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EDITORIAL

No descuidar apoyo a
rubros emergentes con
proyeccion favorable

1 crecimiento de los rubros agricolas emer-

gentes se consolida como una nueva alter-
nativa de renta para los productores paraguayos.
La reciente exportacion de mas de 5 toneladas
de aguacate desde Guayaybi, San Pedro, hasta
Argentina refleja el potencial productivo y co-
mercial de estos rubros. También representa
una oportunidad para diversificar la agricultura
nacional y reducir la dependencia de otros cul-
tivos mas tradicionales en el comercio inter-
nacional. Ademas, muchos de estos productos
ofrecen mayor valor agregado y buenas posibi-
lidades para pequenos y medianos productores.
El crecimiento de las exportaciones de alimen-
tos no tradicionales en el 2025 confirm6 una
tendencia positiva para el sector agropecuario
paraguayo. Sin embargo, el desarrollo de es-
tos cultivos depende en gran medida de la in-
corporaciéon de tecnologia y asistencia técnica
especializada. En ese aspecto, empresas como
Agrosystem cumplen un rol fundamental me-
diante herramientas de agricultura de precision
aplicadas a fertilizaciéon, monitoreo de suelo y
analisis de las plantas. La tecnificacién permite
mejorar la productividad, optimizar recursos y
cumplir con los estandares exigidos por merca-
dos internacionales.
También el acompafnamiento de entidades pu-
blicas resulta clave para garantizar certificacio-
nes y apertura comercial. La innovacioén tecno-
logica se convierte asi en un factor esencial para
la competitividad del agro paraguayo. Al mismo
tiempo, estos rubros generan nuevas oportu-
nidades econdmicas y fortalecen el arraigo ru-
ral. El desafio principal sigue siendo reducir la
brecha tecnologica entre grandes productores
y pequefos agricultores. La articulacion entre
empresas, productores e instituciones sera de-
terminante para consolidar una agricultura mas
diversificada y sostenible.
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ACTUALIDAD

Mas tecnologia, innovacion y herramientas en la FASP 2026

on un acto realizado en el Ho-

tel Cristal de Santa Rosa del
Aguaray, se presento oficialmente
la tercera edicion de la Feria Agro-
pecuaria San Pedro (FASP 2026),
que se desarrollara del 11 al 14 de
noviembre en el departamento de
San Pedro. El lanzamiento reunio
a autoridades, productores, expo-
sitores e invitados especiales vin-
culados al sector agropecuario.
La organizacion estd a cargo del
Consorcio FASP, que destaco el
crecimiento sostenido del even-
to desde su primera edicion. El
vicepresidente del consorcio, Fa-
bian Pereira, subrayé que la feria
se consolida como una plataforma
de transformacion productiva re-
gional. Senal6 que el enfoque de
FASP 2026 estara centrado en la
tecnologia, la informacion y he-
rramientas aplicadas al agro. El
objetivo es garantizar el acceso
a innovaciones para productores
pequenos, medianos y grandes
sin distincion. La propuesta busca
fortalecer un modelo basado en la
inversion, la inclusion y la moder-
nizacion del campo paraguayo.
Desde la organizacion se destaco
que la feria representa un cambio
de enfoque en una region con de-

safios estructurales historicos. En

ese sentido, se apunta a recuperar
la confianza en el sector como mo-
tor de desarrollo econémico sos-
tenible. En cuanto a participacion,
ya se confirmaron mas de 100 em-
presas expositoras con contratos
firmados. Esto representa cerca
del 70% de ocupacién anticipada
de los espacios disponibles para la
edicion 2026. La meta es alcanzar
aproximadamente 150 firmas, su-
perando los registros de la edicion
anterior. El evento permitira el
contacto directo entre empresas
y productores de distintas esca-
las y regiones del pais. También se
facilitara el acceso a maquinaria,

insumos, financiamiento y cono-
cimiento técnico especializado.
Uno de los ejes destacados sera
la diversificacion productiva con
énfasis en nuevos rubros agrico-
las. Se menciono el potencial del
mani, asi como cultivos emergen-
tes como aguacate, banana y pifa.
Autoridades presentes resaltaron
el impacto positivo de la feria en el
desarrollo regional de San Pedro.
El acto cont6 ademas con pala-
bras de representantes del sector
publico, cooperativo y productivo.
Se realizaron reconocimientos a
productores cooperativistas por
su aporte al crecimiento del sec-
tor en la edicion anterior. CA

Envios de soja con aumentos al cierre del primer trimestre

a destacada campana agricola

2025 /2026 impulso6 con fuerza
el desempeno del complejo sojero
paraguayo durante el primer tri-
mestre del afio, reflejandose en un
notable incremento de las expor-
taciones tanto del grano como de
sus derivados. Segin un informe
de Comercio Exterior de la Cama-
ra Paraguaya de Exportadores y
Comercializadores de Cereales y
Oleaginosas (Capeco), el pais re-
gistr6 un aumento significativo
en los envios de soja, acompanado
por una mayor generacion de divi-
sas en comparacion con el mismo
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periodo del afio anterior. Este re-
sultado responde principalmente a
una produccion favorable que per-
mitié contar con un mayor volu-
men disponible para la exportacion
y el procesamiento industrial. Al
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cierre de marzo, Paraguay super6
ampliamente los niveles de expor-
tacion registrados el afio pasado,
consolidando una variacion positi-
va que evidencia el dinamismo del
sector. Este crecimiento estuvo
acompaniado por un incremento
sustancial en los ingresos, impul-
sado tanto por el mayor volumen
embarcado como por un contex-
to de precios internacionales mas
favorables. En este sentido, la soja
volvi6 a posicionarse como uno de
los principales pilares de la econo-
mia nacional, aportando significa-
tivamente al ingreso de divisas. =
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El buen desempefio de la cosecha
también tuvo un impacto directo
en la industria, permitiendo un au-
mento en los envios de productos
con valor agregado, como el aceite
y la harina de soja. Estos derivados
registraron incrementos impor-
tantes en sus volumenes de ex-
portacion, fortaleciendo el rol del
procesamiento local dentro de la
cadena productiva. Este compor-
tamiento reafirma la importancia
de la industrializacion como estra-

ACTUALIDAD

tegia para potenciar el aporte del
sector al desarrollo econémico. En
términos globales, el complejo so-
jero logré un crecimiento conside-
rable en sus exportaciones totales
durante el primer trimestre, supe-
rando ampliamente los registros
del afio anterior. Este resultado se
explica por la combinacién de una
mayor produccion, un incremento
en la capacidad de procesamien-
to y condiciones favorables en los
mercados internacionales, lo que

permitié mejorar la competitividad
del pais en el comercio exterior. En
cuanto a los destinos, Argentina se
consoliddé como el principal mer-
cado de la soja paraguaya, con-
centrando la mayor parte de los
envios, seguida por Brasil y otros
mercados internacionales. Asimis-
mo, el informe destaca la partici-
pacion de numerosas empresas en
el proceso exportador, lo que re-
fleja la diversidad y el dinamismo
del sector. CA

Feria especial con proyeccion de evento multidimensional

a Asociacion Agropecuaria

de Agua Dulce (Apad) lanzo
su feria especial prevista para los
dias 26 y 27 de junio, en la loca-
lidad ubicada en el departamen-
to de Alto Paraguay. La iniciativa
busca posicionar a la zona como
un eje estratégico del desarrollo
productivo y urbano de la region.
El presidente de la organizacion,
Celso Muxfeldt, explico que la
iniciativa, que comenz6 en 2018
como un remate ganadero, hoy
evoluciono hacia un evento mul-
tidimensional que incluye feria de
reproductores en vivo, remates
por pantalla, visitas a estancias
modelo, inauguraciones de obras
y espacios de intercambio sobre
innovacion agropecuaria. Actual-
mente, la organizaciéon nuclea a
cerca de 100 socios y cuenta con
el respaldo de mas de 50 empre-
sas del sector. Este crecimiento
es resultado de un trabajo articu-
lado entre productores, empresas
privadas y alianzas estratégicas
que se remontan a mas de una
década, especialmente en lo que
respecta a infraestructura vial y
logistica. Se destaco el rol clave
de la asociacion en el manteni-
miento de mas de 580 kilometros
de caminos en el Alto Chaco, asi
como el impulso a proyectos de
infraestructura como la futura
pavimentacion de la Ruta Nacio-
nal PY16. Ademas del componen-
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te productivo, el evento pondra
en valor el desarrollo urbano e
industrial de la zona. Asi, se pre-
sentd el proyecto como una ini-
ciativa de urbanizaciéon que con-
templa infraestructura logistica,
energia renovable, industrias, ho-
teleria y servicios, consolidando
a la localidad como futura ciudad
estratégica del Chaco. Uno de los
ejes centrales del encuentro fue
el compromiso con la sostenibili-
dad. Los productores destacaron
que mas del 70% del territorio de
la region se mantiene bajo con-
servacion, incluyendo parques
nacionales y reservas privadas,
mientras que la produccion se de-
sarrolla bajo estrictas normativas
ambientales, con corredores bio-
logicos y acuerdos con organis-
mos publicos y oenegés. Actual-
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mente, el Alto Chaco representa
cerca del 10% de la produccion
ganadera nacional, con proyec-
ciones de duplicar esa participa-
cion en los proximos anos. En el
ambito agricola, la superficie cul-
tivada rondalas 30.000 hectareas,
con un potencial estimado de ex-
pansion hasta 400.000 hectareas
en la zona de Agua Dulce y hasta
1 millon de hectareas en conjun-
to con otras regiones. Desde la
organizacion remarcaron que el
desarrollo del Chaco Paraguayo
es impulsado principalmente por
el sector privado, en articulacion
con el sector publico, y que este
tipo de encuentros buscan forta-
lecer ese vinculo, atraer inversio-
nes y mostrar al pais y al mundo el
potencial productivo y sostenible
de la region. CA
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Impulso al campo: el RIMI
abre una nueva etapa para la
inversion agropecuaria

partir de la reglamentacién del Régimen de Incentivo

para Medianas Inversiones (RIMI), oficializada median-
te el Decreto 242 /2026, el sector agropecuario se posicio-
na como uno de los principales beneficiarios de esta nueva
herramienta orientada a dinamizar la economia productiva.
El RIMI, incorporado dentro de la Ley 27.802 de Moderni-
zacion Laboral, fue disefiado para atender a un segmento
histéricamente relegado en los esquemas de promocion:
las micro, pequenas y medianas empresas. En el caso del
agro, esto implica una oportunidad concreta para produc-
tores, cooperativas y emprendimientos regionales que no
alcanzaban los umbrales exigidos por el régimen de gran-
des inversiones (RIGI).
Con montos minimos de inversion que parten desde los 150
mil doélares para microempresas y escalan hasta los 9 mi-
llones para medianas empresas, el programa establece un
marco accesible para el desarrollo de proyectos producti-
vos. Estas inversiones deberan ejecutarse en un plazo de
hasta dos anos, lo que introduce previsibilidad y planifica-
cioén en un contexto econdémico desafiante.
Uno de los puntos mas relevantes para el campo es la in-
clusion explicita de bienes estratégicos para la produccion
agropecuaria. El régimen contempla inversiones en sistemas
de riego, mallas antigranizo —con especificaciones técnicas
minimas— y la incorporacién de animales de genética su-
perior destinados a la reproduccién. Este enfoque no solo
promueve la tecnificacion del sector, sino también la mejora
en la calidad y competitividad de la produccién nacional.
Ademas, el RIMI incentiva la eficiencia energética en los
establecimientos rurales. Se incluyen beneficios para
quienes inviertan en energias renovables, recambio de
maquinaria, bombas, motores y sistemas de refrigeraciéon
mas eficientes. Estas medidas no solo reducen costos
operativos, sino que también alinean al sector con estan-
dares de sostenibilidad cada vez mas exigidos en los mer-
cados internacionales.
En términos fiscales, uno de los mayores atractivos es la
amortizacion acelerada en el impuesto a las ganancias.
Mientras que para inversiones generales el plazo se reduce
al 60% del habitual, en el caso especifico del agro este be-
neficio es aiin mas significativo: las inversiones vinculadas
a riego, eficiencia energética y proteccion contra granizo
podran amortizarse en tan solo un afio. Esto representa un
fuerte incentivo para la rapida adopcién de tecnologia.
El acceso a los beneficios estara condicionado a que las
empresas acrediten su categoria al inicio del ejercicio fis-
cal y alcancen los montos minimos establecidos. Asimis-
mo, el goce de los incentivos se activara una vez que la in-
version productiva esté en marcha. En cuanto al recupero
del IVA, se prevé un tope del 50% del cupo anual fijado en
la ley de presupuesto.

FUENTE
I

Intensas lluvias
demoraron la cosecha

as lluvias que se produjeron en gran par-

te del area agricola generaron demoras en
las labores de cosecha de planteos de primera
sobre ambos ntcleos, el Sur de Cordoba y el
Norte de La Pampa - Oeste de Buenos Aires.
Bajo este contexto, la cosecha solo cubre el 2,4
% de la superficie total implantada, concen-
trada fundamentalmente en Nuacleos Norte y
Sur, donde los rendimientos relevados se ubi-
can en promedio en 34,6 qq/Ha y 40,4 qq/Ha
respectivamente. A su vez, con un incipiente
avance en la recoleccion sobre el Norte de La
Pampa - Oeste de Buenos Aires, el rinde pro-
media los 39,6 qq/Ha. En cuanto a la soja de
segunda, con casi el 80 % habiendo iniciado la
etapa de llenado de grano, la condicion de cul-
tivo Normal /Excelente registra un incremento
intersemanal de 4 p.p., asociado a mejoras en
la humedad de los perfiles. Bajo este escenario,
la Bolsa de Cereales sostiene la proyeccion de
produccion en 48,5 millones de toneladas.

Avanza la cosecha de
maiz a nivel nacional

n lo que respecta al maiz, la cosecha con-

tinia avanzando a nivel nacional y alcanza
el 21,6 % del area apta, con un rinde promedio
de 85,5 qq/Ha. Sin embargo, luego de las pre-
cipitaciones registradas en los ultimos dias,
que interrumpieron las labores de cosecha,
se espera una mejora en las condiciones del
suelo que permita retomar el ingreso a los lo-
tes. A nivel regional, los rindes se ubican en
99,3 qq/Ha en el Nucleo Norte y en 94,3 qq/
Ha en el Norte de La Pampa-Oeste de Buenos
Aires. En cuanto al maiz tardio, la mayor parte
del area transita etapas de llenado de granos,
en un contexto donde la condicion de culti-
vo ha mostrado una mejora sostenida durante
las altimas cuatro semanas, alcanzando ac-
tualmente el 95 % de los casos entre Normal y
Excelente. Esta recuperacién se observa con
mayor claridad en el Sudeste de Buenos Aires,
donde el area bajo condicion de cultivo Nor-
mal a Excelente pas6é de un 50 % a un 95 %
(+45 p.p.) en el Gltimo mes.
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ENTREVISTA

Blend marca una nueva etapa
para la industrializacion del
agronegocio paraguayo
61 DETRAS DE BLEND AGRISCIENCE,UNA MODERNA ESTRUETURA INDUSTRIAL

DESARROLLADA CON PROCESOS DE ULTIMA GENERACIGN Y FOCO EN EL FORTA-
LECIMIENTO DEL PARAGUAY COMO PLATAFORMA COMPETITIVA PARA EL AGRONE-

GOCIO LATINOAMERICANO.

_ P: ;Cual es el objetivo de este em-
prendimiento que inaugura Somax?
_ R: Blend Agriscience represen-
ta una nueva etapa de evolucion
para el Grupo Somax. La indus-
tria fue concebida para fortalecer
nuestra integracion con el agri-
cultor, elevar el nivel tecnologico
de nuestras operaciones y am-
pliar nuestra capacidad de res-
puesta al mercado.

Siempre tuvimos la vision de
construir una estructura capaz de
competir internacionalmente, sin
perder la cercania con el produc-
tor y la realidad del campo.
Nuestro objetivo es ofrecer solu-
ciones agricolas integrales, com-
binando innovacion, eficiencia,
soporte técnico y presencia di-
recta junto al agricultor.

_ P: Estratégicamente, ;cual es el
proposito de esta inversion tan im-
portante?

_ R: Esta inversion representa un
cambio de escala para el grupo y
también una apuesta concreta al
desarrollo industrial paraguayo.
El proyecto fue concebido para
abastecer al mercado local con
productos de alta calidad y es-
tandares internacionales, acom-
panando al mismo tiempo la ex-
pansion del grupo hacia nuevos

FABIO BEDIN, DIRECTOR PRESIDENTE DE SOMAX.

mercados y fortaleciendo una es-
tructura preparada para competir
internacionalmente.

_P: ;Qué tipos de productos va a pro-
ducir Blend Agriscience?

- R: Actualmente ya operamos
con un portafolio completo que
incluye tratamientos de semillas,
defensivos agricolas, fertilizantes
foliares, coadyuvantes y bioesti-
mulantes.

Blend fue estructurada para de-
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sarrollar soluciones integrales
orientadas a productividad, efi-
ciencia y sostenibilidad, siempre
alineadas a las necesidades reales
del agricultor.

_P: ;Como encaran la sustentabilidad?
- R: La sustentabilidad forma
parte de la concepcion misma
del proyecto. Desde el diseno de
la planta priorizamos eficiencia
operativa, automatizacion, segu-
ridad industrial y cumplimiento
de estandares internacionales.
Creemos que el crecimiento sos-
tenible exige responsabilidad am-
biental, vision de largo plazo y
procesos cada vez mas eficientes
y Seguros.

_ P: ;De cuanto fue la inversion para
esta industria?

_ R: Blend representa una de las
inversiones industriales mas rele-
vantes realizadas recientemente
dentro del agronegocio paragua-
yo.

El proyecto contemplé infraes-
tructura industrial, automatiza-
cion, laboratorios, seguridad ope-
racional y capacidad de expansion
futura, reflejando nuestra vision
de largo plazo y confianza en el
potencial productivo e industrial
del pais.



_ P: ;Cuales son las proyecciones a
futuro?

_R: Blend es un proyecto conce-
bido para evolucionar por eta-
pas, ampliando gradualmente la
capacidad productiva en linea
con el crecimiento de la deman-
da y la expansion internacional
del grupo.

Nuestro foco esta en consolidar
una operacion eficiente, escalable
y preparada para atender merca-
dos cada vez mas exigentes.

_ P: ;Qué rol cumple la alianza con
Corteva?

_R: Larelacion con Corteva refle-
ja una vision compartida orienta-
da a innovacion, desarrollo tec-
nologico y crecimiento sostenible
del agronegocio.

Se trata de una alianza estra-
tégica importante para Somax,
que fortalece nuestra capacidad
de acceso tecnologico y amplia
nuestras oportunidades de desa-
rrollo internacional.

_ P: ;En qué segmentos esta traba-
jando actualmente el Grupo Somax?
_ R: El Grupo Somax posee una
estructura integrada que conecta
distribucion de insumos, origina-
cion de granos, almacenamiento,
logistica, industria y asistencia
técnica especializada.
Actualmente el grupo esta con-
formado por operaciones es-
tratégicas en Paraguay y Brasil,
incluyendo Somax Agro, Blend
Agriscience, Trans Ita y Somax
Agro do Brasil, fortaleciendo su
presencia dentro del agronego-
cio regional.

La combinacion entre capacidad
industrial, estructura comer-
cial, logistica y proximidad con el
productor representa uno de los
principales diferenciales compe-
titivos del grupo.

_ P: ;Qué distingue a Blend Agris-
cience frente a otras industrias?

_ R: Blend fue disenada bajo es-
tandares industriales de ultima

generacion, incorporando auto-
matizacion, trazabilidad, produc-
cion continua y altos niveles de
eficiencia y seguridad operacio-
nal.

Su estructura flexible y escalable
permite desarrollar soluciones
adaptadas a las necesidades del
mercado y acompanar las exi-
gencias de aliados estratégicos y
mercados internacionales cada
vez mas exigentes.

La combinacion entre capacidad
industrial, innovacion y proximi-
dad con el agricultor posiciona a
Blend entre las estructuras mas
modernas y avanzadas tecnologi-
camente del sector en la region.

_ P: ;Cual es la contribucion socioe-
condmica de Somax con este pro-
yecto?

_ R: Ademas de fortalecer la com-
petitividad del agronegocio para-
guayo, Blend impulsa generacion
de empleo calificado, desarrollo
tecnologico y expansion indus-
trial con impacto regional.

La planta opera con procesos
automatizados, robotizacion y
estrictos controles de calidad y
seguridad, bajo estandares di-
senados para atender mercados
cada vez mas exigentes.

Todas las naves estan homologa-
das para produccion de herbici-
das, insecticidas y fungicidas.
Blend representa también una
apuesta concreta al desarrollo
industrial paraguayo y al fortale-
cimiento del pais como una pla-
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taforma competitiva para el agro-
negocio latinoamericano.

_ P: ;Hacia donde apuntan los desa-
rrollos de Blend?

_R:Nuestros desarrollos acompa-
fan la estrategia de crecimiento
internacional del Grupo Somax,
con foco en mercados cada vez
mas relevantes y exigentes.

La combinacion entre capacidad
industrial, estructura comercial y
alianzas estratégicas nos permite
proyectar una expansion solida,
sostenible y de largo plazo.

_P: ;Qué impacto tendra en el empleo?
_ R: Actualmente Blend cuenta con
96 colaboradores y proyectamos
alcanzar aproximadamente 450
personas en la fase 3 del proyecto.
Por tratarse de una planta alta-
mente tecnificada, estamos invir-
tiendo fuertemente en capacita-
cion y formacion de talento local,
incluso con programas interna-
cionales de entrenamiento y es-
pecializacion.

Creemos firmemente en el po-
tencial humano paraguayo y en la
capacidad del pais para desarro-
llar profesionales cada vez mas
preparados para competir inter-
nacionalmente.

Con Blend Agriscience, el Gru-
po Somax fortalece su posiciona-
miento industrial y proyecta una
nueva etapa de crecimiento, in-
novacion y expansion dentro del
agronegocio latinoamericano. CA



MERCADO

La venta de las maquinarias agricolas siguen con senales positivas

]l mercado de maquinarias
agricolas mantiene un ritmo
alentador en lo que va del ano,
reflejando el dinamismo del sec-

TRACTORES

VENTAS HASTA ABRIL

Fuente: Cadam.

John Deere 182

tor productivo. Al cierre del pri-
mer cuatrimestre, se registré la
venta de 591 tractores y 58 cose-
chadoras, de acuerdo con datos
de la Camara de Distribuidores de
Automotores y Maquinarias (CA-
DAM). Estos ntmeros confirman
una tendencia positiva impulsa-
da principalmente por las buenas
condiciones productivas y las ex-
pectativas favorables en el agro.

En cuanto a la preferencia por
marcas, el segmento de tracto-
res muestra un liderazgo claro
de John Deere, que concentra
el 30% del mercado. Le siguen

cacion de sus establecimientos,
demandando equipos mas mo-
dernos y eficientes.

En este contexto, las empresas
concesionarias han intensificado
sus estrategias comerciales me-
diante la organizacion de dias de
negocios, donde presentan a los
productores una amplia gama de
oportunidades. Estas iniciativas
incluyen promociones, planes
de financiamiento flexibles y di-
versas opciones adaptadas a las
necesidades del cliente, lo que
contribuye a sostener el dina-
mismo del mercado.

Massey Ferguson y New Holland,
ambos con una participacion del COSECHADORAS
Massey Ferguson 85 14%, mientras que Case IH ocupa  VENTAS HASTA ABRIL
New Holland 85 el tercer lugar con el 13%. Fuente: Cadam.
Por su parte, en el segmento de
Case 82 .
cosechadoras se observa un lide-
Valtra 60 razgo compartido entre New Ho-
Yto 23 lland y John Deere, cada una con
el 34% del mercado. Mas atras se 5
FARMTRAC 19 posicionan Case IH con el 14% y it
Lovol 18 CLAAS con el 9%. New Holland 20
s 1% Las perspectivas para los proxi-  John Deere 20
mos meses contintan siendo
Hanomag 8 optimistas, impulsadas en gran Case!H 8
Deutz medida por el buen desempefio CLAAS 5
de la campana sojera actual. A Fendt 5
Fendt esto se suma el creciente nivel "

Mahindra de inversion en el sector ga- MF 2
Total go1 Dadero, que avanza hacia una o 58
mayor tecnificacion y diversifi-

Cotizaciones en Chicago (29-04-26)

S0JA MAIZ TRIGO

May-26 435 May-26 184 May-26 236
Jul-26 440  Jul-26 187  Jul-26 238
Agro-26 438 Set-26 190 Set-26 244
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EN UN AMBIENTE CARGADO DE ENTUSIASMO Y EMOCIONES, BAYER CROP
SCIENCE PARAGUAY LLEVO A CABO EL ESPERADO SORTEOQ DE SU PROMOCION

“PROMO MUNDIAL”, UNA INICIATIVA QUE PERMITIRA A PRODUCTORES LOCA-
LES VIAJAR A ESTADOS UNIDOS PARA ALENTAR A LA SELECCION PARAGUAYA
EN UNO DE LOS EVENTOS DEPORTIVOS MAS IMPORTANTES DEL PLANETA.

Bayer premio a
productores paraguayos
con viajes al Mundial 2026

urante el evento, se die-
D ron a conocer los nom-

bres de los 12 nuevos
ganadores, quienes se suman a
otros 9 productores beneficiados
previamente en distintas etapas
de la promocién. De esta manera,
la compania reafirma su compro-
miso de reconocer y acompanar a
quienes dia a dia impulsan el de-
sarrollo agricola del pais.

Hernan Passini, CEO de Bayer
Paraguay y Bolivia, expreso su sa-
tisfaccion al anunciar a los gana-
dores y destaco el espiritu de la
campana. Sefial6 que los produc-
tos Cripton Ultra y Cripton Supra
representan innovacién y van-
guardia en el manejo de cultivos,
y que la promocion buscéd conec-
tar esa dedicacion del productor
con la pasion por el fatbol.
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“Queremos vincular el esfuerzo
diario del productor, enfocado en
producir mas y de forma susten-
table, con la emocion que gene-
ra el fatbol, especialmente en un
afo tan especial en el que Para-
guay vuelve a la escena mundia-
lista tras 16 afios”, afirmo.

Passini también resalté que Bayer
no solo acompaia a los produc-
tores con tecnologia, sino tam-




bién con iniciativas que generan
valor adicional. En ese sentido,
explico que ademas de los 12 via-
jes sorteados, otros productores
accedieron directamente a cupos
para el Mundial gracias a su parti-
cipaciéon en campanas anteriores
o por alcanzar determinados vo-
limenes de compra.

Esta promocion estuvo dirigida
a productores que adquirieron
un minimo de 5 litros de Cripton
Ultra y/o Cripton Supra a través
de comercios adheridos a la Red
Agroservices, el programa de fi-
delizacion de Bayer. Cada litro
comprado otorg6d cupones elec-
tronicos, aumentando las posibi-
lidades de ganar uno de los 12 pa-
quetes de viaje al Mundial 2026,
incluyendo un acompanante y
acceso a dos partidos de la selec-
cion paraguaya.

Las facturas participantes corres-
pondieron a compras realizadas
entre el 15 de febrero y el 17 de

abril de 2026, y el sorteo se rea-
liz6 el martes 21 de abril a través
del canal oficial de Instagram de
la compaiia.

HERNAN PASSINI, CEQ DE BAYER PARAGUAY Y BOLIVIA.

Finalmente, Passini agradeci6 a
los productores por la confianza
depositada en Bayer y reafirmo
el compromiso de seguir traba-
jando en conjunto para mejo-
rar la productividad agricola del
pais. “Estamos alineados con los
productores en el desafio de op-
timizar cada hectarea, fortalecer
sus resultados y contribuir al
crecimiento sostenible del Para-
guay”, concluyo.

Con esta iniciativa, Bayer no solo
celebra la fidelidad de sus clientes,
sino que también busca ofrecer
experiencias tnicas que conecten
dos grandes pasiones nacionales:
el campo y el fatbol. CA
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EVENTOS

Tracto fortalece su cercania
con el productor a traves de
sus Dias de Negocios

EN SU APUESTA POR ACOMPANAR DE CERCA AL SECTOR PRODUCTIVO, TRACTO
DESARROLLO CON EXITO NUEVAS EDICIONES DE SUS “DiAS DE NEGOCIOS” EN DOS
PUNTOS CLAVE DEL PAIS: KATUETE, DEPARTAMENTO DE CANINDEYU, Y SANTA
RITA, EN ALTO PARANA. Estas iniciativas consolidan la estrategia de la empresa
de generar espacios donde la tecnologia, el financiamiento y el asesoramiento
se integran para ofrecer soluciones concretas a los productores.

a primera jornada se lle-
L vO a cabo los dias 15 y 16
de abril en la sucursal de
Katueté, una zona caracteriza-

da por su dinamismo y diversi-
dad productiva. Posteriormente,

el 29 y 30 de abril, la propues-
ta se replicdé en Santa Rita, con
una destacada participacion de
clientes y visitantes.

En ambas sedes, los asistentes
pudieron conocer de cerca la
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amplia gama de maquinarias e
implementos que Tracto ofrece
junto a sus marcas aliadas, ade-
mas de acceder a promociones
exclusivas y planes de financia-
miento disefiados para adaptarse



a las distintas realidades del sec-
tor agropecuario.

El gerente comercial de la firma,
Francisco Pozzoli, destaco el va-
lor estratégico de estos encuen-
tros para fortalecer el vinculo con
los clientes y acompanar el creci-
miento regional. “Como empresa,
siempre apostamos por cada una
de nuestras sucursales, poniendo
en el centro la productividad de
cada zona. Tracto esta cerca de
sus clientes, amigos y producto-
res en cada region del pais”, se-
nalo.

Pozzoli subray6 ademas la rele-
vancia de la sucursal de Katueté
dentro de la estructura de la em-
presa. “Es una de nuestras su-
cursales con mayor cantidad de
clientes, en un area muy produc-
tiva y variada, con presencia tan-
to de productores agricolas como
ganaderos. Es una unidad muy
completa en cuanto al portafolio
que ofrecemos”, explico.

Por su parte, Ana Belén Ovando,
gerente de Marketing, remarco
que estos eventos responden a un
enfoque integral que va mas alla
de lo comercial. “Nuestro objeti-
vo no es solo ofrecer productos,
sino también brindar acompana-
miento, asesoramiento, opciones
de financiamiento y un servicio
posventa que respalde cada in-
version”, expreso.

Durante las jornadas en Santa
Rita, los productores accedieron
a condiciones especiales en di-
versas marcas representadas por

la firma, entre ellas tractores Lo-
vol, implementos Baldan, equipos
Montecor y palas Shantui. Estas
propuestas fueron disenadas para
ofrecer ventajas competitivas en
todo el portafolio, facilitando la
toma de decisiones de inversion.
En cuanto al financiamiento,
Tracto contintia apoyandose en
solidos acuerdos con entidades
bancarias, lo que le permite ofre-
cer alternativas flexibles y adap-
tadas a cada cliente. “Trabajamos
con distintos bancos y también
estamos abiertos a analizar pro-

puestas de los propios producto-
res, buscando siempre la opcion
mas conveniente y practica para
cada caso”, agrego6 Pozzoli.

Con una importante convocatoria
en ambas sucursales, la empresa
valor6 la participacion de pro-
ductores y clientes, destacando la
buena recepcion de las propues-
tas. Asimismo, reiterd su compro-
miso de seguir generando este
tipo de espacios en todo el pais,
fortaleciendo su posicionamiento
como aliado estratégico del pro-
ductor paraguayo. CA
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BOX EMPRESARIAL

Monsoy premia a productores y
anuncia a los ganadores de “Con
Monsoy vivis el Mundial 2026

EN EL MARCO DE SU ESTRATEGIA DE CERCANIA CON EL PRODUCTOR Y ACOMPANANDO
EL LANZAMIENTO DE SU NUEVA GENETICA, MONSOY DIO A CONOCER A LOS GANADORES
DE LA PROMOCION “CON MONSOY VIViS EL MUNDIAL 2026”, UNA INICIATIVA QUE COM-
BING INNOVACION, TECNOLOGIA Y UN INCENTIVO UNICO: LA POSIBILIDAD DE ASISTIR AL
MAYOR EVENTO DEL FUTBOL MUNDIAL.

SEMILLAS |

DE S04

- - SEMILLA® o
| E‘f'ﬁc"ll “

a campana estuvo vincula-
I da a la adquisicion de se-

millas certificadas de las
nuevas variedades M 6202 12X, M
6131 12X y M 6330 12X, desarro-
lladas bajo la Plataforma Intacta
2 Xtend, reconocida por su alto
rendimiento y proteccion tecno-
logica. Por cada 50 bolsas com-
pradas, los productores accedian
a un cupoén electronico para par-
ticipar del sorteo, vigente para
operaciones realizadas entre el 10
de enero y el 15 de abril de 2026.
El sorteo se realizO de mane-
ra online a través del canal ofi-

cial de Agro Bayer, garantizando
transparencia y alcance nacional.
Como resultado, dos productores
fueron premiados con un viaje al
Mundial 2026 para cada uno junto
a un acompaifante, una experien-
cia Ginica que combina pasion, es-
fuerzo y recompensa.

LOS GANADORES DE ESTA
EDICION FUERON:
¢ Edson de Souza do Bonfim
e Yuri Rafael Raffler Scherer.

Mas alla del incentivo, la pro-
puesta reafirma el compromiso
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de Monsoy con el desarrollo del
agro, apostando a materiales de
alto potencial productivo y he-
rramientas que acompanan al
productor en cada campana.

Con este tipo de acciones, la mar-
ca no solo impulsa la adopciéon
de nuevas tecnologias, sino que
también fortalece su vinculo con
quienes dia a dia apuestan por
una agricultura mas eficiente,
competitiva y sustentable.

Para conocer mas sobre noveda-
des, lanzamientos y futuras ini-
ciativas, se puede seguir a Mons-
oy Paraguay en sus redes sociales:
Instagram: @monsoypy

Facebook: Monsoy Paraguay CA
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Sul America y Proquimur celebraron
10 anos de alianza estratégica

SUL AMERICA S.A.C.L.E. Y PROQUMUR S.A. CELEBRARON 10 ANOS DE ALIANZA ESTRA-
TEGICA CON LA REALIZACION DE UN CONVERSATORIO DE ALTO NIVEL, llevado a cabo
en el CTG Indio José, en la ciudad de Santa Rita, consolidando un espacio de
dialogo sobre el presente y futuro del sector agropecuario.

1 evento, realizado el 28 de
E abril, reunié a autoridades
nacionales e internaciona-
les, empresarios y referentes del
agro. Contd con la participacion
del exmandatario uruguayo Luis

Lacalle Pou y del presidente de la
Republica, Santiago Pefia, ademas
de autoridades departamentales
y municipales.

Bajo el titulo “Nuevas oportunida-
des para el desarrollo agropecua-
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rio en un contexto internacional
dinamico”, el conversatorio abor-
do6 temas clave como la creciente
demanda mundial de alimentos, las
oportunidades comerciales para
Paraguay, la atraccion de inversio-



nes y la necesidad de fortalecer la
articulacion ptblico-privada.
Durante el encuentro se destaco
el posicionamiento estratégico
del pais como proveedor confia-
ble de alimentos, sustentado en
su capacidad productiva, estabi-
lidad macroecondémica y avan-
ces hacia una produccion mas
sostenible. Asimismo, se subrayo
la importancia de mejorar la in-
fraestructura logistica, garanti-
zar la seguridad juridica y pro-
mover la innovacion tecnoldgica
para fortalecer la competitividad
del sector y expandir mercados,
especialmente en Asia, Europa
y América del Norte, ademas de
aprovechar las oportunidades
dentro del Mercosur.

En este contexto, los directivos
de ambas compaiiias resaltaron el
valor de la alianza y el significado
de esta conmemoracion.

Antonio Bazzino, gerente general
y director de Proquimur, expreso
que el evento representa “un mo-
mento para festejar y agradecer
estos 10 afios de recorrido con-
junto en Paraguay”. Destaco ade-
mas el fuerte vinculo construido
con el pais: “Tenemos un carifio
muy especial por Paraguay, nos

sentimos parte de esta tierra y
nos llena de orgullo ver cémo
nuestros aliados llevan la bandera
de Proquimur”.

Bazzino también transmitié un
mensaje de confianza hacia sus
socios y clientes: “Queremos es-
tar siempre cerca. Después de
10 afios, saben lo que buscamos
ofrecer: respaldo, cercania vy
compromiso constante”.

Por su parte, Andre Matte, di-
rector comercial de Sul América
Insumos Agricolas, sefalé que la
celebracion responde a un obje-
tivo largamente proyectado: “Es
un enorme gusto poder concre-
tar esto, era algo que soflabamos
hace tiempo junto a Antonio”.
Matte destacé ademas el creci-
miento de la alianza y el posiciona-
miento alcanzado: “Proquimur es
hoy un referente en Sudamérica y
contamos con mas de 55 registros
en Paraguay, lo que nos permite
marcar una diferencia en la aten-
cion a productores y clientes”.
Asimismo, valoré el acompaiia-
miento de autoridades e invita-
dos: “Su presencia nos llena de
orgullo y reafirma la importancia
de este tipo de espacios”. Record6
también que Sul América Insumos
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Agricolas cuenta con 18 afos de
trayectoria, 10 de ellos trabajando
junto a Proquimur, con un enfo-
que constante en el productor.
“Estamos siempre al lado del
productor. Esta es una alianza
muy acertada: ellos nos proveen
productos de calidad y nosotros
respondemos a la demanda, agre-
gando valor y contribuyendo jun-
tos a la producciéon de alimentos
para el mundo”, afirmo.

La relacion entre ambas compa-
fiias se inici6 en 2016, cuando Sul
América asumio la representacion
y distribuciéon de los productos
de Proquimur en Paraguay. Desde
entonces, la alianza ha crecido de
manera sostenida, consolidando-
se como un modelo de coopera-
cion basado en la innovacién, la
transferencia de tecnologia y el
compromiso con el desarrollo del
agro.

Con este evento, Sul América
Insumos Agricolas y Proquimur
reafirmaron su liderazgo y su
apuesta por el crecimiento del
pais, promoviendo espacios de
reflexion estratégica y fortale-
ciendo una vision compartida ha-
cia un Paraguay mas competitivo
y sostenible. CA



NOTA DE TAPA

i ot

EL GRUPO SOMAX INAUGURO EN PARAGUAY SU NUEVA UNIDAD INDUSTRIAL
DE BLEND AGRISCIENCE, UNA DE LAS MAYORES INVERSIONES RECIENTES
DEL SECTOR, MARCANDO UN HITO EN SU ESTRATEGIA DE EXPANSION Y
CONSOLIDANDO LA CADENA AGROINDUSTRIAL DEL MERCOSUR.

Grupo Somax inaugura nueva
industria y fortalece la cadena
agroindustrial del Mercosur

a planta, ubicada en Her-
I nandarias, Alto Para-

na, fue desarrollada con
tecnologia de punta, procesos
productivos innovadores y es-
tandares internacionales de ca-
lidad. Este avance refuerza el
compromiso del grupo con el
desarrollo sostenible y con el

aumento de la competitividad
del sector productivo paragua-
yo en los mercados regionales e
internacionales.

Considerada la mas moderna y
con mayor capacidad produc-
tiva del pais, la nueva instala-
cion se posiciona como una de
las plantas de agroquimicos
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mas avanzadas de Sudamérica,
acompanando el crecimiento de
los productores tanto en Para-
guay como en el resto del bloque
regional.

Arturo Elgue, director industrial
de Blend, explico que la indus-
tria cuenta con una capacidad
de produccion de hasta 100 mi-



llones de litros anuales,
operando bajo procesos
continuos con estrictos
controles de seguridad y
sistemas de verificacion
cruzada. La planta dispo-
ne de naves separadas y
homologadas, lo que per-
mite la produccion simul-
tanea de herbicidas, insecticidas
y fungicidas, ademas de fertili-
zantes foliares, coadyuvantes y
bioestimulantes.

Uno de los aspectos mas destaca-
dos es su alto nivel de automati-

La planta dispone de naves separadas
y homologadas, lo que permite la La
produccién simultanea de herbicidas,
insecticidas y fungicidas, ademas de
fertilizantes foliares, coadyuvantes y

bioestimulantes.

zacion y robotizacion, especial-
mente en las etapas finales del
proceso productivo, lo que garan-
tiza eficiencia, precision y calidad
en cada lote. La operacion puede
desarrollarse en uno o dos turnos
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diarios, con una elevada
capacidad de produccion.

industria inici6 sus
pruebas en diciembre
pasado y, desde marzo,
ya se encuentra plena-
mente operativa.

En materia de cumpli-
miento normativo, la
planta cuenta con todas las ha-
bilitaciones de las instituciones
reguladoras del gobierno para-
guayo. Ademas, dispone del la-
boratorio de mayor capacidad
analitica habilitado por el =»



Servicio Nacional de Calidad y
Sanidad Vegetal y de Semillas
(Senave). Actualmente, la em-
presa avanza en la obtencion de
certificaciones internaciona-
les clave, como ISO 9001 e ISO
17025, con el objetivo de alcan-
zar también las certificaciones
ISO 14000, 45000 hacia finales
de este afio, la ISO 27001y la ISO
50001 en una siguiente etapa.

NOTA DE TAPA

En cuanto a su estrategia de
mercado, la compania apun-
ta tanto al mercado local como
al brasilefio. En este contexto,
la alianza con la multinacional
Corteva resulta clave, ya que
parte de la produccion de la
planta estara destinada a abas-
tecer la demanda en Brasil a tra-
vés de este canal comercial.

El impacto de la inversion tam-

el T a

]
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bién se refleja en el ambito so-
cial y econdémico. Actualmente, la
planta emplea a 96 personas, con
proyecciones de alcanzar apro-
ximadamente 450 colaboradores
en su fase 3 de expansion. Debi-
do al alto nivel de tecnificacion,
la empresa apuesta por la forma-
cion de mano de obra calificada,
incluyendo la capacitacion de ta-
lento local en el exterior.

El acto de inauguracion, reali-
zado el 28 de abril, reuni6 a au-
toridades, representantes del
sector productivo, empresarios
del agronegocio, instituciones
financieras y ejecutivos de mul-
tinacionales, quienes pudieron
conocer de cerca la infraestruc-
tura y los planes de crecimiento
del grupo en Paraguay.

Con esta inversion, Grupo Somax
posiciona a Blend Agriscience
como uno de los actores indus-
triales mas relevantes del pais,
con el objetivo de expandirse en
el mercado regional y consolidar
su presencia en la agroindustria
del Mercosur. CA
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BOX EMPRESARIAL

Corteva lanza Vicroya®
Ora en Paraguay, la

nueva herramienta para
combatir la Roya de la Soja

VICROYA® ORA INCORPORA EL NUEVO FUNGICIDA HAVIZA™ ACTIVE, EL PRIMER NUE-
VO MODO DE ACCION PARA EL CONTROL DE ENFERMEDADES FUNGICAS EN SOJA EN
PARAGUAY EN MAS DE UNA DECADA. El lanzamiento se realizd el 23 de abril en
Ciudad del Este, durante un evento que reunio a directivos y profesionales de
la compafia con productores y técnicos del agro.

orteva Agriscience lanzé
‘ Vicroya® Ora en Paraguay,

un fungicida de nueva ge-
neracion disefiado para combatir
enfermedades de la soja, incluida
la roya asiatica, una enfermedad
econdOmicamente  devastadora
que puede causar pérdidas de
rendimiento de hasta 80-90%
. Paraguay es el primer pais en
aprobar el registro comercial e
introducir esta nueva tecnologia
patentada para los productores.
Vicroya® Ora incluye el novedo-
so fungicida Haviza™ active y se

destaca como una innovacion cla-
ve para proteger el potencial de
rendimiento de la soja y fortalecer
los programas integrados de ma-
nejo de enfermedades. El ingre-
diente activo pertenece al grupo
quimico de las picolinamidas, re-
presentando una nueva clase qui-
mica con un mecanismo de accion
diferenciado frente a los fungici-
das actualmente disponibles en el
mercado. La formulacién también
incluye Onmira™ active, que ayu-
da a potenciar el desempefio en
momentos clave de aplicacion y
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bajo distintos escenarios de pre-
sion de enfermedades.

Segtn Alder Rodriguez, Lider Re-
gional de Marketing de Corteva
Paraguay, los productores han
enfrentado una creciente presion
de enfermedades en soja duran-
te la altima década, lo que ha di-
ficultado cada vez mas el control
efectivo campana tras campana.
“Los agricultores han estado en-
frentando importantes desafios
en soja, como la roya asiatica,
cuyo control se ha vuelto cada
vez mas dificil debido a la dismi-



nucion de la eficacia de los fun-
gicidas actualmente disponibles
en el mercado”, afirmo Rodriguez.
“Por eso estamos entusiasmados
de traer esta importante inno-
vacion. Impulsado por Haviza™,
el nuevo mecanismo de accion
fungicida introducido en mas de
una década, Vicroya® Ora sera un
gran aliado en el control de enfer-
medades, ayudando a los produc-
tores y al agronegocio paraguayo
a seguir prosperando.”

NUEVO MECANISMO

DE ACCION

Las enfermedades fangicas ata-
can principalmente el area foliar,
reduciendo la capacidad fotosin-
tética del cultivo, lo que com-
promete el llenado de granos y
acelera la madurez forzada, re-
sultando en semillas mas peque-
fas, livianas y de menor calidad
fisiologica. Haviza™ active actta
sobre la respiracion celular de la
planta, apuntando a un sitio de
accion Unico y distinto de todos
los demas grupos fungicidas dis-
ponibles actualmente en el mer-
cado, lo que convierte a Vicroya®
Ora en una herramienta ideal
para programas de manejo de re-
sistencia a fungicidas.
Evaluaciones internas de campo
han demostrado un soélido des-
empeno en el control de la roya
asiatica de la soja (Phakopsora
pachyrhizi), asi como de enfer-
medades causadas por Cercos-
pora kikuchii, Septoria glycines,

Vicroya' ora

Haviza active

FUNGICIDA

Colletotrichum spp. y oidio (Mi-
crosphaera diffusa), ayudando a
proteger la sanidad del cultivo y
mantener la productividad.

El mejor desempefio en campo se
observa cuando Vicroya® Ora se
aplica antes del cierre de lineas
(etapa en la que las plantas crecen
lo suficiente para cubrir el espacio
entre hileras) y durante las etapas
medias reproductivas (cuando el
cultivo inicia floracion y formacion
de vainas), superando los estanda-
res actuales del mercado. Las apli-
caciones pueden realizarse en uno
0 ambos momentos, segin la es-
trategia de manejo de enfermeda-
des, siempre en combinacién con
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un fungicida multisitio, que acttia
sobre multiples puntos del hongo,
y un coadyuvante, para maximizar
la eficacia y asegurar un control
mas prolongado durante todo el
ciclo del cultivo.

Haviza™ active corresponde a la
tercera generacion de picolina-
midas, soluciones desarrolladas
por Corteva y fue disefiado para
ofrecer un manejo sélido y con-
fiable de las principales enfer-
medades de la soja, reforzando el
compromiso de Corteva con la in-
novacion que ayuda a los produc-
tores a proteger el rendimiento y
avanzar en practicas integradas
de proteccion de cultivos. CA
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EL AGUACATE, UN FRUTO QUE DURANTE ANOS FUE CONSIDERADO EXGTICO EN PA-
RAGUAY, HOY COMIENZA A CONSOLIDARSE COMO UNA ALTERNATIVA PRODUCTIVA
CON FUERTE PROYECCION COMERCIAL. Impulsado por la demanda internacional
de alimentos saludables y por el avance de tecnologias aplicadas al agro, este
cultivo abre una nueva etapa para la diversificacion agricola del pais.
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n Eusebio Ayala, Cordille-

ra, una finca se ha conver-

tido en un caso testigo de
esta transformacion: un proyecto
que combina inversion privada,
innovacién tecnoldgica y mane-
jo agronomico de precision para
producir palta Hass con estanda-
res de exportacion.
El emprendimiento es liderado
por Matias Del Real, productor y
presidente de la Camara de Fru-
tas Exoticas, quien apostd por
este cultivo como una oportuni-
dad de crecimiento productivo y
de apertura a nuevos mercados.
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“Hoy estamos produciendo agua-
cate Hass con la participacion de

MATIAS DEL REAL, PRODUCTOR Y PRESIDENTE
DE LA CAMARA DE FRUTAS EXOTICAS.
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mas productores que se van su-
mando. En dos afios estimamos
superar las 200 hectareas im-
plantadas”, sefiala.

El proyecto no solo se enfoca en
la produccién, sino también en el
impacto territorial. La finca busca
generar empleo local en una zona
donde historicamente los jovenes
migraban por falta de oportuni-
dades laborales.

El horizonte comercial es amplio:
Mercosur, Europa y Asia apare-
cen como destinos clave para
un producto que ya comenzod a
abrirse paso en el comercio =




exterior, con exportaciones ini-
ciales a Argentina.

MANEJO TECNICO Y

EVOLUCION PRODUCTIVA

En el campo, el encargado de
produccion Cristian Bruce deta-
lla un sistema de manejo inten-
sivo que combina planificacion
agrondmica y precision en cada
etapa del cultivo.

El proyecto comenz6 hace seis
anos con la implantacién de
plantas injertadas sobre por-
tainjertos de aguacate paragua-
yo, utilizando la variedad Hass,
originaria de California y reco-
nocida mundialmente como un
“superalimento”.

Actualmente, el establecimiento
cuenta con plantas en diferentes
etapas de desarrollo, desde seis
meses hasta seis afos, con una
meta clara de expansion a mas de
20 hectareas productivas.

La produccion comienza a partir

del tercer ano, luego de un pro-
ceso de formacion estructural de
la planta. En la actualidad, el ren-
dimiento alcanza las 12 toneladas
por hectarea, con proyecciones
de crecimiento hacia las 15 tone-
ladas para este afo.

“La cosecha es manual y selectiva.
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Empezamos a trabajar primero
con los frutos de mayor tamaio y
hacemos varias pasadas”, explica
Bruce. La campana se desarrolla
principalmente entre mayo y ju-
lio, aunque este afio se adelantd
debido a condiciones climaticas
favorables.




UN CULTIVO DE ALTA

EXIGENCIA TECNICA

El aguacate Hass requiere un ma-
nejo altamente especializado des-
de su implantacion. El suelo es
preparado previamente con for-
macion de camellones y correc-
ciones fisicas y quimicas para ga-
rantizar condiciones 6ptimas para
un sistema radicular sensible.

La densidad de plantacién os-
cila entre 450 y 600 plantas por
hectarea, con esquemas de fer-
tilizacion que incluyen materia
organica, cal y arena lavada. Pos-
teriormente, la planta atraviesa
un proceso de formacion durante
tres aflos, en el que se estructura
su arquitectura productiva en
forma de copa.

El riego por goteo y la ferti-
rrigaciéon acompanan todo el
ciclo, permitiendo un manejo
eficiente del agua y los nu-
trientes.

TECNOLOGIA APLICADA: EL
DIFERENCIAL DEL SISTEMA

En este proceso, la tecnologia se
ha convertido en un factor deci-
sivo. La empresa Agrosystem, a
través de su division Hortifruti,
ha introducido herramientas de
precision que permiten optimizar
cada etapa del cultivo.

ElIng. Rodrigo Velazquez, gerente
de desarrollo, explica que esta di-
vision fue creada especificamente
para cultivos hortofruticolas, que
requieren un manejo diferente al
de los sistemas extensivos tradi-
cionales.

“Con tecnologia y asesoramien-
to hemos logrado incrementar la
productividad de forma sosteni-
da, pasando de 8 a 12 toneladas
por hectarea, con una meta de
18", afirma.

Entre las herramientas incorpo-
radas destacan los caudalimetros
para control de riego, sistemas
de fertirrigacion que permiten
aplicaciones combinadas de nu-
trientes como calcio y fosfato, y
medidores de savia que evaltian el

estado nutricional de la planta en
tiempo real.

El uso de fertilizantes hidrosolu-
bles de Yara y defensivos espe-
cializados complementa un sis-
tema que apunta a la eficiencia y

El consumo local ha crecido de

forma significativa, impulsado
por el valor nutricional del

fruto, mientras que el mercado
internacional abre oportunidades

en segmentos de alto valor.

reduccion de costos. “Hoy traba-
jamos con mucha mas precision,
evitando excesos y ajustando
cada aplicacion segin la necesi-
dad real del cultivo”, agrega.
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UN MERCADO EN EXPANSION
Desde la vision del negocio,
Matias Del Real destaca que el
crecimiento del aguacate Hass
es sostenido y con fuerte po-
tencial de expansion.
“Es un cultivo que requiere
tecnologia, manejo intensivo y
mucha dedicacion, pero quie-
nes apostaron estan viendo
resultados”, sostiene.
El consumo local ha crecido
de forma significativa, im-
pulsado por el valor nutricio-
nal del fruto, mientras que el
mercado internacional abre
oportunidades en segmentos de
alto valor.
La combinacién de produccion
técnica, tecnologia aplicada vy
visiobn comercial posiciona al
aguacate Hass como uno de los
cultivos emergentes mas prome-
tedores dentro de la agricultura
paraguaya.

UNA APUESTA DE FUTURO

El aguacate Hass no solo repre-
senta una diversificacion pro-
ductiva, sino también una trans-
formacion en la forma de hacer
agricultura: mas técnica, mas
precisa y orientada a mercados
exigentes.

En este escenario, la articula-
cién entre productores, cono-
cimiento técnico y tecnologia
aplicada se vuelve clave para
sostener el crecimiento de un
rubro que, aunque atn joven, ya
comienza a perfilarse como una
nueva oportunidad para el agro
paraguayo. CA
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ESTUDIO DE LA MPCS
Mapa ganadero reconfigurado
con menos hato, tenedores y
cambios estructurales

LA MESA PARAGUAYA DE CARNE SOSTENIBLE (MPCS) PRESENTO UN ANALISIS TECNICO
BASADO EN DATOS DEL SERVICIO VETERINARIO OFICIAL, REVELANDO LA EVOLUCION DE
LA DINAMICA PECUARIA EN PARAGUAY ENTRE 2020 Y 2025, EN UN CONTEXTO DONDE LA
GANADERIA SE CONSOLIDA COMO UNO DE LOS PILARES ESTRATEGICOS DE LA ECONOMIA
NACIONAL. Se destacaron las caidas del hato y de la cantidad de tenedores, en una radio-
grafia por departamento, todo ello que llevo a cambios estructurales en la actividad.

a MPCS tomo los datos del
I Servicio Nacional de Cali-

dad y Salud Animal (Senac-
sa) para confeccionar un estudio
que aportd evidencia objetiva
para comprender los cambios es-
tructurales del sistema producti-
vo, con foco en la poblacién bo-
vina y los tenedores de animales
a nivel nacional y departamental.
El informe evidencio que el sis-
tema ganadero pas6 por proce-
sos de adaptacion territorial con
comportamientos diferenciados
segun region. Se destacod la im-
portancia del monitoreo continuo
como herramienta para interpre-
tar tendencias productivas.
Los resultados mostraron una va-
riacion promedio nacional de -9%
en la poblacion bovina durante el
periodo analizado (2020 - 2025).
Esta contraccion no fue uniforme,
con departamentos con caidas sig-
nificativas de hasta -23% y otros
con crecimientos moderados de
hasta +14%. El comportamiento
evidencié una fuerte heteroge-
neidad territorial en la dinamica
ganadera. Para esta dinamica in-
fluenciaron factores productivos,
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climaticos y econémicos especi-
ficos por region, confirmando la
inexistencia de una tnica tenden-
cia nacional homogénea.

Al contrario, se observo una re-
configuracion del mapa producti-
vo. Algunos territorios mostraron
pérdida de stock mientras otros
se estabilizaron o crecieron, re-
flejando una transicion estructu-
ral del sistema ganadero paragua-
yo. En paralelo, la evolucion de
los tenedores de bovinos muestra
una tendencia descendente en
varios departamentos del pais.
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GANADERO

En muchos casos, la reduccion
del nimero de productores es
incluso mas pronunciada que la
disminucién del hato bovino. Este
comportamiento sugiere proce-
sos de reorganizacion productiva
en el sector.

También se evidenciaron cam-
bios en la escala de produccion y
concentracion de unidades pro-
ductivas. El analisis combinado
entre stock y tenencia identifico
distintas tipologias territoriales.
En departamentos como Concep-
cion, San Pedro, Caaguazd, Itaptia



y zonas del Chaco se registraron
caidas tanto del hato como de los
tenedores. En otras zonas como
Alto Parana, Canindeyt y Caa-
zapa se notd competencia por el
uso del suelo. El caso de Central
reflejé impactos de urbanizacion.
Amambay present6d dindmicas de
transicion productiva.

En contraste, regiones como
Cordillera, Misiones, Paraguari
y Neembuct presentaron esta-
bilidad o crecimiento del
stock con menor cantidad
de productores. Esto su-
giri6 que el cambio vino
por la introducciéon de
procesos de tecnificacion,
logrando mayor eficien-
cia productiva. En tanto,
se observaron multiples
factores asociados en la
interpretacion de los resultados.
Entre los principales elementos se
encontraron las condiciones cli-
maticas extremas como sequias e
inundaciones, asi como cambios
en el uso del suelo vinculados a la
expansion agricola y forestal.
También influyeron la rentabilidad
relativa entre rubros productivos
y el acceso al financiamiento. Re-
iterando en otra parte, la adopcion
tecnologica y el nivel de eficiencia
productiva como factores deter-
minantes. A esto se sumaron el re-
levo generacional en el campo y los
costos de produccion. La dinamica
de los mercados internacionales y
las politicas publicas también inci-
dieron en el comportamiento del
sector. El informe enfatiz6 que no
existe una causa Unica, Sino una
interaccion de variables estructu-
rales y coyunturales.

Como conclusion, el informe
confirmo6 una tendencia de dis-
minuciéon del hato bovino a ni-
vel nacional entre 2020 y 2025,
acompanada por una reduccion
del nimero de tenedores de ani-
males. Se observaron procesos
de reorganizacion productiva y
cambios en la escala de produc-
cion. También se evidenciaron
transformaciones en la estructu-
ra de tenencia y especializacion

territorial. En algunas regiones
se consolidé una mayor eficiencia
productiva, mientras en otras se
registra pérdida de stock, con lo
que se reconfiguro el sector.

Asi, se destaco que el sistema ga-
nadero paraguayo presento en los
ultimos anos un proceso de adap-
tacion estructural con desafios y
oportunidades. Estas transforma-
ciones fueron vinculadas tanto a
factores productivos como am-

El informe subray¢ la importancia de
integrar criterios de sostenibilidad y
resiliencia climatica en los sistemas
productivos. También plante6 la
necesidad de consolidar espacios de
dialogo dentro de la cadena de valor.

bientales y econdémicos. El anali-
sis permitié entender que la ga-
naderia esta en transicion hacia
nuevos modelos de produccion.
La MPCS recomend6 fortalecer
sistemas de monitoreo continuo,
promover la articulacion publi-
co-privada e impulsar analisis di-
ferenciados por region para me-
jorar la eficiencia de las politicas
sectoriales.

A nivel productivo, se destaco la

necesidad de aumentar la produc-
tividad y la adopcidn tecnologica.
Asimismo, se recomend6 fomen-
tar buenas practicas ganaderas
y programas de fortalecimiento
para productores. El informe su-
bray6 la importancia de integrar
criterios de sostenibilidad y resi-
liencia climatica en los sistemas
productivos. También plante6 la
necesidad de consolidar espacios
de dialogo dentro de la cadena de
valor. El enfoque general
apunté a una ganaderia
mas eficiente, competitiva
y sostenible.

El estudio concluy6 que el
desafio es convertir estos
cambios en oportunidades
de desarrollo. Cabe recor-
dar que, a nivel metodolo-
gico, el trabajo se sustento
en datos oficiales del Senacsa, ana-
lizando la poblacion bovina y los
tenedores de animales en escala
nacional y departamental. Se rea-
liz6 una comparacioén de variacio-
nes porcentuales para identificar
tendencias estructurales del siste-
ma productivo. La MPCS reafirm6
asi su rol como plataforma técnica
orientada a generar informacion
confiable para la toma de decisio-
nes en la cadena de valor. CA

Tenedores de bovinos - Paraguay. Afios 2020-2025

% variacion

DEPARTAMENTO 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2020-2025
Concepcion 14379 14.384 14.032 13.390 13.363  8.112 -44%
San Pedro 24240 23.970 23.370 22.330 21410 20.828 -14%
Cordillera 4.055 3.823 3.562 3485 3.204 3.020 -26%
Guaira 4.026  3.925 3.528 3458 3294  3.159 -22%
Caaguazu 12.607 11.870 11197 10.784 9.905 9.139 -28%
Caazapa 8.357 8.222 7909 7506 7.270  7.032 -16%
Itapua 11.300 11249 10.488 10.959 10.208 10.254 -9%
Misiones 8166 8.376  8.115 8172 8185  8.196 0%
Paraguari 9.641 9588 9319 9339 9.184 9.091 -6%
Alto Parana 4.090 4.010 3.529 2988 3119  2.947 -28%
Central* 1574 1622 1433 1164 1.140 1.170 -26%
Neembuct 11.925 11916 11.936 12.029 12.233 12.387 4%
Amambay 2238 2245 2243 2287 2277 2271 2%
Canindeyt 7.357 7278 7401 7.022 6.361 6.038 -18%
Pdte.Hayes 7.324 7353 7.200 7.090 7.044 6.815 -71%
Alto Paraguay 2293 2333 2296 2188  2.229  2.045 -11%
Boquer6n 4.038 3937 3.887 3846 3919 3714 -8%
Total pais 137.610 136.101 131.445 128.037 124.345 116.224 -16%

FUENTE: SENACSA.
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Asuncion fue sede de Confina 2026,
el simposio que marco el rumbo del
confinamiento en la region

ASUNCION SE CONVIRTIO EN EL CENTRO DEL DEBATE
GANADERO REGIONAL AL ALBERGAR CONFINA PARA-
GUAY 2026, UN EVENTO QUE REUNIO EL 14 Y 15 DE ABRIL
A DESTACADOS REFERENTES NACIONALES E INTERNA-
CIONALES VINCULADOS AL SECTOR GANADERO, LA NU-
TRICIGN ANIMAL, LA SANIDAD, LA GESTION Y LA TECNO-
LOGIA APLICADA AL CONFINAMIENTO.

rganizado por la empre-
O sa global Vilomix, el sim-

posio se consolid6 como
una plataforma clave para el in-
tercambio de conocimientos y
experiencias, con el objetivo de
impulsar una producciéon mas efi-
ciente, sostenible y adaptada a las
condiciones locales.
Durante la apertura, el Ing. Enio
Sonego, CEO de Vilomix para
América del Sur, destaco el propo-
sito central del encuentro: acercar
informacion objetiva, tecnologia y
conocimiento para generar resul-
tados concretos y sostenibles en
los sistemas productivos. Asimis-
mo, subrayo6 el valor de combinar
una vision global con una fuerte
adaptacion local.

En ese sentido, remarcé que Vi-
lomix, con presencia en 17 paises,
promovio la innovacion respetan-
do las particularidades de cada
region, lo que permiti6 ofrecer
soluciones eficientes y aplicables
a la realidad de los productores.
Ademas, sostuvo que Paraguay
se posicioné como un ejemplo
regional en el uso eficiente de
tecnologia aplicada al confina-
miento, tanto por la escala de sus
sistemas como por el nivel de sus
estructuras y su desempefo pro-
ductivo.

PARAGUAY COMO

REFERENTE REGIONAL

Uno de los ejes mas destacados
del simposio fue el reconoci-
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miento al modelo paraguayo. Se-
gun los organizadores, el pais no
solo adopto tecnologias de mane-
ra efectiva, sino que también co-
menzod a generar conocimientos
que sirvieron de referencia para
otros mercados.

La participacion de técnicos y
profesionales de paises vecinos,
como Brasil y Argentina, reforzo
este enfoque de intercambio re-
gional. Este flujo de experiencias
permiti6 que los sistemas pro-
ductivos evolucionaran respetan-
do sus propias condiciones, pero
incorporando aprendizajes de ca-
SOS exitosos.

EL CONFINAMIENTO COMO
HERRAMIENTA ESTRATEGICA

Por su parte, el presidente de
Confina, Horacio de Lima, agra-
deci6 a auspiciantes, participan-
tes y colaboradores, y contex-
tualizé la relevancia del evento
dentro del agronegocio nacional.
Destaco que la ganaderia de car-
ne se consolidé como uno de los
pilares fundamentales de la eco-
nomia paraguaya, generando in-
gresos, empleo y desarrollo. En
este marco, el confinamiento se



posicion6 como una herramien-
ta clave para mejorar la eficiencia
productiva, lograr mayor estan-
darizacion del producto final y
aumentar la previsibilidad de los
resultados. “Producir mas, con
calidad, eficiencia y sostenibi-
lidad ya no era una opcion, sino
una necesidad”, enfatizo.

MAS QUE ENCERRAR ANIMALES:
UNA OPERACION COMPLEJA

Uno de los mensajes centrales del
evento fue la necesidad de trans-
formar la percepcion sobre el
confinamiento. Lejos de tratarse
de una practica simple, se lo de-
fini6 como una operacion integral
que involucr6é multiples factores:
tecnologia aplicada, conocimien-
to de mercado, planificacion es-
tratégica, producciéon de insu-
mos, logistica interna y externa,
nutricién técnica, sanidad, gené-
tica y capital humano capacitado.
Cada decision dentro de este sis-
tema tuvo un impacto directo en

la rentabilidad, lo que exigi6 un
mayor nivel de profesionalizacion
y formacion continua de todos los
actores involucrados.

PERSPECTIVAS DE CRECIMIENTO
PARA EL SECTOR

El evento también contd con la
participacion de José Carlos Mar-
tin, presidente del Senacsa, quien
analiz6 el potencial de crecimien-
to del confinamiento en Paraguay.
Martin sefial6 que los datos re-
cientes de vacunacion evidencia-
ron una transicion positiva hacia
la retencion de vientres, forta-
leciendo la base productiva del
pais. Asimismo, destacé avances
en la actualizacion de la cuota

Hilton, logrados tras dos décadas,
que pasaron a incluir a todas las
razas producidas en Paraguay y a
reconocer la tipificacion nacional.

UN ESPACIO PARA EL

FUTURO DE LA GANADERIA
Confina Paraguay 2026 se posi-
ciono asi como mucho mas que un
evento técnico: fue un espacio de
reflexion, aprendizaje y proyeccion
para toda la cadena productiva.
Con una fuerte apuesta por la in-
novacion, la sostenibilidad y el co-
nocimiento, el simposio reafirmo6
que el futuro de la ganaderia paso
—y seguira pasando— por la inte-
gracion inteligente de tecnologia,
experiencia y capital humano. CA
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NACIONAL BRAFORD
Hoja de ruta trazada con alta
genetlca y buenos negocms

CON MAS DE 400 ANIMALES EN PISTA Y 33 EXPOSITORES, LA 20° NACIONAL Y 9° DEL TER-
NERO BRAFORD INTEGRO GENETICA, PRODUCCI(]N, CAPACITACION Y NEGOCIO EN UN MIS-
MO ESPACIO, MOSTRANDO UNA DINAMICA REAL DE CAMPO CON JORNADAS INTENSAS QUE
REFLEJARON EL COMPROMISO DE LOS CABANEROS. La muestra se realizd del 14 al 20 de
abril, en el predio de la Asociacion Rural del Paraguay (ARP), en Mariano Roque Alonso.

a Expo Nacional Braford
L 2026 ratifico su referencia

en el arranque del calenda-
rio anual de exposiciones gana-
deras en nuestro pais, destacan-
dose por su organizacion y alto
impacto técnico, productivo y
comercial. La exposicion no solo

FABRIZIO GUGGIARI, PRESIDENTE DEL GREMIO.

presento animales, sino un siste-
ma productivo en funcionamien-
to, con inversion, decisiones y vi-
sion de futuro, consolidando a la
raza como una herramienta clave
dentro de la ganaderia moderna
del pais. Segiin se destacé de lo
compartido por la asociaciéon de
criadores que este afno igualmen-
te renovo autoridades, estrenan-
dose Fabrizio Guggiari como pre-
sidente del gremio.

El proceso de admision, a cargo
de Joaquin Lara, Diego Hernaez y
José Lloret, fue fundamental para
sostener el nivel del evento, rea-
lizado por un equipo técnico que
garantiz6 el cumplimiento de es-
tandares sanitarios, funcionales y
raciales. Esto permiti6 asegurar la
calidad de los animales en pista y
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consolidar una base sélida para la
competencia. Las competencias,
en todas las categorias, mos-
traron ejemplares funcionales,
adaptados y con buena estruc-
tura, destacandose su capacidad
carnicera y eficiencia productiva,
con una clara orientacion hacia
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la generacion de kilos reales en
condiciones de campo.

Ofici6 de jurado, el ex presidente
de la Braford Paraguay y reconoci-
do profesional nacional con amplia
experiencia incluso en pistas in-
ternacionales, Mustafa Yambay. Su
mirada aporté un enfoque técnico
actualizado, priorizando la funcio-
nalidad y la capacidad de los ani-
males de generar resultados con-
cretos en el negocio ganadero. Mas
alla de lo fenotipico, se enfoco en la
productividad y el uso de informa-
cion para la toma de decisiones, lo
que reforzo la necesidad de avan-
zar hacia sistemas mas eficientes,
medibles y ordenados, marcando
el camino a seguir basado en datos
y resultados reales de campo.

En materia de negocios, el re-
mate estuvo a cargo de Ferusa y
dejo resultados solidos con 216
animales vendidos y un promedio
por arriba de G 6 millones y con
maximos de 35 mil G/kg, en tipo
Braford; la media en terneras de
corral ronddé G 9,3 millones; los
machos a campo promediaron en
G 23 millones y las hembras pre-
fiadas, en G 19 millones. En cuan-
to a ejemplares de bozal, para el
caso de desmamantes hembras y
terneras el valor promedi6 G 13,8
millones, mientras que los repro-
ductores fueron con una media
de G 19 millones, reflejando la
confianza del mercado en la ge-
nética de esta raza hibrida.

El evento también conté con una
importante concurrencia de pa-

blico, con productores, técnicos,
jovenes y familias acompafiando
cada jornada, ademas de la incor-
poracion de nuevos criadores que
fue destacado por los organizado-
res por contribuir a fortalecer el
crecimiento de la raza. Un parrafo
aparte para la Braford Junior que
tuvo un rol destacado durante toda
la semana, evidenciando el recam-
bio generacional y fortaleciendo
la integracion dentro del sector,
mientras que Braford Educa im-
pulsé la formacion técnica con
foco en genética, eficiencia y uso
de herramientas como los DEPs.

La carne con marca de la aso-
ciacion y la propuesta gastrono-
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mica reforzaron el vinculo entre
producciéon y valor final, posi-
cionando el producto. Guggiari
igualmente agradecié a auspi-
ciantes y colaboradores e insto
a seguir trabajando para futuros
compromisos en agenda como
mas exposiciones y remates bajo
el Master Plan Braford, con el
desafio de sostener este creci-
miento y proyectar la raza hacia
el Mundial Braford 2028, cuya
sede sera Paraguay, por lo que
ya se viene activando de manera
a dar todo lo mejor para el en-
cuentro que posicionara una vez
mas a nuestro pais ante los ojos
de propios y extranos. CA

PARAGUAY




EVENTOS

Agrisa impulsa la innovacion
y la tecnologia en el agro con
sus Dias de Negocios

CON UNA DESTACADA CONVOCATORIA, AGRISA DESARROLLO NUEVAS EDICIONES
DE SUS “DIiAS DE NEGOCIOS” EN DOS PUNTOS ESTRATEGICOS DEL PAIS: KATUETE,
EN EL DEPARTAMENTO DE CANINDEYU, Y SANTA RITA, EN ALTO PARANA. Estas
jornadas, realizadas los dias 15 y 16 de abril, y posteriormente el 29 y 30 del
mismo mes, se consolidaron como espacios clave para acercar innovacion, co-
nocimiento y oportunidades comerciales a los productores.

n ambas sedes, los asis-
E tentes pudieron conocer

de cerca lo ultimo en tec-
nologia aplicada al agro, con es-
pecial énfasis en drones agricolas
DJI Agras, equipos de agricultu-
ra de precision y monitores de
siembra, soluciones orientadas a
maximizar la eficiencia y mejorar
los rendimientos en el campo.
Entre los equipos presentados, so-
bresali6 el dron DJI Agras T100, el
modelo mas avanzado de la linea,

con capacidad de 100 litros, velo-
cidad de hasta 72 km/h y un rendi-
miento que puede alcanzar las 40
hectareas por hora, posicionando-
se como una herramienta de alto
desempefio para grandes exten-
siones. También se destaco el DJI
Agras T70P, con capacidad de 70
litros, ideal para operaciones que
requieren versatilidad y eficiencia.
Durante las jornadas en San-
ta Rita, ademas de la exhibicion
tecnologica, se present6 la confi-
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guracion completa del T100, que
incorpora tanques para solidos y
liquidos, tanque mezclador y ge-
nerador, ofreciendo una solucion
integral para las tareas de pulve-
rizacion. Estos equipos permiten
una aplicacion mas precisa, re-
ducen la compactacién y el daiio
mecanico a los cultivos, y posibi-
litan el ingreso al campo incluso
después de lluvias, optimizando
los tiempos operativos.

Vagner Fernandes, asesor técnico



comercial de la sucursal Katueté,
destaco la importancia de estos
encuentros para fortalecer el vin-

culo con los productores
y promover la adopciéon
de nuevas tecnologias.
Por su parte, Gabriel Pi-
res, técnico de Agrisa en
Santa Rita, subrayo el cre-
ciente protagonismo de
los drones en el campo y

remarcé la necesidad de capaci-
tacion continua. “Es fundamen-
tal que el productor se manten-

ga actualizado sobre las nuevas
herramientas que se incorporan
al mercado, ya que representan

Es fundamental que el productor se
mantenga actualizado sobre las nuevas
herramientas que se incorporan al
mercado, ya que representan un aporte
clave para la eficiencia productiva.

un aporte clave para la eficiencia
productiva’, afirm6. Como parte
de la propuesta, Agrisa ofrecio

promociones especiales exclusi-
vas y opciones de financiamiento
adaptadas a las necesidades del

productor, facilitando el
acceso a estas innovacio-
nes. Con una importante
participacion en ambas
localidades, la empresa
reafirma su compromiso
con el desarrollo del agro
paraguayo, combinando

tecnologia, cercania y soluciones
concretas que acompaiian la evo-
lucion del sector. CA
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EXPO SANTA RITA 2026

o (A e

......

LA EXPO SANTA RITA 2026 CONCLUYO SU 32° EDICIGN CON UN BALANCE ALTAMEN-
TE POSITIVO, REAFIRMANDOSE COMO UNO DE LOS EVENTOS MAS IMPORTANTES

DE INTEGRACION PRODUCTIVA, COMERCIAL Y CULTURAL DEL PAIS. Desarrollada en
Santa Rita, Alto Parand del 25 de abril al 3 de mayo la feria volvid a destacarse
por su diversidad de propuestas y su impacto en distintos sectores.

Expo Santa Rita 2026
cerro con balance positivo
e impulso productivo

1 predio del CTG Indio
E José fue el centro de ex-
posiciones, espacios gas-
tronoémicos, entretenimiento y

la participacion de numerosas
empresas y emprendimientos,

consoliddndose como una pla-
taforma clave para la promo-
cion de negocios y el intercam-
bio comercial.

En el ambito productivo, la ga-
naderia tuvo un rol protagoénico
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con la exhibicion de ejemplares
bovinos y ovinos, ademas de la
realizacion de remates por pan-
talla que alcanzaron un volumen
de negocios estimado en 9.000
millones de guaranies. Este re-



sultado reflejo el dinamismo del
sector y su relevancia dentro de
la economia regional.

La programaciéon también inclu-
y6 actividades tradicionales que
forman parte de la identidad del

evento, como sorteos y especta-
culos, teniendo como broche final
el show de fuegos artificiales que
marco el cierre de la feria.

De esta manera, la Expo Santa
Rita volvi6 a posicionarse como

un punto de encuentro estraté-
gico que impulsa el desarrollo
econdmico y fortalece los lazos
entre los distintos actores de la
produccion, proyectandose con
solidez hacia futuras ediciones.

CGS e YPF impulsan la innovacion en la Expo Santa Rita

CGS con YPF, tuvo una desta-
cada participacion en la Expo
Santa Rita. En esta ocasion, par-
ticip6 junto a su distribuidor
estratégico Cotripar, que cele-
br6 sus 30 anos de trayectoria,
consoliddndose como un aliado
clave en el desarrollo del sector
agricola nacional. La presencia
conjunta reafirmo6 el compromi-
so de ambas compaiiias con la
innovacion, la calidad y el acom-
pafiamiento al productor para-
guayo.

Felipe Paez, del area comercial
de CGS, resalté el crecimiento
sostenido de la empresa en el
mercado local, asi como la am-
pliacion de su portafolio de pro-
ductos. En particular, destaco
la incorporacion de soluciones
diseniadas para la nueva genera-
cion de maquinarias agricolas y
vehiculos de transporte que es-
tan ingresando al pais.

En este sentido, subray6 que YPF
ofrece productos innovadores

que responden a las exigencias
actuales del sector, contribuyen-
do ala modernizacion de equipos
como tractores, cosechadoras y
camiones de ultima generacion
que operan bajo normas Euro 5.
Este avance representa un paso
importante hacia una mayor

FELIPE PAEZ, AREA COMERCIAL DE CGS.
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eficiencia y sostenibilidad en la
produccion.

Uno de los puntos centrales fue
la evolucion de la linea Extravi-
da, que ahora se divide en dos
segmentos: Agro y Transporte.
Aunque ambas lineas compar-
ten caracteristicas técni- =




EXPO SANTA RITA 2026

cas, cada una esta desarrollada
para responder a exigencias es-
pecificas en términos de tem-
peratura, oxidacién, consumo y
requerimientos de los fabrican-
tes. Esta diferenciacion permite
ofrecer productos mas precisos
y adecuados para cada tipo de
motor.

Actualmente, varios productos de
la linea Extravida ya estan dispo-
nibles en el mercado paraguayo,

tanto para el segmento agricola
como para transporte, y se prevé

la incorporacion de nuevas inno-
vaciones en el futuro cercano.
Finalmente, desde CGS expresa-
ron su satisfaccion por acompa-
nar a Cotripar en este importante
evento, reafirmando su compro-
miso de seguir ofreciendo solu-
ciones integrales que respondan
a las necesidades de los produc-
tores agropecuarios y contribu-
yan al desarrollo del sector en
Paraguay.

n el marco de la Expo Santa

Rita 2026, Grupo Cotripar ce-
lebro6 sus 30 afios de vida empre-
sarial con una nueva propuesta, el
tractor YTO-E1954, una maquina-
ria de 195 HP orientada a trabajos
agricolas de alta productividad.
El acto se desarroll6 el 30 de abril
en el stand de la firmay conto6 con la
participacion de directivos, clientes
y representantes de la zona, quie-
nes acompanaron este nuevo paso
de la empresa dentro del mercado
de maquinarias agricolas.
Valdir Vefago, presidente de Gru-
po Cotripar, destaco en entrevista
con Campo Agropecuario que la
compaiia naci6é en 1996 y mantie-
ne hasta hoy una estructura fami-
liar, con una gestion integrada por
sus hijos, su hermano y su sobri-
na, ademas de coordinadores en

las distintas areas de la empresa.
“Hoy para mi es un momento muy
especial, porque estamos compar-
tiendo con nuestros clientes los
30 anos de Cotripar. Tenemos mas
de 21.000 clientes y nuestra inten-
cion es seguir cerca de cada uno
de ellos”, expreso Vefago.

El empresario record6 que llego
al pais en 1979 y remarcéd que el
crecimiento de Cotripar se cons-
truyo sobre la confianza, el res-
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Cotripar celebro tres décadas de trayectoria con nuevo lanzamiento

peto al productor y el servicio
posventa. “Para nosotros el ma-
yor patrimonio de la empresa es
el cliente, sin ellos nada seria po-
sible”, afirmo.

Actualmente, la empresa trabaja
con ocho marcas, de las cuales sie-
te son de representacion exclusiva,
con productos provenientes de Eu-
ropa, China, Brasil y Argentina. La
firma cuenta con un departamento
de repuestos, una base logistica en
Hernandarias y un equipo de mas
de 200 colaboradores.

Durante la jornada también se
presentod el tractor YTO-E1954,
de 195 HP, tracciéon 4WD vy alta
eficiencia para las labores agrico-
las, el nuevo modelo estara acom-
pafado por soporte técnico, ser-
vicio posventa y disponibilidad de
repuestos.

Vefago agradecié a los clientes
por acompanar el crecimiento de
la firma y sostuvo que Cotripar
apunta a seguir incorporando tec-
nologia y maquinaria de alta gama
para responder a las necesidades
del campo paraguayo. CA




EVENTOS

Fecoprod lanza libro que
recoge la historia del
cooperativismo en Paraguay

EN EL MARCO DE SU 50° ANIVERSARIO, LA FEDERACION DE C00-
PERATIVAS DE PRODUCCION (FECOPROD) REALIZO EL LANZA-
MIENTO OFICIAL DE SU LIBRO CONMEMORATIVO, una obra que
recoge medio siglo de historia, logros y el impacto del modelo
cooperativo en el desarrollo econdmico y social del Paraguay.

a publicacion esta com-
I puesta por 12 capitulos que

abordan de manera integral
la evolucion del cooperativismo
de produccion. El recorrido inicia
con sus origenes a nivel mundial
y avanza hasta su consolidacion
en el pais, incluyendo el desarro-
llo del marco legal, la creacién y
fortalecimiento de Fecoprod, asi
como los contextos politicos, so-
ciales y econémicos que marca-
ron su crecimiento.
A lo largo de sus paginas, el libro
destaca proyectos emblematicos
que impulsaron al sector, junto
con avances en tecnologia, servi-
cios, educacion y desarrollo social.

Asimismo, incorpora un apartado
de perfiles que rescata las trayec-
torias de pioneros y referentes,
ofreciendo una mirada humana y
completa sobre el impacto del tra-
bajo cooperativo en Paraguay.

El acto de lanzamiento reunié a
autoridades nacionales, lideres
cooperativistas, representantes
de gremios productivos e invita-
dos especiales, quienes repasaron
los hitos mas relevantes en la tra-
yectoria de la Federacion.
Durante la apertura, el presidente
de Fecoprod, Ing. Alfred Fast, resal-
to el valor social del cooperativis-
mo: “La cooperacion es llevar a los
pequenios productores a ser parte
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de algo mucho mas grande que
ellos mismos”, afirmoé, destacando
que la union de esfuerzos ha per-
mitido a miles de familias rurales
acceder a mercados competitivos.

A su turno, el presidente honora-
rio de la federacién y mentor del
proyecto editorial, Don Gustav
Sawatzky, emociond a los presen-
tes al reflexionar sobre el verda-
dero valor del modelo coopera-
tivo: “Muchas empresas privadas
tienen el potencial de generar ri-
queza, pero darle dignidad a una
persona a través de su trabajo es
algo tinico de la federacion”.

Mas que una recopilacion histori-
ca, la obra se presenta como un
homenaje al esfuerzo, la resilien-
ciay la vision de quienes impulsa-
ron —y contintian fortaleciendo—
el cooperativismo en el pais.

El evento culminé con la entrega
de ejemplares a las cooperativas
socias y un brindis por las cinco
décadas de vida institucional. Con
esta publicacion, Fecoprod rea-
firma su compromiso de seguir
promoviendo el desarrollo del
campo bajo el lema que ha guiado
su historia: “Lo que uno no puede
hacer solo, muchos pueden”. CA

ALFRED FAST, PRESIDENTE DE FECOPROD.



BOX EMPRESARIAL

Cooperativa Serrana se suma al
Fondo de Garantia de Deposito
del sistema cooperativo

LA CONFEDERACION DE COOPERATIVAS RURALES DEL PARAGUAY (CONCOPAR) CON-
TINUA AVANZANDO EN EL FORTALECIMIENTO DEL SISTEMA COOPERATIVO NACIONAL
CON LA INCORPORACION DE LA COOPERATIVA SERRANA LTDA,, al Fondo de Garantia
de Depositos Cooperativos del Paraguay.

ste importante paso con-
E solida el crecimiento de

una herramienta clave im-
pulsada desde Concopar, orien-
tada a brindar mayor seguridad
a los ahorros de los socios y for-
talecer la confianza en el modelo
cooperativo. El Fondo de Garantia
constituye un mecanismo de res-
paldo que permite actuar de ma-
nera preventiva ante eventuales
contingencias, aportando estabi-
lidad y sostenibilidad al sector.
La adhesion de la Cooperativa

Serrana se enmarca en el pro-
ceso de expansion del Fondo,
que ya cuenta con cooperativas
aportantes y varias mas en etapa
de evaluacion, reflejando el cre-
ciente interés de las entidades
en sumarse a esta iniciativa es-
tratégica.

Este tipo de incorporaciones
no solo fortalecen institucio-
nalmente al sistema, sino que
también representan un avance
concreto hacia un esquema mas
solido, confiable y preparado
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para responder a los desafios del
sector financiero cooperativo.

El Fondo de Garantia promueve
un ecosistema basado en la con-
fianza, la prevision y la responsa-
bilidad compartida entre las enti-
dades que lo integran.

Con la incorporacién de la Coo-
perativa Serrana Ltda., se reafir-
ma el compromiso del movimien-
to cooperativo paraguayo con la
proteccion de los socios, la trans-
parencia y el desarrollo sosteni-
ble del sector. CA
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“Sembrando
cooperacion

y cosechando
progreso”
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HASTA B ANOS DE PLAZO TASAS DESDE B,

PALA CARGADORA |

*Consultar planes que aplican,

RIEDER & CIA. | W ALTRA

Casa Central: Av. Atigar N* 1945, Asuncidn Tel.: (021) 214 114 - Suc. Encarnacién: Ruta & Km. 10 Tel.: (071) 218 2300

SDLG

Suc. Loma Plata (Chaco): Av. Central 13135 Tel.: (0492) 253 180/ 253 267 - Suc. Santa Rita: Ruta 6 Km. 212.5 Tel.: (0673) 221 0457 220 131
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MAQUINARIAS REPUESTOS MALLAS FARDOS (. LUBRICANTES

CON EL RESPALDO, LA EXPERIENCIAY __
EL COMPROMISO DE SIEMPRE.

PRESENCIA EN TODO EL PARAGUAY
CONSULTA DISPONIBILIDAD EN NUESTRAS SUCURSALES i



