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EDITORIAL

“ANO DE LA SOJA”

unqgue hoy represente un tema de debate, muchas veces

motivado por un apasionado discurso ideolégico o para
intereses politicos y econdmicos antes que exposiciones cientificas
o avaladas por estudios, la soja lleva 100 afios en nuestro pais,
con mas luces que sombras desde nuestra perspectiva. Un cultivo
introducido con una finalidad de combatir la desnutricion infantil
y que luego conocié de una gran explosion en su expansion, en el
ultimo medio siglo.
Los mas memoriosos recordardn que mucho antes del debate y la
polémica, la soja aparecié acuiiada en el reverso de la moneda de 1
guarani, con el lema “Alimentos para el mundo”. Sin embargo, hoy es
empleada en algunos sectores como la razéon de muchos males en el
pais y hasta se emplearia el término “sojero” como algo despectivo
en ciertos circulos, cuando lo observado en el campo es que este ru-
bro también esta presente en pequenas fincas, reemplazando a otros
como actividad de renta.
Desde el sector privado se promovié resaltar el hecho de recordar la
introduccién de la oleaginosa en nuestro pais, en 1921, por parte del
doctor Pedro Nicolas Ciancio Sarubbi. Lo primero fue que el Ministe-
rio de Agricultura y Ganaderia establezca, mediante Resolucién 324
del 2 de marzo del 2021, de “Interés ministerial el cultivo de la soja en
Paraguay”. Esto dio pie a que este mes, por Decreto 5217, el Ejecuti-
vo declare al 2021 como “Afio de la Soja en Paraguay’.
Intrinsecamente esto tiene un valor superlativo. Es el reconocimiento
a tantos aportes del campo a la seguridad alimentaria y a la economia
nacional, tomando a la soja como referente y principal cultivo que mueve
todo el aparato productivo y econémico paraguayo, por lo que declarar
el “Ano de la Soja” es, en el fondo reconocer el aporte de nuestra agricul-
tura a la sociedad, asi como la vision de Ciancio Sarubbi, en su calidad de
pediatra, para contribuir con el combate a la desnutricién infantil.
Para recordar al médico, recientemente se inauguré un monolito con fra-
ses suyas para resaltar la importancia de este rubro y de la produccién
para una nacion. “No es pobre un pais que como el nuestro puede poseer en
forma relativamente abundante y barata las dos fuentes mds ricas de protei-
nas que se conocen: la carne y la soja”. Reza en una parte este mensaje, que
hoy queda expuesto al pubico como aquel reverso acuiado en metélico,
pero que retumba con toda la fuerza de su expresion.
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Trigo, con la esperanza de una buena cosecha

| viernes 7 de mayo se realizé el lanzamiento de una

nueva campana triguera organizada por la Federacion
de Cooperativas de Produccion (Fecoprod) y su asociada la
Cooperativa Pindd, en San Cristobal (Alto Parand). El acto
conto con autoridades nacionales, locales y del ambito pro-
ductivo Yy, para evitar mayores aglomeraciones por protoco-
lo sanitario, se trasmitié de manera virtual. En representa-
cién de los anfitriones hablé Romeu Holzbasth, presidente
del consejo de administracién de Pindo. Resaltd que pese
al ano dificil el trabajo no pard, aportando trigo incluso no
siendo un rubro tan atractivo en los Gltimos aios, por dife-
rentes razones, muy lejos de temporadas como en los afnos
2014y 2015 con mas de un millén y medio de toneladas del
cereal producidas en el pais, reconocié. “En el 2021 se tomé
el compromiso de seguir trabajando en el sector agricola y pe-
cuario. Continuamos con el trabajo y el sentido de pertenencia
al pais”, puntualizé y reconocié que el 2020 fue desafiante
por la combinacién de pandemia, sequia, poca navegacion,
incendios, retrasos en la siembra en la soja, ola de insegu-
ridad y la intencién de gravas con nuevos impuestos a la
actividad. “Pusimos todo para superar las adversidades”, ma-
nifestd. Agregd que el agro se constituyé en escudo para
detener crisis como inflacion y devaluacién, porque propor-
ciond las divisas necesarias para dinamizar la economia. “In-
directamente, el sector productivo sostuvo bancos y cooperati-
vas. Fuimos responsables de la estabilizacion. El sector atenud,
respaldo el dinamismo y no falté comida. Enaltezcamos nuestro
aporte al pais”, puntualizé y finalmente inst6 a las autorida-
des a seguir invirtiendo en salud, educacién y obras en las
zonas productivas, ademas en una reflexion final, invité a
no crear conflictos entre ciudad y campo. “Ambos cumplimos
nuestras funciones. La cooperativa Pindé asume el compromiso
para el progreso”, concluyé. A su turno, Eugenio Schéller, pre-
sidente de Fecoprod, igualmente intervino con un mensaje.
“Este ario 2021 nos sentimos fortalecidos por muchas razones.
Por el apoyo a todo el departamento. Al productor, se le apoya
y se respeta. Esta zafra del trigo es muy importante. Las 34 coo-
perativas (N. de la R. socias de la federacion) estdn cubriendo
solo el 30 % de la siembra el trigo. Estamos decayendo. Algunas
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antes sembraban mds y ahora estdn con 30.000 ha. Esperemos
seguir sembrando nuestro trigo paraguayo”, sostuvo y felici-
t6 a entidades y profesionales quienes lograron desarrollar
buenas variedades locales. “Que mejor que producir lo que
nosotros consumimos en nuestro pais. Pedimos mano dura con
el contrabando para consumir lo que producimos en nuestro
pais”, recalcé. Seguidamente, Gustav Sawatzky, por la Uniéon
de Gremios de la Produccion (UGP), definié el dia para la
celebraciéon en donde se destaque la labor y el sacrificio del
productor paraguayo para llevar el pan diario a las mesas. “El
agricultor recurre a su capital o a un préstamo para el gasto de
la siembra. Las cooperativas estdn trabajando. Tenemos cubier-
tas unas 100 mil ha. El sector privado, con sana competencia,
deberia hacer su parte, sin que el gobierno caiga en subsidios,
No es lo que queremos”, enfatizd. Repudio la intencion de
mas tributos. “Cargar al sector productivo cuando le va bien no
es una filosofia correcta. Tenemos una responsabilidad social.
En este momento, no se puede pretender subir impuestos por
la coyuntura que vivimos. Sabemos que se necesita, pero po-
demos ayudar y siempre lo hacemos, pero no de esta manera.
Estamos esperanzados que esta siembra va salir bien. Tenemos
que seguir fomentando la siembra y la produccién”, finalizé. En
representacion del gobierno hablé el ministro de Agricultura
y Ganaderia, Moisés Santiago Bertoni. Primeramente relatd
brevemente la historia del trigo en Paraguay, desde la épo-
ca de la colonia, de Domingo Martinez de Irala, su empleo
por los jesuitas y durante el gobierno de Gaspar Rodriguez
de Francia, ya en la época independiente. Ademas, del re-
surgir tras la Guerra contra la Triple Alianza, impulsada por
su bisabuelo Moisés Bertoni, hasta alcanzar logros, ya en la
administracion de su padre, Hernando Bertoni, al frente de
la cartera agraria, para lograr a mediados de los ochenta del
siglo pasado el autoabastecimiento, en donde las cooperati-
vas de produccion tuvieron especial contribucion. La inves-
tigacion siguio y sigue, por ello, en la actualidad, Paraguay es
el principal exportador de trigo producido en climas tropi-
cales y subtropicales, resaltd. “Eso nos llena de orgullo porque
ofrecemos un trigo de alta calidad, con niveles de proteinas que
permiten mejorar la calidad industrial. Es un producto requerido
por los paises como mejorador de ese producto”, indicé. Ade-
lanté igualmente que en conversaciones con la Embajada
de India ante nuestro gobierno, se planteé un intercambio
bilateral. El gran pais asiatico entregaria vacunas a cambio
de ofrecer la genética de trigo, sobre todo por su comporta-
miento ante enfermedades como piricularia, que ahora cau-
sa estragos en los campos indios, explicé Bertoni. Resalté el
apoyo oficial para rechazar impuestos y constituirse en uno
de los gobiernos mas afines a la produccién, respaldando en
todo lo que pueda al sector, recalcd. Al finalizar el acto se
procedio a la tradicional siembra simbdlica del cereal, con
participacion de algunas autoridades presentes. CA
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“ANno de la Soja”, en
el centenario de su
Introduccidén en el pais

C omo una forma de rendir reconocimiento al aporte
gue brinda localmente la soja, que celebro el cen-
tenario de su introduccion en el pais, el Ejecutivo firmé
el Decreto 5.217, fechado el 5 de mayo del 2021 por el
cual se establece el “Ano de la Soja”, segiin inform¢ la
Union de Gremios de la Produccion (UGP). De acuerdo a
lo difundido, hace 100 aios el hijo de inmigrantes italia-

"OJaNI e23]3u39 (0304

nos, Pedro Nicolas Ciancio Sarubbi, tiempo después de
retornar de unos estudios en Europa, trajo granos de la
oleaginosa al pais. Los trabajos de adaptacion los realizé
en su natal Caazapa y tras varios ensayos pudo conseguir
tres variedades propias, ademas de ensefar su cultivo.
De profesién médico, el doctor Ciancio Sarubbi trajo en
1921 la soja al Paraguay como una alternativa para com-
batir la desnutricién, teniendo en cuenta su balance pro-
teico y también con intenciones de mejorar la economia
rural. El experto realizé una tarea de investigacion cienti-
fica como catedratico conforme a la obra titulada La soja
y el problema alimentario de Paraguay, de la coleccion
Ciencia de la Nutricién, dejando asi un importante lega-
do para la materia y la agricultura en Paraguay, indicé la
UGP. Ademas, aprovechando el 15° aniversario del Ins-
tituto de Biotecnologia Agricola (Inbio), se procedié al
descubrimiento de un monolito en honor al profesional,
catedratico y visionario, frente a la sede de la institucién,
que coincidentemente esta ubicada en la calle que lleva
el nombre del doctor Ciancio Sarubbi. Participaron del
acto el ministro de Agricultura, Moisés Santiago Benitez;
la presidente del Inbio, Simona Cavazzutti y descendien-
tes del homenajeado, entre otros. CA

Quince anos de Inbio

| 6 de mayo se realizé el acto conmemorativo por los

15 anos del Instituto de Biotecnologia Agricola (In-
bio). Cumpliendo con protocolos establecidos para cui-
dados por la pandemia se empled la tecnologia en comu-
nicacion disponible para acercar al publico el evento. En
ese sentido, se destacé que la ocasion fue propicia para
festejar el trabajo de investigacion de muchos afos que
permitié una mejor interconexién con pares de la region,
al tiempo de contribuir a cambiar paradigmas con el em-
pleo de la biotecnologia y la aplicacién de buenas prac-
ticas en la agricultura familiar. En un mensaje difundido
en plataformas virtuales, se resalté que este aniversario
de vida institucional trajo consigo un compromiso forta-
lecido para seguir impulsando el adecuado acceso a la
biotecnologia en Paraguay. Se recordé que el 6 de mayo
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del 2006, con la constitucion de esta entidad, se abrio
un canal que permita seguir procesos y no quedar reza-
gados en un ambito tan competitivo y dindmico como
el de las innovaciones tecnoldgicas del agro. “Nuestra
historia de trabajo se centré en la investigacion agricola
como uno de los pilares institucionales. En ese proceso
hemos aportado méas de 40 proyectos de investigacién
agricola, ademas de capacitar a jévenes del sector, a ni-
vel de posgrados, con el otorgamiento de aproximada-
mente 50 becas, para potenciar el desarrollo agricola”, se
resalté. Ademas, se siguen impulsando iniciativas como
programas de mejoramiento en cultivos de soja y trigo,
con resultados auspiciosos que incluso permitié iniciar
exportaciones de genética de variedades desarrolladas
dentro de estos programas, como el caso de SOJAPAR, a
mercados de Bolivia y Brasil. A esto se sumaron alianzas
con empresas e instituciones de la region, para un ma-
yor intercambio de experiencias y conocimientos, para
contribuir a mantener el desarrollo del campo, con la
introduccion de germoplasmas fortalecer el trabajo con
la soja. Otro punto destacado fue el programa Agricul-
tura sustentable con biotecnologia, para introducir en
la agricultura familiar avances y novedades, como una
forma de mostrar el camino a un desarrollo sustentable.
El discurso central fue ofrecido por la titular del Inbio,
Simona Cavazzutti y fue seguido de manera presencial
por miembros del directorio e invitados especiales, se-
gun disposiciones del protocolo sanitario. CA
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Monitoreo de rendimientos por pagina web

U na novedosa herramienta digital permite al trigue-
ro conocer rendimientos agricolas de su cultivo
a través de una pagina web ideada por investigadores
argentinos, pero adaptada a las zonas productivas del
cereal. Gracias a esta ayuda tecnoldgica, el productor
accede a datos de variedades, comportamiento y pro-
ductividad en las principales zonas productivas del pais.
Ante la llegada de la temporada de cultivos de invierno,
el trigo se presenta como una de las opciones que tiene
el agricultor en nuestro pais, tras la cosecha de soja. Por
ello, para ver qué variedades optar en la presente za-
fra, el Instituto Paraguayo de Tecnologia Agraria (IPTA)
ofrecié esta herramienta que cuenta con datos de za-
fras anteriores. En la plataforma se pueden acceder a
las cuatro ultimas zafras. En la pagina inicio se observan
datos desde el 2018, comentd el Ing. Agr. Pedro Cha-
vez, investigador del IPTA. La pagina surgi6 a través de
una web que fue desarrollada por profesionales de la
Universidad de Buenos Aires (UBA) con el Instituto Na-
cional de Tecnologia Agropecuaria (INTA), de Argenti-

na, en colaboracion con los profesionales de entidades
locales, se logré la adaptacién para proporcionar datos
de nuestro pais. El objetivo principal de la pagina es ex-
poner el comportamiento de las variedades que detalla
la web. Para ingresar, introducir en el buscador el domi-
nio www.granosdelparaguay.000. Una vez admitido, se
ingresa a una plataforma gratuita. El interesado cuenta
ademas con datos de diversas localidades. Una vez que
el agricultor accede a la zafra requerida, debera detallar
la zona de produccion. La pagina igualmente ofrece da-
tos del comportamiento de la variedad en la localidad a
través de los afos, asi como materiales disponibles, se-
gun los datos de los ensayos sean en el Norte o en el Sur
del pais. Chavez anadié que desde este ano se puede
acceder a datos de la zafra 2020 de la zona de Caaguazu
especificamente Sem Agro. Asimismo, indicé que anual-
mente se realizan comparaciones de 30 a 36 variedades
a nivel experimental, que permite luego establecer una
base para seguir el comportamiento y rendimiento de
las lineas y novedades. CA

Embarques disminuidos por
condiciones de navegabilidad

L as condiciones de navegabilidad restan potencial de
salida a la soja paraguaya; no obstante, durante abril
fueron embarcadas unas 800 mil toneladas de la olea-
ginosa, con lo cual, al cierre del primer cuatrimestre del
ano totalizan 2,55 millones de toneladas, segiin informo
la Camara Paraguaya de Exportadores y Comercializa-
dores de Cereales y Oleaginosas (Capeco), de acuerdo a
los datos de su asesoria de Comercio Exterior. Ademas,
al cierre del cuarto mes, ese volumen global representa
6 % menos, en comparaciéon con el mismo periodo de la
temporada anterior, cuando se enviaron 2,71 millones
de toneladas, informo el gremio, al indicar una diferen-
cia acumulada entre enero y abril de 163 mil toneladas
menos. ‘Al cuarto mes del afio se llevan exportadas 2,55
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millones de toneladas de soja en grano reduciéndose de
esta manera la merma negativa de los meses anteriores, lo
que confirma nuestros prondsticos de que las exportacio-
nes se irian regularizando a partir de los meses de abril y
mayo, pese a que se han recrudecido las condiciones de na-
vegabilidad de los rios generando demoras”, indicé Sonia
Tomassone, asesora de Comercio Exterior de la Capeco.
Con respecto a los destinos de soja paraguaya, Argen-
tina sigue ocupando el primer lugar del ranking de des-
tinos con un 72 % de participacion. Siguen la ndmina
Brasil y Rusia, con 10 % y 6 %, respectivamente, como
los principales compradores del producto. Ademas, se
registraron envios a mercados que retnen el 12 % del
total. Asi, estan agrupados en “Otros” mercados como
Tunez, Pery, Espana, Canada, Senegal, EE. UU., Uruguay
y Corea del Sur. Un dato favorable es el que evidencié
mejoras en las exportaciones de aceite y pellet de soja,
acompaiando el comportamiento del grano, informod
Capeco. En cuanto al ranking de exportadoras, Cargill
continua liderando el listado con un 20 % de participa-
cion. El lote incluye a Viterra, 17 %, ADM, 14 %; Cofco,
9 %; LDC, 9 %; Agrofértil, 9 %; Sodrugestvo, 8 %; Copa-
gra, 8 % y Bunge, 6 %. Finalmente se destacé que mas
de 38 empresas realizaron exportacién de soja al cierre
del primer cuatrimestre del afo. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Suspenden las
exportaciones de carne

| Gobierno nacional suspendié por 30 dias las

exportaciones de carne vacuna, con la supuesta
intencion de contener la presion sobre los precios, se-
gun senalé el Ministerio de Desarrollo Productivo. El
Ejecutivo argumenté que la medida se adopté "como
consecuencia del aumento sostenido del precio de la
carne vacuna en el mercado interno". Cabe destacar
que la inflacién en la Argentina es muy elevada y en
modo alguno se limita a la carne vacuna.
Desde luego, la novedad concité el rechazo mas abso-
luto por parte de las entidades del campo. Confede-
raciones Rurales Argentinas (CRA) calificé como “un
error el cierre de exportaciones de carne”. La entidad
sostiene que representa un “retroceso para el desarro-
llo y crecimiento de la ganaderia”.
Por su parte, el presidente de la Sociedad Rural Argen-
tina (SRA), Daniel Pelegrina, sostuvo que "el dafio que
provoca la medida va a disminuir la oferta de carne,
haciendo que los precios terminen subiendo, como ya
ocurrio en el pasado”.

Leche: mejora el precio
de la leche cruda

| precio pagado a los tambos por la leche cruda

entregada en abril mejordé un 8 por ciento con res-
pecto a marzo y un 54 por ciento en relacién al mismo
mes del afo pasado, segun la informacion difundida
por la Direccién Nacional de Lecheria.
El valor se ubicé en un promedio para todas las regio-
nes de 28,17 pesos por litro, indicé el organismo. De
esta forma, los tamberos percibieron un aumento del
38,3 por ciento en relacién a diciembre pasado, cuan-
do se les abono 21,36 pesos por litro.
La suba de este primer cuatrimestre duplica al 17,2
por ciento que habia aumentado el precio de la leche
en tranquera entre abril y diciembre de 2020.
De esta manera, el valor promedio se ubicaria en unos
29 centavos de ddlar por litro (calculado a tipo de
cambio oficial). Aunque aln es insuficiente, los tam-
bos estarian recuperando parte de la renta perdida en
meses anteriores.
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a cosecha de sorgo granifero ya cubre el 32,3 %

del area apta, luego de relevar un avance inter-
quincenal de 6,1 puntos porcentuales. Los buenos
rindes recolectados en las provincias de Santa Fe 'y
Cérdoba, permiten aumentar en 300.000 tn la esti-
macion de produccion, senala la Bolsa de Cereales
de Buenos Aires en su Panorama Agricola Semanal.
De esta forma, la nueva proyeccion a nivel nacional
para el ciclo 2020/21 es de 3,3 M tn.

L a cosecha de soja mantiene un buen ritmo y ya
cubre el 70,6 % del area apta, senala la Bolsa
de Cereales de Buenos Aires. El 82,4 % de los cua-
dros de primera fueron cosechados, informando
una produccion acumulada de 27,7 M tn y un rinde
medio de 2.950 kg/ha.

En tanto cobra impulso la cosecha de planteos de
segunda, cubriendo el 45 % del area apta y repor-
tando un rinde medio de 2.270 kg/ha, puntualizé
la entidad.

De continuar las condiciones agroclimaticas favo-
rables, amplios sectores del area agricola podrian
dar por finalizada las labores de trilla de planteos
de primera a lo largo de los proximos siete dias.

a recoleccion de maiz con destino a grano co-

mercial ya se ubica en el 24,6 % del area apta,
luego de relevar un avance intersemanal de 1,9
puntos porcentuales, informé la Bolsa de Cereales
de Buenos Aires. Aun se contabiliza una demora
en las labores ya que los productores priorizan la
cosecha de soja. Los rendimientos se mantienen
cercanos a las productividades relevadas durante
las ultimas semanas.
Frente a este panorama, la BCBA mantiene la ac-
tual estimacion de produccién de 46 M tn, unos
5,5 M tn menos que las recolectadas el ciclo previo
(Produccién 2019/20: 51,5 M tn).

Www.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

Las nuevas tecnologias
apuntan a la asistencia
en tiempo real

A lo |argo de los afos la agricultu- blemas. Desde Bayer se analizan las

h . d i . situaciones como: factor climatico,
ra. . a _eXpe”menta O camblos sIg- hibridos y otros. Al mismo tiempo
nificativos para el desarrollo y las se busca un sinfin de herramien-
oportunidades de |ograr buenos tas. Con esta plataforma podemos
rendimientos mucho estuvieron su- consolidar toda la informacion que
. X ) se maneja en forma separada para
jetas al clima. Las nuevas tecnologias que el productor pueda tener todo
apuntan a seguir sumando asisten- al alcance de su mano para la toma

cia y eficiencia en tiempo real, para e

esto la compania Bayer obtuvo la pla-
taforma Field View. Luis Velazquez,
gerente de Canales Nacionales de la
compania brinda detalles sobre esta
innovadora herramienta tecnoldgica.

_CAM. ;Qué es Field View y como se alinea a la
estrategia de Bayer?

_Veldzquez. Field View es una plataforma que arranco
como una Startups en EE.UU. Nacié como una empresa
muy pequena, pero viendo la necesidad y la oportunidad
que estaba generando esta Startups, Monsanto en su
momento la incorporé en su negocio para evolucionarlo
y expandirlo. Se inicié en Estados Unidos, después llegd
a Brasil y actualmente esta en la Argentina y en Para-
guay. Tenemos intenciones también de llevarlo a Bolivia.
Con ésta herramienta buscamos reducir la brecha entre
el potencial que tiene el productor en su campo y sus re-
sultados actuales.

_CAM. ;Cudl fue el objetivo de la compaiiia con
esta herramienta?

_ Velazquez. El objetivo de Bayer no solamente es
proveer los productos. El propésito de la compaiiia es
brindar soluciones a los principales problemas que tiene
la agricultura y en ese propésito siempre Bayer localiza
los problemas para darles una solucién a los producto-

Luis Velazquez, gerente de
Canales Nacionales de la
res, de tal manera a que ellos puedan afrontar los pro- compafiia.
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_ CAM. ;Qué tipo de informaciones le provee al
productor para mejorar sus decisiones?

_ Velazquez. Durante el ciclo del cultivo el productor
tiene que tomar muchas decisiones, entonces lo que
buscamos es enriquecerle con informacioén clara y es-
pecifica de su campo. La plataforma brinda una serie de
herramientas de informacioén, arranca con los mapas de
imagenes satelitales donde se puede ver el suelo duran-
te el periodo del cultivo. La segunda etapa seria la incor-
poracion del monitoreo de las maquinarias en los tres
momentos: la siembra, pulverizacion y la cosecha, don-
de se obtiene informacion real en velocidad, densidad,
aplicaciones eficientes que ayudan en costos y también
en el impacto al medio ambiente. En cosecha Field View
mide el resultado de cada parcela, tomando datos que
ayudaran en la siguiente campana, permitiendo asi to-
mar previsiones necesarias y decisiones para la proxima
zafra y practicas agronémicas eficientes.

_ CAM. (Qué otras informaciones mas el pro-
ductor puede obtener?

_Veldzquez. Ademas de los datos ya mencionados hay
una tercera etapa que se encuentra proxima a ser lan-
zada. En esta etapa donde la herramienta ya tiene mu-
cha informacién consolidada podra sugerir el protocolo,
practicas agrondmicas o el hibrido que mas convenga
de acuerdo al tipo de suelo, régimen de luz, agua, ciclos
de fechas convenientes a sembrar para lograr mejores
resultados. La plataforma vincula a diversos productos,
ya sea semillas, germoplasma, biotecnologia, quimicos y
practicas agrondmicas, a eso se le suma la informacién
de todo el ecosistema que forma la herramienta y los
cultivos en si.

_ CAM. ;Cémo se conecta Field View a las ma-
quinarias utilizadas en el campo?

_ Velazquez. Hay un portafolio de maquinarias que ya
estan homologadas para la plataforma, lo que se hace es
incorporar un hardware, un equipo fisico, que se conec-
ta al puerto de las maquinarias y se encarga de hacer la

recoleccion de datos. Hay toda una
lista que son compatibles para po-
der acceder a la informacion, hay
dos formas de conectar online si
tiene internet y la off line donde se
acumula toda la informacién y al
terminar el dia se conecta con in-
ternet y se sincroniza con la nube
en la plataforma. Se puede contar
con la plataforma en tractores, co-
sechadoras y pulverizadoras que
estan en el rango de compatibilidad.
Actualmente se esta analizando en
cada pais cuales son las maquinarias
mas utilizadas para que el productor
pueda acceder de manera mas facil y
sin complicaciones.

_ CAM. ¢(En qué etapa se en-
cuentra el lanzamiento co-
mercial en Paraguay?
_Veldzquez. Estamos en plan pilo-
to con unos 50 productores a nivel
pais que estan utilizando la platafor-
ma para iniciar, afinar los usos y cos-
tumbres del pais. Son productores
referentes que se estan familiari-
zando con la herramienta para ver el
valor real que brinda la plataforma.
Para este ano estimamos hacer el
lanzamiento a nivel pais, para poner
a disposicion de todos los produc-
tores que deseen utilizarla. Apunta-
mos a que los clientes ya lo tengan
disponible para esta préoxima zafra,
para ello ya estamos ultimando los
detalles de soporte y demas cosas
que son importante.

_ CAM. ;Qué rol tiene la digi-
talizacién en la evolucién del
agro?

_ Velazquez. A nivel de tecnologia
podemos ver que en siglo XIX se in-
corporo la mecanizacion del campo,
después los hibridos, variedades con
desarrollo de cruzamiento genético
entre variedades e hibridos, des-
pués, el glifosato herbicida, se vino
la biotecnologia, tanto en soja y maiz
y esta etapa con la digitalizacion es
la tercera etapa de revolucion de la
agricultura, esto viene de la mano del
uso de la informacién para la toma
de decisiones, creo que eso es lo que
estamos viviendo ahora con la plata-
forma Field View de Bayer.
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AGRONEGOCIOS

El Grupo FD cuenta con una variada canasta de productos entre los que
destaca su reconocida yerba mate organica, resultado de un minucioso y
complejo proceso que va desde la seleccion de las semillas hasta las dife-
rentes etapas dentro de la planta industrial. En todo momento la produc-

cion se realiza en un entorno controlado, bajo estrictas normas de calidad
e inocuidad —avaladas por certificaciones internacionales de gran prestigio.

YERBA ORGANICA FD

Calidad que seduce

los mercados

internacionales

manera muy especial y al margen de servir como
el elemento clave en las bebidas tradicionales su
consumo regular viene acompafado de varios benefi-
cios para el organismo al estimular el sistema nervioso,
ayudar a bajar de peso y aportar nutrientes para ganar
energia durante el dia. Estamos hablando de un pro-

I a yerba mate esta arraigada a nuestro pais de una
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ducto que goza de alta demanda en
cualquier época del ano y al igual
que como sucede con diversos ali-
mentos de la canasta basica, los con-
sumidores cada vez prestan mayor
atencion a los aspectos en torno a
la elaboraciéon de un determinado

www.campoagropecuario.com.py



producto y sus componentes dando preferencia a aque-
llos de origen natural u orgénico. El Grupo FD desde sus
inicios mantiene una mirada de negocios enfocada en el
aprovechamiento consciente y responsable de los re-
cursos de la rica tierra guarani; es asi como la firma lo-
gré posicionar un conjunto de propuestas encabezadas
por la reconocida “Yerba Mate Orgdnica FD”, sinbnimo de
calidad y con un atractivo particular que le permitio in-
gresar a exigentes mercados internacionales y que hoy
representa un sello de Garantia.

Todo el proceso empieza en la Estancia Federico, ubi-
cada en el distrito de Nueva Esperanza, en el departa-
mento de Canindeyd, lugar donde se encuentran los
yerbales, el vivero y el complejo industrial. El equipo
de Campo Agropecuario Multimedia visito el estable-

“Selly ujey3 10304

cimiento para conocer de cerca las
practicas agricolas, el trabajo en fa-
brica y las estrategias utilizadas en
la elaboracion de la Yerba FD pues
al tratarse de una produccion orga-
nica los procedimientos y técnicas
aplicadas difieren de las opciones
convencionales y se rigen bajo
normas y estandares avalados por
certificaciones internacionales de
gran prestigio. De acuerdo con el
Ing. Ind. Frank Franco, encargado
de Desarrollo de Negocios del Gru-
po FD, las parcelas son certificadas
por la empresa alemana Kiwa =»
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AGRONEGOCIOS

BCS OKO Garantie, que otorga las certificaciones
USDA Organic (Estados Unidos), EU Organic (Unidn
Europea) y JAS (Japén).

ETAPA INICIAL EN EL VIVERO

El Ing. Agr. Cristobal Giménez, encargado de la Estancia
Federico, acompano el recorrido en el vivero explicando
paso a paso el manejo de la produccién organica. La se-
lecciéon de las semillas se realiza en base a una serie de
criterios técnicos (entre los meses de febrero y marzo);
luego de una limpieza minuciosa se procede a la siembra;
en el almacigo las semillas tienen una dormencia de al-
rededor de dos meses y tras el repique (junio y julio) las
plantas son colocadas en unos tubetes permaneciendo
alli por un periodo promedio de un ano. Usualmente el
replante se lleva a cabo entre los meses de mayo vy ju-
nio, sin embargo, debido a la sequia de los ultimos afios
los profesionales optaron por el traslado de las plantas
al campo en octubre, una época quizas no tan recomen-
dable para la yerba mate pero de igual forma permite
aprovechar la humedad del suelo. El vivero cuenta con
una produccion anual de aproximadamente 70.000
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Ing. Agr. Cristébal
Giménez.

Frank Franco,
Joel Arévalos,
Cristébal
Giménez,
Alfredo
Gonzalez.

plantines, no obstante a futuro pre-
vén elevar la cifra hasta los 100.000
plantines.

Los cuidados culturales se realizan
manualmente entre plantas y meca-
nicamente entre hileras con imple-
mentos de uso exclusivo para el area
organica. Se ha integrado un sistema
de control que incluye trazabilidad
para asegurar la maxima calidad de
las hojas verdes, ademas de un con-
trol integrado de plagas, sin emplear
productos quimicos ni fertilizantes.
“Por ejemplo, el sustrato en siviene del
mantillo de montes, de los bosques de
la estancia; se hace un tamizado y una
mezcla con un poco de tierra colorada
para que los plantines reciban los nu-
trientes del suelo”, indicd Cristobal.
En lo que respecta al manejo de en-
fermedades el ingeniero mencioné
el desafio de lidiar con los hon- =»
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gos para lo cual utilizan extractos naturales como repe-
lentes (ajo, nim y otros) y mesas elevadas, que posibilita
la 6ptima circulacién de aire y disminuye la incidencia de
enfermedades.

Avanzando en el recorrido por la Estancia Federico ha-
cia una de las parcelas que habia entrado en turno de
produccion el Ing. Forestal Alfredo Gonzalez, supervisor
del Sector de Produccion a Campo y Viveros del Grupo
FD, hizo referencia al “viruteo”, una intervencién que se
le hace a la planta a partir del cuarto o quinto ano pre-
via a la zafra gruesa de la yerba mate (cosecha de ramas
maduras). “El objetivo del viruteo es conseguir un mayor
aprovechamiento de las hojas para optimizar la produccién
y también lograr una limpieza de la planta, facilitando asi el
corte de las ramas maduras”, manifesto.

PROCESO INDUSTRIAL

Segun el Lic. Joel Arévalos, encargado de la Yerbate-
ra Federico, las hojas son colocadas sobre la ponchada
(bolsa que transportara las hojas) y posteriormente
inicia la fase industrial cuya primera etapa consiste en
un control de peso en la bascula instalada en la estan-

l_/{;
!y . 5 s

cia. Luego del pesaje, en el area de
planchado de hojas verdes los ca-
miones descargan la materia prima
atendiendo hasta los minimos deta-
lles para evitar la contaminacion ya
sea por el contacto con lubricantes,
combustible o algun otro agente ex-
terno, siendo este un punto clave en
el control de calidad e inocuidad.

Para la siguiente fase una cinta trans-
portadora tipo Redler conduce la
materia prima a la zapecadora donde
se produce el choque térmico o tam-
bién llamado corte enzimatico para
mantener el color tan caracteristico
de la yerba mate al igual que su in-
comparable sabor y aroma. A través
de otro transportador automatico el
contenido pasa por un proceso de
secado de 5 a 7 horas dependien-
do de las condiciones climaticas y
la calidad o estado de maduracion
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de la hoja; una vez cumplida esta fase las hojas pasan a
un molino, en el cual se hace el cancheado, un molinado
grueso de ramas y hojas. Tras la cancheada, la yerba se
almacena en un depésito especial donde permanecera
por un periodo de 18 a 24 meses. Si bien los diferen-
tes procedimientos en su mayoria son automatizados -
con un sistema de trabajo continuo y articulado- para
optimizar el rendimiento y minimizar errores o posibles
contaminantes, los operarios de la fabrica se encargan de
supervisar cada tarea y dada su experiencia en el rubro el
producto final que llega a la mano de los consumidores
refleja el compromiso del Grupo FD y el respeto hacia los
componentes que conforman la cadena de valor.

El tltimo eslabén que interviene en el proceso es el area
de control de calidad. Al respecto, Joel resalté que en el
sitio se efectian las mediciones de la yerba mate esta-
cionada pasando por la molienda para determinar la can-
tidad de palo, polvo y hoja junto con las combinaciones

que le dan el sabor caracteristico a
la Yerba Organica FD. Es importante
acotar que algunos paises tienen pa-
trones especificos de molienday eso
requiere especial atencién al mo-
mento de definir las combinaciones.

COMERCIALIZACION Y
PRESENTACIONES

En Paraguay la Yerba Organica FD
va ganando espacio en la preferen-
cia del publico y mientras mas con-
sumidores demuestren interés por
conocer el origen de los productos
que adquieren, estiman que el posi-
cionamiento de la marca alcanzara
nuevos hitos en nuestro mercado
haciendo frente al desafio de incor-
porar en la cultura la compra y exhi-
bicion de productos organicos. Asi-
mismo, el esfuerzo de la compaiia
en la elaboracién de una propuesta
100% nacional, de calidad y certifi-
cada constituye un valor agregado
en relacién a la competencia.
Actualmente la Yerba FD esta dispo-
nible en seis presentaciones: Fede
Rico, yerba tradicional de alta cali-
dad, con vitaminas y antioxidantes;
La Mejor, caracterizada por su corte
tipo rioplatense, de sabor fuerte y
persistente, ideal para mate; La Po-
tente, yerba mate compuesta con
catuaba (con propiedades energi-
zantes y afrodisiacas); La Especial,
con menta y pata de buey; FD Men-
ta Limén, especial para el tereré; y
FD Anis, exclusiva para el mate, bien
equilibrada con esencia de anis.
“Hoy dia estamos llegando a toda la
Unién Europea, pero nuestros prin-
cipales compradores son Alemania,
Inglaterra, Polonia e Italia. En Nortea-
mérica, exportamos a Estados Unidos
y México, y en Asia, a Japon. También
estamos incursionando en el mercado
taiwanés, donde participaremos en
una importante feria en el mes de ju-
lio”, puntualizé Frank Franco.

Entre las principales novedades el
Grupo FD planea lanzar este aino
nuevas presentaciones: FD Jengi-
bre, FD Jengibre Menta y Chima-
rrao FD. CA
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Maices adaptados y
rendidores gracias al
mejoramiento genético

“Participacion en el mercado de semillas de maiz"” fue el tema desarrollado
por Corteva Agriscience en el marco del ciclo de charlas organizadas en con-
memoracion a los 15 afos de vida institucional de Parpov. En la oportunidad,
el Ing. Agr. Ariel Monzon, gerente de Marketing de Semillas para Paraguay de
Corteva, abarco varios puntos claves con relacion a este cereal.

Semillas para Paraguay de Corteva Agriscience

en principio se refirié al robusto porfolio de pro-
ductos de la compaiiia distribuido en tres marcas: Pio-
neer, Nord y Brevant, todas pensadas para adaptarse a
las exigencias de nuestra region. Paralelamente Corteva
cuenta con 35 programas de investigacion en busca de
impulsar una agricultura mas eficiente en los préximos
anos a través del desarrollo de propuestas innovadoras
que otorguen al cliente una mejor relacion costo/benefi-
cio elevando el rendimiento de su produccion y derivado
de ello, ganar competitividad en la industria. Los centros
donde se llevan a cabo las investigaciones estan insta-
lados en lugares estratégicos a nivel mundial y las esta-
ciones cercanas a nuestro pais yacen en Brasil, lo que
favorece el intercambio de germoplasma, experiencias
y conocimientos ademas de la posibilidad de realizar

E I Ing. Agr. Ariel Monzén, gerente de Marketing de
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pruebas y ensayos locales para ob-
servar la adaptacién de los materia-
les, principios activos, incidencia de
enfermedades, etc.

“Tenemos todas las condiciones y la
estructura necesaria para efectuar in-
vestigaciones en diversos tipos de sue-
los poniendo a disposicién de los paises
latinoamericanos tecnologia digital de
vanguardia en los ensayos”, indicé. En
tal sentido, para la creacién y avan-
ce de hibridos en Paraguay se siguen
ciertos criterios entre los que des-
tacan el rendimiento y calidad de
granos, en especial este Gltimo pun-
to debido al estatus de nuestro pais
como exportador de granos; =

Www.campoagropecuario.com.py
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Hibridos de maiz Nord.

Hibridos de maiz Pioneer.

otros parametros igualmente importantes son la resis-
tencia a enfermedades y plagas, factibilidad (serie de es-
tudios que determinan si es posible producir el material
acorde a los criterios agronémicos y de productividad),
revision de GAPS, ciclo/madurez y el posicionamiento
en el mercado.

En cuanto al proceso de avance de hibridos, Corteva
dedica un periodo de tiempo prudencial al desarrollo de
sus productos que va de 1 a 10 anos pasando por dife-
rentes etapas, cinco en total, en las cuales apuntan a la
creacioén de lineas élite testeadas bajo estrictas normas
de calidad que evaltan el comportamiento y la capaci-

dities (2013= 100-145USD/Ton;
2015= 105-140USD/Ton) y el lan-
zamiento de los eventos biotecno-
l6gicos. Al margen del paulatino cre-
cimiento de la superficie sembrada
también llama la atencion el aumen-
to exponencial del rendimiento pese
a las dificultades que se presentaron
en algunos ainos por la sequia, hela-
das o lluvias excesivas; la tendencia
alcista motiva al productor a seguir
apostando por este rubro.

dad de adaptacién de los mismos. Una vez finalizados Ing. A,\%'nAzgﬁl Corteva Agriscience ofrece tres car-
los ensayos VCU y en cumplimiento con los estandares gerente de teras de productos en el mercado de
establecidos se procede a los registros correspondien- Marketing hibridos de semillas de maiz. Uno de
tes de RNCC frente a los 6rganos competentes del Para- de Semillas ellos es la marca Pioneer -con bue-
guay para el lanzamiento del nuevo material. parz:aézf’tzsg na presencia en Paraguay- cuyos
“Todos los hibridos de Corteva tienen testing local en diver- Agriscience atributos y posicionamiento técnico

sos ambientes de forma segmentada y regionalizada. Esto
posibilita una definicion clara del posicionamiento de los
productos con foco en el mercado y las necesidades de los
clientes”, sostuvo Monzon.

Los registros historicos indican que la producciéon nacio-
nal de maiz fue fortaleciéndose con el correr de los afios
encontrando su pico mas elevado en 2013 (984KHas)
y 2015 (1MHas) motivado por el precio de los commo-

Histoérico de rendimiento

Yield Ave. (Tn)
w

NP P S
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bastante robusto la ubican entre las
mejores para afrontar la campana.
Por su parte, Nord oferta hibridos
versatiles con posicionamiento re-
gional. Mientras que Brevant es la
cartera que ofrece productos exclu-
sivos para cada distribuidor.

“Todos los materiales vienen con tec-
nologia de punta que permite el uso
de dos tipos de herbicidas totales, gli-
fosatoy glufosinato de amonio, y una
proteccién triple contra orugas cor-
tadoras; ademds de todo eso un tra-
tamiento de semillas industrial que
permite la proteccién hasta la emer-
genciadel cultivo, contra chupadores
y cortadores, eso hace que tengamos
mejor stand y un vigor hibrido mu-
cho mds acentuado en los estadios
iniciales de la planta”, puntualizé el
ingeniero. CA

www.campoagropecuario.com.py



Durante un Workshop on line se realizé una jornada de actualizacién de
conocimientos sobre el Paraquat. Fue el 27 de mayo y el evento estuvo or-
ganizado por la CaAmara de Fitosanitarios y Fertilizantes (Cafyf), Syngentay

CroplLife Latin America.
arco Regulatorio y Uso Responsable de los de-
fensivos agricolas, Aspectos Técnicos del Di-

M cloruro de Paraquat y la Toxicologia del Para-

quat fueron los temas desarrollados durante la jornada
de capacitacién que puso sobre la mesa muchos mitos y
realidades sobre el herbicida Paraquat.

En la oportunidad, el Dr. Mauricio Rodriguez, direc-
tor de Asuntos Cientificos de CropLife Latin América,
orientd sobre Marco Regulatorio y Uso responsable.
Explicé que la ciencia guia la regulacién internacional
de los defensivos agricolas con el objetivo de minimizar
los riesgos y lograr el aprovechamiento de los beneficios
que tienen estos productos para la agricultura.
Menciondé que se estan viviendo muchos cambios que
obligan a la agricultura a producir mas alimentos con
menos recursos. Por otro lado, cada vez el razonamiento
politico se impone mas a la ciencia, y hay muchas ONG’s
globales que estan moldeando la percepcion del mundo,
no solo en Europa, sino alrededor del globo con las ideas
que el riesgo no puede ser manejado por las personas.
Expresé que en la Unién Europea se ha creado una vi-
sién ultra conservadora, y en gran parte anticientifica,
gue se esta exportando en otras regiones. “Esto no solo
estd causando pérdidas de ingredientes activos para la
agricultura, si no afecta a las regulaciones para la comer-
cializacién de alimentos a Europa”, dijo.

Destaco que de seguir las restricciones a la agricultura
se estima puede llegar a existir pérdidas en las exporta-
ciones por 65 mil millones de Euros desde América Lati-
na a Europa. Esto afectaria a frutas, cereales, derivados
de soja para la alimentacién animal y otros.

Resalto que el objetivo de las industrias es minimizar el
riesgo. Para el efecto utilizan todo tipo de evidencias
cientificas, de tal manera a que los productos puedan
ser utilizados de manera segura.

Enfatizé que el uso responsable de la agrotecnologia es una
responsabilidad compartida. Ademas de las industrias, estan
los gobiernos que regulan, los distribuidores, los agricultores
y los consumidores que deben informarse correctamente.
Posteriormente, José Ramén Mejia, consultor externo
de Syngenta, explico sobre los aspectos técnicos del Di-

IMPACTO AL COMERCIO
Globalmente, €65 mil millones de importaciones a la UE
potencialmente afectados por criterios de corte solamente
por sospecha de DE

€ 6.9 mil millones

M £ 1 FTTTA Eurmpn

€6.9 milmillones %

cloruro de Paraquat, no sin antes plantear que el proble-
ma de las malezas en la agricultura es una gran limitante
y factor de perjuicios muy significativos. Mencioné que
la solucién requiere de la integracién de diferentes mé-
todos para controlarla.

Explicé que el Dicloruro de Paraquat es un herbicida post
emergente con propiedades Unicas que siempre ayudo a
los productores a controlar las malezas. Destacd que es
una molécula hidrosoluble que tiene bajo riesgo. Reco-
mendé su utilizacién sobre las malezas pequenas.

El disertante mencioné que el problema con el Paraquat
es el desconocimiento, el mal manejo y el mal uso. Este
producto se viene usando desde hace 61 afos en la agri-
cultura y cientificamente no hay evidencias que lo vincu-
la con ninguno de los resultados de salud investigados.
Cerré la jornada de capacitaciéon el Dr. Evelio Cardozo,
médico toxicélogo, quien orienté sobre la toxicologia del
Paraquat. Dijo que para los médicos este producto es una
sustancia altamente polar y corrosiva. “Cuando el producto
ingresa via pulmonar es pobre, el efecto sistémico por inhala-
cién no se reporta como casos graves, el efecto en la piel es es-
casa, pero el problema estd en la absorcion por ingestion”, dijo.
Resalté que los tratamientos son eficaces si se llega rapi-
do a la asistencia, pero esto normalmente no ocurre. ¢ 5
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SOLUCIONES DE CMP AGRO

Tanques plasticos, opcion
valida para almacenary
transportar los liquidos

Dentro de la amplia gama de soluciones de CMP Agro, la propuesta en tan-
ques plasticos de la linea Rotor es una de las mejores opciones a la hora del
almacenajey el transporte de liquidos, para los diferentes usos que se requieran
tanto para las actividades del campo como para las industrias.

pais por la firma Compafia Maritima Paraguaya

para su division CMP Agro desde hace mas de
diez anos. La planta industrial se encuentra en Cordo-
ba (Argentina) y la demanda es permanente en nuestro
pais, segun indicé Ivan Amarilla, ejecutivo de ventas de
CMP Agro. “Creemos y podemos dar fe de que Rotor, el
fabricante de nuestros tanques estd entre los mejores y son
pioneros en este segmento”, subrayé.
Expuso que una de las grandes caracteristicas que las di-
ferencian esta en la fabricacion de la estructura en una
sola pieza. “No existe soldadura alguna, ya que se emplea
la tecnologia ‘rotomoldeo’, es decir el pldstico es inyectado y
sale en un solo cuerpo, entero. Esto marca la diferencia con

I os tanques Rotor son representados en nuestro
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las de la competencia que presentan
uniones soldadas. Son fabricados en
polietileno de alta densidad (PEAD)
100 % virgen”, recalco.

Anadié que los tanques son aptos
para almacenamiento y transporte
de todo tipo de liquidos. “Normal-
mente estos son los tipos de tanques
que trabajamos por la alta deman-
da de nuestro mercado. Todos son
de forma horizontal para facilitar el
traslado de los liquidos. Entre estos,
también estdn: alimentos, combus-
tibles, fertilizantes, agroquimicos,

www.campoagropecuario.com.py



también pueden contener agua, leche, aceites, glicerina
etc.”, complementé.

OTRAS CARACTERISTICAS

Los equipos poseen proteccion UV, lo que les permite es-
tar permanentemente expuestos a los distintos escenarios
climaticos de nuestro pais. Cuentan con “rompeolas” inter-
nos que, dependiendo de las capacidades pueden incluir
hasta doble rompeolas de plastico cada uno, colocados
internamente, sin dafnar el tanque. Su disefio horizontal
favorece el traslado, la facil colocacion y un rapido monta-
je/desmontaje sobre la plataforma de cualquier vehiculo.

Entre las ventajas, resaltan igualmente el bajo peso, la
gran durabilidad, excelentes propiedades mecanicas,
alta resistencia al impacto, poco mantenimiento (para
no decir nulo) e incluso buen aguante quimico a la accion
de acidos y soluciones alcalinas.

VARIADOS TAMANOS

Amarilla resalté que las opciones son amplias pues exis-
ten tanques de distintas capacidades. “Tenemos desde los
mds pequenos, de 750 litros hasta 12.000 litrosy 15.000 li-
tros. Que son los que entran en una ‘carreta’. Los tanques son
muy livianos y fdcil de manejar. Por ejemplo, uno de 12.000
litros pesar arriba de 560 kg, basta usar un montacargas o
un aparejo, sin problemas”, dijo.

Entre las ventajas frente a los tranques de metal, dijo
que estos se herrumbran, a diferencia del plastico que
no contamina el contenido. “Si un agricultor quiere ela-

Ivan Amarilla,
ejecutivo de
ventas de

CMP Agro.

borar un caldo para su cultivo, tiene la
seguridad que no se van a desprender
particulas y formar parte de esa mez-
cla o que van a tapar picos, mangue-
ras, aspersores de fumigadores. Son
tantas las ventajas de este producto
que damos fe sobre el mismo”, acoto.
Finalmente, recalco la relacion co-
mercial que vienen desarrollando
con Rotor desde hace varios afos.
Finalmente agradecié a la terminal
Terport por el constante apoyo y
el acompafiamiento para las ventas
como aliada en el apoyo de la co-
mercializacion de los tanques. CA

MicroPhos, la nueva tecnologia en fertilizantes.
Potencia el rendimiento
de sus cultivos y mejora
su rentabilidad.

Siganos en Facebook e Instagram en @MicroPhos.Py

Visite también www.bungeparaguay.com
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WEATHER SOLUTIONS

Techomyl y Lar, una
allanza que suma

]
I iy

El programa Weather Solutions constituye un nove-
doso servicio ofrecido por Technomyl en asociacion
con Lar Paraguay. Por medio de la instalacion de
estaciones meteoroldgicas, el agricultor recibe infor-
macion diferenciada para tomar las decisiones ade-
cuadas sobre la aplicacion de defensivos agricolas y
otros productos. ¢ El objetivo? Mas productividad.

na de las variables que el agricultor no puede
U manejar es el clima. Pensando en eso, la empre-

sa nacional Tecnomyl celebré una alianza estra-
tégica con Lar Paraguay, una de las distribuidoras de sus
lineas de productos en el territorio nacional.
La iniciativa apunta a brindar a los agricultores informa-
cion diferenciada sobre el clima, por medio del equipo de
consultores de LAR a los agricultores, generada primera-
mente en 4 estaciones meteorolégicas, ubicadas en pun-
tos estratégicos e integradas a los sistemas informativos
y operativos de Lar Paraguay. Tecnomyl desarrolla este
proyecto por medio de su Departamento de Innovacion.
“Comenzamos con la compra e instalacion de 4 estaciones
meteoroldgicas, integrdndolas a los sistemas de LAR. Elegi-
mos el modelo WS18 por ajustarse a nuestras necesidades;
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es fabricado y distribuido por Plugfield,
una empresa brasilefia de tecnologia
que pertenece al grupo Pumatronix”,
expreso el gerente de Marketing de
Tecnomyl, Walmor Roim. “Los equi-
pos serdn instalados en las unidades
de Lar de San Alberto, Bella Vista, San
Alfredo y Nueva Esperanza”. La in-
formacion resultante llegara a todo
el equipo comercial de LAR y a los
productores agricolas, a través de la
aplicacion digital de Lar, la WEB Lar
y también por redes sociales.
Weather Solutions es uno de los pi-
lares de la plataforma de servicios
Tecnomyl 360, que brinda a los agri-
cultores otros servicios como Seed
Solutions, Growth Solutions y Spray
Solutions, buscando potenciar al
maximo la rentabilidad del produc-
tor agricola. La alianza estratégica
de Tecnomyl con Lar Paraguay esta
alineada con la propuesta del Grupo
Sarabia de ofrecer soluciones inno-
vadoras que permitan al agricultor
explotar al maximo el potencial de
sus cultivos de renta.

El Grupo Sarabia es lider del agrone-
gocio en Paraguay en los segmentos
de produccién y comercializacién de
defensivos agricolas y fertilizantes
y acopio de granos, a través de sus
empresas Tecnomyl y Agrofértil.
Sus directivos José Marcos Sarabia,
Paulo Sergio Sarabia y Antonio Ivar
Sarabia participan activamente en
las acciones de Responsabilidad
Social Empresarial, fomentando ac-
tividades en favor de los sectores
mas vulnerables y del cuidado del
ambiente. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py
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La importancia de los
microorganismos en el
desarrollo de las plantas

0s microorganismos son los componentes mas

importantes del suelo. Constituyen su parte viva

y son los responsables de la dindmica de transfor-
macion y desarrollo. La diversidad de microorganismos
gue se encuentran en una fraccion de suelo cumple fun-
ciones determinantes en la transformacion de los com-
ponentes organicos e inorganicos que se le incorporan.
Esto permite comprender su importancia en la nutricion
de las plantas al efectuar procesos de transformacién
hasta elementos que pueden ser asimilados por sus rai-
ces. La humificacién de la materia organica es un proce-
so netamente microbiolégico.
La microflora del suelo estd compuesta por bacterias
y hongos. Entre las funciones mas importantes que
cumplen asociadamente en los procesos de transfor-
macion, desde Rizobacter, tenemos la siguiente pro-
puesta:
Suministro directo de nutrientes (fijacién de nitrégeno),
con las diferentes alternativas en Inoculantes, ya sea
sobre la semilla, al surco, de larga vida, con cepas selec-
cionadas para el stres hidrico y altas temperaturas, etc.
Transformacién de compuestos organicos que la plan-
ta no puede tomar a formas inorganicas que si pueden
ser asimiladas (mineralizacion). Ejemplo: Proteina hasta
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aminoécidos y a nitratos.
Solubilizacion de compuestos inor-
ganicos para facilitar la absorcion
por las plantas.

Cambios quimicos en compuestos
inorganicos debido a procesos de
oxidacion y reduccion.

Aumento del desarrollo radicular
en la planta que mejora la asimila-
cion de nutrientes, la capacidad de
campo y el desarrollo. A través de
las Pseudomonas fluorescens y Azos-
pirillum brasilense. que porporcionan
nuestros productos con efectos
PGPR.

Reacciones antagonicas, parasitis-
mo y control de fitopatégenos. A
través de nuestra Trichoderma har-
zianum, que funciona como un bio-
contralador fungico.

MEJORAMIENTO DE

LAS PROPIEDADES

FISICAS DEL SUELO

Un suelo nutrido es aquel que se
compone de todos los elementos
necesarios para la nutricién de los
cultivos. También se define como
aquel que contiene todos los mi-
croorganismos necesarios para el
desarrollo de las plantas. “Los mi-
croorganismos son muy importantes
para el desarrollo de las plantas, com-
ponen el suelo y agregar los benéficos
es nuestro trabajo desde Rizobacter
para el agricultor”. En un pufado de
suelo muchas veces se pueden en-
contrar muchos microorganismos
que sean benéficos o patdgenos,
pero del producto depende poner
los benéficos en el suelo. “Con Ri-
zobacter queremos hacer una mejor
agricultura”. CA

Fuente: Rizobacter.

Wwww.campoagropecuario.com.py
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Tracto Agro Vial celebra
35 anos de trayectoria

Tracto Agro Vial S.A. celebra 35 anos de vida empresarial y renueva su com-
promiso de continuar con el suefio de convertirse en el aliado perfecto
para el desarrollo de las actividades del campo y la construccién vial, dan-
do lugar a nuevas oportunidades y mayores beneficios para los clientes.

Dr. Ausberto Gonzalez, fundador de Tracto.

una empresa lider, con objetivos concretos y una

mirada de negocios centrada en la excelencia. To-
das estas caracteristicas resaltan la sélida estructura asi
como también el arduo trabajo de quienes a lo largo del
tiempo han desempenado un papel clave para mantener
el prestigio de la compafiia y su 6ptimo posicionamiento
en el mercado. El status de referente en el agronegocio
llegd tras “aios de sacrificio e intensa labor”, sostuvo el
Dr. Ausberto Gonzalez, directivo fundador de Tracto, al
recordar los inicios de la firma que se remontan al afo
1986. Seguin menciond, el emprendimiento fue posible
gracias a un esfuerzo mancomunado en el que también
participaron Roberto Acosta, Ana Maria Garcia de Gon-
zalez y Estela Garcia de Acosta con la ilusién de incur-
sionar en la venta de implementos agricolas y maquina-
rias destinadas al sector productivo -uno de los rubros
mas prometedores por aquella época- haciendo frente
a diversos desafios sin dejar de lado los deseos de con-

I a imagen que proyecta Tracto Agro Vial es la de
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tribuir con el desarrollo econémico del pais.

“Seguimos creciendo confiados en nosotros mismos, en lo
que hacemosy en lo que proyectamos. Cumplir 35 anos de
trayectoria nos llena de felicidad y satisfacciéon porque su-
pimos acompanar el progreso del sector en base al trabajo
honesto, responsable y de calidad, con un equipo de profe-
sionales dispuesto a brindar la mejor asistencia al cliente”,
expreso el doctor Gonzélez.

Los constantes cambios en la dinamica de la produccion
requieren un amplio porfolio de productos y una red de
servicios adaptada a las exigencias de la industria por lo
que la empresa cada afo suma nuevas representacio-
nes a fin de conformar una oferta mas completa. En la
actualidad, Tracto Agro Vial tiene trato con 105 fabricas
de todo el mundo, es decir, representa y distribuye las
marcas mas importantes de Brasil, Argentina, Estados
Unidos, Italia, Turquia, Inglaterra, China y otros. El se-
creto del éxito descansa en tres pilares fundamentales:
las estrategias en materia de comercializacion; las faci-
lidades al alcance del productor al momento de adquirir
determinada maquinaria, repuesto o herramienta; y la
logistica a campo (servicio pos venta y soporte técnico).
Asimismo, cuenta con un amplio plantel de colaboradores
altamente capacitado y 12 sucursales, distribuidas en pun-
tos estratégicos del territorio nacional desde donde pro-
porciona atencion personalizada y el respaldo de garan-
tia ante cualquier eventualidad. Su oferta se compone de
maquinarias (tractores, motoniveladoras, palas cargadoras,
montacargas), alambres, repuestos, lubricantes, tecnologia
de agricultura de precision, electrificadores, silobolsa, pro-
ductos solares y toda variedad de implementos agricolas,
ganaderos y para el sector de la construccion vial.

De acuerdo con el directivo, los planes a futuro contem-
plan el fortalecimiento de la red de servicios. Para ello el
recambio generacional constituye un paso significativo
pues conforme el agro avanza la compania debe man-
tenerse a la vanguardia en sintonia con las tendencias
pero al mismo tiempo haciendo honor a los hitos obte-
nidos en mas de tres décadas de historia. CA
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Cincuentenario
desafiante para
De La Sobera

Este es un ano importante para De La Sobera
Hnos. Cumple medio siglo como representan-
te de la marca Massey Ferguson en nuestro pais.
La firma se aboca a novedades y a una temporada
mejor que el 2020, ante un escenario desafiante en
donde a la actividad productiva se le presenta un
mejor horizonte.

sey Ferguson esta cumpliendo medio siglo en el pais

de la mano de De La Sobera Hnos. (DLS), informé
Roland Thiede, gerente de maquinarias de DLS, responsa-
ble del area comercial de maquinarias Massey Ferguson,
quien accedié a una nota con el equipo de Campo Agrope-
cuario Multimedia. “El 2021 se presenta desafiante. Venimos
de un dificil 2020, pero, ahora, la demanda supera la oferta de

E ste es un ano muy importante porque la linea Mas-
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productos. El precio de los commodities
impulsé mucho al mercado agricola, tan-
to en insumos como maquinarias. Es un
tiempo sumamente positivo y tenemos
buenas expectativas para lo que va a ser
el resto de temporada”, subrayo.

Indicd que este renovado aire mejo-
rado coincide con un hecho no menor
para la firma. “Massey Ferguson estd
cumpliendo 50 arios en Paraguay de la
mano de DE LA SOBERA HNOS.,. Esta-
mos celebrando con mucha alegria este
acontecimiento ofreciendo un porta-
folio completo para el productor, tanto
agricola como ganadero. DLS estd ha-
ciendo pleno foco en la comercializacion
de esa amplia gama de soluciones, im-
pulsando mucho las lineas de cosecha-
doras, de equipos de siembra, pulveriza-
dores automotrices, asi como también la
gama completa de tractores y otros im-
plementos, dentro de esas gamas hemos
presentado muchas novedades”, explicd
el entrevistado a nuestra hoja.

NOVEDADES DEL

ANO Y APUESTA POR
AGRICULTURA CHAQUENA
Dentro de la gama de pulverizado-
res, citd que actualmente cuentan
con tres modelos que abarcan desde

Wwww.campoagropecuario.com.py



2.500 hasta 3.500 litros, en diferentes tamaios de barra
y con la mejor tecnologia en cada uno de esos segmen-
tos. “Como gran novedad de este ario hemos comercializado
y estamos entregando los primeros equipos de siembra de
la linea Momentum Massey Ferguson. Es la sembradora de
grano grueso con mayor tecnologia y con mejores caracte-
risticas dentro del mercado. Es un equipo que se presenta ac-
tualmente en tres opciones, de 24, 30y 40 lineas, en version
solo semilla o semilla mds fertilizante”, relaté inicialmente
en este punto para luego ampliar.

“Es un equipo que tiene la capacidad de plegarse para el trans-
porte y cuenta con la mejor tecnologia de precision planting,
dosificacién neumdtica de semillas, acompanada de toda la
parte informdtica que permite aumentar mucho la eficiencia
y la calidad de siembra del cultivo”, sostuvo. Y esto se da en
momentos en que la agricultura chaquena esta dando pa-
sos agigantados “De La Sobera y Massey Ferguson han sido
lideres histéricos en el Chaco. Nuestra posicion es de privile-
gio. El desafio es seguir manteniéndonos ante los nuevos de-
safios que llegan con la agricultura. Tenemos una muy buena
posicion dentro de eso y estamos contentos cémo nos recibio
el agricultor chaquerio en este proceso”, anadio.

TECNOLOGIA Y FACILIDADES

EN FINANCIACION

La marca, a parte de su tradicion de ser un producto su-
mamente simple de operar y fiable, indicé Thiede, tiene
el respaldo de venir acompanada por la mejor y mayor
carga tecnoldgica disponible en el mercado. “Tanto la li-
nea de tractores con transmisiones sumamente eficientes,
confortables, como asi también con motores cada dia mds
eficientes, los equipos Massey Ferguson siempre se han ca-
racterizado por tener el mejor consumo dentro de cada una
de las operaciones que realizan. Seguimos siendo fieles a esos
principios, pero también entregando todas las soluciones con
mejores tecnologias para que cada dia el productor produzca
de manera mds eficiente”, ponderé en este punto.

Otra de las fortalezas que destacé tiene que ver con los
convenios con entidades bancarias, que facilitan la dis-
ponibilidad de dinero al cliente para los negocios. “El ca-
nal de financiacion principal hoy en dia son los bancos. La
financiacién bancaria para nosotros crecié cerca del 80 %
con respecto al ano pasado. Significa que el cliente cada dia
trabaja mds via los bancosy DLS, gracias a los convenios que
tiene, ofrece igualmente la posibilidad de financiar maquina-
rias agricolas con tasas que van desde el 4,75 % en délares
y con plazos mdximos de hasta 6 anos”, subrayé. Recordd
igualmente como aliados estratégicos como canales de
venta para el Chaco, a las cooperativas de producciény
las de ahorro y crédito de esa region.

PERSPECTIVA FAVORABLE Y EXPANSION

DLS tiene cobertura nacional para la marca Massey Fer-
guson. “Somos representantes exclusivos a nivel pais y con-
tamos con mds de nueve puntos de venta de la marca en Pa-
raguay. Abarcamos desde el sur del pais, en el departamento
de Itapua, hasta lo mds alto del Chaco, actualmente con una

Roland Thiede,
gerente de
maquinarias
de DLS.

sucursal y también dentro de poco con
novedades para estar también presen-
tes en la sucursal de Filadelfia. De La
Sobera no deja de expandirse y crecer
para cada dia estar mds cerca del pro-
ductor rural’, resalto, al recordar que
préximamente se rehabilitara el local
en Filadelfia para mejorar la posicién
de la marca en esa region, cerca de
los clientes, con mas equipos y mejo-
res instalaciones, dijo.

A la expansion, el afo se presenta
de manera favorable, recalco. “Esta-
mos explotando todas las lineas. Toda
mercaderia que llega, estd vendida y
colocada. Es una situacién sumamente
positiva de ese lado. Venimos de una
zafra buena, con precios realmente
alentadores. El mercado agricola sigue
pujante. El clima estd acomparian-
do, obviamente siempre dentro de las
particularidades del régimen de lluvia,
pero se ve un afio con muy buena pers-
pectiva, tanto de lo que resta del 2021
como lo que se proyecta para el 2022”.
Agradecié a amigos y clientes por
el permanente respaldo. “DLS hace
poco cumplio 80 anos en el mercado y
este afio cumplimos 50 anos llevando
la marca Massey Ferguson a los mejo-
res niveles, siempre buscando liderar el
mercado”, finalizé. CA
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Sol Blanca esta
encaminada hacia
nuevos productos

I Molino Sol Blanca de la Coopertativa
E Sommerfeld invierte constantemente por me-

jorar la calidad de sus productos e innovar sus
ofertas. En el presente afno, en que celebra 30 afos de
creacion, tiene previsto producir nuevas lineas de fi-
deos, anuncio Karl Buhler, gerente comercial del Molino
Sol Blanca.
Durante una entrevista con Campo Agropecuario Multi-
media recordé que la Cooperativa Sommerfeld lleva sus
54 afos de vida institucional. El Molino Sol Blanca em-
pezo6 a operar en 1991 para agregar valor al trigo produ-
cido por los socios y elaborar la harina propia. “Arrancé
con un pequefio molino con una molienda de 40 toneladas
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Karl Buhler,
gerente
comercial del
Molino Sol
Blanca.

por dia y actualmente llega a 300 to-
neladas por dia”, dijo.

“Como molino en los tiltimos afos he-
mos crecido mucho, cada afo hay me-
joras en tecnologia, logistica y sucursa-
les. En el 2009 se logré la primera linea
de fideos. Para el ano 2021 estd pre-
visto instalar una nueva linea de fideos
para ofrecer al mercado fideos tallarin
y monito”, indicé.

Actualmente, el Molino Sol Blanca
estd produciendo nueve tipos de
fideos con la marca Sol Blanca. Ade-

Www.campoagropecuario.com.py



mas presenta al mercado harinas: 0000, 000, leudante,
semoliny el subproducto afrecho de trigo. Las harinas sa-
len con la marca Sol Blanca y Bella flor.

Menciond que en el 2019 se realizé una importante in-
versioén en la industria Sol Blanca. La misma permitié au-
mentar la capacidad de molienda de 250 toneladas dia a
320 toneladas dia. En el 2020 se invirtié en un nuevo de-
posito de unos 2000 metros cuadrados exclusivamente
para harinas. Para este ano existen también nuevos pro-
yectos, entre ellas la nueva linea de fideos.

“Sol Blanca es uno de los molinos mds reconocidos de la re-
gioén conocida como Campo 9. Esta industria molinera tiene
la capacidad de procesar 320 toneladas por dia”, dijo.

PLANTA GASTRONOMICA

Desde hace dos afos Sol Blanca cuenta con una planta
gastrondmica. En la misma elabora diversos productos
innovadores muy requeridos por los consumidores.
Ofrece bufet de almuerzo y servicio de cafeteria en un
ambiente confortable.

Karl Buhler resalté como uno de los atractivos de la plan-
ta gastrondmica es poner a la vista del consumidor todos
los procesos de elaboracion y control de los alimentos.
“Recibimos entre 150 y 180 personas por dia a la hora del
almuerzo. Organizamos ademds eventos como baby shower
en la cafeteria. Nuestros servicios van de 6:30 de la mafiana
hastalas 18:00. El bufet para almuerzo estd habilitado desde
las 11 de la manana hasta las 14 horas”, dijo.

ra sus ultwns

Visite también www.bungeparaguay.com

PROXIMA INVERSION
Mencioné que estd prevista para
este ano la instalacion de una su-
cursal en Minga Guazu, Alto Parand
para distribuir los producto.
Enfatizd que el principal objetivo
es que cuando la gente habla de
Sol Blanca ya sepa que es una hari-
na de primer nivel. “Tenemos nues-
tro propio laboratorio donde hacemos
todos los andlisis para que el producto
sea estable”, enfatiz6. CA

la calidad internacional de Bunge.

Siganos en Facebook e Instagram en @PremiumMix. Py




Banco GNB junto a Sancor
Seguros fortalecen el
acompanamiento al
agronegocio

anco GNB corredora de seguros y su aliada

Sancor Seguros Paraguay, para los seguros agri-

colas, contintian con el acuerdo estratégico para
brindar cobertura adecuada al sector agricola a lo largo
del ano, manifesté Teresa Guillen, sub gerente de Segu-
ros del Banco GNB Paraguay.
“Los desafios son siempre interesantes ya que en GNB Pa-
raguay estamos en pleno desarrollo del Plan Agronegocio
como lider en este segmento. Asi también nos ocupamos en
realizar una venta consultiva a la hora de unir la necesidad
de la poblacion en general y en este caso hablamos de las
polizas de seguros que ayude al sector agricola”, dijo.
Explicé que las ventas consultivas son aquellas que
cuenta con un trabajo previo con enfoque a una aten-
cion personalizada, “Ofrecemos una consultoria perma-
nente a los clientes, hacemos conocer nuestra propuesta
de valor, es muy importante exponer con claridad y de esa
manera iniciar una relacién a largo plazo como lo hacemos
en GNB”. En cuanto a seguros agricolas, junto con la
compaiiia de Seguros llegamos al campo o a través de
otros medios nos conectamos con los asegurados para
conocer la necesidad de cada grupo, cada empresay ac-
tuar en funcion a la misma con el equipo técnico de la
Aseguradora quienes estan siempre a la vanguardia, es
la manera de presentar soluciones al sector con la he-
rramienta de seguros.
Anuncié que para la nueva campana agricola estan dise-
nando productos nuevos y especificos para los cultivos
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de verano que préximamente daran
a conocer.

Asimismo, menciondé que estan dis-
ponibles las coberturas para los
rubros de invierno como el trigo y
la canola. “Para el trigo ofrecemos
cobertura integral contra viento,
helada, granizos e incendios, ade-
mas otorgamos el reintegro en caso
de resiembra. En el caso de la canola
damos cobertura contra el evento
de granizo, incendio y reintegro de
gastos de resiembra. dijo.

Comenté que la compania de segu-
ros, aliada de Banco GNB Paraguay,
responde a sus clientes con las in-
demnizaciones oportunas cuando
ocurren los siniestros. “En lo que va
del presente ejercicio la Aseguradora
aliada ha pagado siniestros por mds de
1.000.000 de délares”, enfatizo.
Guillen resalté que para el Banco GNB
es muy importante y se sienten cémo-
dos de trabajar junto a Sancor Seguros,
por el prestigio que tiene esta asegu-
radora a nivel pais y en la region en
materia de seguros agricolas.
Recomenddé conocer la propuesta
de valor de la corredora tanto para
el aseguramiento del riesgo agricola
como las demas coberturas, como
bienesyvida. La pdliza de seguros es
una herramienta valida para los pro-
ductores es amplia la cobertura que
podemos brindarles “Hoy nos alia-
mos con otras empresas para ofrecer
opciones mds flexibles al productor, no
solo en término de compensacion, sino
también en servicios y asistencia técni-
ca permanente. Estamos dispuestos a
acompafarle en sus emprendimientos,
enalgun plan de negocios puntual que
ellos estén teniendo. Trabajamos dia a
dia para tener mds herramientas para
ofrecer las mejores alternativas al pro-
ductory su entorno”, resalto.

La sub gerente mencioné que el
Banco GNB sigue en el proceso de
fusion en la busqueda de ser el mejor
banco del Paraguay. Estamos segu-
ros que uniendo talentos, haciendo
crecer el equipo y alineando todos
los recursos vamos a seguir ofrecien-
do mejores servicios para acompa-
Aar el crecimiento”, remarcd. CA
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Syngenta lanza
“Fortenza Maxx”

La companhia Syngenta realizé el lanzamiento oficial de la nueva y eficiente
solucién para tratamiento de semillas de soja. Se trata del “Fortenza Maxx”,
una propuesta revolucionaria e innovadora, especialmente disenada para el
control de plagas y enfermedades que afectan a este cultivo.

de mayo se llevé a cabo el lanzamiento de For-

tenza Maxx, la nueva propuesta de Syngenta que
llega para revolucionar el mercado, gracias a su innova-
dora formulacién para tratamiento de semillas de soja
enfocada a la proteccion integral del cultivo frente a un
amplio espectro de plagas y enfermedades. El lanza-
miento se llevé a cabo en conjunto con GPSA.
El evento conté con la participacion del Ing. Agr. Lucas
Becker, gerente de Cuentas Clave de Syngenta Para-
guay; el Ing. Agr. Eduardo Rodriguez, gerente de Inves-
tigacion y Desarrollo de Syngenta Paraguay y Bolivia; y

I uego de mucha expectativa el pasado jueves 27
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el Ing. Agr. Fabian Pereira, director
comercial del Grupo GPSA, quie-
nes a lo largo de la presentacion
explicaron las ventajas que brinda
el producto y sus valores agregados
respecto a la competencia. En cum-
plimiento con los protocolos sanita-
rios establecidos se optd por reali-
zar la actividad en formato virtual y
asi llegar a mas usuarios mediante
las plataformas digitales.

A modo de introduccion, el orador

Www.campoagropecuario.com.py
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invitado el Ing. Agr. Dejalma Zimmer, director general
de Evolution Agro-Brasil, mencioné la importancia de
un buen tratamiento de semillas previo a la siembra y
coémo esto influye en la productividad. Durante su ex-
posicion resalté que el futuro de la agricultura estara
determinado por los detalles al igual que el control de
costos, el rendimiento y la rentabilidad del cultivo. La
principal recomendacién es centrarse en la unidad de
produccion, la planta, a través de la utilizacién de la va-
riedad que mejor se adapte a cada temporada de siem-
bra, parcela, condiciones de fertilidad, materia organica
del suelo y humedad; la genética de la variedad depen-
de mucho de la capacidad fisiologica de cada planta y
por tanto, de la semilla y su proteccién.

“La clave estd en aprender a elegir la mejor semilla y pro-
tegerla desde el principio, la agricultura se ha vuelto muy
compleja y para hacerlo bien necesitamos tomar las mejo-
res decisiones. De igual forma otro factor que debe tenerse
en cuenta es la eleccion correcta de los ingredientes activos
mds efectivos frente a las principales amenazas en su cam-
po. Si elige el producto incorrecto no habrd proteccion y si
no confia en él del todo, gastard mds de lo necesario por
miedo. Por lo tanto, preste especial atencion a la tecnologia
asociada al tratamiento de semillas y los activos que nece-
sita para proteger su cultivo”, puntualizé Zimmer.

EL ALIADO PERFECTO DEL PRODUCTOR

Eduardo Rodriguez se refirié a las caracteristicas del
Fortenza Maxx, considerado el aliado perfecto del
productor ya que otorga un control eficaz ante plagas
y enfermedades en la etapa inicial del cultivo de soja,
protegiendo la inversién en semillas. De este modo, se
puede lograr que casi el 100% de las semillas puestas a
campo tengan éptimos niveles de germinacién. Cuenta
con una innovadora formulacién compuesta de cuatro
ingredientes activos: dos insecticidas, thiametoxam
24% y ciantraniliprole 12%; y dos fungicidas, fludioxonil
1,2% y metalaxil-m 1%, obteniendo asi una mezcla mas
homogénea y sin pérdida de ingredientes activos.

Los beneficios que trae el Fortenza Maxx son: mayor
solubilidad, absorciéon y translocacién por toda la plan-
ta, un control superior sobre las principales plagas que

Ing. Agr. Lucas Becker.

afectan al cultivo de soja como le-
pidopteros, dipteros y coledpteros,
control de hongos como el ‘damping
off” que pueden encontrarse en la
parcela o transmitirse por semillas,
es decir, protege la germinacién y el
desarrollo inicial del cultivo permi-
tiendo el establecimiento de stand
de plantas.

La practicidad es el gran diferen-
cial del producto en relaciéon a la
competencia. Recomiendan su uso
tanto en el campo como en el trata-
miento de semillas industrial (dosis
de 300ml/100kg semillas) haciendo
posible incorporar a la par micronu-
trientes e inoculantes a las semillas
en el tratamiento.

De acuerdo con Lucas Becker la
nueva propuesta de la firma prote-
ge el potencial genético de la semi-
lla gracias a la tecnologia de van-
guardia utilizada en su desarrollo.
La alianza entre Syngenta y GPSA
pone a disposiciéon del cliente una
herramienta fundamental para la
proxima zafra, mas aun consideran-
do los prondsticos favorables que
se manejan dentro del sector.

Por su parte, Fabian Pereira, director
comercial del Grupo GPSA, destaco
que Fortenza Maxx proporciona una
excelente proteccién del cultivo y
representa la mejor opcién para al-
canzar el maximo nivel productivo.
Las informaciones y conceptos en
torno a las caracteristicas técnicas
del innovador lanzamiento estan
basados en ensayos realizados en
las Ultimas cuatro campaiias agrico-
las arrojando resultados altamente
satisfactorios. CA
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gran eslabon en la
expansion de la soja

| Aporte del Mejoramiento Genético en soja
E fue el tema de disertacién del Ing. Carlos Pino,

coordinador de negocios de Monsoy, durante las
charlas promovidas por la Asociacion Paraguaya de Ob-
tentores por su 15 aniversario.
El disertante presenté la evolucion de la soja en las ulti-
mas tres décadas, donde destacé como uno de los prin-
cipales eslabones de la expansion de la soja al mejora-
miento genético.
En este proceso se destacaron tres hitos: El primero es
el lanzamiento de las plataformas biotecnoldgicas con
paso de la soja convencional a la primera soja biotecno-
l6gica con resistencia al herbicida glifosato. En la cam-
pafna 2.013/14 se lanz6 la segunda plataforma biotecno-
I6gica la Soja INTACTA, gque es una tecnologia que vino
a ayudar al productor con un mayor aporte en produc-
tividad, amplio control de malezas y efectivo control de
insectos lepiddpteros.
Como segundo hito destacod el aumento del area de
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Carlos Pino,
Ingeniero
Agrénomo,
Coordinador
del Negocio de
Germoplasma
de Soja Monsoy,
Maestria en
Agronegocios,
Maestria en
Planificacion
Rural.

*

siembra de la mano de dos factores
trascendentales como la practica
conservacionista de siembra directa
que se dio en los anos 90 y el re-
cambio de germoplasma que ayu-
daron a aumentar de 630.000 ha a
2.870.000 ha aproximadamente en
tan so6lo dos décadas de cultivo. El
tercer hito fue la introduccién de
numerosas variedades al sistema
productivo que otorgaron mejores
rindes y se adaptaron a las condicio-
nes ambientales de Paraguay. Entre
ellas se pueden mencionar a la NS
4910 de Nidera, V-max de Syngenta
y la NS 5909 de Nidera, que fueron
materiales lideres del mercado, ar-
tifices de una verdadera revolucién
productiva.

Www.campoagropecuario.com.py



Pino destaco que la dindmica del mejoramiento genético
se ve reflejada en la Investigacion y Desarrollo que rea-
lizan las companias asociadas a PARPOV. “Cada vez hay
mds y mejor oferta genética de la mano de nuevos eventos
biotecnoldgicos”, dijo.

También destacé el cambio del fenotipo de las plantas,
con plantas mas estructuradas, con buena ramifica-
cién, mayor nimero vainas, sistema radicular robusto
y buena altura de planta, y por sobre todo con bue-
na adaptacion a distintas zonas de produccion. Esto
permiti6 expandir la agricultura a nuevas regiones
agricolas, en donde antiguamente era inviable desa-
rrollar un cultivo agricola. “Desde Monsoy tenemos hoy
un portafolio de germoplasma de soja bien robusto con
5 variedades comerciales: M6410 IPRO y M6210 IPRO
para arranque de siembra y M5947 IPRO y 6211 IPRO
para cierre del cultivo. Nuestro lanzamiento M5705 IPRO
brinda un ciclo precoz combinado con alta productividad
para épocas tardias”.

Mencioné que aproximadamente el 50% del area de
soja esta presente en la region productiva nucleo, que
son los departamentos de Alto Parang, Itapta y Canin-
deyu. Las nuevas zonas de expansion consolidadas exi-
tosamente son: Concepcién, San Pedro, Caazap4, Caa-
guazl y Amambay. Ademas estan en proceso continuo
de desarrollo otras fronteras agricolas como los campos
los bajos de Misiones, Paraguari, Neembuct y asi como
la regidn Occidental o Chaco.

En cuanto a las plataformas tecnolégicas vigentes dijo
que aproximadamente el 49% de la soja sembrada es
RR1 y el 51% INTACTA. También hay una extension
destinada al cultivo de soja convencional para nichos
de mercado. En la ultima campafa se comercializaron
31 variedades RR1 y 36 variedades con tecnologia
INTACTA. En total se disponibilizaron comercialmente
67 variedades tomando en cuenta el mercado de semi-
lla certificada.

Indicé que cada afio los obtentores lanzan genética su-
perior “Hay 15 compaiiias obtentoras que ofertan, investi-
gan y desarrollan variedades en el mercado nacional, de los
cuales 3 (Monsoy, Nidera y Don Mario) poseen el aproxima-
damente el 78% del mercado. Las mismas lideran el flujo co-
mercial de germoplasma dentro del mercado paraguayo con
muy buenos resultados a campo”, indico.

Refiriéndose al trabajo de Monsoy mencioné que dispo-
nen de varios equipos que trabajan dia a dia en el cam-
po, generando informacién técnica relevante en el posi-
cionamiento de materiales superiores con mayor techo
productivo y mayor estabilidad. “Queremos estar cerca
del productor, entender sus necesidades para asi brindarle
el mejor paquete tecnolégico y la mejor recomendacion téc-
nica posible”.

Asimismo expresé que los futuros lanzamientos de
germoplasma ya vendran con la nueva plataforma
biotecnolégica. Menciond que hay otras compaiiias con

6211 IPRO
6%

biotecnologia que quieren desem-
barcar en Paraguay, pero si no tene-
mos un mayor compromiso de parte
del productor con respecto al uso
de semilla certificada y el reconoci-
miento de la propiedad intelectual
seria dificil de concretarse.

Enfatizé que la dindmica de produc-
tos biotecnologicos es constante.
En un futuro habra eventos desarro-
llados para varias necesidades del
productor. “Tenemos que apostar por
la semilla certificada, que contribuye y
beneficia al sistema impositivo, apor-
ta a la cadena productiva legal y bajo
el contexto de propiedad intelectual
retribuye todo el esfuerzo que realizan
los obtentores”, dijo. CA

M6210IPRO M5705IPRO
5% \ 0%
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a tecnologia al servicio de la

produccion permite desarro-

llar actividades como agricul-
tura e incluso ganaderia de preci-
sion. La meta es producir mas con
menos, asi como ir identificando
potenciales nuevas areas para con-
formar un polo que ofrezca solucio-
nes como obtener alimentos para la
poblacion al tiempo de dinamizar la
economia. En ese sentido, el sexto
departamento vino ganando me-
joras en su infraestructura vial que
posibilitaron una mayor integracion
a otros puntos del territorio nacio-
nal, sea para agilizar el comercio y el
acceso a insumos Yy servicios como
para acercar los campos producti-
vos a los mercados.
Es asi que entre las medidas de es-
tablecimientos y sus proveedoras
con visién a futuro se apunta a la
alianza estratégica para alcanzar los
objetivos trazados. A esto se suma
la interpretacién de unidades pro-
ductivas en modernizarse y abrirse
a nuevos desafios. En una region
con tradicién ganadera la apuesta
pasa por la integracién con la agri-
cultura. Y las primas experiencias
van teniendo buenos resultados,
seglin se pudo observar durante
una visita a la estancia Taruma, de la
familia Burrd, en un viaje organiza-
do por la firma Granos y Nutricion S.
A. (Granusa). No solo se observo el
trabajo desplegado para la pecuaria,
sino también los avances en el agro.

CAMPO DE TRADICION
FAMILIAR

Durante las visitas técnicas orga-
nizadas por Granusa a estableci-
mientos pecuarios de Caazapa, el
recorrido incluyé la estancia Taru-
ma. Manuel Burré, junto a sus hijos
Naomi y Kenzo, ella, de profesion
zootécnica, la Unica mujer de cuatro
hermanos, administra la empresa
ganadera, y él mas enfocado en los
numeros financieros, fueron los an-
fitriones en la ocasion. El patriarca
destacé que de esta forma la cuarta
generacion ya fue incorporada a la
actividad y que ademas de la fres-
cura aportan las innovacionesy =»

Manuel Burré.
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Durante

la visita

. L. organizada

el conocimiento tecnolégico moderno al campo. Sobre por Granusa se
todo ahora que se esta apuntando a introducir el com- conocié parte
ponente agricola. del trabajo

Si bien en el pasado Taruma amplié sus sistemas pro- ~ 9anaderode la
ductivos, actualmente esta mas enfocado en lo que sea estancia.
trabajos de recria y confinamiento, aunque al momento
de la visita se observaron mas bien las tareas de recria
de machos y hembras en pasturas implantadas y en
campo natural, con suplementacién proteica. La hotele-
ria igualmente aparece como otra opcién. “Quiero hacer
un mix de lo que sea ganaderia con suplementacion. El ob-
jetivo trazado siempre apunta a optimizar al mdximo cada
m? que haya. Nada debe estar vacio. Que todo rinda. Nada
debe ser ocioso, porque la ociosidad es terrible”, indicé.

Es por ello, que la posibilidad de abrirse al agro permitio
desarrollar alianzas con otros sectores. Asi, la empresa
Sustentap para ofrecer agricultura de precisién y la tec-
nologia mecanizada de fierros como la fabricante Stara
a través de sus representantes en el pais, convergieron
en un mismo punto para fluir en un solo sentido. “En el
caso de Sustentap, por ejemplo, vienen de Itapua, con tierra
maravillosa. Quiere decir que Caazapd ofrece campos que
no estdn ajenos a esa produccion. Somos socios, formamos
parte de este desafio y vamos a pelear para que esto salga
adelante”. Abogo porque otros productores no se opon-
gan a la innovacion por los beneficios que esta trae.

A su turno, Kenzo Burrd, explicé que hoy por hoy la
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parte agricola estad orientada para
obtener la materia prima para el
confinamiento. “Encontramos que
agricultura y ganaderia integradas
nos permite recortar costos. Ahorra-
mos entre 25 %y 30 % en materia pri-
ma para confinamiento y eso permite
pensar en mayor rentabilidad al final
del ejercicio. También tenemos otro
proyecto de expandir el agro a cam-
pos mds bajos, para seguir reduciendo
costos”, adelantd, ademas de indicar
que los granos de soja irian a venta
de terceros, mientras que lo que sea
cobertura, como avena o maiz, va
como suplementacion, dentro del
cronograma trazado.

“Proyectamos incrementar el volumen
de materia prima para la comida. De ser
posible con un excedente interesante
como para poder ‘meter’ el negocio de
hoteleria, en épocas de confinamiento
vacio. Es un proyecto de largo aliento.
Esperamos que de dos a cuatro anos ya
podriamos estar bien parados con todo
esto”, expuso. Aproveché igualmente
para agradecer a Granusa y a Stara
por compartir la visita técnica y el
apoyo permanente. Complemento la
nota Naomi Burrd, quien recalcé que
la idea es tener un consorciado mas
grande con la agricultura para agran-
dar el confinamiento y ofrecer ani-
males mas gordos a final de la zafra.

Wwww.campoagropecuario.com.py



“Con la agricultura queremos producir mds con el tiempo. El
primer objetivo es no tener mayores problemas de abasteci-
miento, de insumos. Las principales apuestas son en maiz y
soja, aunque la avena también va a ser una ‘salvacion’. Cal-
culamos unas 500 ha de avena para el siguiente invierno.
No para este, porque siempre trabajamos proyectando de
aqui para el siguiente ano o por lo menos para los seis me-
ses en adelante. Asi, movemos las piezas anticipando tarea”,
comento al tiempo de guiar a la comitiva en el recorrido,
observando diferentes lotes de hacienda, al tiempo de
explicar detalles del trabajo desarrollado en ganaderia.
Entre tanto, los representantes de Granusa igualmen-
te ponderaron el trabajo desplegado en la estancia,
asi como la adopcion de la tecnologia para una mayor
precision en la produccién. Todo esto atendiendo que
la productividad es el norte de la unidad ganadera al
buscar una mayor produccién por hectarea y ganar en
eficiencia. Indicaron que asi como la agricultura presen-
ta un nivel tecnoloégico acorde a los desafios, también
en Granusa, para la pecuaria, desarrolla un alto nivel de
tecnologia, de innovacién y que perfectamente puede
ser complementado en un engranaje con la agricultura
para un impacto positivo, con un resultado favorable al
final del ejercicio.

AGUARDADA BUENA

RESPUESTA DEL SUELO

El recorrido incluyé ademas de lotes de animales, ver
parcelas agricolas, con maices desarrollados. Para ello,
el componente de agricultura de precisiéon es determi-
nante, segin Enriqgue Hahn, presidente fundador de la
empresa Sustentap, igualmente presente en la jorna-
da. Comentd que gracias a un trabajo desarrollado en
el 2015 se pudo constatar algunos puntos altos de las

Enrique Hahn,
presidente
fundador de
la empresa
Sustentap.

L 4

caracteristicas encontradas en los
suelos del departamento. “Vimos
que Caazapd tiene las condiciones
mds aptas para abrirse en el culti-
vo de soja y también las condiciones
edafoclimdticas favorables para eso”,
arrancé diciendo.

Recordé que después de las zonas
agricolas tradicionales, en el Nor-
te de San Pedro, hace unos quince
anos, la agricultura se fue desarro-
llando. No asi en Caazapa. “Estd un
tanto frenado y ahora con toda la in-
version que hizo el gobierno nacional
en infraestructura vial, en ruta, prin-
cipalmente, ya vienen muchos sojeros
y vemos que con tecnologia los suelos
bajos son muy productivos, retie- »
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nen bien la humedad y asi también, con las correcciones
que se necesitan en suelos bajos da un retorno muy bueno”,
puntualizé. Ejemplificé que con inversion de 500 USD/
ha en cal, fosforo o potasio y con los valores actuales de
esta tierra, los nimeros dan.

“Los precios de la tierra también son tentadores en esta
zona, porque estamos hablando de entre 2.000 y 3.000
dédlares por ha. Sin embargo, en otros departamentos, por
ejemplo en Alto Parand se habla de 8.000 a 12.000 délares
la ha; en Itapua de 7.000 a 9.000; en San Pedro de 5.000 a
6.000 y asi. Estos lugares se ven como el trabajo que esta-
mos haciendo nosotros con la tecnologia de correccion de
suelos que se puede tener rentabilidad, entonces, creemos
que va a ser el proximo polo de desarrollo de la agricultura
y también queremos prestar ese servicio de correccion de
suelos en esta zona”, manifesté mas detalladamente.
Como Sustentap desarrollan un proyecto para 1.800 ha
de granos en Caazapa. “Estamos con el desafio de pro-
ducir alimentos para la ganaderia, para integrar la parte
agricola con la parte pecuaria. Tenemos suelos que son
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Ricardo
Dellamea,
responsable
de exportacion
de la industria
para la region.

4

muy buenos con potencial interesan-
te. Solo que hay que trabajarlo con
mucha tecnologia. Estamos hacien-
do mapas de fertilidad, correccion de
suelos a dosis variables, son suelos
ultisoles o acrisoles en su clasificacion
que tienen capacidad de intercambio
catiénico bajo, deficiencia de calcio,
magnesio, azufre, son suelos dcidos.
La idea es cultivar granos como soja,
maiz, avena y hacer rotacion intensi-
va”, aclaro.

“Tenemos un ano de experiencia muy
buena, muy fructifera, donde con
esas correcciones nos han demostra-
do su potencial (del suelo) y creemos
que en Caazapd es el préximo polo de
desarrollo de la agricultura. Estamos
hablando de 320 mil hectdreas, de
posibles cultivos de granos en muchas
unidades de ganaderia de renombre.
Eso se va a intensificar con la agricul-
tura, va a dinamizary dar fuerzas a las
dos partes. El desarrollo tanto agrico-
la como ganadero. Estamos confiados
que el proyecto va a resultar. Ahora
tratamos de duplicar nuestra drea de
siembra para seguir contribuyendo
con los alimentos desde aqui, en Taru-
ma”, dijo.

DEMOSTRACION

PARA UN 3 X1

En la parcela agricola hubo una de-
mostracién con Stara. Se traté de
IMPERADOR 3.0, un pulverizador
autopropulsado que ademdas esta
acondicionado para cumplir otras
funciones. En la ocasién, en re-
presentaciéon de la fabrica estuvo
Ricardo Dellamea, responsable de
exportacion de la industria para la
region. “Venimos del Sur de Brasil y
estamos en cuarenta paises. Para-
guay es el principal destino de nues-
tras maquinarias. Trabajamos con
dos concesionarias: con Orotec, al
Sur, para cubrir Santa Rita, Obligado
y Campo 9, y con Marangatu, en la
parte Norte, para Hernandarias, San
Alberto y Katueté”, dijo.

Acoté que cuentan con asistencia
y cobertura permanente, en apo-
yo posventa, repuestos y ganando
el liderazgo del mercado. Sobre la
unidad exhibida indicé que se tra-
ta de una maquina que estan pro-

Www.campoagropecuario.com.py



bando con muchos afios de experiencia. “Es la unica del
mercado que hace tres en uno. Siembra al voleo, fertiliza
también al voleo y pulveriza. Son tres en uno. Ademds tiene
un sistema de sube y baja que le permite ingresar en las
plantaciones. Una mdquina preparada con tasa variable y
con GPS, con toda la ultima tecnologia”, indicé. La pul-
verizadora autopropulsada, cuenta con el aplicador de
fertilizantes a tasa variable y un dosificador de siembra
para gramineas.

Si bien puede ser empleado en la siembra de pasto, en la
ocasion se realizé la demostracion con avena. Para ello
se activo el equipo con las barras para el voleo y se in-
greso a la parcela con maices en estadios avanzados, en
torno a 1 m 40 cm, dado que la unidad puede moverse
en forma vertical hasta 1 m 80 cm. Esto permite también
realizar alguna fertilizacion tardia, sobre un maiz V12 o
V14, para favorecer la productividad. O bien, como en
la ocasion, realizar una siembra de avena sobre maiz en
madurez fisiolégica, sin derribar o destruir cultivos por
la capacidad vertical que tiene de elevarse, lo que hace
una maquina con potencial para el trabajo, se destaca.
Dellamea finalmente indicé que el 2020, pese a todo
pronéstico por la pandemia, fue uno de los mejores
afios de la compania. “Hemos crecido un 23 % y este afio
estamos con record todos los meses. Paraguay nos sorpren-
de cada dia”, refirié. A su turno, Edson P. R. Filho, geren-
te comercial de Orotec, agradecié por la parceria y de
la importancia de trabajar todos en un mismo idioma.

Edson P. R.
Filho, gerente
comercial de
Orotec.

“Cuando se empieza una adlianza se
habla de muchas cosas. Una de ellas
es tiempo. La agricultura, la ganaderia
todo es tiempo, fecha exacta para los
trabajos. De ahi que nace la alianza
en conjunto, del compromiso de estar
juntos, principalmente aqui en el cam-
po”, reflexiond.

Sobre la unidad exhibida, recono-
ci6 que la fabrica Stara disefio esta
propuesta pensando en la integra-
cion pecuaria y agricultura. “Por
ejemplo, aqui en cdlculos simples
para hacer, después de sembrar la
avena y cosechar ese maiz, vamos a
ganar entre 15 y 20 dias de pastura
para el ganado, porque la avena ya
estard establecida y al final del ciclo
ya estard antes de la proxima siem-
bra de soja, lo que sea. Es un cdlculo
que se tomo en el campo y que per-
mite proyectar ganancias con mucha
calidad. Por eso la mdquina estd aqui.
En Argentina y el sur de Brasil lleva
anos con 6ptimos resultados y ahora
en Paraguay ya tenemos algunas uni-
dades haciendo los mismos trabajos”,
finaliz6. CA
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SIGEV y APS
establecieron

Buscando ampliar la cantidad de agricultores que reciclen correcta-
mente los envases vacios de defensivos, el SIGEV suscribié un conve-
nio de cooperacion con la APS. El gremio colaborara con la divulgaciéon
del sistema entre sus asociados, asi como con la calendarizacion de los
retiros por cada region productiva.

allanza estratégica

fensivos Agricolas (SIGEV) firmé un nuevo con-
venio de cooperacion interinstitucional para am-
pliar la cobertura de sus servicios en el pais. Esta vez,
con la Asociacion de Productores de Soja, Oleaginosas
y Cereales del Paraguay (APS). El documento fue refren-

E | Sistema de Gestion de Envases Vacios de De-
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dado por el presidente del gremio,
Eno Michels, juntamente con su vi-
cepresidente, Karsten Friedrichsen.
El acuerdo tendrd, en principio, una
duracién de 3 ainos.

La APS es una asociacion de carac-

Www.campoagropecuario.com.py



COMENZANDO

POR NUESTROS EMVASES)

ter gremial y sin fines de lucro, que nuclea a personas
fisicas y juridicas comprometidas con la produccion de
granos. Busca defender los derechos de los productores
e influir en la generacién de politicas econémicas, socia-
les y ambientales relacionadas al campo.

El SIGEV apunta a colectar los envases vacios de defen-
sivos agricolas que quedan en el campodespués de su
utilizacion, previo desagote total y perforado de los mis-
mos. Asi, se evita que puedan tener un destino final in-
adecuado,como falsificacién de productos, reutilizacion
de los envases, quemas de los mismos y otros tipos de
destinos impropios; minimizando su impacto negativo
al ambiente, a las personas y a los animales.

UN PROYECTO QUE SE AMPLIA

El convenio tiene como objetivo establecer mecanis-
mos de cooperacién, coordinacién y divulgacion del
proyecto SIGEV en diferentes actividades realizadas por
APS. Incluye consolidar competencias en investigacion,
desarrollo y transferencia de tecnologia, asi como una
adecuada disposiciéon de los envases vacios de defensi-

vos que se generan en las diferentes
actividades agricolas.

Esto, facilitando la recoleccion vy el
acondicionamiento de los envases
vacios originados en las diferentes
campafas agropecuarias, favore-
ciendo el acceso de los agriculto-
res a centros de acopio temporales.
Alli,los envases vacios se entregaran
al SIGEV para evitar su comerciali-
zacion, reutilizacion o eliminacion
inadecuada en las fincas.

Al efecto, la APS organizard cam-
pafas de concientizacion sobre el
acondicionamiento adecuado de
los envases para su entrega, inclu-
yendo la técnica de triple lavado.Y
calendarizara con el SIGEV las re-
colecciones por cada regién, segun
el volumen de envases recibidos y
tratando de no interferir con las la-
bores de produccion.

Por su parte, el SIGEV se compro-
mete a la recoleccién de los enva-
ses vacios de agroquimicos de las
dependencias de las personas fisi-
cas y juridicas asociadas a la APS;
siendo de exclusiva responsabili-
dad del SIGEV el retiro, traslado
y el destino final de los mismos.
También emitird, a los efectos lega-
les, comprobantes de retiro de los
envases vacios, cada vez que sus
camiones acudan - dentro del ca-
lendario convenido con la APS - a
realizar los retiros respectivos. El
SIGEV correra con todos los gastos
derivados de la carga y descarga de
camiones, recorrido de los mismos,
combustible y mano de obra.

DIVULGAR Y PROMOVER

EL SISTEMA

“Nuestro aporte va a ser divulgar y
promover el trabajo que el SIGEV
hace en relacién a los envases vacios
de defensivos... ayudando a juntarlos
en lugares especificos, para que los
camiones del SIGEV puedan pasar a
recogerlos”, destacé el presidente
de la APS, Eno Michels. “Para que
los envases no queden esparcidos por
el campo ni se les dé un destino inco-
rrecto, vamos a estar trabajando con
los silos y con los vendedores de de-
fensivos, orientdndolos para facilitar
este trabajo”. El gremio publica- =»
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rd, en sus paginas de redes sociales, diferentes notas
de orientacién a los productores, informando también
sobre los locales a donde se pueden llevar los envases
para ser recogidos por el SIGEV.

“Contamos aproximadamente con 3.500 socios en las re-
giones productivas de Itapua, Alto Parand, Canindeyu, San
Pedro, Caaguazu y ahora también en el Chaco. Tenemos
incluso cooperativas asociadas, asi como empresas de va-
rios rubros, que son socios colaboradores. La gran mayoria
de nuestros socios son pequenos y medianos productores”,
siguié Michels. Agregd que, cuando el gremio conocié
en detalle la propuesta de servicios del SIGEV, no duda-
ron en adherirse. “Yo venia dando charlas en las escuelas,
para concientizar sobre el destino seguro de los envases
de defensivos y los cuidados que hay que tener. Desde la
APS ya veniamos proponiendo llevar los envases vacios a
lugares seguros... y ahora, con la ayuda del SIGEV, se va a
solucionar ese problema en diferentes zonas productivas.
La cuestién del cuidado del ambiente es uno de los ejes
principales de nuestro trabajo gremial, y estd contemplado
en nuestros estatutos”.

Michels expresoé que la gran mayoria de los productores
son concientes de colaborar con el cuidado del ambien-
te, a través de la agricultura sostenible y de la técnica de
la siembra directa. Esto, pese a la poca orientacién en la
materia que reciben desde el Estado. “El SIGEV ya viene
trabajando con agricultores que estdn asociados a la APS,
y queremos extender esto a los otros agricultores que atin
no entraron en el sistema. Nos gustaria que se repliquen las
charlas en las escuelas, asi como también concientizar a
la poblacién en general para que los defensivos se usen de
manera correcta, con un correcto reciclado de los envases.
Todo eso, para no contaminar el ambiente”, concluyd el
titular de la APS.

UN MENSAJE A LA SOCIEDAD

La ingeniera forestal Patricia Ruiz Diaz de Florentin, ge-
rente general de la APS, remarcé la importancia de la
iniciativa, también apuntando a la sociedad civil en su
conjunto. “Esto es muy importante, para que la sociedad
ved que se trabaja efectivamente en beneficio del ambien-
te, tratando de minimizar los residuos que se produzcan
dentro de la actividad agricola. Y que, asi como en el siste-
ma de siembra directa se reciclan los rastrojos, se reciclan
también los envases de los productos utilizados”, aclaré.
“Y apuntamos ademds a capacitar a los productores que
aun no trabajan con la técnica del triple lavado vy la per-
foracion de los envases vacios de defensivos. Vemos que,
por la propia dindmica del trabajo de campo, no siempre
se hace la perforacién de los envases ya usados. Y eso es
esencial para este sistema”.

Jodo Paulo da Silva es ingeniero ambiental. Como jefe
operativo del SIGEV, destaca las garantias técnicas, am-
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bientales y legales ofrecidas. “Este
sistema, que busca una disposicion
correcta de los envases vacios, estd
reglamentado por el SENAVE y cuen-
ta con licencia ambiental del MADES.
Su sistema de tratamiento de residuos
dispone adecuadamente de los mis-
mos... y el mayor beneficio es para el
ambiente, porque contribuimos a evi-
tar un comercio irregular de envases
vacios por empresas que no redlizan
una buena disposicion final”, expreso.
“Se evita también el quemado o entie-
rro de envases que no pasan por un
proceso de reciclado. También contri-
buye a una buena imagen de las em-
presas del agro y del productor ante
la sociedad, ya que hay una exigencia
social cada vez mayor por el tema de
la contaminacidn...y en el agro no es-
tamos exentos de eso”.

Da Silva remarcé que el SIGEV no
busca beneficios econdmicos, sino
ambientales. “Apuntamos también a
cambiar el enfoque y el concepto que
se tiene en algunos sectores sobre la
actividad agricola”, finalizé. El siste-
ma trabaja con empresas como Tec-
nomyl, Agrofértil, Semagro, Transa-
gro, IASA, Seagri 14.000 Troncal 4,
Irufia Semillas, Agro Silos Panambi,
Frutika, Agricola Alianza, Agrosilos
Santa Catalina, Tenagro, Importa-
dora Alemana, Payco y Agridesa.
También incluye a cooperativas
como Sommerfeld, Nueva Duran-
go, Raul Pena, Colonias Unidas,
Santa Maria (Coopasam) y Volen-
dam Limitadas. Abarca ademas a 40
centros temporarios de acopio de
envases en los departamentos de
Alto Paranj, Itapua, Caaguazu, San
Pedro, Canindeyu y Caazapa. Las
proyecciones apuntan a tener un
centro de acopio en Caazap4, otro
en Caaguazu, otro en el Chaco, otro
en Canindeyu y otro en la region de
Rio Verde (San Pedro), para poder
abarcar asi todo el pais. El SIGEV
también tiene convenios firmados
con la Camara de Fitosanitarios
(CAFYF)y con el Ministerio de Agri-
cultura y ganaderia (MAG). CA
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NOTA TECNICA

Nuevos conceptos en
el manejo integrado de
plagas del cultivo de maiz
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Ing. Agr. Victor Gomez,

M.Sc. Entomologia Agricola,
Investigador Asociado del Cedic
- NIl Pronii/Conacyt
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mica para el pais ha sufrido modificaciones im-

portantes en su tecnologia de produccion, este
rubro en el pasado fue pilar de la “revolucion verde” en
la agricultura; en la actualidad con el auxilio de la ciencia
biotecnolégica presenta plantas de maices transgénicas
gue mejoran el control de los insectos a nivel de campo.
Con la liberacién de los cultivos OGM (Organismos Ge-
néticamente Modificadas) se cambid radicalmente el
uso de insecticidas para el control de plagas claves como
el cogollero Spodopterafrugiperda. Sin embargo, se debe
siempre considerar que las plantas forman parte de un
ecosistema; y el medio natural presiona para volver a un
ecosistema diferente a la agricultura plena generada por
el hombre. Las poblaciones de insectos plagas prepara-
das para sobrevivir pueden mutar y se vuelven toleran-
tes o resistentes a estas plantas; debiendo de esta forma
considerarse manejos adecuados para minimizar este
impacto.
Por otra parte, existen investigaciones en el cono sur
gue mencionan y verifican un cambio climatico real, con
el aumento de la temperatura del planeta en un grado
Celsius (°C), y con la hipdtesis de una posible interac-
cion en el aumento de la dindmica poblacional de ciertas
plagas; que en algunos casos constituyen amenazas a la
produccién del maiz; Dalbulusmaidis cigarrita trasmiso-
ras del conjunto de 3 enfermedades;virdsicaVirus del
Rayado Fino (MRFV) y bacteriales “Corn Stunt Spiro-
plasma” (CSS) Spiroplasma; “MaizeBushy Stunt” (MBS)
Fitoplasma que han generado pérdidas importantes en
Brasil, Argentina y Paraguay en las Ultimas campanas
agricolas. Esto nos lleva a reflexionar, y sin dudas afir-
mar que el manejo integrado de las plagas del maiz y
otros cultivos debera ser estudiada atendiendo la ocu-
rrencia y presion de insectos. Los ecosistemas agricolas
no escapan a los cambios comportamentales de plagas 'y
aparicion de enfermedades que podran comprometer la
produccion.
Existe una entomo fauna variable en el maiz, donde se
observa tanto plagas como controladores biolégicos.
Las poblaciones de plagas que podran ocasionar perdi-
das cada ciclo son presentadas en el esquema de Ciclo
Fenoldgico y ocurrencia de plagas.

E | cultivo de maiz de importancia social y econo-
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Historico de rendimiento
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Esquema de Ciclo Fenolégico y Ocurrencia de plagas en Maiz.

El maiz en estado de plantula, podra ser danada por
Agrotisipsilon, Conoderusspp., Spodopterafrugiperda, Di-
loboderusabderus, Elasmopalpuslignoselus, con pérdidas
que afectan la densidad adecuada del cultivo. En la etapa
de desarrollo vegetativo las hojas podran ser afectadas
por el cogollero S. frugiperda en especial en los cultivos
sin la tecnologia “maiz Bt", también las chinches del ge-
nero Dichelopsspp. danan las plantas, y que en ciertos
anos con déficit hidrico pueden provocar un stress en la
misma e inclusive su muerte.

Se ha sumado a los problemas fitosanitarios del maiz,
la cigarrita Dalbulusmaidis plaga succionadora de hojas
que aparece en las etapas iniciales de la implantacién del
cultivo que en condiciones de sequia puede ser de alta
infestacion; pero su peor dano se considera la transmi-
sion de tres enfermedades que en la actualidad reportan
pérdidas considerables a nivel del cono sur; ya mencio-
nado anteriormente Virosis, Spiroplasma y Fitoplasma
pueden aparecer juntas y enmascaradas en los sintomas.
La trasmisién ocurre en la primera etapa del cultivo, y los
sintomas aparecen a partir de la floracion; con entrenu-
dos cortos (achaparramiento de la planta) decoloracién
de hojas, falta de formacion o llenado irregular de gra-
nos, con graves consecuencias al rendimiento.

En el estado reproductivo o desarrollo de mazorca o gra-
nos se verifica el ataque S. frugiperda y Helicoverpazeaen
especial a los materiales sin la tecnologia “maiz Bt". No
obstante, en investigaciones locales se ha detectado un
porcentaje de pérdida de eficacia en algunos materiales
liberados “Bt”, después de 2 afios de siembra en el cam-
po. Esto se debe en parte a la falta de implementacion de
refugios para el manejo de insectos resistentes.

En el resumen de plagas citados el manejo de plagas
debe estar basado en el muestreo de poblaciones de
plagas. Tratando siempre de evitar aplicaciones de in-
secticidas en forma calendarizadas, sino de acuerdo a la
infestacion para la toma de decision.

Las semillas de maiz a ser sembra-
das deberan ser tratadas con insec-
ticidas sistémicos del grupo neoni-
cotinoides debido a la aparicion de
poblaciones de D. maidis. El moni-
toreo de plagas se inicia en forma
temprana, a partir de la formacion
de hojas; en zonas donde es cono-
cida la incidencia de enfermedades
trasmitidas por la cigarrita, el mo-
nitoreo debera realizarse dos veces
por semana; aplicandose mezclas de
productos sistémicos y de contacto
de uso foliar en caso de detectar la
presencia de la cigarrita menciona-
da. Se podrd monitorear 20 plantas
en 10 puntos azar distribuidos en la
parcela. El periodo del monitoreo y
control debe realizarse hasta el es-
tado V10, tratando de evitar la tras-
misién de las enfermedades.

Al mismo tiempo se monitorea la
presencia o dafos del cogollero
S. frugiperda y Dichelopsspp. En el
maiz no Bt para el cogollero; el ni-
vel de dano permitido 20% de plan-
tas danadas, o 5% para los cultivos
“maiz Bt”. Utilizar insecticidas del
grupo Benzoilureas, u otros de com-
probada accion.

Los avances biotecnoldgicos deben
ser mejor utilizados en el mundo. Los
cultivos OGM tiene sus reglas para la
sustentabilidad de la eficacia, si no son
aplicados a nivel de campo, existen
consecuencias que se detectan como
perdidas de eficacia de los materiales
generados. Nuevas plagas, por ra-
zones aun por descubrir, aparecen y
continuaran apareciendo siempre; de-
bido a que la produccion agricola esta
insertada en un ecosistema natural;
es imprescindible el conocimiento y
manejo de recursos naturales, con una
diversidad biolégica extrema. Minima-
mente debemos tratar de entender
que esta ocurriendo en los cultivos y
la interaccién con los factores bidti-
cos Yy abiodticos. Cada region tiene su
microclima, su vegetacion que lo ca-
racteriza. Aprendamos a observar y
entender; para tomar las decisiones
de control necesarias para un manejo
integrado y sustentable de plagas. CA
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ProSolil S.A. apuesta
por la excelencia

roSoil S.A. es una empresa muy destacada en el
segmento de insumos biolégicos y nutricionales.
Apunta permanentemente a la excelencia. Para
el efecto representa insumos de reconocida calidad con
el acompanamiento de un equipo humano sélido.
La empresa se especializa en brindar a sus clientes la
mejor solucion y el mejor servicio para aplicacion de in-
sumos biolégicos y nutricionales, con tecnologias apro-
piadas para lograr el maximo potencial productivo.
Para las aplicaciones en Surco cuenta con Inoculadores
de la marca Eficaz. Los mismos estan disponibles en dis-
tintos tamaios, EFICAZ 350, EFICAZ 720, EFICAZ 1400.
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También ofrece los insumos de re-
presentacion exclusiva de las marcas
internacionales Nitrap de Argentinay
Fertilis de Espaia, empresas que pro-
veen productos de altisima calidad y
concentracién que garantizan ser la
mejor opcién para los productores
enfocados en altos rendimientos.

ProSoil S.A. cuenta con un equipo de
jovenes profesionales altamente capa-
citados para asesorar a sus clientes en
todos los procesos de producciéon. CA
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Stock global
estable

CAMPANA 2020/2021

El USDA estimé las existencias mun-
diales en 86,55 millones de toneladas,
muy en linea con la expectativa de los
operadores, de 86,50 millones.

Para Estados Unidos, el USDA mantu-
vo las existencias finales en 3,25 mi-
llones de toneladas, arriba de los 3,18
millones previstos por los operadores.
El USDA tampoco modificé su pre-
visidon sobre la oferta de Brasil, al
sostenerla en 136 millones de to-
neladas, con exportaciones por 86
millones de toneladas.

Asimismo el USDA redujo de 47,50
a 47 millones de toneladas el volu-
men de la cosecha argentina.

Las importaciones de China fue-
ron sostenidas en 100 millones de
toneladas.

CAMPANA 2021/2022

El USDA estimé la nueva cosecha
de Estados Unidos en 119,88 mi-
llones de toneladas, por debajo
de los 120,59 millones previstos
en promedio por los privados. Sin
muchos argumentos solidos, las
exportaciones son proyectadas en
56,47 millones de toneladas, abajo
de los 62,05 millones de la campana
actual. Asi el organismo llega a un
stock final de 3,81 millones de to-
neladas, levemente por encima de
los 3,76 millones previstos por los
operadores. Vale destacar que este
nivel de reservas continla siendo
histéricamente bajo y mantendra la
tension respecto de lo que ocurra
en los campos de acd a la cosecha.
Cualquier pérdida productiva ten-
drd un rapido correlato sobre los
precios que, de momento, tienen
pocas razones para bajar.

Mermaria la cosecha
de maiz en Brasil

CAMPANA 2020/2021

El USDA, en su informe mensual de
mayo, estimé las existencias finales
mundiales en 283,53 millones de to-
neladas, levemente por debajo de los
283,85 millones de abril, pero por en-
cima de los 279,50 millones previstos
por los operadores.

Para Estados Unidos elevd de 67,95
a un récord de 70,49 millones de to-
neladas el volumen de las exportacio-
nes. Ese movimiento lo llevé a ajustar
de 34,34 a 32,93 millones de tonela-
das su previsién sobre las existencias
finales, que asi quedaron abajo de
los 32,39 millones calculados por los
operadores.

Asimismo, el USDA redujo de 109 a
102 millones de toneladas su previ-
sion sobre la cosecha de Brasil, debi-

Cotizaciones en Chicago (28-05-21)

US$/Ton

US$/Ton
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do al clima seco que esta afectando los cultivos
de la segunda cosecha del pais sudamericano.
De igual modo, el saldo exportable fue ajustado
de 39 a 35 millones de toneladas.

El volumen de la cosecha argentina fue sosteni-
do en 47 millones de toneladas, al igual que el
saldo exportable, en 34 millones.

Las importaciones de China fueron elevadas de
24 a 26 millones de toneladas, movimiento que
consolida a este pais como el maximo compra-
dor mundial del cereal.

CAMPANA 2021/2022

El USDA proyecté la nueva cosecha de maiz en
Estados Unidos en 380,76 millones de tonela-
das, levemente por debajo de los 381,75 millo-
nes previstos por los privados.

En cuanto a China, el USDA mantiene la deman-
da en 26 millones de toneladas, un volumen si-
milar al del ciclo actual.

Como dato negativo para los precios, el USDA
proyecta las existencias finales del nuevo ciclo
en 292,30 millones de toneladas, arriba de los
283,10 millones previstos por el mercado.

Mejora expectativa de reserva

CAMPANA 2020/2021

El USDA estim¢ el stock global
del nuevo ciclo en 294,96 mi-
llones de toneladas, muy leve-
mente arriba de los 294,30 mi-
llones previstos en promedio
por los privados.

Para Estados Unidos, con un
area sembrada de 18,86 mi-
llones de hectareas y con un
rinde promedio de 33,63 quin-
tales por hectarea, el USDA
estimé la produccién total de
trigo estadounidense en 50,95
millones de toneladas, en linea
con los 50,92 millones previs-
tos por el mercado.

En el resto de las variables co-
merciales, el organismo estima
en 4,63 millones de tonela-
das el uso forrajero, contra los

2,72 millones del actual ciclo.
El uso total lo calcula en 32,52
millones y las exportaciones en
24,49 millones, contra los 30,55
y los 26,26 millones de tone-
ladas actuales. El stock final es
proyectado en 21,05 millones
de toneladas, arriba de los 19,87
millones previstos por el merca-
do. Esta diferencia hoy funda-
menta la caida de los precios.

La produccion de Rusia es pro-
yectada por el USDA en 85 mi-
llones de toneladas, por encima
de las estimaciones de los pri-
vados, que la ubican entre 79
y 80 millones de toneladas, en
tanto que sus exportaciones
son calculadas por el organis-
mo en 40 millones, arriba de los
39,50 millones del ciclo actual.

Tractores
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stable se observa la salida comercial
de las maquinarias agricolas. El mes de
mayo se mantuvo similar a abril, la venta
de tractores fue 181 unidades, en la misma
tendencia estuvieron los pulverizadores y
las cosechadoras un poco menor.
De acuerdo a los datos de la Cdmara de

v' Automotores y Maquinarias (Cadam), has-

Massey Ferguson ";
CLAAS . m

ta el cierre del quinto mes del afio se ven-

dieron 774 tractores, 179 cosechadoras y
38 pulverizadores.

En cuanto a tendencias en marcas en trac-
tores John Deere encabeza las preferencias
con el 44% de las ventas. El segundo lugar

mantiene Massey Ferguson con el 18% del
mercado y el tercer puesto en mayo retomé
New Holland con el 11% de las ventas.

En cosechadoras New Holland sigue en
el primer lugar en ventas con el 38% del
mercado, el segundo lugar ocupa John
Deere con el 34% del mercado y en ter-
cer lugar en preferencias se ubica Case IH
con el 13% de las ventas

En pulverizadoras John Deere permanece
en la punta con el 42% del mercado, Jacto
se posiciona en segundo lugar con el 31%
y el tercer lugar New Holland con el 10%
del mercado.
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PLA, tecnhologia John Deere
con KUROSU & CIA.

Ahora PLA es John Deere. Los Pulverizadores PLA hoy ofrecen toda la
tecnologia John Deere y estan disponibles en el mercado en diferen-
tes opciones. En Paraguay cuentan con el respaldo de la Concesionaria
Clase Mundial KUROSU & CIA. destacé Eduardo Ameéndola - Gerente de

Comercio Exterior de PLA.

a marca PLA fue adquirida por John Deere en el
L afo 2018. Desde ese momento ocurrieron una

serie de evoluciones que se destacaron en tres
areas: La transferencia de tecnologia de los productos
John Deere hacia los productos PLA, las fabricas de PLA
de Argentina vy Brasil comenzaron a robustecer todos
sus procesos internos en cumplimiento a las normas
que John Deere establece en todas sus fabricas en el
mundo. “Eso nos permitié elevar mds la calidad, comenza-
mos a tener una estabilidad mayor en todos los procesos
de fabricacion”, destacé Eduardo Améndola, durante una
entrevista con Campo Agropecuario Multimedia.
Como tercer punto destaco los canales de comercia-
lizacion a través de la extensa y profesional red que
John Deere tiene en el mundo. “El afio pasado empe-
zamos con algunos productos en Paraguay a través de
KUROSU & CIA., que es Concesionaria Clase Mundial, la
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categoria mds alta que un concesio-
nario puede tener en el mundo segtin
las evaluaciones de John Deere. Esto
se traduce en un mayor beneficio para
los clientes y permite introducir de la
mejor forma los productos”, dijo.

PULVERIZADORES DE

DOS CATEGORIAS.

Améndola informé que la marca
PLA hoy ofrece en Paraguay Pul-

Wwww.campoagropecuario.com.py



PULVERIZADORA
AUTOPROPULSADA

120)

PULVERIZADORA
AUTOPROPULSADA

125)

verizadores Autopropulsados de dos categorias, deno-
minados clase 1y clase 2, son pulverizadores de 2.000
litros (Modelo 120J) y 2.500 litros (Modelo 125)), estos
equipos son 4x4 con transmision hidrostatica, y res-
ponden a la demanda del mercado paraguayo con una
relaciéon costo - beneficio extremadamente favorable.
“Aquellos clientes que buscan un excelente precio, encuen-
tran en PLA un producto adecuado”, dijo.

Comentod que a partir de la adquisicion de la empresa
por parte de John Deere, los Pulverizadores Autopro-
pulsados PLA han sido equipados con la cabina, motory
todo el paquete de Agricultura de Precisién de la marca
John Deere. “Los beneficios y los atributos de los produc-
tos John Deere son destacables. Los motores son de alto
torque, baja emision de ruidos y baja emisién con respecto
a las normas ambientales. Ademds, el usuario podrd acce-
der a repuestos y servicios al contar con el respaldo posven-
ta de KUROSU & CIA. que actualmente cuenta con mds de
3.200 metros cuadrados de depésitos de repuestos y lubri-
cantes, y mds de 90 técnicos especializados que garantizan
la calidad del servicio”, enfatiz6 Améndola.

CABINA Y PRECISION

Otra caracteristica destacable de los Pulverizadores
Autopropulsados PLA es que cuentan con la cabina
John Deere, mas comoda, ergondmica y segura para el
operador debido a que todo el aire que ingresa durante
la pulverizacién pasa por un filtro de carbén activo.
Otro punto destacado es que cuentan con el Paquete
Tecnologico John Deere. “Esto implica Piloto Automdtico,
Antena con diferentes grados de precision, Monitor de ulti-
ma generacion y control de corte de secciones automadtico,
cabe destacar que estas tecnologias son la mismas que un
cliente encuentra en los equipos John Deere”, dijo.
Menciond que los Pulverizadores PLA estan orientados
a clientes que buscan precio mas competitivo. “Llega-
mos a ese segmento de clientes con mdquinas de 2.000
litros, 24 metros de barra, transmision integral 4x4, y para
el cliente que busca un Pulverizador mayor, ofrecemos el

Eduardo
Améndola,
Gerente de

Comercio
Exterior de
PLA.

de 2.500 litros, con 27 metros de ba-
rra y con el paquete tecnoldgico de
John Deere”, resalto.

PLA también ofrece en el mercado
paraguayo Pulverizadores de Arras-
tre a través de KUROSU & CIA.
Son los Pulverizadores mode-
lo MLP 3000F con capacidad de
3.000 litros, con barra de 25 me-
tros, completamente hidraulico,
sistema integrado de suspension y
alineacion de botaldn, lo cual per-
mite trabajar a mayores velocida-
des en curvas de nivel.
“Entendemos que John Deere, con la
adaquisicion de PLA ha logrado comple-
tar un portafolio al alcance de diferen-
tes segmentos de productores, con el
diferencial de la tecnologia John Deere,
que siempre estd un paso adelante en
tecnologia digital. Todo lo que uno ob-
serva en un monitor puede ser trans-
mitido via nube al monitor en otra md-
quina. También a un teléfono celular
u otra computadora, y puede ser mo-
nitoreada por el Centro de Soluciones
Conectadas de KUROSU & CIA”, dijo.
En otro momento, Eduardo Amén-
dola expresé que Paraguay es un ju-
gador mas que importante en el es-
cenario latinoamericano. “Paraguay
ha crecido muchisimo en la produc-
cién de granos y es un gran productor
y exportador de carne de primera ca-
lidad. Nosotros, como proveedores de
equipos y tecnologia buscamos estar a
la altura y acompanar el crecimiento
de la agricultura y la pecuaria para-
guaya”, dijo. CA
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UNA HERRAMIENTA DIGITAL
QUE BRINDA INFORMACIONES
DE ALTO VALOR AGRONOMICO
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La plataforma digital
“SIMA” promueve la gestion
inteligente en el campo

Si bien cada agricultor posee sus propios métodos
y técnicas para afrontar los desafios del campo, es
innegable que la tecnologia cumple un papel im-
portante en el desarrollo de las actividades diarias
al permitir una mejor gestion del tiempo y los re-
cursos a través de herramientas utiles, la mayoria
al alcance del productor. La plataforma SIMA nace a
partir de la necesidad de llevar un registro de datos
amplio sobre los cultivos facilitando el analisis y com-
paracion de rendimientos en los diferentes periodos
para un manejo mas eficiente de la produccion.
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| Sistema Integrado de Mo-
E nitoreo Agricola (SIMA) es

una herramienta digital que
comprende una aplicacion moévil y
una plataforma web. Desde la app
los usuarios pueden registrar di-
versas informaciones de alto valor
agronémico y a su vez recolectar
datos como alertas de plagas, reco-
mendaciones de control de adversi-
dades, eventos climaticos, hibridos
y variedades de uso mas frecuente,
todo ello orientado a una toma de
decisiones inteligente que permita

Wwww.campoagropecuario.com.py



Asi funciona SIMA.
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elevar el rendimiento del cultivo. Complementariamen-
te el sitio web otorga mayores facilidades en la gene-
racion de reportes y envio de los mismos, monitoreo,
controles y avances de siembra y cosecha en tiempo
real. La gestion resulta bastante practica debido a que
el sistema permite al productor trabajar offline en la app
(sacar fotos y videos, grabar audios o realizar notas) y
luego sincronizar los datos con la web automaticamente
eliminando el proceso de transcripcion.

La gama de soluciones incluye un interfaz agil e intuitivo
para un andlisis eficiente de las actividades agricolas, lo
que deriva en una optimizacién del tiempo y esfuerzo.
Entre sus atributos también destaca la posibilidad de
llevar un registro de diferentes periodos a fin de anali-
zar y comparar rendimientos, teniendo de esta manera
un historial de parcela como unidad de manejo para asi
traducirlo en conocimiento atil al momento de resolver
alguna necesidad en particular. Otro detalle importante
es que SIMA proporciona geolocalizacion de la informa-
cién haciendo del monitoreo una tarea mas sencilla, en
especial cuando hablamos de plagas y enfermedades.
De acuerdo con Raul Delgado, responsable comercial
de SIMA en Paraguay, hoy dia la digitalizacién de da-

Raul Delgado,
responsable
comercial

de SIMA en
Paraguay.

tos a campo representa la principal
tendencia de la industria y confor-
me la agricultura continle exigien-
do mayor precision las herramientas
de este tipo elevaran la rentabilidad
del negocio. Al margen de las demas
plataformas, SIMA fue desarrollada
con el concepto de darle al usuario
el control total de su finca sin im-
portar el lugar donde se encuentre
pudiendo visualizar en tiempo real
el estado de sus parcelas en el panel
de control, cada uno de ellos deli-
mitado y georeferenciado sobre un
mapa satelital cuyas alertas ayudan
a la identificacion de zonas proble-
maticas y fortalezas del cultivo, asi
como también el diagndstico de la
actividad en general.

“Muchas empresas, productores y
asesores técnicos tienden a llevar to-
davia registros manuales en planillas
y eso genera inconsistencia de datos
y pérdida de tiempo. A través de nues-
tra plataforma digitalizamos dicha
informacion al tiempo de brindar el
soporte necesario para poder impulsar
una toma de decisiones eficaz”, mani-
festo el ejecutivo.

SIMA marca presencia en 9 paises
de Sudamérica, con un promedio
de 3 millones de hectareas monito-
readas. En Paraguay, la plataforma
rapidamente fue ganando espacio
en puntos estratégicos alcanzando
alrededor de 75.000 hectareas mo-
nitoreadas a la fecha. En principio, la
aplicacién se pensé con una funcio-
nalidad de monitoreo para soja pero
dado el impacto positivo en el mer-
cado fueron incorporandose mas
cultivos y actividades como el con-
trol de malezas y enfermedades, es
decir, actividades de siembra, de co-
secha, de fertilizacion y todo aquel
trabajo que se realiza en el campo
y genera un dato de posible analisis
para posteriormente utilizarlo a fa-
vor del usuario.

Los interesados pueden acceder a
la pagina web www.sima.ag. Asimis-
mo, la aplicacién estd disponible en
el Play Store para smartphones con
sistema operativo Android. CA
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NOTA TECNICA

r

COMPOSTA:
ELABORACI
Y USOS

a implementacion del uso de abonos organicos

es una alternativa muy valida. Al término de la

cosecha de cualquier cultivo se produce cierta
cantidad de residuo vegetal, como: hojas, rastrojos, fru-
tos, que deben ser aprovechados para la elaboracion de
estos abonos.
Una composta consiste en la degradacion de residuos
organicos bajo efecto de accidn microbiana en condi-
ciones aerobias, donde estos son mezclados con mate-
riales como estiércol animal para facilitar el proceso de
degradacién y la obtencién del abono. En el cuadro 1
se muestra el equipo necesario para la elaboracién de
la composta.
Primeramente, se debe escoger el sitio donde se es-
tablecerd, posteriormente, se procederd a condicionar

70 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Mayo 2021

Luis Antonio
Teran Astudillo,
Consultor
Agricola
Independiente.

v .
vAS

w

f‘!

“Jousalu] 10304

José Francisco Diaz Najera
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Dr. Sergio Ayvar Serna

Colegio Superior Agropecuario del
Estado de Guerrero (CSAGERO)
E-mail: apigrol988@hotmail.com

el lugar. El tamafio de la composta
estad en funcion de la cantidad de
residuos a utilizar y cantidad de es-
tiércol. El material empleado puede
ser desperdicio de frutos (jitomate,
cebolla, lechuga, mango, naranja,
entre otros residuos verdes y estiér-
col vacuno; la proporcion de mate-
rial fue 2:1. Se recomienda utilizar
el doble de residuo vegetal por 1 de
estiércol.

Para dar inicio se coloca el cubrebo-
cas para evitar el contacto con las
bacterias que posee el excremento,
luego se deposita el desperdicio ve-
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Cuadro1. Material empleado parala
elaboracién de una composta

Cantidad/

BT Unidad

Descripcion

1. I%stlercol gvacuno, 15 Bulto de 50 Kg
ovino, caprino, etc.)

2. Cubrebocas 1/persona

3. Residuo vegetal

(Hojas, frutos, rastrojo) 30 Bulto de 50 Kg
4. Plastico 4.0 m?

5. Palas 1.0

6. Recipiente de 20 L 1.0

7. Levadura 2509 Para panificacion
Figura l.Limpieza Figura 4.Cubierta de

del terreno

Figura2. Proceso de elaboraciéon
de la composta
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getal en el sitio escogido (A), enseguida se incorpora el
estiércol por encima de estos (B) y se revuelve. Después
se aplica agua para humedecer la mezcla (C), finalmen-

te, se determina la humedad requerida (50-60%

técnica del puno (D). Para acelerar el proceso de degra-

la composta

José Francisco
Diaz Ndjera,
Profesor-
investigado
by T

s -

Sergio Ayvar
Serna,
Profesor-
investigador.
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dacién por parte de los microrga-
nismos, se le adiciona levadura de
pan; se colocan 250 g de levadura
dentro de un recipiente de 20 L con
agua, después se disuelve, y al final,
se le incorpora a la composta (Figu-
ra 3). Finalmente, se cubre con una
cubierta plastica para conservar la
humedad (Figura 4).

El proceso de fermentacion se ca-
racteriza por un incremento de tem-
peratura que puede llegar hasta los
50-70°C, que propicia la degrada-
cion y desinfeccion del sustrato.

La composta debe revolverse pe-
riodicamente (2 veces/dia), ya que
la fermentacion es un proceso ae-
rébico y se debe incorporar agua
para mantener la humedad reque-
rida. Bajo estas condiciones de
manejo, la composta estara lista en
aproximadamente 30 dias, cuando
la temperatura se estabilice y se
mantenga igual a la ambiental. En
la figura 5, se muestra el proceso
de degradacion que sufrié la com-
posta en las primeras semanas.
En la imagen A se muestra todo
el material ocupado (hojas, frutos,
estiércol), se tomo el mismo dia
que se elaboré. En la imagen B, se
tomé a la semana 2 y se observa
que gran parte del material vegeta-
tivo se degradé. En la imagen C, el
material ain no termina su degra-
dacién, sin embargo, es notorio el
cambio con respecto a la imagen B.
La imagen D, se tomé en la 4° se-
mana y se notd que la materia que
se incorpord esta degradada, sin
embargo, se encuentran terrones
que aun contindan en descompo-
sicion. A pesar de esto, se puede
cribar para separar esos terrones
y utilizar el resto de materia orga-
nica y los terrones utilizarlos en la
proxima composta a realizar.

La obtencién de este material com-
posteado puede ser utilizado a gran
escala para incorporar en suelos
agricolas deficientes en materia or-
ganica lo cual permite mejorar las
caracteristicas fisicas y quimicas del
suelo. Adicionalmente se puede uti-
lizar en la implementacién de huer-
tos urbanos y/o en la propagacién
de plantas ornamentales. CA
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Descubri la Red AgroServices

Y genera puntos con la compra de productos Bayer, los mismos pueden ser canjeados
por servicios y/o beneficios que ampliaran las posibilidades de tu negocio.

Suscribite en:

Distribuidores autorizados:
Coop. Agr. de Prod. Sommerfeld Ltda. - Compafia Dekalpar S.A. - CIABAY S.A. - Coopasam Ltda. - Cooperativa Colonias Unidas
(.Vale S.A. - AGRO SILOS EL PRODUCTOR S.A. - COPRONAR Ltda. - AGRO SUSIK S.A - Monsanto Paraguay S.A. - Agropar S.R.L.
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