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Bioestimulante
VitaGrow

El aliado ideal para
tus herbicidas

Combate la
fitotoxicidad y
potencia
tus
cultivos

DETOXIFICANTE

& Rizobacter

www.rizobacter.com.py
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NOTA DE TAPA

EXPO PIONEROS 2025: CONSOLIDA AL CHACO
COMO POLO DE INNOVACION Y DESARROLLO

ENTREVISTA

PARAGUAY ES PIONERO EN
INICIATIVAS DE SUSTENTABILIDAD
A NIVEL REGIONAL

JORNADA DE CAMPO

BERGTHAL EXPUSO
POTENCIAL DE HIBRIDOS
EN DIA DE CAMPO DE MAIZ

CAMPO GANADERO

SEMESTRE DE ALTA
GENETICA Y MARCADO
INTERES POR LA PECUARIA

JORNADA DE CAMPO

COOPERATIVA VOLENDAM
PRESENTO 22'OPCIONES
DE HIBRIDOS DE MAIZ

EDITORIAL

Pujanza de una region
que se autoimpulsa
para su desarrollo

a recientemente concluida Expo Pioneros 2025

fue una vidriera de cémo la diferencia entre el po-
tencial y la realidad productiva del Chaco central cada
vez se acorta mas, en el sentido en que los avances
tecnolodgicos y la inversién permiten bajar al terreno
concreto una idea sobre lo que es capaz una activi-
dad como la que se observa en el campo. Y es doble-
mente loable estos pasos dados si se tiene en cuenta
que la region Occidental logra posicionarse como eje
productivo estratégico practicamente con iniciativas
autoimpulsadas por los propios chaquefios.
De ahi que no solo esta muestra crece en partici-
pacion, sino también en generar el intercambio de
transferencia de tecnologia y establecerse como
plataforma de negocios en un sector pujante y vivo
como el productivo. Asi, no es dificil ver ese creci-
miento fortalecido de la mano de la apuesta de gran-
des, medianas y pequefias empresas que entienden
que trabajar el Chaco es sinénimo de desarrollo, pro-
greso y bienestar. Asi, lo que antes proyectaba el foco
en una actividad, hoy deslumbra por una diversifica-
cion cada vez mas notoria y vital.
Basta un pequefio recorrido para ver que no solo es
la tradicional ganaderia bovina lo que produce la re-
gion Occidental ni tampoco la cada vez mas presen-
te agricultura. Hay otras actividades que suman, con
poco o mucho, pero que también pueden contribuir
al desarrollo regional. Asi, se observaron iniciativas
como producciones que integran la cria de cabras
con reforestacion o espacios destinados a la pisci-
cultura y apicultura, esta ciertamente ya mas desa-
rrollada en el territorio chaquefio, pero no siempre
visible como opcién de renta.
Estas y otras propuestas estan ahi, quizas ocultas
entre las sombras de grandes maquinarias, cada vez
mas tecnoldgicas, pero igualmente acompafian las
alternativas para las familias rurales, chaquefias en
este caso. Todo ello complementado justamente con
las grandes apuestas como la recuperacién del algo-
don, el creciente interés en agriculturas extensivas
COmo so0ja, arroz o sorgo, incluso maiz, integrado con
las experiencias de sésamo, mani y otros cultivos.
Todo ello para demostrar como el Chaco avanza au-
toimpulsado por fuerza y suefios propios.
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ACTUALIDAD

Nueva etapa en la expoferia de Mariano Roque Alonso

E n la noche del jueves 12 de
junio, en la sede de la Aso-
ciacion Rural del Paraguay (ARP),
se realiz6 el lanzamiento de la
primera ediciéon de la Expo Pa-
raguay (Expo PY) y la LXXIX Ex-
posicion Nacional de Ganaderia,
tras la disolucion del consorcio
Expo ARP/UIP, que organiz6 por
mas de 40 afios una expoferia in-
ternacional, en el campo “Don
Juan Carlos Pereira”, en Mariano
Roque Alonso. Los organizado-
res dejaron expresado su opti-
mismo que esta nueva etapa de
la muestra iguale los éxitos de su
antecesora, segun indicaron en
la ocasion. De hecho, se destaco
que se inscribieron mas de 2.630
animales y de esta cantidad, mas
de 2.150 ejemplares de bozal fue-
ron anotados para las competen-
cias en el ruedo central, lo que
ya constituiria todo un récord en
participacion, se indic6. Ademas,
se prevén 18 remates ganaderos,
con la expectativa de superar los
G 14 mil millones en ventas, apro-
vechando el momento por el que
pasa el sector pecuario, con un
stock de 12,8 millones de cabezas,
2 millones de faenas en 11 plantas
frigorificas, con 52 mercados ha-
bilitados para la carne paraguaya
que sigue ampliando destinos,
como la recientemente habilitada
plaza de Singapur. Igualmente, se
present6 el material audiovisual
con el calendario del evento, en-
tre ellos, numerosos espectaculos
que incluyen artistas nacionales
e internacionales, con nameros
centrales los fines de semana; la
inauguracion oficial, el sabado 19
y otras apuestas como Expo Ta-
lento, Expo Asador, Miss Expo,
ademas del nuevo formato para
potenciar el intercambio comer-
cial, con la Expo Negocios PY.
Esta propuesta sera los dias 22
y 23 de julio y se prevé reunir a
1.000 empresarios, emprende-
dores, inversores y participantes
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de mas de 20 paises, en rondas
de networking, charlas y panales
con mas de 500 empresas, loca-
les y extranjeras, de 60 rubros de
diversos sectores. Asimismo, el 24
de julio se incluye una Expo Nego-
cios Virtual, para acercar vinculos
internacionales mediante plata-
formas digitales. También esta
previsto desarrollar en un reno-
vado espacio, preparado para la
ocasion, un centro de convencio-
nes. Es de mencionar igualmente
la Expo Empleo, cuyas ediciones
anteriores generaron expectati-
vas por acercar oferta y demanda
laboral, para lo cual se anunci6 la
participacion de empresas nacio-
nales y externas que ademas de
abrir oportunidades de trabajo,
brindan asesoramiento profesio-
nal y pasantias. Para esta primera
edicion se destacé como uno de
los puntos centrales el homenaje
por los 100 Anos de la Guarania;
asi como el reconocimiento a los
expositores con la premiacion de
los mejores stands. De esta forma,
con un nuevo nombre, pero con la
misma fuerza que la hizo crecer,
la Expo PY marca el comienzo de

| JUNIO 2025

una nueva etapa para la mayor
feria del pais. esta edicion repre-
senta mucho mas que un cambio
de identidad, pues apunta a cons-
tituirse como la “evolucion natu-
ral de un legado construido con
trabajo, visién y confianza en el
potencial del Paraguay”, se infor-
mo en el material de divulgacion
remitido por los organizadores. El
certamen ahora tiene como coor-
ganizador a la Universidad Rural
del Paraguay (URP), por lo que la
responsabilidad la asume el novel
Consorcio ARP/URP. Asimismo,
se anticip6 que se mantienen los
precios de las entradas al pablico
en general en G 25.000, salvo los
menores de hasta 12 afios. Desde
la organizacion se indic6 que la
Expo PY 2025 tiene el desafio de
continuar como “el gran punto de
encuentro de los paraguayos”, al
tiempo de renovar su compromi-
so para ofrecer al pablico atracti-
vos diarios, que incluyan talento,
cultura y diversidad, concluy6 el
material dado a conocer. Final-
mente, La velada concluy6 con un
brindis, antecedido por momen-
tos artisticos. CA






El campo aportara US$3.300 millones
en retenciones en el primer semestre

egin un informe reciente de la Bolsa de Comercio

de Rosario (BCR), el sector agroindustrial argentino
aportaria alrededor de USD 3.300 millones por reten-
ciones a las exportaciones durante el primer semestre
de 2025, lo que representa un incremento del 25% res-
pecto al mismo periodo del afio anterior. El dato resulta
llamativo si se considera que durante gran parte de este
semestre rigiéo un esquema de reducciéon temporal de las
alicuotas de derechos de exportacion.
El principal motor detras de este incremento recaudato-
rio es el notable aumento en el volumen de productos de-
clarados para exportacion. De acuerdo con el informe, se
estima que el semestre cerrara con aproximadamente 53
millones de toneladas declaradas, un 60% mas que lo re-
gistrado en igual periodo de 2024.
Esto compensa con creces tanto la baja en las alicuotas
como la caida en los precios promedio de exportacion, es-
pecialmente en el caso de los productos del complejo soja,
cuyo valor internacional fue inferior al del afio pasado.
De mantenerse esta tendencia, la BCR proyecta que el
aporte total del agro por derechos de exportacién en 2025
rondara los USD 6.500 millones, lo que representaria un
crecimiento de mas de USD 1.000 millones en compara-
cion con 2024. No obstante, este monto atn se ubica lejos
de los niveles alcanzados en 2021 y 2022, afios en los que
los precios internacionales estaban en niveles récord.

Intensa liquidacion de divisas durante mayo

a Camara de la Industria Aceitera de la Reptblica Argen-

tina (CIARA) y el Centro de Exportadores de Cereales
(CEC), entidades que representan aproximadamente el 48%
de las exportaciones del pais, informaron que durante el mes
de mayo las empresas del sector liquidaron un total de USD
3.054 millones.
La cifra representa un crecimiento del 17% respecto al mis-
mo mes de 2024, y un incremento del 21% en relacion a abril
de este afio. Con este resultado, el acumulado del periodo
enero-mayo de 2025 exhibe un aumento del 29% en compa-
racién con el mismo lapso del afio anterior.
El ingreso de divisas registrado en mayo se vio impulsado
por el avance de la cosecha de soja y por la continuidad de la
reduccion de derechos de exportacion, dispuesta en el De-
creto 38/25, que caducara a fines de este mes.
La liquidacion esta principalmente vinculada a la compra de
granos que luego seran exportados, ya sea en estado natu-
ral o tras un proceso de industrializaciéon, como ocurre con
aceites y harinas proteicas. Los especialistas de CIARA-SEC
remarcaron que el grueso de estas divisas se liquida con an-
ticipacion a la exportacion fisica de los productos, lo que
desvirtaa cualquier interpretacién de demora. Esa anticipa-
cion es de unos 30 dias en el caso de granos y puede alcanzar
hasta 90 dias para aceites y harinas.

FUENTE
I

Se mantiene la proyeccion de siembra

L as caracteristicas topograficas y edafi-
cas del centro y norte bonaerense, junto
con condiciones de elevada humedad am-
biente y bajas temperaturas que dificultan
el secado del suelo, obstaculizan el avance
de las sembradoras. No obstante, en los nti-
cleos trigueros del sur del area agricola, la
siembra progresa a buen ritmo aprovechan-
do las buenas condiciones climaticas. Con
este escenario, el area proyectada a esca-
la nacional se mantiene en 6,7 millones de
hectareas, con algunos reajustes zonales.
Actualmente, el avance de siembra alcanza
el 38,5 % del total, con un progreso interse-
manal de 14,9 puntos porcentuales (pp).

Sube la estimaciéon de produccion

P or su parte, luego de un avance inter-
semanal de 4,6 pp, la cosecha de soja
cubre el 93,2 % de la superficie apta, aun-
que aun se registra una demora interanual
de 2,8 pp. El rendimiento medio nacional se
ubica en 3010 kg /ha. La soja de primera al-
canza un avance del 96 %, en tanto la soja
de segunda registra un progreso del 85,5 %.
La tendencia a un aumento de rindes poten-
ciales se sostuvo en las Gltimas semanas, lo
que permitio ajustar al alza la estimacion de
produccion en 300 mil toneladas. En este
contexto, la BCBA elevé la proyeccion de
produccion a 50,3 millones de toneladas.

Avanza la cosecha en forma dispar

a cosecha de maiz con destino grano co-

mercial alcanz6 un 46,7 % del rea estima-
da a nivel nacional, tras registrar un progreso
intersemanal de 2,9 pp. El rendimiento pro-
medio nacional se ubica en 7.860 kg/ha. Co-
menzaron las primeras tareas de recoleccion
en el NEA, donde se confirman los bajos ren-
dimientos esperados, al tiempo que la cosecha
avanza lentamente sobre planteos tardios en
la provincia de Cérdoba, y en el centro y nor-
te de Buenos Aires las labores permanecen
practicamente detenidas debido al exceso de
humedad en el perfil del suelo. Con este esce-
nario, la BCBA mantiene la proyeccion de pro-
duccion nacional en 49 millones de toneladas.

CAMPO AGROPECUARIO | 8 | JUNIO 2025
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MERCADO

Ventas de maquinas siguen retraidas

La comercializaciéon de ma-
quinaria agricola durante
mayo mantuvo una dinamica si-
milar a la observada en los meses
anteriores, caracterizada por
una disminuciéon en las ventas
en comparaciéon con el mismo
periodo de 2024. Segin datos
proporcionados por la Camara
de Distribuidores de Automo-
tores y Maquinarias (CADAM),
hasta el cierre del quinto mes
del afio se vendieron un total de
557 tractores, 61 cosechadorasy
32 pulverizadores, reflejando un
comportamiento moderado del
mercado. La participacion de las
marcas por segmento también
sigue la tendencia de meses an-
teriores:

Tractores: John Deere continta
liderando este segmento con una
participacion del 41%, consoli-
dando su posiciéon como la marca
mas elegida por los productores.

ocupa el segundo lugar con el
22%, y John Deere cierra el po-
dio con el 19% del total comer-
cializado.

La caida en las ventas de maqui-
naria agricola se atribuye a di-
versos factores que afectan al
productor agropecuario, entre
ellos la volatilidad climatica y la
incertidumbre en los precios de
los productos agricolas. Estos de-
safios han generado un entorno

TRACTORES

VENTAS HASTA MAYO

Fuente: Cadam.

de cautela en las decisiones de
inversion, impactando directa-
mente en la demanda de equipos.

COSECHADORAS

VENTAS HASTA MAYO

Fuente: Cadam. —— :.. I SR "

John Deere 28
New Holland 21
Case 9
MF 2
CLAAS 1
Total 61
PULVERIZADORES

VENTAS HASTA MAYO

Fuente: Cadam.

Le si John Deere 219

e siguen Massey Ferguson con el

20% y Valtra con el 12%. Massey Ferguson 109

Cosechadoras: En este rubro, Valtra 66

John Deere también se mantiene New Holland 63 Jacto 9
al frente con el 46% de las uni- Case 50 CaselH 7
dades vendidas, seguido por New  Yig 26 JD b
Holland con el 34% y Case IH con | gyol 9  Massey Ferguson 5
el 14% del mercado. ~ FARMTRAC 7 New Holland 2
Pulverizadores: Jacto se posi- S 5 Kuh >
ciona como la marca preferida, uhn

alcanzando una participacion T ENDT 2 Horsch 1
del 28%, mientras que Case IH Total 557  Total 32
Cotizaciones en Chicago (27-06-25)
S0JA MAIZ TRIGO

Jul-25 377  Jul-25 164  Jul-25 192
Ago-25 379 Set-25 161  Set-25 197
Set-25 373 Dic- 25 167 Dic-25 205

CAMPO AGROPECUARIO | 10 | JUNIO 2025
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MATIAS SUEYRO, DIRECTOR COMERCIAL DE SYNGENTA

Paraguay es pionero en
iniciativas de sustentabilidad
a nivel regional

MATIAS SUEYRO, DIRECTOR COMERCIAL DE SYNGENTA PARA PARAGUAY, URUGUAY Y BOLIVIA,
DESTACA EL PAPEL PROTAGONICO QUE PUEDE TENER PARAGUAY EN EL NUEVO PARADIGMA DE
PRODUCCION SUSTENTABLE. Desde la regeneracién de suelos hasta el uso de agricultura di-
gital, la compafiia avanza con proyectos que combinan innovacion, trazabilidad y desarrollo
rural. “Paraguay es pionero en iniciativas de sustentabilidad de Syngenta a nivel regional”.

_P:
_ R: En Syngenta venimos traba-
jando a nivel global en susten-
tabilidad desde hace mas de 10
anos. En 2024, renovamos nues-
tras prioridades y la sustentabi-
lidad guia cada una de nuestras
decisiones y operaciones. Esta-
mos presentes en mas de 90 pai-
ses y somos lideres en innovacion
y desarrollo de tecnologias que
ayudan al productor a producir
mas, pero con el menor impacto
posible sobre el ambiente.
_P:
_ R: Hoy vivimos en un mundo en
constante cambio. El consumidor
es cada vez mas exigente y quiere
saber como se producen los ali-
mentos que llegan a su mesa. Por
eso, el productor necesita poner
énfasis en la trazabilidad y en de-
mostrar como produce. La sus-
tentabilidad, en ese sentido, no
solo es una exigencia del merca-
do, sino también una oportunidad
para diferenciarse.

P:

- R: Paraguay lidera en iniciati-
vas de sustentabilidad dentro de
Syngenta a nivel regional. Tene-
mos en marcha varios proyectos,
como capacitaciones en Buenas
Practicas Agricolas y el desarro-
llo de paisajes multifuncionales.
Ademas, este es el tercer ano del
programa Carbon Net, que mide
la huella de carbono. A esto se
suma el lanzamiento del progra-
ma REVERTE® en Paraguay, que
busca regenerar suelos degrada-
dos y convertirlos en suelos mas
productivos. Es un proyecto clave
para el futuro del agro en el pais.
_P:

- R: Hay una gran oportunidad en
paises como Paraguay, donde una
gran parte del PBI proviene del
agro. El mundo esta observando
como producimos, y los proyectos
sustentables permiten minimizar
el impacto ambiental y, al mismo
tiempo, generar valor economico.
Algunos de estos proyectos per-
miten la generacion de bonos de
carbono, mejoras en la calidad de

CAMPO AGROPECUARIO | 12 | JUNIO 2025

productos horticolas o forestales,
y mejores precios en los merca-
dos. Todo esto acompanado por
trazabilidad y tecnologia.
_P:
_ R: La agricultura esta en plena
transformacion digital. Hoy ha-
blamos de inteligencia artificial,
monitoreo digital, aplicaciones di-
ferenciales, mapeo satelital, entre
otros. Esto nos permite ser mas
eficientes, usar menos insumos
y reducir el impacto ambiental.
Ademas, mejora la trazabilidad: el
productor puede demostrar con
datos como produce, algo cada
vez mas valorado en los mercados
internacionales.

P:

_ R: Vemos un foco claro en pro-
ductividad y diferenciacién, con un
fuerte respaldo desde ministerios
como el MADES y el de Industria.
Paraguay tiene todo para posicio-
narse como un proveedor con-
fiable de alimentos de calidad en
el mundo. La apertura de nuevos



mercados, ademas, crea oportuni-
dades para toda la cadena de valor.

_ P: ;Cuales son las prioridades de Sy-
ngenta en este tema y qué resultados
han obtenido?

_R:Trabajamos con pequenos agri-
cultores, extendiendo etiquetas a
cultivos alternativos como papa y
banano. También estamos invir-
tiendo en el desarrollo de tecnolo-
gias para el sector fores-
tal. Otro foco importante
es el desarrollo rural. Por
eso lanzamos SemCia, una
plataforma de vincula-
cion y educacion dirigida
a estudiantes de escuelas
técnicas agropecuarias,
y les permite acceder a
certificaciones en temas
de interés, conectando alumnos,
docentes y aliados estratégicos.
Apostamos a los jovenes, porque
son los lideres del agro del futuro.

_ P: ;Cual es el mensaje principal que
Syngenta quiere transmitir sobre sus-
tentabilidad?

_R: Invitamos a todos los produc-
tores a sumarse a esta transfor-
macion. El mundo exige alimentos

producidos con calidad y respon-
sabilidad ambiental. Paraguay
tiene un enorme potencial para
convertirse en un actor clave en
la produccion mundial de alimen-
tos. Buscamos trabajar junto a la
cadena de valor y seguir acompa-
fnando al productor para promo-
ver una agricultura regenerativa,
que permita dejar el sistema me-
jor que como lo encontramos.

Paraguay tiene un enorme potencial
para convertirse en un actor clave en
la produccion mundial de alimentos.
Buscamos trabajar junto a la cadena de valor
y seguir acompanando al productor para
promover una agricultura regenerativa.

_P: ;Qué otras novedades preparan Sy-
ngenta para el mercado paraguayo?

_ R: Como compania lider en in-
novacion aplicada al agro, conta-
mos en Paraguay con soluciones y
tecnologias tnicas en el mercado:
el insecticida PLINAZOLIN® (con
las marcas Verdavis y Fensorac), el
fungicida Mazen Forte con tecno-
logia SOLATENOL®, Miravis For-
te con tecnologia ADEPYDIN®,
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 MATIAS SUEYRO, DIRECTOR-™ -
COMERCIAL DE SYNGENTA.

y Victrato, un nematicida y fun-
gicida quimico para tratamiento
de semillas. De hecho, Paraguay
fue uno de los primeros paises en
lanzar Victrato.

_ P: ;Qué propuestas tiene Syngenta en
productos biologicos?

_R: Desde la adquisicion de la em-
presa italiana Valagro en 2020,
Syngenta ha ampliado sistemati-
camente su enfoque en
biologicos, que son tec-
nologias agricolas que
aprovechan los recursos
naturales para proteger
y mejorar la salud de los
cultivos. Los biocontroles,
bioestimulantesy produc-
tos para la eficiencia en el
uso de nutrientes com-
plementan los insumos agricolas
convencionales, dandole al agri-
cultor mas flexibilidad para ges-
tionar plagas y enfermedades, mi-
tigar el estrés abiotico y mejorar la
eficiencia en el uso de nutrientes
y la salud del suelo. Los biologicos
son fundamentales para impulsar
la agricultura regenerativa y faci-
litar la transicion hacia practicas
agricolas mas sustentables.



ESPACIO RESERVADO

Glymax realizo su “Conexion Maiz
2025” en Santa Rita con foco en
tecnologia, capacitacion y cercania

GLYMAX LLEVO A CABO LA SEGUNDA EDICION DE “CONEXION MAIz”, UN EVENTO QUE
COMBINO CAPACITACION TECNICA, ALINEACION ESTRATEGICA Y FORTALECIMIENTO
DE VINCULOS CON PRODUCTORES, TECNICOS Y ALIADOS CLAVE DEL SECTOR. El en-
cuentro se realizo los dias 10 y 11 de junio en la sucursal de Santa Rita, ciudad
reconocida como uno de los principales polos de agronegocios del pais.

| primer dia estuvo dedi-
E cado al equipo comercial

de Glymax, que participo
en sesiones de formacion sobre
el manejo agronomico del por-
tafolio de maiz. Las actividades
incluyeron charlas técnicas, di-
namicas grupales y un almuerzo
de camaraderia, todo orientado a
reforzar mensajes clave y planifi-
car acciones en campo, promo-

viendo la sinergia entre las dis-
tintas areas de la empresa.

El segundo dia estuvo orienta-
do a los productores, quienes,
acompanados por los Consulto-
res de Negocios Glymax (CNGs),
recorrieron estaciones técnicas
donde se presentaron las prin-
cipales soluciones del portafolio
de maiz de Glymax. Las presen-
taciones hicieron énfasis en pro-
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ductividad, innovacién y aseso-
ramiento personalizado, pilares
fundamentales para enfrentar
con éxito la proxima campa-
fla agricola. La jornada incluyo
ademas una charla especializada
sobre el mercado del maiz, con
analisis de contexto, tendencias
y proyecciones, aportando infor-
macion clave para la toma de de-
cisiones estratégicas.
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LANZAMIENTO DE HIBRIDOS
DESTACADOS

Durante el evento, Glymax pre-
sento sus principales hibridos: LG
36680PRO4 de excelente arran-
que inicial, rapido establecimiento,
buena sanidad foliar, y tolerancia a
enfermedades y 6ptima calidad de
granos; el LG 36799VIP3 de doble
proposito (granos y silaje) opti-
ma sanidad foliar y un alto techo
productivo, ademas de un nuevo
hibrido con la tecnologia VTPRO4
para la proxima campafa, que
viene demostrando un excelente
techo productivo en los campos
experimentales. Estos materiales
reafirman el compromiso de la
empresa con la innovacion gené-
tica y el rendimiento sustentable.

S SEEDCORPHO
HO PIRAPO

LA RETVA DR LA PRODUC VDAL

UNA CONEXION QUE IMPULSA EL
AGRO PARAGUAYO

“Llamamos al evento Conexion
Maiz porque creemos en la fuer-
za de un tripode que sostiene el
desarrollo del agro: (1) la INDUS-
TRIA, representada por nuestros
proveedores; (2) la FUERZA DE
VENTAS de la reventa, a través de
nuestros Consultores de Negocio
Glymax; y (3) los PRODUCTO-
RES, que son la verdadera razén
de todo nuestro esfuerzo. Esa es
la energia que mueve al agro”,
expresé Luis Pinho, Gerente de
Marketing de Glymax. En esa
misma linea, Raphael Segala, CEO
y Director Presidente de Glymax,
resaltd: “La conexion entre per-
sonas, el conocimiento practico y

:YA CONOCES LAS VARIEDADES DE SOJA QUE MAS

& SEEDCORP HO

HO LU i2x

—
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la innovacio6n aplicada en el cam-
po fue el corazon del evento”. Y
concluy6: “Conexion Maiz no fue
solo una jornada de capacitacion,
sino una instancia para fortalecer
nuestra cultura, renovar nuestro
compromiso con la excelencia vy,
sobre todo, estrechar aiin mas
los lazos con los productores que
confian en nosotros cada dia”.

UN CIERRE CON SABOR LOCALY
ESPIRITU DE COMUNIDAD

El encuentro finalizé con un tra-
dicional asado, que funcion6 como
espacio de distension y fortaleci-
miento de los lazos entre produc-
tores, técnicos y representantes
comerciales, en un ambiente de
cercania y camaraderia. CA
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—
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EVENTOS

Syngenta lanzo REVERTE®, su
programa de regeneracion de
suelos, en Paraguay

REVERTE® ES EL PROGRAMA DE PRESENTADO POR SYNGENTA EN PARAGUAY
CUYO OBJETIVO ES ACOMPANAR A LOS PRODUCTORES EN IMPLEMENTAR PRAC-
TICAS DE AGRICULTURA REGENERATIVA PARA TRANSFORMAR AREAS DEGRA-
DADAS EN PRODUCTIVAS. EL mismo incluye herramientas de financiamiento a
largo plazo e involucrara a productores del Chaco y de la region Oriental.

yngenta, lider en tecnolo-
S gia e innovacion aplicada al

agro, presento6 en Paraguay
el piloto de su programa REVER-
TE®, que tiene como objetivo
acompanar a los productores en
la implementacién de practicas
de agricultura regenerativa y fa-
cilitar el acceso a financiamiento
a largo plazo, para transformar
areas degradadas en productivas.
El programa busca demostrar la
viabilidad econémica de la recu-
peracion de tierras, ademas de
impulsar el uso eficiente de insu-
mos, contribuyendo a la preser-

vacion de la vegetacion nativa y a
la sostenibilidad del sistema.

En Paraguay, REVERTE® tiene
como socio financiero al Banco
Itat Paraguay S.A -a través de
Itat Campo-, que pondra a dis-
posicion de los productores que
adhieran y cumplan con las con-
diciones del programa, créditos
a plazo y tasas preferenciales.
Ademas, el programa incluye una
validacion de los criterios de im-
plementacion y monitoreo agro-
noémico a manos de la organiza-
cion internacional de la sociedad
civil Solidaridad, que lleva adelan-
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te el desarrollo de cadenas de va-
lor inclusivas y sostenibles.

Para la recuperacion de los sue-
los, se aplican enfoques sistémi-
cos, utilizando protocolos pre-
viamente definidos que integran
tecnologias, practicas agronémi-
cas adecuadas a cada condicion
-rotacion de cultivos, cultivos de
cobertura, siembra directa, entre
otros-, y agricultura de preci-
sion. En esta primera etapa, RE-
VERTE® se pondra en marcha en
Paraguay con una seleccion de
productores que luego escalara
a mas hectareas y agricultores.



Este afio, se trabajara con pro-
ductores de la region del Chaco y
de la region Oriental, que retinan
las condiciones necesarias para
participar del piloto: contar con
suelos degradados, cumplir con
los criterios de seleccion y acce-
der a un monitoreo ambiental de
los avances de regeneracion.
En Brasil, donde se imple-
ment6 en 2021, el progra-
ma yalleva alcanzadas mas
de 250 mil hectareas. El
programa se presentd en
el marco del primer Foro
‘Regenerando el Agro’, que
reunio en Asuncion el 5 de
junio a productores, dis-
tribuidores y autoridades
para compartir las oportunidades
que Paraguay presenta en mate-
ria de agricultura regenerativa,
carbono y su impacto en la miti-
gacion del cambio climatico.
“Estamos orgullosos de que Pa-
raguay sea el primer pais de la
nueva region LATAM de Syngenta
en implementar REVERTE®, una

solucion sostenible ante los desa-
fios que enfrentan los suelos pro-
ductivos, ayudando a recuperar-
los y mejorar el rendimiento en
un entorno climatico desafiante”,
dijo Mariale Alvarez, directora de
Sustentabilidad y Asuntos Cor-
porativos LATAM de Syngenta.
“Buscamos seguir acompaiiando

Estamos orgullosos de que Paraguay sea
el primer pais de la nueva region LATAM
de Syngenta en implementar REVERTE®,
una solucion sostenible ante los desafios
que enfrentan los suelos productivos.

a los productores en el camino de
producir alimentos de forma se-
guray eficiente, cuidando el suelo
y, ademas, con un beneficio eco-
nomico sostenible”, agrego.

“Paraltaq, participar de REVERTE®
es una forma de demostrar que se-
guimos apostando por el potencial
que tienen los campos en Para-

guay. Creemos que el crédito no es
s6lo una herramienta financiera, es
un recurso que impulsa transfor-
macién”, afirmo6 Sebastian Sierra,
head de Itad Campo. “La llegada
del programa a Paraguay marca un
paso importante en la ampliacion
de soluciones sostenibles para la
agricultura de la region. Al apoyar
la conversion productiva
de areas ya abiertas, pro-
movemos practicas agrico-
las con bajas emisiones de
carbono y mayor resilien-
cia climatica”, comento Pe-
dro Fernandes, director de
Agronegocios de Itat BBA.

A un afio del lanzamiento
de sus renovadas Priori-
dades de Sustentabilidad, Syn-
genta da en la region un paso mas
en impulsar la adopcion de prac-
ticas de agricultura regenerativa,
contribuyendo asi a mejorar la
productividad, la salud del suelo y
la biodiversidad, a la vez que ge-
nera sistemas sostenibles y ren-
tables para los productores. CA

Sebastidn Sierm
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We create chemistry




Bergthal expuso

JORNADA DE CAMPO

potencial de hibridos en
Dia de Campo de Maiz

LA COOPERATIVA BERGTHAL REALIZO CON GRAN EXITO UNA NUEVA EDICION DE SU
YA TRADICIONAL DiA DE CAMPO DE MAiZ, EVENTO QUE SE CONSOLIDA ANO TRAS ANO
COMO PUNTO DE REFERENCIA TECNICA Y COMERCIAL PARA PRODUCTORES AGRICOLAS.
La jornada se desarrollo el 6 de junio en el campo experimental de la cooperati-
va, ubicado en la localidad de Buena Vista, distrito de Raul A. Oviedo, Caaguazu.

I encuentro reuni6é a 15
E empresas del sector. En
total, se presentaron 30
hibridos de maiz, seleccionados
por las compafnias participantes.

La siembra en las parcelas fue el
5 de febrero y se debieron en-

frentar desafios sanitarios, es-
pecialmente por el aumento en
la incidencia de la “cigarrita”.
Para ello, se adopt6 una estrate-
gia de manejo robusto teniendo
en cuenta que el afio anterior
otras enfermedades, como Bi-
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polaris, estuvieron muy presen-
tes en campos.

En dialogo con Campo Agro-
pecuario, Jonathan Altenhofen,
responsable técnico de la Coo-
perativa Bergthal, enfatiz6 el rol
de este tipo de eventos como he-



rramienta para adquirir nuevos
conocimientos y estratégica para
los productores. “Campo 9 es una
de las mayores cuencas lecheras
del Paraguay, y eso significa que
el productor debe generar mucho
alimento para su ganado”, dijo en
un primer momento.

Resalté que el acompanamiento
comienza antes de la siembra,
ayudando en la eleccion del hi-
brido mas adecuado para
corte de ensilaje o grano,
hasta llegar a la cosecha.
“Buscamos que el pro-
ductor obtenga el mayor
provecho posible de su
inversion”, dijo. Desta-
c6 como proxima acti-
vidad, el Dia de Campo de Soja,
en verano, con dos épocas de
siembra, asi como la jornada de
manejo de suelos, incorporada
desde el afio pasado como inno-
vacion técnica del calendario.
Con respecto al esquema de los
tratamientos realizados en el
campo experimental de la coo-
perativa Bergthal, el manejo fi-
tosanitario estuvo a cargo de la

empresa Agrofeértil, mientras que
a ECOP le correspondio la tarea
enfocada en la nutricion de culti-
vos. Asi, la fertilizacion base im-
plicé el tratamiento para la siem-
bra del empleo de féormula triple
12 (NPK 12-12-12) + Mg 3,5 % + S 11
% +Bo,1%+7Zn 0,2 %, con dosis
de 220 kg /ha.

Esta fue complementada mas ade-
lante, para la cobertura, con 130

Campo 9 es una de las mayores cuencas
lecheras del Paraguay, y eso significa
que el productor debe generar mucho

alimento para su ganado.

kg /ha de Urea (46-00-00) aplica-
dos en el estadio fenologico V5. El
manejo del cultivo incluy6 un pro-
tocolo riguroso de cinco aplicacio-
nes posemergencia, distribuidas
entre el control de malezas, plagas
y enfermedades. Se realizaron tres
aplicaciones, iniciando la primera,
alrededor del estadio fenolodgico
V5/V6 aproximadamente, con un
fungicida de alto calibre. Se em-
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ple6 un producto triple mezcla
de Carboxamida, Prothioconazo-
le y Mancozeb, complementado
con dos tratamientos adicionales
con “multisitios”, para asegurar
un desarrollo sano del maiz hasta
final de ciclo. Finalmente, desde
la cooperativa se agradecio a los
productores y empresas partici-
pantes, quienes compartieron sus
conocimientos y tecnologias du-
rante la jornada técnica en
el campo experimental de
Bergthal.

El evento permiti6 obser-
var el desemperio de ma-
teriales en condiciones
reales y fortalecer vinculos
dentro del sector. Cabe
resaltar que la unidad de ensayos
estd disefiada para mostrar nue-
vas propuestas en el mercado de
hibridos, enfocandose tanto en
rendimiento de grano como en
calidad para ensilaje. Los resulta-
dos recolectados seran analizados
y posteriormente divulgados al
publico, para brindar datos con-
cretos que respalden decisiones
agrondmicas futuras. >
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Agrofertil presento hibridos Agroeste y asistio en el manejo fitosanitario

A grofértil se encarg6 del ma-
nejo fitosanitario en el Dia de
Campo de Maiz de la Cooperativa
Bergthal y present6 los hibridos
Agroeste.

Rafael Eduardo Krulikoski, asesor
comercial de la compainiia, explico
que, en el trabajo previo, la em-
presa asistio con parte de su am-
plio portafolio de soluciones para
el campo. “En la preparacion de
las parcelas, para el manejo fito-
sanitario, entramos con la apli-
cacion del fungicida APLAUSO y
también empleamos el insectici-
da VERDAVIS, con excelentes re-
sultados”, indico. El APLAUSO se
empleo en el cuarto tratamiento,
el 25 de febrero, con una dosis
de 2,5 litros /ha. El VERDAVIS, en
tanto, se utilizoé en tres momen-
tos. La fecha de siembra de las
parcelas fue el 5 de febrero.

Con respecto a los maices, resal-
to que se aprovech¢ la plataforma

agrotecnolodgica para exponer las
novedades que propone Agrofértil
para el productor, de la mano de
Agroeste. “Son hibridos nuevos.
Estamos con el AS 1988 PRO4, de
alto techo productivo, recomen-
dado tanto para grano como para
ensilaje”, puntualizo. Posee la bio-
tecnologia VTPRO4, un diferencial
que eleva sus ventajas.

En efecto, con esta biotecnologia,
se confiere tolerancia al herbici-
da glifosato en posemergencia, se
incluye una doble proteccion ra-
dicular contra la Diabrotica spp. y
se otorga una mejor defensa aérea
contra insectos lepidopteros, al
cultivo, lo cual se traduce en ma-
yor sanidad y estabilidad en los
rendimientos. “Ademas, tenemos
el AS 1991 PRO4, un hibrido que
garantiza excelentes resultados
en la cosecha; y el AS 1820 PRO4,
de alto techo productivo”, indico.
EIAS 1991 PRO4 posee como puntos

fuertes su excelente sanidad foliar
y arranque inicial. Est4 posicionado
de manera preferencial para am-
bientes de medio a alto. En tanto, el
AS 1820 PRO4 presenta entre otras
caracteristicas atractivas su adap-
tacion a suelos de media a alta, su
gran estabilidad productiva, una
excelente calidad de granos y bue-
na tolerancia al complejo de “ciga-
rrita”, se resaltod durante la jornada.
Finalmente, Rafael Krulikos-
ki agradeci6 a la organizacion la
posibilidad de ofrecer un espacio
para compartir con los produc-
tores de la zona y visitantes en
general. Asimismo, extendi6 las
gracias a los agricultores. “Agra-
decemos a todos los que partici-
paron del Dia de Campo. Es una
excelente oportunidad para mos-
trar nuestras soluciones y ge-
nerar intercambio de ideas. Sin
dudas, ese conocimiento com-
partido tiene un gran valor”.

Agrotec destaco nuevas propuestas de los hibridos Pioneer

grotec presentd hibridos de

maiz posicionados para la
zafrifa. La empresa lider en so-
luciones agricolas, representante
oficial exclusiva de la marca Pio-
neer, dio a conocer su portafolio
pensado en brindar estabilidad,
sanidad y productividad.
Durante la jornada de campo de la
Cooperativa Bergthal, la empresa
exhibi6 tres hibridos de maiz que

arrojaron resultados prometedo-
res atendiendo a las condiciones
climaticas adversas y ataques de
enfermedades que afront¢ la zafra.
Ramoén Acosta, consultor téc-
nico de negocios de Agrotec en
la sucursal de Campo 9, explico
las principales caracteristicas y
el comportamiento en distintas
condiciones agroclimaticas de las
semillas destacando principal-
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mente la gran novedad del por-
tafolio el P3322 PWU, con tecno-
logia PowerCore® Ultra, que este
ano mostroé gran estabilidad.

“Es ideal para la apertura de
siembra —-del 1 al 5 de febrero- en
ambientes de alta productividad.
Su sanidad foliar y de tallo es no-
table y, como podemos ver en el
campo, las espigas ya estan secas
mientras las hojas atn mantienen



su verdor”, afiadié el técnico. La
otra propuesta fue P3282 VYH
con tecnologia Leptra®.

En cuanto a este hibrido, se pre-
senta como un super precoz, bien
posicionado en la region para am-
bientes de media a alta fertilidad.
“Su mayor fortaleza es la seguridad
en la zafrifia, destacandose por su
sanidad de tallo, calidad de gra-
no y una precocidad excepcional”,
dijo. Y, por ultimo, resalt6 el P3310
VYHR, presente en el mercado.
Ademas, presenta un disefio pen-
sado para maximizar la producti-
vidad en suelos de alta fertilidad
y ofrecer excelente tolerancia al
achaparramiento, alta respuesta al
manejo y un marcado efecto Stay

Green, que prolonga la sanidad del
cultivo, siguiendo la linea de ofre-
cer materiales con lo dltimo en
tecnologia para lograr los mejores
resultados a final de campana.

En el ensayo, igualmente los agri-
cultores pudieron experimentar
los resultados con los hibridos

de la linea Pioneer que arrojaron
buen comportamiento frente al
estrés hidrico y a las altas tempe-
raturas, alcanzando su madurez
fisiologica con un desarrollo uni-
forme y sano. En ese sentido, se
destaco el desempeno observado
en las parcelas.

Dekalpar exhibio hibridos Dekalb con alto rendimiento

a compaiiia Dekalpar fue parte

de la jornada en maiz y destaco
tres materiales adaptados a las ne-
cesidades del productor de la zona.
En entrevista a Campo Agropecua-
rio, el Ing. Sebastian Amadit, asesor
comercial de la regiéon, menciono
el variado portafolio que ofrecio la
firma en el encuentro realizado en
el campo experimental de la coo-
perativa Bergthal.
Se presentaron resultados de es-
tos hibridos, que mantuvieron el
buen rendimiento observado en
campafas anteriores en este mis-
mo campo, destacandose siempre
entre los primeros. El DKB 260
PRO4, demostr6 un alto poten-
cial productivo, combinado con
un excelente padrén de espigas,
buena sanidad y precocidad que
permite explorar una amplia ven-
tana de siembra. Estas cualida-
des lo convierten en una opcion
atractiva para productores que
buscan estabilidad y alto rendi-
miento. Otra de las propuestas
fue el DKB 255 PRO4, un hibri-
do precoz rapido que se desta-
ca por su calidad de granos y su
buen arranque inicial, es un hi-
brido que responde bien a la in-

version, ideal para ambientes de
media a alta fertilidad. Ambos hi-
bridos cuentan con la tecnologia
PRO4, que ofrece un blindaje efi-
caz contra las principales plagas
del cultivo, ademas de un elevado
potencial en cantidad de granos.
Por ultimo, se presentd el DKB
360 PRO3, una opcion de do-
ble propésito, ideal tanto para la
produccion de grano como para
ensilaje, especialmente en zo-
nas con fuerte actividad lechera,
como es el caso de Campo 9. Se
destaca por su productividad y
estabilidad en diferentes ambien-

| 23 |

LY pew ALPAR

tes y por la sanidad frente a las
enfermedades transmitidas por
la cigarrita ademas de presentar
un acentuado staygreen que per-
mite al productor aprovechar la
biomasa de la planta y obtener
una excelente calidad de silaje.
Amadit también recordd que los
productos Dekalb estan disponi-
bles en la Cooperativa Bergthal,
con asesoramiento técnico in-
cluido, e invit6 a los productores
a acercarse a la oficina de Dekal-
par en Campo 9 para conocer mas
sobre la linea de hibridos e insu-
mos disponibles. > 4
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Tecnomyl impulsoe hibridos precoces indicados para ensilaje

a empresa Tecnomyl se des-

tacé con hibridos de maiz
Agroceres altamente adaptados
para el cultivo de zafrifa. Eliseo
Ramos, coordinador de semillas
de la compafiia, destaco los resul-
tados obtenidos con los hibridos
precoces, asi como el avance de
cosechas en la zona. “El hibrido
AG 8606 VTPRO4 es un material
muy completo, apto tanto para
grano como para ensilaje, se des-
taca por su alta participacion de
materia verde y almidén, lo que
lo convierte en una excelente op-
cion para el sector lechero”, dijo.
Este hibrido a su vez muestra
buena tolerancia al complejo del
achaparramiento, lo que garan-
tiza estabilidad en campo y esta
siendo promovido fuerte mente
como una nueva alternativa para
el mercado de ensilaje, un seg-

mento que esta creciendo con
fuerza en Paraguay.

Por otro lado, el hibrido AG 8701
VTPROA4, ya consolidado en varias
campafas, mantiene un liderazgo
firme gracias a su alta productivi-
dad, excelente estructura de tallo,
agresivo sistema radicular, y so-
bresaliente peso de grano. “Vie-
ne equipado con la tecnologia VT
PRO4, que ofrece control efectivo
contra la spodoptera y diabrotica
en raiz. Es una herramienta muy
completa y bien adaptada a las
condiciones de la zafrifa para-
guaya”, detall6 Ramos.

También se posiciona en la region
el AG 9035 PRO3 que alcanzé alto
rendimiento en grano hamedo
como para ensilaje, con excelen-
te calidad forrajera. “El hibrido ha
demostrado un desarrollo sobre-
saliente, posicionandose como uno

de los materiales de mejor compor-
tamiento en la zona al igual que el
AG 8701 VTPRO4 7, asegurd Ramos.
Tecnomyl ha venido creciendo afio
tras afio en el mercado paraguayo
de zafrifa con los hibridos de maiz
Agroceres. En Campo 9, cuenta
con asesoria comercial permanen-
te y un equipo técnico agron6mi-
co que evalta constantemente los
materiales en campo, seleccionan-
do hibridos con tolerancia al estrés
hidrico, altas temperaturas y pre-
sion de plagas como las cigarritas.
El compromiso también se ex-
tiende al sector lechero, acompa-
flando a los productores con ase-
soramiento sobre fechas 6ptimas
de siembra, eleccion de hibridos y
manejo agronomico. “Queremos
que el productor tenga las herra-
mientas necesarias para aumen-
tar su rentabilidad”, dijo.

Somax aposto por genética avanzada
para combatir desafios en la zafrifa

urante el evento, produc-

tores y técnicos pudieron
conocer de cerca los materiales
que forman parte del portafo-
lio de la firma para fortalecer
el rendimiento y la seguridad
del cultivo en zonas exigentes
del pais. La genética presenta-
da en el Dia de Campo de Maiz
de Bergthal, ofreci6 un paquete
tecnoldgico completo, que in-

cluye resistencia a plagas y en-
fermedades, adaptabilidad cli-
matica y un manejo optimizado
de las semillas.

En el encuentro los productores
accedieron a informacién sobre
los hibridos Nord B2741 PWU
(PowerCore Ultra), un material
de alta estabilidad y potencial
productivo, que ademas ofre-
ce buena tolerancia al enanis-
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mo y excelente desempeno bajo
condiciones de estrés hidrico.
Se trata de un hibrido ideal tan-
to para verano como para fuera
de temporada, con muy buena
adaptacién a las condiciones del
campo paraguayo.

También se introdujo el Nord B2702
VYHR, un hibrido que incorpora
tecnologia Leptra y tratamiento
LumiGEN desarrollado por Corte-
va, este hibrido se destaca por su
excelente sanidad de tallo y hojas,
estabilidad y calidad de grano.

Luis Alberto Conink, gerente de
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semillas de Somax, subrayé en
entrevista a Campo Agropecuario,
que lalinea Nord apunta a brindar
al productor seguridad agrono-
mica, especialmente en una cam-
pafa marcada por desafios. “Este
paquete tecnologico va mas alla
de un hibrido o un grupo de hi-
bridos. Ofrece genética adaptada
a la zona, con materiales sanos,
de ciclo corto y altamente pro-
ductivos, capaces de responder
bien ante diferentes ambientes y
niveles de presion sanitaria”.

La amenaza persistente en culti-

vos de la zafrifia 2025 fue la “ci-
garrita”, insecto que actiia como
vector del virus del enanismo,
afectando severamente el rendi-
miento. Conink indicé que, gra-
cias al mejoramiento genético y
a la incorporacion de biotecnolo-
gia, “las cigarritas, las enfermeda-
des y otras plagas dejaron de ser
una preocupacion porque los hi-
bridos actuales ofrecen una gran
seguridad a los productores”.

Respecto al avance de la campafa
actual mencionaron que la siem-
bra comenz6é con condiciones
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complicadas, pero que el panora-
ma mejoroé a partir de marzo con
lluvias constantes y temperaturas
mas favorables. Las perspectivas
de rendimientos son positivas
para los agricultores.

La empresa agradeci6 a la Coope-
rativa Bergthal por los afios que
vienen trabajando juntos y resaltd
su presencia en la zona, a través
de su sucursal en Campo 9, desde
donde brinda logistica, produc-
tos y acompanamiento técnico a
campo para sus clientes y socios
comerciales. CA

MAXIMA TECNOLOGIA EN LUBRICANTES
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Agrofertil presentod innovacion
geneética y manejo eficiente en su
Encuentro Tecnologico de Maiz

AGROFERTIL REALIZO CON EXITO SU ENCUENTRO TECNOLOGICO DE MAiZ QUE
DESTACO POR LA INNOVACION Y LA PRESENTACION DE HiBRIDOS AGROESTE
DE ALTO RENDIMIENTO, OFRECIENDO ADEMAS UN ESPACIO DE CAPACITACION
TECNICA E INTERACCION CERCANA ENTRE PRODUCTORES Y ESPECIALISTAS.

1 Silo Agrofértil Fortuna fue
E el escenario de una nueva

edicion del Encuentro Tec-
noldgico de Maiz, enfocado en la
productividad, la innovacién ge-
nética y el manejo eficiente del
cultivo. Este importante evento
congregd a numerosos agricul-
tores de la zona y referentes del
sector agricola, quienes parti-

ciparon activamente en un re-
corrido por diversas estaciones,
cada una disefada para abordar
aspectos claves de la produccion
de maiz.

Durante el encuentro, se pre-
sentaron soluciones practicas,
avances en biotecnologia, y es-
trategias de manejo nutricional,
asi como herramientas para en-
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frentar los desafios actuales del
cultivo, entre ellos el control de
plagas y enfermedades. Para-
lelamente a la transferencia de
conocimientos, la jornada cons-
tituyé una valiosa oportunidad
para reforzar el compromiso con
los clientes y seguir impulsan-
do el desarrollo sostenible de la
agricultura paraguaya.




QUIEN SIEMBRA AGROESTE,
COSECHA MAS

Uno de los principales atractivos
del Encuentro Tecnolégico fue-
ron las parcelas demostrativas,
donde se pudo apreciar en detalle
las caracteristicas de los hibridos
Agroeste, la genética de maiz mas
sembrada en Paraguay. La marca
es ampliamente reconocida por
su calidad genética y sus excelen-
tes resultados en la cosecha a tra-
vés de materiales adaptados a las
diferentes regiones productivas.
Agrofértil, como representante
exclusivo de Agroeste en nues-
tro pais, ofrece un portafolio ro-
busto y confiable que se ha con-
vertido en un aliado estratégico
para los agricultores que buscan
llevar su produccion al siguiente
nivel. En este sentido, la ocasion
fue propicia para el lanzamien-
to de los nuevos hibridos: el AS
1991 PRO4, de altisima producti-
vidad, excelente arranque inicial
y Optima sanidad foliar, con alto
PMG y biotecnologia VTPRO4; AS
1820 PRO4, con gran estabilidad
productiva en diferentes am-

05 NUTRICIONALES
~ PARA CULTIVOS DE MAIZ

bientes, biotecnologia VTPRO4,
excelente calidad de granos y
buena tolerancia al complejo de
CMV; AS 1877 PRO4, que resalta
por su alta performance produc-
tiva, mayor tolerancia al comple-
jo de enfermedades, biotecnolo-
gia VTPRO4 y excelente calidad
de tallo y granos; AS 1988 PRO4,
un hibrido de alto potencial de
rendimiento, 6ptima calidad de
granos, biotecnologia VTPRO4
y buen comportamiento fren-
te a las principales enfermeda-
des que afectan al cultivo; y el
AS 3220 RR2, un material stper
precoz, con buena calidad de ta-

| 27 |

llo, elevado potencial productivo
y 6ptima sanidad foliar.

Junto a estos lanzamientos, tam-
bién se reafirmé el posiciona-
miento de hibridos ya consoli-
dados en el mercado paraguayo
tales como el AS 1800 PRO3 y el
AS 1844 PRO4, ambos con exce-
lente aceptacion por su desem-
pefio comprobado a campo.

CONOCIMIENTO QUE
TRANSFORMA LA PRODUCCION

En cuanto al valor técnico del
encuentro, se destaco la partici-
pacion de renombrados profe-
sionales que compartieron =»
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informaciones utiles para maxi-
mizar los resultados en etapas
claves de la produccion de maiz.
Paulo Roberto Garollo, investi-
gador y especialista en cultivo de
maiz con mas de 30 afos de ex-
periencia, brind6 un panorama
preciso sobre el impacto de las
plagas y enfermedades, resaltan-
do que el concepto de “alta pro-
ductividad” no depende exclu-
sivamente de la genética sino de
un conjunto de buenas practicas
agricolas implementadas a lo lar-
go del ciclo.

Por su parte, la Dra. Danielle
Mattei, fitopatdloga y nemato-
loga, abord¢ la importancia de la
actividad bioldgica del suelo en
el manejo de nematodos, desta-
cando la necesidad de una vision
agrondmica integral que combine
rotacion de cultivos, coberturas,

correccion de suelos y un buen
sistema de siembra directa.
También estuvo presente Kaio
Barreiro, especialista en nutri-
cion vy fisiologia de plantas, quien
expuso sobre los factores que mas
impactan en la productividad del
maiz. Indicé que aspectos como
el clima, el manejo del nitrégeno
y la eleccion del hibrido pueden
incidir hasta en un 72% en el ren-
dimiento del cultivo, e insto6 a los
productores a implementar un
manejo nutricional mas preciso y
ajustado a sus realidades.

UNA MIRADA AL FUTURO DEL
AGRO, CON PRODUCTOS Y
SERVICIOS DE ALTA CALIDAD

YVY Agricultura Digital dio a co-
nocer su novedoso Semaforo de
Pulverizacion, una herramienta
integrada en YVY Clima que ga-
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rantiza la eficiencia y la seguri-
dad en la aplicacion de defensivos
agricolas, orientando la toma de
decisiones del productor al mo-
mento de la pulverizacion, lo que
se traduce en mayor rentabilidad
y sustentabilidad.

Asimismo, los asistentes pudie-
ron interiorizarse sobre las so-
luciones y servicios de Terrex
Agricultura Inteligente y, com-
plementariamente, explorar las
propuestas de la Linea Fertili-
ze cuyo portafolio de productos
biologicos ofrece una mirada al
futuro de la agricultura.

SOBRE EL GRUPO SARABIA

El Grupo Sarabia es lider del
agronegocio en Paraguay, ac-
tuando en otros paises de Amé-
rica del Sur como Brasil y Bolivia,
en los segmentos de produccion
y comercializacion de defen-
sivos agricolas, fertilizantes y
acopio de granos. A través de
sus empresas Tecnomyl, Agro-
fértil, H20 Innovation, YVY, GS3,
Agropecuaria Campos Nuevos y
Agropecuaria Cataratas impul-
sa una agricultura innovadora y
sostenible. Sus directivos, José
Marcos Sarabia, Paulo Sergio Sa-
rabia y Antonio Ivar Sarabia par-
ticipan activamente en acciones
de Responsabilidad Social Em-
presarial, promoviendo activida-
des en beneficio de los sectores
mas vulnerables y del cuidado
del medio ambiente. CA
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BOX EMPRESARIAL

APROSEMP intensifica los
preparativos para el VI Congreso

Paraguayo de Semillas

LA ASOCIACION DE PRODUCTORES DE SEMILLAS DEL PARAGUAY (APROSEMP) SE ENCUENTRA EN PLENA ETA-
PA DE ORGANIZACION DEL VI CONGRESO PARAGUAYO DE SEMILLAS, QUE SE DESARROLLARA LOS DiAS 6 Y 7
DE AGOSTO EN EL GRAN NOBILE HOTEL & CONVENTION, UBICADO EN CIUDAD DEL ESTE. El evento es coorga-
nizado junto al Servicio Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal y de Semillas (SENAVE) y la Asociacion Para-
guaya de Obtentores Vegetales (PARPQV), y se espera una destacada participacion nacional e internacional.

| presidente de APROSEMP,
E Roberto Lang, expreso que

este afio el evento tendra
un enfoque especial en los pro-
ductores agricolas, particular-
mente durante la primera jornada.
“Queremos que el primer dia esté
direccionado al productor. Sabe-
mos que hoy enfrentamos mu-
chos desafios y preocupaciones, y
el objetivo es identificar caminos
para superarlos y avanzar en una
produccion mas eficiente”, sefalo.
Lang invit6 a todos los interesa-
dos a inscribirse con antelacion,
especialmente a los productores,
ya que se espera una participa-
cion masiva. Ademas, indicoé que
el segundo dia del congreso es-
tara orientado a un publico mas
diverso, incluyendo técnicos, in-
vestigadores, estudiantes y otros
actores del sector agropecuario.

DISERTANTES DE ALTO NIVEL
Uno de los pilares del Congreso
es la calidad de sus conferencias.
Como en ediciones anteriores, el
evento contara con la participa-
cion de disertantes de alto nivel,
tanto nacionales como interna-
cionales, provenientes de paises
como Chile, Brasil y Argentina.
Los temas abordaran las prin-
cipales tendencias, desafios y
oportunidades del sector semi-
llero y agricola.

EL VALOR DE LA SEMILLA
CERTIFICADA

Uno de los ejes centrales del even-
to sera la importancia del uso de
semillas certificadas. Lang destaco
que el productor necesita contar
con insumos de calidad que ga-
ranticen la rentabilidad y seguri-
dad de su produccién. “La semi-
lla certificada es la base para una
buena cosecha. A partir de ella, el
productor tiene mayor certeza so-
bre lo que esta sembrando, y eso
se traduce en mejores resultados”,
afirm6. Asimismo, subrayé que,
aunque el uso propio de semillas
es un derecho del productor, es
fundamental seguir innovando
para no perder calidad en los gra-
nos, especialmente en aspectos
como la proteina y sanidad.

INNOVACION Y SOSTENIBILIDAD

Lang resalt6 que las buenas practi-
cas agricolas son clave para enfren-
tar los altos costos de produccion
y garantizar alimentos de calidad.
Entre ellas mencion6é el manejo
adecuado del suelo, la fertilizacion
eficiente, y el uso responsable de
defensivos agricolas, ademas de la
eleccion de semillas certificadas.
Asegur6 también que las industrias
semilleras del pais estan invirtien-
do constantemente en investiga-
cion, tecnologia y calidad, posicio-
nandose a la vanguardia del sector.
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ROBERTO LANG, PRESIDENTE DE APROSEMP.

SESION 6 EXPO CIENCIA Y
TECNOLOGIA

En esta edicion agregamos una se-
sion para las presentaciones orales
de los trabajos /proyectos cientifi-
cos publicados en la Expo Ciencia
y Tecnologia de Semillas, de esta
manera estamos dando un mayor
espacio de participacién al sector
académico y de investigacion, dan-
do oportunidad de promociéon de
los resultados de las investigacio-
nes cientificas vinculadas al sector.

UN LLAMADO A LA UNIDAD

Finalmente, Roberto Lang insis-
ti6 en la necesidad de trabajar de
manera conjunta entre produc-
tores, técnicos y semilleristas. “El
productor tiene que ser nuestro
aliado. Los semilleristas nos po-
nemos a su altura. Este Congreso
es una oportunidad para cons-
truir juntos soluciones que nos
beneficien a todos”, concluy6. CA
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EXPO PIONERQS 2025
Consolida al Chaco como polo
de innovacion y desarrollo

CON UNA DESTACADA PARTICIPACION DE EXPOSITORES, VISITANTES Y LIDERES DEL
SECTOR, LA 6° EDICION DE EXPO PIONEROS CERRO SUS PUERTAS CON UN BALANCE

POSITIVO. El evento reafirmo su posicionamiento como una de las muestras
agropecuarias, tecnologicas y empresariales mas relevantes del pais.
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| evento tuvo lugar del 28 al
31 de mayo en Loma Plata,
Chaco, y reunié a mas de
12.000 asistentes, 200 exposito-
res y una exhibicion de 320 ejem-
plares bovinos de distintas razas,
reflejo del dinamismo y la diver-
sidad productiva del Gran Chaco
Sudamericano. Organizada por
Pioneros del Chaco, la feria volvio
a erigirse como una plataforma
estratégica para el intercambio
de conocimientos, la generacion
de negocios y la promocion de in-
novaciones que apuntalan el de-
sarrollo sostenible de la region.

ANUNCIOS QUE MARCAN

UN NUEVO RUMBO

Durante la inauguraciéon oficial,
Adolf Kauenhowen, presidente
de Pioneros del Chaco, realizd
uno de los anuncios mas trascen-
dentes del evento: la puesta en
marcha de una moderna planta
procesadora de granos de soja,
ubicada estratégicamente sobre
la Ruta Bioceanica.

Con una capacidad de 700 tone- planta producira harina, aceite y
ladas diarias y una proyeccion subproductos, agregando valor a la
de 220.000 toneladas anuales, la  produccion primaria, generan- =»

| 33|



EXPO PIONEROS 2025

do empleo local y potenciando la
cadena agroindustrial. Esta inver-
sion forma parte de la vision com-
partida de las tres cooperativas que
integran Pioneros del Chaco.

A esta apuesta se suma un pro-
yecto clave en infraestructura
energética: la construccion de una
linea de transmision eléctrica de
220 kV, que robustecera el siste-
ma energético regional y acompa-
fara el crecimiento productivo e
industrial. El anuncio fue realizado
por el vicepresidente de la Rept-
blica, Pedro Alliana, quien valord
el impacto estratégico de estas
obras para el desarrollo del pais.

UNA PLATAFORMA INTEGRAL
PARA EL DESARROLLO RURAL
Mas alla de su dimension comer-
cial, Expo Pioneros 2025 amplio
sus horizontes con la moder-
nizacion de su plaza producti-
va interactiva, donde técnicos y
especialistas ofrecieron charlas
y demostraciones sobre pisci-
cultura, agricultura, apicultura,
avicultura y horticultura. Este
espacio cumplio un rol clave en
la capacitacion de productores y
estudiantes, promoviendo practi-
cas sustentables y adaptadas a las
condiciones del Chaco.

Por primera vez, la feria incluyo
un espacio dedicado a la mujer y
la familia rural, visibilizando su rol
esencial en la produccion y cohe-
si6bn comunitaria. Esta incorpora-
cion fue celebrada por el puablico
y marco6 un hito en la evolucion
inclusiva del evento.

GENETICA BOVINA DE

PRIMER NIVEL

La muestra ganadera volvio a ser
uno de los pilares de Expo Pio-
neros. Un total de 48 cabaneros
presentaron mas de 320 anima-
les, destacandose razas adapta-
das al clima chaquefio y de alto
valor productivo. Entre ellas, la
presencia de ejemplares de la
raza Holando que fue la novedad
en el sector pecuario en la ultima
edicion.

UN MODELO DE DESARROLLO

CON IMPACTO REGIONAL

En su discurso de cierre, Adolf
Kauenhowen agradeci6 el com-

promiso de expositores, técnicos,
cabarieros y visitantes, y enfati-
z6 que “Expo Pioneros no es solo
una muestra, es una plataforma
solida donde confluyen tecnolo-
gias, negocios y oportunidades
que transforman la realidad pro-
ductiva del pais y del Gran Chaco
Sudamericano”.

Con inversiones estratégicas, in-
corporacion de tecnologia de pun-
ta y una vision clara de desarrollo
sustentable y cooperativo, Expo
Pioneros 2025 ratifica su papel
como motor del progreso regional
y como ejemplo de como el trabajo
conjunto puede transformar terri-
torios y comunidades. > 4
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Agrionix con equipos para altimetria y
calidad de aplicacion con drones

A grionix, una empresa con 25
aflos en el mercado para-
guayo, acompand una vez mas la
mega muestra agrotecnologica a
cielo abierto del Chaco llevando
sus soluciones, ofreciendo orien-
taciones y brindado promociones
a los clientes habituales y visitan-
tes en general durante los cua-
tro dias del evento. Por una parte,
César Salinas, encargado general
de la marca DJI en Agrionix, resal-
to que llevaron varias propuestas,
innovando en tecnologia, tanto
en pilotos automaticos, como en
otras herramientas para una agri-
cultura de precision. Con relacion
a la marca Agras, desarrollada por
la fabricante DJI, cit6 la propuesta
recientemente lanzada en drones
agricolas, el modelo T-50. “Dentro
de la linea DJI Agras T-50, se ofre-
ce, en la agricultura de precision, la
calidad de aplicacion, distribucion
y coberturas en las hojas, con los
tamanos de gota diferenciados vy,
sobre todo, la variabilidad de uso
en diferentes cultivos, sin importar
la altura, o caminos para su acce-
so”, indic6. Igualmente, orientd con
algunos consejos para optimizar la
calidad durante la pulverizacion
con el equipo. “Al trabajar con los
drones, es importante relacionar
dos factores muy importantes, uno
es lo que es la calidad de la mezcla
de producto y otro es el caudal re-
ferente a cuanto se va a aplicar por

superficie. Teniendo esa relacion
de esos dos ingredientes funda-
mentales, obtenemos la mejor ca-
lidad de aplicacion”, dijo. Ademas,
indic6 que cuentan no solo con el
equipo comercial para las ventas,
sino que ademas con una linea de
posventa al servicio de los clien-
tes, para acompanarlos en todas
las zonas productivas. A su turno,
Marcos Barrientos, representan-
te comercial de la marca Trimble
en Agrionix para las zonas Norte y
Chaco, mencioné otra propuesta
con la que participaron en la mues-
tra. “En la Expo Pioneros estuvimos
con mucha tecnologia, muchas
soluciones para nuestros clientes,
también en lo que tiene que ver
con nivelacion de terreno, para que
el productor pueda aprovechar al
maximo su parcela. Tenemos clien-
tes trabajando ya con esta tecnolo-
gia, logrando muy buenos resulta-
dos en esta region”, indico. En este
caso, cito la base RTK, de Trimble,
para las tareas de altimetria. “Justa-
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mente, para que esa nivelacion sea
perfecta, ofrecemos este equipo.
Mientras mayor sea el area aprove-
chada por el productor, mayor sera
el ritmo que se tenga en la produc-
cion. Es la antena que transmite
justamente esa frecuencia, esa se-
fal. Ademas, complementada con
otros equipos que van instalados en
el tractor, esta base utiliza la infor-
macion de relevamiento de datos
realizados previamente, para una
posterior correccién o movimien-
to de suelo de ser necesario”. Para
detallar el impacto positivo que
brinda el equipo al usuario, recor-
do que, en el Chaco actualmente,
se da un porcentaje calculado en
pérdidas, por areas o parcelas que
tienen peladares, que afecta hasta
€l 20 % de la produccion. “Todo eso
se puede reducir o eliminar gracias
a una buena nivelacion de terreno”,
indic6. Ambos entrevistados agra-
decieron a la organizacion por la
posibilidad de compartir con clien-
tes y amigos, ademas de recordar
que Agrionix cuenta con repuestos
y areas de asistencia técnica, tanto
en la Oriental, como en la Occiden-
tal.




Agrofértil presento innovaciones en semillas, tecnologia e insumos

grofértil promovié sus mas

recientes innovaciones en se-
millas, tecnologia agricola e insu-
mos, desarrollados para enfrentar
los desafios productivos del Chaco.
Tarciano Dalateze, gerente co-
mercial de Agrofértil para la
region del Chaco, destacod la
presentacion de nuevos hibri-
dos de maiz de Agroeste, entre
ellos AS 1820 PRO4 y AS 1988
PRO4, materiales desarrolla-
dos con tolerancia al complejo
de enfermedades transmitidas
por la cigarrita. Provenientes
de climas templados, estos hi-
bridos fueron seleccionados es-
pecificamente para adaptarse a
las condiciones del Chaco: altas
temperaturas, altitudes bajas y
demandas de alto rendimiento y
calidad de grano.
Otra innovacion destacada fue
la incorporacion de semillas con
tratamiento industrial, resultado

del trabajo en la nueva Industria
de Beneficiamiento de Semillas
(IBS) de Agrofértil, considera-
da la mas grande y moderna del
pais. “Estamos trayendo al Cha-
co semillas tratadas industrial-
mente, listas para sembrar en
la época adecuada, con garantia
de calidad, germinacion y vigor”,
explico Dalateze.

Agrofértil también presentd no-
vedades en herbicidas, como
Roundup Top para cultivos y
Arrange y Temible para el control
en pasturas, ademas de tecnolo-

gia de aplicacion avanzadas y tan-
ques de inyeccion en surcos pen-
sados para productos biolégicos.

“Contamos con un portafolio
completo, desde la siembra has-
ta la cosecha, con todo lo que el
productor chaquefio necesita
para lograr buenos resultados”,
afirmé Dalateze, quien ademas
expreso su satisfaccion por haber
formado parte de esta nueva edi-
cion de Expo Pioneros y agrade-
cio la visita de productores y téc-
nicos que se acercaron al stand
de la empresa. > 4
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Cotripar presente con amplio portafolio

Grupo Cotripar presentd un
amplio portafolio de solu-

ciones innovadoras para los sec-
tores de agricultura y ganaderia,
de la mano de marcas de primer
nivel como FENDT, YTO, Krone,
Kuhn y otros.

Bruno Vefago, director comercial
de Grupo Cotripar, destaco la cer-
cania que la empresa mantiene con
el productor local: “Contamos con
una sucursal en Loma Plata desde
hace 7 afios. Venimos acompafan-
do a los productores chaquenos en
cada etapa, viendo cémo podemos
ayudar con cada equipo, con cada
producto, y adaptandonos a sus

necesidades.” Entre las novedades
mas destacadas de esta edicion,
Cotripar present6 el nuevo tractor
FENDT de 283 CV, una propuesta
de menor potencia dentro de la
linea FENDT, ideal para explota-
ciones medianas. Asimismo, estu-
vieron en exhibicion los potentes
tractores FENDT de las series 900
y 1000, con 400 y 500 CV respec-
tivamente, disefiados para la pro-
duccibn a gran escala.

Otra marca protagonista fue YTO,
cuyos tractores ofrecen una ex-
celente relacion costo-beneficio,
una opcion atractiva para quienes
buscan rendimiento y economia.

Ademas, Cotripar present6 su li-
nea completa de equipos para
ganaderia de Krone, incluyendo
desde cegadoras pequefias hasta
maquinaria de mayor porte. Tam-
bién se destaco el pulverizador de
Kuhn, especialmente valorado por
su eficiencia en suelos chaque-
nos, donde se requiere maquina-
ria adaptable y robusta. “Tenemos
soluciones para cada fase de la
produccion. Desde la preparacion
del suelo hasta el manejo ganade-
ro, contamos con una herramien-
ta que puede ayudar al productor
con certeza’”, subray6 Vefago.

SERVICIO POSVENTA

Uno de los pilares del Grupo Co-
tripar es su solido servicio pos-
venta. “Contamos con un equipo
técnico altamente capacitado
que acompana al productor cha-
queno incluso en condiciones
adversas. Nuestro objetivo es es-
tar al lado del cliente, no solo en
la venta, sino en todo el proceso
productivo”, expresoé el director
comercial.

Agrobay se impuso con soluciones tecnoldgicas para el agro

grobay llevo a la muestra una

seleccion de equipos agri-
colas de alta tecnologia, repre-
sentando a marcas reconocidas
como New Holland, Jacto, Tatu
Marchesan y MacDon.
Edgar Navarro, consultor estraté-
gico de negocios, expresd que el
objetivo fue presentar soluciones
concretas para el trabajo en cam-
po. “Estamos trabajando con pla-
taformas maiceras, pulverizadores
de la marca Jacto con traccion 4 *
4, tractores New Holland desde 75
hasta 200 HP, con transmisiones
semi PowerShift y PowerShift, ade-
mas de toda la linea de implemen-
tos agricolas de Tatu Marchesan.”
Las plataformas de cosecha Mac-
Don también fueron protagonis-
tas por su eficiencia y adaptabi-
lidad a distintos tipos de cultivos.

La oferta se completd con una
variedad de implementos disefia-
dos para optimizar cada etapa del
proceso productivo, brindando a
los visitantes herramientas con-
cretas para mejorar el rendimien-
to en sus fincas.

Agrobay no solo expuso tecnolo-
gia, sino que también consolido
su rol como aliado estratégico
del productor, brindando aseso-
ramiento personalizado y respal-
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do técnico. Navarro aprovecho
la ocasién para agradecer a los
organizadores del evento y a to-
dos los clientes que se acercaron
al stand, reforzando la relacién
de confianza que la empresa ha
construido en el sector agrope-
cuario paraguayo. Con esta par-
ticipacion, Agrobay reafirma su
compromiso con la innovacion y
el crecimiento sostenible del agro
en la region.




Presentacion

de Agrotec APP,
primer e-commerce
agro del Paraguay

grotec dijo presente en la

Expo Pioneros 2025 presen-
tando sus mas recientes innova-
ciones tecnologicas, reafirmando
su compromiso con la digitaliza-
cion y sostenibilidad del agro na-
cional. Asi y en el marco de su 35°
aniversario, lanz6 enla zona su pri-
mera aplicacion movil de e-com-
merce agropecuario del pais, dis-
ponible para Android y iOS, con lo
cual la empresa marc6 un antes y
un después en el agro paraguayo.
La app permite a los productores
comprar insumos de forma rapida,
segura y con condiciones exclusi-
vas. Desde la comodidad del celu-
lar, los usuarios pueden acceder
a un catalogo actualizado de pro-
ductos, programar pagos, solicitar
soporte técnico y coordinar logis-
tica de entrega, lo que representa
una optimizacion inédita del tiem-
po y los recursos en el agro nacio-
nal. Valmor Dalla Nora, gerente de
Desarrollo de Mercado de Agro-
tec, brindé mas detalles. “Agro-
tec siempre estd a la vanguardia
en desarrollo y asistencia técnica,
con un acceso directo al agricultor
y muchos desafios durante todo el
ano. Tenemos herramientas nue-
vas, herramientas digitales que
fuimos innovando en el mercado.
Este afo lanzamos Agrotec APP,
la primera aplicacion para que el
agricultor pueda consultar, com-
prar, cotizar, mirar productos, ca-
racteristicas técnicas, todo por su
teléfono o por su computadora”.
“Creo que es la primera empresa
a desarrollar esto en el mercado
agropecuario paraguayo y esta-
mos siempre adelante, siempre
evolucionando, tenemos noveda-
des para el futuro porque estamos
y vamos a estar en la vanguardia
de lo que es el desarrollo, de lo que

es la tecnologia y la innovacion. Y
dentro de eso, miramos que la
agricultura esta pasando a lo di-
gital. Asi en su momento también
desarrollamos DigiFarmz”, dijo.

DigiFarmz es una plataforma digi-
tal que ayuda productores, agro-
nomos y consultores en el manejo
y control de enfermedades de la
soja mediante presentacion de
parametros para una mejor toma
de decisiones. Permite saber los
tipos de fungicidas especificos
para cada enfermedad. “En Agro-
tec siempre estamos innovando,
como DigiFarmz, es una herra-
mienta muy eficiente para ase-
sorar al agricultor en la toma de
decisiones”, explic6. Comento6 que
Agrotec permanentemente apun-
ta a encontrar soluciones a los
desafios que se presenten. Entre
estos, menciond la importancia
del acompanamiento al agricultor
con las nuevas tecnologias. “Las
herramientas digitales, APP y Di-
giFarmz, van a sumar mucho en la
decision del agricultor paraguayo,
porque involucra producir mejor,
ser mas eficiente y gastar menos,
con una ganancia mayor, involu-
cra dinero”. Resalt6 igualmente la
respuesta positiva que vienen te-
niendo en el campo al integrar a
los productores en el proceso de
involucrarlos en las nuevas tec-
nologias. “Muchos (agricultores)
ya estan buscando la agricultura
digital, pues despert6 curiosidad e
interés en ellos”. Recordo el lema
“Juntos a cada paso”, con el que
Agrotec celebra sus 35 anos lide-
rando la transformacion del cam-
po paraguayo, pues lleva en su
ADN seguir en ese camino, con-
cluyé. A su turno, Vinicios Mattei,
gerente Regional de Agrotec Cam-
po 9 y Chaco, resaltd la muestra
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como un evento muy importante
para la zona y que involucra a mu-
chos productores y clientes en esa
parte del pais, para lo cual la com-
pania asiste con un portafolio de
tecnologias, que incluyen diversas
soluciones, como los hibridos de
maiz Pioneer y semillas de soja,
ademas de fungicidas, insecticidas
ytodala parte de nutricién vegetal.
Mencion especial para los hibridos
Pioneer, marca aliada hace mas de
20 afos y que cuenta con una li-
nea exclusiva para el Chaco. Citd
al P3016VYHR, uno de los hibri-
dos con mayor techo productivo,
que se encaja perfectamente a las
condiciones de la region Occiden-
tal, ademas del P3707VYHR, mate-
rial ya conocido, lider en cantidad
de semillas de forma nacional y
también mundial, subray6. Como
novedad para el Chaco, se lanzo
el P4537PWU, con la tecnologia
AQUAmax®, para soportar mas
el calor y otras condiciones de la
region. “Es un hibrido que vemos
que va a tener una gran capitali-
dad acé en el mercado chaquefio,
ademas de la gran aceptacion que
hay por las soluciones con las que
contamos”. Cabe recordar que,
durante el evento, se realizaron
demostraciones de tecnologia de
aplicacion en el stand de la com-
pania. > 4
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Agrisa con el dron T50 para mas eficiencia
en pulverizaciones agricolas

A grisa acompané nuevamente
la Expo Pioneros, esta vez en
su ediciéon 2025, ofreciendo so-
luciones para una agricultura de
precision con herramientas alta-
mente tecnologicas, en especial
los drones agricolas y equipos
digitales. Osvaldo Javier Cano
Florentin, asesor comercial de la
empresa, resaltdé la pre-
sencia de visitantes que,
segin los organizado-
res, en total pasaron por
los cuatro dias mas de 15
mil personas, sobre todo
interesados en conocer
mas sobre las propuestas
que la firma exhibi6 en la
ocasion. “Estuvimos con nuestro
producto foco, el dron pulveri-
zador agricola T-50, el cual, en
comparacion con la versioén an-
terior, T-40, presenta como prin-
cipal diferencia una mejor lectura
del terreno. El T-50 viene con una
mejora del radar para lo que es
terrenos mas accidentados. Aun-
que los drones que ofrece Agrisa,
vinieron realmente para quedar-
se, para revolucionar lo que es
la agricultura de precision como
tal”, puntualizo6. Otra caracteristi-
ca incluye su mayor cobertura al
pulverizar, al comparar con otros
equipos. Por ejemplo, en el T-40
se tiene un caudal de 12 litros por
minuto, mientas que con el T-50

se alcanzan los 16 litros por minu-
tos. “Tiene un sistema operativo
muy amigable en comparaciéon a
otros equipos. Es un equipo total-
mente automatico, no autébnomo,
porque depende de la configura-
cion que le hagamos. Entre estas,
altura sobre el cultivo, velocidad
de vuelo, tamafo de gotas. Tene-

Estuvimos con nuestro producto foco, el
dron pulverizador agricola T-50, el cual,
en comparacion con la version anterior,
T-40, presenta como principal diferencia

una mejor lectura del terreno.

mos esa posibilidad también, esa
tecnologia. Le podemos configu-
rar el tamafo de las gotas de la
pulverizacion”. En otro momento,
indic6 que, dada la eficacia y los
resultados comprobados a cam-
po, hubo mucha demanda por la
unidad y también se incremen-
to la cantidad de usuarios. “Tu-

Frisiaa
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vimos una temporada bastante
ajetreada. Hubo muchos pedidos
por los drones. Aca, en el Chaco
central, y alrededores tuvimos
una demanda altisima de pulve-
rizacion con drones. De hecho,
se sumaron otros prestadores de
servicio venidos de la Oriental al
Chaco vy, aun asi, no daban abas-
to”, puntualizo6. Agregd que cuen-
tan con un respaldo amplio para
repuestos y asistencia técnica.
Igualmente cit6 otras soluciones
para la agricultura de pre-
cision, como los pilotos
automaticos Agres que, en
conjunto con los drones,
fueron dos herramien-
tas fundamentales para el
trabajo en el campo, pues
complement6d la aplica-
cion precisa y eficiente
con la tecnologia ideal para un
trabajo minucioso que, a su vez,
representa un ahorro de tiempo y
la reduccion de costos. El entre-
vistado, finalmente agradecio a
la organizacion de Expo Pioneros
2025 por la posibilidad de com-
partir con clientes y amigos los
cuatro dias del evento.
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CGS con YPF lubricantes fueron protagonistas en la Expo Pioneros 2025

na vez mas, CGS, represen-

tante oficial de YPF, dijo
presente en la Expo Pioneros
2025 consolidando su compro-
miso con el sector agropecuario
y presentando sus ultimas inno-
vaciones en productos y tecno-
logia para el agro. Felipe Paez,
del departamento de ventas de
CGS, destac6 la importancia de
participar en esta muestra que
ya celebra su sexta edicion: “Es-
tamos muy contentos con la or-
ganizacion de la Expo Pioneros.
Esta feria nos brinda la opor-
tunidad de encontrarnos con
nuestros clientes, aliados co-
merciales y productores de toda
la region”.

TECNOLOGIA DE PUNTA
PARA EL AGRO MODERNO
Durante el evento, CGS
e YPF reafirmaron su ob-
jetivo: ofrecer productos
de alta tecnologia adap-
tados a las exigencias
de la maquinaria agrico-
la moderna. Paez sefalo
que la compaiiia trabaja
constantemente en la
evolucion de sus solucio-
nes para acompanar el desarro-
llo del agro.

En este sentido, destaco la linea
de lubricantes YPF Extravida, di-
seflada para maquinarias diésel.
“Hoy esta linea ha evoluciona-
do hacia productos con mejo-
res especificaciones técnicas.
Hemos pasado de férmulas mi-
nerales a semisintéticas, y aho-
ra también ofrecemos opciones
totalmente sintéticas, ideales
para las maquinarias mas exi-
gentes”.

EL MERCADO CHAQUENO,

CLAVE EN EL CRECIMIENTO

CGS también puso en valor el
crecimiento y la diversificacion
productiva del Chaco paraguayo,
una region estratégica para el de-

g

sarrollo agropecuario del pais. “El
mercado chaquefio es muy espe-
cial por como ha crecido y como
se proyecta hacia el futuro. Hoy

Estamos muy contentos con la
organizacion de la Expo Pioneros.
Esta feria nos brinda la oportunidad
de encontrarnos con nuestros
clientes, aliados comerciales y
productores de toda la region.

los productores estan apostando
a la agricultura diversificada, lo
cual también diversifica el parque
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de maquinarias, y nosotros esta-
mos preparados para acomparnar
esa transformacion”, agregé Paez.

COMPROMISO AMBIENTAL
Y NUEVOS LANZAMIENTOS
Otro eje destacado por
CGS fue el compromi-
so ambiental de YPF. Sus
productos de larga dura-
cion contribuyen a redu-
cir el impacto ambiental,
al extender los intervalos
de uso y disminuir resi-
duos. En cuanto a lanzamientos,
se presento el YPF ROD, un lubri-
cante disefiado especificamente
para motocicletas, ampliando asi
la cobertura del portafolio de lu-
bricantes YPF. “Este lanzamiento
es parte de nuestra estrategia de
expansion. Buscamos cubrir to-
das las necesidades del mercado
con soluciones confiables y de
calidad”, explico Paez.

Para finalizar, el representan-
te de CGS expreso su agradeci-
miento a la organizacion de la
feria, a las cooperativas que son
sus aliados comerciales y al pta-
blico que se hizo presente en
gran namero, destacando la re-
ceptividad de la region y el en-
tusiasmo que se vivié durante los
cuatro dias de la muestra.



Tecnomyl con lanzamientos y novedades en biologicos

@ tecmm‘.’l E& mis simple con nos

Con un destacado equipo de
profesionales y colaborado-
res, la compania Tecnomyl marco
presencia y mostré la tendencia
del mercado durante la reciente-
mente Expo Pioneros 2025. André
Battistus, gerente de Biotecnologia
y Nutricion de Tecnomyl, destaco
el lanzamiento de un nuevo hibri-
do de maiz, asi como las novedades
para incrementar el de por si am-
plio portafolio de biolégicos para
responder a las exigencias actuales
del agro, gracias a los bioinsumos
de su moderna planta Tecnomyl
Biotech. “En nuestra propuesta de
ofrecer siempre productos nove-
dosos al mercado, desde nuestra
linea de biologicos que arranca-
mos recientemente con la mayor
planta de Paraguay, el afio pasado,
estamos promocionando dos pro-
ductos que serian nuevos para el
Chaco. De la linea Provitta, el Vit-
taPhos, un solubilizador de f6sforo
que facilita su liberacion por ferti-
lidad natural para la absorcion en
las plantas, ademas de ser un mi-
tigador de momentos donde falta
el agua. Que facilite a las plantas
trabajar con estos microorganis-
mos en su sistema radicular”. Se
emplean dos bacterias, “Bacillus
subtilis” y “Bacillus megaterium”,
para solubilizar el fésforo del
suelo. También, para mitigar mo-
mentos con baja disponibilidad de
agua, esta VittaArya, que toma el
nombre de la bacteria “Bacillus ar-

Qiros

yabhattai”. Con esto, “se busca ab-
sorber, como esponja, mas el agua,
formando un biofilm de protecciéon
alrededor de la raiz. Asi, permi-
te aliviar el estrés que las plantas
tienen en veranos extremos o pro-
longados periodos sin agua. Estos
productos son distribuidos por los
aliados de la zona, principalmen-
te las cooperativas”. Subrayé que
Tecnomyl siempre apunta a acom-
panar el desarrollo del campo y
evoluciona con cada desafio que
se presenta. Por ello, anticipd que
van a seguir trabajando para ofre-
cer mas novedades de biologicos
y otras soluciones que sumen el
beneficio para el agricultor. “Tanto
en los biolégicos como el portafo-
lio de quimicos, esta la fortaleza de
Tecnomyl. Juntos, ambos pilares,
permiten lograr mejores rendi-
mientos y dotan de mayor renta-
bilidad al productor”. Recalcé que
la compania siempre esta atenta a
nuevas tecnologias. Antes de avan-
zar con otras propuestas, indico
que estas propuestas pueden res-
ponder a las necesidades del agri-
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cultor chaquertio, por las condicio-
nes naturales y ambientales que
ofrece la region. “Por eso estamos
apuntando a estas dos herramien-
tas como frente de trabajo para
los cultivos chaquerios”. De igual
forma, indic6 que los agricultores
locales estan muy pendientes de
las novedades de Tecnomyl y, re-
conocio6 satisfactoriamente, que la
recepcion es muy buena, en todas
las sugerencias que la compaiiia
ofrece. Pasando a la parte de ge-
nética, destaco el desembarco del
nuevo hibrido para la zona, el AG
8606 VTPRO4, de Agroceres Semi-
llas, aliado de Tecnomyl, que gene-
r6 mucho interés, como la mayoria
de los hibridos distribuidos por la
empresa en la region. “El 8606 es
un nuevo lanzamiento que se va a
adaptar muy bien en el Chaco”, su-
brayo el entrevistado, al tiempo de
recordar que la compania cuenta
con insecticidas, fungicidas y otras
soluciones en su amplio portafolio,
con “una excelente recepcion” por

parte de los productores, conclu-
yo. > 4
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Dekalpar portfolio ampliado con lanzamientos altamente tecnoldgicos

r

DEKALPAR

L a compania Dekalpar parti-
cip6 en la nueva edicion de
la muestra con interesantes pro-
puestas, tanto en hibridos de maiz,
novedades en soja como en lanza-
mientos en sorgo, ademas del po-
sicionamiento de biologicos. Selva
Avalos, coordinadora de Desarro-
llo de la Region Norte de Dekalpar
recibi6 amable y atentamente al
equipo de Campo Agropecuario
para brindar detalles de lo que
dejo la participacion de la compa-
fia en la gran muestra agrotecno-
logica chaquenia. La pro-
fesional agronoma resalto
las novedades que llevaron
en la ocasion, asi como
agradecié a los organiza-
dores y a los visitantes con
quienes pudieron inte-
ractuar en cuatro dias. En
destaque, citd los lanza-
mientos de variedades de
soja. “Tenemos la incorpo-
racion, a partir de esta campania,
de Limagrain dentro del portfolio.
Seguimos trabajando con las otras
obtentoras como Monsoy o Bras-
max y Limagrain viene a sumar
materiales como el LG 60263, con
la tecnologia IPRO, con alto techo
productivo, muy buena ramifi-
cacion, buen peso de granos y es
un material destacado tanto en el
Chaco como en la region Oriental”.
Otros destaques fueron las varie-
dades con la tecnologia 12X, como
NEXUS 64ix66 y M 6301. Subray6

que también se estan incorporan-
do materiales de soja tolerante a
altas temperaturas o, para el caso
de las condiciones chaquefias, con
el desafio de desarrollarse aun en
estrés hidrico. “Estamos tratando
de buscar alternativas para que
pueda sostenerse el cultivo de
soja, también en estas condicio-
nes climaticas mas adversas que
las de la region Oriental”. Entre las
novedades, la vocera igualmente
destacé la incorporacion de la li-
nea de sorgos Advanta dentro del

Tenemos la incorporacion, a partir de
esta campana, de Limagrain dentro
del portfolio. Seguimos trabajando con
las otras obtentoras como Monsoy o
Brasmax y Limagrain viene a sumar
materiales como el LG 60263, con la

tecnologia IPRO.

portfolio. En especial, los hibridos
ADV 1202 AX y ADV G2550 IGAX,
el primero un granifero poseedor
de tecnologia Aphis, y el segun-
do con uni6 esta con la Igrowth,
“Es un material para control de
malezas con herbicidas de la li-
nea imidazolinonas y del pulgén
amarillo”. Adicionalmente, tam-
bién estan las soluciones en el
area de biologicos. “Contamos con
los biologicos de Biotrop, princi-
palmente estamos enfocados en
Biokato, un insecticida que cuenta
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con ‘Pseudomonas fluorescens’ y
‘Pseudomonas chlororaphis’, que
viene a controlar lo que serian las
‘cigarritas. Entonces, tenemos
soluciones para el control de las
principales plagas y enfermedades
en los cultivos también aca, en el
Chaco”. De igual manera, recordo
que Dekalpar acompana las inves-
tigaciones en la region. “Estamos
contando con una linea de ensa-
yos propios, tanto en la Oriental
como en el Chaco. Tenemos ensa-
yos de soja, de maiz, de biologicos
y también de sorgo. El sor-
go viene creciendo tam-
bién en superficie. Es un
producto muy importante
para el productor chaque-
flo. También participamos
en la red de ensayos de
aqui. Vamos a tener mu-
chas informaciones para
ofrecer al productor las
mejores recomendaciones
también para esta region”. Final-
mente, recordd que la compaiiia
cuenta con un equipo técnico
asentado en Loma Plata para cu-
brir toda la regién, asi como otro
de Desarrollo. “Siempre estamos
buscando las mejores informa-
ciones para ofrecer al productor
las mejores recomendaciones. En
Dekalpar tenemos un apoyo im-
portante de los técnicos y también
tenemos todas las soluciones que
el productor necesite en su cam-
po”, concluyod.



New Holland destaco tecnologias y servicios

ew Holland junto a Tape

Ruvicha presentd sus cono-
cidas maquinarias que ofrecen
soporte a productores de la zona
Occidental.
El portafolio estuvo compuesto
por su linea de tractores, des-
de 75 hasta 300 HP , equipos de
forraje, cosechadoras y tecnolo-
gias de agricultura de precision.

La compaiiia exhibi6 ademas su
sistema de telemetria, que per-
mite monitorear en tiempo real
el rendimiento y la operatividad
de las maquinas, apuntando a
una mayor eficiencia en las ta-
reas agricolas.

“Para nosotros, la Expo Pioneros
es un evento clave. Afio tras ano
traemos lo mejor de nuestra tec-

nologia porque entendemos las
necesidades del productor del
Chaco central”, destacdé Augusto
Ruiz, gerente de la marca New
Holland para Tape Ruvicha, en
entrevista a Campo Agropecuario.
Ademas, subray6 la importancia
de brindar soluciones a un mer-
cado diverso que incluye ganade-
ros, agricultores y contratistas,
ofreciendo productos adaptados
a cada segmento.

El servicio postventa también fue
un eje central de la presencia de
New Holland en la feria. La marca
cuenta con una estructura conso-
lidada en la region, técnicos capa-
citados y campanas de manteni-
miento preventivo para asegurar
una atencion rapida y eficiente.
“Sabemos que el productor de-
manda respuestas agiles y soporte
técnico de calidad. Estamos pre-
parados para responder con efica-
ciay cercania”, finalizo.

La firma invit6 a visitar sus sucur-
sales para conocer de cerca las
innovaciones y acceder al servicio
técnico especializado.

Rizobacter presento sus soluciones para el Chaco en la Expo Pioneros

izobacter presentd en la

Expo Pioneros una linea de
productos especialmente desa-
rrollados para las condiciones
agroecologicas del Chaco. En-
tre las principales novedades,
la empresa destacod el lanza-
miento de Rizolig Surco Mani,
un inoculante formulado espe-
cificamente para el cultivo de
mani, adaptado a las exigencias
de la region.
La ingeniera agronoma Ruth Ca-
ballero, del area de marketing y
asistencia técnica de Rizobacter
Paraguay, explico que la empresa
viene consolidando su presencia
en la region Occidental con pro-
puestas diferenciadas que res-
ponden a los desafios productivos
locales. En ese sentido, subrayo la
importancia de Rizoliq Dakar, un

inoculante disenado para condi-
ciones de alta temperatura y es-
trés hidrico, caracteristicas co-
munes en el Chaco.

Otro producto destacado fue
RizoSpray, un secuestrante que
mejora la eficiencia de las aplica-
ciones agricolas al acondicionar
el agua, una necesidad clave en
esta zona por las particularida-
des de su calidad. Este coadyu-
vante ha ganado reconocimiento
como un activador eficaz en di-
versas practicas agricolas.
Caballero también mencion6 Vi-
tagrow, un fertilizante foliar or-
ganomineral quelatado, formu-
lado para ayudar a los cultivos a
enfrentar tanto el estrés bidtico
como abiotico. Su formulacion lo
convierte en una herramienta va-
liosa para mejorar el rendimiento
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en ambientes desafiantes como
los del Chaco. Por ultimo, invito a
los productores a acercarse a los
distribuidores y cooperativas lo-
cales para acceder a estas tecno-
logias adaptadas, destacando que
Rizobacter contintia trabajando en
el desarrollo de soluciones especi-
ficas para potenciar la productivi-
dad en la region chaqueiia. ~ =»
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Rieder & Cia. a pleno con palas cargadoras, pulverizadoras y tractores

R ieder & Cia. nuevamente fue
protagonista en la Expo Pio-
neros, esta vez en la ediciéon 2025,
ofreciendo soluciones de primer
nivel y altamente tecnologicas,
en especial en maquinarias, im-
plementos y equipos, tanto para
las tareas del campo como para la
construccion, mediante sus mar-
cas representadas en nuestro pais
Valtra y SDLG. Ademas, aprovech6
la ocasion para estrechar lazos con
clientes y amigos, como lo viene
haciendo desde hace 90 afios. Ro-
drigo Romero, jefe de la sucursal de
la compania en Loma Plata, resal-
to la presencia en la sexta edicion
de Expo Pioneros, presentando su
gama completa de la linea Valtra,
asi como las unidades para el seg-
mento de la construccion SDLG
que, para esta ocasion, completo
su portafolio de productos con la
exhibicion de la L916FH, pala car-
gadora, que se perfila para seguir
la misma linea de éxitos de otros
modelos por sus caracteristicas
Unicas. “Presentamos la que se-
ria la pala mas pequena de la linea
SDLG. Esta unidad cuenta con un

motor Yunnei de 83 HP, con una
cuchara de 1m3, con una carga no-
minal de 1.500 kg, con cuatro mar-
chas delanteras y cuatro traseras.
Altamente versatil para entrar en
cualquier parte, sea confinamien-
to, carga de mixer u otra funcioén.
Es bien ttil y practica para el cam-
po. Con esto completamos toda la
gama SDLG en la Expo Pioneros
2025”. Record6 que, en exhibicion,
ademas estuvieron otras unidades
y palas como la LG933L, “prepara-
da y lista para los productores”, la
L956FH o la L936H. De igual forma,
destaco los tractores y maquina-
rias de la linea Valtra. Es de resaltar
la participacion de la firma durante
la demostracion en el terreno, pri-
meramente, con un tractor T210,
de la serie T CVT, con motor AGCO
Power Engine, hasta 25 % mas de
ahorro de combustible. Pero, sin
dudas, el foco estuvo en la pulveri-
zadora Valtra BS 2225H, de proce-
dencia brasilena, de 175 HP, con 4
cilindros y una economia del 20 %
obtenida con menos peso y tenien-
do un motor AGCO Power Engine,
que opera en bajas revoluciones

para dar su maximo torque. Posee
un tanque de 2.500 litros de ma-
terial tipo polietileno, con boqui-
lla de llenado de 2" y 37, lavado de
tanques con chorro giratorio y con
dos agitadores hidraulicos. Ya en el
stand, se exhibi6 la gama comple-
ta de tractores Valtra, con toda la
linea tecnologica, subrayé Romero.
Asi, se subray0 la serie T, enfoca-
da en versatilidad y eficiencia; y la
S, en la alta potencia para tareas
pesadas. “Con las series T'y S, nos
enfocamos en lo que seria el con-
sumo de combustible que cuentan
con un motor agricola que, en bajas
revoluciones, da toda su potencia y
eso hace que se reduzca también el
consumo’, subrayo.

Nuseed con propuesta de sorgo adaptado al Chaco

La empresa Nuseed presentd
su portafolio de hibridos de
sorgo, especialmente selecciona-
dos por su excelente adaptacion a
las condiciones agroclimaticas de
la region Occidental.

Sebastian Vazquez, representante
de Nuseed, destaco los materiales
mas relevantes para el productor
chaqueno, como el Spring T60, que
ya lleva varios anos con excelente
desemperio en la zona, asi como los
hibridos de doble proposito como
el Nusil 484 y el Qualysilo. “Estos
sorgos tienen una caracteristica
clave: alto contenido de tanino, lo
cual es fundamental en el Chaco
por la alta incidencia del ataque de
aves en los cultivos”, explico Vaz-

quez. Ademas, remarco que estos
materiales presentan gran rustici-
dad, alto techo productivo y tole-
rancia al pulgon amarillo, una de las
principales amenazas actuales para
el cultivo de sorgo en la region.

Nuseed apuesta fuertemente al
mercado chaquefio, que conside-
ra estratégico para la expansion
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de su genética. “El sorgo siempre
ha tenido un lugar importante en
esta zona por su resistencia a la es-
casez hidrica. Por eso trabajamos
continuamente en el desarrollo de
materiales que puedan enfrentar
nuevos desafios, como el pulgdon
amarillo. Ya contamos con hibridos
tolerantes, y otros se encuentran
en fase de desarrollo”, agrego.
Vazquez también subrayd que la
adopcion de hibridos Nuseed esta
en crecimiento en el Chaco, razéon
por la cual la empresa continta tra-
yendo nuevas propuestas y tecno-
logias para el productor. Finalmen-
te, expresO su satisfaccion por la
participacion de Nuseed en la feria
y extendi6 una invitacion a los pro-
ductores a seguir apostando por las
soluciones que la empresa ofrece.
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Tracto atencion preferencial al productor

entro de la Expo Pioneros

2025, uno de los expositores
mas protagbnicos fue Tracto, ra-
tificando asi la preferencia de los
clientes. Cristian Benitez, asesor
de la firma para esta zona cha-
quenia, acogio al equipo de Campo
Agropecuario en una amena y dis-
tendida charla, en donde destaco
igualmente el sentimiento que
genera la compaiiia para con los
productores y clientes de la region
Occidental, ademas de resaltar al-
gunas de las propuestas exhibi-
das. “Es increible como la gente
chaquena nos recibe. Particular-
mente, recorro a nivel de la region
Occidental. Es grande el Chaco, es
interminable y poco a poco vamos
conociendo a mas personas. Nos
familiarizamos mas con los clien-
tes, tanto con los mayores, pues

gracias a ellos hicieron que esta
tierra chaquefa tenga un futu-
ro y sea mas prospera, COmo con
los jovenes. Asi vamos caminan-
do, paso a paso, poco a poco, ha-
ciendo visitas de cortesia y dando
atencion preferencial a cada uno
de ellos”, mencion6 durante par-
te de la charla. Ya con respecto
a las propuestas de equipos, ma-
quinarias e implementos, expuso
que la firma cuenta con un amplio
portafolio y muchas unidades ge-
neraron el interés de los visitan-
tes, incluso con algunas opera-
ciones concretadas. “Los clientes
vinieron, vieron, identificaron y
preguntaron por alguna de las
marcas que representamos. Con-
tamos con varias marcas interna-
cionalmente reconocidas, como
Shantui, para la construccion; los

tractores Lovol o la pulverizadora
Baldan, en especial la linea bra-
silefia, la Avola 2500”. “Hay otros
implementos mas. Los clientes
preguntan por rotativas o nues-
tras propuestas para la limpieza
del campo. Es algo que tiene mu-
cha demanda, porque llovi6 mu-
cho. Aprovechamos para también
brindar recomendaciones para los
casos especificos, indicando algu-
nos implementos. Sacamos algo
muy positivo con la Expo Pioneros
2025”7, indic6. Record6 que, para
reforzar esa atencion personali-
zada, Tracto con locales oficiales
tanto en la avenida principal de
Loma Plata como en la zona cén-
trica de Filadelfia”. Finalmente,
recordd las facilidades para ad-
quirir los implementos, equipos
y maquinarias. “Contamos con
las opciones de promociones por
pago al contado o también finan-
ciamos. Tenemos alianzas con la
Cooperativa Chortitzer, con Ban-
cop y otras entidades mas.

Somax reafirmo su compromiso con el Chaco

S omax estuvo presente con
un stand y un equipo técnico
comprometido, consolidando su
compromiso con el desarrollo del
sector productivo en la region.
Christian Zarate, gestor de ventas
de Somax en el Chaco, destaco
que la participaciéon en la mues-
tra forma parte de una apues-
ta continua por la innovacion:
“Somax viene acompanando esta
muestra desde ediciones ante-
riores, siempre con el objetivo de
acercar a los productores nuevas
tecnologias y productos de cali-
dad que impulsen el crecimiento
agricola del Chaco”, sefialo.

Entre las principales novedades
presentadas este afo, se encuen-
tran las nuevas variedades de se-
millas de soja desarrolladas bajo
la marca Soymax. Estos materia-
les genéticos estan siendo eva-
luados en ensayos a campo por la

Fundacion Ideagro, y también en
parcelas comerciales de la region,
donde han mostrado resultados
altamente promisorios.

En materia de proteccion de culti-
vos, Somax introdujo nuevas pro-
puestas como el insecticida Pro-
fice Duo, que combina activos de
ultima generacion especialmente
formulados para enfrentar los de-
safios fitosanitarios del Chaco. La
empresa también ofrece una gama
completa de productos que incluye
tratamientos para semillas, herbi-
cidas, insecticidas y fungicidas.

En genética, ademas de su mar-
ca propia de variedades de soja
Soymax comercializa hibridos de
maiz de la linea Nord, y anticipo
la incorporacion de materiales
de sorgo de la marca Nortox en
su portafolio, fortaleciendo asi su
propuesta para los diversos siste-
mas productivos de la region.
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La expansion de Somax en el
Chaco también se traduce en in-
fraestructura. Desde el afio pa-
sado, la empresa cuenta con una
sucursal propia en Loma Plata, lo
que permite ofrecer un servicio
mas cercano, eficiente y adapta-
do a las necesidades locales. “Nos
estamos consolidando y quere-
mos seguir fortaleciendo nuestro
equipo para estar cada vez mas
cerca del productor chaqueno.
Apostamos a largo plazo por esta
region”, concluyo Zarate. > 4
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Agrosystem con su nueva propuesta en horticultura

urante la Expo Pioneros 2025,

Agrosystem presento oficial-
mente su nuevo departamento de
horticultura, acompainiado de una
amplia gama de soluciones espe-
cializadas en nutricién vegetal,
proteccion de cultivos y agricul-
tura de precision.
En su stand exhibi6 productos de
alta tecnologia, destacando la linea
Yara Tera de fertilizantes hidroso-
lubles, ideales para cultivos en hi-
droponia, sustratos y produccion a
campo abierto. Esta propuesta res-
ponde a las crecientes necesidades
del sector horticola regional, don-
de la hidroponia esta tomando cada
vez mas protagonismo. “El objetivo
es brindar soluciones integrales
y especificas para los producto-

res horticolas del Chaco Central”,
explico el Ing. Ramo6n Aquino, en-
cargado del area de Desarrollo en
Agrosystem. “En este marco, des-
tacamos fertilizantes como Yara
Tera, Yara Vita y Yara Mila Com-
plex, que permiten una nutricion
eficiente y adaptada a cada sistema
de produccion”, agregd.

Ademas de la nutricion vegetal, la
empresa presento su linea com-
pleta de defensivos agricolas, in-
cluyendo insecticidas y fungicidas
de ultima generacién, pensados
para proteger los cultivos con
eficacia y sustentabilidad. Otro
punto fuerte de la participacion
de Agrosystem fue la presenta-
cion de equipos de agricultura de
precision, con la Agrotax, propo-

niendo como innovacion su linea
FGS. Estas herramientas permiten
un manejo mas eficiente de los re-
cursos, optimizando rendimien-
tos y reduciendo costos.

La presencia de Agrosystem en
Expo Pioneros 2025 reafirma su
compromiso con la innovacién y
el desarrollo sostenible del agro
paraguayo, especialmente en una
region como el Chaco, que mues-
tra un potencial creciente en la
produccion horticola.
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Ford con Tape Ruvicha

F ord, en alianza con su repre-
sentante Tape Ruvicha pre-
sent6 una gama de vehiculos que
capto la atencion de los visitan-
tes por su tecnologia, robustez y
adaptabilidad a los exigentes ca-
minos chaquenos.

Entre los modelos mas admirados
del stand figuraron la Ford Ranger
en sus distintas versiones, la Bron-
co Sport, la Explorer y otros SUV y
pickups de la marca, reconocidos
por su durabilidad y desemperio en
terrenos dificiles. Sin embargo, fue
la Ford Ranger V6 la que se llevo
gran parte del protagonismo, gra-
cias a su destacada participacion
en las pruebas de manejo o test
drives, organizadas durante la feria.

Durante estas pruebas, Roberto
Ortiz, asesor de ventas de Tape
Ruvicha, brind6 a los participan-
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destaco su linea de vehiculos todoterreno

tes una explicacion técnica de-
tallada del comportamiento de
la Ranger V6, resaltando su ver-



satilidad y capacidades avanza-
das de manejo. “Para esta prueba
activamos el modo ‘resbaladizo’,
ideal para este tipo de circuito
corto, ya que mejora la traccion
sin desactivar el control de esta-
bilidad”, explicé Ortiz. “Esto nos
permite demostrar como la Ran-
ger mantiene el control incluso
en maniobras exigentes, gra-
cias a su radio de giro estrecho
y la asistencia de manejo que se
adapta a cada sendero”.

Ortiz destacé también la potencia
del motor V6, capaz de entregar
una gran fuerza en tramos que
requieren aceleracion y control
simultaneo. “Es una camioneta
que hay que domar. Pero lo bueno
es que cuenta con todas las asis-
tencias electrénicas necesarias
para hacerlo de forma segura y
comoda”, afiadio.

La Ford Ranger V6 viene equipada
con frenos a disco en las cuatro
ruedas, lo que mejora la respuesta

y la seguridad en frenado, espe-
cialmente en caminos irregulares
como los del Chaco paraguayo.
Ademas, incorpora direccion hi-
draulica, lo que facilita significati-
vamente la maniobrabilidad, inclu-
so en trayectos de dificil acceso.
La presencia de Ford en la Expo
Pioneros 2025 reafirma su com-
promiso con el mercado nacional,
ofreciendo soluciones robustas, in-
novadoras y adaptadas a las condi-
ciones Unicas del interior del pais.

Expo Pioneros y Fecoprod apoyan el
desarrollo educative con Futuro Granjero

E n el marco de la Expo Pione-
ros e desarroll6 el Certamen
Futuro Granjero, una iniciativa
didactica orientada a estudian-
tes de escuelas del Chaco, que
busca acercar a los jovenes al
mundo agropecuario de manera
practica y formativa. El even-
to fue organizado por la Expo
Pioneros con el auspicio de la
Federacion de Cooperativas de
Produccién (Fecoprod).

Maicon Doerksen, gerente del
Servicio Agropecuario de la Coo-
perativa Chortitzer y miembro del
comité organizador, explicd que
esta actividad surgié hace algu-
nos anos como una propuesta del
comité para promover el interés
y la participacion de los estudian-

tes en el sector productivo. “Este

ano, decidimos lanzar el desafio

de Futuro Granjero, con un enfo-

que integral en distintas areas de

la produccion”, comento.

El certamen se estructurd en

tres etapas:

* Dibujo tematico: Cada escuela
participante present6 un dibujo
relacionado con el mundo agro-

pecuario, el cual fue evalua-
do por un jurado y recibié una
puntuacion.

* Evaluacion teorica: Los estu-
diantes rindieron un examen
que abarcd conocimientos so-
bre apicultura, piscicultura,
horticultura y avicultura.

* Competencia practica: Duran-
te la feria, los alumnos partici-
paron en la “Plaza Productiva”,
donde demostraron sus habili-
dades practicas trabajando con
peces, aves, cultivos horticolas
y equipamiento apicola.

Una vez finalizadas las tres fases,
se sumaron los puntajes obteni-
dos por cada equipo. Las escuelas
con mejores resultados de las 16
escuelas del Chaco participantes
fueron: Schontal, La Selva y Neu-
land 6B.

La Fecoprod viene acompanado
este certamen desde sus inicios,
brind6 su apoyo institucional y en-
tregd6 premios significativos que
beneficiaran directamente a las es-
cuelas ganadoras en el desarrollo
de sus actividades educativas. =
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Semestre de alta genetica y
marcado interés por la pecuaria

LA TEMPORADA 2025 DE MUESTRAS ORGANIZADAS POR LAS ASOCIACIONES DE CRIADO-
RES DE VARIAS RAZAS GANADERAS CERRO EL PRIMER SEMESTRE DE MANERA EXITOSA

SEGUN LOS DIFERENTES ORGANIZADORES. Innovaciones, creatividad, se sumaron a la
buena cantidad, excelente calidad y grandes oportunidades de negocios para mar-
car la tendencia en un ano que se presenta con un mejor escenario para la actividad.
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na vez mas, los criadores
| ' de Braford dieron el pun-

tapié a la temporada. Su
evento fue del 22 al 25 de abril,
completando 19 muestras nacio-
nales y la 8 edicion del Ternero.
Fue en el predio de la Asociacion
Rural del Paraguay (ARP), en Ma-
riano Roque Alonso. Pese a las ma-
leas condiciones climaticas y por
algunas nuevas normativas que se
plantearon, hubo una buena parti-
cipacion de ejemplares y exposito-
res. El jurado fue Fernando Llano,
destacado productor paraguayo
y con anos de calificar en certa-
menes ganaderos. El presidente
de la Braford Paraguay, Mustafa
Yambay, explico que tuvieron que
ajustar el calendario de la Nacional
dado que coincidi6 con el Mundial
de la raza, en su novena edicion y
por segunda vez en Brasil.
En tanto, del 24 al 28 de abril la
raza ovina Hampshire Down inno-
v6 de forma tematica, basada en el
universo de la saga Star Wars (val-
ga el juego de palabras), teniendo
como lema “5ta. Nacional de Otra
Galaxia”. Igualmente fue en Ma-
riano Roque Alonso. El jurado fue
Martin Vargas, profesional con
amplia trayectoria en pistas, in-
cluyendo las ovinas. La presidente
de la Hampshire Down Paraguay,
Laura Mendoza, anticip6 que des-
de la asociacion se promociono
este tipo de eventos como una
forma de impulsar a criadores, ex-
positores y compradores, en un
momento clave para el crecimien-
to del sector en nuestro pais. Y ce-

BRAFORD. EL ARRANQUE ANUAL DE LOS CERTAMENES GANADEROS.

rrando el cuarto mes y recibiendo
al quinto, las actividades se enfo-
caron y centraron en el Chaco.

En efecto, del 28 de abril al vier-
nes 2 de mayo, durante la Expo
Rodeo Neuland, la Asociacion
Paraguaya de Criadores de Brah-
man (APCB) llevé una vez mas su
Nacional a las pistas chaquenas,
en este caso Expo Rodeo Neu-
land. Ademas, esta edicién coin-
cidi6 con la serie de actividades
previstas por los 60 afios de vida
institucional de la organizacion.
También se aprovecho la presen-
cia de los socios para realizar la
Asamblea General Ordinaria, con
presentacion del Balance y la Me-
moria del ejercicio 2024, reflejan-
do el crecimiento sostenible y la
innovacion constante, indicaron.
El jurado estuvo compuesto por
la dupla de Estados Unidos, Bran-
don Cutrer y Keaton Dodd, con
una participacion de mas de 350
ejemplares para este certamen.
El presidente de la APCB, Ignacio
Llano, ponder6 la calidad de los
animales y agradecié una vez mas
el apoyo de los criadores, socios y

3 — -
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EN LO MAS ALTO DEL PODIO EN LA PISTA CHAQUENA.

simpatizantes de la raza. Anticipo
que se vienen mas actividades por
los 60 anos de la organizacion. Ya
en mayor, del 7 al 12 en escena la
Brangus. Una notable participa-
cion de 94 cabanas, con mas de
780 ejemplares, marco esta edicion
de la Nacional de Otono. La jura
estuvo a cargo de José Bareiro. El
titular de la asociacion de criado-
res, José Chagra, resalto el trabajo
de expositores y la excelencia de la
geneética, con muchos productos
descendientes de padres paragua-
yos, que incluso fue merecedor de
premios internacionales y hasta ti-
tulos mundiales. También destaco
la presencia de nuevos expositores.
En equinos, del 14 al 18 fue el tur-
no de la Asociacion de Criadores
de Caballos Criollos del Paraguay
(ACCCP). Practicamente un cen-
tenar de ejemplares acudieron a
la cita, cuyo jurado fue el interna-
cional argentino Santiago Tapia,
quien se mostré muy riguroso a
la hora de calificar el desempefio
en pista de los animales incluso
en una jornada calurosa y con
alta humedad. El presidente =»
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HAMPSHIRE DOWN. LA TEMATICA DE STAR WARS COMO NOVEDAD.

de la ACCCP, Tomas Romero Pe-
reira, igualmente destaco tanto
la cantidad como la calidad de
genética criolla expuesta en la
ocasion y comentd que desde el
gremio se busca impulsar la cria
y produccion de esta raza, por lo
que se aprovechan eventos como
la Nacional para ofrecer incenti-
vos en los concursos, sea
con puntuaciones o pre-
mios en efectivo.

La Asociacién Paraguaya
de Criadores de Nelore
(APCN) cerro6 la tempora-
da de Nacionales del pri-
mer semestre, con su evento que
fue del 19 al 26 de mayo. En pista
actu6 como jurado de califica-
cion la dupla de Radl Appleyard
y Leodegar Cabello y para esta
ocasion, se inscribieron para di-
ferentes competencias unos 600
ejemplares, mas de 200 corres-
pondieron a los de bozal. El presi-
dente de la APCN, Luis Soljancic,
ponder6 el volumen de animales
en cantidad y calidad, subrayando
que demuestra que la raza sigue
siendo importante como base de
la ganaderia paraguaya. También
aprovecho para adelantar que se
preparan para el Congreso Ne-
lore 60 Aniversario, organizado
dentro de los festejos por las seis
décadas del gremio.

Igualmente, en simultaneo, se rea-
liz6 el tradicional concurso de gor-
dos, el primero de los dos previstos
para este ano. Se incluyen Novillos,
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Toros y Hembras. La multinacio-
nal Minerva Foods acompand este
evento realizado en su planta Fri-
gormerc, en Asuncion. Participa-
ron mas de 1.000 cabezas distri-
buidas en 23 corrales, evaluadas en
doble jornada, el lunes 19, los ani-
males en pie, juzgada por el profe-
sional paraguayo Alberto Gunther;

La Asociacion Paraguaya de Criadores
de Nelore (APCN) cerro la temporada de
Nacionales del primer semestre, con su

evento que fue del 19 al 26 de mayo.

y el martes 20, las carcasas, pun-
tuadas por el internacional brasi-
lenio André Locatelli, quien repitio
esta tarea otro afo. El miércoles
21 se presentaron resultados. Los
premiados compiten en el circuito
regional, en donde la presencia pa-
raguaya tuvo destacada participa-
cion en el pasado.
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NELORE. MAS PARTICIPACION DE CRIADORES PARA RATIFICAR VIGENCIA DE LA RAZA.

Por ultimo, todas estas Naciona-
les, a excepcion de la de la APCB,
fueron en el predio de MRA, en
unos primeros meses bastante
alentadores para el productor,
motivado por la suba de precios,
trasladado en los diferentes re-
mates, con valores destacados y
buenas ventas para reafirmar la
importancia de invertir
en genética para seguir
posicionando a la pecua-
ria nacional. La cantidad
de nuevos expositores
igualmente hablo del in-
terés de seguir apostan-
do por el campo paraguayo, te-
niendo a la ganaderia como uno
de los pilares fundamentales.
Finalmente, es de recordar que
el 2025 viene con la nueva ver-
sion de la muestra internacional,
prevista del 12 al 27 de julio, con
la denominaciéon Expo Paraguay
(Expo PY). CA
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CRIOLLOS. ESTRICTA SELECCION PARA ELEGIR A LO MEJOR DE LO MEJOR.
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CAMPO GANADERDO

PANORAMA LECHERO

Papel crucial de cooperativas
en la produccion lactea

UNA VEZ MAS SE RESALTO EL COMPROMISO DE LAS COOPERATIVAS POR BRINDAR SEGURIDAD
ALIMENTARIA A NIVEL NACIONAL A TRAVES DE UN PRODUCTO DE CALIDAD Y CON LOS MAS AL-
T0S ESTANDARES PRODUCTIVOS. Fue en ocasidn del acto conmemorativo por el Dia Mundial
de la Leche, el viernes 6 de junio, en el local del Servicio y Asistencia a Productores de Leche
(Saple), en el km 222, de la ruta PY 02, en J. Eulogio Estigarribia (Caaguazu), y conto con la
participacion de autoridades y referentes de la actividad, asi como invitados especiales.

ada 1 de junio se celebra
‘ el Dia Mundial de la Le-

che y tradicionalmente la
Federacion de Cooperativas de
Produccion (Fecoprod), en forma
conjunta con una de sus asocia-
das, realiza un acto para resal-
tar la importancia de este noble
alimento. En ese sentido, en la
edicion 2025, el festejo fue igual-
mente coordinada por la Coope-
rativa de Productores de Leche
La Holanda Ltda., en la cuenca
lactea Campo 9, en el distrito de
J. Eulogio Estigarribia.
Mas concretamente en el salon de
eventos, en el Saple, y contd con

el acompanamiento de autorida-
des locales y departamentales. El
acto se inici6 con la entonacion
del Himno Nacional, seguido de
los discursos. Entre otros, intervi-
nieron en la ocasion, Eva Giménez,
tambera; David Thiesen, presiden-
te de La Holanda Ltda.; Alfred Fast,
titular de la Fecoprod y las autori-
dades locales, asi como en repre-
sentacion del Gobierno central.

Posteriormente, se proyect6 un do-
cumental de La Holanda y se pro-
cedi6 al tradicional brindis “Vaso de
leche”, accion simbolica para desta-
car la importancia de este alimento
esencial para la nutricion, asi como
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la oportunidad para reconocer el
esfuerzo diario de los producto-
res y reafirmar el valor estratégico

ALFRED FAST, PRESIDENTE DE FECOPROD.



del sector lechero en la economia
nacional. El programa incluy6é mo-
mentos culturales, con el ballet
Campo 9 y la entrega de obsequios
a las autoridades, entre otros.

ALIMENTO NOBLE Y PRODUCCION

EN AUMENTO

Durante su intervencion Eva Gi-
ménez comparti6 su testimonio
desde la experiencia en el campo.
Valor¢ la leche como un alimento
noble y de consumo directo tras el
ordefie. Subrayo la responsabilidad
de los tamberos para garantizar la
higiene y la sanidad animal, cum-
pliendo con estandares como la
prevencion de brucelosis y tuber-
culosis, asi como la importancia de
mantener la calidad en el producto.
Ademas, aprovech6 para agrade-
cer a La Holanda Ltda. en pro-
mover esta actividad y, sobre
todo, constituirse en un aliado
estratégico en la comercializa-
cion, al asegurar la compra de la
produccion y evidenciar su rol
como comprador confiable. En
tanto, David Thiesen califico a la
leche como un alimento esencial
y universal, a la par de devolver el
agradecimiento a los tamberos,
de manera especial por la entrega
y dedicacion en el trabajo diario.

Con relacion al procesamiento,
resaltd el aumento de la produc-
cién, asi como nuevos desafios.
Asi, compartié6 datos sobre el
crecimiento de esta cooperativa
especializada en lacteos. Expli-
c6 que procesa 1.200.000 litros
de leche y adelant6 la intencion
de llegar a 1.500.000 litros para
octubre. Para ello, se trabaja en
acciones de inclusion y apoyo a
pequefios productores vecinos.
Actualmente acopia el producto
de 1.500 tamberos, entre socios y
no SOcCios.

Entre las recientes inversiones,
subray6é como uno de los avan-
ces mas relevantes en los ulti-
mos tiempos, la instalacion de
una planta de secado de suero
de queso. Esto permitira trans-

SALUDABLE TRADICION. LA JORNADA INCLUYQ EL TiPICO "BRINDIS CON VASO DE LECHE",
ENTRE LAS AUTORIDADES PRESENTES.

formar un desecho en un recurso
atil para aumentar la produccion
de quesos y desarrollar nuevos
productos como leche conden-
sada nacional, dijo y reafirm6 el
compromiso de seguir invirtien-
do en tecnologia e infraestructu-
ra para sostener una produccion
lechera rentable y sostenible.

A su turno, Alfred Fast comenzo
rindiendo homenaje al esfuerzo
incansable de los productores de
leche, que trabajan todos los dias
sin importar las condiciones clima-
ticas. Destaco que la cadena lactea
genera diariamente USD 1.000.000
solo por la produccioén primaria, lo
que refleja su enorme valor econo-
mico. Asimismo, enfatiz6 el papel
crucial de las cooperativas y su in-
cidencia no solo productiva y eco-
némica, sino también social.
Ampli6 sobre el punto al manifes-
tar que, gracias al cooperativis-
mo, los tamberos pueden recibir
un buen precioy, en el otro extre-
mo de la cadena, los consumido-
res pueden acceder a productos
de calidad a precios accesibles,
destacando esto como uno de los
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mayores logros de este modelo en
Paraguay. De igual forma resalto
la participaciéon tanto de socios
cooperativos como productores
independientes, dentro del sec-
tor lacteo, reforzando el caracter
inclusivo de la actividad.

Otro dato no menor recordado
por Fast fue el superavit comer-
cial en lacteos alcanzado en los
ultimos afios, resultado del for-
talecimiento de la producciéon
nacional. Destaco la colaboracion
entre el Gobierno y el sector pri-
vado para construir politicas de
largo plazo que brinden estabi-
lidad, incentiven inversiones y
generen confianza. Reafirmé el
CcoOmpromiso con programas SO-
ciales como el “Vaso de leche” y el
programa “Hambre Cero”.

Ambas iniciativas, prosiguio, fo-
mentan el consumo de lacteos en
la poblacién mas vulnerable. Sin
embargo, advirti6 que el consumo
interno de leche atin esta por de-
bajo de los niveles recomendados,
e inst6 a las autoridades a refor-
zar el apoyo en infraestructura,
energia y seguridad rural, facto-
res claves para que el productor
pueda crecer y competir en un
mercado abierto. Cabe recordar
que esta celebraciéon se enmarco
dentro de las actividades por los
50 anos de Fecoprod.

En tanto, por el lado de las au-
toridades publicas, hablaron el
intendente local Derlis Dario Es-
pinola; el gobernador del quinto
departamento, Marcelo Soto, y
representantes del Ministerio de
Agricultura y Ganaderia, por el
Gobierno central. CA



JORNADA DE CAMPO

Cooperativa Volendam presento
22 opciones de maiz en la
Jornada de Hibridos

SE REALIZO CON EXITO LA JORNADA DE “HiBRIDOS DE MAiz”, ORGANIZADA POR
LA COOPERATIVA VOLENDAM LTDA. El evento fue el 4 de junio en la localidad
de Chore, departamento de San Pedro. La salida de campo, que ya lleva diez
anos realizandose de forma ininterrumpida, congrego a productores, socios
de la cooperativa y representantes de 22 empresas del rubro agricola.

a parcela demostrativa del
L productor Manfred Mar-

tens fue el escenario que
la Cooperativa Volendam escogio
para exponer una veintena de hi-
bridos de maiz de la mano de las
empresas participantes.
Los materiales fueron sembrados el

24 de febrero, la fertilizacion corrid
por cuenta de ECOP y Tecnomyl
realizé el manejo fitosanitario con
insumos quimicos y biologicos.

El evento se desarroll6 como un
extenso recorrido técnico, donde
los productores pudieron obser-
var de cerca el comportamiento
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de los hibridos bajo condiciones
reales de campo. En cuanto al
proceso de trabajos que se rea-
lizan con productores para las
jornadas, el Ing. Agr. Victor Pati-
fo, técnico de la Coop. Volendam,
detall6 la implicancia de produc-
tores socios de la cooperativa



“estos eventos lo realizamos en
parcelas de productores, no son
parcelas propias de la cooperati-
va, sino mas bien hablamos con un
productor y lo convencemos, si €l
esta interesado en hacer el ensayo
lo hacemos con él y le hacemos un
acompanamiento”, indico.
Algunas de las empresas partici-
pantes que expusieron los resul-
tados en el ensayo fueron: Tec-
nomyl con el AG 8701 VT PRO4
y el AG 8606 VT PRO4, Somax
mostro el material de Nord B2702
PWU, Agrofértil el AS 1988 PROA4,
Dekalpar el DKB 260 PRO4, Agro-
tec P 3322 PWU entre otras em-
presas. En cuanto a fitosanitarios
aplicados se destacaron los pro-
ductos Acefato, Triplo X, Gradus,
Sulfato de amonio, Only max od y
Pack Vigilant Duo.

Ademas de servir como vitrina
para nuevos hibridos que bus-
can posicionarse en la zona, esta
actividad representa una valiosa
oportunidad para que los pro-
ductores accedan a nuevas tec-
nologias, consulten precios y
reciban informacién técnica de

primera mano. “Es un evento que
el productor de Volendam valora
mucho porque ve que se hacen
cosas nuevas para ellos. Se estan
trayendo tecnologias adaptadas a
sus necesidades”.

Recientemente han impulsado
otras jornadas, como el dia de
campo de sorgo, que contd con
la presentacion de 10 hibridos, y
ya se anuncian proximos encuen-
tros, entre ellos una jornada en-
focada en el manejo de malezas
y control de herbicidas. Para oc-

tubre esta previsto el Encuentro
Nacional de Sistemas Silvopasto-
riles, un evento de gran enverga-
dura que se realiza cada dos afos
y que reane a productores de
todo el pais.

Desde la Cooperativa Volendam in-
vitan a todos los productores a se-
guir participando activamente de
estas jornadas técnicas, que buscan
compartir conocimientos, acercar
innovacion y mejorar la calidad de
los cultivos mediante practicas y
tecnologias actualizadas. > 4




destaco el potencial del hibrido AS 1988 VTPRO4

grofértil formé parte de la

Jornada de “Hibridos de Maiz”
en Volendam. En la oportunidad
Daniel Ryjluk, asesor comercial de
Agrofertil para el Sur de San Pedro
destac¢ la trayectoria de Agrofértil
en la zona. “Desde el 2014 venimos
posicionando nuestros hibridos
de maiz en las colonias del Sur de
San Pedro, especialmente en Vo-
lendam, con resultados muy posi-
tivos gracias al acompanamiento
técnico y al trabajo conjunto con
los productores”, sefialo.
Uno de los protagonistas de la
jornada fue el hibrido Agroeste AS
1988 PRO4, que mostrd un exce-
lente comportamiento en la pre-
sente campafa, favorecido por
las condiciones climaticas. Este
hibrido se caracteriza por su alto
potencial productivo, resistencia
a plagas y malezas y una desta-
cada adaptabilidad a diferentes
tipos de suelo. Ademas, ofrece
un buen rendimiento en ensilaje,
lo que lo convierte en una opcion

s hDealen </ ol i

atractiva para productores ga-
naderos. El AS 1988 PRO4 incor-
pora la tecnologia VTPRO4, que
confiere tolerancia al herbicida
glifosato en posemergencia, do-
ble protecciéon radicular contra
la Diabrotica spp. y una mejor
defensa aérea contra insectos le-
pidopteros, lo cual se traduce en
mayor sanidad del cultivo y esta-
bilidad en los rendimientos.

Durante su intervencion, el ase-
sor de Agrofértil destaco la im-
portancia de la evaluacion directa
en campo. “Estuvimos llevando el
material a cada productor para
que pueda probarlo en su propio
lote. Creemos que esta es la mejor

forma de demostrar el rendimien-
to real de un hibrido”, comento.

Finalmente, Daniel alenté a los
productores a invertir en gené-
tica de calidad, resaltando que
Agrofértil no solo provee semillas
de alto potencial, sino que tam-
bién acompafia con asistencia
técnica personalizada, clave para
lograr el maximo aprovechamien-
to de cada hibrido. La jornada
permitié un recorrido de campo y
la participacion activa de los agri-
cultores, quienes manifestaron
interés en continuar evaluando
materiales que permitan mejorar
la productividad y sostenibilidad
de sus sistemas de produccion.

promovio un nuevo hibrido de Pioneer para zafrifia

grotec ofreci6 el P3322 PWU

como aliado para la campa-
na de zafrifna que posee un alto
potencial y sanidad en el marco
del Dia de Campo de Hibridos de
Maiz de la Cooperativa Volendam
En la oportunidad se destacaron
los materiales y el lanzamien-
to mas reciente de Agrotec el
P3322 PWU, reconocido por su
estabilidad productiva, excelen-
te sanidad, hojas verdes hasta el
final del ciclo y espiga seca, con

un rango de humedad de entre
30% y 45% al momento de eva-
luacion. “Se trata de un hibrido
que ya presenta buena sanidad de
tallo y esta proximo a alcanzar su
madurez fisioldgica, mostrando
un comportamiento agronémico
favorable en las condiciones de
la zona”, indico el Ing. Agr. José
Molas Villalba, consultor de ne-
gocios en Agrotec, en entrevista
con Campo Agropecuario.

Indicé ademas la importancia de

= A
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la combinacién de hibridos, ya
que no existe un material Gnico
que reuna todas las caracteristi-
cas ideales. Por ello, la empresa
apuesta por un portafolio diverso,
adaptado a las diferentes necesi-
dades y realidades del productor.
Ademas del P3322 PWU, se pre-
sentaron el P3282 VYH de Pioneer
y el P3310 VYHR, ambos mate-
riales de ciclo super precoz, que
permiten una excelente combi-
nacion con otros hibridos y ofre-
cen una alternativa atractiva para
estrategias de diversificacion y
escalonamiento de cosecha.

La jornada reafirm6 el compro-
miso del sector agricola con la
innovacion y el acompanamiento
técnico al productor, pilares fun-
damentales para una agricultura
mas productiva y sostenible.



reafirmo a Nord como excelente opcion para zafrina

a empresa Somax participd

del Dia de Campo de Maiz
2025 organizado por la coopera-
tiva Volendam donde destaco su
hibrido de maiz Nord como alter-
nativa valida para la zafrifia.
Luiz Alberto Conink, gerente de
Semillas de la empresa, resalto
que Somax se consolida desde
hace muchos afnos ya en el mer-
cado y, como distribuidores de la
marca Nord en Paraguay, “somos
uno de los principales operado-
res de maiz en todo el territorio
nacional. Somax reafirmé a Nord
como excelente opcion para za-
frifia, en jornada de Volendam.

En destaque present6 el hibrido
B2702 VYHR. “Se destaca princi-
palmente por una genética muy
adaptada a estas condiciones. Se
pudo ver la buena carga de gra-
nosy la sanidad en toda la planta.
Posee alto techo productivo, de
ciclo corto y sano. Es un grupo
de caracteristicas dificil de con-
solidar en un Gnico producto y
que tenemos hoy, para ofrecer,
este hibrido que genera benefi-
cio importante de estabilidad y
seguridad a los usuarios”.
Record6 que Somax respalda al
campo con un servicio técnico
para lograr un buen posiciona-
miento de los materiales para
obtener excelentes rendimien-
tos. “La biotecnologia que vie-
ne brindada en este producto
ofrece una seguridad contra
control de plagas que, culmi-
nando con eso, también pre-
senta LumiGEN, una plataforma
de tratamiento de semillas de
Corteva, para el control biol6-
gico y quimico de plagas y en-
fermedades”.

Ademas, Somax ofrece a los pro-
ductores un buen establecimien-
to, una germinacion mejorada del
producto a campo, un excelente
control de plagas y un hibrido con
un Optimo desempefo en cuanto
a numero de espigas para lograr
destacados rendimientos con
calidad de grano. Recalco que el
B2702 VYHR, en los ultimos cin-
co afos, se adaptd no solo a la
zona, sino en todo el pais, aun en
diferentes niveles de manejo, am-
bientes y posicionamiento de va-
rias épocas.

Anadié que, en 16 anos, Somax
invirti6 fuertemente en infraes-
tructura para brindar mejores
servicios y logistica de productos,
ademas de granos. “Hoy, la em-
presa cuenta con 24 sucursales.
También estamos radicados en
zonas de San Pedro, con una su-
cursal que esta en fase de cons-
truccion, para servir mejor a las
cooperativas, a los distribuidores,
aliados, clientes y dar la mayor
atencion en tiempo y en condi-
ciones”.

presento
el hibrido DKB 260
VTPRO4 en San Pedro

ekalpar form¢6 parte de la

Jornada de Hibridos de Maiz
organizada por la Cooperativa
Volendam y present6 su hibrido
adaptado para la zona norte: el
DKB 260 VPRO4, un material que
ha ganado fuerte posicionamien-
to gracias a su excelente compor-
tamiento agronomico en la pre-
sente campana.
Segun explico Octavio Olmedo,
asesor técnico comercial de De-
kalpar para la region, el DKB 260
VTPRO4 es un material stper
precoz, con un ciclo de 133 dias,
y cuenta con la biotecnologia
VTPRO4, que brinda proteccion

efectiva contra orugas. “Se desta-
ca su stay green o sanidad foliar
prolongada, asi como la uniformi-
dad en la insercion de espigas, lo
cual es clave para evitar el vuelco
de plantas”, coment6 Olmedo.

Uno de los aspectos mas valorados
de este hibrido es su tolerancia al
complejo de enfermedades trans-
mitidas por la cigarrita, una ame-
naza creciente en muchas regiones
productoras. “Lo vemos como una
opcion muy valida para el productor
del norte del pais”, agrego el asesor.
Durante la jornada, los asistentes
pudieron observar en campo las
cualidades agrondmicas del DKB
260 VTPRO4, que demostrd una
excelente adaptaciéon a las con-
diciones actuales de la campaiia,
la cual viene siendo especialmen-
te favorable para los cultivos de
maiz en la region. Ademas, Olme-
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do destaco el trabajo que realiza
Dekalpar a través de su equipo
técnico especializado, encarga-
do de realizar ensayos, recopilar
datos y brindar recomendacio-
nes agronodmicas personalizadas.
“Nuestra misiéon es acompafar al
productor con las mejores solu-
ciones, no solo en semillas, sino
también en fertilizantes, trata-
miento de semillas e insumos en
general”, puntualizo. > 4




presento novedades en hibridos y defensivos agricolas

ecnomyl acompano la Jorna-

da de Hibridos de maiz de la
Cooperativa Volendam con lanza-
mientos en genética de maiz y so-
luciones para el combate eficaz de
plagas y enfermedades.
Eliseo Ramos, coordinador de se-
millas Agroceres de Tecnomyl, re-
salto el hibrido AG 8606 VTPRO4,
el lanzamiento para la presente
campana de zafrina.
Explico que es hibrido precoz y
con alto techo productivo, con
excelente sanidad de hoja, de
tallos, con tolerancia a Bipola-
ris, Cercospora y mancha blanca;
ademas, presenta buena respues-
ta al complejo de achaparramien-
to, sumada la excelente calidad
de raiz, le permite un buen ancla-
je. “Es un hibrido muy seguro que
creemos va a ser muy importante
para la region Norte, aqui en San
Pedro, en el Chaco y en toda la
region de Paraguay”, puntualizo.
Anadi6 que presenta buen desa-
rrollo en la region, en las parcelas
experimentales en donde se culti-
va el AG 8606 VIPRO4, a poco de
iniciar la cosecha. “Las cosechas
van a empezar en unos dias mas
y ahi vamos a tener resultados.
Las primeras evaluaciones seran
sobre respuesta a tumbamiento,
enfermedades o potencial de pro-
duccion. Presenta buena estabili-
dad y tenemos mucha confianza
que va a responder en la zafrina”.
La recomendacion es posicionarlo
para apertura de siembra. “Vamos

a evaluar también las fechas de
siembra mas tardia, pues vemos
que los materiales se estan portan-
do igualmente muy bien”. Ademas
del AG 8606 VTPRO4, lanzamien-
to, Tecnomyl exhibi6 el AG 8701
VTPRO4, con 3 anos en zafrina.
Puntualiz6 que es un material muy
bien adaptado, con mas resultados
compilados, muy adaptado a todas
las regiones de Paraguay. Presen-
ta alta tolerancia al complejo de
achaparramiento, excelente ca-
lidad de tallos y de raiz, asi como
un buen encaje en el suelo, lo que
permite no tener problemas de
tumbamiento, ofreciendo una 6p-
tima sanidad foliar, para proyectar
muy buenos rendimientos, todo
eso, alineado con una excelen-
te calidad de grano. Invitd a usar
ambos hibridos, disponibles en la
cooperativa Volendam para los in-
teresados, concluyo.

Con respecto a las propuestas
de defensivos y otras soluciones
de Tecnomyl expuestas durante
el Dia de Campo de maiz de Vo-
lendam, Vidal Roa, profesional
agrénomo y asesor comercial de
la compania para la region Norte,
record¢ el conjunto de productos
y técnicas utilizadas en la prepara-
cion de las parcelas para el even-
to, asi como subrayar los lanza-
mientos que fueron expuestos en
la jornada. Mencion6é como gran
novedad de los defensivos el GRA-
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DUS, cuya formulacion de Meso-
trione con Terbutilazina permite
controlar hoja ancha y hoja fina
en el cultivo. Puede ser empleado
tanto en pre emergencia cono en
posemergencia. Para el ensayo,
fue la tercera aplicacion, el 13 de
marzo y se usoé junto con el glifo-
sato TECNUP PREMIUM 11, al 60.8
% en sal dimetilamina. Para con-
trol de plagas como chinche, “ci-
garrita” o mosca blanca, se usaron
insecticidas.

Para ello, se posicioné el TRIPLO
X, triple mezcla de Acefato, Tia-
metoxan y Lambdacialotrina, tan-
to en la segunda como sexta apli-
cacion. En la segunda, se combind
con VORTOM, mezcla de Etipro-
le con Lambdacialotrina. “Es un
producto bastante bueno. De vol-
teo rapido, tiene alta eficiencia,
especificamente para chinche”.
Otro producto empleado fue
ONLY MAX, igualmente novedad
entre las soluciones de Tecnomyl.
“Es un piretroide nuevo, Fenpro-
patrina, mezclado con Tiame-
toxan, para darle un poco de
choque y residualidad a los cul-
tivos, en los controles de plagas”,
explicd. Ademas, se combind con
ULLIE, un buprofezina, igualmen-
te novedad, para controlar hue-
vos, larvas de chinche, “cigarrita”
y mosca blanca. En la tltima par-
te, se uso el biolodgico en conjunto
con el pack VIGILANT DUO, mez-
cla de Difenoconazole con Cypro-
conazole, explico finalmente. CA



Productos

SO BLANGA

Pasta - Harina - Galleta Molida

iNUEVO PRODUCTO!

Harina 000

FIDEERA 50 KG

HARINA DE TRIGO |
Harina de Trigo Enriquecida con Hierro y Vitaminas
Tipo 000 Fideera

t""“lm. Flaborado ¥ envasado por
g " Agricola de Produccion SOM

PESO NETO: 50 Kg
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SEGUINOS EN NUESTRAS REDES A’}.
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IOFERATIVA

) soiBlancapy solblancapy UN PRODUCTO CON LA CALIDAD DE: SOMMERFELD



EVOLUTI

Tecnologia precisa para un control
eficaz antes y después de la
emergencia.

(&) somaxagro.com
.. "‘. a ciones [somaxagro

Soluciones para cada etapa del cultivo, L) .
adaptadas a distintas necesidades del So M Ax
productor.




CABINA

TRANSMISION
AUTOMATICA

Caza Comiral: Av. Atigar N® 1945, Asuncidn Tel: (021} 214 114 - Swue. Clvolad def Ezfe: Km,5 A Monsefor Rodriguez Tek (061) 572 31648 - Swe. Encarmacion: Rula B Km. 10 Tel.: (071) 218 2000
Suc, Loma Plata (Chaco): fy, Centrad 1315 Tel.: (M52) 253 180/ 253 267 - Swe. Sants Rita: Ruta 6 Km. 212.5 Tel.; {0673) 221 045 / 220 151 - Soe, Katuedd: Av. de las Residentas Km. 355 Tel: (061) 597 4000
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VALTRA \ GRUPO RIEDER



PULVERIZADORES
AUTOPROPULSADOS

»>> BALDAN

TRACTORES




