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EDITORIAL

Revalorizar el pasto
para potenciar al
campo

S in dudas el recientemente primer Simpo-
sio de Pasturas Tropicales que organizaron
en forma conjunta el Consorcio de Ganaderos
para la Experimentacién Agropecuaria (CEA) y
la firma Grasstech dej6 muchos puntos altos,
no solo por la calidad de los conferencistas, en
gran medida jovenes profesionales paraguayos,
o por la respuesta de la gente avida de cono-
cer novedades, sino también por el concepto de
mirar a las pasturas también con ojos agricolas.

Si bien es un tema estrechamente vinculado a la
ganaderia, dada la importancia en los sistemas
productivos, pues representa uno de los pilares
para el desarrollo y crecimiento de la actividad
pecuaria, el mensaje del simposio dio en la te-
cla al sefialar que es necesario dar un “cambio
de chip” y dar un tratamiento mas cuidadoso,
teniendo al pasto como cualquier otro cultivo
agricola, con lo que ello representa en genética,
nutricion, sanidad y manejo.

Quizas con ese cambio de “chip” se empiece a
dar una revalorizacién merecida que, a su vez,
contribuira a potenciar el campo, pues implica-
ra, por una parte, dar respuestas a las necesi-
dades del productor en contar con materiales
apropiados, se fomentara la investigacion y la
transferencia tecnoldgica, ademas de generar
mayores inversiones para atender cada uno de
los aspectos del rubro agricola ya mencionados.

Y, al mismo tiempo, permitira fortalecer la ga-
naderia, mejorando el producto final, con un
valor diferenciado, como piden los mercados
mas exigentes, por ende, representara mayores
ingresos. El pasto siempre sera fundamental
para la base forrajera, pero también apunta a
cubrir nuevas exigencias y seguir posicionando
al campo paraguayo como referente de produc-
tor de alimentos para el mundo.
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ACTUALIDAD

Avances en lineas prometedoras en varios rubros

C on motivo de un nuevo ani-
versario, el Instituto de Bio-
tecnologia Agricola (Inbio) realizo
una evaluacion de los trabajos
realizados y de las nuevas inves-
tigaciones. En efecto, los 19 afos
de vida institucional tomé a la
organizaciéon con grandes avan-
ces en los proyectos encarados
y con proyecciones a futuro en
la bisqueda de afianzarse como
un lider en investigacion agricola
en Paraguay, desarrollando tec-
nologias en soja, maiz y trigo de
la mano de técnicos paraguayos,
en la basqueda de poner a dispo-
sicion del productor soluciones
que aporten al desarrollo del sec-
tor agricola. Segin un material
dado a conocer por el instituto,
su presidente, Alfred Fast, des-
tacd los trabajos en investiga-
cién que se estan realizando, ya
que consider6 que el productor
debe tener opciones nacionales
competitivas, para seguir produ-
ciendo de forma sostenible, satis-
faciendo las necesidades locales.
Insté a los productores a poder
acompanar los desarrollos del
Inbio, ya que seran herramientas
productivas que les facilitara el
trabajo. En ese sentido, entre las
lineas en desarrollo se destaco el

mejoramiento en soja, con traba-
jos avanzados, en especial en el
apilado de genes de resistencia a
roya con el apoyo de marcadores
moleculares, para generar una
resistencia mas amplia al patoge-
no de la roya de la soja; también
en el desarrollo de materiales con
tecnologia HB4 que otorga a las
plantas la tolerancia al estrés hi-
drico y al gluphosinato de amo-
nio, a la que se sumo la reciente
adquisicion de todo el Programa
de mejoramiento en soja de AG
Seeds Latin America S.R.L. (BAUP)
para incorporar mas tecnologias.

Con respecto al maiz, los prime-
ros pasos se iniciaron hace 2 anos
con un Acuerdo con la empresa
CADEC, para seleccionar mate-
riales que podrian satisfacer las
necesidades de aquellos produc-
tores que precisan sembrar mai-
ces con tecnologia, pero rusticos.
Mientras, en trigo, los programas
arrancaron el afio pasado con la
colecta de materiales, principal-
mente de madurez temprana,
apuntando a dar mayores tole-
rancias al estrés hidrico, resisten-
cia a enfermedades, mayor rendi-
miento y precocidad. CA

Aliviados por las manufacturas de origen agropecuario

a evolucion del comercio ex-

terior de Paraguay al mes de
abril del afio 2025 cerr6 el pri-
mer cuatrimestre con un déficit
de saldo, frente al mismo perio-
do del 2024, segtn datos oficiales
del Banco Central del Paraguay
(BCP). El volumen de transaccio-
nes en general fue de USD 10,6
mil millones, cifra inferior por una
caida en las exportaciones en 6,4
%, frente al acumulado de enero
- abril del afio pasado. Al analizar

CAMPO AGROPECUARIO | &

el comportamiento de las expor-
taciones registradas en valores,
por niveles de procesamiento, se
observd que los productos pri-
marios cerraron abril de 2025 con
USD 1.303,7 millones (-15,0 %) y
una incidencia negativa sobre el
total de 6,1 %, principalmente por
la merma de la soja. Esta, a su vez,
fue compensada por el trigo, el
maiz y el arroz, con desempeno
positivo. Sin embargo, el mayor
contrapeso para evitar mayor re-
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duccion fueron las manufacturas
de origen agropecuario, que re-
gistraron un incremento del 6,2 %
con respecto al valor registrado
a abril de 2024, alcanzando USD
1.361,8 millones y con una inci-
dencia positiva de 2,1 % en el total
de las exportaciones registradas.
Este comportamiento se explico,
principalmente, por los mayores
envios de carne y menudencia
bovina y, en menor medida, por
los envios de aceite de soja. CA






La soja arroja rindes
superiores a lo esperado

ontra todo prondstico, la campafa de soja 2024 /25 sorpren-

de con una fuerte recuperaciéon. La profesionalizaciéon del
manejo agricola y un giro climatico clave explican el fenémeno.
Mientras tanto, el trigo se prepara para una siembra historica,
indico la Bolsa de Comercio de Rosario en un informe.
Los cultivos que parecian condenados por la sequia terminaron
torciendo el rumbo. Contra toda expectativa, la soja de segunda
-simbolo de la resiliencia agricola este afio- esta rindiendo incluso
por encima de lo estimado, lo que obligo a ajustar las proyecciones
de produccién nacional: de 45,5 a 48,5 millones de toneladas. Al
mismo tiempo, el trigo para la campafia 2025 /26 se perfila con una
proyeccion historica de siembra: 7,2 millones de hectareas.
También la Bolsa de Cereales subi6 1,4 millones de toneladas la
proyeccion de produccion de la oleaginosa, para llevarla a 50 mi-
llones de toneladas para la campana actual.
El repunte de rindes comenzo en el centro del pais y se extendio
rapidamente a toda la region pampeana. En las tltimas dos se-
manas, con un marcado avance en las labores de cosecha -que ya
alcanzan el 66% a nivel nacional-, técnicos y productores coin-
ciden en una conclusion: los nimeros sorprendieron. Detras del
rebote, hay un factor determinante que emerge con fuerza: el
alto nivel de profesionalizacion del productor argentino.

Crecio la exportacion de
lana en volumen y en valor

L a Secretaria de Agricultura informa que durante el periodo que
va de julio de 2024 a febrero de 2025, la exportacion de lana
ovina se increment6 en volumen un 45,26% y en valor un 30,89%,
respecto al mismo lapso del afo pasado. Se trata del mayor volu-
men exportado en toneladas base sucia en las tltimas seis zafras.
En tanto, la faena ovina (cabezas) aument6 un 3,4% en febrero de
2025, respecto al mismo mes del afo pasado, y la exportacion (T
eg. res c/hueso) un 25,8%. La ganaderia ovina argentina se extien-
de principalmente en la Region Patagénica (que incluye a las pro-
vincias y partidos ubicados al sur del Rio Colorado). Otras cuencas
ovinas son la Mesopotamia (Misiones, Corrientes y Entre Rios) y
la Pampa Humeda (Buenos Aires, Cérdoba, Santa Fe y parte de La
Pampa, donde se desarrolla bajo sistemas mixtos de produccion).

Aumenta la faena de vacunos en abril

n abril, segin datos finales reportados por la Secretaria de

Agricultura, Ganaderia y Pesca (SAGyP), se faenaron 1.121.173
vacunos, lo que representa un 4,2% mas que lo registrado un afio
atras. De este modo, se rompe la tendencia decreciente registra-
da durante el primer trimestre del afio. En el acumulado de enero
a abril, el total faenado suma 4,33 millones de cabezas, todavia
0,7% inferior al namero del afio pasado.
La cantidad de hembras sacrificadas practicamente no muestra
variaciones a la fecha, aunque en la comparacién interanual de
este primer cuatrimestre se destaca un importante aumento en
vaquillonas (+7%) compensado por una caida (-13%) en el nimero
de vacas. En tanto, en machos se observa una recuperacion del
10% en la faena de novillos tras la caida del 15% registrada duran-
te igual periodo del afio previo.

FUENTE
I

Se recupera la produccion en
el primer trimestre del ano

on humedad en los suelos y disponibili-

dad de pasto, aceptable cantidad y cali-
dad de reservas y muy buenas relaciones de
precio con los granos, el Observatorio para
la Cadena Lactea (OCLA) pondera el ritmo
de recuperacién que mantiene la produc-
cion, sobre el muy bajo primer trimestre del
ano pasado.
Marzo estuvo 15,9% por sobre el afio previo y
el acumulado Enero/marzo arrojo un plus del
10,9% sobre 2024, en litros promedio /dia. Las
condiciones agroclimaticas de neutralidad
proyectadas hasta la primavera, hacen supo-
ner un 2025 con 5 a 6% mas de produccion
que en 2024, seniala el informe de OCLA.
Por otra parte, el reporte destaca que hay
demanda de leche en el pais y en el mundo.
Y el recupero de la produccion esta dan-
do una adecuada respuesta a la misma. Las
ventas internas, que en el primer trimestre
de 2024 cayeron 19%, en el actual recupe-
raron 11%. Y los precios mayoristas se han
podido reacomodar.

Se mantiene la proyeccion
de produccion

ara el maiz con destino grano comercial,

las labores de cosecha lograron avanzar
antes de las lluvias registradas en los tltimos
dias, alcanzando un 34,9 % del area apta, con
un rendimiento medio de 8.180 kg /ha. El vo-
lumen acumulado hasta el momento ascien-
de a 20,1 millones de toneladas, superando
lo recolectado a esta altura del ciclo en la
campana previa en 4,9 millones de toneladas,
impulsado principalmente por una mayor
proporcion de siembras tempranas.
También, en la provincia de Cérdoba se dio
inicio, de manera incipiente, a la cosecha
de los lotes tardios, que hasta el momento
muestran rindes superiores a los 8.500 kg/
ha. Se espera que, una vez finalizada la re-
coleccion de soja, se generalicen las labores
sobre estos planteos. En este contexto, se
mantiene la proyecciéon de produccion na-
cional en 49 millones de toneladas, volumen
que representa una caida de 1 millén de to-
neladas respecto del promedio de los tlti-
mos cinco ciclos agricolas.
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MERCADO

Continua la caida en las ventas de maquinarias agricolas

L as ventas de maquinarias agri-
colas durante el primer cua-
trimestre de 2025 contintian en
niveles reducidos en comparacion
con el mismo periodo del afo an-
terior. Segin datos de la Camara
de Distribuidores de Automoto-
res y Maquinarias (Cadam), entre
enero y abril se comercializaron
449 tractores (-13%), 56 cosecha-
doras y 27 pulverizadores.

En cuanto a la preferencia de
marcas, se mantiene la ten-
dencia observada en meses
anteriores, aunque con algu-
nas variaciones por segmento.
Tractores: John Deere lidera
el mercado con una participa-
cion del 41%, seguido por Mas-
sey Ferguson con el 20% y Val-
tra en tercer lugar con el 12%.

La evolucion del comercio de ma-
quinarias refleja el impacto de un
ano dificil para el sector agricola,
afectado por factores de mercado
y climaticos. A pesar del contexto
adverso, el sector sigue apostan-
do por la renovacion y tecnifica-
cion de su parque mecanizado.

TRACTORES

VENTAS HASTA ABRIL

Fuente: Cadam.

COSECHADORAS

VENTAS HASTA ABRIL

Fuente: Cadam.

John Deere 24

New Holland 21
Case 8
MF 2
CLAAS 1
Total 56
PULVERIZADORES

VENTAS HASTA ABRIL

Fuente: Cadam.

John Deere 183
Cosechadoras: John Deere tam- M = 91
bién encabeza este segmento 1a>S€Y Ferguson
con el 43% del total de unidades Valtra 94
vendidas. Le siguen New Holland  New Holland 48
con el ?)7% y Case IH con el 14%. (ase 35
Pulverizadores: Al cierre de Vi 15 7
abril de 2025, Jacto y Case IH ° Case |H 7
comparten el primer lugar, cada  Lovol D 5
una con el 25% de participacién. FARMTRAC Massey Ferguson 4
John Deere ocupa el segundo |g
) New Holland 2
lugar con el 18%, mientras que
. FENDT 2 Kuhn 2
Massey Ferguson se posiciona
tercero con el 14%. Total 449  Total 27
Cotizaciones en Chicago (20-05-25)
S0JA MAIZ TRIGO
Jul-25 388 Jul-24 178  Jul-25 200
Ago-25 387 Set-25 171 Set-25 205
Set-25 381 Dic- 25 176  Dic-25 213
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TULIO ZANCHET, FUNDADGR Y CONSEJERO DE AGROTEC S.A.

Seguimos comprometidos
con el desarrollo del
productor

CON TRES DECADAS Y MEDIO DE TRAYECTORIA, AGROTEC SE HA CONSOLIDADO COMO
UN ACTOR CLAVE EN LA EVOLUCION DEL AGRO EN PARAGUAY. En esta entrevista, su
fundador y consejero, el ingeniero agronomo Tulio Zanchet, repasa los inicios de
la empresa, sus mayores logros, los desafios superados y la vision de futuro que
los impulsa a seguir “Juntos a cada Paso”, como reza su lema. “Seguimos com-

prometidos con el desarrollo del productor”, enfatizo.

_P:

_ R: Agrotec naci6 de un suefo,
con el proposito de crear una
empresa que participara activa-
mente en el desarrollo del agro
paraguayo, trayendo innovacion
y tecnologia en un momento en
que el sector recién empezaba a
crecer. En aquel entonces habia
apenas 300.000 hectareas de cul-
tivos. Nosotros apostamos por un
concepto de servicio completo al
agricultor, acompanandolo desde
el inicio para mejorar su produc-
cion. Cumplir 35 afios significa
haber estado firmes en esa mision
desde el primer dia.

_P:

_ R: Estamos muy bien posiciona-
dos. Somos una de las empresas
lideres en el sector agropecuario
paraguayo, con una participacion
destacada en distintos rubros.
En el mercado de semillas, por
ejemplo, somos lideres. Nuestro
crecimiento ha sido constante

y sostenido, incluso por encima
del promedio del sector, gracias a
que buscamos brindar un servicio
que realmente le aporte valor al
productor. Al final, eso se traduce
en mayor productividad, mejores
rendimientos y una mejor calidad
de vida para su familia.

_P:

_R:Cada aiio trae sus logros, pero
uno de los hitos mas importantes
fue la construccion de nuestra
planta semillera en Pedro Juan
Caballero, Amambay. La elegimos
por sus condiciones climaticas
ideales en aquel momento, cuan-
do la tecnologia atn no permitia
tanta flexibilidad para producir
semillas de calidad. Fue una inver-
sion muy significativa que marco
un antes y un después. Gracias a
eso, hoy seguimos siendo lideres
en el rubro de semillas.

P:

_ R: Como compania seguimos in-
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virtiendo para seguir en la van-
guardia y ofrecer la semilla de
mejor calidad en el mercado. Re-
cientemente reinauguramos la su-
cursal San Alberto en Alto Parana
que cuenta con un moderno Cen-
tro Industrial de Tratamiento de
Semillas (CITS) dotado con tecno-
logia de punta, gran capacidad de
produccion y personal calificado
para acompaniar los procesos. Para
Agrotec la calidad de la semilla es
la base del éxito en la produccion
agricola, por ello priorizamos la
excelencia y avanzamos en la pro-
duccion de semillas certificadas
de soja de alto rendimiento.
P:

_R:Sin duda, uno de los elementos
que nos mantiene a la vanguardia
es la apuesta por la transforma-
cion digital en el agro. Hemos
incorporado herramientas basa-
das en inteligencia artificial que
permiten aplicar insumos en el
momento exacto y en la dosis



adecuada, lo que mejora notable-
mente la eficiencia, reduce costos
y minimiza el impacto ambiental.
Contamos con plataformas de-
sarrolladas para respaldar al
productor en decisiones clave
relacionadas con el manejo de en-
fermedades y la fertilidad del sue-
lo. Estas soluciones digitales pro-
cesan datos satelitales y modelos
predictivos para ofrecer infor-
macion precisa y personalizada,
contribuyendo a una produccion
mas rentable y sustentable. Ade-
mas, creemos firmemente que
la tecnologia debe ir de la mano
con el acompanamiento humano.
Por eso, mantenemos un equi-
po técnico altamente capacita-
do, siempre cerca del productor,
brindando asesoramiento conti-
nuo y fortaleciendo esa relacion
de confianza que nos caracteriza.

_ P: ;Como acompaia Agrotec al pro-
ductor?

_R: Desde el comienzo, asumimos
el compromiso de brindar un ser-
vicio técnico integral. Asesoramos
al productor desde el planeamien-
to del cultivo, pasando por el se-
guimiento técnico durante todo

Nuestro crecimiento
ha sido constante y
sostenido, incluso por
encima del promedio
del sector, gracias a
que buscamos brindar
un servicio que
realmente le aporte
valor al productor.

el ciclo, hasta la cosecha. Ademas,
desarrollamos un servicio especial
de comercializacion, ayudando a
nuestros clientes a vender sus co-
sechas a mejores precios mediante
trading de granos. Acompafnamos
todo el negocio del productor, no
solo la parte técnica.

_P: ;Qué desafios tuvieron que enfrentar
en estos 35 afios?

_ R: Siempre hubo desafios. Los
mas duros fueron los que tam-
bién enfrentaron nuestros clien-
tes: sequias, excesos de lluvia,
momentos en los que los rendi-
mientos no acompafnaban. Eso
afectaba su capacidad financiera
y también nos impactaba a noso-
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TULIO ZANCHET, INGENIERO F

AGRONOMO, FUNDADOR Y
CONSEJERO DE AGROTEC.

tros. Sin embargo, esos tiempos
dificiles fortalecieron nuestra re-
siliencia. Somos una empresa que
esta junto al cliente en todo mo-
mento, y cuando a ellos les va mal,
también lo sentimos nosotros.

_P: ;Como ve el futuro de Agrotec?

_R: Con mucho optimismo. Veo un
futuro positivo, con un compromi-
so aun mas fuerte hacia nuestros
clientes. Nuestro eslogan “Juntos
a cada paso” refleja perfectamen-
te lo que hacemos. Después de 35
anos, reafirmamos ese compromi-
so de estar siempre cerca del pro-
ductor, brindando soluciones y un
servicio que haga la diferencia.

_ P: ;Cual es su mensaje al sector agro-
pecuario en este aniversario?

_ R: Queremos decirles a los pro-
ductores que seguimos, mas que
nunca, comprometidos con su
desarrollo. Nuestra vision esta
clara: ofrecer el mejor servicio
posible para que puedan producir
mas, ser mas rentables y mejorar
la calidad de vida de sus familias.
Al final, de eso se trata todo: de
crecer juntos, paso a paso, para
un mejor futuro. CA



EVENTOS

Llega la nueva y recargada
edicion de Expo Pioneros

DEL 28 AL 31 DE MAYO, EXPO PIONEROS ABRIRA SUS PORTONES A LA EDICION 2025,
PARA LO CUAL SE DEFINIERON LOS PILARES SOBRE LOS CUALES DESCANSARA
ESTE MEGA EVENTO AGROTECNOLGGICO A CIELO ABIERTO QUE ANUALMENTE SE
DESARROLLA EN EL PREDIO DE PIONEROS DEL CHACO, EN LOMA PLATA (BOQUE-
RON). Ademas, los organizadores indicaron el respaldo de expositores, entre
ellos, varias empresas lideres en maquinaria agricola, fitosanitarios, biold-
gicos, semillas, producciones alternativas, servicios, ganaderia y lecheria

explicaron que los ejes des- namicas de campo que representa  “Producir alimentos hoy, pensan-
tacados incluyen la capaci- la tecnologia en acciony propues- do en las generaciones de maria-
tacion que impulsa el crecimiento;  tas como la plaza productivaenun na”. Algunas innovaciones para la
el sector ganadero con evoluciéon espacio ampliado y el certamen edicion 2025 estan compuestas

L os responsables de la feria en genética y produccion; las di- “Futuro granjero”, con el lema:
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por las actividades exclusivas para
la mujer agropecuaria; las demos-
traciones de cultivo de algodon
como nuevo enfoque productivo;
la exhibicion de ganado Holando
especializado en produccion le-
chera; un sector de avicultura y
el espacio de pruebas
para tractores y dro-
nes, brindando a los
asistentes la posibili-
dad de ver la tecno-
logia en accion. Otro
punto mencionado por
los organizadores tiene
que ver con la inver-
sion para mejorar la in-
fraestructura para ex-
positores y visitantes,
destacandose un patio
de comidas renovado, que incluira
diversas opciones gastrondmicas.
La agenda confeccionada ya fue
confirmada y arrancara el miér-
coles 28 se prevé la apertura ofi-
cial en el portico principal, algo ya

tradicional del evento, desde las
8. En ganaderia, habra jornadas
de juzgamiento, con charlas tales
como una demostracion de carac-
teristicas fisicas para el Holando
paraguayo y seleccion de toros
por indices, a cargo del Ing. Agr.

Algunas innovaciones para la edicion 2025
estan compuestas por las actividades
exclusivas para la mujer agropecuaria;
las demostraciones de cultivo de algodon
como nuevo enfoque productivo;
la exhibicion de ganado Holando
especializado en produccion lechera;
un sector de avicultura y el espacio de
pruebas para tractores y drones.

Hugo Pistilli, director de Seleccion
Genética y orientaciones a cargo
de Javier Cassineri, de la Asocia-
cion Criadores de Holando Argen-
tino (ACHA). En el campo, habra
demostraciones de maquinarias
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agricolas, asi como el manejo de
drones. La diversificaciéon estara
presente con piscicultura, horti-
cultura, apicultura y otras activi-
dadesy los negocios ganaderos in-
cluiran remate de reproductores.
Los salones auditorios igualmente
seran destinados para
eventos y charlas. Las
magquinarias y las em-
presas prestadoras de
servicios y proveedo-
ras de insumos esta-
ran con varias promo-
ciones y lanzamientos
incluso a la espera de
concretar  negocios,
ademas de seguir es-
trechando vinculos. El
sabado 31 sera el acto
de inauguracion oficial, previsto
para las 10, en el quincho central y
en destaque ese dia la dinamica de
cosecha de algodon. El cierre de la
Expo Pioneros sera ese mismo dia,
alas18. CA
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Fundacion Nikkei Cetapar
celebra 15 anos de compromiso
con la formacion técnicay la
innovacion agropecuaria

CON UN ACTO INSTITUCIONAL Y LA PARTICIPACIGI\! DE ALIA-
DOS ESTRATEGICOS, EMPRESAS DEL SECTOR, TECNICOS Y

ESTUDIANTES, LA ORGANIZACION FESTEJO LA DECADA Y

MEDIA DE TRABAJO CONTINUO A FAVOR DEL DESARROLLO
RURAL Y AGROPECUARIO EN PARAGUAY. El evento conme-
morativo se realizo el 30 de abril, en su sede de Yguazl
(Alto Parand) y fue una oportunidad para repasar los lo-
gros alcanzados y proyectar los desafios futuros.

n dia antes de la celebra-
cién, se realiz6 la cere-
monia de graduacion de

15 nuevos profesionales formados
en el Centro Tecnologico Agro-

pecuario del Paraguay (Cetapar),
administrado por la fundacion,
para incorporarse al mercado la-
boral vinculado a las actividades
del campo. Ya en la jornada con-
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memorativa, se aprovech6 para
desarrollar la asamblea general
de la organizacion que incluyo
el recuento de los logros del afio

4

EDGAR FIGUEREDO, DIRECTOR
GENERAL DE CETAPAR.




2024. Posterior a eso los presen-
tes disfrutaron del agasajo por el
aniversario de la fundacion.

Al respecto, su presidente, Mar-
celo Portaluppi, destaco la im-
portancia del momento para la
comunidad educativa y produc-
tiva. “Esta celebraciéon es algo
histoérico y muy significativo para
todas las entidades que confor-
man la institucién. Hoy, nos per-
mite mirar hacia atras, reconocer
lo positivo, aprender de la expe-
riencia y proyectarnos hacia nue-
vos logros”, sefialo, al tiempo de
agradecer a las entidades socias y
empresas que han acompanado el
crecimiento de la organizacion.
“Este trabajo que hacemos dia a
dia es posible gracias al compro-
miso colectivo. Seguiremos con-
solidando al centro como
un referente en formacion
e innovacion para el desa-
rrollo del Paraguay”, pun-
tualizé. En tanto, Edgar
Figueredo, director gene-
ral de Cetapar, mencion6
su satisfaccion de acom-
panar el crecimiento y los
logros de la organizacion
en este tiempo que esta al fren-
te del centro. “Celebro también 7
anos trabajando para la fundacion
y destacando logros como la feria
HORTIPAR, la transformacion del
departamento de capacitacion en
una academia y proyectos futuros

como acreditaciones de laborato-
rio y certificacion internacional
para la formacion dual”, subrayo.
Los antecedentes de Cetapar se
remontan a la década de los se-
senta del siglo pasado y estuvo
bajo la administracion directa de

Esta celebracion es algo historico y muy
significativo para todas las entidades
que conforman la instituciéon. Hoy, nos
permite mirar hacia atras, reconocer lo
positivo, aprender de la experiencia y
proyectarnos hacia nuevos logros.

la Agencia de Cooperacion Inter-
nacional del Japon (JICA, por sus
siglas en inglés), como proyecto.
En Marzo de 2010, por decision
institucional de la JICA, Cetapar
es transferido a la Central Coope-
rativa Nikkei. Posteriormente se
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creo la Fundacion Nikkei Cetapar,
la actual administradora.

El consejo de administracion in-
tegran las cooperativas nikkeis
del Paraguay, la Federacién de
Cooperativas de Produccion
(Fecoprod) y la Central Nacional
de Cooperativas (Uni-
coop). Asi, con 60 afos
de historia, pero hace 15
anos administrada por el
sector cooperativo del
Paraguay, la Fundacion
Nikkei Cetapar se ha po-
sicionado como centro
de formacion técnica,
apostando a la capacita-
cion de jovenes a traves de pa-
santias, programas educativos
y la tecnicatura dual, en alianza
con la Camara de Comercio Pa-
raguayo-Alemana (AHK).

Una de sus principales misiones
es la formacion y la capacitacion a
través de la investigacion, hacien-
do énfasis en el valor del trabajo
conjunto con empresas del rubro
agropecuario. Mirando al futuro,
la institucion apunta a ampliar su
infraestructura para recibir a mas
estudiantes, fortalecer la certifi-
cacion académica y expandir sus
programas formativos. Ademas,
avanza en la incorporacién de
tecnologia, con redes de estacio-
nes meteorologicas, implementos
de agricultura de precision y un
laboratorio recientemente equi-
pado, destinado a ofrecer servi-
cios confiables a productores y
empresas del sector. CA
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Productores encaran la siembra de
trigo 2025 con renovadas expectativas

CON UN ACTO REALIZADO EN SAN CRISTOBAL, ALTO PARANA, LA FEDERACION DE COOPERATIVAS
DE LA PRODUCCION (FECOPROD) LANZO OFICIALMENTE LA SIEMBRA DE TRIGO 2025. El evento de-
sarrollado el 7 de mayo reunio a autoridades y referentes del sector productivo, quienes resaltaron
los avances alcanzados, reafirmaron sus compromisos y analizaron los desafios actuales del rubro,
en un ambiente marcado por el optimismo respecto al aumento de la superficie cultivada este afo.

omo es tradicional, la Fe-
‘ coprod organizo6 el lanza-

miento de la Siembra del
Trigo en una de sus asociadas. En
este caso, se tratd de la Coopera-
tiva de Produccion Agropecuaria
Pindo Ltda. El acto se desarrolld
en el Centro de Investigaciones
Agronomicas de Pindo (CIAP),
en la ruta PY10, a unos 33 km del
cruce Naranjal (Alto Parana)
En la ocasion, el presidente de la
Cooperativa Pindo, Romeu Holz-
bach, resaltd el compromiso y
esfuerzo conjunto del sector pro-
ductivo nacional, mientras que el
titular de la Fecoprod, Alfred Fast,
enfatizo6 la importancia del traba-
jo conjunto entre cooperativas,
productores, industria y empre-
sarios para fortalecer la produc-
cion de trigo en el pais.
El mensaje oficial estuvo a cargo
del ministro de Agricultura y Ga-
naderia, Carlos Giménez, quien

destac6d el compromiso del Go-
bierno Nacional con el desarrollo
del campo y el impulso a politicas
publicas que beneficien al pueblo
trabajador. Al finalizar el acto, se
compartié un almuerzo de con-
fraternidad en el Club AFAP.
Entre los puntos destacados en los
mensajes, se subrayd que la Coo-
perativa Pindo logré acopiar cerca
de 80 mil toneladas de trigo y pro-
ducir 96 mil bolsas de semilla certi-
ficada en la campana 2024. Se pun-
tualizo que el cereal es un cultivo
de gran relevancia a nivel nacional
y debe ser trabajado de forma con-
junta entre cooperativas, produc-
tores, industria y empresarios.

En ese sentido, Fast indico que
“Paraguay es uno de los pocos
paises subtropicales que produce
suficiente trigo para abastecer su
mercado interno y también ex-
portar. Los productores no son los
villanos del cambio climatico; son
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quienes mejoran el suelo, captu-
ran carbono y hacen una agricul-
tura de primer nivel”, expuso.
Cabe recordar que la produccion
del 2024 fue de 1 millén 300 mil
toneladas, segtn el Departamen-
to de Agricultura de Estados Uni-
dos (USDA) y los envios de la za-
fra 2024 del cereal registraron un
aumento del 99 % al cierre de di-
ciembre del afio pasado), ademas
del componente de compromiso
con una agricultura sostenible
por parte de los trigueros.

Brasil sigue como principal desti-
no del trigo paraguayo y los em-
barques generaron un ingreso de
USD 106,1 millones hasta octubre
de 2024, con un crecimiento del
123 % en valor y del 180 % en vo-
lumen comparado con el mismo
periodo del 2023. Las proyec-
ciones apuntan a por cubrir unas
400 mil ha., superando las 370 mil
ha. del afo pasado. CA

Fotos: GENTILEZA.
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BOX EMPRESARIAL

CONCOPAR completa
ocho anos de compromiso
y fortalecimiento del
cooperativismo

£

Foto: GENTILEZA.

LA CONEEDERACI()N DE COOPERATIVAS RURALES DEL PARAGUAY (CONCOPAR ) LTDA,,
CELEBRO SU OCTAVO ANIVERSARIO PONIENDO EN DESTAQUE SU COMPROMISO REA-
FIRMADO CON EL FORTALECIMIENTO DEL MOVIMIENTO A NIVEL NACIONAL E INTER-

NACIONAL. Se resalto su trabajo de promocion y defensa del modelo cooperativo
desde su creacion, asi como su permanente aporte al pais con acciones concre-
tas e iniciativas que apuntan a edificar una sociedad mas justa y fraterna.

n efecto, la CONCOPAR vie-
E ne cumpliendo con sus ob-

jetivos trazados y su filoso-
fia inspiradora desde su gestacion
mediante acciones concretas,
alianzas estratégicas y espacios
formativos dirigidos a lideres y
jovenes. Asi, reafirmé su compro-

miso durante el almuerzo de ce-
lebracion que incluyé un recono-
cimiento dirigido a los miembros
del Comité de Joévenes Cooperati-
vistas de la organizacion, asi como
al equipo técnico y a los asesores
que contribuyen activamente a la
promocion, integracion y conso-
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lidacion del cooperativismo como
modelo de desarrollo sostenible.

Se recalcd que, desde su funda-
cion, CONCOPAR, entidad coope-
rativa de tercer grado, sin fines de
lucro, que representa a las coope-
rativas rurales, dio pasos firmes
en la defensa y promociéon del



modelo cooperativo, represen-
tando al sector en eventos clave
a nivel global. Este compromiso
y gestion no solo repercuti6 a ni-
vel local, sino también en el plano
externo. Asi, entre sus hitos mas
destacados figura la parti-
cipacion en el lanzamien-
to del Ano Internacional
de las Cooperativas des-
de el “Board” de la Alianza
Cooperativa Internacional
(ACI), donde, como Confe-
deracion, se ejerce la re-
presentacion a nivel pais.

Con su lema “Sembrando
cooperacion y cosechando
progreso”, en estos anos,
ha impulsado espacios técnicos
para la revision de marcos regu-
latorios del sector, con la acti-
va participacion de cooperativas
base. En alianza con el Instituto
Nacional de Cooperativismo (In-

coop), desarrolld talleres sobre
Alerta Temprana y Prevencion del
Lavado de Activos, fortaleciendo
las capacidades de sus entidades
socias. Una de sus iniciativas mas
relevantes fue la creacion del Fon-

El crecimiento institucional también
se refleja en la infraestructura: la
inauguracion de sus nuevas oficinas
corporativas, construidas en conjunto
con la Federacion de Cooperativas de
la Produccion (Fecoprod), simboliza
un nuevo paso en la consolidacion del

cooperativismo nacional.

do de Garantia de Depositos Coo-
perativos, herramienta financiera
para fortalecer la confianza en el
sistema, actualmente en etapa de
implementacion y socializacion.

De igual forma, genero alianzas es-

Foto: GENTILEZA.
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tratégicas con instituciones como
la Camara Latinoamericana de Sin-
gapur, el Ministerio de Industria y
Comercio, Sancor Seguros, Cen-
cosur y Cetapar, ampliando asi su
red de colaboracion regional e in-
ternacional. El crecimiento
institucional también se re-
fleja en la infraestructura:
la inauguracion de sus nue-
vas oficinas corporativas,
construidas en conjunto
con la Federacion de Coo-
perativas de la Producciéon
(Fecoprod), simboliza un
nuevo paso en la consoli-
dacion del cooperativismo
nacional. Ademas, la orga-
nizacion ha tenido un rol clave en
la incorporacion de la educacion
cooperativa en la malla curricular.

Esto logrado a través de la imple-
mentacion de la Ley 6.999 /2022,
aplicando un plan piloto en los
departamentos de Cordillera y
Paraguari, e invirtiendo mas de G.
440 millones en el ambito educa-
tivo. A través de la Academia de
Liderazgo Transformador, CON-
COPAR impulsa capacitaciones
dirigidas a lideres y docentes del
sector, promoviendo ademas el
intercambio de experiencias con
instituciones aliadas. En este pro-
ceso, los jovenes también tienen
un rol protagbnico, participando
activamente en diversas iniciati-
vas de formacion y liderazgo. Con
todo esto y mas, existen motivos
para celebrar ocho anos de puro
compromiso con el sector. CA
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Todo listo para Hortipar 2025, el
gran encuentro horticola del ano

ORTIPAR 2025 promete
H superar todas las expec-

tativas. Con mas de 50
empresas confirmadas, la séptima
edicion de la mayor expoferia hor-
ticola del pais se celebrara del 23
al 25 de septiembre en la sede de
la Fundacién Nikkei Cetapar, en
el kilbmetro 282 de la Ruta PYO02,
distrito de Yguaz, Alto Parana.
Bajo el lema “Tecnologia, Innova-
cion y Sustentabilidad: Cultivando
el Futuro del Sector que Alimen-
ta al Pais”, esta cita se posiciona
como el principal escenario para
el intercambio de conocimientos,
negocios y experiencias entre
los diversos actores de la cadena
horticola nacional.
“Tenemos una aceptaciéon muy
buena de empresas e institucio-
nes que ya confirmaron su parti-
cipaciéon en actividades técnicas
como charlas y conferencias, tan-
to de expertos nacionales como
internacionales”, senialo el Ing.
Agr. Edgar Figueredo, director
general de CETAPAR, en entrevis-
ta con Campo Agropecuario.
HORTIPAR 2025 no es solo una
exposiciéon, es una experiencia

pensada para productores de to-
das las escalas, técnicos, empren-
dedores, estudiantes, cooperati-
vas e instituciones. Ademas de un
recorrido libre por los distintos
espacios, los visitantes podran
sumarse a circuitos guiados se-
gan su perfil de interés. La entra-
da sera libre y gratuita.

En esta muestra los visitandes
podran acceder a mas de 50 em-
presas lideres en insumos, herra-
mientas, tecnologia y servicios de
vanguardia. Ademas en las parcelas
demostrativas observaran diversos
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cultivos, innovadores sistemas de
riego, manejo técnico y demostra-
ciones de maquinaria liviana.
También habra un espacio para
el conocimiento con la presencia
de especialistas de renombre en
temas como produccion, sosteni-
bilidad, innovacién y mercados y
en el Area de Tecnologia e Inno-
vacion conoceran sobre el futuro
del agro con drones, automatiza-
cion, agricultura de precision y
soluciones digitales.

La muestra como en ediciones
anteriores dara lugar a diversas
instituciones como organismos
publicos y privados, ONGs, uni-
versidades y cooperativas

UNA FERIA CON VISION DE FUTURO
HORTIPAR busca consolidar-
se como un verdadero motor del
desarrollo horticola nacional, fo-
mentando practicas rentables,
sostenibles y conectadas con las
demandas actuales del mercado y
el medioambiente. Desde la orga-
nizacion destacan que la expoferia
es una oportunidad tnica para ge-
nerar valor real a lo largo de toda
la cadena, desde la semilla hasta la
mesa del consumidor. CA
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AGROTEC reinauguro su
sucursal en San Alberto con
moderno centro de tratamiento
y laboratorio de semillas
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AGROTEC S.A., RECONOCIDA POR OFRECER PRODUCTOS AGRICOLAS DE ALTA CA-
LIDAD, REINAUGURO EL PASADO 25 DE ABRIL SU SUCURSAL EN SAN ALBERTO,
ALTO PARANA. La inauguracion se llevo a cabo durante un ameno evento que
reunio a directivos de la empresa, clientes, funcionarios e invitados especiales.
La renovada sede incorpora el moderno Centro Industrial de Tratamiento de Se-
millas (CITS), con el cual la empresa refuerza su compromiso con la innovacion
tecnoldgica aplicada al agro, en el marco de sus 35 afos de trayectoria.
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na de las principales inno-
' ' vaciones del CITS es una

avanzada tratadora de se-
millas profesional de industria ar-
gentina LS B-18 con sistema
de batch. Esta maquina, con
un alto grado de automati-
zacion, tiene la capacidad
de procesar hasta 18 tone-
ladas de semillas por hora.
Ademas, cuenta con hasta
6 circuitos de aplicacion de
productos liquidos y 2 do-
sificadores de productos en
polvo. El sistema de batch permite
un tratamiento preciso por cama-
das, para optimizar la aplicacion de
los productos quimicos y biologi-

cos que necesita cada variedad y
evitar errores en la dosificacion. La
tecnologia implementada y el uso
de componentes de alta calidad

El sistema se completa con; una tolva

de descarga de semillas, un elevador

de semillas y dos embolsadoras para
bolsas de hasta 1.000 kilos y una para
bolsas de 40 kilos, ambas con balanzas

digitales de precision.

garantizan la maxima precision en
la aplicacion, asi como el cuida-
do integral de la semilla. El siste-
ma se completa con; una tolva de
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descarga de semillas, un elevador
de semillas y dos embolsadoras
para bolsas de hasta 1.000 kilos y
una para bolsas de 40 kilos, am-
bas con balanzas digitales
de precision. Estas nuevas
herramientas permiten pro-
cesar hasta 1.800 bolsas de
40 kilos de semillas por dia,
incluidas sus respectivas
cargas para un despacho in-
mediato. Otras mejoras en la
sucursal de San Alberto in-
cluyen construcciones nue-
vas (camara fria, asfalto, empedra-
do, comedor), que suman un total
de 12.250 m?, ademas de las reade-
cuaciones de la estructura =»
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existente (oficina, quincho, labora-
torio), que representan 2.500 m?2.
A esto se agrega la renovacién de
la flota, la ampliacion de la camara
fria y la adquisicion de maquinaria
para el deposito de insumos. La
inversion realizada en San Alberto
ha generado mano de obra directa
para mas de 155 personas.

TECNOLOGIA DE PUNTA Y

ASISTENCIA PROFESIONAL
Ademas de la incorpora-
cion de maquinaria de Gl-
tima generacion, Agrotec
ha puesto especial énfasis
en la capacitacion de hasta diez
colaboradores en la sucursal de
San Alberto en periodo de zafra,
incluyendo dos maquinistas es-
pecializados. La calidad superior
de las semillas de Agrotec esta
garantizada por procesos rigu-
rosos de produccion, que atien-
den desde la siembra hasta la
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cosecha. La empresa cuenta con
campos registrados y un equipo
técnico especializado que moni-
torea cada etapa del desarrollo.
Adicionalmente, para reforzar su
control de calidad, dispone de un
laboratorio propio en Pedro Juan
Caballero (Amambay).

La tecnologia aplicada a las se-

Agrotec se inicio en el mercado hace
35 afios, con el proposito de brindar
asesoramiento técnico a productores sin

vinculos comerciales.

millas adquiere cada vez mas
importancia ante los desafios
climaticos y economicos. Inclu-
ye la preparacion de las semillas
antes de la siembra para nutrirlas
y protegerlas contra plagas, en-
fermedades y el estrés ambiental.
Con un buen manejo, el agricultor
logra reducir pérdidas, mejorar la
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germinacion y promover un cre-
cimiento uniforme de las plantas
desde sus primeras etapas.

LiDER DEL MERCADO
AGROPECUARIO

Agrotec se inicio en el mercado
hace 35 afios, con el propésito de
brindar asesoramiento técnico a
productores sin vinculos
comerciales. Con el tiem-
po, identifico la necesi-
dad de distribuir insumos
agricolas  (insecticidas,
fungicidas, herbicidas y
semillas) y opt6 por fusio-
nar la venta de productos con un
acompanamiento técnico per-
sonalizado. Este enfoque inno-
vador, junto a la rapida entrega
de insumos en momentos clave
para la produccion, le permitio
diferenciarse y convertirse ra-
pidamente en lider del mercado
agropecuario en Paraguay. CA
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Buenos negocios, tradicion
y avances tecnologicos
marcaron la Expo Santa Rita

CON RESULTADOS SATISFACTORIOS Y DESTACADA PARTICIPACION, LA 31* EDICION DE LA
EXPO SANTA RITA SE LLEVO A CABO DEL 26 DE ABRIL AL 4 DE MAYO EN EL PARQUE DE
EXPOSICIONES DEL CENTRO DE TRADICIONES GAUCHAS INDIO JOSE, EN SANTA RITA, ALTO

PARANA. El evento superd ampliamente las expectativas de sus organizadores, con-
solidandose como una de las principales vitrinas del agronegocio paraguayo.

a ediciéon 2025 cerr6é con
resultados alentadores,
especialmente en los sec-

tores de ventas de vehiculos, ma-
quinarias agricolas y remates de

ganado. Estos resultados reflejan
la s6lida confianza del sector pro-
ductivo en esta plataforma co-
mercial y tecnologica.

Con mas de 380 expositores —in-
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cluyendo a pequenos, medianos y
grandes empresarios—, el parque
de exposiciones alcanzoé su capaci-
dad total, un claro indicador del po-
sicionamiento que la feria ha logra-



do en el calendario agroindustrial
del pais. En comparacién con el afio
anterior, se sumaron unos 10 nue-
vos expositores, evidencia del inte-
rés que genera esta feria para em-
prendedores e inversores del rubro.
Uno de los destaques fue la exhi-
bicion de maquinarias de ultima
generacion, entre ellas el tractor
mas grande del Paraguay, con-
vertido en simbolo del avance
tecnologico del agro nacional. Las

empresas aprovecharon el evento
para presentar sus Ultimas inno-
vaciones en equipos y herramien-
tas destinadas a una produccion
mas eficiente y sustentable.

UNA HISTORIA DE CRECIMIENTO

Vilmar Jacoboski, presidente de
la Comisién Organizadora, com-
parti6 con Campo Agropecuario
su entusiasmo por la evolucion
del evento, que comenzo6 en 1993

como una iniciativa impulsada
por migrantes emprendedores y
hoy es un referente nacional.
“Hace 32 afos naci6 esta idea con
el sueno de hacer algo diferente
por Santa Rita. Hoy es una rea-
lidad consolidada, no solo para
nuestra ciudad, sino para todo el
Paraguay”, expreso.

Jacoboski también destacé que
la meta de superar los 100.000
visitantes fue alcanzada con =

MAXIMA TECNOLOGIA EN LUBRICANTES

Representante Oficial de WY PF

Av. Madame Lynch e/Santa Margarita Youville
Tel.: (595 21) 673 395 - Telefax: (595 21) 684 002
E-mail:ventas@cgs.com.py - Www.cgs.com.py
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creces, gracias a la excelente re-
cepcion del publico desde el pri-
mer dia. “La respuesta de la gente
fue impresionante. Dia tras dia
aument6 la afluencia, confirman-
do que la Expo Santa Rita es un
evento esperado y valorado por
todos”, sefialo.

CULTURA, TRADICION Y
AGRADECIMIENTOS

Ademas de su enfoque en el agro-
negocio, la Expo ofreci6 una rica
agenda cultural que incluy6 es-
pectaculos artisticos, actividades
tradicionales y una variada pro-
puesta gastronomica, reforzando
su caracter de evento familiar y
de arraigo comunitario.

El presidente de la organizacion
concluy6 con palabras de agrade-
cimiento: “Agradecemos profun-
damente a todos los que confiaron
en esta nueva edicion de la Expo
Santa Rita. Cerramos con éxito
tanto en participacion como en ge-
neracion de negocios. iNos reen-
contramos en la proxima edicion!”

EXPO SANTA RITA

Santa Rita mostro su
potencial ganadero

L a ganaderia reafirmé su rol
protagonico en la Expo Santa
Rita 2025 con una destacada par-
ticipacion de 245 ejemplares en
exposicion y cifras historicas en el
remate ganadero que superaron
los 17.000 millones de guaranies.

El coordinador ganadero del
evento, Samuel Porfirio, resalté a
la raza Nelore entre los ejempla-
res expuestos y la expansion del
sector ovino, impulsada por la
creciente demanda en la region.
“La cantidad de animales fue su-
perior a la del afio pasado, lo que
demuestra el compromiso y el es-
fuerzo de los productores”, sefialo.
Entre los animales en exposicion
se presentaron especies bovinas,
ovinas, caprinas y equinas, todas
de excelente genética. El even-
to se convirtidé en una vitrina del
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avance zootécnico logrado en la
region. Porfirio explico que uno de
los factores que favorece el creci-
miento de la ganaderia en la zona
es la disponibilidad de alimentos
para el ganado, gracias a la fuerte
producciéon de granos. “Se estan
desarrollando muchos sistemas de
feedlot, a pesar de los costos ele-
vados en la reposicion de anima-
les. El confinamiento sigue siendo
una estrategia viable para mejorar
la eficiencia productiva”, indico.

INTEGRACION

Comentd que la tendencia que se
va a consolidar en la region es la
integracion entre la agricultura y
la ganaderia, un modelo que esta
dando resultados. “En esta zona
producimos granos y logramos
terminar mas rapido el animal en
confinamiento, acortando tiem-
pos y reduciendo costos”, explico
el coordinador.

La ovinocultura también tuvo un
lugar destacado en la Expo en es-
pacio ampliado. Porfirio indic6 que
esta actividad es ideal para peque-
flos productores, ya que requiere
menor infraestructura y genera una
rapida rentabilidad. “Hay mucha
demanda de ovinos, especialmente
en la zona de Ciudad del Este. Los
productores estan mejorando la
genética y ampliando su oferta para
satisfacer al mercado”, afirmo. =




Productos

SO BHANGA

Pasta - Harina - Galleta Molida

iNUEVO PRODUCTO!

Harina 000

FIDEERA 50 KG

HARINA DE TRIGQ)
Harina de Trigo Enriquecida con Hierrg y Vitaminag
Tipo 000 Fideera

-------

Elaborada ¥ envasado por LD L,
Fuas ¥ Agricola d& Produccion EDMHE“;FW”“T
U2 - km 2135 - JE Estigarribia (ex

", 4
due b S AR, Taur e (0528 E?ﬂ:ﬁ,, 58 55
[y bW

uc. 1
hmﬂa B Rt pog i e Vi T 638 51
GURzi: Fouts YOS - K 308.5 - Yei: (0978) 118 00y

PESO NETO: 50 Kg

SEGUINOS EN NUESTRAS REDES A&
IOPERATIVA, N

) soiBlancapy solblancapy UN PRODUCTO CON LA CALIDAD DE: SOMMERFELD



EXPO SANTA RITA

Grupo Cotripar se destaco con innovaciones

Grupo Cotripar presento in-
novaciones entre las que
destac6 como novedades el com-
bo Suplantar de FENDT y el nue-
vo tractor Valtra Serie Q. Ademas,
reafirmé su compromiso con la
expansion y el servicio posventa
en todo el pais.

Guillerme Zanette, coor-
dinador de marketing del
Grupo Cotripar, coment6
que la firma particip6 con
una destacada presencia,
exhibiendo wuna amplia
gama de maquinarias e
implementos agricolas de mas de
16 marcas representadas. Entre
los productos destacados estuvo
el innovador combo Suplantar,
que ofrece una solucion integral
para la siembra superior, combi-
nando el tractor FENDT Vario 718

con la sembradora Momentum de
18 lineas, una propuesta pensa-
da para maximizar la eficiencia y
productividad en el campo.

Ademas, se present6 el esperado
lanzamiento del tractor Valtra
Serie Q, un equipo que marca una

Ofrecemos un servicio de alta calidad y
contamos con un centro de distribucion
de repuestos, lo que nos permite brindar

soluciones con rapidez y eficiencia.

auténtica revolucion dentro de
la linea de tractores de la marca,
gracias a su tecnologia avanzada
y alto rendimiento.

Zanette resaltd la relevancia de
la Expo Santa Rita para el sector
agropecuario: “Es una feria muy

tradicional en Paraguay. Siempre
venimos acompanando desde hace
muchos anos, y sera una alianza de
largo plazo, ya que Cotripar tiene
su casa central, asi como amigos y
clientes en esta ciudad”. El ejecuti-
vo destaco que este mercado (Alto
Parand) es especialmente favora-
ble para los negocios del Grupo
Cotripar, al tratarse de una region
altamente productiva y con gran
potencial agricola. En ese sentido,
reafirmo que la empresa mantiene
su enfoque estratégico y atencion
permanente en esta zona.

En cuanto al crecimiento, Zanet-
te sefialo que la empresa atravie-
sa una etapa de fuerte expansion.
“Durante este afio ya habilitamos
dos nuevas sucursales, en San Ig-
nacio (Misiones) y en San Alberto
(Alto Para), como parte de la ex-
pansion de nuestra alianza con
Valtra”. El objetivo, segin indico,
es “fortalecer lo que ya tenemos y
estar presentes en todo el
territorio paraguayo”.

El Grupo Cotripar también
reafirmé su compromi-
so con la excelencia en el
servicio posventa. “Ofre-
cemos un servicio de alta
calidad y contamos con un
centro de distribucion de repues-
tos, lo que nos permite brindar
soluciones con rapidez y eficien-
cia”, afirmé Zanette. Para finalizar,
agradeci6 a los organizadores de la
Expo y a todos los visitantes por el
interés y la confianza en la marca.
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Tape Ruvicha y Agro Nacunday con las tecnologias de New Holland

ape Ruvicha, junto a su distri-

buidor Agro Nacunday, tuvo
una destacada participacion en la
Expo Santa Rita 2025. Durante el
evento, la firma presento todo el
portafolio de maquinarias agrico-
las de New Holland, destacando su
compromiso con la innovacion y el
desarrollo del sector agropecuario.
La exposicion incluyo tractores de
diversas gamas, ademas de cose-
chadoras y pulverizadoras de tlti-

MAXIMA TECNOLOGIA EN LUBRICANTES

Representante Oficial de W PF
Av. Madame Lynch e/Santa Margarita Youville
(595 21) 673 395 - Telefax: (595 21) 684 002
E-mail:ventas@cgs.com.py - Www.cgs.com.py

Tel.:

ma tecnologia. “Estamos trayendo
lo mejor que tenemos en cuanto a
tecnologia. Hoy en dia, estos equi-
pos vienen equipados con sistemas
avanzados como la telemetria, que
permite monitorear en tiempo real
el rendimiento de la maquinaria, lo
cual facilita la labor en el campo,
mejora la eficiencia y da tranquili-
dad al productor”, sefialé Augusto
Ruiz, gerente de la marca New Ho-
lland en Tape Ruvicha.

Impuisando el desarrollo del Chaco

Ademas de la presentacion de pro-
ductos, la empresa ofrecié pro-
mociones especiales, opciones de
financiacion y atencion personali-
zada a los visitantes. Con presen-
cia en Ciudad del Este, Encarna-
cion, Katueté, Caaguazt, Alberdi,
Asunciony el Chaco, Tape Ruvicha
garantiza una cobertura nacional
en ventas y posventa, reafirmando
su compromiso con los clientes de
New Holland en todo el pais. CA
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EVENTOS

VI CONGRESO PARAGUAYO DE SEMILLAS
Ciencia, innovacion y
protagonismo del productor
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PARAGUAYO DE SEMILLAS
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TODO ESTA LISTO PARA UNA NUEVA EDICION DEL CONGRESO PARAGUAYO DE SEMILLAS,
QUE ESTE ANO CELEBRA SU SEXTA EDICION Y DECIMO ANIVERSARIO DE ORGANIZACION.
El evento se desarrollard los dias 6 y 7 de agosto en el Hotel Gran Nobile & Convention
de Ciudad del Este, y se posiciona como un espacio clave para el didlogo, el intercambio
de conocimientos y la innovacion en toda la cadena agricola, con énfasis en la biotecno-
logia, proteccion de variedades, derecho de obtentor, produccion y comercio de semillas.

ajo el lema “Nafiemity to-
B pua Paraguay” (“Sembre-

mos que se levante el Para-
guay”), el Congreso busca destacar
no solo los avances cientificos y
tecnoldgicos, sino también las his-
torias y desafios de los protago-
nistas del campo, los productores.

UN PUNTO DE ENCUENTRO PARA
LA CIENCIAY EL CAMPO
La Ing. Agr. Ddlia Garcete, ge-

rente de la Asociacion de Pro-
ductores de Semillas del Pa-
raguay (Aprosemp) —entidad
organizadora junto a la Asocia-
cién Paraguaya de Obtentores
Vegetales (Parpov) y el Servicio
Nacional de Calidad y Sanidad
Vegetal y de Semillas (Senave),
explico que esta edicion del
Congreso propone una mirada
mas integradora que nunca. “El
Congreso de Semillas es un es-
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pacio donde la ciencia, la tecno-
logia y el conocimiento practico
dialogan entre si. Es también
una gran oportunidad para visi-
bilizar el trabajo de los agricul-
tores y los investigadores que
estan transformando el sector”,
sefalo.

ENTRE LAS ACTIVIDADES PREVIS-
TAS SE DESTACAN:
La Expo Semillas y Expo Cien-



cia y Tecnologia, que mostraran
resultados de investigaciones,
desarrollo, servicios e innova-
ciones del rubro.

Conversatorio para la Defensa
de trabajos cientificos selec-
cionados ante el publico, un
espacio para presentar
los trabajos de investi-
gacion cuyos conteni-
dos daran aporte al sec-
tor, siendo este espacio
una contribuciéon para
el sector cientifico dado
que todos los resultados
de una investigacion ne-
cesita la publicacion y la
modalidad del congreso
de semillas es la publicacion en
formato fisico y digital disponi-
bilizado en los medios digitales
de Aprosemp y del Congreso.
El congreso de semillas, en este
aflo propone una programacion
dividida en dos jornadas diferen-

_:'l

ciadas: El primer dia tendra un en-
foque técnico, con charlas sobre
produccion, comercio, calidad de
semillas y desafios del mercado.

El segundo dia pondra foco en
propiedad intelectual, biotecno-
logia y normativas nacionales e

El Congreso de Semillas es un espacio
donde la ciencia, la tecnologia y el
conocimiento practico dialogan entre si.
Es también una gran oportunidad para
visibilizar el trabajo de los agricultores

y los investigadores que estan
transformando el sector.

internacionales, fundamentales
para el futuro del sector.

LAS MUJERES, PROTAGONISTA
DEL AGRO

El VI Congreso mantendra su
compromiso con la visibilizacion

]
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del rol de la mujer en la cadena
productiva. Estan previstas con-
ferencias y testimonios de refe-
rentes femeninas del ambito na-
cional e internacional.

Entre las disertantes esta previs-
ta la presencia de la microbidlo-
ga brasilena Mariangela
Hungria, recientemente
reconocida con el Premio
Mundial de la Alimenta-
cion 2025 —considerado el
“Nobel de la Agricultura™
por su trabajo innovador
en tratamientos bioldgicos
de semillas y suelos.

INSCRIPCIONES ABIERTAS
La organizacion informd que ya
estan disponibles las inscripcio-
nes con tarifas promocionales
hasta el 31 de mayo, validas tan-
to para socios como no socios
de Aprosemp. La entrada inclu-
ye acceso a todas las conferen-
cias, exposiciones, materiales y
espacios de networking.

CELEBRANDO 10 ANOS

Ademas de ser la VI edicion, este
Congreso tiene un sabor espe-
cial: marca una década desde su
primera organizacion. Para Apro-
semp y sus aliados, se trata de un
momento clave. “Cumplir 10 afios
organizando el Congreso Paragua-
yo de Semillas es motivo de orgullo
y compromiso. Hoy, mas que nun-
ca, reafirmamos nuestro objetivo
de fortalecer la cadena productiva
desde la base hasta la ciencia”, ex-
preso la Ing. Garcete. CA
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VI CONGRESO ~
PARAGUAYO
DE SEMILLAS

Nafiemity, topu’a Paraguay

*Sembremos, que se levante el Paraguay”

Sesion N°1:  Muestreo, Andlisis de Semillas.
Sesién N° 2: Fisiologia, Biotecnologia y Mejoramiento de Semillas.
Sesiéon N° 3: Tecnologia de Produccidon y Comercio de Semillas.

Sesion N° 4: Semillas de especies Forrajeras, Forestales, Ornamentales, Aromaticas,
Frutales, Horticolas, Medicinales y otras.

Sesion N° 5:  Politicas, Programas y Proyectos relacionados al sector semillero.
Sesién N° 6: Presentacion oral / conversatorio

Para mas informacioén dirigirse a:

Jazmin Fretes: (+595 985) 520141
secretaria@aprosemp.org.py
Federico Sanchez: (+595 985) 520142 J NFORMAC,ON
administracion@aprosemp.org.py REEE::';A ENVIAR SuU
Délia Garcete: (+595 981) 403201 gerencia@
aprosemp.org.py

VER MODELOS DE FORMATOS:
https://congreso.aprosemp.org.py/

ORGANIZA:
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Y CALIDAD Y SANIDAD \'z/a
VEGETALY DE SEMILLAS
PARAGUAY PAR qu

Asociacién Paraguaya
Obtentores Vegetales
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APOYAN:

Universidad Nacional de Asuncion
Facultad de Ciencias Agrarias




NOTA DE TAPA

GRASS DAY FEST & cameo

Enfasis en pasturas
como cultivos
agricolas

EL EVENTO ESPECIALIZADO EN PASTURAS TROPICALES SE DES:ARROLLﬁ LOS DIAS 5'Y
6 DE MAYO, CON EL FOCO PUESTO EN UNA MIRADA AL PASTO MAS CON 0J0S DE RUBRO
AGRICOLA, CON TODO LO QUE CONLLEVA ESO EN GENETICA, SANIDAD, NUTRICION Y MA-

NEJO. Fue el primer simposio organizado por el Consorcio de Ganaderos para la
Experimentacion Agropecuaria (CEA), en conjunto con la firma Grasstech, contd
expertos, tanto locales como internacionales y convoco a casi 200 personas.
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1 Grass Day Fest 2025 con-

sistié en el Primer Simpo-

sio de Pasturas Tropicales
organizado por el CEA y Grass-
tech. Se tratd del inédito gran
evento especializado en ese tema
en Paraguay, disefiado para re-
unir a expertos y discutir temas
clave sobre produccion forrajera.
La clave estuvo en desarrollar la
doble jornada con una o6ptica de
la pastura como rubro agricola,
por lo que se estableci6 un te-
mario que abord6 aspectos tales
como genética, nutricion, sanidad
y manejo. La iniciativa reuni6 a
expertos, productores, académi-
cos y publico en general.

Los organizadores destacaron
que este primer simposio sobre
pasturas tropicales permitié ex-
plorar los avances, desafios e in-
novaciones en el manejo de los
cultivos forrajeros. En el primer
dia se desarroll6 todo el mar-
co tedrico en la sede del CEA.
La apertura dio el presidente del
consorcio, Diego Heisecke, quien
enfatiz6 en la importancia de
tratar al pasto como cultivo. En
tanto, Andrés Nuriez, asesor téc-
nico del CEA, estuvo moderando
el evento que convoco a casi 200
personas presenciales, atendien-
do que también estuvo la opciéon
de participacion virtual.

| 41 |

Entre los disertantes, se desta-
c0 la presencia por primera vez
en Paraguay de la experta bra-
silefla Janaina Martuscello, =»

DIEGO HEISECKE, PRESIDENTE DEL CEA.
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profesional zootécnica
y docente académica.
Abordo6 el tema “Formar
bien para producir mas:
claves para la implanta-
cion de pasturas tropi-
cales”. Ademas, Nelson
Chamorro, de la firma Grass-
tech, igualmente zootecnista y
uno de los organizadores, desa-
rroll6 sobre “Calidad de semi-
llas forrajeras. experiencias de
formacién de pasturas en Pa-
raguay’. A su vez, Miguel Cha-

ANDRES NUNEZ, ASESOR TECNICO DEL CEA.

NOTA DE
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Este primer simposio fue todo un éxito
y no se descarto trabajar para alguna
futura segunda edicion, sobre todo por
la necesidad que se tiene de insistir en
tratar las pasturas como cultivo agricola.

se, profesional agronomo, trato
“Primero el pasto, después la
suplementacion”.

En tanto, Frank Wiebe, también
ingeniero agronomo, disertd so-
bre “Impacto del manejo en la
produccion, calidad y el desa-
rrollo radicular sobre pasturas
en Chaco central. El zootecnista
brasileio Manoel Rozalino abor-
do sobre “Manejo y conservacion
de pasturas tropicales”, mientras
que Bruno Giménez, igualmente
profesional zootécnico desarro-
116 el tema “;Cual es el secreto
de las estancias mas lucrativas?
La metodologia incluy6 paneles
para responder a las preguntas
de los participantes y la primera
jornada finalizé con un “Sunset”
en la terraza del CEA.
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El segundo dia, la acti-
vidad se desarroll6 en el
establecimiento Isla Cora,
propiedad de Orian We-
dekull, ubicado en Arro-
yos y Esteros (Cordillera),
en donde se concreto la
salida de campo. Antes del reco-
rrido, se brindaron detalles del
lugar y de como se iniciaron las
tareas con las pasturas. La pri-
mera parada fue en una parcela
habilitada para ver como se re-
cibi6é originalmente al campo.
La segunda, se orientd sobre la
preparacion del suelo, los im-
plementos usados y algunas re-
comendaciones de como debe
estar el suelo para lograr una
pastura eficiente.

Posteriormente, el traslado fue
hasta un area de pastura total-
mente formada y se habl6 sobre
variedades, asi como se insistio
en el manejo, asi como la morfo-
logia y la fisiologia de los materia-
les implantados. Otro momento
fue la visita a la calicata preparada
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en donde se aproveché para ha-
blar sobre el acondicionamiento
del suelo desde el punto de vis-
ta quimico y fisico. Aqui, estuvo
como invitado el Dr. Federico Ba-
rreto, especialista en el tema. La
ultima parada fue en una pastura
con carga de ganado, en donde el
pasto sigue su camino para con-
vertirse en carne.

Para los organizadores, este pri-
mer simposio fue todo un éxito
y no se descart6 trabajar para
alguna futura segunda edicion,
sobre todo por la necesidad que
se tiene de insistir en tratar las
pasturas como cultivo agricola,
si bien asociada mas a la produc-
cion ganadera, su buen manejo,
la correcta nutricion, el desarro-
llo genético y el fortalecimiento
sanitario seran clave para este
pilar vinculado al crecimiento
ganadero en Paraguay. Final-
mente, los presentes compartie-
ron un almuerzo y se aprovecho
para seguir intercambiando opi-
niones y estrechar vinculos.

Antesala del Congreso Internacional

1 Simposio sobre Pasturas Tro-

picales sirvi6 como una ante-
sala a lo que el CEA prepara para
su tradicional congreso interna-
cional que, en esta ocasion, anti-
cipa unos dias, pues a diferencia
de ediciones anteriores, este ano
sera en octubre. Diego Heisecke,

presidente del consorcio, confir-
mo que el CEA 2025 sera los dias
27y 28 de octubre, en el Centro de
Convenciones de Conmebol (Lu-
que) y que tendra por eje el com-
ponente de pasturas y forrajes.
“Hay que recordar que la base del
crecimiento ganadero en el =»




Paraguay esta en el cuidado y en la
potencialidad de nuestro forraje.
Por eso es que hicimos este curso,
el cual también lo vamos a trans-
mitir en el Congreso Internacional
CEA 2025, puntualizo. Indicé que
el tema de pasturas debe cobrar
mayor valoracidon porque repre-
senta uno de los pilares para me-
jorar la productividad y eficiencia
en la pecuaria. Sobre el simposio,
puntualiz6 que se aprendié mucho
en lo que sea formacién, manejo y
tecnologia de pastura que permi-
ta contar con un mejor potencial.
“Tuvimos el Dia del Campo con
una asistencia impresionante de
gente que asisti6 con mucho in-
terés. Esto nos trae mucha alegria

NOTA DE TAPA

porque vemos que hay interés en
crecer, en formarnos, en adelan-
tarnos y seguir creciendo en tec-
nologia”, dijo. Subray6 la calidad

NELSON CHAMORRO, ESPECIALISTA
EN PASTURAS TROPICALES.
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de los conferencistas. “Realmente
las personas que nos han abier-
to las puertas para transmitirnos
toda la tecnologia son del primer
mundo y estamos muy conten-
tos de que asi sea”. Finalmente,
reiter6 la importancia de seguir
trabajando para mejorar todo en
cuanto a pasturas, ensilados o far-
dos, porque representa una base
fundamental para seguir incre-
mentando la calidad de la carne
paraguaya y aspirar a conquistar
mercados mas exigentes.

EXPLORAR MAS PARA
ROMPER CON TABUES
Nelson Chamorro, especialista en
pasturas tropicales y representan-



te de la firma Grasstech, ademas
de ser uno de los disertantes, tam-
bién compartié desde la perspec-
tiva de la organizacion del evento.
“Este fue el primer simposio para-
guayo de pasturas tropicales que
parti6 de un ideal que teniamos ya
hace muchisimo tiempo y que en
alianza con el CEA y el apoyo de
muchas personas y empresas fue
posible”. Agregd que uno de los
puntos destacados fue la respues-
ta de la gente, asi como la calidad
de los conferencistas paraguayos,
jovenes profesionales. Ademas de
resaltar la presencia de los inter-
nacionales que contribuyeron a
enriquecer mas el evento. “Todos
vinieron a compartir y aportar sus
experiencias a este rubro tan lindo,
las pasturas tropicales, que muy
poco se explord en Paraguay y que
pareciera que hay un tabu porque
falta mucha informacion y
desarrollo en nuestro pais”.
Resaltd que la ideologia,
la filosofia de trabajo que
fomenta esta basada en la
formacion, el manejo y la
recuperacion de las pastu-
ras tropicales. “En el Grass
Day Fest basicamente se
dio esa secuencia e incluso incor-
poramos algo mas, importantisimo
también, que es la parte financiera.
Ademas, la salida de campo permi-
ti6 con las paradas mostrar el tra-
bajo que realizamos, asi como con-
tar una historia a los participantes
de como fue transcurriendo la mo-
dificacion o la conversion de este
campo”, concluy6 al recordar que
su firma atiende el establecimien-
to Isla Cora, en donde se realiz6 la
salida de campo.

MOMENTO PARA

CAMBIAR DE “CHIP”

Por primera vez en Paraguay, la
académica brasilefia Janaina Mar-
cello, agradeci6 a la organizacion
la invitacion recibida, asi como la
oportunidad de compartir con la
gente e intercambiar experiencias
sobre la formacion de pastos. “Las

condiciones climaticas y del suelo
en Brasil y Paraguay son muy simi-
lares, por lo que muchas tecnolo-
gias que se hacen en Brasil también
se pueden aplicar en Paraguay”.
Dijo, sobre su charla, explico que
abordo los criterios a utilizar para
crear buenos pastos, porque uno

Este fue el primer simposio paraguayo de
pasturas tropicales que partio de un ideal
que teniamos ya hace muchisimo tiempo
y que en alianza con el CEA y el apoyo de
muchas personas y empresas fue posible.

bien formado aporta un rendimien-
to econémico a los ganaderos. En
ese sentido, invit6 a los ganaderos
a mirar aspectos productivos des-
de otra perspectiva. Ese cambio de
“chip” permitira seguir avanzando
y manteniéndose competitivo. “Por
eso hablamos de la importancia de

JANAINA MARTUSCELLO, PROFESIONAL
ZOOTECNICA Y DOCENTE ACADEMICA.
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la planificacion, de un buen anali-
sis de suelo, encalado y fertiliza-
cion, elegir una semilla de calidad
para que realmente podamos tener
pastos bien formados, porque un
sistema de pastoreo productivo y
rentable comienza con una buena
formacion de los pastos’, reitero.
Entre sus consideraciones
finales, recalcé igualmente
la importancia de invertir
en conocimiento, tiempo
y recursos para lograr esa
buena formacion de una
pastura. “El futuro de la
ganaderia en América la-
tina esta en la pastura, en
las pasturas bien manejadas y bien
formadas”, concluyo.

EXPERIENCIA CHAQUENA CON
DATOS DE INVESTIGACION

Frank Wiebe, profesional agréono-
mo paraguayo, actualmente en el
Servicio Agropecuario de la Coo-
perativa Chortitzer, igualmente
fue otro de los disertantes de la
jornada. Comparti6 datos de in-
vestigacion y dejo algunas con-
clusiones tales como que el ma-
nejo del pastoreo, segun la altura
correcta de acuerdo con el pasto,
optimiza la produccion, calidad y
el desarrollo radicular; ademas ese
manejo correcto asegura la per-
sistencia de las pasturas a lo largo
del tiempo. En tanto, indic6 que
los pastoreos de alta intensidad y
frecuentes reducen la produccion
de la biomasa aérea y radicu- =
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lar y comprometen la produccion a
futuro; mientras que los pastoreos
frecuentes leves, respetando al-
turas, aseguran calidad y produc-
cion constante y, finalmente, los
pastoreos de alta frecuencia y baja
intensidad permiten mas ciclos de
pastoreo por zafra o por aiio.

Retorno para cumplir
Ccon un sueno

U na corta distancia hace que el
establecimiento Isla Cora esté
en Cordillera y no en San Pedro,
mas concretamente dentro de los
limites de Arroyos y Esteros. Sin
embargo, esta posicion fronteriza
no difiere mucho de las condicio-
nes que deben enfrentar los ve-
cinos, pero si fue toda una nueva
experiencia para Orian Wedekull,
quien de joven fue estudiante de
intercambio y cuando retorn6 a su

FRANK WIEBE, DEL SERVICIO AGROPECUARIO
DE LA COOPERATIVA CHORTITZER.

Suecia natal quedd con la inten-
cion de volver alguna vez, alentado
por el sentimiento que esta tierra
le despert6 y el carino de la gente
con la que compartio. Si bien, pasa
mas tiempo del otro lado del char-
co, cada tanto tiene su escape a
Paraguay, en donde decidi6 traba-
jar la tierra. Asi, se involucr6 en una
ganaderia bovina que supuso todo
un nuevo campo a explorar, si bien
ya vino con una base que le genera
la produccién porcina y avicola.

“Volvi para realizar un suefio de
tener un campo y ser ganadero
paraguayo. Nuestra idea es de-
dicarnos a la cria y, poco a poco,
estamos desarrollando el cam-
po. Estamos haciendo pasturas
y proyectarnos hacia un ciclo
completo. Es un rubro nuevo para
mi. Estoy aprendiendo. En Sue-
cia tengo experiencia de engor-
dar chanchos, ponedoras y criar
truchas en el campo. Pero todo
esto es totalmente nuevo para
mi”. Aunque timido para hablar,
demostroé igualmente que apren-
di6 varias palabras en guarani.
“Esta jornada fue muy buena. Ha-
blamos de como preparamos el
suelo y eliminamos los ‘tacuras,
para acondicionar la tierra para la
siembra. Para nosotros esta es la
primera vez que hacemos esto en
Paraguay y estamos aprendiendo
cosas, pero parece que nos salio
bastante bien hasta ahora”, co-
mento con una sonrisa complice.
También elogio la jornada y agra-
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deci6 al CEA y a Grasstech, firma
con la que trabaja. “Felicidades
por realizar este evento que, con
mucho gusto, estoy abriendo las
puertas para mostrar a la gente.
Trabajamos al comienzo en un
campo viejo y ahora estamos tra-
bajando para seguir desarrollando
y renovando pasturas. En una su-
perficie en torno a1.000 hectareas,
mayoritariamente hay pasturas
naturales, pero sembramos unas
90 hectareas de pasto implanta-
do. Quizas mas adelante vamos a
hacer agricultura también, pero
de hecho ya lo estamos haciendo,
porque veo la pastura como un
cultivo. Un comienzo, los prime-
ros pasos con la agricultura. Es un
campo viejo y todo tiene su pro-
ceso de adaptacion”. Al final, dejo
una recomendacion para quienes
se animen a la produccion: “Hay
que gustar de los animales y de la
vida en el campo”, concluyo.

ORIAN WEDEKULL, PROPIETARIO DEL
ESTABLECIMIENTO ISLA CORA.



Agrisa con equipos para mejorar
eficiencia y obtener mas beneficios

Agrisa, firma de soluciones
agricolas, particip6 acti-
vamente de la jornada, acom-
pafando a los organizadores y
asistiendo en todo de manera
permanente a los presentes,
brindando las orientaciones pre-
cisas. “Presentamos nuevamen-
te el T50, dron agrico-
la, de la linea DJI, marca
que Agrisa representa en
Paraguay. También traji-
mos el Mavic 3, un dron
de mapeo multiespectral
con el cual tenemos bas-
tantes  investigaciones
que se dieron con el CEA
y en las parcelas demos-
trativas durante el Grass
Day Fest”, explico el Ing.
Agr. Roberto Guillén,
Asesor Técnico Comer-
cial (ATC) de la empresa. Agrego
que, a diferencia de una version
anterior, el T50 se des-
taca por contar con sen-
sores omnidireccionales,
ademas de los inferio-
res, que ayudan mucho,
por ejemplo, para hacer
el trabajo en potrero de
pastura. “Por citar casos
como aquellos en donde
tenemos muchos arbo-
les, muchas malezas ar-
béreas, lo cual, para los
anteriores modelos, difi-
cultaba mucho el trabajo
en el campo, por el ex-
ceso de obstaculos que
se tenia. En cambio, hoy,
con el T50, podemos di-
ferenciar bastante bien
eso”, expuso. Agregd
igualmente que la otra
novedad fue el Mavic 3
multiespectral para ha-
cer aplicaciones con ma-
yor precision, asi como

equipos que contribuyen a rea-
lizar un mapeo mas exacto para
optimizar los productos. Tam-
bién resalt6 la tecnologia que se
ofrece a través de Agrisa, pues
se traduce en beneficios econo-
micos, como por ejemplo el aho-
rro de recursos. “En lo que co-

Presentamos nuevamente el T50,
dron agricola, de la linea DJI, marca
que Agrisa representa en Paraguay.

También trajimos el Mavic 3, un dron
de mapeo multiespectral con el cual
tenemos bastantes investigaciones
que se dieron con el CEA y en las
parcelas demostrativas durante el

Grass Day Fest.

rresponde a agua, si tenemos un
ahorro del 90 % porque nosotros

AGRICULTLEE
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utilizamos un volumen de caldo
alto, pero un volumen de uso de
agua minimo. Estamos hablando
de una tasa entre 70 y 30. Es de-
cir, 70 % de agua, 30 % de pro-
ducto. Y, si bien la dosificacion
en producto siempre es la mis-
ma, el uso de la aplicacion se-
lectiva por hectarea hace
que tengamos un manejo
muy efectivo”, subrayo.
Destac6 igualmente la
importancia del empleo
de vehiculos aéreos no
tripulados tanto en la
actividad agricola como
en la ganadera, ademas
de compartir los resulta-
dos logrados ya a campo,
por parte de usuarios en
el pais. “Para el caso de
pasturas, nosotros traba-

jamos ya hace mas de tres afios.

Desde hace dos afios, se imple-
menta el uso de dron en
el Chaco y parte de la
Oriental. En tanto, en el
manejo con drones agri-
colas, en lo que es apli-
cacion de herbaceas, ya
no es una novedad. Hoy,
lo que estamos aportan-
do, es la aplicacion, el
manejo de semilenosas,
con distintos tipos de
herbicidas, a tasa varia-
ble, a aplicacion selecti-
va y eso nos esta dando
bastante buenos resul-
tados en ahorro en agua,
en producto, en caldo”,
concluy6, no sin antes
agradecer a los organi-
zadores por el espacio y
reafirmar el compromiso
de Agrisa en cuanto a in-
novacion y tecnologia se
refiere. CA
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Neuland con faceta en

paulatina recuperacion

LA MUESTRA SE DESARROLLO DEL 28 DE ABRIL AL 4 DE MAYO EN SU PREDIO TRADI-
CIONAL, EN EL CHACO CENTRAL, APOSTANDO FUERTEMENTE UNA VEZ MAS A OFRE-
CER VARIOS ATRACTIVOS PARA TODA LA FAMILIA. En esta ocasion, completd 29
ediciones con un crecimiento importante, con respecto a anos anteriores, so-

bre todo por las alianzas estratégicas que fueron clave para el éxito.

a Expo Rodeo Neuland
L presentd una recupera-

cién con relacion a edicio-
nes recientes anteriores, segin
resaltd Edwin Pauls, presidente
de la comision directiva del Club
Rodeo Neuland, organizadora del
evento que apuntdé nuevamente a
ser una propuesta atractiva para
el publico en general, ademas de
ofrecer un marco para los nego-
cios, en especial los vinculados a
la ganaderia.
“Esta Expo tuvo un bajon, por de-

cirlo de una forma. En pandemia y
pospandemia, hubo algunas cues-
tiones que hicieron al decreci-
miento. Pero este afo tuvimos un
crecimiento muy importante. Tu-
vimos muy buena participacion
en cantidad de expositores, sobre
todo en el sector ganadero”, pun-
tualiz6 y atribuy6 a dos factores
determinantes para esta mejoria.
Fueron determinantes los apoyos
recibidos, tanto de los exposito-
res, como de la Cooperativa Neu-
land y de la Asociacion Paraguaya
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EDWIN PAULS, PRESIDENTE DE LA COMISION
DIRECTIVA DEL CLUB RODEO NEULAND.



de Criadores de Brahman (APCB),
que llevd su Exposicion Nacio-
nal, anual, retornando a una sede

chaquena, luego de reali-
zar el ano pasado en Ma-
riano Roque Alonso, indi-
c6 el entrevistado, quien
reconocio la importancia
de estas adhesiones.

“Cuando hay un creci-
miento asi, eso arrastra.
Arrastra al sector de las
maquinarias, de la indus-
tria, los servicios. En todo
sentido, hubo ese creci-

miento. La intencion es tener un
crecimiento sano. Los sobresaltos
a veces no son buenos. Pero si,

esta edicion nos sorprendio, con
respecto al afio pasado”. Indico
que ese incremento se observo

Nuestro esfuerzo se centra mucho para
que toda la familia pueda encontrar algo
de su interés dentro de la exposicion.
Esta la parte ganadera, los stands, tanto
de grandes empresas, de maquinaria,
como también la parte de hogar; asi
como otras variadas actividades

en el sector ganadero, estimado
en torno a un 130 %.
Este aumento no solo se dio con
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el alza de participacion en Brah-
man, también de sus cruzas y de
otras razas, manifestd. Ademas,

resaltd otra alianza estra-
tégica que se dio con El
Rodeo Consignataria, para
la comercializacion de
animales. “’Pudimos hacer
unos remates muy impor-
tantes, muy buenos”, sos-
tuvo. Con respecto a las
subastas, admiti6 que el
resultado fue dispar.

“Tuvimos el lunes un rema-
te de vientres e invernadas,

que fue excelente. El martes, otro
de equino, que también fue un
buen remate. El miércoles, el =»



de reproductores multirraza, que
no fue tan bueno”, sintetizo, al que
se sumo la “Noche Blanca”, la fe-
ria principalmente con ejemplares
Brahman que generé muchisimas
expectativas. Entre tanto, Pauls
enfatiz6 el componente familiar
de la muestra.

“Nuestro esfuerzo se centra mu-
cho para que toda la familia pue-
da encontrar algo de su interés

dentro de la exposicion. Esta la
parte ganadera, los stands, tanto
de grandes empresas, de maqui-
naria, como también la parte de
hogar; asi como otras variadas
actividades”. Asi, se destacaron
las propuestas deportivas, tanto
ecuestres, como de tuerca mo-
tor, desfile de mascotas y una
“correcaminata’.

“También tenemos una pluricul-

turalidad, donde conviven mu-
chas y distintas culturas en esta
region. Y también quisimos ser
un punto de encuentro para to-
das las familias”, indic6 vy, final-
mente, agradecio el apoyo reci-
bido de expositores, visitantes,
colaboradores y anticipd que
ya empezaron a trabajar para el
2026, cuando se celebren las 30
ediciones de esta muestra.

, con equipos acordes a las exigencias del Chaco

a firma acompané la mues-

tra chaquena con interesan-
tes propuestas para el campo. En
destaque el mixer de Tatoma VN-
10 y la enfardadora Mascar Dia-
vel 630 Cut, acondicionadas para
obtener resultados productivos
satisfactorios, se resalté duran-
te el evento. Fernando Hellman,
gerente de la sucursal de Tracto
Agro Vial en Loma Plata, estuvo
atendiendo a clientes y amigos
durante la Expo Rodeo Neuland
2025, ratificando el apoyo de la
compafia al participar activa-
mente en todos los eventos vin-
culados a la actividad del campo.
Resaltd6 dos unidades. Por una
parte, la rotoenfardadora Mas-
car Diavel 630 Cut. “Tiene unas
caracteristicas muy buenas para
el clima que hoy en dia estamos
teniendo, que hay mucha hume-
dad. Es una enfardadora camara
fija, que viene equipada con ro-
dillos y cadenas, con lo cual per-
mite confeccionar fardos ya sean

estos secos o de alta humedad,
incluso para esta época”, explico.
Por otro lado, se exhibi6 el mixer
VN-10 de la marca Tatoma. “El
mixer es de 10 metros ctibicos y
viene equipado con balanza elec-
tronica y con un sinfin vertical de
10 cuchillas, que permite desme-
nuzar el fardo en menos de 10 mi-
nutos”, manifestd. Recordo igual-
mente la firma cuenta con planes
de financiacion, ya sea a través de
las cooperativas, como durante la
Expo Rodeo Neuland o través de
los distintos bancos con los cua-
les opera. Sobre el movimiento en
el campo en los primeros meses
del 2025, indic6 que este afio se
present6 muy desafiante, sobre
todo por el clima, pero que para
el Chaco recibir lluvias repre-
senta algo positivo para que los
productores cuenten con reser-
vas, de silo, de pasto o de heno.
“Confio que el segundo semes-
tre sera muy bueno y aprovecho
para agradecer a la cooperativa
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Neuland por permitirnos exhibir
en el stand de Comercio Neuland
nuestros equipos”, dijo. Invit6 a
seguir las novedades a través de
las redes y a acercarse para ver
las promociones y otras propues-
tas que disponen en las sucursa-
les de Loma Plata y de Filadelfia.
Finalmente, convid6 a la gente a
pasar por el stand de la compafiia
durante la Expo Pioneros 2025,
del 28 al 31 de mayo. CA

e |
FERNANDO HELLMAN, GERENTE DE LA SUCURSAL
DE TRACTO AGRO VIAL EN LOMA PLATA.
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EVENTOS

Tracto realizo con éxito
la 42 edicion de su Dia de
Negocios en Canindeyu

TRACTO LLEVO A CABO UNA NUEVA EDICION DE SU TRADICIONAL DiA DE NEGOCIOS, CONSOLIDAN-
DO SU PRESENCIA EN EL SECTOR AGROINDUSTRIAL. El evento se realizo el 23 y 24 de abril en su
sucursal de Katueté, Canindeyu, donde se exhibieron maquinarias e implementos agricolas de
marcas reconocidas como Baldan, Shantui y Mascar, destacadas por su eficiencia y tecnologia.

sta jornada se ha conver-
E tido en un espacio clave

para fortalecer relaciones
comerciales, recibir a clientes y
cerrar nuevas oportunidades de
negocio. En esta edicion, los asis-
tentes pudieron conocer de cerca
los equipos que se han posiciona-
do fuertemente en la region, gra-
cias a su rendimiento y adaptabi-
lidad al trabajo en campo.
Uno de los protagonistas del even-
to fue la plantadora autotranspor-
table de Baldan, cuyo lanzamiento
hace dos afios genero6 gran expec-
tativa. Al respecto, Vanei Moreira,
gerente de la sucursal de Tracto
en Katueté, comentd en entre-
vista con Campo Agropecuario:
“La plantadora ha tenido una ex-
celente aceptacion por parte de

los productores. Es un equipo con  Durante el evento, Tracto ofrecio
muy buena salida y que garantiza atractivas condiciones de finan-
eficiencia en el campo”. ciacion: crédito directo de hasta

CAMPO AGROPECUARIO | 52 | MAYD 2025



dos afos, con una cuota inicial y
cuatro pagos semestrales. Ade-
mas, la empresa mantiene alianzas
con diversas entidades bancarias,
facilitando financiamiento a 5y 6
anos con tasas competitivas.

Otro de los pilares destacados
fue el servicio postventa, con un
equipo técnico especializado que

acompana a los clientes desde la
entrega y el montaje de los equi-
pos. Tracto también brinda ca-
pacitaciones a operadores, ase-
gurando asi un uso Optimo de la
magquinaria y mayor retorno para
el productor.

Mirando hacia el futuro, Moreira
adelant6 que ya estan trabajando

en la proxima edicion del Dia de
Negocios, prevista para el periodo
posterior a la cosecha de zafrifia.
Aprovech6 ademas la ocasion para
agradecer la masiva asistencia y el
respaldo de los clientes, subrayan-
do que estos encuentros reflejan la
confianza y solidez que Tracto ha
construido a lo largo de los afos.

Agrisa presento innovaciones
tecnologicas en el Dia de Negocios

a empresa Agrisa durante su

Dia de Negocios presentd
una variedad de soluciones de
vanguardia disefiadas para op-
timizar el trabajo en el campo.
Uno de los principales atractivos
fue el dron DJI Agras T50, uno
de los modelos mas avanzados
del mercado para la aplicacion
en parcelas de cultivo. “Este mo-
delo cuenta con una capacidad
de 40 litros y esta equipado con
multiples sensores, lo que per-

mite una cobertura precisay efi-
ciente en las labores agricolas”,
explico Vagner Fernandes Gar-
cia, técnico comercial de Agri-
sa - Katueté, en entrevista con
Campo Agropecuario.

Ademas del T50, la empresa ex-
hibié otros equipos innovado-
res como el sensor de siembra
Control Agro, pilotos eléctricos
e hidraulicos, y pantallas digita-
les de 7 y 12 pulgadas de la mar-
ca Agres. También se destacaron

productos como un parche solar,
una forrajera de una linea pensa-
da especialmente para pequenos
productores, y plantadoras de la
marca Tatu Marchesan, recono-
cidas por su durabilidad y eficien-
cia en el campo.

Desde Agrisa destacaron que el
objetivo del evento fue acercar
la tecnologia a los productores,
brindando herramientas que con-
tribuyan a mejorar la productivi-
dad, reducir costos y optimizar los
procesos agricolas. Asimismo, in-
vitaron a los interesados a visitar
la sucursal de Katueté para cono-
cer de cerca las soluciones que la
empresa ofrece al sector. CA
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UNOS 250 EXPOSITORES Y MAS DE 100 MIL VISITANTES FUERON ALGUNOS DE LOS LO-
GROS DE UN TRABAJO PREVIO, RESALTARON LOS REFERENTES DE LA MUESTRA QUE
COMPLETO 25 EDICIONES. Se destacd la habilitacion del campo experimental en
donde se realizaron charlas y hubo parcelas demostrativas para orientaciones y
ofrecer soluciones novedosas. Evento se realizo en el predio ferial “Wilfrido Soto”,
de la Asociacion Rural del Paraguay (ARP) regional Canindeyd, del 8 al 13 de abril.

on la satisfacciéon de su-
perar las metas, la orga-
nizacion de la muestra

de La Paloma del Espiritu Santo,
del 8 al 13 de abril, resalt6 los lo-

gros alcanzados. Eligio Gonzalez,
coordinador general del certa-
men, indicoé que, pese a los dias
de lluvia previos, sorprendio la
cantidad de publico que se llegd
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hasta el campo de exposiciones,
sobre todo en el ultimo fin de se-
mana, atraidos principalmente
por las propuestas en materia de
espectaculos para la gente. “Gra-



tamente sorprendidos por la res-
puesta del pablico. Nuestro plato
fuerte fueron los dias sabados,
con lo que solemos recibir unas
100 mil personas. La respuesta
inmediata en los primeros dias ya
se notd. Fue superior a ediciones
anteriores”, dijo.

Otro punto destacado fue la pre-
sencia de expositores. “Estuvimos
alrededor de 250, entre los gran-
des, medianos y chicos, artesania,
comercial, industrial, con lo cual
también llenamos nuestras ex-
pectativas. Para ello, trabajamos
fuertemente en animar a la gente
y esto ya es resultado de un tra-
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bajo previo muy interesante que
hemos hecho, con invitaciones y
otras acciones”, dijo. Ademas, es-
tablecieron vinculos para crear
alianzas estratégicas, incluso ya
mirando para la siguiente edicion.
“Venimos activando fuertemente
porque detras de todo esto hay
un grupo humano, estamos en un
gran equipo de trabajo” recalco y
considerdé fruto de esta iniciativa
la respuesta igualmente que se
dio en el sector ganadero.

“Para la competencia en pista, vi-
vimos una jornada bastante emo-
cionante y apasionante, con una
calidad impresionante de anima-
les en pista y con casi doce horas
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de juzgamiento. Todo esto, tam-
bién producto del trabajo previo
que nos brindé una respuesta
cada vez mayor de productores
y cabafieros”. Una apuesta fuerte
para la 25% edicion de la Expo Re-
gional Canindeyu fue ofrecer a los
expositores un espacio para de-
sarrollar con las empresas parti-
cipantes un lugar para presentar
novedades y realizar transferen-
cia de tecnologia. “Hemos toma-
do la decision de hacer el campo
experimental, de la parcela de-
mostrativa, de la aerodinamica
y tuvimos respuesta de la gente,
con empresas instaladas”, resalto.
Agregd que varias firmas re- =



novaron su participacion para el
2026. “Hemos comprometido ya a
varias empresas el afio que viene
vamos a hacer una apuesta ma-
yor. Vamos a crecer en espacio.
Ahi en la zona tenemos
mucho por explorar aun.
Nuestro campo ferial es
bastante amplio. Fue una
buena decision. También,
hemos hecho un gran es-
fuerzo para las conferen-
cias. Para atraer a confe-
rencistas internacionales,
gente que dedico su vida a los
estudios cientificos. Y otra vez,
tuvimos buena respuesta de la
gente. No bajo de 100, la cantidad
de publico que asisti6 en cada una
de las charlas”, puntualiz6. A su
turno, Zubim Tutunyi, responsa-
ble de la Ganaderia de la muestra,
resalt6 la calidad y la cantidad de
los ejemplares.

Indicé que, entre bovinos, equi-
nos, ovinos y otros, hubo 254 ani-
males, frente a los 220 del afio pa-
sado. “Este crecimiento es por la
seriedad que vamos ganando cada
ano”, dijo. Agradecio a los criado-
res de Nelore por seguir mante-

EXPO CANINDEYU

niendo el entusiasmo y acompa-
flar cada edicion, lo que hace que
sea la raza mas numerosa. No obs-
tante, mencion especial dio para
la Brangus. “También queremos

Hemos tomado la decision de hacer
el campo experimental, de la parcela
demostrativa, de la agrodinamica y
tuvimos respuesta de la gente, con

empresas instaladas.

agradecer a los criadores de Bran-
gus que vinieron con fuerza. Para
el afo que viene queremos contar
con mas ejemplares de esta raza.
Estamos muy felices, muy lindos
ejemplares legalmente este afio
y, en general, hubo mas cantidad,
casi nos quedamos sin lugar, pero
todo fue muy lindo”.

Con respecto a los negocios, in-
dico que los precios fueron, “sor-
prendentemente altisimos”, lo
que acrecentd el entusiasmo de
los ganaderos. Solo en desma-
mantes, hubo promedios en por
arriba de los G 4 millones. De
vuelta, Gonzalez agradecid a to-
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dos quienes hicieron posible el
éxito de la Expo Canindeyu 2025
y reiteré que se iniciaron las ta-
reas para la edicion 2026. “Aca se
muestra el rostro lindo de Canin-
deyt. Un departamento
poblado por gente cor-
dial, amable y hospitalaria,
que ademas contribuye
con el 17 % de alimentos
que el pais produce para
el mundo, pues colabora
con grano, carne, leche y
derivados. Y, como Expo
Canindey, es un lugar para el en-
cuentro y los negocios, por lo que
ya empezamos a trabajar para la
siguiente edicion”.

Campeones
del Nordeste

a zona Nordeste de la region
Oriental, en donde esta Ca-
nindeyt, brill6 por la excelencia
de animales en pista. Al coordina-
dor general de Ganaderia, Zubim
Tutunyi, se sumé un gran equipo



integrado por Francisco Vianche-
to (subcoordinador), Rodrigo Ri-
vas, Elizardo Maldonado, Pablino
Martinez, Oscar Sosa, Luis Arias
y Francisco Peralta (miembros),
mientas que Andrea Medina y Eri-
ka Maldonado estuvieron al frente
del comisariato. En cuanto a razas,
la mas numerosa fue la Nelore, que
tuvo por jurado de calificaciones a
José Bareiro, con la asistencia de
Leodegar Cabello. En mochos, se
destacaron ejemplares de Luna
Blanca, Goya, José Salomon, Caba-
fia Don Pepe, Victor Edgar Smith
Cohene e Isabel Susana Barszez
Lipska. En Nelore Padron, el podio
tanto en macho como hembra es-
tuvo compuesto por animales de
José Salomoén, Mowiza, Ganadera
San Victor, Nordeste Agroganade-
ray Cabana Estrellita.

En Brahman, Gilbert Ochipinti
califico a los ejemplares y distin-
guié a Aman Agricola Ganadera.
Mientras, en Brangus, el jurado
fue Mauricio Costa. Fueron pre-
miados para el podio ejemplares
de Agroganadera Pukavy, Aman
Agricola Ganadera. En Senepol,
Cabana Mocho Pyta y Nordeste
Agroganadera fueron los expo-
sitores destacados. Repitié rol

Gilbert Ochipinti, quien también
seleccion6 a los mejores ovinos
y caprinos. Alcione Neukamp,
Francisco Benitez y Oscar Sosa
destacaron en Dorper. En Santa
Inés, Recanto dos Anjos y Agro-
ganadera El Campero se llevaron
los principales puestos. En Anglo
Nubian y Boer, también fueron
destacados los expositores Re-
canto dos Anjos y Agroganadera
El Campero. Para la especie equi-
na, Gilbert Ochipinti igualmente

calificé. En la raza Criolla, Oscar
Sosa fue el expositor premiado y,
en Cuarto de Milla, fueron distin-
guidos ejemplares de Agropecua-
ria Maria Celia.

Cabe recordar que todos los gran-
des campeones integrantes del
podio de cada especie y raza par-
ticipante realizaron el tradicional
desfile durante el acto inaugural
de la muestra. Para esta edicion, la
vigésimo quinta, de la Expo Regio-
nal Canindeyu, la inauguracion fue
el viernes 11 de abril, con la par-
ticipacion de autoridades, tanto
del ambito publico como privado,
asi como publico asistente. Entre
ellos, Carlos Giménez (ministro de
Agricultura y Ganaderia), Marcelo
Gonzalez (viceministro de Gana-
deria), José Martin (presidente del
Servicio Nacional de Calidad y Sa-
lud Animal), Daniel Prieto, (titular
de la Asociacion Rural del Para-
guay), César Rodriguez (presiden-
te de la Rural, regional Amambay),
Aristides Britos (presidente de
la Rural, regional Canindeyu), asi
como coordinadores y directivos
de la organizacion. Se aprovecho
la tribuna para resaltar el poten-
cial productivo de la zona, entre
otros aspectos. > 4
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Agrofertil, tecnologias, orientaciones y ameno espacio para compartir

grofértil estuvo una vez mas

en el parque ferial “Don Wil-
frido Soto”. La compania com-
parti6 jornadas memorables
ofreciendo una experiencia in-
olvidable en su tradicional stand
y, a esta propuesta, se sumo su
parcela en el campo experimen-
tal en donde llevo tecnologia y
soluciones agricolas, ademas de
compartir con especialistas téc-
nicos y abordar las ultimas ten-
dencias del sector. Marcos Bon-

MARCOS BONFIM, RESPONSABLE DE
GRANOS DE LA REGION DE LA PALOMA.

fim, responsable de Granos de la
region de La Paloma, destaco las
experiencias vividas en la Expo
Canindeyi 2025, asi como las
principales novedades del campo
experimental. “Este afio tuvimos
una parcela con todos los servi-
cios. Presentamos las soluciones
de Terrex Agricultura Inteligente
y los hibridos Agroeste, la gené-
tica mas sembrada en Paraguay,
Si bien contamos con un amplio
portafolio de hibridos, en la oca-
sion se hizo especial énfasis en
el AS 1844 de alto potencial pro-
ductivo, buena calidad de tallo,
excelente sanidad de hojas, peso
y profundidad de granos y exce-

lente tolerancia al complejo de la
cigarrita”.Asimismo, el encuentro
propicié un valioso intercambio
de experiencias entre especialis-
tas y productores, permitiendo
abordar los actuales desafios del
sector y fortalecer los vinculos
en un ambiente cordial y disten-
dido. “Tuvimos el agrado de reci-
bir a muchas personas en nuestro
stand. Fue una excelente opor-
tunidad para compartir con los
agricultores de la region y reno-
var nuestro compromiso. Agra-
decemos la presencia de todos y
esperamos volver a vernos en la
proxima edicion”, expresé Mar-
cos Bonfim.

Syngenta, con orientaciones sobre tratamiento de semilla industrial

urante la 25* Expo Regional

Canindeyu, realizada del 8 al
13 de abril de 2025, la compania
Syngenta tuvo una participacion
activa con su parcela en el nuevo
campo experimental, ofreciendo
orientacion a clientes y producto-

res. Fernando Miotto, DTM para
la region Noreste, explicd sobre
la importancia del tratamiento de
simientes. “Principalmente pre-
sentamos nuestro servicio de tra-
tamiento de semilla industrial, en
comparacion a tratamientos ‘on-
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farm’ (el que se realiza en la propia
finca), por la cual demostramos
como asegurar que cada simien-
te tenga la dosis correcta y pueda
estar protegiendo el cultivo”, pun-
tualiz6. Afadi6 que hubo mucho
interés del ptblico que fue bastan-



te heterogéneo, pues recibieron a
productores, técnicos y estudian-
tes. “Sabemos que un tratamien-
to ‘on-farm’ ofrece una calidad de
tratamiento un poco mas variada,
semillas con menos dosis, semillas
con mas dosis. Sin embargo, en el
industrial, estamos garantizando
que ese tratamiento sea correcto,
porque se cuenta con tecnologia,
con herramientas, con equipos.
Tenemos las maquinas preparadas
para trabajar la dosis correcta de
etiqueta en la semilla”, explico6 mas
detalladamente al respecto. Ade-
mas, no olvido tener presente otro
factor. “Ademas de los equipos, se

requiere de mano de obra califica-
da. En un tratamiento industrial,
vamos a tener gente especializada
que va a estar realizando el trabajo
y entonces va a garantizar un pa-
drén de tratamiento. Este también
seria un punto principal”, subrayo.
Miotto igualmente realiz6 de ma-
nera continua con demostraciones
practicas las ventajas de realizar
un tratamiento industrial. De igual
forma, aprovech6 para comentar la
importancia de emplear soluciones
adecuadas, siempre bajo las orien-
taciones de profesionales. Entre las
propuestas recientes mencion6 el
VICTRATO®, un pack con tecno-

logia TYMIRIUM®, compuesto por
fungicida, nematicida e inoculante.
Como mensaje final, instd a que se
opte por la tecnologia. “Primera-
mente, por semillas de buena cali-
dad. Luego, calidad de formulaciéon
de productos y, seguidamente, la
calidad del tratamiento. Con todo
esto, el agricultor va a lograr ma-
yores posibilidades de tener una
buena zafra”, concluy6, no sin an-
tes reiterar el agradecimiento a
la aliada Semillas Pires, en donde
acompano6 en la parcela demostra-
tiva, y a la organizacion de la Expo
Canindeyu para ofrecer este espa-
cio de transferencia de tecnologia.

Grupo Cotripar, posicionado con sus marcas en la region de Canindeyu

R epitiendo el éxito de ediciones
anteriores, el Grupo Cotripar
recibio a clientes, amigos y publico
en general en la muestra caninde-
yuense y se posicion6 fuertemen-
te con sus marcas representadas,
destacandose el lanzamiento de
la serie Q de tractores Valtra. Ma-
theus Vefago, coordinador comer-
cial del grupo, destacé la presen-
cia de Cotripar en la feria desde
hace varios afios. “Cada vez mas,
ampliamos la linea de productos”,
comenzo diciendo. Anadio que el
estreno con la marca Valtra para la
region, ademas de presentar otras
propuestas, como los tractores de
Fendt, las plataformas GTS o los
implementos Kuhn, por citar al-

Lel o

MATHEUS VEFAGO, COORDINADOR COMERCIAL
DE GRUPO COTRIPAR.

gunas marcas. “Estamos con toda
nuestra linea aca, brindando a los
clientes que estan pasando por la
Expo Canindeyd. Estamos con la
novedad de Fentd, tractores y co-
sechadora IDEAL, pero tenemos
el lanzamiento que es la serie Q
de Valtra”, destaco. Explico que
se trata de un tractor nuevo, ve-
nido directamente de Europa, con
potencias que van desde 260 HP
hasta 300 HP. “Viene para com-
pletar la linea, de tractores chico,
pasa a mayor potencial. Estas uni-
dades, son muy versatiles, porque
permite trabajar tanto en siembra,
en plantio, con maquinas mayo-
res, con mas tecnologia, adapta-
das para las tecnologias de punta,
como también en preparacion de
suelo, si necesita trasladar una tol-
va granelera”, dijo. Subray6 que su
versatilidad esta dada gracias a su
transmision, ademas de calibrar su
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consumo de diésel de acuerdo con
la actividad a realizar. “Este que
traemos aca es de 280 HP, pero va
de 260 a 300 HP. Tenemos acé una
plataforma que hace una copia de
terreno muy buena. Los clientes
que tienen la soja zafrina, que es
una soja mas baja, van a conse-
guir cosechar muy bien, recoger
bien esa masa y conseguir llevar
todo para la cosechadora”, afirmo.
Puntualiz6 igualmente que, como
grupo, antes de participar en una
exposicion, “nos preocupamos
de hablar con las fabricas para
ofrecer condiciones especiales
de plazo y precio y en Canindeyt
no fue la excepcion”. Agreg6 que,
a su vegz, la presencia de los visi-
tantes internacionales contribuy6
a un mayor acercamiento con los
usuarios y agradecio a los visitan-
tes al stand y a la organizacion por
el espacio.
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Dekalpar, con hibridos de maiz, genética de soja y estreno de sorgo

a compania acompano la Expo

Canindeyt 2025, llevando sus
novedades y brindando orienta-
ciones a los visitantes en el campo
de experimental habilitado duran-
te la muestra. Selva Avalos, coordi-
nadora de Desarrollo de la Region
Norte para la compania Dekalpar,
resalto lo positivo de contar con
un sector de cultivos, pues el area
agricola permiti6 ofrecer pro-
puestas de hibridos de maiz, las
variedades mas representativas

del mercado en cuanto a soja para
esta region y, en estreno, hibri-
dos de sorgo, todo ello sumado a
la parte de proteccion de cultivos,
incluyendo biologicos. “Estuvo
muy interesante la participacion
de los productores locales visitan-
do nuestro stand. Charlamos sobre
las alternativas que tenemos den-
tro de nuestro portfolio. Fue un
intercambio muy bueno”, subrayo.
Puntualiz6 que el foco principal
estuvo en hibridos Dekalb, pero

también acompafaron con varie-
dades de soja. “Estamos trabajan-
do con la linea de Monsoy también
Brasmax, Don Mario y, desde esta
campaiia, se sumoé también Lima-
grain. Tenemos variedades nue-
vas, nuevas tecnologias, hibridos
que son muy estables en la region,
que los productores conocen, tan-
to por su techo productivo, su sa-
nidad, como por la productividad
que tenemos en esta region”. La
novedad fue el sorgo. “Estamos
empezando con sorgo de la linea
Advanta. En esta ocasion, con gra-
niferos y para ensilaje. Tenemos
una opcion variada de la parte
genética y lo que seria la parte de
proteccion de cultivos con la linea
Bayer y también la linea de biolo-
gicos, Biotrop, que esta también
dentro de nuestro portfolio en De-
kalpar”, concluyo.

Prosoil, soluciones de certificacion organica para agroexportadores

arcos Reckziegel geren-

te comercial de Prosoil,
recordé que la firma completod
cuatro ediciones en la Expo Ca-
nindey(, que anualmente se de-
sarrolla en el predio ferial “Don
Wilfrido Soto”, en La Paloma
del Espiritu Santo y que en esta
oportunidad repiti6 el éxito al
recibir a numerosos visitantes
en su stand. “Tuvimos una gran

MARCOS RECKZIEGEL, GERENTE
COMERCIAL DE PROSOIL.

afluencia de clientes y el cli-
ma, aunque hubo lluvias, lo que
también fue bueno para el cam-
po, acompafi6 en nuestra no-
che central”, coment6 y reiter6d
que las precipitaciones pluviales
fueron recibidas con jabilo en
toda la zona, tanto de Canindey(
como de Alto Parana. Reckziegel
quien opera en una amplia re-
gion que incluye, ademas de los
departamentos citados a Itapua,
Misiones y Neembuct, resalto
que, en la 252 edicion de la feria,
el foco de la compaiiia estuvo
en la certificacion organica in-
ternacional, “Se estuvo hablan-
do mucho de lo que representa
y que Prosoil posee dentro de
su gama de productos. Es una
herramienta muy poderosa hoy
con la que contamos, ofreciendo
a la gente del campo que trabaja
en esta actividad, la produccion
organica”, explicé y subrayo la
importancia creciente que viene
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teniendo este aval en las ope-
raciones comerciales interna-
cionales. “Presentamos los pro-
ductos que tienen certificacion
de Letis, que es una agencia que
certifica los productos organi-
cos y que permite a los usuarios
contar con las herramientas para
exportar a mercados exigentes,
como Estados Unidos o Europa.
ProSoil les puede proporcionar
esas herramientas para producir
y asi llegar a esos destinos. No
todos los bioldgicos dentro del
mercado estan certificados, y no
quiere decir que solo por ser un
biolégico se puede utilizar eso
para producir y concretar ope-
raciones internacionales. Es una
solucion mas que brinda Prosoil
y que ofrece a los productores”.
Anadié que la firma opera con
clientes que estan trabajando
con sésamo organico, grandes
areas, mas de 3.000 hectareas,
también chia organica y yerba



mate organica. Incluso, men-
cioné que existen ciertas zonas
en donde se abarca lo que sea
la soja orgéanica “Estamos bas-
tante enfocados en este tema y
fue lo nuevo que presentamos
durante Expo Canindeyt 2025.
Existen exigencias y solo unas
pocas empresas pueden ofrecer
esa tecnologia y certificados im-
portantes para los interesados
en envios a Europa, con algunas
exigencias normativas, o al mer-
cado estadounidense, que de-
manda mucha chia de Paraguay”.
Recalc6é que la firma demostro
estar a la altura de las exigen-
cias, pues los procesos deman-

dan tiempo, investigaciones y
otros requisitos. “También se
debe poseer una fabrica de pri-
mer nivel, realizar extraccion de
cepas, que conlleva tener maqui-
naria bien preparada y dentro de
un ambiente muy esterilizado.
Todo esto demanda mucho a las
certificadoras, no es para cual-
quier firma, pero Prosoil siempre
va enfocado en mejorar y ofre-
cer a los productores la mejor
herramienta para su campo, en
la busqueda de la rentabilidad.
Expuso que solo en sésamo or-
ganico, puede darse una diferen-
cia de 500 USD/ton. Reconoci6
que muchas veces el produc-

tor estd huérfano de asistencia,
por lo que Prosoil se enfoca en
buscar tecnologias y soluciones
como estas certificaciones para
que cada usuario decida qué ha-
cer y como lograr el resultado
positivo. Finalmente, agradecio
a todos los visitantes durante la
muestra. “Sabemos que es dificil
tomarse un tiempo, por lo que
agradecemos esos minutos dedi-
cados con nosotros en cada ex-
posicion. Esto lo retribuimos con
lo mejor que podamos darles, re-
cibirlos como se merecen y estar
apoyandolos siempre. Por lo de-
mas, desear siempre una gran-
diosa zafra venidera”, concluyd.

Somax, crecimiento continuo en la region

urante la “Noche Somax”, en

la Expo Canindeyd, se re-
saltd el crecimiento permanen-
te y afianzador de la compania
en todo el pais, incluyendo, por
supuesto, al XIV Departamento.
Marines Gritzenco, gerente de la
unidad del Silo Somax en el dis-

MARINES GRITZENCO, GERENTE DE LA UNIDAD DEL
SILO SOMAX EN EL DISTRITO DE CORPUS CHRISTI.

trito de Corpus Christi, agrade-
ci6 primeramente la posibilidad
de tener un espacio dentro de
la muestra y confraternizar con
clientes y amigos. “Para nosotros
siempre es muy satisfactorio par-
ticipar de este evento tan impor-
tante en representacion del de-
partamento de Canindeya. Para
Somax es de mucha valia traer
nuestras soluciones y compartir
con los productores. Presentarles
algo de lo que es nuestro trabajo,
de lo que hacemos y nos emocio-
na, otro aflo mas tener ‘nuestra
casa’ llena, aqui en el stand”, dijo.
Agregd que la empresa atravie-
sa por un momento ascendente
sobre todo gracias a las dltimas
inversiones realizadas en la zona.
“Somax sigue creciendo aca en
Canindeyt. Ya contdbamos con
la regional ubicada en Katueté,
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unidades de silo en la Colonia 14
Mil (Laurel), y en la comunidad de
Kumanda Kai (Katueté) y, tam-
bién desde la dltima zafra 2025
en Corpus Christi”. Todo ello, sin
olvidar la expansion que sigue te-
niendo la compafia con mas pre-
sencia en otros departamentos.
Con respecto a la “Noche Somax”,
explicé que, ademas de acercar a
clientes y amigos, la Expo Canin-
deyu es una plataforma que brin-
da la posibilidad de presentar el
portafolio de productos, que hoy
es bastante amplio, subrayé e in-
cluso con novedades. “Podemos
adelantar que Somax esta con su
nueva linea que fue desarrollada
para optimizar nuestra asistencia
al cliente, a los productores, ofre-
ciendo nuevas formulaciones vy,
asi también, seguir ampliando un
portafolio cada vez mas completo
y accesible a la vez para la pro-
duccion”, concluy6. CA



».  HERBICIDA %

[}
. l..l
’
4
-

% STATUS CS

Evolucion 5,

en el control de

malezas

o o

8
H Con tecnologia
microencapsulada

» Mejor transposicion »™

o o o ;Bf-' "-' "-‘
» Mejor distribucion
en el suelo RS
» Formulacion CS _k

LINEA

EVOLUTION



CABINA

MOTOR
AGCO POWER 135k

Caza Comiral: Av. Aigar N® 1945, Asuncidn Tel: (021) 214 114 - Swve. Civolad daf Este: Km.5 Av. Monsefnor Rodnigeez Tel: (061) 572 31678 - Swe. Encarmacion: Rula & Km. 10 Tel.: (071) 218 2000
Suc, Loma Plata (Chaco): for. Central 1315 Tel.: (0452) 253 180/ 253 267 - Sve. Santa Rita: Ruta 6 Km. 212.5 Tel.: (0673) 221 045 /220 151 - Sve. Katueld: fv. de las Residentas Km. 355 Tel: (061) 597 4000

@ WAL ALTRA COMPY o WALTRA - REEDER & CIA @ VALTRA RIEDER

VALTRA \ GRUPO RIEDER



o 1 W i e T
& PVl ¢ i . o ! Nl o et .

o 2 i AL Ak ” oy W ’ | I ; e

Fete | \ | i, A S i\ . -
| [ % W1 A - LV Ly J WD e

-.. | ’z . .. .. | r a c i L il (s ) 4 _,f 1 -|_ L

b L o . L AL L | ' 8 /

X .. to % e

(O +595981300080 § /TractoSAE (0) @tractopyoficial



