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+info en: campoagropecuario.com.py NO DESCUIDAR AL
ESLABON MAS DEBIL

E xiste una conocida frase que reza “Una cade-
na es tan fuerte como su eslabén mas débil”
gue hace hincapié en la importancia que tiene
cada componente de un todo, pues, ante cual-
' quier tropiezo de alguna de las piezas, el conjunto
¥ i SRE IR A tambaleay puede ceder por completo. De ahi que
A ; no siempre es bueno mirar solo la macroecono-
1 'n"™ / mia y dormir sobre los laureles pensando que ya
NOTA DE TAPA se cumplié y que todo marcha por buen rumbo.
'‘BUEN MANEJO, PALIATIVO A Yendo al sector productivo concretamente,

ADVERSIDADES debe ser motivo de preocupacion la situacién
: por la que pasan muchos productores. A gran-

des rasgos las autoridades u otros actores poli-
ticos y de la sociedad pueden decir que la eco-
nomia va sobre rieles, con grandes nimeros en
positivo, porque se toma el promedio como re-
ferencia. Pero ese valor medio implica que hay
una realidad mejor, por arriba, pero también
otra peor, por abajo.
Es ahi donde se debe acompanar a los mas afec-
tados y golpeados. En este caso, en lo que com-
vEL CLIENTE ES EL INBIO IMPULS® pete ,aI campo, exist’en zonas que llevan aﬁ’os de
TECNOLOGIA PARAGUAYA sequia durante la época en donde deberia ser
CENTRO DE TODO LO . .
QUE HACEMOS" _?chNg_'Téoofé:ORNADA la temporada a aprovechar. Lo Unico que se in-
crementa son las deudas y los problemas. Esto
también debe ser una Ilamada de atencién para
las autoridades, dado que los problemas pueden
llevar al descontento social y tornarse en una si-
tuacion mas preocupante.
Por ejemplo, el principal cultivo, la soja, no supe-
rard la meta de 11 millones de toneladas, por la
faltade buenas lluvias durante su desarrollo. Pero
no es la Unica inquietud. Tampoco se dan registros
buenos de humedad en el suelo para la siembra
de zafrina y de invierno. Es apenas un punto para

CONCUR tener en cuenta y tratar de prever respuestas o
EN Lk?:golﬁzm por lo menos paliativos con tiempo. Pues siempre
BERGTHAL serd mejor fortalecer toda la cadena que dejar

vulnerable uno de los eslabones.
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Maiz: cotizacion a la
baja, desvalorizacion del
real y menor produccion

as exportaciones de maiz zafra 2024, que aun con-

tindan, al cierre del afio pasado sufrieron un fuerte
impacto tanto en volumen como en ingresos por la caida
de la cotizacion, la desvalorizacion del real, la moneda
del principal mercado del maiz paraguayo, Brasil, y por
la menor produccion local en la dltima campana, segin
se destaco en el Informe de Comercio Exterior de la Ca-
mara Paraguaya de Exportadores y Comercializadores
de Cereales y Oleaginosas (Capeco), material divulgado
por el gremio.
En efecto, Sonia Tomassone, asesora de Comercio Ex-

terior de la Capeco, explicé que de junio a diciembre
de 2024 fueron exportadas 1,4 millones de toneladas
de maiz zafra 2024, frente a 2,8 millones toneladas en-
viadas durante el mismo periodo de la zafra anterior. Al
comparar los envios del grano por afio calendario (enero
a diciembre), también se registré una disminucion del
volumen embarcado, ya que durante el 2024 se envia-
ron 1,89 millones de toneladas, frente a los 3,78 millo-
nes de toneladas registrados en el 2023. CA

Disminucién de superficie
de cultivos de invierno

Primer envio de limoén “Tahiti”

| Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio) report6

disminucién en la superficie de cultivos de invierno
durante el 2024, sefial6 la Unién de Gremios de la Pro-
duccion (UGP), en un reciente boletin informativo. En
efecto, seglin el material dado a conocer rubros como
trigo, canola y coberturas registraron una menor super-
ficie de siembra en relacién al invierno del 2023. Se esti-
ma que el drea de siembra de trigo alcanzé unas 378.203
hectareas, lo que representé una disminucién en torno al
9% en comparacion con lo sembrado en el aiio 2023.
Teniendo en cuenta que el trigo se cultiva sobre rastro-
jos de maiz y soja, los retrasos en la cosecha de estos
cultivos de segunda limitan la superficie de siembra
en el 2024, se advirtio. A esto se sumaron los riesgos
climaticos, los costos de produccion y los precios del
grano, que ejercen presion sobre los productores. Los
departamentos con mayor area cultivada fueron Alto
Parana e Itapua. Canola En relacién a los cultivos de
canola, se estima una superficie total de 63.359 hecta-
reas, con una caida en torno al 30%. CA
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araguay concretd la exportaciéon del primer carga-

mento de limén “Tahiti” al mercado argentino, infor-
mo el Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG). Se
trata de un volumen inicial de 26 toneladas obtenidas de
un trabajo en conjunto de unas 30 familias de la zona de
Yby Yau, en Concepcién. Conforme los datos de la carte-
ra agraria, el valor de esta mercaderia rondé los G 2.500
por kg y existe la posibilidad de seguir con mas envios.
Para acompanar esta inédita venta, se realizé un acto que
conté con la presencia de autoridades del MAG y de otras
instituciones vinculadas, como el Servicio Nacional de Ca-
lidad y Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave), se informé.
Los altos funcionarios destacaron la labor de las familias
para ofrecer un producto con calidad de exportacion, que
facilitd la operacion, incluso viabilizando la agilizacién de
tramites fitosanitarios. De igual forma, las autoridades
resaltaron este logro en el camino hacia la conquista de
mercados internacionales en donde, ademas de los ingre-
Sos que genera, permite fortalecer la parte técnica 'y me-
jorar la calidad del producto paraguayo. CA

www.campoagropecuario.com.py






Récord en envios
de carne bovina

L as exportaciones de carne bovina de Paraguay cerra-
ron el ano 2024 con una cifra récord, alcanzando un
total de 353.016 toneladas enviadas a 59 mercados del
mundo. Esto generd ingresos por USD 1.776.828.610
para el sector, informé la agencia oficial de noticias IP
Paraguay. Conforme al material divulgado, la cantidad
exportada en 2024 da continuidad al crecimiento cons-
tante de los volimenes de envios de carne bovina, que
desde el 2021 superaron las 300 mil toneladas anuales.
El principal destino de las exportaciones paraguayas
fue Chile, que compré mas de 120 millones de kilos del
producto durante el aino. Otros mercados importantes
fueron Taiwan, Brasil, Israel, Estados Unidos y Rusia. En
la suma, estos paises recibieron el 75% de los envios. En
2024 también se registroé una cifra récord de faena, ce-
rrando el afo con 2.213.203 bovinos faenados. Los fri-
gorificos con mayor volumen de faena fueron Belén, con
36.759 cabezas, y Concepcion, con 21.094 cabezas.

Asitambién se alcanzoé un récord historico en la exporta-
cion de subproductos de origen bovino, como menuden-
cias, con casi 70 mil toneladas enviadas en el tltimo aino,
publicoé IP Paraguay. Entre tanto, es de resaltar el posi-
cionamiento que tuvo el mercado de Estados Unidos en
solo un ano de habilitacion. Paso el puesto 12 en enero
del 2024, al mes de la apertura a la carne paraguaya, a
estar entre los primeros 5 lugares del ranking de com-

pradores. Todo esto en medio del intento de un sector
ganadero estadounidense que insiste con trabar la com-
pradel producto paraguayo. CA

Casi el doble de trigo exportado

L as exportaciones de trigo zafra 2024, a diferen-
cia del maiz, tuvieron un excelente desarrollo a
diciembre del ultimo afo, pues cerraron con un au-
mento de 99%, es decir casi duplicando los registros
anteriores, conforme un material de divulgacién de la
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Camara Paraguaya de Exportadores y Comercializa-
dores de Cereales y Oleaginosas (Capeco). En efecto,
al tercer mes de iniciadas las exportaciones de trigo
zafra 2024 (octubre-diciembre 2024), se embarca-
ro189.399 toneladas frente a las 95.373 toneladas
enviadas en el mismo periodo de la zafra anterior.
Esto es un aumento de 94.026 toneladas.

Ademas, el informe menciona que las exportaciones
de trigo por afio calendario (enero a diciembre 2024)
alcanzaron 545.626 toneladas, mientras que en el
2023 se enviaron 217.138 toneladas; es decir, la sa-
lida del cereal aumenté mas de 328 mil toneladas en
el ultimo ano. En cuanto a ingresos, la exportacion de
trigo en el 2024 generd un ingreso de divisas por va-
lor de USD 127 millones, frente a los USD 56 millones
registrados en el 2023; es decir, USD 71 millones m4s.
Las razones del incremento se darian por una mayor
produccion de la zafra nueva (mas de 1 millén de to-
neladas, seglin estimaciones) y por la salida agilizada
de los camiones en la frontera. CA

www.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

El cliente es el centro de
todo lo que hacemos

k
LUtlk PALLOS,
director de
Desarrollode  #
Distribuidores
para América del
Sur de AGCO. =~

LUIZ RENATO PALLOS, DIRECTOR DE DESA- _p. (;Cémo' ven el trabajo del
RROLLO DE DISTRIBUIDORES PARA AMERI- 9rupo Cotripar que realiza lo-

calmente?

CA DEL SUR DE AGCO: ACOMPANO LA RE- _ R. Esunsocio que esta con nosotros
CIENTEMENTE INAUGURADA SUCURSAL DE desde h:jjced mucho tiempo. En esta
oportunidad, acompanamos esta nue-

SU ALIADO LOCAL’ EL GRUPO S:OTRIPAR' va sucursal. Es un placer estar aqui,
EN SAN ALBERTO (ALTO pARANA). Ademas representando a las marcas de AGCO
de resaltar los logros alcanzados en el mer- 2o serFENDTy VALTRA Vemos
. . gue sigue creciendo el negocio. Ahora

cado paraguayo con este vinculo comercial, selanz6la préxima sucursal, que sers
indico parte de las estrategias de toda la red Zn Katueté. Esta;nosdmuy contentos
~ . e seguir expandiéndonos en Para-

de la compafia, asi como .ell rol que cumple guay, con nuestras soluciones, pensa-
nuestro pais en la produccion mundial. das en funcion a los requerimientos
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del cliente, porque tenemos el foco puesto en el productor,
en sus necesidades puntuales. Es muy importante satisfa-
cer sus pedidos Y, tener concesionarios o distribuidores
gue interpreten esas inquietudes, sin dudas favorecen a
contribuir con brindar las soluciones demandadas. Por eso
valoramos el trabajo que realiza Cotripar, en linea con la fi-
losofiade AGCO.

_ P. {Qué novedad puede comentar de lo que
se viene por parte de AGCO?

_ R. Acompanamos este evento para anunciar el lanza-
miento de una nueva estrategia, de avanzada, fortalecien-
do toda la red de concesionarias, las sucursales, estar mas
compactados, con foco principal en la posventa, para estar
mas ceca de nuestros clientes. La estrategia pasa princi-
palmente por tener una cobertura inteligente. Estar mas
cerca de nuestros clientes y poder seguir prestando todo
tipo de servicios en el campo, de una forma mas agil y efi-
ciente. Sumado a todo esto, tener repuestos de calidad, lis-
tos para responder rapidamente, con soluciones méviles
y conectadas a toda la red de distribuidores y sucursales.
Por ejemplo, si un repuesto falta en un lugar, apoyar desde
otro local y atender a los clientes de manera mas efectiva.

P. ¢Ya se estd implementando?

_ R. Si, yalo hemos implementado y apuntamos a forta-
lecer en Paraguay. Es una estrategia global denominada
FARMER CORE. El cliente es el centro de todo lo que
hacemos. Ya esta lanzada en Norteamérica, en Brasil y

al igual que en Espana. Ahora entramos con mas fuerza
en Paraguay. Con la estrategia global FARMER CORE
buscamos que el agricultor encuentre una experiencia
revolucionaria. Se plantean encarar tres grandes ideas
en una sola gran visién, dentro del desafio de trabajar en
una nueva forma de hacer negocios. La propuesta es in-
tegrar elementos digitales y fisicos a lo largo del proceso
de compray el ciclo de vida del producto. Con esto, FAR-
MER CORE introduce un moderno concepto para que el
cliente interactue con las marcas de AGCO vy su distri-
buidor, en este caso Cotripar, en los términos que elija.
_P. ;Se potenciara la red de concesionarias?

_ R. Lared de concesionarias es fundamental, porque al
final nosotros como fabricantes damos todo lo que sea de
ultima tecnologia, que cuente con la mas alta calidad. Pero
quien esta cara a cara con el cliente es el distribuidor, en
este caso Cotripar. Los concesionarios de AGCO suman
mas de 4.200 en todo el mundo. Ofrecen soporte técnico
especializado y se benefician de herramientas pensadas
para brindar lasolucién al campo o al cliente en general. Por
eso, de nuestra parte, hemos estructurado todo un progra-
ma para capacitar a los colaboradores, sea en ventas, servi-
cios, para que los concesionarios estén lo mas preparados
posible para atender a nuestros clientes de la mejor mane-
raposible. Y cada vez mas, este grupo de aqui Cotripar, esta
dandorespuestas, en linea con lo adoptado en otros paises,
otros continentes, como Europa, como Estados Unidos,
pensando en potenciar el trabajo y la produccion.

_ P. ({Cuadl es la valoracién que tienen de Para-
guay?

_ R. Implicamucho. Para Sudamérica es un mercado muy
importante para nosotros y la proximidad que tenemos
con Brasil y como referencia para toda Hispanoamérica.
Este tipo de vinculos brinda muchas ventajas, como el
acceso a toda la gama, con todo el portafolio de marcas.
Es muy importante para nosotros. De facturacion, lo que
podria decir es que, para equipos mas comerciales, se
tienen nimeros mas firmes, pero la idea es que podamos
tomar una participacion de mercado muy importante,
como un mercado estratégico, que es Sudamérica.

_P. ¢ Desea agregar al mas?

_ R. Sin dudas, Paraguay es un referente para el mun-
do entero. Es una zona muy importante. Sabemos que
esta aqui y, es desde aqui, que vamos a alimentar a
todos. Por lo tanto, es una region, un area de la que
estamos muy contentos de seguir muy cercay de aso-
ciarnos con distribuidores cada vez mas fuertes, como
Cotripar. Entanto, nosotros como compaiia global se-
guimos fortaleciendo nuestra red de concesionarias,
atentos para ofrecer las mejores soluciones pensadas
y enfocadas en el agricultor para alimentar al mundo
de forma sustentable.

n



INNOVAR 2025

y tendencias
tecnoldgicas actuales

INEVAR
EREE |

Carlos Gémez, gerente general de Innovar, durante el lanzamiento.

LA MAYOR MUESTRA AGROPECUARIA DE ALTO PARA-
NA REALIZO SU LANZAMIENTO OFICIAL CON NUEVAS
PROPUESTAS EN TECNOLOGIAS CON LA INTRODUC-
CION DE INTELIGENCIA ARTIFICIAL Y UN ENFOQUE
SOCIAL CON LA DONACION DE LO RECAUDADO EN
ENTRADAS A ESCUELAS AGRICOLAS. La feria estd
prevista del 18 al 21 de marzo en el Centro Tecnoldgico
Agropecuario del Paraguay (Cetapar), en Yguazu.

con mas espacio y expositores, buscando me-

jorar la experiencia tanto para profesionales
como para el publico general. La Uniéon de Empresas
Agropecuarias (UEA), organizadora del evento, des-
taco estos cambios durante la presentacién oficial el
16 de enero realizada en el hotel Las Ventanas del
Parana Country Club de Hernandarias. “Con la sépti-

E ste afo, Innovar Feria Agropecuaria contara

Raimundo
Llano.
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ma edicion, estamos agradecidos y
fortalecidos, y esperamos ofrecer
la mejor infraestructura y como-
didades para mostrar el esfuerzo
de quienes producen los alimentos
que consumen las familias”, subra-
y6 Raimundo Llano, presidente del
gremio organizador.

Resalté que, de esta manera, pro-
ductores y empresas que invierten
en nuevas tecnologias, variedad
de semillas, insumos, maquinarias
y servicios, cuentan con una plata-
forma ideal para dar a conocer sus
propuestas y concretar negocios.
A su turno, la vicepresidente de la
UEA, Kareen Petersen, enumerd
las acciones sociales que se vuelcan
hacia la comunidad desde la organi-
zacion del evento, enfatizando que
en esta edicién se tiene un plan para
ayudar a la formacion de jévenes en
las escuelas agricolas y agromecani-
cas. Entre las autoridades oficiales
acompanié el acto, Mauro Kawano,
intendente de Yguazu, el distrito
que alberga la feria agropecuaria.

El jefe comunal destaco el rol pre-
ponderante que viene teniendo
Innovar para la comunidad y el im-
pacto socioecondémico: “Innovar
nos ayudo a que el Municipio se co-
nozca cada vez mas. A 120 dias de
cada feria ya se nota un movimien-
to econémico importante, con res-
taurantes, hoteles y servicios cada
vez mas dindmicos, por la demanda
de visitantes”, puntualizé. Otro de

Wwww.campoagropecuario.com.py



los presentes fue Carlos Gomez, gerente general de
esta iniciativa que vuelve con todo este afo. Durante
su intervencion, informé que la feria vendié todos sus
lotes con cuatro meses de antelacién para que exposi-
tores, auspiciantes y sponsors brinden lo mejor de sus
productos y servicios.

La apuesta por mejorar también se traduce en la unifi-
cacion de espacios como el pabellén Innovar, auditorio,
sector de prensa, cafeteria, produccién y sala VIP de la
organizacion, para ofrecer una experiencia mas cémo-
da y eficiente a todos los asistentes, tanto expositores
como visitantes. Agregd que el evento esta inscripto en
la agenda latinoamericana de ferias y que desde la co-
mision directiva se atienden los detalles para que cada
expositor reciba la compensacion de su inversion. “Es-
tamos agradecidos y fortalecidos. Esperamos ofrecer
la mejor infraestructura y comodidades para mostrar el
esfuerzo de quienes producen los alimentos que consu-
men las familias”, dijo.

La propuesta de la séptima edicion apunta
a varios aspectos. Los ultimos adelantos en el agro seran
una constante en todas las actividades previstas durante
los cuatro dias. Se prevé la presencia de universitarios de
carreras afines al sector agropecuario para complemen-
tar su formacién con informacién de primera mano. Ver
la realidad del campo, desde la siembra hasta la cosecha,
con el asesoramiento de expertos y dentro de un espacio
interactivo. Otros ejes tematicos estaran relacionados
con cultivos demostrativos, dindmica de maquinarias y la
produccién animal, ademas de los espacios y proyectos
Pabellén Innovar, Innovar Mujer e Innovar Social.
El elemento disruptivo en la feria de marzo préximo
sera el asistente virtual, mediante IA, aplicado a Innovar
2025. Se trata de una metodologia moderna y practica
para que los interesados y visitantes consulten en la app
y web todo lo relacionado a la feria, como las ubicacio-

Kareen
Petersen.

Mauro
Kawano.

nes en el predio, charlas, entradas,
hoteles y aeropuertos cercanos, re-
glamento y otras informaciones del
evento. Las consultas podran reali-
zarse en todos los idiomas. A las no-
vedades de esta edicion se suman la
sectorizacién de estacionamientos
y el area gastrondmica también se
renovara con nuevos locatarios y la
presentacion oficial del restaurante
Innovar, que estara climatizado.
Asimismo, la organizacion informé
que la alianza estratégica con Ceta-
par fue extendida hasta el afio 2031
para seguir albergando futuras edi-
ciones, para lo cual se adelantd la
decision de invertir en mas infraes-
tructuras y servicios para una mejor
atencién a expositores y visitantes.
En tanto, la entrada a la feria que-
dé fijada en G. 15 000 por dia, con
compras anticipadas o en boleteria.
Cada ano, la recaudacion se destina
a acciones de impacto en las comu-
nidades de Yguazu y Minga Guazu,
en el marco del proyecto Innovar
Social, se indicé finalmente, no sin
antes agradecer a las empresas que
decidieron apoyar la edicion 2025.
Como patrocinadores fueron men-
cionados Banco Itaud, Ford (Tape Ru-
vicha) y Tigo Business. Entre los aus-
piciantes se nombraron a Agrotec,
Bunge, Biotrop, H. Petersen, De-
kalpar, Glymax, Lar, Fuelpar y Shell
Lubricantes. Cabe recordar que la
Unién de Empresas Agropecuarias
(UEA esta compuesta por mas de 50
firmas de primera linea del sector
productivo, que incluye a importan-
tes industrias nacionales, importa-
doras, prestadoras de servicios y
proveedoras del ramo agropecua-
rio. Los interesados en obtener mas
informacioén pueden consultar en la
web www.innovar.com.py, en redes
sociales o descargar la aplicacién In-
novar Feria Agropecuaria. CA



DE CAMPO

VI ENCUENTRO AGRO DE MATRISOJA

El éxito de la transferencia
de conocimiento y
avances tecnholdgicos

MATRISOJA CONCRETO SU VI ENCUENTRO AGRO EN COLONIA FORTUNA
(ALTO PARANA), UN EVENTO QUE REUNIO A PRODUCTORES DE DIVER-
SAS REGIONES DEL PAiIS PARA FOMENTAR EL INTERCAMBIO DE CONO-
CIMIENTOS Y FORTALECER LA CONEXION ENTRE EL SECTOR PRODUCTI-
VO Y LA INVESTIGACION. La jornada, calificada como un éxito, se destaco
por la calidad técnica de sus disertantesy por las innovaciones presentadas.

urante dos jornadas desarrolladas los dias 11y
D 12 de diciembre, la empresa convocé a los agri-
cultores junto a reconocidos investigadores
para intercambiar conocimientos sobre los principales
desafios en los cultivos, ademas de ofrecer las innova-

ciones que caracterizan a la compaiia.
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Fernando Egevart, coordinador ge-
neral y de Desarrollo de Productos
y Mercado de Matrisoja, resalté la
relevancia del evento: “El Encuen-
tro Agro es una oportunidad para
reunir a productores de todas las

www.campoagropecuario.com.py



regiones y promover un didlogo enriquecedor con in-
vestigadores que traen informacion de vanguardia en
el ambito agricola”.

Este ano, la propuesta conté con la participacion de tres
destacados investigadores internacionales como; Mar-
celo Madalosso, fitopatoélogo, quien abordé las principa-
les enfermedades que afectan a cultivos de soja y maiz,
ofreciendo estrategias actualizadas para su manejo.
Mauricio Pasini, entomdlogo, presentd un analisis ex-
haustivo sobre el control de plagas. Un desafio critico en
la agricultura modernay Gabriel Schaich, especialista en
fisiologia de plantas, profundizé en técnicas para maxi-
mizar el potencial de los cultivos, enfatizando el manejo
integrado como clave para aumentar la productividad.
En paralelo, Thiago Vessoni, representante de Stonex,
ofrecié una perspectiva clara sobre las tendencias del
mercado agricola, proporcionando a los productores he-
rramientas valiosas para la planificacion comercial.

INNOVACIONES AL SERVICIO DEL PRODUC-
TOR. El evento también sirvié como vitrina para que
aliados estratégicos de Matrisoja, como BASF, Atlantica,
Kimberlit, Brevant de Corteva e Induquimica presenta-
ran soluciones innovadoras. Segun Egevart, estas alian-
zas permiten ofrecer a los productores herramientas de
vanguardia paramejorar la productividad en los campos.
“Ha sido un afo de muchas soluciones incorporadas y
confiamos en que el préoximo afo estas innovaciones
estaran a disposicion a gran escala, listas para impactar
significativamente en las campanas de 2025," agregoé.

Fernando
Egevart,
coordinador
general y de
Desarrollo de
Productos y
Mercado de
Matrisoja.

Chly

UN BALANCE POSITIVO Y
PROYECCION AL FUTURO. EI
VI Encuentro Agro no solo cumplié
con los objetivos planteados, sino
que reafirmé el compromiso de Ma-
trisoja con el sector agricola. El re-
torno positivo por parte de los asis-
tentes motiva a seguir organizando
encuentros de este nivel.

“Estamos en una posicién favora-
ble, con perspectivas optimistas
en la presente campana. Invitamos
desde ya a la VIl edicién, donde
traeremos un portafolio renovado
y soluciones consolidadas para se-
guir liderando en innovacién”, con-
cluyé Egevart.

El agradecimiento especial fue para
los productores y clientes, pilares
fundamentales del éxito de Matri-
soja, quienes una vez mas demostra-
ron su conflanza y compromiso con
el desarrollo del sector agricola.
Con esta exitosa edicion, Matrisoja
reafirma su liderazgo en la transfe-
rencia de conocimientos e imple-
mentacion de soluciones innova-
doras, marcando un camino sélido
hacia una agricultura mas producti-
vay sostenible. CA
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Agrofértil inauguro su
nuevo silo en Los Cedrales

AGROFERTIL LLEVO A CABO LA ESPERADA INAUGURACION DE SU NUE-
VO SILO EN LA LOCALIDAD DE LOS CEDRALES, ALTO PARANA. Esta aper-
tura fortalece el compromiso de la empresa con los productores de la region,
consolidando su papel como aliado estratégico en el crecimiento de la agri-
cultura paraguaya y el desarrollo sostenible de las comunidades rurales.

omo broche de oro a un ano histérico, el 2024,
‘ marcado por multiples logros y reconocimientos,

Agrofértil dio un paso mas en su misién de impul-
sar el crecimiento sostenible del sector agricola en Para-
guay a través de la inauguracion del “Silo Agrofértil Los
Cedrales”, ubicado en el departamento de Alto Parana.
El evento conto con la presencia de un destacado gru-
po de asistentes, entre ellos, los directivos y colabora-
dores de Agrofértil, autoridades locales, proveedores,
aliados comerciales, representantes de gremios de la
produccién, medios de comunicacién e invitados espe-
ciales. La alta concurrencia fue un claro reflejo de las
expectativas que se tienen en torno al nuevo silo, el
cual promete impactar positivamente en la economiay
el desarrollo social de la comunidad.
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CERCANIA Y COMPROMISO CON EL PRODUC-
TOR. Durante la ceremonia de inauguracion, Clevison
Mondardo, gerente comercial general de Agrofértil,
subrayo la importancia estratégica de esta nueva uni-
dad para los agricultores de laregion.

“El Silo Agrofértil Los Cedrales representa mucho mas
gue una inversion: es una muestra tangible de nuestro
compromiso de mantenernos cerca de nuestros clien-
tes, entendiendo sus necesidades y acompanandolos en
cada etapa de su produccién. Este es un espacio disena-
do para fortalecer ain mas nuestra relacién con ellos,
proporcionandoles asesoramiento técnico de calidad
y soluciones innovadoras para sus cultivos. Queremos
gue sientan la tranquilidad de que sus cosechas estan en
las mejores manos”, expreso.

Wwww.campoagropecuario.com.py



INNOVACION Y EFICIENCIA AL SERVICIO DE
LA AGRICULTURA. Por su parte, Vanderlei Tavela,
gerente comercial de Granos de Agrofértil, enfatizé la
robusta infraestructura de silos que la empresa ha de-
sarrollado a lo largo de los afos y resalté el enfoque de
brindar confianza, transparencia y excelencia desde la
siembra hasta la cosecha.

“En linea con los altos estandares que caracterizan a
nuestra red de silos, esta unidad de acopio esta equi-
pada con tecnologia de vanguardia, lo que nos permite
gestionar grandes volumenes de granos con rapidez,
eficienciay precision, asegurando una experiencia agil y
fluida durante el proceso de descarga. Asi optimizamos
y beneficiamos la logistica del agricultor en plena tem-
porada de cosecha”, sefialo.

FORTALEZA EN INFRAESTRUCTURA Y CAPA-
CIDAD. El Silo Agrofértil Los Cedrales destaca como
una unidad con 31.000 toneladas de capacidad de al-
macenamiento, equipada con dos lineas de descarga de
240 Ton/Hora cada una, lo que permite la recepciéon de
cercade 4.000 toneladas de granos por dia. Cuenta con
un secador de granos con capacidad de 200 Ton/Hora,
siendo el primero de la red de silos de Agrofértil en uti-

lizar biomasa soélida (Cavaco), que
reduce el consumo de lenay contri-
buye al compromiso ambiental de
la empresa.

Con la apertura de este nuevo silo,
la empresa amplia su red de acopio
de granos a 25 unidades distribui-
das en puntos estratégicos del te-
rritorio nacional, ofreciendo a los
productores la facilidad y tranqui-
lidad para comercializar su produc-
cion agricola.

Agrofértil cuenta hoy con una capa-
cidad estatica de 570.000 toneladas
de granos, alaque sesuman 108.000
toneladas de capacidad estatica de
sus estructuras portuarias. En total,
la capacidad de almacenamiento al-
canza las 678.000 toneladas.

SOBRE EL GRUPO SARABIA. El
Grupo Sarabiaeslider del agronego-
cio en Paraguay, actuando en otros
paises de América del Sur como
Brasil y Bolivia, en los segmentos
de produccion y comercializaciéon
de defensivos agricolas, fertilizan-
tes y acopio de granos. A través de
sus empresas Tecnomyl, Agrofértil,
H20O Innovation, YVY, GS3, Agro-
pecuaria Campos Nuevos y Agro-
pecuaria Cataratas impulsa una
agriculturainnovadoray sostenible.
Sus directivos, José Marcos Sarabia,
Paulo Sergio Sarabia y Antonio Ivar
Sarabia participan activamente en
acciones de Responsabilidad Social
Empresarial, promoviendo activida-
des en beneficio de los sectores mas
vulnerables y del cuidado del medio
ambiente. CA
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JORNADA

IASA impulsé la innovacion
en la agricultura en su
sexto jornada de campo

INVERSIONES AGRICOLAS S.A. (IASA) REALIZO CON EXITO LA SEXTA
EDICION DE SU DIA DE CAMPO DE SOJA Y MAIZ EN MBARACAYU,
ALTO PARANA, LOS DIAS 8 Y 9 DE ENERO DE 2025. El evento reunié
a productores y actores clave del sector agricola, consoliddndose como
una plataforma esencial para la transferencia de conocimiento y el in-
tercambio de soluciones tecnoldgicas innovadoras para la agricultura.

urante la jornada, IASA presenté su portafolio
D de productos y servicios disefiados para mejo-

rar los rendimientos y la sostenibilidad de los
cultivos. Entre los productos destacados se incluyeron
fertilizantes como MicroPhos y Total S, semillas de maiz
y sorgo Forseed, insumos bioldgicos y de nutricién bajo
la marca VALORE, asi como una amplia gama de agro-
quimicos CULTIVE, que abarca mas de 80 productos, y
las semillas de soja SOBERANA.
El evento reafirmé el compromiso de IASA con la agri-
cultura sustentable, impulsada por tecnologias avanza-
das y soluciones adaptadas tanto a las necesidades de
los agricultores como a las demandas del entorno. Mar-
cio Almeida, coordinador de la marca CULTIVE, resaltd
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la importancia de ofrecer informacion de calidad a los
productores para que puedan superar los rendimientos
actuales y alcanzar nuevas metas. “Somos conscientes
de la importancia de contar con informacién precisa
para superar los limites de los rendimientos y explorar
nuevas posibilidades que la agricultura moderna nos
ofrece”, afirmé Almeida.

El Dia de Campo incluyé un recorrido técnico por varias
estaciones de exposicion, donde los participantes pudie-
ron conocer de primera mano las soluciones que IASA
brinda para optimizar la eficiencia y rentabilidad de los
cultivos de soja y maiz. La compaiiia destacé la integra-
cion de productos que no solo atienden las necesidades
agronomicas, sino que también respetan el entorno am-

www.campoagropecuario.com.py



biental, siguiendo una filosofia de tecnologia orientada a
la sostenibilidad.

Una oportunidad clave para incrementar la rentabilidad
fue sefnalada por Bruno Felippo Fernandes, gerente comer-
cial regional de San Alberto y Mbaracay(, quien expresé su
entusiasmo por el éxito de esta sexta edicion: “Este evento
es una oportunidad técnica Unica, enfocada en innovacio-
nes que permitiran a los productores aumentar la rentabi-
lidad de sus cultivos en esta nueva campaia’, comento.
Por su parte, Valber Ariano, gerente comercial y de mar-
keting de IASA, agradeci6 a los participantes y patroci-
nadores del evento, como Rodomagq, Siagro, Cotripar y
Agrodata, que apoyaron la iniciativa y aportaron sus pro-

pias innovaciones al sector. Ariano
destaco que el evento marca el inicio
de un ano lleno de oportunidades
para el agro, con nuevos desafios y
también con nuevas posibilidades
para quienes apuestan por la innova-
ciony el conocimiento.

En conclusién, Ariano destacé la
importancia de la colaboracién
constante con los productores y
colaboradores, reafirmando el com-
promiso de IASA de seguir mejoran-
do cada afio: “Cada Dia de Campo
es una oportunidad para mejorar,
tanto como empresa como marca.
Siempre podemos esperar mas in-
novacion y mejores resultados para
los productores”, expresé.

Con este evento, IASA renové su
vision hacia el futuro, subrayando
la importancia de trabajar con los
mejores productos y ofrecer condi-
ciones comerciales flexibles para los
productores. De esta forma, IASA re-
afirma su liderazgo en la agricultura
moderna, brindando soluciones que
garantizan mayores rendimientos y
una agricultura mas sostenible. CA
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Impulsé tecnhologia
paraguaya con exitosa
Jornada Tecnoldgica

EL INSTITUTO DE BIOTECNOLOGIA AGRICOLA (INBIO) LLEVO A CABO
CON EXITO SU JORNADA TECNOLOGICA INBIOTEC, UN EVENTO QUE
REUNIO A PRODUCTORES, TECNICOS Y REPRESENTANTES DE LOS
GREMIOS DE LA PRODUCCION EN EL PARQUE TECNOLOGICO DEL
INBIO, UBICADO EN ENCARNACION, ITAPUA. La jornada que se desa-
rrolld el 13 de diciembre incluyd un recorrido por siete estaciones inte-
ractivas que destacaron el Programa de Cruzamiento de soja 'y maiz; y
marco el inicio oficial de las obras del nuevo Parque Tecnoldgico.

urante el evento, los asistentes tuvieron la
D oportunidad de conocer en profundidad los

procesos y avances tecnolégicos de INBIO.
El recorrido incluyd estaciones que abordaron: Pro-
grama de Cruzamiento de Soja donde se mostroé el
proceso completo para generar futuras variedades
de soja, resaltando el enfoque en el mejoramiento
genético.
Ensayos Agrondmicos, en el cual presentaron lineas
avanzadas con las tecnologias HB4 (tolerancia al es-
trés hidrico) y 3G (tres genes de resistencia a la roya),
Vitrina Tecnolégica que exhibié de materiales de pre-
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Alfred Fast,
presidente del
INBIO.

*

lanzamiento de Inbiotec Semillas,
destacando su potencial para el
mercado local y el Programa de
Agricultura Sostenible con Biotec-
nologia que presentd experiencias
practicas de agricultura sostenible
desarrolladas en colaboraciéon con
productores.

También formé parte del recorri-
do: el Mejoramiento de Maiz, con
los avances en el programa de me-
joramiento genético del maiz; Pla-

www.campoagropecuario.com.py



taforma INTACTA2 XTEND de Bayer y la exposicién
de 12 variedades 12X y 2 variedades 2XTEND, mos-
trando su adaptabilidad y rendimiento y las Buenas
Practicas Agricolas con charlas sobre el uso correcto
de productos biotecnolégicos con Cultivante y la co-
rrecta gestion de envases vacios de defensivos agri-
colas, en colaboracion con CAFYF.

Uno de los momentos
mas destacados de la jornada fue la palada inicial del
Parque Tecnolégico INBIOTEC, un proyecto que re-
presentara una inversion de 3 millones de délares en
infraestructura y equipamiento. Segun Alfred Fast,
presidente del INBIO, este moderno centro tendra
una ejecucion prevista de 18 a 24 meses y serd un
espacio dedicado a la investigacion, servicios tecno-
l6gicos para terceros y capacitacion. “Sera un centro
moderno que marcara un antes y un después en la

INBIOTES
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investigacion agricola en el pais. Invitamos a todos a
sumarse a este proyecto que impulsa la innovacién lo-
cal”, afirmé Fast.

El Parque Tecnoldgico no solo fortalecera las capacida-
des de investigacion de INBIO, sino que también sera
un referente para el desarrollo de soluciones innova-
doras que apoyen lasostenibilidad y competitividad del
sector agricola paraguayo. La Jornada Tecnolégica IN-
BIOTEC y el inicio de las obras del Parque Tecnolégico
refuerzan el compromiso de INBIO con la investigacion
y la transferencia de tecnologia al sector productivo.

promovio la correcta gestion
de envases vacios y el uso de EPIs

L a Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes (Cafyf)
participé en la Jornada Tecnolégica Inbiotec, donde
destacé por su participacién en una estacion dedicada
la gestion de envases vacios de productos fitosanitarios.
La capacitacion fue liderada por la Ing. Agr. Helena Val-
dovinos, coordinadora de los programas CampoLimpio
y CuidAgro de Cafyf, quién explicé a los productores,
técnicos y representantes de gremios la correcta ma-
nipulacion de los envases vacios y los procedimientos
esenciales para su disposicion adecuada.

Uno de los aspectos mas importantes abordados fue
el triple lavado de los pulverizadores de mochila y el
lavado a presién de los equipos de pulverizacion me-
canizados, procesos fundamentales para garantizar
gue los envases vacios sean correctamente gestiona-
dos antes de ser dispuestos en los Centros de Acopio
Temporales habilitados.

Asimismo, la capacitacién incluyd pautas sobre el uso

adecuado de los Equipos de Proteccion Individual (EPIs),
resaltando la necesidad de que los productores cuenten
con los equipos en éptimas condiciones para realizar es-
tas tareas de manera segura.

Con estas iniciativas, CAFYF reafirma su compromiso
con la promocién de las Buenas Practicas Agricolas,
contribuyendo a un sector productivo mas responsa-
ble, seguro y sostenible. CA
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EXPERIENCIA POSITIVA
Buen manejo, paliativo
a adversidades

ANTE UN ESCENARIO DIFICIL, EL AGRICULTOR DEBE BUSCAR i
ALTERNATIVAS PARA SOBRELLEVAR EL MOMENTO CRITICO. .
Campo Agropecuario visitd una finca en San Alberto (Alto Parana),

en donde se destacd que la importancia de un buen manejo como

opcion viable o paliativo a factores como el clima.
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| comportamiento de lluvias vino bien hasta cier-
to momento en el desarrollo de los cultivos de
verano. Sin embargo, en muchas regiones, vol-
vié a presentarse un déficit hidrico, con los problemas
que ello conlleva a la agricultura. El productor debe en-
frentar situaciones dificiles que se presentan y en gran
medida con variables que él no maneja, como el clima.
Sin embargo, existen experiencias positivas que pueden
contribuir a evitar perjuicios mayores.
Para ello, el equipo de Campo Agropecuario se trasla-
dé hasta la zona de Limoy, en el distrito de San Alberto,
(Alto Parand), para visitar la finca de Robson Affonso,
productor local. “Estamos cosechando muy bien, a pesar
de los problemas que tuvimos. Venimos trabajando enla
tierra, invirtiendo. La agricultura es sostenible, nosotros
la hacemos y la hacemos muy bien. Tenemos el resultado
y cosechamos el resultado”, dijo.
El entrevistado recalco varias veces que es consciente
de la situacion por la que atraviesan otros agricultores
en Paraguay. “Aqui tenemos una cosecha que no es la
realidad de nuestro pais. Sabemos muy bien que hay
parcelas, con 50 % o 60 % menos de produccion. Por eso
tenemos que buscar estrategias diferentes para poder
pasar por estos momentos, con periodos de falta de llu-
via que ya son constantes. Venimos con 7 ainos con idén-
ticos problemas”, indicé.
Por eso, insistio en el buen manejo. “Nuestro bien mayor
estd en nuestra tierra. Cuando hablamos de agricultura

Robson Affonso, Larah Affonso, Paula Schmitz y
Murilo Affonso.

sostenible, involucra muchas cosas. Una es la siembra
directa, otra es, por ejemplo, ahora estamos cosechando
esta soja, pero ya estamos pensando en la préxima que
vamos a hacer, sembrando maiz. Para eso, ponemos una
cobertura, en nuestro caso, semilla de pasto que permi-
te menor temperatura y mas acumulacion de agua en el
suelo”, explico.

Con esto, prosiguid, se mejora la producciéon también
con lacorreccién de suelo, asi como la preservaciénde la
materia organica, que es esencial para los buenos resul-
tados. “Ya no podemos hacer lo que haciamos antes. Si
seguimos con eso, vamos a tener mas de lo mismo. Tene-
mos que hacer algo diferente, innovador, usando tecno-
logia. Eso es lo que hace la diferencia. Esto nos permite
obtener hasta 5.000 kg/ha”, puntualizé.

Al momento de visitar el campo de Robson Affonso, la
cosecha estaba en un 40 % de avance. “Estamos con un
promedio bien elevado, pese a las complicaciones. =»
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NOTA DE TAPA

Todo esto porque hicimos nuestro trabajo bien hecho.
El problema climatico, siempre vamos a tener. Desde
gue el mundo es el mundo, tenemos problemas clima-
ticos, pero tenemos que ver como enfrentar a eso. Y
tenemos hoy tecnologia para soportar unos dias mas”,
manifesto.

Antes de concluir la entrevista, reiteréd su pesar por
aquellos campos afectados por la sequia. “Esta situacion
nos deja un poco tristes, pero no nos desanima. Tenemos
gue seguir, porque es lo que sabemos hacer. Solo reite-
rar la importancia de cuidar nuestro suelo, invertir en la
tierra, que es de donde obtenemos el sustento. De ella

Robson Affonso,
productor de
San Alberto
(Alto Parand).

obtenemos el alimento para nuestra
familia, nuestra patria amada vy el
mundo”, finalizé.

Mosaico de rendimientos

T al como lo mencioné Robbson Affonso, la situacion
en otras partes del pais no es de la mejor. En ese
sentido, en consulta con el presidente de la Unién de
Gremios de la Produccion (UGP), Héctor Cristaldo, indi-
c6 que en las ultimas semanas el desarrollo de la campa-
na sojera no mostré muchos cambios de como se venia
dando con la situacién climatica, diferente a las Ultimas
lluvias de importancia.

Puntualizé que el déficit persiste en algunas zonas con
mas fuerza que en otras, justamente por la desigualdad
de agua caida. “Solo se registraron aguaceros que gene-
raron un mosaico de rendimientos. Esa variacion de ma-
yor o menor caudal es la que marca la diferencia en el
rendimiento de la parcela. Existe mucha variabilidad en
rendimiento dentro de un mismo distrito va estar dificil
dar numero consolidado a nivel nacional”, indico.
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Dentro de las generalidades, el punto preocupante es que
existen zonas productivas que vienen arrastrando pro-
blemas climaticos durante lacampana agricola. “Laregién
mas afectada una vez mas es la del Norte de la Oriental”,
comento, atendiendo que suman varias temporadas difi-
ciles, con sus efectos econémicos para el productor. No
obstante, el dirigente aclaré que no se llegaria a situacio-
nes criticas como las acontecidas en el 2022.

Cristaldo recordé que en esa zafra se llegé a niveles no
observados en un cuarto de siglo. En efecto, la produc-
cion de ese ano estuvo por arriba de 3,4 millones de to-
neladas de soja, cuando las estimaciones fueron de su-
perar 10 millones de toneladas. La sequia de entonces
golpeo fuertemente al cultivo que promedié 979 kg/ha
en una superficie de poco mas de 3 millones de ha, que
dificilmente se repetiria este afno. CA
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JORNADA DE CAMPO

Amplia oferta de
tecnologia destaco el Dia

de Campo Smerfeld

v A = —

LA COOPERATIVA SOMMERFELD LTDA. DESARROLLO CON EXITO SU
TRADICIONAL DIiA DE CAMPO EDICION 2025, UN EVENTO QUE, UNA
VEZ MAS, SE CONSOLIDO COMO UN HITO EN EL CALENDARIO AGRO-
PECUARIO DE LA REGION. Con la participacion de 63 empresas que
ofrecieron genética, maquinarias e insumos diversos, la jornada se pre-
sentdé como una excelente oportunidad para que los agricultores de la
region accedieran a las tecnologias mas innovadoras del sector.

lallegada tan esperadade las lluviasel 14y 15 de

enero en la parcela demostrativa del Silo Campo
5 de la Cooperativa Sommerfeld Ltda., ubicada en J. Eu-
logio Estigarribia, Caaguazu.
El Dia de Campo se ha convertido en una verdadera fe-
ria agropecuaria que congrega a miles de productores
cada ano. En esta edicion, mas de 1.000 agricultores se
dieron cita durante las dos jornadas del evento para
conocer de primera mano las propuestas tecnoldgicas

E | evento se realizd con optimismo impulsado por
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y participar en la transferencia de conocimientos que
ofrecen las empresas y expertos del sector. Entre las
innovaciones destacadas se incluyeron nuevas solucio-
nes para la optimizacién del uso de insumos, diversas
propuestas de genética vegetal y las Ultimas noveda-
des en maquinaria agricola. Ademas, la jornada brindé
a los productores la posibilidad de compartir experien-
cias con colegas del sector y establecer contactos con
empresas que ofrecen productos y servicios clave para
el desarrollo de sus actividades agropecuarias.

Wwww.campoagropecuario.com.py



COMPROMISO CON EL DESARROLLO DE LOS
SOCIOS. Willy Bergen, gerente general de la Coopera-
tiva Sommerfeld, destacé la importancia de este even-
to para los 1.450 socios de la cooperativa, de los cuales
aproximadamente 400 son agricultores. “Nuestro Dia
de Campo es una excelente oportunidad para que nues-
tros socios puedan acceder a las mejores tecnologias vy,
asuvez, fomentar la transferencia de conocimientos en-
tre productores”, seiald Bergen.

La cooperativa tiene como misién ofrecer soluciones in-
tegrales a sus socios, no solo en el ambito agricola, sino
también en otros sectores clave con el desarrollo de la
industria, fomentando la agregacién de valor a las ma-
terias primas. Ademas, uno de sus principales enfoques
es financiar todo lo necesario para sus asociados, asegu-
rando que los agricultores y tamberos cuenten con los
recursos adecuados para seguir desarrollandose y sien-
do competitivos en el mercado.

ENFOQUE EN LA EXPANSION Y EL CRECIMIEN-
TO SOSTENIBLE. Un aspecto destacado de la gestién

Willy Bergen,
gerente
general de la
Cooperativa
Sommerfeld.

3
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de la Cooperativa Sommerfeld es su
compromiso con lainversién continua
eninfraestructuray capacidad de aco-
pio. Seguin Bergen, la cooperativa rea-
liza inversiones anuales para ampliar
su capacidad estaticay seguir apoyan-
do el crecimiento de sus socios. “Siem-
pre estamos buscando nuevas formas
de invertir en el futuro de nuestros
asociados, asegurando que puedan
acceder a las mejores herramientas
y condiciones para optimizar su pro-
duccién”, expreso el gerente.

El evento Dia de Campo 2025, que
ha sido una verdadera celebraciéon
de la innovacion y el compromiso
con el sector agropecuario, reafirma
el rol de la Cooperativa Sommerfeld
Ltda. como un pilar fundamental en
el desarrollo de laagriculturaylaga-
naderia de la region. >
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Nuseed y la alternativa
del sorgo en
temporada de zafrina

D urante la jornada agrotecnolégica de la Coope-
rativa Sommerfeld, Nuseed impulsé variedades
en sorgo que puedan ser soluciones para responder a
situaciones de estrés hidrico y la falta de precio que
afecta al maiz, de cara ala temporada de zafrina 2025.
El Ing. Sebastian Vazquez, representante comercial
de Nuseed en Paraguay, expuso las caracteristicas
de los hibridos de sorgo mas recientes, como el NU-
GRAIN 430, que ha tenido resultados sobresalientes
desde su introduccién en la campana pasada. Ademas,
menciond los materiales tradicionales FOXy JOWAR
SHORT, conocidos por su alta precocidad y buen ren-
dimiento.

En un contexto en el que la produccién de maiz enfrenta
dificultades debido a problemas climaticos y de merca-
do, los hibridos de sorgo se presentan como una opcién
rentable para los productores. “El sorgo doble propdsi-
to, sirve tanto para la produccion de grano como para la
alimentacién animal, y es una alternativa viable frente a
la creciente complejidad del cultivo de maiz, que se ve
afectado por el estrés hidrico y los altos costos”, expre-

so. Vazquez también destaco los hibridos sileros de Nu-
seed, como el QUALYSILO.

Este permite obtener ensilaje en tan solo 90 dias. Tam-
bién cit6 el NUSIL 484, con un ciclo mas largo, pero con
un rendimiento considerablemente mayor. Ademas,
ante la creciente preocupacion por los altos costos, las
plagas y las enfermedades que afectan al maiz, el sorgo
se posiciona como una opcién mas econémica y resis-
tente. Finalmente, agradecié una vez mas por la oportu-
nidad de dar alternativas rentables para el agricultor en
alianza con Cooperativa Sommerfeld y animé a conocer
mas acerca de sus materiales.

Corteva con hibridos de
sorgo para zafrifa y anticipo
de nuevo fungicida

a compaiiia presenté novedades en el Dia de Campo

de la Cooperativa Sommerfeld Ltda. En este sentido,
la Ing. Agr. Fatima Acosta, lider de Generacién de De-
manda en Paraguay, destacé la incorporacién de la linea
de sorgo Brevant y el lanzamiento del fungicida Vicroya
Ora, cuya comercializacion oficial esta prevista para el
2026. Con respecto a la propuesta en genética de sor-
go y atendiendo la temporada de zafrifia que se avecina,

30 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Enero 2025

citd puntualmente el hibrido 1G 100, un material que
se destaca por su ciclo de maduracién de solo 90 dias,
lo que permite una cosecha entre los 100y 110 dias, asi
como poseer un excelente perfil sanitario.

La variedad responde de manera positiva a la fertili-
zacion, lo que la convierte en una alternativa atractiva
para los agricultores. Ademas, es baja en taninos, una
caracteristica muy valorada por laindustriay tiene una
granresistencia a suelos con altos contenidos de alumi-
nio, se explico. En defensivos, la novedad fue el anuncio
del lanzamiento mundial del Vicroya Ora, un fungici-
da que pertenece al grupo de picolinamidas. Tiene un
modo de accién innovador para combatir enfermeda-
des en el cultivo de soja, como roya, manchas foliares
y antracnosis y muestra una alta resistencia a patoge-
nos. “Es un producto muy completo que va a marcar la
diferencia en el manejo de enfermedades, no solo en
Paraguay, sino también en el mundo”, aseguré. Apro-
veché la oportunidad para agradecer a la Cooperativa
Sommerfeld, a la cual la compainia apoya desde hace
varios anos, por el espacio; reiteré el compromiso de
la firma con la innovacién en el sector agricola e insto
a los socios y al publico en general a seguir participan-
do de estos eventos que cada afo crecen en relevancia,
ademas de invitar a los agricultores a comprobar las
propuestas de Corteva para mejorar la productividad
y sostenibilidad de los cultivos en el pais.

Wwww.campoagropecuario.com.py



Agrofértil presenté un portafolio
integral de soluciones

grofértil destacd un extenso portafolio de solucio-

nes adaptadas a las necesidades del sector expo-
niendo semillas de soja, hibridos de maiz y tecnologias
de vanguardia, centradas en mejorar la calidad y el ren-
dimiento de los cultivos.
Stefan Rogalski, asistente de Desarrollo de Agrofértil
para Campo 9, subrayé la diversidad de opciones que la
empresa pone a disposicion de los productores. y pre-
sentd variedades de soja, destacando la Neo 620 IPRO,
una variedad que resalta por su resistencia al estrés hi-
drico. Ademas, expuso la Neo 610 IPRO, recomendada
para siembras entre el 10 de septiembre y octubre, y la
Neo 600 12X, que incorpora la innovadora tecnologia 12X.
También estuvo presente la Neo 590 12X, una de las mas
sembradas este afo, que se posicioné como una de las va-
riedades mas demandadas en el mercado de semillas.
Agrofértil también presenté las variedades de soja
Agroeste: AS 3595 12X que se destaca por su alta tole-
rancia a la pustula bacteriana y fusariosis y la AS 3606
12X de ciclo 6.0y disenada para ofrecer altos rendimien-
tos en diversos tipos de suelo.

HIBRIDOS DE MAIZ. No pudo estar ausente el porta-
folio de hibridos de maiz, destacando el AS 1991 PRO4,
conocido por su alto techo productivo. Este hibrido de-

mostrd un excelente comportamiento en campo, espe-
cialmente cuando se aplica una fertilizacion adecuada.
Entre las novedades, se lanzo6 el AS 1820 PRO4, un hi-
brido con gran tolerancia ala sequiay excelente sanidad,
mientras que el AS 1844 PRO4, uno de los mas vendidos
en Paraguay, siguid6 mostrando su capacidad para ofre-
cer excelentes resultados. Para los productores que pla-
nean sembrar la zafrifia, Agrofértil recomendé el hibrido
AS 1850 PRO4, una variedad ideal para abrir la campa-
na a finales de enero, que promete buenos rendimientos
bajo las condiciones del ciclo corto.

El evento también permitié a Agrofértil mostrar sus in-
novaciones en tecnologia de aplicacion. como los adyu-
vantes con FluidMax Orange y el Action Oil Plus. Ade-
mas, presentd el Cuadriciclo Terrex y los fertilizantes
Yara y Kbor, un fertilizante con alta concentracién de
potasioy boro.

Hibridos NK con
biotecnologia de punta

L a compaiiia, apostando siempre a ofrecer a la agri-
cultura soporte e innovacioén, participé del Dia de
Campo en Sommerfeld, para continuar elevando la pro-
ductividad del sector agricola en el pais, especialmente
de cara a la préxima siembra en zafrifa. Entre tanto,
Enrique Vazquez, responsable técnico de NK, enfatizé
el lanzamiento del hibrido precoz NK 501 VIP 3, el cual
incorpora la biotecnologia VIPTERA 3. Se trata de un
material que se destaca por su adaptabilidad a diversas
regiones del pais. “Este hibrido ha tenido una excelen-
te aceptacion en Campo 9, donde los productores han
reportado altos rendimientos”, indicé el entrevistado.
Ademas, anticipé que NK tiene mas novedades, al se-
nalar otro hibrido de lanzamiento precomercial de un
maiz sUper precoz y que igualmente cuenta con la bio-
tecnologia mencionada.

Segun las explicaciones, esta disefiado para enfrentar
plagas que afectan al cultivo como la cigarritay presen-
ta buena capacidad de adaptaciéon para diversos am-
bientes. También se resalté la alianza con Lar Paraguay.
NK lleva dos afos participando en el Dia de Campo del

gremio solidario, al tiempo de establecer una relacion
de cinco afios para promover los hibridos de maizy re-
cibe el apoyo de sus distribuidores. Entre estos estan
GPSA e Importadora Alemana, para expandir la pre-
sencia de NK en el mercado local. Vazquez agradecié
a la Cooperativa Sommerfeld por el espacio brindado
y a los participantes en el evento agrotecnoldgico. Fi-
nalmente, aproveché para invitar a los agricultores a
probar los hibridos de NK y a ser parte del proceso de
experimentacion para lograr rendimientos acordes a la
inversiéon en tecnologia de punta. >
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Exitoso estreno de Rizobacter
con soluciones especificas

izobacter, empresa dedicada a la comercializaciéon de

defensivos agricolas con el enfoque en biolégicos en su
extenso portafolio de insumos, fue participe del Diade Cam-
po de la Cooperativa Sommerfeld por primera vez. Ruth Ca-
ballero, del drea de marketingy asistencia técnicade lafirma
en Paraguay, destaco la importancia de participar por pri-
mera vez en esta jornada. “Es fundamental estar aqui para
difundir toda la tecnologia de nuestra paleta de productos.
Aunque somos conocidos por los bioldgicos, también conta-
mos con coadyuvantes, fertilizantes foliares y nematicidas
gue ofrecen soluciones completas para el productor”, expli-
6. Rizobacter presento productos disenados para paliar los
efectos del estrés climatico, como fertilizantes foliares an-
tiestresantes y aceites vegetales con silicona que mejoran
laaplicacion agricola. “Laempresa cuenta con microorganis-
mos que ayudan a soportar las condiciones climaticas adver-
sas, fortaleciendo tanto el suelo como los cultivos”, agrego.
Ademas, se destacaron las soluciones para combatir
nematodos, que integran componentes bioldgicos y qui-
micos, garantizando microorganismos mas fuertes para
una agricultura sostenible, posicionadas para la regién
de Campo 9. La participacién en el evento fue una opor-
tunidad para fortalecer la presencia de una compahia
con 45 ainos de experiencia respaldados por un sélido
equipo de investigacion y desarrollo y que, en Paraguay,

opera a través de varios distribuidores, incluyendo la
Cooperativa Sommerfeld. La profesional agradecio a la
entidad solidaria por el espacio brindado en la destaca-
da jornada, que reunié a importantes empresas del sec-
tor y cientos de productores interesados en soluciones
innovadoras para mejorar sus cultivos. “La agricultura es
muy visual; los resultados en campo determinan la con-
fianza del productor. Por eso invitamos a que prueben
nuestros productos, disefiados para mejorar los rendi-
mientos y la sostenibilidad”, concluyd.

Agrosystem novedades
en fertirrigaciony
agricultura de precision

a firma mostré en el Dia de Campo de la Coopera-
tiva Sommerfeld diversidad en fertilizantes para
cada tipo de cultivo e impulsé marcas con el foco en
agricultura de precisién. El Ing. Agr. Mauricio Aquino,
asesor técnico de ventas, resalté el amplio portafolio
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de Yara. “Dentro de esta linea se encuentra el Yara-
Basa, disefiado para soja y mani y el YaraMila® para
maiz, trigo y cana de azucar. Estos productos han te-
nido una excelente aceptacion en la zona”, indicé. La
novedad fue el lanzamiento de YaraTera, compuesta
por un amplio portfolio de fertilizantes sélidos solu-
bles y liquidos para cubrir las necesidades de cultivos
en fertirrigacion. Esta linea esta destinada a citricos
y hortalizas. También se impulsaron defensivos agri-
colas, que incluyeron herbicidas, insecticidas y fungi-
cidas, todos disenados para mejorar la productividad
y eficiencia de cultivos. Igualmente, en el segmento
de agricultura de precisién, Agrosystem promovié
marcas como Agrotax, de origen argentino, que posee
un sistema con monitoreo de siembra y corte de se-
siones, y la linea estadounidense Raven, que incluye
piloto automatico y también corte de sesiones. Con
miras al futuro, Agrosystem planea expandir su ofer-
ta, dando mas empuje al mercado de los hidrosolubles
y estableciendo un departamento especializado para
llevar sus soluciones a todo el pais. Finalmente, el en-
trevistado agradecié la confianza depositada por la
Cooperativa Sommerfeld y les desed a todos los pro-
ductores una exitosa zafra.

www.campoagropecuario.com.py



Tecnomyl con maices de
Agroceres para zafrina

Tecnomyl participé del Dia de Campo de la Coo-
perativa Sommerfeld, con propuestas de hibridos
de maiz de Agroceres. El Ing. Agr. Carlos Vera, asesor
técnico comercial de Tecnomyl en Caaguazu, resalto
el potencial productivo que ofrecen los hibridos de la
linea Agroceres. “Entre los puntos fuertes de los ma-
teriales podemos encontrar que responden bien a co-
secha, asi también en la sanidad tanto de tallo, de hoja
y raiz. Ademas, es resistente a enfermedades como la
cigarrita, que hoy en dia es una problematica”, subra-
y0. De cara ala préoxima siembra exhibieron el AG 9035
VT PRO3®, bastante consolidado en el mercado, con
el que vienen trabajando ya hace un buen tiempo y con
el que productores han tenido una gran aceptacion. De
ciclo super precoz, tiene muy buena calidad de grano,
tallo, raiz y hoja de excelente adaptabilidad en laregion
y por sobre todo con gran resultado en cosecha. Tam-
bién menciond el hibrido AG 8701 PRO4, un material
con excelentes rendimientos, que se adaptan muy bien
a estaregioén productiva.

Proximamente, se pondra a prueba el AG 8606 PRO4,
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qgue promete bastante para el productor y que se desea
introducir en esta campana. “Todos los materiales res-
ponden bien a cosecha, asi también la sanidad tanto de
tallo, hoja y raiz”, explicé Vera. Tecnomyl también estd
apostando fuertemente a los biolégicos. Para este afo
lanzaron el pack Vigilant Duo, mezcla bioldgica y qui-
mica, que dejo resultados positivos en soja y se prevé
emplear en cultivos de maiz, ademas, se cree serd una
revolucion para la agricultura. Otra novedad de Tec-
nomyl fue el fungicida Teccare, bien aceptado a campo
y favorable desempeno. Desde Tecnomyl se aseguro
gue las innovaciones presentadas al productor suma-
ran en el manejo del cultivo, principalmente en soja 'y
maiz. Para culminar, la compafiia agradeci6 a los parti-
cipantes de esta jornada que promovio el mejoramien-
to genético y dio visibilidad a las Ultimas innovaciones,
tanto en defensivos agricolas como en genética, de ma-
nera sostenible y amigable con el ambiente. >
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DVA destacé la linea nutricional
Incentia y coadyuvantes

VA estuvo presente en el Dia de Campo de la

Cooperativa Sommerfeld, donde destacé su li-
nea nutricional Incentia y los coadyuvantes, productos
clave para optimizar el rendimiento de los cultivos en
condiciones climaticas dificiles. Jorge Martinez, Res-
ponsable Técnico de DVA, subrayd la relevancia de es-
tas soluciones en un contexto de altas temperaturas y
escasez de lluvias. “La linea Incentia esta disefiada para
mejorar la salud de los cultivos, ayudandolos a resistir
el estrés ambiental y favoreciendo su desarrollo. Esto
es esencial en tiempos de condiciones climaticas extre-
mas”, explicé Martinez.
Ademads, DVA presentd sus coadyuvantes, que son
fundamentales para potenciar la accion de otros trata-
mientos fitosanitarios, maximizando la eficiencia de los
insumos utilizados en el campo. Estos productos contri-
buyen a un uso mas efectivo de los recursos y mejoran el
resultado final en los cultivos.
La empresa también hizo hincapié en la importancia
de su acompanamiento técnico y comercial constante,
brindando soporte a los productores no solo en la ven-
ta, sino también durante todo el proceso productivo.
“Nuestro enfoque es integral; estamos siempre cerca
del productor, brindando asesoria personalizada para

asegurar que cada decision se traduzca en un resultado
positivo”, agregd Martinez.

Con este compromiso, DVA reafirma su rol como aliado
estratégico de los productores, proporcionando solucio-
nes innovadoras que contribuyen a mejorar la producti-
vidad y rentabilidad de la agricultura en la region.

Dekalpar presenté su
innovador portafolio

D ekalpar destaco su portafolio de hibridos de maiz,
adaptados a las necesidades del sector agricola
en cuanto a productividad y sanidad. Entre los hibridos
presentados se incluyé el DKB 360 VTPROS3 (136 dias
de ciclo), ideal para doble propdésito (granos y silaje), re-
conocido en la regién por su resistencia y rendimiento.
También se presentaron el DKB 255 VTPRO4 (135 dias
de ciclo) y el DKB 260 VTPRO4 (132 dias de ciclo), que
sobresalen por su alto rendimiento y buena sanidad.

La Ing. Agr. Selva Avalos, coordinadora de desarro-
llo paralaregién norte de Dekalpar, recomendo a los
productores realizar dos aplicaciones de fungicidas
para controlar enfermedades y asegurar una cose-
cha saludable.

Ademas, Dekalpar presenté nuevas variedades de soja
de Limagrain, como el LG 60263IPRO (madurez 6.3),
ideal para obtener altos rendimientos, y el LG 60159
IPRO, que destaca por su tolerancia al estrés térmico.
En el ambito del sorgo, Dekalpar también innovd con
dos hibridos de Advanta, que incorporan tecnologia
iGrowth (tolerancia a herbicidas) y tecnologia Aphix
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(resistencia al pulgdn amarillo), lo que ofrece mas al-
ternativas para los productores.

Ademas de las semillas, Dekalpar presento su linea de
proteccion de cultivos, en colaboracion con Bayer, y so-
luciones biolégicas a través de Biotrop, para mejorar la
sanidad de los cultivos de manera sostenible.

La Ing. Avalos agradeci6 a la Cooperativa Sommefeld por
la oportunidad de participar en este evento, destacando
la importancia de estos espacios para el aprendizaje y la
actualizacién de los productores.

Wwww.campoagropecuario.com.py



Tapé Ruvicha presenté lo
mejor de New Holland y Ford

ape Ruvicha destacé su participacion en el even-

to, mostrando su extensa oferta de maquinarias
agricolas New Holland y vehiculos Ford.
German Cardozo, gerente de marketing de New Ho-
lland para Tape Ruvicha, mencioné entre las nove-
dades mas destacadas a los tractores de entre 74Hp
y 230Hp, la enfardadora Roll Belt 150, que tiene la
capacidad de producir fardos de hasta 150 cm de dia-
metro, y la cosechadora CR 55.85, reconocida por su
alta tecnologiay rendimiento en el campo.
Ademas, la empresa ofrecié diversas opciones de
financiamiento, con promociones a través de Tape
Ruvicha, cooperativas, bancos y otras entidades fi-
nancieras, para facilitar la adquisicion de equipos.
Cardozo subrayé la importancia del servicio de aten-
cion 24 horas para los productores, garantizando
soporte continuo. También destacé la presencia de
nuevas sucursales en Caaguazu y Alberdi, sumando-
se a las ya existentes en Ciudad del Este, Encarna-
cion, Katueté y el Chaco, acercando cada vez mas su

apoyo a los agricultores de todo el pais.

Lineas de NutriCoop para
maximizar resultados

Ivin Dueck, encargado de la produccién de balan-

ceados en NutriCoop, marca de la Cooperativa
Sommerfeld, destaco que la industria pone un énfasis es-
pecial en la calidad de sus productos, con el objetivo de
satisfacer las necesidades nutricionales de los animales y
maximizar su rendimiento en el campo. “Nos enfocamos
en ofrecer productos que garanticen que el ganadero lo-
gre el mejor resultado para sus animales, incluyendo bo-
vinos de leche, ovinos, aves, cerdos y equinos”, comento.
Las diferentes lineas de NutriCoop estan diferenciadas
por colores, lo que permite una utilizacion mas segura
y especifica para cada tipo de animal, se indicé. La em-
presa trabaja activamente en la mejora continua de sus
productos, buscando alternativas innovadoras. “Estamos
ofreciendo la opcion de entrega a granel para producto-
res de alto volumen, lo que permite que reciban produc-
tos directamente en sus silos, eliminando la necesidad de
bolsas y protegiendo el balanceado del polvo y posibles
contaminantes”, afadié Dueck y agradecio a los produc-
tores, socios de la cooperativa y proveedores por apoyar
y confiar en las propuestas de NutriCoop.

Somax y los hibridos de
sorgo para zafrifa 2025

D urante lajornada agrotecnolégica, Somax presento
nuevas alternativas agricolas enfocadas en la zafri-
fa, con el objetivo de ofrecer a los productores opciones
rentables y adaptables a las condiciones del mercado.
Victor Diamante, coordinador de especialidades de la
compafiia en Campo 9, resalto la genética Nortox para
hibridos de sorgo que se propuso en la ocasion. Se pre-
sent6 el NTXS100, proveniente de Brasil que ha ganado
aceptacion en Paraguay gracias a su alta adaptabilidad y
productividad en diferentes tipos de suelo y clima. “Con
la creciente demanda y el precio del sorgo, buscamos
ofrecer a los productores una alternativa de inversion
mas rentable. Ademas, su adaptabilidad a distintos tipos
ambientes lo convierte en una opcién viable para la za-
frifna”, destacd. En el evento, también mostraron las op-
ciones de soja con la linea Soymax, laDM NEXUS I2X. En
cuanto a hibridos de maiz, la B2702VYHR de Nord fue
la opcidn recomendada para la siembra en zafrifa. Agra-

decio a la Cooperativa Sommerfeld Ltda. por facilitar el
espacio que permitié a la compania mostrar su diversi-
dad en materiales y productos innovadores para facili-
tar la tarea del productor y elevar los rendimientos en el
campo y lograr mayores beneficios. Finalmente, resalté
el compromiso de la empresa de seguir trabajando para
ofrecer soluciones rentables y eficaces que beneficien a
los productores locales y de laregién. CA
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DIA DE CAMPO DE LA COOPERATIVA BERGTHAL

Unas 30 variedades de soja
mostraron su desempeno
en macroparcelas

CON GRAN CONCURRENCIA LA COOPERATIVA BERGTHAL LTDA.
LLEVO A CABO SU DiA DE CAMPO DE CAMPO PARA PRESENTAR LAS
VARIEDADES DE SOJA EN SU PARCELA EXPERIMENTAL EN RAUL
ARSENIO OVIEDO, CAAGUAZU. Este evento tuvo lugar el 17 de enero,
y contd con la exposicion de 30 variedades provenientes de 11 empre-
sas. Los materiales fueron sembrados en dos fechas, lo que permitio
observar su comportamiento bajo diferentes condiciones climaticas.

onathan Altenhofen, encargado del departamento
J de asistenciatécnicade la Cooperativa Bergthal, ex-
plicé que las 30 variedades de soja fueron sembra-
das en dos épocas diferentes, la primera el 19 de septiem-
bre y la segunda el 14 de octubre. Para asegurar un buen
desarrollo de los cultivos, se realizé una fertilizacion base
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de 240 kg de fertilizante 04-30-10 de ECOP y unafertiliza-
cion de cobertura con KCl arazén de 100 kg por hectarea.
El tratamiento de semillas fue llevado a cabo en colabora-
cién con laempresa Agrofértil, mientras que el 100% de los
cuidados culturales estuvieron a cargo de la cooperativa,
utilizando los productos disponibles en el mercado.

Www.campoagropecuario.com.py



El Dia de Campo fue exclusivo para la evaluacion de va-
riedades soja en macroparcelas, con el objetivo de de-
mostrar el manejo habitual que realizan los agricultores
en sus fincas. Segun Altenhofen, a lo largo del ciclo del
cultivo experimental, las lluvias fueron irregulares, lo
cual tuvo un impacto directo en el desarrollo de las plan-
tas, especialmente hacia el final de la temporada. A pe-
sar de las variaciones climaticas, el ano fue considerado
moderado en términos de condiciones generales.

En cuanto ala aparicion de plagas, durante el ciclo se re-
gistraron orugas, acaros, chinches y mosca blanca, lo que
llevé a la aplicacidn de estrategias de manejo integrado.
La jornada también permitié presentar las ultimas bio-
tecnologias disponibles en el mercado, como el IPRO vy,
especialmente, la tecnologia I12X.

Entre las empresas que participaron activamente en la
jornada y que presentaron sus variedades en la parcela
experimental, se destacaron: Agrofértil, Agrotec, Mon-
soy, Dekalpar, Lar Paraguay, Glymax, TMG, Nidera, Ma-
trisoja, Gread Seed y ECOP, esta tltima encargada de los
fertilizantes utilizados en el ensayo.

En cuanto alas expectativas de cosecha paralaregion,
Altenhofen manifesté que, en general, los rendimien-
tos serdn bastante variables. Si bien algunas parcelas
mostrardn rendimientos mas bajos debido a las con-
diciones climaticas irregulares, se espera que otros

lotes logren expresar un buen po-
tencial de rendimiento.

La Cooperativa Bergthal contintda
trabajando activamente en la re-
gion, ofreciendo una amplia gama
de servicios a sus socios, entre los
que se incluyen el acopio de gra-
nos, asistencia técnica, provision
de insumos y servicios industriales
como la produccién de balanceados
y la operacién de un molino hari-
nero. Los principales cultivos en la
zona son la soja, el maiz, el trigo,
la canola y el sorgo, y la cooperati-
va tiene una importante influencia
en un area de aproximadamente
18.000 hectéreas.

Este evento es una muestra del
compromiso de la Cooperativa Ber-
gthal con la innovacién y la mejora
continua en el sector agricola, ofre-
ciendo a los productores la oportu-
nidad de conocer de primera mano
las nuevas tecnologias y variedades
que estan transformando el pano-
rama agricola en la regién. >
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Agrofértil destacé variedades
con alto potencial productivo

ariedades de alto potencial productivo destacé Agro-

fértil en la parcela de la Cooperativa Bergthal. En la
oportunidad Brenda Aquino, asesor técnico de Semillas,
compartié detalles sobre el portafolio de variedades de soja
presentadas en el evento y su posicionamiento de acuerdo
a sus caracteristicas. “Presentamos cuatro variedades. Dos
son de la marca Neogen: la Neo 610 IPRO ideal para siem-
bras intermedias desde el 15 de septiembre en adelante y
Neo 590 12X recomendada para el cierre de siembra a partir
del 20 al 25 de septiembre en adelante. Estas se caracterizan
por su alta productividad y adaptabilidad en la region. Ade-
mas, de la marca Agroeste, mostramos las variedades AS
3595 12X y AS 3599 XTD, materiales nuevos que también
destacan por sus altos techos productivos’, explicé Aquino.
La profesional aprovechdé para difundir el tratamiento
industrial de semillas realizado en la Industria de Bene-
ficiamiento de Semillas (IBS) de Agrofértil, que utiliza el
producto Top Box, una solucién integral que protege las
semillas en las primeras etapas de desarrollo. “Este trata-
miento es clave para garantizar una siembra exitosa y una
planta bien establecida desde el inicio”, sefalo.

Aquino inst6 a los productores a probar las nuevas va-
riedades en sus propios campos. “Es fundamental que
conozcan como se comportan estos materiales con sus
manejos especificos. Estamos trayendo variedades in-
novadoras con altos techos productivos y seguiremos
trabajando de la mano con los productores y las coope-
rativas para fortalecer el sector”, concluyo.

BASF destaco su portafolio de
variedades Credenz

ASF presenté tres de sus variedades de soja Credenz

subrayando sus cualidades y adaptabilidad a las con-
diciones de la region. Guillermo Villamayor, desarrollista
técnico de mercado de BASF para la region, enfatizé la
relevancia de participar en esta jornada, donde presenté
tres variedades clave. Una de ellas fue el lanzamiento de
laCZ 27B47 12X, recomendada paralasiembradesde el 5
de septiembre. Esta variedad se distingue por su alto po-
tencial productivo y su arquitectura moderna.
Otra propuesta destacada fue la CZ 644 IPRO, también
apta paralasiembratemprana, con un grupo de maduracion

de 6.4. Esta variedad es altamente tolerante al acame, gra-
cias a su estructura moderna de tallo y un sistema radicular
agresivo, que le confiere una excelente tolerancia al estrés
hidrico, un elevado potencial productivo y un posiciona-
miento adecuado para suelos de media a alta fertilidad.
Por ultimo, la CZ 26B36 IPRO, la mas rustica del porta-
folio, esta posicionada para suelos de media a baja fer-
tilidad. Se caracteriza por su éptima tolerancia al estrés
hidrico y su destacada respuesta en la region del Chaco
paraguayo. “Participamos afio tras afio en el Dia de Cam-
po de la Cooperativa Bergthal porque estos materiales,
probados en macroparcelas, son llevados a cosecha y
los resultados se ponen al conocimiento de los socios”,
senalo Villamayor, destacando el compromiso de BASF
con lainnovacion y la excelencia agricola.
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Monsoy destaco nuevos
materiales con la plataforma I2X

onsoy presento en la macroparcela de la Coopera-

tiva Bergthal sus nuevas variedades de soja con la
avanzada tecnologia 12X. El Ing. Agr. Carlos Pino, repre-
sentante técnico comercial de Monsoy para Paraguay,
presenté tres destacadas variedades: la M 6130 12X,
una variedad disenada para siembras intermedias con
un alto potencial productivo. Recomendada para siem-
bras a partir del 15 de septiembre, esta variedad es ideal
para densidades de 13 plantas finales por metro, garan-
tizando una excelente respuesta en diversos ambientes.
La M 6499 12X, un material de ciclo mas largo, pensado
para aperturas de siembra. Esta variedad se recomienda
con una densidad de 10 plantas finales por metro, adap-
tandose a diferentes tipos de suelos y ambientes produc-
tivosy laM 5999 XTD pensada para el cierre de siembra,
esta variedad se recomienda sembrar a partir del 20 de
septiembre. Es ideal para areas sucesivas al cultivo de tri-
go, con densidades de 10 plantas por metro en suelos de
alta fertilidad y 12 plantas en suelos de media fertilidad.
Pino también destacé que este es el cuarto afio conse-
cutivo de estrés hidrico y térmico, por lo que subrayo la
importancia de diversificar el portafolio de cultivares en
el plan de siembra para mitigar los efectos de estas condi-
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ciones climaticas adversas. Para finalizar, el representan-
te de Monsoy agradecio la alianza constante con la Coo-
perativa Bergthal y alenté a los productores a adoptar
las nuevas variedades de soja con la plataforma Intacta
2Xtend. “Invitamos a los productores a dar el siguiente
paso hacia la productividad, sembrando las nuevas varie-
dades que ofrecemos, para alcanzar los objetivos de ren-
dimiento que todos buscamos”, concluyé Pino. >
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Dekalpar presenté sus
variedades de soja con 6ptimas
respuestas en la region

D ekalpar present6 cinco materiales en la macropar-
cela de la Cooperativa Bergthal, destacando la res-
puesta de estas variedades a las condiciones locales.

La Ing. Agr. Selva Avalos, Coordinadora de Desarrollo
para la Regién Norte, presenté un portafolio que ha
mostrado un rendimiento sobresaliente en la zona. En-
tre las opciones mas destacadas se encuentran el NE-
XUS 64iX66y el COLISEU 63iX65, ideales para la aper-
tura de siembra, y el TORQUE 57iX60, recomendado
para el cierre de campana.

Ademas, la empresa presentd nuevas incorporaciones
en su portafolio, como el LG 60263 IPRO, indicado para
la apertura de siembra con una densidad de 12 plantas
por metro cuadrado, y el LG 60159 IPRO, que se adapta
a los tres momentos de siembra: apertura, siembra me-
dia y cierre de campana. Estas variedades estan siendo

evaluadas en diversas zonas de la Region Oriental, de-
mostrando un excelente desempefo.

La Ing. Avalos resalté las cualidades de estos materiales,
destacando su alto potencial productivo, la tolerancia al
vuelco y su excelente resistencia a las altas temperaturas,
lo que las hace altamente competitivas para la region.
Agradecio a la cooperativa por la oportunidad de com-
partir estas propuestas con los productores y aprovechd
para recordarles que Dekalpar dispone de un robusto
portafolio de genética de soja, con tecnologias innova-
doras que ofrecen soluciones efectivas para las necesi-
dades del campo.

Dekalpar sigue trabajando para brindar a los producto-
res las mejores alternativas y acompanarlos en el éxito
de sus cosechas.

ECOP aporto fertilizacion en la
parcela demostrativa

COP tuvo asu cargo lafertilizacion de la parcela de-

mostrativa y presenté sus propuestas de fertiliza-
cion adaptadas a las necesidades de diferentes cultivos.
Rodrigo Quifdnez, técnico agricola de ECOP para la
zona de la Cooperativa Bergthal, comenté a Campo
Agropecuario que, cada afio, ECOP se encarga de la fer-
tilizacion de la parcela demostrativa. Este afio, se aplicé
una formulacion 4-30-10 + Ca + s (NPK con calcio y azu-
fre), una mezcla clasica seleccionada por los técnicos de
la cooperativa, pero que ha dado excelentes resultados.
Quindnez explicé que ECOP desarrolla formulaciones
personalizadas segun los requerimientos de cada produc-
tor y de cada zona. Las formulaciones de la linea Gold in-
cluyen tanto macro como micronutrientes, ademas de la
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tecnologia NPK, lo que permite contar en un solo granulo
con nitrégeno, fésforo, potasio, y nutrientes esenciales
para el desarrollo de los cultivos. “Contamos con formula-
ciones muy completas para diversos cultivos, como soja,
trigo, maiz, canola y mani”, destacé Quifiénez, quien tam-
bién resalté que ECOP trabaja estrechamente con todas
las cooperativas del pais, desarrollando productos pensa-
dos para beneficiar directamente a los productores.
Finalmente, agradecié a la Cooperativa Bergthal por
brindar un espacio para difundir las innovadoras op-
ciones que ECOP ofrece a los productores, asi como
por la gran afluencia de publico que contribuyé al
éxito del evento.

ECOP, empresa de propiedad cooperativa, sigue
apostando por la innovacién y el desarrollo de solu-
ciones eficaces para el agro, con el objetivo de mejo-
rar la productividad y rentabilidad de los producto-
res de todo el pais. CA
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JORNADA DE CAMPO

Cooperativa Pirapo impulsé
variedades mas productivas
en su dia de campo

CON EL OBJETIVO DE SEGUIR APORTANDO AVANCES GENETICOS
PARA LA PRODUCCION DE LOS SOCIOS Y AGRICULTORES DE LA RE-
GION, LA SOCIEDAD COOPERATIVA PIRAPO AGRICOLA LTDA. llevé a
cabo su Dia de Campo en la que participaron 18 empresas del sector
agricola. El evento se desarrollé en el distrito de Pirapd, departamento
de Itapua en la parcela experimental de la cooperativa el 10 de enero.
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| evento permitié la presentaciéon hibridos de

maiz y variedades de soja con el fin de difundir

datos que permitan ofrecer materiales mas adap-
tados a la zona y aumentar los rindes. Productores lo-
cales y técnicos accedieron a informaciones y demostra-
ciones que ponen en vidriera los avances tecnolégicos y
genéticos que impulsa la cooperativa hace varios anos.
El Ing. Agr. Agustin Masaoka, asistente técnico de la
cooperativa, destacé la importancia de este tipo de en-
cuentros que promueven contar con semillas con mayor
productividad. “Buscamos brindarles la mayor infor-
macioén a los productores para estar a la vanguardia de
los avances tecnoldgicos. Ademas, queremos encontrar
mejores soluciones a los problemas recurrentes en el
campo como la situacion climatica que se genera en este
momento por la falta de lluvias”, explicé, resaltando a
Su vez que se espera que estas investigaciones puedan
ofrecer resultados en un plazo de dos a tres anos.
Los agricultores que llegaron hasta el campo experimen-
tal, ademas de conocer los trabajos de investigacion que
impulsan, también pudieron intercambiar conocimien-
tos y recibir asesoria técnica.
Con mas de 60 afos desde su fundacion, la organizaciéon
solidaria cuenta con 140 socios actualmente quienes se
dedican al cultivo de soja en verano, maiz en zafrifiay en
invierno trigo; canolay cultivos de cobertura.
En los préoximos meses, la cooperativa tiene planeado

Agustin
Masaoka,
asistente

técnico de la
Cooperativa
Pirapé
Agricola Ltda.

continuar con otras actividades si-
milares, esta vez de cara a la zafrifa,
Ademas, se prepara para la campaia
agricola del proximo afio, con nue-
vas propuestas.

Este tipo de eventos son fundamen-
tales para impulsar la innovacion
y mejorar en genética de granos,
acercando a los productores a las
Gltimas tecnologias y materiales dis-
ponibles.

El Dia de Campo conté con la parti-
cipacion de las empresas Agrofértil,
Somax, BASF, Diagro, Nidera, Gly-
max, ademas de Dekalpar, GPSA,
KWS, IASA, Biomatrix, Monsoy y
Agrotec.

RINDES PRELIMINARES EN
ITAPUA. En cuanto a los resultados
de los cultivos, informé que se pre-
senté una gran variabilidad en los
rendimientos de los cultivos de tem-
porada. En el caso del maiz, sembra-
do en agosto arrojé resultados muy
productivos en cosecha.

Por otro lado, las condiciones =»
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climaticas han afectado negativamente a la soja, espe-
cialmente en las sembradas en septiembre y octubre,
gue estan muy comprometidas por lafalta de lluvia. Las
tempraneras ya estan siendo cosechadas, en ese punto

Masaoka, insté a seguir apostando por la agricultura,
a pesar de los desafios que se presentan en cuanto a
estrés hidrico, que sigue siendo el factor mas inciertoy
determinante para las cosechas.

Hibridos de Dekalpar,
de cara a la zafrifna

ekalpar, con el firme compromiso de apoyar al pro-

ductor con nuevas tecnologias, presenté sus hi-
bridos de maiz de cara a la zafrina 2025 durante el Dia
de Campo de la Sociedad Cooperativa Pirapd Agricola
Ltda. Entre los hibridos presentados, se destacaron tres.
El DKB 360 PRO3, de doble propésito, que puede ser
utilizado tanto para la produccién de grano como para
forraje y ensilaje. Su alto contenido de proteina lo hace
especialmente adecuado para la alimentacién de anima-
les, especialmente en zonas tamberas.
El DKB 255 PRO4 es un precoz que se posiciona muy
bien en la region sur, destacandose por su resistencia a
diversas cepas bacterianas. Y el DKB 260 PRO4, un su-
per precoz, recomendado para la apertura de siembra,
gue se caracteriza por su alto techo productivo, por es-

3

o

44 ‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Enero 2025

capar rapidamente de la plaga de la cigarrita, ademas de
poseer un marlo fino que permite una rapida pérdida de
humedad, lo que optimiza la cosecha. El Ing. Agr. Wally
Hamann, asesor técnico de desarrollo para Dekalpar, su-
brayo el comportamiento positivo de estos materiales.
Indicé que el DKB 360 PRO3 el mas utilizado por su
versatilidad y el DKB 260 PRO4 muy apreciado en zo-
nas afectadas por heladas tempranas debido a su pre-
cocidad. En cuanto a la campana de zafrifia, se espera
un fuerte interés en la venta de semillas, especialmente
del DKB 260 PRO4, ya que muchos productores estan
buscando variedades que se adapten a las condiciones
climaticas de la zona sur. “Si bien la sequia ha retrasado
el inicio de la siembra, se confia en que las lluvias y el sol
adecuados favoreceran una buena campana”, explico.
Ademas, el profesional menciond los buenos rendimien-
tos obtenidos en ensayos de campo. El DKB 260 PRO4 al-
canzé 9.500 kg/ha, mientras que el DKB 360 PRO3 llegd
a 9.800 kg/ha, lo que demuestra el potencial para mejorar
los rendimientos de la zafrifia. Con relacién al manejo de
plagas, si bien la cigarrita generd un aumento en los cos-
tos de produccion debido a la necesidad de realizar mas
aplicaciones de fitosanitarios, estos maices redujeron el
numero de aplicaciones gracias a su resistencia.

La jornada permitio a Dekalpar reafirmar su compromiso
con el campo, destacando que siempre asistira el desarro-
llo agricola. “Mucha fuerza a todos los productores. Vamos
a superar esta etapa de seca. Con la zafrina, vamos a estar
con todo. La compaiiia siempre estara ayudandoles, trayen-
do nuevas tecnologias para levantar el rinde final”, subrayé
el profesional. Asimismo, se mantuvo atento a responder
todas las inquietudes de los participantes de la jornada, for-
taleciendo vinculos entre lafirma'y el campo.

www.campoagropecuario.com.py



Agrofértil presenté variedades
de soja y soluciones para
proteccion de cultivos

grofértil destacd sus innovadoras variedades de

soja Neogen y presenté su fungicida Erradicur Bio,
desarrollado para el control de enfermedades de final de
cicloen lajornada.
Una de las principales novedades fue la variedad Neo
620 IPRO, que incorpora ademas la nueva tecnologia
NeoProtection. Esta soja de ciclo de maduracion 6.2 se
caracteriza por un sistema radicular mas robusto, lo que
optimiza la absorcion de agua y mejora la performance
en campo, incluso en condiciones de estrés hidrico. Es
recomendada para siembra entre el 5 de septiembre y
el 10 de octubre.
Marcelo Bianchessi, asesor comercial de Semillas de
Agrofértil, compartio los beneficios de esta variedad, re-
saltando su resistencia y adaptabilidad en diversas con-
diciones de cultivo. “El manejo de las parcelas estuvo a
cargo de la Cooperativa Pirap6, pero Agrofértil también
brinddé soporte a través de su programa de fungicidas,
destacandose el Erradicur Bio, que ha demostrado ser

eficiente en el control de enfermedades de final de ciclo”,
explicé Bianchessi.

El Erradicur Bio es un fungicida formulado con una com-
binacién de productos bioldgicos y quimicos. Gracias a
sus propiedades preventivas, curativas y erradicantes,
se convierte en una herramienta clave para el manejo
de enfermedades durante el ciclo final de los cultivos.
Esta solucién es parte del enfoque integral de Agrofértil,
gue busca no solo la mejora genética de las semillas, sino
también la proteccion efectiva frente a enfermedades.
Agrofértil invité a los agricultores a probar las varie-
dades Neogen y realizar comparaciones con otras ge-
néticas disponibles en el mercado. Con un portafolio
completo de semillas y un equipo técnico altamente
capacitado, Agrofértil reafirma su compromiso con el
crecimiento y la mejora de la productividad en la regiéon
de Itapua.

BASF, variedades de
alto rendimiento para la
campafa 2024/2025

n el Dia de Campo, BASF presento tres variedades,

dos con tecnologia INTACTA y una con INTACTA 2
Xtend, ideales para la region. Al respecto, Alcides Lépez,
responsable de produccién de semillas de la firma, re-
salté las caracteristicas de la variedad ST 644 IPRO,
posicionada para siembra entre el 1y 30 de septiembre,
resistente al estrés hidrico y a altas temperaturas, asi
como el desempeno observado en campos de socios de
la cooperativa Pirapd. “Los resultados fueron bastante

buenos con este material. Superé nuestras expectativas
pese al estrés hidrico que afecté a la campafia. Vemos
que con esta variedad se va a dar un crecimiento en la
region y a nivel pais”, subrayd. Ademas, puntualizé que,
aunque la semilla es exigente, su desarrollo se maximi-
za en terrenos de mediana a alta fertilidad. Otra opcion
impulsada fue la CZ 26B36 IPRO, con buena rusticidad.
Ideal para siembra a partir del 5 de septiembre y de ex-
celente adaptabilidad para diversos tipos de suelo, in-
cluidos los del Chaco.

Los productores ya vienen trabajando con el material
hace un tiempo en la region. Por Gltimo, la CZ 26B47 12X,
una nueva variedad de soja lanzada recientemente, que
estda posicionada para siembra a partir del 5 de septiem-
bre en adelante. Se caracteriza por demostrar un buen
potencial en suelos de alta fertilidad. Ademas, posee un
peso de grano de entre 180y 200 gramos, lo que la con-
vierte en una opcién prometedora para los productores
de Itapua. A pesar de los prondsticos de una campana
complicada debido a la baja en los precios y la falta de llu-
vias, BASF sigue alentando a los agricultores a no perder
la esperanza y a seguir apostando por variedades mas
rusticas que ofrezcan satisfaccion en los rindes finales.
Finalmente, el responsable de producciéon de semillas de
BASF anuncié que, ademas de acompaniar a la coopera-
tiva desde sus inicios, la compaiiia tiene como objetivo
continuar expandiendo su colaboracion trabajando como
multiplicadores de semillas en un futuro. CA
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Cooperativa

Teresa fortalecio al

Santa
agro

con su dia de campo

LA COOPERATIVA SANTA TERESA LTDA. ORGANIZO SU TRADICIO-
NAL DiA DE CAMPO EN LA PARCELA DEMOSTRATIVA UBICADA EN
MARISCAL LOPEZ, CAAGUAZU. El evento desarrollado el 10 de enero
reunio a 24 empresas del sector agricola, quienes ofrecieron produc-
tos, genética e insumos para la mejora del cultivo. En esta jornada,
ademas de la exposicion de innovaciones y tecnologias, se destaco
la continua transferencia de conocimientos para fortalecer a los pro-
ductores y mejorar la productividad del sector.

verdadera vitrina agricola para los socios y clien-
tes de la cooperativa. Seglin Mauro Bastiani, pre-
sidente del consejo de administracion, la cooperativa
tiene la responsabilidad de realizar esta actividad cada
afo, con el objetivo de mostrar a los productores las ul-
timas tecnologias que se utilizan en el campo. “Es una

E | evento, que llegé a su cuarta edicién, fue una
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oportunidad para que los socios y clientes se actualicen,
mejoren sus practicasy sigan perfeccionandose afio tras
ano”, afirmé Bastiani.

El Dia de Campo se ha consolidado como un espacio cla-
ve para el aprendizaje y la innovacién. Los productores,
muchos de los cuales asistieron con su familia, pudieron
conocer de primera mano las nuevas tendencias en ge-

www.campoagropecuario.com.py



nética y tecnologia aplicada al sector agricola. “Hoy en
dia, el productor se ha profesionalizado mucho mas. Ya
no se juega al azar, sino que se apoya en muchos pilares
para lograr una mayor productividad”, destacé Bastiani,
quien resalté que la jornada también tiene el objetivo de
reafirmar el compromiso de la cooperativa con sus so-
cios y la comunidad productiva en general.

Este evento no solo superé las expectativas de asisten-
cia, sino que también permitié la puesta en valor de la
labor conjunta entre la cooperativa y las empresas alia-
das, que trabajan constantemente en el desarrollo de
soluciones innovadoras para el campo. “La cooperativa
tiene como rol apoyar al productor en todo lo que nece-
sita, ya sea en términos de asesoramiento técnico, cré-
dito o insumos”, agregé el presidente, quien subrayé la
importancia de la cooperacién y el trabajo en conjunto
paraimpulsar el crecimiento del sector.

Ademas de la jornada de capacitacién y exposicién, la
cooperativa aproveché la ocasién para inaugurar su
nueva sede social, un espacio moderno que sera uti-
lizado para las capacitaciones y otras actividades de
formacidén para los productores. “Este nuevo espacio
se convierte en un lugar ideal para seguir fortalecien-
do el conocimiento y la cooperacién entre nuestros
socios”, sefial6 Bastiani.

La Cooperativa Santa Teresa, que celebra 24 afios de tra-
yectoria, contintia consolidandose como un referente en
el &mbito de la produccién agropecuaria en la region. Su
area de produccion abarca unas 7.000 hectareas, donde
los cultivos principales son soja y maiz, aunque también
se estd incursionando en el cultivo de sorgo y otros ru-
bros diversos que los productores apuestan.

Mauro Bastiani,
presidente del
consejo de
administracién
de Santa
Teresa Ltda.

Bastiani finalizd su intervencién
agradeciendo a Dios, a las em-
presas aliadas, a los socios y a los
productores que forman parte de
la cooperativa. “Este evento es el
reflejo del trabajo que venimos ha-
ciendo juntos, siempre con el obje-
tivo de mejorar la productividad y
la calidad de vida de nuestros so-
cios”, concluyé.

Con eventos como este, la Coo-
perativa Santa Teresa reafirma su
compromiso con el desarrollo sos-
tenible y el fortalecimiento del sec-
tor agricola, demostrando que el
trabajo cooperativo y la innovacién
son la clave para enfrentar los desa-
fios del campo. =>




JORNADA DE CAMPO

Dekalpar con innovacion y
soluciones agricolas

ekalpar, destaco su portafolio de productos pre-

mium orientados a mejorar la productividad agri-
cola, con énfasis en variedades de soja, maiz, sorgo, y
una amplia gama de insumos quimicos y biolégicos.
La empresa resalté su oferta de semillas, destacando
especialmente las variedades de soja de la linea Li-
magrain (LG), que estan adaptadas a las condiciones
del sistema de produccién local, tanto en la region sur
como en el centro del pais.
Entre las principales presentaciones, Dekalpar mostré
dos variedades de soja de Limagrain: la LG 60263 IPRO
y la LG 60159 IPRO. La primera, del grupo de madurez
6.3, esta recomendada para la apertura de siembra, a
partir del 15 de septiembre, y tiene una poblacién re-
comendada de 13 a 14 plantas por metro lineal. La se-
gunda variedad, del grupo de madurez 5.9, estd pensa-
da para siembras a partir del 15 de octubre, orientada
para el cierre de campafa, informé Jorge Dominguez,
Coordinador de Desarrollo de Dekalpar
Dekalpar también ofrecié variedades de soja Mons-
oy Yy Don Mario, marcas de renombre en el mercado
agricola. Ademas, la empresa dispone una amplia
gama de hibridos de maiz Dekalb, que prometen
rendimientos excepcionales.
Biologicos. Otro punto destacado en la participacion de
Dekalpar fue su incursion en la linea de productos bio-

légicos. La empresa estd apostando fuertemente por
el desarrollo de soluciones innovadoras y sostenibles,
como el Biokato, un biolégico especialmente formulado
para el manejo de cigarrita en el maiz.

Dominguez invito a los productores a conocer y probar
los productos presentados. Ademas de las semillas de
soja, maiz y sorgo, y los bioldgicos, Dekalpar también
ofrece defensivos agricolas de Bayer, lo que permite
ofrecer una solucién integral para el manejo de cultivos
y enfrentar los desafios del campo.

BASF presentd sus
variedades de soja

ASF exhibié cuatro variedades clave para la

siembra de soja en Paraguay, adaptadas a dife-
rentes condiciones de siembra y necesidades de los
productores.
Estuvieron expuestas en la parcela demostrativa: ST
644 1PRO ideal para la apertura de siembra, para sem-
brar desde el 1 de septiembre hasta mediados de oc-
tubre. Su principal ventaja es su capacidad para tole-
rar altas temperaturas y enfrentar periodos de estrés
hidrico.
Las otras propuestas fueron: CZ 26B36 IPRO: Con un
alto potencial de rendimiento, esta variedad también
se destaco por su sanidad, lo que asegura una cosecha
saludable y productiva; la CZ 26B47 12X, variedad con
una ventana de siembra recomendada entre el 5 de
septiembre y el 10 de octubre y reconocida por su alto
potencial de rendimiento y POTENT 12X con un eleva-
do techo productivo, esta variedad fue disenada para
garantizar altos rendimientos y ofrecer una fuerte re-
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sistencia a enfermedades, lo cual es clave para mante-
ner la salud de la cosecha.

Las explicaciones fueron ofrecidas por el Ing. Agr. Lu-
cas Ramirez, desarrollista técnicos de semillas, quien
destaco que todas sus variedades tienen un techo pro-
ductivo elevado y estan desarrolladas con un enfoque
en la sanidad, lo que les permite enfrentar de manera
efectiva los desafios del cambio climatico y otras ad-
versidades.

www.campoagropecuario.com.py



Somax presento sus
productos para el agro

omax mostré una amplia gama de productos y so-

luciones innovadoras para mejorar la productividad
de los cultivos. Luiz Conink, gerente de Semillas de So-
max, aproveché el evento para presentar las novedades
de la campana 2025. En particular, destacé las varieda-
des de soja SOYMAX, marca propia de Somax, lanzadas a
través de unaalianza con el grupo Don Mario. Las nuevas
variedades para esta campaia incluyen el DM65IX67
12X, DM Nexus 12X, DM59IX61 12X, DM60IX64 y DM
Torque 12X, todas con la tecnologia 12X que promete
mejorar los rendimientos y adaptarse a diferentes ven-
tanas de siembray caracteristica de suelo.
Ademas, la compaiia contintia apostando por los hibri-
dos de maiz y sorgo, con opciones adaptadas a las diver-
sas condiciones climaticas del pais.
Uno de los puntos destacados en la presentacion fue el
hibrido de maiz Nord B2702 VYHR, que lleva ya cuatro
campanas demostrando una excelente adaptacion a dis-

tintas condiciones de estrés y variabilidad climatica. En
cuanto alos cultivos de sorgo, Somax presento tres nue-
vos hibridos de sorgo Nortox, que se estan posicionando
como una opcién clave para la produccién de granos.

El manejo fitosanitario también fue un tema clave en la
exposicion, donde la linea de agroquimicos de Somakx,
especialmente la linea Evolution, se destacé por su efec-
tividad en el control de plagas y enfermedades.

Dentro de sus linea de especialidades, Somax presen-
té productos para la nutricién de cultivos y biolégi-
cos, entre los que destacé un bioinsecticida dirigido a
combatir plagas especificas como la cigarrita del maiz
y el pulgén del sorgo, ambos desafios recurrentes en
los cultivos de la region.

Agrofértil destacé innovaciones
para los cultivos

grofértil destacd por su aporte en innovaciones

tecnolégicas aplicadas al cultivo de maiz y soja y
presentd sus avances en genéticay productos biolégicos
y quimicos para el manejo eficiente de los cultivos.
Juliano Brunetto, asesor comercial de Agrofértil para la
region, destacé la importancia de ofrecer los insumos
mas avanzados a los socios de la cooperativa, con el ob-
jetivo de mejorar la productividad de sus fincas. En esta
ocasion, Agrofértil presenté su portafolio de hibridos
de maiz de la marca Agroeste, con caracteristicas de ci-
clos precoces y superprecoces, ideales para maximizar
la rentabilidad de los productores. Entre los destacados
se mencionaron el AS 1991 PRO4, un hibrido de ciclo

mas precoz, ideal para inversiones mas altas; el AS 1820
PRO4, de ciclo moderado, para aquellos con inversiones
medianas a altas; el AS 1800 PROS3, que contintia conso-
liddndose como una opcion de alto rendimiento y el AS
1844 PRO4, el stiper precoz que desataca por sanidad y
estabilidad productiva.

En cuanto a la soja, Agrofértil ofrecié una seleccién de
variedades de su linea Agroeste : As 3595 12X, AS 3599
XTD y la AS 3606 12X. De las variedades Neogen, es-
tuvieron en parcela la Neo 610 IPRO y Neo 620 IPRO
adaptadas a las necesidades especificas de cada produc-
tor, asegurando que puedan obtener los mejores resul-
tados en sus cosechas.

La compaiiia, que provee una completa gama de insumos
agricolas que incluyen fertilizantes, semillas, productos qui-
micos y bioldgicos, garantiza la calidad de los mismos, brin-
dando soluciones de alta eficacia a los productores. CA




DE CAMPO

SEM-AGRO LLEVO A CABO CON EXITO UNA NUEVA EDICION DE SU
TRADICIONAL DiA DE CAMPO DE SOJA EN CAMPO 9 CAAGUAZU, DON-
DE SE PRESENTARON 36 VARIEDADES DE SOJA DE 11 OBTENTORAS,
MOSTRANDO LO ULTIMO EN TECNOLOGIA PARA EL SECTOR AGRICO-
LA. La jornadas desarrollada el 9 de enero destaco por la gran convoca-
toria los avances tecnoldgicos que promueve el principal cultivo del pais.

DIA DE CAMPO DE SOJA

Sem-Agro presento 36
variedades y avances
tecnoldégicos

Ramoén Lépez,
asesor técnico
de Sem-Agro.

clima local. Las variedades fueron
sembradas en dos fechas, el 16 de
septiembre y el 1 de octubre, adap-
tandose a los periodos tradicionales
de siembra en la region.

Soja en el campo demostrativo de J. Eulogio Esti-

garribia (ex Campo 9), en Caaguazu, donde parti-
ciparon mas de 300 productores.
El Ing. Agr. Ramon Lépez, asesor técnico de Sem-Agro,
explico que el objetivo del evento fue brindar a los pro-
ductores una vision detallada del comportamiento de
las nuevas variedades de soja en condiciones reales de
campo, permitiendo evaluar su desempefo segin el

S em-Agro realizo el tradicional Dia de Campo de

g B,

INNOVACION EN GENETICA Y
TECNOLOGIA. El evento ofrecid
una completa muestra de las tecnolo-
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gias mas avanzadas disponibles, incluyendo biotecnologias
como RR, IPRO e 12X, y lareintroduccion de las variedades
Embrapa, unade las grandes novedades de este afio. Seglin
Lopez, el foco estuvo en evaluar el material genético para
observar cémo se adaptan las nuevas variedades a las con-
diciones locales. “Es clave que los productores vean cémo
rinde cada variedad en su entorno”, destacé.

CLIMA. Durante el ciclo de crecimiento, las lluvias fue-
ron frecuentes, aunque en la Ultima fase se registro la
falta de precipitaciones que afecta el desarrollo de las
plantas, especialmente las sembradas en octubre, que
estaban en fase de llenado de granos. Las variedades
sembradas en septiembre mostraron una buena carga
de grano y alta calidad, mientras que las mas recientes
necesitaban mas lluvia para alcanzar su maximo poten-
cial. “Las empresas como Agrofértil, Agrotec y AGR Pro
nos brindaron apoyo con fertilizacion y control fitosani-
tario, lo que fue clave para el éxito del evento”, comentdé
Lopez, quien también destacd que no se registraron pro-
blemas graves de plagas ni enfermedades, aunque alerté
sobre la necesidad de controlar posibles infestaciones
de trips, acaros y mosca blanca.

PERSPECTIVAS DE COSECHA. Las primeras parce-
las sembradas en la quincena de septiembre estaban co-
menzando el proceso de maduracion, con un rendimiento
estimado entre 3.500 y 4.000 kilos por hectarea. El factor

Alfred Penner,
gerente
general de
Sem-Agro.

clave para asegurar un buen llenado
de granos y maximizar el rendimien-
todelacosechaes la lluvia.

UN EVENTO QUE SUPERA EX-
PECTATIVAS. Alfred Penner, ge-
rente general de Sem-Agro, expresé
su satisfaccién por la convocatoria.
“Superamos nuestras expectativas
con mas de 300 participantes. Este
tipo de encuentros son fundamenta-
les para mantenernos al dia con las
innovaciones en genética vegetal y
tecnologias que los productores ne-
cesitan”, aseguro Penner.

Sem-Agro, en su rol de semilleris-
ta, sigue liderando la industria con
la multiplicacion de las variedades
mas demandadas por los produc-
tores, incorporando tecnologia de
vanguardia para asegurar semillas
de la mas alta calidad. Con este
tipo de eventos, la empresa no solo
ofrece herramientas utiles para
mejorar la productividad del sector
agricola, sino que también refuerza
su posicién como un referente cla-
ve en el mercado. >

| 51



JORNADA DE CAMPO

Agrotec destacé con tratamientos
fitosanitarios y variedades de soja

grotec compartio sus estrategias de manejo fitosa-

nitario y presento su portafolio de variedades de
soja en el Dia de Campo. Durante el evento, Ever Beni-
tez, consultor de negocios de Agrotec, detall6 el trabajo
realizado en la parcela demostrativa, donde la empresa
aplicé un manejo fitosanitario completo que incluyé her-
bicidas, fungicidas, insecticidas y manejos nutricionales.
El manejo de enfermedades comenzé a los 35 dias des-
pués de la germinacion, con la aplicacion de AFFIANCE,
este fungicida mas multisitio que ofrecié una excelente
proteccion contra enfermedades flingicas. A esta aplica-
cion le siguio el uso de Patriot Insecticida y Exalt. Ade-
mas, se aplico Stimulate, un fitorregulador que favorece
el desarrolloy crecimiento de la planta.
En la segunda aplicacién, se utilizé Valoria, una carboxa-
mida, mientras que en la tercera aplicacion se empled
Planity, también una carboxamida con propiedades mul-
tisitio. Para la tltima aplicacién, se utilizaron los insecti-
cidas Valis y Mover.
Benitez destacé que Agrotec siempre pone énfasis en
establecer una base fuerte desde el comienzo del ciclo
de cultivo, lo cual es clave para obtener muy buenos re-
sultados. “Comenzamos con fungicidas de bases fuertes,

y seguimos con bases igualmente sélidas a lo largo del
tratamiento, porque sabemos que una base fuerte siem-
pre da buenos resultados”, explicé el consultor técnico.

VARIEDADES DE SOJA. Agrotec presenté su porta-
folio de variedades de soja, destacando los materiales
Don Mario DM 64163 y Coliseu. Estas variedades han
sido seleccionadas por su alto rendimiento y su capaci-
dad para adaptarse a diversas condiciones agroclimati-
cas, garantizando un mejor rendimiento en campo.

Al final de su intervencién, Ever Benitez agradecié a
Sem-Agro por la oportunidad de participar en el evento,
asi como a los clientes por su confianza. “Nos enfocamos
en ofrecer soluciones de calidad que optimicen los ren-
dimientos de los productores y les ayuden a enfrentar
los desafios del sector con éxito”, comenté Benitez.

Dekalpar presentdé nuevos
materiales en el Dia de Campo

D ekalpar expuso dos nuevas variedades disefadas
para mejorar el rendimiento y adaptabilidad en la
regién. Los nuevos materiales son la LG 60263 IPRO vy la
LG 60159 IPRO, ambos con un excelente comportamien-
to en la region y con caracteristicas sobresalientes para
enfrentar las condiciones locales. La LG 60263 IPRO es
una variedad indeterminada de ciclo 6.3, que ha mos-
trado un desempeno notable en los ensayos realizados
hasta la fecha. Por su parte, la LG 60159 IPRO, también
indeterminada pero de ciclo 5.9, ha demostrado ser una
opcién viable y eficiente, con un buen comportamiento
en suelos de mediana fertilidad. La Ing. Agr. Selva Avalos,
coordinadora de Desarrollo de la compaiiia, comenté que
actualmente se estan realizando 56 ensayos en la region
Oriental, lo que permite a Dekalpar obtener una visiéon
mas clara de las posibilidades de estas variedades en dife-
rentes condiciones de cultivo. La compaiia también est4
explorando su potencial en la regién del Chaco, buscando
extender su presencia en diversas zonas productivas.

ADAPTACION. Uno de los puntos mas destacados de
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estos nuevos materiales es su capacidad para adaptarse
a condiciones de estrés térmico, una caracteristica cru-
cial en regiones donde las temperaturas pueden fluctuar
drasticamente. Ademas, la combinacién de un buen techo
productivo con un comportamiento favorable en suelos
de medianafertilidad representa una ventaja significativa
paralos productores. Segun los especialistas de Dekalpar,
la fecha ideal para la siembra de estas variedades seria
entre el 5 de septiembre y octubre, coincidiendo con las
aperturasy cierres de campana. Esta ventana de siembra
optimiza las condiciones para el desarrollo de los cultivos
y maximiza su potencial productivo.

Wwww.campoagropecuario.com.py



Agrofértil impulsa el
desarrollo agricola en el Dia
de Campo de Sem-Agro

grofértil se destacd por su participacién en la

fertilizacion de la parcela demostrativa y en el
tratamiento de semillas con biolégicos de produccién
nacional. En efecto aplicé el fertilizante YARA BASA
04-28-08, que aporta 8 nutrientes esenciales para el
crecimiento 6ptimo de las plantas. Esta formula esta
disefiada para proporcionar una nutriciéon balanceada
qgue favorezca el desarrollo saludable de los cultivos,
contribuyendo a un alto rendimiento. Ademas, se apli-
c6 un fertilizante de cobertura con KBOR, una combi-
nacion de potasio y boro que mejora la formacién de
vainas y asegura una buena retencion. En cuanto al
tratamiento de semillas, Agrofértil contribuyé con los
biolégicos de produccion nacional, que fueron envasa-
dos en lafabrica de Villeta del Grupo Sarabia.

VARIEDADES DE SOJA. Agrofértil aprovechélaoca-
sién para presentar su portafolio de variedades de soja,
las cuales han demostrado ser altamente productivas y
resistentes a diversas condiciones. Entre ellas, se destacé
la Neo 620 IPRO, ideal para la apertura de siembra, que
ofrece un excelente comportamiento en el campo, con
buena resistencia al estrés hidrico y excelentes resulta-
dos en cosechas. También se presenté la Neo 610 IPRO,
recomendada para siembras entre el 10 y el 25 de sep-
tiembre, con un rendimiento sobresaliente en cosechas.
Para los productores interesados en el cierre de siem-
bra, Agrofértil propuso la variedad Neo 590 12X, que
ha demostrado ser una excelente opcién para maximi-
zar los rendimientos al final de la temporada.

Una de las grandes innovaciones de Agrofértil fueron
las variedades Agroeste, que cuentan con un paquete
tecnolégico avanzado y altos techos productivos. En-
tre ellas, se destaco la AS 3606 12X, ideal para siem-
bras a fines de septiembre y principios de octubre, y la
AS 3595 12X, una variedad del grupo de maduracién
5.9, recomendada para el cierre de siembra, desde
principios hasta finales de octubre.

Stefan Rogalski, asistente de Desarrollo de Agrofértil
para Campo 9, resalto la sélida relacion de mas de 20
afos entre Agrofértil y Sem - Agro, una alianza que ha
permitido ofrecer soluciones efectivas y tecnologias
de punta para los productores de la region.

Somax presentd sus
variedades SOYMAX en el Dia
de Campo de Sem-Agro

omax destacé con la presentacién de su propia

marca de semilla de soja, SOYMAX. Leucir Zane-
Ila Junior, coordinador de semilla de soja de Somax,
compartio detalles clave sobre el portafolio de varie-
dades de soja que la empresa pone a disposicién de
los agricultores. El portafolio de Variedades de Soja
SOYMAX expuesto en la parcela demostrativa estuvo
compuesto por DM65IX67 12X, un material pensado
para la apertura de siembra, especialmente en zonas
con altas temperaturas. y se adapta a suelo de baja
fertilidad; la DM Nexus 12X, indicada para todas las
regiones productivas del pais, es apta para suelos de
fertilidad mediana. Su excelente potencial producti-
vo la convierte en una opcion versatil, adecuada para
una amplia gama de productores.
También estuvo la DM591X61 12X de ciclo interme-
dio, pensada para aquellos que buscan un alto techo
productivo; la DM60IX64 del grupo de maduracién
5.8, lo que la hace ideal para la siembra a partir del
20 de septiembre. Esta variedad ofrece resistencia
moderada a nematodos de agallay la DM Torque 12X
inidcada para el cierre de siembra y para suelos de
alta fertilidad
Las variedades SOYMAX comparten una serie de
caracteristicas que las hacen atractivas para los pro-
ductores. Entre ellas se destacan su excelente sani-
dad, estabilidad y un alto potencial productivo.
Leucir Zanella Junior alenté a los productores a
probar las nuevas variedades de soja y destacé la
importancia de gestionar de manera eficiente el
portafolio de opciones. “Tenemos un éptimo porta-
folio para nuestros clientes, con variedades adap-
tadas a las necesidades de cada productor. Les re-
comiendo que prueben las variedades nuevas para
encontrar la mejor opcién para su finca”, comenté
el coordinador. >
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BASF presentd sus
innovadores materiales

ASF destaco con la presentacion de cuatro varieda-

des dos con la tecnologia IPRO y dos 12X. Entre las
novedades mas relevantes, BASF presenté la CZ 26B36
IPRO, un material bien posicionado en el mercado, espe-
cialmente disenado parala apertura de siembra. Esta varie-
dad es reconocida por su rusticidad y adaptabilidad, lo que
le permite crecer de manera efectiva en diversos tipos de
suelo. Su capacidad para ajustarse a diferentes condiciones
hace que sea una opcién confiable para los productores.
Ademas, BASF destacd la ST 644 IPRO, otro material
posicionado para la apertura de siembra, pero con ca-
racteristicas que lo hacen mas adecuado para suelos de
mediana a alta fertilidad. Este material tiene una raiz pi-
votante que le otorga mayor tolerancia al estrés hidrico,
y una gran capacidad para resistir el golpe de calor, lo
gue lo convierte en una opcién valida para climas cali-
dos. Con un ciclo de 128 dias (grupo de maduracion 6.4),
la ST 644 IPRO ha demostrado muy buenos rendimien-
tos en parcelas de cultivo, lo que respalda su desempeno
en condiciones extremas.
Las I2X. Por otro lado, BASF también presenté los materia-
les con la tecnologia 12X, que buscan llevar la agricultura a
un nuevo nivel de eficiencia. La CZ 26B47 12X es una semi-

lla destacada que se posiciona como una excelente opcion
para la apertura de siembra, con un periodo de siembra
recomendado entre el 5 de septiembre y los primeros dias
de octubre. Este material, también de grupo de madura-
cion 6.4, ha sido disefiado para suelos de mediana a alta
fertilidad, con un bajo riesgo de acame, lo que mejora la
estabilidad de las plantas en campo y reduce las pérdidas
de rendimiento. Ademas, ofrece un buen peso de grano, lo
gue contribuye a un mayor rendimiento en la cosecha.
Finalmente, BASF presenté el material POTENT 12X,
gue promete ofrecer un alto potencial de rendimiento,
consolidando a la tecnologia 12X como una de las solu-
ciones mas avanzadas en el mercado para los agriculto-
res que buscan maximizar su productividad.

Alcides Lopez, responsable de la producciéon de semi-
llas, quien detalld las caracteristicas y ventajas de cada
una de estas variedades para la temporada de siembra
invité a los productores a conocer mas sobre estos
nuevos materiales.

Monsoy presentd sus nuevas
variedades en el Dia de
Campo de Sem-Agro

onsoy estuvo presente con sus nuevas variedades

de soja, pensadas para optimizar el rendimiento de
los productores en diversas condiciones agroclimaticas.
El Ing. Agr. Carlos Pino, representante técnico comercial
de Monsoy para Paraguay, destacé la importancia de
formar parte de este encuentro, donde pudo compartir
con los asistentes detalles sobre las variedades presen-
tadas, que se destacan por su adaptabilidad, estabilidad
productivay resistencia al estrés ambiental.
Una de las primeras variedades mencionadas fue la M
6499 12X, un material de apertura que Monsoy busca
posicionar en suelos de mediana a alta fertilidad. Esta
variedad es muy estable y se caracteriza por su toleran-
cia al estrés hidrico, lo que la convierte en una opcién
ideal para enfrentar condiciones climaticas variables.
Otra variedad presentada fue la M 6130 12X, un mate-
rial de ciclo intermedio de 6.1. Cuenta con una alta caja
productiva y esta pensada para ambientes de mayor
productividad. Pino destaco que la M 6130 12X tiene
una excelente estructura de planta, un sistema radicu-
lar agresivo y es muy tolerante a Phytophthora, lo que
la convierte en una opcién confiable y optimo rendi-
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miento. La recomendacién de siembra para este mate-
rial es a partir del 10 de septiembre.

La M 5999 XTD fue otra de las variedades que Monsoy
presenté en el evento. Este material, particularmente
interesante para la region de Caaguazu, se distingue
por su gran estabilidad en suelos de este tipo. Su alto
potencial productivo y sistema radicular eficiente le
permiten destacarse en ambientes de sequia. Esta soja
tiene unrendimiento destacado incluso en condiciones
de escasez de agua. Pino destacé que Monsoy continda
trabajando en la mejora constante del germoplasma,
adaptandose a las condiciones de cada zona y buscan-
do siempre ofrecer la mejor opcién a los productores
para maximizar sus cosechas. CA
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Grupo Rieder celebré 90 anos de
iInnovacién y progreso en Paraguay

EL GRUPO RIEDER FESTEJO, JUNTO A
SUS COLABORADORES, SU EXITOSA TRA-
YECTORIA Y LEGADO EMPRESARIAL DE
NUEVE DECADAS EN EL MERCADO LO-
CAL. El encuentro se realizo el pasado 14
de diciembre en su casa matriz, ubicada
en Asuncion, oportunidad en que recordo
la historia de la compania y también se dio
a conocer la redireccionamiento actual.
L man Francisco Rieder junto a su hijo Rolf Rieder
en Asuncién, complet6 nueve décadas de contri-
buciones significativas al desarrollo de Paraguay. Origi-
nalmente importadora de productos quimicos y farma-
céuticos, la firma se diversifico y se consolidé como lider
en sectores como construccién, transporte, agricultura,
telecomunicaciones y energético.
Su historia de vida empresarial se construyé con impor-
tantes hitos que incluyeron desembarcos de importan-
tes marcas internacionales a lo largo del tiempo, como la
llegada de Volvo, en 1951; la incorporacién de Siemens,
en 1954 y la representacion de Valmet, hoy conocida
como Valtra, en 1983, con lo cual aportdé innovacion y
modernizacion en sectores estratégicos del pais.
El presidente de la firma, Juan Rodolfo Rieder, resalto
el compromiso constante con la innovacién que tras-
ciende a través del tiempo. “La integridad, el respeto, el
compromiso, la innovacion y el trabajo en equipo son los
pilares de nuestra trayectoria que nos guiaron desde el
comienzo de nuestras acciones y decisiones. Es impor-

tante recordar que fuimos y somos una pieza clave en el
sector industrial, agropecuario y tecnolégico, constru-

a empresa, fundada en 1934 por el visionario ale-

yendo no solo una empresa, sino una familia que prospe-
ré alo largo de cuatro generaciones”, subrayo.

REDIRECCIONAMIENTO. El Grupo Rieder, en su
proceso de transformacion estratégica, decidié enfo-
carse en sectores como energia, agroindustria, forestal,
transporte y construccion, dejando atras la venta de au-
tomoviles. Este cambio reafirmé su liderazgo y compro-
miso con el desarrollo de la productividad en Paraguay.
Actualmente, con marcas lideres como Valtra, Volvo,
SDLG y Siemens, el Grupo Rieder reafirmé su compro-
miso de ofrecer soluciones innovadoras y confiables,
adaptandose a las nuevas necesidades del mercado.

A esto, sumb la vision de crecimiento y los desafios de cara
a los préximos 10 aios, en donde la empresa anticipd su
consolidacion como motor de transformacion econémica,
con un modelo de negocios enfocado en el sector producti-
voy estatal, impulsando un crecimiento sostenible y gene-
rando valor para clientes, comunidades y accionistas. CA

|55



JORNADA  DE CAMPO

DIA DE CAMPO EN COOPERATIVA VOLENDAM

Soluciones y variedades de
soja adaptadas en San Pedro

= T

LA COOPERATIVA DE PRODUCCION, CONSUMO Y SERVICIOS VOLEN-
DAM LTDA. REALIZO EN SU DIA DE CAMPO DE SOJA EN COLABORA-
CION CON DESTACADOS OBTENTORES QUE PRESENTARON MATERIA-
LES ADAPTADOS A LAS CONDICIONES CLIMATICAS DE LA REGION. E|
evento se realizd el 8 de enero en la parcela del productor Alex Funk, ubi-
cada en Choré, San Pedro, con una destacada presencia de agricultores.

urante esta tradicional jornada, la Cooperati-
D va Volendam evalué el desempeiio de diver-
sas variedades de soja, presentando un total
de 24 materiales, incluidos dos testigos, todos pro-

porcionados por diferentes obtentores. El ingeniero
Victor Patifno, del servicio de asistencia técnica de la
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cooperativa, destaco los trabajos
de desecacion y manejo fitosanita-
rio desarrollado con Dekalpar y la
fertilizacién con ECOP.

Mencioné ademas que la falta de
agua que soporté la parcela como

Www.campoagropecuario.com.py



consecuencia de las pocas lluvias caidas en la regién
afectd la parcela. “Trabajamos junto a la empresa De-
kalpar en todo lo relacionado con la desecacién, asi
como en la aplicacion de insecticidas y fungicidas. Solo
algunas parcelas podran ser cosechadas, ya que la
mayoria aun sigue verde. Desde la siembra hasta hoy,
hemos recibido apenas 250 mm de lluvia”, explicé y
comentd que existen materiales genéticos con mejor
rendimiento en laregion. La siembra serealizé el 23 de
septiembre, con el objetivo de posicionar variedades
mas adaptadasy resistentes a los desafios actuales que
enfrentan los productores.

La fertilizacién, tanto en cobertura como de base, es-
tuvo a cargo de ECOP (Emprendimientos Comercia-
les y Productivos), empresa de propiedad cooperativa
dedicada al sector agroindustrial desde 2012. “Es fun-
damental trabajar en las coberturas del suelo, aunque
impliquen un alto costo. El productor debe hacer una
buena inversion”, resalté Patifo.

La cooperativa Volendam cuenta con 60 socios dedi-
cados a la agricultura, quienes reciben asistencia téc-
nica especializada segun las necesidades de cada cul-
tivo. Alexander Funk, propietario de la parcela, valoré

qgue su propiedad haya sido electa para llevar a cabo
los ensayos. “Soy socio de la cooperativa desde 2002.
Hace algin tiempo se realizaron varios ensayos en
esta parcela. Después de un largo periodo, volvimos a
trabajar juntos”, sefnalé.

El productor también comenté que, aunque al inicio de
la siembra hubo poca presencia de plagas, la escasez de
lluvias en la zona afecté gravemente el desarrollo de la
soja. No obstante, agradecié el acompafnamiento cons-
tante de las empresas involucradas en el proceso.

El Dia de Campo conté con la participacion de las
empresas ECOP, Dekalpar, Nidera, Agrofertil, TMG,
Seed Corp HO - Glymax, La Casa del Agricultor,
BASF, Monsoy e Innova.

BASF, resultados de
variedades rusticas de soja
en jornada de Volendam

ASF participo en el Dia de Campo de la Coopera-

tiva Volendam, realizado en Choré, ocasioén en que
la compania presenté genéticas con alto potencial pro-
ductivo adaptadas a las condiciones de la zona norte del
pais. Héctor Ruiz Diaz, del rea de desarrollo para BASF
en la zona Norte, resalto el soporte que la firma brinda
al productor y las alianzas locales que refuerzan el com-
promiso con la innovacién constante.
“Acompafiamos a uno de nuestros socios estratégicos,
Importadora Alemana, con un trabajo fuerte en la zona,
por lo que trajimos alternativas que puedan ser muy pro-
vechosas para el productor”, explicé. Los tres materiales
exhibidos, ST 644 IPRO, CZ 26B36 IPRO y POTENT 12X,
se destacaron por su adaptabilidad y rendimiento en
diferentes tipos de suelo y bajo condiciones climaticas
cambiantes.
La variedad ST 644 IPRO, de ciclo 6.4, 130 a 132 dias
de maduracion, dependiendo del clima, esta posiciona-
da para suelos de media a alta fertilidad y se caracteriza
por su excelente ramificacion; la CZ 26B36 IPRO, perte-
nece al grupo de maduracién 6.3. Esta soja se adapta a
suelos de baja, mediay alta fertilidad; presenta ramifica-
cion abierta para una excelente formacién de vainas en
ramas laterales, casi equivalente a la del tallo principal.

El tercer y ultimo material expuesto en la parcela fue PO-
TENT 12X, con alto potencial productivo y ramificacion
semiabierta. Esta soja estd posicionada para suelos de
media a alta fertilidad y mostré un alto nimero de vainas.
Ademas, se destacé su resistencia a estrés hidrico y a altas
temperaturas, condiciones tipicas de la zona Norte. Cuen-
ta con tecnologia de punta que le confiere una alta toleran-
cia al ataque de plagas y una excelente sanidad foliar.

Con su participacion, BASF reafirmé su compromiso con
el desarrollo de materiales adaptadas a las necesidades
de productores locales, brindando alternativas que pue-
den ser altamente beneficiosas. La empresa invitd a los
agricultores presentes a probar estas nuevas variedades
para que puedan corroborar sus caracteristicas, desem-
pefnoy ventajas, para seguir apostando por lainnovacién
en el campo. >
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ECOP y el manejo con
fertilizantes organominerales

L a empresa paraguaya de capital cooperativo mostré
resultados en el manejo de soja con productos orga-
nominerales, en el Dia de Campo de la Cooperativa Vo-
lendam Ltda. El Ing. Agr. Hugo Mendoza, asesor técnico
de ECOPS. A.enlazona Norte, explicéd que se mejoraron
las condiciones de suelos arenosos, propios de la region,
teniendo en cuenta deficiencias que presentan. “Viendo
las situaciones climaticas en los ultimos 4 afios, apunta-
mos a los organominerales. El humus es una materia or-
ganica granulada que, al combinarse con NPK, optimiza
la disponibilidad de nutrientes en el suelo y favorece el
crecimiento de las plantas”, dijo.

En las parcelas demostrativas se pudo observar el des-
empefno de los cultivos, a pesar de las altas temperaturas
y lafaltade lluvias durante el cicloy que, gracias aun tra-
tamiento adecuado en la nutricion vegetal, las plantas se
adaptaron exitosamente y mostraron un buen potencial
productivo. “El humus es inoculado con mas de 100 mi-
croorganismos beneficiosos y ayuda a la optimizacién
del uso de nutrientes y mejora la bioactividad del sue-
lo”, dijo. Ahadié que, cuando se mezcla con el fertilizante
NPK, como es en el caso del producto ECOP Bio (70%
NPKy 30% humus), se obtiene una solucion efectiva que
favorece tanto al suelo como a la planta.

Cabe recordar que desde el 2012 la firma incursiona en

los agronegocios dando énfasis a la comercializacién de
fertilizantes de base que se destacan por su efectividad.
La participacion en el Dia de Campo de la organizacién
solidaria acentud su compromiso con la innovacién y la
sustentabilidad en la agricultura, introduciendo herra-
mientas eficientes que contribuyen a la mejora de los
suelosy la productividad agricola, al tiempo que brindan
menores costos de produccién para los productores lo-
cales, asi como ratificar la importancia de ofrecer solu-
ciones para la correcta nutricion vegetal.

Monsoy presentd nuevas
variedades 12Xy XTD

M onsoy participé en la reciente Jornada de Cam-
po organizada por la Cooperativa Volendam en
Choré, San Pedro, donde presenté tres nuevas varieda-
des de soja con las tecnologias 12X y XTD, desarrolladas
para optimizar la productividad en los cultivos y adap-
tarse alos desafios del clima.

Entre las variedades presentadas se destaco el M 5999
XTD, con un grupo de madurez 5.9, que mostré un exce-
lente comportamiento frente al estrés hidrico, una condi-
cion frecuente en laregion, y una destacada resistencia a
Macrophomina, lo que lo convierte en una opcién confia-
ble para los productores. También se presenté el M 6130
12X, con un grupo de madurez 6.1, ideal para ambientes
de alta fertilidad, que sobresale por su alta productivi-
dad, excelente perfil sanitario y su capacidad de resistir la
sequia. Finalmente, el M 6499 12X, con un grupo de ma-
durez 6.5, se posiciona como una excelente opcién para
la apertura de siembra, mostrando gran adaptabilidad a
diferentes condiciones y épocas de siembra.

El Ing. Agr. Carlos Pino, representante técnico comercial
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de Monsoy en Paraguay, destacé la relevancia de estas
nuevas variedades y las tecnologias proporcionadas por
la plataforma 12X: “La agricultura enfrenta constantes
desafios climaticos, por lo que contar con herramientas
avanzadas es clave para superar adversidades y asegu-
rar una cosecha exitosa”, afirmé.

Con estas innovadoras propuestas, Monsoy reafirma su
compromiso con el sector agricola, ofreciendo solucio-
nes que no solo mejoran la productividad, sino que tam-
bién promueven la sostenibilidad en el cultivo de soja.
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Agrofértil exhibié variedades
de sojay recomendod
hibridos de maiz Agroeste

grofértil promovié sus variedades Neogen con

tecnologia IPRO durante el Dia de Campo de Ila
Cooperativa Volendam. El Ing. Agr. Daniel Ryjluk, ase-
sor comercial de Agrofértil, compartié el comporta-
miento de las variedades de soja expuestas en la opor-
tunidad, que enfrentaron ciertos desafios debido a la
escasez de precipitaciones.
Presenté dos destacadas variedades de soja Neogen:
Neo 580 IPRO (110 dias a cosecha), con un grupo de ma-
duracion 5.8, que sobresale por su ciclo precoz, alto po-
tencial de rendimiento y resistencia a la Phytophthora;
y Neo 610 IPRO (125 dias a cosecha), con un grupo de
maduracion 6.1, que ofrece una excelente ramificaciény
resistencia a enfermedades.
El rendimiento de las parcelas se vio afectado por la
distribucién irregular de las lluvias, que solo alcanza-
ron los 300 mm durante la zafra. Ante este escenario,
Ryjluk sugirié a los productores considerar los hibri-
dos de maiz de Agroeste para la zafrifa, ya que las

condiciones actuales no son las mas favorables para
el cultivo de soja. “Después de cuatro afios de dificul-
tades climaticas y los precios bajos de las commodi-
ties, es esencial adaptarse y explorar alternativas. La
resiliencia es fundamental para enfrentar estos de-
safios”, concluyé Ryjluk, instando a los productores
a tomar decisiones informadas y estratégicas con el
acompanamiento de profesionales del sector.

Este evento reafirma el compromiso de Agrofértil de
seguir ofreciendo soluciones innovadoras y el respaldo
necesario para que los productores puedan tomar las
mejores decisiones en un entorno agricola desafiante.

Dekalpar, con manejo
fitosanitario y variedades
resistentes al estrés hidrico

L a companiia Dekalpar se encargé del proceso de de-
secacion y manejo fitosanitario en parcelas de soja
durante la jornada técnica de Volendam Ltda. Ademas,
mostré su amplio portafolio de productos adaptados
para cada region, que va desde la nutricion de suelos,
los tratamientos de semillas, los fungicidas e insecti-
cidas hasta fertilizantes foliares, para dar un soporte
integral al agricultor en todo el proceso de cultivo. El
Ing. Agr. Octavio Olmedo, asesor comercial de Dekal-
par, resalté el insumo estrella que promete mejorar el
rendimiento de los suelos. “Wuxal Potasio 40 es nues-
tro producto mas destacado. Es un fertilizante foliar de
alto contenido de potasio, ideal para todas las etapas
del cultivo, desde el tratamiento de semillas hasta el
llenado de granos”, indicé. En cuanto a las variedades
de soja que formaron parte del ensayo, se presenté la
64ix66 RSF 12X - NEXUS, recomendada para la apertu-
ra de siembra.

Se trata de un material para suelos arenosos, de ciclo
de 120 dias aproximadamente, con tecnologia INTAC-
TA 2 XTEND (I2X), de alto techo productivo y buen
posicionamiento en la zona. También se incorporé la

nueva variedad de la empresa Limagrain, el LG 60263
IPRO, que ofrece buena resistencia al estrés hidrico,
alto techo productivo y buena ramificacién. Para cie-
rre de siembra, propuso la 57ix60 RSF 12X - TORQUIE,
de ciclo rapido, grupo de maduracion 5.7 e ideal para
optimizar rendimientos. “Tenemos una amplia gama
de soluciones para la agricultura, que incluyen tanto
variedades como productos fitosanitarios, para poten-
ciar el rendimiento de los cultivos”, concluyé Olmedo.
Dekalpar agradeci6 el interés de los presentes y a su
vez destaco el compromiso que asume con el sector
agricola, brindando herramientas adaptadas a las ne-
cesidades del productor para enfrentar los desafios y
maximizar los rendimientos en cada campana. CA
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NOCHE DE CAMPO SOMAX EN SANTA RITA
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SOMAX REALIZO CON EXITO SU “NOCHE DE CAMPO" EN LA SU-
CURSAL DE SANTA RITA, EVENTO QUE SE CELEBRO EL 10 DE DI-
CIEMBRE Y QUE CONGREGO A PRODUCTORES DE LA REGION IN-
TERESADOS EN CONOCER LAS ULTIMAS INNOVACIONES EN EL
SECTOR AGRICOLA. En esta jornada, la empresa presentd una serie
de productos y tecnologias de vanguardia disefadas para mejorar la
productividad y rentabilidad de los cultivos de maiz, soja y sorgo.

urante el evento, los participantes recorrieron Destacaron en las exposiciones el
D ocho estaciones de conocimiento, donde pudie- fertilizante Aspire de Mosaic, enfo-
ron profundizar sobre temas clave como ferti- cado en la seguridad y rentabilidad
lizacion, fisiologia y proteccién de cultivos, manejo de de los cultivos, y el fungicida Kejano
enfermedades en maiz y el uso de agroquimicos y biolo- reconocido por a su eficacia en el
gicos, ademas de informacion sobre mercado de granos. control de enfermedades. También
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se presento la linea de adyuvantes Snow, los hibridos de
maiz Nord con el tratamiento de semillas LumiGen y los
hibridos de sorgo Nortox, con una propuesta innovado-
ra que promete aumentar la productividad.

Otro destaque fue la presentacién de la nueva plataforma
de semillas de soja Soymax, que ofrecera variedades de
soja mejoradas con genética de Don Mario que contribui-
ra aaumentar el retorno econémico para los productores.
El gerente de la sucursal de Santa Rita, Diego Orlandi-
ni, destacé el compromiso de Somax por ofrecer a los
productores no solo productos de alta calidad, sino tam-
bién informacién crucial para maximizar su rentabilidad.
“Este evento trae mucha tecnologia y mucha informa-

Diego
Orlandini,
gerente de la
sucursal de
Santa Rita.

cion a través de ocho estaciones de
conocimiento”, expresé Orlandini,
quien subrayé la importancia de la
formacion continua paralos produc-
tores en un contexto agricola cada
vez mas desafiante.

COMPROMISO CON LA INNO-
VACION Y LA PRODUCTIVI-
DAD. Somax, que esta presente en
todas las regiones productivas de
Paraguay, continta demostrando
su compromiso con la calidad y la
tecnologia. Su presencia a lo largo
y ancho del territorio nacional ga-
rantiza que todos los productores
tengan acceso a productos inno-
vadores y servicios especializados
que mejoren la rentabilidad y sos-
tenibilidad de sus cultivos. “Somax
siempre ha buscado traer materia-
les que se destaquen por su ren-
dimiento y productividad”, afirmé
Orlandini y resalté la importancia
de eventos como la Noche de Cam-
po, que no solo ofrecen productos,
sino que también son una platafor-
ma de aprendizaje y asesoramiento
para los productores, ayudandoles
a enfrentar los desafios del sector
agricola, especialmente en el culti-
vo de maiz.

Finalmente, Orlandini agradecié la
participacion de todos los asistentes,
destacando que la “Noche de Cam-
po” es una excelente oportunidad
para seguir fortaleciendo la relacion
entre Somax y los productores, con
el objetivo de continuar impulsando
la productividad y rentabilidad del
sector agricola en Paraguay. CA
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