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LIDERAZGOS
QUE INSPIRAN

n una sociedad que recibe permanentemen-

te informaciones negativas o que pueden
infectar de un sentimiento pesimista, dar a co-
nocer experiencias positivas y ejemplos de ini-
ciativas que sacan lo mejor de cada persona o
institucion, es un balsamo necesario y vital para
seguir adelante. Es por ello que celebramos, des-
tacamos y ponemos en primeras planas los triun-
fos y éxitos de lideres que inspiran a ser cada vez
mejores.
Por ello, vemos con benepléacito la apuesta de
grandes companias para el crecimiento de la
produccién vy, por ende, la contribucién para el
desarrollo del pais. Merece mayor motivo de or-
gullo ver que son las propias empresas locales
las que toman esta iniciativa, porque si las nacio-
nales noinvierten en el pais, dificilmente seauna
buena promocidn para que el capital extranjero
desembarque en estas tierras.
Y entre las destacadas, sin dudas, esta la firma
Tecnomyl, del grupo Sarabia. Con su reciente-
mente inaugura planta ratifica el compromiso
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TECNOLOGI
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SOLUCIONES
INNOVADORAS

con el pais. Y no es una industria cualquiera,
sino hablamos de una fabrica innovadora, de
vanguardia para ampliar sus soluciones en bio-
defensivos y biofertilizantes, demostrando a la
vez, que acompania las tendencias actuales y mo-
dernas de calidad internacional y con tecnologia
de punta.

Este tipo de acciones se da en aquellas personas
y empresas lideres, que no se amilanan ante la
adversidad y que buscan con creatividad y con-
viccion salir adelante, en permanente evolucién
y crecimiento. Ademas, iniciativas como estas
son las que motivan a otros a buscar dar el paso
necesario para seguir avanzando y también para
contribuir con el progreso nacional. Que esto
siga incentivando a mayores liderazgos que ins-
piren a continuar.
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E n octubre comenzaron las exportaciones de trigo
zafra 2024 con un volumen de 93.761 toneladas,
gue representa un aumento de 76.482 toneladas res-
pecto a las 17.279 toneladas enviadas en el mismo pe-
riodo de la campana 2023, que se explica por una mayor
produccion, estimada en poco mas de un millén de to-
neladas, de acuerdo con los primeros célculos, segin in-
formo la Cdmara Paraguaya de Exportadores y Comer-
cializadores de Cereales y Oleaginosas (Capeco). “Esta
mejora se explica por una mayor produccién de la zafra
nueva, explicé Sonia Tomassone, asesora de Comercio
Exterior del gremio. Ademas, si se consideran las expor-
taciones por afio calendario (enero-octubre), los envios
de trigo generaron un ingreso de divisas por valor de
USD 106 millones, es decir, USD 58 millones mas que
el mismo periodo del afio anterior. La asesora afadio
que el trigo es altamente industrializado en el pais, con
un consumo interno de 700.000 toneladas/afio, por lo
gue el remanente para exportacion como grano es bajo.
Brasil sigue siendo el principal destino con el 99% del
total exportado en el primer mes, seguido por Boliviay
Vietnam (1%). El ranking de exportadores en octubre lo
encabezd LAR con el 10% del total enviado, seguido por
Agrofértil y Biosafras (9%), Sumar Trading (8%), Agro
Silo Santa Catalina (7%), entre otros. En total, 25 em-
presas fueron las responsables de las exportaciones del
grano zafra 2024 en octubre. Por el lado del maiz, las
primeras estimaciones apuntaron a que produccion de
maiz zafra 2024 llegaria solo a 3.1 millones de tonela-
das. En efecto, al quinto mes de iniciadas las exportacio-
nes de maiz zafra 2024 (junio-octubre), se exportaron
966.256 toneladas, mientras que en el mismo periodo
de la campaiia anterior ya se habian embarcado 1.8 mi-
llones de toneladas. Esta disminucion reflejé la menor
produccion en la zafra 2024 que, de acuerdo con las pri-
meras estimaciones, llegaria solo a 3.1 millones de to-
neladas. La asesora de Comercio Exterior destacé que,
segun las primeras estimaciones del gremio, la produc-
cion de maiz zafra 2024 solo alcanzaria 3.1 millones de
toneladas, es decir, 2 millones menos que la zafra pasa-
da (5.1 millones de toneladas). Si se observan las expor-
taciones del grano por afo calendario (enero-octubre),
la disminucion del volumen enviado y la baja cotizacién
internacional se tradujeron en una reduccion de USD
341 millones de los ingresos, en comparacién con el
mismo periodo del 2023. La zafra nueva fue exportada
en su totalidad via terrestre a 3 destinos: Brasil (92%),
Chile y Uruguay (8%). Con relacion al ranking de expor-
tadores, al quinto mes de la salida de la zafra nueva, el
listado lo encabeza Agrofértil con el 21%, seguido por
LAR (20%), Agrotec (10%), C. Vale (7%), Cargill (5%),
entre otros. En total, 50 empresas fueron las respon-
sables de las exportaciones del grano zafra nueva 2024
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hasta octubre. Finalmente, en lo que respecta a la soja,
Paraguay exporté hasta octubre 7,7 millones de tone-
ladas de granos, un récord absoluto en cuanto volumen
enviado y con repercusion positiva en toda la economia
nacional, al permitir el ingreso de USD 3.073 millones,
pese a la disminucién de la cotizacién internacional de
la oleaginosa, segun el Informe de Comercio Exterior di-
vulgado por Capeco. Estos nimeros seran confirmados
al cierre de diciembre, anticipé Tomassone. Precisé que
los derivados industriales también registran aumentos
considerables en los volimenes exportados, “a pesar de
gue 3.44 millones de toneladas fueron enviados como
grano por las empresas que poseen industrias en Para-
guay y por ende no fueron procesados localmente”. Con
relacion a los destinos de la soja, Argentina acaparé los
envios con el 83% de participacion, seguida por Brasil
(10%), Rusia (4%) y otros como Peru, Espafia, EE.UU.,
Uruguay, Japon, Chile, Corea del Sur, Kuwait, Guate-
mala e Indonesia. “Cabe recalcar que durante el mes de
octubre por primera vez se registraron exportaciones
a Kuwait, que se abre como un nuevo mercado de ex-
portacion, por lo que a la fecha suman 52 los mercados
habilitados de la soja paraguaya”, destacé. El ranking
de exportadores continto liderando Cargill con el 14%
de participacion, seguido por Viterra (12%), Agrofértil
y Bunge (9%), Cofco y ADM (8%), Copagray LDC (7%),
entre otros. En cuanto a las exportaciones via terrestre,
LAR mantuvo el lider del ranking con el 20% de partici-
pacion, seguido por Agrofértil (16%), Agrotec (8%), en-
tre otros. En total, 49 empresas fueron responsables de
las exportaciones del grano al décimo mes del aifio. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py
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C ulminaron las jornadas de capacitacion técnica con
énfasis en la calidad y fitosanidad de la produccién
de banana y pifia, a fin de identificar oportunidades de
mejora para fortalecer la produccién de estos rubros,
una iniciativa impulsada por el Servicio Nacional de Ca-
lidad y Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave), con apo-
yo del Servicio Fitosanitario del Estado (SFE) de Costa
Rica. Los encuentros fueron del 4 al 15 de noviembre y
estuvieron dirigidos a fruticultores y técnicos, con visi-
tas a zonas de produccién de los departamentos de Caa-
guazu, Cordillera, San Pedro y Concepcion. El programa
de actividades abarco las metodologias para la selecciéon
de condiciones de suelo y clima 6ptimos para los men-
cionados rubros, asi como buenas practicas agricolas,
el manejo de plagas y enfermedades, complementado
con charlas técnicas, segiin informé el Senave. Ademas,
se intercambid informacién sobre clasificaciéon y trata-
miento de semillas, técnicas de fertilizacién y muestreo
(suelo y raices), uso de plaguicidas adecuados para el
combate de plagas y enfermedades. A modo de evalua-
cion y cierre de las actividades, el especialista del SFE,
Ronny Barrientos, indicé que existe la capacidad para

mejorar las condiciones de calidad y fitosanidad. “Hemos
visto muchas posibilidades de mejora, tanto en banana
como en pifa. Es necesario que el productor vaya imple-
mentando buenas practicas agricolas y cuidados cultu-
rales, los cuales son totalmente aplicables”. Agregé que
las medidas deberan aplicarse de manera paulatina, me-
diante un proceso, tras el cual se obtendran mejorasenla
produccion, recomendo el técnico costarricense. CA

Postergacion para permitir consenso, segun Cappro

a suspension de la vigencia de la Resolucion

1115/2023 de la Union Europea (UE) permitira con-
sensuar y desarrollar mas acabadamente el sistema de
trazabilidad, refirié un material divulgado por la Camara
Paraguaya de Procesadores de Oleaginosas y Cereales
(Cappro). El gremio recordd que el Comité de Medio Am-
biente, Salud Publica y Seguridad Alimentaria del Parla-
mento Europeo (ENVI) aprobd el jueves 14 de noviembre
la postergacién por un afio la aplicacion de la mencionada
norma y paralelamente introdujo enmiendas, entre las
gue se destaca la nueva categorizaciéon para paises con
riesgo nulo, cuyos envios seran excluidos de la norma de
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referencia, con la reduccién de controles y procedimien-
tos simplificados para los operadores de dichos paises pro-
veedores. La 1115 fue aprobada el 31 de mayo del 2023y
debia ser aplicada desde el 1 de enero de 2025, pero fue
postergada para el 1 de enero de 2026. Cappro considerd
gue esta decisién no tiene que paralizar los trabajos que se
vienen realizando, sino representa una oportunidad para
la puesta a punto del sistema de trazabilidad de la cadena
de productos tales como la soja, que se viene desarrollan-
doentrelos gremios del sector privado para demostrar las
buenas practicas y la sostenibilidad que caracterizan a la
produccién agricolay agroindustrial del pais. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py






Argentina se consolida
como el tercer exportador
de alimentos a nivel mundial

egun datos de la Organizacién de las Naciones

Unidas para la Alimentacién y la Agricultura
(FAO), en 2022 Argentina se consolidé como el tercer
exportador neto de alimentos a nivel mundial, posi-
cionandose detras de Brasil y Estados Unidos en tér-
minos de toneladas exportadas.
Si bien Argentina ha mantiene importantes voliume-
nes de exportacién, su ritmo de expansion en el mer-
cado global de alimentos ha sido mas moderado en
comparacion a otros paises. Brasil, por su parte, ha
mostrado un crecimiento notable en estas ultimas
dos décadas, triplicando su volumen de exportacio-
nes y desplazando a Estados Unidos.
La evolucién de las exportaciones netas de alimentos
de Argentina en términos de valor también muestraun
relativo estancamiento en comparacién a otros paises.
De acuerdo con la Bolsa de Comercio de Rosario, a
comienzos del nuevo milenio éstas totalizaban cerca
de USD 10.600 millones, por lo que el registro alcan-
zado en 2022 marca que las exportaciones netas de
alimentos argentinos se multiplicaron por algo mas
de 4 en 20 anos. Comparativamente, Brasil exporta-
ba en términos netos cerca de USD 13.000 millones
en el afo 2000, por lo que en 20 aios el pais vecino
multiplico el valor de sus exportaciones netas de ali-
mentos por casi 10.
También la India representa otro ejemplo valido. Ex-
porto en términos netos alimentos por cerca de USD
2.700 millones en 2002, mientras que en 2022 llegé a
alcanzar USD 19.300 millones, septuplicando su va-
lor en 20 afos.

Argentina comenzara a exportar
naranjas frescas a Guatemala

| Servicio Nacional de Sanidad y Calidad Agro-

alimentaria (Senasa) certifico la exportacion de
22 mil kilos de naranjas frescas argentinas a Gua-
temala, el primer envio de ese tipo de fruta al pais
centroamericano.
A mediados de este afio, Guatemala comunicé los re-
quisitos fitosanitarios para el ingreso de fruta fresca
citrica de nuestro pais, lo que permitié este primer
envio de naranjas procedente del noreste argentino,
informé el organismo sanitario.
En lo que va de 2024, el Senasa certifico la exporta-
ciéon de 58.000 toneladas de naranja fresca, de las
cuales 32.900 toneladas fueron a paises de Sudamé-
rica como Paraguay, Brasil y Chile.
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on un progreso intersemanal de 12,2 pun-

tos porcentuales (p.p.), el avance nacional de
siembra de soja se eleva al 20,1% de las 18,6 mi-
llones de hectareas proyectadas para la campana
2024/25, informo la Bolsa de Cereales de Buenos
Aires en su panorama agricola semanal.
Se haregistrado un adelanto interanualde 2,4 p.p.y
de 23,5 p.p.respecto al promedio de las Gltimas cin-
co campanas. Las éptimas condiciones de humedad
superficial han permitido dar fluidez a la siembra
de soja de primera sobre ambos nucleos, que con-
tindan liderando el avance. De la misma manera, se
ha registrado un notable progreso en las labores
sobre el Sur de Cérdoba, Norte de La Pampa-Oeste
de Buenos Aires y Centro-Este de Entre Rios, don-
de al igual que en los nucleos se estan cumpliendo
los planes de siembra en su fecha 6ptima.

urante los ultimos siete dias la siembra de

maiz con destino grano comercial avanzé 1,4
p.p. alcanzando el 38,6 % de las 6,3 millones de hec-
tareas proyectadas. Solo restan por sembrar lotes
de fecha temprana en el sur del drea agricola, mien-
tras el resto de las zonas esperan que comience la
ventana de siembra de planteos tardios que tendra
lugar a partir de la semana préxima.
En cuanto a lo implantado, se reportaron los prime-
ros lotes en estadio reproductivo, tanto en el Cen-
tro-Norte de Santa Fe como en Entre Rios. Los per-
files del centro-este del area agricola se encuentran
en una condicion Optima/Adecuada en el 89,2% de
los casos analizados, por lo que el comienzo del pe-
riodo critico seria transitado en buenas condiciones.
Por otro lado, el sector centro-oeste y particular-
mente el oeste bonaerense, comienza a registrar
algunos faltantes de humedad que empiezan a des-
mejorar la condicién, aunque todavia el 100% del
maiz en esta zona se encuentra en periodo vegeta-
tivo, con menor demanda de humedad.

Wwww.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

Estamos preparados
para generar
negocios en el mundo

COMPENETRADO CON TODOS LOS DETALLES Y PROTAGONIS-
TA DE LA RECIENTEMENTE CONCLUIDA 42 ASAMBLEA ANUAL
DE LA ASOCIACION LATINOAMERICANA DE INDUSTRIALES MO-
LINEROS (ALIM), desarrollada del 27 al 30 de octubre, en el Gran
Bourbon Hotel, en Luque, Enrique Arrua, vicepresidente de la Ca-
mara Paraguaya de Molineros (Capamol), habld del evento, de |a
situacion del sector y de las proyecciones que tienen como gremio.

ENRIQUE ARRUA, vicepresidente de Capamol.

. . 4
_P. ;Como se dio para que Paraguay sea sede
de ALIM 2024?
_ R. Era un objetivo trazado y anhelado que veniamos — pf .5 acambles Anval ST e
trabajando desde hace un tiempo. En anteriores con- !4  delaAsociacion B s Latinaameri
. ; Latinoamericana df o Industriales
gresos presentamos la candidatura que finalmente se Industrisles Molindl =2

0

acepto y volvimos a recibir este evento que se realizé s
de madera fantastica, después de casi 30 ainos, pues la m ALI : — .‘ Al
primeray Unica vez que lo habiamos hecho fue en 1996. : 202 -—

I-\.. " . |
_P. ¢(Cudles fueron los puntos altos?
_ R. Todo el congreso fue de primer nivel. Y eso to-
mado por los comentarios y las felicitaciones. Todo 34
lo que ofrecimos, todo lo desarrollado, nos llené de
orgullo como organizadores. Con una participaciéon
de unas 600 personas, siendo el 70 % extranjeros, al-
gunos, por primera vez en llegar a nuestro pais. Unos
70 stands, de los cuales, 50 fueron internacionales,
mucha participacién de multinacionales y unas 20
empresas paraguayas vinculadas directa o indirec-
tamente. Como foro internacional se abordaron tres 24
ejes, lo geopolitico, lo econédmico y uno mas técnico,
vinculado al rubro.

_P. :Qué cambié en casi tres décadas desde la
anterior organizacién en Paraguay? le
_ R. La primera vez, como mencioné, fue en 1996. Era '
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una época diferente a la actual. Diria incluso que, en los
ultimos 10 anos, Paraguay experimenté un “boom” eco-
némico, con un crecimiento interesante, con un desa-
rrollo importante en infraestructura. Para los extranje-
ros fue atractivo visitar el pais, muchos por primera vez.
Vimos visitantes contentos.

_P. ¢Hacia a donde ahora se debe proyectar?

_ R. ALIM 2024 cumplié una de sus metas de permitir a
los paraguayos a mostrar su produccion. Las capacida-
des que tenemos y que estamos preparados para gene-
rar negocios en el mundo. Entre los objetivos de ALIM
fue justamente mostrar esas capacidades que tenemos.
No solo produccién agricola, también de industrializa-
cion. Tenemos que proyectar a cambiar el modelo pais,
pasar de agroexportador a agroindustrial exportador,
ser reconocidos también como proveedor de productos
con valor agregado, hacia ahi, hacia esa transformacion,
apuntamos como Capamol.

_P. ¢Fue un buen ano agricola para recibir ma-
teria prima de calidad?

_ R. Cerramos bien. Podriamos hablar de record de
cosecha, por lo menos con respecto a los tGltimos afos.
Fue una campaina muy interesante, con buenos nime-
ros en cantidad y calidad. Tuvimos una temporada con
un clima muy auspicioso para lo que fue el trigo. Los
meses de fresco favorecieron y redituaron en calidad

y cantidad. El 2024 es un excelente afo para el sector
de trigo y la molineria paraguaya.

_P. ¢ Desea agregar alguna reflexion final?

_ R. Enlo que respecta a ALIM reiterar que cumplimos
los objetivos, mostramos las capacidades que tenemos,
la gente se acerco a los stands, compartieron intencién
de hacer negocios, hubo varias reuniones bilaterales de
las cuales conflamos en que van a salir varios contratos
y acuerdos interesantes. Ademas, agradecer a todas las
instituciones y personas que apoyarony facilitaron la ta-
rea. A las empresas que auspiciaron y respaldaron. A las
entidades publicas que brindaron el apoyo, a los colabo-
radores y socios de Capamol y a todos quienes contribu-
yeron para el éxito de ALIM 2024.




MERCADO

Dinamico mercado de maquinas agricolas

L a comercializacion de maquinaria agricola en Pa-  tas. New Holland ocupa el segundo lugar conun 31%, y

raguay mantiene un ritmo dindmico en 2024. Se- Case IH se posiciona tercero con un 13%.

gun datos de la Camara de Distribuidores de Automo-  Por su parte, en el segmento de pulverizadores, la

tores y Maquinarias (CADAM), al cierre de octubre se  marca Jacto lidera con un 27% de participacion, mien-

registraron 1.439 tractores vendidos, junto con 133 tras que John Deere se encuentra en segundo lugar

cosechadorasy 70 pulverizadores. conun 19%. New Holland y Case IH comparten el ter-
cer puesto con un 17% cada uno.

Preferencia de marcas. En el segmento de tracto-

res, John Deere consolida su liderazgo con un 42% de  Perspectivas. Con un desempefio positivo hasta la

participacion en el mercado, seguido de Massey Fergu-  fecha, las expectativas del sector estan enfocadas en un

sonconun 17%y New Holland con un 12%. cierre de ano que consolide cifras sélidas para el merca-

La supremacia de John Deere se extiende al mercado do de maquinaria agricola, impulsado por una demanda

de cosechadoras, donde domina con el 50% de las ven-  sostenida de equipos modernos y eficientes.

Maquinas vendidas (Hasta Octubre de 2024)

Fuente: CADAM.

Tractores Cosechadoras Pulverizadores

John Deere 607 John Deere 67 Jacto 19
Massey Ferguson 242  New Holland 42  JohnDeere 13
New Holland 185 Case 17 New Holland 12
Valtra 156 CLAAS 3 Case 12
Case 148 Massey Ferguson 2  Massey Ferguson 9
Yto 37 FENDT 2  Kuhn 3
Lovol 37 Total 133 Horsch 2
LS 22 Total 70
FENDT 5

Total 1.439

Cotizaciones en Chicago (21-11-24)

US$/Ton US$/Ton Mes US$/Ton

14 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Noviembre 2024 Www.campoagropecuario.com.py



Tracto%

+595 981300 080
f (TractoSAE
@ @tractopyoficial

s, AJOL A

Traccion 4x4
Sistema hidraulico
Capacidad de 2500 L

>> BALDAN



=]0).¢

Tecnhomyl recibio la
Certificacidon de Operador
Econédmico Autorizado (OEA)

LA INDUSTRIA TECNOMYL, PERTENECIENTE AL GRUPO SARABIA, RECIBIO
LA CERTIFICACION DE OPERADOR ECONOMICO AUTORIZADO (OEA). Este
importante logro obtuvo luego de superar un riguroso proceso de evaluacion
y validacion de sus procedimientos y medidas de seguridad, con el objetivo de
cumplir con los altos estandares exigidos en la cadena de comercio exterior.

internacional de seguridad, que refuerza su com-

promiso con la logistica segura y su reputacion
como empresa confiable y de bajo riesgo en los merca-
dos globales.
La ceremonia de entrega del certificado fue el 31 de oc-
tubre en el Salén Auditorio del Edificio Central de la Di-
reccion Nacional de Ingresos Tributarios (DNIT), donde
asistieron autoridades del sector, entre ellos el director
nacional de Ingresos Tributarios, Oscar Orué, y el Ge-
rente General de Aduanas, Juan Olmedo, quienes hicie-
ron la entrega oficial de la certificacion OEA a Tecnomyl.
Cynthia Espinola, subjefa del Departamento de Com-
pras Internacionales de Tecnomyl, destacé que la certifi-
cacion OEA es el futuro para las empresas, ya que asegu-
ra la cadena logistica y garantiza seguridad y calidad en
los productos y procesos. “Esta certificacion posiciona a
la empresa como un socio estratégico seguro y facilitara
la apertura a nuevos mercados internacionales”,
La certificacion OEA, ademas de incrementar la seguri-
dad de las operaciones y reducir los riesgos de contami-
nacién en la carga, permite a Tecnomyl agilizar sus pro-
cesos de importacién y exportacion. Espinola explicé que
el reconocimiento OEA beneficia los tramites aduaneros,
logrando que en muchos casos el canal de seleccién en la
Aduana sea mayoritariamente “verde”. Esto reduce los
tiempos de inspeccién de 24 horas atan solo 10 0 5 horas,
optimizando recursos y, por ende, reduciendo costos.
El proceso de certificacion fue largo, aunque Tecnomyl
contaba con una ventaja competitiva por su experien-
cia previa con otras certificaciones. La empresa tuvo
qgue adaptar sus practicas para cumplir con los estric-
tos requerimientos internacionales de OEA, lo que le
facilita ahora el comercio en paises con acuerdos de
reconocimiento mutuo, como Brasil y Argentina, don-
de el certificado OEA permite una agilizacion de los

I a certificaciéon OEA le otorga a Tecnomyl un sello
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procedimientos aduaneros. Para Tecnomyl, la obten-
cion de la certificacion OEA representa un avance sig-
nificativo en su estrategia de expansién y consolidacién
en los mercados internacionales. Este reconocimiento
fortalece suimagen de seguridad y confiabilidad, lo cual,
como sefald Espinola, “no solo facilita el posicionamien-
to de Tecnomyl en el exterior, sino que también mejora
las condiciones para financiamiento y acceso a nuevos
mercados”, enfatizo.

Tecnomyl, empresa del Grupo Sarabia, es una industria
especializada en desarrollo y formulacién de productos
defensivos agricolas destinados a la proteccién de cul-
tivos. Con un fuerte compromiso hacia la innovacién y
la calidad, Tecnomyl desarrolla soluciones eficaces que
contribuyen al fortalecimiento y sostenibilidad del sec-
tor agricola en Paraguay y laregion. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py
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CAFYF y DINAPI organizaron
evento sobre Innovacion

en Proteccion de Cultivos y
Propiedad Intelectual

LA CAMARA DE FITOSANITARIOS Y FERTILIZANTES (CAFYF) Y LA DIRECCION
NACIONAL DE PROPIEDAD INTELECTUAL (DINAPI) ORGANIZARON EL EVENTO
DENOMINADO “INNOVACION EN PROTECCION DE CULTIVOS Y PROPIEDAD
INTELECTUAL". Fue el 27 y 28 de octubre, en Ciudad del Este y Los Cedrales, Alto
Parana. Esta actividad reunio a destacados referentes nacionales e internacio-
Nnales del sector agropecuario y de propiedad intelectual, ofreciendo un espacio
para el dialogo y el aprendizaje sobre los avances y desafios en estos campos.

as palabras de bienvenida es-
L tuvieron a cargo de la aboga-

da Claudia Franco Quevedo,
directora nacional de DINAPI; el
Ing. Agr. Francisco Fracchia, presi-
dente de CAFYF. Cada uno de ellos
destacd la relevancia de la innova-
ciénen laprotecciéndecultivosy la
propiedad intelectual en el contex-
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to agropecuario, especialmente en una region donde
la agricultura juega un rol central en la economia y el
desarrollo sostenible.

PANEL DE MARCO REGULATORIO Y PERSPEC-
TIVA GLOBAL. El evento incluyé un panel sobre el
Marco Regulatorio en Agrobiotecnologia, donde se
abordaron temas esenciales como la regulacién de
productos de proteccidon de cultivos, patentes y la

Wwww.campoagropecuario.com.py



importancia de la agrobiotecnolo-
gia. Ademads, la ponencia sobre la
Perspectiva Global en Innovacién
en Ciencias de los Cultivos e Im-
pacto en América Latina. Entre los
ponentes destacados estuvieron el
ex ministro de Agricultura y Gana-
deria Ing. Agr. Santiago Bertoni, el
Dr. Joerg Thomaier, director global
de Propiedad Intelectual en Bayer,
y la Dra. Pamela Echeverria, de la
Oficina de Patentes y Marcas de
los Estados Unidos (USPTO), quie-
nes compartieron su experiencia
sobre los avances y tendencias
globales que estan moldeando el
futuro de la proteccién de cultivos
y la propiedad intelectual. Profe-
sionales referentes de la DINAPI,
SENAVE y CONBIO complementa-
ron las ponencias.

EXPERIENCIA EN EL CAMPO
Como parte del evento, los partici-

pantes realizaron un recorrido por
la Fazenda Almeida en Los Cedra-

A
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N

les, donde se exploraron temas de Buenas Practicas
Agricolas y Soluciones Digitales en la Agricultura.
Esta visita permitio a los asistentes conocer de pri-
mera mano la implementacion de tecnologia de punta
y practicas sostenibles en el campo, evidenciando el
papel fundamental de la innovacién y la digitalizacion
en el manejo sustentable de cultivos y la proteccién
del medio ambiente.

Al finalizar la jornada, los asistentes compartieron ex-
periencias y aprendizajes que resaltaron la importancia
de la cooperacién entre sectores y paises en pro de una
agricultura mas innovadora, sostenible y con respeto a
la propiedad intelectual. CA
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Grupo Rieder entregdé nuevo
camion Volvo 2025 a la
Cooperativa Fernheim para
potenciar su logistica

EL GRUPO RIEDER ENTREGO RECIENTEMENTE UNA
UNIDAD VOLVO 2025 A LA COOPERATIVA FERN-
HEIM, fortaleciendo asi su soélida alianza de varios
anos. La ceremonia simbdlica tuvo lugar el 8 de no-
viembre en |la sede central del Grupo en Asuncion.

urante el evento, Osvaldo Ferreira, asesor co-
D mercial de la linea Volvo, resalté la colabora-

cion continua con la cooperativa y destaco las
caracteristicas del nuevo vehiculo. “Llevamos muchos
afnos trabajando juntos. Esta es una unidad adicional en
la flota de la Cooperativa Fernheim, ideal para trabajos
de carga general y cisterna. Es un camién inteligente,
econdémico y recomendado para todos los transportis-
tas”, subrayé Ferreira.
Marcos Duerksen, jefe de logistica de la sucursal de Ma-
riano Roque Alonso de la Cooperativa Fernheim, resal-
t6 la importancia de mantener actualizada la flota para
garantizar su rendimiento 6ptimo. “Renovar cada cierto
tiempo nuestras unidades asegura una antigiedad mini-
ma en la flota. Cada camioén recorre aproximadamente
220,000 km al afo, lo que significa que en cinco afos
puede superar el millén de kildbmetros. A pesar de ser
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nuevas, las unidades acumulan rapi-
damente altos kilometrajes debido a
la frecuencia de uso”, explicé. Duer-
ksen destacd también la robustez,
confiabilidad y seguridad de la linea
Volvo, valores clave en esta nueva
adquisicion.

La unidad entregada, un camién Vol-
vo de la serie FM, combina lo mejor
de los modelos FH y FMX. Este mo-
delo econémico e inteligente estd
equipado con la tecnologia I-Shift de
doble embrague y 12 velocidades,
disenada para trabajos de carga tan-
to de larga distancia como en éreas
urbanas. Su motor de hasta 13 litros
y su facilidad de maniobra lo posicio-
nan como lider en el mercado, supe-
rando en eficiencia a otras marcas.

El Grupo Rieder invita a los intere-
sados a conocer mas sobre este y
otros productos de su catalogo, con-
tactando con sus representantes a
través de redes sociales y correos
electrénicos. CA

www.campoagropecuario.com.py
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LA COMPANIA OFRECIO NUEVOS FUNGICIDAS, PRACTICOS Y
EFICACES, DURANTE UN RECORRIDO REALIZADO DEL 21 AL
25 DE OCTUBRE EN DIFERENTES PUNTOS DE LAS PRINCIPA-
LES ZONAS PRODUCTORAS. Buena cantidad de participantes
acompano la iniciativa que se enfocd en el manejo de cultivos
y la proteccion contra enfermedades, ademas de ofrecer orien-
taciones de primer nivel con un experto internacional, asi como
las recomendaciones de los técnicos nacionales.

ofrecio
soluciones innovadoras

ASF presenté soluciones
innovadoras para el campo
durante la gira técnica de-

nominada “Fungi Tour”. El recorrido
seinicié en San Alberto, pasando por
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Katueté, Bella Vista y Santa Rita, hasta concluir en J. E.
Estigarribia (ex Campo 9), abarcando asi cinco localida-
des clave del pais, distribuidas en cuatro departamentos
(Caaguazu, Itapua, Alto Parana y Canindeyu). El evento
tuvo como objetivo ofrecer propuestas practicas y efi-
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caces para los agricultores, enfocado en el manejo de
cultivos y la proteccién contra enfermedades, al tiempo
dellevar informacion, herramientas y asesoramiento ex-
perto directamente a los productores.

En las cinco noches, los productores compartieron con
referentes de BASF Paraguay, con el apoyo de los cola-
boradores técnicos locales y teniendo como charlista
central al reconocido especialista en fitopatologia de
Brasil, Lucas Fantin, quien abordd las tltimas novedades
y soluciones en fungicidas. De esta forma, la iniciativa
apunté a proporcionar a los agricultores las herramien-
tas necesarias para manejar de manera efectiva las en-
fermedades en sus cultivos, ayudandolos a maximizar su
productividad y mejorar la rentabilidad de sus explota-
ciones agricolas, al tiempo de constituirse en una plata-
forma para las novedades de BASF.

En efecto, el “Fungi Tour” represent6 una oportunidad
Unica para compartir los nuevos lanzamientos de fun-
gicidas de BASF, asi como recibir asesoramiento per-
sonalizado para el manejo de los desafios fitosanitarios
qgue enfrentan diariamente. Todo ello, reforzado con el
intercambio de experiencias con otros productores y

Lucas Fantin,
reconocido
especialista en
fitopatologia.

profesionales del sector en un am-
biente propicio para el aprendizaje
y la cooperacién. Las dos nuevas he-
rramientas constituyeron los fungi-
cidas Palyvar® y Keyra®, que cuen-
tan con la nueva molécula Revysol,
el azol isopropanol desarrollado por
BASF, del grupo de los triazoles para
la proteccién de los cultivos.

En el caso de Palyvar®, cuenta con
tres ingredientes activos: Revysol,
Fluxapyroxad y Pyraclostrobin, con
un amplio espectro de control e
ideal para la primera y segunda apli-
cacioén. En tanto, Keyra® que ofre-
ce mayor productividad y control
de enfermedades menos sensibles
a otros triazoles, con doble mezcla
de Revysol con Fenpropimorf, fun-
gicida posicionado para la terceray
cuarta aplicacién, con accion en el
combate a la roya y a las manchas,
con lo que se viene a completar y
complementar con el portafolio de
defensivos disponible ya con ante-
riores soluciones como Ativum®,
Priaxor®, Versatilis® y Visero®.
Resaltando que Visero proporciona
la potencia adecuada para un 6pti-
mo resultado; Ativum representa la
defensa imprescindible para la pri-
mera aplicacion; Priaxor constituye
el aliado ideal para una alta protec-
cion con gran versatilidad; y Versa-
tilis ofrece maxima proteccion final
que marca la diferencia, se destacé.
Al respecto, Rodolfo Viana, consul-
tor de Marketing de Paraguay, Uru-
guay y Bolivia de BASF, brindé mas
detalles sobre esta gira. “Estamos
hablando de productos que ya =»
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EVENTOS

tenemos en la paletay aprovechamos para el lanzamien-
to y la presentacion de los dos nuevos fungicidas para
esta campana”, subrayo.

“Palyvar esta destinado para la primera aplicacion. Un
producto altamente selectivo, con un amplio espectro
de control de hongos, incluso aquellos que de alguna
forma generaron cierta tolerancia a otros fungicidas. Y
Keyra esta posicionado para la tercera y la cuarta apli-
cacion, en un ambiente que haya presion de royasy pre-
sién de manchas. Controla roya y todo el complejo de
manchas. Disponible en volumen comercial importante,
a diferencia de Palyvar que tenemos acotado, apuntan-
do a los ‘embajadores’, quienes van a ser los primeros
agricultores que van a usar este producto, con lanza-
miento comercial parala campaina 2025 - 2026”".

Sobre el “Fungi Tour”, indicé que abarco a unas 600 per-
sonas como refuerzo parareiterar la completa paleta de
soluciones de BASF. Comenté que hay optimismo por
una excelente zafra, con lluvias que vinieron con norma-
lidad y con la recomendacion al agricultor que invierta
en fungicidas de calidad y que cumpla con las aplicacio-
nes preventivas antes del cierre de la hilera. También
insté a emplear fungicidas que tengan amplio espectro
de control y un excelente poder residual en las primeras
aplicaciones. “Sobre todo, que monitoree las parcelas y,
ante cualquier sintoma de enfermedad, realizar las apli-
caciones”, concluyo.

En tanto, el principal charlista de todas las noches fue el
internacional Lucas Fantin, de la consultora Fantin Agro.
BASF trajo a este fitopatélogo con vasta experiencia en
Brasil para ofrecer un “pantallazo” general de como seria
la zafra 2024 - 2025 y las recomendaciones a tener en
cuenta. Recordo que existen enfermedades de tempora-
da con potencial de danos que pueden alcanzar hasta el
50 % de la productividad, si no se controla. “Con el esce-
nario climatico que tenemos, se puede retrasar un poco
la aparicion de la roya, posiblemente en las primeras

Rodolfo Viana,
consultor de
Marketing

de Paraguay,
Uruguay y
Bolivia de BASF.
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siembras, pero pueden causar pérdi-
das reales para la cosecha”, advirtio.
En otro momento, puntualizé que
una de las recomendaciones es me-
jorar la gestién y considerar el sis-
tema como un todo. “Se comienza
por elegir un material genético, la
cobertura de suelo y un buen pro-
grama de control de proteccién con
fungicidas. Para maximizar este
programa, las herramientas que
se tienen a mano, aprovecharlas,
todo de forma preventiva, un poco
antes. Una buena estrategia es que
el productor esté consciente de los
problemas que pueda tener en su
propiedad. Conociendo los proble-
mas, el gran punto es disefar un
buen programa de fungicidas con
herramientas que aborden estos
problemas”.

Anadié que esas herramientas de-
ben ser empleadas “desde el princi-
pio del ciclo y no deben detenerse
al final. A veces empezamos muy
bien y terminamos muy mal. En-
tonces, para esta cosecha, la idea
es empezar bien, mantener bien y
terminar muy bien. Solo asi podre-
mos tener un buen control de en-
fermedades, que definitivamente
se presentaran en esta zafra. Para
esta cosecha 2024 - 2025”. Expuso
que existen expectativas de buen
tiempo, pero recalcé laimportancia
de no bajar la guardia. “Si no man-
tenemos este potencial climatico,
si no aseguramos con el control de
enfermedades, no podremos lograr
una gran productividad”. CA
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Grupo Rieder junto a Valtra formoé
parte de la Expo Irunha 2024

EL GRUPO RIEDER ESTUVO PRESENTE EN LA EXPO
IRUNA 2024, QUE SE CELEBRO DEL 25 AL 27 DE OC-
TUBRE EN EL DISTRITO DE IRUNA, ALTO PARANA,
DONDE DESTACO CON SUS TRACTORES VALTRA Y
REAFIRMO SU COMPROMISO CON EL EMPODERA-
MIENTO DE LAS MUIJERES EN EL AGRO. Durante la
feria, la empresa no solo mostrd sus innovaciones en
maquinaria agricola, sino que también promovio la sa-
lud y bienestar de las mujeres del sector rural, con una
campana de concientizacion sobre el cancer de mama.

en Santa Rita, comento sobre laimportancia de la

participacion de la firma en el evento y el valor de
acompaniar la tradicional “Arrancada de Tractores”. Este
encuentro fue una oportunidad para resaltar la labor de
los productores de Alto Paranay la relevancia de la pro-
duccién agricola para la region. “Nosotros, como Grupo
Rieder, seguimos presentes en cada actividad del agro,
con 90 anos de historia acompainando a nuestros clien-
tes y a las comunidades donde operamos”, seiialé Beck.
Ademas de los tractores Valtra, Rieder se destacé con la
presentacion del “tractor rosa”, una iniciativa que busca
concienciar sobre el cAncer de mama en el marco de Oc-
tubre Rosa. Beck explicod que esta campana simboliza el
apoyo del Grupo Rieder a las mujeres del campo, enfati-
zando la importancia del cuidado de la salud para enfren-
tar los desafios diarios del sector agropecuario. La firma

J uliana Beck, jefa de la sucursal del Grupo Rieder

también adelanté que planean incor-
porar un “tractor azul” para apoyar
la concienciacion sobre el cancer de
prostata, demostrando un enfoque
inclusivo y comprometido con el
bienestar de todos sus clientes.

El Grupo Rieder también aprovechd
la Expo Iruna como una plataforma
para fortalecer su relacion con los
productoresy realizar negocios. A lo
largo del evento, ofrecieron promo-
ciones exclusivas en equipos como
pulverizadores, una maquina agri-
cola crucial durante el desarrollo de
los cultivos y muy solicitado por los
clientes de la region. Segun Beck, la
feria fue productiva en términos de
ventas y relaciones comerciales.
Comenté ademas que el Grupo Rie-
der se prepara para participar en la
Agrodinamica de noviembre y anun-
cio la préxima incorporacion de nue-
vas tecnologias de Valtra, incluyen-
do la innovadora plataforma Valtra
Connect, disenada para mejorar la
experiencia de los productores en
campo mediante un monitoreo en
tiempo real y mayor eficiencia en la
gestion agricola.

Con 90 anos de trayectoria, Rieder
continta renovando su compromi-
so con el sector agropecuario y se
adapta constantemente a las nece-
sidades de sus clientes. Beck invité a
todos los productores a ser parte de
la historia de la empresa y destacé el
esfuerzo de la compania por perma-
necer cerca de sus clientes y ofrecer
capacitacion continua, siempre bus-
cando superar expectativas y contri-
buir al desarrollo del sector. “Muchos
de los productores que confiaron en
la marca hace anos siguen siendo
clientes fieles, gracias a la calidad y
el respaldo que ofrecemos”, concluyd
Beck, quien vislumbra un futuro lleno
de nuevas oportunidades y tecnolo-
gia avanzada parael agro. CA
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TECNOMYL INAUGURO OFICIALMENTE SU PLANTA TECNOMYL BIO-
TECH, UN PROYECTO QUE MARCA UN ANTES Y UN DESPUES EN LA
PRODUCCION DE INSUMOS BIOLOGICOS EN PARAGUAY. La ceremonia
se realizé el 11 de noviembre en la ciudad de Villeta, contd con la presen-
cia del presidente de la Republica, Santiago Pena, y destacados referen-
tes del sector agricola, quienes celebraron este avance que coloca a Pa-
raguay en la vanguardia de |la biotecnologia agricola en América Latina.
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grande y moderna del pais para la produccion

de biodefensivos y biofertilizantes que permiti-
ra a los productores locales contar con soluciones de
vanguardia que fomentan una agricultura mas sosteni-
ble y respetuosa con el medio ambiente.
La plantade TECNOMYL Biotech representa un avan-
ce fundamental en el desarrollo de biotecnologia agri-
cola en Paraguay, permitiendo al pais dejar de ser un
importador de estas tecnologias para convertirse en
desarrollador y exportador. Esta infraestructura mo-
derna y altamente automatizada cuenta con un labo-
ratorio de investigacion y desarrollo (1+D), asi como
una zona productiva equipada con biorreactores de
Gltima generacion que aseguran controles de calidad
constantes y en tiempo real. En una primera fase, la
planta operarad con una capacidad de produccién de

T ECNOMYL Biotech constituye la planta mas

) 1.000.000 KglL/afo, pero con una
José Marcos . . ..
Sarabia, CEO proyeccion de expansion para al-
del Grupo canzar hasta 5.000.000 KgL/ =»
Sarabia.

*




NOTA DE TAPA

ano, atendiendo a una area 4 veces mayor que la area
agricola de Paraguay.

UN PASO DECISIVO EN LA TRANSFORMACION
DEL SECTOR AGROPECUARIO. Durante la cere-
monia, José Marcos Sarabia, CEO del Grupo Sarabia,
expreso el propdsito y compromiso de la empresa con el
sector agricola paraguayo:

“Desde los primeros pasos, Tecnomyl se propuso a
transformar el sector agropecuario en Paraguay. Hace
mas de tres décadas que caminamos lado a lado con los
agricultores, innovando y desarrollando soluciones de
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alta calidad para que nuestros cam-
pos sean cada vez mas productivos
y sostenibles. Hoy, con TECNOMYL
Biotech, damos un paso decisivo, in-
augurando la mayor y mas moderna
planta fabril de insumos biolégicos
del pais, posicionando a Paraguay
como un referente en bioinsumos a
nivel sudamericano”.

COMPROMISO CON LA SOS-
TENIBILIDAD Y EL MEDIO
AMBIENTE. TECNOMYL Biotech
llega como respuesta a una deman-
da global de soluciones agricolas
que respeten el medio ambiente,
protejan los cultivos y eleven la pro-
ductividad sin agotar los recursos
naturales. Con una linea de pro-
ductos basada en microorganismos
beneficiosos, la planta producira
bionematicidas, bioinsecticidas,
bioacaricidas, biofungicidas, bio-
fertilizantes y bioestimulantes que
trabajaran en sinergia con los de-
fensivos quimicos tradicionales para
enfrentar desafios tanto bidticos

www.campoagropecuario.com.py




(plagas y enfermedades) como abidticos (adversidades
climaticas y limitaciones del suelo). Esto reduce el im-
pacto medioambiental y alarga la vida util de los recur-
sos naturales, prolongando la capacidad productiva de
los campos paraguayos.

José Marcos Sarabia resalté el enfoque de la plantaen la
sostenibilidad y su aporte al pais:

“Tecnomyl Biotech representa la promesa de una
agricultura comprometida con el futuro. Estos insu-
mos biolégicos de origen natural complementan a
los productos quimicos y trabajan en armonia con el
ambiente agricola, protegiendo nuestros cultivos con
tecnologia desarrollada en suelo paraguayo. Este pro-
yecto reafirma nuestro compromiso con una agricul-
tura sostenible para brindar seguridad alimentaria a
las generaciones futuras”.

INFRAESTRUCTURA DE VANGUARDIA Y TEC-
NOLOGIA AVANZADA. La planta TECNOMYL Bio-
tech cuenta con 2.000 m? de area productiva, y su es-
tructura ha sido disenada para futuras expansiones
que permitiran incrementar la produccién de bio-
l6gicos a nivel exponencial. Gracias a una inversion
significativa en biorreactores avanzados y cadena
de almacenamiento refrigerada, los productos man-
tienen su eficacia y estabilidad hasta su distribucion
final. Ademas, la planta sigue estrictos controles de
calidad que aseguran la maxima concentracién y du-
rabilidad de los productos, una caracteristica clave
para enfrentar las condiciones desafiantes que afec-
tan a la agricultura moderna.

Este innovador proyecto no solo impulsa la produccién
biotecnolégica en Paraguay, sino que también genera

‘N W
-a'ri*"-qu#mca aliado
la naturaleza para potenciar
al campo..
‘.

Santiago Pefia,
presidente de
la Republica.

empleo especializado en bioproce-
sos, biotecnologia, agronomia, bio-
logia, bioquimica e ingenieria, re-
forzando el desarrollo profesional
y econdémico del pais.

UN IMPACTO PROFUNDO
EN LA COMUNIDAD AGRI-
COLA. Ademas de contribuir a la
sostenibilidad agricola, la planta
TECNOMYL Biotech impulsara
la economia local y la cadena de
produccion de alimentos. Con una
proyeccion de expansion para los
préximos anos, este proyecto po-
siciona a Paraguay en el mapa de la
biotecnologia agricola global, con-
solidando a Tecnomyl y a su planta
de Villeta como una de las mayores
plantas de soluciones integradas
para la agricultura del mundo.

Tecnomyl es una empresa lider en el
desarrollo de soluciones para la agri-
cultura, con una trayectoria de mas
de 30 anos en Paraguay y presencia
en mercados internacionales. Com-
prometida con la innovacion y la sos-
tenibilidad, Tecnomyl ofrece un com-
pleto portafolio de productos que
protege los cultivos mientras preser-
va el medio ambiente, apoyando asi a
los productores a enfrentar los desa-
fios agricolas de hoy y del futuro. CA
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Escuela asuncena
recibio la Biblioteca de
los Suenos de la mano
de CEC Brasil y BASF

= = i'If
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LA ESCUELA BASICA N° 422 DELIA FRUTOS DE

GONZALEZ, UBICADA EN ASUNCION, CELEBRO

LA INAUGURACION DE LA BIBLIOTECA DE LOS

SUENOS EL PASADO 15 DE NOVIEMBRE. Este

E ste programa permitira a  , 5yvecto, desarrollado por CEC Brasil y patrocina-

esta escuela beneficiar a . .
mias de 200 nifios de entre dO por BASF, fue posible gracias a la Ley de In-

5y 15 afios, quienes podran explo- centivo a la Cultura del Ministerio de Cultura y el
rar un acervo literario diverso que  Gohierno Federal de Brasil. La iniciativa incluye
incluye obras de autores paragua- .. .

una coleccion de 1.200 libros y busca promover el

yos, brasilenos, literatura mundial y )
titulos sobre sustentabilidad. Este acceso a la lectura en comunidades vulnerables.
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enfoque fomenta la integracion cultural y la difusion de
ideas a través de los libros.

El proyecto tiene como objetivo crear espacios de lec-
tura que valoren el libro como una herramienta de co-
nocimiento y de intercambio cultural. Segun la directora
de la escuela, Anicia Torres, la biblioteca representa un
salto cualitativo en la formacion de los estudiantes:
“Gracias al proyecto Biblioteca de los Suefnos, nues-
tros estudiantes ahora cuentan con un espacio don-
de pueden sumergirse en el mundo de la lectura y
desarrollar su imaginacion. Este nuevo entorno sera
clave para que los nifios descubran experiencias que
impacten en su presente y futuro”, destacé al tiempo
de agradecer lainiciativa.

La Biblioteca de los Sueios ya tiene presencia en otros
paises de la region, incluyendo Argentina, Uruguay, Chi-
le, y Brasil, consolidando su impacto en Latinoamérica.
En Paraguay, esta es la segunda instalacién del proyecto,
después de la primera unidad entregada anteriormente.

COMPROMISO SOCIAL Y EDUCACION. Guadalu-
pe Terroén, analista de sustentabilidad y compromiso social
para BASF Argentina, Uruguay, Paraguay y Bolivia, destacé
laimportancia del proyecto como una iniciativa integral:

Guadalupe

Terrén.

“La Biblioteca de los Suefios no se
limita a entregar libros; también in-
cluye la infraestructura, mobiliario
y un espacio de juegos. Nuestro ob-
jetivo es que los ninos comprendan
que leer puede abrirles las puertas a
nuevos mundos. Queremos fomen-
tar el habito de la lectura, que es
fundamental para la educacion y el
desarrollo personal”.

Para BASF, la educacién es uno de
los pilares de su inversion social. La
compania entiende que fomentar
la lectura desde la ninez contribuye
a construir un futuro mas sélido y
equitativo.

Este nuevo espacio en la Escuela
Delia Frutos es un ejemplo de como
el compromiso entre instituciones
y el sector privado puede transfor-
mar comunidades, dotando a los
nifos de herramientas esenciales
para su desarrollo. Con cada nue-
vo lector que abra un libro en esta
biblioteca, el suefio de un mundo
mas educado y conectado estard un
paso mas cerca. CA




Procave y Cetapar exhibieron
avances en cultivos horticolas
durante un Dia de Campo

AGRI,COLA PROCAVE Y EL CENTRO TEC-
NOLOGICO AGROPECUARIO DEL PARA-
GUAY (CETAPAR) REALIZARON UN DIA
DE CAMPO EN LAS INSTALACIONES DE
CETAPAR, ofreciendo a los asistentes la
oportunidad de observar los resultados fi-
nales en la produccion de cultivos hortico-
las bajo diferentes condiciones de manejo.
E en la presentacion de parcelas demostrativas, una
bajo invernadero y otra a campo abierto, que per-
mitieron comparar el comportamiento de los cultivos en
ambos sistemas de produccion. Segun el Ing. Agr. Carlos
Miguel Vera, director de Agricola Procave, “estos ensayos
ofrecenuna vision clara de cémo responden nuestros ma-
teriales en diferentes escenarios de manejo”.
El objetivo principal del Dia de Campo fue acercar a
los aliados estratégicos de la empresa los resultados
obtenidos en la etapa final de desarrollo de sus mate-

riales, proporcionando una base sélida para su adop-
cién comercial.

| evento desarrollado el 25 de octubre se centré
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Durante el evento, Agricola Procave destaco el aporte de
sus principales aliados internacionales, como United Ge-
netics de California y Agro 5 de Brasil, cuyos materiales
e insumos desempefiaron un papel clave en los ensayos.
La empresa subrayé que varios de sus materiales han
avanzado de fase experimental a precomercial, y otros
ya estan en etapa comercial. Ademas, se encuentran en
proceso de registro nuevos defensivos agricolas y fertili-
zantes, lo que refuerza su compromiso con el desarrollo
de soluciones innovadoras para la agricultura nacional.
Agricola Procave recordo a los asistentes que las marcas
que distribuye y representa estan disponibles en todo el
pais, lo que garantiza un acceso facil a insumos de alta
calidad para los productores. “La innovacion es uno de
nuestros pilares fundamentales, y seguimos trabajando
para ofrecer productos que impulsen la eficienciay soste-
nibilidad de la agricultura paraguaya”, afirmé el Ing. Vera.

COMPROMISO CON EL FUTURO AGRICOLA. El
Diade Campo de Agricola Procave no solo mostro resul-
tados concretos, sino que también reafirmé la mision de
la empresa liderar la innovacion en el sector agricola de
Paraguay y brindar soluciones efectivas para producto-
res de todas las escalas. CA
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Bioestimulantes: una
InNnovacion a favor del
rendimiento agricola

LOS BIOESTIMULANTES OCUPAN UN
LUGAR CADA VEZ MAS PREPONDE-
RANTE EN LAS ESTRATEGIAS DE MA-
NEJO. ;Qué son y por qué se perfilan
COMO una tecnologia en tendencia?.

cultura, especialmente en un contexto marca-

do por el cambio climatico, la intensificacion
de las practicas y el crecimiento demografico. En
este marco, Rizobacter, empresa argentina parte del
grupo Bioceres Crop Solutions, acompana las de-
mandas tecnoldgicas del sector y lidera el desarrollo
de VitaGrow, un bioestimulante organico-mineral de
aplicacién foliar que mejora la condicion metabdlica
de los cultivos y su rendimiento.
En términos funcionales, los bioestimulantes son sus-
tancias de origen natural que, al aplicarse en pequenas
dosis, mejoran el crecimiento y desarrollo de las plantas.
Activan procesos metabdlicos intermedios, que condu-
cen a beneficios finales positivos como mejoras en el
rendimientoy la calidad de los cultivos.
En términos bioquimicos, los bioestimulantes son com-
puestos que la planta identifica como propios a través de
receptores. Dentro de cada célula, la sefal generada por
el bioestimulante es percibida por un receptor y causa
una respuesta, que se manifiesta en un cambio en el pa-
trén de crecimiento o desarrollo del cultivo.
La clave de VitaGrow radica en su exclusiva férmula,
que consiste en una fraccién organica basada en lig-
nosulfonatos (65%) sobre los cuales se suman 16 ma-
cro y micronutrientes quelatados esenciales (como
potasio, zinc, magnesio, nitrégeno, fésforo, azufre,
entre otros). Esta composicidon no solo optimiza la
nutricion vegetal, sino que también ofrece diferentes
beneficios integrados en un solo producto.
Su accién bioestimulante activa genes claves que me-
joran la fisiologia del cultivo y la eficiencia en el uso
de nutrientes, lo que impulsa el crecimiento de las
plantas. Ademas, actia como antiestresante, ayudan-

I os bioestimulantes ganan relevancia en la agri-
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do alos cultivos a mantener su estabilidad metabdlica
frente a diferentes estreses bidticos y abiéticos.

En el mismo sentido, se destaca su accién detoxifi-
cante con el objetivo de minimizar los efectos de fito-
toxicidad provocados por la aplicacion de diferentes
fitosanitarios. Finalmente, gracias a la incorporacién
multiples nutrientes en la formula, permite reforzar el
bienestar metabdlico de los cultivos y su capacidad de
crecimiento.

El alcance de VitaGrow se extiende a una variedad
de cultivos, que incluye desde soja, maiz, cereales de
invierno y sorgo hasta cultivos intensivos como papa
y hortalizas, entre otros. Con VitaGrow, los produc-
tores agricolas disponen de una herramienta clave
para superar los desafios de la productividad de ma-
nera eficiente, sostenible y elevar los rindes por uni-
dad de superficie. CA
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Promo +UPL es “Tan buena
como manejar una Férmula 2"

SE REALIZO EL PRIMER SORTEO DE LA PROMO +UPL DURANTE EL EN-
CUENTRO CON PRODUCTORES EN EL DISTRITO DE J. E. ESTIGARRIBIA
(CAAGUAZU). Fue el 25 de octubre y el evento tuvo como punto destaca-
do la participacion del piloto paraguayo de la Formula 2, Joshua Duerksen
y se vivieron momentos amenos, de confraternizacion y muy emotivos.

PL, empresa dedicada a satisfacer las principales
U necesidades de productores en el campo, premié

la confianza de sus clientes con el cierre de la pri-
mera etapa de sucampaia Promo +UPL, en momentos en
gue la siembra de soja de la temporada 2024 - 2025 esta
llegando a su culminacion. Para esta ocasion la compariiia
organizo un evento muy especial que tuvo como figura
central al joven piloto paraguayo de la Formula 2, Joshua
Duerksen, quien participé de una velada fantastica que
tuvo como punto alto el primer sorteo de la promocion.
La jornada igualmente se desarrollé en dos momentos
de manera muy significativa. Arrancé con una reunién
mas intima con unos 20 productores, en el Parador
Campo 9. Ahi, el piloto compartié experiencias con los
presentes, en donde resalté aspectos que tienen que ver
con su desempeno en un mundo tan competitivo como
el automovilismo internacional. Posteriormente, en una
reunion de mayor convocatoria, en el Hotel Aylin de la
mencionada localidad, continud la actividad que tuvo su
momento culminante con el primer sorteo.
Los ganadores fueron José Duarte Da Silva, de Agrico-
la Santa Fé, quien se adjudicé con el primer premio, una
lancha; Henry Driedger Neufeld, de Sem Agro S. A., gano
un TV Smart 65” marca Xiaomi; Isidro Gauto, de Pro-

dufertil, se llevé un drone DJI mini 3; en tanto Heinrich
Doerksen Gerbrand, de la Cooperativa Bergthal Ltda.,
quedd con una parrilla portatil multiuso 50 Newen;
Leanderson Bampi, de Agro Génesis S. A., recibio un kit
de pesca; y, finalmente, Vilmar Jacoboski, de Minuano S.
A, obtuvo una parrilla El Kamba 3 en 1 Newen.

Desde UPL agradecieron la confianza de los clientes hacia
laempresay expresaron la satisfaccion de brindar solucio-
nes efectivas a los productores. En tanto, Diierksen, quien
hace algunas semanas atras se habia convertido en el pri-
mer compatriota en lograr el P1 en esa categoria del au-
tomovilismo, compartié algunas palabras de ocasién, pun-
tualizando primeramente la emocién de compartir con los
presentes. También resalto el apoyo recibido por parte de
la firma organizadora del evento en lo que va de su trayec-
toria como piloto. “UPL ha sido fundamental en mi carrera
y quieroinvitar a los jovenes a sofiar en grande y participar
en proximos sorteos”, manifesto. Reiterd el respaldo tanto
de UPL como de otros patrocinadores y reforzé la impor-
tancia de brindar soportes en un deporte de altos costos.
Finalmente, los presentes compartieron una cena, acom-
panada por buena musica. El segundo sorteo esta previsto
a fines de enero y el Ultimo, en abril, siendo el premio ma-
yor una camioneta O km Chevrolet Montana. CA
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supero expectativas
y ratificé posicionamiento en
trasferencia tecnoldgica

EL CONGRESO CEA2024 DIO LUGAR AL INTERCAMBIO DE EXPERIEN-
CIAS Y VARIADAS OPORTUNIDADES DE FORTALECER VINCULOS CO-
MERCIALES Y DE NEGOCIOS EN LUQUE. Desde la organizacion, se in-
formo del éxito de esta edicion, con unos 630 participantes presenciales,
sin contabilizar los virtuales quienes siguieron por diversas plataformas,
unos 70 auspiciantes, 3 salidas de campo y 14 disertantes extranjeros.

ara los organizadores, el dizaje, constituirse en una plataforma para el inter-
P Consorcio para la Experi- cambio de experiencias y proponer un espacio para

mentacién Agropecuaria las oportunidades de negocios, interconectando a
(CEA), el Congreso Internacional los actores del &mbito productivo, sobre todo pecua-
de Transferencia de Tecnologia rio, ratificando su posicionamiento como uno de los
Agropecuaria 2024 cerr6 de la eventos lideres para el sector. EI CEA 2024 se realizé
manera exitosa, pues cumplié con el lunes 4 y martes 5, en el Centro de Convenciones
sus objetivos de trasmitir apren- Conmebol, en Luqgue.
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Segun el presidente de la organizacién, Diego Heisec-
ke, los nimeros finales ratificaron los logros alcanza-
dos. “Estamos muy contentos con todo el desarrollo del
Congreso. Tuvimos, 630 butacas vendidas, 3 salidas de
campo, 14 disertantes extranjeros, con una salida pre
congreso el domingo, con cerca de 250 personas acom-
panando. Fue un éxito y la gente qued6é muy contenta.
Realmente se llenaron todas las expectativas y pudimos
cerrar un Congreso de primera linea, como es la costum-
bre del CEA y como es la costumbre de este evento, el
mas importante de ganaderia del Paraguay, que comple-
t6 32 ediciones”.

Para esta ocasion se tomo6 como eje central la “Inver-
nada a pasto y confinamiento”, considerado un aspecto
clave para la produccién ganadera actual. El domingo 3
de noviembre fue la salida de campo pre congreso en el
confinamiento de Los Lazos, en la comunidad de Cerrito
(Pdte. Hayes) y se abordaron areas tales como sistema
integral de produccién de la empresa (desde la genética
de los animales hasta la fase de terminacién en confina-
miento); el disefio de corrales, manejo de animales, tipos
de dieta, y plaza de alimentacién y parque de maquina-
rias; mas una charla sobre nutricién y su impacto en la
calidad de carnes.

Ya en el Centro de Convenciones de la Conmebol, el
Congreso CEA 2024 incluyo conferencias magistrales,
consultorios técnicos con especialistas y el drea de ex-
positores para que los auspiciantes exhiban sus solu-
ciones de productos y servicios, ademas de contar con

un espacio para el intercambio de
experiencias y las oportunidades
de negocios. “Estamos muy satisfe-
chos con el desarrollo del congreso.
Se superaron todas las expectati-
vas y los comentarios finales fue-
ron muy positivos. La gente quedd
contenta, con salén lleno y charlas
con mensajes muy claros: trabajar
juntos, unidos y tratarnos bien en-
tre todos”.

De esta manera, prosiguio, se po-
dré fortalecer a toda la cadena de la
carne, para que el éxito llegue a to-
dos los eslabones que la componen.
Por ultimo, recordd que el Congre-
so Internacional es la culminacién
de las actividades anuales del CEA.
“Es tradicional realizar otros even-
tos. Este afio hicimos cursos de co-
rral, de tractoristas, de drones, etc.
Tratamos constantemente de estar
trasmitiendo tecnologiay educacién
al productor. Por eso, nos sentimos
mas fuertes, mas que nunca, porque
vemos como saltar todos estos obs-
taculos que se nos van presentan-
do”, subray6 el presidente del CEA,
Diego Heisecke. >




EVENTOS

destaco los
herbicidas de Corteva en
el Congreso CEA

arket S.R.L. se hizo presente en la ultima edicién

del Cogreso CEA, una cita clave para el sector
pecuario, donde aproveché para resaltar los herbicidas
mas efectivos de su aliada Corteva Agriscience.
El Ing. Oscar Manuel Hermosa Echeguren, asesor técni-
co comercial de Market S.R.L., presento tres soluciones
clave para el control de malezas en pasturas: Padron®,
a base de picloram, disefado para el control de malezas
herbaceas, arbustivas y sub-arbustivas. Tordon® Extra,
eficaz contra malezas de hoja ancha de porte herbaceo,
semi-arbustivo y arbustivo y Pastar® Gold, un herbicida
sistémico de aplicacién foliar, ideal para malezas de hoja
ancha, semilefiosas y lefosas.
El especialista enfatizé que la efectividad de estos produc-
tos esta directamente relacionada con las condiciones am-

bientales en las que se aplican. “Es crucial que se acumulen
entre 150y 160 mm de lluvia durante la temporada estival
para garantizar los mejores resultados. Aplicar en las con-
diciones adecuadas asegura la eficiencia del tratamiento’,
afirmé Hermosa en entrevista con Campo Agropecuario.
Con estas soluciones, Market S.R.L. reafirma su com-
promiso de apoyar a los productores paraguayos en el
mejoramiento de la calidad y productividad de sus pas-
turas. Asimismo, la empresa sigue destacandose por su
activa participacion en eventos de gran relevancia que
promueven la adopcién de nuevas tecnologias y herra-
mientas para el desarrollo del campo.

impulsé diversas innovaciones en el Congreso del CEA

MP Agro participé activamente en la 32% edicién

del Congreso del CEA, donde presentd sus prin-
cipales marcas y soluciones innovadoras para el sector
agropecuario. Durante el evento, realizado el 4y 5 de
noviembre en el Centro de Convenciones Conmebol, en
Luque, la empresa exhibié una variedad de tecnologias
disefadas para optimizar la productividad del sector.
A través de sus marcas representadas, entre las que se
destacan Norténe, Biotechpar, Genofeet y Agrinplex,
CMP Agro reafirmé su compromiso con la innovacion y
el desarrollo sostenible. Entre los productos destacados
se incluyeron bioestimulantes, inoculantes y soluciones
qgue contribuyen a maximizar la eficiencia productiva.
Alejandro Sueshsner, gerente comercial y de desarrollo
de productos de CMP Agro, subrayé: “Nuestra partici-
pacién en eventos como el CEA nos permite consolidar
nuestra presencia en el mercado, descubrir nuevas tec-
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nologias y fortalecer la relacién con nuestros clientes”. A
pesar de los retos climaticos de 2024, la empresa man-
tiene una perspectiva optimista hacia 2025, con planes
para seguir introduciendo innovaciones en el sector.

En representacion de CMP Agro, el destacado profesio-
nal Guillermo Mattioli ofrecié una conferencia sobre el
impacto del estrés en la calidad de la carne, comparan-
do el estrés en animales con el de los seres humanos, y
resaltando la importancia de un manejo adecuado para
mejorar la calidad del producto final.

Genofeet, una marca aliada de CMP Agro,
brill6 en el congreso con productos orientados a la gana-
deria eficiente. Roberto Revigilio, director técnico de la
compania, destacé la relevancia del evento, la calidad de
los conferencistas y las innovaciones presentadas por la
empresa. “Hemos traido biosales y nlcleos especialmen-
te formulados para optimizar la nutricién de los rumian-
tes y mejorar la eficiencia en la producciéon de carne y le-
che”, explic. Revigilio también menciond los inoculantes
de tercera generacion de Genofeet, que mejoran la diges-
tibilidad del forraje, beneficiando la dieta de los bovinos
y contribuyendo al bienestar animal. Estos productos ya
estan disponibles en todas las sucursales de CMP Agro.
Bajo el lema “Invernada a pasto y Confinamiento’, el
Congreso del CEA ofrecié una plataforma invaluable
para que los productores accedan a informacion de ca-
lidad, detecten areas de mejora y exploren nuevas ten-
dencias en pasturas, ayudando a fortalecer el desarrollo
de la agroindustria en Paraguay. CA
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Proyecto “Mlpyme
Compite” cerré con
resultados auspiciosos

LA INICIATIVA,

IMPLEMENTADA POR LA FEDERACION DE COOPERATIVAS DE

PRODUCCION (FECOPROD), CON EL APOYO DE LA UNION EUROPEA (UE) Y LA
PARTICIPACION DEL MINISTERIO DE INDUSTRIA Y COMERCIO (MIC), CONCLUYO
TRAS SEIS ANOS DE EJECUCION. Se adopté la figura de Micro, Pequefias y Media-
nas Empresas (Mipymes) asociativas rurales. La innovacion permitioé asistir a mas
del centenar de organizaciones de productores de diversas regiones del pais.

n lanoche del jueves 7 de noviembre, se realizé la
E presentacion del informe de resultados del pro-

yecto Desarrollo de Servicios Empresariales e in-
novacion para las Mipymes Asociativas Rurales, periodo
2019 - 2024.Fue en el Ciella Espacio de Eventos y conté
con la participacién de autoridades y representantes de
las instituciones involucradas, Fecoprod, MIC y UE. Co-
nocido como “Mipyme Compite” la propuesta culmind
con logros y desempeiios auspiciosos favoreciendo a di-
versos grupos de productores.
Segun el resumen dado a conocer, durante la ejecu-
cion, el proyecto brindé asistencia a 103 mipymes
asociativas rurales, que representaron a 4.978 pro-
ductores, de los cuales 2.661 fueron mujeres (54%).
Estas mipymes fueron ubicadas en diversas regiones
del pais, como; Cordillera, Caaguazu, ltapua, Misio-
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nes, Caazapa y Paraguari. La asistencia incluyo capa-
citacion y apoyo técnico en diferentes areas, lo que

www.campoagropecuario.com.py



Alfred Fast, presidente de Fecoprod.

NEGRME DE
RESULTADOS

permitié fortalecer la gestion organizacional y mejo-
rar la competitividad de las mipymes.

De las mipymes asistidas, 87 reportaron ingresos por la
comercializacién de sus productos, con un valor total de €
9.851.946 en el ultimo periodo registrado. Las principales
cadenas productivas que se beneficiaron de este proyecto
incluyeron yerba mate, hierbas medicinales, granos ba-
sicos y productos frutihorticolas. El presidente de Feco-
prod, Alfred Fast, indic6 que, ademas de estos puntos po-
sitivos, un hecho no menor fue que permitié formalizarse
anumerosas organizaciones y avanzar con capacitaciones
en aspectos vinculados a gestién y comercializacion.

Por el lado de las autoridades nacionales, el viceministro
de Mipymes, Gustavo Giménez, ponderé la iniciativa vy,
sobre todo, la eficiencia demostrada con la inclusién de
los grupos rurales a actividades productivas rentables.
A su turno, Maximo Barreto director de planificacién
del MIC, presenté la visidn institucional del proyecto y
Miguel Varela, jefe de cooperacion de la UE, brindé el
respaldo del bloque comunitario, con lo que concluyd la
primera parte del evento, con las intervenciones de re-
presentantes de instituciones involucradas.

El segundo momento estuvo dado por la presentacidonen
si del informe y los logros alcanzados. Estuvo a cargo de
Romina Espinola, coordinadora del programa Mipyme
Compite por Fecoprod, quien explicé conceptos y accio-
nes de trabajo, asi como los resultados exitosos alcan-
zados con un volumen de ventas muy positivo vy, sobre
todo, las ensefianzas y el aprendizaje obtenidos. Final-
mente, en representacion de casos exitosos, intervino
César Chavez, de la Cooperativa Yegros Ltda., ubicada
en Caazapa, visiblemente emocionado y agradecido.
También se instalé un sector en donde se pudo apreciar
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Miguel Varela, jefe de
cooperacion de la UE.

Romina Espinola, coordinadora de
Mipyme Compite por Fecoprod.

Gustavo Giménez, viceministro de Mipymes.
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Maximo Barreto, director de planificacién del MIC.

la calidad de los productos obtenidos gracias a este pro-
yecto, ademas de brindar por los logros y no descartar
seguir con otras iniciativas similares o, por qué no, al-
guna continuidad de Mipyme Compite, que tuvo como
punto destacado llegar a los objetivos gracias a la figura
de las organizaciones asociativas rurales. Ademas, en
el marco de la red de innovacion e investigacion, el pro-
yecto trabajo estrechamente en el fortalecimiento de la
Fundacion Nikkei Cetapar de Alto Parana.

También, el gerente de Fecoprod, Marcelo Portaluppi,
resalté que la iniciativa conté con una inversion de €
12 millones en su conjunto, pues también estuvieron
involucradas otras instituciones. Destacé que por lo
logros alcanzados se puede deducir que la relacién
fue de 1 a 20, es decir, por cada € 1 invertido, retor-
naron € 20. También se subrayé la tarea del MIC en
su doble rol de implementar el componente de forta-
lecimiento institucional y de coordinar y articular los
componentes del programa. CA

César Chavez, de la
Cooperativa Yegros Ltda.
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Grupo Rieder entregdé una nueva
pala cargadora Volvo L60H

EL GRUPO RIEDER REALIZO LA ENTRE-
GA DE UNA PALA CARGADORA VOL-
VO DE ULTIMA GENERACION EN VILLA
YGATIMI, CURUGUATY, DEPARTAMEN-
TO DE CANINDEYU. Se trata del mode-
lo Volvo L60H, conocido por su eficien-
cia en el uso de combustible, confort, y
compromiso con la sostenibilidad.

urante la entrega, llevada a cabo el pasado 9
D de noviembre, Richard Duarte, asesor de ven-
tas de Grupo Rieder, destacé la importancia de
esta entrega como la primera unidad de la version H en
llegar alaregion. Duarte subrayd las ventajas de la Volvo

L60H, resaltando su versatilidad y eficiencia, asi como el
enfoque en la comodidad y seguridad del operador.

CARACTERISTICAS DE LA VOLVO L60H. La Vol-

vo L60H es una maquina robusta y eficiente, ideal para

aplicaciones en ganaderia. Con un peso de 13.6 tonela-

das y una potencia de 164 HP, esta pala cargadora esta

equipada con:

¢ Sistema de Monitoreo Contronics. Permite un con-
trol detallado del rendimiento y el estado de la maquina.

e Cuchara de 2.2 m3. [deal para manejar materiales
de gran volumen.

¢ Cabina ROPS/FOPS. Equipada con proteccion an-
tivuelco (ROPS) y contra la caida de objetos (FOPS), lo
que garantiza la seguridad del operador.
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¢ Interfaz de usuario mejorada. Cuenta con un ta-
blero intuitivo que facilita la operacién diaria.

Estas caracteristicas convierten a la Volvo L60H en una

pala cargadora moderna, eficiente y segura, perfecta

para una amplia variedad de aplicaciones.

COMPROMISO DEL GRUPO RIEDER. Duarte en-
fatizo que el Grupo Rieder no solo ofrece tecnologia de
punta, sino también un servicio posventa confiable y
dedicado: “Desde la Unidad de Volvo Construction es-
tamos siempre al lado del cliente, brindando el aseso-
ramiento necesario y soluciones rapidas para cualquier
inconveniente.”

Con esta nueva incorporacion, Grupo Rieder reafirma
su compromiso de proporcionar soluciones de alta cali-
dady tecnologia avanzada a los sectores productivos del
pais, reforzando su reputaciéon como aliado clave diver-
sas actividades en laregion. CA

www.campoagropecuario.com.py
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|ASA presentd Monnaco,
el nuevo insecticida de
Cultive para un control
superior de plagas

IASA LANZO “MONNACO”, UN INSECTICIDA INNOVADOR DESARROLLA-
DO POR CULTIVE, QUE LLEGA AL MERCADO PARA BRINDAR SOLUCIONES
AVANZADAS Y SOSTENIBLES EN EL MANEJO DE PLAGAS EN LOS CULTIVOS.
La presentacion se realizd en tres eventos los dias 17 y 30 de octubre en Itapua
y Alto Parana respectivamente para finalizar el 6 de noviembre en Katueté, con
una destacada asistencia de productores interesados en esta nueva tecnologia.

onnaco incorpora la tecnologia “Longer Pro-
M tection”, que asegura una residualidad supe-

rior, permitiendo que las moléculas activas
mantengan su eficacia incluso en condiciones adversas
como lluvias intensas y alta exposicién a rayos UV. Esta
tecnologia prolonga la accién del producto sobre plagas
clave, como cigarritas y chinches, segiin destacé Marcio
Almeida, coordinador de agroquimicos de Cultive.
“Monnaco combina dos moléculas que ofrecen una efec-
tividad superior frente a plagas como cigarritas y chin-
ches. Ademas, garantiza una mayor proteccién en situa-
ciones climaticas adversas”, explicé Almeida.
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Este producto esta orientado espe-
cialmente a productores que buscan
soluciones de control eficientes y
sostenibles. Gracias a su combina-
cidonunicade moléculas, el insecticida
no solo reduce el nimero de aplica-
ciones necesarias, sino que también
contribuye a un ahorro de costos y a
una agricultura mas respetuosa con
el medio ambiente. La formulacién
de Monnaco garantiza que las pla-
gas sean controladas de manera mas

Www.campoagropecuario.com.py



prolongada y efectiva, optimizando
los recursos de los agricultores.
Valber Ariano, director de Mar-
keting de IASA, expreso su satis-
faccién por la participacion de los
productores en cada parada. “Tuvi-
mos Optima participacién en cada
evento. Presentamos un producto
innovador que, sin duda, aportara
mucho a la nueva agricultura”, des-
taco Ariano.

Cultive es una marca propia de In-

versiones Agricolas S.A. (IASA) que desde el 2017 vie-
ne trabajando en el desarrollo de un robusto portafolio
donde ya cuenta con mas de 80 productos registrados,
adaptados a cultivos como soja, maiz, arroz y algodon.
Esta asociacion se ha enfocado en ofrecer productos
innovadores que respondan a las necesidades de los
agricultores paraguayos.

IASA reafirma su compromiso de seguir buscando
soluciones mas sostenibles y efectivas para el cam-
po. “Estamos comprometidos con la innovacién y con
desarrollar alternativas sustentables que faciliten el
trabajo agricola”, afirmo Ariano, quien también agra-
deci6 al equipo de IASA vy a sus clientes por su cons-
tante apoyo y colaboracion. CA
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Somax Agro inauguroé
nueva sucursal Loma Plata

EN LA LOCALIDAD DE LOMA PLATA, SE LLEVO A CABO LA INAUGU-
RACION OFICIAL DE LA PRIMERA SUCURSAL DE LA EMPRESA EN LA
REGION OCCIDENTAL DEL PAIS. Asistieron cerca de 140 personas en-
tre productores, técnicos y asociados de las cooperativas de la region.

| evento conté con la presencia de 140 personas con nuestros clientes através de la
aproximadamente. También asistieron técnicos asistencia técnica con nuestro por-
de las cooperativas menonitas del Chaco Central, tafolio de soluciones”.

asesores agronomicos independientes y autoridades de
gobiernos municipales y departamentales. El local inau-
gurado cuenta con sectores diferenciados de Gerencia,
area Administrativa / Financiera, atencion agronémica,
sala de reuniones, depdsito de 300 m2 y un amplio es-
tacionamiento. En relacién a los recursos humanos, el
nuevo polo de negocios cuenta con un equipo adminis-
trativo, operacional y comercial.

UN AREA EN CRECIMIENTO. “El 4rea de actuacion
de la empresa cubre unas 170 mil hectareas, de un
total aproximado de 350 mil”, destacé Cristian Zara-
te, asesor técnico/comercial para la zona. “Nuestro
objetivo es brindar un mejor servicio logistico en el
area agricola, para seguir consolidando la relacién
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Precisamente en relacion al portafolio de soluciones,
el objetivo es incrementar, a mediano plazo, la linea de
soluciones para el cultivo del algodén, ya que el area de
siembra viene creciendo en los ultimos 3 anos.

En cuanto a la importancia del evento, Zarate consi-
dera como altamente positivo el impacto en los clien-
tes de la presentacién de Somax como empresa, mos-
trando su crecimiento y sus proyectos. “Fue algo que
la mayoria de los clientes no esperaban, llevandose la
impresion de fortaleza y seguridad que el productor
necesita ver”, concluyé.

ESTRUCTURA LOGISTICA + PORTAFOLIO. “La
inauguracién fue un espectaculo muy bien recibido por
los proveedores y clientes de laregién de Loma Plata, Fi-
ladelfia y alrededores. Vimos una inmensa participacion
de productores, técnicos y asociados de las cooperativas
del Chaco”, expresé el gerente comercial de la unidad de
Bella Vista y de Filadelfia, ingeniero Diego Minussi.

Sobre lainauguracion del fisico de Somax Agro, Minus-
si aclaré que previamente se operaba con gestores que
actuabanenlaregién, estando las soluciones en un sec-
tor alquilado del depdsito de la cooperativa. “En ese en-
tonces, todo se facturaba desde Bella Vista. Hoy con-
tamos con toda una estructura de logistica propia para
atender alos clientes del Chaco, con un equipo humano
completo”, agrego. “Atendemos al productor de manera

directa y también por medio de la cooperativa, con 68
clientes registrados en el Chaco sumando los finales y
los corporativos”.

Somax Agro ofrece un portafolio completo de solucio-
nes para el manejo de los cultivos de maiz, soja, algodon,
sésamo y trigo. El catalogo de lafirmaincluye herbicidas,
insecticidas, fungicidas, adyuvantes, productos nutri-
cionales y para el tratamiento de semillas, fertilizantes,
correctores y promotores de crecimiento, en resumen,
uno de los portafolios mas completos del mercado.
Minussi sumoé que desde la nueva estructura se promo-
veran parcelas de trabajos a campo y desarrollo de pro-
ductos y semillas, con participacién activa dentro de los
dias de campo organizados por las diferentes cooperati-
vas. La presencia en la expoferia chaquefia también sera
un medio de aprovechamiento de la visibilidad de marca
y presencia corporativa.

“Lo mas importante del evento es lo que los clientes
perciben de la presencia de la empresa en el Chaco. Ven
nuestro crecimiento y aprecian nuestra dedicacion para
buscar laforma de atender de la mejor manera a todas las
cooperativas, y principalmente a los productores, ya sea
en el acompainamiento técnico de campo o en lo referente
alas soluciones agronémicas de productos”, destaco.
Launidad de Somax Agro atiende aun amplio abanico de
agricultores: menonitas en su mayoria, con una impor-
tante presencia de brasilefios, argentinos y japoneses,
que se dedican a la agricultura y a la cria de ganado de
corte principalmente.

“Hoy estamos observando el crecimiento del Chaco,
que es grande, y aun tiene potencial para seguir cre-
ciendo. Como empresa, Somax Agro pretende acom-
panar ese crecimiento. Atendiendo a nuestros clientes
con el mejor portafolio de productos, con una asisten-
cia técnica diferenciada, con mas personas en campo y
con mas oportunidades de negocios”, concluyé Minus-
si. “En este momento nos encontramos computando los
datos de cada cooperativa y de cada cliente, haciendo
un mapeamiento de toda el drea que atendemos. Asi
vamos a conocer con exactitud los porcentajes del area
chaquefa que cubrimos, para poder prestar mejores
servicios cada dia”. CA
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EN TODO MOMENTO

Juntos en todo momento

Mayor tecnologia, mayor productividad
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