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EDITORIAL

DOS ESCENARIOS
DIFERENTES, UNA
REAL PREOCUPACION

n el recientemente informe dado a conocer por

la Unién de Gremios de la Produccion (UGP) y el
Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio) sobre el des-
empeio de lo que dejaron algunos rubros de verano,
incluido el cultivo de la soja, principal renglén que mo-
viliza gran parte de la economia paraguaya, se destaca
una mejoria en promedio del rendimiento frente a re-
cientes campanas que afectaron de manera general a
toda la produccién.
Si bien los nimeros se ubican en un plano favorable es
de recordar que la media no es sino un valor aproxima-
do entre el piso y el techo logrado productivamente.
Y aqui surge una realidad traducida en, al menos, dos
escenarios, pero que conllevan una sola gran preocupa-
cion. Y es que el drea sojera en la Ultima zafra presenté
dos caras. Enla zona Centroy Sur de la region Oriental,
el panorama presenta una faceta mas positiva.
En efecto, con una media de 3 toneladas/ha pareciera
que el sector sojero se recuperé después de afnos malos.
Sin embargo, con los precios bajos habria que sacar bien
la punta del lapiz para tener un calculo mas aproximado
a la realidad vy, en algunos casos, con suerte se estaria
“empatando” costos o, en un escenario mas optimista,
hasta podria “sobrar algo” para cumplir con las obligacio-
nes financieras arrastradas de los afios malos anteriores.
El cuadro es menos positivo hacia el Norte de la regiéon
Oriental. Se habla de una media de 2.1 toneladas/ha
que, con los precios deprimidos, representara un ter-
cer ano malo, con todo lo que ello implica, en especial
para refinanciar deudas o buscar algun tipo de ingenie-
ria financiera que evite una afectacion mayor en el flujo
de la economia. Es un dato no menor que debe tener
algunarespuesta por parte de las autoridades para con
los actores del campo.
Las condiciones climaticas afectaron a zonas de Con-
cepcion, San Pedro, Amambay y Canindeyu, segun los
datos y aqui de vuelta preocupa el caso de San Pedro,
que evidencié una caida en su superficie plantada. In-
quieta porque se habla de una gran cantidad de peque-
nos sojeros que estarian atravesando por momentos
dificiles, con tres anos malos, como ya se mencioné. Por
ello urge iniciar las acciones para una rapida respuesta
a estareal y acuciante preocupacion.
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Desempeno de cultivos de verano en ultima zafra

| Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio) y la

Unidén de Gremios de la Producciéon (UGP) presen-
taron el informe de la estimacion de superficie de soja,
maiz (zafra) y arroz conriego, correspondiente alacam-
pana 2023-2024, asi como la estimacion de rendimien-
to sojero. Justamente, de la oleaginosa se destacé que
su superficie en la regién Oriental volvié a bajar, tras
un leve ascenso el afo pasado. Segun los datos dados a
conocer a diferentes medios de prensa especializados,
el total del cultivo de soja fue de 3.504.707 ha,un 5%
(182 mil ha menos) por debajo de la anterior area. Has-
ta ahora la zafra con mayor area de siembra de la olea-
ginosa fue la de 2020-2021, al alcanzar 3.701.631 ha.
Seresalté la caidaen San Pedro, dado el alto nimero de
pequefos sojeros que concentra este departamento,
por el impacto en la economia de la agricultura familiar
campesina. Con relaciéon al maiz, se estimé una superfi-
ciede 88.473 ha, un crecimiento de 10.673 ha, con res-
pecto a la temporada anterior, cuando se alcanzaron
77.800 ha. Una suba del 12% que viene en significativo
ascenso. Cabe reiterar que se trata de producciéon de
maiz zafra normal, puesto que la zafrina viene poste-
riormente, por lo que principalmente se beneficia la
provision de granos para alimentar ganado. Canindeyu
es uno de los departamentos con mayor incremento en
siembra. En tanto, el arroz cerré con un incremento de

15 mil ha adicionales con relaciéon a la campaia pasa-
da y se ubicé en 187.910 ha. Este cereal tiene poten-
cial para cubrir 1 millédn de ha, se resalté. Finalmente,
el rendimiento agricola de la soja se ubicé en torno a
2.854 kg/ha, por lo que las proyecciones hablan de un
volumen de 10.020.000 toneladas, mejorando la per-
formance con respecto a ediciones pasadas, perocon la
salvedad que se notd una gran diferencia en regiones.
Asi, en el Centro y Sur, la media superdé los 3.000 kg/
ha, mientras que en el Norte se ubicé mas en 2.100 kg/
ha, con los problemas financieros para los agricultores
guienes acumulan tres aflos malos por sequia.

Con la meta de volver a
procesar 1.000 millones
de litros de leche

n conmemoracién al Dia Internacional de la Leche,

la Federacion de Cooperativas de Produccion (Fe-
coprod) y la cooperativa Colonias Unidas organizaron
un acto de celebracién el martes 4 de junio, en el local de
Agrodinamica, en Hohenau (ltapua). Se destaco el aporte
del alimento liquido y su contribucién socioeconémica,
pues representa una actividad que favorece la seguridad
alimentariay que genera ingresos a la poblacién. La nota
destacada fue la proyeccion que a fin de afno se volve-
rian a procesar 1.000 millones de litros de leche en las
diferentes industrias lacteas, superando el mal afio que
se debié enfrentar un ingreso masivo de productos de
contrabando, segun las denuncias. El Dia Mundial de la
Leche fue fijado en el 2001 por la Organizacién de las Na-
ciones Unidas para la Agriculturay la Alimentacion (FAO,
por sus siglas en inglés), para incentivar el consumo de
productos lacteos en todo el mundo. De igual forma, se
subrayo el aporte que brindan las cooperativas paragua-
yas en la actividad. En ese sentido, se menciond que Pa-
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raguay produce alrededor de 2,5 millones de litros de le-
che por dia, afectando directamente alrededor de 5500
productores. El porcentaje de participacién del sector
cooperativo dentro de laindustria lactea es de alrededor
del 89% a nivel pais. En tanto, la federacién asiste a unos
2800 tamberos, con aproximadamente 160.000 vacas
lecheras. Las autoridades nacionales destacaron igual-
mente el aporte de la lecheria nacional que pasé a suplir
las importaciones, cubriendo la demanda local y contan-
do con un excedente para exportar. El acto igualmente
incluyo el tradicional “Brindis con vaso de leche”. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py
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Acuerdo para adecuaciéon ambiental de cooperativa

L a Federacion de Cooperativas de Produccion (Feco-
prod) Ltda., el Ministerio de Ambiente y Desarrollo
Sostenible (Mades) y la cooperativa Chortitzer Ltda. fir-
maron un convenio interinstitucional para la adecuacion
ambiental de esta entidad solidaria, cuya sede principal
estd en el Chaco central. El acto fue el 29 de mayo en el
local Fecoprod, en Asuncion. El objetivo de este acuerdo
es fortalecer la cooperacion interinstitucional y estable-
cer las bases para una colaboracién mas efectiva. Ade-
mas, busca promover la implementacion de programas
y proyectos en areas de interés compartido, incluyendo
aspectos sociales, tecnolégicos y profesionales y de cual-
quier otro tenor de interés comun para las instituciones.
Durante la firma de convenio, los representantes de las
instituciones firmantes destacaron la importancia de la
cooperacion publico- privada para el desarrollo soste-
nido del sector productivo. Suscribieron el documento,
Alfred Fast, presidente de Fecoprod, Rolando de Barros
Barreto, ministro del Mades, y Ronald Reimer, titular
de Chortitzer. El objetivo de este acuerdo es fortalecer
la cooperacion interinstitucional y establecer las bases
para una colaboracién mas efectiva. Ademas, busca pro-
mover la implementacién de programas y proyectos en
areas de interés compartido, incluyendo aspectos socia-
les, tecnoldgicosy profesionalesy de cualquier otrotenor
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de interés comun para las instituciones. Fast comenté al
equipo de Campo Agropecuario Multimedia que esta
iniciativa afectara a 819.000 hectareas, donde la coope-
rativa Chortitzer realizard una adecuacion colectiva con
responsabilidad individual de cada uno de sus socios. Co-
menté que acciones similares ya vienen implementando
varias cooperativas socias de la federacion desde hace
unos 15 afnos con resultados muy satisfactorios. Men-
ciond que con este acuerdo los socios de la cooperativa
se evitaran las burocracias, ya que Chortitzer asumira
todos los tramites de documentaciéon, ademas de recibir
apoyo de técnicos de la Fecoprod. CA

Intercambio de
experiencias en reunion
especializada del Mercosur

epresentantes de la Confederacion de Cooperativas

Rurales del Paraguay (Concopar) Ltda., marcaron
presencia en la LXVII Reunién Especializada de Coope-
rativas del Mercosur (RECM), cuya presidencia pro tém-
pore la lleva nuestro pais. El objetivo principal de este
evento fue promover el intercambio de experiencias,
conocimientos y buenas practicas entre las cooperativas
de los paises del Mercosur, asi como la presentacién de
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informes de cada integrante del bloque. “Este espacio es
muy importante para nosotros. Desde hace muchos afos
hemos participado en estas reuniones, que nos permiten
conocer a otras cooperativas del Mercosur, trabajar jun-
tos y, ademas, presentarnos.”, Simona Cavazzutti, presi-
dente de Concopar. También se realizdé un encuentro de
coordinadores de la Reunion Especializada en Agricul-
tura Familiar (REAF) con la RECM. Fue en el marco de
recomendaciones de fomento de cooperativismo en la
agricultura familiar. Las delegaciones participantes y au-
toridades nacionales y vinculadas al movimiento visita-
ron dos cooperativas de produccion de Villa Hayes (Pre-
sidente Hayes), antes de concluir el encuentro que cerrd
con el traspaso de la presidencia a Uruguay. CA

www.campoagropecuario.com.py






MERCADO

Maquinas: Buen momento de los tractores

| cierre del quinto mes del 2024 se observa buen

momento de los tractores. Los datos de la Cdmara
de Distribuidores de Automotores y Maquinarias (Ca-
dam) demostraron que mayo fue un mes muy dinamico
comercialmente para este segmento de maquinarias
agricolas, ya que se vendieron 186 unidades completan-
doenloquevadel aio 710 tractores vendidos.
Los otros tipos de maquinarias agricolas, cuyas ventas
también reporta la Cadam, demostraron movimiento
comercial positivo en menor escala. En lo que va del afo
se vendieron 71 cosechadoras y 30 pulverizadores.
En cuanto a las preferencias por marcas, en tractores,
John Deere tiene el primer lugar en el mercado con el
44% de las ventas, Massey Ferguson esta en segundo

Maquinas vendidas (Hasta Mayo de 2024)

Fuente: CADAM.

_________

lugar con el 17% del mercado y New Holland obtiene el
tercer lugar de ventas ocupando el 11% de la demanda.

En cosechadoras John Deere continta en primer lugar
ocupando al cierre de mayo el 46% de las ventas, New
Holland permanece en segundo lugar con el 35% de las
preferencias y en tercer lugar queda Case IH con el 8%
de las ventas. En pulverizadores sigue en la punta de las
preferencias Jacto con el 33% de las ventas, en segundo
lugar, estd John Deere con el 30 % y en tercera posicién
sigue New Holland con el 20% de las ventas.

La amplia gama de tractores ofertados en el mercado sin
duda es uno de los factores que impulsa el movimiento
comercial en este segmento, ya que el tablero indica que
todas las marcas de diversas procedencias tuvieron salida.

Tractores Cosechadoras Pulverizadores

John Deere 316 John Deere 33 Jacto 10
Massey Ferguson 123  New Holland 25 JohnDeere 9
New Holland 80 Case 6 New Holland 6
Case 77 CLAAS 3 Case 3
Valtra 64  Massey Ferguson 2  Massey Ferguson 2
Yto 19 FENDT 2 Total 30
Lovol 18 Total 71

LS 10

FENDT 3

Total 710

Cotizaciones en Chicago (25-06-24)

US$/Ton
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ENTREVISTA

Estoy convencido que con un
acuerdo colectivo podriamos
hacer crecer este pais a niveles
gue aun no hemos llegado

CLAUDIO GAITAN, COUNTRY LEADER DE CORTEVA AGRISCIENCE PARA PA-
RAGUAY, COMENTO A CAMPO AGROPECUARIO SOBRE EL FOCO DE LAS IN-
NOVACIONES Y DESARROLLOS DE LA COMPANIA. Anuncié un portafolio futuro
mMuy prometedor para el productor. Refiriéndose al potencial agricola del pais afir-
mMo: “Estoy convencido que con un acuerdo colectivo podriamos hacer crecer este
pais a niveles que aun no hemos llegado, pero sabemos que podemos llegar”.

_P. ;{Cémo esta Corteva en Paraguay y su apor- share 6ptimo. Hemos renovado todo el portafolio. La
te a la agricultura? aparicién de la cigarrita realmente hizo mas compleja la
_R. Como Corteva, desde el 2018 venimos creciendoen  seleccion de germoplasma. A partir de ahi tuvimos que
forma sostenible todos los anos. El ano pasado, a pesar de

haber sido muy complejo, también rompimos niveles de CLAUDIO GAITAN, Country Leader de Corteva Agriscience. .
ventas historicos en Crop Protection y Semillas. Creemos

que a Corteva le estd yendo muy bien, gracias al equipo

local y al productor que esta dispuesto a recibir las tecno-

logias que constantemente le estamos trayendo.

Hoy Corteva posiblemente tiene la mejor plataforma

para el control de malezas en el mercado, a base de la Py

molécula Arylex. Este ano estamos lanzando el tercer
producto a base de esta molécula y nuestro market sha-
re ha venido creciendo de manera consistente en los ul-
timos anos.

_ P. ¢En cuanto a la incorporacion de nuevas
tecnologias, a nivel global y regional, ;como
esta con Paraguay?

_ R. En Paraguay estamos muy bien. En algunos produc-
tos realizamos en Paraguay los lanzamientos globales
como fue con Viovan®y Aproach® Power. Posiblemente
vamos a tener un nuevo modo de accién Unico que va-
mos a estar lanzando muy pronto y Paraguay va a ser el
primer pais en el mundo donde va a desembarcar.

Se vienen cosas nuevas, en fungicidas, insecticidas, cura-
semillas y herbicidas. Estamos con un portafolio futuro
muy prometedor y va a estar aportando muchisimo al
productor. Esto sera muy préximo.

_ P. ¢(Cual es la participacion en el mercado de
maiz?
_ R. En semilla de maiz Corteva hoy tiene un market
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CORTEVA

agriscience

sacar muchos productos que teniamos comercialmen-
te y muchos que estaban viniendo. Logramos cambiar
y hoy no lanzamos hibridos que no tengan la alta tole-
rancia o resistencia a cigarrita. Hoy estamos muy bien en
genética de maiz. Tenemos una muy buena participacion
en el mercado en semillas de maiz con las tres marcas.
Ademas, nuestros maices no solo vienen con la bio-
tecnologia de punta, sino también con tratamientos
premium, con muchos productos para el control de
plagas, enfermedades y nematicidas. Viene un por-
tafolio importante dentro de nuestro tratamiento de
semillas, que realmente entrega mucho valor a la hora
de ser usado.

_ P. ¢Cudl es el foco de las innovaciones y los
desarrollos de Corteva para nuestro pais?

_R. Estamos incursionando con los biolégicos, lanzamos
Utrisha™ N, y se viene un portafolio mas amplio en este
segmento. Ademas, esta encaminada la incorporacién al
mercado de nuevos ingredientes activos y nuevos mo-
dos de accion en fungicidas. Vamos a trabajar con un
innovador curasemillas, que es una mezcla de 4 ingre-
dientes activos; vamos a estar trabajando con nuevos
herbicidas también con un modo de accién diferente.

En cuanto a biotecnologia llega Aquamax en maiz'y a mas
a largo plazo una nueva generacién de biotecnologia en
soja.

_ P. ¢En que consiste la tecnologia Aquamax y
en que etapa esta?

_R. Latecnologia Aquamax es para hibridos de maiz con
mucha tolerancia a sequia. Ya comenzaremos a traer
estos hibridos en forma comercial que pueden ser muy
favorables en periodos de estrés hidricos o en regiones
con menos precipitaciones.

_ P. ({Cémo encaran los programas de susten-
tabilidad?
_ R. Estamos trabajando en varios frentes. Muchos en-

caramos desde la empresa y otras a través de CAFYF.
Desde la compania actualmente estamos encarando
Jornadas de Buenas Practicas Agricolas con expertos
internacionales con el nombre de Expedicion de Agri-
cultura parala Vida.

También trabajamos con varios programas a través de
CAFYF como Cuidagro, CampoLimpio para la correcta
recoleccién y disposicion final de los envases vacios de
defensivos agricolas, y Sembrado con respecto al desa-
rrollo y el empoderamiento de las mujeres, entre otros.

_ P. ¢Como estd la compania en cuanto recurso
humano?

_R. En cuanto arecurso humano nos sentimos muy or-
gullosos. Somos una de las pocas empresas cuyo staff
de personal es equitativo entre hombres y mujeres. Te-
nemos el 55% del staff compuesto de mejores y dentro
del plano gerencial el 50%. Esto venimos trabajando
intencionalmente en los ultimos afnos y actualmente
ocupan esas posiciones porque son el mejor profesio-
nal para esos cargos.

Vemos ese beneficio en esa equidad y es por eso que de
alguna manera ha venido creciendo y estd creciendo,
porque encontramos un grupo de funcionarios que tra-
bajan con un elevado nivel de compromiso. Sentimos
gue estamos en una empresa con un ambiente laboral
muy saludable y sobre todo da oportunidades.

_P. ¢Como ve a la agricultura paraguaya y po-
tencial?

_ R. Estan dadas las condiciones para que Paraguay pue-
da seguir creciendo y ese crecimiento llegue a todos los
sectores.

Considero que la parte regulatoria de los agroquimicos
deberia ser mas estricta sobre todo el control de iner-
tes. .En cuanto al sector de semillas necesita encontrar
un consenso donde todas las partes participen para
que todos ganen. Creo que Paraguay deberia tener un
techo productivo superior a lo tiene actualmente, pues
la mayoria de los hibridos y variedades son adaptacio-
nes que se traen de paises vecinos. No tenemos prac-
ticamente programas locales de breeding. Hace falta
mucha inversion dedicada a la investigacion, tanto del
sector publico como privado.

Necesitamos organismos de investigacién referen-
tes e imparciales, como tienen los paises vecinos
como Embrapa (Brasil) e INTA (Argentina). Las enti-
dades existen, pero no tienen la fortaleza que debe-
rian tener.

Finalmente, estoy convencido que con un acuerdo co-
lectivo entre los productores, gobierno, empresas y la
academia, trabajando todos con un mismo objetivo, es
decir, el desarrollo del pais, podriamos hacer crecer este
pais a niveles que aiin no hemos llegado, pero sabemos
que podemos llegar. CA

113



=]0).¢

KUROSU & CIA. recibid a lideres
de John Deere Agricola

EL 12 DE JUNIO, EN SUS INSTALACIONES EN MA-
RIANO ROQUE ALONSO, TUVO EL HONOR DE RE-
CIBIR A LOS LIDERES DE JOHN DEERE AGRICOLA
LATINOAMERICA. Durante esta visita, compartie-
ron ideas y experiencias con destacados clientes
de la industria agricola paraguaya.

ntonio Carrere, vicepresidente de Ventas y
A Marketing para América Latina, lideré un con-

versatorio donde informé a los clientes sobre
las inversiones de John Deere para desarrollar solu-
ciones adaptadas a las necesidades de los productores
latinoamericanos. Carrere subrayé la importancia del
mercado paraguayo, destacando la capacidad tecnolé-
gica de los productores locales y su potencial de creci-
miento en eficienciay produccion.
“Queremos traer nuevas maquinas, nuevas soluciones y
nuevas tecnologias para asegurar que el productor esté
produciendo cada vez mas de manera mas eficiente, sus-
tentable y productivo”, expresé Carrere. “Nuestro obje-
tivo es que los productores generen datos que permitan
tomar decisiones mas acertadas, impactando positiva-
mente sus resultados financieros”.
Carrere valoro la alta capacidad de tecnificacion de los
productores paraguayos y la relevancia del mercado na-
cional para John Deere.
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“El mercado paraguayo es crucial
no solo por lo que produce con sus
principales cultivos agricolas, sino
porque entendemos que aun pue-
de crecer mas en area y eficiencia.
Es significativo por su tamano y su
constante busqueda de eficiencia
mediante la tecnologia John Dee-
re”, enfatizo.

Este encuentro reafirma el compro-
miso de KUROSU & CIA. y JOHN
DEERE con el desarrollo agricola de
Paraguay, impulsando a los produc-
tores hacia una produccién mas efi-
ciente y sostenible. CA

www.campoagropecuario.com.py
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EVENTOS

Caltech inaugura nueva
sucursal en Campo 9

S caltech

a empresa Caltech abrio oficialmente las puertas

de una nueva sucursal en Campo 9, Caaguazu. En

la nueva infraestructura instalada en J. Eulogio
Estigarribia ofrecera los insumos y servicios a los pro-
ductores de esta zona productiva. Durante la inaugu-
racion realizada el 8 de junio los directivos de Caltech
resaltaron el compromiso de sumar soluciones para la
actividad agropecuaria en laregion.
En un ameno encuentro con productores y amigos, los
directivos de la empresa Caltech inauguraron la sucur-
sal en Campo 9. La misma estd instalada en el distrito de
J. Eulogio Estigarribia, departamento de Caaguazu.
Con esta infraestructura y un plantel humano capacita-
do la firma brindara el mejor servicio y acompafiamiento
alos productores agricolas y pecuarios de la region, ade-
mas de ofrecerles su amplio portafolio de productos que
dispone la empresa para el sector agropecuario.
Leonardo Zanchet, director de Caltech, expresé satisfac-
cién por consolidar una nueva etapa en esta region donde
ya vienen trabajando. Esta nueva sucursal les permitira es-
tar mas préximo a los clientes desde donde les proveera so-
luciones para el sector agricolay ganadero que se desarrolla
en esta region. “Tenemos una estructuray un equipo huma-
no preparado para brindar lo mejor a los clientes”, comenta.
Destacoé que ademas de la produccién agricola, la regién
conocida como Campo 9 es una cuenca lechera muy im-
portante, sector para el cual también dispone de solucio-
nes validas. “Ofrecemos todo el portafolio de Caltech,
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con los bioldgicos, los correctivos de alta performance,
milleto y otros insumos. Creo que hay grandes oportuni-
dades para que podamos producir mas aqui”, comento a
Campo Agropecuario.

Invité a los productores a que se acerquen a la nueva su-
cursal para conocer mas lo que Caltech viene haciendoy
las soluciones que ofrece. “Creo que hay muchas tecno-
logias que podemos desarrollar juntos con los producto-
res de Campo 9”, resalté.

Por su parte, Silver Torres, gerente comercial regional
de Caltech, destacé la gran expectativa que genera la
apertura de esta nueva sucursal y reiteré el objetivo de
brindar la mejor atencién a los clientes con herramien-
tas de vanguardia y acompaiamiento calificado.
Comenté que arrancan con un plantel de 9 personas en
la nueva sucursal para los diversos servicios que implica
lainstalacién y comentd que la idea es seguir creciendo.
“Nuestro objetivo es fortalecernos mas aqui y tener un
crecimiento en la region”, enfatizé.

Caltech es una empresa que con esta sucursal completa
la quinta habilitada en todo el territorio nacional. Ofre-
ce tecnologias e innovaciones desde correctivo de suelo,
consultorias, asesoramientos, tecnologia de aplicacién,
tecnologia de pulverizaciéon aérea con drones y semillas
de plantas de cobertura. “Tenemos inmensas tecnolo-
gias con el propésito que el productor alcance el maxi-
mo techo productivo y desarrolle una agricultura mas
sustentable” recalcd. CA

www.campoagropecuario.com.py
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EVENTOS

Tape Ruvicha y New Holland
empoderan a mujeres
productoras en Alto Parana

T ape Ruvicha, a través de su marca New Ho-
lland, llevd a cabo un exitoso entrenamiento
de operaciéon de tractores enfocado exclusi-
vamente en mujeres productoras del agro. El evento,
denominado #MujeresEnCampo, se realizo los dias 5
y 6 de junio en el prestigioso Centro de Entrenamien-
to de New Holland en CETAPAR, ubicado en Yguazu,
Alto Parana.

En colaboraciéon con la organizacion Mujeres del
Agro, que redne a mujeres productoras, profesiona-
les y estudiantes del sector agropecuario nacional, el
entrenamiento tuvo como objetivo proporcionar un
espacio de aprendizaje y practica especializada para
mujeres del ambito agricola. La actividad conté con la
participacion de 30 mujeres provenientes de diversas
localidades de Alto Parana.

Durante las jornadas, las participantes tuvieron la opor-
tunidad de ampliar sus conocimientos y realizar prac-
ticas con tractores New Holland, de potencia variada
desde 75 hp hasta 240 hp. Este tipo de iniciativas busca
fortalecer la inclusion y el empoderamiento femenino
en un sector tradicionalmente dominado por hombres,
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promoviendo la igualdad de oportunidades y el desarro-
llo profesional de las mujeres en el agro.

El curso fue facilitado por Milciades Fernandez, gerente
de Servicios de Tape Ruvicha, quien compartio su amplia
experienciay conocimiento en la operacion de maquina-
ria agricola. La organizacién del evento estuvo a cargo
de German Cardozo, gerente de marketing de New Ho-
lland para Tape Ruvicha, junto con Shirlei de Souza, fun-
dadora de Mujeres del Agro.

El evento #MujeresEnCampo no solo subraya el com-
promiso de Tape Ruvicha y New Holland con la capa-
citacion y el desarrollo del talento femenino, sino que
también resalta la importancia de crear espacios donde
las mujeres puedan crecer y destacar en sus actividades
productivas.

Tape Ruvicha es una empresa lider en la comercia-
lizacion de maquinaria agricola, comprometida con
el desarrollo del sector agropecuario en el Paraguay.
Con la representacién de la marca New Holland,
ofrece productos, repuestos y servicios de alta cali-
dad para mejorar la productividad y eficiencia de los
productores. CA

www.campoagropecuario.com.py



3% NEW HOLLAND

EH TODD MOMENTO

Juntos en todo momento

Mayor tecnologia, mayor productividad

Casa Central Asuncién: Tel. 021671900 e Sucursal Encarnacion: Tel. 071214 212/4
Sucursal Ciudad del Este: Tel. 061578 800 ¢ Sucursal Katuete: Tel. 0471234140 Seguinos en: o a

- 7@\  Sucursal Loma Plata: Tel. 0492-252-338 - 0492-252 343
Tape Ruvicha e ﬂ

Sub Distribuidores:

VISITANOS EN

adam www.newhollandpy.com

oy a




illas |

iento de sem

idas | Tratam

=
o
e
o
L




Supera los desafios
en cada etapa de tu cultivo
con las soluciones BASF




=]0).¢

Neualco recibié amplia flota
de maquinarias John Deere

LA INDUSTRIA NEUALCO RECIBIO UNA GRAN FLOTA DE MAQUINARIAS JOHN
DEERE PARA FORTALECER LA PRODUCCION DE CANA DE AZUCAR EN ITURBE,
GUAIRA. La entrega reunid a las autoridades de la regién, directivos de la empresa
anfitriona, productores y representantes de KUROSU & CIA. Esta importante inver-
sion tiene como objetivo la instalacion de 5.000 hectareas de este cultivo.

eualco, industria productora de alcohol, encara
N una nueva inversion en lturbe, Guaira. En efec-

to adquirié una amplia flota de maquinarias
JOHN DEERE de KUROSU & CIA. La entrega se realizo
el 14 de junio en el predio de la industria instalada en la
mencionada localidad guairefa.
La flota entregada en la oportunidad fueron equipos
John Deere para la produccién caiera, que abarcé trac-
tores de diversas potencias y otros equipos, explico a
Campo Agropecuario Antonio Lopez, gerente de KURO-
SU & CIA. de Marino Roque Alonso.
Lopez destaco la importancia de la entrega de maquina-
rias a esta region cafera por excelencia y celebré la pre-
sencia y los proyectos de Neualco en el departamento
de Guaira. “Estamos orgullosos de formar parte de los
nuevos emprendimientos de Neualco”, resalté al tiempo
de agradecer a la empresa por la confianza.
Carlos Morinigo, presidente de Neualco, informé que la
industria tiene 11 anos en el mercado. Cuenta con otra
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planta en Guaira, estd encarando un nuevo proyecto en
Colonia independencia con la Cooperativa Carlos Pfan-
nl para lainstalacion de una planta con una capacidad de
molienda de 5.000 toneladas por dia.

Comentod que el objetivo de la nueva adquisicién de la flo-
ta de maquinarias John Deere es instalar mas hectareas
de cana de azucar en Iturbe para el 2026. Esta industria
se abastece de materia prima de cultivos propios y acopia
de productores en las diferentes regiones donde opera.

ALIADO ESTRATEGICO. Morinigo calificé a KURO-
SU & CIA. como aliado estratégico, vienen trabajando
juntos desde hace 10 anos, el 95% de la flota de la em-
presa es John Deere. “Estamos muy contentos con el
servicio de KUROSU & CIA. siempre lo consideramos
partner estratégico, esta firme con nosotros en el desa-
rrollo de nuevas tecnologias y por sobre todo en la apli-
cacion de los nuevos conceptos modernos de agricultu-
ra”, enfatiz6. CA

www.campoagropecuario.com.py
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EVENTOS

SE REALIZARA EN SETIEMBRE EN CETAPAR

Hortipar 2024 con innovaciones
sustentables para la horticultura

LA EXPOFERIA HORTIPAR 2024 SE CONSOLIDA NUEVAMENTE COMO LA
PRINCIPAL MUESTRA DE TECNOLOGIA, INNOVACION, SUSTENTABILI-
DAD, INSUMOS, MAQUINARIAS Y SERVICIOS ENFOCADOS EN LA HORTI-
CULTURA EN PARAGUAY. La proxima edicion, la sexta, se realizara del 19 al
21de setiembre en el predio de Cetapar, en el distrito de Yguazu, Alto Parana.

ajo el lema “Tecnologia, innovacién y sustentabi- nales e internacionales. Sin duda
B lidad cultivando el futuro del sector que alimen- HORTIPAR 2024 serd una pro-

ta el pais”, HORTIPAR 2024 llega con el objetivo puesta Integral disefiada para sa-
de promover la difusién de conocimientos y practicas Organizadores tisfacer las necesidades de todos
innovadoras que mejoren la produccion, productividad explicaron los productores horticolas, desde
y rentabilidad de la horticultura. detalles de los pequenos agricultores que tra-
Esta muestra, en su sexta ediciéon tiene prevista reunir Hortipar 2024 bajan de manera tradicional hasta
a todos los actores y canales de la cadena productiva gl:\r:anr:\eieer:to aquellos que emplean tecnologias

horticola, invitdndolos a participar, interactuar y trans- de la sexta avanzadas. CA
formar la horticultura en una fuente de riqueza genuina edicién.
y desarrollo socioeconémico sostenible.

El evento que tendra lugar del 19 al 21 de setiembre, en

el Centro Tecnolégico Agropecuario del Paraguay (Ce-

tapar) ubicado en el km 282 de la Ruta PY02, distrito '
Yguazu, Alto Parand, serd con acceso libre y gratuito, |

para ofrecer una oportunidad Unica para todos los inte- b @
resados en el sector horticola. /
La muestra horticola contara con una amplia varie- HOEZ éi"
dad de sectores de exposicién que incluira: Stands = .
comerciales, parcelas demostrativas, conferencias,

area de tecnologia e innovacién: y presencia de enti- e TR R Sl L M
dades gubernamentales, no gubernamentales, nacio- {T J’r ” I ”'f f ! i \ ”” ‘” "U
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NOTADE TAPA

FORO ORGANIZADO POR FEPASIDIAS

Realidad y desafios
de la siembra directa
mundial se debaten
en Paraguay

4

ESTATODO ENCAMINADO PARA LAREALIZACION DELENCUENTRO g5€5.,
NACIONAL DE SIEMBRA DIRECTA Y 2° ENCUENTRO MUNDIAL DEL
SISTEMA DE SIEMBRA DIRECTA, DEL 31 DE JULIO AL 2 DE AGOSTO, L RS:s
EN J. E. ESTIGARRIBIA (CAAGUAZU), CON EL LEMA “SEMBRANDO
SUSTENTABILIDAD, COSECHANDO FUTURO: UNIENDO CARBONO,
ECONOMIA Y AMBIENTE". Desde la organizacion, la expectativa es
albergar a unos 1.000 participantes en la triple jornada que incluye
charlas magistrales, paneles de debate, presentacion de experien-
cias de productores y visitas a campo, entre otros aspectos.
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eferentes mundiales del sistema de siembra di-

recta (SSD) se citan para participar de este even-

to que por primera vez tiene a Paraguay como
sede. De igual forma, se desarrollara el Encuentro Na-
cional de Siembra Directa (ENSD) 2024, siguiendo con
la iniciativa impulsada por la Federacién Paraguaya de
Siembra Directa para una Agricultura Sustentable (Fe-
pasidias), que viene contribuyendo con la generacion y
el intercambio de conocimiento y tecnologia sobre esta
practica conservacionista, en la que nuestro pais es uno
de los lideres internacionales de aplicacién tomando
como parametro el area relativa de cobertura sobre el
total sembrado. Este encuentro apunta a abordar la rea-
lidad actual y los desafios que se presentan para SSD,
segun explica el presidente de Fepasidias, Ing. Agr. MSc.
Martin Maria Cubilla Andrada. Ademas, resalta las con-
tribuciones en la produccion de alimentos y el ambiente.
El organizador destaca que este sistema permite mejorar
la salud del suelo. “Es un proceso minucioso pero pros-
pero, ya que tener suelos saludables son esenciales para
una vida sana y para la sostenibilidad a largo plazo de
nuestros sistemas alimentarios y ecosistemas. La conser-
vacion y regeneracion de la salud del suelo debe ser una
prioridad en la planificacion y gestiéon de la agricultura
gue, a su vez, llevara a una integracion exitosa con otros
sistemas de produccién. Los suelos son un recurso finito,
pero vivo, componente fundamental de los ecosistemas
terrestres y proporcionan una amplia gama de servicios
ecosistémicos esenciales paralavida en la Tierra, como la
produccion de alimentos, la regulacién del ciclo del agua,
el almacenamiento de carbono, habitat para la biodiversi-
dad, soporte estructural, ciclo de nutrientes, entre otros”,
reflexiona al respecto de este punto.
“En Paraguay y en el mundo coexisten suelos y agroeco-
sistemas contrastantes que enfrentan problematicas y
desafios como la erosion, el agotamiento de materia or-
ganica y nutrientes, la compactacion, la salinizacion, la
pérdida de biodiversidad, la contaminacion. Suelos sin
una planificaciéon y un manejo adecuado, tarde o tempra-
no se convierten en suelos degradados, sin vida, lo que se
reduce a alimentos de mala calidad”, menciona y anade
que el SSD y la agricultura de conservacion (AC) “buscan
preservar y mejorar la salud y calidad del suelo, asi como
la biodiversidad y los recursos naturales, mientras se
mantienen niveles 6ptimos de productividad”. Esta mane-
rade hacer agricultura, prosigue, anida tres pilares funda-
mentales para la sustentabilidad en la produccién. Estos
son mantenimiento de cobertura permanente, rotaciény
diversificacion de cultivos y un minimo laboreo del suelo.
“Estas practicas de manejo interactian de manera sinér-
gicay se complementan entre si para promover la salud
del suelo y mejorar el funcionamiento de los sistemas
agricolas. Es esencial implementar practicas que abor-
den las propiedades quimicas, fisicas y bioldgicas del
suelo. EISSD es una tecnologia eficiente en la superacién

*

Martin Maria
Cubilla
Andrada,
presidente de
Fepasidias.

de las limitaciones provenientes de
la explotacion inadecuada del suelo
y ha proporcionado mayor sustenta-
bilidad a la agricultura y cuidado al
medio ambiente, debido a que pro-
mueve la protecciéon permanente al
suelo; la reduccion significativa de
los niveles de contaminacién =»
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de los cursos de aguas; la estabilidad ecolégica de la re-
gion; la alteracion de la composicion de la flora y fauna,
garantizando un equilibrio entre las especies benéficas
y dafiinas al sistema productivo y los rendimientos mas
estables en el transcurrir del tiempo con impacto mini-
mo en el recurso natural”.

Esto permite, anade, garantizar un equilibrio mayor en-
tre el uso de insumos la cantidad producida. “El suelo es
la base para los sistemas productivos, pero un suelo sa-
ludable y equilibrado en todos sus componentes (quimi-
cos, fisicos y biolégicos) es la llave para lograr un sistema
de produccion resiliente, sustentable, es decir, una pro-
duccién de alimentos préspera”. Pidié dar mayor foco al
tema. “El suelo es el recurso natural mas preciado e im-
portante, dentro de la propiedad agropecuaria. Muchos
productores no dan la debida atencién, lo que hace que
al transcurrir el tiempo el suelo sea menos productivo.
Lasustentabilidad de la agricultura depende, entre otros
factores, del uso de practicas conservacionistas que mi-
nimicen ladegradacién de suelos y reduzcan pérdidas. El
suelo merece atencién especial. Por el uso adecuado, se
torna la actividad agricola viable econémicamente y sin
dafos al medio ambiente”, recalca.

FILOSOFIA Y FUNDAMENTO. La filosofia del SSD
tiene en su esencia el equilibrio del ecosistema, ya que
posibilita la auto sustentacién en términos econémicos,
sociales y ambientales, reflexiona. “La siembra directa
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al principio, procura recuperar los
suelos de baja aptitud y capacidad
agricola, haciendo con que peque-
fos, medianos, grandes producto-
res permanezcan trabajando en sus
propiedades. Es el sistema de explo-
racion agricola que mas se aproxima
al equilibrio de la naturaleza. EI SSD
tiene su fundamento en la ausencia
del revolvimiento del suelo o mini-
ma remocion (apenas en la linea de
siembra), en su cobertura perma-
nente y en la rotacion y diversifica-
cion de cultivos. Es la forma de ma-
nejo conservacionista que envuelve
todas las técnicas recomendadas
para aumentar la productividad
conservando o mejorando continua-
mente el ambiente” puntualiza.

Agrega que el SSD ofrece ventajas
que no pueden ser obtenidas con
la labranza intensiva, resumidas en
disminucion de la erosidon, menor
emision de gas carbonico (CO2) a
la atmdsfera, reduccion de polucion
del aire, mejoramiento de calidad
del agua superficial, mejoramiento
de la estructura del suelo, aumento
de la productividad a largo plazo,
mayor retenciéon de humedad, au-
mento de infiltracion de agua en el

Imagenes de archivo FEPASIDIAS.

El ENSD 2024
contara con

la disertacién
de expertos
nacionales e
internacionales

| :dedrf‘ﬁ"s dei suelo, economia de tiempo, menor
a tradiciona . . ’
jornada de desgaste d(? maquinaria, econorpla

campo. de combustible y aumento de lavida

silvestre. Todo esto igualmente se
trasfiere en beneficios reflejados en

Figura 1. Evolucion del adrea y rendimientos de
soja en Paraguay de 1970-2018.
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numeros, como la evolucion del area
y de rendimientos de soja en Para-
guay, con aumento exponencial en la
produccién en poca superficie prin-
cipalmenteenel SSDy la AC. (Fig. 1),
asi como la permanente adopcién
del SSD en laregién con un aumento
del 4rea de siembra bajo este siste-
ma en los ultimos anos. (Cuadro 1).
También recuerda que para plantear
la siembra directa se requiere de la
predisposicion del productor, cons-
ciente de adoptar una nueva forma
de manejo de ambiente y sistema
productivo. Es fundamental el entre-
namiento y la capacitacion, asi como
disponerdeunaasistenciatécnicaes-
pecializada. Sugiere contar con areas
sin problemas de compactacién o
erosiony en lo posible libre de male-
zas de dificil control, asi como la elec-
cion correcta de maquinas y equipos.
Asimismo, plantea evitar quemar
restos de cultivos vy, finalmente, la
implementacion de practicas como
rotaciony diversificacién de cultivos,
sumado a un manejo adecuado de la
paja y la fertilidad del suelo con un
buen plan de fertilizacién. El even-
to es respaldado por la Cooperativa
Sommerfeld y se realizara en el local
del Servicio y Asistencia a Producto-
res de Leche (Saple), en el distrito de
J. E. Estigarribia (Caaguazu).

Cuadro 1. Evolucion del area de siembra directa en Sudameéricay
el mundo 2008-2019 (Capeco y Fepasisidas 2021).

Area bajo Siembra Directa

Consolidacién agricola

Luis Enrique Cubilla,
asesor agricola
Camara Paraguaya
de Exportadores y

| Comercializadores
de Cereales y

&4 El desarrollo de la agricultura paraguaya tuvo un gran empuje a

partir de la década del 70. La erosion fue el principal problema
a controlar. Buscando posibilidades, se viajé principalmente al Bra-
sil que en ese entonces ya estaba adelantado en cuanto a manejo
de suelo, gracias a que Herbert Bartz fue el pionero en ir a Estados
Unidos. Trajo maquinas y mejoré en la medida de la necesidad. Los
paraguayos enterados de esto, fueron a Brasil. También la Coopera-
cién Técnica Alemana colabord. En 1992 se firmé un convenio con el
gobierno paraguayo para establecer un proyecto de conservaciony
recuperacion de suelo. Como Capeco nos introdujimos en ese traba-
jo de investigacion e incorporacién de técnicos de materiales para
que funcione ese programa de detencién de la erosion a través de la
siembra directa. El aporte, a través de la siembra directa, fue conso-
lidar la agricultura, sobre todo consolidar la calidad de los productos
que permite a los agricultores poner en la mesa tres veces al dia de
los ciudadanos de Paraguay”.

Cronologia SSD
en Paraguay

Oleaginosas — Capeco.

(Millones de hectareas)

Paises ANTECEDENTES. La siembra di-

2008/2009  2013/2014 2015/2016 2018/2019 recta tiene sus inicios en Inglaterra,
Brasil 25.50 31.81 3200 4300 en los afios 40 del siglo pasado. En
los anos 50, comenzé en EEUU vy, en
Argentina 19.72 2918 31.03 33.00 Alemania, en la siguiente década. En
Paraguay 2.40 3.00 3.00 210 Brasil, surgio en el inicio de los 70, en
. o o 500 186 el Esjcado de Para.ma. Helbert Bartz es
considerado el pionero y padre de la
Uruguay 0.66 1.07 1.26 1.28 siembra directa en el Brasil y Latinoa-
Vemezuele 030 030 030 030 mérica, habiendo iniciado sus parcelas
- comercialesenelano 1972, conauxilio
Chile 018 018 018 018 . . .

del ingeniero agrénomo Rolf Derpsch

Colombia 0.10 013 013 013 (Dijkstra, 1983; Borges, 1993).
Sudamérica 4957 6638 69.90 82.85 1976. Un grupo de productores para-
guayos visito la finca de Bartz en Ro-
Sl e fonae e . landia, Estado de Parana, Brasil. =»
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1977. Se introdujeron las primeras maquinas Ibiruba, de
siembra directa (SD) a través de la Cooperativa Colonias
Unidas Agricola Ltda. de la Colonia Obligado (Itapua).
1980 - 1984. Primeros ensayos comparativos entre SD
y labranza convencional, en la chacra experimental de
Itapua en la Colonia Pirapd. Durante el ano 1982 hasta el
ano 1984, con el apoyo de la Cotia de Brasil, fueron reali-
zados los primeros seminarios sobre SD en las colonias ja-
ponesas de Alto Parana e Itapua (Cubilla & Moriya, 2000).
1986 - 1990. Capacitaciones de productores lideres en
Cetapar - JICA sobre SD a través de cursos, intercam-
bios de conocimientos entre los mismos productores
y giras técnicas al Brasil y al mismo tiempo se instalan
ensayos comparativos de SD vs labranza convencional.
1990. En el ex Centro Regional de Investigacion Agri-
cola (CRIA) hoy IPTA, en Capitan Miranda (Itapua), el
“Proyecto de fortalecimiento de la produccién de granos
principales MAG-JICA” selecciond la SD para potenciar
la produccién de granos en la parte sur del departamen-
to de Itapua. En el mismo afo se formo el primer grupo
de productores en SD integrado por 12 agricultores de-
nominados Grupladi.

1992. Se realiz6 el 1er Encuentro de Productores en SD
del Paraguay. En encuestas del consejo permanente japo-
nés para el estudio del cultivo por el métodode laSD y el
Centro Regional de Investigacion Agricola (CRIA), cons-
tatan que los principales problemas del sistema fueron el
control de malezas, problemas en la germinacion, pocos
rastrojos, plagas en la soja y enfermedades en el trigo.
1993. En mayo, arrancé el Proyecto Conservaciéon de
Suelos MAG-GTZ, con un fuerte impulso a la capacita-
cion de técnicos, especialmente a los dedicados a la asis-
tencia técnica de productores de soja y trigo. Los cursos
y capacitaciones desde entonces, fueron desarrollados
con la cooperacion de la Camara Paraguaya de Exporta-
dores y Comercializadores de Cereales y Oleaginosas
(Capeco). En agosto, se fundé la Federacién Paraguaya
de Siembra Directa para una Agricultura Sustentable
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Escudo contra un
pais en banca rota

Rolf Derpsch, ex
asesor principal
del proyecto
Conservacion de
suelos MAG-GTZ,
actual asesor
Senior y consultor
internacional.

&4 Si la labranza convencional hubiera continua-

do en Paraguay con todos sus aspectos, el Pa-
raguay hubiera sido un pais en banca rota, llena
de carga de erosion y un suelo degradado, impro-
ductivo. Un buen agricultor no es quien mantiene
una buena apariencia, sino quien nunca deja de
ver su suelo y que utiliza la técnica mas eficiente
de mantener el suelo cubierto y con rotacion de
cultivos permanentes. No se vislumbra, no apare-
ce en el horizonte, un sistema de produccién que
no sea la siembra directa”.

(Fepasidias). El mismo afio también se iniciaron las inves-
tigaciones sobre abonos verdes, sistemas de labranzas y
efectos residuales de herbicidas en los departamentos
de Alto Paranay San Pedro.

1994. En setiembre, se realizd el 2° Encuentro de Pro-
ductores de SD en Paraguay.

1996. Primer Encuentro Latinoamericano de SD en la
Pequena Propiedad. Se demostré la viabilidad del siste-
ma en las pequenas propiedades. A partir de esa fecha el
Ministerio de Agricultura y Ganaderia dio mayor impul-
so a la difusién de la SD a los pequenos productores a la
agricultura familiar. También se iniciaron los trabajos de
investigacion sobre produccion de soja en campos nati-
vos en el departamento de Misiones, juntamente con la
Capeco, Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG)
y la Asociacion Rural del Paraguay (ARP), Regional Mi-
siones. Los trabajos fueron destinados a determinar las
variedades promisorias para la region, la correccién de
la acidez de los suelos, el manejo de lafertilizaciony con-
trol de las malezas nativas. Se dio impulso a la demos-
tracion de la SD a través de parcelas de produccién en
establecimientos ganaderos y escuelas agricolas.

1997 - 2000. El MAG, juntamente con Cetapar - JICA
y Capeco dictaron cursos sobre agricultura sustentable
tomando como estrategia a la SD, dirigido a profesores
universitarios, escuelas agricolas, investigadores y téc-
nicos de la asistencia técnica publicay privada.

www.campoagropecuario.com.py



2001. En Capeco, seminario de cierre del proyecto de con-
servacion de suelos MAG-GTZ, liderado por el Ing. Agr. Rolf
Derpsch, con presencia de destacados lideres mundiales.
Paraguay reconocido como lider Mundial de Siembra Di-
recta,con 75% del drea agricola, bajo esta técnica conserva-
cionista del suelo. Ademas, simposio sobre SD de la Asocia-
cion de Siembra Directa de Naranjal (Asidinar) y reunién y
asamblea anual de la Confederacién de Asociaciones Ame-
ricanas por una Agricultura Sustentable (CAAPAS).

2002. Primer seminario taller en Capeco, titulado “Padro-
nizacion de analisis de suelos y conduccion de experimen-
tos de calibracion para la recomendacion de fertilizantes y
encalado en SD en Paraguay”, organizado con los profeso-
res Telmo Amado, Flavio Eltz, Thomé Lovatoy Luiz Finamor
de la Universidad Federal de Santa (UFSM), y el profesor
Joao Mielniczuk de la Universidad Federal de Rio Grande
del Sur (UFRGS), RS, Brasil, como también el Programa Na-
cional de Manejo, Conservacion y Recuperacion de Suelos
del MAG, con el Ing. Agr. Ken Moriya como director.
2003. Acuerdo de cooperacion técnico, cientifico y cul-
tural, entre Capeco y UFSM, para la conduccién de los
primeros experimentos de calibracién de fertilizantes a
campo, para obtencion de las primeras recomendacio-
nes de fertilizacién bajo el SSD para los principales cul-
tivos de granos del Paraguay. El convenio ha generado,
aparte de la primera informacién del manejo de fertili-
zantes en SD, tesis de posgrado de estudiantes paragua-
yos en aquella Universidad, cuatro maestrias (Cubilla,
2005; Wendling, 2005; Hann, 2008; Fatecha, 2010) y
una tesis de doctorado (Barreto, 2008). Estos trabajos
permitieron realizar recomendaciones para la fertiliza-
cion quimicade N, Py K en trigo, soja, maiz y girasol cul-
tivados bajo el SSD.

2014. Cursointensivo para 249 nuevos técnicos de la Asis-
tencia Técnica del MAG, municipalidades, gobernaciones y
cooperativas agricolas, con recursos del Proyecto Manejo
de los Recursos Naturales y el Programa Nacional de Ma-
nejo, Conservaciony Recuperacion de Suelos.

2015. Capacitacién a 70 Ingenieros Agrénomos de la Asis-
tencia Técnica del MAG através de un Proyecto Académico
de Especializacion en Conservacion de Suelos con enfoque
en cadenas de valor para la agricultura familiar fue dicta-
do por la Direccién de Posgrado de la Facultad de Ciencias
Agrarias de la Universidad Nacional de Asuncion.

2016. Fepasidias, con el incondicional apoyo de CA-
PECO y muchos otros patrocinadores de la agricultura
sustentable, concreté el primer Encuentro Nacional de
Siembra Directa (ENSD), en Santa Rita (Alto Paranad).
2018. Segundo END, en Hohenau (ltapua)

2022. Tercer ENSD, en colonia Friedsland, distrito de
[tacurubi del Rosario (San Pedro) con un promedio de
380 participantes. Se destacé cobertura del 99% del
area bajo siembra con el SSD.

2024, Cuarto ENSD y Segundo Encuentro Mundial de
SSD en J. E. Estigarribia (Caaguazu). A la fecha se cuenta
con 10 organizaciones de productores y técnicos, aso-
ciados a la Fepasidias. >

Cambio de modelo y revolucionario

€& Eso (SSD) cambio realmente el modelo, porque las

magquinas eran distintas, la preparacion de la tie-
rra era diferente, no habria que remover mas materia
orgdnica en el suelo. Eso fue una revolucion increible
para Paraguay y gracias a Dios todos los productores
lo aceptaron sin problema. Nuestra economia va a se-
guir basandose en la produccién del campo, eso no te-
nemos que olvidarnos. La estrategia de desarrollo hoy
va hacia la produccion de alimentos. Siempre tratamos
de actuar en funcién a la demanda tecnoldgica, no la
oferta y fundamentalmente lo que hoy exige el mundo
globalizado en cuanto a la produccién sostenible y sus-
tentable. Tenemos que procurar preservar y conservar
nuestro ambiente, nuestra base productiva paralas ge-
neraciones venidera. No solamente pensar en nuestra
generacion, sino en las generaciones futura, incluso en
aquellos que auin no nacieron”.

Rondald Dietze, ex senador de la Nacién, ex
viceministro de Agricultura, actual rector de
la Universidad San Carlos.
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Experiencia de caso exitoso
en siembra directa

a Regién Oriental concentra el

97% de la poblacién total del
pais, aunque representa solo el 39%
del territorio nacional que corres-
ponde a 159.000 km? aproximada-
mente (Vazquez 2005). Las princi-
pales zonas de produccién de soja
en esta regidon se en encuentran en
los departamentos de Alto Parana,
Itapua, Canindeyu, Caaguazu y San
Pedro (Molinas 2010). EI modelo
productivo seleccionado en esta
region corresponde al Estableci-
miento Agropecuario San Antonio,
propiedad de Ernie Schleindwein,
con una superficie de 600 hecta-
reas, en Naranjal (Alto Parand). Esta
unidad productiva se dedica princi-
palmente a la soja bajo un sistema
de producciéon mecanizado basado
en la siembra directa. Este caso es
muy importante de analizar porque
el propietario comparte su enrique-
cedora experiencia en el manejo del
cultivo a lo largo de mas de 30 afios
de produccién primeramente en
Brasil y, desde 1984, en Paraguay.
En la Figura 1 se observa un compa-

Ernie
Schleindwein,
productor

de Naranjal,
compartira sus
experiencias en
el ENSD 2024.

rativo del sistema de labranza de siembra convencional
(SC) con el sistema de siembra directa (SD). Ademas de
la soja como cultivo principal, en la finca se viene reali-
zando diversificaciéon de otros cultivos de renta como
rotaciones con maiz, trigo, girasol, canola, etc. Ademas
de la siembra de abonos verdes como azevén, avena,

Tabla 1. Rendimiento de soja (kg/ha) en el periodo 2007 al 2017 y
datos de la rotacion de cultivos en el Establecimiento Agropecua-
rio San Antonio (Alto Parara, Paraguay).

Rendimiento

. Cultivo de s Cultivos de Rendimiento
QlS verano cOlEEE invierno (kg/ha)
(kg/ha)
2007/08 Soja 3.254 Trigo 4.380
2008/09 Soja 2.980 Maiz zafrifia 10.234
. Avena + nabo + Mezcla abono
2009/10 Sl 508 triticale + centeno verde
2010/1 Soja 3.747 Avena Abono verde
2011/12 Soja 3.543 Maiz zafrina 10.462
201213 Soja 2820 Avena + nabo + Mezcla abono
centeno + cebada verde
2013/14 Soja 4.289 Trigo 4.685
2014/15 Soja 4264 Avena + nabo + Mezcla abono
centeno + cebada verde
2015/16 Soja 4.520 Maiz zafrifa 8.098
2016/17 Soja 5123 Avena Abono verde
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Figura 1. Imagen ilustrativa de un comparativo de los sistemas

nabo, lupino, milleto, crotalaria, ! > - !
de siembra convencional (Foto A y Foto B) y siembra directa

entre otros (Schindwein y Cubilla

2009). En la Tabla 1, se presentan adoptado desde el ano 1992 (Foto C y Foto D) en el Estableci-
miento San Antonio del departamento de Alto Parana de la Re-
gion Oriental del Paraguay.

rendimientos alcanzados en la pro-
duccién de soja de los ultimos 10
anos y cultivos con los que se ro-
taron las parcelas de soja durante
el invierno, ya sean otros de renta
(trigo, maiz) o abonos verdes (avena,
nabo, triticale, centeno, cebada). Se
observa el aumento gradual del ren-
dimiento de soja, que podria estar
relacionado a la rotacion de cultivos
con la incorporacion de los abonos
verdes en el sistema de produccion
de soja, que se viene practicando en
la propiedad. Ademas, del incremen-
to en la produccion de soja, también
es importante resaltar la rentabili-
dad productiva de los otros cultivos
de invierno como el trigo en los afios
2008 y 2014, y el maiz en el 2009,
2012 y 2016. Complementando la

.
Fotos: Ernie Schleindwein.

diversificacion, en el establecimien- nado vacuno. Ademas, la propiedad cuenta con areas de
to también se cria peces, ganado reservay de reforestacion, e implementaron un plan de
menor como gallinas y cerdos, y ga- manejo de envases a través del reciclaje. CA
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Impulsando el desarrollo del Chaco
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Variedades de soja Monsoy
12X demuestran buen
desempeno en el Chaco

taforma INTACTA2 XTEND® demuestran buen

desempeno en el Chaco paraguayo. En su primer
afo de cultivo comercial en la regién alcanzé una exce-
lente performance frente a los testigos. “Cuando lanza-
mos germoplasma de soja buscamos una adaptabilidad
a las condiciones chaquenas, que son de elevada tempe-
ratura, escasa precipitacion y suelos salinos”, comenté
a Campo Agropecuario el Ing. Agr. Carlos Pino, técnico
comercial de Monsoy para Paraguay.
Informo que las variedades de soja de Monsoy 12X es-
tan en su primer afo de experiencia en el Chaco, en
parcelas comerciales. “En la red de ensayos de la Fun-
dacién Ideagro estamos evaluando el comportamien-
to de los nuevos materiales en nueve localidades y en
distintos ambientes productivos que nuclean a las tres
principales cooperativas de producciéon del Chaco Cen-
tral, que son las Cooperativas Chortitzer, Fernheim y
Neuland respectivamente”, dijo.
Manifesté que los propios productores chaquenos
afirmaron que las variedades de soja con la nueva pla-
taforma demuestran optima tolerancia al ataque de
insectos lepidépteros, una dificultad que se acentla
en laregion Occidental.
Resalté que la regién chaquefa posee un enorme po-
tencial y en la tltima campana duplicé su area de siem-
bra en parcelas comerciales de un ano a otro, pasando
de 70.000 hectareas en la campaia anterior a aproxi-
madamente 140.000 hectareas sembradas en la actual.
La variedad M 6301 12X fue la mas sembrada en par-
celas comerciales del Chaco en la presente campaia
con 6ptimos resultados en rendimientos. La diferen-
cia esta entre 200 y 300 kilogramos mas por hecta-
rea en parcelas con mejores precipitaciones frente a
testigos con la tecnologia Intacta. “La productividad,
donde hubo lluvia, alcanzé entre 1.800 y 2.300 kilo-
gramos por hectarea”, comenté.

I as variedades de soja Monsoy con la nueva pla-

EN LA RED DE ENSAYOS. Mencioné que Monsoy
de Bayer estd evaluando tres variedades 12X en la red
de ensayos de la Fundacion Ideagro. La M 6301 [12X, M
6499 12XylaM 6130 12X.

Durante la reciente jornada realizada en la Estacion Ex-
perimental EI Cambisol de la Cooperativa Chortitzer
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fueron sembradas mas de 22 variedades, en su mayo-
ria lanzamientos comerciales de las distintas empresas
obtentoras. Los materiales Monsoy demostraron buena
adaptacion, pese a los problemas de sequia. Las varie-
dades fueron sembradas el 12 de febrero y los cultivos
experimentales solo tuvieron 292 milimetros de pre-
cipitaciones durante todo el ciclo del cultivo en post
emergencia. “El cultivo atraveso un periodo prolongado
de estrés hidrico, pero al final se observé un buen des-
empeno de los germoplasmas ante el calor y la falta de
agua”, indico.

Expresé ademdas que esta jornada fue propicia para di-
fundir las recomendaciones para el manejo de estas
variedades en la regién Occidental, dando énfasis a la
densidad, reduciendo la cantidad de plantas por metro
lineal debido a la gran capacidad de ramificacion de los
materiales de soja Monsoy, asi como de la importancia
del uso de cultivos de coberturas para encarar los largos
periodos de estrés hidrico, ademas del empleo de bar-
becho quimico para obtener la buena carga de agua en
el perfil del suelo antes de iniciar la siembra. CA
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a quinta edicion de la Expo
L Pioneros presenté novedades

como la “Plaza productiva’,
dando visibilidad a producciones al-
ternativas a las tradicionales como
agricultura o pecuaria de corte o de
leche. En el sitio se desarrollaron
propuestas de rubros tales como
piscicultura, apicultura y horticultu-
ra. “Investigamos otras produccio-
nes paratraer alaferiay desarrolla-
mos este espacio que convocaron a
mucha gente. También recibimos el
apoyo de laembajada de Taiwan con
un sector dindmico, de contenido di-
ferente alo tradicional, pero de gran
atractivo para el publico”, indico

EL EVENTO EN SU QUINTA VER-
SION SE DESARROLLO DEL 22 AL
25 DE MAYO EN EL PREDIO TRA-
DICIONAL DEL CHACO CENTRAL.
Participaron 245 expositores y la
organizacion informdé de un creci-
miento del 10 % en superficie ven-
dida, a lo que se sumaron mas de
14 mil visitantes, superando a anos
anteriores, se informo. En ganaderia
concurrieron 40 cabanas con la me-
jor genética y dinamizaron los ne-
gocios con los remates de animales.

Ricky Penner, gerente de Pioneros
del Chaco S. A, organizadora de la
muestra.

El evento culmind tras cuatrodias de
desarrollo de diversas actividades y
cerré conunregistro de 14.375 visi-
tantes, una participaciéon de 245 ex-
positores del sector agro industrial y
ganadero, con un incremento del 10
% de superficie vendida. La alianza
con la Fundacién Ideagro permitié
acercar ala gente novedades en ma-
teria de investigacion local, a la par
de ofrecer orientaciones didacticas
al publico presente. De igual forma,
varias empresas proveedoras
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de insumos y distribuidoras de maquinarias llevaron sus
propuestas y algunos lanzamientos, aprovechando la
plataforma que brinda la muestra agrotecnolégica.

Finalmente, el gerente de lainiciativa Pioneros del Chaco
S. A. concluyd que el éxito alcanzado en esta ediciéon fue
gracias al dinamismo que se inyecté en todo el proceso
previo de un afo que permitio recibir a nuevas empresas
gue incursionan en el mercado chaqueno ofreciendo so-
luciones y que se sumaron a las que acompanan la mues-
tra desde la primera edicion. También valoré el aporte
que realizan las empresas en la transferencia de cono-
cimiento. “Muchas veces el chaqueno debe viajar lejos
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para acceder a las novedades. Creo
que logramos el objetivo importante
que le permite encontrar en cuatro
dias lo ultimo en agricultura y gana-
deria de precision”.

En materia de negocios, la gana-
deria contribuyé con la genera-
cién de operaciones comerciales
en materia de remate de animales.
Con respecto a la participaciéon en
pista, se observé la mejor genéti-
ca de al menos 40 cabafas. Tam-
bién se destacd la evolucién de
soluciones para el campo como los
drones agricolas y los destinados
a mapeos. La inauguracion oficial
fue el sdbado 25 y contd con pre-
sencia de altas autoridades nacio-
nales, departamentales y locales.
La organizacién anticipé que para
la edicion 2025, fecha a confirmar,
se pondra como foco laintegracion
agricola - ganadera en la produc-
cién chaquenay espera seguir cre-
ciendo y evolucionando. >
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Agricultura de precision
chaquena se fortalece con
novedades de Trimble

a firma Agrionix S.A. es la representante exclusiva

de la marca Trimble en Paraguay vy, para atender la
region Occidental, cuenta con la alianza de Agromaqui-
narias del Paraguay, por lo que participd de esta manera
en larecientemente muestra chaquena con varias nove-
dades, sobre todo en lo que a agricultura de precisién se
refiere, para ganar en eficiencia en el campo, sobre todo
con las propuestas Ginicas que propone la empresa.
Adrian Cardinali, gerente de Organizacién en Agrionix,
subrayo que la muestra fue una plataforma para mostrar
todo el equipamiento disponible con tecnologia de pri-
mer nivel, sea en pilotos automaticos, aplicacion selec-
tiva, cortes automaticos de secciones, control de siem-
bray fertilizantes, en especial de la linea Trimble, con la
representante zonal para el Chaco, Agromagquinarias del
Paraguay.
Entre los productos estrella sin dudas esta el sistema
de aplicacion selectiva WeedSeeker® 2, dijo. “Nos per-
mite economizar herbicidas en el lote hasta un 90 % de
herbicidas. Es un sensor que lee el piso continuamente y
donde detecta la presencia de una maleza, abre una val-

vula y aplica solo sobre ella. Esto permite trabajar diay
nochey se puede hacer verde sobre verde con un cultivo
emergido”, explicé.

Disenado con una experiencia de mas de 25 anos en el
tratamiento de malezas, esta solucién ofrece un rendi-
miento superior al resto. En tanto, de los sistemas de
piloto automatico, comenté que trabajan con correccio-
nes satelitales que van desde 20 cm de error hasta un
margen de precision de 2 cm. Operan con la sefal Cen-
terPoint RTX. “Esto permite una coberturaideal del lote,
con el menor error posible del operario”, reitero.

En tanto, sobre el sistema de control de siembra, pun-
tualizé que permite reemplazar la parte mecanica de la
maquina por un sistema eléctrico para facilitar la puesta
a punto y mejorar la precision de la maquinaria. Por ul-
timo, agradeci6 la visita y reiteré que Agromaquinarias
del Paraguay, la representante de Agrionix en Loma Pla-
ta y en toda la zona chaquena, tiene disponibles todos
los equipos de agricultura de precision de la firma.

Ciagropa destaco nuevos
productos para el cultivo
de algodén y manejo de
malezas en pasturas

a industria nacional Ciagropa por tercer ano dijo si a

la Expo Pioneros. Destacé en la oportunidad noveda-
des para el cultivo de algoddn y el manejo de malezas en
pasturas, ademas de un amplio portafolio de soluciones
para los cultivos que desarrolla en esta region del pais.
El Ing. Agr. Edgar Samaniego, asesor técnico comercial
para la regién, comenté a Campo Agropecuario sobre
los lanzamientos para manejo de malezas en pasturas
qgue son el Tropa Elite y Amazona.
Parael cultivo de algoddn el regulador crecimiento STO-
PPER vy el defoliante SAUBER. Estos productos fueron
probados en varias parcelas del Chaco, entre las coope-
rativas y productores.
Para el cultivo de soja, Ciagropa dispone de un robusto
portafolio, desde herbicidas de accién preemergente y
desecacion, ademas de insecticidas y fungicidas. “Conta-
mos con toda la linea de proteccion de cultivo para soja,
maiz, algodén, cartamo, sésamo y mani”, indico.
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Asimismo, ofrece el secuestrante de cationes RHODIUM
CATIONS, que ayuda a mejorar la calidad de agua para la
aplicacion de los defensivos agricolas en los cultivos.
Samaniego informé que la compaiiia realiza el seguimiento
y asistencia a todos los productores que utilizan sus pro-
ductos, acompanandolos a campo y brindandoles las reco-
mendaciones correspondientes para el buen manejo y 6p-
timo resultado. Agradecio a los visitantes de la exposicion
y tendid la invitacion para que sigan contactando con Cia-
gropay sus distribuidores para poder experimentar en sus
cultivos las novedades incorporadas en nuestro mercado.

www.campoagropecuario.com.py



Agrofértil difundié sus innovaciones y robusto portafolio

grofértil en Expo Pioneros 2024 desplegd sus inno-

vaciones en su amplio stand. Durante la muestra des-
taco su robusto portafolio con hibridos de maiz Agroeste,
semillas de soja Neogeny Terrex Agricultura Inteligente.
Tarciano Dalateze, gerente de Agrofértil, resalté entre
las innovaciones la recientemente inaugurada Industria
de Beneficiamiento de Semillas (IBS). “Es la mas mo-
derna industria de beneficiamiento de semillas del Pa-
raguay. La misma fue desarrollada también con miras a
atender a los productores del Chaco, porque tenemos
la capacidad de almacenar todas nuestras semillas pro-
ducidas en camara fria para poder entregar el material
genético en la época en que se siembra en el Chaco con
garantia de calidad”, enfatizé.
También destaco la industria de tratamiento de semi-
llas de la IBS, que permite entregar semillas tratadas

con calidad a los agricultores. En cuanto a insumos para
proteccion de cultivos, Dalateze menciond el herbicida
Roundup Top de Bayer, un producto premium con buena
aceptacion y respuesta en el Chaco.

Resalté ademas el insecticida Verdavis, un producto de
Syngenta con tecnologia Plinazolin indicado para aplica-
cion en cultivo de soja, maiz y algodoén. El mismo contro-
la una amplia gama de plagas, entre ellas la cigarrita en
el cultivo de maiz.

Otro destaque en el stand fue Terrex Agricultura Inteli-
gente, que ofrece una serie de soluciones para el campo
desde andlisis de suelo, equipos de precision, tecnologia
de aplicacién, semillas de pasturas y otros.

Dalateze aproveché la oportunidad para agradecer a los
productores y destacoé que el Chaco sigue prometiendo
a pesar de que este fue un ano dificil.

Agrosystem posicioné novedades de agricultura de precision

L a firma Agrosystem SRL participé de la Expo Pione-
ros 2024 donde acercé novedades a los clientes y
publico en general. Marcos Ledesma, gerente de la em-
presa, resalté que el foco estuvo en tecnologia para una
agricultura de precision, sobre todo con la linea FGS.
“Estuvimos contentos de participar en el evento porque
nos permitié presentar nuestras novedades. en esta
edicion presentamos tecnologia en agricultura de preci-
sion, que incluyd pilotos automaticos, cortes automati-
cos linea por linea, tanto en siembra como en pulveriza-
cion, todo lo que sea dosificacion variable”.

Agregd que laocasion fue propicia para dar a conocer deta-
lles y orientar a los visitantes sobre los beneficios y las ca-
racteristicas especificas de los productos y las soluciones
que ofrece la firma. “Apuntamos a lo que es actualizacion
entecnologia, en trabajos para ser eficientes en labores del
campo y aportar en rentabilidad de cultivos., anadié.
Reiterd que cuentan con muchas novedades que fueron
exhibidas a los visitantes e incluso permitié interactuar
con el publico. “Vinieron y vieron qué es tendencia en
nuestro ramo, ademas, en Agrosystem SRL ofrecemos
servicios de posventa, sumados al excelente equipo téc-

nico y comercial que brinda soporte 24/7 como se dice”.
Recalcéd que Agrosystem estd permanentemente aten-
diendo las necesidades de los clientes, tanto con cola-
boradores técnicos para asistencia telefonica o remota,
como el soporte acampo, con técnicos de manera presen-
cial. Otra solucion infaltable en el stand fue el paquete de
nutricion de la linea YARA, entre otras propuestas. =
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Agrisa incorporé mas
soluciones para el segmento
energia renovable

ara ofrecer mas soluciones al productor del Chaco,

laempresa Agrisa presentd las novedades en mate-
ria de energia renovable que puedan ser aprovechadas
en tareas en el campo o brindar mas comodidades a los
clientes de la Occidental. En ese sentido, se resalto la li-
nea de energia solar NAMKOO.
Diego Martinez, gerente comercial de Agrisa, resalto
que la empresa participa permanentemente de gran-
des eventos con el equipo técnico y comercial. En esta
ocasion, en el stand ofrecieron los drones agricolas
DJI para tareas como pulverizaciones y otras. Ade-
mas, se sumaron los equipos de agricultura de pre-
cision de la marca AGRES, con pilotos automaticos,
GPS, monitores de siembra, control de pulverizacion
y otras propuestas mas.
A todo esto, la novedad destacada por el entrevista-
do fueron los equipos NAMKOO, para el segmento de
energia solar. “Apostamos mucho a esta energia renova-
ble en el Chaco, que suele tener dificultades de acceso
redes eléctricas. Por eso ofrecemos al cliente toda una
linea completa que incluye iluminaciéon para retiros, re-
flectores y alumbrados solares, paneles, baterias solares
y otros equipos que vienen con precios promocionales”.
Explicé que los kits no solo brindan soluciones en las
tareas del campo, también proporcionan mas confort.
“Podemos hacer funcionar una heladera, un ‘freezer’,
un ventilador de techo o de pie, iluminacién en sus
hogares, acondicionadores de aire que, mas que co-
modidad, ya es una necesidad para la gente del campo.
Pueden acercarse y seguirnos en nuestras redes para
conocer mas sobre estas propuestas”. Agrisa también
conté con un stand bajo techo.
De igual forma, en este local cerrado exhibié mas solu-
ciones de agricultura de precisién. De los drones, Diego
Martinez igualmente resaltd que esta proximo a lan-
zarse el DJI AGRAS T50. “En semanas mas recibimos,
con especificaciones diferentes y superiores al T40.
Una de las variaciones es que, si bien el T50 viene con
tanque de 40 litros como el T40, difiere en los radares.
Cuenta con dos que copian perfectamente los terrenos
con mucho desnivel”.
Asimismo, la tecnologia permite mejorar la deteccion de
obstaculos y el equipo viene con un chasis mas robusto,
con hélices preparadas para soportar ambientes como
el calor extremo en nuestro pais. También en el stand a
cielo abierto, se realizé una demostracién del mezcla-
dor FARM MIX, para agitar correctamente los produc-
tos que iran al dron. “Es una herramienta que estamos
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afadiendo en Agrisa e incluso tuvimos una charla con el
proveedor”, dijo. El equipo consta de un tanque mezcla-
dor de 220 litros, con motor de 1 HP, 220 voltios, con la
opcion de tener dos motores de 12 voltios, practicos a
la hora de hacer funcionar el mezclador con una bateria
de camioneta o de 12 voltios e incluso con el generador
del dron. Forma parte de la logistica para suministrar
los productos al dron y que, al estar en constante movi-
miento, evita que el producto se coagule, afadié.

Indicé que se trata de una herramienta practica para el
productor en el campo y destacé la posibilidad de rea-
lizar demostraciones de pulverizacion aérea durante el
evento en el Chaco. Como dato no menor, anticipd que
Agrisa sigue creciendo e incorporando mas soluciones.
“Tenemos una nueva marca para anadir al portafolio,
las plantadoras de la marca TATU. Estamos pronto a
recibir las primeras unidades que vamos a comunicar
sobre su lanzamiento”, concluyé.

www.campoagropecuario.com.py



CGS-YPF lubricantes presente
en el evento chaqueno

afirma CGS participd de la Expo Pioneros 2024 para

lo cual llevd varias soluciones en lubricantes, entre
ellas algunas novedades en la linea EXTRAVIDA XV, De
igual forma se destacé el trabajo conjunto de la empre-
sa CGS como por parte de las cooperativas del Chaco
central y de esta manera serian aliadas estratégicas en
la distribucién de los productos para responder rapida-
mente a la demanda de los clientes.
Felipe Paez, del departamento de ventas de CGS impor-
tadoray distribuidora de YPF en Paraguay, recordo que,
con esta participacion, mantuvieron presencia en cuatro
de las cinco ediciones de la muestra agrotecnolégica, y
resalto la posibilidad de ofrecer a los clientes de la zona
las soluciones de los lubricantes, tanto agricola, indus-
triales y automotrices de lamarca argentina gracias a los
aliados estratégicos, las cooperativas del Chaco central.
“CGS lleva 31 arios en el mercado y desde hace 20 apro-
ximadamente estamos con las cooperativas que represen-
tan un apoyo importante. Ademas, estamos agradecidos
porque el cliente nos da el respaldo al ver que ofrecemos
un producto de buena calidad, con divulgacién y acep-
tacion en la regién”. Indicé que YPF lanzé la nueva linea

Av. Madame Lynch e/Santa Margarita Y J\

Tel {595 21) 673 395 - Telefax (595 21}6

EXTRAVIDA XV para la motorizacién diésel de tractores,
camiones y toda la mecanica pesada con lineas diferencia-
das. Las mismas estan dirigidos a cadauno de los sectoresy
para cada caso son elaborados, aprobados y homologados
para motores de Ultima generacion. “También contamos
con nueva presentacion e imagen en la linea ELAION -EX-
TRAVIDA XV y asi como la posibilidad que el usuario tenga
amano los detalles e informacion de cada producto, a tra-
vés de un cédigo QR presente en el envase. Esta digitali-
zacion facilitara a la hora de buscar informacion”, recalcé.

Finalmente, invit6 a la gente a seguir las novedades a
través de las redes sociales, al tiempo de agradecer a
las cooperativas y clientes por la confianza depositada
en los productos. >

-
-
=

% . vBE '
_ EXTRAVIDA

(‘c“ﬁ"éﬁ'i'?zer




EXPO PIONEROS

Agrotec ofrecid soluciones
para una agricultura mas
rendidora en el Chaco

a empresa Agrotec destacé su portafolio ampliado

de soluciones para una agricultura mas rendidora
en el territorio chaqueno. En efecto, en su stand bajo
techo durante cuatro dias, la compaiia ofrecié parte de
su vasta paleta de propuestas para el agro, que incluyé
ademas una demostracion practica de la eficacia de los
productos.
Ever Rivas, consultor técnico de Negocios para laregion
Chaco de Agrotec, ponderé las herramientas con las que
dispone la firma para el agricultor local. En adyuvantes,
cit6 JET GOLD, JET HERB y RASS 32, posicionadas como
tecnologias de aplicacién para un mejor aprovechamien-
to de productos en contacto con los cultivos. En el stand,
igualmente se realizaron demostraciones para destacar
la eficacia de los productos. En el caso del JET HERB, se
resalté su caracter de regulador de PH, ademas de mejo-
rar el caldo para favorecer la aplicacion.
También estuvo expuesto el GRID ECO, emulsionante
qgue ayuda a dispersar las particulas una de otras para
optimizar la purificacion del agua. Esta indicado para
todo tipo de cultivos del Chaco. “Son herramientas que
pueden ayudar a dar mejor eficiencia en el momento de
su uso en el campo. Contamos con varias soluciones,
también para ayudar a la limpieza profunda de las ma-
quinas, como es el caso del RASS 327, ainadid y subrayd
de vuelta el JET HERB para lograr mayor homogeneidad
en el caudal.
“Presentamos nuestro portafolio con una gama de he-
rramientas para soluciones al agricultor en tecnologia
de aplicacién, con detergente agricola, adyuvantes, re-
ductores de pH y otras para mejorar aplicaciény lallega-
da 6ptima del producto a las plantas, ademas del soporte

técnico de la compania para ayudar al productor. Con la
demostracion, exhibimos los beneficios que el produc-
to puede generar en el campo, de manera que el clien-
te tenga la garantia de un producto bueno y eficiente’,
apunto finalmente. A su turno, Oscar Diaz, igualmente
consultor técnico de Negocios de Agrotec para el Chaco,
complementd la nota destacando la oferta genética.

En ese sentido recordd que la propuesta de hibridos de
Agrotec incluye la genética PIONNER. “Trabajamos con
una marca lider de semillas de maiz. Contamos con mu-
chos materiales, acorde a la region y con caracteristicas
deseables para los agricultores, como ser su comporta-
miento ante el complejo de cigarrita o el clima pesado
por condiciones adversas. Invitamos a conocer todos los
hibridos disponibles para la agricultura chaquefia”, su-
brayé. Cabe recordar que Agrotec es una compania con
mas de 33 afos de experiencia en Paraguay, ofreciendo
tecnologia diversa para el agro, con insumos que inclu-
yen genética, defensivos y nutrientes para laplanta. =»
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Grupo Cotripar desplegé maquinarias agricolas y ganaderas

| Grupo Cotripar una vez mas formé parte de la

gran exposicién del Chaco paraguayo. Durante la
Expo Pioneros desplegd las soluciones para la ganade-
ria con la marca Krone, Ipacol y Trioliet. Para la agricul-
tura destacé sumas reciente incorporaciéon FENDT vy la
aliada de afios GTS.
Bruno Vefago, director comercial del Grupo Cotripar,
destacé la tecnologia de Krone para la produccién de
heno y forraje, mixer de Trioliet y otros equipos para la
alimentacion de los ganados de Ipacol.
Agricultura. Para la agricultura presenté FENDT de la
que expuso el tractor de alta potencia, FENDT VARIO
350de 517 HP, que se expuso en conjunto con la planta-
dora Momentum de 30 lineas.
Para completar todas las soluciones para la agricultura
llevé la cosechadora FENDT IDEAL clase 7 acoplada a
una plataforma GTS de 22 lineas. De la marca GTS des-
taco la linea de cabezales maiceros y plataformas Dra-
per y de Kuhn los pulverizadores arrastre y autopropul-
sado. “Con nuestras maquinas cubrimos todos los ciclos
de la agricultura, desde la siembra, cuidados culturales y
la cosecha”, dijo Vefago.
Elentrevistado también comenté sobrelalineadeimple-
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mentos para preparacion de sueloy el servicio posventa.
“Como Grupo Cotripar estamos presente hace mas de
12 afos en el Chaco. Instalamos hace 7 afos la sucursal
para responder a la demanda y seguimos creciendo con
el mercado chaquefio. Sabemos de las dificultades, pero
el productor chaqueio es muy dedicado, persistente y
va a seguir desarrollando el Chaco. Ellos pueden contar
siempre con Cotripar que los apoyara con las soluciones
en maquinarias repuestos y servicios”, dijo.

www.campoagropecuario.com.py



Nueva alianza de CMP Agro
apunta a cambiar paradigma
de nutricién animal

lejando Suehsner, gerente Comercial y de Desa-

rrollo de Productos de CMP Agro, recordoé el ob-
jetivo de la companiia para apostar en todo lo que sea
tecnologia, innovacion y otras soluciones a los servicios.
“Estuvimos un afio mas en la Expo Pioneros y no podia-
mos estar ausentes porque nuestra finalidad es apoyar
al productor, sea pecuario o agricola, también en el Cha-
co. Si bien, venimos fuertes con la linea de productos ta-
les como para el segmento de ensilados, con silobolsas,
mantas, etc. o para lo que sea alimentos, continuamos
con geocomederos con geomembranas, recubrimien-
to australiano, piletas y otras, que son todos productos
‘top), ‘estrella’ para lo que es el Chaco, este afio aposta-
MOos a una nueva propuesta, la linea Biosalt”, subrayé.
Indicd que, si bien desde un punto de vista representa una
sal mineral, este producto incorpora tecnologias que ayu-
dan al rumiante a aprovechar mejor los alimentos que re-
cibe. “Es un producto hecho en Argentina. Testado y que
lanzamos en un negocio conjunto con Genofeed, laempre-
sa desarrolladora de esta innovacion. Estamos en pleno
proceso de demostracion a campo de como se desempeiia,
tanto en la Oriental como en el Chaco. Laidea de presentar
esta solucién en el mercado es que los productores vean
los beneficios y entiendan el concepto que no es un costo
adicional, sino un costo beneficio para la parte pecuaria. Es
un producto innovador que presentamos”, recalcé.
Reiterd que ala par, CMP Agro sigue liderando el merca-
do con las soluciones para almacenaje de pasturas, maiz
picado o sorgo, convertidos a fardos para las reservas
alimenticias del ganado durante la época seca de invier-
no. Pero la posicién favorable, lejos de permitir descan-
sar sobre los laureles, obliga a la compafia a mantener-
se activa. “Estamos con casi 35 % mas de volimenes de
negocios con respecto al 2023. Eso demuestra que te-
nemos que seguir invirtiendo. No tenemos que dejar de
acelerar en lo que sean inversiones”, refirié. Entre otras
metas, esta la nueva sucursal préxima a su conclusioén,
en el km 16, para optimizar logistica y potenciar la es-
tructura comercial de laempresa. Finalmente, agradecio
alos clientes por el respaldo recibido.

PARA CAMBIAR LA FORMA DE PRODUCIR. Con
respecto a la nueva propuesta de sal mineral, Hernan
Trejo, Especialista en Nutricion y Alimentacién Bovina
de Genofeed, resalté que este desembarco contribuira
a cambiar el paradigma de la nutricién tradicional de ru-
miantes. “Nos enfocamos mas en la biota, lo que contiene
el rumen. Larazon del bovino es convertir una masa vege-
tal en proteina de alto valor. Nos diferenciamos del resto
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porque tenemos todo un paquete tecnoldégico que incluye
macro y microminerales, asi como vitaminas. Pero, ade-
mas, tenemos un nuevo concepto en biotecnologia que
anade probidticos y otros aspectos que permiten crear
mas microorganismos mas saludables. Esto hace que el
animal digiera mejor la fibra de mala calidad”, expuso.
Esto representa una nueva forma de aprovechar y ga-
nar eficiencia alimenticia. “Es positivo sobre todo en una
etapa en que entramos casi en el invierno en donde los
pastos pierden digestibilidad. Con esto hacemos que los
rumiantes saquen el maximo provecho de esa fibray ob-
tengan mejor ganancia de peso, mejor performance pro-
ductiva”, subrayé. Los beneficios se observan conunare-
lacién de 1 a 1, es decir por cada 100 gramos de Biosalt,
se obtienen 100 gramos de conversién de alimento, dijo.
“Se traduce, en el caso de vaca de cria, en menos perdida
de kg.y llega mejor ala etapa de servicio. Significa mayor
prefezy que los indices de primo inseminacion o cabeza
de paricion seran mayores. Significa terneros mas pesa-
dos, significa mas ingresos”.

PARAGUAY COMO PLATAFORMA. A su turno,
Cristian Saurin, director der Genofeed, resalté la alianza
con CMP Agro y agradecié la posibilidad de desembar-
car en el mercado paraguayo. Explicé que laempresa tie-
ne su sede central en Reconquista, Santa Fe (Argentina)
y que es una firma de investigacion y desarrollo (I&D) de
rumiantes. “Arrancamos en investigacion hace 10 aios
y hace 5, en lo comercial. Nos dedicamos mas a la parte
ruminal del animal y estamos con linea de productos bio-
tecnolégicos que va a cambiar la forma de produciren el
pais”, expuso muy convencido. Adelanté que eligieron a
Paraguay para expandir su accion proyectando una pla-
taforma para una mayor proyeccion internacional.

“Trabajamos en alianza con Paraguay. Ahora también esta-
mos con Medio Oriente y algo con Bolivia. La idea es asen-
tarnos en Paraguay porque vimos una gran oportunidad de
negocios y de aqui expandirnos a distintos paises. Tenemos
sinergia, estamos cerca y hay mucha oportunidad de nego-
cios con Brasil, Bolivia y la posibilidad de exportar al mun-
do”. Finalmente, ponderé la alianza con CMP Agro. “Para
unaempresa que viene de afuera como nosotros, tener este
apoyo de apertura de puertas es muy importante. Ademas,
vemos un gran equipo, de grandes personas. Es lo funda-
mental para hacer alianzas. Se armé un gran equipo técnico
comercial, con muy buenas personas”, concluyo. >
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Automaq y Nuestrosuelo
estrechan vinculos para
maximizar produccion

na colaboracion estratégica entre ambas Auto-

maq SAECA vy la firma Nuestrosuelo fue presen-
tada durante la Expo Pioneros 2024. El objetivo apunta
a unir acciones que permitan maximizar la productivi-
dad y elevar la rentabilidad de las operaciones, segin
se indicé durante una conferencia de prensa brindada
por los principales directivos de las dos empresas. La
alianza establece un paquete de al menos seis solucio-
nes agrondémicas.
Jorge Pecci, presidente de Automaq SAECA, resalté que
el acuerdo al que arribaron con Nuestrosuelo amplia la
gama de servicios a los clientes, apuntando al manejoy a
la conservacion de suelos, a través de consejos agroné-
micos. “Todas las maquinas John Deere, cada vez que ha-
cen una pasada sobre el campo, relevan multiples datos.
Eso va trasmitido via internet al Centro de Soluciones
Integradas en Asuncion para su analisis y luego pasar la
informacion al cliente”, dijo.
Pero agrego, “esa informacion también puede ser ana-
lizada desde una 6ptica agrondémica. Ahi entra Nues-
trosuelo y ayuda con su visién a tomar decisiones co-
rrectas. El suelo es el activo mas importante para el
productor. Las maquinas son importantes, pero el suelo
es el que produce y debe ser conservado y manejado de
forma correcta”, subrayé Pecci. Anticipé que Automaq
acompana con la fuerza de ventas, su portafolio de pro-
ductos y el apoyo de clientes.
A su turno, Martin Cubilla, director de Nuestrosuelo,
recordd que esta alianza se concreté tras un ano de tra-
bajo y resalté la apuesta de Automagq a esta iniciativa,
con el aporte de maquinarias tecnolégicas John Deere
para aunar esfuerzos entre la agricultura de precision
y las soluciones agrondémicas, para que se pueda inter-
pretar de la mejor manera las necesidades de un pro-
ductor capaz de producir mas y a menor costo.
“El desafio grande que tenemos es recuperar la calidad
y salud de nuestros suelos. Celebramos alianzas como
estas que esperemos no terminen nunca. Este acuerdo
no tiene plazos, porque entra dentro de un proceso. Al
hablar de agricultura, biologia, manejo de suelos. Es
un proceso. Automaq pone todo lo que sea clientes y
tecnologias y Nuestrosuelo, la parte de conocimiento,
siempre con el foco en recuperar suelos y maximizar la
capacidad productiva”.
Recalcé que conservar suelos contribuye a su buena sa-
lud que se traduce en altos rendimientos en cultivos, en
momentos en que la agricultura esta fortaleciéndose
en el Chaco, aunque la alianza incluye tanto la Oriental
como Occidental, en donde Automaq tenga presencia.
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También comento a grandes rasgos en qué consiste la
propuesta acordada y explicd que se congeniaron seis
soluciones agrondémicas.

Estas incluyen, diagnéstico de suelo para su recupera-
cion y conservacion; muestreo georreferenciado para
recomendaciones de fertilizacién y correctivos; tam-
bién esta el producto de analisis econémico del siste-
ma de produccién vy la planificacién del sistema de pro-
ducciéon que abarcano solo la fertilidad, sino también el
aspecto bioldgico, que incluye rotacién, uso de plantas,
incorporacion de abonos verdes, todo lo que esté en li-
nea con la siembra directa.

Los otros dos ejes incluyen puntos tales como asesora-
miento a clientes y el gerenciamiento de la propiedad.
“En sintesis, se busca maximizar la informacion tan va-
liosa dada por la tecnologia para ayudar al productor a
interpretar y hacer el mejor uso de sus insumos en pro
der la calidad y productividad de suelos”, finalizé Cubi-
[la. En tanto, Pecci, agregd que es un menu con diferen-
tes opciones adaptados a lo que el cliente necesite y
por el tiempo que requiera.

El presidente de Automaq recordé que la empresa lle-
va 63 afos en el mercado y cuenta con cuatro grandes
divisiones, la agricola, la de automdéviles, neumaticos y
construccién, ademas de llevar la representacion ofi-
cial y exclusiva de John Deere para el Chaco, dijo. Por
ultimo, pondero la importancia del campo en la eco-
nomia nacional. “Cuando todo el mundo se encerré en
pandemia, nuestro pais siguié creciendo, poco, pero
crecio, gracias al campo”, concluyé.

www.campoagropecuario.com.py
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EXPO PIONEROS

“El potencial del Chaco

debe ir acompanando con
infraestructuras, know how y
generacion de informacioén local”

| Ing. Agr. Claudio Gaitan, Country Leader de Corte-

va Paraguay, a su paso por la Expo Pioneros, comen-
té a Campo Agropecuario su visién sobre el potencial
productivo del Chaco paraguayo y el trabajo que encara
la compaiiia que lidera en el pais para contribuir a la sus-
tentabilidad de esta actividad en la Region Occidental.
“El Chaco hoy es una regién con enormes oportunidades
qgue hay que ir desarrollando. Nosotros estamos viendo
la necesidad de mas generacion de informacion técnica
para el posicionamiento de muchos productos, funda-
mentalmente por el clima de esta region  resalto.
Reitero que esta region tiene cualidades para sumar mucho
al pais, pero debe ser acompanada de la generacién de infor-
macion e infraestructuras del sector publico y privado. “El

potencial del Chaco indudablemente debe ir acompanan-
do con infraestructuras, know how y conocimientos’, dijo.
Menciond que el clima comercial y el avance de la regién
son muy alentadores. Corteva dispone, para el Chaco, pro-
ductos especificos para épocas especificas. “Hoy estamos
trabajando en la region en forma directa y con distribuido-
res. No obstante, debemos generar mas informacién sobre
otros productos y otras oportunidades que estamos vien-
do, porque el nivel de compra de los productos que hemos
empezado a trabajar esta creciendo de manera exponen-
cial”, expresé. No obstante, enfatizo sobre las oportunida-
des existentes para explorar e ir trabajando técnicamente
conalgunos productores referentesy algunas instituciones.

GPSA llevo tecnologia de punta y reafirmo su
apuesta por cultivos diversos para la region

U na vez mas GPSA acompand a la Expo Pioneros con
un amplio stand con parcelas demostrativas y es-
pacios propicios para intercambiar ideas y concretar ne-
gocios. Durante la muestra que se realizé del 22 al 25 de
mayo en Loma Plata, el Ing. Agr. Fabian Pereira, director
de GPSA, destacé la participaciéon de la compaiiia en la
quinta edicién de la Expo Pioneros, con su portafolio com-
pleto de tecnologias de vanguardia para diversos cultivos.
Entre las propuestas durante la feria, Pereira mencio-
noé las tecnologias para cultivo de algodon, hibridos de
maiz NK, variedades de soja e insumos para proteccién
de cultivos de las destacadas marcas aliadas Syngenta,
BASF, Surcos, GAMA Technologies y Brasfertil.

Destaco que esta reciente incorporacion en el portafolio
de GPSA, Brasfértil, es un fertilizante diferenciado que
aporta gran cantidad de microorganismos vivos y ma-
teria organica al suelo, fomentando asi una agricultura
sustentable y sostenible.

PARA EL FUTURO. Con miras para adelante en la re-
gién Occidental, Pereira doblé la apuesta por el cultivo
de arroz para el bajo Chaco, ya que es una alternativa
muy valida para los productores de la region quienes
quieran desarrollar una agricultura tecnificada. Este ce-
real este ano esta dejando resultados favorables princi-
palmente por los buenos precios del mercado.

Asimismo, reafirmé también la apuesta por el desarrollo
del algoddn, la sojay maiz, cultivos que estan logrando la
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reconversion de pasturas degradadas en agricultura im-
pulsando que el Chaco sea uno de los principales pilares
agricolas del Paraguay. El Ing. Agr. Rodney Bordaberry,
gerente de Marketing de GPSA, comenté que la apuesta
de GPSA por el Chaco es a través de sus tecnologias de
punta para los diversos cultivos.

Entre ellos mencioné los hibridos de NK tolerantes a la
cigarrita con buena respuesta en la region, el regulador
de crecimiento de BASF Pix® con resultados superiores
alaexpectativa, los productos de protecciéon de cultivo de
Syngentay los insumos de Surcos con la nanotecnologia.
Bordaberry reiteré la apuesta de GPSA por el Chacoy la
confianza de que el impulso va a continuar en esta region.

Wwww.campoagropecuario.com.py



DVA Agro sigue posicionando soluciones en el Chaco

a firma DVA Agro Paraguay acompand otra ediciéon

de la muestra agrotecnolégica que se desarrollé del
22 al 25 de mayo en el predio Pioneros del Chaco. Fer-
nando Fernandez, responsable técnico comercial de la
empresa, destacé las visitas recibidas durante los cuatro
dias del evento, sobre todo por un publico atraido por
los resultados observados a campo gracias a las solucio-
nes proporcionadas por la compania.
“Agradecemos a quienes nos visitaron y pudieron ver
las novedades en rubros tales como mani, sésamo, soja,
algoddén y maiz. De igual forma, destacamos nuestro
producto principal Osmobetan, que contiene un meta-
bolito vegetal importante para la region, pues permite
a los cultivos soportar estrés generada por condiciones
adversas del ambiente o biolégicas. Observamos muy
buenos resultados en soja 'y en sésamo”, subrayoé.
Cabe recordar que Osmobetan es una innovacion de la
linea Incentia que combina termorregulacién y osmo-
rregulacion. Si bien se lanzé hace unos meses atras, en
el 2023, su posicionamiento es notable, dados los resul-
tados observados a campo, con efectividad demostrada
y comprobada. La caracteristica osmorreguladora per-
mite igualmente un uso optimizado del agua y de los nu-
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trientes, favoreciendo mejor el desarrollo de las plantas.
Ademas, es un producto que presenta compatibilidad con
otros defensivos, lo que también es un plus atendiendo
gue logra mejorar la proteccién de los cultivos. Finalmen-
te, Fernandez, también subrayd la importancia de aliados
estratégicos en lazona, como las cooperativas y otros dis-
tribuidores. “A los productores del Chaco les invitamos a
gue se acerquen. Tenemos las mejores tecnologias y he-
rramientas para desarrollar la region”, concluyo.

Importadora Alemana
destacé novedades en
maiz, soja y servicios

mportadora Alemana dijo si a la Expo Pioneros 2024

ofreciendo una amplia gama de insumos agricolas en
genética de maiz, variedades de soja, productos para
proteccion de cultivos y sus servicios. Durante esta feria
Importadora Alemana se presenté con un stand donde
ofrecio en las parcelas cultivos demostrativos y oportu-
nidades de negocios para sus clientes y visitantes.
John Edwar Smith, asistente técnico de Importadora
Alemana, destaco los nuevos hibridos de maiz de NK.
Comentod que el NK 503 VIP3 y el NK 505 VIP3 demos-
traron buen comportamiento en la regién. También pre-
sentd un material de lanzamiento que genera muy buena
expectativa por sobre todo en rendimiento. Dijo ademas
que estos hibridos son de doble propésito, para produc-
cion de granos y silajes de planta entera y grano himedo.
Estos maices se adaptan muy bien en la regién, aguantan
bastante el estrés hidrico, son tolerantes a la cigarrita y
son materiales que pueden lograr alto techo productivo.
Cuentan con la tecnologia Viptera 3 que otorga a los hi-
bridos la tolerancia a una serie de insectos lepidopteros.

BASF. También formé parte de la oferta de esta em-

presa las variedades de soja de BASF con la nueva pla-
taforma de biotecnologia en soja la 12X. “Trajimos la CZ
26B36 IPRO deciclo cortoy el Potent 12X que demostré
buena adaptacion y doptimos rindes”, enfatizé al men-
cionar que de este aliado también expuso los productos
para proteccién de cultivo.

ACOPIO DE GRANOS. La ocasion fue propicia para
difundir su servicio de acopio de granos a través de su
silo propio recientemente ampliado.

El profesional agradecio a los visitantes y recordé que
Importadora Alemana cuenta en la regién una sucursal
en Filadelfia y ofrece asistencia técnica para los agricul-
tores con su equipo de profesionales. =>
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Grupo Rieder destacé con maquinarias Valtray SDLG con
atractivos planes de financiamiento durante Expo Pioneros

| Grupo Rieder formoé parte de la quinta edicion de

la Expo Pioneros donde expuso su amplia gama de
maquinarias agricolas Valtray maquinarias para la cons-
truccion SDLG. Rodrigo Romero, jefe de la sucursal del
Grupo Rieder en Loma Plata, destacé la apuesta por la
Expo Pioneros donde en un imponente stand expuso la
amplia gama de maquinarias agricolas Valtra en sus di-
ferentes lineas, desde las livianas, medianas y pesadas.
Entre los destaques para la agricultura estuvo el trac-
tor Valtra de la serie S, una maquina muy tecnolégica
con motor de 375 HP de potencia. “Durante esta feria
damos enfoque a la agricultura con tractores medianos
desde 115 HP para adelante, todos con condiciones es-
peciales de financiamiento”, resalté.
La firma expuso ademas las maquinas de construccion
SDLG, de la que destacé la pala cargadora ideal también
para las labores en el cultivo de algodén, limpieza de cam-
po y otros servicios. Romero enfatizé sobre los buenos
precios ofrecidos durante la feria y 6ptimos planes de fi-
nanciamiento. “Trabajamos con convenios con las coopera-
tivas del Chaco: Chortitzer, Neuland, Ferheim y Loma Pla-
ta. También con los bancos Sudameris y Continental”, dijo.

En cuanto a la asistencia posventa para la region cha-
qguena, comentd que el Grupo Rieder cuenta con una su-
cursal en Loma Plata y ofrece la asistencia permanente
de técnicos a campo para cubrir todas las necesidades
de los clientes. El entrevistado aprovechd la oportuni-
dad para agradecer a los clientes y tendi6 la invitacion a
contactar con la sucursal de Loma Plata para saber mas
sobre las propuestas del Grupo Rieder.

Tracto desplegé su amplio
portafolio de productos

racto desplegd su amplio portafolio de productos en la

Expo Pioneros. Esta firma reafirmé su apuesta por el
Chaco paraguayo participando una vez mas en esta mues-
tra. Anderson Philippsen, gerente comercial Tracto, desta-
c6 la amplia linea de productos disponibles para la region
entre los que resalté maquinarias e implementos como: las
rotoenfardadoras MASCAR de procedencia italiana, plan-
tadoras, pulverizadoras e implementos para preparacion de
suelo de Baldan. Comento que Tracto tiene el liderazgo en

el mercado en varias lineas de maquinarias e implementos
gue también fueron destacados durante la muestra cha-
quena. “Nuestra linea de productos es muy amplia” resalto.
Entre las ultimas innovaciones incorporadas resalté
al pulverizador AVOLA de Baldan que presenté como
lanzamiento la maquina con capacidad 3.000 y 3.500
litros, con tanque de acero inoxidable y barra hasta 35
metros. “Traemos beneficios y apoyo a los productores
a quienes acompanamos en los momentos buenos y di-
ficiles con precios y condiciones favorables”, comento.
Valoré la aceptacion que tienen los productos ofrecidos
por la empresay que Tracto esta presente en todo el pais
y cuenta con mas de 10 sucursales.
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Rizobacter con productos
consolidados para la Chaco

izobacter participd de la quinta edicion de la Expo
Pioneros. Durante la feria difundié las bondades de
sus productos consolidados para laregion.
LalIng. Agr. Ruth Caballero, responsable de asistencia téc-
nica y marketing de Rizobacter Paraguay, comentd que
durante la muestra difundieron los productos posiciona-
dos para el desarrollo de los cultivos en el Chaco. “Rizo-
bacter ofrece lineas especificas para esta regién como los
coadyuvantes, inoculantesy corrector secuestrante”, dijo.
Destaco el Rizoliq Dakar, un inoculante especialmente
disenado para la produccién de soja bajo condiciones
adversas como sequia y altas temperaturas. Posee la
tecnologia resistente a sequias y altas temperaturas. Es
una férmula exclusiva desarrollada por Rizobacter que
contiene cepas seleccionadas de Bradyrhizobium sp.
gue otorga una respuesta sustentable y adaptativa al
cambio climatico en ambientes de alto estrés por defi-
ciencia hidrica y altas temperaturas que afectan la pro-
ductividad de los cultivos.
Rizospray Extremo es un coadyuvante ideal para con-
diciones extremas. Sus beneficios se potencian bajo
condiciones ambientales desfavorables como: riesgo

c\ Rizobacter
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de lluvias, pocas horas después de la aplicacién, eleva-
da temperatura o escasa humedad ambiental. Asegura
mayor proteccion de las gotas en condiciones extremas,
logra una maxima penetracion cuticular y tiene una ex-
celente capacidad de esparcimiento sobre el objetivo.
“Tenemos que tener buenos productos para que los her-
bicidas, fungicidas e insecticidas cumplan a cabalidad su
objetivo”,comenté al referirse a laimportancia de la tec-
nologia de aplicacién.

También resaltd el corrector secuestrante, una herra-
mienta fundamental en el Chaco paraviabilizar las aguas
duras para las aplicaciones.

Rizobacter es una compaiiia con 45 afos de trayectoria
que estd presente en 45 paises, que invierte el 30% de
sus facturaciones en investigacion y desarrollé.

La Ing. Caballero invité a los productores que experi-
menten los productos de Rizobacter y comenté que es-
tan presentes con muchos distribuidores del pais posi-
cionando sus productos de alta calidad.

Tape Ruvicha reafirma su
apuesta por el Chaco con
todas sus marcas

T apé Ruvicha se presentdé con todas sus marcas repre-
sentadas, que garantizan herramientas de vanguardia
y calidad a los productores del Chaco. Durante la muestra
la firma desplegd innovaciones en maquinarias agricolas y
ganaderas New Holland, vehiculos Ford y Chery.

Victor Servin, gerente general de Tapé Ruvicha, ma-
nifesté a Campo Agropecuario que forman parte de la
Expo Pioneros del Chaco desde el inicio. Esta vez, en su
quinta edicion, de nuevo Tape Ruvicha estuvo presente
con todas sus marcas y con destaque New Holland, por
ser el Chaco una zona agricola ganadera y esta marca
dispone innovados productos para sumar eficiencia a
estos sectores. “Tenemos tractores de todas las poten-
cias, cosechadoras y equipos forrajeros. Estos equipos
son productos muy demandados en el Chaco ya que la
gente produce y almacena forrajes”, comento.

Servin reafirmo la apuesta de Tapé Ruvicha por laregion
y la confianza de que seguira evolucionando como un
gran polo productivo. “Saliendo de estos afos de sequia,
el Chaco va a seguir siendo una regién de un alto desa-
rrollo ganadero. Ademas, la proxima puesta en marcha

de la aceitera de Pioneros va a necesitar muchas hecta-
reas y toneladas de soja. Eso va a abrir un campo impor-
tante para quienes hasta este momento hacia solo gana-
deriay es posible que parte de eso ocupe la agricultura.
El Chaco es una regién con un futuro de crecimiento
agricola tremendo y ganadera ya lo es”, enfatizé.

Reiterd que desde Tape Ruvicha estan preparados para
trabajar en el Chaco, cuenta con sucursal en Loma Plata
con servicio técnico para New Holland y Ford. “Vamos a
seguir ampliando nuestra asistenciay vamos a continuar
siendo parte de la Expo Pioneros, hemos apostado des-
de el inicio e hicimos una buena decisiéon de acompanar-
los aqui en el Chaco”, dijo.
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Glymax llevé nuevas propuestas e insumos
consolidados para la region del Chaco

lymax presentd innovados insumos para la regién

donde destacé las variedades de soja HO de Seed
Corp, bioinsumos y otros productos con respuesta com-
probada en el Chaco.
El Ing. Luis Alderete, consultor de Negocios de laempre-
sa Glymax para la regién del Chaco, comenté a Campo
Agropecuario que Glymax es una empresa con 23 aios
de trayectoria en el mercado paraguayo, actia en todas
las regiones productivas del pais y esta presente en el
Chaco paraguayo para cooperar en la evolucion produc-
tiva de estaregion.
Posee un amplio portafolio de productos para la agricul-
turay lapecuaria. En la feria destacé insumos ya posicio-
nados en la region Occidental ademas de lanzamientos
orientados también para este ecosistema.

VARIEDADES SOJA. Entre las variedades de soja con
optima respuesta en el Chaco difundié la HO PIRAPO y
HO TERERE. “Ambos materiales se estan destacando en
todalaregioén productiva del Chaco”, dijo Alderete quien
resalté que la densidad recomendada es sembrar entre
13 y 14 semillas por metro lineal para llegar a 11y 12
plantas finales.

LANZAMIENTOS. Glymax aprovechd la muestra cha-
qguena para presentar el lanzamiento del bioinsecticida
LALGUARD JAVA, un producto de Lallemand con for-
mulacién WP (polvo humectable) altamente concentra-
doy recomendado para todos los cultivos. Es un produc-
to desarrollado a través de un hongo entomopatégeno
en alianza con Embrapa.

Es un producto indicado para el control de cigarritaenel
cultivo de maiz y mosca blanca en soja. Es mas toleran-
te a las altas temperaturas y a la baja humedad relativa.
Ademas, es una herramienta ideal para el manejo inte-
grado de plagas, favorece en el manejo de resistencia de
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plagas, preserva los enemigos naturales y polinizadores,
no deja residuos y es compatible con muchos insectici-
das, herbicidas y adyuvantes.

Otro destaque en el stand de Glymax fue la difusion del
herbicida Ritmo (mezcla de dos preemergentes imaze-
tapir y flumioxazin), es una herramienta para atacar ban-
cos de semillas de malezas en las parcelas.

Alderete también mencionoé al fungicida Kenko una
mezcla de estrobilurinay tebuconzole, ideal para el con-
trol de manchas foliares y roya.

PARA LA PECUARIA. Paralos productores pecuarios
se destacd MAGNIVA CLASSIC, para mejorar lafermen-
tacién de forrajes como pasturas, maiz, sorgo y legumi-
nosas.

El Ing. Alderete aprovecho la oportunidad para felicitar
a los organizadores de la Expo Pioneros e invitd a los
productores de la region chaquena a experimentar las
propuestas de Glymax, una compania que representa
insumos de reconocidas marcas a nivel global.

www.campoagropecuario.com.py



Hibridos de sorgo de
Nuseed tuvieron buen
desempeno en ano dificil

L a propuesta de la firma Nuseed fue presentada du-
rante la Expo Pioneros 2024. Sebastidan Vazquez,
representante comercial de la empresa, resalté el des-
empefo a campo de los materiales, pese a las dificulta-
des del ano, sobre todo ante la falta de lluvias generali-
zadas. Hibridos presentan ventajas comparativas frente
a la competencia, subrayé el entrevistado al equipo de
Campo Agropecuario Multimedia presente en la mues-
tra chaquena. “Para nosotros es importante esta region
por la importancia que tiene el sorgo. Es un rubro que
demostro excelente adaptabilidad en el Chaco, una zona
caracterizada con pocas lluvias y elevadas temperaturas
a lo que el cultivo demostré que se adapta bien, sobre
todo nuestros hibridos. Estamos con tres hibridos de
manera exclusiva que cada ano se destacan mas y mas,
principalmente el NUSIL 484, silero de doble propdsito
gue viene ganando mercado en la zona”.

El NUSIL 484 se posiciona en el Chaco por su buena
adaptacioén y el excelente rendimiento de materia seca.

En tanto, de entre los graniferos, cité el SPRING T60. “Lo
posicionamos por ser un hibrido excelente y adaptado ala
perfeccion, tanto en condiciones buenas como de extre-
mas sequias, con excelentes resultados. El tercer material
que promocionamos es el QUALYSILO. Es el ‘silero’ mas
rapido del mercado. No hay otro tan precoz. Es el cam-
peodn”. Detallé que en el Chaco ya esta listo para ensilaje
alos 85 dias, con muy buena produccion. Si bien, otros de
ciclo mas largo pueden producir mas, la precocidad le per-
mite al productor contar con un ensilaje rapido, a lo que
se suma la posibilidad, si hay buenas condiciones, para tra-
bajar por otra cose de ese material, por lo que invité a los
productores a acercarse y emplear estos materiales en sus
campos para comprobar la eficacia de los resultados.

Tecnomyl llevé tecnologia
e innovacién a la muestra

T ecnomyl estuvo presente en la muestra chaquena,
ofreciendo todos los paquetes tecnolégicos que pone
adisposicion del mercado. Marcos Florentin, asesor técnico
de ventas en el Chaco, Central y Concepcidn, resalté que la
empresa acompana desde la primera edicion a esta mues-
tra... con la intencion de apoyar no sélo a los eventos de
esta naturaleza sino también a los clientes, distribuidores y
productores, destinatarios de todos los esfuerzos corpora-
tivos. “Tecnomyl se caracteriza por la innovacion constante,
por lo que de forma periddica cuenta con nuevas opciones
para el campo. Este aio, en lo que a materiales de maiz se
refiere, estamos con el AG 8701 VTPRO4, de Agroceres. Es
un hibrido rapido, duro, con cualidades destacables para el
Chaco, asi como la tolerancia al ataque de cigarritas. Ofrece
buena sanidad foliar y alta calidad de granos, con alto techo
productivoy estabilidad en diferentes ambientes”, explico.

Resalté que su posicionamiento con otras soluciones for-
talece los resultados a campo. En este punto se refirié a los
coadyuvantes con el programa Spray Solutions... a lo que se
suman nuevos fungicidas lanzados para también incursionar
en cultivos como el algodén, ademas de lasojay el maiz. Afa-
dié que Tecnomyl también desarrollé la propuesta de SEED
PACK TS Premium, de la linea Provitta, para soja. Se trata
de un paquete con tecnologia avanzada para el tratamien-
to de semillas, con nuevas moléculas desarrolladas para su

proteccion. De esta forma, Tecnomyl ofrece el paquete mas
completo de soluciones para el mercado, con gran eficiencia
en los resultados finales. “Esta linea, sumada a los nuevos
fungicidas que introducimos para la sanidad foliar del cultivo
del algoddn, son los destaques principales que el productor
tiene a disposicién para que adopte en sus parcelas”, agregé.
Un dato no menor es la aceptacion que tienen las solucio-
nes de lacompaniaentrelosusuarios, clientesy producto-
res. “La respuesta del productor chaquefio con Tecnomyl
siempre es buena. Estan abiertos a nuestros productos,
basados en tres pilares: la calidad, la eficiencia de los pro-
ductos y la entrega en tiempo y forma. El cliente se siente
seguro al trabajar con nuestros productos, respaldados
por nuestra capacidad fabril y logistica. Esa respuesta nos
respalda para seguir avanzando”, concluyé Florentin. >
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Somax reafirma su apuesta
por el Chaco y destacé su
portafolio para la regién

omax formé parte de la Expo Pioneros 2024 vy di-

fundioé su portafolio de productos adecuados para
la region, que comprenden genética de maiz y soja, insu-
mos quimicos y bioldgicos.
Christian Zarate, gestor comercial de Somax, comenté a
Campo Agropecuario que la empresa sigue apostando al
crecimiento agricola de la region por lo que también for-
maron parte de la tltima edicion de la Expo Pioneros con el
objetivo de acompanar a los productores que se embarcan
a seguir desarrollando el Chaco. En cuanto al portafolio de
Somax, posiciond fuertemente los herbicidas con nanotec-
nologia (2,4D, Cletodin, Haloxifop), trabajando en forma
conjunta con lafirma Surcos. “Contamos con varios produc-
tosenesalinea, siendo unade sus caracteristicas lafacilidad
de mezcla con cualquier tipo de glifosato, lo que permite
una mayor eficiencia en el manejo de desecacion’, dijo.
En cuanto a los insumos para el manejo del cultivo de sojay
algodon, destaco la utilizacion del Promax Forte, compuesto
por nitrégenoy potasio, indicado para el cargado de granosy

el mejoramiento en la calidad de fibra del algodén, el cual ex-
preso sus beneficios en la Gltima temporada agricola ante el
clima adverso. También destacé la linea de biolégicos de Ko-
ppert, el insecticida Interceptor que constituye una gran he-
rramienta para el control de cigarritas en el cultivo de maiz.
Reiteré que Somax continla su apuesta por la region,
ademas de fortalecer el portafolio para el Chaco refuer-
za su equipo humano con el objetivo de ofrecer el mejor
acompafamiento en asistencia técnica a los producto-
res. Para adelante la compaiia proyecta la instalacion
de una sucursal en la regién con el objetivo de ofrecer
constantemente mejores servicios y la tecnologia mas
innovadora para la zona. Zarate recordoé los 15 afios de
trayectoria que celebra Somax este ano, un recorrido
gue busca fortalecer constantemente con mejores insu-
Mos Yy servicios para sus clientes.

Compania Dekalpar posicioné
hibridos Dekalb, variedades
de soja y otros productos

L a compaiia Dekalpar estuvo presente en la quinta
edicion de la Expo Pioneros reafirmando su apuesta
por el Chaco paraguayo a través de su robusto portafolio
con la tecnologia mas innovadora y el acompafnamiento
gue lo caracteriza. Durante la muestra, la Ing. Agr. Selva
Avalos, coordinadora de desarrollo de la regién norte, en-
fatizé el compromiso de Dekalpar como empresa pione-
ra en la apuesta por el desarrollo agricola de esta regién
junto al productor. “Disponemos de un robusto portafolio
para la region entre ellos variedades de soja, hibridos de
maiz y productos para proteccion de cultivos sean insecti-
cidas, fungicidas, herbicidas y productos biolégicos”, dijo.

SOJA. Expuso cinco variedades de soja las que mejor se
adaptan a la region, entre ellas materiales con la nueva
plataforma biotecnolégica Intacta2 xtend, una tecnologia
gue mejora el control de plagas y el manejo de malezas de
dificil control en el cultivo de soja. En el plots estuvieron
los materiales de Monsoy la M6301 12X y su refugio la
Mé6101, Nexus, DM 66168 y DM 67i70 que tienen exce-
lentes rendimientos y estabilidad para la region.

DEKALB. El Ing. Agustin Pontacuarto, lider de Dekalb
en Dekalpar, presento los hibridos de maiz Dekalb y los
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pilares que resaltan en sus materiales que son: adap-
tacion, estabilidad, alto potencial de rendimiento y el
buen perfil sanitario. En la parcela se destacaron cinco
hibridos, los mejores adaptados en la regién, entre ellos
la novedad el DK 72-10 VTPRO4 un sUper precoz con
buen comportamiento en el Chaco. Estuvieron ademas
el DKB 260 VT PRO4 con buena calidad de tallo, hojay
espiga, el DKB 255 VTPRO4 que resalta por el alto po-
tencial de rendimiento y el DKB 360 PRO3 con buena
tolerancia a la cigarrita. La Compaiia Dekalpar tiene 13
afos de trabajo en el Chaco de cerca con los producto-
res y a través de las Cooperativas. “Para nosotros es un
honor trabajar con ellos, ser pioneros en el acompana-
miento de la agricultura en esta region desafiante”, en-
fatizé Avalos al agradecer a los productores de la region
por la preferencia.

www.campoagropecuario.com.py



Fecoprod apuesta por
difundir tecnologia y arraigo
al campo en el Chaco

L a Fecoprod tuvo activa participacion en el evento
agrotecnolégico realizado del 22 al 25 de mayo, apo-
yando iniciativas de la fundacién Ideagro. Entre las acti-
vidades, acompaiié el concurso “Futuro ganadero”, por el
cual alumnos de los sextos grados de escuelas de la zona
compiten en cuanto a conocimientos sobre el quehacer
lechero. Alfred Fast, presidente de la federacion, resalté
que la decision de colaborar con este evento surgio tras
una reunién meses atras.

“Es una idea importante porque estamos generando el
deseo de la gente joven en edad escolar para que algu-
na vez sea un productor, un ganadero. Nos gusté mucho
la propuesta y somos parte del concurso. Tuvimos trece
escuelas del Chaco central y ojala en futuras ediciones
tengamos mas participantes. Se abarcaron tres compe-
ticiones que incluyeron la parte tedrica, la practicay las
aptitudes artisticas, con lo que disfrutamos bastante,
ademas de fomentar el apego al campo”.

Indicé que desde Fecoprod acompanan iniciativas como
esta por el beneficio que trae para toda la comunidad, la
region y el pais. “Me parece importante fomentar ese de-
seo de estos chicos para que puedan arraigarse y trabajar
enel camp. El objetivo fue ampliamente logrado y dio gusto
ver el entusiasmo de los jévenes, de los profesores y de la
gente que les apoyd. Tenemos que hacer mas eventos simi-
lares, trabajar con los jévenes que son el futuro del pais”.
Anadié que todos los concursantes recibieron obse-
quios, aunque como unaformade valorar el esfuerzoy la
sana competencia, también hubo premios para los tres
primeros lugares, entre estos, televisores y equipo de
sonido para las instituciones educativas ganadoras. “Fue
muy bueno todo. Este tipo de acciones positivas hay que
hacer mas no solo aqui, en el Chaco, también en todo el
pais”, reflexiondé finalmente el titular de la Fecoprod.

ACUERDO PARA DESARROLLAR INVESTIGA-
CIONES. Otra actividad que acompaié la federacion
fue la firma de un acuerdo con la fundacién Ideagro para
fomentar las investigaciones agricolas en la regién Occi-
dental, en donde se encuentran cooperativas miembros,
de las 34 asociadas a la Fecoprod. “Tenemos tres socias
que forman parte de Ideagro y en todo el Chaco conta-
mos con seis cooperativas”, puntualizé igualmente Fast.
Explico la trascendencia de dar pasos en este sentido,
de potenciar el trabajo cientifico local. “Es demasiado
importante investigar, hacer llegar la tecnologia al pro-
ductor y dar servicios. Vemos como fundamental apor-
tar y estar presentes con ellos (la fundacién ldeagro) y
trabajar en forma unida”, comenté, partiendo der expe-
riencias similares que tenemos en la Oriental, como es el
caso del Centro Tecnolégico Agropecuario del Paraguay
(Cetapar), en Yguazu.

“Asi como en la parte Oriental estd Cetapar, esto nos
complementa mucho porque el Chaco tiene un enorme
potencial. En ese sentido, apostamos al futuro de la re-
gion, de las cooperativas, de muchos productores cha-
quenos, con la firma de este convenio entre ambas ins-
tituciones”, concluyé. Fast firmo el acuerdo por parte de
Fecoprod, mientas que por la fundaciéon Ideagro hizo lo
propio su titular, Maiko Doerksen. >




EXPO PIONEROS

RuralVet sigue consolidando
su presencia en el Chaco

R uralVet sigue ampliando y consolidando su pre-
sencia en el Chaco. En esta ocasion, se estrend
en la Expo Pioneros 2024. Ulises Salinas, asesor de
Ventas de la firma, resalté la presencia de visitantes
en el stand, atraidos principalmente por las solucio-
nes que proponen, acompanadas de interesantes pro-
mociones que incluyeron un descuento especial en
esta participacién inaugural, dijo, ademas de recalcar
el objetivo de la firma de seguir creciendo en territo-
rio chaquefo. “En la regién del Chaco el foco esta en
la ganaderia. Trabajamos con varios laboratorios que
nos permite acompanar a los clientes en la zona para
crecer con ellos. Seguimos creciendo, en casi 15 anos.
Esto significa que vamos por buen camino. Nuestra
idea es que nos conozcan mas y fortalecer vinculos
con los ganaderos y con clientes finales, como las
cooperativas Chortitzer y Neuland o empresas como
Asistencia Ganadera, Agrofar, Nuestra Tierra, Ran-
cho, Chaco Soluciones y otros clientes”.

Destaco los buenos resultados logrados con los pro-
ductos que ofrecen, entre estos, un modificador orga-
nico, un Selenio vitaminado con A, Dy E, del laboratorio
Fermin Oscar del Papa; antiparasitarios y antibidticos
de Livisto; antiparasitarios externos para bano y pul-
gones, de Lusa; o curabicheras liquidas de Pearson.
“Son los que mas trabajamos en el Chaco en la parte de
ganaderia de carne”, indicé y recordé igualmente que
cuentan con soluciones para la produccién lechera.
“En lecheria trabajamos con laboratorio Elmer. Algu-
nas propuestas son un antibiético Ceftiofur, bajo el
nombre de Ceftiosix; también contamos con pomos
intramamarios para secado y antibiotico, Cefalexina,
y para secado, Vaseclox. Todos con buenos resultados
en la zona. No tenemos ninguna queja de estos produc-
tos, por el contrario, hay buena aceptacion por parte
del mercado, mas todavia en el Chaco, en donde estan
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grandes productores. Esto nos po-
siciona favorablemente”.,
Finalmente invito a la gente a acer-
carse a RuralVet para conocer mas
novedades que también son difun-
didas por las redes sociales, en don-
de puedendar el seguimiento. “Alos
clientes y amigos que no pudieron
venir, que nos contacten igualmen-
te. Contamos con un asesor de ven-
tas correspondiente a cada zona”.
Cabe recordar que RuralVet espera
a clientes y amigos en su stand de
Cooprolanda 2024, del 27 al 29 de
junio, en la cuenca lechera Campo
9, en el distrito de J. E. Estigarribia
(Caaguazu).

ANTI-
MASTITIS A

Www.campoagropecuario.com.py



Sojapar se posiciona en
el Chaco y despierta mas
interés internacional

L a genética de soja 100 % paraguaya participé del
evento agrotecnoldgico chaquefio en el stand de
Instituto de Biotecnologia Agricola (Inbio), con varias
novedades y un gran interés local e internacional, por lo
gue comento Delia Ledn, profesional agrénoma respon-
sable de Produccién de Semillas de la obtentora, pro-
pietaria de la marca Sojapar. Expuso que actualmente
cuentan con cinco materiales comerciales y uno sexto
lanzado este aio, Sojapar R82, y que, para esta ocasion,
exhibieron cuatro variedades en la parcela.

“Estamos presentes como obtentora nacional mostran-
do todos los materiales que tenemos dentro del porta-
folio como opcién para el productor chaquerio. El prin-
cipal expuesto por ser una alternativa interesante para
la agricultura local es Sojapar R75. Es un material que
se destaca por su porte, follaje, ramificacion, llenado de
granos y de peso interesante, mayor a 18 por cada 100
semillas. Los productores pueden ver bondades y po-
tencialidades del cultivo”.

Con respecto al desempeno a campo, indicé que en
este y otros ensayos realizados en territorio chaque-
no, los materiales respondieron bien, sobre todo ante
la situacién de sequia extrema sufrida por otras varie-
dades. “Sojapar respondio excelentemente. Esperamos
tener buenos resultados a reflejarse en los rendimien-
tos. Es una satisfaccion para nosotros tener tecnologia
nacional para dar soluciones a la deficiencia hidrica en
momentos clave del cultivo”.

A la par, siguen con investigaciones. “Estamos trabajan-
do en lineas tolerantes a sequia con la tecnologia HB4
y la resistencia a roja, reforzar eso. De tener materiales

con un solo gen contra la roya, ahora tenemos apilados
de tres genes. Ademas, estamos con materiales resisten-
tes a nematodos, también visualizando lo que seria tole-
rancia a suelos inundables, para diferentes situaciones
con la que el productor se encuentra hoy”.

Estas novedades trascienden fronteras y desperto el in-
terés de productores de paises vecinos. “Recibimos visi-
tas de Bolivia, Brasil y Argentina. La gente de Bolivia est4
mas familiarizada porque tienen tres materiales nuestros
y siguen viniendo a ver qué mas tenemos para enviarles.
Entre ellos, atrae la tecnologia HB4, tolerante asequiay a
glufosinato de amonio. Ademas del apilado de tres genes
contra la roya. Es un plus que tenemos y que la gente, los
vecinos, vienen a ver qué mas va a haber de Sojapar”.
Recalco que la tecnologia esta disponible e invit6, asi como
los extranjeros vinieron, vieron y ponderaron las varieda-
des Sojapar, a los paraguayos a valorarlas y usarlas. “Cues-
tion de consultar, que prueben y vean las diferencias en el
campo. Destacamos la R75 y disponemos de semillas para
todos los materiales”. Anticipd que de las lineas experimen-
tales hay varias promisorias, candidatas a su lanzamiento
comercial, como alternativas para el Chaco. CA




EVENTOS

UN NUEVO ESTANDAR DE EFICACIA
Kejano, el fungicida
premium de Adama

POR MEDIO DE DIVERSOS EVENTOS EN DIFERENTES LOCALIDADES
DE LA ZONA PRODUCTIVA DEL ESTE DEL PAIS, SE LLEVO A CABO EL
LANZAMIENTO DE KEJANO, EL FUNGICIDA PREMIUM PARA SOJA DE-
SARROLLADO POR LA MULTINACIONAL ADAMA. La nueva solucion
se agrega al amplio portafolio de soluciones de Somax Agro, como una
nueva opcion para la sanidad vegetal de alta performance.

ejano fue lanzado en las diferentes regiones en
K donde opera Somax Agro por medio de sus uni-

dades de negocios. Arrancando en el 16 de mayo,
el primer evento se llevo a cabo en Bella Vista (Hotel Pa-
pillon), ante casi 150 personas. También tuvo lugar en la
localidad de San Cristébal, el 17 de mayo. Posteriormen-
te, el 20 de mayo fue lanzado en Capitan Bado. Al dia
siguiente, 21 de mayo, el lanzamiento se llevé adelante
en 2 localidades diferentes: en San Alberto y en Pedro
Juan Caballero. Por ultimo, se realizé también en Campo
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Lanzamiento
en Bella Vista

9 el 23 de mayo. Poseyendo la car-
boxamida mas versatil del mercado,
Kejano es elaborado bajo la formu-
lacién tecnolégica TOV, exclusiva de
ADAMA, que maximiza la capacidad
de accion de los principios activos y
facilita una cobertura foliar unifor-
me. Con la combinacién de carboxa-
mida, triazol y multisitio, muestraun
amplio espectro de control sobre las
principales enfermedades fungicas
del cultivo de la soja: Roya, Septoria,
Mancha Anillada, Cercospora, Oidio
y Antracnosis.

Kejano muestra una novedosa com-
binacion, que establece un nuevo
estandar de eficacia en el mercado
de fungicidas. Ofreciendo una solu-
cion completa y sostenible, presen-
ta un equilibrio ideal de principios
activos, facilitando un manejo de la
resistencia que promueve una alta
rentabilidad en el cultivo de la soja.
A nivel de su aprobacion registral
en Paraguay, Kejano debe aplicarse
entre los estadios VN y R2 del culti-
vo de la soja, en dosis de 2 litros por
hectérea.

LA IMPORTANCIA DE LAS
“ALIANZAS TOP”. El ingeniero

www.campoagropecuario.com.py



Presentacion en Campo 9.

El nuevo lider en
fungicidas para Soja

Kejano.
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agronomo Damiano Dendena, directivo de Somax
Agro, abrié el encuentro en la localidad de San Al-
berto, destacando que la empresa siempre mantuvo
alianzas importantes con proveedores de referencia
que le permitieron traer soluciones de alta calidad
para el agricultor de Paraguay. “ADAMA fue la Gltima
de estas empresas que ingresé en nuestro portafolio,
y con seguridad viene a sumar bastante. En 2024, So-
max Agro completoé 15 afios en el mercado paraguayo,
coronando esta alianza que ciertamente va a ser muy
importante, tanto para Adama como para nosotros’,
expresé. Dendena agregd que esto va en consonancia
con la expansion de la empresa en el mercado brasi-
lefio y su incursién en el segmento de la formulacién,
con una planta en plena construccién en la ciudad de
Hernandarias.

En la exposicidon
central de la noche, el gerente técnico del Grupo Somakx,
ingeniero agrénomo Miguel Belmonte, presenté oficial-
mente al fungicida Kejano, de la multinacional ADAMA,
una marca de referencia a nivel global. Mostré diferen-
tes resultados de numerosos ensayos en Brasil y Para-
guay, remarcando una diferencia lograda de 3,4 bolsas
mas sobre la competencia (en promedio), equivalentes a
213 kilos por hectarea.

Subrayo también como uno de los diferenciales el menor
tamano de las particulas al momento de la aplicacién, lo
que deriva en una mejor distribucion del mancozeb enla

AN

Somax presentd Kejano en Capitan Bado.

Charla durante el lanzamiento en San Alberto.

ariento en san
-

planta y una mejor proteccion de las hojas bajeras, res-
ponsables por un tercio de la produccién final.

En referencia al programa de 5 aplicaciones de fungici-
das de Somax, laincorporacion de Kejano se da de la ma-
nera descripta a continuacién. Primeramente, se realiza
una preventiva entre V1y V4, con Full Protection o Full
Protection Duo (aplicacién cero), luego una de pre-cie-
rre de linea con Kejano (1* aplicaciéon) y otrade R1 + 12
dias con Aprovia Turbo y Bravonil 720 (22 aplicacion). A
continuacion, otra en R1 + 24 dias con Defensis Max o
Defensis Gold + Escudo Max (32 aplicacion) y una ultima
en R1 + 36 dias con Proteus Gold o Seeker 750 EC + Es-
cudo Max (4% y ultima aplicacion).

Belmonte destacdé ademds el diferencial de Somax
Agro de contar con formulaciones especiales diferen-
tes a las del resto del mercado; que, sumadas a la gran
competencia de su equipo técnico/comercial, aseguran
al agricultor los mejores resultados de productividad
por medio de las mejores practicas. “Esta alianza con
ADAMA es muy especial para nosotros, incorporando
esta solucion fungicida para el control de enfermeda-
des en la soja. También tenemos en nuestro portafolio
otras soluciones de ADAMA, como insecticidas y herbi-
cidas que negociamos puntualmente”, aclaré Belmon-
te. “Contamos con mas de 80 soluciones en nuestro
portafolio de agroquimicos, y la linea de fungicidas es
bastante extensa. Ya estdbamos necesitando una mez-
cla lista para usar con una formulacion diferente, que
envuelve tanto el tamano de las particulas como la pro-
teccion de las mismas. Son particulas pequeinas y bien
procesadas, y cada ingrediente activo tiene su formu-
lacion por separado. Asi tenemos protegidos tanto a
la carboxamida como al protioconazol y al mancozeb...
todo esto, sumado, acabard dando muchos menos pro-
blemas de fitotoxicidad y mezcla en tanque, facilitando
enormemente el trabajo del agricultor”, concluyé.
Kejano redefine los niveles superiores de expectativas
sobre lo que un fungicida de amplio espectro puede
lograr, proporcionando una mayor eficacia y un sélido
manejo en términos de resistencia. Es una solucién que
abre un nuevo camino para los agricultores que apues-
tan por nuevas tecnologias para el control de todo el es-
pectro de enfermedades en el cultivo de la soja. CA
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Kejano
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El nuevo lider en
fungicidas para Soja

Descubre la fuerza SUPERIOR

L]
e a n o Kejano esta redefiniendo las expectativas sobre lo que
un fungicida de amplio espectro puede hacer.
Al proporcionar mayor eficacia y un sélido manejo de
resistencia, Almada estd abriendo un nueve camino parg

los productores de soja que buscan controlar mejor la
mancha objetivo, la roya y otras enfermedades.
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