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CAMPO AGROPECUARIO

cumple 18 anos y asume el desafio de MULTIMEDIA

s tiempo de cambios. Nuestra revista Actualidad del
E Campo Agropecuario cumple este afio su 18° aniver-

sario de vida. Y en nuestra “mayoria de edad” nos
decidimos renovar. Seguimos convencidos que la innova-
cion es una constante, que la dindmica marca el ritmo y
que el cambio se hace tan vital como muy necesario.
Una vez mas el escenario se nos presenta desafiante y ve-
mos que en este siglo hay nuevas herramientas desarro-
lladas y que estan al alcance para concretar nuestros ob-
jetivos y mantenernos en la preferencia de la gente. Hay
novedades tecnolégicas que nos permitiran poder acom-
pafiar el nuevo modo de ver el mundo y de relacionarnos.
Nuestra editorial Artemac supo interpretar esta vision
moderna, en donde grandes desafios implican grandes
alianzas estratégicas. Asi surgié el primer acercamiento
con la agencia publicitaria Fusién Creativa. Se generd un
cambio inicial: el de una renovada imagen corporativa.
Asise creé unnuevo logotipo de lamarcay estilo de disefo
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grafico de la revista que les presentamos con esta edicién
215.Y hoy, mayo de 2019, concretamos un primer paso.
Pero una cosa lleva a la otray al mismo tiempo, decidimos
ir por mas. Ademas de renovarnos como revista, también
lo hacemos en imagen y estilo de nuestras redes sociales.
Estamos dandoles un toque mas actual, mas suelto. Usa-
mos gifts, graficas y mucho mas de audiovisual, compren-
diendo que estos son los modos de comunicacién a los que
la tecnologia ya nos ha acostumbrado. Asi conformamos
la nueva etapa de nuestro medio al que lo integramos en
un solo denominador: Campo Agropecuario Multimedia.

IMAGENES Y SONIDOS. Nuestros Smartphones son
las herramientas mas amigables y completas que nos
acompafan a cada instante del dia y es, a través de ellas,
gue nos informamos con agilidad de todo lo que pasaenel
campoy en la ciudad. Es cuando la imagen, los sonidos y la
sintesis se tornan vitales para nuestras actividades.

WwWWw.campoagropecuario.com.py



Seguros que se puede avanzar mas, optamos por anadir
otro paso extra en este nuevo trecho. Asi fue que decidi-
mos adicionar y asumir mas compromiso con nuestros se-
guidores: los productores y empresarios de todo el Para-
guay. Por ello, nos propusimos producir y realizar el mejor
programa de television dirigido al sector.

Pero para fortalecer la alianza de cara a cumplir con las
expectativas era necesaria una tercera pata. Invitamos a
la productora Zarza Audiovisual a formar parte en este
proyecto e iniciamos la aventura emocionante: volver a la
TV yreforzar el liderazgo en informacion clave y oportuna
para los sectores agricolas y pecuarios del Paraguay.

El proyecto lo
haremos a través de un canal lider en informacién, Noti-
cias Paraguay (NPY). El desafio del novedoso programa
Campo Agropecuario TV serd acompanar los mediodias
domingueros a nuestros miles de seguidores y a sus fami-
lias en todo el pais.

Para ello se trabajé con mucho detalle en contenido y estilo.
Son dos aspectos fundamentales ala hora de competirenun
mercado informativo cada vez mas exigente y cambiante. La
idea es la dindmica constante. Un programa con un nuevo
look, muy agil, donde el timming y lo esencial de la noticia
serdan las claves. La propuesta es que en un breve lapso de
tiempo se transmitan conocimientos, novedades, informa-
ciones técnicas o consejos Utiles para los productores, em-
presarios y todas aquellas personas con actividades labora-
les o vinculadas a los quehaceres del campo paraguayo.

La conduccién del programa estara a cargo de Raul Dau-
mas, joven figura de radio y TV, dueiio de un modo ameno
de comunicar. Declarado amante del campo, la naturaleza
y las nuevas tecnologias, como hombre de medios elige un
mensaje preciso pero con ritmo y sin olvidar el humor, as-
pecto que dara el toque distintivo al programa.

Daumas estara secundado por Jorge Torres, quien tendra
a su cargo momentos especiales en segmentos como “Re-
cetas de cocina de Campo” y algunas sorpresas que pro-
meten ser detalles muy agradables para compartir todos
los mediodias de los domingos por NPY.

Al tripode innovador se suma

el soporte de Esperanto Digital. Asi, esta revolucion llega
a las redes sociales. Sumamos Twitter, Instagramy el por-
tal YouTube a nuestra Fanpage. Asi estaremos “on line” las
24 horas, los 365 dias, via nuestros Smartphones y demas
herramientas informaticas para la comunicacién actual.
Esto ayudara y mucho a que nuestros seguidores reciban
y/o consulten en la red de su preferencia cada noticia al
instante, como el mundo de hoy lo impone. Nuestras re-
des seran muy audiovisuales, mediante breves videos, ani-
maciones y gifts podremos transmitir lo nuevo y util para
la produccién agricolay pecuaria.
La idea es facilitar y agilizar acceder a la comunicacion
necesaria para los negocios del campo. Ademas, las redes
sociales sirven para interactuar con los seguidores y eso
también serd una novedad importante ya que se trabajara
proponiendo la participacién del publico.

En nuestras redes se podran revisar los videos que mas
interesen del programa o una entrevista o hasta una de
las recetas de cocina de campo para probar en casa. Como
forma de retribuir esta participacién, también habra sor-
teos con premios de la marca, ademas de otras oportuni-
dades que pronto se develaran.

Como Campo Agrope-

cuario Multimedia estamos convencidos que este camino
de renovacion es el que nuestros lectores _aquellos que
son fieles desde hace 18 afos, aquellos que se sumaron y
siguen a pesar de coyunturas desfavorables_ se merecen.
Porque con estas nuevas herramientas podremos darles
mas alternativas para estar bien informados. Acompanar-
les en el dia a dia con noticias importantes y Gtiles para
su mejor provecho. Lo nuevo siempre atrae y cuando, a la
vez, lo nuevo es amigable y valioso, suma.
Desde Artemac, les damos infinitas gracias por acompa-
narnos en todos estos tiempos y permitirnos ser su medio
de comunicacion agropecuaria de confianza. Ahora, va-
mos por mas. Con la intima conviccion que la nueva revis-
ta, nuestras redes sociales y el programa de TV serdn de
vuestro agrado. Bienvenidos a lo nuevo del campo.

iBienvenidos a

CAMPO AGROPECUARIO
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"NOTA DE TAPA

AGRISHOW; 2019. LA REVOLUCION
DE\ LA AGRICULTURA 4.0

Agrishow 2019 mostré la tendeneia del Agronegocio global. La feria que

se desatrroll6 del 29 de abril al 3 de mayo en Riberao Preto, Sao Paulo, tuvo
como plato fuerte la conectividad para el fortalecimiento de la Agricultura
4.0. Esta exposicion, considerada una de las tres mas relevantes de
Sudamérica, en la dltima edicién, permitié un volumen de negocios de
2.900 millones de reales, convocé a 159.000 visitantes, de 88 paises y 800
marcas expusieron sus productos en un area de 520.000 metros cuadrados.
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LA PALOMA DEL CONFINAMIENTO EN
ESPIRITU SANTO PIRAPO: AGRICULTURA
ESTRENA FERIA ORIENTADA A LA 38 Rizobactery CAS capacitan en el

Sur del pais

42 Soluciones Rainbow para el manejo
de malezas dificiles en soja

INTERNACIONAL PRODUCCION DE CARNE
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EDITORIAL STAFF

A SUS 18 ANOS, DIRECCION GENERAL

Nilda Teresita Riquelme de Romero

CAM Po AG ROPEC,UARIO Cgl.: (9971) 144 805 — (0982) 848 504
ASU M E EL DESAFIO DE dlreccm,m@artemac.com.py
MULTIMEDIA oein Riquelme

editora@campoagropecuario.com.py

legar a los 18 en nuestra legislacion es cumplir con la noeriguelme@hotmail.es

L mayoria de edad. Nos acercamos a ese momento en que se -
entremezclan emociones por todo lo vivido. Pero también RI_EDACCIO_N

nos hace reflexionar sobre la posibilidad de asumir grandes Miguel Castillo

desafios. Muchos se preguntaran -y nos preguntaron- si dar castillo681@gmail.com

un paso como este en un escenario como el actual es prudente. Bruno Jara

También nos hicimos esa pregunta. También nos planteamos muy brunoguillermo@hotmail.com
internamente si no era mejor esperar y dejar pasar el temporal. Sadith Penayo

Aguardar por vientos a favor para luego lanzarnos. redaccion@campoagropecuario.com.py

Liliana Salinas

Pero, en todos estos afios nos dimos cuenta que muchas veces L . .
lilianasalinasi2@gmail.com

ese tipo de cautela se vuelve temor, se vuelve un ancla que impide
proyectarse a mas desafios, que limita el potencial como empresa, DIRECCION COMERCIAL
como medio. Por eso decidimos dar el paso. Arriesgado para

: . . Emilio Romero
algunos. Sin embargo, para quienes llevamos cierto trecho andado

con no pocas adversidades entendemos que los golpes fortalecen DEPARTAMENTO COMERCIAL

la organizac.ién, las lagrimas aclaran e.l horizonte y el sudor lubrica Gloria Oviedo

los engranajes para no cortar el trabajo. Cel.: (0981) 274 597 — (0971) 918 600

Hoy les invitamos a acompafiarnos en este viaje, como lo vienen gloriaeliza@hotmail.com

haciendo y tienen nuestro sincero agradecimiento. Un apoyo que Mavelli Gutierrez

se volvio en preferencia para liderar nuestro ambito. Un liderazgo Cel.: (0986) 363 780 - (0972) 691723

no soberbio sino de quien lleva un recorrido y que, con sus luces mavelli@artemac.com.py

y sombras, humildemente sirve de inspiracién a otros y que nos Paola Mosqueda (Corresponsal Itapua)
interpela a mantenernos vigentes. Un camino que también nos Cel: (0984) 598 533

revela que todavia hay mucho por transitar y crecer. . )
DISENO Y COMPAGINACION

Daniel Riquelme
danielsan.riguelme@gmail.com
Oscar Ayala
arte@campoagropecuario.com.py

Hoy queremos seguir marcando las pautas como lo venimos
haciendo desde hace 18 afios. Hoy asumimos el desafio de
nuestra mayoria de edad. Hoy queremos renovar el compromiso
de apuesta por el campo. Hoy queremos que vean y escuchen

al campo como nunca antes. Hoy presentamos el Campo

Multimedia. SUSCRIPCIONES

Muchas gracias! Paulina Alvarez
Tel.: (021) 660 984

paulina@campoagropecuario.com.py

UNA PUBLICACION DE

MARKETING &

Tte. Vera 2856 e/ Cnel. Cabrera y Dr. Caballero
Asuncioén, Paraguay

Telefax: (021) 612 404 — 660 984 - 621 770/1
e-mail: direccion@artemac.com.py

Todos los derechos reservados
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Versatilidad y utilidad

Consulte y aproveche los imperdibles precios,
en la compra de este combo, con financiamiento
propio.

Te esperamos en cualquiera de las sucursales
de Kurosu & Cia. con esta y otras importantes
novedades disponibles, con respaldo posventa
garantizado.
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Campana triguera 2019, en marcha

| jueves 9 de mayo se realiz6 el tradicional acto de lan-

zamiento de la siembra de trigo, evento anualmente
organizado por la Federacién de Cooperativas de Produc-
cién (Fecoprod) y que cuenta con el apoyo de otros gremios
fraternales. En esta edicién, el encuentro fue en el salén
auditorio de la Cooperativa Raul Pefa, Ltda., en la colonia
Raul Pena, distrito de Naranjal (Alto Parand). En la ocasion,
igualmente se realizé la presentacién del Agrobuch, siste-
ma informatico de gestion de apoyo al productor agrope-
cuario, seguido de la siembra simbolica del cereal.
Eugenio Schoéller, presidente de Fecoprod, indicé que las
cooperativas de produccién de trigo asociadas tuvieron,
en los ultimos afos, un promedio de participacién anual
del 34% en la produccién a nivel nacional y del 21% en
las exportaciones, segln el censo cooperativo anual de
la organizacion. De igual forma, lamenté que en el primer
trimestre del 2019 se registraron resultados poco alenta-
dores en numerosos rubros, afectados por varios factores
como la sequia y los bajos precios internacionales, infor-
moé la federacidn en su sitio en internet.
No obstante, sigue detallando el portal, el trigo marcé dife-
rencia con una suba de 61% en el desempefio de las ventas
al exterior donde se mantiene Brasil como el principal des-
tino. Scholler manifestd que aun asi, “sostenemos nuestra
preocupacioén por la crisis econémica que estd afectando al
pais entodos los sectores, la cual no se ve como algo tempo-
ral sino como algo que estara vigente por un buen tiempo
mas. Es por eso que instamos al gobierno a analizar accio-
nes colaborativas y no perjudiciales, como lo seria una pro-
puesta de reforma tributaria mal hecha”, advirtié
Insté a las autoridades nacionales a enfocarse en un plan
de optimizacién de la recaudacion sin subir las tasas y de
mejora de la gestion de los recursos econdmicos del pais. A
su turno, Hector Cristaldo, presidente de la Uniéon de Gre-
mios de la Produccion (UGP), indicd que si bien el sector se
encuentra en un escenario muy complicado, el trigo es un
ejemplo para aspirar a “lograr lo imposible”, pues recordé
décadas atras lo poco probable de su produccién local pero
que, con la perseverancia de investigadoresy el esfuerzo de
productores, se aseguré tener cada dia el pan en la mesa.
Igualmente lamenté que los que toman las decisiones no
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valoran el esfuerzo de agricultores y que son tiempos
complicados los que se vienen. Comenté que se ha cerra-
do una campania en la cual se coseché poco y se afronta-
ron los peores precios en 12 aios. Manifestd que aun asi
el sector decidi6 encarar la campafa de trigo, trabajando
con la esperanza de la venida de mejores épocas. Exhorté
al Gobierno a mucha prudencia alahorade gastar y de ve-
rificar los nUmeros y a dimensionar el impacto que gene-
rardn en el bolsillo de la gente que trabaja esta situacién.
Del acto participaron ademas, Edwin Reimer, diputado;
Darci Dodali, concejal de Naranjal; Rodrigo Caballero, se-
cretario de lacomuna de Raul Pefia; Richard Caballero, jefe
de la comisaria local; Félix Hernan Jiménez, del Instituto
Nacional de Cooperativismo (Incoop); Pedro Loblein, titu-
lar de la Central de Cooperativas del Area Nacional (Cenco-
pan Ltda.); Johnny Hildebrand, de la Cdmara Paraguaya de
Molineros (Capamol); José Berea, de la Camara Paraguaya
de Comercializadores y Exportadores de Cereales y Olea-
ginosas (Capeco) y referentes de cooperativas, entre otros.
Los presentes lamentaron la ausencia de otras autori-
dades nacionales. No obstante, el diputado Reimer, con-
siderd que el trabajo del triguero es vital para el pais y
que el rubro es fundamental para generar alimento para
la demanda local y externa. Se comprometié ademas en
seguir apoyando el sector en los aspectos que estén a
su alcance. Posteriormente se presentd plataforma in-
formatica Agrobuch, desarrollada por Fecoprod. El acto
protocolar concluyé con la entrega de obsequios a las
principales autoridades como gentileza por su partici-
pacion en el evento.

De la plataforma Agrobuch, Fecoprod informé que fue
ideada para el apoyo a la gestién del productor agrope-
cuario. Brinda informacion sobre agricultura de precision,
produccién sostenible, desarrollo tecnolégico e informa-
cion geografica. Se indico que todo productor asistido por
lafederacién tendrd acceso gratuito a la plataforma desde
el navegador de su teléfono mévil o desde su computado-
ra. Posteriormente se procedié a la tradicional siembra
simbdlica con los presentes, actividad que fue plasmada
con imagenes para el recuerdo. La jornada culminé con un
almuerzo de camaraderia. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Abogan por mercado
turco para carnes

urante el foro de negocios Paraguay - Turquia, rea-

lizado recientemente en Estambul, el titular de la
Comision de Relaciones Internacionales e integrante de
la Comisién de Carne de la Asociacién Rural del Paraguay
(ARP), Dario Baumgarten, expreso su interés en lograr la
apertura del mercado turco para el producto proteico na-
cional, informé el Ministerio de Relaciones Exteriores.
“Para el sector de la carne es muy auspicioso este encuen-
tro con el empresariado de Turquia, porque vemos como
una oportunidad real de ampliar nuestras relaciones co-
merciales entre los dos paises”, manifestd. Hablé de las
condiciones excepcionales que tiene el Paraguay para la
produccién de unacarne natural, producida principalmen-
te a pastoy con un sabor muy particular y muy especial.
“Nuestro pais esta entre los diez principales exportado-
res de carne en el mundo, esta reconocido por su calidad.
Somos parte de la cuota Hilton de la Unién Europea, es-
tamos exportando a la Unién Europea por lo cual cree-
mos que es un hecho que también podemos exportar al
mercado de Turquia”, explicd. Admitio la expectativa por
cerrar acuerdos sanitarios necesarios e iniciar los envios
de carne y de animales vivos.
Asegurd que el Paraguay tiene un gran potencial para
el crecimiento de la produccién carnica en los préximos
anos. Si actualmente las exportaciones han alcanzado un
volumen de 400.000 toneladas, para el futuro estd en
condiciones de llegar a 600.000 toneladas, “para lo cual
se va requerir mucha inversién en tecnologia, infraes-
tructura, insumos, plantas frigorificas, plantas industria-
les”, puntualizé.
Del foro desarrollado en el Consejo de Relaciones Econé-
micas Internacionales de Turquia (DEIK) considerd que
representd unaoportunidad para todos. “Para el sector de
la carne es muy auspicioso este encuentro con el empre-
sariado de Turquia, porgue vemos como una oportunidad
real de ampliar nuestras relaciones comerciales entre los
dos paises”, manifesto. CA
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Menos soja enviada

L as pérdidas registradas en la produccion de soja se eviden-
cian en las exportaciones de la oleaginosa que al cierre de
abril reportan una merma de 625.424 toneladas con relacion
al mismo lapso, pero de la zafra pasada, es decir, 18 % menos,
segun el informe de la Asesoria de Comercio Exterior de la
Camara Paraguaya de Exportadores y Comercializadores de
Cereales y Oleaginosas (Capeco), al cierre del primer cuatri-
mestre del afo y que fue dado a conocer a la prensa.

Segun el material de divulgacion, las exportaciones de soja al
cierre del mes de abril alcanzaron 2.921.039 toneladas, frente
alas 3.546.463 toneladas enviados durante el mismo periodo
de la temporada anterior. Sonia Tomassone, asesora de Co-
mercio Exterior de la Capeco, enfatizé que estas cifras son el
producto de la drastica reduccién de la produccion. Agregd
que en lamedida que vaya avanzando el afio, la diferencia sera
aun mas pronunciada. Con respecto a los destinos de la soja
paraguaya, Capeco informé que Argentina lidera con 64 %
de participacion. Siguen Rusia (10 %), la Union Europea (7 %),
ademas de Brasil (2 %), Turquia (2 %), Libano (2 %), Egipto (1
%) y otros mercados (12 %). Si bien surgio el inconveniente del
pago del canonde 2,5 % de cargas paraguayas y otros provee-
dores con intenciones de ingreso a Argentina, el Gobierno de
Mauricio Macriinformdé en lafecha que quedé sin efectodicha
medida. Esto derivd, en reencauzar los embarques con desti-
no al vecino pais, recuperando, en principio, la normalidad en
el comercio. Sin embargo, cabe recordar que varias cargas que
estaban en transito al momento de dictaminarse la medida,
tuvieron que pagar USD 9 mas por cada tonelada ingresada a
Argentina. Entanto, es de sefalar que las empresas que tienen
industria en Paraguay fueron responsables del 41 % de las ex-
portaciones de soja en grano en estado natural al vecino pais.
En relacion con el ranking de mayores exportadores de
soja, la empresa Cofco Internacional Paraguay ocupa el
primer lugar con un 16 % de participaciony le sigue Vicen-
tin, con un 15 % de participacion. También aparecen como
exportadores: ADM Paraguay (14 %), Cargill Agropecuaria
(14 %), Sodrugestvo (13 %), LDC (7 %) y otros exportado-
res con un 21 % de participacion. El ranking es elaborado
con base en las ventas FOB mas compras a terceros. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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equilibrada e lnmedlata para las plantas

Recomendado para todos los cultivos,
puede ser utilizado de forma pura o
mezclado en diversas formulaciones.
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Crece la facturacion
por ventas de
magquinaria agricola

L a venta de maquinaria agricola alcanzé una factu-
racion de 9.666,7 millones de pesos en el primer
trimestre del afio, con una suba de 62,5% en relacién a
2018. Las cosechadoras y tractores presentaron los ni-
veles de facturacidon mas altos del trimestre, en compa-
racion con los primeros tres meses del afo pasado. En
caso de las sembradoras se vendieron un 43,9% mas de
unidadesy los implementos solo variaron en un 0,2% sus
ventas, mientras que la facturacion trepé un 55,4%. Por
el lado del segmento de los tractores y cosechadoras se
presentaron las disminuciones de 28,8% y 10,6% res-
pectivamente, para la misma comparacién. En el primer
trimestre de este afo, los tractores de produccién nacio-
nal presentan una participacion de 73,1%, las cosecha-
doras de 66,2% vy los implementos de 83,5% en el total
de unidades vendidas de sus respectivos segmentos.

Cerré la Sial China mas exitosa
para la carne vacuna argentina

nas 25 empresas participaron del Pabellon “Argen-

tine Beef” del Instituto de Promocion de la Carne
Vacuna Argentina en la SIAL China 2018. El presidente
del IPCVA, Ulises Forte, asegura que, “hay una demanda
china que no tiene techo, precios muy buenos y una cre-
ciente instalacion de la marca ‘Carne Argentina’ por las
campanas de marketing puestas en marcha”. Ademas,
destacan que los precios negociados superaron en algu-
nos casos en 1.500 ddlares sus valores respecto del afo
anterior, aunque resta definir si se trata de algo circuns-
tancial por la crisis de peste porcina que afectaa Chinao
si son los valores que llegaron para quedarse.

Las exportaciones
lActeas aumentaron 9%

a Secretaria de Agroindustria informé que las ven-

tas al exterior de productos lacteos crecieron en
el periodo enero-marzo, en comparacién con el primer
trimestre de 2018. Se comercializaron unas 72.600
toneladas por un valor de 210,33 millones de ddlares.
Ademas, el precio de referencia que se paga al produc-
tor por litro de leche alcanzé los $13,32 en abril, mar-
cando un alza de 13% respecto de marzoy de 118% en
comparacién con el mismo mes del aio pasado. Al mis-
mo tiempo, la produccion de leche subié un 2% en en el
cuarto mes del afo, totalizando 736,92 millones de litros.
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Fuente

S egun indico la Bolsa de Cereales de Buenos Ai-
res, los rendimientos de los lotes de segunda
fecha de siembra mantienen los promedios zonales
por sobre las expectativas, lo que permite elevar la
proyeccion de produccién a 56 millones de tonela-
das de soja en el pais. Por la tendencia que se regis-
tra, la proyeccién hubiese sido aiin mayor si no fuese
por la pérdida que generan las inundaciones en Cha-
co, Santiago del Estero y el Norte de Santa Fe. Los
rendimientos, hasta el momento, superan amplia-
mente el promedio de las Ultimas cinco campanas y,
en algunas regiones, incluso, se mantienen levemen-
te por encima de los maximos valores historicos.

a Bolsa de Comercio de Rosario advierte que,

la principal zona productora del pais, se con-
virtié en una gran area triguera. En la campana
pasada, la siembra fue récord en la zona, pero los
rindes estuvieron lejos de eso, por efecto de las
heladas y bajas temperaturas. Aun asi, se produ-
jeron 4,7 millones de toneladas de trigo en la zona
nucleo. Finalmente, en este nuevo ciclo podria
unirse mayor cantidad de hectdreas sembradas
con mayores rindes. Con 140.000 hectareas mas
que el afio pasado, se apunta a una siembra de 1,6
millén de hectareas en la regién.

Avanza la recoleccién de los cuadros de maiz
sobre los lotes remanentes de los planteos de
primera fecha de siembra en el centro y Sur del area
agricola. Al mismo tiempo, progresa sobre las fechas
tardias en las provincias de Buenos Aires y Cérdoba.
Segln adelanté la Bolsa de Cereales de Buenos Ai-
res, los resultados muestran muy buenos rendimien-
tos, que permiten mantener el rinde medio a nivel
nacional superior a los 95 quintales por hectarea.
Asi, la Bolsa mantiene la proyeccién de produccién
para esta campana en 48 millones de toneladas.

WWww.campoagropecuario.com.py
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CampoLimpio incrementé
la recoleccion de envases
vacios en el 2018

El Programa CampolLimpio, impuslado por CropLife
Lantin América, con el objetivo de lograr la correcta
disposicion de los envases vacios de defensivos
agricolas, logré importantes avances durante el 2018.

José Perdomo,
presidente de

S egun el comunicado de CropLife, durante el 2018 CroplLife Latin

recuperé mas de 65.000 toneladas de plastico del Arlnerica.

campo latinoamericano. Esta cifra alcanzada en
2018 indica un crecimiento del 5% comparada con la re-
colecciénen 2017, que alcanzé las 61.796 toneladas. Este
aumento responde al esfuerzo de logistica y coordinacion
de muchos actores de la cadena agricola en 18 paises de
América Latina, que han entendido el concepto de res-
ponsabilidad compartida, resalta José Perdomo, presi-
dente de CroplLife Latin America.
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La recuperacién de envases vacios
de defensivos agricolas para su re-
ciclaje y disposicion final adecuada
es la misiéon del Programa Campo-
Limpio, una iniciativa regional que
ejecutan las asociaciones nacionales
asociadas a CroplLife Latin America
en alianza con organizaciones publi-
co-privadas. En Paraguay se ejecuta
a través de la Camara de Fitosanita-
rios y Fertilizantes (CAFYF).

El afio pasado el costo del programa
ascendio a mas de 18 millones de d6-
lares en América Latina.

La mayoria del plastico recuperado
fue destinado a reciclaje de distintos
productos. En Brasil, el Sistema Cam-
poLimpo los utiliza para fabricar nue-
vos envases de productos fitosanita-
rios. En Colombia se disenan postes
o tutores para cultivos como frijol, en
Uruguay, topes para carreteras, para
mencionar algunos casos.

RESPONSABILIDAD
COMPARTIDA

Este concepto es clave cuando
hablamos del uso responsable de
los plaguicidas, productos para la
protecciéon de cultivos o produc-
tos fitosanitarios. Un componente
importante del uso responsable es
lo que debemos hacer con los enva-
ses plasticos provenientes de estos
productos. Aqui la responsabilidad
es compartida, porque el agricultor
debe usarlos, lavarlos, inutilizarlos
y devolverlos o contribuir a su re-
coleccidn; los distribuidores deben
facilitar la recoleccion, los fabrican-
tes deben promover la recoleccién
y disposiciéon final adecuada vy las
autoridades deben cooperar y ga-
rantizar el cumplimiento de las res-
ponsabilidades. CA

Www.campoagropecuario.com.py



JF 3200

Esta cosechadora de forraje es la
realidad para grandes cosechas. Con
apertura de 3,20m, alta productividad
y mejor relacion costo-beneficio del
mercado, es posible cosechar todo el
tipo de forraje, en area total,
independente de surcos =%
¢ direccion, incluso & /
/

en sistema
consorciado,
garantizando
altisima
cualidad
del picado.

TractQ &%

Su mejor aliado para of campo

SUCURSALT | MARIANO R. ALONSO:
Telefax: {021) 752997 /753 270

CASA CENTRAL

Tte. Gonzdlez ¢/ Avda. Fdo. de la Mora
Telefax: (021) 555613 (R.A.)

potencia.

* Destinados a la alimentacion del
ganado, este equipo tiene una
capacidad de 1,5m3y sus funciones
son; desensilar, cargar, mezclar,
transportar y distribuir directamente
al comedero diferentes tipos de
material mezclados.

OPTIMICE SU GOSECHA DE FORRAJE

CON COSECHADORAS DE PRECISION

e |

SUCURSAL 5 | SANTA ROSA DEL AGUARAY
Tel.: (0433) 240 144

JF Mix 1500 "

e El mezclador JF Mix 1500
mantiene la calidad y la
tradicidn de los mixers JF,
afiadiendo tecnologia y
ahora mucho mas ligero,
resistente, compacto y

con menor consumo de

JF 1600 AT 52

Manteniendo su compromiso de
innovacion y mejorfa continua, JF
presenta al mercado la JF 1600 AT
Serie 2 con nuevo rotor con 15
cuchillas y con nuevo disefio del tubo
de descarga mas largo y con doble
deflector para mejor <™
precision de
descargaen A
remolques  J
y camiones. [

SUCURSAL ZJ LOMA PLATA
Telefax: (0492) 252 350

SUCURSAL 6 | KATUETE
Tel.: (0471)234 273

SUCURSAL 3 | FILADELFIA
Tel.:(0491) 432 450

SUCURSAL 7) SAN ALBERTO
Tel.: (067)

JF Mix 2000

e El mezclador
desensilador JF Mix 2000
fue disefiado para
alimentacion eficiente en
propriedades ganaderas.
Su funcidn es desensilar,
hacer la mezcla,
transporte y descarga en
el comedero a través de
varios tipos de materiales
ensilados con la finalidad
de preparar una
alimentacion adecuada
para el ganado.

J

G120

La JF €120 es la cosechadora de
forraje N° 1 en su clase en todo el
mundo, la mas productiva y confiable
del mercado. Su sistema de precision
garantiza incomparable calidad de
picado, con mejores resultados en el
proceso de ensilaje,
dejando un perfecto
balance entre la '
compactacion y
las calidades
nutricionales
del forraje.

tracto@tractoagrovial.com.py | www.tractoagrovial.com.py

SUCURSAL 4 | SANTA RITA
Tel.: (0673) 221 675

SUCURSAL 8 | BELLAVISTASUR

20 361 Tel.: (0767)240 562
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mas contundente
contra las
malezas dificiles.

e Controla las malezas dificiles como la Buva, Ysypo'i, Lecherita y otras.
e Quemado rapido.

¢ \Manejo anti-resistencia.

e Compatibilidad con otros herbicidas.
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ENTREVISTA

Industrias de maquinas
brasilenas proyectan
10% de crecimiento

Joao Carlos Marchesan, presidente del Consejo de Por

Administracion de la Asociacion Brasilera de Industrias

NOELIA
RIQUELME

de Maquinarias y Equipamientos (Abimaq), en el marco
de la feria internacional Agrishow, habld del potencial y los

desafios del agronegocio brasileno y de la Agricultura 4.0.

Joao Carlos

Menciond que las industrias de maquinarias brasilefas Marchesan
. . o presidente del
proyectan un crecimiento del 10% durante el 2019. Consejo de

_ Campo. {Cual es el objetivo de Abimaq dentro
del sector agricola?

_ Marchesan. Abimaq esta dentro de la cadena. La vi-
sidon nuestra es continuar invirtiendo fuertemente en
investigacion y desarrollo. Venimos haciendo un trabajo
fuerte de modernizacion, principalmente con miras a la
Agricultura 4.0, que son maquinas digitalizadas, ligadas
a internet, telemetria y conectividad principalmente. Por
eso ahora estamos haciendo un trabajo muy fuerte para
llevar conectividad al campo.

_Campeo. ;La conectividad es deficiente?

_ Marchesan. Si hoy la conectividad es deficiente, pero
estamos haciendo un trabajo muy fuerte para llevar la
conectividad al campo. Por esa razén lanzamos ahora en
Agrishow, el Banco de Datos Colaborativo del Agricul-
tor, para que el agricultor, quien adquirié una maquina
de lamarca “A,B o “C” tenga la disponibilidad de los datos
a tiempo real y le permita elaborar mapas agronémicos
de las diferentes etapas del cultivo.

_ Campo. {Cual es el crecimiento que proyecta
en el sector de las maquinarias agricolas para
este ano?

_ Marchesan. Aqui estamos proyectando el crecimien-
to anual para las maquinas agricolas entorno al 10%. Este
volumen de crecimiento viene dando todos los afos. Bra-
sil por su parte esta creciendo en area plantada en torno
al 2,5% anual.

Nuestro pais ofrece condiciones excepcionales y tenemos
una agricultura muy diversificada. Ademas de soja y maiz,
somos grandes productores de jugo de naranja, cana de
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Administracion
de Abimagq.

'Jg-u

azUcar. Tenemos 12 millones de hectareas de caia de azu-
car cultivadas, para producir etanol, aztcar y el subpro-
ducto, el bagazo también es fuente de energia.

Somos también importantes productores pecuarios. Pro-
ducimos aves, cerdos y bovinos.

WwWw.campoagropecuario.com.py



_ Campo. ;Como esta el productor brasileno?

_ Marchesan. Esta capitalizado, viene de varias zafras
buenas y continta invirtiendo. Ademas en Brasil el 50%
de las maquinas agricolas que disponen los productores
tienen entre 10 y 15 aios de edad, son muy antiguas y
necesitan renovar, mas ahora con la Agricultura 4.0, la
agricultura de precision, impulsa la necesidad de renovar.
Todo esto hace pensar que la demanda va a continuar cre-
ciendo.

_Campo. ;Cuales son las implicancias de la Agri-
cultura 4.0?

_ Marchesan. Con la Agricultura 4.0 vivimos una ver-
dadera revolucion, a través de la robética, la inteligencia
digital, inteligencia artificial e internet embarcadas en las
maquinas e implementos que estan cambiando la rutina y
la productividad en el campo.

_Campo. ;(Cudles son los desafios del agronego-
cio brasilefio?

_ Marchesan. El talén de Aquiles de la agricultura bra-
silena es la logistica, porque el transporte de la cosecha
es muy costoso, no solo por la distancia entre las regio-
nes de produccién y lugares de acopio, también por la
infraestructura. El transporte fluvial y ferroviario es muy
incipiente, necesitamos explorar mas este tipo de trans-
porte. Nosotros usamos mucho camidn para mover nues-
tros productos agricolas y es muy caro. Necesitamos mas
transporte fluvial, que es el mas econémico y para ello de-
bemos lograr mas rios navegables.

_ Campo. ;Qué porcentaje de la produccion se
mueve en transporte rodoviario?

_ Marchesan. Hoy el 80% de la produccidn se transporta
via terrestre, en camiones y muy caro. Esto es la debilidad
del agronegocio brasileio es lainfraestructuray lalogistica.
Nosotros conflamos que este Gobierno va a conseguir su-
perar estas deficiencias a través de las privatizaciones, las
concesiones y los programas de parceria.

El Gobierno actual esta en diversos proyectos de conce-
sién y privatizacion de vias navegables, ferrovias y puer-
tos. Ya empezo con los aeropuertos.

_ Campo. ;Con los Gobiernos anteriores no se
avanzo en esto?

_ Marchesan. Los Gobiernos anteriores realizaron muy
timidamente el proceso, por eso no se avanzé acorde a las
necesidades.

_ Campo. ;{Cual es la perspectiva de la Agricultu-
ra 4.0 ante los cambios climaticos?

_ Marchesan. Brasil conserva 66% de su territorio, este
porcentaje de su territorio brasilero esta intacto. Utiliza
para agricultura 70 millones de hectareas y nosotros te-
nemos 850 millones de hectareas. Ademas de las 70 mi-
llones de hectareas, el 20% son areas de reserva que tiene
gue ser mantenida en la propiedad. Todo esto hace que la

Maquinas en la vitrina de la tecnologia.
1

2

agricultura de Brasil sea sustentable. También de esas 70
millones de hectdreas 15 millones de hectareas son cul-
tivadas bajo el sistema de integracién agricultura-pecua-
ria-floresta.

_ Campo. {Cuantas hectareas mas puede poner
en produccién Brasil?

_ Marchesan. El drea de produccién de Brasil puede do-
blar. Existe un estudio de la Organizacion de las Naciones
Unidas que dice que en el mundo tenemos que aumentar
el 20% de la oferta mundial de granos, de los cuales Brasil
tiene que aportar el 40%. Esto nos dice que hay que au-
mentar mucho.

_Campo. ;Qué opina del Mercosur? ;Funciona?
_ Marchesan. Yo creo que el Mercosur es un buen ejem-
plo de integracion de los paises, pero considero que se
debe mejorar y perfeccionar.

No es posible aqui en América del Sur que cada pais tra-
baje de forma diferente. Si Argentina es buena para pro-
ducir trigo, Brasil tiene que comprar trigo de Argentina.
Tenemos que complementarnos. El Mercosur comenzo, se
estabilizo, pero ahora se tiene que mejorar.

_ Campo. ;(Cudles son los problemas que impide
que el Mercosur funcione?

_ Marchesan. Desde que se empezé a discutir sobre el
Mercosur, alla por 1986, los paises no se ajustaron. Se su-
cedieron Gobiernos populistas y cuando Brasil esta bien,
Argentina estd mal y viceversa. Las economias no se ajus-
tan, tenemos que establecer programas.

_ Campo. ;Cémo ve a Paraguay y que tecnolo-
gias disponen para nuestro pais?

_ Marchesan. Paraguay es un mercado importante y to-
das las tecnologias presentadas en Agrishow estan dispo-
nibles para Paraguay.

_ Campo. ;Qué significa la feria Agrishow para
ustedes?

_ Marchesan. Agrishow es una vitrina tecnolégica muy
fuerte. Todos los lanzamientos y novedades en tecnolo-
gias se presentan en ella. Es referencia para el sector de
maquinas agricolas.
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Agrofértil abandera a
los Padrinos Solidarios

El pasado 15 de abril, en el Centro Asistencial Te-
resa Amelia de Hernandarias, se realizé la entrega
de donaciones de los Padrinos Solidarios a la Fun-
dacion Apostar por la Vida, organizacién que busca
ofrecer esperanza a las personas que luchan contra
el cancer. El evento contd con la presencia de los
principales representantes de la ONG, pacientes on-
colégicos y sus familiares, y directivos de Agrofeértil.

entro de su politica de responsabilidad social,
D Agrofértil promueve acciones para mejorar la

calidad de vida de las personas. Dentro de este
marco, la empresa firmé un acuerdo de cooperacién con
la Fundacion Apostar por la Vida en el aino 2017, lo que
propicio la construccion de un Centro de Quimioterapia
en Hernandarias, Alto Parana. Daniel
Apostar por la Vida fue fundada el 7 de octubre 1992 gre;;';ae'nte
por la paciente oncolégica Teresa Amelia, quien tuvo de Apostar
la sensibilidad con los enfermos de cancer que no en- por la Vida.
contraban tratamiento en Alto Parand y necesariamen-
te debian trasladarse hasta la capital del pais para ser
atendidos.
Daniel Pereira, presidente de Apostar por la Vida, sefalé que
laFundacién dio un salto importante en la generacién de ser-
vicios a partir del apoyo de Agrofértil, en el 2017. “Cuando
aparece el apoyo de Agrofértil, con su proyecto Padrinos So-
lidarios, pasamos a otra etapa demasiado importante parala
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Fundacién, que es la aperturade lasala
de quimioterapia”.

La sala de quimioterapia de la Fun-
dacién comenzé a ofrecer trata-
miento en julio del 2018, con una
capacidad de 20 atenciones men-
suales. Actualmente se ofrece 80
atenciones por mes a pacientes
oncolégicos de Alto Parana. Hoy
en dia, la organizacién cuenta con
19 profesionales de blanco, entre
oncélogos, psico-oncologos, nutri-
cionistas, fisioterapeutas, y enfer-
meros formados para acompafar
los tratamientos de quimioterapias.
Apostar por la Vida tiene a mas de
1.000 pacientes fichados.

Lucia Lisboa, gerente ejecutivo de
Apostar por la Vida, recordé que la
fundadora de la organizacién inicié
su trabajo con un grupo de volun-
tarios, con el objetivo de cambiar la
realidad de los pacientes oncolégi-
cos de Alto Parana. “Cuando hablo
de realidad me refiero a infraes-
tructura, recursos, y profesiona-
les de blanco. Actualmente, a nivel
pais, todavia contamos con pocos
profesionales en el area de onco-
logia. Tenemos 35 oncoélogos, para
un pais que necesita 144 oncélogos
para la poblacién que tiene”.

El trabajo de la Fundacion se divide
en tres principales pilares: la educa-
cién, la promocion, y el tratamiento.
Para ello realiza alianzas con ins- =»

Www.campoagropecuario.com.py
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tituciones, con el objetivo de capacitar a futuros profe-
sionales. Por otra parte, trabaja en forma constante con
la poblacién para fomentar la necesidad de los controles
que permitan detectar la enfermedad a tiempo. “Todos
los problemas de cdncer en nuestro pais surgen del diag-
nostico tardio. Nuestra misién también es educar a la
poblacién para que acuda a los controles y asi detectar a
tiempo y proceder ala cura”.

Durante el 2018 la Fundacion realizé 1.881 consultas en
diferentes especialidades oncolégicas. La Fundacién tie-
ne alianzas con sanatorios privados, donde los pacientes
solo deben costear la internacién y los medicamentos,
siendo gratuito el servicio del profesional médico. Esto
representa un ahorro que se aproxima a los cinco millo-
nes de guaranies por una cirugia.

SALA DE QUIMIOTERAPIA

La apertura de la sala de quimioterapia tuvo un impac-
to positivo para la Fundacién, senald. Ya que mas per-
sonas se acercaron con el objetivo de colaborar. Desde
gue habilitaron la sala de quimioterapia hasta el 31 de
marzo pasado cerraron con 220 sesiones de quimio-
terapia. Esto representa un beneficio social valorado
en 176 millones de guaranies. “Eso significa que los
116 millones de guaranies de apoyo que recibimos de
Agrofértil el afio pasado para la apertura de la sala de
guimioterapia ya se ha logrado recuperar, e incluso se
pudo superar”.

La meta para el 2019 es ofrecer beneficios sociales va-
lorados en mil millones de guaranies. Pereira sefialé que
esa es la tendencia, ya que reciben un mayor nimero de
consultas, realizan mas quimioterapias, y brindan mas
atenciones. “Todo eso impacta en el beneficio social que
se genera”.

Lucia Lisboa sefialé que la Fundacién siempre se preocupé
por ampliar los servicios que ofrece ala sociedad y brindar
al paciente oncologico la comodidad que representa no
tener que trasladarse hasta lo capital del pais para recibir
un tratamiento. Mencioné que la sala de quimioterapia de
la organizacion tiene actualmente una capacidad para 10
sesiones diarias.
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Lucia Lisboa,
gerente
ejecutivo de
Apostar por
la Vida.

Marcos Sarabia,
directivo de
Agrofértil.

Profesionales y pacientes de Apostar por la Vida.

I

APUESTA POR LA
ESPERANZAY LA VIDA

Marcos Sarabia, directivo de Agro-
fértil, participé de la entrega de
donacién ala organizacién Apostar
por la Vida. En la ocasién ratifico el
compromiso que tiene la empresa
con este tipo de emprendimientos
y asegurd la continuidad del apoyo
mediante el proyecto Padrinos So-
lidarios.

También se comprometié a levantar
la bandera de Apostar por la Vida con
el objetivo de concretar el acompa-
flamiento de otras empresas. “Yo voy
a llegar a amigos empresarios, para
que también se sensibilicen y puedan
apostar a este proyecto, como mu-
chos de ustedes, voluntarios, lo ha-
cen de corazén”, manifesto.

Sarabia comentdé que el aporte de
Agrofértil fue posible gracias a la
venta de una rifa entre los Padri-
nos Solidarios y la empresa. En
esta ocasion la firma logré recau-
dar 43.707,22 doélares, suma que
se destiné integramente a la Fun-
dacion Apostar por la Vida. “Los Pa-
drinos Solidarios son los principales
protagonistas, que confian y apues-
tan, junto con Agrofértil, por esta
organizacion”.

El aporte no culmina, sefnalé. La
firma, con el apoyo de los Padrinos
Solidarios y otras empresas que
puedan unirse a la causa, buscara
concretar otros objetivos y llegar
a mas pacientes que necesiten un
tratamiento contra el cancer. “En
Agrofértil apostamos por la espe-
ranzay lavida” CA

Www.campoagropecuario.com.py



Jtara

Evoluciéon Constante




PRIMER SEMINARIO PARAGUAYO DE HIDROPONIA

Hidroponia gana adeptos
en produccion horticola

La hidroponia va ganado espacio en la produccion
horticola nacional. Un grupo de productores deci-
did dar un paso mas para fomentar este método de
produccion, y organizaron el Primer Seminario Pa-
raguayo de Hidroponia. Fue el pasado 13 de abril en
el Centro de Eventos de la Paraguayita, en Asuncion.
Las orientaciones corrieron por cuenta de un exper-
to brasileno, profesionales y productores nacionales.

Marcos Britos,
productor.
arcos Britos, productor y parte del equipo de .
M la organizacién comenté que este importante
evento fue realizado en la busqueda de fo-
mentar la hidroponia, en los productores, profesionales
y estudiantes. El propdsito es que puedan compartir sus
experiencias de cultivos, y permita dar el punta pie ini-
cial para préximas investigaciones, mejorar los produc-
tos y poder diversificar en cultivos.
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En esta primera edicién contaron la
presencia de Jorge Barcelos, profe-
sor e investigador brasilefio sobre
cultivos hidropénicos. También estu-
vieron como disertantes profesiona-
les nacionalesy productores.

La jornada permitié evacuar mitos
y realidades de la hidroponia. “Pa-
raguay tiene un clima noble para la
plantacién en bancadas o produccién
en huertas hidropdnicas, esto ayuda
ampliamente en los ciclos y otros as-
pectos interesantes”, destaco Britos.
La jornada conté con la presencia de
unas 120 personas quienes aprove-
charon al maximo la capacitacién. El
seminario también permitié demos-
traciones de tecnologias y produc-
ciéon de la mano de proveedoras de
insumos o productores, quienes =»
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EVENTOS

expusieron su empresa desarrollada
sobre la base a los cultivos hidropoé-
nicos. Estos productos son comer-
cializados actualmente, y la oferta
incluye: verdeos como lechugas, ru-
culas, brécoli, coliflor, col rizada y los
denominados microgreens, que son
altamente demandados por el area
gastrondmica de nuestro pais, men-
ciono Britos.

La agenda también incluyé el deba-
te sobre Agua, su anélisis y calidad,
con profesionales del Laboratorio de
Agua de la Universidad Nacional de
Asuncion. También la influencia de la
temperatura en hidroponia a cargo
de, Verde Vida Hidroponia, ademas el
Ing. Agr. Wilson Sanchez, hablé sobre
forraje verde hidropénico.

Otro tema relevante fue desarro-
llado por los ingenieros agrénomos,
Diego Castro y Eduardo Galeano con
“Aplicacion de microorganismos be-
néficos y silicio biogénico en los culti-
vos de lechuga y frutilla hidropoénica”.
Por su parte, el Ing. Agr. Prof. Jorge
Barcelos, profesional con 20 afos

4

Numerosa

participacion
tuvo el Primer
Seminario
Paraguayo de
Hidroponia.

Jorge Barcelos,
experto en
cultivos
hidropénicos.
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de experiencia en Brasil en cultivos hidropénicos, hablé
endos etapas sobre los cultivos de frutillay tomate. Co-
menté sobre los puntos basicos, sobre todo la practica
de produccién sobre el cual expuso las ventajas, las tec-
nologias para aquellos productores que deseen iniciar
con el cultivo.

Barcelos resalté sobre lo simple de la forma de pro-
duccioén, principalmente con relacién a los cuidados
fitosanitarios como las plagas, enfermedades que son
simples de controlar, los cuales son los principales
problemas de la agricultura actual, controlar la infes-
tacion de plagas y enfermedades, patégenos, donde la
hidroponia colabora para un control mas tranquilo y
no tan preocupante. “El productor se debe preocupar
por la planta y no con los problemas de planta, todas
sus energias deben estar enfocadas en el bienestar de
la planta”, recomendo.

El profesional mencioné que Brasil actualmente se en-
cuentran bastante avanzado en hidroponia, la capacita-
cion y divulgacidn es optima, es muy dificil no encontrar
en un supermercados verduras hidropénicas, de alto con-
sumo en todos las ciudades de Brasil, donde son vendidos
productos como tomates, pepinos, verdeos en general,
frutillas, lechugas.

Comenté que su estadia en nuestro pais fue muy breve, pero
pudo visitar cultivos hidropénicos, donde observé que los
productores van articulando bien, trabajando de forma co-
rrecta y percibe un crecimiento fuerte de la hidroponia en
Paraguay. “Los insto a seguir. Con la charla les presenté todo
lo que aprendi a lo largo de estos 20 afos, buenas y malas,
pero sobre todo los estimulo a seguir, “finalizd. CA
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Automaq inaugurod su nueva
playa de vehiculos usados

una nuevay moderna playade autos sobre la Avda. Ma-

riscal Lopez, Asuncion. La misma constituye una opcion
para que los clientes puedan acceder a automéviles en perfec-
tas condiciones con la seguridad y el respaldo de Automag.
Los Ultratesteados se denomina la propuesta de Automag.
Son vehiculos usados sometidos a un riguroso testeo de
parte del servicio técnico de la empresa, para garantizar el
buen estado de los mismos, manifesté Federico Codas, Ge-
rente de la Divisién Automoviles.
Los automéviles que se ofrecen son de todas las marcas
y de los diferentes segmentos: compactos, sedan, pickup,
utilitarios y SUV, todos verificados por los profesionales
de los talleres de Automaqy con distintos planes de finan-
ciacién mas que convenientes.
“La satisfaccion del cliente siempre fue y sigue siendo el
foco de la compaiiia, y con esta nueva propuesta busca-
mos su comodidad y por sobre todo, la tranquilidad de que
su nuevo vehiculo cuenta con la certificacion y respaldo
de Automaq” concluyé Codas.
El nuevo local, en donde también se exhiben vehiculos
0 km de la linea SUV de Peugeot, estad ubicado sobre la
Avda. Mariscal Lépez entre Bélgica y Nicanor Torales, re-
cibe al publico de 7:30 a 18:00 hs. de lunes a viernes y los
sabados de8:00a 17:00 hs.
Para mas informacién el interesado puede llamar al 021
379-9600, o recurrir a la web www.automaq.com.py/usa-
dos o en redes sociales.

I a divisién Automaq Usados inaugurd recientemente
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Texto y Fotos

Local de la
nueva sede

de Automaq
sobre la Avda.
Mariscal Lépez.

La empresa Automaq SAECA es
una firma paraguaya que sigue
apostando al mercado local con
57 anos de trayectoria. Represen-
tante oficial y exclusivo en su Divi-
sién Automoviles, con las marcas
Citroén y Peugeot; Maquinarias
Agricolas, con la marca John Dee-
re; Maquinas de Construccién con
Komatsu, Bomagy Clark, y Neuma-
ticos con Michelin y BFGoodrich.
Actualmente cuenta con mas de 16
sucursales en todo el pais. CA
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CAFYF y SENAVE capacitan
a técnicos de Caaguazu

FYF) y el Servicio Nacional de Calidad y Sanidad

Vegetal y de Semillas (Senave) capacitaron a fun-
cionarios del Ministerio de Agricultura y Ganaderia
(MAG), en los distritos de Tres de Febrero y Tembiapora,
departamento de Caaguazu.
Las capacitaciones fueron del 21 al 24 de mayo v las
orientaciones fueron sobre la instalacién y utilizacién de
las camas biolégicas y minicentros de acopio de envases
vacios de defensivos agricolas.
Los orientadores fueron la Ing. Agr. Silvia Weyer, Jefe del
Departamento de Evaluacién y Mitigacién de Riesgos de
los Plaguicidas del SENAVE vy el Ing. Agr. Miguel Colman,
coordinador de Programas de CAFYF.
El Ing. Miguel Colman explico que el objetivo de CAFYF es
trabajar en conjunto con el Senave para la mitigacion de
riesgo y apoyo a las buenas practicas agricolas,enelusoy
manejo seguro de los defensivos agricolas.
En el marco del trabajo conjunto est4 previsto dotar a los pe-
quenos agricultores de camas bioldgicas para el tratamiento
de efluentes del lavado del pulverizador a mochila de asper-
sion. “Con esto, los agricultores evitaran tirar el producto del
lavado al suelo, lo haran en la cama bioldgica, para que todo
ese efluente se desintegre y se reduzca aun mas los riesgos.
Asimismo dijo que con la instalaciéon del minicentro de
acopio de envases vacios de defensivos agricolas, los

I a Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes (CA-
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productores evitaran enterrar o quemar dichos envases
vacios. Podran colocar en el centro de acopio temporal,
y posteriormente la empresa especializada y contratada
por CAFYF para el efecto, que es SIGEV, pasara a retirar-
los, con la frecuencia necesaria, de acuerdo a los requeri-
mientos de los agricultores.

En la comunidad de Tembiapora, CAFYF y SENAVE coo-
peraran con los productores para que estos logren la
certificacion de la produccién de frutas, especificamente
banana, orientadas a la exportacién a los mercados de Ar-
gentinay Uruguay. CA
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Hankook y Pluscar realizaron
la segunda “Rueda de amigos”

a firma Pluscar S.A, representante comercial en

nuestro pais de los neumaticos de la linea coreana

Hankook, realizé su segunda “Rueda de amigos”, en
Ciudad del Este (Alto Parand), en el centro de eventos Mari-
del, el 28 de marzo. En la oportunidad, contaron con ofertas
interesantes de la marca para sus clientes mayoristas.
David Pinto, gerente de la divisién de neumaticos, ex-
plicd que la “Rueda de amigos” representd una ocasién
especial que estuvo dirigida a todos los principales ex-
ponentes, mayoristas y a los companeros de trabajo del
sector neumatico.
Indicé que la propuesta fue especial para los revendedo-
res para las lineas de neumaticos, en especial aquellas de
las categorias de auto y camioneta. La propuesta incluyé Participantes

precios especiales. “Con esto queremos ser aliados estra- ﬁ’; 'aje%”“da y6 con buenos negocios y una cena
tégicos paraellos, ofreciéndoles excelentes propuestas en anleiZoz". © especialmente preparada para los
toda la linea de neumaticos de Hankook”, expresa. asistentes durante la gran subasta
En tanto, Rosa Recalde, encargada del Departamento de que Pluscar S.A. desarrollé en con-
Marketing, sefialé que el objetivo para la firma fue buscar junto con la marca Hankook, presen-
una conexion con los clientes mediante un show de ven- Representantes  te en el pais con un sello de calidad
tas, que sea entretenido y, sobre todo, derive en buenos :lie Pll(UST(ary que lleva 20 afios. CA
aANKOOK.

negocios. Entre las sugerencias estuvo la subasta de los
mejores lotes de la linea de vehiculos livianos deportivos
(PCR), camionetas, SUV, furgones (LTR), asi como también
para camiones de larga distancia (TBR).

Cabe mencionar que contaron con 25 medidas de neu-
maticos de diferentes disefos, que sumaron unas 1.000
unidades ofrecidas. Para el cierre, se buscé que la noche
sea galardonada con sorteos, con premios directos. En
ese sentido, el principal comprador de la noche se adju-
dico, de forma automatica, una motocicleta. Mientras, el
segundo mejor comprador tuvo la oportunidad de llevar-
se una fabrica de hielo.

Entre los demas compradores, hubo obsequios tales
como kits de parrillas y conservadoras. La velada conclu-
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Rizobacter y CAS
capacitan en el
Sur del pais

La empresa Rizobacter y su distribuidor en el Sur del pais,
Comercio Agropecuario y Servicios (CAS), desarrollaron
dos jornadas técnicas en Itapua. Las charlas fueron el 20 y
21 de mayo donde se transmitieron las caracteristicas y be-
neficios de la linea CYTOZYME, representada por Rizobacter
en Paraguay y siendo uno de los lideres mundiales en Bio-
tecnologia pone a disposicion de los clientes una completa
linea de fertilizantes foliares y productos para tratamiento
de semillas, formulados con la mas alta tecnologia.

Anibal Gallas,

acitafue el 20 de mayo en la Cooperativa Pwapo y profesional técnico
el 21 en la Cooperativa La Paz. Durante ambas jor- de Rizobacter
nadas las orientaciones apuntaron a la tecnologia Paraguay.

Cytozyme, basada en un Unico quelato organico, de bajo
peso molecular con certificacion internacional, fabricado
en US.A. El Ing. Anibal Gallas, profesional responsable
técnico de ventas de Rizobacter Paraguay, explicé que
Cytozyme cuenta con una linea de productos en el merca-
do que combinan 3 tecnologias: fermentacidn, extractos
de algas y quelacién, que ayudan a la planta a enfrentar el
estrés abidtico, como la falta de aguay la radiacion ultra-
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violeta. “Mediante lo cual, la planta
posee una mejor retencién de vainas
y flores. Los mismos hacen posible
que, ante una situacién de déficit hi-
drico, disminuya el estrésy la pérdida
de follaje”.

Durante la charla, el profesional hizo
énfasis en la linea nutricional, como
el Cyto Nutri Como y el Cyto Nutri
Manganeso, que son formulaciones
Unicas y exclusivas patentadas por
Cytozyme que ayudan a la planta a
contrarrestar los efectos del estrés,
ademas de nutrir a la misma con los
minerales esenciales. Ademas se pre-
sentaron los fungicidas protectores,
como el Bioelicitor Cobre y Bioelici-
tor Manganeso, en este caso el Bioei-
licitor Cobre se puede utilizar en apli-
caciones conjuntas con fungicidas,
ya que activan los mecanismos de
defensa de la planta, que le generan
resistencia a los hongos. La dosis re-
comendada para el Bioelicitor Cobre
es 250 a 300cc por hectarea y para
el Bioelicitor Manganeso 500cc por
hectdrea. Si se combinan ambas, la
indicacién es Bioelicitor Cobre 200
cc mas Bioelicitor Manganeso 300 cc.
El Ing. Gallas durante su presenta-
ciéon recomendd a los productores
estar muy atentos sobre lamaneraen
que estan registrados los productos
ofrecidos en el mercado, ya que, =»
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JORNADA TECNICA

las formulaciones de los fertilizantes foliares y los coad-
yuvantes tienen una total relevancia en el desemperio del
producto final.

MICROBIOLOGIA

Por su parte la Ing. Agr. Ruth Caballero, del Servicio Téc-
nico y Marketing de Rizobacter Paraguay, destacé otras
lineas de la empresa y presento la linea de bioldgicos, co-
adyuvantes y fertilizantes.

Entre los destaques mencioné al RizoLiq Top, inocu-
lante con tecnologia osmo protectora, con mayor pro-
tecciéon celular y viabilidad bacteriana, con la mejor
concentracion en el mercado de 2x10 10. El Rizoliq LLI,
inoculantes de larga vida para tratamiento industrial
de semillas y préximamente con el RizoLiq Dakar, que
promueve una nodulacién efectiva en ambientes limi-
tantes, afectados por la sequiay las altas temperaturas,
que lo estaran desarrollando en el Chaco Paraguayo y
otras zonas del pais.

También resalto el uso del Rizofoz, fertilizante biologico,
gue contiene Pseudomonas fluorescens y la Rizoderma,
este Ultimo es un curasemilla biolégico, elaborado sobrela
base de la cepa Trichoderma harzianum, cuyo lanzamiento
estd previsto para agosto.

En cuanto a tecnologia de aplicacion destaco al Rizos-
pray Extremo, el coadyuvante con una formulacién uni-
ca en el mercado que garantiza aplicaciéon realmente
eficiente. Este producto incrementa la penetraciéon y
aumenta la efectividad de los insecticidas, fungicidas y
herbicidas, facilitando la absorcién a nivel cuticular, lo-
grando un mejor esparcimiento y uniformidad de gotas.
Su accién se potencia, diferencidandose de los coadyu-
vantes tradicionales, bajo condiciones ambientales des-
favorables como: lluvias pocas horas después de la apli-
cacién, viento excesivo, elevada temperatura o escasa
humedad ambiental.

Su exclusiva formulacién incluye organosiliconas vy
aceite vegetal refinado modificado (MSO) y esta es-
pecialmente recomendado para fortalecer la aplica-
cion de herbicidas (inclusive graminicidas) insecticidas
y fungicidas foliares.

De la gama de fertilizantes mencioné al Microstar. El
mismo es una mezcla quimica, microgranulado con tec-
nologia de TPP (Tecnologia de Preservacion del Fosfo-
ro) Esta compuesto por N, P, Sy Zn: Cada microgranulo
contiene la misma cantidad de nutrientes. Garantiza la
uniformidad en la distribucién de los nutrientes. Este
producto no causa fitotoxicidad.

Remarcd, la tendencia y apuesta por los productos biol6-
gicos, siendo Rizobacter la empresa lider en este segmen-
to. Ademas ofrece varios servicios como analisis de suelo,
de agua, regulacion de maquina para aplicacién de fertili-
zantes y asistencia técnica.

Rizobacter con mas de 40 afos de trayectoria esta
presente en 24 paises con productos diferenciados
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Participantes
durante la charla
en Cooperativa
La Paz.

que garantizan eficiencia para la
agricultura.

CAS
Comercio Agropecuario y Servicios
(CAS) es un canal de distribucion
de Rizobacter en el Sur del pais. La
empresa estd ubicada en Bella Vis-
ta, Itapua, opera en toda la regién
del Sur, lo present6 el Ing. Agr. Car-
los Lezcano, responsable técnico de
ventas, que trabaja muy de cerca con
las cooperativas de Pirapé y La Paz.
Mencioné que representan todos los
productos de Rizobacter y que des-
de hace dos afios estan obteniendo
muy buenos resultados en la region,
generando confianza en los produc-
tores por la calidad de los mismos,
Anibal Gallas, para los cultivos de Soja, Maiz y Tri-

Ruth Caballeroy 80, principalmente. CA
Carlos Lezcano.
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Soluciones Rainbow
para el manejo de
malezas dificiles en soja

La empresa Rainbow, una compania lider inter-
nacional en la formulacion de productos para la
proteccion de cultivos, realizé su Lanzamiento de
Campana 2019 en las ciudades de Katueté (Canin-
deyu) y Santa Rita (Alto Parand). En esta oportu-
nidad fue invitado un investigador de vasta trayec-
toria en Brasil, quien orientd a productores sobre
el control de malezas dificiles en soja. Las charlas
fueron realizadas los dias 8 y 9 mayo con una par-
ticipacion de mas de 100 personas en cada evento.

| Lanzamiento de la Campaia Rainbow 2019 estu-
vo a cargo del Ing. Agr. Eduardo Peralta, gerente Eduardo
) ’ ’ | ) o~ Peralta, gerente
comercial de la firma, el Ing. Agr. José Maria Ciche- comercial de
ro, gerente regional de Desarrollo y Registros de Rainbow Rainbow.
para Latinoamérica y los representantes técnicos comer- '

ciales, Ing. Agr. Noelia Mereles y el Ing. Agr. Jorge Zimmer
respectivamente.

Ensu presentaciénel Ing. Agr. Eduardo Peralta, aprovecho
parabrindar informacién sobre lacompaniaylapropuesta
de soluciones que la misma viene trabajando desde hace
mas de 3 afos en el mercado de Paraguay. En ese sentido,
comentd que Rainbow es una empresa global que produ-

e
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ce y comercializa Agroquimicos, con
foco en brindar soluciones de valor
locales para los productores. Mencio-
no que la compaiia hoy se encuentra
entre los principales 15 empresas
multinacionales de proteccién de
cultivos. En los uUltimos afos ha sido
el principal exportador de agroquimi-
cos de China y uno de los principales
importadores de dichos productos al
mercado de Paraguay. También hizo
referencia a que Rainbow cuenta en
la actualidad con un amplio y compe-
titivo portafolio de productos de cali-
dad, con foco en brindar soluciones a
la medida de cada uno de sus clientes.
Hoy la compaiiia esta presente en las
principales regiones productivas del
pais, con una red de distribuidores y
un equipo de profesionales califica-
dos, preparados para dar las respues-
tas que nuestros clientes requieren.

Por su parte el Ing. Agr. José Maria
Cichero, abordé la problematica de
malezas que se vive a nivel mundial
y regional en la actualidad, asi como
también las novedades de nuevos
productos que Rainbow tiene para
la campaina 2019/20. En relacién a la
problematica de malezas, el Ing. Agr.
José Maria Cichero comenté que en
la actualidad a nivel mundial existen
mas de 280 malezas resistentes. Hoy
ya el glifosato ha dejado de ser la tni-
ca solucion para el control de male-
zas. La tasa de resistencia a este prin-
cipio activo y otros esté creciendo a
ritmos exponenciales. Los dos paises
de la region con mayores inconve-
nientes de resistencia a malezas son
Argentina y Brasil. Paraguay aparece
en la lista de los paises menos afec-
tados. Una posicién favorable versus
sus vecinos. No obstante, el Ing. Agr.
Jose Maria Cichero alerté a los pro-
ductores a no bajar la guardia para
evitar llegar a los niveles de resis-
tencias que se observan en los paises
vecinos, y agrego “Brasil y Argentina
se encuentran en situaciones com-
plicadas. Estos paises estan replan-
teando sus esquemas de manejo. Ya
no sirven las recetas por teléfono o
recetas faciles, ni utilizar un solo her-
bicida. Se esta volviendo a trabajar en
agricultura, como se hacia antes de
contar con el glifosato”. Entre las =»
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Charla realizada en Katueté.

recomendaciones, sefialé la impor-
tancia de realizar manejos en forma
temprana, comenzando cuando la
maleza no emergié o es pequefnay ro-
tar principios activos para asi lograr
un mejor cuidado de las tecnologias
disponibles en el mercado. En la parte
final de su exposicidn, el Ing. Agr. Jose
Maria Cichero hizo referencia a los
nuevos lanzamientos de herbicidas
qgue la compania tiene disponibles
para la campana 2019/20. S-Maestro
y Fomeflag, un herbicida pre emer-
gente y un herbicida post emergen-
te para el cultivo de soja. Mencioné
gue la meta de Rainbow es lograr el
lanzamiento de uno 5 productos por
campafa. De esta manera la compa-
fia busca agregar valor a la cadena
agricola en el pais.

Dentro de la organizacién de ambos
eventos, participd como disertante
invitado, el investigador y doctor en
Agronomia Fernando Adegas, quien
hablé con los productores sobre la
problemética de malezas dificiles de
controlar en el cultivo de soja. Tuvo
la oportunidad de contar la situacién
probleméatica que se vive actualmen-
te en el Brasil, y que lecciones se pue-
den tomar de esta realidad para el
mercado de Paraguay. Hizo especial
referencia a como fueron cambiando
los manejos de malezas problema-
ticas como ser Rama Negra y Kapi'i
Pororo, entre otras plantas dafinas.
Destaco que entre las principales lec-
ciones se pueden mencionar que los
agricultores deben valorar la necesi-
dad de rotar cultivos, hacer cultivos
de cobertura, sembrar en el tiempo

José Maria Cichero durante la charla en Santa Rita.

e §

Noelia Mereles,
representante
técnico
comercial de
Rainbow.

Equipo profesional y comercial de Rainbow.

correcto, volver a las buenas practicas agricolas, y rotar el
uso de principios activos en el control de plantas dafinas.
Se recordé que por anos se ha utilizado solo glifosato para
el control de malezas, y esto ha sido fundamental para que
las malezas alcancen sus niveles de resistencia actuales.
Debemos cuidar los agroquimicos que tenemos en la ac-
tualidad, dado que si bien se esté trabajando en el desa-

Z‘;ma““ rrollo de futuras tecnologias, las soluciones actuales van a
egas, . ~

investigador e§tar presentes por varios an’os. .
disertante Finalmente, tanto en Katueté como en Santa Rita, los Ing.
invitado. Agr. Noelia Mereles y el Ing. Agr. Jorge Zimmer, represen-

tantes técnicos comercial de Rainbow, dieron detalles de
las propuestas de soluciones que la compafia tiene dispo-
nible en el mercado en cada una de sus regiones. La em-
presa dispone de una linea completa de herbicidas, tanto
para las fases pre y post emergente, asi como también un
paquete de soluciones competitivo en insecticidas y fun-
gicidas. También se hizo mencién al equipo de distribuido-
res y asesores con que cuenta en cada una de las regiones
En ambas actividades la firma Rainbow agasajé a los parti-
cipantes, con una cena en Katueté y un almuerzo en Santa
Rita. Al cierre de los eventos se concluyé con el sorteo de
obsequios, entre los premios estuvieron termos, conser-
vadorasy sombreros. CA

Jorge Zimmer,
representante
técnico comercial
de Rainbow.
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Daisy Britos y Orlando Amairilla.

Condor S.A.C.l recibe
reconocimiento
entre los Top Macro
Distribuidores de
Shell Lubricantes

como resultado de la alineacion estratégica entre

ambas corporaciones y a la excelencia en ejecucién
de las propuestas de valor a los clientes como asi también
los logros alcanzados en el 2018.
Orlando Amarilla, Jefe Comercial y Daisy Britos Brand,
Manager de la marca, participaron de la ceremonia rea-
lizada en Sydney - Australia, representando a Condor
S.A.Cl. En la oportunidad se destaco el liderazgo de la
marca por 12 anos consecutivos a nivel mundial, sopor-
tado por su tecnologia G.T.L. (gas to liquids) para la pro-
duccién de gases que le permite a Shell la formulacién
de productos con un performance superior y también el
desarrollo de productos que atenderan las exigencias
tecnolégicas y ambientales del futuro.
Shell ofrece a nuestro mercado productos de alta perfor-
mancey de liderazgo tecnoldgico lo que ha sido aprobado
por el consumidor Paraguayo y ha ayudado al constante
crecimiento de la marca en el pais, cerrando el afio 2018
en la posicion de liderazgo en Paraguay. CA

I aempresa Condor S.A.C.l.recibié el reconocimiento

@ Shell Lubricants

TE REGALA UNA
MOTO HONDA

Por la compra de Shell Lubricantes
en las 5 estaciones ECOP de la Cooperativa

Sommerfeld participds del sorteo de
1 moto HONDA XR150L 150 CC.

1litro - 1 cupén
Galén de 4 litros - 2 cupones
Balde - 4 cupones

*Imagen referancisl

M QECOP

noia Larsd. de conflanza

COOPERATI
SOMMERFELD
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LA ZAFRA SOJERA 2018-2019
ACABA MUY LEJOS DE LA META

Duro castigo
para el campo

os resultados que deja la cam-
L pafa sojera 2018-2019 estan

lejos de lo que se esperaba. La
zafra fue duramente castigada por el
factor climatico. Esta situacién, a la
que se debe afnadir los bajos precios
y los problemas internacionales que
frenan el comercio de la oleaginosa,
presentan un panorama negativo
que se extenderia minimamente por
dos afos. “Quisiéramos presentarles
datos mas halaglienos, pero hoy esta-
mos en una situacién bastante distin-
ta a cuando comenzé la campana, alla
por setiembre del afio pasado”, sefial
José Berea, presidente de Capeco.
El sector viene de cuatro afos de
ajustes de precios, pero con buenos
rendimientos en el campo, mencio-
né Héctor Cristaldo, presidente del
Consejo Directivo de la UGP. Recor-
dé que el tltimo impacto negativo del
clima sobre la produccién agricola se
produjo en el 2012, campana que fue
afectada por una gran sequia y que
dejé un rendimiento promedio de
1.800 kg/ha.
El Ing. Agr. Luis Cubilla, asesor de Ca-
peco, afirmé que después de muchos
anos no se lograron las metas esta-
blecidas. Las consecuencias ya co-
menzaron a hacerse sentir en el pais,
con un receso importante en todos
los niveles econémicos y la confirma-
cién de la importancia de la cadena
de produccién sojera en la economia
local. “Un afo malo para la soja es un
afio malo para todo el pais”, expresé.

RADIOGRAFIA DE LA

ZAFRA 2018-2019

Para tener un panorama mas claro de
lo que fue la campaia, Cubilla pre-

La Camara Paraguaya de Exportadores y Comercializadores de Cereales
y Oleaginosas (Capeco), la Unién de Gremios de la Produccion (UGP),y la
Federacidon Paraguaya de Siembra Directa para una Agricultura Susten-
table (FEPASIDIAS) dieron a conocer la situacidon y produccion de soja
de la campana 2018-2019 en la Region Oriental del pais. El informe, pre-
sentado en la sede de Capeco el 16 de mayo, confirma el bajo rendimiento
del principal rubro agricola de Paraguay. Los relevamientos indican que
la produccion de la oleaginosa seria de 7.854.600 toneladas, lo que repre-
senta una merma del 23,5% en comparacion a la campana 2017-2018.
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sentd los resultados por etapa de siembra. Recordé que el
inicio de la siembra estuvo acompafada por una primave-
ra lluviosa, y que los productores decidieron adelantar el
cultivo mas de lo habitual. Muchos ya iniciaron en el mes
de agosto, presionados por la necesidad de realizar la za-
frifa de soja.

Las sojas tempraneras, cultivadas hasta el 15 de setiem-
bre, emplearon una superficie de 1.000.000 de hectéreas,
cerca del 30% del 4rea total. Estas fueron sembradas en
un escenario de temperaturas muy frescas, exceso de llu-
vias, y pocas horas de luz. Las consecuencias fueron plan-
tas con poco desarrollo y de muy baja productividad. El
promedio en esta época fue de 1.800 kg/ha, con un rendi-
miento total estimado de 1.800.000 toneladas.

En segundo término se encuentran las variedades de ciclo
medio, sembradas desde el 15 de setiembre al 10 de oc-
tubre. En esta época se cultivé 1.300.000 hectéreas, con
temperaturas normales y un nivel estable de precipitacio-
nes. Los materiales sembrados en este periodo arrojaron
un rendimiento promedio de 2.600 kg/ha, con una colecta
total de 3.380.000 toneladas. “Fue la mejor cosecha que tu-
vimos. Acuérdense que en las cosechas de los Ultimos afios
ya rondabamos los 3.000 kg/ha de rendimiento promedio”.
Por altimo se encuentra una superficie de 1.240.000 hec-
tareas, sembrada con las sojas tardias, posterior al 10 de
octubre. En esta época se presentaron temperaturas ele-
vadas y un déficit hidrico marcado en el mes de diciembre,
lo que ocasiond el aborto de flores y vainas de casi todas

Representes de los gremios de la producciéon

durante la presentacién del informe a la prensa.
las variedades. El rendimiento promedio fue de 2.150 kg/
ha. “Las altas temperaturas del mes diciembre, y parte de
enero, ademas de la falta de lluvia fueron los factores para
que nuestras cosechas vayan al tacho”, sefialé.
La produccién total a nivel pais fue de 7.854.600 tonela-
das, en una superficie sembrada de 3.544.000 hectareas.
El promedio nacional fue de 2.216 kg/ha. Comparada a la
zafra 2017-2018, en la que se logré un rendimiento gene-
ral de 10.262.575 toneladas, la merma es de 2.407.975
toneladas, lo que equivale a un 23,5% de pérdida.

CONSECUENCIAS FUTURAS

PARA LA AGRICULTURA

Se estima que la mala zafra sojera impacte en la rotaciéon
de cultivos, practica indispensable para mantener las altas
productividades, disminuir la erosiéony la presenciade pla-
gasy enfermedades. También se espera que repercuta =»
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en el drea de siembra de trigo, cultivo que normalmente
es financiado por la soja “Estamos en pleno momento de
siembra de trigo, y estamos notando que la disminucion
del drea de siembra serd muy importante con relacién al
afo anterior”, seiald Cubilla.

Otra practica que se verd comprometida es la utilizacion
adecuada de fertilizantes. Cubilla explicé que ante la baja
disponibilidad de recursos econémicos el productor dis-
minuye automaticamente el uso de este insumo. El asesor
de Capeco seiald que éste es un procedimiento perjudi-
cial, que tiene como consecuencia un bajo rendimiento del
cultivo por la deficiencia nutricional. “Si es que no se va a
hacer una correccién adecuada del suelo, en cuanto a la
fertilidad, muchas veces es mejor no gastar para comprar
la mitad de fertilizante”.

Lasituaciéntambién tendrarepercusiones en las inversio-
nes orientadas para la adquisicion de maquinarias y me-
joramiento de infraestructura de las fincas productivas.
Ante esta coyuntura se estima que el agricultor requiera,
minimamente, dos buenas campanas agricolas para la re-
cuperacion. “Fue una zafra muy preocupante, que golpea
seriamente la economia del pais”.

IMPACTO EN LA ECONOMIA NACIONAL

En la camparia 2018-2019 se presentaron las tres varia-
bles que inciden en la rentabilidad de la produccion de
soja, senalé el Ing. Agr. Héctor Cristaldo. Se sembré con
altos costos de insumos, se tuvo una baja productividad
a consecuencia del impacto climatico, y la oleaginosa ac-
tualmente se encuentra en su cotizacion mas baja de los
ultimos once afios. “Todo lo que podia salir mal salié mal”.
Al 23,5% de merma en el rendimiento se le debe anadir
una depreciacion de la soja del 20%, en comparacién a la
campafa anterior. Los calculos presentan una disminu-
cion en el ingreso de divisas de 1.340.497.530 ddlares.
Esta situacion ya tiene consecuencias en la economia lo-
cal. Cristaldo hizo mencién al informe del primer cuatri-
mestre del Banco Central del Paraguay, en el que se refleja
una disminucién de 250 millones de délares en el ingreso
de divisas. La suba del délar es otro sintoma del impacto
del mal afo agricola. Dentro de la cadena productiva, el
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contexto actual prevé la caida en la prestacién de servi-
cios de transporte, financieros, y comerciales.

Senald que es necesario encarar seriamente la caida de
la produccién en el campo, buscar soluciones junto con el
equipo econdmico del Gobierno. Hoy estamos dando un
primer paso, mostrando los nimeros y dando un diagnés-
tico de la situacion real de la gente del campo. A partir de
este diagndstico, si coincidimos la vision con el Gobierno,
pedimos sentarnos juntos a buscar soluciones para que la
gente siga trabajando”.

El titular de la UGP mencioné que el punto de equilibrio
actual en la produccion de soja es de 2.440 kg/hay el pro-
medio nacional es de 2.216 kg/ha. Es decir, muchos son
los productores que no llegaron al nivel de rendimiento
necesario para salvar sus costos. “Esa gente tiene que ser
acompafada, y tenemos que preocuparnos por que sigan
produciendo, para que el afio que viene tengamos produc-
cién y recuperaciéon. No serd un proceso corto, nosotros
vemos un escenario de 24 meses de ajustes y dificultades”.

DISMINUCION DEL AREA DE SIEMBRA

Unade las posibilidades que se manejan para la zafra sojera
2019-2020 es la reduccion del drea de siembra. José Berea
sefalé que alrededor de 500.000 hectareas, que es la su-
perficie arrendada para el cultivo de soja, pueden restarse
para la proxima campana. “Con estas condiciones, asi como
cerramos este ciclo, se corre un serio riesgo a que esta su-
perficie vuelva a ser sembrada el préximo ciclo”.

Elinforme presentado en la ocasion no incluye los cultivos
de entre zafra, de la que todavia no se tiene la superficie
sembrada. Sin embargo, el Ing. Agr. Luis Cubilla adelanté
que practicamente toda la zafrifa se encuentra seriamen-
te afectada por las condiciones climaticas adversas.

INSTRUMENTOS DE MEDICION Y
DISTRIBUCION DE LA SUPERFICIE DE SIEMBRA
El consultor Federico Pekholtz presenté las herramientas
empleadas parala mediciony la distribucion de la superfi-
cie de siembra en la campana 2018-2019. La observacion
satelital de la tierra, basada en la clasificacién digital de
imagenes, es la mas importante. Para conocer los nime-
ros ademas se realizaron encuestas y entrevistas con los
productores, que son los que finalmente validan la veraci-
dad del trabajo.

Alto Parana fue el departamento con mayor superficie
sembrada, con 949.400 hectéareas. Itapud, con 768.906
hectareas, fue el segundo. En Canindeyd se sembré
640.331 hectareas y en Caaguazu 427.338 hectareas. Le
siguen San Pedro (319.701 ha), Caazapa (210.317 ha),
Amambay (137.246 ha), Misiones (47.689 ha), Concep-
cién (25.146 ha), y Guaira (17.864). Paraguari también se
incluyo, con 306 hectareas. Uno de los puntos destacados
de este analisis es la distribucién de los pequenos produc-
tores. Se estima que unas 953.000 hectareas pertenecen a
aproximadamente 47.700 agricultores campesinos. CA
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oluciones para la nueva era de
S laagricultura, tecnologiasy es-

trategias para la conectividad
a la orden del dia resaltaron en Agri-
show 2019, de la mano de diversas
industrias y empresas, que eligieron
este escenario para los lanzamientos
y la consolidacién de alianzas, que ga-
ranticen el auge de la Agricultura 4.0.,
la tendencia que va tomando fuerza
para optimizar costos y dar respuesta
desde el campo a la poblacién mun-
dial cada vez mas urbana.

Agrishow 2019 mostré la tendencia del
Agronegocio global. La feria que se desa-
rrolld del 29 de abril al 3 de mayo en Riberao
Preto, Sao Paulo, tuvo como plato fuerte la
conectividad para el fortalecimiento de la
Agricultura 4.0. Esta exposicion, considera-
da una de las tres mas relevantes de Sud-
ameérica, en la udltima edicion, permitié un
volumen de negocios de 2.900 millones de
reales, convoco a 159.000 visitantes, de 88
paises y 800 marcas expusieron sus produc-
tosen un area de 520.000 metros cuadrados.
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Laferiade Riberdo Preto no se limité enunaricavitrinade
tecnologias, sino fue el espacio de capacitacién constan-
te e intensas jornadas de negocios. También fue el podio
de anuncios importantes por parte del gobierno de Brasil,
que con discursos y actitudes demostraron la clara inten-

Fendt se
destacé en
Agrishow 2019.

sién de seguir fortaleciendo mas al
agronegocio brasilefo.

Agrishow 2019 reunié a los repre-
sentantes del Gobierno, liderado por
el presidente de la Republica Fede-
rativa de Brasil Jair Bolsonaro, quien
aprovecho la apertura oficial de la
muestra para anunciar lineas de cré-
ditos para el Proyecto Moder Flota,
recursos financieros para seguros
del agroy pidio la baja de las tasas de
intereses a las entidades bancarias.
Ademas se destacé el trabajo arméni-
co entre el Ministerio de Agricultura,
Pecuaria y Abastecimiento y el Mi-
nisterio del Ambiente, que transmi-
ten sefales claras de una politica de
Estado favorable para la agricultura,
ganaderia y floresta sustentable. =»




COBERTURA

Lanzamiento de Libro Agrishow 25 aios.

CENTRO DE NEGOCIOS

Esta feria fue un importante centro
de negocios, ademas de ser el ter-
mometro del comportamiento del
agronegocio brasilefio. Las jorna-
das comerciales fueron constantes,
desde los diferentes espacios de la
feria y la rueda de negocios fomen-
tada por la Asociacién de Industrias
de Maquinarias y Equipamientos
(Abimaq).
Seglnlaorganizaciénlaedicion 2019
de Agrishow logré un incremento en
concrecién de negocios de 6,4% con
relacién a la edicién anterior, con lo
cual el volumen de negocios alcanzé
2.900 millones de reales.

Segun los Ultimos reportes de la Ase-
soria de Presa de Agrishow, este vo-
lumen de negocio beneficié a varios
segmentos. La intensién de compra
de maquinas, granos, frutas y café
tuvieron un incremento del 5%, la
pecuaria 4%, el sector de irrigacién
35% y de almacenaje tuvo uma re-
duccién del 13%.

La ultima edicion de Agrishow 2019
recibié 159.000 visitantes, en su ma-
yoria productores rurales de diferen-

Civemasa.

Empresarios y
productores de
Paraguay.

Corteva.
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Premiacion mejor tractor del afio.

tes escalas de produccion, provenientes de todas las re-
giones de Brasil y el exterior

La feria también dio lugar a debates sobre perspecti-
vas del agronocios, lanzamiento del libro Agrishow 25
afnos, premiacion al mejor tractor del afio y por sobre
todo transmitié la intensién favorable del Gobierno
hacia el agronegocio brasilefio con gran potencial de
seguir creciendo.

La fecha para la Agrishow 2020 es del 27 abril al 1 de
mayo. >
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ara Jodo Carlos Marchesan, presidente del Consejo

de Administracién de la Asociacién Brasilera de In-
dustrias de Maquinarias y Equipamientos (Abimag), esta
fue la mejor Agrishow de los ultimos 10 afnos, ya que ade-
mas tuvieron el apoyo de los representantes del Gobierno.
“ConlaAgricultura 4.0, vivimos una verdadera revolucion,
a través de la robédtica, inteligencia artificial, internet de
las cosas que, embarcadas en las maquinas e implemen-
tos, estdn cambiando significativamente la cotidianidad
del agronegocio y la productividad del campo”, dijo.

CONECTIVIDAD Y TECNOLOGIA

Por su parte, el presidente de Agrishow, Franciso Matturro,
afirmé que Agrishow 2019 fortalecié aun mas su reputa-
cion de importante feria del agronegocio a nivel mundial.
“Este afo estuvo en destaque la conectividad y la tecnolo-
gia como aliadas para aumentar la productividad y eficien-
ciaen el campo,ademas de laincorporaciéon de importantes
segmentos de la cadena productiva, como dreade insumos”.
Resalté que Agrishow es la feria donde toda la cadena se
reline, que es una universidad a cielo abierto durante cin-
co dias y permite un gran intercambio de informacién en-
tre toda la cadena. “Solo con ciencia, investigacion y tec-
nologia se puede producir con tan poca gente en el campo.
En Brasil somos 210 millones de habitantes y el 87% es
urbana”, expreso.

Destacd la creacién del Banco de Datos Colaborativo del
Agricultor liderado por Abimaq y enfatizé. “Estamos a un

Syngenta.

Momento de la
inauguraciéon de
la feria Agrishow
con la presencia
del presidente
Jair Bolsonaro.

Jodo Carlos
Marchesan
presidente del
Consejo de
Administracién
de Abimag.
T

Franciso
Matturro,
presidente
de Agrishow.

paso de poder realizar el manteni-
miento de los equipos, a través del
sistema”, dijo.

Para el futuro Agrishow se proyecta
a ser una feria enteramente conec-
tada con todas las cadenas producti-
vas. “La idea es mostrar la cadena de
alimento para exponer ante la pobla-
cién urbana que el arroz o el pan no
nacen en el supermercado, sino en el
campo’, expresé Matturro.

Mencioné que los 25 anos de Agri-
show es la concrecién de sueios de
mucha gente. “Nosotros concebimos
un concepto nuevo de negocios y tra-
bajo y lo mas rico que tiene esta feria
es el intercambio de informaciones.
El agricultor viene a Agrishow a co-
nocer los lanzamientos mundiales
y trae para las fabricas sus requeri-
mientos y realidades que tiene en el
campo’, dijo.

Refiriéndose al Mercosur expresé que
deberiaserunbloquerico,unauniénde
paises, pero cada pais tiene problemas
politicos y muy diferentes. “Tenemos
productos que podriamos intercam-
biar, pero los intercambios comerciales
nunca funcionan adecuadamente por
cuestiones politicas”, expreso.
Comenté que en Brasil estan vivien-
do en un ambiente positivo, con gran-
des esperanzas en las reformas que el
actual Gobierno estd promoviendo,
como el inicio de lareforma de la pro-
videncia social y el encaminamiento
de la reforma tributaria.

Valoré a Paraguay por la simplifica-
cién del sistema tributario, que fa-
vorecié las inversiones industriales
brasilefias en Paraguay, ademas de
sus ricas tierras y agricultores de alto
nivel. Destacé la produccién de soja
en el Chaco paraguayo como un claro
resultado de la ciencia. >
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Rueda de Negocios
en la Agrishow 2019
registra negocios por
32 millones ddlares

a Rueda de Negocios desarrollada en Agrishow regis-

tré un volumen de negocios de 32.926 millones de do-
lares, entre concretados y futuros para los proximos doce
meses. Esto significa un crecimiento de 61% en relacién a
la misma accién realizada en la Agrishow 2018, cuando el
resultado fue de 20.450 millones de délares.
Este evento, que estavez fue suvigésimaedicién, fue or-
ganizada por el Programa Brazil Machinery Solutions, a
través de una alianza entre la Agencia Brasilera de Pro-
mocién de Exportaciones e Inversiones (Apex-Brasil) y
la Asociacién Brasilera de la Industria de Maquinas y
Equipos (Abimagq).
La dltima edicién de la Rueda Internacional de Nego-

. 2
Mahindra. Indutar.

cios reunié a 52 fabricantes bra-
sileros de maquinas, implementos
agricolas y equipos de irrigacion,
con 15 compradores (importadores,
distribuidores y representantes)
extranjeros, llegados de Argentina,
Australia, Chile, Colombia, Etiopia,
México, Nigeria y Pera. Se reali-
zaron, en el transcurso de los tres
dias, 463 reuniones entre ellos.

La directora de Mercado Externo
de Abimaq y gerente del Progra-
ma BMS, Patricia Gomes, la accién
fue bastante positiva y refuerza la
relevancia y competitividad de la
industria brasilera de maquinas,
implementos agricolas y equipos
de irrigacion. “Esta edicién del Pro-
yecto Comprador mostré que la in-
dustria brasilera esta cada vez mas
buscando oportunidades en el mer-
cado internacional de forma conso-
lidada”, dijo.

La Rueda Internacional de Negocios,
denominada por la Apex-Brasil como
Proyecto Comprador, tiene como ob-
jetivo principal potencializar el con-
tacto y las negociaciones entre fabri-
cantes brasileiros e importadores de
los paises mas diversos. El trabajo de
seleccién de los importadores es rea-
lizado previamente por consultores
especializados en matchmaking in-
ternacional, que cruzan las informa-
ciones e identifican compradores en
diversos paises que tienen interés en
los productos brasileros.

La organizacion también reporté
que en esta edicion la participacién
extranjeradurante la Agrishow, enel
Bureau Internacional, espacio dedi-
cado a la recepcién de este publico,
recibié mayor nimero de visitantes
internacionales, unos 15% mas que
en la ultima edicién.
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presento

Banco de Datos
Colaborativo del
Agricultor

Presentacion del Banco de Datos
Colaborativo del Agricultor.
urante la feria Agrishow 2019, la Asociacién de
Industrias de Maquinas y Equipamientos (Abi-
magq) lanzo el Banco de Datos Colaborativo del Agri-
cultor (BDCA), que consiste en un banco de datos
multimarcas, cuyo propésito es integrar los datos
generados por equipamientos y sensores de todos
los fabricantes.
Para el efecto se aliaron las empresas: Baldan, Jacto,
Jumil, Tatu Marchesan, MIAC Maquinas Agricolas, Sta-
ray Vence Tudo.
Los datos compilados son del agricultor y la libera-
cién de los mismos debe ser autorizado por los mis-
mos. Con esto el productor tendra todas las infor-
maciones de sus maquinas y sensores integrados en
un Unico local, sin depender de un sistema Unico del
fabricante.
Todos los datos que son recogidos del campo son en-
viados para ser almacenados en un banco de datos, ad-
ministrado por Abimaq.
Los fabricantes pueden compartir parte o la totalidad
de los datos generados, atendiendo la demanda de los
agricultores de integracion de los datos provenientes
de maquinas de diferentes marcas.
Abimag serd laresponsable por el BCDA, garantizando
la seguridad de los datos y la distribucién, cuando sea
autorizado por el agricultor.
Actualmente son siete empresas socias que lanzaron
este servicio afavor del agricultor, pero pueden sumar-
se otras, previa aprobacién del Consejo de Abimag.
Paralos precursores de este servicio, este paso es muy
importante para fortalecer la tendencia en auge, que
es la agricultura digital.

Brasil pagara por
reservas ambientales

D urante el debate sobre Perspectivas de Agronego-
cios Brasileros desarrollado en la tltima edicién de
Agrishow, el ministro del ambiente Ricardo Salles, expre-
s6 que Brasil gestionara para que los fondos internaciona-
les sean destinados al pago de servicios ambientales. “Es
la forma para que quienes preserven tengan rentabilidad”,
expreso. El evento fue promovido por la organizacién em-
presarial LIDE Riberao Preto.

Manifest6 que la expectativa es disponer durante los cuatro
anos de este gobierno unos 500 millones de délares para ese
fin. Los recursos provendrian del Banco Mundial y de fondos
especificos de Europa, Canaday Estados Unidos. “Son térmi-
nos generales, sobre todo reconocimiento de areas que han
sido mantenidas, bajo el limite de lareserva legal. Pagaremos
parael nimero de hectareas mantenidas como reserva legal,
a un precio que tenga relacién con el costo. Tenemos que re-
cibir una paga por todos los recursos naturales que preser-
vamos aqui en América”, expreso el secretario de Estado.
Por su parte, Fabio Fernandes, presidente de LIDE Ri-
berado Preto, organizador del evento, refirié que el agro-
negocio es el principal motor de la economia brasilefia y
Agrishow es un gran termometro. “Nuestros empresarios
son optimistas y ofrecemos informaciones de primera
mano y razones para invertir”, expreso.

Menciond que actualmente para Brasil, uno de los desafios
es lograr la reforma de la Ley de la providencia. “Este es el
punta pie inicial para otras reformas como la tributaria”, dijo
al destacar que para LIDE, como plataforma multiterritorial,
mulsectorial y multitematica dicha reforma debe ser apro-
bada cuanto antes, para que Brasil pueda funcionar bien.
Comenté que LIDE es una organizacién empresarial que
retne a 1.700 empresas de 16 paises del mundo. Como
plataforma de intercambio de relacionamiento y negocios
desarrolla mas de 200 eventos al afio.

Ricardo Salles,
ministro del
ambiente durante
el debate.
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“Conectividad y
capacitacion desafios
de la agricultura digital”

edro Estevao, presidente de la Camara Sectorial de

Magquinarias y Equipamientos Agricolas de Brasil,
destacé la gran eficiencia que aporta la digitalizacién a la
agricultura. Mencioné como ejemplo que en pulverizacion
reduce las pérdidas al 4%, frente al 15% de las tecnologias
convencionales. Sin embargo, esta tecnologia que actual-
mente ya esta abarcando entre el 5y el 10% de la agricul-
tura brasilefa, encara dos principales desafios: la conecti- Pedro Estevio,
vidad y la capacitacion de toda la cadena. presidente
No obstante, menciond que varias compafnias de diferen- de la Camara
tes segmentos se unieron para concretar la conectividad Sectorial de

. Maquinarias y

en el campo a través de Conectar Agro. En este empren- Equipamientos
dimiento participan varias industrias del sector de maqui- Agricolas de
nariasy otros segmentos, como ser: CNH Industrial, Jacto, Brasil.
AGCO, The Climate Corporation (Bayer), Tim telefonica, , z
Nokia, Solinftecy Trimble.
El otro desafio de este nuevo modelo de agricultura que
se impone es la capacitacion a toda la cadena para usar
esas tecnologias. “Hoy las tecnologias avanzan mucho
mas rapido que la capacitacién de los actores. Es impor-
tante capacitar a la reventa de maquinas, los mecani-
cos, el agricultor, el duefio de la hacienda, el agrénomo

de la hacienda y al operador de la
hacienda”, expreso.

En cuanto a las debilidades de Brasil
destacd la excesiva burocracia y la
alta carga tributaria, que llega a un
34% para las industrias, ademas de
las altas tasas de interés.

Menciond que la apuesta esta ahora
enlareformadelaleydelaProviden-
cia, ya que esto puede ayudar a redu-
cir el déficit fiscal que encara ahora.
Destacé a Paraguay como uno de los
principales mercados de exportacién
de las maquinarias agricolas brasi-
lefas. “Siempre Paraguay esta entre
el primero o el segundo mercado de
exportacion mas importante para las
maquinas brasilefas”, dijo. >

\aflds companias de diferentes
seginentos se unieron para
concretar la conectividad en el
campo a través de Conectar Agro.
En este emprendimiento participan
varias industrias del sector de
magquinarias y otros segmentos,
como ser: CNH Industrial, Jacto,
AGCO, The Climate Corporation
(Bayer), Tim telefénica, Nokia,
Solinftec y Trimble.

Paraguay es un importante aliado

ara Leticia Catelani, directora de la Agencia de Pro-

mocion de Exportaciones e Inversiones (Apex), su
pais ve con muy buenos ojos a Paraguay, por sobre todo
su evolucion en el proyecto maquila. “ En esto para Brasil,
Paraguay es mucho mas importante que China. Tenemos
varias empresas brasileras instaladas para Paraguay”, dijo. Leticia Catelani,
Valord la organizacién fiscal de nuestro pais y anuncié que directora de
en breve tienen previsto lanzar una cooperacién, tanto la Agencia de
con la agencia de Paraguay de fomento a las exportacio- Eromoc'qn de

xportamones

nes junto con APEX. o [FvErEiemes
La ejecutiva explicé que la entidad a su cargo tiene tres (Apex).
funciones: el fomento de las exportaciones, atraer las in-
versiones y la internalizaccién de empresas brasileras en
el exterior/Apex es una instituciéon publica que invierte
400 millones de reales anuales para las promociones de
las exportaciones”.
Mencioné que empezaron el contacto con el Gobierno
paraguayo para hacer foros de cooperacion y ferias en-
tre ambos paises, ya que consideran a Paraguay un aliado
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estratégico. Ademas es un mercado
importantisimo para los productos
brasileros. “Nuestro foco principal es
la internacionalizacion de las empre-
sas brasileras en Paraguay. Sabemos
que Paraguay necesita del Know how
del agro brasilero”, dijo.

Sobre las actividades de la organiza-
cién comenté que fomentan las ex-
portaciones de todas las industrias.
“Tenemos proyectos sectoriales des-
de la exportacion de miel hasta de
maquinas agricolas”.

Mencioné que el 43% de todas las
exportaciones de Brasil provienen
del Agro y destaco la necesidad de
la readecuacion del modelo de Mer-
cosur para destrabar las barreras co-
merciales.
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para todos los segmentos

| amplio stand de Jacto en Agrishow reuni6 a los pro-

ductores con variadas novedades en maquinarias,
tecnologias y aplicativos. El objetivo de esta empresa con
sus tecnologias es proporcionar herramientas que permi-
tan ahorros de insumos, beneficios para el medio ambien-
te y ganancias para el agricultor, expresé llson Ferreira de
Oliveira, coordinador regional de ventas de Jacto.
Entre los lanzamientos destacé la Uniport 3030 Electro-
Vortex, una tecnologia innovadora, Unica y exclusivade
Jacto. Esta maquina ofrece muchas ventajas y en breve
desembarcara en el mercado paraguayo.
Este sistema permite que el defensivo llegue a las partes
mas inferiores de las hojas, garantizando asi calidad supe-
rior de la aplicacién. Entre sus principales beneficios se
destacan: mayor rendimiento operacional, potencial para
reducir cantidad de pulverizacion durante el ciclo del cul-
tivo y aumento de productividad.
Otrainnovacion de la marca fue el Uniport 4530, con barra
hibrida de 42 metros, fabricados 100% en fibra de carbono.
También presenté la Uniport 5030 en NPK que es la apli-
cadora de fertilizantes al voleo y con una innovacién muy
importante de Jacto, el corte de 12 secciones automatico.
La Jacto también expuso toda la linea de pulverizadores
mochilas, entre los que destacé una mochila eléctrica con
capacidad de 20 litros a bateria.
“Nosotros tenemos hoy la preocupacion de tener equipos
para el “productor pequeio, mediano y grande. Nuestro
objetivo es proporcionar inclusive maquinas y tecnologias
muy avanzadas para la agricultura familiar”, destacé.

TENDENCIAS Y DESAFIOS

En cuanto alas tendencias, llison manifestd que el agrone-
gocios esta pasando por un momento muy especial, donde
la tecnologia esta llegando de forma muy rapida. “Por un
lado es muy positivo, porque se logra bajar los costos, per-
mite mejor control de insumos, son mas beneficiosos para
medio ambiente”, dijo.

Menciond que desde Jacto tienen una preocupacién muy fuer-
te con relacién al cuidado del medio ambiente, por eso toda la
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llson Ferreira
de Oliveira,
coordinador
regional de
ventas de Jacto.

tecnologia que tienen disponibles para
el agronegocio apunta a estos objetivos:
ahorrar insumos agricolas, tener plantas
mas sanas y mas productivas.

En cuanto a las tendencias en tecnolo-
gia de pulverizacién, destacé el sistema
ElectroVortex, cierre boquilla a boquilla,
piloto automatico con repetidor de fun-
ciones y otras cosas por venir’, resalto.
Mencionéqueamasdelatecnologiahay
gue pensar en preparar mano de obra,
realizar entrenamiento, capacitaciéon y
que el agricultor asimile las tecnologias.
“No podemos atropellar, es importante
tener mano de obra especializaday para
ello proporcionar capacitacion”.
Comenté que la Jacto apuesta fuer-
te por la capacitacioén, para el efecto
cuenta con la Facultad de Tecnologia
(Fatec). El objetivo de este centro de
estudios es disponer de profesiona-
les en el mercado para atender esa
demanda, porque la tecnologia llegd
muy rapida y todo lleva un tiempo
para ser asimilado. >
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Baldan refuerza

su portafolio

B aldan estuvo presente en Agrishow con innovaciones
y constantes jornadas de negocios. Marcio Barion, ge-
rente de marketing y de posventa de la compafiia, manifes-
t6 que este ano Baldan presentoé en la feria el complemen-
to de la linea que la gente ya tienen en el portafolio, para
atender la demanda de la mayor potencia de los tractores
del mercado internoy externo. Totalizaron cinco los nuevos
productos. La otra novedad destacada por laempresa fue el
proyecto del Banco de Datos Colaborativo del Agricultor,
en alianza con otras empresas y gerenciado por Abimag.

Barion destacé que el proyecto empezé al final del afio pa-
sado, con la implementacién de los médulos para instru-
mentacion para envio de datos de equipamientos. “Laidea
es avanzar con el proyecto en el transcurrir del afio, de tal
manera a ofrecer a los clientes la posibilidad de hacer el
mejor gerenciamiento de los datos que se colectan con
sus equipamientos”, dijo.

Mencioné ademas que Baldan durante todo el 2018 reali-
z6 el proceso de modernizacién de la marca y padroniza-
cion de los colores de sus implementos.

En otro momento comenté que al inicio arrancaron
Agrishow con mucha preocupacion, ya que los créditos
del plan zafra estaban practicamente extintos, pero el
posterior anuncio del Gobierno, en la inauguracién de
la feria, sobre la disponibilidad de unos 500 millones de
reales, permitié buenas ventas.

No obstante mencioné que las pérdidas causadas por el
factor climatico, en algunos Estados de Brasil como en
Paraguay, vuelven muy cautelosos a los productores a la
hora de invertir.

Marcio Barion, gerente
de marketing y de
posventa de Baldan.

New Holland con soluciones
completas para el agro

N ew Holland presenté en su atractivo stand de Agri-
show 2019 soluciones que van desde la siembra has-
ta la cosecha, con maquinarias y equipos para pequenos,
medianos y grandes productores, de diversos cultivos. En-
tre las novedades destacé tractores, forrajeras, pulveriza-
dores, sembradoras y equipos de agricultura de precision.
Entre los destacados de la marca estuvieron: La familia
de cosechadoras CR EVO, con exclusivo sistema de doble
rotor que fue presentada en tres modelos. También formé
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parte del destaque la mayor forrajera FR780 presentada
con la marca CNH Industrial, que posee una plataforma de
9 metros y garantiza mejor performance de corte y alimen-
tacién de las plantas. La maquina se destaca por lafuerza, la
tecnologia design y estad equipada con un motor de 783 CV.
En la gama de las innovaciones de New Holland estuvo
ademas la sembradora PL 6000, eficiente, versatil y esta
disponible en ocho nuevos tamafios; también el mayor
tractor fabricado por New Holland el T9, cuyo motor ga-
rantiza alto desemperio sin perder la fuerza. Con el sis-
tema EPM, el gerenciamiento de potencia del motor del
tractor alcanza hasta 50 CV adicional de potencia, ideal
para areas de cultivo en larga escala y el pulverizador De-
fensor modelos 2500 y 3500. >

Novedades
presentadas por
New Holland.
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Case con la AFS Connect

y varias propuestas

C ase con imponente presencia en Agrishow desta-
c6 el AFS Connect, una solucién digital e integrada
gue optimiza el monitoreo de la flota, garantiza el maximo
desempefio agrondmico y posibilita el gerenciamiento de
datos de forma simple e intuitiva en tiempo real.

Rodrigo Alandia, gerente de marketing de Case IH, destacé
gue el AFS Connect es una solucién que ayudara a los clientes
contodolorelacionado a telemetria, soluciones de agricultura
de precision, colecta de datos, gerenciamiento de datos, ges-
tion agrondmica y gestion de flota. “Todo este paquete esta
disponible para interactuar con nuestras maquinas, para que

el cliente pueda tener de forma digital en sus manos una so-
lucién rapida y pueda tomar decisiones correctas’, dijo. Otro
lanzamiento destacado fue el pulverizador Trident 5550, con
5.300 litros de tanque que ofrece un sistema de aplicacién di-
ferenciado, ya que es un pulverizador de liquidos y sélidos gra-
nulados, ideal para actuar en agricultura de gran escala. El tan-
que para solidos, conocido como el Drybox, tiene la capacidad
de 9.4 metros cubicos, con banda de aplicacion de 36 metros.

También fue presentado Quadtrac, la linea de tractores arti-
culados para los productores que buscan reducir la compac-
tacion del suelo. Es el tractor de mayor capacidad de traccién
del mundo y ofrece potencia maxima en cualquier actividad,
de forma suave y eficiente. Sus potencias variande 507 CV a
629 CV. Lalinea de cosechadoras Axial -Flow Extreme 9230
Rubber Track fue otra novedad, la maquina a oruga que per-
mite menos compactacion de suelo y la cosechadora de cana
que conmemora los 75 ainos, Otro destaque fue los 20 afios
de la fabricacién de los pulverizadores Patriot, del cual ofre-
cié un pintado diferente de la edicién limitada de los pulveri-
zadores, que estan disponibles en el mercado.

Rodrigo Alandia,

gerente de

marketing de

Case IH junto

~ . al pulverizador
| Patriot.

Massey Ferguson con
innovaciones en sus lineas

M assey Ferguson presentd innovaciones en maquinarias
agricolas que contribuyen al aumento a la productivi-
dad del cultivo, con economia de recursos y mayor confort
para el operador. Las novedades fueron desde tractores com-
pactos hasta plantadoras doblables y soluciones para agricul-
tura de precisién. En tractores present6 la serie MF 3300 en

version plataformada y cabinada. También estuvieron la se-
rie MF 4700, MF 5709, MF5710 y MF5700. En plantadoras
tuvo destaque la sembradora doblable Momentum, primer
proyecto global de AGCO, propietaria de la marca Massey
Ferguson. La misma fue desarrollada al 100% en Brasil y se
dispone en versiones de 24,30y 40 lineas, con largo de traba-
jode 10,2 metros, 13,2y 18 metros, respectivamente.
También estuvieron los pulverizadores MF 9330 y MF
9335de 3.000y 3.500 litros, que ofrecen un nuevo concep-
to de barray aumentan la productividad en el campo.
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numerosos lanzamientos

tara presento en Agrishow la amplia gama de maquina-

rias e implementos que dispone paralas diferentes fases
de los cultivos. Henrique Buhler da Silva, especialista técnico
comercial de Stara destacé entre los lanzamientos de la fe-
ria ala plantadora Absolunta. Es una plantadora solo semilla,
gue se dispone desde 28 a 61 lineas. La misma fue disefiada
para ofrecer agilidad y eficiencia en el plantio en areas en
que lafertilizacién del suelo ocurre en una operacién separa-
da. Es una excelente herramienta para hacer un plantio pre-
ciso, agil y en menos tiempo, proporcionando el aumento de
la productividad. La misma dispone de la tecnologia syncro,
gue es la nueva funcion que Stara dispone para las plantado-
ras, y permite que hasta cuatro plantadoras se comuniquen.”
Todo el trabajo que hizo una de las maquinas las otras tres
pueden observar a través del controlador Topper. Con esto
se puede mirar todo el trabajo que hizo los demas y facilita
tener mas plantadoras en un mismo campo”, explico.
También se destacaron como innovaciones los pulverizadores
Imperador de 3.000y4.000 litros. Ademas de la 3.0, el Gnicodel
mundo, que trae tres funciones, el de pulverizador, fertilizado-
ray ahora cuenta con la siembra neumatica por los barrales. El

Tatu Marchesan con
sembradoras de facil manejo

T atu Marchesan ofrecié diversas maquinarias e im-
plementos y destacé como una de las novedades la
sembradora USAP. La misa ofrece la innovacién de que
no requiere lubricacién, con lo cual facilita el trabajo del
operador ahorrandole la tarea de parar para lubricar. Es
una maquina Pneumatica, tiene el distribuidor de semi-
llas titanium, explicé Lucas Reis Freire, del drea de ex-
portacion, durante la feria. Es una maquina solo semilla
gue le permite trabajar mas rapido. La misma esta dis-
ponible desde 24 lineas hasta 50 lineas. Otro destaque
de Tatu Marchesan fue la sembradora Cop trio. La mis-
ma es articulada que llega a 65 centimetros.

Henrique Buhler da Silva, especialista

técnico comercial de Stara.
especialista técnico destaco que todo esto esta disponible para
Paraguay. Comenté ademas sobre el Servicio Conecta, donde
el cliente puede llamar directamente a la fabrica para solucio-
nar pequefos problemas, como calibracién. “Con este servicio
el cliente puede hablar directamente con la fabrica”, dijo.

Nogueira lanzé compactador

de silos y nueva alianza

ogueira lanzé en Agrishow el compactador de silos

CSN 2.0, el mismo fue desarrollado para los clientes
que requeiren mayor capacidad para la compactacién de
silajes, manifesté Paulo Alberto Francischini, responsable
comercial para todo América del Sur. También fueron lan-
zamientos los vagones forrajeros. Ademas durante la feria
se presento la alianza con CLAAS. Con esto Nogueira re-
presenta las cosechadoras de forrajes y las enfardadoras
de 500y 1.000 kilogramos de CLAAS en Brasil.
En Paraguay Nogueira esta presente desde hace 40 aios
con la empresa Setac”. Paraguay es el primer pais donde
Nogueira exportd y hoy tenemos en Paraguay todas las
maquinas disponibles en Brasil”, resalto.
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John Deere presenta
Conectividad Rural

ohn Deere en su imponente de stand de 10.000 me-
tros cuadrados de Agrishow presento el servicio Co-
nectividad Rural, que le permitié demostrar durante la
feria casos reales de productores ya conectados.
También presentd los primeros softwares conectados que
contribuyen con la excelencia del Centro de Operaciones,
que fueron desarrollados por aliados estratégicos en agri-
cultura de precision.
La marca del ciervo también lanzé cuatro innovaciones en
su portafolio y son: el tractor 9RX con neumaticos a oru-
ga, mas de 500 CV de potenciay la plantadora DB ExactE-
merge, con doble precisiény mas rapida de la categoria, ya
que permite sembrar a una velocidad de 16 km/h.
Los otros lanzamientos de John Deere de la feria de Ri-
berdo Preto fueron el Pulverizador M4000, que cuenta
con ExactApply, sistema inteligente de puntas que per-

mite precision inédita en la aplicacion de defensivos agri-
colas en todas las condiciones, y la cosechadora S700,
totalmente automatizada, con dos camaras inteligentes
que hacen imagenes cada dos segundos para la lectura y
pesaje de granos, ademas realizan ajustes automaticos en
la maquina cada tres minutos.

Ademas de las novedades, John Deere expuso mas de 40
soluciones, entre maquinarias, implementos agricolas y
equipamientos, para la agricultura, pecuaria, construccién
y forestal.

Ipacol con innovada
gama en Agrishow

pacol entre su amplia y variada gama destacé como lan-
zamiento en Agrishow el vagoén distribuidor de abono
orgdanico, modelo VDE construido en acero inoxidable. Es
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de 15 metros cubicos, tipo tumbador para camiones e 18
metros cubicos y remolcado de 12 metros cubicos, explicé
Ricardo Zibetti, representante comercial de Ipacol. Entre
las variadas ofertas se destacan algunos productos orienta-
dos al mercado paraguayo de lamano de su aliado Cotripar,
como son los mixers, distribuidores de fertilizantes, mode-
los DSE parafertilizante quimicoy organico, los tanques es-
tercoleros de diversos tamarios, tolvas volcadoras y desma-
lezadoras de diversos tamanos. “Todas estas tienen buena
recepcion en Paraguay con el representante Cotripar, con
quien estamos muy contentos”, destacé Zibetti. >

Ricardo Zibetti,
representante
comercial de Ipacol.
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conectividad total

S Tractor presenté en Agrishow la conectividad total

a la orden del momento en todos sus tractores, a tra-
vés de un aplicativo que incorpora en sus productos. Esto
permitird practicidad para tener mas productividad y fa-
cilidad para tener todas las informaciones a mano, y asi
poder evaluar y decidir con mayor rapidez. El objetivo es
reducir costos en la propiedad del productor rural.
Benjamin Cusit, director general de Colven Brasil, expli-
c6 sobre el trabajo conjunto que realiza con Colven con
LS Tractor. Le proveen protector de motor paralalinea LS

tractor y tecnologia de la telemetria, que es laresponsable
de buscar todas las informaciones del motor en el campoy
transmitirla para el administrador o para el duefio.

La proteccién de motor va a controlar todo el tiempo que
el motor trabaje en condiciones normales. Si el motor vie-
ne a trabajar fuera de los pardmetros normales, el equipo
primero va a identificar para el chofer y posteriormente
detener esaunidad. Asuvez latelemetriava a pegar todas
esas informaciones y presentar al administrador, quien
desde su celular o sucomputador va a poder visualizar ese
problemay tomar decisiones.

Presentd ademas el aplicativo, que es un monitor para
poder apuntar todas las informaciones del campo, sea el
trabajo que se esta haciendo, desperfectos en los imple-
mentos o la maquina y todos los mantenimientos durante
el dia o el mes. Esas informaciones van a ser almacenadas
en una nube, donde después el administrador va a poder
buscar y visualizar en forma rapida y tomar decisiones
para mejorar la productividad en el campo y como traer
mayor economia para su empresa.

Benjamin Cusit,
director general
de Colven Brasil.

Kuhn lanza pulverizador Fighter
y dos nuevos abonadores

K uhn llevé a Agrishow nuevas propuestas y la mas com-
pletagamadeimplementos. Entre los lanzamientos es-
tuvo Fighter, el pulverizador que posee una barra principal
de 30 metros y otra opcional de 27 o 32 metros, lo cual ga-
rantiza alto rendimiento en las aplicaciones. Su peso equili-
brado aliado a una transmisién bien dimensionada permite
realizar trabajos en cualquier tipo de terreno, garantizando
alta eficienciay un potencial para alcanzar 70 hectareas por
hora, sefala el comunicado de laempresa. Fighter esunode
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los modelos mas livianos se su clase de autopropulsados, lo
cual hace que reduzca considerablemente la compactacion
de suelo. También posee motor electrénico y transmision
electrénica, que le permite mayor capacidad de traccion
y menor consumo de combustibles. Las otras nuevas pro-
puestas de Kuhn presentados en la ocasién fueron el PS
235y 242, distribuidores de estiércol ideal para unidades
lecheras y el vagoén distribuidor y triturador de henos Pri-
mor 4260M. Kuhn a tono con la tendencia de la Agricultura
4.0 presentd en su stand la Isla de Tecnologias, donde expu-
so todas sus tecnologias para siembra, pulverizacion, distri-
buidor de fertilizantes, henificacién y alimentacion animal,
ademas de AgriRouter, una plataforma de transferencia de
datos capaz de conectar diversas maquinas o software de
manera rapida e inteligente. >
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Kepler Weber con
soluciones integradas

K epler Weber estuvo presente en Agrishow donde
orientd constantemente sobre SYNC, soluciones
integradas que conecta toda la operacién, permite
mayor control en cada etapa del proceso y optimiza
el tiempo. El sistema comprende: telemetria digital,
automatizacién de secado, paneles de control y portal
10T KW Cloud.

GTS con Tiller y diversos
implementos en Agrishow

TS presenté diversas propuestas y ofrecié condi-

ciones favorables durante Agrishow. Entre las no-
vedades se destacé Tiller, nivelador de suelo de gran por-
te. Esta novedad es una maquina muy robusta que hace
posible nivelar el suelo picando el pasto y protegiendo
de esa manera la superficie, acamando la materia orga-
nica parala cobertura suelo. La misma tiene aproximada-
mente 9 metros y 35 lineas de corte. No pudieron estar
ausentes las plataformas para maiz, soja y otros imple-
mentos de reconocida performance.
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Piccin lanzé Fulltech y llevo
su portafolio completo

aster 15000 Fulltech fue el lanzamiento de

Piccin Implementos Agricolas en Agrishow. Es
un distribuidor con tecnologia exclusiva de autoca-
libracién, de alta capacidad de carga para aplicacién
de cualquier tipo de material como: yeso, calcareo,
abonos orgéanicos y quimicos, dotado de tecnologia
padrén ISOBUS y exclusivo sistema controlador con
células de carga que mantienen la dosificacién de
aplicacién a tiempo real.
Segln el boletin prensa distribuido por la empresa,
este implemento ajusta continuamente la tasa de
aplicacién de acuerdo al objetivo, realiza constan-
te medicién de peso y por consecuencia genera una
autocalibracién del producto enrelacién a velocidad
de piso y control hasta 12 secciones con monitoreos
de platos.
Ademads de este lanzamiento, Piccin Implementos
Agricolas, con sus 56 afos de trayectoria en el mer-
cado, ofrecié su portafolio completo en la feria de
Riberao Preto.
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altra presenté equipos
de ultima generacion

Pd

V altra nutre de novedades al agro y llevé en Agrishow
nuevas lineas de tractores, distribuidor de fertilizan-
tes sélidos y semillas y lainiciativa inédita de conectividad
en el campo.

Entre las novedades estuvo la linea de tractores de alto
desempeno S4, la versién cabinada de la linea de tracto-
res fruteros mas versatiles del mercado, la A3F y el nuevo
distribuidor de fertilizantes sélidos y semillas, oBS3350H
Dry. También presenté a la plantadora Momentumy la so-
lucion de conectividad Conectar Agro.

La S374 es el primer tractor Valtra en Brasil con la tec-
nologia Smart Touch, con controles integrados, termi-
nal touch screen con orientacién integrada Isobus. Su
poderoso motor de 8,4 litros usa las mas reciente tec-
nologia AGCO Power. Es un tractor cuyo desempefio
superior ayuda al agricultor a maximizar la produccion
y minimizar los costos.

Otro destaque de Valtra fue el pulverizador y distribui-

dor de sélidos. La BS3330H que tiene versiones con
barras de pulverizacion de 24 y 30 metros. La barra de
24 metros estd homologada de fabrica para funcionar en
media barra, ideal para cultivos de cafa. La capacidad de
tanque de este modelo es de 3.000 litros. La BS3335H
es el modelo que posee mayor capacidad de tanque del
mercado, para 3.500 litros de defensivos y barra de pul-
verizacién de 32 metros.

La plantadora Momentum fue otra novedad, es doblable,
quedando con apenas 3,6 metros de largo cuando esta ce-
rrada, con lo cual facilita el trasporte. La misma posee la
tecnologia 100% Precision Planting y esta disponible en
version 24,30y 40 lineas en espaciamiento de 45 cm.
Valtra a tono con la tendencia presenté Conectar Agro,
una iniciativa que esta siendo liderada por ocho empresas
referentes del sector de agronegocios y de la telecomuni-
cacion (AGCO, The Climate Corporation, CNH Industrial,
Jacto, Nokia, Solinftec, TIM y Trimble), en busca de viabi-
lizar la conectividad abierta en las regiones agricolas de
Brasil. Valtra forma parte del programa como marca de la
AGCO, confirma el comunicado de prensa de la marca.

Menta con nueva

cosechadora de forrajes

M enta expuso varios lanzamientos. Entre las inno-
vaciones destacadas estuvo la cosechadora de
forraje de area total de dos metros y la misma colecta
maiz de cuatro lineas. Es la Menta ATMS 2.0. “Estamos
vendiendo bien en Brasil y ahora empezaremos la ex-
portacion. Ella tiene un area de corte de dos metros, co-
secha maiz a cuatro surcos de 50, cana de azlcar y pas-
to el drea total”, manifesté Matheus dos Santos Menta,
durante la feria.

Otro destaque en el stand de Menta durante Agrishow
fue el Mixer de la marca italiana Secco. “Son los mejores
mixers que tiene Italia con el diferencial de que trituran
los forrajes muy bien, porque tienen dos sinfin al lado
con cuchillas”. Menciond que Menta esta presente en Pa-

raguay desde hace décadas de la mano de su represen-
tante Agro Altona. “Nuestro representante en Paraguay
es una empresa seria que brinda toda la seguridad para
nosotros”, expresé. CA




ESPACIO_SanCarlos

USC inauguroé sede propia
en su filial Presidente Hayes

La Universidad San Carlos realizé la apertura
oficial de su propia sede en la filial de Presi-
dente Hayes. Tras 12 anos de apertura los es-
tudiantes de la mencionada filial cuentan con
su casa propia en el kilometro 40 de la Ruta
Transchaco. La nueva infraestructura fue inau-
gurada el pasado 23 de abril, con presencia de
alumnos, directivos e invitados especiales.
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a nueva infraestructura cuen-
L ta con aulas modernas, cli-

matizadas, salén auditorio y
diversos equipos didacticos al servi-
cio de la comunidad educativa. En la
misma acuden estudiantes que cur-
san las distintas carreras que ofrece
la filial las cuales incluyen: Adminis-
tracién Agraria, Agronomia, Tecno-
logia en Alimentos, Ciencia Ambien-
tales y Zootecnia.
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Momentos de la

En la apertura el Mag. Juan Ma- inauguracién.

nuel Brunetti, presidente del Con-
sejo de Administracion de la USC,
comentd que la nueva filial esté
dotada de una amplia superficie

para la recreacion y el desarrollo Juan Manuel

de las clases practicas, con miras Brunetti,

al desarrollo de un futuro Centro presidente del
Tecnolégico de Practicas e Investi- fxﬁﬁﬁfiﬁicaén
gacion. “En la USC mgethamos a de la USC, se
los alumnos a la creatividad, a ser dirigi6 a los
proactivos a aprovechar las insta- presentes.

laciones y ser desafiantes a la hora
de innovar”, menciond.

Por su parte el Ing. Agr Prof. Ro-
naldo Dietze, rector de la Univer-
sidad, agradecié a las autoridades
el apoyo y la predisposiciéon para
con la educacion en la creacién de
alianzas estratégicas que bene-
ficien a los jévenes. Recordd que
desde el punto de vista de la uni-
versidad, debe entenderse como
el mecanismo que permita elevar
la calidad de la investigaciéon y la
docencia universitarias, logrando
una mejor integracién con las ne-
cesidades sociales. “La vinculacién
tiene como objetivo elevar la com-

petitividad en el mercado a través del incremento de
la productividad de procesos que aseguren una ma-
yor produccién de bienes y servicios por medio de la
tecnologia transferida desde la universidad, que co-
rresponde en la mayoria de los casos a innovaciones
tecnoldégicas que aseguran productos de mejor cali-
dad”, expresoé.

Por su parte Rubén Roussillén, gobernador de Presi-
dente Hayes, agradecié a la Universidad por apostar en
los jévenes de la localidad y se comprometié a apoyar y
acompaniar el éxito de los mismos, a través de una exten-
sién universitaria en pos del desarrollo productivo de la
zona. Recordé que la mision de la gobernacién es gene-
rar oportunidades para mitigar las diferentes problema-
ticas en los sectores social, salud, educativo y productivo
acompanando las instituciones publicas y privadas.

En la ceremonia también estuvieron presentes el Lic.
Arturo Villate, vicerrector de la USC, la Dra. Rocio Ro-
bledo, vicerrectora académica y el Ing. Rafael Arias, di-
rector de lafilial.

La Universidad San Carlos con 18 afos de trayectoria en
Educacién Superior, se consolida como la Unica universi-
dad del pais en ofrecer carreras enfocadas exclusivamen-
te enformar lideres de Agronegocios. CA
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MERCADO

Mucho stock mundial y China reduce importaciéon

El USDA en su reporte mensual de mayo estimé las existencias
mundiales de soja en 113,18 millones de toneladas, frente a los 107,36 millones de abril y
alos 108,50 millones previstos por los privados.
Para Estados Unidos el USDA recorté de 51,03 a 48,31 millones de toneladas su previ-
sion sobre las exportaciones y elevé de 24,37 a 27,09 millones el célculo de las existen-
cias finales, un volumen que no sélo es récord, sino que quedé lejos de los 25,04 millones
previstos por los operadores en la previa del trabajo oficial. Esta es la consecuencia mas
clara de la guerra comercial con China. Asi, el stock terminaria el cicloun 127,27% arriba
de los 11,92 millones dejados por la campana anterior. Acerca de la oferta sudamericana,
el USDA mantuvo la cosecha de soja de Brasil en 117 millones de toneladas. En cuanto al
saldo exportable, lo redujo de 79,50 a 78,50 millones.
Asimismo, la cosecha argentina de soja fue estimada por el USDA en 56 millones de tone-
ladas, por encima de los 55 millones del reporte anterior. Las importaciones fueron eleva-
das de 5,35 a 6,35 millones, en tanto que las exportaciones de poroto de soja fueron sos-
tenidas en 6,30 millones. En medio de la guerra comercial y frente al impacto de la fiebre
porcina africana, las importaciones chinas de soja fueron recortadas por el USDA de 88 a
86 millones de toneladas.

Parala campaiia 2019/2020, el USDA proyecté la produccion de

soja en 355,66 millones de toneladas, por debajo de los 362,08 millones 2018/2019. Las
existencias finales fueron calculadas en 113,09 millones, contra los 113,18 millones de la
campania anterior y frente a los 109,55 millones previstos por los privados.
Sobre lanueva campana agricola en los Estados Unidos, el USDA proyecté la cosecha de soja en
112,95 millones de toneladas, por debajo de los 114,31 millones previstos por los operadores
y de los 123,66 millones del ciclo precedente. Las proyecciones fueron hechas con el avance
del 10% del area de, un total de area sembrada de 34,24 millones de hectéreas; una superficie
cosechada de 33,91 millones, y con un rinde promedio de 33,29 quintales por hectarea, frente
alos 36,10y alos 35,65 millones de hectéreas, y alos 34,70 quintales del ciclo 2018/2019.

Reserva mundial con
gran incremento

El USDA estimé las
existencias mundiales de maiz, de la campana
2018/2019 en 325,94 millones de toneladas,
frente alos 314,01 millones de abrily alos 316
millones previstos por los privados.

Para los Estados Unidos, el USDA mantuvo el
uso forrajero en 134,63 millones de toneladas,
peroredujode 311,55 a 309,89 millones el uso
total y mantuvo en 58,42 el volumen de las ex-
portaciones. Con estos ajustes, el organismo
proyecté las existencias finales en 53,23 millo-
nes de toneladas, por encima de los 51,70 mi-
llones del mes pasado y de los 52,20 millones
previstos por los privados.

Para Sudamérica, el USDA elevé de 96 a 100
millones de toneladas el volumen de la cosecha
de maiz en Brasil y de 31 a 32 millones el saldo
exportable. Para la Argentina el USDA elevé su
célculo sobre la cosecha de 47 a 49 millones
de toneladas y el saldo exportable, de 30,50 a
31,50 millones.

Para la campaia
2019/2020, el USDA proyecté la produccién
mundial de maiz en 1133,78 millones de tone-
ladas, por encima de los 1107,38 millones del

Fuente: CBOT.

Soja Maiz Trigo

Julio-19 301 Julio-19 153  Julio-19 172
Agosto-19 304 Setiembre-19 156 Setiembre-19 175
Setiembre-19 306 Diciembre-19 160 Diciembre-19 180
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ciclo anterior. Las existencias finales fueron calcu-
ladas en 314,71 millones, contra los 304,71 millo-
nes previstos por los privados y los 325,94 millones
de la campania anterior.

Para los Estados Unidos, el USDA proyecté la co-
secha de maiz en 381,78 millones de toneladas,
por encima de los 376,80 millones previstos por
los operadores y de los 366,29 millones del ciclo
precedente.

Acerca del resto de las variables, el uso forrajero
fue calculado en 138,44 millones de toneladas; el
uso total, en 314,98 millones y el saldo exportable,
en 57,79 millones. En el ajuste de estos datos, las
existencias finales fueron calculadas por el USDA
en 63,13 millones de toneladas, muy por encima de
los 54,13 millones previstos por los privados y de
los 53,23 millones de la campana precedente.

Con muchos meses por delante, el USDA proyecté
las cosechas de maiz de Brasil y de la Argentina en
101 y en 49 millones de toneladas. Los respecti-
vos saldos exportables fueron calculados en 34 y
en 32,50 millones. La cosecha de maiz de la Unién
Europea fue proyectada en 64,20 millones de tone-
ladas, por encima de los 63 millones del ciclo ante-
rior. Las importaciones fueron calculadas en 20 mi-
llones, contra los 22,50 millones precedentes, y las
exportaciones, en 2 millones, sin cambios. Entre los
principales demandantes, las compras de Méxicoy
de Japdn fueron proyectadas en 18,50 y en 15,60
millones de toneladas.

Maquinas vendidas
Hasta Abril-2019

Produccién y stock global en alza

El USDA proyecto la cosecha global de trigo en 777,49 millones
de toneladas, por encima de los 731,55 millones de la campana anterior. Las existencias
finales fueron calculadas en 293,01 millones, por encima de los 277,42 millones previstos
por los privados y de los 274,98 millones del ciclo precedente

Sobre la nueva campana agricola en los Estados Unidos, el USDA
proyecté la cosecha de trigo en 51,62 millones de toneladas, por debajo de los 51,96 mi-
llones previstos por los operadores, pero por encima de los 51,27 millones del ciclo prece-
dente. Este volumen fue estimado con la prevision de un area sembrada de 18,53 millones
de hectareas; una superficie cosechada de 15,78 millones, y con un rinde promedio de
32,68 quintales por hectarea, frente a los 19,34 y a los 16,03 millones de hectareas, y a
los 32,01 quintales del ciclo 2018/2019. El organismo estimé las importaciones en 3,81
millones de toneladas; el uso forrajero en 2,45 millones; el uso total en 30,56 millones, y
las exportaciones en 24,49 millones. En cuanto a las existencias finales, las proyecté en
31,05 millones de toneladas, por encima de los 28,85 millones calculados por los privados
y de los 30,67 millones de la campafa anterior.
Asimismo el USDA estima la cosecha de Rusia por encima de los 77 millones de toneladas
y sus exportaciones, en 36 millones, frente alos 71,69y alos 37 millones del ciclo anterior.
Para Ucrania, la produccion fue calculada en 29 millones y las ventas externas, en 19 mi-
llones, contra los 25,06 y los 16,50 millones precedentes.
Para la Unién Europea fue calculada en 153,80 millones de toneladas y las exportaciones,
en 27 millones, por encima de los 137,22 y de los 24 millones.
La cosechade Canadafue estimada en 34,50 millones de toneladas y las exportaciones, en
24 millones, frente a los 31,80y a los 24 millones anteriores.
En el hemisferio Sur, la produccién de Australia fue calculada en 22,50 millones de to-
neladas y las exportaciones, en 13,50 millones, frente a los 17,30 y a los 10 millones
2018/2019 paara la Argentina se prevé una produccion de 20 millones de toneladas y
ventas externas por 14 millones, contra los 19,50 y los 13,70 millones anteriores.

Venta de maquinas, el reflejo de la circunstancia

Tractores

John Deere 165
Massey Ferguson 90
Valtra 42
New Holland 37
Case 21
LS

Mahindra

Fotén

Landini

Deutz-Fahr

Total

Cosechadoras
John Deere

New Holland
Case

CLAAS

Massey Ferguson
Valtra

Total

Al cierra del primer cuatrimestre de 2019,
y por los datos confirmados sobre la cai-
da de la cosecha de soja de la campana
2018/2019, podemos afirmar que la venta
de maquinarias agricolas es el reflejo de la
circunstancia. El comercio sigue retraido.
Segun datos de la Camara de Automotores
y Magquinarias (Cadam) hasta abril de este
ano fueron comercializados 378 tractore y
85 cosechadoras.

Las preferencias por marcas de tractores,
John Deere se mantienen al frente con 44%
del mercado, le sigue Massey Ferguson con
el 24% de las preferencias y en tercer lugar

mantiene su posicion Valtra, la otra marca
de la AGCO con el 11% del mercado.

En cosechadoras John Deere retomo el pri-
mer lugar con el 40% de las maquinas vendi-
das, ganando asi la pulseada por una minima
brecha a New Holland que ahora se quedd
en segundo lugar con el 38% del mercado.
En tercer lugar se mantiene Case con el 8%.
El sector de maquinarias agricolas nuevamen-
te es uno de los mas golpeados por estaretrac-
cion en la produccion. No obstante las nuevas
propuestas de parte de las concesionarias y las
fabricas siguen, con ofertas de tecnologias in-
novadoras, firmes a las tendencias mundiales.




BOX " EM PRESARIAL

De La Sobera recibe certificacion
de General Motors por su huevo
Servicio Personalizado de Chevrolet

El Grupo De La Sobera (DLS) realizo la habilita- lsualmente se destac6 que Chevrolet,

. “ . o . ” a nivel global, siempre busca la maxi-
cion de su nuevo “Servicio Personalizado”, cer- | ci de sus clientes, siendo

tificado por la General Motors (GM), para la mar-  primeros en la industria automotriz

ca Chevrolet, que moderniza la posventa a través  ©n ofrecer esta nueva experiencia en
posventa como el Servicio Personali-

de estandares fijados internacionalmente. Este  zado, queincluye facilidades de como-
reconocimiento, que viene a sumar servicios de didad, transparencia, conveniencia y

. . rapidez para el usuario.
calidad, fue realizado en un acto en su casa Ma-  A'¢, turmo. Juan Maciel, gerente de

triz, el 20 de marzo, con presencia de represen- posventa de la linea Chevrolet, men-
tantes de GM, directivos e invitados especiales.  ¢lonogueeste nuevo concepto esim-
portante ya que permite una comuni-

Atilio Gagliardone, caciondirecta con el cliente. Se busca

aconvocatoria reunio atoda lafamiliade De La Sobera presidente del establecer una linea de proximidad y
y de General Motors. Se habilité el moderno procedi- . Grupo DLS. confianza. Sobre todo podra ver y es-
miento de servicios en el taller de Chevrolet. Se expli- cuchar las recomendaciones técnicas

de un especialista de primera mano.

Detras de este nuevo concepto, hay
una organizacion basada en nueve
pasos, fundamentalmente en la co-
municacion con el cliente, la cual es
directa, sobre todo porque permite
que el usuario ingrese al taller, derri-

c6 que este protocolo incluye nueve pasos que permite a los
clientes de la marca poder acudir y vivir la experiencia de un
servicio innovador y preferencial. “La familia De La Sobera
estd muy contenta de habilitar, de la mano de Chevrolet, este
moderno taller, que facilitara la asistencia a todos los clientes
de lamarca, quienes se merecen una atencion de excelencia’,
destacé Atilio Gagliardone, presidente del Grupo DLS.
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Directivos y funcionarios durante el =
acto la recepcion de la certificacion. =

bando el tipico proceso, de que él mismo dejaba el vehi-
culoy esperaba a ser llamado para retirarlo.

Maciel indicé que este nuevo concepto permite que el
cliente pueda quedar en el box o en la sala de espera,
acondicionado especialmente para que pueda desarrollar
su trabajo o visitar el Show Room y observar los vehiculos
nuevos o los accesorios disponibles.

LOS NUEVE PASOS

El protocolo incluye la atencién que se inicia con una cita
previa, donde sobre la base a una organizacion se busca la
fecha y hora mas conveniente para el cliente, a quien se le
asignara previamente un técnico. Ademas, al acercarse la
fecha programada, la persona recibird una llamada telefé-
nica confirmando su cita pre acordada.

El segundo paso es larecepcién. El cliente es cordialmente
recibido por el anfitrién quien le orientara para dirigirse al
box asignado. El tercer peldario tiene que ver con el direc-
cionamiento: el técnico de servicio recibe al visitante y le
explica, orienta o ensefa la operacién que realizara en el
mantenimiento y/o trabajo por el vehiculo.

El cuarto paso es la entrevista consultiva. El cliente puede
estar presente durante todo el proceso del servicio. Luego
se pasa al quinto nivel: el presupuesto. El técnico elabora
el presupuesto ante el cliente brindando mayor transpa-
rencia al valor final del servicio que recibira.

En el sexto paso est4 la Central de Atencion. El cliente se diri-
ge aestadependencia para cerrar laorden de trabajoy actua-
lizar los datos del contacto. Con el paso siete viene el Servicio.
Mientras se esté realizando el mantenimiento, el cliente pue-
de estar presente en el box o en la sala de espera o visitar el
Show Room. El peldaiio ocho se ejecuta una vez finalizado el
servicio.Como muestrade latransparenciade laoperacién, el
técnico hace la entrega al cliente de los repuestos que fueron
cambiados. Por ultimo, el paso nueve consiste en la entrega
del vehiculo. El técnico procede a la devolucién de la unidad y
aprovecha para invitar a agendar una préxima visita.

CAMBIOS POSITIVOS CON CAPACITACIONES
Maciel ademas indicé que para realizar este cambio
relevante en los talleres fue necesaria una capacita-
cién, para lo cual incluyeron a 36 profesionales técni-
cos, quienes fueron instruidos con una enorme serie de
puntos y procesos que involucran a este cambio, sobre
todo para cumplir los requisitos necesarios para obte-
ner la certificacién recibida por la GM.

Las formaciones se dieron de manera especifica de
acuerdo a cada funcién donde disponen de servicios
técnicos, asesorias, recepcién y un equipo de central
de atencién, dirigido para resolver y recordar citas, asi
como toda la organizacién que se requiera para el buen
desarrollo de trabajo en el taller.

Agregd que las capacitaciones fueron realizadas en las
oficinas del grupo DLS donde la GM realizé la contrata-
cion de una consultora especializada que trabaja para la
companiia a nivel de América Latina, especificamente para

Area de servicio
técnico.

Juan Maciel,
gerente de
posventa de la
linea Chevrolet.

esta certificacion, siendo especialis-
tas en este concepto, con experiencia
en Brasil, pais que inicié este servicio,
siguiendo Chile, Argentina y actual-
mente Paraguay.

Por ultimo, Maciel destacé que el con-
cepto es innovador, donde el cliente
a la primera visita vera la diferencia
en ganar tiempo, pues se insiste en
respetar el tiempo de cada usuario,
que llevé arealizar ajustes en infraes-
tructura, para adecuar el taller a las
necesidades estandares que Chevro-
let exige con la incorporacién de box,
sefalizaciones, iluminaciéon total,
sendas peatonales y box con informa-
ciones generales, como el técnico que
ayudara en el momento del servicio,
para ofrecer un trabajo con garantia,
transparenciay seguridad total.

La entrega de la certificacién fue
otorgada por representantes de GM
a los directivos de DLS. Asimismo,
cedieron los certificados a los profe-
sionales técnicos, quienes también
aprovecharon la oportunidad para
agradecer sobre los conocimientos
adquiridos en esta oportunidad cali-
ficada como interesante para lograr
una calidad de trabajo en el desempe-
Ao de sus labores, en el marco de este
innovador concepto, que marca un
antes y después en el servicio ofreci-
do habitualmente enun taller. CA
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DVA, Go Further. Together

y soluciones para

el

manejo de malezas

La empresa DVA Agro Paraguay realizé la pre-
sentacion de su nueva imagen corporativa,
ademas de capacitacion sobre la deteccién y
manejo de malezas dificiles. Fue el 23 de mayo
en el Gran Nobile Hotel & Convention de Ciu-
dad del Este, Alto Parana y el 25 de mayo en el
Hotel Papillon de Bella Vista, Itapua. En ambas
oportunidades, se resaltaron la calidad y el po-
tencial de formulaciones de herbicidas.
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a nueva imagen corporativa fue
L presentada por el Ing. Agr. David

Veldzquez, gerente general de
DVA Agro, quien expresé que después
de algunos afios han decido cambiar de
colores y slogan a nivel mundial, donde
la multinacional cuenta con una expe-
riencia de 50 afos en el mercado. En
nuestro pais lleva 11 afos.
El color escogido por la firma fue el
azul. Con esto se busca transmitir
transparencia y futuro, acompafan-
do el desarrollo tecnoloégico que se
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avecina en todas las areas destacé.
El eslogan “Juntos podemos avanzar
mucho mas lejos”, significa mucho
para la firma, indicé.

Representa uno de los objetivos
clave para la empresa, menciond v,
entre otros aspectos desarrollados,
presentd nuevos lanzamientos de
productos, especificamente con una
nueva formulacion de 2,4 D, deno-
minada “Wenko”, compuesta por una
formulacién de micro emulsion.
Emplea menos ingredientes activos
por hectarea. Es menos volatil, pero
mantiene su eficiencia y ofrece un
olor méas agradable. El segundo pro-
ducto presentado fue un curasemi-
llas. Es una mezcla de cuatro princi-
pios activos, dos insecticidas y dos
fungicidas, con calificacién excelente
para el control de plagas y enferme-
dades en soja.

SITUACION DE

MALEZAS Y ENSAYOS

En la oportunidad, el Ing. Agr. Fa-
bricio Krzyzaniak, investigador de
Farm Consultoria, orienté a los
productores sobre la problematica
existente en malezas en nuestros
pais, identificando al Mbu’y o Buva
(Conyza) y a Picdo preto (Bidens), en-
tre otros como problematicos por su
resistencia al glifosato.

Mencioné en el caso de la Conyza que
se trata de una maleza que se adapta
facilmente a los sistemas de produc-
ciony es muy compleja de majearla. Se
desarrolla entre zafra y puede germi-
nar dentro de la soja, advirtié. Cité al
kapi'i pororé o Capim amargoso (Digi-
taria insularis) como otra amenaza.

Ing. Agr. David
Velazquez,
gerente general
de DVA presenté
la renovada
imagen
corporativa.

Profesionales
de DVA.

Explicé que esta dltima representa un matorral cuya
resistencia puede dispersarse a kilometros a través de
semillas. Muchos productores la tienen en sus campos,
por lo que es importante saber cémo manejar y verifi-
car los caminos y el terreno vecino para evitar su pro-
pagacion.

También explico sobre los ensayos realizados con algu-
nos herbicidas de DVA Agro. Se emplearon el Desektor
y Predecessor, utilizados para el control de Buva. Ex-
puso que el herbicida Predecessor es pre emergente y
cuenta con una triple mezcla para su utilizaciéon en pre
siembra en soja.

Resalté que en observaciones a campo, no se presenté
ningun dafno con relacién al aspecto de fitotoxicidad. Se
mantuvieron en los ensayos niveles de kapi’'una (Bidens)
muy bajos con relacién a los productos de testimonios uti-
lizados y los herbicidas pre emergentes fueron efectivos,
seglin comentarios recogidos.

Esto se exhibié mediante testimonios de productores pre-
sentados en la charla. Experiencias en la que los agriculto-
res utilizaron ambos productos en sus campos.

Por su parte el Ing. Agr. Alcides Vera, responsable de de-
sarrollo técnico de DVA Agro Paraguay, presento resulta-
dos de ensayos de herbicidas preemergentes y posemer-
gentes realizados en tres localidades del Paraguay. =»
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EVENTOS
——

El profesional expresé que el control de malezas es cada
vez mas dificil, por ello DVA dispone de las herramientas
para encarar esta problematica en el proceso de produc-
cion. Recomendé poner toda la carne en el asador en la
presiembra para evitar problemas posteriores, porque el
manejo en la posemergencia es mas dificil y muchas veces
incide negativamente en el rendimiento.

Instd alos productores recurrir a los agentes técnicos de
DVA para armar el posicionamiento técnico de los herbi-
cidas, ya que no existe un producto milagroso. El éxito en
el manejo de malezas esta en la combinacién de varios
herbicidas en los diferentes mecanismos y modo de ac-
cion.

Posteriormente, el Ing. Agr. Rolando Schulz, gerente co-
mercial de la empresa, también tuvo intervencién en el
encuentro.

Abordé sobre los ensayos dentro del programa de ma-
nejo de malezas de DVA Agro. Se explicé la combinacion
del Wenko con Desektor, Ligero y Predecessor. Este ul-
timo, en comparacion con otros productos comerciales
gue estan en el mercado, presenté muy buen control y
residualidad sobre la mayoria de las especies dificiles en
laregion.

Recalcé que Wenko es un nuevo herbicida hormonal
con nueva formulacién de micro emulsién en nano-
tecnologia, con beneficios en formulacién, volatilidad
100% compatible con glifosato y aplicaciones de ries-
go para los agricultores, sin olor y con menos dias para
posterior siembra. Es un 2.4 D Acido, microemulsion.
30% E.A.

Schulz mencioné que el producto es formulado por
AGM de Argentina, empresa recientemente adquirida
por DVA, para ofrecer seguridad, y control en el proce-
sode produccién, y sobre todo distribucién con produc-
tos de calidad. Hablo sobre la importancia de seguir un
manejo integrado de malezas.

Para ello, es necesario cumplir con una buena rota-
cién de cultivos, desarrollar una éptima combinacién
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Ing. Agr. Fabricio
Krzyzaniak,
investigador

de Farm
Consultoria,
orienté sobre la
problematica
del Mbu'y y del
Picao preto.

Alcides Vera,
responsable
de desarrollo
técnico.

N i !

Ing. Agr. Rolando
Schulz, gerente
comercial.

de modos de accién, respetando
los plazos y las dosificaciones co-
rrespondientes de los herbicidas.
Aspectos importantes para el buen
control de las malezas presentes
en los campos.

Por altimo, el Ing. Agr. Erick Zichner,
responsable técnico comercial de la
Zona Sur de la compaiiia, indicé so-
bre el tratamiento de semillas del
Pack Perfect Full3. Cuenta con tres
productos. Primero estd el BAS-
TION. Es un cura semillas, insecti-
cida y fungicida en uno, compuesto
por cuatro principios activos, dos
insecticidas y dos fungicidas.
Igualmente el defensivo incluye
al ASCOFOL, de origen aleman.
Es altamente concentrado en Co-
balto y Molibdeno, al que se le
incluye un agregado de extracto
de algas para conferirles propie-
dades de bioestimulantes por el
contenido de hormonas. El Gltimo
producto que conforma este pack,
es el NOD DVA Bradyrhizobium
Japonicum, osmoprotector de alta
concentracién.

Esto otorga la posibilidad de tratar
hasta diez dias antes de la siembra.
El kit estd ideado para 1.000 kg de
semillas, lo que representa unas 20
hectareas, para iniciar la siembra.

El Pack Perfect Full3 permite el uso
de varios modos de accién dentro
del manejo que hace posible un con-
trol integral, ofrece residualidad
de por lo menos 30 dias, controla
un gran nimero de malezas de ho-
jas anchas y logra buena supresién
de las de hojas finas, incluyendo al
kapi’i pororo, y reduce el banco de
semillas.

Asimismo cuando el manejo incor-
pora Desektor se tiene un amplio
espectro de control sobre malezas
dificiles.

Tras las orientaciones, la organiza-
ciéon del evento ofrecié una cena
show para agasajar a los producto-
res presentes en lavelada. CA

Ing. Agr. Erick
Zichner, responsable
técnico comercial
de la Zona Sur.
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HERBICIDA NT

Nada queda a la deriva con Wenko NT, para una desecacion
pre-siembra perfecta, sin olor ni volatilidad.

MINIMAVOLATILIDAD.

100% COMPATIBLE CON GLIFOSATOS. |
APLICACIONES SIN RIESGO PARA CULTIVOS VECINOS.
SIN OLOR DESAGRADABLE.

MENOS DIAS DE ESPERA PARA SEMBRAR.

~ 2ADACIDO. MICROEMULSION. 30% EA.

ﬂﬂﬂﬂ RTHER. TOGETHER



_ _EXPO CANINDEYU
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La muestra en La Paloma del Espiritu Santo completd 21 ediciones como
exposicion regional, pero en la version 2019 se estrené como feria inter-
nacional. Los resultados fueron auspiciosos para la época, atendiendo
la zafra de verano poco favorable y cifrando grandes esperanzas en la
zafrina. En términos generales, el predio “Wilfrido Soto” abrid sus porto-
nes del 5 al 14 de abril. El evento generd un estimativo de negocios por
arriba de 100 millones de ddlares y albergd a mas de 100 mil visitantes.
Hubo diversos atractivos y se busco dar facilidades para la participacion
del publico que cumpliod con las expectativas de la organizacion.

esde la organizacion de la 21° Expo Regional
D Canindeyu y 1% Expoferia Internacional se bus-

c6 ofrecer diversidad de propuestas para el pu-
blico en general, sumando asi atractivos y espectaculos
a la plataforma para negocios y novedades de los ambi-
tos agricola, ganadero, industrial, comercial y de servi-
cios. Bajo el lema “Proyectando con trabajo la imagen
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del pais”, la muestra apost6 a crecer dando el impulso
hacia un evento con tinte internacional.

Organizada por la Asociacién Rural del Paraguay (ARP),
regional Canindeyd, la expoferia albergé una buena can-
tidad de publico, pese al escenario poco favorable por la
situacién del campo, tras la zafra de verano con bajos ren-
dimientos y un precio de los granos menor a la temporada
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anterior. Pero la respuesta de los visitantes dio el marco
de respaldo deseado. Nelson Cardozo, coordinador de la
muestra, indicé que la Expo Canindeyu pasé de unos dias
“normales” a superar las proyecciones.

“Sobrepasé las expectativas. Hubo buena participacion
del publico y el publico respondié a la convocatoria. Se
cumplié a cabalidad con lo programado y hasta el tiempo
se prestd. Todo el programa fue ejecutado en tiempo y for-
ma’, reafirmé. Ademas de las propuestas artisticas de los
dos fines de semana, hubo otras iniciativas que igualmen-
te atrajeron a visitantes.

Desde la organizacion se informé que practicamente se lo-
gré aproximar a unos 110 mil visitantes en total, contabili-
zando los diez dias de feria. “Siempre esta por arriba de 100
mil personas, pero Ultimamente ronddbamos en 103 o 107
mil visitantes. La oferta del fin de semana Gltima fue determi-
nante para superar el registro de los ultimos afos”, revel6 el
también vicepresidente de la ARP regional Canindeyu. Con
respecto a la participaciéon en materia de expositores, desde
la organizacion se informo que se inscribieron mas de 400.
“Es algo dindmico. Sélo en esta edicidn tuvimos dos deser-
ciones pero catorce nuevas participaciones. Vimos un fuer-
te impulso en automotores y maquinarias y todos los expo-
sitores con buenas promociones y financiacién propia o con
las facilidades de los bancos presentes, con créditos a largo
plazo y otras caracteristicas que permitieron dar un marco
favorable para hacer buenos negocios”, finalizo.

En tanto, el presidente de la regional Canindeyu del gre-
mio rural, Herberto Hahn, consideré que pese a las difi-
cultades observadas en la agricultura y atendiendo que
principalmente el décimo cuarto departamento es mas
agricola que ganadero, por lo que el impacto es mas fuer-
te, la muestra dejé muchas satisfacciones. “Nuestra Expo
se desarrollé bien y superé las expectativas. El tiempo co-
laboré bastante y el publico respondid”.

De la primera experiencia como feria internacional, igual-
mente calificé de examen aprobado y prueba superada.
Considero que algunas medidas fueron “acertadas” pues
se logré cumplir con el objetivo. En ese sentido, calificd de
positivo la posibilidad de liberar el acceso por varios dias
y establecer precios diferenciados para otros dias y hora-
rios. También se tuvo en cuenta el componente social al pe-
dir la colaboracién en algunas jornadas de acceso libre, la
donacién de un kilogramo de alimento no perecedero, des-
tinado posteriormente a alguna entidad de beneficencia.

SafraMax.

Nelson Cardozo,
coordinador

de la Expo
Canindeyu.

La liberacién del acceso igualmente
permitié a varias empresas a contar
con mayor presencia de invitados en
sus stands. “Facilitamos a los exposito-
res que pudieron organizar sus eventos
de manera acontar con buena cantidad
de clientes y amigos. Sélo en un dia ha-
bil pasaron por el molinete mas de 10
mil personas, por arriba de lo habitual
cuando se cobra entradas”, admitio.
Cabe recordar que muchas firmas
optaron por habilitar sus locales dias
después de la apertura de portones de
la Expo Canindeyu. Otras se ajustaron
a un horario mas laboral, atendiendo
desde lamananay hasta la tarde.

Cada expositor establecié su mejor
horario para sus propuestas. Otros
extendieron mas sus actividades, de
manera a poder compartir mas con
clientes y amigos y no solo “abrir =»

Cargill.
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en horario de oficina”. Esta decision
permitié realizar varios encuentros
sociales y amenos, mas alld de los
negocios, aunque también hubo mo-
mentos para hacer proyecciones, so-
bre todo porque la Expo Canindeyu
coincidié con un tiempo “bisagra”, en-
tre lo que dejé la zafra de veranoy las
perspectivas de zafrifa.

En inversiones, Hahn indicé que por
lo bajo se destinaron unos 300 mil
délares, sobre todo para ajustar el
campo ferial alas necesidades de una
muestra internacional. “Invertimos
mucho en el asfalto, enla parte del ac-
ceso principal, en pinturas, limpiezay
remodelacién del tinglado ‘multiuso.
Era algo que necesitdbamos. Tam-
bién los sanitarios, sobre todo para
los dias de shows. Es una inversion
gue queda, por ejemplo, el ‘multiuso’
puede ser aprovechado para varios
acontecimientos fuera de la muestra’,
manifesto.

El dirigente ganadero también agra-
decié la participacién de los pecua-
ristas, demostrando que el depar-
tamento es ideal para la integracion
agricola - ganadera. “Canindeyu es
zona de engorde. Se terminan anima-
les de otras zonas. No se desarrolla
tanto la cria, pero si el engorde para
aprovechar los granos para la termi-
nacion”, comento. Estimo que pese al
precio bajo, se logra realizar la labor
enunrebafno departamental que ron-
da las 800 mil cabezas.

Resalté los mas de 200 ejemplares
inscriptos, sea para competencias o
para exhibicién, en donde ademas
de los animales en competencias
pudieron verse especies y razas po-
cas difundidas en otras ferias, como

Céndor.

Vista del
pabelléon
ganadero.

Herberto Hahn,
presidente de
la ARP regional
Canindeyu.

Lactolanda.
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el ganado Gyr para la lecheria o los bufalos, que en esta
ocasion estuvieron los de la raza Murrah. A esto se sumé
la participacion de la Nelore que aposté con una nueva
edicién de su Exposicion Nacional durante esos dias. La
presencia de criadores de cabras y ovejas también fue ce-
lebrada por el crecimiento de la pecuaria menor en este
tipo de eventos.

Los negocios ganaderos oscilaron entre 6.000 y 7.000
millones de guaranies, con promedios cercanos a los 20
millones de guaranies por cabeza, por unos 4.000 lotes
ofertados, con un precio maximo superior a 80 millones de
guaranies por un reproductor segln se supo. Se realizaron
subastas con hacienda de invernada, asi como de reproduc-
tores, tanto de grandes como de pequenos. Otra novedad,
fue el primer concurso regional de asado de la Expo Canin-
deyu. Para ello fueron invitados miembros de la Asociacion
Paraguaya de Asadores, en calidad de jurado.

Finalmente, desde la organizacién y en agradecimiento
por la participacion de los expositores, se realizo la pre-
miacién a los mejores stands y el reconocimiento por la
presencia en la 212 feria regional y 1% internacional. Fue
el miércoles 10 de abril en la denominada “Noche de los
Ganadores”. Por Gltimo, la posibilidad de concretar mas
negocios se anclé debido a la cautela de los agricultores,
quienes desearon ver como se desarrollaria el mercado
y con los escenarios mas definidos, ver qué accion tomar.
Ma3s alla de esto, los organizadores ya se aprestan para la
siguiente edicion, confiados en un escenario mas benigno
paralas aspiraciones del ambito de los agronegocios y, por
ende, del pais.
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De La Sobera con soluciones

de Massey Fergusson

D e La Sobera, concesionario oficial de Massey Ferguson
en Paraguay, fue otra de las firmas presentes en la mues-
tra canindeyuense. Ademas de ofrecer su amplio repertorio
de soluciones pensadas para la regién, se aproveché pararea-
lizar un encuentro con clientes de la zona en el marco de los
lanzamientos de la nuevafamiliade tractoresy otros estrenos.
Ricardo Rivas, gerente de la sucursal en Katueté, recordé que
la firma cada afio se renuevay se pone a tono de las necesida-
des del campo y es lo que se pretende ofrecer en cada feria
presente. “Cada vez se necesitan maquinas que puedan pro-
ducir en el menor tiempo posible, pero con los mejores resul-
tados. En ese sentido, trajimos la cosechadora mas grande que
laMassey Ferguson tiene en el mercado, laMF 9895. Ademas,
tenemos tractores de las lineas 5.700 y 6.700. Vienen con di-
ferencial con respecto a anteriores unidades. Poseen cambios
automadticos’, refirié al tiempo de invitar a los clientes y ami-
gos a participar del “Dia de Lanzamiento” de las unidades, el
jueves 11 de abril. En esa jornada, Roland Thiede, subgerente
de Maquinas Agricolas, encabezo la comitiva de De La Sobera
para dar la bienvenida a los agricultores y clientes presentes.
Primeramente felicité al equipo de la sucursal en la figura de
Ricardo Rivas y extendi6 los saludos al personal destacado
en la Expo. “Gracias por montar y recibir a tantos amigos en
este discreto pero importante evento lanzamiento en donde
estamos mostrando la cosechadora clase 8. Fue premiada en
Agrishow como la cosechadora del afio. Es una maquina con la
novedad de la plataforma de 45 pies. Ahora se mostré en Ca-
nindeyU, que es la regién ideal para este tipo de maquina por
su altisima productividad y su muy bajo consumo de combus-
tible”, refirié. Con respecto a la nueva serie de tractores, 5.700
y 6.700, resalto que se tratan de unidades con trasmisiones
innovadoras, 12 x 12, mecanica, con reversion electrohidriu-
lica, mejoras en el sistema hidraulico, tanto en control remoto
como el tercer punto. Finalmente indicé que “es un orgullo
contar con clientes y amigos en este tipo de eventos, porque
muestran que son fieles alamarca, alaempresay atodo el es-
fuerzo que el equipo pone todos los dias para atenderlos de la
mejor manera’. Posteriormente se establecieron dos grupos

de trabajo, para poder compartir detalles de cada lanzamien-
to.Ramén Mereles, asesor especialista de De La Sobera, hablo
sobre los tractores. Indicé que se tratan de novedades en el
segmento de tractores agricolas y cosechadoras. Son maqui-
nas de mediana potencia y ofrecen diferenciales con respecto
aotros modelos. MF 5.700 ofrece cabina de mayor confort en
el mercado y reversion electrohidraulica, segun la fabrican-
te, representa la evolucién de los tractores mas vendidos en
Américadel Sur.Entanto, MF 6.700, propone una transmisién
power shuttle mas modernade la categoria, con mayor caudal
hidraulico y economia de combustible, como sus principales
puntos diferenciados. En cuanto a la cosechadora, Cristian
Oviedo, especialista de Producto de De La Sobera, brindé las
orientaciones. Recordé que la unidad es lanzamiento para la
regiony goza de ventajas como una mayor productividad dia-
ria, ademas de demandar menor consumo de combustible y
menor pérdida de granos. Fabricada en Brasil, fue expuestaen
esta ocasion con la novedad de una plataforma draper de 45
pies, recientemente lanzada por la fabricante AGCO. Se trata
de una plataforma para soja y trigo. También se puede adap-
tar otra para maiz, lo que es adicional. En la zona, la unidad es
ideal porque la mayoria son agricultores medianos para gran-
des, desde 500 hectéreas para arriba, que es lo ideal para la
inversiéon con la maquina. Otra unidad exhibida en la ocasion
fue el pulverizador MF 9130 Plus. Propone motor mas eco-
némico y maquina mas ligera de la categoria y mejor distribu-
cién de peso. Cuenta con un tanque de 3.000 y barras de 28
metros con tuberia de acero inoxidable y sistema End Cap. La
trasmision es hidro 4 x 4 cruzada con dos bombas y suspen-
sién neumatica activa independiente. Entre las consultas mas
recurrentes de los visitantes durante toda la muestra, fueron
sobre la cosechadora 9895 y el pulverizador 9130, principal-
mente, seglin se supo. De la jornada participaron clientes de
la region, mas de Alto Parang, San Pedro e incluso del Chaco.
Para la ganaderia, si bien todavia en crecimiento en la zona,
existen propuestas como cortadoras, hileradoras para fardos,
ademas de palas frontales. Cabe mencionar que el Grupo De
La Soberaigualmente exhibié en otros stands marcas de auto-
méviles como Chevrolet y Gag, ademas de sugerencias parala
construccién como JCB y otros, con toda la tecnologia dispo-
nible. En este sentido, es de recordar que la empresa tiene la
concesién de la marca Chevrolet para los departamentos de
Amambay, Canindeyly Alto Parana. >
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Agrofértil, manejo nutricional
para mayor productividad

L a compaiiia Agrofértil estuvo recibiendo a clientes y
amigos durante la Expo Canindeyd 2019 en su stand
habilitado del 10 al 13 de abril. Justamente, el miércoles
10 estuvo recibiendo al publico desde las 9:00 hs. ocasién
en que se aprovechd para realizar la charla “Manejo nutri-
cional para alta productividad en sojay maiz zafrifia”, tema
abordado por Douglas de Castilho Gitti, experto brasilefio
que activa en la Fundacion MS. Ademas, se aprovechd la
ocasién para dar a conocer beneficios de usar productos
ofrecidos por la firma para una mejor fertilizacion de los
suelos y que permitan elevar los rendimientos agricolas.
Cabe mencionar que el local estuvo repleto por parte de
participantes interesados en la disertacion. Primeramen-
te, Luiz Carlos de Andrade, gerente comercial regional de
Agrofértil, dio la bienvenida a los presentes y compartio

debajo del puente. “Cambiaron mu-
chas cosas desde aquella vez y si bien
existe bastante diferencia entre la
cabeza del ingeniero agrénomo vy del
productor, la posibilidad de intercam-
biar conocimientos hace que puedan
caminar juntos y vayan superando
adversidades para lograr mejorar
resultados en el campo”, subrayd.
También mencioné algo del traba-
jo desplegado por la Fundacién MS,
en los 14 municipios en donde esta
presente, ofreciendo tecnologias re-
gionales para los agricultores. Aclaré
igualmente que en la organizacion,
se dividen cinco sectores, siendo el
de su ambito lo referente a suelos.
“Nuestro objetivo es grande, porque

parte del extenso curriculum del conferencista. “El obje- Luiz Carlos debemos buscar la forma de ‘con-
tivo mayor fue comentar algunas cosas con respecto a la de Andrade, vertir' ese suelo en productividad.
fertilidad del suelo, atender las necesidades nutricionales gs:s:rt;al El trabajo que lo desplegamos en un
de plantas e intercambiar con la gente experiencias y asi regional de equipo con gente muy capaz para ob-
compartirlas”, sostuvo. A su turno, el disertante agradecio Agrofértil. tener lo mejor para el manejo de sue-

la invitacién de Agrofértil y valoré el apoyo de su equipo
técnico para desplegar las orientaciones y acompafar en
las necesidades a los productores. Inicié recordando laim-
portancia de la fertilizacion del suelo, asi como el manejo
del recurso natural, importante dentro de todo sistema
de produccién. Recordd que, tras lograr su doctorado en
el 2013, en la Universidad Estadual de Sdo Paulo e iniciar
su participacion en la Fundacién MS, mucha agua corrié
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los”, resaltd. Con respecto a la pre-
sentacion manifestd que se tuvo en
consideracion resultados de 25 aios
de estudios y experimentos desarro-
Ilados para dar las mejores respues-
tas en aumento de productividad en
soja y maiz, principalmente en zafra.
“Venimos de una campafa de verano
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tragica. En Brasil, la zafra 2018 - 2019 fue tragica, sien-
do la principal que sustenta y capitaliza la soja. Una caida
grande por estrés hidrico y la gente sinti6 eso”, sostuvo.
Dijo que con este escenario se realizaron igualmente tra-
bajos para evaluar desempeiios de cultivos con relacién a
tratamientos recibidos. En tanto, dividié su charla en cua-
tro puntos. El primero, tuvo que ver con la “construccién
de fertilidad de suelo”. Aproveché para abordar algunos
problemas quimicos y factores que pueden contribuir
con el aumento de productividad en periodos de falta de
agua, como el vivido recientemente. En este tépico, volvio
a discriminar en puntos tales como la neutralizacion del
aluminio, el empleo del yeso agricola y la elevacidn de te-
nores de fésforo en los suelos. Rememoré que en suelos
acidos, gran parte se presenta en la region, se observan
perfiles pobres en nutrientes, entre estos, azufre, fésforo,
calcio, magnesio y otros, producto de una fragmentacion
gue se vino dando desde hace miles de miles de afos y del
uso del suelo. Todo esto lleva a |la necesidad de recuperar
ese recurso natural. Combatir el alto indice de presencia
de aluminio y proveer calcareo, yeso y fésforo al suelo. El
segundo punto tuvo que ver con el mantenimiento de la
fertilidad. Recordd que si bien es bueno recuperar los sue-
los de |la pobreza de minerales, no es menos importante
mantener los niveles buenos a 6ptimos para sacar el me-
jor provecho productivo. Entonces, una vez “construida
la fertilidad”, realizadas las correcciones, neutralizada la
acidez, se debe continuar con el trabajo, acomodando las
dosis segln las recomendaciones técnicas y respetando
los criterios, para evitar colocar por debajo o por arriba
de lo que realmente se necesita y el suelo precisa. El ter-
cer aspecto mencionado fue sobre el aumento de calcio
en el perfil del suelo. Este punto tiene directa relacion
con el trabajo de siembra directa. Invité a la gente a ha-
cer reposicion de calcio y de magnesio a nivel superficial,
para luego con trabajos de mantenimiento, otorgar la sus-
tentabilidad, mediante la siembra directa. Finalmente, el
cuarto punto fue sobre el empleo del boro. Apunté la im-
portancia de este micronutriente como fundamental para

Douglas

de Castilho
Gitti, experto
brasilefio que
activaen la
Fundacién MS.

Participantes
de la charla
durante la Expo
Canindeyu.

los ambientes de suelos acidos. Final-
mente indicé que toda la disertacién
tomé en cuenta la biologia. “El suelo
es labase de nuestra produccién. Hay
que conservarlo, cuidarlo, invertir en
mantener la ‘vida del suelo, que a la
larga redunda en beneficio de todos y
que por ejemplo, optimiza el costo de
productividad entre 20% y 30%, por
lo que vale la pena. Hay que dar sus-
tentabilidad al suelo. Como investi-
gador, tengo certeza de lo que traigo.
La construccién, el mantenimiento,
adecuados nutrientes, zonas de ma-
nejo y boro, dentro de cada ambiente
son aspectos importantes. Hay mu-
chainformacién ademas sobre inocu-
lantes, productos bioldgicos, aplica-
ciones de microfoliares que se puede
dejar para otra ocasién”, concluyé.
Agradecio una vez mas por la invita-
cion a Agrofértil a lo que el auditorio
reconocié igualmente con un gran
aplauso por la calidad de la ponencia.
En la dltima parte de la jornada, Luiz
Carlos de Andrade aprovechd para
cerrar el encuentro con una peque-
Aa exposicion de dos productos que
Agrofértil dispone para el mercado
y que van de la mano con lo expues-
to por el disertante. Primeramente
menciond el Granubor 2, resultado
de mucha investigacién y presentado
en el mercado hace un par de tem-
poradas. Se trata de un producto na-
tural, que cuenta en su formulacién
tetraborato de sodio, ademas de su
ventaja de ser 100% soluble en agua.
Proporcionaigualmente respuestas a
las demandas nutricionales de boro,
asi como favorecer la fijacion de cal-
cio en la pared celular de las plantas.
Otro producto abordado fue el KBor,
fertilizante sélido de alta concentra-
cioén de potasio y boro, resultante de
una mezcla de Granubor mas KCI,
lo que contribuye igualmente a su-
plir necesidades en cultivos de soja
y maiz. Presenta granulometria uni-
forme, pensada para una aplicacion
eficiente, segln las explicaciones. Los
presentes finalmente compartieron
una “feijoada’, como almuerzo para
seguir intercambiando comentarios
y experiencias ya en horas del me-
diodia en el stand de Agrofértil, en la
Expo Canindeyd 2019.
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Monday, alta tecnologia

pero de facil aplicacion

a firma Monday igualmente recal6 en la Expo Canin-

dey 2019y ofrecié un amplio abanico de sugerencias,
endondelaconstante fue promover equiposy maquinarias
con alta tecnologia, pero de facil aplicacion, indicé su di-
rectivo, Rafael Vefago. “Nuestro enfoque siempre es traer
mas tecnologia, pero que sean aplicables al campo. Habla-
mos de tecnologias posibles, pero compatibles con la rea-
lidad. De ahi que la idea de Monday es buscar productos
de alta tecnologia, pero con funcionalidad y operatividad
facil. No productos que sean imposibles, con tecnologia
gue no est3 lista para su aplicacion local. Al contrario, que
se adecue a nuestra mano de obra, a nuestros productos,
insumos”, comentd. Ahondd y recordé el caso de las plan-
tadoras Planticenter. “En el 2018 tuvieron resultados fan-
tasticos y en gran medida se debe a que fueron desarro-
lladas en Marialva (N. de la R.: ciudad del estado de Parand),
cerca de la frontera, con similitudes de suelos, de clima.
Por eso son lideres. Ademas de tener mucha calidad, mu-
cha tecnologia, estan acondicionados a nuestro suelo de
tierra roja. Este es el concepto que buscamos en Monday,
equipos de altos estandares, pero que se adecuen a nues-
trarealidad. Asi se puede combatir problemas con produc-
tos adecuados a la realidad que tenemos”, reflexiond. Los
equipos de Planticenter estan entre los de mayor prefe-
rencia en el mercado, recalcé y se aproveché la muestra
para dar énfasis en propuestas como la plataforma para
maiz, Maestra. “Cuando un producto viene con marca re-
nombrada, las cosas salen mas facil. Facilitamuchoy conla
plataforma fue asi. Empezamos el afio pasado y hoy fue lo
mas buscado en el stand, por la tecnologia, de vuelta, alta
pero de facil aplicacion”, sostuvo. También en esta marca
se present6 la “Fragata”, unidad auto transportable de 15
o 17 lineas, mecanica. “Las primeras maquinas entraron en
el mercado en diciembre y se empezaron a desparramar
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Rafael Vefago
directivo de la
firma Monday.

por todo el pais”, resalté. Sin embar-
go, Monday cuenta con varias otras
sugerencias. En la pecuaria estd la
linea Schemagq, con sugerencias de
mixer para nutricion animal; Vefago
menciondé como lanzamiento el mez-
clador de semillas industrial Grazmec
GV 240i, “un equipo para grandes
productores, semillerias, para tratar
simientes, con mucha tecnologia, pa-
nel digital, computadora, pero de uso
sencillo y a precio accesible”, refirié.
También, en lineas de Jan estan las
propuestas de carretas graneleras,
distribuidores de calcareo y otros.
“Esta entrando bien el Jumbo Matic
Buster, un descompactador de suelo,
con precio muy accesible”, dijo. Men-
ciono el pulverizador Power Jet, 4 x
4, “mecanico pero con toda la tecno-
logia, bajo consumo de combustible y
adecuado a las exigencias del terreno.
En general, todos los proveedores se
adecuan a nuestra vision de merca-
do, el de ofrecer productos de mucha
tecnologia, con stock de repuestos
disponible y de viable aplicacion’,
sostuvo. Con respecto al escenario
en que se desarrollé la muestra indi-
c6 que fue un ano diferente, con dos
momentos, el primero, a comienzos
del afio con lafrustracién de la prime-
ra cosechay el segundo, el actual, con
mucha expectativa por la zafrifia. “Se
estd repuntando para mejor. Y en un
momento dificil, el productor tiene
que buscar producir mas, con la can-
tidad que tiene. Es cuando una inver-
sién en tecnologia hace la diferencia
en anos dificiles”, sefialé y recalcé que
existe optimismo por un horizonte
mejor, aunque todavia con niveles de
cautela, a diferencia de la euforia de
temporadas atras. Agregé que ahora
el panorama mejoré “de lo que es-
tdbamos a inicios. La perspectiva es
buena. Pero todavia sigue la cautela.
El cliente se toma su tiempo y se en-
foca de manera diferente’, sefialé. De
los nuevos aliados mencioné a Pro
Solus. Fue uno de los estrenos en la
Expo, reconocid. “Tenemos la distri-
bucién en Paraguay de los productos
como monitores de semillas, muy re-
nombrados y reconocidos en el pais,
pero con la novedad ahora de pulve-
rizadores de surcos, para poner mas
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Willian Freire,
semillas o colocar otros productos directo al surco. Con representante comentd y recordd seguir las reco-

. técnico de . L. . .,
este producto, facilmente se puede poner 4, 5 o 6 veces ventas en mendaciones técnicas de aplicaciéon

mas que lo que se pone con un convencional. Es una marca Paraguay de y dosis. Recordé que estudios de la
renombrada, con asistencia buena, técnicos en Paraguay Pro Solus. Empresa Brasilena de Investigaciéon

y posventa que se adecué mucho a la linea de Monday”, Agropecuaria (Embrapa por sus siglas
recalcé. Al respecto, Willian Freire, representante técnico en portugués) comprobaron la efica-
de ventas en Paraguay de Pro Solus, explicé que se trata cia del equipo. Valoré la alianza con
de una innovacion, pues permite realizar tareas de pulve- Monday. La linea de pulverizadores
rizacién en el surco, pero con inoculantes, nematicidas y es TS, se aplica directamente en el
calcio. “La maquina tiene la innovacion que ademas de la surco e incorporan inoculantes, de-
mezcla, se diferencia en una parte estructural por su trata- fensivos, micronutrientes, biolégicos
miento isotérmico, ademas del monitoreo del caldo, tem- y otros de manera uniforme para ga-
peraturay otras funciones. Se aplicadirecto en el surco, en rantizar el mejor aprovechamiento en
la parcela y permite mas beneficio con mayor produccién’, el tratamiento de simientes. =>

A Vicentin,

FARAGUAY S.A.

Con la mirada en el futuro

Ay

vicentin.com.ar
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Somax en alianza con Corteva
para orientar y compartir

E ntre los stands mas dindmicos y de preferencia del
publico en la muestra canindeyuense, el ofrecido
por Somax estuvo entre aquellos. De esta forma, desde
sus inicios la compaiiia viene apoyando a la feria en La
Paloma del Espiritu Santo, informé Jean Barroso, geren-
te de la sucursal de la firma en Katueté para atender la
zona de los departamentos de Canindeyd y Amambay.
Comento que la muestra es importante porque la gente
invierte bastante en relacionamiento cliente - colabo-
rador, ademas de constituirse en un punto de encuentro
para intercambiar informaciones que ayuden a producir
y mejorar el desempeno en los negocios. Recordd que
desde su creacién, Somax acompafa a la Expo Canin-
deyu. Indicé que pese a ser un escenario de zafra verano
complicado para el sector, existe mucha confianza en la
zafrifia de soja y el maiz para dinamizar la actividad. Ade-
mas de su presencia con local propio, la compaiiia organi-
z6 una charla técnica con su aliada Corteva Agriscience.
El tema desarrollado fue sobre manejo de enfermedades
de soja y estuvo a cargo de Olavo Corréa da Silva, Agro-
nomy Leader Torre Sur Brasil y Paraguay de la empresa.
Fue el martes 9 desde las 10:30 en el salén de eventos
de la feria. Antes de la disertacion, Barroso resalté que
la propuesta con la aliada Corteva apunté a compartir un
tema “muy debatido, pero siempre actual, por lo que es
bueno poder intercambiar informacion que contribuya
a aumentar la productividad”, refirid. Resalto la sintonia
entre ambas compaiiias, incluso desde la época previaala
fusion de Dow con DuPont, hecho que incluso fortalecio
mas el vinculo, reconocio. “Nos volvimos uno de los prin-
cipales distribuidores en el pais”, dijo. Le cupo presentar
al charlista y resalté que es una persona con mucha ex-
periencia en el tema y que trajo herramientas a tener en
cuenta para ayudar a cerrar el afio con buenos negocios al
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la sucursal
de Somax en
Katueté.

Olavo Corréa da
Silva, Agronomy
Leader Torre
Sur Brasil y
Paraguay de
Corteva.

mejorar la produccion. Ya en la char-
la, el profesional brasilefio indicé
que hablar de enfermedades de soja
incluye abordar aspectos de cémo
utilizar correctamente un programa
de fungicidas. “Se tiene que trabajar
para que el producto no tenga pérdi-
das por enfermedades de fin de ciclo,
como laroya, las enfermedades radi-
culares de soja y otras’, refirio. “Las
enfermedades son muy importan-
tes y ocurren todos los anos. Tienen
gran impacto en los resultados fina-
les, pues o pueden elevar mucho la
produccion y el lucro del productor
al tener poca incidencia o ser deter-
minante para grandes pérdidas. Por
eso, el productor debe conocer y sa-
ber como utilizar las herramientas
comunes para estas regiones agri-
colas”, manifesté. En otro momento,
indico que esa incidencia varia, pues
en un afo con una presencia no muy
fuerte incluso puede tener repercu-
siones del 10% al 15% de impacto. Ya
con condiciones mas favorables para
el desarrollo de las enfermedades,
facilmente alcanzan niveles de 40%,
50% o 60%. “Son puntos que el agri-
cultor debe estar atento para poder
cerrar un buen afo para la soja, con
un potencial alto”, sostuvo. Conside-
ré que la zafra de verano no se regis-
tré mucha presencia de enfermeda-
des, por ser muy seca, al contrario,
hubo pérdidas por falta de agua. “A
partir de ahora, en Paraguay, con la
zafrifa, tiene que trabajar mas fuer-
te para que rinda la productividad,
porque las enfermedades son mas
fuertes en zafrifa”, advirti6. Tam-
bién invitd a un correcto uso de los
defensivos, no solo en las dosis ade-
cuadas, sino tener presente los mo-
mentos de mejor performance. Por
ello reiteré la importancia de seguir
las recomendaciones técnicas. “Si no
se usan correctamente, no funcionan
(los productos). Necesitan de mucha
atencién para que no terminen sien-
do costos antes que beneficiosos.
Las dosis no varian mucho, sino las
mezclas. Se deben utilizar productos
de multisitios, atender si existen pro-
blemas muy serios de resistencia. El
agricultor debe saber cémo utilizar,
cémo ofrecer, un programa preven-
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Demostraciéon
de Viovan.

tivo y, en el inicio de la zafra, contar
con una estrategia bien montada
para poder utilizar los productos en
el momento adecuado o para cuando
esté en desarrollo la zafra no presen-
tar problemas”, sefialé. Tras la charla,
Leandro Thomas, Acount Manager
Corteva con la cuenta Somax, ofrecié
alos presentes una breve explicaciéon
seguida de unademostraciondel Vio-
van, fungicida de reciente habilita-
cion en el mercado. “Queriamos pre-
sentar a los agricultores el producto
lanzado el afio pasado. El Viovan es
una mezcla que estd lista para usar.
Propone una formulacién diferente
y efieciente y vino para complemen-
tar la cartera de Corteva, que de por
si es bastante robusta y buena, para
el control de roya”, comento. Explico
gue la demostracion evidencié cémo
la dilucién del producto es dos veces
mas rapida que otras formulaciones
gue requiere mas tiempo para to-

Leandro Thomas,
Acount Manager
Corteva con la
cuenta Somax.

mar una mejor homogeneidad en el “caldo”. Recordé la
importancia de buscar productos que puedan diluirse lo
mejor posible porque ante alguna incompatibilidad con
materiales inertes en las mezclas pueden aparecer pro-
blemas de trancado del pico en el pulverizador. Entre las
recomendaciones del Viovan, recordé que hasta la terce-
ra aplicacién se deben buscar los mejores horarios, evitar
los de altas temperaturas y baja humedad. “El producto
necesita de temperatura amena, entre 25°C y 28°C, con
una humedad relativa por encima de 45% o 50%, lo que
seria ideal para una buena calidad de aplicacién, buena
llegada de producto y buen control de enfermedad”, fina-
lizé. Tras la charla, se compartié un almuerzo de confra-
ternidad en el stand de Somax.

Ranpar, con proyecciones
y lanzamientos

a firma llevé a Canindeyd una amplia sugerencia, so-

bre todo con enfoque para la agricultura, aprovechan-
do el posicionamiento que tiene esta actividad en la zona.
Por tercer afio consecutivo Ranpar concurrié ala muestra
con algunas propuestas ya conocidas por los productores
y otras novedades. Al respecto, Ricardo Ovelar, ejecutivo
de Ventas, indicé que el drea de cobertura en la zona va
desde Troncal 4 y hasta la frontera, por lo que la presen-
ciaen las principales areas de produccién es permanente.
Indicé de manera optimista que, si bien el escenario no es
el ideal para todo el segmento, por el bajo rendimiento de
la soja, siempre hay posibilidad para que cerrar algunos
negocios. Anticip6 que en esta edicidén se aprovecho para

el lanzamiento de la plataforma de la
firma Indutar, que optimiza el rendi-
miento de la cosechadora, y se trata
de la nueva aliada a Ranpar. Indutar
llevar mas de veinte afios en Brasil y
fabricaunaserie de propuestas, entre
ellas carretas graneleras. En tanto, la
compaiiia paraguaya ofrecié parte de
las novedades durante la muestra.
Ademas, se aprovechd para exhibir la
plantadora articulada Genius. Otras
sugerencias fueron embolsadoras
de granos sécos, himedos vy silaje de
Marcher, asi como Piccin, Haramaq y
otros. Reconocio que si bien hubo va-
rias consultas, el precio en la soja no
estd alentando a que la gente quiera
volcarse de lleno a grandes inversio-
nes. Pero reiterd que existen buenas
perspectivas para la zafrina y ello
podria revertir en algo la situacién.
Ovelar indicoé que para la ganaderia
estan fuertemente apostando por
mixer y elaboracion de henos. En Ca-
nindeyu ofrecieron el Super Mix 4.2
de Haramaq, vagdén mezclador auto-
cargable, y sugerencias en heno de
la linea Cremasco, asi como molinos,
picadoras de forrajes, vagon forraje-
roy otros.

Ricardo Ovelar,
ejecutivo de
Ventas de
Ranpar.

Ell



EXPO CANINDEYU

Tracto Agro Vial con

tractores de estreno

E ntre las empresas que aprovecharon la feria para con-
cretar lanzamientos de nuevas unidades al mercado,
Tracto Agro Vial anoté su nombre. En este sentido, Valeria
Schmitt, gerente de la sucursal de Katueté/San Alberto, sos-
tuvo que el Ambito ganadero estd fuerte en las Gltimas tem-
poradas. “Enla zona, desde hace dos afios que tenemos mu-
chas ventas. Incluso durante la Expo Canindeyu cerramos
un negocio para la pecuaria, con la venta de una forrajera JF
y dos acoplados IBL. El sector ganadero estd aumentando y
eso es bueno porque si en agricultura no va bien, el agricul-
tor tiene la opcion de hacer ganaderia”, subrayé. Justamen-
te entre las novedades en la tienda de la compania durante
la Expo Canindeyd, se lanzaron tractores de la linea Foton.
“Esta la unidad con 130 HP que viene ahora cabinado y es
una de las novedades, ademas de ofrecer equipos de todas
las marcas con descuentos especiales”,comento. Estuvieron
expuestos en el local los modelos Lovol 324, Lovol 1004 y
Lovol 1304. Dijo que pese al aiio dificil, la zona agricola esta
con expectativas de cerrar buenos negocios. “Los clientes
demuestran necesidad de comprar, por lo que nos ajustamos
y tenemos formas para negociar. Hay varias opciones y las
flexibilizaciones conforme las necesidades de los clientes en
materia de financiacion”, dijo. Aiadié que con el avance de
la zafrifa, se renovaron las expectativas por reencauzar po-
sitivamente el mercado. Entre los visitantes extranjeros se
pudo observar a Renato Bevilacqua, técnico de exportacion

que permanentemente recibié visita
de publico, clientes, amigos e intere-
sados en conocer mas sobre equipos
expuestos. Otro de los representantes
de fabrica que estuvo en la ocasién fue
Etevaldo Lima, coordinador de expor-
tacion de Tatu Marchesan. Primera-
mente resalto la alianza comercial en-
tre ambas compaiiias lleva mas de 30
afos, con todas las lineas de produc-
tos, desde preparacion de suelo, de re-
puestos y otros. Indicé que Canindeyu
es una fiesta mas y que como acom-
pafnaron la feria de Innovar, también
apoyaron a esta muestra que tiene
su impacto en la zona de Canindeyu.
Entre las sugerencias estuvo la “te-
rrazadora”, TAP-E, considerado como
equipo grande por sus 30 discos, para
una base ancha. “Tienen las cosecha-
dorasy las plantadoras también. Es un
aliado en el campo para hacer curvade
nivel y ofrecer soluciones a los proble-
mas ocasionados por la lluvia. De esta
y otras formas estamos acompanando
con toda la linea de equipos, en la par-
te técnica, a las zonas productoras del
pais”, refirié. Recordé que Tatu Mar-
chesan exporta a mas de 50 paises. Su

de fabrica de Baldan, aliada a Tracto Agro Vial. Coment6 Va'e”i’ S;hrlnitt, rol lo incluye como representante de
gue la compaiiia llevd equipos de primera calidad, resaltan- gj;ﬁ?szl dee a lafabrica para Paraguay, Uruguay, Chi-
do unidades como sembradores, plantadoras articuladas, de Katueté/San le Argentina. “Estamos bien optimistas

chasis fijo, clarificadores, rastras, pulidoras, aradoras, inter- Alberto. _ para este afo que esta parado. Podia

medias, grdas y toda la linea completa de la marca pensada
para su empleo en Paraguay. Resalté la alianza con Tracto
Agro Vial desde hace 27 afos y la participacion tradicional
ya en el predio ferial “Wilfrido Soto”, acompariando la Expo
Canindeyu, la cual “evolucioné mucho y pese a que existen
muchas ferias en el pais, siempre estamos presentes”, con-
cluyo. El stand ofrecié parte del centenar de empresas que
Tracto Agro Vial representa y distribuye en el pais, por lo
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estar mejor, pero ponemos todas las
apuestas para los proximos meses
para poder llegar a los objetivos. Para-
guay es el mercado mas importante de
la exportacion de la fabrica. Represen-
ta un punto fuerte de facturacién en
lo que sea plantadoras y equipos para
preparacion de suelo” concluys. =
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A S
Cotripar, en expansion
fisica y de propuestas

a compaiiia llegd hasta la feria de La Paloma con mas

fuerza y presencia, pues amplié su espacio para poder
incrementar mayor la oferta expositiva de las diversas lineas
y marcas internacionales con la que trabaja en el plano local.
Bruno Vefago, director comercial de Cotripar, resalté que
gracias a la expansion fisica en el predio ferial, se pudo exhibir
una mayor y amplia linea de productos. “Queremos mostrar a
los clientes de una parte de lo que tenemos, al tiempo de venir
para participar de esta gran fiesta en el Norte. A nuestra em-
presa le gusta mucho esta feriay tenemos estrechos vinculos.
Estamos desde el comienzo y nos sentimos muy contentos
para recibir a clientes y familias de clientes’, refirio.
El stand ofrecié maquinas, equipos e implementos para la
agriculturay ganaderia. Igualmente acogio a representantes
defabricade algunas de las firmas con las que opera Cotripar,
guienes pudieron participar del evento. En ese sentido, estu-
vo William Baioto, responsable de Ventas de Exportacion de
Kuhn. “Venimos con muchas propuestas que ayudan a lograr
altos rendimientos y bajar costos. Hoy tenemos también
ventanas mas cortas de plan de siembra, por lo que necesita-
mos sembrar y fumigar rapido. Por eso Kuhny Cotripar cada
vez estan con mas tecnologias, con equipos mas grandes. Es-
tos ayudan mucho a productores en el campo’, refirio.
La alianza entre ambas firmas esta por cumplir tres afios
y el visitante reafirmé que todavia queda mucho por
avanzar. De la exposicién indicé que le gusté mucho por
la infraestructura que propone. “Los stands estan bien
colocados, Cotripar tiene un lugar fijo donde tiene una
estructura de atencién a clientes muy buena, que permi-
te realizar encuentros sociales y compartir almuerzos o
cenas. Esto trae mas confort al cliente para cerrar nego-
cios”, refirié. Entre las sugerencias del fabricante francés
la novedad fue la fertilizadora autopropulsada Accura ST
7000. Dispone de 7 mil litros de capacidad de tanque, con
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un despeje, una calidad y una distri-
bucién muy importantes, explicé.

En tanto, Mateus Nogueira, repre-
sentante de Ventas de Jumil, resalté
primeramente el enfoque del evento.
“Veo una Expo muy tradicional que la
gente, en Paraguay y principalmente
en Canindeyu, estd acostumbrado con
esto. Es diferente a otras ferias porque
no es solo negocio ni solo diversién. Me
parece que si logra un equilibrio prove-
choso paralas empresasy parael publi-
co. Completamos diez afios aliados con
Cotripar y venir aqui, permite ver, dis-
frutar, visitar y comentar las maquinas,
para generar oportunidades de nego-
cios”, refirié. Indico que para la compa-
fia, lazonaesimportante paralaoferta
de equipos empleados en sojay maiz.
Laregidn “es muy productivay tiene po-
tencial para crecer mas’, reafirmé. Con
respecto alas sugerencias expuestas en
la ocasidn, resalté la sembradora arti-
culada JM 3070 PD, cuenta conresorte
neumaticoy sistema de distribucién ex-
clusivo de la firma. Ademas de la “Exac-
ta Air”, se observaron otras lineas como
“Magnun”. Anticipé que en la parada de
Santa Rita, en mayo, igualmente habra
novedades, por lo que invitd alagente a
visitar el stand de Cotripar en esa feria.
Finalmente resalté como novedad la
promocion “4 x 1”, que consiste en ven-
tajas en el tipo de cambio que propone
la compania paraguaya a la hora de la
comercializacién. “La relacién de 1 US$
por 4 R$ transforma el precio de mane-
ra atractiva para el productor”, sefald.

Con respecto al dmbito netamente pe-
cuario, Mario Bower, responsable del
area por Cotripar sector, anticipd que
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desde la empresa se apunta a una pre-
sencia fuerte en todas las regiones pro-
ductivasdel pais.“Buscamos darimpulso
alas marcas que tenemos en el Departa-
mento Pecuaria de Cotripar S.A., como
Krone y otras lineas”, explicd. Entre las
sugerencias de la fabricante alemana
estuvo la rotoenfardadora Comprima F
155 XC, ideal para reducir costos y con

demanda de menos mantenimiento que Mateus

otros equipos, y el rastrillo giroscopico Nogueira,

Swadro 38, con sistema de acople tres representante
wadro 3o, I X P . de Ventas de

puntos, con una capacidad de trabajo de Jumil.

hasta 4 hectareas por hora.

“Vinimos a hacer una presencia princi-
pal, pero aprovechamos para invitar a
los clientes a visitar también otras ferias
gue se aproximan, como Santa Rita v,
sobre todo, Pioneros, en donde nos en-

Mario Bower, responsable del
sector pecuario de Cotripar.

focaremos coninfinidad de novedades que presentaremos en
esos eventos, en donde Krone tendra una presencia altamen-
te definida con equipamientos de altisima gama que seriauna
verdadera novedad para lo que seria el Chaco’, anticipd. Men-
ciond otras propuestas como Ipacol, Menta y demas marcas.
“Estamos con toda la gama de soluciones trabajando en la re-
gion, incluso hubo bastante cotizaciones. Si bien es una zona
no muy enfocada en la parte pecuaria, aquellas experiencias
de campos ganaderos trabajan con nosotros”, resalto.

Glymax para confraternizar
y proyectar negocios

on la apertura del local al publico de miércoles a sa-

bado, Glymax agasajé a clientes y amigos todas las
noches invitdndolos a compartir un momento para confra-
ternizar y conversar sobre futuros negocios. Leandro Tec-
chio Dias, gerente de Marketing de la firma, indico que la
compania participa como todos los aifos en la muestra para
brindar al cliente una buena jornada y que pueda tener un
buen espacio de confraternizacion. “Recibimos a los clien-
tes y amigos en el stand ofreciendo algo diferente todas las
noches. Estamos en una ubicacion privilegiada y permanen-
temente recibimos visitas”, refirié. Con respecto a las opor-
tunidades de negocio, dijo que la diferencia de otras exposi-
ciones, Canindeyu apunta mas a un espacio para compartir
y amenizar antes que hablar solo de negocios. “Venimos de
una zafra de soja de verano que tal vez no fue tan buena.
Incluso en algunas regiones hubo pérdidas por sequia. Pero
la soja zafrifa puede salir bien. No tendra la capacidad de
produccién de una soja de verano, pero asi como el maiz,

hasta el momento estd bien. Ninglin afio es igual aotroy es-
peramos que el escenario agricola se mejore. Asi como en
Innovar, participamos de Canindeyu y Santa Rita. Son ferias
importantes. La Paloma y Santa Rita tienen este modelo de
feria, de recibir a clientes, confraternizar, Innovar es mas
técnica. Aca es algo mas tranquilo y se puede aprovechar
para visitar y ver maquinas o compartir con la familia los
shows y especticulos ofrecidos. Con respecto a las pro-
puestas, indicé que la compafiia cuenta con uno de los por-
tafolios mas completos para el campo. “Traemos soluciones
novedosas al cliente, con resultados muy buenos. Estamos
seguros que los clientes tienen una buena predisposicion
para recibir las nuevas tecnologias que ofrecemos. En ese
sentido, entre las mas nuevas siguen siendo los fertilizantes
de la linea K-MAG, de Mosaic, una de las mayores empre-
sas fertilizantes del mundo, y la que se sumo recientemente
Lallemand, firma canadiense con soluciones ‘biopotentes’
como decimos, por ofrecer biolégicos con diferencial muy
bueno”. También estamos promoviendo los productos de
Microxisto, la cual estamos en una campaia de ventas con
muchas ventajas, dijo. La sede central de Glymax esta en
Hernandarias y dispone de siete plazas. “La matriz esta en
el Parana Country Club. Luego, al norte estamos con unida-
des en San Alberto, Katueté y San Pedro. En el centro, en
Campo 9, Santa Rita, San Cristébal y Bella Vista, mas al sur.
Estamos donde est4 |a produccién de granos”, concluyé. =»

Leandro Tecchio Dias,
gerente de Marketing
de Glymax.
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de tractores y conectividad

R ieder & Cia ofrecié en la Expo Canindeyt 2019 sus nue-
vos tractores de la marca Valtra, indicé Francisco Ro-
jas, gerente comercial de la compaiiia, dentro del segmento
de la serie T. La serie T incluye maquinas que van de 190 a
250 caballos de fuerza, con la incorporacién del sistema de
Trasmision Continuamente Variable (CVT, por sus siglas en
inglés). “En Valtra tenemos una linea renovada de tractores.
Las unidades siempre se caracterizaron por tener robustez,
economia de combustible, sencillez. A todo eso ahora se aco-
plé mas tecnologia. Tenemos el tractor T250 con trasmisién
CVT, infinitamente variable. Una trasmisién totalmente nue-
va, que permite ir de 0 a 40 km/h sin embrague, sin cambios.
El operador debe seleccionar a qué velocidad desea trabajar
y la trasmision se encarga de conectarse con el motor para

ver la mejor rotacion. Es algo novedoso’, refirio. La diferencia
en el ahorro de combustible se nota mas al comparar el des-
empeno de estas unidades con las que emplean la trasmision
convencional. Rojas afadié que la nueva linea de tractores
también incluye a BH HiTech. “Se suma tecnologia, cuenta
con piloto automatico, trasmision powershift. Renueva to-
das las lineas para conectarse con los productores, quienes
pueden usar notebook, Smartphone para ver la productivi-
dad, a qué velocidad trabaja y otras informaciones. El tema
es conectividad entre todos y Valtra ofrece todo eso con la
linea completa”, subrayd y recalcé que de esta forma, la mar-
ca amplié su portafolio de productos. Cabe recordar que
Valtralleva mas de tres décadas en el mercado local y con es-
tas incorporaciones y renovaciones conecta mas la relaciéon
con el cliente, ademas de resaltar el desempefio en el cam-
po, en donde los agricultores reconocieron la economia de
combustible. Conrelacién alo que fue el arranque del aflo en
términos comerciales, admitié que estuvo bastante parado
el primer trimestre por la confluencia de dos factores deter-
minantes, como el clima que incidi6 en el volumen y la caida
de precios. “Ambos incidieron mucho en los animos de los
agricultores. Las expectativas se trasladaron al maiz, a la za-
frifia, para ver como se puede recomponer la situacion’, ma-
nifesto. Finalmente de la adopcién de la tecnologia por parte
del productor, relaté que Paraguay cuenta con dos grandes
rubros, la agricultura y la ganaderia, en donde se observa a
su criterio, una agricultura mas tecnificada. “Agarran mas ra-
pido, eso se ve con los hijos, quienes ya crecieron con la tec-
nologia. Al tradicional le cuesta mas, pero los hijos se involu-
cran y manejan esas informaciones, al poder asimilarlas mas
rapidamente. Ellos estan encima de los tractores, configuran
los comandos, el piloto automatico. Hacen que la tecnologia
ingrese mas rapido de lo previsto”, reflexiono.

Imperador por tres

de la mano de Marangatu

arangatu fue otra de las firmas presentes en la
muestra de La Paloma del Espiritu Santo. Fabio
Valentim Anacleto Da Silva, presidente fundador de
la firma, acompainé a los visitantes, clientes y amigos
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quienes se acercaron hasta el stand de la feria, que
ofrecié ademas de interactuar con la gente, un espacio
para compartir, conversar o acompafar trasmisiones de
futbol. En materia de propuestas de la linea Stara, dis-
tribuida en la zona por Marangatu, el directivo resalté
el Imperador 3.0, novedosa maquina con lo ultimo en
tecnologia para dar soluciones al campo. El punto fuer-
te de esta unidad es su triple tarea, pues puede realizar
trabajos de pulverizacion, fertilizacion, y distribucién
de semillas, resalté. “Estuvimos con lanzamientos en
la Expo Canindeyu. Trajimos la pulverizadora autopro-
pulsora Imperador 3.0 con tres funciones: sembradora,
fumigadora y distribuidora de granos. También y aun-
que no pudo llegar, anticipamos que la disponibilidad de
Imperador 3000 y 4000, lanzado recientemente en la
feria de Cascavel. Se trata de la nueva linea de Impera-
dores en lo que a pulverizadoras se refiere con mayor
eficiencia”, sostuvo. Anacleto da Silva igualmente sos-
tuvo que pese al ano dificil, por una zafra de verano con
precios bajos y una suerte de sequia que impacté, las
fichas apuntan a la buena zafrifa.
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EXPO CANINDEYU

griculturd en buenas manos

La Paloma del Espiritu Santo

a empresa habilité por otro afno mas su stand en la

muestra canindeyuense. Incluso aproveché la oca-
sién para realizar un evento en las afueras del predio,
pero proximo al campo ferial, el martes 9 teniendo
como atractivo diversas propuestas de la linea Case IH,
para luego concentrarse completamente en la Expo de
La Paloma del Espiritu Santo que para la empresa cul-
mind con otra excelente participacién, gracias al mo-
mento compartido con amigos y clientes. También es
de resaltar la participacion de Gedor Vieira, director
ejecutivo de la marca en Paraguay, en el “Wilfrido Soto”.
El directivo compartié algunas reflexiones sobre todo
de la coyuntura actual del sector. “Estamos en un mo-
mento de mucha incertidumbre. La gente considera que
los factores estan desalineados, por una productividad
baja y la incertidumbre de los mercados externos, con
los precios. El agricultor visita los stands, pero espera
un tiempo para tener un panorama mas completo y ver
qgué accién tomar. En ese sentido, la zafrifia es la gran
esperanza para recuperar lo que perdioé la zafra gran-
de. El agricultor cree que la cotizacién va a subir, de-
pende del acuerdo entre EEUU y China. Esto dara una
calma”, reflexiond. Anadié que la temporada arrancé
con mucha cautela, lo que impacté mas por venir de
dos afos buenos y con récords en ventas de tractores
y cosechadoras, pues tras el 2017 y 2018, el 2019 se
presenta mas incierto. De la Expo Canindeyu dijo que
tiene mucha tradicién, como Santa Rita. Son lugares en
donde por lo general los agricultores frecuentan pero
no cierran negocios. Son mas para la prospeccion. Pue-
den tener la intencién de comprar equipos, pero aguar-
dan el desenvolvimiento del mercado, el desarrollo de
la cosecha de maiz, de la zafrifia, va paso a paso y qui-
zas con la confianza que volveran los buenos tiempos,
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pero por ahora con cautela, reiteré.
Comenté que misma situacién se
observa en Brasil y en Argentina.
La expectativa estd en la zafrifa.
De los negocios, indicé que la zona
es conocida por tener medianos
productores, con 500, 600 u 800
hectareas, frente a otras, como San
Alberto, en donde los agricultores
trabajan 2.000 o 3.000 hectéreas.
“Muchas veces hasta puede ser me-
jor en un escenario dificil trabajar
con los medianos, porque hace com-
pras mas pequefias que los grandes,
pero constantes. Esto ayuda a dina-
mizar o por lo menos no cortar los
negocios. Lo bueno es que pese a la
cautela, la gente siente que la pro-
ductividad del maiz serd muy bue-
na. Dependera de varios factores,
como el clima. Venimos de cuatro
anos que no ocurren heladas, espe-
remos que justo esta temporada no
sea la excepcién. A la confianza de
la productividad, la gente aguarda
por la certeza de precio, de manera
a compensar y pensar en la recupe-
racion del mercado”, indicé. La par-
ticipaciéon de New Holland en areas
productivas incluye locales en Be-
Ila Vista, San Alberto, Santa Rita,
Troncal 4 y Santa Rita del Aguaray.
Como punto favorable para la com-
painia resalté que atraviesan por un
buen momento ya que son lideres
en ventas de cosechadoras en el
pais. “Esto es algo dinamico, a ve-
ces estd unoy otras la competencia.

Gedor Vieira, Es buena la competencia para que

director ane el agricultor. Es importante
ejecutivo de g & "o P

la marca en para el mercado”, concluyé.
Paraguay.
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Automagq, reconocida como

el Mejor stand en Maquinaria

afirma Automaq S.A.E.C.A. no solo se llevé la atencién

del publico con su eminente stand, sino que ademas
cred oportunidades de negocios con la marca John Dee-
rey otras lineas en la Expo Canindeyt 2019. También fue
merecedor del premio al Mejor Stand en Maquinaria, a
criterio de la organizacion del evento. Al respecto, Luis
Urdapilleta, Gerente de Ventas de la Division Agricola,
resalté que este logro representa una gran satisfaccion y
un enorme compromiso por seguir dando lo mejor de la
compania para cubrir las necesidades del cliente.
Dijo que el reconocimiento se dio gracias al esmero del equi-
po de marketing. “Construimos un stand interesante que
muestra hacia dénde vamos y sobre todo, que representa la
tecnologia de punta de la marca. Montamos un simulacro del
Centro de Operaciones en el medio del stand, conectado a las
maquinas, eso con el fin de mostrar mas graficamente cémo es
el funcionamiento en el campo de actividades”, subrayo.
Anadid, que al Departamento de Marketing se sumo el
apoyo de la sucursal de Nueva Esperanza. Ademas de
todo el compromiso por parte del equipo técnico y logis-
tico presente en la muestra de La Paloma; el cual estuvo
presente desde las 08:00 hasta las 22:00 horas todos los
dias, presentando alternativas nuevas, soluciones en co-
secha, precios promocionales y muchas otras soluciones
para los asistentes.

Entre las novedades de la Expo estuvieron cosechadoras
de la serie S: 1a 430y la 690, ambas con rotor. La primera
es la Gnica en su categoria y permite reducir hasta 75% la
pérdida de granos y los dafios mecdnicos de granos vy la
segunda es compatible con la plataforma de 45 pies, in-
dicé Urdapilleta. “Es una propuesta bastante interesante
para todos los interesados, con condiciones beneficiosas
y sobre todo a un precio muy accesible. En esta oportu-
nidad dimos mucho énfasis al Centro de Operaciones, ya
mencionado anteriormente, asi como también al JDLink,
el sistema de monitoreo a distancia de maquinas. Este sis-

tema nos permite ver el posicionamiento y el estado de
las maquinas brindandonos datos agronémicos del cam-
po del cliente. Con estos datos tenemos la posibilidad de
ofrecer mejor asistencia segun lo que se detecte para las
maquinas vy, en la parte agronémica, ofrecer datos utiles
para la toma de decisiones del cliente”, revelé.

En tanto, para el sector ganadero, se ofrecid® la nueva se-
rie de enfardadoras.

“Era un pedido largamente esperado por los clientes. Las
unidades vienen con picador. Esto permite que el fardo sea
aprovechado en un alto porcentaje por el ganado. También
tenemos nuestra serie de tractores D y E, medianos, que
vienen con la posibilidad de montar palas y todos los imple-
mentos de utilidad parala actividad pecuaria”, manifesté. La
gama de tractores ofrecida tuvo una franja de potencia que
fue de 35 HP a 270 HP, entre los que se destacé el 5036 C.
Cabe recordar que Automaq igualmente cuenta con
otras propuestas ademds de John Deere. En ese senti-
do, Urdapilleta subrayé que llevaron a la feria una linea
de cubiertas Michelin. “Las Divisién Neumaticos, con
sus cubiertas Michelin, nos trae las mejores cubiertas
del mundo, no solo para el sector automotriz, si no que
también para el sector agricola. En esta oportunidad solo
presentamos una parte de la completa gama que nos
ofrece Michelin”, agregé.

Por si fuera poco, el entrevistado informé sobre la nove-
dad en materia de alianzas estratégicas, al sefialar que se
estrecharon vinculos comerciales con la firma Forquimi-
ca. Esto se dio durante la recién pasada tercera edicion de
la Feria Innovar, en Iguazu (Alto Parand). Urdapilleta indi-
¢6 que Forquimica provee productos para limpieza y para
mantenimiento de fumigadoras. “Son productos extrema-
damente buenos, probados no solo a nivel local, sino que
también en Brasil. Invitamos a todos nuestros actuales y
futuros clientes a conocer las bondades de los productos’,
indicé. Durante lamuestra, se ofrecié un stand de pruebas,
donde se realizaban demostraciones practicas, para dar a
conocer el desempefio del producto en el campo. Con esta
alianza con Forquimica (para los productos Good Spray y
Cleaner TIS), Automaq pas6 a ser distribuidor exclusivo
del producto que contribuye para la disminucién de pérdi-
das en las aplicaciones de defensivos fitoterapicos. =




EXPO CANINDEYU

Jacto, presente en la Expo
con sus aliados

D iversas propuestas de la brasilefia Jacto fueron ex-
puestas en ocasion de la muestra en La Paloma del
Espiritu Santo. La participacién de la marca se dio me-
diante los aliados locales, como es el caso de Retamozo
Hnos y su agente de ventas para la zona, Siagro. Al res-
pecto, llson Ferreira, administrador de Ventas para los
mercados de Paraguay, Chile, Uruguay y otros de América
Central, calificé la Expo Canindeyl como una “feria inte-
resante”, pues siempre les permite concretar alguna que
otra operacién comercial, reconocié. Considerd que la
alianza con el distribuidor e importador Retamozo Hnos.
mas su red de agentes autorizados, como Siagro, permite
desarrollar objetivos comunes. Para esta ocasién, Ferrei-
ra sefaldé que se llevaron maquinas de Ultima generacién.
“Presentamos la abonadora 5030. La mejor del mercado
en lo que a aplicacion de abonos se refiere. Es una tec-
nologia solo de Jacto. También estuvo la Uniport 3030,
pulverizador autopropulsado, igualmente Unica del mer-
cado y con caracteristicas especiales”, refiridé. Anticipo
igualmente que, aunque no estuvieron exhibidas, Jacto
cuenta con unidades para la pecuaria, posicionadas para
aplicaciones en pasturas. Del momento actual que vive la
agricultura, indicé, con respecto a la muestra, que hubo
expectativas por las visitas de los clientes, a quienes per-
manentemente se los agasajé en el stand y, en lo concer-
niente al escenario coyuntural del ambito productivo,
indicé que igualmente se generd la expectativa tanto por
parte de agricultores como de fabricantes y vendedores
de maquinas hacia una zafrifna que pueda dar cierto res-
piro al campo, tras los golpes recibidos en la zafra de ve-
rano. “Todos estan con buenas expectativas que la zafrifia
serd mejor. Se nota. Cuando visitan clientes o al viajar por
los campos, se ve que la soja y el maiz estan bien. El cli-
ma se comporta de forma positiva y todo completara el
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llson Ferreira,
administrador
de Ventas para
los mercados
de Paraguay,
Chile, Uruguay
y otros de
América Central
de Jacto.

O e

ciclo en el momento de cosecha, en
las préoximas semanas. Cuando los
productores cosechen gran parte,
se tendra un panorama mas claro del
ano. Ahi se sabra si desean invertir y
en qué. Qué comprar. Esa misma for-
ma de pensar tenemos como fabrica
y ventas, porque es como se debe
pensar para evitar posibles errores’,
advirtio. Puntualizé que gracias a sus
responsabilidades, puede recorrer
otros puntos de la region y mientras
que Uruguay presenta una situacién
positiva, al contrario de lo que fue
el 2018, ahora con lluvias en el mo-
mento correcto, apunta a una muy
buena cosecha, por su lado Bolivia 'y
Paraguay evidenciaron golpes a su
produccioén, incluso en campos bo-
livianos con extremos de sequias e
inundaciones. “Fue un fenémeno si-
milar en Sudamérica en el Sur de Bra-
sil, en Paraguay y Bolivia. La expecta-
tiva es que se normalice y el afio que
viene no tengamos esta oscilacién
climatica, para dar a agricultores me-
jores performance del afio y puedan
contar con mejor poder de decision’,
finalizé. En tanto, Eugenio Duarte,
de Siagro, admitié que los primeros
dias hubo poca participacién de los
agricultores, lo que generd poco mo-
vimiento, posiblemente como con-
secuencia de la falta de animo por
la pérdida en la zafra, aunque por la
expectativa de zafrifa se aguardé
que cambie latendencia. “Los precios
de la soja no estan dentro de las ex-
pectativas. No es para desanimarse,
con buen rendimiento podemos su-
perar muchos puntos de dificultad”,
subrayé. Recordd que empezd con
Retamozo Hnos. y lleva 22 anos ven-
diendo Jacto. Siagro cuenta con nue-
ve afos en el mercado y dijo que la
actividad tiene su propio dinamismo.
En ese sentido cité que la demanda
también apunta a las abonadoras,
como la ya mencionada 5030. “Solo
Jacto esta equipada con esta tecno-
logia ideal para para agricultura de
precision”, puntualizé. Aclaré que
conrelacién al afio pasado, Jactoy la
empresa decidieron no incrementar
los valores comerciales. “Mantene-
mos los precios. El afio esta dificil y
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por eso hablamos entre todos, fabri-
cantes y vendedores y acordamos
ganar menos para mantener precios’,
acotd. Menciond la disponibilidad de
financiaciéon, tanto propia como via
bancos. Finalmente como novedad
anticipdé que Jacto lanzé para este
afo la fumigadora ElectroVortex,
nuevo pulverizador autopropulsado
gue combina dos tecnologias, como
la asistencia de aire Vortex y lacarga
electrostatica de las gotas. La prime-
ra permite que las gotas de pulveri-
zacién lleguen a las partes bajas de
los cultivos ademas de otros benefi-
cios y facilidades. La carga colabora
con una buena atraccion gota - plan-
ta. “Es tecnologia de primer mundo.
Llevamos vendidas dos unidades en
Paraguay, una de ellas en Katueté
de la mano de Siagro. Es una buena
opcién por el tema de la roya, pues

mejora la aplicacion. Jacto desarrolla tecnologia de punta
que va a venir a suplir todas las necesidades del mercado.
La unidad se presenté en Cascavel, pero de edicién limi-
tada, por lo que ahora estan tratando de cumplir con las
demandas en Brasil, pero también en Paraguay porque es
un mercado importante, no solo para Jacto, sino para to-
das las empresas de maquinarias”, finalizo.

Representantes
de Jacto y sus
distribuidores

durante la Expo.

Agrotec, cordialidad,
informaciones y soluciones

arcio Da Costa, coordinador técnico Marketing de

Agrotec, brindé informaciones sobre la presencia de
laempresa en la Expo. Recordd que la plataforma en La Palo-
ma del Espiritu Santo fue el marco ideal para compartir con
clientes y amigos en un marco de cordialidad y que permitié
igualmente intercambiar algunas experiencias y expectati-
vas. A esto se complemento con orientaciones dentro de la
linea de capacitaciony transferencia de tecnologia en que se
desarrollauno de los pilares de la compania. En este sentido,
se ofrecié una charla con el investigador brasilefio Luis Zo-
biolli, quien abordd sobre tendencias de uso de productos,
principalmente herbicidas. Con respecto a las soluciones,
Da Costa informé que este aiio se ofrecid varias sugeren-
cias. “La Expo se desarroll6 de manera excelente. Este afio
vinimos con algunas novedades de portafolio y confiamos

Marcio

Da Costa,
coordinador
técnico
Marketing de
Agrotec.

en que la situacion estara mejor. Agro-
tec acompana desde sus inicios a la
feria. La propuesta es recibir a clientes
y aportar informaciones para que los
agricultores puedan tomar la mejor de-
cision en el cultivo de soja. Por eso se
dicté la charla sobre el control de ma-
lezas, para la cual recibimos en el stand
a todos los clientes”, indicé. Para la ca-
pacitacion fueron invitados clientes
de la zona de otros lugares como San
Alberto (Alto Parand) y alrededores de
Canindeyu. Con respecto a las estrate-
gias de la compaiiia, se viene trabajan-
do para posicionar algunos productos,
mirando sobre todo el control de ma-
lezas, como “kapi’i pororo” (Digitaria in-
sularis), “un tema muy sensible para el
agricultor”, recalcd. Ademas se ofrecie-
ron defensivos para ese control y otros
en paralelo, con la intencién de abor-
dar de forma general las bondades de
Keeper, enfocado para el mercado de
malezas de dificil control, asi como Ga-
lant HL, para posicionar el producto en
el manejo de todas las malezas. Final-
mente considerd que existen buenas
condiciones para la zafrifa, con lluvias
que llegaron en el momento correcto
y el clima acompanando el buen desa-
rrollo de cultivos para colaborar conun
potencial productivo alto. =>
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y anuncios de inversiones

ntre los stands mas atractivos de la Expo Canindeyu

2019, se destacd Kurosu & Cia. con la prestigiosa
marca John Deere, siendo uno de los preferidos por los vi-
sitantes, sobre todo por los lanzamientos de maquinarias
gue se han presentado para el rubro agricola. Asi mismo,
se comunicaron las futuras importantes inversiones a las
gue se apunta para la region de Canindey. El director co-
mercial de Kurosu & Cia., Basilio Ramirez, enlareuniénde
negocios celebrada el dia martes 9 de abril, ante una mul-
titudinaria presencia de clientes y amigos, resalté los dos
“grandes lanzamientos”, la Pulverizadora Serie M4000Yy la
Cosechadora S700, “En el caso de la Pulverizadora, ha lle-
gado a Paraguay incluyo antes de haberse lanzado en Bra-
sil, con tecnologia y capacidad ideal para los productores
de laregién, tuvimos el privilegio de presentarla en la Fe-
ria Innovar y hoy felizmente podemos realizar este lanza-
miento aqui, en el pujante distrito de La Paloma”, resalté.
Antes de dar a conocer detalles de los equipos de lanza-
miento, Ramirez anuncié oficialmente que, ante los de-
safios de contar con maquinas con tecnologia de ultima
generacion y la necesidad de estar a la altura que deman-
da ese paquete tecnoldgico, sobre todo atendiendo que,
-“John Deere es la Gnica marca que conecta personas con
tecnologias y esta alavanguardia de manera permanente,
Kurosu & Cia. como representante seguird acompanan-
do todo ese crecimiento”. Por ello anuncié que se realizé
la “palada inicial” para la construccion de la futura nueva
Sucursal en Katueté con todas las comodidades para los
clientes y amigos. Esto demandara una inversiéon muy im-
portantey es gracias a la confianza de los clientes haciala
empresa”.
Enfatizd que ademas de esta obra, se estd culminando
una moderna nueva sucursal en el drea de influencia de
Ciudad del Este, especificamente en el km 15 de Minga
Guazu, que ademas de ser un punto de venta es el nuevo
Centro de Logistica de Kurosu & Cia. “Es una unidad que
abastecera en repuestos, lubricantes y otros productos a
todas las sucursales del pais, para brindar una rapida res-
puesta alos clientes y evitar demoras, es una construcciéon
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Basilio Ramirez,
director
comercial de
Kurosu & Cia.

Gerson
Lanferdini,
gerente de
Territorio
John Deere en
Paraguay.

de casi 4.000 m?, donde contamos
conunstock inteligente de repuestos
y lubricantes”, explico.

Entre los presentes estuvo Gerson
Lanferdini, Gerente de Territorio
John Deere en Paraguay, quien ma-
nifestd y destacé la importancia del
mercado paraguayo y la apuesta por
ofrecer verdaderas soluciones a los
clientes. En cuanto a los lanzamien-
tos, mencioné que la nueva pulve-
rizadora responde a sugerencias y
expectativas de los clientes. “Cuenta
con las caracteristicas que los clien-
tes solicitaron y hoy lo tenemos en
Paraguay. La Cosechadora aun no se
ha lanzado en Brasil, se ha dado prio-
ridad a Paraguay, demostrando la im-
portancia y crecimiento de este pais
para John Deere y para el mundo.
Ademas seguimos trabajando fuerte
con soluciones integrales, desarro-
Ilando cada vez mas tecnologias para
que puedan contar con los equipos
que necesiten y bajando costo de
produccién. Cuenten con John Deere
siempre que necesiten”, subraya.

Denis Vazquez, Especialista en equi-
pos para siembra y pulverizacién de
Kurosu & Cia., se encargé de brindar
detalles de las caracteristicas de la
Pulverizadora. “Este afio John Deere
dio gran sorpresa al elegir Paraguay
como uno de los primeros paises
para sus mayores lanzamientos. Se
trata de la nueva serie M4000 que
viene en tres modelos distintos:
4025,4030y 4040. En los tres casos
tenemos varias caracteristicas muy
similares, pero lo que hicimos con
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respecto a las antecesoras ha sido aumentar la producti-
vidad de la maquina. Hemos realizado el cambio en altu-
ra, el despeje de la luz libre del eje con relacién al suelo,
lo aumentamos. También en la capacidad operacional del
tanque con mas opciones. Otra importante sugerencia
de los clientes, ha sido las mejoras en los pedidos en ma-
teria de corte de boquilla que en las nuevas unidades ya
estan disponibles para garantizar un mejor rendimiento
de equipo”, manifesto.

En cuanto a capacidad, la 4025 cuenta con 2.500 litros y
puede llegar a tener hasta 36 metros de barra, con toda
la tecnologia como la estacién meteorolégica moévil. Para
el caso de 4030, dispone de un tanque de solucién de
3.000 litros, con varias opciones de barra, sean de 27, 30
y 36 metros. Y el modelo 4040 logra una capacidad de
4,000 litros de tanque mas autonomia, las opciones de
barra son de 30 metros o 36 metros, con fibra de carbo-
no. A esto se suman la garantia de una mayor economia
en el uso de combustible y el sistema de traccién en el
mando hidrostatico.

Otro gran lanzamiento ha sido la Cosechadora S700,
los detalles los brindé Pablo Benitez, director de Mar-
keting. Recordd que tras las inversiones en el arranque
de cada campania, lo ideal es cerrar la siembra y los cui-
dados culturales con una buena cosecha. “Es el momen-
to importante porque al levantar cada grano, se levanta
el esfuerzo. John Deere no solo construye las maquinas
mas grandes sino también las mas inteligentes. Esto nos
brinda mas productividad, 17% mas de calidad de gra-
nos y 13% menos de pérdida, gracias a uno de los prin-
cipales cambios que hay en la maquina en el sistema de
limpieza que permite tener granos mas uniformesy re-
duce hasta 28% la trilla para elevar la calidad de granos
y menos rotura”, especificé.

Benitez comentd que esta serie ha sido pensada para
gue pueda ser operada tanto por aquella persona expe-
rimentada como la que cuenta con experiencia. “Es sen-
cilla. Intuitiva. Tiene un asistente de cosecha que realiza
hasta 160 ajustes en la maquina, de forma automatica. En
una cosechadora normal, al dia, un operador realiza cin-

Denis Vazquez,
responsable
area Marketing
Tactico de
Pulverizadoras

y Plantadoras.

Pablo Benitez,
director de
Marketing de
Kurosu & Cia.

co ajustes manuales porque invierte
tiempo o reduce la rapidez del traba-
jo para corroborar humedad y otras
condiciones. Esta maquina tiene esa
tecnologia de ser ‘inteligente’ y ajus-
tarse conforme las necesidades de
cosecha. Para operadores con mas
experiencia, permite monitorear la
calidad de granos a través de dos ca-
maras que estan en el elevador de re-
trillay de granos limpios.

El operador puede girar su asiento
en la Cabina Premium e ir viendo la
calidad de granos. También se puede
definir en forma automatica si se de-
sea mayor velocidad para agilizar la
cosecha ante la amenaza de alguna
tempestad o si desea tener una mejor
calidad de granos o menos pérdidas.
Tiene un registro en forma de grafico
que indica como esta la calidad o el
rendimiento”, apunté.

En cuanto a Agricultura de Precision
“La maquina viene equipada con el
monitor que es generacion 4, sencillo,
que facilita el uso del piloto automa-
tico y cuenta con sistema de calibra-
cion de sensores a través de balanzas
logrando alta calidad de mapas. Si
hay pérdidas por terrenos inclinados,
esta maquina se puede configurar
con un sistema de compensacién de
terrenos para inclinacién de hasta
8% donde la maquina se autorregula
para evitar las pérdidas”, dijo.

Agregd que gracias al Sistema JD-
Link™ también se pueden desarrollar
otras funciones, ademas de interac-
tuar de manera conectada con el cen-
tro de operaciones. “Seriaun servidor
en la nube para compartir con geren-
tes de campos, ingenieros agronomos
y otros, el desempeno en el campo.
Asi, el cliente definird, qué se puede
mejorar y como planificar la proxima
zafra. Hay muchas caracteristicas
mas en la maquina”, anticipo.

La velada incluyé en un tercer mo-
mento, luego de los anuncios de las
inversiones y los lanzamientos, el
equipo comercial presentd las con-
diciones y facilidades para la adqui-
sicion de los equipos en lanzamien-
to. De igual forma se informé sobre
promociones para los primeros com-
pradores, con viajes gratis a la fabri-
ca en Brasil, y al centro de distribu-
cién de piezas. CA
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AGROPECO

avanza con cultivos
de temporada

El Ing. Agr. Luis Marecos, Jefe de
Agricultura, informé que en la segunda

a firma Agropeco avanza con
los cultivos de temporada. Los
rubros agricolas de zafrifia,
soja para produccion de semi-
llas, al cierre de esta edicién, ya inici6
la cosecha y el maiz arrancarfa en un
mes aproximadamente. También ya tie-

quincena de mayo arrancé la cosecha de
soja zafrifia, y hasta finales del mes, solo
se alcanzé colectar el 25% del total de la
superficie cultivada, ya que el resto toda-
via se encuentra en madurez fisiolégica.
“Una vez que las condiciones ambientales
mejoren y lo restante llegue a madurez de

continuaremos con esta labor. El
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lote cosechado se encuentra en el laborato-
rio para andlisis de germinacion y vigor,
ya que la intencion es producir semilla
propia para la préxima campana de soja
2019/20207, coment?.

En la presente temporada la emyg
pone de un total de 464 ha d

Las variedades sembrade
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Mencioné que en cuanto al maiz
zafrifia, el 50% del plantio se encuentra
con los granos en estado pastoso, entran-
do a madurez fisiolégica. El profesional
estimé que a poco més de un mes es-
tarfan cosechando las primeras parcelas.
El resto de la superficie se encuentra mds
atrasado, ain con los granos en estado
lechosos. “Las parcelas estdn en buenas
condiciones sanitarias pese las situaciones
ambientales desfavorables de las ultimas
semanas’.

Este afio la apuesta por el cultivo de
mafz fue mayor que el afo pasado. La
superficie sembrada fue de 750 hectdreas
frente a 650 hectdreas del afio pasado.
Una de las finalidades de este cultivo es
producir alimento de alta calidad con
altos valores nutricionales para engorde
de ganado en la empresa. “E/ consumo
de la unidad ganadera es bastante eleva-
do, alcanza unas 2.000 toneladas en una
gparia completa”, explico.

de la finca. En la segunda quincena de
mayo se procedi6 al corte y picado del
maiz para este fin, con lo cual se obtuvo
alimento de alta calidad nutritiva para
engorde del ganado

Los hibridos sembrados en esta son:
DKB 290 PRO3, AGROESTE 1777
PRO3, AGROESTE 1633 PRO3 y SG
60V18 VtPRO.

La expectativa sobre la préxima
cosecha de maiz es buena. Afortuna-
damente esta campania tuvimos buenas
precipitaciones al momento del llenado de
granos. Esto fue favorable en comparacion
a la campana pasada cuando tuvimos un
periodo de sequia en el mes de abril que
causé pérdidas en la produccion. Espere-
mos que el clima acomparie en esta iiltima
etapa del cultivo y sacar un balance positi-
vo”, enfatizo.

c también ya es-
invierno,

Agrpemosis




JORNADA DE CAMPO

CONFINAMIENTO EN PIRAPO

Agrlcutura orientada a
;aduccion de carne

La coyuntura actual obliga a explorar nuevas
estrategias para obtener mayor eficiencia de
las areas productivas del pais. En ese sentido,
la diversificacion es una opcidn cada vez mas
necesaria para muchos. El pasado 3 de mayo,

urante el dia de campo de- la compania DSM organizé una jornada sobre
D Z‘;"(:ig'i'ra‘::sp:’(:c'ggl'\:g?;p:ﬂz confinamiento en Pirapd, departamento de Ita-
estan disponibles actualmente para pua, con el objetivo de mostrar el trabajo desa-
el confinamiento de bovinos de cor- rrollado por el productor Koda Kozo. El encuen-
te, desde el punto de vista nutricio- {15 contd con la presencia de un buen numero

nal, de infraestructura, y de manejo. . . .
El propietario del establecimiento de agricultores, ganaderos, estudiantes univer-

Ing. Agr. Koda Kozo, destacé la im- sitarios y profesionales del sector.

106 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Mayo 2019 WWW.campoagropecuario.com.py



portancia de compartir los conocimientos y experiencias
con otros productores. “La idea es mostrar lo que vengo
haciendo con el apoyo técnico de la gente de DSM. Mas
que la difusién de productos Tortuga, la intencién es dar a
conocer el sistema de trabajo que vengo implementando”,
expreso el anfitrion.

Enunazonaprimordialmente productora de granos, como
lo es Pirapo, la ganaderia de corte también se muestra
como una actividad que puede integrarse a la agricultu-
ray generar rentabilidad al productor. Sin embargo, para
obtener resultados que justifiquen el uso de las tierras
productivas con fines pecuarios, es necesario la aplicaciéon
de tecnologias que permitan la mayor eficiencia en la pro-
duccién de carne.

La ganaderia no es nueva para el ingeniero Kozo. En la
ocasién recordd que desarrolla esta actividad hace casi
30 afos, como pequefio productor. Sin embargo, la in-
tensificacién productiva en su finca se convirtié en una
obligacion debido a ciertas situaciones que se dieron en
la década pasada, especificamente después del 2008. “El
aumento del valor de las tierras, la apertura para la ex-
portacion de carne bovina a varios mercados, entre otras
situaciones, comenzaron a justificar la inversién para este
tipo de explotaciones”.

Ante la inviabilidad de cultivar trigo en invierno, por las
altas incidencias de heladas en el establecimiento, el inge-
niero decidié apostar por una alternativa que le otorgara
mayor seguridad. “Como la ganaderia ya estaba acoplada,
me volqué para ese lado, utilizando un poquito mejor la
parte agricolay realizar lo que conocemos como rotacion
de cultivos”, conto.

Unade las ventajas de la ganaderia es larespuesta que tie-
ne ante la aplicacién de tecnologias. Si bien la rentabilidad
no es muy alta, la actividad ofrece mucha seguridad, afir-
mo. “En agricultura muchas veces aplicamos lo maximo en
tecnologia, pero algunas condiciones climaticas desfavo-
rables nos castigan con todo”.

Agricultura y ganaderia son actividades perfectamente
complementadas en el lugar. En una superficie de 180
hectareas, este productor emplea 100 hectareas para el

*

Participantes
de la jornada
durante la
charla.

Koda Kozo,
propietario del
establecimiento.

cultivo mecanizado, donde desarrolla
la rotacién de soja y maiz, ademas de
avena como cobertura. Los granos ge-
nerados en esta porcion de su terre-
no son destinados integramente a la
produccién de carne bovina de altisi-
ma calidad en un sistema de confina-
miento.'El 100% de lo que produzco
en estas 100 hectdreas mecanizadas
es para los animales. Solamente el
grano himedo de maiz estoy trayen-
dodeotraparcela. Tengo otraunidad,
netamente agricola, de donde me es-
toy surtiendo”.

Actualmente la infraestructura para
el confinamiento tiene capacidad
para albergar entre 1.000 y 1.100
cabezas. Los animales ingresan con
un peso promedio de 150 kilogramos
y estan listos para faena después de
siete meses en el lugar, con a proxi-
mamente 440 kilogramos. “Llegan
a ese peso con una edad de 15 a 16
meses. Para ganar calidad de carne,
especialmente en lo referente a ter-
neza, tengo que sacar a tiempo”.

El ingeniero mencioné que las inver-
siones son todavia extensas en el lu-
gar. Entre los proyectos pendientes
se encuentra la instalacion de techos
en todos los corrales, para propor-
cionar mayor confortabilidad a los
animales y proteger la racién que se
ofrece, ya que se encuentra en una
zona de alta incidencia de lluvias y
humedad. “Nuestra rentabilidad de-
pende de nuestra eficiencia. Por eso,
en cada punto debemos buscar la
maxima eficiencia y aplicar tecnolo-
gia. Desde la genética, la nutricién, el
manejo, la sanidad, la infraestructura
y el control del ambiente”.

INTEGRACION RENTABLE

Todo el sistema de confinamiento
desarrollado en el lugar se realiza de
forma rentable, donde se orienta la
produccién agricola a la provisién de
alimentos para los animales. Dentro
del establecimiento se producen al-
rededor del 90% de las necesidades
nutricionales. Solo un 10%, que se
destina especificamente a la incorpo-
racion de nucleos, no son elaborados
en el lugar. Ademas es necesario te-
ner en cuenta el conocimiento aplica-
doen el uso de tecnologias dentro del
sistema de produccién, sefialé =»
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Juan Llamas, asesor técnico comercial de DSM Tortuga y
especialista en nutricién animal.

Cuando se habla de nutricién animal no existe una receta
paratodas las situaciones, senalé el técnico. Se debe tener
en cuenta los diversos factores que inciden en la produc-
cion, y si estos elementos son bidticos la variabilidad to-
davia es mayor. “Uno tiene que estar despierto a lo que le
ofrezca ganancia”.

Mds del 70% de los gastos de la produccién pecuaria pro-
viene de la nutricion animal, afirmé. Por otra parte, el de-
partamento de Itapud es unaregién abundante en alimen-
to de calidad para animales, lo que permite influir en esta
variable, especialmente en el aprovechamiento de lo que
se consume. “En esta zona resulta rentable realizar el ma-
nejo que esta haciendo el Ing. Agr. Koda Kozo, que ademas
cumple a cabalidad las recomendaciones técnicas que no-
sotros como DSM le estamos ofreciendo”.

Este es el sistemade trabajo de DSM, en el que se busca que
las técnicas y tecnologias sean utilizadas de manera eficien-
te para lograr la rentabilidad. “Aqui podemos ver, en un sis-
tema integrado con agricultura, que existe rentabilidad”.

DISTRIBUCION DE LA DIETA POR ETAPA

Para la alimentacion que reciben los animales en el siste-
ma de confinamiento se emplea ensilaje de maiz de planta
entera, que aporta la fibra. Como elemento energético se
utiliza ensilaje de granos himedos de maiz y un extrusado
de soja como proteico. El proceso de extrusado se reali-
za en la finca. Ademas se incorpora el nlcleo que provee
DSM, que ofrece los minerales que se requieren y los adi-
tivos que ayudan a mejorar la produccién.

En el establecimiento se emplean dos tipos de nucleos. El
sistema de confinamiento estd dividido en cuatro etapas
bien especificas. Inicianenlafase Crecimiento 1,dondeen
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un curso de 40 dias pasande 150 kg a
200 kg aproximadamente. Posterior-
mente se trasladan a Crecimiento 2.
En este periodo de 75 dias saltan de
200 kg a 300 kg En estas dos etapas
se emplea el producto Fosbovi Confi-
namiento con Levaduras, cuya reco-
mendacion es de 60 gramos por cada
100 kg de peso vivo.

La etapa siguiente es Terminacién Ini-
cial, en la que pasan otros 62 dias, y de
300 kg pasan a 400 kg Los ultimos 48
dias trascurren en la Etapa Termina-
cion Final, de donde salen con un peso
aproximado de 480 kg En estas dos ul-
timas fases se emplea el nlicleo Fosbovi
Crina, en una proporcion de 75 gramos
por cada 100 kilogramos de peso vivo.
La ganancia de peso promedio, al te-
ner en cuenta las cuatro etapas que

Ejemplares
en la etapa
siguiente es
Terminacién
Inicial.

Etapa Terminacion Inkcial:
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se tienen en este establecimiento, es de 1.550 gramos por
dia.En el lugar se realiza tres servidas diarias, mencioné el
técnico.Enlaprimera, que se ofrece alas 7:00 h, se sirve el
35% de la racion total. A las 11:30 h los animales reciben
la segunda, en una cantidad del 20% de la racién total. La
Ultima es alas 17:00 h, donde se completa con el 45% de
la racion total.

En la etapa Crecimiento 1 se ofrece una dieta mucho mas
fria, alta en fibra y un contenido de materia seca mas bajo,
explicé. De esta forma se tiene en cuenta la hidratacion
del animal y se facilita su adaptacion al sistema. “Los ani-
males tienen un proceso de adaptacién. Primero se les
ofrece ensilaje nada mas, por dos dias. Posteriormente
viene la preparacion de la dieta especifica para la etapa”.
La fase de adaptacion del animal es de suma importan-
cia. Si en esta etapa se afecta el rumen, las consecuen-
cias vendran en los meses posteriores, seiald el técnico.
Por esta razon se prepara una raciéon no muy alta en NDT
(Nutriente Digestible Total), lo que ayuda a determinar
el nivel de energia de la dieta. “Aqui estamos empleando
un NDT aproximado a 68, para poder aprovechar lo que
se estd consumiendo en proteina, y que esa proteina que
es degradable en el rumen pueda ser aprovechada por los
microorganismos dentro del rumen”.

Otro punto que destacé es el cambio del tipo de nucleo
gue tienen proyectado para las primeras dos etapas. Del
producto Fosbovi Confinamiento con Levaduras se pasara
a Fosbovi Confinamiento N, que es una nueva tecnologia
de DSMy permitira reducir el costo de la dieta.

Para establecer el nivel de inclusién del nicleo Fosbovi
Confinamiento con Levaduras a la dieta, el técnico reco-
mendd tener en cuenta la cantidad minima con la que se
va a trabajar. En la etapa Crecimiento 1 es de 60 gramos
por cada 100 kilogramos de peso vivo. Sin embargo, in-
sistio en que no se trata de una receta de reposteria. “No
sirve de nada que yo les diga una dieta, porque eso estara
ligado a cada ingrediente que utilicen ustedes, a cada si-
tuacién con la que estamos trabajando. Puede ser otra si-
tuacion, con otros animales. Lo importante es considerar
la cantidad de inclusién del ntcleo”.

El Fosbovi Crina contiene la sustancia D-Limonene. Este
es un aceite esencial con efecto antibacteriano. Ademas
tiene el compuesto Biotina, que permite evadir inconve-
nientes comunes en estos sistemas de produccién, como
el desequilibrio metabdlico a causa del calentamiento de
la dieta. “Fortalece las pesuias para evitar problemas que
normalmente se ven en confinamientos”.

FACTORES FUNDAMENTALES

PARA CONFINAMIENTOS

El especialista de DSM hablé sobre los elementos esen-
ciales atener en cuenta para lograr resultados exitosos en
confinamientos. Mencioné que las instalaciones y maqui-
narias deben ser seguras y apropiadas. Que los animales
deben ser de buena calidad genética y un nivel sanitario
6ptimo. Por otra parte, la formulacion correcta de la ra-
cion la tiene que realizar un equipo técnico capacitado,
mediante el uso de ingredientes de calidad garantizada.

Recorrido por el

establecimiento.

Juan Llamas,
asesor técnico
comercial de
DSM Tortuga
y especialista
en nutriciéon
animal.

*
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Por Gltimo sefald que el manejo, ejer-
cido por medio de un equipo de tra-
tadores entrenados y capacitados en
la compresién del sistema, es el item
fundamental.

Entre los puntos a tener en cuenta en
loreferente alainfraestructuradelos
corrales, el especialista de DSM se-
nalé que el espacio destinado a cada
animal es uno de los mas importan-
tes. Para confinamientos bajo techo,
la superficie minima recomendada
estaentre 9y 11 m2 De estaforma se
garantiza el bienestar animal, lo que
debe ser asociado a mas rentabilidad.
En confinamientos a cielo abierto se
debe considerar entre 15 m?y 25 m?
por cabeza, de acuerdo a diferentes
factores que puedan incidir en el sis-
tema. “En zonas de mucha lluvia esto
se duplica. Nos vamos a 25, 30, y en
algunos casos hasta 50 m? por cabeza”.
El espacio depende del sistema de
produccién. Varios de los factores
que se tienen dentro del confina-
miento serdn los indicadores para es-
tablecer el drea para cada animal, de
manera a garantizar el bienestar y lo-
grar que lainversion depositada arro-
je lamaxima rentabilidad posible.

El Ing. Agr. Koda Kozo, por su parte,
hizo bastante hincapié en la limpieza
de los comedores, factor que consi-
dera fundamental en sistemasde =»
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JORNADA DE CAMPO

Equipo de DSM junto al anfitrion.

confinamiento. La recomendacién minima es limpiar dos
veces por semana. “Aqui, cada vez que hay tiempo, el per-
sonal va limpiando los comederos”.

OPORTUNIDADES Y DESAFIOS

PARA LA PRODUCCION CARNICA

Antes del recorrido por el establecimiento, Fabricio Vaz-
quez, de MF Economia S.A., dio un panorama global del
mercado internacional de proteina de origen animal.
Entre las oportunidades que actualmente se presentan,
sefald que la demanda de carnes sigue con su tendencia
creciente a nivel mundial, situacién propulsada especial-
mente por China. En contrapartida, mencioné que Para-
guay no juega en las grandes ligas, pese a tener un produc-
to de calidad para competir en ellas.

La creciente demanda de carnes es una de las buenas no-
ticias apuntadas por Vazquez. Sefalé que el consumo de
estos productos crecerd a nivel mundial y que las importa-
ciones de todos los paises tienden a ser positivas. Uno de
los protagonistas en este contexto es China, que aparecié
en el mercado de carnes en el 2012 y actualmente es uno
de los jugadores mas importantes. “Esto es bueno, pero
nos exige entender qué le estd pasando a China, y saber
por qué estad empezando a demandar mas carne”.
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Propulsado por su gran crecimien-
to urbano, la poblaciéon del gigante
asiatico modificdé sus patrones de
alimentacién. La creciente urbani-
zacion cred una nueva clase media,
con mayores ingresos, que empezd
a demandar productos con valores
mas elevados, como la carne roja.
“Es interesante entender y acompa-
Aar el ritmo de lo que le pasa a Chi-
na, porque de ahi viene una parte
grande de la demanda”.

Otro elemento que menciond en
su charla fue la ausencia de Para-
guay en los grandes mercados, y
sefalé la necesidad de diversificar
los mercados. Actualmente, los
mayores compradores de carne
son China y Estados Unidos. “Aqui
hay mucho trabajo que hacer, y los
gremios de produccién, las coope-
rativas, las asociaciones tienen que
trabajar y molestarle al Gobierno
para que Paraguay llegue a estos
mercados”.

Senalé que el principal mercado de
Paraguay es Rusia. El segundo es
Chile, donde compite con Brasil en
la provision de carne vacuna. “Esta
no es una buena noticia, y aqui no se
trata de analizar qué carne es me-
jor, sino el precio que tiene la carne.
Cuando el real se devalla, para los
chilenos es mas conveniente com-
prar carne brasilera”.

El crecimiento de las exportaciones
de carne roja de Argentina es otra
situacién a tener en cuenta. Si el ve-
cino pais se despierta, es un compe-
tidor mas para Paraguay en el mer-
cado internacional. “Pero felizmente
hay lugar para todos en el mercado
mundial”. CA

Fabricio
Vazquez, de
MF Economia.

Sala de mezcla
de la racion.
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PARA EL CUIDADO INTEGRAL DE SUS ANIMALES
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Hectopar Spot Plus (Pipetas para Perros)

Pulguicida, garrapaticida e insecticida para perros
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Hectopar Spot
(Pipetas para Gatos)

Pulguicida para gatos Hectopar
Punta de Orejas

Repelente de moscas y
garrapatas para perros
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Tte. Vera 2856 e/ Cnel. Cabrera y Dr. Caballero — Asuncion ® Paraguay
Tel.: (595 21) 621 772 » 621 773 / % (0972) 680 018
e-mail: ventas@ruralvet.com.py

RuralVet S.A. es el Unico representante oficial y legal para la importacion, distribucion y comercializacion en Paraguay de
los productos de LABORATORIOS ELMER S.A.
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MAS
COMPLETO

Proteccion Nutriciéon Nitrégeno
Contra plagas y Para el buen desarrollo Fijado por las
enfermedades iniciales inicial de las raices bacterias incorporadas

~.Probat Top

Insecticida con 2 Fungicidas
para el control preventivo y

curativo.

~.RayNitro
Complejo nutricional y ——— ﬂﬂ‘
hormonal, ya formulado con i e :
CoMo para mayor equilibrio. @

~Inoculante SOMAX
Mayor concentracion de
Bradyrhizobium japonicum +

protectores, para maxima _

fijacion del nitrogeno. Ll S
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MF 2635/4 | DESDE USS 22.900

MOTOR 4 CILINDROS TURBO 78 HP | INCLUVE: ESCRITURAY TANQUELLEND ~ ™3/S18%

TRANSMISION 8X8 CON REVERSION
TOMA DE FUERZA INDEPENDIENTE

MASSEY FERGUSON

Un mundo de experiencias. Trabajando con usted.

@ Shell Lubricants
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