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MALLA ALUMINET CTA

La malla AlumiNet es áltamente eficiente para reducir la 
entrada de calor en los corrales de confinamiento y áreas de 
descanso de los animales.

Las cintas retorcidas de Aluminet CTA reflejan los rayos 
ultravioleta e infrarrojos y difunden la luz, lo que reduce 
considerablemente la temperatura ambiente.
Garantía de 4 años - Durabilidad de 8 a 10 años.

Animales menos estresados
Aumento de producción de 
leche
Ganancia de peso
Mejor conversión alimenticia

Mayor eficiencia reproductiva
Reducción de tasa respiratoria
Menor consumo de agua
Traslucidez 80%

0983 846 825

MEDIDAS DISPONIBLES (METROS): 4x50 - 8x50
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EDITORIAL

EL CAMPO, OTRA VEZ

U na vez más actores de la economía nacional 
quienes resaltan la importancia que ha te-

nido la producción para el desempeño económi-
co local. Esto tiene un valor mayor cuando, ade-
más de los referentes del sector de quienes se 
espera que tengan esa posición de defensa de 
los intereses y valoración de la actividad, tam-
bién otras autoridades reconozcan el impacto 
que solo el campo puede dar en la generación 
de riqueza del país.
Datos del Banco Central del Paraguay (BCP) 
proyectan un cierre del 2023 en torno al 4,5 % 
del producto interno bruto (PIB), el mejor en la 
región. Y este salto, con respecto a lo que fue el 
año pasado, se debe en gran medida al sector 
primario (15 %), más concretamente al 22,5 % 
de la agricultura incidencia que tuvo en la com-
posición del PIB. Para tener una idea, quitando 
el agro y las binacionales, el crecimiento hubiera 
sido del 2,6%.
Esto también contribuye de alguna manera para 
mantener controlada la inflación con el ingreso 
de divisas y otros aportes. Además, el BCP anti-
cipó que las proyecciones de un desempeño po-
sitivo para el 2024 tienen al campo como actor 
determinante, una vez más. Así, se espera que 
el sector primario en su conjunto contribuya 
con un 4,2 % para el estimado crecimiento del 
3,8 %, en la primera intención, luego vendrán 
las revisiones.
De todas formas, en estas proyecciones Para-
guay se posiciona como uno de los de mayor 
crecimiento en la región. Finalmente, con una 
macroeconomía mejorada en el 2023 y perspec-
tivas favorables para el 2024, dada por recupe-
ración económica, estabilización de la inflación, 
cuentas externas equilibradas y un proceso de 
convergencia fiscal, entre otros aspectos, el 
campo sigue teniendo especial importancia en el 
resultado del ejercicio.

Tte. Vera 2856 e/ Cnel. Cabrera y Dr. Caballero
Asunción, Paraguay

Telefax: (021) 612 404 – 660 984 – 621 770/1
Todos los derechos reservados

PRODUCCIÓN GENERAL DIRECCIÓN
Nilda Teresita Riquelme de Romero
Cel.: (0982) 848 504 / direccion@artemac.com.py

EDICIÓN
Noelia Riquelme
editora@campoagropecuario.com.py
noeriquelme@hotmail.es

DEPARTAMENTO COMERCIAL
comercial@campoagropecuario.com.py

PUBLICIDAD
+595 986 363 780 / +595 982 848 504 / +595 981 821 094

AÑO 23 |  Nº 270 |  DICIEMBRE 2023 |  ASUNCIÓN, PARAGUAY

Aprosemp celebra 

37° aniversario

Evaluación 2023 del 

sector productivo

Expandida y 

evolucionada
AGRODINÁMICA 2023

SUMARIO

+info en: campoagropecuario.com.py

seguinos en:

FECOPAR CELEBRA 
EXITOSA PROMOCIÓN DE 
BACHILLERES TÉCNICOS 
EN COOPERATIVISMO

60

APROSEMP CELEBRÓ 37 
AÑOS CON SOLVENCIA 
TÉCNICA E INVERSIÓN 
CONSTANTE

14

BALANCE 2023: 
ZONAS PRODUCTIVAS 
CUADRICULADAS POR 
EL “NIÑO”

24

ENTREVISTA: “ESTAMOS 
CON UN MODERADO 
OPTIMISMO”

AÑO 23 | Nº 270 | Diciembre 2023

NOTA DE TAPA
AGRODINÁMICA, EN 
EVOLUCIÓN Y EXPANSIÓN

26

12



5



6 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Diciembre 2023 www.campoagropecuario.com.py

ACTUALIDAD

Crecimiento 
del 3,8 % de 
la economía 
para el 2024

L a economía paraguaya crece-
rá 3,8 % y la inflación conver-

gerá hacia la meta del 4,0 % en 
2024, según se anunció durante 
la conferencia magistral titulada 
“Evaluación 2023 y Perspectivas 
2024: Recuperando las bases para 
un crecimiento sostenible” desa-
rrollada a mediados del mes en el 
Banco Central del Paraguay (BCP). 
Participaron el titular de la entidad 
bancaria matriz, Carlos Carvallo, el 
ministro de Economía y Finanzas, 
Carlos Fernández y, como invita-
do especial, el presidente ejecu-
tivo del Fondo Latinoamericano 
de Reservas, José Uribe. Este fue 
el décimo encuentro anual que el 
BCP concretó y que se volvió tra-
dicional para estas fechas. De igual 
forma, según un informativo oficial, 
la reunión marcó una década de 
intercambio y reflexión, así como 
el compromiso continuo con el for-
talecimiento de las bases para un 
crecimiento sostenible en la eco-
nomía paraguaya. Carvallo resaltó 
la posición de Paraguay como una 
de las economías más estables en 
los últimos años. Durante la pande-
mia, el país mostró una notable re-
siliencia al experimentar una caída 
del PIB de apenas el 0,8 % en 2020, 
en comparación con otras naciones 
que registraron contracciones que 
oscilaron entre el 4 % y el 10 %. Ex-
puso que, en el sector primario, se 
pronostica un crecimiento del 4,2 
%, respaldado por las condiciones 
climáticas que beneficiarían la pro-
ducción agrícola. Además, se antici-
pa un buen dinamismo en la gana-
dería, alineado con las expectativas 
optimistas del sector. Asimismo, 
se proyectan desempeños alenta-
dores en la construcción, que ex-

perimentaría una recuperación el 
próximo año, así como en la indus-
tria manufacturera, el comercio, 
la generación de energía eléctrica 
y los servicios. En tanto, Fernán-
dez, abordó lo fiscal y mencionó la 
importancia de destinar recursos 
a pilares fundamentales para el 
bienestar social, tales como salud, 
seguridad y educación. Destacó 
además la imperiosa necesidad de 
llevar a cabo reformas estructura-
les, acceder a fuentes innovadoras 
de financiamiento y apostar por in-
versiones verdes como parte inte-

gral de un crecimiento sostenible. 
Finalmente, Uribe proporcionó una 
perspectiva global y enfatizó que el 
crecimiento mundial sería compa-
rable al de 2023, aunque posible-
mente en un entorno externo más 
propicio, con una disminución pro-
nunciada de la inflación y tensio-
nes geopolíticas reducidas. En este 
contexto, señaló que se espera que 
la inflación converja hacia las metas 
establecidas en diversas economías 
y que comience el descenso gradual 
de las tasas de interés de la Reserva 
Federal de Estados Unidos.
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En momentos de lluvia y 
cambios climáticos extremos

Durante mucho tiempo, las altas temperaturas 
y aplicaciones agrícolas fueron incompatible, 

pero con Rizospray Extremo, coadyuvante 
antievaporante y tensioactivo premium, la acción 

de los fi tosanitarios es potenciada, sin importar 
las condiciones climáticas adversas.
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ACTUALIDAD

E l Ejecutivo nombró a Blas Cris-
taldo, actual gerente general 

de la Federación de Cooperativas 
de Producción (Fecoprod), como 
nuevo titular del Instituto Nacional 
de Cooperativismo (Incoop). El de-
signado se presentó como opción 
de la Confederación de Coopera-
tivas Rurales del Paraguay (Con-
copar). El nuevo presidente del 
organismo rector del movimiento 
asumirá sus funciones en enero. La 
confirmación de la terna se realizó 
tras la Asamblea Nacional de Coo-
perativas desarrollada el sábado 2 

Nuevo titular del Incoop

Informe de Gestión de Fecoprod

de diciembre en el Comité Olímpi-
co Paraguayo (COP). Fueron elec-
tores las cooperativas, centrales, 
federaciones y confederaciones 
con personería jurídica legalmente 
reconocida, constituidas de con-
formidad a la legislación vigente. 
Presidió el acto asambleario Ana 
Beatriz Riquelme Estigarribia, ti-
tular de la Federación de Coope-
rativas del Paraguay (Fecopar). 
El resultado de la votación fue de 
Nilton Maidana, actual presidente 
interino del Incoop, con 936 votos; 
Blas Cristaldo (501) y Víctor Váz-

L a Federación de Cooperativas 
de Producción (Fecoprod) rea-

lizó su evaluación de lo que dejó la 
temporada 2023 con el informe de 
gestión presentado el 7 de diciem-
bre en el exclusivo local Puerto 
Liebig (Asunción). Según un infor-
mativo institucional, la ocasión fue 
propicia para detallas las acciones 
realizadas por las diversas organi-
zaciones y alianzas que conforman 
la nucleación e informar sobre los 
logros realizados a lo largo del año. 
También se compartieron progra-
mas que se vienen ejecutando de 
manera exitosa, así como proyectos 
para nuevos desafíos. El presiden-
te de la institución, Alfred Fast dio 
la bienvenida y agradeció todo el 
apoyo recibido, instando a seguir 
trabajando por la consolidación de 
iniciativas proactivas. Anticipó que 
el año que viene habría renovación 

quez (27). Esta terna fue elevada 
al Ejecutivo, quien finalmente optó 
por el representante de Concopar. 
Además, se realizó la elección sec-
torial de candidatos para el consejo 
directivo de la autoridad y entidad 
reguladora del movimiento coo-
perativo. El sector de las coopera-
tivas de producción celebró este 
nombramiento y se mostró confia-
do en la buena gestión del nuevo 
presidente. “Necesitamos profesio-
nales, gente capacitada para eso y 
con trayectoria de muchos años de 
trabajo en el sector”, dijo Simona 
Cavazzutti, titular de Concopar. A 
su turno, “el cooperativismo funcio-
na cuando hay confianza. Sin ella, 
no se puede trabajar. Ese debe ser 
siempre nuestro objetivo: ganar 
la confianza y mantenerla en esos 
1.500.000 paraguayos que confían 
en sus cooperativas. Hay muchos 
pequeños cooperativistas quienes 
tienen ahorros y créditos y confían 
en el sistema”, reflexionó el presi-
dente de Fecoprod, Alfred Fast.

de las autoridades al frente de la 
federación. A su turno, Blas Cristal-
do, recientemente nombrado nue-
vo titular del Instituto Nacional de 
Cooperativismo (Incoop), fue quien 

expuso el resumen de actividades, 
en su último informe como gerente 
general de Fecoprod. Acompañaron 
el evento, autoridades nacionales y 
del movimiento, así como referen-
tes del sector, invitados especiales y 
prensa especializada.
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Ofrece la mejor protección del mercado
de amplio espectro contra orugas y 
tolerancia a herbicidas y al glifosato 

Híbrido completo para quienes buscan
una rentabilidad total

Super Velocidad para Super Productividad 
con Seguridad

Estabilidad para la apertura de siembra
con la mejor TOLERANCIA para el
COMPLEJO de Enfezamento

Versatilidad que entrega rentabilidad 
y seguridad

Alto potencial productivo con estabilidad
y la mejor calidad de granos

Productividad suprema con la mejor
biotecnología en control de orugas y
resistencia al glifosato

Alto potencial productivo aliado a una
excelente calidad de granos

FORMÁ PARTE DEL
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ACTUALIDAD ARGENTINA Fuente

E l gobierno de Javier Milei elaboró un paquete de 
medidas con el fin de poder revertir la profunda 

crisis económica que atraviesa la Argentina. El encar-
gado de dar a conocerlas fue el ministro de Economía 
Luis Caputo, quien en conferencia de prensa explicó 
las medidas tendientes a reducir el déficit fiscal.
En cuanto al tipo de cambio, Caputo señaló que “se 
va a sincerar, pasando a valer 800 pesos, para que los 
sectores productivos tengan realmente los incenti-
vos adecuados para aumentar la producción”. Luego 
se aplicará un crawling peg del 2% mensual. Irá junto 
con un aumento provisorio del impuesto PAIS a las im-
portaciones y a las retenciones de las exportaciones 
no agropecuarias. “De esta manera, beneficiamos a los 
exportadores con un mejor precio y equiparamos la 
carga fiscal para todos los sectores, dejando de discri-
minar al sector agropecuario”, aseguró el funcionario. 
Finalizada la emergencia, se avanzará en la eliminación 
de todos los derechos de exportación, que fue califica-
do por Caputo como “un gravamen perverso que en-
torpece el desarrollo argentino”.
En principio las medidas recibieron la aceptación de 
las gremiales del campo.

J apón levantó las restricciones para importar car-
ne fresca, ovoproductos y subproductos aviares 

desde la Argentina, que se hayan producido a partir 
del 5 de diciembre de 2023. Así lo comunicó el Mi-
nisterio de Agricultura, Silvicultura y Pesca (MAFF) 
japonés al Servicio Nacional de Sanidad y Calidad 
Agroalimentaria (Senasa). 
“Esta reapertura es el resultado de varias negocia-
ciones con el país nipón, al que el Senasa remitió in-
formes sobre las medidas aplicadas para garantizar 
el comercio seguro de estas mercancías”, indicó el 
comunicado. 
En febrero de este año, el Senasa autosuspendió las 
exportaciones de productos aviares debido a los bro-
tes de influenza aviar altamente patógena (IAAP) -que 
también afectó a otros países de la región- y adoptó 
medidas sanitarias para contener la emergencia.
Argentina logró la recuperación del estatus de país li-
bre de IAAP el 7 de agosto último, lo que le permitió 
reabrir los mercados externos para estos productos, 
como sucede ahora con Japón.

Las medidas económicas y el 
impacto en el agro

Se abrió el mercado japonés 
para productos aviares

L os productores tamberos saben que los próxi-
mos meses serán difíciles para la actividad en 

términos de rentabilidad, porque si bien el precio 
se va a ir recomponiendo, esto no sucederá de ma-
nera inmediata. 
“Ya pasó el último trimestre, veníamos con aumen-
tos muy por atrás de la inflación, pero un tipo de 
cambio exportador algo mejorado y luego la quita 
de los derechos de exportación a la cadena láctea 
nos fueron llevando a alinearnos con la inflación”, 
afirmó Guillermina Mas, productora y presiden-
te de la Cámara de Productores de Leche Cuenca 
Oeste (Caprelecoba).
Según el dato de noviembre pasado publicado por 
el Siglea (refleja los valores pagados por la indus-
tria) el litro de leche al productor tuvo un aumen-
to del 15%. Hoy se paga $150 en tranquera (aho-
ra USD 0.19) . “Si uno toma el tipo de cambio y el 
precio del maíz a futuro, el valor del litro de leche 
a febrero va a estar llegando a $300. Eso es lo que 
pretendemos aunque sabemos que demora unos 
meses”, afirmó Mas. 
La realidad de los tambos sigue siendo siendo difícil 
y se sospecha que se pondrá más crítica en el corto 
plazo, pero es necesario para la cadena que el nue-
vo Gobierno apunte a un mercado sin tantas tra-
bas, con una brecha cambiaria reducida y un tipo de 
cambio único y competitivo.

Un mercado que 
espera definiciones

LÁCTEOS

El clima benefició al 
avance de la siembra

SOJA

C on un progreso intersemanal de 7,7 puntos 
porcentuales se ha cubierto el 51,7% de las 

17,3 millones de hectáreas proyectadas de soja, in-
formó la Bolsa de Cereales de Buenos Aires. 
Mientras las labores de los planteos de primera 
finalizan, continúa la siembra de segunda sobre 
ambos núcleos, donde se han incorporado 340 mil 
hectáreas. La implantación de los primeros cua-
dros, salvo excepciones sobre el norte entrerriano 
por excesos hídricos, ha resultado en un estableci-
miento óptimo. 
Las muy buenas condiciones de humedad encuen-
tran al 98% de la soja implantada con una condición 
de cultivo de normal a excelente.
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ENTREVISTA

“ ”EL DIRECTOR EJECUTIVO DE LA CÁMARA PARAGUAYA DE EXPORTADO-
RES Y COMERCIALIZADORES DE CEREALES Y OLEAGINOSAS (CAPECO), 
HUGO PASTORE, accedió a una nota para evaluar lo que dejó el 2023 para 
el sector y compartir algunas inquietudes y desafíos para el próximo año. 
Así como adelantar el desarrollo de los cultivos en la presente campaña.

_ P. ¿Qué deja el 2023 para Capeco?
_ R. En general, cerramos bien. Tuvimos campañas agrí-
colas buenas, sin ser extraordinarias. En general, los 
flujos de exportación funcionaron bien, ríos con buena 
capacidad de navegación y, si bien tuvimos el problema 
del “peaje” en Argentina, esperamos se pueda resolver 
ahora con el cambio de autoridades en el vecino país 
con respecto a la hidrovía Paraguay – Paraná. Sí esta-
mos preocupados por el reglamento que trae la Unión 
Europea (UE) y en cuanto a precios, no son malos, pero 
bajaron. En destinos, Argentina se posicionó aún más 
importante de lo que venían siendo por el problema cli-
mático que tuvieron en el 2023. Además, seguimos con 
programas de investigación y de responsabilidad social.

_ P. ¿Mejoró la producción agrícola?
_ R. En soja, no fue ni record ni fue catastrófica como la 
del año anterior. La campaña maicera, también fue bue-
na en términos de volumen, precios un poco más bajos, 
atendiendo nuestros principales mercados tradicionales 
Brasil y otros de Latinoamérica, y todo lo que sea deman-
da interna para la producción de etanol o como alimen-
to para proteína animal. Trigo presentó algún problema 
de sanidad. Por cuestiones de clima y enfermedades, la 
producción fue un poco menor que la esperada, pero ga-
rantizando el abastecimiento interno y, probablemente, 
con algún excedente de exportación.

_ P. ¿En qué momento está el tema de la hidrovía?
_ R. La crisis alcanzó niveles importantes, ya no había 
caso con las autoridades que estaban en el gobierno ar-
gentino hasta hace poco. Ahora se presenta una oportu-
nidad para que los presidentes de los países miembros 
de la hidrovía puedan ponerse de acuerdo y desarrollar-
la, generando un plan maestro que permita entender 
muy bien el comportamiento del río, atendiendo a las 
necesidades de navegación, atendiendo a las comunida-

Estamos con un 
moderado optimismo

des ribereñas, pero entendiendo esto en su totalidad, no 
como en algún momento se pensó en tramos. Necesita-
mos entender esto, que sea en su totalidad, desde Cáce-
res hasta Nueva Palmira.

HUGO PASTORE, director ejecutivo de Capeco.
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_ P. ¿Cuál es el alcance del Reglamento 1115 de 
la UE sobre trazabilidad de productos asocia-
dos a la deforestación?
_ R. A Paraguay afecta a la soja y derivados, a la carne y 
a la madera. Pero estamos muy tranquilos en cómo he-
mos hecho las tareas. Demostramos como país, a través 
del estudio que hizo el Instituto Forestal Nacional (Info-
na) de nuestros bosques, que solo el 0,02 % del área de 
siembra de soja tuvo un cambio de uso de suelo poste-
rior al 2020. En la práctica, eso es nada y, en la mayoría 
de las veces, el cambio de uso de suelo está más asociado 
a ocupaciones ilegales, invasiones, cultivos ilegales, etc. 
Como país, tenemos una Ley Nacional que permite el 
cambio de uso de suelo en el Chaco, que tiene más del 
60 % del territorio, pero es habitado por menos del 3 % 
de la población. Es una región que necesita desarrollar-
se. La Oriental, a su vez, tiene una ley de “Deforestación 
Cero” desde el 2004, renovada en el 2020. Si estamos 
preocupados con ese reglamento es porque necesita-
mos más tiempo. Tiene que tener una implementación 
gradual, por las dificultades que se tienen en “formatar” 
esto en un sistema que satisfaga lo que los importadores 
de la UE necesitan para cumplir ellos esa reglamenta-
ción interna.

_ P. ¿Hubo avances en programas de investiga-
ción y de responsabilidad social?
_ R. El Programa de Investigación: Desarrollo de mate-
riales genéticos de soja tolerantes a las altas temperatu-
ras para el Chaco Boreal siguió su curso durante el año 
2023. Creemos que el Chaco tiene un futuro promisorio. 
En “Responsabilidad social” continuamos y atendimos a 
más de 65 mil personas quienes se acercaron en el pro-
grama “Nutrición con soja” y también a través del acuer-

do que llevamos con la Oficina de la 
Primera Dama. Realmente, vemos 
con optimismo que esto pueda se-
guir creciendo y en el 2024 tenemos 
prevista la inauguración de un nuevo 
centro durante el primer trimestre y 
veremos después si hay más espacio 
para seguir creciendo.

_ P. ¿Cómo ve el panorama 
para el 2024?
_ R. La campaña de soja 2023 – 2024 
tuvo un inicio disparejo, Siembra 
bastante extendida porque las llu-
vias demoraron en alcanzar a todas 
las regiones en producción. Esto se 
va a reflejar en la cosecha, que será 
también más extendida y, por ende, 
también repercutirá en la zafriña, 
sea de maíz o de soja. Con respecto 
a las proyecciones, estamos con un 
moderado optimismo. Creemos que 
podemos tener otra campaña buena, 
sin llegar a ser récord. Por el tema de 
precios, hay mucha resistencia para 
cerrar acuerdos con los agricultores, 
pero esto se va a dar en la medida en 
que avance la cosecha. En mercados, 
Brasil podría volver a ser de vuelta 
importante como país destino de 
nuestras exportaciones y los tres 
compradores principales, Argentina, 
Rusia y Brasil volverían a equilibrar-
se. Para el Chaco, si bien el algodón 
viene caminando muy bien, hay pre-
ocupación de los efectos del “Niño” 
por las implicancias que pueda tener. 
No obstante, creemos que se pue-
den llegar, sino ahora, más adelante, 
a las 100 mil ha de soja, que podrían 
sumar 300 mil toneladas. Eso pon-
dría a prueba todo lo que es la logís-
tica chaqueña. Finalmente, necesita-
mos seguir trabajando muy duro con 
lo que es la reglamentación de la UE. 
En agricultura, esperemos que el cli-
ma nos acompañe a lo largo de todo 
el año, en los diferentes cultivos. 
Tenemos desafíos importantes, en 
todo lo que es el mantenimiento de 
nuestras vías de navegación y me-
jorar la red vial. Es muy importante 
que las nuevas infraestructuras de 
carreteras y puentes estén listas 
para operar.
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APROSEMP celebró 37 años 
con solvencia técnica e 
inversión constante

LA ASOCIACIÓN DE PRODUCTORES DE SEMILLAS 
DEL PARAGUAY (APROSEMP) CELEBRÓ 37 AÑOS 
DE CREACIÓN DURANTE UNA AMENA CENA JUN-
TO A LA ASOCIACIÓN PARAGUAYA DE OBTENTO-
RES VEGETALES (PARPOV). Fue el 28 de noviem-
bre en el Centro Recreativo Don Armin Wolf de la 
Cooperativa Colonias Unidas en Obligado, Itapúa 
donde reunió a socios e invitados especiales.

Esta organización también enfrenta constantes desafíos, 
entre ellas, el comercio ilegal de semillas, el escaso uso de 
semillas certificadas y el contrabando, este último un fla-
gelo que constituye una competencia desleal para las fir-
mas aglutinadas en el gremio, las cuales están legalmente 
constituidas e invierten constantemente para mantener-
se en la vanguardia en tecnologías y cuentan con certifi-
cación de calidad que avalan la seriedad y solvencia de sus 
trabajos y los productos que ofrecen en el mercado.
“Esta lucha no es algo que solamente el sector semillero 
debe paliar, debemos llevar la conversación en conjunto 
con otros gremios de la producción para poder hacer de 
frente a esta problemática”, apuntó.
Para la Aprosemp el 2023 nuevamente fue un año di-
námico y desafiante. Entre los logros de este año Lang 
destacó la realización exitosa del V Congreso Paragua-
yo de Semillas y V Expo Ciencia y Tecnología; la 

D urante la celebración de 
los 37 años el presidente 
de la Aprosemp, Roberto 

Lang, destacó la solvencia técni-
ca del recurso humano e inversión 
constante de las industrias socias 
en innovación y tecnología, siendo 
estas las fortalezas principales de 
este gremio que fomenta la produc-
ción de semillas de cultivos agrí-
colas, cimiento fundamental de la 
agricultura nacional.
Además, mencionó que la Apro-
semp, desde su constitución, el 28 
de noviembre de 1986, tiene el ob-
jetivo de velar por los intereses de 
las industrias que la integran. Ac-
tualmente la componen 35 empre-
sas, quienes son responsables de la 
producción y comercialización de 
semillas de diferentes especies. 
Por mencionar números, las indus-
trias socias de Aprosemp son res-
ponsables de la producción del 87% 
de semillas certificadas de soja y 
trigo, además de material genético 
de arroz, algodón, abonos verdes y 
semillas forrajeras.

EVENTOS



Roberto Lang, 
presidente de 
Aprosemp.
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renovación de acuerdos con la Universidad Federal de 
Pelotas (Brasil), la Universidad Nacional de Itapúa y el 
acuerdo tripartito entre Aprosemp, Senave y Parpov 
con el objetivo de lograr el control de semillas ilegales. 
Este acuerdo fue suscrito esa noche de celebración para 
la conformación de la Mesa de Semilla que la integrará el 
sector público y privado.
En tanto, si bien la multiplicación no tuvo dificultades por 
inconvenientes climáticos, el uso de semillas certificadas 
del principal cultivo del país, la soja, sigue siendo limitada. 
No supera el 30% del requerimiento total, por ello la aso-
ciación sigue trabajando en la difusión del uso de semillas 
certificadas, al tiempo de adherir el apoyo al Gobierno para 
intensificar el control del comercio de semilla ilegales.
Finalmente, Lang sostuvo que para el 2024 “hay un 
aire de nuevas esperanzas” para el campo, aseverando 
que de que las condiciones climáticas se están dando 
con buenas lluvias, lo cual repercute de manera positi-
va para la mejor producción de los cultivos, que luego 
también impacta en la cadena alimenticia y en la eco-
nomía del país. 

CAPACITACIÓN, CLAVE PARA AVANZAR. Fer-
nando Correa, coordinador técnico de Semillas Auto-
gamas de Agrotec, valoró la capacitación constante fo-
mentada por Aprosemp y consideró que esto es clave 
para avanzar hacia las altas productividades.
Comentó que desde Agrotec realizan inversiones cons-
tantes en la apuesta por la tecnología y biotecnología 
para el beneficio del productor.
Correa expresó además el deseo de que incremente el 
uso de semillas certificada, ya que esto puede ofrecer 
grandes beneficios a toda la cadena de la producción y al 
país. “Hoy estamos apenas con el 30% de semillas certifi-
cadas en toda el área sembrada a nivel país, es una lucha 
interna que venimos teniendo porque esa cifra es muy 
baja y nos preocupa bastante”, mencionó.
En ese sentido, sostuvo que si tan solo el uso certificado 
de semillas llegase por lo menos hasta el 50% o 60% a 
nivel local, el impacto sería de gran porte para toda la ca-
dena productiva, debido a que representaría una mayor 
cantidad de empleos directos e indirectos y la inversión 

EVENTOS

de las industrias semilleras crece-
rían exponencialmente. “Todo inicio 
de una buena agricultura empieza 
con una buena semilla, luego eso 
repercute en una buena producción 
tanto para el productor como para la 
región y el país”, destacó.

SEMILLEROS ABOGAN POR 
MÁS SEMILLAS CERTIFICA-
DAS. Osvaldo Aquino, gerente Ge-
neral del grupo GPSA, destacó los 
37 años de Aprosemp y la búsqueda 
constante de la formalización del sec-
tor semillero y el incremento del uso 
de semillas certificadas porque es el 
sustento de todas las inversiones.
Comentó que desde la semillería 
GPSA incorporan constantes inver-
siones para mejorar la calidad y la 
capacidad y para así ofrecer en el 
mercado semillas que garanticen 
buena producción.
Aquino mencionó que desde GPSA 
han realizado importantes inversio-
nes en los últimos tiempos, posicio-
nándose como una de las principa-
les industrias semilleras de última 
generación. “Hemos estado apos-
tando mucho en los últimos años en 
vender ya una semilla tratada de tal 
forma a garantizar la calidad del tra-
tamiento dentro ya de la misma se-
milla. Así también en todo lo que es 
el almacenamiento y las condiciones 
que requiere una semilla para man-
tener su calidad”, puntualizó.
Por otra parte, Aquino enfatizó que 
aparte de la producción de semillas 
de soja, trigo y otros cultivos, se en-
cuentran incursionando en el merca-
do de semillas de arroz a través de un 
acuerdo con la empresa internacio-
nal RiceTec. “Se trata de un grupo que 
cada vez más se está expandiendo en 
Paraguay, y con este acuerdo busca-
mos traer al mercado local tecnolo-
gía en termino de semillas de arroz”, 
explicó el directivo de la empresa.
Concluyó resaltando que, en cuanto 
a capacidad, GPSA dispone de una 
producción 200.000 bolsas de semi-
llas de soja, 80,000 bolsas de semi-
llas de trigo y un poco más de 50,000 
bolsas de semillas de arroz.

Osvaldo 
Aquino, de 
Grupo GPSA.

Fernando 
Correa, de 
Agrotec.

Directivos 
y socios de 
Aprosemp.
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BOX EMPRESARIAL

Tractores Valtra mejoran la calidad 
y facilitan el trabajo en el campo

S i bien los productores son los principales protago-
nistas para el desarrollo agropecuario, hay toda 
una cadena detrás que se mueve para llevar ade-

lante buenos resultados en las fincas o establecimientos, 
y uno de esos componentes son las maquinarias. La fami-
lia Kohl incursionó en la mecanización hace poco más de 
una década, apostó por Valtra y expresa su satisfacción.
Para Vilmar Kohl, productor de Tavai (Caazapá), quien tra-
baja con los tractores Valtra junto al Grupo Rieder, le han 
brindado a él y a su familia durante muchos años mayores 
beneficios en su chacra gracias a las características que 
ofrecen estas maquinarias y el servicio que le acompaña.
Agregó que la primera adquisición de este segmento fue 
el tractor de la serie BM 100 en el año 2010, el cual hasta 
hoy en día continúan utilizándolo sin que haya presenta-
do problema mecánico alguno. Así también, cuentan con 
otros dos tractores Valtra de la serie BM 125 y A 144 Hi 
Tech respectivamente.
La última adquisición de esta empresa familiar fue el 
tractor A 144 HT, de la que el productor destacó su ca-
bina súper confortable, sistema de transmisión Power 
Shift, consumo y mantenimiento económico y su alto 
rendimiento. “Con el trabajo mecanizado es todo más 
fácil, hoy en día hay muchas amenazas de plagas y ma-
lezas que combatirlas de manera manual resulta imposi-
ble, y los tractores Valtra tienen una función de trabajo 
interesante, con un sistema muy automático que genera 
comodidad al que lo maneja”, sostuvo.
Por su parte, Eric Santos productor y operador de la má-
quina, expresó que son tractores de fácil manejo, mucha 
potencia y muy bajo consumo, además de que el costo de 
mantenimientos es realmente bajo.

POSTVENTA. En lo que respecta a la asistencia en campo, 
señaló que desde que compraron las maquinarias Valtra, el 
Grupo Rieder les proporcionó asistencia técnica y asesora-
miento las veces que reportaron a la compañía algún que 
otro imprevisto sobre la máquina. “Si estás necesitando un 
mecánico de forma urgente, ellos te envían uno para darte 
una pronta solución y eso como familia nos deja muy con-
formes, ya que siempre están dispuestos para lo que nece-
sitamos, acuden para brindarnos ese soporte”, señaló.

HISTORIA. Vilmar comentó que ya desde pequeño, sus 
padres lo involucraron en el campo, siendo la producción 
de algodón el principal rubro que trabajaba su familia dé-
cadas atrás, no así desde1992 cuando empezaron con la 
soja, cultivo con el cual se mantienen hasta hoy. Acotó que 
actualmente están cultivando unas 500 hectáreas de soja, 
posteriormente ingresarán con soja zafriña y a modo de di-
versificar también trabajan con avena y trigo en la tempora-
da de invierno. “Estamos con expectativa de linda cosecha y 
con buenos resultados, es cierto que está lloviendo mucho 
y a veces se complica entrar a pulverizar en la chacra por la 
cantidad de agua, pero con lo que está cayendo, nos está 
ayudando a cubrir bien el área cultivada”, sentenció.

VILMAR KOHL APUESTA POR TRACTORES TECNOLÓGICOS

Eric Santos, productor y 
operador de la máquina.
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BOX EMPRESARIAL

El 2023: Un año de importante 
crecimiento para BALPAR S.A.

E ste 2023, fue un año de creci-
miento y avances para BAL-
PAR S.A., con más de treinta 

básculas para camiones instaladas 
en diferentes puntos del país, ade-
más de importante cantidad de em-
bolsadoras, basculas plataformas 
y muchos otros productos relacio-
nados al pesaje. Esto representa no 
solo la expansión de su presencia, 
sino también la confianza deposita-
da en la calidad y eficiencia de sus 
soluciones de pesaje. 

realizan con camiones metrológicos 
totalmente equipados con más de 
30.000 kg en pesas patrón, propor-
cionando así una precisión y seguri-
dad aún mayor a las empresas.
Los directivos de BALPAR agradecen a 
todos sus clientes que eligieron a esta 
empresa como fuente de solución a 
sus necesidades de pesaje durante este 
2023. “Ha sido un año lleno de desafíos 
y éxitos. Además la confianza en sus 
servicios y productos ha sido funda-
mental para su crecimiento. Se sienten 
comprometidos en seguir innovando y 
ofreciendo tecnología de vanguardia 
para satisfacer las crecientes deman-
das del mercado”, señala una gacetilla 
de prensa dela firma. Además, recono-
ce y agradece a todos sus colaborado-
res, quienes son el pilar fundamental de 
su crecimiento y avance. Su dedicación 
y esfuerzo para ofrecer lo mejor posible 
a los clientes son la fuerza impulsora 
detrás de cada logro de BALPAR.
BALPAR S.A., en el nuevo año re-
nueva el compromiso de continuar 
creciendo, innovando y sirviendo a 
todos sus clientes con la excelencia 
que la caracteriza. “Seguir siendo 
un socio confiable y comprometido, 
listo para enfrentar nuevos desafíos 
y alcanzar nuevas alturas es la meta 
para el próximo año”, dijo.

Estuvieron presentes en ferias es-
pecializadas como, la Expo Pioneros 
del Chaco y la Expo Minera, donde 
recibieron visitas de distintos clien-
tes y empresas, pudiendo estar en 
comunicación más cercana con ellos. 

POSVETA EN EXPANSIÓN. El 
servicio de posventa de BALPAR 
también ha experimentado un cre-
cimiento significativo con la intro-
ducción de mejoras en los servicios, 
como el control y ajuste de peso que 
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BALANCE 2023

Zonas productivas 
cuadriculadas por el “Niño”

EL AÑO SE VA CON UNA RECUPERACIÓN DEL CAMPO A NIVELES 
“NORMALES” PARA LA SOJA TRAS LA CATASTRÓFICA CAMPAÑA AN-
TERIOR. SE RENUEVA LA APUESTA POR EL ALGODÓN Y SE ACTUA-
LIZAN NÚMEROS CON EL CENSO AGROPECUARIO NACIONAL (CAN) 
2022. El arroz se ubica como quinto rubro agrícola en volumen. La carne 
conquista nuevos espacios, pero mercado se vuelve volátil en precios. El 
sector forestal aguarda desembarco de grandes inversiones. El aporte de 
todo el sector en exportaciones 2023 supera los USD 5 millones, según 
estimaciones. Todo esto, con una llegada dispar del fenómeno climático 
“El Niño” que “cuadriculó” las zonas productivas con dispersión de fechas 
de siembra que tendrá influencia en el desempeño agrícola 2024.

E l 2023 se cierra con un mejorado rostro para la 
producción, con respecto a lo que fue la tempo-
rada anterior, en especial la soja, que tuvo el peor 

resultado agrícola en más de dos décadas. Las estima-
ciones para este año apuntan a que se estarían en torno 

a 9 millones de toneladas, en las más de 3,3 millones de 
ha, con lo que en volumen la producción se ubicaría en 
lo que se espera en un año “normal”, con un rendimiento 
promedio en torno a los 2.700 kg/ha.
El maíz que salvó en gran medida los números del campo 
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el año pasado, se mantienen en unas 850 mil ha, con un 
volumen proyectado de 5 millones de toneladas, con una 
productividad de alrededor de 6.000 kg/ha. El trigo es 
uno de los rubros golpeados de este año, principalmente 
por pérdidas por sanidad, con la presencia generalizada 
de Pyricularia. Se calculan unas 893 mil toneladas, en 
470 mil ha, con 1.900 kg/ha de rinde.
El volumen permite cubrir la demanda interna, pero sin 
el saldo exportable de otras temporadas. Entre otros 
rubros que experimentan un buen año están el arroz y 
el algodón. El cereal se aproxima al 1 millón de tonela-
das, posicionándose en quinto rubro al ubicarse en más 
de 950 mil toneladas, desplazando momentáneamente 
al trigo, superado, además de soja y maíz, por caña de 
azúcar y mandioca, pero con mayor incidencia en las ex-
portaciones.
En tanto, el algodón muestra un renacer con algunas 
iniciativas, sobre todo en el Chaco, con un criterio más 
empresarial y mecanizado. Finalmente, en agricultura, 
la realización del CAN 2022 permite actualizar varios 
números y ajustar igualmente algunas estimaciones en 
cultivos como yerba mate, poroto, tártago, tabaco y ka’a 
he’e, según datos de la Dirección de Censos y Estadísti-
cas Agropecuarias (DCEA), del Ministerio de Agricultu-
ra y Ganadería (MAG).
Por el lado de la ganadería, el cierre de año deja como 
destaque la puesta a prueba de las medidas sanitarias 

por el ingreso de Influenza Aviar y, en términos comer-
ciales, la participación de Taiwán como jugador determi-
nante en los envíos de carne porcina a niveles históricos. 
Por su parte, hay preocupación de ganaderos por la vo-
latilidad de precios por la carne bovina, aunque es de re-
saltar la apertura de mercados, en especial del de EEUU.
En el sector forestal, siguen las inversiones con nuevas 
plantaciones, que superan las 50 mil ha por primera vez, 
sumado a un récord de demanda de créditos para fondos 
pro-forestales en entidades financieras, pero se siente la 
repercusión del comercio internacional, sumado a una 
menor dinámica interna, lo que hace que la temporada 
sea de altibajos para la actividad foresto-industrial, se-
gún evalúan referentes al finalizar el año.

“EL NIÑO” Y LAS PROYECCIONES. El segundo se-
mestre del 2023 evidencia la transición hacia el “Niño”, 
pero de una forma gradual. Una situación que se nota es 
la distribución de lluvias caídas en diferentes momen-
tos, por lo que la siembra para la zafra 2024 esté deter-
minada por una “cuadriculación” del mapa productivo 
que a su vez incide en los siguientes rubros, como za-
friña de maíz o soja, que se retrasarán o prolongarán.
Las estimaciones apuntan a que la soja podría repetir 
un año “normal”, sin llegar a records, dependiendo de 
cómo siga el clima y la incidencia de enfermedades. El 
algodón encuentra nuevos desafíos con una expansión 
en el Chaco, región que también sigue esperando por 
la soja, para lo cual continúan las investigaciones por 
materiales más adaptados en la zona y, las inversiones 
forestales podrían mantener su dinámica, entre las 
perspectivas para el 2024.
En términos de desempeño económico, la agricultura 
vuelve a tener una fuerte incidencia positiva para el 
crecimiento del Producto Interno Bruto (PIB). Para-
guay completa el año manteniéndose en el top ten de 
los países exportadores de carne y hay una proyección 
favorable para el crecimiento del hato. Finalmente, el 
sector productivo termina con más de USD 5.000 mi-
llones generados por las exportaciones para contribuir 
con la economía paraguaya.
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AGRODINÁMICA

L a Feria Agrodinámica 2023 buscó ser fiel reflejo 
de su lema “Evolución productiva” a lo que sumó 
números en alza para demostrar que también 

viene creciendo y expandiéndose, para cumplir con los 
objetivos trazados por los responsables del evento y 
los expositores participantes. En este sentido, Miguel 
Andreiuk, presidente de la comisión organizadora de la 
muestra, indicó que concurrieron unas 350 empresas, al 
menos 70 más que en la edición anterior, lo que habla 

LA 27 EDICIÓN DE LA FERIA AGRODINÁMICA CONCLUYÓ CON LOGROS 
Y CON CIFRAS SUPERIORES A EDICIONES ANTERIORES, SEGÚN LA OR-
GANIZACIÓN. La última muestra agrotecnológica a cielo abierto del año 
se realizó del 28 de noviembre al 1 de diciembre, en su predio tradicional 
en Hohenau (Itapúa). Las empresas expositoras llevaron lo último en in-
sumos, genética, maquinarias, equipos y servicios. El clima amenazó con 
restar brillo, pero el evento completó su agenda de manera exitosa.

Agrodinámica, en 
evolución y expansión

de un posicionamiento vigente del evento dentro de las 
propuestas agrotecnológicas del país.
A este dato, se adicionó el crecimiento del área exposi-
tora, con un 45 % más en parcelas, subrayó, llegando a 
las 30 ha. Y un dato no menor fue el estimado aumento 
de visitantes. El año pasado se registró la presencia en el 
recinto ferial durante los cuatro días de unas 85 mil per-
sonas. Para esta edición, los organizadores calcularon 
un número cercano a los 90 mil asistentes, ratificando 

EDICIÓN 2023
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lo atractivo de la muestra como evento que incorporó 
momentos artísticos y mayor confraternización entre 
empresas y clientes y amigos, para complementar lanza-
mientos y oportunidades de negocio.

APUESTA CON CALIDAD. Andreiuk igualmente 
mencionó que con estos números es evidente que se 
cumple el slogan de “Evolución productiva”, pero no 
solo en lo que se refiere a lo cuantitativo, sino también 
a lo cualitativo. “Agrodinámica sigue apostando a la pro-
ducción nacional, pero también incorpora cada vez más 
calidad de empresas que prestigian al evento”. De igual 
forma, es de recordar que la feria, organizada por la 
Cooperativa Colonias Unidas Ltda., contó con el apoyo 
de instituciones oficiales que respaldaron otras activi-
dades realizadas, como encuentros y congresos.
Si hay algo que quizás llamó la atención en esta opor-
tunidad fue la menor participación de expositores del 
ámbito pecuario. Si bien se realizaron juzgamientos de 
animales, la cantidad de ejemplares fue menor, concur-
saron dos razas con hembras jóvenes, por lo que el con-
curso lechero se limitó a una demostración de ordeñe. 
En los galpones no se observó ganado bovino de corte, 
pero sí es de resaltar la presencia de ovinos y otras espe-
cies, que dieron su apoyo. Es el tema a tener en cuenta 
para futuras ediciones, atendiendo que incluso se reali-
zaron remates de animales.
La transferencia de tecnología no solo se realizó en los 

stands. Una vez más, el auditorio fue 
lugar propicio para brindar charlas 
de actualización con novedosos da-
tos y lanzamientos. Las herramientas 
digitales y novedades de agricultura 
de precisión también acompañaron 
al evento, así como la posibilidad de 
realizar dinámicas de maquinarias y 
equipos, pese a las condiciones del cli-
ma que obligó a cambiar de lugar para 
la inauguración y hacerlo en el audito-
rio. De todas formas, la organización 
calificó de exitosa esta edición y ya 
preparan la del 2024, se informó. 

Momento de la 
inauguración de 
Agrodinámica 
2023.
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AGRODINÁMICA

E n el marco de la edición N° 27 
de la feria agrotecnológica 

Agrodinámica, la empresa ADAMA 
estuvo ofreciendo soluciones estra-
tégicas referentes al cuidado y a la 
protección contra enfermedades en 
los cultivos de soja y maíz.
La compañía llevó a la feria sus so-
luciones atendiendo que en esta 
temporada existe un gran espectro 
de enfermedades, que generan pre-
sión en los cultivos, sostuvo el Ing. 
Agr. Rafael Shirrmann, coordinador 
de Desarrollo de ADAMA en la zona 
Sur, presente en el stand de ADAMA 
en la feria. Comentó la importancia 
de contar con buenas soluciones, 
para lo cual subrayó que la empresa 
está preparada para ofrecer un plan 
de contingencia, pues cuenta con un 
portafolio de defensivos agrícolas 
bien completo.

Comentó que en esta temporada 
están dadas las condiciones para 
mayor presencia de hongos causan-
tes de enfermedades como manchas 
foliares o roya. Recomendó tres 
secuenciales de fungicidas. Citó al 
AZIMUT, que en su formulación SC 
tiene Azoxystrobin y Tebuconazole, 
recomendado 500 ml en V4, como 
“aplicación cero”. Luego el ARME-
RO, en su formulación OD, con 
Mancozeb y Protioconazole, como 
primera aplicación, en V6, para pro-
teger el “bajero” y conseguir buen 
control durante todo el ciclo de en-
fermedades que afectan al cultivo.
Y, para 15 días después, la sugeren-
cia técnica es el empleo de WETTER, 
producto completo con una mezcla 
triple de sus ingredientes activos Pico-
xystrobin, Tebuconazole y Mancozeb, 
que proporciona alta adhesividad y 

distribución sobre las hojas. Los resul-
tados a campo demostraron la eficacia 
de los productos también en pruebas 
en zafra y zafriña realizadas en la tem-
porada anterior, con rendimientos 
no inferior a 300 kg/ha por arriba del 
desempeño de productos de la com-
petencia, explicado en la alta gama de 
soluciones que ofrece ADAMA.
También se exhibió una parcela con 
híbridos de maíz de la marca KWS, 
representada en Paraguay por ADA-
MA. El profesional agrónomo puntua-
lizó el 7510, de ciclo rápido y alta caja 
productiva, con proyección de 8.000 
kg/ha. También el 7677, super precoz 
para granos y con alta sanidad para 
obtener mayor rentabilidad. En maí-
ces la compañía cuenta igualmente 
con un programa que también cuida 
la tecnología VIPTERA 3. Incluye los 
fungicidas AZIMUT, en V4 y ACROSS, 
además de GALIL, en insecticidas.
Destacó que, durante los cuatro días 
de exposición, recibió en el stand a 
varios productores de diferentes 
puntos del país, quienes se acerca-
ron a disipar sus dudas. “Actualmen-
te hay una dificultad para identificar 
enfermedades, por ejemplo, la roya 
y la pústula bacteriana, a simple 
vista, se asemejan mucho, pero con 
nuestras herramientas y tecnologías 
conseguimos identificar, con lo que 
podemos recomendar el producto 
adecuado”. Sugirió a los agriculto-
res a tener paciencia y tranquilidad 
durante el monitoreo para no tomar 
acciones aceleradas, concluyó.

Soluciones para el control de 
enfermedades de la mano de ADAMA


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A grofértil una vez más cumplió 
su objetivo de estar cerca del 

productor durante la Agrodinámica 
2023, la muestra que se desarrolló 
en Hohenau, Itapúa del 28 de no-
viembre al 1 de diciembre. Duran-
te la feria mostró su portafolio que 
comprendió defensivos agrícolas 
para proteger los diversos cultivos, 
híbridos de maíz Agroeste, varieda-
des de soja, agricultura inteligente 
y el acompañamiento a través de su 
recurso humano capacitado.
La feria, además de ser una vitri-
na agrotecnológica fue un espacio 
propicio para iniciar y fortalecer las 
alianzas comerciales entre las em-
presas y los productores que visita-
ron la gran exposición. Allí Agrofér-
til, con más de 30 años de vigencia 
en el mercado, desplegó un bien pre-
sentado stand con parcelas demos-
trativas para diferentes cultivos y 

espacios confortables donde recibió 
a los productores para dar a conocer 
el abanico de oportunidades en agro 
insumos y servicios durante los cua-
tro días de exposición.

RECOMENDACIÓN SEGURA
Agrodinámica 2023 también reflejó 
el escenario climático actual, como 
lluvias frecuentes, alta humedad y 
elevada temperatura. Esta condi-
ción climática tiene sus ventajas en 
el cultivo, pero también impone de-
safíos en cuanto a ataque de plagas 
y enfermedades.
El Ing. Agr. Rafael Dalateze, geren-
te comercial de la Región Sur, co-
mentó que el clima ofrece ventajas 
en el desarrollo de los cultivos, pero 
al mismo tiempo se registraron fo-
cos altos de enfermedades como la 
roya en la soja y exceso de agua en 
las regiones de suelos bajos.

Agrofértil con el objetivo cumplido de estar 
cerca del productor en Agrodinámica 2023

Recomendó a los productores moni-
torear sus cultivos y realizar las apli-
caciones oportunas para el manejo 
de las enfermedades y destacó que 
Agrofértil dispone de fungicidas e 
insecticidas para las diferentes eta-
pas del desarrollo del cultivo.
Aprovechó la oportunidad para recor-
dar que la empresa dispone de insu-
mos y servicios para acompañar a los 
agricultores desde la presiembra has-
ta la cosecha, además realiza acopio de 
granos a través de más de una veinte-
na de silos que dispone en las diferen-
tes regiones de producción del país.
Entre las propuestas destacadas 
en la oportunidad estuvieron los 
fertilizantes Yara, semillas de soja 
Neogen, híbridos de maíz Agroeste, 
Topbox Gramineas para tratamiento 
de semillas y Terrex Agricultura In-
teligente que guía al productor en la 
toma de decisiones.
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S omax dijo sí una vez más a la 
muestra Agrodinámica. En la 

edición 2023 desplegó un amplio 
portafolio y destacó como innova-
ción el híbrido Nord B2702 VYHR 
con el tratamiento de semilla Lumi-
GEN, el nuevo concepto de trata-
miento de semillas de Corteva.
También Somax presentó lanza-
miento de 2 nuevos híbridos de maíz 

para la zafriña 2024 (Nord 2741 
PWU y Nord B2864 PWU). “Ahora 
el portafolio para maíz zafriña que-
da aún más completa para todas las 
necesidades de los clientes”, explicó 
Ewerton de Oliveira, Gerente de la 
Unidad de Negocios Somax en Bella 
Vista Sur.
Esta empresa puso a disposición de 
los visitantes además de los híbridos 
de maíces Nord, genética de soja 
Soymax, defensivos químicos e insu-
mos biológicos de Koppert.
En la línea de químicos resaltó EVO-
LUTION. Compuesta por insecti-
cidas, herbicidas y fungicidas. Esta 
presenta formulaciones modernas, 
desarrolladas y producidas bajo un 
estricto control de calidad. 
Para la actual temporada, con alta 
presión de enfermedades en los cul-
tivos de soja, Somax propuso Apro-
via Turbo, un fungicida que combina 

Somax con amplio portafolio e 
innovada tecnología en Agrodinámica

dos activos; el solatenol con mezcla 
de Ciproconazole. Es un fungicida 
de amplio espectro que combina dos 
ingredientes activos para el control 
de roya de la soja y las principales 
enfermedades de final de ciclo.
Este producto lo comercializa So-
max en el mercado a través de una 
alianza con Syngenta desde inicios 
del 2021. El producto tiene gran 
aceptación por los óptimos resul-
tados.
Somax presentó también una am-
plia plataforma de servicios para sus 
clientes, el innovador “Tecnology 
Service” adonde ofrece 3 tipos de 
servicios de alta gama: 1) un servicio 
diferenciado en TSI on Farm, 2) ser-
vicio especial en tecnología de apli-
cación y 3) con las diferentes clases 
de tanques de inoculación de semi-
llas en surco de siembra.
Además de un robusto portafolio 
y asesoramiento oportuno, Somax 
aprovechó la 27 edición de la Agro-
dinámica para ofrecer eventos de 
confraternización a sus clientes.

D urante la reciente participa-
ción en Agrodinámica, NK, 

en asociación con Syngenta Crop, 
presentó una selección destacada 
de híbridos de maíz que redefine 
los estándares de productividad. 
Los protagonistas fueron el NK 

467 VIP 3, el NK 520 VIP 3 y NK el 
503 VIP 3, todos elogiados por su 
rendimiento excepcional. Además, 
se anticipó el lanzamiento de un 
nuevo híbrido que promete inno-
vación y sumar productividad en el 
campo.

NK Semillas Paraguay presentó 
híbridos de maíz y la Plataforma Sillus

El ingeniero Juno Diniz, especia-
lista de NK Brasil, durante su paso 
por la muestra proporcionó una 
visión detallada de la plataforma 
Sillus, destacando sus beneficios 
significativos para la producción de 
ensilajes. Este evento en Agrodiná-
mica marcó un hito en la búsqueda 
de soluciones agrícolas avanzadas, 
consolidando a NK como un líder 
visionario en la industria. 



32 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Diciembre 2023 www.campoagropecuario.com.py

AGRODINÁMICA

A grotec marcó presencia en la 
27 edición de la Agrodinámi-

ca donde destacó su amplio por-
tafolio de insumos agrícolas. Son 
tecnologías e innovaciones dife-
renciadas para elevar la producti-
vidad en los cultivos. 
Durante la muestra el Ing. Agr. Alex 
Román, gerente comercial de Agro-
tec, habló con nuestro equipo y ma-
nifestó su satisfacción por la feria, 
donde desde sus inicios la firma vie-
ne participando. 
Aprovechó para destacar el porta-
folio de productos desplegado en 
su stand y la alianza de 20 años con 
Pioneer, de la que resaltó los nue-
vos híbridos de maíz: P3282 VYH y 
P3310 VYHR. También exhibió va-
riedades de soja adaptadas a esta 
temporada y con la más innovadora 
biotecnología.
 Comentó que el 2023 fue un año de-
safiante, tuvo buenas y malas. “Los 
precios de los commodities y los 
insumos cayeron, pero hubo buena 
zafra de soja y maíz y ahora estamos 
en pleno desarrollo de la zafra23/24 
con buenas expectativas. En general 
fue un año muy bueno que se vio en 
la cosecha”, explicó el gerente. 

ALIANZAS. Agrotec está presen-
te desde hace más de tres déca-
das en el mercado de los agro-
negocios innovando y buscando 
las mejores alianzas con el fin de 
ofrecer lo calidad y productivi-
dad al productor.
Destacó la alianza con numerosas 
marcas de genética e insumos y 
con la Cooperativa Colonias Uni-
das, a cuyos socios acompaña a 
través de sus profesionales alta-
mente capacitados. 

Agrotec llevó interesantes propuestas 
agrotecnológicas en Agrodinámica 2023

RECOMENDACIÓN. El ingeniero 
Alex Román dijo que a raíz del ex-
ceso de lluvias Agrotec recomien-
da a los productores monitorear 
su cultivo y realizar los controles 
oportunos, ya que hay una alerta 
de aparición de roya y plagas en los 
cultivos. “El equipo de Agrotec está 
altamente capacitado y acompaña al 
productor en estos momentos. Re-
comendamos Planity, un fungicida 
para el control de roya”.
Invitó a todos los visitantes de la 
Agrodinámica a que se acerquen a 
Agrotec para ver toda la gama de 
tecnologías en semillas de maíz y 
variedades de soja, ya que están 
preparados para expresar alta pro-
ductividad y adaptación”, dijo. 
Esta empresa también organizó 
encuentros de confraternización 
con sus clientes durante la muestra 
que permitió momentos amistosos 
y satisfactorios para quienes estu-
vieron presentes.
“Agrotec es una empresa que siem-
pre está innovando en el mercado, 
en cada zafra siempre estamos tra-
yendo muchas novedades y para el 
2024 vamos seguir sumando “, ex-
presó al agradecer a la Cooperativa 
Colonias Unidas por la organiza-
ción de la feria. 
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Agrosystem presentó su portafolio integral en Agrodinámica

L a firma Agrosystem SRL fue otra 
de las que aportó presencia y tec-

nología a la muestra de Colonias Uni-
das en un stand ubicado estratégica-
mente dentro del predio experimental 
de Agrodinámica. Marcos Ledesma, 
gerente Comercial de la empresa re-
saltó que durante la feria se presentó 
el portafolio integral de Agrosystem y 
destacó la colaboración estratégica de 
su aliada YARA, con una oferta de fer-
tilizantes de alta calidad. “Asimismo, se 

exhibieron productos diferenciados 
de la línea Yara Vita, bioestimulantes 
que están siendo rigurosamente eva-
luados en parcelas”, dijo.
Agregó que la empresa, además de esta 
reconocida marca, exhibió productos y 
servicios diseñados específicamente 
para el segmento de agricultura de 
precisión. En este sentido, resaltó la 
colaboración de Agrotax, de Córdoba 
(Argentina). Agrosystem, prosiguió, 
ofrece un portafolio completo que 

incluye sistemas de monitoreo avan-
zado, dispositivos de siembra, pilotos 
automáticos, y dosificadores variables. 
Destacó el compromiso de la empresa 
con la innovación en técnicas de siem-
bra y pulverización, implementando 
estrategias de corte línea por línea.
El gerente comercial agradeció a la 
organización de Agrodinámica por 
la oportunidad de acompañar la 27ª 
edición en una feria que además de 
prestigiosa, representa una destaca-
da plataforma a nivel nacional y que 
permite a empresas como Agrosys-
tem promocionar a clientes y agricul-
tores la diversidad y la calidad de los 
productos disponibles para las labo-
res en campo. Puntualizó finalmente 
que la compañía se encuentra a dis-
posición para cualquier consulta adi-
cional, reafirmando su compromiso 
de proporcionar soluciones integra-
les y satisfactorias a sus clientes.

E l Grupo Rieder durante su des-
tacada participación en Agro-

dinámica 2023 expuso una amplia 
gama de maquinarias agrícolas 
Valtra y ofreció promociones espe-
ciales para los tractores Valtra A Hi 
Tech, A134 HT y A 144 HT.
Entre las tecnologías de punta ex-
puestas en la oportunidad estuvieron 
el tractor de la serie S con sistema de 
caja CVT con motor de 374 HP de po-
tencia y la pulverizadora BS2225H. 
Magno Sosa, gerente de maquinarias 
del Grupo Rieder, resaltó las promo-
ciones en los tractores A 134 HT y 
A 144 HT. Las ofertas consisten en 
adquirir la máquina con una entrega 
mínima y financiación a cuatro años 
de plazo con pagos semestrales.
Comentó además sobre la promo-
ción en la retroexcavadoras Volvo, 
con financiamiento a cuatro años 
de plazo con una mínima entrega y 
financiación propia del Grupo.

Grupo Rieder destacó innovaciones y 
promociones durante la Agrodinámica

TECNOLOGÍA. Durante la entre-
vista con Campo Agropecuario, Sosa 
destacó las tecnologías y confort em-
barcadas en los tractores. “Hoy día los 
tractores Valtra cuentan con cabinas 
confortables, sistema de caja CVT, 
en la mayoría de las potencias, espe-
cíficamente desde 195 HP a 394 HP. 
Contamos además con tecnología de 
precisión Trimble sin dejar de mencio-
nar el valor agregado de las máquinas 
que cuentan con un excelente ahorro 
de combustible en campo”.

SERVICIOS. Recordó que la em-
presa ofrece el servicio posventa 
desde su casa matriz de Asunción y 
todas las sucursales que están en: 
Santa Rita, Ciudad del Este, Encar-
nación, Katueté y Loma Plata.

CONSTRUCCIÓN. Para las tareas 
de construcción y otras necesidades 
del área agrícola comentó que en la 

oportunidad expusieron la línea de 
palas cargadoras SDLG, una marca 
del grupo Volvo, también con pro-
moción que consiste en la oferta a 
precio de lista a tres años de plazo. 
“Los interesados pueden llevar la 
máquina con una entrega mínima 
con financiación propia o con finan-
ciamiento de los bancos Sudameris, 
Itaú y Banco Continental”, dijo.

NOCHE RIEDER. Durante la expo-
sición, Grupo Rieder realizó un agasa-
jo a clientes y amigos de la zona, con 
degustación de cortes varios de car-
ne, bebidas y obsequios para todos los 
presentes; cerrando un gran año para 
la empresa y sus marcas presentes.
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L a empresa H3 Agrochemicals 
aprovechó la Agrodinámica 

2023 y realizó el lanzamiento del 
fungicida Fidresa de FMC. El evento 
se realizó el 30 de noviembre duran-
te una orientativa y amena velada 
con productores e invitados espe-
ciales, que también dio lugar a una 
charla sobre Manejo de Enfermeda-
des en Soja con el fitopatólogo, Ing. 
Agr. Wilfrido Morel.
Fidresa es una mezcla del caboxa-
mida Fluindapyr con Prothiocona-
zole que llega para formar parte de 
un segmento Premium de fungicida 
que ofrece un excelente control so-
bre enfermedades de fin de ciclo y 
roya, además de constituir un gran 
aporte al manejo de la resistencia 
y el aumento de la productividad, 
explicó el Ing. Agr. Matias Moreno, 
Product Manager de Insecticida y 
Fungicida FMC para Cono Sur du-
rante el lanzamiento.
Este producto se posiciona para la 
aplicación en el estadio vegetativo de 
la planta hasta el estadio reproduc-
tivo temprano, antes de llenado de 

grano. El vicepresidente de H3, Ing. 
Agr. Roberto Maier, destacó la im-
portancia de este lanzamiento para 
la empresa porque Fidresa es un fun-
gicida de primer nivel que constituirá 
una herramienta muy importante en 
el campo para el manejo de la roya de 
la soja y otras enfermedades.
Esta solución para el campo será dis-
tribuida en forma exclusiva por H3 
y su red en ocho puntos del país, te-
niendo la caza matriz en Encarnación, 
una oficina corporativa en Asunción 
y seis sucursales en puntos estraté-
gicos, a las que se suma un plantel de 
30 ingenieros agrónomos para ofre-
cer asesoramiento a los productores.

“EXPECTATIVAS ECONÓMI-
CAS PARA EL 2024”. Otra de las 
actividades de H3 Agrochemicals 
en Agrodinámica fue la conferencia 
“Expectativas económicas para el 
2024”, desarrollada por el econo-
mista Rolando Sapriza, director de 
Política Macro Fiscal del Ministe-
rio de Economía y Finanzas (MEF). 
Resaltó que la institución reconoce 

H3 Agrochemicals junto a FMC lanza el 
fungicida Fidresa en la Agrodinámica

en el campo un componente impor-
tante de la generación de recursos, 
por lo que el desempeño que tenga, 
influenciará en toda la economía 
nacional. “Cerramos el 2023 con un 
aporte importante del sector pri-
mario, la agricultura, con niveles de 
rendimientos recuperados luego del 
2022 y con perspectivas favorables 
para el próximo año”, dijo.
Reconoció que, si bien como toda ac-
tividad tiene sus riesgos, uno de los 
factores que se deberá evaluar apun-
ta a las incidencias del fenómeno cli-
mático “El Niño”, cuál sería su impacto 
final que hasta el momento presenta 
efectos positivos. “Hasta el momento 
no hay perspectivas de trabajar en un 
plan de contingencia, pero estamos 
alertas y el equipo está listo, prepara-
do, por si se requieran líneas de cré-
ditos especiales, trabajar con organis-
mos multilaterales y en conjunto con 
el sector financiero y con el Banco 
Central del Paraguay para impulsar o 
establecer acciones eventuales ante 
eventos climáticos adversos que re-
quieran ciertas medidas”.
Por último, aunque cauteloso, se 
mostró optimista por el desempeño 
del agro en la coyuntura actual. “Es-
peramos para el 2024, rendimien-
tos en niveles de una producción 
normal para el sector agrícola y que 
todos los componentes relaciona-
dos con la actividad, sean servicios, 
transporte y toda la cadena que 
mueve se beneficien”. Agradeció a 
la firma la invitación para compartir 
con referentes del campo el espa-
cio. “Tomamos con mucho agrado y 
entusiasmo este tipo de invitacio-
nes, especialmente de la empresa 
H3 Agrochemicals y las autoridades 
(nacionales) están conscientes de 
eso siempre para acompañar al sec-
tor productivo del país”, finalizó. 

Rolando Sapriza, director de Política 
Macro Fiscal del Ministerio de 
Economía y Finanzas.
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L a Asociación de Productores de 
Semillas del Paraguay (Apro-

semp) estuvo presente en la Agro-
dinámica donde difundió su gestión 
gremial, además de acompañar a 
sus asociados durante la muestra 
que se realizó en Hohenau, Itapúa.
La Ing. Agr. Dólia Garcete, Gerente 
de la Aprosemp, valoró el escenario 
ya que esta muestra para el gremio 
es el espacio propicio donde pudo 
presentar su trabajo, resultados y 
propuestas para el año entrante. 
“Para la Aprosemp es un lugar de 
evaluación de cierre de 2023 y de 
perspectiva para el 2024”, dijo.
Comentó que el gremio tuvo logros 
positivos durante el 2023 como la 
capacitación, pero a la vez siguen vi-
gentes algunos desafíos, como lograr 
el mayor uso de semillas certificadas.
Refiriéndose a las perspectivas para 
2024, comentó que buscarán enfati-

zar la difusión sobre el uso de semi-
llas certificadas en diferentes even-
tos. El objetivo es concienciar sobre 
la importancia de usar las semillas 
certificadas, cuáles son los beneficios 
del uso de las mismas y los posibles 
quebrantos que puede ocasionar al 
sector agrícola el uso de semillas de 
dudoso origen. La capacitación se-
guirá siendo otro pilar fundamental 
durante el nuevo año. “Tenemos la 
propuesta de la Universidad Federal 
de Pelotas para posgrado y curso de 
capacitación en distintas áreas de es-
pecialización de la Asociación Inter-
nacional de Analista de Semilla.
Otra propuesta es presentar un pro-
yecto para poder hacer el control de 
calidad en la precosecha. “Quere-
mos proponer que la persona res-
ponsable de los controles de la pre-
cosecha tenga en cuenta cuales son 
los padrones para llegar en el mo-

Aprosemp difundió sus logros y 
desafíos en la Agrodinámica

mento en la certificación de semillas 
con la calidad deseada”, dijo.
Como mensaje, la gerente de Apro-
semp expresó el anhelo de que el 
sector público y privado sigan cons-
truyendo juntos el camino para po-
der mejorar la tasa de uso de semi-
llas certificadas en los principales 
rubros agrícolas del país, funda-
mentalmente soja y trigo.
También fomentar la capacitación 
y actualización de los recursos hu-
manos que trabajan en la línea de 
producción como estrategia para 
garantizar la calidad de la semilla.

L a compañía Inversiones Agrícolas 
S. A. (IASA) sigue de festejos por 

sus quince años de trayectoria tam-
bién en Agrodinámica. Aprovechó 
la plataforma agrotecnológica para 
compartir con clientes y amigos y 
ofrecer parte de su amplio portafolio 
de soluciones que, para esta ocasión, 
realizó el relanzamiento de NMT+, un 
biológico mejorado, indicó Raúl Viera, 
gerente para la regional Sur de IASA.
“IASA cumple 15 años de trayecto-
ria marcada por la innovación. Tiene 
soluciones que incluyen tratamien-
to de semillas, fertilizantes, fitosa-
nitarios para el cultivo y biológicos, 
todos dentro de un gran portafolio 
marcado a lo largo de estos quince 
años. Somos una empresa que esta-
mos con asistencia técnica a campo, 
con productos nuevos, siempre con 
dos o tres lanzamientos por año y 

trabajando para hacer llegar la in-
formación a los clientes”, dijo.
Sobre NMT+ indicó que se trata de 
un relanzamiento. “Este año presen-
tamos un producto mejorado, a base 
de bacillos que funciona para todo 
lo que sea cuidado del suelo, bioló-
gicos para tratamiento de semillas 
y surcos de plantíos. Es el segmen-
to, el de biológicos, lo que la gente 
pregunta bastante. Es el ‘boom’ del 
momento”, puntualizó. Recordó que 

IASA, quince años de una trayectoria 
marcada por la innovación

es la segunda participación en Agro-
dinámica verano, aunque ya estuvie-
ron otras dos en la versión invierno.
Finalmente agradeció a los clientes y 
visitantes en general que pasan por el 
stand, así como a la cooperativa Co-
lonias Unidas, por ofrecer el espacio 
para la divulgación de las novedades 
de IASA, al tiempo de indicar que la 
empresa tiene su sede en San Alberto y 
opera con mayor fuerza en la zona nor-
te de Alto Paraná y Canindeyú, aunque 
desde hace tres años están con un gran 
equipo para atender a todos los clien-
tes que deseen recibir asistencia y pro-
ductos comercializados.
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B ASF, la compañía líder a nivel 
mundial con más de 170 años 

de trayectoria, estuvo presente en 
la última edición de la Agrodinami-
ca. Con un stand dinámico acom-
pañado de parcelas demostrativas, 
ofrecieron a los productores las no-
vedades y los lanzamientos para el 
2024, en donde se tendrá especial 
foco en enfatizar soluciones con 
base en la producción sustentable.
Para ello sigue con innovaciones 
para una gestión de cultivos más 
eficiente, mejorando la excelencia 
en protección de cultivos, demos-
trada en la feria, en donde la com-
pañía reforzó su compromiso con la 
sustentabilidad mediante acciones 
de impacto positivo con el medio 
ambiente. Además, el enfoque de 
BASF es proporcionar soluciones 
que satisfagan las necesidades de 
los agricultores.
De esta forma se busca ayudarlos a 
manejar presiones de plagas, enfer-
medades y malezas en los sistemas 
de cultivo específicos de la región, 
así como los desafíos climáticos y 
las demandas de los consumidores. 
En entrevista con Rodolfo Viana, 
consultor de Cultivos de Paraguay, 
Uruguay y Bolivia de la División de 
Soluciones Agrícolas de BASF, quien 
contó más detalles de lo realizado 
en la muestra y adelantó algunos 
lanzamientos.

BASF, que está consolidándose en 
un proceso de desarrollo e inte-
gración de innovaciones centradas 
en las necesidades específicas de 
los agricultores en América Latina, 
puso especial énfasis en las áreas 
de semillas, protección de cultivos 
y soluciones digitales, pero también 
mantiene su innovación por lo que 
igualmente la ocasión fue propicia 
para lanzamientos de soluciones 
tecnológicas.

LANZAMIENTOS. Uno de los más 
destacados en el ámbito de fungici-
das para soja fue KEYRA. Este pro-
ducto incorpora el ingrediente acti-
vo Revysol, perteneciente al grupo 
químico de los triazoles, presentan-
do una novedad total y exclusiva en 
el mercado y que está potenciado 
por el Poder Flexible o Flexy Power 
de Revysol, que se presenta como 
una herramienta esencial para el 
manejo de la resistencia en cultivos 
estratégicos, dijo el especialista.

Con miras al 2024, BASF propone soluciones 
agrícolas con base en sustentabilidad

En tanto, adelantó que tienen pla-
neado lanzar el TIREXOR, un her-
bicida innovador, siendo parte de la 
fórmula de Brontirex®, que estará 
compuesto por Kixor® el recono-
cido ingrediente activo de HEAT y 
TIREXOR. Para el tratamiento de 
semillas, se lanzará el VORTIVO 
Prime, biológico que contiene Baci-
llus firmes, que es un promotor de 
crecimiento indicado para los culti-
vos de soja, arroz y algodón.
En genética, se anticipó una nueva 
variedad de soja CREDENZ, la CZ 
26B47 I2X (con la tecnología IN-
TACTA 2 Xtend), perteneciente al 
grupo 6.4, con un alto potencial de 
productividad en varios ambien-
tes, una sanidad foliar diferenciada 
y buena arquitectura de planta. En 
soluciones digitales, siguen inver-
siones en herramientas para un uso 
más eficiente de recursos y buenas 
decisiones.
“Nuestro objetivo es ser cada vez 
más una empresa de soluciones in-
tegrales y ampliar opciones para el 
campo. Seguimos invirtiendo fuer-
temente en investigación y desarro-
llo, para que los agricultores puedan 
seguir confiando en BASF y puedan 
estar seguros que seguimos traba-
jando a nivel global para agregar 
más valor a la producción agrícola, 
tanto económica como ambiental-
mente”, concluyó Viana. 
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D LS MOTORS se destacó en la 
Agrodinámica 2023 con va-

riadas propuestas para la deman-
da diversificada de la región. Entre 
su portafolio de ofertas estuvo los 
tractores LS, tractores FARMTRAC, 
generadores LS, maquinarias e im-
plementos de Mainero y otros 
 Roberto Álvarez, jefe de ventas de 
DLS MOTORS, resaltó la importan-
cia de la muestra donde esta empre-
sa viene participando desde el 2018. 

“Vinimos cargadas con todas las lí-
neas que representa DLS MOTORS 
entre las que ofrecemos tractores 
desde 30 Hp, 45 Hp, 75 Hp hasta 
150 Hp orientados a diversas acti-
vidades del campo, sean producción 
de yerba mate, ganadería y toda la 
diversidad de trabajo que se desa-
rrolla en esta región”, dijo.
Comentó que DLS MOTORS está 
preparada para responder a los re-
querimientos diversos de los pro-
ductores. Entre los productos más 
demandados en la región Sur destacó 
los tractores LS serie plus, que vienen 
con potencia de 90, 100 y 115 HP. Son 
tractores de procedencia brasileña, 
tienen motores Perkins, transmisión 
ZF y están bien equipados para el uso 
agrícola y ganadero, tiene muy buena 
tecnología y son muy accesibles para 
todos los productores que tienen 
campo o realizan servicios.
Asimismo, comentó sobre las bon-
dades de los tractores FARTRAC de 

DLS MOTORS expuso variadas propuestas 
en la muestra de Agrodinámica

origen indio, tiene motor Mitsubishi, 
transmisión carraro y varias cualida-
des deseadas para el campo. “Es un 
tractor de muy buena aceptación 
por el ahorro en consumo de com-
bustible que ofrece y el desempeño 
en el trabajo”, dijo.
Otra oferta de DLS MOTORS fue la lí-
nea de generadores, en la oportunidad 
ofreció los generadores DLS Power de 
origen chino, desde 16 KVA hasta 150 
KVA. De esta línea está prevista incor-
porar los de mayor potencia.
Para la henificación y otros reque-
rimientos en agricultura estuvieron 
las soluciones de Mainero de las que 
las embolsadoras de granos acapa-
raron la demanda.
Álvarez comentó que DLS MOTORS 
dispone financiamiento propio y a tra-
vés de los bancos Familiar y Sudame-
ris con ventajas en tasa y plazo. Du-
rante la muestra ofreció importantes 
descuentos para las compras al conta-
do, promoción que se extiende hasta 
fin de año. Esta empresa garantiza el 
servicio posventa con repuestos ori-
ginales y servicios mecánicos autori-
zados en diferentes regiones del país.

D entro de las propuestas de híbri-
dos de alto potencial de sorgo, 

estuvieron las propuestas de Nuseed, 
Sebastián Vázquez, representante 
comercial de la firma en Paraguay, 
resaltó que en la zona se vienen po-
sicionando y destacando el FOX y el 
SPRING T60, dentro de las opciones 
graníferas y con grandes aportes tam-
bién como cobertura al suelo.
El entrevistado subrayó que Nuseed 
viene trabajando bastante fuerte en 
la región, de la mano de las coopera-
tivas Colonias Unidas, La Paz, Pira-
pó, además de otras aliadas estraté-
gicas como Campo Productivo, CW 
Trading y CGS Agri. “Estamos cada 
vez abarcando más la zona, trayen-
do estos híbridos de alto potencial”.
Agregó igualmente que, dada la ac-
tividad ganadera, también están con 
híbridos sileros como NUGRAIN 

440 y QUALYSILO, con muy buenos 
resultados localmente. Finalmente 
invitó a la gente a acercarse a cono-
cer más detalles de las propuestas, 

Nuseed, cada vez abarcando más la zona Sur
además de encontrar un espacio 
para intercambiar ideas, en el stand 
con CGS Agri y CW Trading, en la 
manzana 22 de Agrodinámica. 
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C iabay Insumos Agrícolas des-
plegó su amplia oferta de so-

luciones para cultivos agrícolas y 
nuevas propuestas para cultivos 
forestales durante la Agrodinámica 
2023, la feria agropecuaria que se 
realizó en Hohenau, Itapúa del 28 de 
noviembre al 1 de diciembre.
El Ing. Agr., René Ledesma Haurón, 
supervisor comercial de insumos de 
la sucursal Bella Vista de la empresa, 
comentó que Ciabay es una empresa 
que ofrece soluciones desde el prin-
cipio hasta el final de los cultivos. Dis-
pone líneas diferenciadas en semillas 
de soja, trigo y maíz, además de insu-
mos químicos para protección de cul-
tivos como herbicidas, insecticidas y, 
fungicidas. También dispone de la lí-
nea de nutrición foliar, coadyuvantes 
y otras soluciones con GRAP.

HÍBRIDOS DE NIDERA. Ciabay 
distribuye los híbridos de maíz de 
Nidera. De esta línea cuenta con 
materiales con biotecnología de 
punta y fueron expuestos en la par-
cela demostrativa: NS 75 VIP3, NS 

44 VIP3, NS 80 VIP3 y NS 95VIP2. 
“Contamos con materiales precoces 
y super precoces. La mayoría orien-
tados para la producción de granos y 
la NS 80 VIP3 para doble propósito, 
producción de granos y ensilaje”
“Tenemos híbridos para alta y media-
na inversión. Cuando el productor 
va a elegir un híbrido debe saber a 
qué apunta, cuál es el tipo de suelo y 

Ciabay Insumos Agrícolas, con soluciones 
desde el principio al fin del cultivo

en qué momento va a incorporar ese 
material. De ahí se puede determinar 
que material es más apto para lo que 
quiera realizar”, resaltó el profesional.

PROTECCIÓN DE CULTIVOS. Cia-
bay destacó los productos de Bayer 
para protección de cultivo. Resaltó 
el programa de Fungicida en Soja que 
se inicia con Nativo (para aplicación 
cero), Cripton XPro para la etapa ve-
getativa (V3 a V4) Cripton Supra (R1) 
y Sphere Max (R5) posteriormente. 
En la gama de insecticidas destacó al 
Oberón, indicado para el control de 
ácaros y mosca blanca.

FORESTAL. Como novedad, co-
mentó que la empresa está ofre-
ciendo nuevo portafolio de insumos 
originales para cultivos forestales y al-
macenaje que son, ForDor® un herbi-
cida de acción residual para el control 
de malezas de hojas anchas y finas en 
áreas no cultivadas y forestales. 
Formidor es la otra propuesta, es 
un cebo hormigicida para control 
de hormigas cortadoras. Para la 
protección de granos almacenados, 
incorpora el insecticida K-obiol un 
concentrado emulsionable.
Ciabay en sintonía con su eslogan 
“Agricultura en buenas manos” tiene 
la versatilidad de adaptarse a todas 
las necesidades de los productores. 
Esta empresa con 28 años de trayec-
toria en el mercado apunta a forta-
lecer el área de insumos agrícolas 
sumando soluciones innovadoras y 
asesoramiento oportuno para la in-
versión más acertada del productor.

René Ledesma Haurón, 
supervisor comercial de insumos 
de la sucursal Bella Vista.
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L a compañía Dekalpar fue otra 
de las participantes en Agrodi-

námica 2023. Con una activa parti-
cipación, ofreció soluciones integra-
les para el campo. Así, dentro de la 
genética de soja se resaltó la plata-
forma INTACTA 2 Xtend (I2X), cuya 
característica adicional de resisten-
cia al herbicida Dicamba, además 
de otras protecciones, con lo que se 
promueve un salto en productividad 
para la soja y se cubre un espectro 
para combatir malezas, sobre todo 
las de difícil control.
Dentro de esta nueva biotecnología, 
posicionó variedades de MONSOY. 
Además, la firma trabaja con gené-
tica Don Mario (GDM), indicó el Ing. 
Agr. Jorge Domínguez, coordinador 
de Desarrollo de la Región Sur de 
Dekalpar. El profesional aprovechó 
la entrevista para insistir sobre la 
propuesta de valor de la línea fun-
gicida de Bayer, destacando la línea 
Premium y la importancia de seguir 
las recomendaciones técnicas sobre 
todo en un año propicio para la apa-
rición de enfermedades.
El Ing. Agr. Luis Samudio, ATD de De-
kalpar para la Región Sur, expuso so-
bre WUXAL, para nutrición vegetal. 
“Es una marca Premium que corres-
ponde a fertilizantes, tanto foliares 

como para tratamientos de semillas 
con una historia con más de 60 años 
en el mercado. Es un producto im-
portado de Alemania y, por su alta 
tecnología en nutrición, es utiliza-
do en más de 70 países del mundo. 
Es una herramienta para proveer al 
cultivo todos los nutrientes necesa-
rios en todas las etapas más críticas 
de su crecimiento”, explicó.
Agregó que el producto promete 
alta calidad y resultados garantiza-
dos para el tratamiento de semillas, 
la formación de nódulos, la fijación 
biológica de nitrógeno y la resisten-

Alianzas y biotecnologías de la mano 
de Dekalpar en Agrodinámica 2023

cia a la aplicación con el glifosato, 
entre otros aspectos. A su turno, la 
Ing. Agr. Elisa Gabriela Stepaniak. 
desarrollista de Mercado Dekalpar 
Santa Rita, presentó el portafolio de 
híbridos de maíz más resaltante de 
la feria agrotecnológica, con cuatro 
materiales, dos de ellos, con la bio-
tecnología VTPRO4.
Citó el lanzamiento DKB 260 PRO4, 
un super precoz. Comentó que en la 
zafriña anterior posicionaron a 110 
productores y realizaron un acompa-
ñamiento cercano para ver el desem-
peño de los híbridos, que arrojaron 
excelentes performances. Tanto en 
sus híbridos el DKB 255 VTPRO4 y el 
DKB 265 VTPRO3 arrojaron buení-
simos rindes. También se resalta por 
su sanidad y como doble propósito el 
DKB 360VTPRO3. Finalmente, ad-
mitió que fue un año desafiante, pero 
que la compañía cuenta con excelen-
tes opciones en su amplio portafolio.

NUEVAS ALIANZAS. En la feria, 
Dekalpar estrenó aliado comercial: 
la firma brasileña Biotrop. El Ing. 
Agr. Rodrigo Rodrigues, especia-
lista en biológicos de esta empresa 
habló de cómo están trabajando en 
Paraguay. Entre las propuestas, citó 
BIOKATO, bioinsecticida a base de 
microorganismos, cuya composi-
ción contiene bacterias “Pseudomo-
nas fluorescens” y “Pseudomonas 
chlororaphis”, para un control más 
amplio y compatibles al mezclar con 
insecticidas, fungicidas y herbicidas 
favoreciendo así la reducción de 
aplicaciones en el campo.
Manifestó las consideraciones que 
tuvieron en cuenta para aliarse con 
Dekalpar y que llevó a suscribir un 
acuerdo para estar en todo el terri-
torio nacional, aportando tecnolo-
gía sostenible en el campo. Dekalpar 
es una compañía de larga trayecto-
ria y con gran influencia en el mer-
cado agrícola, por lo que como firma 
se sienten seguros al trabajar con 
una empresa prestigiosa en toda la 
zona productiva de nuestro país y 
apostar por una alianza que prome-
te productividad. 
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I mportadora Alemana (Impal) tuvo 
una gran participación en la feria 

Agrodinámica 2023, en Hohenau 
(Itapúa). Presentó parte de las no-
vedades y de los productos de sus 
aliados posicionados en la zona, así 
como anunció una atractiva promo-
ción hasta mediados del 2024. Una 
de las actividades más concurridas 
fue la charla sobre el programa “Si-
llus” de NK, marca de la compañía 
Syngenta, que se desarrolla con éxi-
to en nuestro país.
Jusmar Giménez, asesor técnico y 
coordinador de Semillas de Impal, 
resaltó la presencia de la firma en 
la muestra agrotecnológica. Entre 
las novedades, en el stand se reali-
zaron charlas, como la de “Sillus” de 
NK. “Aprovechamos esta ‘expo’ para 
mostrar al pequeño, mediano y gran 
productor este programa enfocado 
en mejorar y aumentar la eficiencia 
del ensilaje de híbridos NK, de alto 
elite”, con la participación de técni-
cos invitados.
También, resaltó la alianza con 
BASF, compañía líder en soluciones 
agrícolas. De las propuestas obser-
vadas en la parcela, citó a CONVEY, 
herbicida pos emergente para maíz, 
reconocido en el mercado, posicio-
nado para la campaña de zafriña. 
Otra participación destacada fue 

la marca de cubiertas HANKSUGI, 
cuya representación a nivel país la 
tiene Impal, que igualmente tuvo 
una noche para confraternizar con 
clientes y distribuidores.

INICIATIVA “SILLUS”. Disertó 
el responsable técnico de Ensilaje 
de NK Paraguay Brasil, Juno Diniz. 
“Ofrecimos una charla sobre proce-
samiento de ensilaje y los principa-
les aspectos que afectan su calidad, 
por eso la importancia de trabajar 
con los agricultores en los puntos 
más sensibles para mejorar la esa 
calidad en ensilaje, aprovechando 
nuestro portafolio robusto de híbri-

Impal difundió novedades y atractiva 
promoción en Agrodinámica

dos NK, de gran potencial, para ex-
traer los máximos resultados”.
Agregó que la plataforma “Sillus” indi-
có que viene a auxiliar a los producto-
res, tanto de pecuaria de leche como 
de corte, para que saquen el mejor po-
tencial de los materiales empleados 
para el ensilaje, “que al final tengan la 
mayor calidad con la mayor rentabi-
lidad posible con los materiales NK. 
Tanto en leche como en carne, la gen-
te consiguió una buena demostración 
de materiales con el manejo de maíz 
ofrecido por la plataforma”.
Añadió que la iniciativa “Sillus” 
además de acompañar con capaci-
taciones, visitas técnicas y orienta-
ciones a campo en la conservación 
del ensilaje, también propone un 
paquete de análisis bromatológicos 
para que, a través de aliados como 
Impal, se pueda llegar al agricultor 
con las mejores recomendaciones 
para obtener mayores resultados. 
Finalmente, agradeció a Impal la po-
sibilidad de compartir con clientes 
durante la feria.

INICIO DE PROMOCIÓN. Entre 
tanto, la responsable del área Mar-
keting de Impal, Estefani Samanie-
go, anunció la nueva promoción de 
la empresa para clientes, esta vez en 
alianza con su proveedor UPL Para-
guay, a través de la marca ORTHE-
NE GOLD, insecticida de contacto, 
ingestión y sistémico recomendado 
para el control de chinches, pero 
también eficaz con orugas y trip, de 
alto poder de choque para una am-
plia gama de insectos.
La responsable de Marketing indi-
có que la promoción consiste en un 
sorteo que consiste en ganar viajes 
a la fecha de Fórmula Uno que se 
desarrollará en São Paulo (Brasil) el 
noviembre del 2024. “Va del 15 de 
diciembre al 30 de junio. En julio del 
2024 se oficializarán a los ganado-
res quienes tendrán la oportunidad 
de vivir esta experiencia automovi-
lística. Les animamos a los clientes 
que apoyen esta ‘promo’, pues cuán-
to más se participa, hay más posibili-
dad de ganar”.
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L a empresa Ciagropa presentó 
recientemente innovadores 

lanzamientos y soluciones para el 
productor agropecuario, centrán-
dose especialmente en la línea de 
productos biológicos. Denominada 
como Bionatur, esta nueva línea 
incorpora productos destacados 
como BIONATUR TS SOJA, BAC-
GUARD, ENHANCER, BIONATUR 
TS MAÍZ, TRIFECTA Y FORTIFY, 
abarcando así una extensa varie-
dad de defensivos bio-insecticidas, 
bio-fungicidas y paquetes de trata-

miento de semillas diseñados tanto 
para la soja como para el maíz.
Adicionalmente, la empresa ha 
anunciado emocionantes noveda-
des previstas para la campaña agrí-
cola 2024-2025, entre las que des-
taca OPTIMUM X3, un fungicida de 
triple mezcla diseñado para hacer 
frente a la roya y enfermedades de 
fin de ciclo. Se espera que este pro-
ducto esté disponible incluso para 
la zafriña de 2024, según las decla-
raciones proporcionadas por Juan 
Vido, Gerente de Marketing de Cia-

Ciagropa, nuevas soluciones a 
campo con foco en biológicos

gropa. Asimismo, la compañía tiene 
previstos lanzamientos de nuevos 
productos preemergentes destina-
dos al control de malezas y nuevas 
mezclas insecticidas de última ge-
neración para el control de chin-
ches y orugas. “La premisa es con-
tar con un portafolio que satisfaga 
todas las necesidades del produc-
tor, ya sea en el ámbito de fungici-
das, herbicidas o insecticidas. Dis-
ponemos de un equipo técnico en 
terreno que abarca toda la zona de 
Paraguay, brindando asesoramien-
to especializado y recomendacio-
nes óptimas para cada agricultor, 
especialmente en este año marca-
do por condiciones climáticas hú-
medas y una notable presencia de 
roya. Contamos con una solución 
recomendada para cada aplicación”, 
concluyó Juan Vido.

L a firma CMP Agro nuevamen-
te marcó presencia en la Agro-

dinámica de Colonias Unidas, que 
este año completó 27 ediciones 
y llevó novedades con productos 
que sumaron a su amplia gama de 
soluciones. Entre esas propuestas 
estuvieron inoculantes para ensi-
lajes y granos de la marca SupraSil, 
así como films para fardos, de las 
marcas Agripower y Agriforce, más 
mallas y otras opciones para posi-
cionarlas en la ganadería, indicó Ka-
ren Acosta, asistente de Ventas de la 
compañía.
Estas soluciones se sumaron a otras 
ya conocidas de CMP, como silobol-
sas, tanques para almacenamiento 
de líquidos, geocomederos y geo-
membranas, así como la línea hortí-
cola. Sobre los inoculantes resaltó 
las bondades de la propuesta, por-
que “facilitan la tarea en el campo y 
solucionan varios problemas, cuen-
tan con tecnología de primera y fa-
vorece el aumento del rendimiento, 
porque ofrece buena palatabilidad 

al animal y contribuyen con el rendi-
miento en engorde”, dijo.
La contribución del inoculante pasa 
porque ayuda y favorece en aumen-
tar la rapidez de la fermentación de 
granos para mayor rendimiento y 
mejor calidad. Finalmente, la en-
trevistada invitó a los interesados 

CMP Agro suma nuevos productos en acercarse a la empresa y a sus 
técnicos y colaboradores para co-
nocer detalles de todos los produc-
tos que ofrece. “Les esperamos a 
todos para visitar nuestras oficinas 
y sucursales en diversos puntos del 
país”. El stand de CMP volvió a ofre-
cer propuestas en un sector bas-
tante concurrido de la muestra en 
Colonias Unidas. 
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L a firma DVA Agro Paraguay 
acompañó la reciente Agrodi-

námica, que completó 27 ediciones, 
llevando una muestra de su robusto 
y amplio portafolio a disposición de 
los agricultores, así como la presencia 
de un equipo técnico y comercial para 
asistir a los visitantes al estand duran-
te la muestra agrotecnológica. Den-
tro de la activa participación, brindó 
charlas y orientaciones con expertos 
internacionales invitados por la em-
presa a la feria que anualmente se 
realiza en Hohenau (Itapúa).
El responsable de Marketing opera-
cional de la compañía, Hernán Dáva-
los, indicó que el equipo técnico y 
comercial estuvo asistiendo y orien-
tando en todo a los numerosos visi-
tantes que llegaron hasta el stand de 
DVA Agro Paraguay, que incluyó una 
estación con un “plot” que permitió 
ver resultados en el terreno obte-
nidos gracias a las soluciones que 
ofrece al mercado paraguayo. Resal-
tó que, en el 2023, la empresa com-
pletó 15 años de presencia en el país 
y que seguirán apoyando al campo 
para el desarrollo nacional.
“En el 2023 remarcamos los 15 años 
de DVA en el mercado paraguayo y 
seguimos reafirmando nuestro com-
promiso con los clientes de brin-
darles el mejor de los servicios, con 
productos de alta calidad e innova-

dores, en la búsqueda permanente 
de soluciones para encarar las prin-
cipales problemáticas que tenemos 
en la producción”, subrayó. Agra-
deció a la organización por el espa-
cio y, sobre todo, a los productores 
quienes se acercaron a compartir y a 
conocer más sobre las herramientas 
que tienen para el campo.

DISERTANTES INTERNACIO-
NALES. DVA Agro Paraguay tam-
bién ofreció charlas con especia-
listas internacionales como Daniel 
Petrelli, coordinador de Marketing 
y Mercado Latinoamericano de la 
compañía para la línea de químicos 
especiales ADYUVIA. Además, Ri-

DVA reafirmó compromiso con el campo en Agrodinámica
cardo Teixeira, fisiologista y espe-
cialista en bioestimulantes. “Fueron 
exposiciones importantes que van 
con el slogan de DVA: ‘Mejorar lo 
bueno’ y cuidar la inversión que rea-
liza el productor a campo”, añadió 
finalmente Dávalos.
Petrelli abordó entre otros aspectos 
la tecnología de aplicación. Resaltó 
la importancia de tener en cuenta 
factores como el clima y disminuir 
pérdidas por deriva. Pero agregó que 
“el control no solo debe ser con el 
mantenimiento de equipos, uso ade-
cuado de boquillas o el volumen ne-
cesario, sino también conocer y usar 
los mejores coadyuvantes para redu-
cir riesgos y pérdidas. Contamos con 
tecnologías que minimizan la evapo-
ración del activo, la volatilización del 
producto y otras ventajas”.
También mencionó parte de las so-
luciones que propone DVA. “En la 
charla, explicamos todo el proceso 
de tecnología de aplicación, puntos 
de destaque, coadyuvantes para una 
buena y excelente aplicación, con se-
guridad en términos de deriva, bue-
nas mezclas para buena cobertura del 
producto, independiente de la tec-
nología, maquinarias, boquillas para 
traer biodisponibilidad para proteger 
el cultivo. La línea ADYUVIA propone 
tres herramientas importantes FACI-
LITY, ZIEL y MAX GRAVIS”.
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Explicó que el MAX GRAVIS fue la 
novedad expuesta en Agrodinámi-
ca, con tecnología desarrollada para 
controlar la evaporación y volatili-
dad hasta un 80 % según resultados 
obtenidos. De igual manera, indicó 
que al balancear la relación costo / 
beneficio, los adyuvantes presen-
tan apenas el 5 % del costo, para los 
beneficios que se obtienen a campo, 
con eficiencia y calidad. Finalmente 
indicó que se pueden usar herra-
mientas como drones de aplicación 
y recalcó la importancia de seguir 
las recomendaciones técnicas.
En tanto, Teixeira abordó sobre la 
fisiología del estrés en los cultivos, 
con énfasis en la bioestimulación. 
Definió el estrés en cultivo cuan-
do una planta enfrenta adversidad 
de ambiente, sea por exceso o ca-
rencia, por alteraciones del pH de 
suelo u otras adversidades que de 
alguna u otra manera influencia en 
la capacidad de expresión de todo el 
potencial genético y que además de 

lo abiótico, también están factores 
bióticos como plagas y enfermeda-
des, por lo que se presentan varios 
desafíos a encarar.
Reconoció que los productores sue-
len enfocar sus inquietudes en temas 
tales como la convivencia con los 
cambios climáticos. “En fisiología de 
las plantas, se tiene una serie de sus-
tancias para hacer uso de cultivos, 
para disminuir condiciones de exceso 
de temperatura. Se puede aprender a 
convivir con factores de estrés, para 
eso se cuentan con aminoácidos, con 
osmo-reguladores y otros compues-

tos disponibles al alcance de los pro-
ductores que recomendamos”.
Otra consulta tiene que ver con los 
nutrientes. “No hay uno, sino buscar 
el equilibrio entre ellos y ver la nece-
sidad que requiere el suelo, con análi-
sis, para una fertilización equilibrada 
entre macro y micronutrientes, por-
que todos los elementos son esen-
ciales para los cultivos. Además, usar 
bioestimulantes y seguir técnicas de 
aplicaciones”. Finalizó reiterando que 
los agricultores tengan el máximo 
cuidado con la nutrición de la planta, 
desde el inicio con la siembra. 

17

DVA
El aliado presente en la inauguración fue la firma DVA. 
En la oportunidad, el Ing. Agr. Hugo Armando Báez, re-
presentante técnico de la región Este de DVA, mencio-
nó que las líneas que darán soporte a Produceres, son:  
herbicidas, fungicidas y otros. Agradeció el espacio y fe-
licitó a los propietarios por su presencia en el mercado 
de los agronegocios.

ADAMA PRESENTE
ADAMA acompañó a su distribuidor 
en tan importante evento. El Ing. Agr. 
Marcos López, Representante Técni-
co de Ventas, expresó satisfacción y 
orgullo por la inauguración de esta 
nueva apuesta para la agricultura.
Anheló el éxito de Produceres y men-
cionó que ADAMA comercializará 
junto a esta empresa el fungicida 
ACROSS (Azoxistrobina + Clorotalo-
nil+Difeconazol) indicado para el con-
trol de enfermedades de final de ciclo, 
además de otros productos. 

Ing. Agr. 
Marcos López, 
Representante 
Técnico de 
Ventas de 
ADAMA.

Ing. Agr. Hugo 
Armando Báez, 

representante 
técnico de la 

región Este de 
DVA.
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E n un destacado stand, la em-
presa Ciabay desde la unidad 

de negocios de máquinas agrícolas 
CASE IH presentó en Agrodinámica 
2023 la Evolución de la Agricultura, 
mostrando el avance que tienen las 
maquinarias CASE IH. Expuso un 
tractor de 1976 David Brown 885 y 
el tractor MAGNUM 400 Black Edi-
tion, una máquina que representa 
los 20 años de evolución de la marca 
en Brasil. Es un modelo de edición 
limitada que se comercializa en el 
mercado de América Latina.
Laercio Geraldi, gerente comercial 
de la marca CASE IH, destacó que la 
misma es representada por Ciabay 

en Paraguay desde el 2003. “Tene-
mos a CASE IH como marca princi-
pal y buscamos desarrollar la máxi-
ma tecnología para entregar en el 
mercado paraguayo”, dijo.
Además de la máquina menciona-
da, Ciabay puso a disposición de los 
visitantes toda la línea de tractores 
CASE IH que son: FARMALL, PUMA 
y MAGNUM. “Ofrecemos tracto-
res desde 50Hp hasta 450 HP y 
CASE IH dispone de tractores hasta 
715HP”, enfatizó.

COSECHADORAS. Destacó tam-
bién la línea de cosechadoras de la 
serie 150 y 250 enfatizando su tec-
nología automation, una nueva ge-
neración de cosechadoras con inteli-
gencia artificial en todos los sectores.
Durante la muestra, Ciabay ofreció 
una noche especial a sus clientes el 
29 de noviembre donde celebró mo-
mentos amenos y fraternos con sus 
principales aliados y clientes.
Ciabay también expuso una amplia 
gama de implementos de las diversas 
marcas que representa, además de 
precios especiales durante la Expo y 
financiamientos a largo plazo.

AGRICULTURA DE PRECI-
SIÓN. Otro sector destacado fue el 
área de AFS (Sistemas de Agricultu-
ra de Precisión) donde presentó so-
luciones Trimble. Entre los equipos 

Ciabay Maquinarias Agrícolas ilustro la evolución de la 
agricultura junto a las tecnologías que representa

expuestos estuvieron el Banderillero 
XCN 750, Pantalla XCN 1050 y Ante-
na AG 392, una de las últimas innova-
ciones disponibles en el mercado.
La Ing. Agr. Laura López, especialista 
en Agricultura de Precisión de Cia-
bay, comentó que la Antena AG 392 
trabaja con mayor cantidad de saté-
lites que permite mayor estabilidad 
en la señal y más precisión. “Actual-
mente el cliente está necesitando 
mayor precisión en el campo, que no 
tenga errores a la hora de la siem-
bra ni pulverización. “Ciabay ofrece 
equipos, productos y servicios en el 
área de Agricultura de Precisión”, 
destacó la entrevistada.

Laura López, especialista en 
Agricultura de Precisión de Ciabay.

Laercio Geraldi, gerente 
comercial de la marca CASE IH.
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E l Grupo Cotripar se presen-
tó con un imponente stand en 

Agrodinámica 2023 donde sumó 
potencias para el agro con nuevas 
marcas representadas y una amplia 
oferta de maquinarias e implemen-
tos de reconocida trayectoria en 
nuestro mercado.
Eugenio Coronel, gerente de la su-

cursal Bella Vista del Grupo Cotri-
par, expresó mucha satisfacción por 
formar parte de esta exposición que 
se desarrolló del 28 de noviembre al 
1 de diciembre en Hohenau, Itapúa, 
donde esta compañía expuso su am-
plia línea de productos que cubre 
todas las necesidades de los produc-
tores agrícolas y ganaderos.

Grupo Cotripar lanzó FENDT y 
desplegó su amplia gama productos

FENDT DE LANZAMIENTO. Como 
principal novedad presentó la marca 
de maquinarias agrícolas de FENDT 
de la que expuso tractores, plantado-
ras y cosechadoras de alta potencia.
El Grupo Cotripar se caracteriza por 
representar marcas con tecnología 
de punta y sobre todo alta calidad, 
expresó Coronel, quien destacó 
además en la oportunidad toda la 
línea premiun de GTS, Kuhn, Kro-
ne, Yto y otras marcas lideres en el 
mundo.
Además de la amplia gama de ma-
quinarias, esta empresa ofreció 
buenos precios durante la feria. El 
gerente de la sucursal Bella Vista, 
aprovechó la oportunidad para invi-
tar a todos los amigos de Cotripar a 
visitar la casa central y las sucursa-
les de la empresa para conocer más 
sobre los productos y servicios que 
esta empresa ofrece a sus clientes.

O cean Quality estuvo presente 
en la Agrodinámica 2023 con 

una amplia propuesta para el desa-
rrollo de la horticultura. Durante esta 
muestra que se realizó en Hohenau, 
Itapúa, resaltó diversas variedades 
de semillas, fertilizantes, máquinas e 
infraestructuras, además de la asis-
tencia de la mano de profesionales 
especializados en el rubro.
El Ing. Agr. Carlos Torres Carballo, 
técnico para la región Sur de la fir-
ma, resaltó las semillas de cebolla 
de Agritu para diferentes épocas de 
cultivo, para acompañar la tenden-
cia del crecimiento de la producción 
de cebolla en la región sur del país.
Destacó además el tomate Davinci, 
una variedad híbrida de fruto tipo 
perita que resalta por su calidad, 
rusticidad y sobre todo su alta pro-
ductividad.
Mencionó además las propuestas 
de fertilización, entre ellas la línea 
de organominerales, infraestruc-
turas para invernadero y todo lo 

que el horticultor requiera para 
desarrollar la producción hortícola 
en diferentes escalas. “Proveemos 
solución desde la siembra, produc-
ción hasta la cosecha para acom-
pañar desde inicio hasta el final al 
productor”, dijo.

Ocean Quality con múltiples propuestas 
para horticultura en Agrodinámica 2023

Enfatizó que esta empresa cuenta 
con un experimentado equipo téc-
nico que acompaña al productor 
con asistencia e insumos de calidad 
en todas las regiones del país.
Ocean Quality esta hace 15 años 
en el mercado. “Somos líderes del 
mercado de la horticultura y por 
sobre todo damos calidad en los 
productos que ofrecemos”, enfati-
zó el profesional. 
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E ntre las novedades de Agrodi-
námica 2023 estuvo Gestecner 

Grupo Corporativo S. A. con solucio-
nes para mejorar la productividad, 
eficiencia y control en las gestiones 
en los trabajos en el campo. Para ello, 
ofrece lo mejor a nivel internacio-
nal para nuestro mercado, subrayó 
Jorge García, director y gerente de 
Ingeniería de la compañía. “Gestec-
ner es una empresa paraguaya que 
incorpora tecnología Clase Mundial 
orientada al productor para mejorar 
productividad, eficiencia y control 
sobre todo en las gestiones dentro de 
los trabajos de producción en el cam-
po, sea ganadero o agrícola. Estamos 
contentos porque este año incorpo-
ramos tecnología nueva que viene de 
Alemania y EEUU”, puntualizó.

Es un sistema de pesaje de alta pre-
cisión para carros graneleros. “Es 
una báscula de precisión que tiene 
capacidad de telemetría. Es novedo-
sa y también registra el nivel de hu-
medad. Los datos los envía de forma 
automática, así con cada carga que 
sale de la parcela, con cada camión, 
la información va a una ‘nube’ para 

Gestecner incorpora tecnología Clase 
Mundial orientada para mejor eficiencia

que el cliente tenga acceso en tiem-
po real”, añadió.
Así también se asegura la integridad 
de la carga. “Los datos no son edita-
bles. No pueden ser modificados y 
dan la garantía exacta que la cose-
cha de su parcela, aprovechando la 
logística, sale del campo y llega al 
silo, al puerto o a donde considere 
el productor, con el peso exacto, lo-
grando así también el mayor rendi-
miento de cada camión y la certeza 
de la carga exacta”, ratificó.
Para tener mayor respaldo de la 
confiabilidad de este sistema, el ran-
go de precisión es de 99,7 %, indicó 
director y gerente de Ingeniería. 
“Esta tecnología de Clase Mundial 
se comercializa en cinco continen-
tes. Es la báscula para carros grane-
leros más vendida en el mundo y es 
compatible en Paraguay con todos 
los tipos de carros graneleros que 
hay en el mercado”, concluyó.

G PSA como empresa que apues-
ta por la producción se destacó 

en Agrodinámica con innovadoras 
propuestas para la agricultura sus-
tentable, además de realizar frater-
nos encuentros con sus clientes y 
amigos. Esta empresa aprovechó la 
plataforma de la muestra 2023 de la 
Cooperativa Colonias Unidas para 
difundir diversos insumos que ofre-
ce en el mercado.
El Ing. Agr. Fabián Pereira, director 

Comercial de GPSA, valoró la alian-
za con Brasfertill concretada este 
año con la que ofrece en el mercado 
fertilizantes organominerales de la 
marca Brasfertil, una herramien-
ta muy importante para promover 
la producción sustentable. “Desde 
GPSA no solo posicionamos la mar-
ca, sino también desarrollamos un 
equipo humano exclusivo para este 
producto para la asistencia adecua-
da y estamos logrando una óptima 
receptividad”, resaltó.
Mencionó que el objetivo es seguir 
posicionando esta tecnología dife-
renciada, ya que es una propuesta 
muy interesante para reducir los ga-
ses de efecto invernadero, una con-
dición que se impone a nivel global.
Destacó también los productos de 
los aliados ya consolidados como 
Syngenta, BASF, SURCOS, GAMA 
Technologies (nutrición vegetal), y 
resaltó que son marcas que constan-
temente incorporan innovaciones 

GPSA destacó herramientas innovadoras en 
Agrodinámica y ofreció momentos fraternos

para el control de malezas, plagas y 
enfermedades.
También resaltó los híbridos de maíz 
NK con la que GPSA ofrece material 
de calidad con la biotecnología más 
avanzada que garantiza productivi-
dad en los campos.
Pereira también se refirió a los efec-
tos que está causando el clima, favo-
rables en algunas regiones y desfa-
vorables en otras. Entre los efectos 
negativos destacó que hay mucha 
proliferación de enfermedades 
como la roya por lo que recomendó 
a los productores realizar el correc-
to manejo para evitar pérdidas de 
productividad.
También mencionó que esta situa-
ción puede reducir la ventana de 
siembra para el maíz zafriña en al-
gunas regiones del país, por lo que la 
siembra de soja también se atrasó. 
No obstante, esto puede repercutir 
favorablemente en precio mejora-
dos para la próxima campaña. 
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L a compañía Corteva Agriscicen-
ce también llevó novedades a la 

feria de Colonias Unidas, la Agro-
dinámica, en su edición 27. Daysi 
Bohn, desarrollista de la firma para 
todo el Sur del país, detalló más so-
bre la presencia de Corteva Agris-
cience en donde puntualizó que es-
tán ofreciendo nuevas soluciones en 
el campo, pues a herbicidas, insecti-
cidas y fungicidas ahora incorpora lo 
biológico con UTRISHA N. Calificó 
de importante la oportunidad de 
acompañar este evento porque per-
mite confraternizar con los clientes 
y brindar orientaciones. Podemos 
mostrar nuestras nuevas herra-
mientas, con las que trabajamos, a la 
par de hacer llegar la información a 
manos directas de los productores, 
a quienes asistimos”, apuntó.
“Tenemos una paleta de productos 
herbicidas muy eficientes que nos 
resuelven problemáticas a campo 
como ser el ‘mbu’y’ (Conyza), conta-
mos con el sistema Arylex active, gra-
cias al TEXARO y PIXXARO, que son 
dos productos para desecación, ex-
celentes propuestas para lo que sería 
el manejo de la principal maleza para 
el agricultor paraguayo. También 
contamos con el VERDICT Ultra que 
es nuestro graminicida y que es po-
sicionado para todo lo que sea maíz 
guacho y gramínea, con el TEXARO 
y el PIXXARO, el VERDICT Ultra te-

nemos manejos sobre las principales 
malezas de hojas anchas y hojas finas, 
trabajamos en ese segmento”, dijo.
En insecticidas citó QUINTAL Xtra, 
EXALT y EXPEDITION. Los dos pri-
meros pueden ser aplicados en maíz, 
mientras que QUINTAL y EXPEDI-
TION, en soja. “Son productos que 
nos ofrecen una seguridad para el 
productor. QUINTAL Xtra y EXALT 
son de franja verde. No tienen olor y 
nos solucionan problemáticas como 
ser orugas y trips al mismo tiempo”, 
puntualizó. Mientras, en fungicidas, 
dentro del porftolio de la compañía 
mencionó APROACH Prima, APRO-
ACH Power, VIOVAN y VESSARYA. 
“Son productos que previenen todo 
lo que es la roya, enfermedades de 
final de ciclo y todo tipo de enferme-
dades que puedan afectar a los culti-
vos de soja y de maíz”, refirió.
De la novedad UTRISHA N subrayó 
que es el primer fijador biológico de 
nitrógeno en el mercado paraguayo. 
“Es realmente desafiante ingresar a 
lo que es biológico. Es una rama muy 
importante también para dar sopor-
te al manejo químico. El UTRISHA N 
incorpora una bacteria que estamos 
ofreciendo para hacer aplicación vía 
foliar. En el caso de la soja, en el esta-
dío R1. Y, en maíz iría en el estadío V6. 
Tiene una dosis única de 333 gramos/
ha. Realmente es una alternativa muy 
válida para lo que sea fijación bioló-

Nuevas herramientas de Corteva 
expuestas en Agrodinámica 2023

gica de nitrógeno que se encuentra 
disperso en el ambiente, por lo que la 
planta no puede asimilar por sí sola. Es 
nuestra principal novedad para este y 
el próximo año”, puntualizó.
La compañía Corteva Agriscience es-
tuvo muy activa durante la feria, pues 
además de las orientaciones brinda-
das a los visitantes a su stand organizó 
el viernes 1 de diciembre una charla 
en conjunto con la Cooperativa Colo-
nias Unidas Ltda. para abordar temas 
de interés y actualidad con investi-
gadores del exterior. Así, sobre her-
bicidas, disertó Marcelo De La Vega, 
especialista en manejo integrado de 
malezas. En el caso de fungicidas, 
estuvo Marcelo Madalosso, especia-
lista en manejo de enfermedades y a 
ellos también se sumó otro experto 
de insecticidas, Glauber Sturmer. La 
confraternización con clientes fue el 
martes 28 de noviembre. Felicitó a 
Agrodinámica por el éxito de la edi-
ción, “ícono en el Sur”, finalizó.

Daysi Bohn, 
desarrollista de Corteva.
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L a empresa Tracto también dijo 
presente en la edición 27 de Agro-

dinámica, en Colonias Unidas, ofre-
ciendo parte de su amplia cartera de 
soluciones para el campo. Pablo Scha-
povaloff, gerente de la firma en la su-
cursal Bella Vista, resaltó las noveda-
des que proponen para la región Sur, 
ya que además de Itapúa también cu-
bren Misiones. Reconoció que, al ser 
una zona con una producción diversi-
ficada, las oportunidades de atender 
en varios frentes se multiplican.
“La zona se caracteriza por la diver-
sificación de producción. Tenemos 
la virtud que hay gente que produce 
ganadería, agricultura. Tenemos una 
diversidad de productores que se de-
dican además de la agricultura, a criar 
chanchos, a trabajar en lechería o en el 
engorde de animales”, dijo. Recordó el 
apoyo que tienen de las empresas fa-

bricantes con las que tienen alianza, al-
gunas prácticamente desde los inicios 
de Tracto. “Uno no quiere citar, porque 
tenemos tantas marcas que repre-
sentamos en implementos, equipos, 
maquinarias, con los repuestos, sean 
plataformas, esparcidores, tractores, 
enfardadoras, picadora de forraje, 
también para la zona arrocera, solo por 
citar algunos sectores, ya que ofrece-
mos soluciones en agricultura, ganade-

Tracto, con soluciones para acompañar la 
diversificación de la producción en el Sur

ría, construcción e industrias. Tenemos 
lo que el cliente necesita”, agregó.
Indicó que se cierra un año que inició 
con la prolongación de una seca fuer-
te, pero que, con las perspectivas ac-
tuales en el campo, el 2024 se presen-
ta de manera más optimista. “No veo 
al productor deprimido, sino emocio-
nado por la soja ‘linda’ que vemos. Que 
todo siga bien y pueda finalizar bien” 
dijo e invitó a acercarse a la muestra 
o que visite la sucursal. “Quiero que 
tomen como una casa de ustedes en 
Bella Vista. Tenemos variedad de pro-
ductos y soluciones”, concluyó.



L a empresa Agricultural Business 
estuvo con una muestra de su 

amplia gama de soluciones. Diego 
Martínez, gerente comercial de la 
firma, compartió algunos detalles de 
la presencia en la feria. “Estamos in-
novando la agricultura en Paraguay. 
Tenemos un portafolio amplio, con 
muchas novedades, promociones y 
varias marcas, como DJI en drones 
para pulverización agrícola. Tam-
bién contamos con propuestas para 
agricultura de precisión, acondicio-
nadores de suelo, estiercoleras. Una 

línea bien completa para elevar la 
productividad agrícola”, subrayó.
Resaltó que desde el primer día de 
la muestra recibieron muchas visi-
tas, con consultas con relación a los 
productos que se ofrece. “El pro-
ducto ‘estrella’ es el dron de pul-
verización agrícola. Es lo que llama 
la atención. Tenemos un mercado 
grande ganado y las condiciones 
de clima ayudaron. Como diferen-
cial, las virtudes del dron agrícola 
son varias. No tenemos compacta-
ción de suelo con este equipo, no 

Agricultural Business con drones de pulverización
tenemos ‘pisada’. Ganamos rendi-
miento y productividad. Ganamos 
tiempo, por ejemplo, llovió y entra-
mos a pulverizar. Es lo que llama la 
atención y los productores eso ven 
como un plus en su trabajo”.
Martínez también resaltó que lo 
primordial para la empresa es el 
servicio posventa, más que la tran-
sacción sola. “Tenemos un equipo 
técnico que acompaña, asesora. 
Recomendamos para una forma de 
trabajo con el equipo, para tener 
en cuenta la velocidad del viento, 
la altura del vuelo de manera que 
permita una aplicación satisfacto-
ria. Se ve el tamaño de gota y otras 
especificaciones. Tenemos un equi-
po preparado para brindar todo ese 
soporte al productor”, concluyó, no 
sin antes invitar a la gente a visitar 
sucursales en todo el país, resaltan-
do el taller autorizado de DJI, en 
casa matriz, con una amplia gama 
de repuestos.
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K UROSU & CIA. junto JOHN 
DEERE desplegaron sus líneas 

de maquinarias agrícolas, de cons-
trucción y soluciones conectadas 
durante la Agrodinámica 2023. Se 
realizó el lanzamiento de la Retroex-
cavadora John Deere 310P con la 
difusión del Ecosistema conectado 
JOHN DEERE como una herramien-
ta que suma eficiencia para la pro-
ductividad.

LANZAMIENTO. El 30 de noviem-
bre fue el lanzamiento de la Re-
troexcavadora JOHN DEERE 310P, 
una máquina productiva y versá-
til. El Especialista en Productos de 
Construcción y Forestal Diego Zio-
mek realizó la presentación y expo-

niendo que la máquina cuenta con 
un motor 4045 turbo alimentado 
de 92 HP de potencia, una trans-
misión tipo Power Shift, con cuatro 
marchas al frente y dos en retroce-
so. Tiene además un modo Eco que 
permite optimizar el uso de com-
bustible y es muy productiva. Esta 
máquina es ideal para desarrollar 
actividades para la agricultura, ga-
nadería y construcciones civiles.

COSECHADORA. Continuando 
con la solución para cada etapa del ci-
clo productivo el Director Comercial 
de KUROSU & CIA. Basilio Ramírez, 
destacó durante la feria la cosechado-
ra JOHN DEERE S430, una máquina 
muy productiva que garantiza calidad 

KUROSU & CIA. y JOHN DEERE desplegaron innovaciones y 
soluciones durante la Agrodinámica 2023

Simbiose, con tecnologías para 
encarar desafíos de la campaña

de grano cosechado y bajo índice de 
pérdidas entre otras cualidades. 

ECOSISTEMA CONECTADO 
JOHN DEERE. Resaltó que todas 
las máquinas están conectadas a tra-
vés del Ecosistema Conectado JOHN 
DEERE, que es una plataforma digi-
tal que integra tecnologías, datos y 
servicios para los productores y pro-
fesionales. Ofrece soluciones para 
la gestión de equipos, monitoreo de 
cultivos, análisis de datos agrícolas y 
conectividad en diferentes dispositi-
vos y aplicaciones con el objetivo de 
mejorar la eficiencia y productividad 
en la agricultura. “Cada día más las 
tecnologías hacen que los ciclos de los 
cultivos sean más productivos y efi-
cientes”, enfatizó Ramírez. KUROSU 
& CIA. se caracteriza por ofrecer so-
luciones integrales a sus clientes. Du-
rante la Agrodinámica 2023 destacó 
sus maquinarias, servicios y financia-
miento que garantizan eficiencia para 
sus clientes. También ofreció impor-
tantes promociones que atrajo gran 
cantidad de visitantes a su stand y 
generando satisfacción a sus clientes. 

L a empresa Simbiose Paraguay 
presentó sus líneas tecnológi-

cas, parcelas demostrativas, cali-
cata y un laboratorio móvil con lo 
que respalda al agricultor en una 
campaña que se presenta más de-
safiante desde el punto de vista de 
la presión de plagas y enfermeda-
des por las condiciones climáticas 
actuales.
Además del equipo comercial, la 
firma ofreció un dinámico stand 
muy concurrido desde la mañana, 
en donde los visitantes realizaron 
un pequeño recorrido que se inicia 
con las indicaciones del laboratorio 

móvil, para luego pasar a la calicata, 
seguir por las parcelas y recibir todo 
tipo de orientaciones para una com-
pleta atención.
En el caso del laboratorio móvil 

se detalló el programa exclusivo 
“Nema control”, un servicio al pro-
ductor para el análisis de presencia 
o no de nematodos, sobre todo por-
que existe una cantidad de nema-
todos. En la “trinchera” se mostró 
la tecnología de solubilizar fósforo, 
desarrollada por Embrapa desde 
hace más de 20 años.
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E ntre las compañías que estuvie-
ron de estreno en Agrodinámi-

ca una de las más destacadas, visita-
das y reconocidas fue Petrobras. La 
firma tuvo un stand muy concurrido 
en donde se compartieron detalles 
de la cartera de productos ofrecidos 
al mercado, así su laboratorio móvil 
con orientaciones de los técnicos. La 
participación de la empresa de solu-
ciones en combustibles y servicios 
incluyó una charla con énfasis en la 
calidad de los productos de cómo se 
llega a ese nivel de excelencia.
Marcela Torreani, gerente de Mar-
keting de la empresa Nextar, licen-
ciataria de Petrobras en Paraguay, 
celebró la participación inaugural 
en la feria. “Estamos muy contentos 
de haber participado por primera 
vez en este gran evento que reúne 
a tantos trabajadores del Sur, del 
agro. La participación en la feria es 
el compromiso que tiene Petrobras 
de seguir trayendo calidad al cam-
po”, subrayó. Resaltó la posibilidad 
que tuvieron los visitantes de cono-

cer todo el proceso de calidad por el 
que pasan los combustibles.
“Petrobras maneja el portfolio más 
amplio de combustible en el mer-
cado. Tenemos tres tipos de diésel, 
cuatro de nafta y alconafta. Estuvie-
ron también los expertos del labora-
torio del Centro Técnico quienes ex-
plicaron todo el proceso, ese camino 
de calidad que solo Petrobras puede 
garantizar desde la llegada de la bar-
caza hasta el tanque de vehículos, 
maquinarias. Quedamos contentos 
por mostrar todo lo que es la calidad 
de nuestros productos y hablar so-
bre los demás servicios con los que 
contamos”.
En ese sentido, recordó otro paso 
importante para la firma. “Para Pe-
trobras es un año muy especial ya 
que hace dos meses aproximada-
mente desembarcó con la habilita-
ción de una estación de servicios 
modelo en la zona, en alianza con la 
Cooperativa Colonias Unidas. Un lo-
cal en donde el cliente puede encon-
trar todos los productos y servicios 
que la marca ofrece tanto en com-
bustible como en la tienda Spacio 
1”, destacando el internacional café 
“Juan Valdéz” y la línea de sándwi-
ches ASTRO, con renovado menú.
Anticipó que los desafíos próximos 
son enormes. “El rubro de combus-
tible es uno de los que más viene 
creciendo. Es un mercado altamen-
te competitivo, Petrobras siempre 
trabaja bajo la bandera de calidad e 
innovación. Buscamos que la expe-
riencia de los usuarios sea integral, 
que se puedan sentir tranquilos de 
cargar combustible con la más alta 
calidad del mercado y vivir expe-
riencias a través de los servicios que 
ofrecemos. Mucho trabajo para el 
2024. Muchos desafíos, pero nues-

Petrobras, energía única que va para 
adelante también en Colonias Unidas

tra energía es única así que vamos 
para adelante”, concluyó.
A su turno, Camila Feliu, jefa del 
Centro Técnico de Nextar, licen-
ciatario de Petrobras en Paraguay, 
igualmente ponderó la llegada de 
una estación de servicios en la zona. 
“Además de haber estado en Agro-
dinámica que nos llenó de orgullo, la 
estación en alianza con Cooperativa 
Colonias Unidas marcó un desem-
barco en la región más productiva 
del país y también reafirmó la cali-
dad de los combustibles.
“La cartera de nuestros productos 
es reconocida por el diferencial que 
tiene. En naftas, con el mayor octa-
naje en cada categoría: en diésel, da-
mos mucho énfasis en el ‘PODIUM’ 
y lo que representa este producto 
diésel tipo 1 sobre el resto del mer-
cado, muy asociado a su paquete de 
aditivos exclusivos, su dosificación y 
la parte del triple filtrado. Adicional-
mente, en el stand la gente pudo ver 
otros detalles de los productos que 
ofrecemos, tanto la gama de com-
bustible como con LUBRAX, lubri-
cantes que representa Nextar”.
Complementó sobre la presencia del 
laboratorio móvil. “Estuvo a disposi-
ción de los visitantes para que obser-
ven el proceso y reciban orientacio-
nes sobre las pruebas que realizamos, 
principalmente de trazadores, que 
permiten identificar los productos 
exclusivos de Petrobras”, concluyó. 
De esta forma, el público pudo co-
rroborar las soluciones que propone 
Petrobras y que también ahora, toda 
esa experiencia y energía únicas están 
presentes en Colonias Unidas. 

Camila Feliu.

Marcela Torreani.
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L a empresa Spraytec lleva en el 
mercado paraguayo unos 17 

años, 15 de los cuales está presen-
te en la feria agrotecnológica de 
Colonias Unidas, acompañando la 
evolución de la muestra y del agro 
en el país, brindando tecnología en 
nutrición, sanidad y aplicación, para 
que los clientes obtengan los mejo-
res resultados, según indicó el ge-
rente general comercial de la firma, 
Alexandro Montanhani, quien reci-
bió al equipo de Campo Agropecua-
rio Multimedia en el stand.
“Llevamos 15 años de participación 
en Agrodinámica, brindado la mejor 
tecnología en nutrición, sanidad y 
técnicas de aplicación para conoci-
miento de los clientes, en una per-
manente innovación, como empresa 
disruptiva, avalado por su presencia 
en otros países en diferentes conti-

L a empresa Prosoil volvió a la 
feria de Colonias Unidas para 

acompañar la evolución del campo, 
con propuestas innovadoras, pero 
también con un momento especial 
para compartir con clientes y ami-
gos, como sin dudas fue la Noche 
Prosoil, el jueves 30 de noviembre. 
Con presencia de numerosos invita-
dos y la cordialidad de los directivos 
y colaboradores de la firma, se desa-
rrolló el evento que también sirvió 
para confraternizar y brindar un 
momento para intercambiar opinio-

nes de cómo están las expectativas 
del campo.
En ese sentido, para esta edición, la 
compañía afianzó su participación 
con propuestas y soluciones para un 
año agrícola que se presenta de ma-
nera desafiante, sobre todo por las 
condiciones propicias para la pre-
sión de plagas y enfermedades. Por 
eso, el foco de Prosoil fue innovar 
con biológicos para responder las 
necesidades del campo, en especial 
para encarar problemas como los 
nematodos y bacterias.

Prosoil compartió su Noche en 
Agrodinámica, siempre con novedades

Spraytec, acompañando la evolución del agro

Así, se reforzó la línea de biológicos 
con nematicidas ya empleados en 
la zafra anterior y con excelentes 
resultados, según indicó Marcos 
Reckziegel, gerente comercial de 
la regional Sur Oeste de la firma. 
“Traemos, para esta edición, nema-
ticidas que dieron excelente per-
formance en el campo. Productos 
eficientes para posicionarlos en 
momentos en que la demanda está 
creciendo y nos permite expandir-
nos en todo el país, porque el agri-
cultor conoce el impacto que tiene 
el nematodo a la soja”.
Añadió que además Prosoil estuvo 
con todo su equipo técnico a campo 
para asistir en lo que sea necesario 
al agricultor, así como mostrar sus 
otras grandes propuestas de fabri-
cantes internacionales y de las de 
fabricación propia. “Traemos nuevos 
productos de acuerdo a cada situa-
ción”. Finalmente, recordó que Pro-
soil acompaña la feria Agrodinámica 
desde la edición 2019, al tiempo de 
invitar a los clientes a acercarse a 
conocer más novedades.

nentes, para contribuir a producir 
más, en este caso, para los produc-
tores locales”.
Resaltó que gran parte del éxito 
en la zona se debe a la alianza es-
tratégica con la cooperativa Colo-
nias Unidas, pues el escenario que 
se presenta en Itapúa difiere en la 
diversidad de producción frente a 
otros departamentos, reconoció. 
“Itapúa es muy diferente, muy di-

versificada. Aquí se siembra soja, 
maíz, trigo, canola, yerba mate y 
otros rubros”, apuntó.
De las propuestas destacadas citó 
ULTRAZEB INOX, compatible con 
fungicidas del mercado y que reúne 
las condiciones para posicionarse en 
la campaña en donde hay condiciones 
de presión de enfermedades como la 
roya, por lo que hay que estar prepa-
rados, indicó Montanhani. 
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Tape Ruvicha con maquinarias, vehículos, servicios 
y promociones atractivas en Agrodinámica

T ape Ruvicha desplegó en la 
Agrodinámica 2023 las maqui-

narias agrícolas New Holland, los 
vehículos Ford, Chery y Land Rover. 
Destacó además los equipos de agri-
cultura de precisión, promociones 
atractivas y compartió momentos 
de confraternidad con sus clientes.
German Cardozo, representante de 
Marketing de New Holland para Tape 
Ruvicha, comentó a Campo Agrope-
cuerio sobre las tecnologías de las 
cosechadoras New Holland que ga-
rantizan cosechas eficientes y calidad. 
También mencionó los diferentes mo-
delos de tractores y pulverizadores.

SERVICIOS. La muestra también 
fue la oportunidad para que esta em-
presa promocione sus servicios para 
el mantenimiento de las máquinas- 

“Ofrecemos repuestos y equipo hu-
mano capacitado para que nuestros 
clientes pongan a punto sus máqui-
nas con miras a la próxima cosecha. 
Nuestro propósito es que los agricul-
tores no tengan contratiempos a la 
hora de trabajar. Realizamos Los ser-
vicios en la finca del productor para 
optimizar sus tiempos”, expresó.

FINANCIACIÓN. Comentó que 
Tapé Ruvicha ofrece financiación 
propia, en alianza con las coopera-
tivas, bancos de plaza y de New Ho-
lland Banco. Esta última consiste en 
una financiación para clientes nuevos 
y antiguos de la marca, con apoyo de 
la fábrica New Holland. La muestra 
de Agrodinámica fue además apro-
vechada por la firma para ofrecer una 
noche especial para sus clientes el 29 
de noviembre. “Fue una noche de 
agradecimiento por la confianza ha-
cia la empresa. Además, celebramos 
nuestros 50 años con los clientes, ya 
que ellos son los protagonistas prin-
cipales de nuestra permanencia de 
medio siglo en el mercado”, resaltó.

AGRICULTURA DE PRECISIÓN. El 
Departamento de Agricultura de 
Precisión de Tapé Ruvicha mostró 
sus tecnologías disponibles en un 
área específica del stand. Daniel 
Allo, técnico en Agricultura de Pre-
cisión, comentó que ofrece equipos 
de Trimble, una marca asociada a 

New Holland, de la que disponen la 
gama de pilotos como: pilotos eléc-
tricos, pilotos híbridos y pilotos hi-
dráulicos, además de banderilleros.
También desde esta Unidad de Ne-
gocios proveen equipos de Contro-
lAgro, una marca Argentina de la 
que ofrece monitores de siembra.
Allo comentó además que esta Uni-
dad de Negocios ofrece Soluciones 
para cultivos Arroz. “Con los equi-
pos que tenemos podemos realizar 
levantamientos topográficos como 
taipas, suavización, nivelación de 
suelo, entre otros. Cubrimos todas 
las necesidades de diferentes nive-
les de productores”, dijo. Aclaró que, 
si bien Tape Ruvicha es representan-
te de New Holland, la Unidad de Ne-
gocios de Agricultura de Precisión 
trabaja sobre cualquier máquina o 
implemento de todas las marcas. 

Daniel Allo, técnico en 
Agricultura de Precisión.

German Cardozo, representante 
de Marketing de New Holland 
para Tape Ruvicha.
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E n el 70º aniversario de la Coope-
rativa Colonias Unidas Limitada, 

su muestra agrícola anual contó con 
370 expositores. Como empresa líder 
nacional en su segmento, Tecnomyl 
mostró sus líneas de productos e in-
formó sobre los lanzamientos para 
2024 en un completo stand con dife-
rentes secciones y parcelas. La afluen-
cia de visitantes fue muy nutrida. 
El stand de Tecnomyl contó con un 
sector referido a la planta fabril de 
Villeta. Allí, técnicas de la empresa 
informaron a los interesados sobre 
los productos elaborados allí, desta-
cando Prosoy Total, Dagger y Only 
Max entre otros. También hablaron 
sobre las previsiones en cuanto a 
defensivos y nuevos lanzamientos. 
“El trabajo que hacemos con la Coo-
perativa Colonias Unidas (CCU) es 
muy amplio. En el sector donde hablá-
bamos de manejo en desecación, nos 
enfocamos en las soluciones que ha-
cemos llegar al productor por medio 
de la CCU, como el Bushkill y Confirm, 
y también sobre lo que fueron nues-
tros lanzamientos este año, como 
Garner y Thanos”, destacó el ingenie-
ro Walter Schöller, representante téc-
nico comercial en la zona. “Sugerimos 
que cada productor tenga un buen 
conocimiento de su parcela… hoy no 
podemos recomendar sin base, por-
que cada parcela es diferente, y eso 
nos obliga a ir a mirar como técnicos 
responsables”. Remarcó que los agri-
cultores cooperativizados manifesta-
ron testimonios muy positivos sobre 
el uso del paquete tecnológico Seed 
Pack, ya que entrega precisamente 

lo que promete: un buen stand de 
plantas, protección, germinación uni-
forme y un desarrollo real del cultivo, 
estimulando su crecimiento… y, sobre 
todo, siendo de fácil manejo.

SOLUCIONES PARA TODAS 
LAS SITUACIONES. En la esta-
ción de manejo de enfermedades, los 
técnicos de la empresa hablaron de 
las soluciones que se ofrecen vía coo-
perativa: Génesis Max, Prosoy Trio y 
Litus, el protector de la línea Provit-
ta. Se informó también sobre nuevos 
productos, como Prosoy Total, Leader, 
Denali y Denali Ultra. “Mostramos a 
los agricultores las nuevas opciones 
que tenemos... en la estación referida 
a manejo de insectos mostramos solu-
ciones como Dagger y Only Max tam-
bién, que son productos que apuntan a 
un buen manejo”, siguió Schöller. “Y en 
el stand de la línea Provitta hablamos 
mucho sobre Regulator… este año, 
más que nunca, tuvimos un problema 
climático de granizada en una gran 
parte de la zona. Como técnico, fui a 
inspeccionar y vi buenos resultados en 
las parcelas que sufrieron el granizo, 
lo que ayudó a recuperar la planta sin 
problemas. También nos enfocamos en 
informar sobre Protein y Grano K, que 
Tecnomyl también comercializa por in-
termedio de la cooperativa en la zona”. 
El técnico agregó que en la CCU 
también se distribuyen soluciones 
diferenciadas como el producto fo-
liar Regulator Ultra y el fertilizante 
5-28-12, posicionado desde hace 
más de 3 campañas. Se informó a 
los agricultores sobre los beneficios 

Tecnomyl en Agrodinámica 2023: 
calidad, variedad y eficiencia

que aporta cada nutriente, incluida 
la cantidad de azufre adicional para 
altos rindes, de la línea Macromix. 

AMBIENTE Y PRODUCTIVI-
DAD. Como en expoferias ante-
riores, se destacó la importancia 
del sistema de procesamiento de 
envases vacíos de agroquímicos SI-
GEV, llevado adelante por el Grupo 
Sarabia, como un aporte a la soste-
nibilidad productiva y, por ende, al 
cuidado ambiental. 
Por último, en la estación de maíz se 
mostró el híbrido AG 9035 de Agro-
ceres, muy utilizado en la zona sur en 
las últimas campañas. Se trata de un 
material súper precoz… con excelen-
te potencial productivo, calidad de 
granos y sanidad del tallo. “También 
se agregaron informaciones sobre 
el nuevo lanzamiento de la empresa, 
el AG 8701, que es un híbrido todo-
terreno. Tiene tolerancia al complejo 
de achaparramiento, alta calidad de 
grano, estabilidad y alto potencial 
productivo”, concluyó Schöller. “Y 
concluimos con informaciones sobre 
el manejo del cultivo del arroz, tanto 
en lo referente a protección del culti-
vo, fertilizantes y desarrollo de nue-
vos productos. Tecnomyl está vol-
viendo al mercado del arroz y seguirá 
trayendo novedades al respecto”. 

SOBRE EL GRUPO SARABIA. El 
Grupo Sarabia es líder del agronego-
cio en Paraguay, actuando en otros 
países de América del Sur como Bra-
sil y Bolivia, en los segmentos de pro-
ducción y comercialización de defen-
sivos agrícolas, fertilizantes y acopio 
de granos. A través de sus empresas 
Tecnomyl, Agrofértil, Agropecua-
ria Campos Nuevos, Agropecuaria 
Cataratas y el hub H

2
O Innovation, 

impulsa una agricultura innovado-
ra y sostenible. Sus directivos José 
Marcos Sarabia, Paulo Sergio Sara-
bia y Antonio Ivar Sarabia partici-
pan activamente en las acciones de 
Responsabilidad Social Empresarial, 
promoviendo actividades en favor 
de los sectores más vulnerables y del 
cuidado del ambiente. 
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AGRODINÁMICA

E n el marco de la edición N° 27 
de Agrodinámica, desarrollada 

en Colonias Unidas (Itapúa), Timac 
Agro recibió en su stand a todos 
los productores interesados en sus 
múltiples soluciones referentes al 
cuidado del suelo y nutrición vege-
tal. La multinacional de procedencia 
de francesa cumplió 20 años de pre-
sencia en nuestro país el pasado mes 
de noviembre. Se destacaron las vi-

sitas, el portafolio de soluciones y 
la fidelidad de los clientes, quienes 
participaron de un sorteo.
El coordinador Regional Sureste de 
Timac Agro, el Ing. Agr. Horacio Ga-
larza, habló con nuestro equipo para 
comentar sobre la presencia de la 
compañía en la feria y su portafolio de 
insumos agrícolas y soluciones pre-
sentadas en la ocasión. Entre las op-
ciones, citó el programa de bioestimu-
lantes para el tratamiento de semillas 
y aplicaciones foliares, tanto para cul-
tivo de soja como de maíz y pastura.
También el programa de análisis de 
suelos, con el acompañamiento de 
profesionales a campo. Además, por 
segundo año consecutivo, la firma 
premió la fidelidad de sus clientes 
socios de la Cooperativa Colonias 
Unidas Ltda., a través de un sorteo 
de una camioneta FIAT STRADA 
2023, que se participaba con cu-
pones obtenidos por la compra de 

Con 20 años en el mercado agrícola, 
Timac Agro fue parte de Agrodinámica

bioestimulantes. El feliz ganador 
fue Jorge Becker, productor de Ca-
pitán Miranda. “Tenemos la gran 
satisfacción de haber contado con 
una enorme participación de todos 
los productores quienes vinieron a 
comentar sus experiencias, a mos-
trar interés por los cultivos y cómo 
nuestros productos y servicios pue-
den acompañar en el cultivo. Enton-
ces, vimos ese interés que nos rati-
ficó que Timac es importante para 
el agricultor, porque ve valor en los 
productos y en el servicio”, puntuali-
zó el coordinador regional.
Agradeció a la organización por 
realizar con éxito cada año la feria 
Agrodinámica, un evento de gran 
envergadura que ayuda al desa-
rrollo de la sociedad y la economía; 
así como proporcionar a empresas 
como Timac Agro a estar más cer-
ca del productor para ofrecer todas 
las herramientas necesarias que se 
ajusten a las necesidades del agri-
cultor y del campo, al tiempo de 
afianzar las relaciones comerciales y 
cooperativistas de la región, finalizó.

P resente en la Agrodinámica 
2023, Rizobacter Paraguay 

orientó con sus profesionales y 
ofreció parte de su amplia gama 
de soluciones. En ese sentido, Ri-
cardo Danilo Pagel, del equipo de 
Asistencia Técnica e Investigación 
y Desarrollo de la firma, resaltó que 
la compañía se dedica a ofrecer in-
novaciones al productor, focalizan-
do sus esfuerzos en esta temporada 
en la exposición de las tecnologías 
de coadyuvantes, atendiendo el 
panorama de abundantes lluvias y 
elevada humedad, lo que limita las 
oportunidades de aplicación y se 
insta a aprovechar cada ventana. 
Resaltó que Rizobacter cuenta con 
una amplia cartera de coadyuvan-
tes diseñados para colaborar en 
momentos difíciles. Son productos 
que contribuyen a aumentar la hu-
mectación de la gota, previnien-

Rizobacter, para colaborar en momentos difíciles
do pérdidas por evaporación, así 
como a incrementar el peso de la 
gota para evitar la deriva, asegu-
rando que los productos alcancen 
eficientemente los puntos clave de 
control en aplicaciones de insecti-
cidas, pesticidas o fungicidas. “En 
la actualidad, nos encontramos tra-
bajando con RIZOSPRAY Extremo, 
una combinación de aceite metila-
do con trisiloxano, una silicona que 
facilita la dispersión. “Esta fórmula 
nos permite enfrentar condiciones 
adversas como altas temperaturas 
y limitado tiempo de aplicación. 
Además, presentamos al mercado 
el producto denominado Extremo 
Mineral, que incorpora aceite mi-
neral en su composición, ofreciendo 
mayor eficiencia en casos de dese-
cación de parcelas con problemas 
de maleza”. Agregó que ambos pro-
ductos son totalmente compatibles 

con los productos fitosanitarios dis-
ponibles en el mercado, garantizan-
do una homogeneización mejorada 
y siendo de baja dosis para facilitar 
su manejo por parte del productor. 
Finalmente agradeció a los visitan-
tes al stand durante los días de la fe-
ria, así como los organizadores del 
evento “de suma importancia para 
el país y la región”, concluyó.
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Selección Genética sigue la dinámica 
de la cuenca lechera del Sur

E n una zona estratégica del área 
ganadera de la Agrodinámica 

2023 se instaló el stand de Selec-
ción Genética, que cuenta con la ex-
periencia de años en el segmento de 
contribuir con el mejoramiento del 
rodeo, tanto en carne como en leche 
y el respaldo de su representada en 
el país Select Sires, de Estados Uni-
dos, una de las compañías más gran-
des del mundo en este ámbito, indi-
có el Ing. Agr. Hugo Pistilli, director 
de Selección Genética.
Resaltó que la empresa apuesta por 
acompañar la dinámica del mercado 
pecuario con propuestas de primer 
nivel, aunque también adaptados 
a las necesidades de cada produc-
tor. Indicó que, si bien Selección 
Genética cuenta con materiales 
seminales y otros productos para la 
ganadería de corte que también se 
da dentro de una producción inte-
grada con granos en la zona, resaltó 
que en el Sur se desarrolla una im-
portante cuenca lechera que debe 
ser atendida.

En ese sentido, ofrece productos ge-
néticos de las tres principales razas 
de leche como son Holando, Jersey 
y Pardo Suizo. “Tenemos genética 
tanto para carne como para leche, 
pues esta es una cuenca importante. 
Como empresa estamos con buena 
participación en la cooperativa local 
y en la cuenca lechera de Itapúa, con 
todo lo que representa la genética 
de Holando, Jersey y Pardo Suizo de 

Select Sires, líder mundial en ofre-
cer estos materiales”.
Siguiendo la dinámica del mercado, 
añadió que creció mucho la genéti-
ca de semen sexado en todo el país. 
“Hay muchas opciones, los produc-
tores se dan cuenta que tener más 
hembras y pocos machos genera 
mayor rentabilidad y permite tener 
mayor reemplazo en el hato”. Reco-
noció que, si bien en un primer mo-
mento, el costo de acceder a esta 
tecnología era importante, en la ac-
tualidad hay diversidad de opciones 
en precios para el productor.
“Siempre están los materiales de 
genética élite, los ‘top’, pero hoy 
tenemos semen sexado accesible 
atender los pedidos de pequeños a 
grandes productores. Todos tienen 
la posibilidad de acceder y emplear 
esto en sus rebaños”. Añadió que Se-
lección Genética igualmente cuenta 
con la representación de productos 
de Laboratorios Baher, en lo que hi-
giene y calidad de leche respecta.
Reconoció que, si bien en esta oportu-
nidad hubo menor participación y es-
tuvo ausente la raza Pardo Suizo, los 
ejemplares expuestos en pista, todas 
hembras jóvenes, fueron resaltadas 
por el jurado internacional, Teodoro 
Mulder, de la Asociación de Criadores 
Holando Argentino (ACHA). Final-
mente, felicitó a la organización, a los 
productores y anticipó que el 2024 
espera a Selección Genética con mu-
chos desafíos para seguir creciendo 
en todos los rubros del sector.
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FECOPAR celebra exitosa cuarta 
promoción de Bachilleres 
Técnicos en Cooperativismo

L a ceremonia de egreso de la cuarta promoción del 
Bachillerato Técnico en Cooperativismo (BTCoop) 
de la Escuela Nacional de Comercio (ENC) N° 1 “Al-

fonso Belisario Campos” se realizó el sábado 2 de diciem-
bre en las instalaciones del establecimiento educativo. 
La Federación de Cooperativas del Paraguay (FECOPAR) 
acompañó el acto y celebró esta exitosa culminación que 
va sumando jóvenes bachilleres con formación basada 

EVENTOS

en principios del movimiento, per-
mitiendo asumir roles de liderazgo y 
protagonismo en la sociedad.
En representación de la FECOPAR 
acudieron a la institución el secre-
tario del Consejo de Administra-
ción, Julio César Guillén, y la jefa 
del Departamento de Educación, 
Ana María Aquino, quienes resalta-
ron este nuevo grupo del BTCoop, 
que en esta ocasión egresaron 17 y 
que, además, como dato no menor 
fue que el mejor alumno de la pro-
moción 2023, Fernando Josué Gi-
ménez, es Bachiller Técnico en Coo-
perativismo, repitiendo lo del 2022, 
por lo que a las distinciones por los 
méritos académicos, se adicionó una 
medalla de la FECOPAR.
La dirección y el plantel de docentes 
de la ENC N°1 igualmente valora-
ron y agradecieron a la FECOPAR 
el apoyo que sigue brindando para 
el BTCoop y eso se vio plasmado en 
los discursos durante el acto. “Un 
reconocimiento especial a la FE-
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COPAR por el apoyo y compromiso con el bachiller de 
Cooperativismo y con la institución en general. Su apor-
te contribuye a lanzar jóvenes mejores preparados y con 
capacidades más amplias en el campo laboral”, subrayó 
durante su intervención el mejor egresado.
El secretario del Consejo de Administración felicitó a 
los jóvenes por la culminación de sus estudios y resaltó 
la importancia que reciban además de la instrucción de 

la malla curricular de la educación 
formal, una enseñanza basada con 
valores y principios del cooperati-
vismo por el que se espera contribu-
yan de manera sana al desarrollo de 
la sociedad. Ratificó el compromiso 
de la federación en seguir acompa-
ñando a la ENC N°1 en la formación 
de los alumnos, futuros bachilleres 
técnicos cooperativos.
El BTCoop es propiciado por FECO-
PAR en el marco de un convenio en-
tre la Confederación Paraguaya de 
Cooperativas y el Ministerio de Edu-
cación y Ciencias (Conpacoop/MEC), 
recordó Aquino. Añadió que las cua-
tro promociones suman 85 jóvenes 
y resaltó que la formación incluyó 
pasantías laborales en instituciones 
cooperativas de 240 horas, requisito 
fundamental para el egreso.
Tras el acto, la federación ofreció un 
brindis a los egresados del BTCoop, 
con un reconocimiento a cada uno 
por el logro concretado y que llena 
de satisfacción a la FECOPAR.

19

vez, podemos ofertar más soluciones completas ya que 
también somos una empresa de comercialización de gra-
nos”, refirió.
Agradeció al equipo de colaboradores, a los productores 
y a quienes dieron su apoyo para este logro. “Fuimos muy 
bien recibidos por las personas. Nuestra alianza fue muy rá-
pida gracias a nuestra excelente relación con los agriculto-
res. Gracias a eso, podemos marcar presencia en la región. 
Con este paso, no solo estamos apostando en esta región, 
sino que vamos a seguir marcando presencia y estar más 
cerca con la gente en las zonas productoras del país”.
Finalmente, anticipó que Somax está planificando todo 

lo que sería la próxima temporada 
de verano. “Venimos con muchas 
novedades y el agricultor debe tener 
la seguridad que va a recibir todo 
el apoyo, porque contamos con un 
paquete completo de soluciones, 
desde la siembra hasta la cosecha 
e, incluso, para la comercialización 
de granos”. Para que la velada sea 
completa, se desarrolló la tradicional 
“Fiesta de San Juan”, con momentos 
amenos compartidos. 

Fábio Bedin, 
presidente de 

Somax
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