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MALLA ALUMINET CTA

La malla AlumiNet es áltamente eficiente para reducir la 
entrada de calor en los corrales de confinamiento y áreas de 
descanso de los animales.

Las cintas retorcidas de Aluminet CTA reflejan los rayos 
ultravioleta e infrarrojos y difunden la luz, lo que reduce 
considerablemente la temperatura ambiente.
Garantía de 4 años - Durabilidad de 8 a 10 años.

Animales menos estresados
Aumento de producción de 
leche
Ganancia de peso
Mejor conversión alimenticia

Mayor eficiencia reproductiva
Reducción de tasa respiratoria
Menor consumo de agua
Traslucidez 80%

0983 846 825

MEDIDAS DISPONIBLES (METROS): 4x50 - 8x50
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EDITORIAL

HORTIFRUTICULTURA 
PENSADA COMO 
APUESTA VÁLIDA

E ste mes se realizó una nueva edición de Hortipar, 
en donde el sector hortícola y también frutíco-

la tienen un espacio más visible que lo acostumbrado 
para conocer las novedades en tecnología y servicios 
para la actividad. Resulta especialmente llamativo el 
crecimiento que tiene la muestra conforme avanzan 
los años, lo que demuestra que la hortifruticultura local 
por una parte tiene mayor peso y por otro lado busca 
acceder a esas innovaciones para seguir su desempeño 
positivo.

También en un reciente simposio sobre avances de la 
biotecnología agropecuaria en Paraguay, se compartie-
ron casos positivos de emprendimientos en donde se 
apostó por frutas como rubro empresarial, resaltando 
el caso de la banana, piña y kaki con experiencias de 
exportaciones, los dos primeros rubros más tradicio-
nales y el tercero, exótico, pero con buena adaptación 
a nuestro medio. También se compartió el trabajo con 
aguacate y dátil, en el Chaco.

Esto apenas es una muestra que en el sector hay inte-
rés e incluso entusiasmo por seguir creciendo. Por ello 
sería bueno que desde el Estado se siga alentando la 
producción que representa una opción de renta para 
la agricultura familiar campesina y con potencial em-
presarial, por lo que los referentes piden esa atención 
desde las instituciones públicas para acompañar el de-
sarrollo. Apoyo en facilitar acceso a créditos, a mejorar 
infraestructura vial y de comunicaciones, así como el 
respaldo diplomático se así se dé el caso.

A ello, sumar apoyo científico. Por ejemplo, en momen-
tos en que hay amenazas como el “virus del tomate”, 
crear más información local. Hace tres años, el enton-
ces ministro de Agricultura, Moisés Santiago Bertoni 
Hicar, instaba por este mismo medio a continuar en 
esa línea. “Si queremos ser líderes, debe prevalecer la 
investigación”, subrayó y recalcó que el Estado debe se-
guir la evolución de nuevas técnicas, con biotecnología 
más allá de los rubros de extensión, sino también apos-
tar por la hortifruticultura, que sin dudas tiene todavía 
mucho por crecer.
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ACTUALIDAD

Lanzamiento de Innovar 2024 en Senatur

L a Innovar Feria Agropecuaria 
2024 se presentó oficialmente 

en la Secretaría Nacional de Turismo 
(Senatur) y los organizadores dieron 
detalles de la muestra que se desa-
rrollará del 19 al 22 de marzo del 
próximo año, en su sede habitual del 
Centro Tecnológico Agropecuario 
(Cetapar), en Yguazú (Alto Paraná). 
En efecto, las novedades de la sexta 
edición de Innovar fueron dadas a 
conocer el martes 21 de noviembre, 
en Turista Róga (Casa del turista). 
Más de 250 empresas expositoras 
prometieron su participación, que 
sumaron 25.000 asistencias en el 
2023, según la Unión de Empresas 
Agropecuarias (UEA), organizadora 
de la iniciativa que lleva por lema 
“Movemos el campo”.
Durante el lanzamiento, Raimundo 
Llano, titular de la UEA, destacó que 
la feria se consolida como la mayor 
muestra agropecuaria del país, pues-
ta en el calendario internacional 
como una de las más importantes en 
Sudamérica. “Innovar 2024 preten-
de ser la herramienta y el eslabón 
que una a las empresas que ofrecen 
tecnología para la producción y los 
pequeños, medianos y grandes pro-
ductores. En tanto, el intendente de 
Yguazú, Mauro Kawano, resaltó por 

su parte que la muestra contribuyó a 
la imagen de esta localidad. “Somos 
fuertes en agricultura, tenemos mu-
cha tradición y nos llena de orgullo 
que Innovar esté en Yguazú”, sostu-
vo el Ejecutivo comunal.
Entre las autoridades nacionales es-
tuvieron el viceministro de Ganade-
ría, Marcelo González y la ministra 
de la Senatur, Angie Duarte. Es de 
mencionar que esta institución dis-
puso por Resolución N° 395/2023, 
declarar al evento de Interés Turís-
tico Nacional, para bridar más res-

paldo a la organización. A su turno, 
el gerente general de la feria, Carlos 
Gómez, consideró que esta edición 
se da en un momento clave para las 
exportaciones paraguayas, que han 
crecido notablemente este año con 
el aporte del campo y que permite 
proyectar al país entre los más com-
petitivos en agronegocios, “refle-
jando la capacidad de desarrollo y 
el potencial productivo que tiene el 
sector agropecuario nacional”, dijo.
Algunas propuestas destacadas por 
la organización incluyen a la agricul-
tura digital, que ofrece soluciones 
de vanguardia para un buen diag-
nóstico de los cultivos, acompañar la 
siembra y la pulverización, evaluar 
la calidad de la siembra y corregir en 
tiempo real eventuales falencias, se 
indicó. Para el sector pecuario, que 
sigue en expansión, la muestra pre-
sentará innovaciones de la genética 
en producción de bovinos de carne 
y leche. A su vez, los especialistas 
de estos rubros brindarán herra-
mientas para trabajar aplicando los 
mismos procesos y la eficacia de la 
agricultura en la ganadería y se en-
focarán temas tales como cría, re-
cría y terminación final con produc-
tos de calidad, se informó.
Además de charlas y disertaciones. 
En cuanto a los servicios destinados 
a los visitantes y feriantes, serán am-
pliados y revitalizados. Se prevé la 
habilitación de un estacionamiento 
más amplio, un nuevo restaurante, 
un servicio de churrasquería y un 
renovado patio de comidas. Con res-
pecto a lo recaudado en boletería, 
será destinado a una causa benéfica, 
según indicó Kareen Petersen, vice-
presidenta de UEA. Con lo recibido 
en 2023, se construye un aula con 
baños sexados en la comunidad de 
Yata’i, Yguazú. “Paraguay es la niña 
bonita de Sudamérica. Estados Uni-
dos abrió ya su mercado para la ex-
portación de carne y llegan inversio-
nes de Argentina, Uruguay y Europa”, 
remarcó Llano en la ocasión.

Carlos Gómez, Raimundo Llano, Angie Duarte, Mauro Kawano, Marcelo 
González y Karen Petersen, durante el lanzamiento de Innovar 2024.

Senatur declaró de interés 
turístico nacional a Innovar 
Feria Agropecuaria.
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En momentos de lluvia y 
cambios climáticos extremos

Durante mucho tiempo, las altas temperaturas 
y aplicaciones agrícolas fueron incompatible, 

pero con Rizospray Extremo, coadyuvante 
antievaporante y tensioactivo premium, la acción 

de los fi tosanitarios es potenciada, sin importar 
las condiciones climáticas adversas.
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MERCADO

Máquinas: a la expectativa de un cierre positivo

Máquinas vendidas (Hasta Noviembre de 2023)
Fuente: CADAM.

E l sector de maquinarias agrícolas aguarda un cierre 
de año positivo en cuanto a las ventas. La comer-

cialización durante el mes de noviembre fue sumando, 
aunque con menos dinamismo que los meses prece-
dentes. Según el reporte de datos de la Cámara de Dis-
tribuidores de Automotores y Maquinarias (Cadam) 
hasta noviembre se vendieron 1.749 tractores, 279 co-
sechadoras y 127 pulverizadores. Las preferencias por 
marcas, en tractores, John Deere sigue en la punta con 
el 40% del mercado, Massey Ferguson se mantiene en 
segundo lugar con el 17% de las ventas y New Holland 
en tercer lugar con el 14% de la demanda.
En cosechadoras, también John Deere está en primer 
lugar de preferencias llegando al mes de noviembre 

con el 45% del mercado, en segundo lugar, está New 
Holland con el 29% de las ventas y el tercer lugar Case 
IH con el 16% de las preferencias.
En pulverizadores lidera las preferencias Jacto con el 
37% de las ventas, en segundo lugar, permanece Case 
IH con el 18% del mercado y el tercer lugar se compar-
ten John Deere y Kuhn con el 12% de las preferencias 
cada una.
Este sector acompaña el dinamismo del agro paraguayo 
con la constante incorporación de tecnologías de pun-
ta de la mano de prestigiosas marcas globales que de-
muestran la confiabilidad de nuestro mercado, no solo 
incorporando sus últimos desarrollos, sino también 
acompañando con financiamientos desde las fábricas.

Pulverizadores
Jacto 47
Case  23
Kuhn 15
John Deere 15
Massey Ferguson 14
New Holland 10
Valtra 3
Total  127

Cosechadoras
John Deere 127
New Holland 81
Case 42
CLAAS 16
Massey Ferguson 13
Total 279

Tractores
John Deere 692
Massey Ferguson 299
New Holland 250
Case 205
Valtra 199
LS 36
Yto 35 
Lovol 30
Fendt 3
Total 1.749

Cotizaciones en Chicago (30-11-23)
Soja TrigoMaíz

Ene-24  495

Mar-24  502

May-24  506

Mes US$/Ton

Dic-23   205

Mar-24   215

May-24   220

Mes US$/Ton

Dic-23   178

Mar-24   187

May-24   192

Mes US$/Ton

Fuente: CBOT.
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nkseeds_py NK Seeds Py

Ofrece la mejor protección del mercado
de amplio espectro contra orugas y 
tolerancia a herbicidas y al glifosato 

Híbrido completo para quienes buscan
una rentabilidad total

Super Velocidad para Super Productividad 
con Seguridad

Estabilidad para la apertura de siembra
con la mejor TOLERANCIA para el
COMPLEJO de Enfezamento

Versatilidad que entrega rentabilidad 
y seguridad

Alto potencial productivo con estabilidad
y la mejor calidad de granos

Productividad suprema con la mejor
biotecnología en control de orugas y
resistencia al glifosato

Alto potencial productivo aliado a una
excelente calidad de granos

FORMÁ PARTE DEL
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SIMBIOSE PARAGUAY REALIZÓ UN TOUR 
DE CHARLAS SOBRE INSUMOS BIOLÓGICOS 
DURANTE SU CUARTO WORKSHOP

Intercambio de experiencias 
e innovaciones en 
biológicos para el agro

SIMBIOSE PARAGUAY REALIZÓ SU CUARTO WORKSHOP DE INNOVACIONES 
BIOLÓGICAS. Fue el 7, 8 y 9 de noviembre y se desarrollaron en los departamen-
tos de Canindeyú, San Pedro, Guairá, Alto Paraná, Chaco y finalizó en Itapuá. El 
evento consistió en un tour de exposiciones referentes a soluciones para agro 
y difusión de informaciones generales de la mano de disertantes de la firma, 
expertos invitados y productores quienes realizaron un intercambio de conoci-
mientos y experiencias con los agricultores que asistieron a las charlas.

S imbiose Paraguay organizó el Cuarto Works-
hop de Innovaciones Biológicas que consistió 
en un tour por las zonas productivas con el 

objetivo de llegar a todos los productores. En esta 
edición optó por un nuevo formato para lograr una 
participación más activa de los disertantes con el pú-
blico, a través de la temática de preguntas, respuestas 
y debates. Durante el encuentro, conversamos con el 
Ing. Agr. Joanilson Prestes, Desarrollista de Mercado 
responsable de investigación de Simbiose Paraguay, 
quien fue parte del plantel de disertantes y destacó 

EVENTOS

la importancia de realizar constan-
tes investigaciones y análisis para 
el desarrollo de nuevas tendencias 
en la agricultura orientadas a inno-
vaciones biológicas. 
Comentó que la empresa no solo 
desarrolla innovaciones biológicas 
para el cultivo de soja; sino también 
para otros cultivos como la yerba 
mate, mandioca, caña de azúcar, 
chía y algodón. “Simbiose Para- 
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EVENTOS

guay puede apoyar a todos los productores que están en 
el campo produciendo todos los días para producir más 
alimentos”, enfatizó.

PROVECHOSA INTERACCIÓN. Por otra parte, el 
ingeniero Prestes explicó que el encuentro fue prove-
choso para todos los presentes, ya que intercambiaron 
experiencias y métodos de producción, entre profesio-
nales y productores, que lograron disipar sus dudas y te-
mores con respecto al control de enfermedades y plagas 
en las plantas, que giraron en torno a la solubilización de 
fósforo, control de malezas, manejo de cigarritas y chin-
ches, además de control de enfermedades foliares. “La 
idea es hacer que el biológico sea una herramienta más 
para el productor para utilizar en su parcela”. 
“Simbiose además de ser una empresa que produce in-
sumos biológicos para el productor, cuenta con mucho 
conocimiento y realiza constantes investigaciones. Esto 
le permite ofrecer nuevas formulaciones tecnológicas y 
distintas que revolucionen el mercado”, dijo al destacar 
que actualmente busca traer más innovaciones. “Busca-
mos ofrecer más biológicos para el éxito de la produc-
ción del agricultor”, enfatizó.
El evento contó también con la presencia del El Dr. Fe-
derico Barreto R. Gerente, investigador y consultor de 
FFBC Agrounión S.A., quien dio gran aporte a la velada 
con su participación y experiencia en el rubro. Valoró el 
evento porque el intercambio de conocimiento, informa-
ción e ideas es posible encontrar más soluciones. ” El co-
nocimiento es clave, solo que eso se debe transformar en 
experiencia y una experiencia sólida para que no se llegue 
a cometer los errores de antes”, resaltó al indicar que el 
tradicionalismo debe ser sustituido por datos científicos y 
técnicos con el fin de obtener resultados que repercutan 
en la rentabilidad de la producción y la sostenibilidad.

EXPERIENCIA DEL PRODUCTOR. El Workshop 
también dio lugar a la experiencia del productor, con la 
participación de William Meyer, productor de la zona de 
Hohenau, Itapúa, quien comentó que produce diversos 

cultivos, como soja, maíz, girasol, tri-
go, avena y canola a los cuales viene 
aplicando los insumos de Simbiose 
Paraguay, que ofrece una gama de 
productos para el control de enfer-
medades y plagas de los que desta-
có la residualidad y la sinergia con 
el medio ambiente, lo que garantiza 
una agricultura más sustentable. 
Meyer, agradeció a la firma por la 
invitación, ya que pudo compartir su 
experiencia para ayudar a otros pro-
ductores a seguir mejorando y cre-
ciendo con su trabajo en el campo. 
El Workshop de Innovaciones Biológi-
cas de Simbiose Paraguay 2023 con-
cluyó con el objetivo cumplido de guiar 
a los productores a través de expertos 
a ampliar su visión sobre las nuevas 
tendencias y métodos que van evolu-
cionando. Esta empresa, desde sus ini-
cios buscó la manera de llevar herra-
mientas tecnológicas a la agricultura 
que proporcione buena productividad 
en sinergia con el medio ambiente y la 
rentabilidad de la producción.
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Casa Central Asunción: Tel. 021 671 900 ● Sucursal Encarnación: Tel. 071 214 212/4
Sucursal Ciudad del Este: Tel. 061 578 800 ● Sucursal Katuete: Tel. 0471 234140
Sucursal Loma Plata: Tel. 0492-252-338 - 0492-252 343

VISITANOS EN
www.newhollandpy.com

Sub Distribuidores:

Telf:  (595 - 673) 220108/9

Seguinos en:

Juntos en todo momento
Mayor tecnología, mayor productividad

Cosechadora Línea CR
Tractor Serie T7

*Consulte planes de financiación
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ENTREVISTA

“ ”DE FORMACIÓN ECONOMISTA Y CON VARIOS TÍTULOS DE POSGRA-
DO, EN SU MOMENTO, CON 28 AÑOS DE EDAD, FUE QUIZÁS EL GE-
RENTE GENERAL MÁS JOVEN DE SU COOPERATIVA DE BASE, ME-
DALLA MILAGROSA. Hoy se enfoca a ofrecer su experiencia de tres 
décadas en el movimiento para una mayor institucionalidad. Es por ello 
que propone realizar algunos cambios y modernizar al Instituto Nacio-
nal de Cooperativas (Incoop), como su siguiente desafío.

_ P. ¿Cuál prioridad considera realizar en el In-
coop?
_ R. Tenemos que trabajar para la profesionalización 
de todo el estamento técnico del instituto. Esto tie-
ne varias aristas. Por un lado, todo lo que sea análisis 
financiero, evolución, desarrollo, incorporar el enfo-
que preventivo de gestión de riesgo. Por otra parte, 
las estadísticas, registros y todo lo que es número del 
sector. Hay mucho trabajo por hacer, porque la base 
estadística es frágil y necesitamos poder caracterizar 
el movimiento, cuántas cooperativas son, qué tipo de 
actividad desempeña, extracción social, ubicación geo-
gráfica. Todo eso nos permitirá encaminar una regula-
ción adecuada. Porque, si uno no conoce el sujeto de su 
regulación cómo va a regular. Tenemos que pensar en 
realizar una regulación inteligente, que no asfixie a las 
organizaciones, que no sea inhibidora, que no haga que 
la gente busque otra forma de organizarse, sino que 
siga como cooperativistas.

_ P. ¿Qué le gustaría impulsar estando adentro?
_ R. El cooperativismo es un movimiento ciudadano en 
base a autoayuda y autogestión. No se debe inhibir ni 
coartar. Por eso, pretendo entrar en lo que podamos lla-
mar “estabilización de la normativa”. Nada angustia más 
al ciudadano que entes públicos produciendo resolucio-
nes a diestras y siniestras que hace que uno no sepa en 
donde está parado, si se cumplió o no con todo. Siente 
que siempre está en riesgo de estar en falta. La regula-
ción pertinente, sencilla, previsible, estable son otros 
elementos que quiero impulsar y también un enfoque 
de funcionamiento de la organización basado en el ciclo 
de gestión y en la honestidad en la administración de los 
recursos que se disponen. Es la visión que quiero llevar.

Tenemos que pensar en realizar 
una regulación inteligente, que 
no asfixie a las organizaciones

BLAS BIENVENIDO CRISTALDO MONIZ, 
economista y cooperativista.

_ P. ¿Cree que existe la intención que otras ins-
tituciones controlen al sector?
_ R. No creo que ahora mismo el Banco Central del Pa-
raguay (BCP) quiera controlar a las cooperativas. No veo 
eso como una intención suya. La cuestión es que sin te-
ner un ente de supervisión que dé garantía, tranquilidad, 
confianza, tanto al sector público a otros entes públicos 
de control, porque el Incoop no está aislado del mundo. 
El Incoop está dentro del sistema público de control, 



15

pero también es parte de un engranaje del movimiento 
cooperativo. Es una doble función. Es como un híbrido. Si 
avanza algún tipo de idea en ese sentido, es porque el In-
coop no responde ni brinda garantías de realizar su con-
trol. No es algo que el BCP va a venir a atropellar. Si hay 
algo de eso, es porque nosotros damos pie a que ocurra.

_ P. ¿Es mejor recuperar una cooperativa defi-
citaria o se debería cerrar?
_ R. Soy partidario que, en la medida de lo posible, los 
planes de recuperación sean consensuados. Que la res-
ponsabilidad de la recuperación no sea del ente de con-
trol sino de los propios gestores. El ente no tiene como 
función administrar ni gestionar una empresa. Ahora, 
empresas en problemas que tengan que entrar en un pro-
ceso de recuperación, mi primera idea es que en la mayor 
proporción posible sea un plan y un proceso construido 
también en conjunto, pero obviamente ya no es un proce-
so en donde uno hace lo que quiere y si no llega a la meta 
no pasa nada, hablamos de un proceso diferente, pero sí 
quiero pensar en principio que mi orientación va en dotar 
de esa responsabilidad fundamentalmente a los gestores 
de las cooperativas y nosotros tener un acompañamiento 
cercano. De acuerdo al caso concreto, llega un momen-
to en el cual la solución de menor coste eventualmente 
puede ser el cierre, pero eso se verá en cada situación, no 
tenemos mucha experiencia en fusiones o absorciones 

de cooperativas, es un área de desarrollo normativo de-
ficiente que sí tenemos que mirar para mejorar eso y que 
sea un instrumento a disposición en ciertos casos.

_ P. ¿Alguna reflexión final?
_ R. Insistir en ser creativos en muchos aspectos y 
dentro de eso que exige el mercado, flexibilidad, inno-
vación a las cooperativas. Un ente de control, por no 
“entender el negocio”, no debe impedir a la gente rea-
lizar acciones. No debe ser un freno de ese proceso de 
innovación empresarial, bien entendido dentro de las 
cooperativas, para adaptarse en una competencia cre-
ciente. Porque, si nos quedamos en el molde, frenamos 
el desarrollo de las empresas cooperativas. Al contra-
rio, quiero que el Incoop se dinamice, se flexibilize y 
se innove. Tiene que ser sabio, prudente. Esa filosofía 
pretendo llevar a esta entidad y un desafío personal es 
que en cuatro años el periodo de mandato, esto se con-
vierta en una entidad modelo, orientada al servicio. No 
regular por regular, no improvisar ni importar recetas. 
Tener la capacidad de adaptar creativamente y no in-
toxicarte con la posibilidad de regular todos los aspec-
tos de la vida diaria de la cooperativa. Es una gran ten-
tación para los reguladores, les encanta irse de vuelta 
en ese sentido. Llevo otra filosofía, la idea es que a lo 
largo de cuatro años se puedan ver que las orientacio-
nes, que las instituciones funcionen.

19

vez, podemos ofertar más soluciones completas ya que 
también somos una empresa de comercialización de gra-
nos”, refirió.
Agradeció al equipo de colaboradores, a los productores 
y a quienes dieron su apoyo para este logro. “Fuimos muy 
bien recibidos por las personas. Nuestra alianza fue muy rá-
pida gracias a nuestra excelente relación con los agriculto-
res. Gracias a eso, podemos marcar presencia en la región. 
Con este paso, no solo estamos apostando en esta región, 
sino que vamos a seguir marcando presencia y estar más 
cerca con la gente en las zonas productoras del país”.
Finalmente, anticipó que Somax está planificando todo 

lo que sería la próxima temporada 
de verano. “Venimos con muchas 
novedades y el agricultor debe tener 
la seguridad que va a recibir todo 
el apoyo, porque contamos con un 
paquete completo de soluciones, 
desde la siembra hasta la cosecha 
e, incluso, para la comercialización 
de granos”. Para que la velada sea 
completa, se desarrolló la tradicional 
“Fiesta de San Juan”, con momentos 
amenos compartidos. 

Fábio Bedin, 
presidente de 

Somax
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L a empresa, perteneciente al Grupo Sarabia, con-
creta de esta manera una nueva inversión en el 
país, para responder a la demanda creciente de 

soluciones biológicas en la agricultura. De esta manera, 
amplía su oferta de productos de calidad en favor de la 
sustentabilidad de la producción agrícola. 
Andre Gustavo Battistus, Coordinador de Desarrollo 
en Nutrición y Biológicos de la empresa, explicó que el 
objetivo de la puesta en marcha de esta nueva indus-
tria es brindar al campo productos biotecnológicos que 
provengan de organismos vivos o de derivados de los 
mismos. “La fabricación de estas soluciones es una ta-

AGRONEGOCIOS

TECNOMYL SA
Una nueva industria de 
soluciones biológicas

EN SU PLANTA DE VILLETA (DEPARTAMENTO CEN-
TRAL) TECNOMYL PONDRÁ EN MARCHA PRÓXI-
MAMENTE SU PLANTA DE SOLUCIONES BIOLÓ-
GICAS. Ofrecerá los primeros productos de este 
segmento al mercado nacional a inicios de 2024.

rea compleja y rigurosa, ya que se 
debe asegurar la pureza, la concen-
tración, la calidad y la eficacia de los 
productos para su uso en los culti-
vos de renta”, explicó.
Los primeros productos van a estar 
disponibles para el mercado para-
guayo a inicios de 2024, aunque la 
planta industrial aún estará lejos de 
su capacidad productiva total. Su 
estructura está dimensionada para 
producir entre 800 mil y un millón 
de litros por año, que permitirá a 
Tecnomyl atender a cerca de 7 mi-
llones de hectáreas de cultivos.
La producción respetará están-
dares elevados de ingeniería de 
bioprocesos, utilizando mano de 
obra altamente especializada. 
Cerca de 25 personas operarán la 
planta, desde el desarrollo de pro-
ductos hasta sus despachos para 
entrega a los clientes.

EN TODOS LOS SEGMENTOS. 
Battistus destacó que Tecnomyl 
ya está presente en todos los seg-
mentos de soluciones que poten-
cian y protegen la producción en 
el campo, con una fuerte presen-
cia en el mercado. “Las soluciones 
biológicas de que hablamos incur-
sionarán a largo plazo en prácti-
camente todos los rubros; ya sea 
directamente, o auxiliando a otras 
herramientas para elevar su efica-
cia. Los segmentos atendidos por 
Tecnomyl a partir de 2024 serán 
los de nematicidas, bioinsectici-
das, biofungicidas para tratamien-
to de semillas, inoculantes y solu-
bilizadores de nutrientes”, agregó.
Tecnomyl desarrolló a lo largo de 
los años una robusta estruc- 
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tura logística, que permite atender 
rápidamente desde su planta fabril 
a las principales zonas productivas 
de Paraguay. Battistus aclaró que 
el diferencial de Tecnomyl va a ser 
el cuidado especial que tendrá con 
estas soluciones, almacenándolas 
adecuadamente en una cadena de 
frío (cuando exista dicha demanda) 
hasta el momento de su distribución 
desde la planta fabril. “Se deberá 
mantener al máximo el proceso de 
conservación de estas soluciones, 
hasta que las mismas se distribuyan 
a los productores”, dijo. 

UN MERCADO EN CRECIMIEN-
TO. El rubro de los insumos bioló-
gicos está en franco crecimiento a 
nivel global, triplicando o cuadrupli-
cando incluso la tasa de crecimiento 
de las soluciones químicas. Incluso 
siendo un mercado más modesto, 
los biológicos vienen aumentando 
su facturación mundial en 2 mil mi-
llones de dólares por año. 
Battistus resaltó además que Sud-
américa es un mercado muy promi-
sorio, por las características de su 
producción agrícola… y que consul-
torías de inteligencia de mercados 
la apuntan como el continente más 
pujante en términos de productos 
biológicos. “En los últimos 3 años, 
el mercado local presentó un ele-
vado crecimiento en la importación 
de productos biológicos, siempre 
dependiendo de productores exter-
nos. Buscando autonomía en este 
segmento, Tecnomyl busca consoli-

dar el desarrollo de esta tecnología en Paraguay, aten-
diendo tanto al mercado local como a los mercados in-
ternacionales. Buscamos que Paraguay pase de ser un 
país importador de tecnología biológica a exportar solu-
ciones confiables microbianas para la agricultura”, sumó.
Enfatizó además que Tecnomyl tiene en su ADN em-
presarial el cuidado de la sustentabilidad de la agricul-
tura, tanto desde el punto de vista ambiental como de 
la viabilidad económica, sin descuidar la rentabilidad 
de los agricultores.
“El sector de biológicos complementa a nuestro vasto 
portafolio de soluciones químicas, convirtiendo a Tec-
nomyl como uno de los mayores polos de producción 
de soluciones integradas (defensivos, bioestimulantes y 
biológicos) para el agro del mundo”, remarcó Battistus. 
Además de ser agentes de biocontrol y aumento de la 
productividad, los biológicos sirven como mecanismos 
multisitios que reducen el riesgo de generación de re-
sistencia de las plagas y enfermedades a los principios 
activos químicos. De esta forma, se resguardan molé-
culas de alta tecnología para el mundo productivo, ex-
tendiendo su ciclo de vida.
“Tecnomyl brinda las mejores soluciones, desde el 
más robusto portafolio del país. Apuntamos a mante-
ner la sustentabilidad de la agricultura en su relación 
con la naturaleza, para fortalecer los cultivos y prote-
ger las moléculas de importancia para la agricultura 
mundial”, concluyó.

SOBRE EL GRUPO SARABIA. El Grupo Sarabia es 
líder del agronegocio en Paraguay, actuando en otros 
países de América del Sur como Brasil y Bolivia, en los 
segmentos de producción y comercialización de defen-
sivos agrícolas, fertilizantes y acopio de granos. A través 
de sus empresas Tecnomyl, Agrofértil, Agropecuaria 
Campos Nuevos, Agropecuaria Cataratas y el hub H2O 
Innovation, impulsa una agricultura innovadora y soste-
nible. Sus directivos José Marcos Sarabia, Paulo Sergio 
Sarabia y Antonio Ivar Sarabia participan activamente 
en las acciones de Responsabilidad Social Empresarial, 
promoviendo actividades en favor de los sectores más 
vulnerables y del cuidado del ambiente.

Andre Gustavo 
Battistus, 

Coordinador 
de Desarrollo 

en Nutrición y 
Biológicos de 

Tecnomyl.

AGRONEGOCIOS



1931

FUNGICIDA

CRIPTON SUPRA, EN DEKALPAR 

campo#263_JUNIO 2023 A.indd   31campo#263_JUNIO 2023 A.indd   31 7/31/23   5:00 p.m.7/31/23   5:00 p.m.



20 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Noviembre 2023 www.campoagropecuario.com.py



21



22 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Noviembre 2023 www.campoagropecuario.com.py

BOX EMPRESARIAL

BALPAR con activa 
participación en la 
Expo Minera 2023
L a firma BALPAR S.A. participó activamente en la 

Expo Minera 2023, desarrollada los días 16 y 17 
en la cantera de T&C S. A., en Villa Hayes. El evento 

estuvo organizado por el Centro Paraguayo de Minería 
(CPM) y permitió mostrar variadas soluciones para el sec-
tor. En ese sentido, Cristián Postel, Gerente Comercial de 
BALPAR, resaltó la satisfacción de la empresa en acompa-
ñar al gremio minero en el esfuerzo para crecer y fomen-
tar las tecnologías en torno al rubro.
Con respecto a la presencia de BALPAR, resaltó que se 
destacaron las básculas para camiones para cantera y 
minería, así como el servicio de ajuste de peso y control 
y verificación de peso, para ofrecer una buena calibra-
ción de los equipos y permitir que todo el expendio de 
materia prima utilizada en una cantera sea bien medido, 
que representa el punto de control principal que tiene 
toda industria minera en este sentido, subrayó, al tiem-
po de indicar la aceptación que tienen en el mercado de 
nuevas propuestas. “Lo que empezamos a hacer, y gusta 
a los clientes, es el ajuste y verificación del peso de las 
básculas con nuestros camiones metrológicos utilizando 
un mayor peso. Hacemos un servicio con una capacidad 
de pesas patrón y de camiones, mayor a lo que habitual-
mente se utiliza en el mercado nacional. Esto hace que 
el error de ajuste de peso que se da a las balanzas sea 
menor. Al tener menor error, hay mayor certeza que lo 
que se pesa”, subrayó. Recordó que las pesas patrón que 
utilizan están certificadas por el Instituto Nacional de 

Tecnología, Normalización y Metro-
logía (INTN).
Esto permite a su vez ofrecer una ga-
rantía a los clientes que tienen este 
servicio, así como ratificar la calidad 
de los productos brindados, desde dis-
tintos tipos de balanza, repuestos y el 
servicio técnico garantizado que man-
tiene BALPAR, recalcó. Finalmente, 
recordó que durante la Expo Minera 
se ofrece el acompañamiento técnico, 
así como precios especiales a clientes 
habituales. Instó a que la gente se con-
tacte con la empresa para conocer las 
novedades en ajuste de peso y verifi-
cación en las básculas y camiones.
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Construyendo el futuro juntos 

Dimensiones desde 

6 hasta 36 
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www.balpar.com.py 
ventas@balpar.com.py
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BOX EMPRESARIAL

E l Grupo Rieder acompañó la segunda edición de 
la Expo Minera en el país. Esta vez, se realizó los 
días 17 y 18 de noviembre en la cantera de la em-

presa T&C S. A., en Villa Hayes. Las propuestas del gru-
po incluyeron novedades para el sector, sobre todo de 
las líneas Volvo Construction Equipment y SDLG, indicó 
Magno Sosa, Jefe de ventas, división maquinarias. “Lle-
gamos con las propuestas un año más en esta muestra, 
con promociones de excavadoras y financiación propia a 
cuatro años”, subrayó.
Para esta edición estuvieron presentes con la pala car-
gadora L956FH de SDLG y el nuevo producto en línea 
excavadoras, EC300DL de VCE. Un “lanzamiento exclu-
sivo para canteras” expresó.

Novedades del Grupo Rieder 
para el sector minero

Las características de esta nueva maquinaria son:
• Peso: 30 toneladas
• Cuchara: De 1,7 m3, para la actividad minera
• Con zapata: De 600 mm.

Además comentó que “todas estas maquinarias cuen-
tan con el respaldo de posventa del Grupo Rieder sin 
dejar de mencionar que la línea de repuestos están 
con constantes promociones de equipamientos para 
clientes VCE; la promoción que tiene buena acepta-
ción entre los clientes es de mantenimiento extendi-
do”, comentó. En excavadoras, hubo promociones de 
unidades de 21 y 22 toneladas.
En este caso, indicó que las condiciones financieras son 
muy buenas, con una entrega mínima y un plazo de has-
ta cinco años. Reiteró la fortaleza y el diferencial que 
la empresa propone en la parte de posventa, con un 
mantenimiento cada 500 horas de todas las unidades 
de la línea Volvo, así como el servicio gratuito que se 
ofrece mediante el sistema de monitoreo. Destacó la 
buena participación en el evento de constructoras que 
se acercaron a conocer las novedades.
“Es importante tener contacto con clientes y mostrar 
todo lo que sea la tecnología de estas marcas líderes 
en su segmento, como lo son Volvo y SDLG. Tuvimos 
muchas visitas en los dos días. Las empresas amigas vi-
nieron a mirar las unidades e interiorizarse más de las 
unidades y servicios. La gente busca rendimiento de ex-
cavadora, de pala, del sistema de cargado y también eco-
nomía del combustible”, concluyó sobre la participación 
del grupo en la muestra.
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SIMPOSIO SOBRE AVANCES EN 
BIOTECNOLOGÍA AGROPECUARIA
Nuevos conceptos y logros 
de una agricultura moderna

EVENTOS

LOS DÍAS 15 Y 16 DE NOVIEMBRE SE REALIZÓ EL SIMPOSIO PARAGUAYO 
SOBRE AVANCES EN BIOTECNOLOGÍA AGROPECUARIA. Se destacaron 
logros en el país tras su implementación en la producción y cómo permi-
tió al campo dar más beneficios, al tiempo de compartir las tendencias de 
nuevas herramientas ya desarrolladas y aplicadas en otros países, así como 
las experiencias positivas y el potencial que se presenta en otros rubros.

experiencias positivas de empresas vinculadas a la pro-
ducción de frutas, en donde se presenta un escenario 
favorable para potenciar el sector, a partir de la incor-
poración de tecnologías avanzadas.
La doble jornada abarcó cuatro ejes sobre los que se de-
sarrollaron las sesiones, al abordar la biotecnología agrí-
cola, animal y ambiental, así como la regulación sobre 
este concepto, tanto local como regional. Durante los 
debates se resaltó el aporte que brindó la biotecnología 
en las décadas que lleva en el país, elevando los rendi-
mientos y mostrando un aliado para cuidar el ambiente 
y lograr una producción más amigable y sustentable. En 
ese sentido, durante el acto protocolar, el presidente 
del Inbío, Alfred Fast, resaltó la importancia de contar 

E l simposio fue organizado 
en forma conjunta por el 
Instituto de Biotecnología 

Agrícola (Inbío), el Ministerio de 
Agricultura y Ganadería (MAG) y 
el Instituto Interamericano para 
la Cooperación de la Agricultura 
(IICA), en el salón de eventos de Pa-
seo La Galería. El encuentro reunió 
a expertos internacionales quie-
nes compartieron las novedades 
que se presentan en el ámbito de 
la biotecnología agropecuaria. La 
ocasión fue propicia para compartir 

Alfred Fast, 
presidente 

del Inbío.
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con espacios como este para el debate científico y que 
permita derribar muros sobre informaciones erróneas 
hacia la biotecnología.
En representación del Gobierno, el viceministro de Ga-
nadería, Marcelo González, igualmente abogó por se-
guir desarrollando la investigación para dar respuestas 
a los desafíos actuales, así como comprometer el apoyo 
oficial. Por el lado del IICA, estuvo el subdirector ge-
neral de la organización, Lloyd Day, mientras que ofició 
como uno de los facilitadores Pedro Rocha, quien igual-
mente llegó desde la sede del instituto, en Costa Rica. 
La gerente del Inbío, Estela Ojeda, acompañó de cerca 
el simposio como moderadora y también facilitadora. 
El evento no solo tuvo el momento de las disertaciones, 
sino también se realizaron talleres de debate entre los 
participantes.
Esta dinámica permitió identificar fortalezas y debili-
dades en el país. Los expertos internacionales también 
compartieron conceptos novedosos que se vienen eje-
cutando con experiencias positivas en otros países. En 
regulación, se insistió en establecer plazos para agilizar 
la aceptación o el rechazo de eventos solicitados. Para 
lo ambiental, se enfocó un panel sobre biotecnología en 
conservación y uso de la biodiversidad para afrontar es-
cenarios como el del cambio climático, en donde la apli-
cación de la biotecnología vegetal, animal e industrial 
permitiría generar soluciones para mitigar esta situa-
ción. Se espera que el IICA compile todo en un material a 
divulgar posteriormente.
El salón contó con buena cantidad de público, quienes, 
también dada su formación profesional, se mostraron 
activos en la interacción y en el intercambio de conoci-
mientos y experiencias. Más de 90 personas se inscribie-
ron y en promedio superaron las 50 participaciones por 
día. Un tema de interés particular fue sobre el trigo con 
biotecnología, recientemente aprobado en Paraguay y 

que generó resistencia de un sector 
de la sociedad. Fast insistió en que 
se deben tener respaldos científicos 
para argumentan las posturas, tanto 
a favor como en contra. Se anticipó 
que varios pedidos están en la Comi-
sión Nacional de Bioseguridad (Con-
bio) o a la firma de las autoridades 
para su aprobación o rechazo.

EDICIÓN GÉNICA. Entre los nue-
vos conceptos abordados se mencio-
nó la “Edición génica” o genómica. La 
gerente del Inbio, Estela Ojeda co-
mentó que, si bien el tema de biotec-
nología lleva décadas debatiéndose 
y abordándose en eventos locales, al 
comienzo el foco estuvo en los orga-
nismos genéticamente modificados 
(ogm). “Es la primera vez que tene-
mos un evento que hablamos sobre 
‘edición génica’. Es algo nuevo pero 
que avanza muy rápido y se trabaja 
en muchas especies, no solo vegeta-
les, también animales”, dijo, aunque 
indicó que en el país ya se cuenta 
con una reglamentación que abarca 
productos de edición del genoma.
“Esta reglamentación permite eva-
luar caso por caso, si un producto 
presenta o no alguna ‘trasgenia’. Si 
para la Conbio presenta estas carac-
terísticas, entonces debe pasar por 
todo el proceso de evaluación que 
existe para ogm. Pero si no presenta, 
entonces es tratado como conven-
cional”, explicó. Esa es la diferencia 
entre un “transgénico” y una edición 
genética, que esta no está clasifi-
cada como genéticamente modifi-
cado, subrayó. La gerente destacó 
el impacto positivo que tuvo para 
nuestro país la introducción de la 
biotecnología y cómo posicionó a 
Paraguay entre los países líderes a 
nivel mundial en varios rubros. 

Estela Ojeda, 
gerente del 

Inbio.



28 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Noviembre 2023 www.campoagropecuario.com.py

C onocer más sobre bioinsumos y su aporte al campo 
fue la tarea encomendada a Ricardo Danilo Pagel, 

responsable del Servicio Técnico de Rizobacter Para-
guay durante el Simposio Paraguayo sobre Avances en 
Biotecnología Agropecuaria. El profesional abordó con 
ejemplos los resultados logrados y cómo mejoran los 
rendimientos y la producción al final de la cosecha, em-
pleando estas soluciones desarrolladas por la empresa.
Así, contempló una amplia gama de propuestas de pro-
ductos biológicos tales como biofertilizantes, fijadores 
biológicos de nitrógeno, bioestimulantes, nutrientes e 
incluso el control biológico empleados en cultivos, a la 
par de enfatizar la importancia de realizar las buenas 
prácticas agrícolas y seguir las recomendaciones de los 
técnicos para alcanzar los mejores resultados.
“Como empresa líder en biológicos, dentro de lo que es 
la agricultura, estamos contentos de poder hacer llegar 
la información a todos los participantes del evento, a re-
presentantes de entes oficiales y al público en general 
de toda esa tecnología que le brindamos al agricultor. 
Vemos cada día productos con mayor tecnología, mayor 
eficiencia, mayor eficacia para que el productor pueda 
trabajar con seguridad, con tranquilidad”, subrayó.
Indicó que el abanico de soluciones de la compañía abar-
ca diversos ámbitos microbiológicos, desde el inoculante 
empleado en los cultivos, hasta el biofungicida aplicado 
según las necesidades. Compartió la tecnología desarro-
llada por la empresa a lo largo de los años y también de 
recientes lanzamientos, cuya eficacia el productor pudo 
corroborar, según se indicó en la oportunidad.
Entre las soluciones recordó a Rizoderma, que incorpora 
al “Thricoderma harzianum” (Th2) con lo que se pudo com-
batir a tres patógenos de difícil control, como Rhizoctonia 
solani, Sclerotinia sclerotiorum y Fusarium graminearum. 
Los múltiples modos de acción abordan competencia + 
microparasitismo + ambiosis, así como un inductor de 

EVENTOS

defensa para proteger cultivos, in-
crementar control y brindar vigor y 
efecto promotor de crecimiento.
También compartió las tecnologías 
como “Larga vida” (LLI), para semillas 
que permitan sembrar con calidad 
superior y que llega al mercado con 
el nombre comercial de RIZOLIQ LLI, 
único inoculante 100 % líquido y con 
garantía de hasta 60 días. También 
las tecnologías Ultra Alta Concen-
tración (UHC) y Alta Concentración 
(HC), esta con novedosa formula-
ción para una mayor concentración 
bacteriana sobre semillas con menor 
dosis de uso.
También está la tecnología Osmo-
protectora (TOP), igualmente para 
fortalecer bacterias y aumentar con-
centración y supervivencia sobre las 
semillas, pues brinda alto rendimien-
to metabólico y fisiológico a las bac-
terias que integran el inoculante. En 
tecnología de bioinducción está SIG-
NUM, para activar de manera tem-
prana procesos metabólicos en las 
bacterias y plantas, favoreciendo la 
comunicación entre ambas. La tecno-
logía DAKAR igualmente de reciente 
lanzamiento, presenta caracterís-
ticas que favorecen la resistencia a 
sequías y altas temperaturas, muy 
necesaria para enfrentar campañas 
como las anteriores a la presente. De 
igual forma, promueve la nodulación. 
Se presenta comercialmente como 
RIZOLIQ DAKAR, inoculante líquido, 
por citar algunos aspectos de la char-
la sobre “Biotecnología y desarrollo 
de bioinsumos”.

Biotecnología y desarrollo de bioinsumos

Ricardo 
Danilo Pagel, 
responsable 
del Servicio 
Técnico de 
Rizobacter 
Paraguay.
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Proteger el campo en tiempos del “Niño”

A nte los pronósticos de un año “Niño”, en donde 
aumentan las ocurrencias de lluvias y se incre-
mentan las temperaturas generando así condi-

ciones de calor húmedo y otros escenarios favorables 
para la presencia de plagas y enfermedades, es bueno 
tomar las medidas preventivas. Por ello, desde la com-
pañía DVA Agro Paraguay, se compartieron algunas re-
comendaciones a tener en cuenta para la protección del 
campo y en lo posible minimizar los efectos negativos de 
esta presión sobre la sanidad vegetal en los cultivos.
Es lo que reconoció Hugo Benítez, coordinador de Inves-
tigación y Desarrollo para Paraguay, de la firma. “Tenemos 
ese pronóstico del fenómeno del ‘Niño’. La mayoría se pre-
para fuerte para lo que sea presencia o presión o enferme-
dades dentro del cultivo de la soja, pues debido a las condi-
ciones climáticas, se pronostica un escenario favorable para 
la aparición de patologías, como manchas foliares, que tiene 
la peculiaridad de arrancar en el estadío inicial del cultivo y 
luego presentar síntomas al final de la zafra”, advirtió.
Es por ello que la recomendación para esta coyuntura agro-
climática apunta a un manejo adecuado para evitar perjui-
cios. “Se debe realizar una aplicación preventiva, de 25 a 30 
días como máximo, desde la siembra. Es lo que se acostum-
bra denominar como ‘aplicación cero’, dentro de un progra-
ma de fungicida. Como DVA, pensando siempre en la pre-
vención de estas enfermedades, manchas foliares o la roya 
asiática de la soja, en el complejo de fin de ciclo, desarrolló 
su programa de fungicidas para asistir a los agricultores”.
Explicó que el programa de aplicación para el control 
de enfermedades, puntualmente en soja, de DVA Agro 
Paraguay, acompaña desde la “aplicación cero”. Para ello, 
la firma cuenta con DOMARK EXCELL. “Es un producto 
a base de tetraconazole, un activo muy bueno para este 
complejo de enfermedades de fin de ciclo y también va 
a influenciar en cuanto al control a las primeras apari-
ciones de pústulas de roya que puedan dar en el estadío 
inicial del cultivo”, manifestó el experto.
Posteriormente entra en escena el ZALTUS. “Es una 
carboxamida mencionada en varias campañas y con la 
que tenemos trabajos realizados con muy buenos re-
sultados. Tiene una base de Fluindapyr y Tetraconazole, 
con un Triazole, pensando en un control preventivo de 

lo que es la enfermedad principal, la 
roya asiática de la soja”, expuso. Lue-
go, se recomiendan productos como 
AVOID GOLD, una triple mezcla de 
prothioconazole + picoxystrobin + 
maconzeb, como protector, dentro 
del programa de aplicaciones.
Recordó que, con cada aplicación de 
fungicidas, principalmente el ZALTUS, 
es bueno emplear un protector. “Esta-
mos trabajando con HELFER GRAIN, 
que es un mancozeb. También conta-
mos con un producto compuesto por 
oxicloruro de cobre más hidróxido de 
cobre que es el AIRONE. Son herra-
mientas fundamentales para tener, por 
un lado, un mejor control de las princi-
pales enfermedades y, por otra parte, 
para proteger nuestras herramientas, 
de manera que nuestros fungicidas 
puedan permanecer en el tiempo”, dijo.
Agregó que se puede volver a usar el 
ZALTUS, si así requiere la situación. 
“Es muy versátil, con ventana de apli-
cación amplia y cuya característica 
principal es que no ocasiona fitotoxici-
dad, punto muy importante en manejo 
de enfermedades, pues hay productos 
cuyo posicionamiento está limitado. 
No pueden aplicarse, mientras que el 
ZALTUS sí puede emplearse sin pro-
blemas. De esta forma, DVA cuenta 
con herramientas para un buen mane-
jo desde el inicio hasta cerrar el ciclo 
del cultivo”, concluyó.

SOLUCIONES DE DVA PARA CONTROL DE ENFERMEDADES

LAS CONDICIONES CLIMÁTICAS SON MÁS PROPICIAS 
PARA ENFERMEDADES COMO LAS DE FIN DE CICLO. 
Técnicos recomiendan realizar aplicaciones preventi-
vas, usar herramientas eficaces comprobadas y ejecu-
tar programas de control como propone la compañía 
DVA para evitar grandes perjuicios.

Hugo Benítez, 
coordinador de 

Investigación 
y Desarrollo 

de DVA Agro 
Paraguay.
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L a IV Jornada Técnica Forestal volvió a congregar 
a buena cantidad de asistencia, pese a las condi-
ciones de acceso por las lluvias y las amenazas de 

nuevas precipitaciones pluviales, que conforme trans-
currían las horas llegaron hasta el auditorio que lenta-
mente empezó a cubrir los espacios vacíos. El evento 

Eficiencia y competitividad 
como ejes en Jornada 
Técnica Forestal
LA CUARTA EDICIÓN DE LA JORNADA TÉCNICA FORESTAL VO-
LENDAM FUE EL JUEVES 23 DE NOVIEMBRE, EN EL AUDITORIO 
DE LA COLONIA VOLENDAM, ITACURUBÍ DEL ROSARIO (SAN PE-
DRO). El evento viene creciendo en participación con unas 12 fir-
mas auspiciantes y la participación de más de 300 personas, repre-
sentantes de más de 100 empresas. La organización estuvo a cargo 
de la cooperativa local y la empresa Unique Wood Paraguay.

se desarrolló íntegramente el día 
jueves 23 y esta vez la organización 
apostó por los profesionales locales 
como los disertantes centrales.
Así, tras las acreditaciones se dio 
paso a la parte protocolar con la 

EVENTOS

VOLENDAM 2023
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bienvenida a cargo del presidente de la Cooperativa 
Volendam Ltda., Ronald Baerg, y del director general de 
Unique Wood Paraguay, Rafael Ortiz, quienes destaca-
ron este tipo de encuentros porque permite abordar un 
sector con una proyección positiva, por lo que también 
se requieren de datos técnicos y experiencias locales 
para seguir su crecimiento.
Con respecto a las charlas, la primera estuvo a cargo de 
Gabriel Báez Gini, quien abordó sobre “Experiencias y 
avances en la dinámica de los suelos forestales”. Poste-
riormente, Ramón González, expuso “Plantaciones fo-
restales en campos bajos”, para concluir la primera mitad 
de la jornada. Tras el almuerzo, se realizó la dinámica con 
máquinas forestales John Deere, a cargo de la firma Ku-
rosu & Cía, en una parcela cercana.
Para ello entró en operación la máquina forestal girato-
ria 2144G, con 159 CV de potencia, motor PowerTech 
Plus y otras características que suman a la potencia la 
agilidad y el diseño específico para realizar tareas de 
manera sencilla pero eficiente, al tiempo de tener la co-
nectividad del sistema JDLink para el seguimiento del 
trabajo y ofrecer al operador toda la comodidad de una 
cabina acondicionada para el confort durante el trabajo.

A vuelta de la dinámica, se retoma-
ron las charlas. Esta vez, Mauricio 
Morán, expuso sobre “Mercados, 
oportunidades y desafíos para la co-
mercialización del eucalipto”, para 
cerrar con Guillermo Ortiz, quien 
compartió un “Caso de éxito en el 
uso de eucalipto en productos con 
alto valor agregado”. De igual forma, 
se habilitó el sector de exposiciones 
para que las empresas auspiciantes 
puedan ofrecer sus productos y ser-
vicios a los participantes.

CONOCIMIENTO LOCAL. La 
organización calificó de exitosa el 
evento, pues se desarrolló pese a 
obstáculos como clima y la dificultad 
de acceso. Norbert Weichselberger, 
encargado de Servicio Asistencia 
Técnica de la Cooperativa Volendam 
Ltda., destacó la respuesta del públi-
co. “No fue fácil, considerando 

Norbert 
Weichselberger, 

encargado 
de Servicio 
Asistencia 

Técnica de la 
Cooperativa 

Volendam Ltda.
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Rafael Ortiz, 
director general 
de Unique 
Wood Paraguay 
y Ronald Baerg, 
presidente de 
la Cooperativa 
Volendam Ltda.

las lluvias, la distancia y la logística que implicó a muchos 
trasladarse hasta aquí. Pero se nota que el sector res-
ponde, que a la gente le gusta y por eso esta presencia, 
con mucha gente y empresas que se sumaron”.
Agradeció a las 12 firmas que estuvieron como auspi-
ciantes y a los 304 inscriptos, con unas 100 empresas 
como asistentes, que participaron de la jornada y que 
esta vez apuntó más a la experiencia local en las diserta-
ciones, como una forma de mostrar la evolución favora-
ble que tiene el sector en el país, por lo que esa posibili-
dad de compartir conocimiento generado internamente 
fue muy valorada.
“Esta fue la cuarta edición. Empezamos chiquitos y va-
mos sumando. Vemos que hay conocimiento local y eso 
aprovechamos. Si bien, en años pasados vinieron diser-
tantes de otros países, eso es loable porque enrique-
cieron el debate, pero también tenemos valores locales 
que, a través de este tipo de eventos, tratamos que se 
conozcan y se trabaje. Por eso, en esta ocasión, la jorna-
da se caracterizó por el valor local”, dijo.
Agregó que es de especial atención el suelo. “Quizás es 
un recurso al que no se le da su valor cuando hacemos 
las plantaciones. Tenemos que tratar a la tierra, devolver 
lo que se le extrae”, comentó y abogó por que este tipo 
de eventos sirvan para unir a todos los actores de la ca-
dena foresto – industrial. Finalmente, indicó que, si bien 
la jornada técnica forestal viene sumando, no se descar-
ta que las futuras ediciones sean cada dos años.

DESARROLLO CON PERSPECTIVAS FAVO-
RABLES. En la evaluación de Rafael Ortiz, director 
general de Unique Wood Paraguay, el encuentro fue 
muy positivo y la actividad viene creciendo. “Vemos 
el desarrollo actual del sector forestal en Paraguay y 
las perspectivas que tenemos, el futuro. Hay muchos 

trabajos en el campo, aumentamos 
superficies forestales en toda la re-
gión Oriental y en parte del Chaco. 
Esto ayuda a mover la economía. En 
pocos años, Paraguay va a ser uno 
de los países potenciales del sector 
forestal”, subrayó.
Instó a acompañar más al sector 
industrial forestal. “Faltaría más 
proyecciones para el procesamien-
to de la madera. Es importante dar 
valor agregado. Tenemos muchas 
exportaciones (de productos fo-
restales), pero también debemos 
desarrollar el sector localmente y 
hacerlo más formal, más proyecta-
do a futuro, para que las empresas 
puedan asegurar contratos a largo 
plazo y favorecer la inversión fo-
restal”, puntualizó.
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G abriel Báez Gini, responsable técnico de Productos 
en Timac Agro Paraguay, disertó sobre “Experien-

cias y avances en la dinámica de los suelos forestales”. 
Resaltó la importancia de conocer las características fí-
sico – químicas de la composición del terreno y buscar 
realizar las correcciones necesarias para tener resulta-
dos mejores. Agregó que como empresa trabajan en la 
zona, con recomendaciones de fertilización estratégica 
para cultivos extensivos, pero que ahora se abrió la car-
tera al rubro forestal, por el potencial que presenta.
“Conversamos sobre la dinámica de suelos en suelos 
forestales específicamente, atendiendo las mejores zo-
nas o las recomendadas o las que prevén de utilización 
para el rubro. Vimos que la mayoría de los suelos poseen 
mucha concentración de aluminio y de hierro que, por 
naturaleza, tienden a la acidificación y esas condiciones 
acarrean un bajo desarrollo radicular que se traduce una 
baja floración del suelo y por ende baja captación de nu-
trientes y de agua principalmente dos de los componen-
tes trascendentales para una producción”, dijo.
Instó a que de manera periódica se monitoreen los suelos 
para detectar eventuales deficiencias, tanto en balance de 
nitrógeno, fósforo potasio como la acidificación. De darse 
el caso e identificarse el problema se podrían introducir 
manejos correctivos, como la aplicación de cal o yeso agrí-
colas, indicó y comentó que no solo hablaron del suelo sino 
también del cultivo o de la planta, en este caso, eucaliptos, 
y su demanda de nutrientes, como el nitrógeno, además de 
elementos presentes en productos forestales terminados.
De ahí que también abogó por realizar inteligentes in-
versiones y no cargar más en donde hay abundancia. 
“Elementos tradicionales como fósforo o potasio suelen 
ser los más buscados o se invierte mayor cantidad de 
dinero. Pero hoy vemos que, en un suelo ácido, con pre-
sencia de aluminio y hierro, invertir en fósforo o potasio 
pueden tener un riesgo de pérdida del 70 % y un aprove-
chamiento nada más que de un 30 %. De seguro no es la 
mejor inversión de apostar por esos nutrientes”, apuntó.
Frente a esta situación instó a evaluar si no sería mejor in-
vertir en mayor presencia de calcio y magnesio, a través de 

cal agrícola, o de nitrógeno y azufre, a 
través de nutrientes por fertilizantes, 
para ayudar a corregir deficiencias 
y ser más eficientes en la inversión. 
Reconoció que la gran consulta que 
realizan los productores es saber el 
retorno por cada fertilización en el 
sector forestal y que conforme pasen 
los años y se sumen experiencias se 
tendría una cuantificación, pero sí tie-
ne un retorno por cada dólar inverti-
do, mencionó.
Reiteró la apuesta de la firma en la 
actividad forestal. “Abrimos la car-
tera al sector y estamos con mu-
chas ansias de seguir sumando en 
este rubro porque vemos su futuro. 
Timac, como pionera y líder en in-
novación tecnológica en el cuidado 
de suelo, está obligada a dotar al 
productor de información para que 
pueda tomar sus decisiones más 
certeras, económicas y maximizan-
do sus inversiones con los mejores 
productos que Timac les propone” 
finalizó y agradeció a la cooperativa 
la oportunidad de trabajar en con-
junto en forestería.

Dinámica de suelos forestales

Gabriel 
Báez Gini, 
responsable 
técnico de 
Productos en 
Timac Agro 
Paraguay.
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BOX EMPRESARIAL

H3 Agrochemicals entregó 
donación al Hospital 
Regional de Encarnación

E n el marco de la Campaña de Sensibilización y 
Solidaridad denominada JUNTOS POR LA VIDA 
por el mes de octubre y noviembre respectiva-

mente, la empresa H3 AGROCHEMICALS S.A, a través 
del departamento de Responsabilidad Social Empresa-
rial, realizó la entrega de importantes insumos y equipos 
hospitalarios al Centro de Atención Integral a la Mujer 
(CIM) y al Servicio de Urología del HRE.
La entrega fue concretada el 10 de noviembre y la do-
nación fue por un valor aproximado de 50 millones de 
guaraníes. Estuvieron presentes para recibir el aporte 
el Dr. Jorge Ayala, Director del nosocomio además del 
Jefe médico especialista en oncología, Dr. Rubén Darío 
Román y el Dr. David Paniagua en representación del 
servicio de mastología.
En representación de la firma H3 estuvo la Mgtr Rita 
Thiebeaud del área de Recursos Humanos y la Lic. Lau-
ra Norenko, Gerente Administrativo, Financiera. Esta 
iniciativa busca, por una parte -Recaudar fondos con el 
aporte de socios y aliados los cuales serán destinados 
para la compra de insumos necesarios de los centros 
hospitalarios ubicados en las diferentes regiones donde 
se encuentran las sucursales de la empresa previo diag-
nóstico de necesidades básicas.
Asimismo, tiene el objetivo de concienciar a los funcio-
narios y colaboradores de la empresa acerca de la im-

portancia de hacerse chequeos a 
través de charlas y la entrega de ma-
teriales gráficos informativos para 
un diagnóstico precoz y así realizar-
se tratamientos a tiempo.
La empresa H3 en sus inicios en la 
pasión por la agricultura y el com-
promiso con los productores en el 
campo. Es una empresa compro-
metida en obtener los mejores re-
sultados de producción, ofreciendo 
servicios de primera calidad inter-
nacional y estrategias de innova-
ción para una agricultura sustenta-
ble y sostenible. Gracias a su fuerza 
de ventas sigue creciendo cada día 
generando fuentes de trabajo para 
muchas familias de forma directa e 
indirecta aportando así al progreso 
del país.
Campo Agropecuario Multimedia 
apoya esta iniciativa promoviendo 
la difusión de estas acciones que 
contribuyen a cubrir las necesida-
des en salud pública, además crear 
conciencia en todos los ciudadanos 
sobre la importancia del diagnosti-
co oportuno del cáncer de mama y 
próstata.
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FENDT llega a Paraguay 
de la mano de Cotripar

EL GRUPO COTRIPAR PRESENTÓ OFICIALMENTE LAS MAQUINARIAS 
AGRÍCOLAS FENDT EN PARAGUAY E INAUGURÓ UNA SUCURSAL PARA 
ESTA MARCA EN HERNANDARIAS, ALTO PARANÁ DONDE OFRECERÁ 
TODOS LOS SERVICIOS. El evento fue el 24 de noviembre y reunió a clien-
tes, amigos e invitados especiales para celebrar este acontecimiento que 
marcó un hito muy importante para el agronegocio paraguayo.

NOTA DE TAPA

FENDT llega a Paraguay 
de la mano de Cotripar
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E l Grupo Cotripar, reconocida por su trayectoria 
en el mercado de maquinarias agrícolas, incor-
pora FENDT en Paraguay de forma exclusiva con 

el respaldo de toda la infraestructura, servicio y recurso 
humano capacitado.
FENDT sinónimo de excelencia, tecnología, innovación, 
sustentabilidad y alta productividad en maquinarias 
agrícolas a nivel global desembarca en Paraguay de la 
mano del Grupo Cotripar. El evento, reunió a más de 
700 personas quienes pudieron observar las instalacio-
nes de la nueva sucursal inaugurada en la oportunidad 
y conocer detalles sobre las tecnologías y beneficios de 
las maquinarias de esta reconocida marca que llega a Pa-
raguay para fortalecer la agricultura paraguaya.
Los participantes quedaron conformes y satisfechos con 
la nueva infraestructura y todos los servicios que Cotripar 
pone a disposición de sus clientes. La inauguración dio lu-
gar a un recorrido por diferentes estaciones de la nueva 
sucursal entre ellas: la estación de tractores, plantadoras, 
cosechadoras, repuestos y tecnología. Todo lo que se puede 
necesitar sobre maquinarias y servicios de la marca FENDT.

DÍA HISTÓRICO PARA COTRIPAR. El director co-
mercial de Cotripar, Bruno Vegafo, destacó que la incorpo-
ración de FENDT en Paraguay forma parte de una larga tra-

dición familiar de trabajo de campo y 
perseverancia, donde el legado sigue 
latente, proveer las herramientas ne-
cesarias para el agricultor paraguayo. 
Vefago, durante una entrevista con 
Campo Agropecuario, se mostró sa-
tisfecho por la envergadura del even-
to, ya que fue de suma importancia 
para la empresa haber incorporado 
en Paraguay una marca tan relevante 
y prestigiosa como FENDT.
Expresó además que Paraguay reúne 
todas las condiciones necesarias para 
seguir desarrollando una agricultura 
de excelencia y sustentable, ya que 
nuestra tierra es propicia para el de-
sarrollo agrícola y cuenta con produc-
tores muy tecnificados que impulsó a 
los representantes de esta relevante 
marca de maquinarias agrícola incor-
porar en Paraguay. “Paraguay es el 
primer país de Hispanoamérica don-
de llega FENDT, en Brasil desembarcó 
en el 2019, pudo ir a otros países, pero 
eligió Paraguay por la calidad de 

Bruno Vegafo, 
director 
comercial de 
Cotripar.
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la agricultura paraguaya, llegando así de forma exclusiva de 
la mano del Grupo Cotripar”, dijo.

NUEVA SUCURSAL. Refiriéndose a la nueva sucur-
sal, Vefago indicó que la Sucursal Hernandarias será el 
centro de distribución de repuestos. Dispone de amplios 
espacios y gran disponibilidad de piezas de reposición 
para la marca, además de un moderno taller con recur-
so humano calificado. Recalcó que Hernandarias es un 
punto estratégico para que cualquier cliente pueda te-
ner a su disposición todas las opciones y servicios que 
necesita sobre la marca FENDT. Anunció además que la 
próxima sucursal de FENDT Cotripar será en Katueté, 
Canindeyú, para la cual ya adquirieron el predio.

INTERÉS POR FENDT. Destacó el gran interés que 
despertó la marca FENDT en Paraguay, ya que de los 
cuatro tractores introducidos inicialmente se vendieron 
tres. También se vendió una sembradora FENDT MO-
MENTUM y una cosechadora durante el evento de pre-
sentación. “Los clientes que ya sembraron con la FENDT 
MOMENTUM dieron testimonio de su potencial produc-
tivo y tecnología”, comentó. Recalcó la receptividad de los 
productores que saben captar la excelencia de la marca, 
ya que ofrece tecnología de punta con la cual proporcio-

na altos rendimientos y rentabilidad 
en costo – beneficio. “El cliente pa-
raguayo quiere la tecnología y desea 
producir cada día más”, dijo Vefago.

AGRADECIDO. El director comer-
cial de Cotripar agradeció la confianza 
de la marca FENDT que eligió a Para-
guay para desembarcar de la mano del 
Grupo Cotripar y extendió la gratitud 
a todos los clientes y amigos quienes 
formaron parte del lanzamiento e in-
dicó que Cotripar es una empresa fa-
miliar que trabaja en unión y armonía, 
que se ve reflejado en el éxito cons-
tante de la firma. Resaltó una vez más 
que FENDT está enfocada netamen-
te a la tecnología que proporciona 
excelencia para el rendimiento en el 
campo. Los productores que ya expe-
rimentaron en sus campos quedaron 
satisfechos con los resultados e invitó 
a más agricultores a formar parte de 
esta nueva experiencia que la empre-
sa trae para la agricultura.
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TRACTORES. En la noche de presentación de FENDT. 
Matheus Vefago, coordinador comercial de Cotripar 
FENDT Tractores, comentó sobre la importancia de la 
llegada de marca FENDT en Paraguay y la contribución 
que traerá al agro paraguayo.
Informó que Paraguay dispondrá de la misma tecnología 
comercializada en Europa, tanto en tractores como co-
sechadoras. Refiriéndose a los tractores, comentó que 
son máquinas con más de 90 años de historia en Euro-
pa. “Aquí en Paraguay empezamos con los tractores de 
mayor porte con la serie Vario 900, Vario 1000 y Vario 
1100. La serie 900 y 1000 son tractores que van desde 
355hp hasta 517hp; la Vario 1100 es a oruga de 673hp, 
todos son tractores que tiene su diferencial, porque son 
tractores de monobloc, no son articulados ofreciendo 
mayor dirigibilidad, facilidad de distribución de peso y 
mayor economía de combustible”. 
Dijo que el tractor Vario 1050 es el mayor tractor mo-
noblock del mundo, listo para hacer todas las opera-
ciones del campo, desde preparación de suelo, siembra 
y transporte de carretas graneleras. Hoy FENDT actúa 
fuertemente en tres segmentos: producción de granos 
(soja, trigo, maíz, avena, arroz) algodón y ahora caña dul-
ce también. “FENDT está embarcada en la sustentabili-
dad, ya que consume 25% menos de combustible frente 
a otras marcas. Además, la tecnología embarcada en las 
cubiertas produce menos compactación de suelo”, dijo.
FENDT es pionera en la fabricación de tecnología de 
transmisión y motor que proporciona alta calidad, 
“Cuando hablamos de componentes del tractor tiene 
tecnología de transmisión y motor para que trabaje en 
rotaciones mucho menores, porque va a garantizar la 
durabilidad de todos sus componentes por mucho más 
tiempo”. Además de la tecnología que ofrece FENDT jun-
to a Cotripar tendrá el servicio con técnicos entrenados 
en fábrica y todos los repuestos.

MOMENTUM FENDT. La plantadora MOMENTUM 

FENDT es la máquina de mayor tec-
nológica que existe en el mercado, 
destacó Igor Rezende Coelho, coor-
dinador de marketing de producto de 
siembra de FENDT, durante la pre-
sentación. “Es una máquina que aho-
rra insumos, semillas y fertilizantes y 
junto con los tractores FENDT aho-
rra combustible. Con la MOMEN-
TUM FENDT se consigue sembrar 
más rápido y trasportarla de un lugar 
a otro con mucha facilidad”, destacó.
La MOMENTUM FENDT es una 
tecnología desarrollada en Brasil, 
se lanzó en 2020 y hoy es una má-
quina global que ya está en Estados 
Unidos y próxima a desembarcar en 
Europa, África y Australia
“Está máquina conjuga tecnología 
agronómica de siembra y tecnología 
operacional donde el agricultor 

Maquinarias FENDT para todas las operaciones

Matheus Vefago, coordinador comercial de Cotripar.

Igor Rezende 
Coelho, coordinador 

de marketing 
de producto de 

siembra de FENDT.
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NOTA DE TAPA

tiene la posibilidad de cambiar de un 
área a otro de manera más rápida, 
al mismo tiempo consigue sembrar 
más área comparando a las máqui-
nas de la competencia”, dijo.
Resaltó que en Paraguay ya hay má-
quinas MOMENTUM FENDT que 
demostró mejores resultados que 
otras máquinas del mercado, por-
que entrega más tecnología.

COSECHADORAS. Durante la no-
che de presentación también se des-
tacó las cualidades de la cosechadora 
FENDT que garantizan a la calidad de 
granos. Juliano Vefago, supervisor 
de ventas de FENDT para Paraguay, 
presentó en la oportunidad las cose-
chadoras FENDT IDEAL de clase 7, 8 
y 9. “El gran diferencial que ofrecen 
las cosechadoras de FENDT son los 
rotores. La clase 7 tiene un rotor sim-
ple y en la clase 8 y 9 tienen doble ro-
tores. Esto ofrece mejor calidad del 
grano cosechado”, enfatizó.
Mencionó que FENDT tiene una tec-
nología propia que ofrece una segu-
ridad, por lo que las cosechadoras 
de clase 7, 8 y 9 comparadas a otras 
de la competencia ofrece ahorro en 
consumo de combustible entre 20 y 
25%. “Estamos muy satisfechos con 
la llegada de esta marca global tan 
importante. El futuro de FENDT en 
Paraguay es muy promisorio de la 
mano de Cotripar”, enfatizó.

L a noche de presentación de 
FENDT en Paraguay contó con 

la presencia de Fabio Dotto, direc-
tor de marketing de FENDT y Valtra 
para América del Sur, quien destacó 
el desembarco de la marca en nues-
tro país. Comentó que están en 
todo el mundo, y como parte de la 
cobertura de mercado en Latinoa-
mérica, en el 2019 empezaron con 
Brasil y posteriormente con Pa-
raguay, como uno de los países de 
habla hispana que por primera vez 
abraza a la marca.
Mencionó que FENDT vio el po-
tencial agrícola de Paraguay, su 
alta productividad y la similitud 
de la tierra paraguaya con el de 
Brasil, explicó. “Paraguay está in-

volucrado con tecnología, produc-
ción, productividad y eficiencia y 
no hay duda que es el mejor país 
para invertir después de Brasil”, 
dijo Dotto. Otro motivo que im-
pulsó a la marca aliarse con la em-
presa paraguaya dijo que Cotripar 
tiene una trayectoria impecable, 
además de ser una empresa fami-
liar y muy profesional, ya que se 
dedican a dar una atención prefe-
rencial a todos sus clientes a tra-
vés de la innovación, calidad, efi-
ciencia y valores que se refleja en 
su estructura de trabajo, al igual 
que FENDT.
Destacó que FENDT tiene consoli-
dado su liderazgo en todo Europa, 
siendo el número uno en máquinas 
agrícolas, ofreciendo tractores, co-
sechadoras, sembradoras y pulve-
rizadoras. Ahora estará ofreciendo 
un portafolio más amplio en Suda-
mérica. “Tenemos una pasión por 
tratar bien a los clientes, estamos 
para armar una historia bonita con 
los distribuidores y clientes”, enfati-
zó Dotto.
Explicó que a partir de ahora im-
plementarán nuevas estrategias de 
negocios y con el tiempo ofrecerán 
más opciones a su gama de máqui-
nas agrícolas para nuestro país. 
Agradeció a nuestro medio por la 
entrevista y al grupo Cotripar por 
hacer historia con FENDT remar-
cando el mercado paraguayo para 
el desarrollo de la agricultura.

Paraguay, primer país de 
habla hispana con FENDT
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CONGRESO CEA 2023 
Estrategias y experiencias 
para la integración ganadera, 
agrícola y forestal

EVENTOS

CON UN INNOVADO ENFOQUE SE REALIZÓ EL 31 CONGRESO 
CEA. A TONO CON SU LEMA EN LA EDICIÓN 2023 GANADERÍA, 
AGRÍCOLA Y FORESTAL OFRECIÓ ESTRATEGIAS Y EXPERIEN-
CIAS PARA LA INTEGRACIÓN DE ESTAS ACTIVIDADES. El evento 
convocó a más de 600 participantes, 17 disertantes nacionales e 
internacionales y más de 60 auspiciantes el 6 y 7 de noviembre en 
el Centro de Convenciones de la Conmebol. 

C on exitosos resultados concluyó Congreso CEA 
2023. Este encuentro de capacitación, con más 
de tres décadas de trayectoria, tuvo como tema 

central Ganadería, Agricultura y Forestal. Dejó el claro 
mensaje de que estas actividades pueden y deben cami-

nar de la mano para lograr la susten-
tabilidad productiva.
Los sucesivos disertantes y las ex-
periencias exitosas mostradas du-
rante el evento indicaron que para 
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avanzar hacia esta tendencia productiva es fundamen-
tal la capacitación, inversión y cambio de mentalidad.
El presidente del Consorcio de Ganaderos para Ex-
perimentación Agropecuaria (CEA), Diego Heisecke, 
resaltó en la oportunidad la importancia del sector 
agropecuario en la economía del país, y mencionó que 
según las estadísticas del BCP el 74% del ingreso de 
divisas del país proviene del sector agropecuario, que 
significa el doble del ingreso que aportan las dos cen-
trales hidroeléctricas al país.
Mencionó que la integración agropecuaria y forestal lle-
gó para quedarse enfatizando que estas actividades ya 
no pueden caminar solas. “No podemos dejar de lado la 
integración, la ganadería por si sola ya no puede caminar 
distante de la agricultura y la forestación”, enfatizó.
Por su parte, Marcos Pereira, vicepresidente del CEA, 
expresó satisfacción por el aporte del Congreso, fun-
damentalmente porque ofreció alternativas para que el 

ganadero pueda implementar en su 
campo. “El 31 Congreso CEA ayudó 
a abrir la mente para implementar 
nuevas estrategias de producción, 
a través de las disertaciones y expe-
riencias de diferentes regiones del 
país”, enfatizó Pereira.
Los directivos del CEA agradecie-
ron a los participantes, disertantes y 
auspiciantes que cooperaron para el 
éxito de este evento.

SALUD DEL SUELO. Herramien-
tas para mejorar la salud del suelo, 
fue el tema de disertación del Ing. 
Agr. Martin Cubilla en el Congreso 
CEA 2023, quien recomendó realizar 
primero un correcto diagnóstico 

Diego Heisecke.

Marcos Pereira. 

17

DVA
El aliado presente en la inauguración fue la firma DVA. 
En la oportunidad, el Ing. Agr. Hugo Armando Báez, re-
presentante técnico de la región Este de DVA, mencio-
nó que las líneas que darán soporte a Produceres, son:  
herbicidas, fungicidas y otros. Agradeció el espacio y fe-
licitó a los propietarios por su presencia en el mercado 
de los agronegocios.

ADAMA PRESENTE
ADAMA acompañó a su distribuidor 
en tan importante evento. El Ing. Agr. 
Marcos López, Representante Técni-
co de Ventas, expresó satisfacción y 
orgullo por la inauguración de esta 
nueva apuesta para la agricultura.
Anheló el éxito de Produceres y men-
cionó que ADAMA comercializará 
junto a esta empresa el fungicida 
ACROSS (Azoxistrobina + Clorotalo-
nil+Difeconazol) indicado para el con-
trol de enfermedades de final de ciclo, 
además de otros productos. 

Ing. Agr. 
Marcos López, 
Representante 
Técnico de 
Ventas de 
ADAMA.

Ing. Agr. Hugo 
Armando Báez, 

representante 
técnico de la 

región Este de 
DVA.
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para saber cómo están las condicio-
nes químicas, físicas y biológicas del 
suelo, ya que además de la fertili-
dad es importante saber la materia 
orgánica, nutrientes, textura, com-
pactación y los microorganismos y 
macroorganismo y otras cosas. “Es 
fundamental un buen muestreo para 
tener el conocimiento de donde va-
mos a estar produciendo, y así sobre 
esa base realizar los manejos”, dijo.
Otro factor muy importante es In-
corporar plantas de cobertura (abo-
nos verdes o cultivos de servicios), 
dentro del sistema de producción.
También habló de los beneficios de 
la siembra directa y los pilares de 
este modelo de cultivo conserva-
cionista que son: Evitar la remoción 
de suelo, realizar la rotación y di-
versificación de cultivos y asegurar 
la cobertura permanente.
Cubilla resaltó que las mencionadas 
prácticas permiten reserva de agua 
en el suelo, disminuye la erosión, baja 
de temperatura, además se evita una 
serie de inconvenientes climáticos y 
aumenta beneficios económicos dis-
minuyendo los costos de producción 
y aumentando los rendimientos de 
los cultivos. En otro momento valoró 
el enfoque del Congreso que fue la 
Integración Agrícola Ganadera, Fo-
restal, ya que es la tendencia en los 
países vecinos que está dando resul-
tados favorables sustentables.

EVENTOS

Desde el Suelo y la importancia 
de dar a conocer nuevas 
oportunidades de negocios

E n el Congreso CEA 2023 otra 
de las empresas que tuvo acti-

va participación fue Desde el Suelo 
(DeS), con su aliada Ecosecurities, 
pues fue una de las designadas para 
ofrecer a los participantes charlas 
más personalizadas de lo que pro-
pone la firma para el mercado pa-
raguayo. En ese sentido, Marcelo 
Insaurralde, socio fundador de DeS 
resaltó que ese momento asigna-
do por la organización les permitió 
presentar más detalladamente los 
programas de carbono vigentes 
para el Chaco paraguayo.
“Como Desde el Suelo, en alian-
za con Ecosecurities celebramos 

este espacio, conocido como ‘de 
consultorio’ porque fue bastante 
innovador. Así, además de poder 
participar de este evento que nos 
permite aprender y cultivar la re-
lación importante con amigos del 
sector, productores, especialistas, 
consultores, todos quienes vie-
nen trabajando de manera inte-
grada, tuvimos esa oportunidad 
para presentar nuevas soluciones. 
Explicar en qué cosiste, cómo se 
desarrolla, cómo trabajamos, la 
propuesta comercial, todo lo que 
pudimos compartir”.
Recordó que DeS viene trabajan-
do en potenciar el mercado de 
créditos de carbono en el país, un 
tema “que tanto se viene hablando 
últimamente”, subrayó, así como 
ponderar la alta convocatoria y el 
interés por parte de interesados 
en conocer más cómo se desarro-
lla este nuevo negocio. “No es algo 
que está próximo o viene. Sino que 
‘llegó ayer’ y es una oportunidad 
para seguir promoviendo modelos 
de producción más sostenible, pero 
sobre todo más rentable”, agregó.
Recalcó que justamente la posibi-
lidad de contar con el “espacio de 
consultorio” les permitió reafirmar 
la importancia de su propuesta, 
así como dar a conocer las nuevas 
oportunidades de negocios. “Como 

Martin Cubilla, durante la charla.



47

L a empresa Gestecner formó parte del Congreso CEA 2023, donde 
promocionó sus productos y servicios tecnológicos aplicables a la 

producción agropecuaria. Durante el evento, el Ingeniero Agrónomo 
Néstor Aguilar, asesor comercial de la firma, brindó detalles sobre las 
tecnologías que presentaron en esta ocasión.
El Ingeniero Aguilar explicó que la empresa se centra en la aplicación de 
tecnologías avanzadas en los sectores pecuario, agrícola y construcción. 
Durante el Congreso, destacaron el Sistema de Gerenciamiento para Con-
finamiento de Ganado, un sistema integral de origen estadounidense di-
señado para gestionar el proceso de alimentación en el feedlot, desde la 
entrada del ganado en los corrales hasta el almacenamiento de los insumos 
utilizados para la alimentación animal. “Este proceso se gestiona a través 
de un sistema que proporciona información precisa sobre todos los datos 
del flujo de alimentación del ganado en el confinamiento, sin necesidad de 
intervención humana para la generación de informes”, mencionó.
Además, en su stand durante el evento, llevaron a cabo una demostración 
del Sistema de Pesaje para Ganado, que consta de básculas inteligentes 
capaces de almacenar la información de todo el pesaje del ganado en un 
software libre que se incluye con el equipo.
Otra tecnología presentada en el evento CEA 2023 fue el Sistema de Ge-
renciamiento para Tambo, un sistema integral e intuitivo de fácil mane-
jo, que ayuda al productor a proporcionar a su ganado una alimentación 
equilibrada para lograr una producción óptima.
Aprovechó también la oportunidad para hablar acerca de los drones profe-
sionales que ofrece en este mercado. Estos drones profesionales de AgEa-
gle tienen la capacidad de mapear de 500 a 2.000 hectáreas en un solo vue-
lo, lo que permite un diagnóstico rápido de la situación de los cultivos o la 
superficie, facilitando la toma rápida de decisiones, ya sea para la aplicación 
de defensivos agrícolas, la corrección de suelo u otros requisitos necesarios.
Gestecner es una empresa reconocida en el sector pecuario y agrícola 
por sus tecnologías y servicios. Sus tecnologías y su personal altamente 
capacitado brindan confianza a sus clientes.

Gestecner presentó sus 
innovadoras tecnologías para 
el sector pecuario durante el 
Congreso CEA 2023

empresa estamos con todas las ga-
nas y la apertura de poder seguir 
compartiendo de cómo funciona 
el mercado de crédito de carbono, 
qué implica la nueva Ley recien-
temente promulgada, por lo que 
invitamos a la gente a seguir con-
versando y compartir con quienes 
tengan interés en conocer. La invi-
tación está hecha”.
Agradeció a la organización del 
evento por la posibilidad de acom-
pañar el congreso considerado 
como tradicional y con un prestigio 
ganado en más de tres décadas. “Es-
tamos contentos por participar del 
CEA 2023. Pudimos ver la impor-
tancia de integrar los distintos sis-
temas productivos, sea ganadería, 
agricultura o forestal que viene en 
auge”, dijo al tiempo de manifestar la 
necesidad de apuntar hacia modelos 
en donde puedan converger produc-
ción con ambiente para una mayor 
sostenibilidad de la actividad.

Desde el Suelo. Gestecner.



Marcelo Insaurralde, 
socio fundador de DeS.
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C MP Agro se estrenó en el Congreso CEA 2023. 
Heriberto Lugo, gerente de la sucursal en Minga 

Guazu, resaltó que la experiencia fue más que positiva 
porque permitió estar en contactos con clientes usuales 
y potenciales, entre grandes referentes del agro, la gana-
dería y el sector forestal, ya que, en esta ocasión, el even-
to se abrió a la producción integrada, no solo enfocada 
en pecuaria. “Nuestro objetivo es dar soluciones a todo 
lo que sea embalajes, coberturas y otros. Destacamos 
en esta ocasión productos estrellas como tanques para 
transporte de todo tipo de líquidos, agua, fertilizantes lí-
quidos y otros. También este año tuvimos especial foco 
en geotanques, como opción para producir peces. Son 
productos muy demandados que se suman a otros re-
conocidos en el mercado, como geomembranas para re-
servorios, tajamares, tanques australianos y tratamiento 
de efluentes”, subrayó sin olvidar otras propuestas para 
ensilados, comederos de animales y otros, de gran acep-
tación por las ventajas competitivas que presenta frente 
a la competencia. Finalmente, calificó de exitosa esta pri-
mera participación de CMP Agro en el Congreso CEA e 
invitó a la gente a acercarse para conocer novedades o 
recibir algún tipo de orientación, sea a través de las redes 
sociales, como en casa matriz y sucursales en todo el país.

E l Grupo Rieder participó en el Congreso CEA 
2023 difundiendo la línea de tractores de la mar-

ca Valtra. El evento reunió a más de 600 participantes 
con la capacitación sobre Ganadería, Agricultura y 
Forestal. En su stand expuso los tractores Valtra de la 
serie A-HiTech; en sus modelos A 134 HT y A 144 HT, 
además de lanzar promociones especiales para estos 
dos modelos que consiste en financiamiento propio 
del Grupo Rieder, a cuatro años de plazo , bonificacio-
nes y con entrega inmediata.
Angelo Caffarena, asesor de ventas maquinarias del 
Grupo Rieder, destacó que esta promoción se extien-
de para todo el territorio nacional en las sucursales 
de Rieder, hasta fin de año. Además, en compras con-
cretadas durante el congreso, la empresa obsequia a 
los clientes una réplica del tractor Valtra, a batería de 
12V, para los más pequeños.
El Grupo Rieder es representante de la marca de ma-
quinarias agrícola Valtra, como así también de marcas 
de referencia global como Volvo Camiones y Volvo 
Construction. Ofrece a sus clientes la garantía de un 
servicio posventa eficiente a través de su casa matriz 
y sucursales instaladas en diferentes regiones pro-
ductivas del país.

EVENTOS

Estreno exitoso de CMP Agro 
en el Congreso CEA

Grupo Rieder destacó 
tractores Valtra
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T racto Agro Vial es una de las firmas que más apoya 
no solo con sus soluciones para el campo, sino que 

entiende la importancia de apoyar la difusión de cono-
cimiento y oportunidades de negocios por lo que volvió 
a participar de manera destacada en el Congreso Inter-
nacional del Consorcio de Ganaderos para Experimen-
tación Agropecuaria (CEA) que este año completó 31 
ediciones. Fátima Castro Bazzano, asesora comercial 
de la compañía, recalcó que Tracto Agro Vial retornó 
al evento porque es un espacio fundamental para los 
buenos negocios y estrechar vínculos. “Estar en el con-
greso es muy importante porque es un lugar que nos 
permite mantener y ampliar contactos, es una oportu-

T ransagro, integrante del Grupo Hilagro, acompañó 
el Congreso CEA 2023. Desde su stand difundió sus 

productos y servicios e intercambio ideas y negocios con 
los presentes.
Jonny Unger, gerente comercial de granos de Transagro, 
comentó que la firma cuenta con 8 plantas de acopio, 
con una capacidad estática de 200.000 toneladas a nivel 
país. Provee insumos de renombradas marcas como: Sy-
ngenta, Fortgreen, además ofrece repuestos agrícolas, 
combustible y acopio de granos. 
Comentó que Transagro también cuenta con una sucur-

Transagro difundió sus insumos y servicios

Tracto Agro Vial, con destacada presencia en el CEA 2023
nidad para mostrar lo que se tiene y, en el caso parti-
cular de Tracto Agro Vial, con una gama enorme para 
ofrecer al productor”, subrayó. Invitó a pasar a conocer 
más detalles de las propuestas de la firma, acercán-
dose a casa central o a una de las nueve sucursales en 
todo el país. “Que clientes y amigos se interioricen de 
las novedades y de las soluciones que tenemos en im-
plementos, maquinarias, equipos, insumos, etc. Conta-
mos con promociones especiales en todas las líneas, en 
lubricantes, en repuestos, con descuentos increíbles”, 
finalizó al tiempo de apuntar la permanente actualiza-
ción de novedades que son divulgadas a través de las 
redes sociales. 

sal en el Chaco donde comercializa insumos agrícolas, 
repuestos y realiza acopio de granos.
“Nuestro principal objetivo es fortalecer al productor y 
buscamos que encuentre todo lo que necesite en el Gru-
po Hilagro. Constantemente incorporamos innovacio-
nes y soluciones que les permita tener más rendimien-
tos en sus cultivos”, enfatizó.
Comentó que el Grupo Hilagro del cual forma parte 
Transagro tiene más de 20 años de trayectoria y es re-
conocido por la calidad de los insumos y servicios que 
ofrece para el fortalecimiento de los productores. 
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HORTIPAR 2023
Innovación y tecnología para 
la horticultura sustentable

EVENTOS

LA QUINTA EDICIÓN DE FERIA HORTIPAR CONCLUYÓ CON ÉXITO. 
Con el lema innovación, tecnologías y sustentabilidad para la horticul-
tura esta muestra reunió a 40 expositores con más de 1.600 visitantes 
del 14 al 16 noviembre en el predio del Centro Tecnológico Agropecua-
rio del Paraguay (Cetapar), en Yguazú, Alto Paraná. Pese al desafío que 
impuso el factor climático la muestra tuvo resultados satisfactorios para 
los organizadores que ya proyectan la sexta edición.

cuario Multimedia los resultados satisfactorios de esta 
muestra, pese al desafío que impuso el clima.
La muestra se desarrolló en un predio de 2 hectáreas y 
la entrada fue libre y gratuita, que facilitó el acceso a la 
mayor cantidad de público. En la edición 2023 participa-
ron 40 empresas expositoras, entre ellas, del ámbito na-
cional e internacional, además de la presencia del sector 
público que igualmente brindó su apoyo.
Como novedad del encuentro, el director destacó la 
presentación de un invernadero automatizado “Smart”, 
como así también una competencia de preparación de 
tablones, demostraciones de maquinarias y dinámica 
del uso de drones en la producción hortícola, entre otros 

U na vez más Cetapar abrió 
sus instalaciones para al-
bergar al evento que en cin-

co ediciones demostró una destaca-
da evolución convirtiéndose en una 
vitrina de referencia para las nuevas 
tecnologías, implementos y solu-
ciones que dispone el sector para 
seguir creciendo y respondiendo a 
los desafíos del mercado. El Ing. Agr. 
Edgar Figueredo, director general 
del Centro Tecnológico, organizador 
de la feria destacó a Campo Agrope-
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L a Feria Hortipar se va consolidando, expresó Blas 
Cristaldo, gerente general de la Federación de Coo-

perativas de Producción (Fecoprod), al destacar el gran 
crecimiento de expositores y visitantes que tuvo la feria 
hortícola en su edición 2023.
Mencionó que la producción frutihortícola y produc-
ción intensiva en pequeños espacios tiene mucho futu-
ro. “Hay que tecnificar, generar circuito de innovación y 
la feria pretende ser un punto en el cual esos procesos 
se ven. Creo que es muy positivo tener una cantidad 
creciente de expositores que en esta oportunidad fue-
ron 40 y también hubo gran participación del público 
apoyando con su presencia esta propuesta”, dijo.
Insistió en que la feria es un lugar donde se puede pro-
mover el encuentro entre proveedores de tecnologías 
y demandantes de las mismas, en este caso los pro-
ductores. También es un sitio en donde se pone en vi-
driera y en valor la producción frutihorícola, que está 
iniciando un proceso de despegue y no debemos dejar 
pasar esa oportunidad. 
“El sector frutihortícola tiene un potencial importan-
te. Tenemos condiciones prácticamente para producir 
todo y con tecnología y conocimiento esas fronteras 
se amplían. Creemos que es fuente 
de prosperidad para mucha gente, 
miles de familias están en esos ru-
bros, por lo tanto, nuestra volun-
tad, nuestro apoyo va a seguir dán-
dose para consolidar este sector y 
encaminarlo hacia nuevos niveles 
de productividad y de competiti-
vidad”, enfatizó al valorar la evo-
lución y el potencial de la muestra 
Hortipar.

atractivos, además del cargado programa que se desa-
rrolló durante los tres días. Añadió que la exposición 
estuvo dirigido a profesionales, estudiantes y colabo-
radores del sector que buscan alianzas para potenciar 
el comercio hortícola a través de las nuevas tendencias 
agrícolas tecnológicas e innovaciones que proporcionan 
las empresas y emprendedores horticultores. Asimismo, 
se estableció un ciclo de charlas ofrecido por diversos 
profesionales, productores y representantes de institu-
ciones públicas y empresas participantes.
El programa incluyó temas tales como;“Bioestimulación 
en la agricultura sustentable”, de la mano de la Ing. Agr. 
Ángeles Latuff, de Plastiagro; “Seguridad alimentaria y 
ambiental en la producción”, de la Lic. Lorena Vázquez, 
de Bioinsumos; “Control de nematodos: técnicas y tec-
nologías” del Sr. Marcos Maggi, de Forigo; y “Calidad y la 
inocuidad como requisitos fundamentales en la produc-
ción hortícola”, a cargo de la Ing. Laura Vera, del Servi-
cio Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal y de Semillas 
(Senave). Cabe mencionar que, este tipo de encuentros, 
representa una de las mayores muestras tecnológicas 
del sector, del trabajo hortícola, su incidencia en la ali-
mentación de la población, la oportunidad de empleos y 
la diversificación de los cultivos, con infinidad de opcio-
nes dentro de la cadena productiva.
El cultivo de plantas de huerta es otra fuente de ali-
mentos que ofrece numerosos beneficios al campo y a 
la sociedad. Desde esta óptima, Cetapar comprendió la 
necesidad de ofrecer un espacio para acercar las nove-
dades hortícolas al público y lo tradujo en brindar un 
punto para converger todos los actores de la actividad. 
A la par, se encarga de potenciar estos rubros a través 
de nuevos métodos tecnológicos que además ofrezcan 
sustentabilidad al campo. 
Figueredo anunció además el próximo lanzamiento de 
fertilizantes orgánicos desarrollados por CETAPAR 
cuya marca está en proceso de registro.

El director general, Edgar Figue-
redo agradeció la participación de 
las empresas expositoras y a los 
participantes que hacen posible el 
fortalecimiento de esta muestra 
año tras año.

Edgar 
Figueredo, 
director 
general 
del Centro 
Tecnológico, 
organizador 
de la feria.

Hortipar se consolida

Blas Cristaldo, 
gerente general 

de Fecoprod.
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E n el marco de la “Expo Hortipar 2023” Cetapar, or-
ganizadora de la feria brindó un espacio dedicado a 

la Lombricultura, una opción novedosa para el sector. Es 
un fertilizante desarrollado por este centro tecnológico 
denominado “Biohumus 360” que ofrece numerosos be-
neficios para los cultivos.
La “Lombricultura” fue una propuesta para la fertilización 
de suelo presentado durante la muestra. El Ing. Agr. Julio 
Cristaldo, técnico de campo especialista en vermicom-
postaje y producción hortícola de Cetapar, explicó sobre 
las ventajas que esta práctica ofrece a la horticultura. Para 
comprender mejor sobre este método de fertilización, el 
ingeniero detalló en qué consiste con más detalles.

¿QUÉ ES LA LOMBRICULTURA?. Conocido también 
como “vermicompostaje”, consiste en la crianza y alimen-
tación denominado “precompost” para lombrices cali-
fornianas (Eisenia foetida) criadas en un suelo de materia 
orgánica compuesto por un 60% de estiércol vacuno y un 
40% de restos vegetales como; locote, tomates, repollos, 
lechuga. Estos tienen como función procesar los dese-
chos orgánicos y devolverlos a la tierra, transformándolos 
en bio-fertilizantes o fertilizante natural llamado humus. 
También es posible con estiércol de oveja, cabras, caba-
llos, conejo; excepto el de aves y cerdos, debido al acidez 
que contiene. “Las lombrices son nuestras trabajadoras 
principales para lograr la transformación en el fertilizante 
orgánico”, dijo el ingeniero Cristaldo. 

SUS VENTAJAS. Esta práctica contribuye a la estruc-
tura del suelo, al aprovechamiento de nutrientes, pro-
tege contra patógenos y fortalece a la planta para un 
mayor rendimiento en el desarrollo de los vegetales, 
además de proporcionar tolerancia a las altas tempe-

EVENTOS

Biohumus, la nueva propuesta de 
Cetapar para la horticultura sostenible 

raturas. También aporta cuatro elementos importan-
tes como; nitrógeno, fósforo, potasio y el fundamental 
para la producción hortícola, el calcio.

SOSTENIBLE Y RENTABLE. El ingeniero Cristaldo 
comentó que desde Cetapar ofrecen una propuesta sos-
tenible y totalmente rentable para el horticultor que está 
buscando potenciar su producción, Biohumus 360 es un 
fertilizante totalmente orgánico desarrollado por la insti-
tución e impulsado por la “Federación de Cooperativas de 
Producción (Fecoprod) Ltda. A través del programa de Mi-
Pyme Compite, que ya está listo para su comercialización, 
solo estarían aguardando la certificación por el SENAVE. 
Este producto fue presentado de dos formas: el humus sóli-
do para dar mejor estructura al suelo que se aplica 3 kg por 
metro cuadrado y el humus líquido o lixiviado, que se puede 
utilizar como fertirriego vía foliar que se aplica con el pulve-
rizador mochila realizando dos disparos a la raíz de la planta.
Inicio. La iniciativa surgió en el 2021, gracias a la capacita-
ción sobre lombricultura que los profesionales de Cetapar 
recibieron a través de expertos de Colombia y Uruguay. 
Esto los motivó a impulsar la investigación científica de este 
método en el 2022, consiguieron las lombrices california-
nas a través de un productor y desde entonces se dedica-
ron a criarlas. El profesional enfatizó que este es un sistema 
que proporciona una opción valida para el productor que 
sirve para amortiguar costos y al mismo tiempo ser susten-
tables con el medio ambiente. “La fertilización orgánica a 
través de la lombricultora ofrece la oportunidad de enlazar 
toda la cadena productiva para llegar a resultados desea-
dos, proporcionando el valor agregado que la producción 
requiere, desde el tambo hasta los vegetales en nuestra 
mesa”, dijo al agradecer a los visitantes productores, estu-
diantes y empresas que asistieron a Hortipar 2023.
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L a horticultura no escapa de los desafíos a la que toda 
producción agrícola se expone. El factor climático 

es siempre un punto sensible y con él aparecen una se-
rie de situaciones que el horticultor debe resolver para 
avanzar con su producción. Ocean Quality, una empresa 
con destacada trayectoria en provisión de insumos y so-
luciones para la horticultura, presentó en Hortipar 2023 
dos invernaderos desafíos, donde expuso una serie de 
situaciones que se debe encarar a diario en la huerta.
La Ing. Agr. Ana Contrera, asistente técnico de la empre-
sa, explicó que estos invernaderos representaron la rea-
lidad del día a día de los productores en el campo. Fue-
ron dos parcelas inoculadas donde se cultivó patógenos, 
nematodos y bacterias, que causan estrés al cultivo ante 

Ocean Quality destacó innovación y tecnología 
en invernaderos desafíos durante Hortipar 2023

DLS Motors por primera vez en la feria Hortipar

las adversidades climáticas. Comentó que Ocean Quality 
ofrece un abanico de productos como bioestimulantes de 
Green Italia porta injertos Potent para elevar la producti-
vidad, además de las ya conocidas semillas Sakata y Takii, 
fertilizantes, sistemas de riego, plásticos para invernade-
ro y otros. “Traemos tecnología e innovación por lo que 
muy importante la participación de los productores”, dijo.
“Nosotros además de insumos varios ya mencionados 
brindamos el asesoramiento constante para facilitar 
el trabajo del productor y por sobre todo que logren el 
resultado deseado de una mejor productividad con cali-
dad”, expresó la profesional al agradecer la participación 
de los productores y revendedores de los productos que 
ofrece la empresa.

D LS MOTORS estuvo presente en Hortipar 2023. 
Durante esta muestra de horticultura, destacó su 

gama de máquinas agrícolas con el fin de ofrecer sopor-
te en la tecnificación agrícola de los cultivos vegetales 
y frutícolas. En la oportunidad conversamos con el Lic. 
Roberto Álvarez, jefe de ventas de DLS MOTORS, quien 
comentó que la firma asistió al encuentro por primera 
vez. Valoró la organización y la envergadura del evento y 
destacó la línea de tractores orientada al sector hortíco-
la. Se trata de los tractores LS que representa en el mer-
cado desde hace cinco años y los tractores FARMTRAC 
desde hace dos años, ambas marcas con mucha acepta-
ción en el mercado y con cualidades sobresalientes para 
el sector hortícola.
Durante la feria expusieron tractores desde 30 HP 
hasta 75 HP de la línea FARMTRAC que cuentan con 
motor Mitsubishi. Son tractores compactos, tienen 
un metro de ancho; puede entrar en espacios redu-
cidos, ideal para los horticultores, ya que ofrece una 
buena oportunidad para hacer tablones en espacios 
pequeños.
De la marca LS destacó el tractor G40 de 45 HP, de pro-
cedencia brasilera, que tiene mucha aceptación, motor 
de 3 cilindros, eje sellado, reversión de marcha y otros 
accesorios. De esta marca también dispone de un mo-

delo más pesado que sería para preparación de suelo. 
Álvarez destacó la importancia de formar parte en este 
tipo de encuentros, además se mostró satisfecho por la 
aceptación que la firma tuvo durante la exposición, ya 
que fue una oportunidad para concretar negocios y res-
ponder a las consultas. Aprovechó la oportunidad para 
resaltar el servicio posventa que ofrece DLS MOTORS. 
“Tenemos servicios, repuestos originales para que la 
gente sepa que hay confianza detrás de la empresa DLS 
MOTORS, que es parte del Grupo De La Sobera que nos 
da un apoyo muy importante en el mercado nacional”, 
finalizó. 
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E n el marco de la feria Hortipar 2023 Agrosystem 
ofreció opciones innovadoras en fertilizantes para 

el desarrollo de los cultivos. Durante esta muestra hor-
tícola que se llevó a cabo del 14 al 16 de noviembre en 
CETAPAR ubicado en el distrito de Yguazú, Alto Paraná, 
la firma destacó su línea de fertilizantes YaraTera, Yara-
Vita y otros insumos. El Ing. Agr. Ramón Aquino, encar-
gado del departamento de desarrollo de investigación 
Agrosystem, dio detalles del portafolio que presentaron 
en la quinta edición de Hortipar. 
Destacó la línea de fertilizante hidrosolubles para ferti-
rriego de la marca YARA, representada por Agrosystem. 
Se trata de YaraTera® y está compuesta por un amplio 
portfolio de fertilizantes sólidos solubles y líquidos para 
cubrir las necesidades de cultivos en fertirrigación. Esta 
técnica permite aplicar los nutrientes necesarios en el 
ciclo de cultivo y con el mínimo impacto ambiental. Es 
indicado también para los cultivos hidropónicos.
Otro destaque fue Yara Vita, un complemento nutricio-
nal para la fertilización foliar, y la línea de bioestimulan-
te AHP Cropsciencie. Estas opciones están dirigidas a 
todos los cultivos hortícolas como; tomate, locote, cebo-
lla, papa, sandia, melón, etc. Aquino destacó que Yara es 
una empresa multinacional innovadora que se destaca 
por ofrecer productos de alta calidad en el mercado glo-
bal y en Paraguay de la mano de Agrosystem.
Comentó que, ante la demanda insatisfecha de la pro-
ducción hortícola en Paraguay, Agrosystem apuesta por 
la investigación de tal manera a ofrecer tecnologías y a 
acompañar a los agricultores para la sustentabilidad de 
la horticultura. “Nos motiva acompañar a los producto-
res a través de investigaciones a campo para que puedan 
analizar sus costos y el retorno de los beneficios sobre los 
productos que adquieren con el fin de implementar estra-

Agrosystem destaca su línea de fertilización 
YaraTera y otros insumos en Hortipar 2023

tegias enfocadas al rubro. Esto proporciona seguridad y 
confianza de los clientes que apuestan por Agrosystem”, 
dijo. En cuanto a la investigación, comentó que se foca-
lizan en la fertiirrigación, los beneficios de esta práctica 
desde la siembra hasta la cosecha en los diferentes cul-
tivos hortícolas y principalmente en la producción de 
tomates de calidad. Explicó que, dentro del proceso de 
investigación, comprueban la efectividad postcosecha, 
denominado “valor postcosecha” y resultados hidroponía.

NOVEDADES. Anunció que para el próximo año 
Agrosystem tendrá una cartera de productos más am-
plia con respecto a fertilización hidrosoluble, producto 
con la que están trabajando desde hace tres años.
Comentó que Agrosystem también ofrece equipos de 
agricultura de precisión y servicios de evaluación de 
suelo. Esta firma está presente en distintos puntos del 
país como: Caaguazú, San Pedro, Itapuá, Central - Para-
guarí y algunas zonas del Chaco.

EVENTOS
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S yngenta Paraguay fue una de las empresas exposi-
toras en la quinta edición de Hortipar que se rea-

lizó en Cetapar, distrito de Yguazú, Alto Paraná. Esta 
compañía reconocida por ofrecer al mercado agrícola 
insumos de calidad llevó su portafolio de semillas hor-
tícolas. Estuvo en su stand recibiendo a todos los visi-
tantes con degustaciones de su producción de frutas y 
vegetales, además del despliegue de sus amplias parce-
las hortícolas.

Syngenta expuso sus novedades 
en la quinta edición de Hortipar

TIMAC AGRO destacó los 
fertilizantes hidrosolubles 
para la horticultura

En esta ocasión, el Ing. Agr. Alecio Schiavon, Gerente de 
productos hortícolas de Syngenta, habló con nuestro 
equipo para comentar sobre las propuestas que presen-
taron en esta edición. Destacó que este año tienen más 
cultivos en esta área ya que cada día el sector hortícola 
está en ascenso mejorando y aumentando las inversiones.

PROPUESTA HORTÍCOLA. Syngenta es pionera 
en la implementación de innovaciones. Actualmente 
marca presencia en el sector hortícola demostran-
do su diversificación en la cadena productiva a tra-
vés de su tecnología de semillas. Durante la muestra 
presentó diferentes propuestas, como la variedad de 
brócoli BRO 68 que ofrece adaptación y tolerancia 
a altas temperaturas, también morrones (pimientos, 
locotes) Dalylla y Shitara. Otra opción muy solici-
tada de Syngenta fueron las variedades de tomate 
tipo perita como la Abbiadori para campo abierto 
y las sandias Baraka, de un ciclo más tardío, óptima 
productividad, buen comportamiento pos cosecha y 
muy resistente para el transporte y la Top Gun con 
ciclo más precoz.

T IMAC AGRO, una empresa caracterizada por ofre-
cer productos diferenciados al mercado agrícola, 

posicionó en Hortipar 2023 los fertilizantes hidrosolu-
bles de KSC para la horticultura, que además se adapta 
muy bien a los cultivos extensivos, explicó el Ing. Agr. Ar-
turo Horn, asistente técnico de la firma.
Durante la feria destacó tres formulaciones: con fósfo-
ro, nitrógeno y azufre y potasio que tiene mayor mo-
vimiento. Estos productos ofrecen el diferencial del 
componente de extracto de algas marinas que hacen 
posible que los minerales que aportan estos fertilizan-
tes se absorban rápidamente por la planta y sean efec-
tivos. “Por esta razón, generalmente usamos dosifica-
ciones mucho más bajas. Además, con la presencia de la 
materia orgánica que tenemos en el producto coopera 
con otros insumos aplicados a la planta logrando así 
una rápidamente penetración en planta, dando así otro 
plus”, indicó.
Para fertilización de base destacó en la línea Top Phos, 
fósforo protegido que ofrece más del 95% de efectivi-
dad, ya que posee formulación interesante que permite 
con dosificación básica cumplir con el requerimiento del 
cultivo, específicamente tomate y locote.
Asimismo, destacó BASIDUO con fórmulas de nutrición 
balanceada que contiene la tecnología MPPA DUO - 
Compuestos orgánicos que protegen y movilizan los nu-

trientes del fertilizante y de la solución del suelo para la 
planta, reduciendo las pérdidas. “Es ideal para los culti-
vos de sandía, melón, papas y otros”, indicó. En la línea de 
bioestimalantes para la horticultura resalto FERTIAC-
TIL GZ y EUROFIX Max, un producto muy diferenciado. 
“FERTIACTIL GZ es un producto que se adapta a todos 
los cultivos, es nuestro caballito de batalla, usamos en el 
almácigo, ante cualquier situación de estrés en la planta 
ya que es un bioestimulante anti estrés que se adapta 
muy bien”, enfatizó.
El entrevistado destacó que TIMAC AGRO recomienda 
a los productores trabajar con información, arrancar 
con el análisis de suelo antes de implantar el cultivo, 
para que la inversión sea satisfactoria. Comentó la em-
presa cuenta con su laboratorio de análisis de suelo y 
realiza el servicio para sus clientes para que su negocio 
sea más efectiva.
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“La superación de la 
violencia de género” como 
tema de conversatorio

EVENTOS

EL EVENTO SE REALIZÓ EL 8 DE NOVIEMBRE EN “LA CASONA” DE COO-
MECIPAR LTDA., EN ASUNCIÓN, CON BUENA PARTICIPACIÓN DE PÚBLI-
CO. La iniciativa se realizó de manera conjunta con el Comité Nacional de 
Mujeres de la Conpacoop y el Comité de Equidad de Género de la FECOPAR.

Ciudad Mujer, del Ministerio de la Mujer, indicó que esta 
iniciativa ya se viene realizando desde hace tiempo de 
manera conjunta con mujeres cooperativistas.
“El Comité Nacional de Mujeres Cooperativistas y el 
Comité de Género de la FECOPAR todos los años or-
ganiza una actividad conmemorativa, sensibilizadora, 
concienciadora en el mes de noviembre, en torno al 
25 que es el Día Internacional de la Eliminación de la 
Violencia contra la Mujer, como para intensificar y ser 
parte de este activismo que se plantea para prevenir la 
violencia para proteger los derechos de las mujeres de 
una manera integral, para impulsar los cambios actitu-

D entro de las actividades rea-
lizadas previas al Día Inter-
nacional de la Eliminación 

de la Violencia contra la Mujer, con-
memorado cada 25 de noviembre, se 
organizó el conversatorio “La supe-
ración de la violencia de género”, con 
el foco puesto en ofrecer una articu-
lación que comprometa a todos los 
sectores de la sociedad. La panelista 
central de la ocasión, Claudia García, 
coordinadora general del Centro de 

Claudia García, 
coordinadora 

general del 
Centro de 

Ciudad Mujer.
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dinales que necesitamos en el mundo y también en la 
sociedad paraguaya”, dijo.
Entre los aspectos abordados en la ocasión, citó nocio-
nes conceptuales para interpretar qué es la violencia, 
conocer las formas y los ámbitos en que se manifiesta, 
que no son pocos, los tipos de actitudes que revictimizan 
o perpetúan a las personas afectadas, que contribuye a 
que la violencia persista o que se repita, además de tra-
tar las normativas que ofrecen un marco de orden jurídi-
co nacional e internacional favorable para ir impulsando 
cambios de actitudes, pero que también deben estable-
cer mecanismos tanto desde el Estado paraguayo como 
desde el sector privado, aclaró.
Esto contribuye, prosiguió, a tener un mejor margen 
para atender la violencia cuando ocurre y, sobre todo, 
ayudar a prevenir, identificar, valorar riesgos y com-
prometer a todos los sectores de la sociedad. “Lo más 
importante que siempre queremos trasmitir es que la 
mujer no está sola. Siempre hay un recurso a su alcance, 
siempre hay un familiar, una amiga o alguien en el barrio 
o en el trabajo. Hoy hay instituciones que, si bien toda-
vía necesitan fortalecer su mecanismo de atención, cada 
vez suman servicios, mecanismos, espacios”, puntualizó.
Añadió que, como sociedad paraguaya, hay una mejora el 
principio de confidencialidad, el principio de privacidad, 
el principio de no re-victimizar a las mujeres, de no culpar 
de vuelta a las mujeres, de ayudarlas a que puedan tener 
el acompañamiento necesario para poder realizar la de-
nuncia como primer paso de restauración y de superación 
del ciclo de la violencia y plantear un nuevo proyecto de 
vida, pero que se debe seguir trabajando. “Hay un conjun-
to de organizaciones de diferentes sectores que soy más 
favorables y aliados en este compromiso necesario para 
superar la violencia de género en Paraguay”.

OPORTUNIDAD PARA ORIEN-
TAR. La iniciativa igualmente fue 
destacada por María Laura Bal-
buena, presidente del Comité de 
Equidad de Género para analizar la 
problemática de la violencia. El Co-
mité de Género de FECOPAR traba-
ja particularmente para visibilizar 
las formas de violencia pero funda-
mentalmente los canales que exis-
ten en la actualidad para denunciar, 
rescatar, sanar y no revictimizar a 
las mujeres. El principal motivo es el 
factor económico por el cual nues-
tras congéneres normalmente no se 
animan a denunciar o simplemente 
se quedan calladas por el tema que 
tienen hijos que mantener”, recono-
ció como tema sensible.
“La gente dice ‘denuncia’, pero nadie 
dice ‘denuncia y te voy a ayudar a 
mantener a tu hijo’. De ahí empeza-
mos a ver otras aristas”, señaló. En-
tre los aspectos que destacó de esta 
oportunidad de capacitación, co-
mentó la importancia de la sororidad 
entre las mujeres. “Muchas veces son 
las mismas mujeres las que ponen las 
trabas. La afectada se re-victimiza 
cuando son las mismas mujeres las 
que preguntan y repreguntan qué 
fue lo que pasó. Rescato poner én-
fasis en la sororidad y en la empatía, 
primero entre las mujeres y luego 
dentro de toda la sociedad”, dijo.
También, prosiguió, la orientación 
sobre otras formas de violencia 
no tan visibles. “Si se analizan, son 
quince tipos. Entonces, todas somos 
violentadas en algún momento y de 
alguna forma. Agradeció al Ministe-
rio de la Mujer por la oportunidad de 
dar a conocer todo lo que brinda la 
Ciudad Mujer; a las autoridades por 
abrir las puertas y ofrecer un abani-
co de posibilidades compartidas. “El 
cooperativismo en FECOPAR agru-
pa a muchísimas cooperativas, como 
Conpacoop. Nuestra misión como 
Comité y desde la FECOPAR es ser 
agentes multiplicadores de cambio a 
partir de lo que aprendimos en esta 
actividad puntual llevando toda la 
información a nuestras respectivas 
cooperativas de base”, concluyó.

María Laura 
Balbuena, 

presidente 
del Comité 

de Equidad 
de Género en 

FECOPAR.
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