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EONA..  CIABAY

Casa Central Casa Central

Ruta VII - km 219 Super Carretera - km 2,5
Campo 8 - Caaguazu Hernandarias

Telefax: 0528 222 699 - Teléfono: 063122335
222799 www.ciabay.com

Cel.: 0971 401 750
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Casa Central

Av. Mcal. Lopez y Super
Carretera ltaipu - Hernandarias
Telefax: 063122267 -

23502 - 23503
retamozo@retamozo.com.py

AY UNIIETSA

Casa Central

Ruta VI - km 205

Santa Rita (Alto Parana)
Telefax: 0673 220 414 -
220 997
unijet@unijet.com.py
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La tecnologia directo
a tu campo
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NOTA DE TAPA

Del 41l 8 de noviembre Bayerirealizé su'Gira Técnhica
sobre Manejo-de Enfermedades en Soja, con el objetivo de
trasmitir al productor la importancia de-tomar las mejores
decisiones en el momento’adecuado. La dcompania.invitd
alfitopatélogo Nédio Tormen;-del Instituto Phytus (Brasil).
El especialista cuenta con variostrabajos de investigacion
realizados sobre el tema enfocado.
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EDITORIAL

SILENCIOSOS Y
MINUSCULOS ENEMIGOS

E n una campafa sojera como la que se presenta
actualmente, con una ventana ajustadisima para la siembra
y unos estadios iniciales en pleno desarrollo, con toda la
vulnerabilidad propia de incipientes etapas en los cultivos, no
solo se depende del clima, sino también de las buenas practicas
agrondmicas, en donde el manejo es fundamental para intentar

llegar a buen puerto.

Partiendo del hecho que ya se registraron algunos retrasos en
la siembray que practicamente a cuenta gotas se registraron
los casos de lluvias, no seran pocos los resultados en donde
no se acerté a laruleta, con todo lo que implica ese escenario,
en especial a los pequeios productores que cuentan con poco
margen para equivocarse y grandes necesidades que cubrir.

No obstante existe el optimismo siempre latente del sector en
gue por lo menos estan dadas las condiciones para cubrir las
mas de 3 millones de hectareas de soja que desde hace un buen
tiempo se mantienen, incluso con pequefos casi imperceptibles
porcentajes de crecimiento anual. Desde este punto de vista,
se cumpliria. El resto ya dependera de como se desarrolle la

campana.

Es aqui en donde por lo menos aquellos factores que pueden
ser manejados, sino corregidos, determinaran igualmente que
los marcadores de productividad se disparen para arriba o
caigan estrepitosamente. De ahi la importancia de realizar los
monitoreos y controles permanentes y, desarrollar las tareas
fitosanitarias propias atendiendo cada necesidad y escenario.

Si no se pueden controlar climay precio, por lo menos, que

no se brinde un campo propicio para el desarrollo de plagas

y enfermedades, sobre todo aquellos que ya vienen dejando
su incidencia negativa en los cultivos, como la roya y otros
enemigos que no siempre se ven a simple vista, pero que esta
ahi, acechando, a la espera de superar las barreras protectoras

e invadir sin mayores resistencias.

Es bueno, por ende, no bajar la guardia. Mantenerse atentos,
realizar cursos de capacitacién y actualizacién, aprovechar
cada orientacion brindada por los técnicos para no dejarse
sorprender. Mas todavia cuando existen tecnologias y
propuestas elaboradas por expertos para el combate eficaz de
estos enemigos, pero que es necesario que se cumplan con las
recomendaciones para lograr los resultados deseados.
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Nuevos eventos aprobados

| Ministerio de Agricultura y
Ganaderia (MAG) aprobd trece
eventos biotecnolégicos de cultivos
tales como algodén, soja y maiz, se-
gun el informativo institucional del
Instituto de Biotecnologia Agricola

mado parte de la mesa de discusion que propicio la apro-
bacion de estos eventos. “Creo que es un logro muy impor-
tante, no solo para los productores y las empresas, sino
también para el pais porque hay eventos que hace cuatro
o cinco anos que estaban listos para entrar y ser utilizados
Y que recién ahora se aprobaron”, subrayé. A continuaciéon
un cuadro con los detalles de los eventos aprobados. CA

(Inbio). El reporte tomd como refe-
rencias las resoluciones emitidas por
las autoridades competentes. Al res- LT GHB614 X 130440 X o
inion de S : B _ BASF Paraguaya S.A. 266/19 Algoddn e
pecto, en opinion de Santiago Berto GHB119 X COT102 TH (*)
gl, ré\!embrogecllafomlsmn l\!aaolrgal Syngenta Paraguay SA. | 26719 | Maiz BT11 xmm;a@;mm 89034 TTlll
e Bioseguridad Agropecuaria y Fo-
restal (Conbio), “con la aprobacién de BASF Paraguaya S.A. 268/19 Soja FG72 X A5547-127 FG72Y A5547 i
estos eventos, Paraguay se pone al i ™
. 3 . Indear 269/18 | Soja | IND-00410-5x MON -04032-6 | IND-00410-5 )
dia con respecto a los demas paises, Tolerante a sequia
lo que su vez repercute afavor de los Syngenta Paraguay S.A 270/19 Maiz MZHGOJG TH
- . MON-89034-3 X DAS-01507-1 X
agricultores. Estas tecnologias incor- | oo aosgiencespy | 27119 | Maiz | MON- 00603-6 X DAS-40276-9 DAS.40276. Iy
poran un mejor control de plagas y Y MON 00603-6 X DAS-01507-1
también permiten utilizar diversos . MON 87427 X MON89034 X Tl
A . .. Monsanto Py S.A. 272/19 Maiz MIR162 X NKEO3 MON 87427 TH
principios activos de herbicidas, con y— < -
. ngenta raraguay o.A. .
lo que el productor tendra una he- Bxng Paragua)?a Sy.A V1 2rang | sda SYHTOH2
rramienta paramanejar |? ,reSIStenCIa Dow Agrosciences Py S.A. | 274/19 Soja DAS-81419-2 X DAS-44406-6 D[;fsglﬂgézﬁ\{ TH
de las malezas a los herbicidas. Igual- -44406-
mente esta el evento que hace a la | MonsantoPySA 275/19 |  Soja MON 87708 X MONB9788 MON 87708 TH
2 mis tol teal 2 indico Monsanto Py S.A 7619 | soa MON 87751 X MON87701 X | MON 87751y TI
Soja mas tolerante a la sequla, Indico Vo R : MONB7708 X MON8788 |  MON87708 T
el experto nacional. En tanto, Simo- , MON 87427 X MONB9034 X | MON 87427 Y Tl
. . . Monsanto Py S.A. 277/19 Maiz
na Cavazzutti, presidenta del Inbio, MIR162 X MON87411 MON 87411 TH
expresé su satisfaccidon de haber for- BASF Paraguaya S.A 278/19 Algodon GHB11 TH

(*) Tolerante a Insectos; (**) Tolerante a Herbicidas

Molienda acumulada a octubre

L a Camara Paraguaya de Procesadoras de Oleagino-
sasy Cereales (Cappro) presenté la edicién Octubre
2019 de su boletin informativo. Entre otros datos, al cie-
rre del décimo mes del afio, la molienda total de oleagi-
nosas alcanza las 3.080.570 toneladas, una caida de mas
de 200 mil toneladas, tanto si se compara con el mismo
periodo 2018 como con el promedio de los ultimos 3
afos en el acumulado de enero - octubre. Esto convierte
alo que va del 2019 en el de menor volumen industria-
lizado desde el 2014, se indicé. Las estimaciones para el
cierre del aflo no son mas favorables, ya que se espera
que la industrializacion alcance solamente los 3,33 mi-
llones de toneladas, una reduccién de 9% en compara-
cion al afo pasado y el menor valor registrado desde el
2014. “El menor procesamiento de soja es la principal
explicacién para los nimeros negativos ya comentados
y la reduccién en esta oleaginosa guarda relacién con
algunos problemas en la calidad de los granos que obli-
garon a reducir el ritmo de procesamiento y a un pano-
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rama de incertidumbre vivido en gran parte del ano”, se
indicd. En tanto, los otros granos industrializados en el
pais revelaron un leve aumento, del orden de 7 mil tone-
ladas en comparacion al promedio de los Gltimos 3 afios.
Lo anterior se debe principalmente al crecimiento de la
canola, que ya supero las 35 mil toneladas procesadas al
cierre del mes de octubre. Con respecto a la utilizacion
de la capacidad instalada para el procesamiento de soja
al cierre de octubre alcanzo el 78%. “Un punto porcen-
tual por debajo a lo que se habia conseguido al cierre
del pasado mes de setiembre y seis puntos porcentuales
por debajo alo que se registraba en el mismo periodo del
2018. La disminucion de la molienda en este mes de oc-
tubre (en comparacion con lo registrado en 2018) fue la
segunda mayor del afio en volumen solo por debajo de
enero, lo que ayuda a explicar la retraccion registrada.
Para lo que queda del aio se espera que la tendencia de
caida con relacién al afio pasado se mantengaenorden a
lo registrado hasta el momento”, concluyé. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Buena humedad que anima y reporte para lamentar

L as lluvias registradas recientemente animaron a los
productores del nortefio departamento de San Pedro,
gue en los ultimos aios fue posicionandose de mitad para
arriba en la tabla de las zonas de agricultura mecanizada. El
estimuloimpulsé aresembrar lasojaluego de haber perdido
el cultivo por falta de humedad y extremo calor, segtin infor-
mé la Unidén de Gremios de la Produccion (UGP). “Estamos
contentos por las buenas precipitaciones en nuestra zona,
ya gue nos permitird iniciar la resiembra de soja en estos
préximos dias, todo estd encaminado’, expresé Alejandro
Colman, pequenio agricultor local. Agregé que gracias al sec-
tor publico y privado la zona puede crecer en cuanto a pro-
duccidn de granos. “Mediante proyectos impulsados por el
sector publico y la cooperacién y asistencia que nos brinda
el sector privado pudimos crecer en cuanto a mecanizaciéon
de cultivos, uso de tecnologia y aumento en la produccién
de granos, principalmente de soja, maiz y sésamo’, finalizo.
En tanto, como noticia menos positiva, la UGP informé que
tras reporte de la Cdmara Paraguaya de Exportadores de
Sésamo (Capexse), se registraron pérdidas en el cultivo de
sésamo, lo que redujo la meta de superficie sembrada, se
indicé. En efecto, conforme los datos difundidos por la UGP,
la superficie de siembra de sésamo no llegara a las 60.000
hectareas previstas debido a las pérdidas que se tuvieron
por sequia. La nueva meta apunta a 45.000 hectéreas, lo
gue de igual forma superaria la cantidad del afio pasado que

fue de 30.000 hectéreas, seglin Gilberto Osorio, vicepresi-
dente del gremio. “Las pérdidas estuvieron alrededor del
20%, pero seguiremos monitoreando. Igualmente, los que
empezaron a resembrar tienen un muy buen desarrollo de
sus cultivos, mas alin después de estas lluvias, pero muchos
ya se desanimaron y no quisieron volver a sembrar”, indico.
Asimismo, sefalé que a fines del mes se podra tener un pa-
norama mas claro. “Hasta ahora son 40.000 productores los
gue se dedican a plantar sésamo, vemos productores que se
animaron a duplicar su superficie de siembra con relacién
al afo pasado. De acuerdo con los relevamientos que vaya-
mos haciendo, vamos a tener cifras mas exactas de cuantos
de estos productores fueron afectados’, finalizd. CA

Novedades para trasladar vegetales

| Servicio Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal y de

Semillas (Senave) dispuso la actualizacion e implemen-
tacién de nuevos lineamientos para la gestion, administra-
cién, emisién y alcances de los documentos de transito de
productos vegetales, seglin el informativo institucional
dado a conocer. El respaldo normativo esta dado por la Re-
solucién N° 580/19, cuyos alcances fueron profundizados
con asociaciones de productores de varias zonas del pais,
durante una charla informativa realizada en el local de la
Direccion de Extension Agraria (Deag), de San Lorenzo, se
indicé. La normativa establece que todas las partidas de in
natura de origen nacional de tomate, repollo, cebolla, papa,
zanahoria, naranja, banana y locote; deben contar con el
documento de transito, con el objeto de identificar la proce-
denciay el destino de las mismas. Igualmente se aclaré que
el Senave, a través de las Oficinas Regionales, sera respon-
sable de la emision del documento de transito, el cual sera
expedido Unicamente a productos provenientes de fincas
de productores registrados previamente en la institucion,
con base en una nota de remisién o factura legal que deben
presentar los productores, acopiadores, compradores y
transportistas. “El Senave vuelve a recuperar la emision del
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documento de transito de productos vegetales. Anterior-
mente estaba tercerizada la emision de estos documentos,
lo cual, creemos, no era correcto porque se trata de un docu-
mento oficial. Con este nuevo procedimiento, la institucion
podré fiscalizar lo que los productores y los correspondien-
tes comités de productores avalen en la nota de remision’,
explicé Rodrigo Gonzélez, presidente de la entidad, segin
difundio el material informativo. Agregd que el objetivo es
transparentar aiin mas el proceso de emision de dichos do-
cumentos, buscando hacer corresponsables tanto a los pro-
ductores, los dirigentes de asociaciones y fiscalizadores de
la institucion. Ademas, Gonzalez informd que la institucion
asu cargo estd trabajando en laimplementacién de una apli-
cacion para teléfonos moviles, en la que se busca acceder a
latrazabilidad de la produccion. Explicé que en los préximos
meses se realizard un plan piloto en zonas de produccion
de tomate del departamento de Caaguazu, para registrar
datos del productor, de la finca, estimacion de siembra, ren-
dimientos estimados, estimaciones de cosecha, transporte,
etc., para hacer un control en cuanto a la produccién dispo-
nibley fortalecer la trazabilidad de rubros frutihorticolas de
importancia para el productor nacional. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Tecnomyl busca dar
impulso a los jovenes para
el acceso al primer empleo
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Gilmara Queiroz, Jefa de Gestion de Talento Humano de Tecnomyl, durante la capacitacion.

a industria Tecnomyl llevé a cabo una capacitaciéon

sobre como encarar la primera entrevista laboral a

jévenes de modo a que los mismos puedan conseguir
su primer empleo. Este encuentro fue dirigido principal-
mente alos hijos de los colaboradores de la plantaindustrial,
pero también tuvieron acceso jovenes de la comunidad.
La Jefa de Gestiéon de Talento Humano de Tecnomyl, psi-
c6loga Gilmara Queirozy capacitadoradel evento, explicé
que lleva trabajando hace 20 afnos en el 4rea donde perci-
be una gran necesidad de aprendizaje y de entendimiento
por parte de los jévenes en la presentacién del dia de la
entrevista laboral, por lo que dio impulso a esta iniciativa
como parte de la Responsabilidad Social Empresarial.
El enfoque abordd la confeccién del curriculo, los com-
portamientos y las posturas adecuadas para una entre-
vistay las nuevas tendencias para enfrentar con éxito un
proceso de seleccidén. “Qué hacer, como comportarse,
qué decir,qué no decir, como deben ir preparados y cua-
les son las preguntas habituales en el contexto de una
entrevista, fueron los temas abordados”, indicé Queiroz.
La idea nacio al percibir que la mayoria de los jovenes
no estan preparados para su primera entrevista labo-
ral. “Vemos esa necesidad dia a dia (..) en Tecnomyl la
demanda en contratacion son muchas y contamos con
un proceso de seleccion importante. No solo buscamos
formacion y experiencia, sino también personas con ac-
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titud positiva que se enfoquen en las oportunidades, que
traigan a la empresa energia y entusiasmo y que tengan
muchas ganas de crecer. En esta experiencia tan grati-
ficante de entrevistar personas, aprendemos cada dia’,
resalto la responsable de Talento Humano.

Detallé que es importante que los jovenes estén pre-
parados para afrontar la entrevista, comenzando por la
elaboracion de un curriculo ya que el tiempo es muy bre-
ve para leer carpetas con 20 o mas paginas, por lo que la
hoja de vida del postulante debe ser algo bastante sinte-
tizado y sobre todo atractivo alavista. CA

Jévenes participantes de la capacitacion.

-
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Mantenga
la roya
alejada de
su cultivo

El fungicida Prixx Ultra contiene la mezcla de
activos mas eficaces para el control de la roya,
antracnosis y enfermedades de final de ciclo.
Prixx Ultra posee la estrobilurina mas efectiva
del mercado (Picoxystrobina) y el triazol mas
curativo (Prothioconazole). Utilice Prixx Ultra

y mantenga la roya alejada de su cultivo.
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Cae la intencion de siembra

a incertidumbre politico-econémica y la hume-

dad insuficiente en buena parte de la Region
Pampeana llevaron a la Bolsa de Cereales de Buenos
Aires arecortar laintencién de siembra a 6.300.000
ha. El avance de siembra registrado a fines de no-
viembre indica que se ha cubierto el 45.7% de esa
superficie, con un progreso de 1.4 puntos porcen-
tuales. Las lluvias no han acompainado mayormente
la implantacion del cereal y se teme un aumento en
los impuestos a la exportacion de granos; seria com-
plicado en el caso del maiz, que tiene nimeros rela-
tivamente ajustados.

Se debilitan los rindes y se
recorta la produccioén

D e los 21 M tn que originalmente se esperaban
para la Argentina, la Bolsa de Cereales de Bue-
nos Aires acaba de ajustar a 18.5 M tn la proyeccién de
produccién para nuestro pais. En este ciclo 2019/20
la siembra interanual de trigo crecié un 4% pero las
precipitaciones no acompafaron, especialmente en
agosto y setiembre. Luego el escenario registré alguna
mejora, insuficiente en el oeste de la Region Pampeana
y algunas zonas de la provincia de Buenos Aires, donde
los rendimientos ya han sido erosionados. Como su-
cede en maiz, el periodo de comercializacién del trigo
esta tefido por la incertidumbre, si bien se descuenta
gue seran incrementados los derechos de exportacién
del grano.

Los beneficios de conocer la
calidad de la semilla de soja

L uis Ventimiglia, de la EEA INTA 9 de Julio, expli-
c6 como debe verificar el productor la calidad de la
semilla de soja que muchas veces tiene guardadas en
bolsones. Esta claro que se necesita un analisis previo
a la siembra. “Muchos productores proceden a sem-
brar, y después hacen el andlisis. Este es un error que
se puede pagar muy caro”, afirma el técnico.

El referente enfatiza que conocer la calidad de la se-
milla de soja, permite utilizar recortar la cantidad de
simiente empleada, asi como los terapicos que se uti-
lizan. En suma, una baja de costos que puede ser sig-
nificativa.
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| Ministerio de Agricultura, Ganaderia y Pesca de la

Nacién Argentina informé que entre eneroy setiem-
bre de este afno se exportaron 35 millones de toneladas
por un valor total de 19.404 millones de délares, logran-
do incrementos del 16,1% en volumeny 1% en valor, en
comparacién con el mismo periodo del 2018. De acuerdo
con informacién del INDEC, en setiembre se exportaron
3,9 millones de toneladas por un valor de 2.276 millones
de délares, marcando subas del 10,6% en volumen y un
3,2% en valor, respecto del mismo mes de 2018.
Los productos alimenticios que explican estas mayores
ventas externas durante el noveno mes del afio fueron
carne bovina, con un crecimiento del 72,2%, alcanzan-
do los US$297,7 millones, luego aceite de soja, que
mejord sus exportaciones en un 7,1%, alcanzando los
US$ 292,7 millones, y el mani, con un crecimiento de
mas del 400%, llegando a US$67,1 millones.

a Republica Popular China habilité 18 establecimien-

tos apicolas destinados a exportar miel al gigante asia-
tico. Luis Miguel Etchevehere- ministro de Agricultura, Ga-
naderia y Pesca- asegurd: “Nuestra produccion apicola es
reconocida a nivel mundial por sus cualidades. El 90% de
nuestra miel se exporta, por loque estanoticiaabre unaba-
nico de nuevas oportunidades parael sector”. El anuncio se
produce luego de lafirmadel Protocolo sanitario realizada
en marzo por Etchevehere con autoridades chinas, repre-
sentadas por su embajador en Argentina, ZouXiaoli, que
permitio el ingreso de nuestra miel a ese mercado.

Avanza la certificacién para la
importacion de asado argentino

L as autoridades de Uruguay y Argentina avanzan
en los certificados sanitarios para que los priva-
dos puedan comenzar con la comercializacién entre
paises. En esta oportunidad Uruguay es el interesado,
por baja oferta y altos precios locales, en importar el
corte vacuno. Con respecto a comprarasados de Brasil
y de Paraguay, al momento “no hay acuerdos” con nin-
guno de los dos paises, pero entiende que si se trabaja
en los protocolos “no habria problema”, porque Brasil
en poco tiempo lograria un estatus sanitario superior y
Paraguay cuenta con el mismo de Uruguay.

Www.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

Paraguay ya no va a
parar en agricultura

El vicepresidente de la Camara de Distribuidores de Auto- Por
motores y Maquinarias (Cadam), Victor Servin, aprovecho [Iiisyes
la Expo Cadam para realizar un recuento de lo acontecido

este ano, desde la perspectiva del sector y su vinculo con
la produccién. El sesgmento intenta dar vuelta rapida de
pagina al 2019 y espera mas confiado el 2020, en donde la
tecnologia no se detiene para cumplir con las expectativas
de un campo cada vez mas profesionalizado, anticipo.

Victor Servin,
vicepresidente
de Cadam.

*

_ Campo. (En qué escenario se presenta esta

Expo Cadam, atendiendo la coyuntura del pais? :
_ Servin. Como se dice en el gremio, casi ya dimos vuelta *;"_" :“ "'}’\
la pagina del 2019 y desde la Expo Cadam ya apuntamos e 2

el mes y medio que queda y al 2020. El 2019 fue un ano I ,:_t
complicado, inmanejable para nadie, porque cuando caen ] by
los productos que hacen al 25% del PIB, no hay cémo . 'ﬁ i;: b
corregir, suplir. Ha sido un aifo complicado. Si después Bl oy _r 1 T
sumamos inundaciones, sequias, incendios todo eso, la L8 ™, )
cuestion esta peor. Pero asi es el pais cuando se depen- L
de tanto de agricultura. Tiene estos riesgos afo tras ano.
Ahora hay que mirar 2020. Por lo menos sabemos que se

g P
" - .‘

ha sembrado casi totalmente ya. Vamos a tener una cose- i - 1’.;"

chaun poco tardia, pero con mejor perspectiva, en cuanto X ‘(

a precio y proyecciones climaticas. Son alentadoras. / . 4

_ Campo. ;Cémo fue el movimiento comercial

en maquinarias?

_ Servin. Con dos numeros se ve lo grave que fue. En

tractores, cay6 el mercado 32% y en cosechadoras 48%,

casi la mitad. Son nimeros grandes. Hay que pensar que

la cosechadora mas econémica ronda 200 mil délares y

el tractor mas econémico esta en 30 mil délares. Cuan-

do eso cae, las empresas que trabajamos en el sector

nos vemos bastante complicadas. Hicimos el esfuerzo

de no reducir gente, porque también tropezamos con _ Campo. ;Utilitarios, también cayeron?

otro problema en este sector agricola. No hay suficien- _ Servin. Cayeron en proporcion a las importaciones.
tes vendedores y técnicos como para decir: voy a sacar  Alrededor del 24%.

gente por un ano y luego voy a recuperarla. Uno tiene

gue mantener toda la plana. Estamos mirando, comolos _ Campo. ;/Traduciendo eso en impacto al fisco?
agricultores, de vuelta el tiempo y los commodities para  _ Servin. En ingresos fiscales del pais repercutié bas-
el préximo ano y vamos remando para adelante. tante. De ahi que (el Ministerio de) Hacienda ve como

18 ‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO ‘ Noviembre 2019 WWWw.campoagropecuario.com.py



se le va el ano y le estan faltando unos 300 millones
de délares.

_ Campo. ¢(Cuanto aporta el rubro o cuanto
dejé de entrar?

_ Servin. Aportamos al fisco alrededor de 250 mil mi-
llones de guaranies anualmente, el sector automotor. Si
cayo un 20% ya es buena plata.

_Campo. ;| Después de cuantos anos se volvié a
tener esta situacion?

_ Servin. EI 2002 fue un afio complicado. EI 2008 un po-
quito menos. Pero esta temporada fue complicada, por
el tema commodities y clima. Fue un desafio para todos.

_ Campo. ;{Cudl podria ser un pedido a las auto-
ridades nacionales?

_ Servin. Lo que queremos y una de las cuestiones que
ya lo esta haciendo el marco gubernamental es ofrecer
medidas anticiclicas. Sabemos que por economia cuando
el sector privado le mete un cabeceo para abajo, el sector
publico puede salir a paliar con obras publicas. Lo hicie-
ron bien, un poco tardiamente, pero lo esta haciendo bien.
Lo que preocupa ahora es el cuidado del presupuesto. El
sector publico tiene que entender la importancia de po-
ner limites. Asi como las empresas privadas para mante-
ner el personal hemos reducido todos los gastos y a veces
hasta concesiones que tenian el personal como reducir
cuanto le cubriamos su teléfono celular, reducir cuanto
cubriamos en combustible, hasta reducir en viaticos, etc.
El privado entendié la coyuntura. No entendemos como
el sector publico cree que se puede seguir aumentando
alegremente salarios cuando la coyuntura econémica no
da. No es que uno no quiera darselo. Es lo que hicimos en
el sector privado y pudimos mantener un aino estable, sin
perder puestos de trabajo en gran cantidad.

_ Campo. ¢ Ajustaron sus inversiones?

_ Servin. Lo que redujimos es la inversion como deci-
mos en “ladrillo y hormigon”. Es decir ampliar, pero man-
tuvimos el entrenamiento al personal. Se trabaja mucho
sobre el campo, por mas que sabiamos que las demostra-
ciones y eventos en el campo no iban a dar un resultado
inmediato, pero si prepararnos para cuando las cosas
estén mejores.

_Campo. (Y en tecnologia? Se habla mucho de
la 4.0, ¢ Paraguay ya la incorporé?

_ Servin. En el sector agricola, como medio lo saben
porque trabajan en el campo, tenemos tecnologia de
punta en todo. En tractores, en sembradoras, en cose-
chadoras, en pulverizadores. En ese sector podemos de-
cir que estamos al frente, lejos, lejos de cualquier pais.

_Campeo. (Las concesionarias se ven obligadas
a no parar?
_ Servin. El avance de la tecnologia y la innovacién nos

obliga. Por ejemplo, no creiamos que tan rapido iba a de-
sarrollarse el producto “Agricultura de precision”. Hoy
casi no se puede traer una maquina tamano, por decir,
mediano - grande, sin conectividad para GPS o para tra-
bajar con tecnologia de precision.

_ Campo. ;{Qué tecnologia viene de las fabricas
para el 2020?

_ Servin. Lo que mas se va a trabajar es en agricultura de
precision y se va a empezar a bajar los tractores de mas
baja potencia que normalmente pareceria que la gente
no compraria tecnologia de precisién. El mercado esta pi-
diendo, esta comprando. Eso se va a extender mas.

_ Campo. ;Empiezan las planificaciones?

_ Servin. Si. Hablamos de la necesidad de abrir nuevas
bocas de ventas porque en este negocio hay que estar
cerca de los usuarios. Principalmente de postventa.
Necesitamos estar en mas ciudades. Como Tape Ruvi-
cha Estamos en Encarnacién, Ciudad del Este, Katueté,
Loma Plata, Asuncién. Necesitamos un par de ciudades
mas.

_ Campo. ¢La horticultura es un potencial en
algunos casos para aplicar la figura del contra-
tista y ampliar su participacion e incidencia en
la mecanizaciéon?

_ Servin. Paraguay ya no va a parar en agricultura, en
ganaderia, en horticultura. Por qué, porque la gente que
esta trabajando en este sector se hizo profesional. Ya es
su modo de vida trabajar en ese sector. Ya no hay agri-
cultores oportunistas que porque hay crédito blando se
metieron a hacer agricultura. No. La gente que trabaja,
ya trabaja con rumbo a ser cada vez mas eficiente.

_ Campo. ;Se viene una expansion grande en
agricultura en el Chaco?

_ Servin. Hay una gran expansién del sector en el Cha-
co. Como empresa volvimos a la zona hace dos afnos des-
pués de mucho. Recorremos bastante y el Chaco es el fu-
turo de la agricultura paraguaya. Yalo es de la ganaderia.
Ahora para la agricultura también. Es increible lo que se
va a invertir en el Chaco para hacer agricultura.

_Campo. En resumen, a cerrar la pagina 2019 y
a esperar un mejor 2020

_ Servin. Exacto. La expectativa para el 2020 es bue-
na. En primer lugar tanto agricultura como ganaderia
vienen bien. La ganaderia viene recuperando mercados.
Estd volviendo a calificar para algunos destinos y la agri-
cultura, hasta ahora, si bien preocupé un poco la siembra
tardia, ya estd sembrada casi toda la superficie. Habria
gue ver coémo se arregla la zafrifia, porque va a quedar
poco espacio para la zafrifia. De todas maneras, si llue-
ve y hace calor, eso para la soja es una buenisima idea, si
tenemos un buen volumen en la primera cosecha, lo que
pase en la zafrifia no va a preocupar tanto.
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DEL CHACOSA

lf.  Nedand

La Expo Pioneros se prepara
para su ediciéon 2020

Con el lanzamiento oficial, el pasado 25 de octubre en el predio de Pioneros
de Chaco S.A. (Loma Plata), se iniciaron los preparativos para una nueva edi-
cion de la Expo Pioneros. La que es actualmente una de las principales vidrie-
ras de todo el Chaco Paraguayo abrira sus puertas el 27 de mayo del proximo
ano y se extendera hasta el 30 del mismo mes. Los organizadores adelanta-
ron un extenso programa orientado especialmente al sector agropecuario,
en el que la innovacion tecnoldgica y la precision son los principales pilares.

. . . Luis Bonetto, .o L
E | objetivo de los organizadores de la muestra es coordinador La dindmica de maquinaria, que es

convertir a la Expo Pioneros en la principal plata- general de la otra de las actividades que buscan

forma de negocios, capacitacion, y tecnologia del muestra. fortalecer y posicionar como un dis-
gran Chaco Sudamericano, afirmé Luis Bonetto, coordi- tintivo de la muestra, tendra un ho-
nador general de la muestra. Se espera una mayor canti- rario especifico durante los cuatro
dad de firmas participantes para el proximo afio. dias.De 10:30 ha 12:00 h se realiza-
Mencioné que ya tienen establecidos los principales ran las demostraciones de sembra-
ejes para la edicion 2020. La capacitacion es una de las doras y pulverizadores. Las tareas
propuestas que diferencia a la muestra. Se busca conec- de cosecha y acondicionamiento de
tar las novedades mas interesantes con los productores, las pasturas quedaran para las tar-
profesionales, y empresarios del sector agropecuario. des, desde las 13:30 h. =>
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EVENTOS

Entre las principales incorporacio-
nes para el préximo afno, Bonetto
adelanté que presentaran un espa-
cio especialmente disefiado para
exhibir las Ultimas novedades para
la agricultura y ganaderia. Plaza
de la Tecnologia es el nombre que
decidieron darle a esta seccion.
“Vamos a tener una carpa especial-
mente acondicionada, con tribuna,

con pantalla LED, donde nosotros Y ,;

vamos a hablar sobre agricultura y v

ganaderiade precision. Por otra par-
te, las empresas van a presentar los
productos que tienen disponibles”,
explicé.

El sector ganadero tendrd nueva-
mente su espacio, con un galpén
preparado para albergar ejemplares
bovinos, ovinos, caprinos, y equinos.
El programa pecuario incluira el juz-
gamiento de animales, remates, y
demostraciones de tecnologias. El
tambo demostrativo sera otra de las
propuestas para el segmento. “La
produccién de leche es muy impor-
tante para esta regién, y en eso va-
mos a trabajar fuertemente”.

La ganaderia, que es otro pilar de
la muestra, tendrd nuevamente un
sector especialmente preparado
para albergar a ejemplares bovinos,
ovinos, caprinos y equinos. El pro-
grama para este segmento incluird
el juzgamiento de animales, rema-
tes, y demostraciones de tecnolo-
gias. También se volvera a presentar
el tambo demostrativo, y las Gltimas
innovaciones para este segmento
especifico de la actividad pecuaria.

(“'UI'IEFI'DE
“" .y

Organizadores
de la Expo
Pioneros.
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“La produccién de leche es muy importante para esta re-
gién, y en eso vamos a trabajar fuertemente”.

La edicion 2018 de la muestra tuvo el acompafamiento
de 100 firmas. Para este ano fueron 130 las empresas
gue expusieron sus propuestas en la Expo Pioneros. Es
decir, se logré un crecimiento de participacién del 30%,
sefalé Ricky Penner, gerente general de Pioneros del
Chaco S.A. Para la version 2020 los organizadores es-
peran un expansion del 10% al 15%. “Hay que entender
gue no siempre se va a crecer a un ritmo similar”, afadio.
Mencioné que la agricultura esta en pleno crecimiento
en la zona, y mas ganaderos se muestran interesados en
incorporar la actividad en sus establecimientos. En ese
sentido, el impacto de la integracién agro-ganadera sera
uno de los principales temas propuestos en la préxima
edicion. “Creemos que en la Expo Pioneros podemos en-
contrar la integracion entre la agricultura y la ganaderia
Por los problemas que tuvieron en el predio durante las
pasadas ediciones, especialmente por las lluvias, la orga-
nizacion decidié cambiar el acceso al campo ferial. Ade-
mas se invirtié en la construccién de puentes y canales
de drenaje en el predio, con el objetivo de mejorar la cir-
culaciéninterna, tanto parala preparacién de lamuestra
como también para los visitantes, sefialé Penner.

La muestra ademas volvera presentar una propuesta
dirigida a los nifios. En la edicion del 2019 se desarro-
[16 un programa denominado “Futuro tambero”, y para
el préximo afo el enfoque sera “El futuro agricultor”. La
organizacion tendra un espacio especifico pensado en
los mas chicos, que puedan sentir la experiencia que sus
padres viven diariamente. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Jornada

Tecnoloégica

[] o z

GPSA ya planifica la
proxima zafrina de maiz

El pasado 29 de octubre, en el Gran Nobile Hotel & Convention, de Ciudad del
Este, GPSA desarrollé su primera jornada tecnoldgica de maiz. Para ello contd
con el acompanamiento de Syngenta, que presentd todo el portafolio de hilbri-
dosy de proteccion de cultivos que tiene disponible para la produccion del cereal.

mientas tecnolégicas de Syngenta, orientadas al

cultivo de maiz. Especificamente, los diferentes
hibridos y el paquete recomendado para la protecciéon
del cultivo. El Ing. Fabian Pereira, director comercial de
GPSA, sefal6 que se busca maximizar los rendimientos
y poder obtener resultados éptimos mediante el control
de malezas, insectos, y enfermedades que afectan a este
cultivo.
“Es un evento en el que traemos informacién al produc-
tor, en el que le mostramos la biotecnologia que esta
disponible para el cultivo de maiz. Pero sobre todo, qui-
simos compartir con ellos momentos lindos como este.

E | encuentro tuvo por objetivo difundir las herra-
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Fabian Pereira,
director
comercial de

Poder estar cerca de ellos y disefiar
una linda zafrina de maiz”.

En relaciéon a la expectativa para la
zafrifna de maiz 2020, menciond que
son varios los factores a tener en
cuenta para determinar la cantidad
de hectareas que se pretende culti-
var, como la cantidad de precipita-
ciones o el precio internacional del
grano. Si la ventana de siembra per-
mite, se puede tener un area impor-
tante para el préximo afno, sefald.
“Creo que tenemos una posibili- =»
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dad muy grande de potenciar el cultivo de maiz. Por eso
apostamos en organizar esta jornada, para poder traer
esa tecnologia y que el productor tenga en sus manos
estas novedosas herramientas”.

El director comercial de GPSA sefalé que Syngentaes el
principal aliado que tienen. La multinacional cuenta con
un portafolio completo de tecnologias para el cultivo de
maiz. Cuenta con una linea de herbicidas que contribuye
y se acopla perfectamente con la biotecnologia Viptera
3. Pereira menciond que la empresa acompafa con su
gama de fertilizantes foliares. “Tenemos un paquete de
productos muy importante, para que el productor pueda
sacar el maximo redito posible y que el rubro maiz sea
una alternativa importante”.

Por otra parte, los productores tuvieron la oportunidad
de conocer las perspectivas del mercado de maiz. Exis-
ten ciertos indicadores que podrian tener un impacto
positivo en la cotizacién del maiz, mencioné Pereira.

El presidente de GPSA, Graciano Pereira, senalé que
siempre se encuentran en la busqueda de empresas que
puedan ofrecer tecnologias que permitan obtener ma-
yor productividad en el campo, mas alla de los diversos
factores que repercuten en el resultado final. En ese sen-
tido, destaco la alianza que tienen con Syngenta. “Siem-
pre tratamos de ser profesionales y serios en todas las
actividades que desarrollamos”, manifesto.

José Tieppo, gerente comercial de Syngenta Seeds
para el oeste del estado de Parana (Brasil), y Para-
guay, afirmé que la multinacional invierte 1.5 billones
de délares en investigacion y desarrollo con el objeti-
vo de ofrecer soluciones a los productores agricolas.
Recordé que la compaiiia fue adquirida por el grupo
ChemChina hace mas de dos afos. “Pero nada cambié
en relacién a la gestién y el objetivo de la empresa.
Continuaron las inversiones, especialmente en el seg-
mento de semillas”, afirmo.
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Tieppo menciond que la compaiia
adquirio la firma Nidera, con lo que
fortaleci6 su portafolio de soja. Ade-
mas, Syngenta se encuentra en un
proceso de fuerte inversién dentro
de uno de sus principales segmen-
tos. Del 2019 al 2021, la multinacio-
nal pretende destinar 25 millones
de délares para la investigacion en
el sector de semillas, en Brasil y Pa-
raguay, sefald.

El encuentro fue aprovechado para
difundir la tecnologia de vanguardia
que dispone Syngenta para maiz, se-
nalo el Ing. Agr. Enrique Aponte, ge-
rente de cuenta maiz de la compaiia
en Paraguay. Se present6 el porta-
folio genético, el posicionamiento
especifico para cada hibrido y las
recomendaciones para proteger el
cultivo.

Aponte sefalé que desde el aio pa-
sado la compaiiia cuenta con varias
innovaciones. Mencioné los nue-
vos hibridos super precoces, que
son alternativas muy demandadas
por el productor en la actualidad,
principalmente por el retraso de la
siembra de soja. “Estamos trayendo
hibridos adaptados, con techos pro-
ductivos muy altos. Y con la biotec-
nologia mas completa del mercado
para el control de orugas, que es
Agrisure Viptera”.

Agrisure Viptera es la tecnologia
mas avanzada para el control de le-
pidopteros, explicd el técnico. Ac-
tualmente es la Unica herramienta
que todavia controla el 100% de las
orugas: de la hoja, de la espiga, y del
tallo. Todos los hibridos de Syngen-
ta estan dentro de esta plataforma
biotecnolégica, menciond. Es decir,
los materiales estan disponibles en
presentacion Viptera, Viptera 2, o
Viptera 3.

Ademas de la precocidad, otro atri-
buto que busca el productor en el
maiz es la estabilidad entre el po-
tencial de producciény larusticidad.
Aponte mencioné que en Paraguay
se encuentran diversos tipos de am-
bientes, y que Syngenta cuenta =»
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con hibridos adaptados, incluso a las zonas mas aridas,
como el Chaco o el departamento de San Pedro. “El pro-
ductor busca sanidad, calidad de tallo, y calidad de gra-
nos, que es lo que le permite exportar”.

El ingeniero recomendd emplear varios tipos de hibri-
dos. Como pardmetro para la eleccién de los materiales,
indicé que se debe tener en cuenta la precocidad, la ca-
lidad, y la rusticidad. Sefalé que es muy dificil que una
alternativa genética reldina todos estos atributos, por lo
gue es conveniente utilizar una variedad de opciones
en la chacra. “La zafrifa es un cultivo de alto riesgo, y la
manera de diluir ese riesgo es trabajando con distintos
hibridos”.

También sefald que la biotecnologia disponible actual-
mente permite abaratar los costos al productor, lo que
resulta de gran ayuda en un contexto en el que el precio
del grano no es el mejor.

Hélio Duarte, responsable de desarrollo técnico de mer-
cado de Syngenta para laregién de Mato Grosso del Sur
(Brasil), present6 el portafolio de hibridos de la compa-
fia y dio el posicionamiento especifico para cada uno.
La multinacional cuenta con opciones super precoces,
como el Férmula Viptera 2, el Syn 422 VIP3, o el 488
VIP3. También dispone alternativas precoces, como el
Status Viptera 3.

La Ing. Agr. Claudia Guerrero, responsable de desarrollo
técnico de mercado de Syngenta Paraguay, dio a cono-
cer los factores que influyen en el tratamiento de semi-
llas. Mencioné que la empresa es lider mundial en este
segmento. Cuenta con una red de centros de investiga-
ciones, que se encuentran instalados en 19 paises. “En
estos centros desarrollamos nuevas recetas, combina-
ciones, moléculas, y posteriormente traemos tecnolo-
gias a las manos de los agricultores”, expreso.

Varios son los elementos a tener en cuenta para lograr
un buen tratamiento de semillas. Es necesario contar
con una semilla de calidad, en primer lugar. No solamen-
te de altos porcentajes de vigor y germinacion, sino tam-
bién de un nivel sanitario elevado. “Al emplear semillas
con patégenos o contaminadas, introducimos esos pa-
tégenos en areas sanas. Por lo tanto, crea un problema
mayor, que serd mucho mas dificil poder controlar”.

Es igualmente importante emplear productos especi-
ficos. Es decir, formulaciones orientadas para realizar
tratamiento de semillas. Al utilizar formulas para aplica-
cion foliar se disminuye o elimina el vigor de la semilla.
En casos mas extremos, se puede ocasionar la muerte de
la planta. “Utilizamos productos especificos para el tra-
tamiento de semillas, productos con formulacién FSy no
para aplicacién foliar”.

Por otra parte, es necesario contar con operarios capaci-
tados y maquinarias bien reguladas para emplear la do-
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sis recomendada por el fabricante
durante el tratamiento de semillas.
“Podemos contar con el mejor pro-
ducto y la semilla de mayor calidad
y vigor. Pero si nosotros tenemos
operarios que no estan capacitados,
o si tenemos maquinarias que no
son bien reguladas, o no utilizamos
el producto en la dosis recomenda-
da, tampoco vamos a tener éxito en
el tratamiento”.

Ante una especie de extrema sus-
ceptibilidad a la competencia, como
el maiz, empezar con un lote limpio
es el primer paso para llegar al maxi-
mo potencial de rendimiento. Tam-
bién es importante realizar un buen
tratamiento de semillas y respetar
la velocidad de siembra recomen-
dada. La Ing. Agr. Franciely Irala de
Oliveira, responsable de desarrollo
técnico de mercado de Syngenta Pa-
raguay, dio una breve presentacién
sobre el portafolio que tiene la firma
para proteger el cultivo.

Menciond que la presencia de ma-
lezas disminuye el rendimiento del
maiz, ya que le compite por agua,
luz, y los nutrientes que estan pre-
sentes en el suelo. “Cuanto mas
temprano empieza la convivencia de
las malezas con el maiz, mayor sera
lainterferencia en la productividad”.
Syngenta cuenta con dos produc-
tos para el manejo de malezas. El
Dual Gold, que es un pre-emergen-
te selectivo para el cultivo de maiz.
Controla bancos de semillas =»
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de las distintas especies de hierbas dafinas. El Gesa-
prim, por su parte, tiene un eficaz control de malezas
de hojas anchas, y algunas de hojas finas. La multina-
cional posiciona el Endigo para el control de chinches;
y el Ampligo para orugas.

Con respecto al control de enfermedades, la ingeniera
senald que siempre es bueno realizar dos aplicaciones
de fungicidas. La compafiia posiciona el producto Prio-
riXtraen unadosis de 300 a 400 ml por hectérea, en con-
junto con el adyuvante Ochima en dosis de 250 ml por
hectarea. “En condiciones normales podemos hacer una
aplicacién, siempre dependiendo del hibrido con el que
se estd trabajando. Sabemos que los stper precoces son
mas susceptibles a las enfermedades, y tras un periodo
de lluvia es importante mantener la sanidad del hibrido”.

El encuentro finalizé con la charla del consultor Fernan-

Participantes de la jornada tecnoldgica.
‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Noviembre 2019
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do Acosta, socio propietario de la
firma Prograin S.A., quien presenté
las distintas variables que pueden
incidir en la zafrifia de maiz 2020. El
primer punto a tener en cuenta es el
retraso de la siembra de soja, lo que
limitara el cultivo de la oleaginosa
en el periodo de entre zafra. “Creo
gue en algunas regiones no vamos a
tener soja zafrina”, senalo.

Acosta menciond que existe una de-
manda muy fuerte por la produccién
maicera paraguaya de parte de Bra-
sil, que lleva casi el 50% de todo lo
que se obtiene a nivel local. Explicé
que tras el brote de fiebre porcina
en China, el gigante asiatico incre-
mentd su importacion de carnes del
vecino pais.

Por otra parte, Brasil exporta alre-
dedor de 38 millones de tonelada de
maiz por ano. Otro aspecto a tener
en cuenta es la decision que tome
Estados Unidos sobre su programa
de incentivo al etanol. “Puede ser
gue tengamos un pais consumiendo
mas maiz del que produce, creando
una necesidad de importacion”.

El volumen de exportacién global
de maiz es de 170 millones de to-
neladas, de una produccién mundial
de 1.120 millones de toneladas. Si
bien no es una cifra tan grande no
deja de ser un volumen interesante.
Acosta explicd que los principales
productores del cereal también son
grandes consumidores, por lo que
las cifras de comercializacion entre
paises no son muy amplias.

A nivel local, la produccién de maiz
es de casi 4 millones de toneladas. El
consumo interno llega a 2 millones
de toneladas. Es decir, queda un ex-
cedente de 2 millones de toneladas
para la exportacion.

Acosta recomendd acompainar la
situacién del mercado, mediante la
informacion y el andlisis de lo que
muestra. “Hay varios factores que
se deben tener en cuenta, que no lo
podemos controlar, ni dominar. Pero
podemos estar observando bien al
mercado y las sefiales que da, para
poder anticiparnos y lograr hacer
mejores negocios”. CA
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Llega Roundup ControlMax para el control de malezas. Con una nueva formulacién,
la posibilidad de aplicarlo en barbechos y sobre cultivos, y la simplicidad de manejo
de los herbicidas granulados. Descubri el nuevo Roundup creado para el campo de hoy.
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Roundup ControlMax
desembarca en Paraguay

oundup, es la marca lider en el segmento de gli-
R fosatos en Paraguay, porque permite a los pro-

ductores confiar su tarea diaria en productos
gue aseguran proteccion y una solucién duradera, por-
gue tiene una cualidad clave: La efectividad
Siguiendo con el compromiso de la efectividad, Bayer
pone a disposicion de los productores paraguayos el
Nuevo Roundup Control Max, que es la formulacién
granulada, basada en la combinacién de una mayor can-
tidad de acido glifosato y un conjunto de modernos adi-
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tivos que le permiten incrementar
su actividad herbicida logrando una
performance superior y segura.
Ademas el nuevo ControlMax ofre-
ce los siguientes beneficios al pro-
ductor paraguayo, este producto
cuenta con una performance supe-
rior al de Ultra Max sobre cultivos
RR y equivalente a Full Il en barbe-
cho quimico, esto por su mayor con-
centracién de acido y un surfactante
mas potente, otro beneficio es que
el ControlMax tiene mayor concen-
tracién de principio activo por kg de
producto, por lo que requiere me-
nos dosis de formulado por hectarea
(la mitad de un genérico).

Ademas proporciona mayor facili-
dad de manejo, por menor volumen
y peso paratransporte y almacenaje.
Este producto cuenta con la tec-
nologia Transorb que mejora la re-
tencion y la superficie de contacto
entre la gota y la hoja de la maleza
promoviendo una mayor velocidad
de absorcién y una rapida difusiéon
del principio activo hacia el interior
delamaleza. De esta maneralavelo-
cidad de absorciéon disminuye de 6 a
4 horas con respecto a la competen-
cia. Menor lavado por lluvia.

El nuevo Roundup ControlMax es
un herbicida de accién post emer-
gente y amplio espectro, destinado
al control de malezas en barbecho
qguimico y post emergencia de culti-
vos RR y RR2. Es aplicable también
en pre siembra sin efecto residual
sobre los cultivos RR y no RR. Tiene
un amplio espectro de control para
malezas gramineas y latifoliadas.
No te quedes sin probrar este
nuevo producto. Lo encontraras
en los distribuidores oficiales de
la marca Roundup, Agrofertil y
Dekalpar. CA
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DIAS DE CAMPO DE RAINBOW

Combinaciones para
control de malezas
dificiles en soja

oy
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La firma Rainbow realizé diversas jorna-
das de campo en las principales zonas
productivas del pais, del 24 al 31 de octu-
bre. La gira incluyo la presentacion de en-
, o sayos en cultivos de soja, con 13 tratamien-
rofesionales técnicos de la .
P firma presentaron 13 suge- tos alternativos para el control de malezas
rencias para tratamientos dificiles. Los productores se encargaron de
en el control de malezas dificiles en . . . .
soja en varios puntos de las areas escoger Ia. combinacidon mejor ajustada
productivas de la regién Oriental. para la realidad de sus campos.

La gira se inici6 en Santa Rita y con-
tinuo en Capitan Miranda, J. Eulogio

Estigarribiay Katueté. José Cichero, ciones de herbicidas hormonales, pre emergentes y de-
gerente de I&D de Rainbow, comen- secantes en las parcelas.

té que el objetivo principal de las Los encuentros igualmente fueron propicios para rea-
jornadas fue presentar la eficacia lizar demostraciones en areas con diversos niveles en
del control en las diversas combina- infestaciones de malezas dificiles. Cichero explicé =»
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que fueron aplicadas numerosas pruebas de mezclas y
dosis diferentes. En el recorrido, en la primera jornada
en Santa Rita (Alto Parand), las recomendaciones inclu-
yeron varios mecanismos de accién. Los productores
observaron cudles de las alternativas se ajustaron me-
jor a sus realidades. También fueron notorias las peores
combinaciones y estrategias de control.

De esta forma, productores y técnicos asesores veri-
ficaron a campo el desarrollo 6ptimo de las soluciones
propuestas. “Hubo varios productos que funcionaron
bien. En la evaluacidn, se pudo observar que una no es-
tuvo acorde a los mejores resultados. Fue la tradicional,
la que empled el glifosato y el 2,4-D. Eso es algo que nos
preocupa. Capaz su uso por diversos afos repercutié y
se perdieron estas herramientas. Por ello entendemos
que hay diversas opciones mas para el control. Ya no
existe un Unico producto”, recalco.

Cichero afadié que actualmente no existe una sola re-
comendacioén, por lo que este tipo de jornadas favorece
la posibilidad de compartir novedades tecnoldgicas e
intercambiar experiencias para ir mejorando cada vez
mas. El concepto de combinaciones es repetido ya que
las regiones agricolas, en los diferentes puntos en donde
se realiz6 la gira, sufren un problema de manejo, espe-
cialmente de la buva y otras malezas dificiles. Sin em-
bargo, antes que una receta, las soluciones varian de un
campo a otro.

Cichero senalé que lo mas importante fue compartir co-
nocimientos, problematicas que cada productor afronta
y, sobre esa base, poder escoger las mejores recomenda-
ciones. Que cada agricultor tenga la posibilidad de elec-
cion a su situacion, sobre la base de las propuestas tec-
noldgicas existentes y que pudieron observar a campo en
las jornadas de capacitacion. A su turno el Ing. Agr. Jorge
Zimmer, responsable de la regién de Santa Rita, comenté
que ademas de la Conyza (buva), entre los principales pro-
blemas de la region esta el “picdo negro” (Bidens pilosa).
Reconocié que también representa un inconveniente
su control. Por ello, igualmente fueron presentadas
las mezclas de diferentes productos y principios acti-
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vos con productos antiguos que no
eran mas utilizados, como una for-
ma de lograr controlar el efecto de
las malezas daiinas en los cultivos.
Asimismo, recomendé la importan-
cia del buen manejo de los herbi-
cidas utilizados, si son de contac-
to, que se puedan emplear en una
calda mayor, con mas agua para las
aplicaciones, con picos mas gruesos
y menos presion.

Esto se debe a que, por lo general,
existen problemas para llegar a la
planta inferior. Con respecto a los
productos que cuentan con base
de hormonas, no existe problema
alguno, indicé. “Deben seguir de-
tras de las nuevas tecnologias de
aplicacién de los productos. No hay
nuevos, pero si hay mezclas que
podemos hacer para una mayor efi-
ciencia y menos costo en nuestro
trabajo. Todo tiene su costo en la
siembra. Estd comenzando a subir
y es importante que podamos con-
trolar con las mezclas y hacer bue-
nos controles”, dijo.

TRABAJOS EN LA PARCELA

Mientras, por una parte el Ing. Agr
Fabricio Kryzaniak, consultor ex-
terno, realizé los trabajos de pre-
paracién de la parcela en Santa
Rita. En la oportunidad indicé que
los trabajos iniciaron hace 50 dias,
con la primera aplicacién en el si-
tio. Posteriormente se realizo la
primera fumigacién y luego, a los
siete dias, otra de manera secuen-
cial. Los trece tratamientos con =»
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productos estandar, pero con diversas moléculas, para
el control de buva, se explico.

Entre los programas expuestos, el profesional menciono
que tuvo un control del 98% en malezas daninas. Fue el
caso de lamezcla glifosato, 2.4-D con dicamba, asociado,
mas un secuencial de glufosinato de amonio con un Clu-
roxipil. “Usamos esta combinacion de moléculas donde
utilizamos varios mecanismos de accién para el control
de malezas dificiles. Logramos una buena performance y
buen plan de manejo para el control de buva. El produc-
tor debe entender que para tener eficiencia debe cam-
biar las moléculas”, explicé.

UNA SOLA RECETA NO BASTA

Por otro lado, la jornada de campo en la localidad de J.
Eulogio Estigarribia, (Caaguazu) también fue escenario
de esta peculiar muestra de eficiencia de control de ma-
lezas. La citafue el 29 de octubre, en el campo de un pro-
ductor de la zona. El Ing. Agr. Eduardo Peralta, gerente
comercial de Rainbow Paraguay, estuvo a cargo de reci-
bir a los productores locales. Comenté que como firma
buscan transferir herramientas de manejo de malezas
dificiles en soja, con un portafolio amplio para el control.
En la jornada, los productores y distribuidores tuvie-
ron la oportunidad de realizar una evaluacion sobre la
base que fue presentada en las 13 paradas ubicadas en
la parcela. “Invitamos a los referentes técnicos para que
ellos repliquen el concepto, evaluando las diversas solu-
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Eduardo
Peralta,
gerente
comercial
de Rainbow
Paraguay.

Marcos Ullén,
representante
técnico
comercial de
Rainbow.

.

Demostracién en Campo 9.

ciones” afadid. Peralta afadié que
este ano el problema principal fue
la masiva presencia de buva, por la
falta de agua, en todas las regiones
con un fuerte desarrollo en la parte
aéreay deraiz.

El manejo se torné bastante dificil
pero, a través de varios ensayos rea-
lizados por parte de Rainbow versus
manejo del productor, se identifico
un control diferencial, a partir de las
propuestas presentadas en la jorna-
da. Acompanié la jornada el Ing. Agr.
Marcos Ullén, representante técni-
co comercial de Rainbow de la zona.
Menciond que este tour técnico fue
interesante ya que permitié promo-
ver la estrategia mas adecuada para
enfrentar una problematica actual.
Agregd que con el correr de los afios
los problemas de resistencia de las
malezas a los defensivos se van in-
tensificando, por ello se debe estar
preparado para afrontar el control
de la mejor manera. En este punto,
resalté que Rainbow cuenta con una
serie de soluciones en su portafolio.
La jornada abarcé el control de =»
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JORNADA DE CAMPO

Las jornadas realizadas en los

diferentes departamentos tuvieron
la convocatoria esperada.

malezas dificiles en soja, con un programa de desecacién
pre plantio de soja, combinaciones que demostraron a
campo un resultado excepcional.

Por otra parte, entre las recomendaciones, el Ing. Agr.
Ricardo Chamorro, consultor externo, se encargd de
la preparacién de las parcelas, destacando la linea de
herbicidas con sus diversas combinaciones para el tra-
tamiento de malezas que, pese a un afno atipico y sin
condiciones ambientales, se logré realizar aplicaciones
eficientes, con una primera aplicacion realizada el 21
de setiembre y, 12 dias después, la secuencial, asi como
otra segunda secuencial posterior, explicé.

Esto permitié observar durante la jornada un manejo
interesante de combinaciones que permitié el con-
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Ricardo
Chamorro,
consultor
externo, se
encargé de la
preparacion de
las parcelas.

trol de buva entre algunas male-
zas mas que se encontraban en la
parcela, comenté. “Mi recomen-
dacién es no realizar un manejo
con un solo producto. Se deben
buscar las mejores herramientas
para el manejo, sean herbicidas,
abonos verdes o coberturas que
también nos ayuda. Pero como
técnico también brindamos la re-
comendacién quimica que es efi-
ciente”, subrayo.

En tanto, anadié finalmente que,
para buscar erradicar malezas
existentes ya sean de hoja an-
cha o fina, es bueno desarrollar
combinaciones. “Es lo ideal para
el control de malezas dificiles”,
concluyd. Entre las principales
soluciones de Rainbow para el
efecto y expuestas en las jornadas
técnicas, se pueden citar: Clean
Spray Xtra, herbicida hormonal a
base de 2,4-D; Weed Clear Full,
herbicida hormonal a base de Flu-
roxypir 48% y Ranivel, herbicida
hormonal.

Ademas, se empled Ultinate, un
herbicida pos emergente y de con-
tacto a base de glufosinato de amo-
nio 80%; asi como Puzate Xtra, un
herbicida posicionado como pre
emergente que cuenta como base
Imazetapyr al 70%. A ello se sumb,
Maestro, otro herbicida pre emer-
gente a base de S-Metolaclor al
96% vy, por ultimo, Procore Xtra,
herbicida pre emergente a base de
Diclosulam 84%. Las jornadas fue-
ron seguidas por buena cantidad de
productores locales.
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Testimonios

ADEMIR GOBBI

Ingeniero Agrénomo

de Minga Guazu

“Hay tratamientos que tuvieron
buen control. Hay mezclas de
principios activos en los que ob-
servamos que se tuvo buen con-
trol, independientemente de la
maleza que habia en la parcela.
Creo que fue por la mezcla. Fue
muy interesante este ensayo que
hicieron y por el foco que le die-
ron, donde uno va calibrando el
ojo. También resulté muy dindmi-
ca la jornada, pues permitio guar-
dar mas la informacién. Ya esta-
mos utilizando algunas lineas con
buenos resultados”.

OSCAR DIAZ

Ingeniero Agrébnomo,

asesor técnico

comercial de

Agrosystem

“Estamos hace 15 afos enlaregion
y con Rainbow desde este afo, con

unaalianzacomercial. Estamos dis-
tribuyendo los productos de forma
exclusiva en la regiéon de Campo 9.
Esta jornada fue interesante por-
gue el problema que tuvimos este
ano, principalmente antes de inicio
de la zafra de la siembra, fue de
malezas. El control fue muy dificil.
Los costos se elevaron. Se hicieron
mezclas de muchos productos para
controlar por el afio atipico que se
vino, por la sequia, pero no se pudo
y crecieron las malezas. Hacer este
tipo de dias de campo es bastante
novedoso. La gente pudo ver el uso
diferente de herbicidasy el control
gue tiene. El manejo es integrado.
Ya no existe una receta Unica, cada
chacra tiene sus particularidad y
hay que adecuarse a lo que existe,
identificando malezas y, segun eso,
atacar para controlar. Rainbow
tiene una diversidad de productos
gue ayudan para cualquier tipo de
situaciones para solucionar parte
del problema”. CA
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AGRONEGOCIOS

SIEMBRA ARROCERA

Tiempo favorable,
pero con retraso

Tras el buen arranque de la siembra en agosto, la actividad se
paralizé y ahora se quiere aprovechar el tiempo favorable para

retomar las labores. Referentes del sector estiman que el area
bajo cultivo nacional podria mantenerse con respeto a la tempo-
rada anterior, al ubicarse en torno a las 165 mil hectareas.

pefo propio y no incluido dentro del resto, el arroz

vino ganando terreno, espacio e individualidad
destacada. Es por ello que también pasé a tener un trata-
miento diferencial, como lo son aquellos rubros mayores
que encabezan el ranking agricola nacional. Para conocer
la coyuntura en materia de siembra, consultamos a Héctor
Ramirez, reconocido profesional y empresario del dmbito
arrocero quien esbozé una rapida radiografia al respecto.

E ntre los cultivos que lograron alcanzar un desem-
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Héctor
Ramirez.

Indicé que el tiempo fue muy favo-
rable para la siembra, al comienzo.
Asi, en agosto, arrancé la labor.
Exceptuando algunas situaciones,
como en el Norte o en el Bajo Cha-
co, en donde también ya existen ex-
periencias con el cereal, se esta re-
gistrando cierto retraso en cuanto
a la época ideal, mas que nada por
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cuestion de la sequia. “Nosotros vamos a llegar ape-
nas a 50% de area. Es por la sequia. Habia sembrado
un 40% en la época, después se demord un mes para
establecerse de vuelta”, comenté.

Actualmente, estd en pleno desarrollo la segunda tanda
en lo que se refiere a su 4rea de influencia y de trabajo.
“Venimos atrasados un mes”, reconocié. No obstante, a
nivel general y en lineas generales, en la region Oriental,
el clima fue mas benévolo. “El tiempo fue muy favorable
para la siembra. Estimamos que ya se establecié por lo
menos el 70% del area total a cubrir”. En el Norte, igual-
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mente, indicé que en la parte inicial
se favorecio la preparacion del suelo
y la siembra.

“Eso se ha establecido bien. To-
das las parcelas estan bien. Hasta
Paraguari ya se avanzé muy bien
en la siembra. En la Oriental ha
sido muy benigno el clima para la
actividad. Considero que para no-
viembre ya se estaria cubriendo
toda la siembra en la regién. Es-
tamos viendo cultivos de arroz de
mas de 50 dias y en esta region, al
menos un 30% ya estd emergien-
do”, apunté. Con esto, conside-
ré que el area de siembra podria
mantenerse con respecto al 2018,
al ubicarse entre 160 y 165 mil
hectareas bajo cultivo.

MERCADO ESTABLE

“Seguro algunos han mermado y
otros han aumentado un poco (la
superficie), por lo que lo méas pro-
bable es que se mantenga o esté
muy préximo a los niveles alcanza-
dos en la siembra anterior”, refirio.
Con respecto al mercado, apunté
que continua estable en cuanto a
precio se refiere, pues se mane-
ja una cotizacién de alrededor de
200 délares la tonelada de arroz
en cascara. “Es lo que recibe el pro-
ductor”, manifesto.

De igual forma, anticipé que por
las previsiones que existen, se
proyecta para la zafra 2020 una
reduccién en producciéon a nivel
regional. “Esa es una de las espe-
ranzas que tenemos. Pues al regis-
trarse una menor oferta de arroz,
esto puede contribuir a mejorar el
precio del rubro, aunque en reali-
dad no existe, a nivel global, una
expectativa de que suba el precio,
pero regionalmente puede ser que
ocurra eso”, puntualizo, al recordar
la demanda del cereal paraguayo
en el vecindario.

“Nuestro principal mercado es
Brasil. Hoy el arroz paraguayo
tiene mas de 30 destinos. Se han
abierto muchos mercados y ahora
ya representan volimenes impor-
tantes enviados, aunque princi-
palmente a la plaza brasilena. Fal-
taria trabajar y dinamizar mas =»
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otras regiones. Lograr la apertura para que el volumen
igualmente sea importante fuera de nuestro principal
comprador”, refirio. Con respecto al costo y punto de
equilibrio, indicé que esta entre 1.200y 1.500 ddlares
la tonelada o su equivalente productivo ubicado en
los 7.000 kg. por hectérea.

A TENER EN CUENTA

Entre las recomendaciones que Ramirez compartié
estd el hecho de tener muy en cuenta el cuidado fitosa-
nitario, atendiendo la accidn perjudicial que se da con
algunos males, como la “Piricularia”. En este punto, el
entrevistado recordé que se registré una incidencia
muy grande en las variedades actualmente manejadas,
por lo que insté a estar atentos. “Esa enfermedad tiene
un impacto directo en la produccion’, reiteré el profe-
sional y empresario.

Otro aspecto a tener en cuenta es el agua. Recordé que,
en un escenario como el que se registré este afo, con
una sequia, es importante buscar ofrecer las condicio-
nes para alcanzar el maximo rendimiento del agua. “Lo
que se tenia que hacer, ya se hizo todo. Sin embargo, de
todas maneras, es bueno tener mucho cuidado en el uso
del agua. Esto es atendiendo a que no se ve un panorama
de recuperacion, al menos en el corto plazo. Los rios es-
tan en niveles muy bajos”, advirtié.

También rememord que el ano pasado con respecto al
anterior, se registré una disminucién muy importante
en la productividad, lo que redujo el volumen de la zafra.
“Mis asesorados bajaron 1.000 kilogramos en promedio
(el rendimiento agricola), por efecto de oferta de luz en-
tre diciembre y enero, que registré muchas lluvias. Eso
tiene su impacto directo en la produccién”, advirtié. En
tanto, se sigue trabajando para cerrar una buena siem-
bra y manejarse en niveles similares en superficie, con
respecto al 2018.
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EN EL CHACO

Unasde lasiniciativasimpulsadas por
Ramirez tienen que ver con la expan-
sion del cereal hacia otras regiones,
como la Occidental. En este caso, la
experiencia que seviene dandoporla
apuesta del grupo empresarial GPSA
en el Bajo Chaco. Se trata del estable-
cimiento Siete Puntas, ubicado en el
departamento de Presidente Hayes,
a orillas del rio Paraguay. Con estu-
dios previos y trabajos de factibilidad
se viene desarrollando el cultivo del
cereal en la zona, en los Ultimos aios.
Si bien, en campafas anteriores se
demostré que en el Chaco también
se pueden registrar buenos resulta-
dos, en la actualidad el cultivo no se
puede escapar de los problemas cli-
maticos, pues estan siendo afectados
por la seca. “Una vez que se establez-
cael cultivo y se tenga disponibilidad
de agua, esa seria una de las mejores
condiciones para el cultivo, porque
el cereal necesita mucha radiacién
solar, que es la que se ofrece cuando
hay menos lluvia y agua que debe ser
incorporada con riego”, dijo.

Para el caso de Siete Puntas, la ex-
pectativa es completar 4.000 hec-
tareas. “El ano pasado llegamos a
1.800 hectdreas. Por cuestién de llu-
vias no pudimos completar nuestro
plan. Si lo hicimos mediante siembra
al voleo porque no habia condicio-
nes para otro tipo de plantacién. No
obstante, confio en que se va a com-
pletar lo que se habia programado.
El tiempo ha estado bien, excepto
algunos lugares puntuales que se ha
atrasado un poco en nuestro caso,
pero todavia estamos dentro del pe-
riodo”, acoté. CA
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CAFYF y

la Facultad de Ciencias

Agrarias de la UNA firmaron
convenio de cooperacidon

' v w m— N .
e ————— ' - -8_

FYF) y la Facultad de Ciencias Agrarias de la Uni-
versidad Nacional de Asuncion (FCA/UNA) firma-
ron un convenio marco de cooperacion, con la finalidad
de disefar y ejecutar acciones entre las partes.
Fue el 4 de noviembre en el Campus Universitario de la
UNA, en San Lorenzo, departamento Central. En repre-
sentacion de ambas partes suscribié el documento el
presidente de CAFYF, Ing. Agr. Claudio Gaitan y el de-
cano de la mencionada Universidad, Prof. Ing. Agr. Luis
Guillermo Maldonado.
El convenio tiene como objetivo la implementacién de
un marco legal para la cooperacion interinstitucional
entre las partes, a través de la celebracion de acuerdos
especificos relacionados a investigacién y extensidon
agricola/agraria, con el fin de contribuir al desarrolloy al
cumplimiento de los objetivos de cada institucion.
El mismo tendra vigencia de cinco afos, y debera esta-
blecer las bases para un desarrollo eficaz y eficiente en
la implementacion de programas y proyectos de carac-
ter social, ambiental, profesional y de cualquier otro te-
nor de interés comun para las partes.
El decano de la FCA/UNA, Prof. Ing. Agr. Luis Guillermo

I a Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes (CA-
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Luis Guillermo
Maldonado y
Claudio Gaitan,
intercambian
el convenio
firmado.

Maldonado, valoré el acuerdo, ya
que el mismo permitird a que los
estudiantes realicen investigacio-
nes y pasantias con los integrantes
de la CAFYF. “Para nosotros es muy
importante poder vincularnos y tra-
bajar estrechamente en las Buenas
Practicas Agricolay el Uso Seguro de
Fitosanitarios y Fertilizantes”, dijo.
Por su parte, el presidente de CAFYF,
Ing. Agr. Claudio Gaitan, destacé la
importancia de lograr un acuerdo
con la academia, y que las industrias
estén vinculadas a las universidades,
para que las mismas puedan impar-
tir las informaciones capitalizadas,
siempre en la busqueda de la produc-
cion sustentable. Dijo ademas, que si
bien es un proyecto marco, a través
del mismo se pueden avanzar hacia
otros, mas focalizados, ya que la in-
tensién es que este sea el puntapié
inicial para un impacto genuino.

La Ing. Agr. Liz Rojas, directora eje-
cutiva de CAFYF, explicé que con
este convenio se busca promocio-
nar y capacitar en las Buenas Prac-
ticas Agricolas, innovacién, desa-
rrollo y nuevas tecnologias, como
pilares importantes para la produc-
cién nacional. CA
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NOTA TECNICA

Ing. Agr. Rudy Lugo
Santander

rlug@pomera.com.ar

Desarrollos Madereros S.A
Supercarretera Itaipu km 12 - Norte
Hernandarias — Paraguay

+0595 63122757 / +595 983 937849

Reproduccién de orquideas

Dendrobium nobile

a Orquidea Dendrobium es un género de Orquidea

con una amplia distribucién geografica, encon-

trandose la mayor parte en China meridional, en
la Peninsula de Indochina, comprendida entre India y
China donde se encuentran otros paises como Vietnam,
Birmania, Tailandia, Indonesia entre otros. Esa amplia
distribucién geografica esta relacionada con las zonas
climaticas, habitan en climas subtropicales humedos,
con veranos calidos y hiumedos e inviernos frescos
Sin lugar a dudas es la especie del género mas cultivada
en el mundo, su cultivo es relativamente facil.
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Esta especie ha sido sometida
a multiples hibridaciones que
han producido clones con ma-
tices, fragancias maravillosas y
extraordinariamente abundante
floraciones.

En la cuidad de Hernandarias dispo-
nemos de plantines en diversos ma-
tices desde el blanco pasando por el
amarillo y sus combinaciones con
fucsia, todo el aio.
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MULTIPLICACION

Generalmente se las reproducen por semillas o vegeta-
tivamente; a través de pequerios tallos o cafias que han
terminado de florecer o por Hijuelos llamados Keikis
gue son pequeias plantitas que brotan a lo largo del ta-
llo o cana después de terminada la floracién o segun las
condiciones climaticas reinantes (poca luz).

Con la reproduccién in vitro por semillas se llega a ob-
tener un plantin en aproximadamente 6 a 10 meses; uti-
lizamos esta forma de reproduccién cuando queremos
introducir nuevas caracteristicas a la planta resultante.
Obtendremos cuando son reproducidas por semilla,
plantines con diversidad de colores y formas, heredados
de la combinacién de sus progenitores.

Con la multiplicacién vegetativa en cambio, se obtie-
nen plantines o clones idénticos a su progenitor; rea-
lizando cortes de los tallos en pequefos trozos que
tengan una o dos yema se obtienen uno o dos plantines
gue mantendran las caracteristicas de la planta madre,
la reproduccién por esta via permite un adelanto en la
floraciéon en comparacion con la reproduccién por se-
millas que se tardan aproximadamente en florecer en
un anoy medio a dos.

La reproduccion vegetativa nos permite seleccionar y
reproducir las mejores plantas con sus mejores caracte-
risticas y es una técnica muy utilizada ya que permite un
desarrollo homogéneo y un adelanto en la floracion.

Fotos de tallos
de Dendrobium
cortados con
una o dos
yemas. Pueden
observarse

los pequenios
plantines que

van brotando.

CARACTERISTICAS DEL
GENERO DENDROBIUM
Son plantas de medianas dimen-
siones, de tallos erectos con nudos
donde se desarrollan las yemas ve-
getativas que daran origen a =»



NOTA TECNICA

plantines o keikis, o yemas florales que daran origen a
las flores.

Las flores se forman después de que la planta pase por
un periodo de dormencia que coincide con la época de
frio o bajas temperaturas, un clima seco y mucha lumi-
nosidad, que estimula laformacién de las yemas florales.
Cumpliendo estos requerimientos ellas florecen desde
julio a octubre.

MANEJO DE PLANTINES HASTA

LA ETAPA DE LA FLORACION

Una vez salidos de los laboratorios pasan por un periodo
de cuidados que ayudan a los plantines a aclimatarse en
su nuevo entorno, dura aproximadamente unas sema-
nas, transcurrido ese tiempo ya estan aptas para recibir
su primera dosis de fertilizantes que ayudaran a los plan-
tines a fortalecer sus raices y a desarrollarse.

En su primer estadio de crecimiento se las cultiva en
bandejas de hoyo utilizando como sustrato sphagnum o
musgo el cual le proporciona la adecuada humedad ne-
cesaria para mantenerlas bien hidratadas.

Cuando los plantines alcancen aproximadamente unos
15 cm son trasplantadas a un medio a base de cortezas,
y carbén vegetal. A partir de esta etapa se los fertiliza
con fertilizantes que favorezcan su crecimiento, la que
le permita generar tallos fuertes y gruesos capaces de
sostener una buena floracion.

A partir de este estadio de crecimiento se las mantiene
con fertilizaciones semanales hasta entrada la etapa de
reposo en la que solo se les suministra agua en la justa
medida de sus necesidades y atendiendo a las condicio-
nes climaticas reinantes.

La etapa de reposo en las Dendrobium nobile se dan en
los meses de otofio /invierno, coincidiendo con tempe-
raturas bajas, periodo seco y muy buena luminosidad,
factores que favorecen a una excelente floracion.

Q4
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Keikis o
brotes que se
dan después
de terminada
la floracion
alolargo de
los tallos.

Dendrobium
phalaenopsis.

*

Florecen una sola vez al afio, y en
el tiempo que no estan en flor van
formando nuevos brotes que en el
trascurrir del tiempo van desarro-
[lAndose dando lugar a nuevos ta-
llos que son la base de las siguien-
tes floraciones.

Los cuidados en ese tiempo de de-
sarrollo se le suministraran; agua
segln la necesidad de la planta y
los factores climaticos, al igual que
un buen balance de nutrientes que
cumplan sus requerimientos segulin
sus estadios de crecimiento.

Dentro del género Dendrobium se
tienen muchas especies, con una
gama de formas y colores de flores,
cuyos cuidados son muy especificos
para cada especie.

Son muy requeridas por los colec-
cionistas por lainmensa cantidad de
especies.

Para aquellos que deseen iniciar-
se en el cultivo de esta orquidea es
uno de los géneros mas nobles y fa-
ciles de cultivar y con una excelen-
te aceptacién en el mercado y muy
amigable con nuestro clima.

Los precios de los plantines oscilan
entre Gs. 10 mil a 15 mil, y de una
planta adulta en floracion entre Gs
40 mil a 120 mil.

“La clave del éxito estd en ponerlas en
el sitio apropiado y en cuidar como co-
rresponde a cada especie”. CA
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EMPRESARIAL

Las bondades de
Cytozyme, Crop+Plus

Los factores de estrés abiético, como los excesos o falta de agua y las bajas o
altas temperaturas, son las principales causas de las pérdidas en el cultivo de soja.

os factores abioticos causan mas pérdidas en el

cultivo de la soja que las que ocasionan las enfer-

medades, las malezas o los insectos. Rizobacter en
Paraguay representa la linea de Cytozyme, Crop+Plus.
Es un producto diseiado para aumentar laresistencia de
las plantas al estrés abidtico, mejorando el rendimiento
y la calidad de los cultivos, es un producto nutricional
derivado biolégicamente.
Las ventajas que tiene el productor usando Crop+Plus
en sus cultivos son: optimizar la expansién del poten-
cial genético natural de las plantas, estimular el meta-
bolismo de las plantas en etapas criticas del desarro-
llo fenolégico, que determinan la cantidad y calidad
del cultivo.
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Crop+Plus tiene diferentes modos
de accién, aumenta la fotosintesis,
mejorando la absorcion de nutrien-
tes a través del sistema radicular, tie-
ne alta actividad antioxidante para
reducir los efectos de los radicales li-
bres, regula los genes de las respues-
ta de la planta al estrés, reduce los
efectos negativos del estrés abidtico
del calor, congelacién y sequia, esti-
mula las vias metabdlicas secundaria
de las plantas para mejorar la calidad
de los cultivos, reduce los dafos cau-
sados por altas temperaturas. CA
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Capacitacion en produccion de
heno y forrajes con John Deere

Kurosu & Cia. distribuidor de la linea de maquinarias e implemen-
tos John Deere en el pais, organizé una jornada de capacitacion y
demostracion para heno y forrajes. En la oportunidad, Especialistas com-
partieron orientaciones de produccion de calidad para la alimentacion bovina. La
actividad se realizd 14 de noviembre, en Nueva Italia (Central),en Ganadera Arandu.

tesdel servicio de posventa, repuestosy asesores

comercialesde Kurosu & Cia., asistidos por el pro-
pietario del establecimiento, Sr. Ausberto Ortellado. En
representaciéon de la Marca, compartié la jornada el Ing.
Pablo Cattani, Especialista en Henos & Forrajes de John
Deere, quien disert6 sobre “Calidad de Forrajes, desde
el cultivo hasta el comedero”, presenté a los producto-
res varias informaciones agronémicas que guardanrela-
cioén con el manejo, la toma de decisiones y el andlisis de
costos que deberian saber los ganaderos para optimizar
los resultados logrados con sus maquinarias, de manera

E n la apertura del evento estuvieron representan-
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Pablo Cattani,
Especialista
en Henos &
Forrajes de

John Deere.

a una mayor ganancia, observando
los procesos de evolucién de la ga-
naderia Cattani expresé que es im-
portante entender el objetivo de de-
sarrollar conservacién de forrajes.
“Si se elaboran heno con pasturas
deben tener claro lo que como pro-
ductores desean lograr. Si buscan
un forraje proteico. En tanto, si rea-
lizan ensilaje de maiz o de sorgo, lo
fundamental es conseguir energia.
Paises tropicales o sub tropicales
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como Paraguay generalmente nos
impacta el volumen del forraje. Pero
no se trata solo de tener cantidad,
si no calidad. Se enfocé el concepto
de digestibilidad que tiene que ver
cémo y cuanto come el animal y si
aprovecha lo que consume”, explico.
Abordd sobre la confeccion de heno,
el costo y la confeccidn de ensilajes
energéticos de maiz o sorgo. Ahadio
sobre manejo para que los animales
aprovechen mas el forraje. En este
punto indicé que la productividad
del rodeo puede ser muy diferente
dependiendo de la digestibilidad de
lo consumido. Hablo ademas sobre
la importancia de que en Paraguay
se aceleren los procesos produc-
tivos. En la oportunidad comenté
cuales son estos procesos, asi como
los costos de la alimentacion de los
rodeos. Con respecto a costos, Ca-
ttani mencioné que tiene que ver
con la eficiencia de la maquina, asi
como la toma de decisiones del pro-
ductor, al momento de implemen-
tar un sistema de conservacion de
forraje. Esto impacta directamente
en la digestibilidad del forraje y en
la energia, vinculado a la productivi-
dad del rodeo. Como mensaje a los
productores indicé la importancia
de entender cada ciclo productivo,
tales como cria, recriay engorde. En
cada ciclo, se requieren de ajustes
y dietas especificas. “El ajuste es lo
gue nos va dar mayor rentabilidad
a los productores a la hora de poder
analizar un ciclo completo o partici-
par en cada una de la produccioén de
esos ciclos. Muchas veces queremos
ver precios, cuando lo importante es
el costo productivo’, dijo.

En tanto, en representacion de
la empresa Kurosu & Cia., estuvo
como orientador el Sr. Daniel Bri-
tos, Especialista en Henos & Forra-
jes, quien manifesto las principales
herramientas que dispone Kurosu
& Cia. como respaldo a los clientes
John Deere, en este segmento. En
la dindmica hablé sobre la Segadora
MoCo 630, completa y versatil, re-
salté su desemperio en el proceso de
la henificacion. Igualmente presen-
té una flamante Enfardadora y ex-
plicd que existen diversos tamarios,

Daniel Britos,
Especialista
en Henos &

Forrajes de
Kurosu & Cia.

Cabafia Arandu
aproveché la
ocasion para
demostrar su
trabajo con las
razas Brangus
* y Brafor.

§ A ' i L e by

Momentos de la charla y demostracién a campo.

desde la linea pequeia hasta la de gran porte, segln la
necesidad de los productores. Ademas, dispone de es-
pecificaciones completas como recolector ancho, conun
atador de red y cuerda, asi como la funcién de pre pica-
do, con sistema de cuchillas y henolaje. La otra propues-
ta presentada en la finca fue la picadora autopropulsada,
lo cual completo el combo para el segmento del ensilaje
y elaboracién de alimentos, Britos comenté que no solo
se ofrece la solucién en maquinarias sino toda la posven-
ta que el cliente pueda necesitar en su actividad.

La activa participacién de los clientes brindé un marco
colorido y dindmico en la parte demostrativa. Posterior
a la dindmica de las maquinas a campo, el propietario
del establecimiento ademas de agradecer la participa-
cion de la gente y a las firmas participantes, aproveché
para comentar sobre el trabajo que realizan en la Caba-
fa Arandu, siendo una unidad que trabaja con las razas
bovinas Brangus y Braford. La ocasién fue propicia para
presentar los mejores ejemplares galardonados este
ano, aspecto muy importante para la Cabaia por las di-
versas premiaciones logradas en las competencias en
pistas de diversas exposiciones nacionales. CA
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CAFYF y Senave aportan en BPA
con productores de banano

Con el objetivo de fortalecer las Buenas Practicas Agricolas (BPA) con los
productores de banano. La Camara de Fitosanitariosy Fertilizantes (CAFYF) y
el Servicio Nacional de Calidad y Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave) inau-
guraron cama bioldgica y minicentro de acopio temporal de envases vacios
en el distrito de Tembiapora, departamento de Caaguazu.

mbas infraestructuras fueron habilitadas ofi- El acto de inauguracién conté con
A cialmente el pasado 13 de noviembre en el ;';%?e':;?;w’ la presencia de las autoridades del
Centro de Acopio de Banana Agro San José de Agro San Senave, CAFYF y técnicos del Ser-
Obrero. La instalacion de las camas bioldgicas y el mini- José Obrero. vicio Nacional de Sanidad y Calidad

-

Agroalimentaria (SENASA) de Ar-
gentina, principal pais de destino de
la banana paraguaya.

Hugo Franco, propietario de Agro
San José Obrero, destacé la impor-
tancia de los procesos de las Bue-
nas Practicas Agricolas y las Buenas
Practicas de Manufacturas enel Em-

centro de acopio de defensivos agricolas forman parte
de las Buenas Practicas Agricolas (BPA),

Con estos se completaron una decenade cadaunoinsta-
lado durante el 2019 en el marco de dicho acuerdo. Esta
previsto completar 15 unidades de camas biolégicas y
15 minicentros de acopios temporales con productores
de los departamentos de Caaguazu e Itapua durante
este ano.
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paque en este rubro, para abastecer de alimentos ino-
cuos y de calidad los mercados internos y externos de
esta fruta. Alabé el aporte de CAFYF para el fortaleci-
miento de los mismos.

Destacé los logros de la Mesa Intersectorial de Com-
petitividad Bananera para la comercializacién de la ba-
nana, en el mercado local, a través de la inclusion de la
fruta en la merienda escolar y la expectativa de nuevos
mercados de exportacion.

La Ing. Liz Rojas, directora ejecutiva de CAFYF, alabé la
concreciéon de estas infraestructuras, ya que se estan
materializando los proyectos establecidos con el Senave
desde hace dos afios. “Para nosotros como CAFYF es
muy importante apoyar al gobierno para fomentar las
Buenas Practicas Agricolas y lo estamos haciendo a tra-
vés del Senave’, dijo.

Rojas explico que para el préximo afo estaran realizando

Rodrigo
Gonzilez,
presidente

del Senave.

mas de estas infraestructuras, en la
medida de los requerimientos de los
productores o comités de productores.
Por su parte, el presidente del
Senave, Ing. Rodrigo Gonzalez, des-
taco la importancia de la alianza con
CAFYF para ampliar el alcance de las
BPA, en este caso con los producto-
res de banano. Asimismo destacé la
presencia de los técnicos del Senasa
de Argentina en la jornada, quienes
observaron ademas los procesos de
produccién y acopio de esta fruta,
considerando que el vecino pais es el
principal mercado de la banana para-
guaya en el exterior, donde ocupa el
7% de las importaciones. CA
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NOTADE TAPA

BUSCAN CONCIENCIAR EN EL
MANEJO DE ENFERMEDADES

Atentos a la roya
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ductivas del pais. Arrancé en Katueté. Posterior-

mente pasd por Minga Pora, Nueva Esperanza,
Fortuna, Nueva Toledo, J. Eulogio Estigarribia, Santa
Rita, Naranjal, San Cristdbal, Maria Auxiliadora y Bella
Vista. El Ing. Agr. Enrique Fretes, encargado del 4drea de
Marketing de la compaiiia, explicé que el cultivo de soja
presenta diferentes situaciones de acuerdo a laregion.
Durante la gira técnica, Bayer enfatizé sobre la impor-
tancia de un manejo adecuado y preventivo para contra-
rrestar las principales enfermedades que normalmente
afectan al cultivo de soja. No es recomendable arriesgar
en un punto tan delicado, principalmente en el manejo
de laroya asiatica. La gravedad responde, principalmen-
te, alaresistenciade los hongos a ciertos tipos de modos
de accidn, explico.
El ingeniero sefald que el avance de la zafra de soja
2019-2020 presenta una importante variacién, de
acuerdo a la zona productiva. La ausencia de preci-
pitaciones retraso el cultivo en algunas regiones del
pais, principalmente hacia el Norte. En contrapartida,
las superficies ubicadas en el Sur de Paraguay se en-
cuentran bastante adelantadas. “En lineas generales,
tomando un promedio, estamos en el momento de
toma de decisiones para la aplicacion de fungicidas”,
expreso.
Fretes sefalé que Bayer lanzé al mercado el fungicida
Cripton Xpro, que combina una tecnologia de tres in-

I a gira de Bayer abarcé las principales zonas pro-

Momento de
la charlaen
Santa Rita.

Enrique Fretes,
encargado

del drea de
Marketing de
Bayer.

gredientes activos con diferentes
modos de accién que lo convierte en
una herramienta Unica para el con-
trol de enfermedades. Ademas con-
tamos con nuestro portfolio de fun-
gicidas que combinados conforme
a nuestro posicionamiento entrega
resultados con alto performance.
Por otra parte, la compafiia reco-
mienda el uso de multi-sitios en el
plan de aplicacién de fungicidas.
Con el empleo de esta herramien-
ta se protege las moléculas, ya que
evitan que los hongos adquieran
resistencia a los productos. “Son
algunas de las formas con las que
estamos contrarrestando la proble-
matica de la resistencia. También
instamos a los productores a que
realicen un manejo adecuado, con
aplicaciones preventivas y no dejar
que la enfermedad se desarrolle en
sus cultivos. La indicacién es traba-
jar de forma preventiva para que
tengan buenos resultados”.

RED AGROSERVICE
Durante la gira, la compafia re- =»
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cordd que hace pocos meses lanzé al mercado la Red
Agroservice. Un programa de puntos en el que se ope-
ra a través de una plataforma web. Otorga un punto de
forma automatica por cada compra de productos Bayer
de un comercio autorizado. “Una vez que el productor
se inscriba a la red y tenga su perfil de usuario, automa-
ticamente al ingresar a la plataforma web tendra la in-
formacion de los puntos acumulados, sin necesidad de
realizar otra operatoria, el proceso es automatico”, expli-
co Fretes.

Los puntos pueden ser canjeados por una serie de pro-
ductos y servicios, que se encuentran detallados en la
plataforma web. Los puntos pueden acumularse hasta
por tres anos.

Bayer presenté también la promocién INTACTA + Crip-
ton Xpro, mostrando asi las primeras ofertas integradas
al mercado. Es un beneficio para los productores que uti-
lizan la tecnologia INTACTA, ya que toda semilla decla-
rada (certificada o reserva de granos), le permite acce-
der a cupones de descuentos para compras del fungicida
Cripton Xpro.

PORTAFOLIO BAYER

La Ing. Agr. Evelin Michelon, asesor de negocios de Ba-
yer para la region centro-Sur del pais, profundizé sobre
el portafolio de fungicidas de la multinacional. Sefialé
que acompanan al productor agricola con varios produc-
tos, que son recomendados para cada etapa del cultivo
de soja.

Bayer recomienda el uso de Cripton para la primera
pulverizacion. Durante el 2018, la compaiia lanzé al
mercado el Cripton Xpro, un fungicida que combina
tres ingredientes activos (Prothioconazole, Trifloxis-
trobin, y Bixafen). Esta herramienta estd indicada
para la segunda aplicacion. Para finalizar el trata-
miento, propone dos aplicaciones del Sphere Max.
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Productores
de J. Eulogio
Estigarribia
atentos a las
explicaciones.

Evelin
Michelon,
asesor de
negocios de
Bayer para la
regioén centro-
Sur del pais.

Nédio Tormen,
investigador.

“Hoy tenemos una paleta de fun-
gicidas muy buena para el produc-
tor, y les invitamos a que utilicen
para tener un mejor rendimiento
en sus cultivos”.

Ademas de la roya, que es la en-
fermedad que mayor incidencia
tiene en la produccién de soja, la
ingeniera sefald que es necesario
proteger al cultivo de las afeccio-
nes de final de ciclo. “El productor
se olvida de las enfermedades de
final de ciclo, que también causan
dafos considerables y pérdidas de
rendimiento”.

Con las cuatro aplicaciones que po-
siciona la compaiiia, el productor
puede contrarrestar la incidencia de
enfermedades en el cultivo de soja,
afirmé. Recomendd ademas el uso
del coadyuvante Optimizer, para
cada pulverizacién en mezcla con el
fungicida.

ESTRATEGIAS PARA AFRONTAR
LAS ENFERMEDADES

El investigador Nédio Tormen dio
diversas recomendaciones alos pro-
ductores que participaron en cada
una de las charlas que ofrecié du-
rante la gira técnica. La disertacion
del especialista se enfocd, princi-
palmente, en las enfermedades que
afectan al cultivo de soja. Enumeré
las estrategias para manejarlas y
lograr controlar estos problemas.
También habld sobre la resistencia
que actualmente presentan los hon-
gos a los fungicidas.

Existen varias estrategias que
puede emplear el agricultor para
afrontar la incidencia de enferme-
dades en el cultivo de soja, afirmé.
En primer lugar, el productor pue-
de escoger variedades mas resis-
tentes. El uso de una semilla de
buena calidad, por su parte, puede
evitar que se acelere el desarrollo
de manchas foliares.

Senalé que es muy importante el
tratamiento de las semillas con fun-
gicidas. Posteriormente, a partir de
lainstalacién del plantio, el produc-
tor debe tener un plan de aplicacio-
nes en la parte aérea. “Es necesa-
rio recordar que los fungicidas =»

Www.campoagropecuario.com.py



JORNADA DE:

a

Produccion Sostenible
de Cultivos de Verano

2019/20 Modulo:
Desecacion,
tecnologia de pulverizacion
y calidad de siembra.

A

partlup
C-APACITACI()N PARA
UN MEJOR
T DESARROLLO AGRICOLA

de diciembre
2019

Informes: Contacto comercial:

Pioneros del Chaco S.A. Lic. Luis Alberto Bonetto
08.00a 17 00 hs 995 986 889 255 Coordinador

info@pionerosdelchaco.com +5493 516 534 207

coordinador@expopioneros.com

Q

Predio

Expo Pioneros fﬁk Q
PIONEROS Sioneros
'3

ENTRADA GRATUITA DEL CHAGD S A

O

Incluye almuerzo

Coordina y comercializa

Organizan

g 4 CRAFTRITTER N THAL YRS

.uu‘cr.ltivﬂ f . rr
(lt:hr;)rtltzer Ifﬂl'Fl.:.F’H’ﬁlHEI M h;J'Vﬁufa"‘d



NOTA DE TAPA

deben ser utilizados con criterio. La recomendacion
es aplicar de manera preventiva. La efectividad de los
fungicidas sera siempre mayor si son aplicados de ma-
nera preventiva”.

Las buenas practicas de manejo son igualmente impor-
tantes para contrarrestar la incidencia de enfermeda-
des. En este sentido, Tormen seialé que la rotacion de
cultivos es una de las alternativas que tiene en sus ma-
nos el productor. Recomendé mantener la paja sobre el
areade siembra. “Esta estrategia puede disminuir la pre-
sencia de manchas foliares al inicio del ciclo”.

Para actuar contra las manchas foliares, uno de los prin-
cipales indicativos es la presencia de sintomas en el cul-
tivo. Senalé que el productor debe tener un plan defini-
do, que ante los primeros indicios le permita anticiparse
con la aplicacion de fungicidas.

En relacién a la roya, enfermedad que es causada por
un inoculo, el productor debe estar alerta para detec-
tar la presencia de la misma en su entorno. “Si tuviese
areas que se encuentra a menos de 200 o 300 kiléme-
tros de distancia, es muy probable que ese productor
ya tenga las esporas del hongo en su cultivo, y solo es
cuestion de dias, o que las condiciones del clima se
tornen favorables, para que la enfermedad avance y
cauce pérdidas”.

Si bien laincidencia de la enfermedad varia de acuerdo
a laregion, Tormen menciond que las pérdidas genera-
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Capacitacion
a campo en
J. Eulogio
Estigarribia.

das por laroya son muy grandes. En
situaciones severas, puede llegar
a disminuir el rendimiento entre
1.200 y 1.800 kilégramos por hec-
tarea. Igualmente, si el productor
comete algun error en el manejo
en afnos de baja presién, el nivel de
productividad del cultivo se reduce.
Tres factores son necesarios para
qgue avance la roya, seialé. La plan-
ta susceptible, en este caso la soja,
la presencia de las esporas del hon-
go, y las condiciones ambientales.
“Con las condiciones ambientales,
la espora del hongo penetra y ger-
mina en la planta. Y siempre que se
den las condiciones, la enfermedad
va a aparecer”.

GENETICA RESISTENTE

En el mercado ya se encuentran
disponibles variedades que pre-
sentan cierto nivel de resistencia
a la roya asidtica. Normalmente,
esta resistencia es horizontal. Es
decir, desacelera el progreso de
la enfermedad y permite que esta

Www.campoagropecuario.com.py



Semillas de soja tratadas.

demore en completar su ciclo. “Eso
ayuda mucho para poder sortear la
enfermedad”.

Sin embargo, el uso de una varie-
dad resistente no libera al produc-
tor de las demas estrategias de
control. Las herramientas deben
ser empleadas de forma conjunta,
para que a través del manejo inte-
grado, se logre evitar una inciden-
ciasignificativa en el cultivo, mani-
festo el investigador.

Tormen menciond que el atrasode la
siembra de soja en Paraguay puede
presentar una zafra desafiante para
el productor si se tiene presencia de
roya. Con este escenario se tendra
mayor tiempo de convivencia con la
enfermedad en el campo, y en esas
situaciones las pérdidas se pueden
intensificar, advirtio.

“Por eso recomiendo a los produc-
tores que estén muy atentos, que
monitoreen sus cultivos. Las con-
diciones ambientales y la aparicién
de sintomas en areas proximas son
los indicativos para que ellos inten-
sifiqguen el manejo y logre reducir
las pérdidas”.

TRATAMIENTO INDUSTRIAL
DE SEMILLAS

Una de las paradas de la gira técnica
se realizé en el silo de Transagro, en
Nueva Toledo. La firma es una alia-
da estratégica de la multinacional,
ya que tiene la distribucién de sus
productos en el departamento de
Caaguazl. Ademads, Bayer instald

Planta para
tratamiento
industrial de
semillas en
Nueva Toledo.

David Leckie,
asesor técnico
de Transagro.

Presentacion en el silo de Transagro, en Nueva Toledo.
i I

hace pocos meses su tratadora industrial de semillas en
el lugar, que ya arrojo su primera produccién de bolsas
tratadas para la zafra 2019-2020.

David Leckie, asesor técnico de Transagro, menciono
que la principal ventaja del tratamiento industrial es que
la dosificacion del producto llega a cada grano. De esta
forma, se garantiza que abarque a todo el lote y que el
producto se aplique en su dosis éptima.

El procedimiento es rapido y la dosificacién de produc-
tos es exacta, destacéd. Se mezclan insecticidas, fungici-
das, micronutrientes, e inoculantes. “Todo los productos
que se utilizan en la mezcla estan en el grano”, aseguro.
Lainstalacion de la tratadora de semillas se realizé el pa-
sado mes de junio. Posteriormente el equipo de Transa-
gro recibio la capacitacion de parte de técnicos de Bayer.
Para la campana vigente, la empresa distribuyé 100.000
kilogramos de semillas tratadas. “El desafio para la zafra
2020-2021 es llegar a un milléon de kilogramos de se-
millas tratadas. Ese es el objetivo a mediano plazo. Po-
demos inclusive llegar a tratar cinco veces mas que esa
cantidad, pero ya depende del uso de semillas certifica-
das por parte de los productores”. CA
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Ing. Agr. Wilfrido Morel

Fitopatdlogo
Consultor de la Mesa de la Roya

Alerta ante la Roya

nte las posibles condiciones favorables parala
A proliferacion de laroya de la soja en la presen-
te campania, el Ing. Agr. Wilfrido Morel, fitopa-
télogo y consultor de la Mesa de la Roya, realiza una

serie de recomendaciones para el manejo adecuado de
la enfermedad.

RECOMENDACIONES PARA EL

MANEJO DE LA ROYA SOJA

Atendiendo que el ciclo del cultivo de la soja en la
presente campana estd atrasado, en comparacion a
los afios anteriores, y que las perspectivas climati-
cas indican que habran lluvias permanentes en los
préximos meses siguientes, se espera que el cultivo
de la soja cumpla el ciclo fenolégico de forma normal
y que haya una condicion favorable para la inciden-
cia de las enfermedades, especialmente para la apa-
ricion de la roya soja.
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Considerando la informacion emiti-
da por el Servicio Nacional de Cali-
dad y Sanidad Vegetal y de Semillas
(Senave), sobre la presencia de roya
en plantas guachas de soja, en areas
de produccion comercial, significa
que la fuente de inéculo esta pre-
sente en el lugar donde se establece
el cultivo en general. Esto predispo-
ne a una infeccién dentro de un de-
terminado ciclo evolutivo de la soja.
Ante este escenario, recomenda-
mos al productor que esté atento y
no bajar la guardia, ya que esta es
una situaciéon de alerta, porque hay
plantas guachas de soja en el campo,
conincidencia deroya.

Entonces, tenemos el hospedante
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que es la soja y el patégeno en la planta guacha de soja,
con los cuales lo Unico que faltaria es la condicion clima-
tica favorable para que ocurra la infeccion primaria en
los lotes del cultivo. A partir de esta infeccién primaria
va aocurrir lasecundariay asi sucesivamente, atendien-
do que la roya es un patégeno policiclico, cuyo ciclo bio-
l6gico vade 10 a 15 dias maximo, con la cual varias gene-
raciones van a ir completando durante el ciclo de la soja.
El primer punto que debe tener en cuenta es el moni-
toreo constante y permanente del cultivo. Esta es la
recomendacién mas indicada para definir la presen-
cia de las enfermedades en el lugar y especialmente
cuando entra el cultivo en la etapa critica, que consi-
deramos es a partir de la prefloracién para adelante y
todo el ciclo reproductivo.

Es fundamental hacer el manejo correspondiente, que
en este caso empieza por las aplicaciones preventivas
de fungicidas. Es primordialmente importante hacerlo
antes del cierre de las hileras, de tal manera a colocar el
producto fungicida en el tercio inferior de la planta, para
proteger asi a las hojas bajeras, porque la roya se va a
iniciar en ese punto de la planta.

PRESERVAR LAS HERRAMIENTAS DE
CONTROL QUIMICO
Debemos destacar la importancia de preservar las he-
rramientas de control quimico que se tiene, para eso es
necesario:
—Rotar los modos de accién de los fungicidas.
—Incorporar siempre en las aplicaciones los fungi-
cidas denominados multisitios o protectores, para

evitar la resistencia del patégeno a los ingredien-
tes activos que hoy dia se tiene para el cultivo de la
soja, y para manejar la diversidad de poblaciones
qgue tiene la roya.

—Se debe enfatizar el uso variedades resistentes, que
es un elemento de manejo sumamente importantey
econémico para el productor, ya que de esa manera
vamos a minimizar el uso de fungicidas. Igualmen-
te, es importante recordar que cuando se siembran
variedades resistentes, no significa dejar de usar
fungicidas. En el plan de manejo de estas varieda-
des también se debe incorporar el uso de fungicidas,
porque tenemos que preservar la herencia genéti-
ca de esas variedades resistentes. También pueden
aparecer las enfermedades de fin de ciclo (Cercospo-
ra kikuchii), que es sumamente importante en el cul-
tivo de soja, y que pueda generar también pérdidas
econdémicas considerables en la produccién.

—En el empleo de la tecnologia de aplicacién, es fun-
damental considerar el caudal, los picos de pulveriza-
cion, cobertura de gotas por centimetros cuadrados
y horarios de aplicacién, ya que todas estas suman
para que el productor pueda tener un buen resultado
en el manejo de la roya de la soja.

CONCLUSION

Es fundamental considerar todas las herramientas dispo-
nibles y las buenas practicas para el manejo de laroya, ya
que con esta enfermedad no se puede especular, pudien-
do ser una sorpresa muy negativa al productor y teniendo
en cuenta el potencial de daio para el cultivo. CA
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EXPERIENCIA EN PARCELAS DE PRODUCCION

Aplicacién de fungicida con
distintas boquillas y su efecto
en el rendimiento de soja

Rafael Cristiano
Feiten Thewes

rafael.coopunion@gmail.com
Cooperativa Unién Curupayty
Alto Parana, Paraguay

Marlon Cristiano
Eidt Fank

Cooperativa Union Curupayty
Alto Parana, Paraguay

LA EFICACIA DE LOS FUNGICIDAS

DEPENDE DE VARIOS FACTORES

La roya asiatica de la soja (RAS), causada por Phakopsora
pachyrhizi, es la principal enfermedad que afecta alasoja
en el pais, pudiendo ocasionar perdidas de rendimiento
del 80% (Hartman et al. 2015). Las principales estrate-
gias para el manejo de la RAS son el uso de variedades
resistentesy precoces (Yorinori et al., 2005), monitoreo,
eliminacién de hospederos secundarios, y aplicacion del
vacio sanitario (Xavier et al., 2015). Sin embargo, el uso

Guillermo Andrés
Enciso Maldonado

Centro de Desarrollo e Innovacion
Tecnoldgica, Itapua, Paraguay
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de fungicidas es la practica mas eficazy mayormente uti-
lizada para el control de la RAS (Langenbach et al. 2016).
En este punto es importante sefialar que muchas veces
la aplicacién de fungicidas no resulta en un buen control
de la enfermedad. La falta de control de los fungicidas
son varias. Existen cuestiones que deben atenderse an-
tes de juzgar el efecto de un tratamiento, las cuales si se
descuidan pueden llevar al fracaso en el control quimico
(Enciso-Maldonado, 2017), estas son:
—Utilizacion de sub-dosis de los fungicidas.
—Seleccion erronea de la formulacion (adherencia y
persistencia).
—Mezcla de fungicidas con insecticidas que causan flo-
culacién en la solucién del tanque.
—pH de la solucién del tanque.
—Uso de adyuvantes sin tener en consideracion el cli-
ma, la superficie vegetal y la formulacién.
—Tecnologia de aplicacién inadecuada (maquinas y pi-
cos).
—Evitar aplicaciones en horarios en donde puede ocu-
rrir inversiones térmicas.
—Resistencia a los fungicidas utilizados.
Fuente: Michereff (2016).

TECNOLOGIA DE APLICACION

EN EL CONTROL DE RAS

El éxito del control quimico de la roya asiatica depende de
la tecnologia de aplicacién empleada (Tormen et al., 2010).
En las aplicaciones actuales, la cantidad de principio activo
gue realmente alcanza el objetivo es mucho menor que la
aplicada (Chaim, citado por Tormen et al., 2010).

Para alcanzar un control efectivo de plagas y enferme-
dades, el ingrediente activo debe llegar al dosel, y a me-
dida que se cierra el cultivo, debe alcanzar las hojas infe-
riores del dosel, lo cual no siempre se consigue.

La RAS inicia la infeccidn desde las hojas inferiores, por
lo que se hace importante que las gotas lleguen a ellas en
cantidades suficientes y cubriendo la mayor cantidad de
superficie foliar.

En tecnologia de aplicacién, el resultado biolégico de-
pende del resultado fisico, es decir del tamano de las
gotas, por ello es importante conocer los distintos tipos
de pulverizaciones que se obtienen con las diferentes
boquillas.

Los picos de pulverizacion determinan volumen de apli-
cacién, uniformidad de la aplicacion, cobertura y el po-
tencial de deriva. Las gotas de mayor tamaro tienen un
menor potencial de deriva debido a que evaporan mas
lentamente, caen mas rapidamente y son menos afecta-
das por el viento, mientras que las gotas pequeiias tie-
nen mayor potencial de deriva (Figura 1).

De manera general, la recomendacién del tamario de
gotas varia dependiendo del objetivo. Los insecticidas
de contacto deben aplicarse con gotas de tamano pe-
qgueno (80 a 100 um), los herbicidas pos-emergentes y
fungicidas son mas efectivos con un tamano de gota de

entre 100 y 150 uym; mientras que
los herbicidas desecantes son mas
efectivos con tamanos de gotas de
entre 150 a 200 pm. Por otro lado,
la experiencia nos indica que para
evitar pérdidas por evaporacién,
los insecticidas de contacto pueden
seguir siendo efectivos con gotas de
tamafno de 100-250 pm, los herbi-
cidas pos-emergentes y fungicidas
son mas con gotas de 150-250 umy
herbicidas desecantes con tamaros
de gotas de entre 200-350 pm.

La densidad de gotas es otro factor
que debe tenerse segun el produc-
to a asperjar. Para aplicaciones de
insecticidas y herbicidas pre-emer-
gentes se requieren 20 a 30 go-
tas/cm?, herbicidas de contacto
post-emergentes son mas efectivos
con 30 a 40 gotas/cm? y los fungici-
das con 50 a 70 gotas/cm?.

La seleccion de la boquilla de pul-
verizacion es una de las formas
de lograr una mayor cobertura y
deposicién del ingrediente activo
sobre el objetivo bioldgico. Seglin
Christofoletti (citado por Tormen
et al., 2010), para una buena efica-
cia en el control de la enfermedad
es necesario cubrir 30 a 40 gotas/
cm?para fungicidas sistémicos =»
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Figural. Las gotas pequefias (<100 um) son mas susceptibles
a la deriva y pueden evaporarse con mayor facilidad
sin alcanzar el objetivo; las gotas grandes (>300 um)
salpican y tienden a escurrirse. Con un tamafo de gota
ideal (entre 100 y 300 um) penetra el dosel del cultivo y
permite cubrir la mayor superficie del objetivo.

y entre 50y 70 gotas/cm?para fun-
gicidas protectores.

EXPERIENCIAS EN PARCELAS
DE PRODUCCION
Durante la zafra 2015/2016 se reali-

Gotas Gotas con Gotas z6 una prueba para evaluar el efecto

Pequefias tamanio ideal grandes la aplicacién de fungicidas con distin-

e = o g e s+ a s tas boquillas de pulverizacion sobre

LI T e Lare it T el rendimiento de soja. La prueba se

r f.s e ol realizé en una parcela de produccién

e el W TR del productor Camilo Feiten en la

e i . : s ' Colonia Pacu Cyé I, Santa Rita, Alto

% n » T P Parana. Se realizaron cuatro aplica-
T g2 el W S G Lol e ciones de fungicida.

:#}. N Se evaluaron cuatro tipos de boqui-

h w Ilas y se compararon con un testigo.
. k‘ Para cada boquilla se utilizé el mis-
. /”' e mo volumen y el caudal fue de 700
. : ml mint. La presién de trabajo fue

F™ »= de 60 PSI con caudal de 100 L ha,
manteniendo una velocidad de 8 km

h. El tamafo de gotas son todas
fina (F) segun el catalogo.

(Modificado de LiderMap 2007?).

Cuadro1. Tratamiento, tamafo de gota generado segln cada
boquilla es identificado por letras de padrén (ISO)
correspondiente en el catdlogo de Magnojet, rendimiento,
diferencia de rendimiento en relacién al testigo.

COMENTARIOS FINALES
Solamente se ha hablado de algu-
nos de los factores que se deben te-

5 DIFERENCIA ner en cuenta al elegir las boquillas
Lslaaiolles RENDIMIENTO CON EL 2316 i
TRATAMIENTO GOTA GENERADO (kg/ha) TESTICO de pulverizacién. Sin embargo hay
SEGUN BOQUILLA 9 (kg/ha) otros como la presion y la velocidad
de aplicaciéon que juegan un papel
Testigo - 2.702 - importante sobre la eficacia del pro-
Doble abanico ST/D F 2692 -9,41 ducto aplicado.

Laeleccionde unainadecuada boquilla
de pulverizacién puede llevar al pro-
Abanico simple BD F 2.991 289,56 ductor a que tenga que volver a pulve-
rizar o se encontrara con una inminen-
tereduccién del rendimiento. CA

Doble abanico ADO15D F 2.786 84,72

Cono hueco BX-AP F 3.109 407,04
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XSS san Carlos
ABORDAJES DEL | CONGRESO INTERNACIONAL USC/UDE
El dinamismo
del agronegocio

T oo alis P T

Durante el primer Congreso Internacional de Agronegocios organiza-
do de la Universidad San Carlos (USC) y la Universidad de la Empresa
(UDE) de Uruguay, el 4 y 5 de octubre en Asuncién se abordaron diver-
sos temas en el marco de los cuatro ejes. En esta oportunidad presenta-
mMos algunas ponencias de los disertantes locales e internacionales.

BIOTECNOLOGIA PARA USO que puedan dar resultados aqui. En
EFICIENTE DEL AGUA EN VEGETALES la parte genética, hay modificacio-
La profesional agréonoma paraguaya Patricia Mendoza, nes genéticas que ayudan a que las
quien recientemente concluyé una beca de estudios plantas resistan mas tiempo o que
en Israel, abordé el tema Agrotech e innovacién des- tengan la capacidad de tolerar cier-
de Israel, dentro del eje Innovaciones tecnolégicas en tas condiciones climaticas adversas.
los agronegocios. Compartio parte de su experiencia También en la parte de riego, para
adquirida durante su viaje. “Me centré en tecnologias el uso mas eficiente y mas enfoca-
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do del agua, para no desperdiciarlo. Pues, por mas que
tengamos el recurso, debemos tratar de utilizarlo me-
jor”, sostuvo. De la cuestion biotecnoldgica mencionada
explicd que seria un procedimiento de insertar nuevos
genes en genoma. “Israel tiene la patente que es modifi-
cacion genética de plantas para el uso eficiente del agua.
Quiere decir que se trabajé sobre una enzima en las pa-
redes celulares de la planta, para regular la osmosis y la
transpiracion. Esto hace que la planta transpire menos y
mantenga mayor cantidad de agua en su sistemainterno,
por lo tanto va a resistir a condiciones adversas como la
seca”, explicd. Ahadié que por la sequia, viene una mala
cosecha que termina en pérdidas econémicas. “El afo
pasado mismo tuvimos este problema que por causa de Norbert

secas no cosechamos como se deberia”, recordo. Afadio Dueck. MODELO TECNOLOGICO DE
que la tecnologia puede ser utilizada tanto en ambien- PRODUCCION Y DESARROLLO
te controlado, sea en invernaderos de tomate, lechuga, AGROPECUARIO EN EL
etc. como también en campos abiertos, insertandola en CHACO
soja, trigo, etc. “Como pais productor, seria interesante Norbert Dueck, vicepresidente del
porqgue nos daria la ventaja ante una situacion adversa emprendimiento Pioneros del Cha-
y, en vez de perder millones de délares por un mal clima, co y gerente del Servicio Agrope-
estariamos a un paso delante de eso. Es menos riesgo y cuario (Sap) de la Cooperativa Chor-
es mas segura la produccién”, comentd. Reconocié que titzer Ltda., abordd este temay para
como toda tecnologia tiene su costo, pero que se podria ello ofrecio el caso de su cooperati-
iniciar contactos con la Universidad Hebrea de Jeru- va. Arrancé presentando parte de
salén, la que desarroll6 la tecnologia. El acuerdo igual- la historia de la empresa solidaria y
mente seria bajo conceptos similares a los que algunas de como impacto en la comunidad,
companias a nivel local acordaron por el uso de la tecno- ademas de recordar como fue intro-
logia a cambio de pagos de royalties. “Puede ser que se duciendo herramientas innovadoras
pague un poco mas, pero se estaria asegurando mejores que permitieran conducir y avanzar
resultados y no estar pendientes de lo que podria pasar, hacia el desarrollo de una zona que
pues las pérdidas en condiciones adversas pueden ser representa el 61% de la superficie
totales”, advirtié. Finalmente expuso que concreté esta nacional y tiene solo el 3% de la po-
experiencia como becaria de HC Innovations, que inclu- blacién total del pais. “Viendo eso
y6 a un grupo de cinco paraguayos en un recorrido de un como una posibilidad de desarro-
mes que permitioé conocer gran parte del pais y observar llo del Chaco y en donde se tuvo a
las innovaciones. “Cada uno fue centrandose en su area las investigaciones en el agro como
de especialidad. En mi caso, la parte de agricultura. Me una de las herramientas. A nivel pais
iba fijando mas en esa area y buscando soluciones para tenemos mucho que hacer todavia
gue nos economicen dinero o tiempo”, concluyd. Patricia y en donde la Cooperativa Chortit-
Mendoza. zer estd invirtiendo anualmente un

porcentaje de su Producto Interno
Bruto. Del total de lo que generan
en facturacién, una parte se destina
para lo que es investigacion”, dijo.
Recordé igualmente que también
existe como herramienta el aseso-
ramiento a los productores. “Es otro
punto fundamental para que todos
tenganlamisma posibilidad de avan-
zar, tanto los pequefios como los
grandes productores. Es otro de los
pilares”, manifesté. De igual forma
cito al acceso a las financiaciones.
“La cooperativa tiene un sistema de
créditos blandos para los pequenos
productores vy, sobre todo, los jove-
nes, quienes estan entrando en =
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la cartera de crédito, en la cual, 21% son créditos sin in-
tereses. Es una herramienta que también ayuda mucho
en todo el desarrollo”, reforzé. Por dltimo sefalé al sis-
tema cooperativista en si. “El producto, desde el campo
hasta el consumidor final, llega sin intermediarios. La
misma cooperativa esta procesando todo esto y la ga-
nancia final queda para fomentar la produccién y en el
bolsillo del productor. El sistema en si es una herramien-
ta muy fuerte y muy poderosa para llevar adelante este
desarrollo”, enfatizé. En tanto, comenté que la forma en
gue se esta trabajando en investigacion al interior de la
organizacion solidaria. “Hablamos, primero, de los sec-
tores que son carne, leche y agricultura y, después, te-
nemos los campos experimentales propios de la coope-
rativa, tanto de agricultura como de estancias donde se
pueden llevar adelante ensayos con ganaderia, ademas
del tambo modelo en donde el rubro leche busca desa-
rrollar una metodologia, un sistema de produccién fun-
cional que puede ser copiado por los productores. Tam-
bién otra parte de la investigacidn se esta haciendo en
los campos de los productores mismos, siempre y cuan-
do el riesgo, sobre todo econémico, no sea tan grande
para el productor”, explic6. Como recomendacién final
indicd que el cooperativismo es un sistema funcional.
“Es un sistema que realmente tiene un futuro, siempre
y cuando las politicas nacionales acompanen vy, en este
sentido, hay que fomentar el sistema en si”, concluy®.

GESTION DE RIESGO EN

MOMENTOS DE INCERTIDUMBRE

Gestion de riesgo en momentos de Incertidumbre
La volatilidad de los mercados de commodities” fue el
tema desarrollado por el Msc. Federico Morixe, quien
fue claro en pintar el escenario de que la volatilidad en
este rubro seguird y con tendencia a la baja de precios.
En efecto propuso la herramienta de futuros y opciones,

«
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Federico
Morixe.

que sirve fundamentalmente para
cubrir la baja de precios. “Es el put,
que constituye un seguro de precios,
con lo cual no compromete la pro-
duccion’, dijo.

Se trata de una herramienta valida
ante las fluctuaciones de precios,
para aprovecharlo es fundamental
conocer el costo de produccion. “Por
ejemplo si el costo es de 300 délares
y no quiero que el precio baje de los
300 ddlares, entonces desde el mo-
mento que el precio sube, pero no
tengo aun mercaderia para vender,
concreto el seguro. Si el precio baja,
conozco mi costo, que es 300. Lo que
tengo que mirar es mi margen, entre
el costo de producciény miventa. Es
importante saber costo de compray
costo de produccion para efectuar la
operaciéon”.

Una vez sabido el costo de produc-
cion, se procede a abrir una cuenta.
A través de un broker se gestiona la
informacién, nombre, informacion
financiera, basicamente son todas
las informaciones que habitualmen-
te pide un banco. Unavez que estd la
cuenta abierta se compra el seguro.
“Normalmente lo que mas tiempo
lleva es abrir la cuenta, a veces una
semana o dos. Después de cumplir
con este requisito se hace en 10 se-
gundos. Lo mas importante es saber
qué es lo qué quiero, a donde quiero
iry armar la estrategia”.

El put es una opcion de ventas, es un
seguro de precios. La recomendacién
es comprar los seguros cuando el pre-
ciosubey es unaherramienta muy va-
lida, ya que el escenario para los gra-
nos es muy inciertoy las fluctuaciones
de precios sin dudas van a seguir.

LA PRODUCCION DE TRIGO
EN EL RANKING

La evolucién de la produccion de tri-
go en Paraguay durante los altimos
15 anos fue expuesto por el doctor
Man Mohan Kohli, quien también
destacd el beneficio que logré la
asociacion publico privada (App)
con este cultivo. Ademas del pro-
vecho que puede traer este modelo
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para otros cultivos claves en la seguridad alimentaria en
Paraguay y donde no se esta haciendo nada.

Comento que el trigo ya se producia en Paraguay antes de
la alianza publico privada que promovié la investigacién
en el rubro. Sin embargo el rendimiento promedio estaba
en el 1.300 kilogramos por hectérea. Esta alianza identifi-
c6 los problemas, concentré toda la informacion y desa-
rrollé tecnologia de acuerdo a cada region. Hoy se tienen
las variedades Caninde, que son aptas para Canindeyd,
Norte de Alto Parand y San pedro. Las variedades Itapua
que son aptas para ltapua, Misiones y Sur de Alto Parana.
Comentd que en estos 15 anos se logré crecer mas del
doble de drea, mas del triple de la produccion y 50% en
rendimiento. “Esto significa que por cada guarani que
Paraguay invirtié esta cosechando 360 guaranies”, re-
salto Kohli.

En otra parte de su disertacién hablé de la perspectiva
mundial en alimentos y dijo que la produccién mundial
estd aumentado, lo cual no significa que no habra pobre-
za, ni gente desnutrida, porque la produccion solo juega
una parte. Ademas debe haber otra gente que trabaje
en la parte de equidad social, econdmica y que creen las
politicas que hagan que cada uno tenga alimentos de ca-
lidad. “Tenemos que tratar de llegar a una politica global
para que el productor no sufray al mismo tiempo que el
consumidor tampoco sufra”, dijo.

En cuanto a los asociacién publico privada comenté que
este modelo puede ser la solucién para resolver muchi-
simos problemas de la agricultura del campesino, prin-
cipalmente en los cultivos donde no se estd haciendo
nada, siempre y cuando se involucra el sector privado
que le dé un mercado, una salida, un precio, un transpor-
te y que ademas le de tecnologia adecuada, a ese pro-
ductor para que produzca en forma eficiente, lo que se
hizo en el caso del trigo y ahora de soja

EMPRESAS QUE TRASCIENDEN DE
GENERACION EN GENERACION

El licenciado Claudio Andrés Pussineri diserté sobre las
“Empresas que trascienden de generacidén en genera-
cion”. Comenté las experiencias de la empresa familiar
ala que pertenece.

Relaté sobre el traspaso generacional en Agrofuturo,
empresa industrial paraguaya, dedicada a laformulacién
y fraccionamiento de Defensivos Agricolas.La misma co-
menzo6 en 1996, fue migrando de una S.R.L.aunaS.A.y
ahoraes S.A.E.C.A. Cuenta contres certificaciones inter-
nacionales: la ISO 9001 de calidad, ISO la 14001 y ISO/
IEC 17025 . Desde el 2011 viene exportando a Bolivia
y para el ailo que viene exportaria también a Colombia.
Comenté que a los 10 afios empezd a conocer la empre-
sa familiar. “Cuando mi papa contactaba con empresas
chinas él no hablaba inglés y yo lo ayudaba desde mi
conocimiento minimo en ese idioma, pero ahi empecé
a sentir esa dindmica de comprar ciertas cuestiones, los
productosy el contacto con los proveedores, con los que
hoy, después de 23 afos, seguimos trabajando. Luego se
incorpord mi hermano en la parte fabril, él esta encarga-
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do del laboratorio y produccién. Yo
estoy encargado de las exportacio-
nes y del comercio internacional y
mi padre es el presidente”, dijo.
Comenté que su madre y su herma-
no menor no estan en la empresa
familiar, pero si entre todos firma-
ron un protocolo familiar, con ayuda
de algunos especialistas, previen-
do ciertas situaciones que pueden
ocurrir, sobre cdmo se va a hacer
la sucesiéon cuando se tenga que
hacer. Alli se define si los parientes
politicos entran o no en la compaiiia,
quienes tienen sueldos, quienes tie-
ne acciones, que pasa si alguien fa-
llece, que estudio tiene que tener la
persona para acceder a cierto cargo,
entre otros puntos.

Destacé como hecho positivo la de-
finicién que realizaron a través del
protocolo sobre las sucesiones an-
tes de que ocurran problemas que
con frecuencia ocurre en las empre-
sas familiares. “Lo bueno que noso-
tros hicimos este proceso mientras
las cosas estan bien, porque asi evi-
tamos vernos forzados cuando las
cosas estén mal, ya que consensuar
es dificil en ese escenario complica-
do. Estamos contentos con mi incor-
poracién y el de mi hermano, asi ve-
mos a mi papa en las cuestiones mas
estratégicas. Cada uno de nosotros
nos preparamos para ciertas areas
que podia ser falta a la empresa vo-
luntariamente”, dijo.

CASO EXITOSO DE

EMPRENDIMIENTO ESPANOL
En el segundo dia del primer Con-
greso Internacional de Agronego-
cios, el eje Politicas, planificacion,
gestion y direccién de agrone- =»
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gocios, arrancé con la ponencia a cargo del disertante
espaiol, José Manuel Bautista. El visitante ofrecié el
tema “La gente no compra lo que haces, compra por
qgué lo haces. El caso de éxito de Ave Maria Farm”. En
pocas palabras, explicé que el logro se dio gracias a la
implementacién de un modelo impulsado por Simon
Sinek, escritor y motivador inglés. “Hemos replicado el
modelo de Sinek conocido como el concepto del ‘Circu-
lo de oro’. Se trata de un modelo cuyo proceso pasa, se-
gun lo dispuesto en el concepto desarrollado en varios
libros, entre ellos ‘Empieza con el por qué’. Laclave es el
por qué. Es un modelo con tres circulos. El autor habla
de que todo el mundo empieza a presentar un producto
diciendo cédmo lo hace, para, finalmente, preguntando-
se el por qué. Pero Simon Sinek dice que si se quiere
ser lider en el mundo, es necesario hacer, justamente
todo lo contrario. En efecto, primero partir siempre de
un por qué se desarrolla, realiza o crea un producto o
un servicio. A partir de ahi, se tiene el ‘como), para, fi-
nalmente, presentar el producto o servicio y eso es
garantia de éxito. Asi lo hicimos”, revel6. Comenté que
Ave Maria Farm es una empresa en el Sur de Espania,
concretamente en Sevilla, que se dedica a cultivar y
vender naranja amarga ecoldgica. “Hemos tenido una
historia de éxito con no pocos problemas a lo largo de
los Gltimos 50 afos. Es una empresa muy antigua. Tiene
mas de 150 aios. Pero hoy podemos decir que tenemos
la primera marca en el Reino Unido de naranja amarga
ecoldgica, que es la cual con la que los britanicos elabo-
ran su mermelada”, refirié finalmente al indicar el lide-
razgo al cual se posicionaron con el producto y gracias
al modelo aplicado al interior de la empresa.

LA “ASOCIATIVIDAD"” EN LA PRODUCCION

El profesional agrénomo y presidente de la Unién de
Gremios de la Produccion (UGP) en Paraguay, Héc-
tor Cristaldo, fue otro de los invitados a disertar en el
evento. Traté sobre todo en las dos dimensiones de la
agricultura paraguaya: la tecnificada y la no tecnifica-
da. Esto permitié realizar un repaso de cémo ambas
evolucionaron en los ultimos quince anos, desde dén-
de estaban hasta dénde estan ahora y los cambios que
sean en el campo. De igual forma, identificé las politicas
publicas ineficientes que existen y que, lejos de acercar
ambos modelos, terminan por “aumentar el rezago de
la agricultura no tecnificada, al tiempo de mantenerla
en atraso”. Resaltd que por el contrario, aquel campe-
sino productor que logré insertarse en una cadena pro-
ductiva de agronegocios, “esta saliendo adelante”. Para
ello, ejemplificd con “ese algodonero que se convirtié
en tambero, en criador de cerdo, de aves tecnificado o
en productor de grano, ese esta saliendo adelante. El
que se quedo con el pollito, la azada y el machete, sigue
con el rezago y ahi estan concentrados los problemas
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y el atraso en el campo”, advirtié.
De igual forma, sefialé que cambié
poco con relacién a los resultados
de las gestiones de las institucio-
nes publicas: el 62% de los peque-
fnos productores no tienen titulos
de propiedad, indicé al identificar
al Instituto Nacional de Desarrollo
Rural y de la Tierra (Indert) como un
ente a mejorar. “Al Indert siempre lo
calificamos como una inmobiliaria
clandestina de venta de derecheras
y ahora esta saltando. El 84% no tie-
ne acceso al crédito formal. El 86%
no tiene asistencia técnica. El 85%
no termind la escuela. Con esas con-
diciones y sin la capacitacion per-
manente y mientras el Ministerio de
Agricultura y Ganaderia se concen-
tre en repartir cosas y no repartir
conocimiento o capacitar a la gente
parainsertarla alacadena producti-
va, a la economia, siempre habra un
rezago y una diferencia, que a veces
se acorta y otras veces se agranda
la brecha”, puntualiz6. Como reco-
mendaciones finales expuso que se
debe apuntar a un trabajo asociati-
vo con los pequenos productores.
“No se puede salir adelante indi-
vidualmente en una economia de
escala”, pero cité igualmente otros
aspectos. “Debe existir la capacita-
cion permanente y no mas regalos,
si productos financieros adecuados
a las condiciones productivas de
cada emprendimiento que le per-
mita salir adelante y no trabaje solo
para pagar intereses y capacitacion,
capacitacion y capacitacion. No hay
otra. Mientras se siga regalando, en
la fila se pone hasta el que no va a
trabajar. Un crédito va a tomar solo
el que va atrabajar. Eso va amejorar
mucho la eficiencia de la aplicacién
de recursos financieros publicos en
el sector de los pequenos producto-
res”, concluyd. CA
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La USC compartioé
experiencias como

Juan Manuel Brunetti.

mejor lugar para trabajar

La Universidad San Carlos (USC) realizé un desayuno de trabajo el
pasado 31 de octubre, en el marco del Great Place to Work (GPTW).
Fue en su sede central y el tema presentado fue “Bienestar y Solidari-
dad USC". En la oportunidad los directivos de la casa de estudios expu-
sieron sobre sus experiencias y metodologias para lograr el bienestary
progreso de sus funcionarios para el éxito del emprendimiento.

GPTW sedieroncitaen lasede central de la USC,

para escuchar la experiencia de esta universidad
durante estos 20 afos y las estrategias que adoptan para
valorizar su recurso humano. En el 2018, esta Universi-
dad obtuvo el primer puesto en la categoria empresas
nacionales con mas de 150 colaboradores, como recono-
cimiento a la cultura armoniosa e innovadorainstaladaen
lainstitucion, liderado por la sabiduria de sus autoridades
e inspirando a todos los lideres y colaboradores que dia a
dia brindan lo mejor de si, con arduo trabajo, responsabili-
dad, compromiso y pasién en todo lo que realizan.

U nas 40 empresas pertenecientes a la comunidad

En la oportunidad, el past presidente
el Msc. Juan Manuel Brunetti abrié la
exposiciéon donde presenté los pro-
cesos por el cual pasé la USC desde
sus inicios. Seguidamente la Lic. Lilian
Avila, directora de Talento Humano,
relaté sobre las acciones desarrolla-
das con el recurso humano. También
hizo su parte laDra. Bernardita Stark,
directora de calidad Académicay ce-
rré las presentaciones Sofia Shiraha-
ma, Country Manager de GPTW. =»
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Juan Manuel Brunetti, comenté que desde que ingresa-
ron en la comunidad Great Place to Work (GPTW) estu-
vieron convencidos que es imposible desarrollar un buen
trabajo sin contar con un equipo eficiente, y paraello debe
estar motivado. “Nosotros necesitamos generar empre-
sas e instituciones publicas mas eficientes, pero para eso
necesitamos tener un equipo que se sienta a gusto en su
empresa, y entre todos debemos generar un equipo favo-
rable para la accién. Esto brinda las posibilidades de dar
un buen servicio, de mejorar y de crecer”.

Comentd que sobre labase de esalégicaempezaron atraba-
jar hace 20 anos y el dia que entraron a trabajar dentro del
ranking, no hicieron una preparacion previa especifica para
convertirse en una institucion que esté dentro del ranking
del Great Place to Work . “Sencillamente medimos”, dijo.
Brunetti comentdé que si las instituciones tienen lideres
gue entienden que lo mas importante y el centro de todo
es el ser humano, y que esa persona que viene a trabajar,
hace su esfuerzo, no solo para cobrar un cheque a fin de
mes, sino para aportar a algo, esa persona va a hacerlo
de corazén, porque no solo estd apostando a un pais,
sino a un proyecto, a un suefio.

“Nosotros evidentemente estando en una universidad
soflamos en un pais distinto, con jévenes preparados,
gue puedan ganarse laviday llevar el pan a su casa”.
Enfatizé que en la Universidad San Carlos forma lide-
res en Agronegocios. “Nosotros trabajamos mucho en
formar a lideres, para que las personas desde la funcién
gue le toque sea un lider positivo, que pueda apostar a
construir eficiencia, desarrollo para él, para su empresa
y para su compafiero’, dijo.

Por su parte, la licenciada Lilian Avila, directora de Ta-
lento Humano de la USC, manifest6 que con este en-
cuentro buscan compartir un poco de las practicas que
hacen en la universidad. Abordaron un tema especifico
“Bienestar y Solidaridad”, que estd muy relacionado
con el logo de la familia USC.
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Lilian Avila, directora de
Talento Humano de la USC.

“Nuestro trabajo consiste en las
practicas que hacemos en los di-
ferentes ambitos, celebramos los
acontecimientos importantes del
personal en la empresa, acompafa-
mos su proceso de carrera dentro de
la Universidad y fuera de ella, ade-
; ¥ masde suvidafamiliar”, dijo.
i . Comenté sobre las acciones que rea-
lizan para mejorar vinculos de con-
fianza con los colaboradores. “Todos
los colaboradores, después de pasar 6
meses, tienen acceso a una beca com-
pleta para hacer una de las carreras
dentro de la institucién, totalmente
gratuita v, si eligiese alguna carrera
que no dispone la USC se los acompa-
fia en un programa de becas’, dijo.
También acompana las situacio-
nes familiares del colaborador. Por
ejemplo en el nacimiento de un hijo.
“Tratamos de brindarles todo aque-
llo que puede ser Gtil para un naci-
miento. Son pequefios detalles que
hacen que el colaborador sienta que

Bernardita le acompanamos en todo momento,
Stark, directora 1 solo dentro de lainstitucién’, dijo.
de calidad Mencioné que actualmente la USC
Académica de ! qu u . .
la USC. cuenta con 400 funcionarios, de los
cuales 200 son docentes y 200 funcio-
narios de otras areas. “Tenemos gente
muy estable en las diferentes areas y
muchas directoras son mujeres. “No-
sotros lo que aplicamos con Great Pla-
Sofia ce to Work (GPTW) es una encuesta
(S:';'l:i*t‘rama' de satisfaccion. Empezamos nuestro
Manang proceso en el 2017, en el 2018 fue
de GPTW; nuestra segunda aplicacién y ahora es
Lilian Avila, la tercera y estamos esperando el re-
Juan Manuel sultado de ranking para ver donde nos
Brunettiy o n qee
Ronaldo Dietze, duedamos este afio’, dijo. CA
de la USC.
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Menos de lo previsto

I USDA proyecté la produccién mundial de soja en 336,56 millones de

toneladas, por debajo de los 338,97 millones del informe precedente.
En tanto que las existencias finales fueron calculadas en 95,42 millones
de toneladas, frente alos 95,21 millones de octubre y a los 95,30 millones
previstos por el mercado. Para Estados Unidos USDA casi no introdujo
cambios en las cifras. Mantuvo en 96,62 millones su previsién sobre el
volumen de la cosecha 2019/2020, frente a los 95,61 millones previstos
por los privados en la previa del trabajo oficial. Para eso, el organismo sos-
tuvo en 30,59 millones de hectareas la superficie que sera cosechaday en
31,54 quintales por hectarea el rinde promedio nacional.
Asimismo, el organismo oficial redujo de 57,70 a 57,29 millones de tone-
ladas la molienda y de 61,19 a 60,78 millones el uso total, mientras que
las exportaciones fueron proyectadas sin variantes, en 48,31 millones de
toneladas. Asi, las existencias finales estadounidenses fueron elevadas de
12,52 a 12,92 millones de toneladas, por lo que quedaron arriba de los
11,76 millones esperados por el mercado.
Acerca de la oferta sudamericana, el USDA estimé el volumen de la cose-
cha de soja de Brasil en 123 millones de toneladas, sin cambios respecto
de octubre. Sin embargo, las exportaciones fueron recortadas de 76,50 a
76 millones de toneladas.
Respecto de la Argentina, el USDA proyecté la produccién de soja en 53
millones de toneladas, sin cambios, pero las ventas externas fueron eleva-
das de 8 a 8,80 millones de toneladas. Las importaciones chinas también
fueron proyectadas sin cambios, en 85 millones de toneladas.

Merman existencias

| organismo oficial norteamericano pro-

yectd la produccién mundial de maiz en
1102,16 millones de toneladas, por debajo de
los 1104,01 millones del informe precedente.
En tanto que las existencias finales fueron
calculadas en 295,96 millones de toneladas,
frente alos 302,55 millones de octubre y a los
300,30 millones previstos por el mercado.
Para Estados Unidos, el USDA redujo las
previsiones del rinde promedio nacional de
105,70 a 104,82 quintales por hectarea, el
USDA redujo de 350,01 a 347,01 millones
de toneladas su proyeccion sobre el volu-
men de la produccién 2019/2020 de maiz
en los Estados Unidos, con una superficie
que llegara a la cosecha estable en 33,10
millones de hectareas.
En el resto de las variables comerciales es-
tadounidenses, el USDA mantuvo el stock
inicial en 53,71 millones de toneladas y las
importaciones en 1,27 millones, pero redujo
de 134,63 a 133,99 millones su proyeccion
sobre el uso forrajero; de 307,74 a 306,47
millones el uso total (el uso para etanol se

Cotizaciones en Chicago (22-11-19)

US$/t Mes

US$/t

Mes
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prevé conunabajade 137,17 a 136,53
millones), y de 48,26 a 46,99 millones
el saldo exportable. Tras estos ajustes,
el organismo estimo las existencias fi-
nales en 48,53 millones de toneladas,
por debajo de los 48,99 millones de
octubre, pero por encima de los 45,72
millones previstos por los privados.
Para Brasil mantuvo una cosecha 101
millones de toneladas, pero elevé de
34 a 36 millones su proyeccién sobre
las exportaciones.

Para la Argentina el USDA mantuvo
la cosecha y las exportaciones, en 50
y en 33,50 millones de toneladas, res-
pectivamente.

En cuanto a los principales importa-
dores de maiz, el USDA mantuvo la
demanda de México en 17,50 millo-
nes de toneladas, la de la Unién Euro-
peaen 21 millonesy la de China,en 7
millones, pero elevé de 16,90 a 17,90
millones las compras de los paises
del Sudeste Asiatico y de 15,60 a 16
millones las de Japdn. El recorte fue
para Egipto, de 10,20 a 9,90 millones.

Tractores

John Deere 447

Massey Ferguson 228 :

New Holland 128 i |
Valtra 104 — ___*I.'! ll J
Case 60 i

Fotén 25 , li]
Mahindra 16 ﬁ

LS 15

Landini 8

Total 1.026 Fuente: Cadam.
Cosechadoras

John Deere 66

New Holland 41

CLAAS 12 1 -
Case 11

Massey Ferguson 11

Valtra 0

Total 141

Fuente: Cadam.

Mejoran el stock

| USDA proyect6 la produccion mundial de trigo en 765,55 millones de tonela-

das, respecto de los 765,23 millones del informe precedente. En tanto que las
existencias finales fueron calculadas en 288,28 millones de toneladas, frente a los
287,80 millones de octubre y a los 286,80 millones previstos por el mercado.
La producciénde trigo en los Estados Unidos fue reducida por el USDA, de 53,39 a 52,26
millones de toneladas. Este ajuste fue la consecuencia a la leve reduccién del area cose-
chada, de 15,42 a 15,05 millones de hectareas, y del rinde promedio nacional,de 34,77 a
34,70 quintales por hectarea. En el resto de las variables comerciales estadounidenses,
conun stock inicial fijo en 29,39 millones de toneladas, las importaciones fueron sosteni-
das en 3,27 millones; el uso forrajero, en 3,81 millones, y las exportaciones, en 25,86 mi-
llones, pero el uso total fue reducido de 31,79 a 31,46 millones. En el balance de todas las
cifras, el USDA proyect las existencias finales en 27,59 millones de toneladas, por de-
bajo de los 28,40 millones de octubre y de los 28,03 millones previstos por los privados.
Para Rusia, el USDA elevé de 72,50 a 74 millones de toneladas y sus exportaciones, de
34 a 34,50 millones. La cosecha de Ucrania fue incrementada de 28,70 a 29 millones de
toneladas y sus ventas externas, de 19,50 a 20 millones. Para la Unidn Europea se pro-
yecté unasubade lacosecha, de 152 a 153 millones de toneladas, y de las exportaciones,
de 28 a 29 millones, en tanto que las importaciones fueron sostenidas en 5,50 millones.
Sin cambios quedaron la produccién y las exportaciones de Canad3, en 33 y en
24,50 millones de toneladas. La cosecha de Australia fue ajustada de 18 a 17,20
millones de toneladas y sus ventas externas, de 9,50 a 9 millones.
Para la Argentina se proyecté una baja de la cosecha, de 20,50 a 20 millones de to-
neladas, y de las exportaciones, de 14,50 a 14 millones. Las importaciones de Brasil
fueron estimadas sin cambios, en 7,70 millones de toneladas.

in duda la desaceleracién en la venta

de maquinarias agricolas se impuso
este afno y no existen posibilidades de que
cierre bien los nUmeros a fin de afo.
Al cierre del décimo mes del ano, se regis-
trélaventade 1.126 tractoresy 162 cose-
chadoras, seguin los datos de la Cadmara de
Automotores y Maquinarias (Cadam).
Las preferencias por las marcas son simi-
lares al mes precedente. John Deere man-
tuvo el liderazgo con 34% del mercado, le
sigue Massey Ferguson con el 22% de las
ventas y el tercer lugar mantuvo New Ho-
lland con el 13% del mercado.

En cosechadoras, el primer lugar en ven-
tas la tiene John Deere con el 51% de las
ventas, en segundo lugar estd New Ho-
lland con el 27% del mercado y el tercer
lugar en ventas comparten las marcas
CLAAS y Massey Ferguson.

El sector sin dudas cerrara el 2019 en ne-
gativo y causara perjuicios a su paso en
diferentes sectores, partiendo desde el
fiscal. Las concesionarias se adecuaron a
un plan de austeridad, pero evitaron re-
ducir personal, ante la expectativa de un
2020 de recuperacion, aunque la incerti-
dumbre esta latente.
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Descuentos especiales
durante la Megaferia

Con la Megaferia, desarrollada de 4 al 17 de noviembre, De La Sobera ofrecid la
oportunidad de acceder a rebajas especiales en todos los puntos de venta que
tiene distribuidos por el pais. La empresa puso a disposicion de sus clientes su
gama de automoviles, maquinarias agricolas e industriales;, nuevas y usadas, con
descuentos que en algunos casos fueron del 70%. Para este proyecto, la firma tuvo
como aliados al Banco Familiar, al Banco Vision, al Banco BASA, y a Shell Lubricants.

urante la Megaferia, los clientes de la empresa
D tuvieron la oportunidad de adquirir vehiculos

seleccionados con grandes descuentos, ademas
de acceder a financiaciones con tasas muy competitivas
a través de propuestas de la firma o de los bancos alia-
dos. Dentro de la divisién de usados de la empresa, los
descuentos llegaron hasta el 70%.
La feria incluyé productos de las nueve marcas repre-
sentadas por el Grupo De La Sobera: Chevrolet, Massey
Ferguson, JCB, Hyster, Utilev, Avant Tecno, GAC Motor,
LS Tractor y Yale. “Leemos perfectamente lo que esta
ocurriendo en el pais, y en funcién a eso, actuamos. Por
eso estamos saliendo con una Megaferia. No miramos
atras, sino que estamos mirando para delante”, sefiald
Henry Stanley, gerente comercial de la empresa.
Abarcé a las quince sucursales que tiene la empresa en el
pais. La atencién fue a horario extendido, incluso durante
los fines de semana que pasaron en el marco de la feria.
Se organizaron eventos especiales, de acuerdo a las par-
ticularidades de las regiones en que se encuentran cada
una de las sedes. La firma ademas lanzé una plataforma
e-commerce, en la que los interesados pueden realizar
sefas por el producto de suinterés. En la misma, el cliente
puede encontrar caracteristicas, fotografias, precios, en-
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tre otros detalles de lo que pretende adquirir. “La plata-
forma la estamos lanzando ahora, pero ya continua como
una opcion mas del Grupo De La Sobera”.

La propuesta brindé grandes posibilidades al sector
agropecuario, con descuentos especiales en la compra
de maquinarias agricolas, nuevas y usadas; implemen-
tos, y repuestos. Stanley mencioné ademas el lanza-
miento del Plan Zafra, que permite al productor realizar
el mantenimiento de su equipo y pagar por el servicio en
marzo del préximo afio. CA
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I* Clones pa ra distintos =
fines forestales

N ativa Forestal naci6 con la  Nativa Forestal es un vivero forestal que se de-

produccién de plantines de . . < .
irboles nativos. Desde ¢f diCa a la produccidn de clones de eucalipto para

2010 aposté por lamultiplicacionde  diferentes fines forestales. Esta ubicado en Alto

los clones de eucalipto pararespon-  Pargng vy actualmente cuenta con una capaci-
der a la demanda existente, para lo

cual desarrollé otra estructura. dad de produccion de 3.500.000 plantas, en una

ﬁcgualmente I;rodu:e cuatrg hi- infraestructura de 5.000 metros cuadrados. Dis-
ridos orientados a fines madera- . . - .

blesy biomasa (lefiay carbén). Son trlbuyg su proc.zlgcaon. a varios departamentos

materiales hibridos provenientes del paisy también realiza servicios en el rubro.
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de las variedades grandis- ca-
maldulensis y urophylla-grandis,
explico el Ing. Juan Bautista Alva-
renga Ovelar, directivo de Nativa,
guien comenté que ademas de
proveer los plantines, ofrece ase-
soramiento a las empresas que in-
cursionan en la actividad forestal,
entre las que se destacan Agrope-
co, GPSA, Saric y otras.

Comentd que la produccion de las
plantas se realiza de acuerdo a un
organigrama disefiado de con los
clientes. “Proyectamos acorde a
la superficie que tienen planifica-
do forestar o reforestar nuestros
clientes y un adicional para los
clientes que adquieren los planti-
nes esporadicamente’, dijo.
Comenté que el fuerte de la empre-
sa es la produccién de plantas, pero
también desarrolla trabajos de re-
forestaciéon. Cuenta con los equipos
paradesarrollar la silvicultura.

CRECIMIENTO GRADUAL
Alvarenga comenté que la produc-
cién del vivero viene incrementan-
do desde el 2012 paulatinamente
arazén de un 15% anual. Este afio,
por los efectos del quiebre de la
cosecha de soja, estima crecer el
10%. No obstante, la firma sostie-
ne un crecimiento constante desde
hace 7 afos.

El profesional destacé la adaptabi-
lidad de los materiales producidos
por Nativa. “Nosotros trabajamos
con materiales probados en el Bra-
sil, cuyas regiones son similares a
las nuestras y con resultados de
adaptacion excelentes”, dijo.
Comenté que los eucaliptos clona-
dos que multiplica Nativa permi-
ten llegar a la cosecha de entre 5
y 7 aios para energia. Para obte-
ner madera entre 10 y 12 aios, de
acuerdo al lugar donde se desarro-
[la, ya que hay regiones mas férti-
les que otras.

MANO DE OBRA

El vivero forestal Nativa emplea a
10 personas. Son mujeres quienes
se encargan de los cortes en el jar-
din clonal. Son las preferidas por su
delicadeza, habilidad y paciencia. El

Distintas
areas del
vivero
forestal.

Juan Bautista
Alvarenga
Ovelar,
directivo de
Nativa.

disefio del vivero permite a las trabajadoras desarrollar
la tarea confortablemente ya que las bandejas estan a
la altura de la cintura. Los demas trabajos realizan los
varones.

PRODUCCION

Eldirectivo explicd que en Nativadeterminan un tiem-
po para el flujo de produccion. “Tratamos que desde el
momento de larecoleccion de estacas, la preparacion,
estaqueo e introduccién en la estufa no demore”, dijo.
En el proceso se realizan los cortes en el jardin clo-
nal, posteriormente se prepara el sustrato que se
puede mezclar con agua y unos fertilizantes. Poste-
riormente se estaquea y se introduce en la estufa de
acuerdo a la edad que tenga la planta, alli permanece
unos 30 dias. Luego de ese tiempo, salen del ambien-
te protegido, pasan a un area de media sombra vy fi-
nalmente a sol pleno donde permanecen durante 3
dias con irrigacion.

Desde el estaqueo hasta la venta el proceso dura unos
100 dias. Este vivero distribuye sus productos en los de-
partamentos de Alto Parand, Caaguazu, Caazap4d, Guai-
ra, Concepcion, Amambay y San Pedro. CA
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EMPRESARIAL

Habilitan nuevo centro de
acopio temporal de envases
vacios en Hernandarias

La Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes (CA-
FYF) y la empresa Ciabay inauguraron un centro
de acopio temporal de envases vacios de defen-
sivos agricolas en Hernandarias, Alto Parana. Fue
el 24 de octubre en el predio de la empresa Ciabay.

| nuevo centro de acopio temporal instalado en
el predio de la empresa Ciabay, en Hernandarias

beneficiara a los clientes de la mencionada em- Patricia
presa del departamento de Alto Parand y otros departa- ::eil;f;a'
mentos vecinos, ya que les permitira la correcta disposi- técnica de
cion de los envases vacios de defensivos agricolas. : Ciabay.

El objetivo de los centros de acopios temporales, en el
marco del Programa CampoLimpio impulsado por CA-
FYF y CropLife Latin America, es la correcta disposiciéon
de los envases vacios, previamente triple lavados o lava-
dos a presién y perforados.

La empresa Ciabay es distribuidora de una de las compa-
fias socias de CAFYF. El directivo de la empresa, Carlos
Lourenco, valoré la labor del programa CampoLimpio,
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cuyo propoésito es preservar el me-
dio ambiente, a través de la correcta
disposicién de envases vacios.

El empresario aproveché la oportu-
nidad para invitar a los agricultores
a utilizar esta infraestructura, que
€s un paso muy importante en las
Buenas Practicas Agricolas y la pro-
duccién sustentable.

Por su parte, la Ing. Agr. Patricia No-
guera, asesora técnica de Ciabay,
menciond que el centro constituye
una primera experiencia en la men-
cionada sucursal. Pretenden insta-
lar otros centros de acopio en las
sucursales que disponen en el Nor-
te y Sur del pais. El objetivo es que
los productores puedan acceder a la
infraestructura para esta importan-
te labor de recolectar los envases
vacios de los defensivos agricolas,
sobre todo poder concientizar los
sobre el manejo de las disposicio-
nes finales de los productos que son
utilizados en el campo. “Ciabay, ade-
mas de ser una empresa que provee
productosy soluciones a los produc-
tores, tiene la responsabilidad social
de preservar el medio ambiente,
por ello el centro de acopio es fun-
damental para nuestra empresa’
expreso.

A su turno, Horacio Martinez, coor-
dinador de Seguridad y Salud Ocu-
pacional de la firma, indicé que la
construccién del centro de acopio
fue realizado sin ningun inconve-
niente y destacé la importancia de
contar con esta infraestructura, ya
que Ciabay trabaja en cumplimien-
to de las legislaciones y normas vi-
gentes en todas las areas. “Tenemos
todas las sucursales equipadas con
protecciones contra siniestros y nos
gustaria que los productores pue-
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entregadas separadas en una bolsa
plastica transparente.

Los envases de menor porte pueden
estar en una bolsa para facilitar el
traslado. Los envases grandes de 5 a
20 litros pueden ser llevados en for-
ma individual o en big bag.

Los cartones deben estar aglo-
merados y atados para facilitar el
transporte. Asimismo los envases
flexibles, que no son lavables, deben
también ser depositados en bolsas
trasparentes para evitar la disper-

Carlos Lourengo,  si6n de los mimos.
dan apoyarnos en estas tareas, para que todos juntos . del g'albaYV CAFYF, en el marco del Programa
cooperemos a preservar el medio ambiente” expreso. M'guede 8:,1:32 CampolLimpio, viene instalando los
Martinez sefialé que Ciabay cuenta, dentro del drea de centros de acopios temporales con
seguridad de productos fitosanitarios, con todos los diversas organizaciones publicas y
equipos de proteccién de seguridad para evitar riesgos. Horacio privadas, con el propésito de la co-
Ademas los funcionarios y los choferes en general son Martinez. rrecta disposicion de los envases
constantemente capacitados y entrenados para el efec- . vacios. Actualmente estan instala-
to, dijo. dos unos 79 centros de acopios tem-

Por su parte el Ing. Agr. Miguel Colman, coordinador de
Programas de CAFYF, explicé las condiciones que deben
reunir los envases vacios para ser depositados en los
centros de acopio.

Indicé que los envases rigidos lavables deben estar la-
vados, perforados y destapados. Las tapas deben ser

porales en las principales zonas de
produccién agricola del pais. CAFYF
ademas mantiene convenio con una
empresa privada, autorizada oficial-
mente, para la correcta disposicion
final de los envases vacios. CA

Vicentin

FARAGUAY S.A.

Con la mirada en el futuro

vicentin.com.ar




EVENTOS

HORTIPAR 2019 -

La vitrina para
la horticultura
competitiva

Con amplia oferta de tecnologias para la horti-
cultura eficiente y competitiva se realizé la feria
Hortipar 2019. Fue del 12 al 14 de noviembre en el
municipio de Yguazu, Alto Parana. Cetapar fue el
organizador y anfitrion del evento, que en su se-
gunda edicion convocd unas 30 empresas, 2.000
visitantes y marco la tendencia de |la horticultura
moderna que exige cada vez mayor precision.

on saldos positivos y aportes importantes
para la horticultura paraguaya concluyé Hor-
tipar 2019, la feria horticola organizada por el

Cetro Tecnoldgico Agropecuario del Paraguay (Ceta-
par). La muestra expuso tecnologias, dejo ensefianzas
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y marcé las tendencias para la agri-
cultura moderna, que exige tecno-
logias, conocimientos y precisién
para optimizar costos.

La segunda edicién tuvo mayor res-
puesta de las empresas, se duplicé
la cantidad de expositores con re-
lacion a la primera edicion, ya que
esta vez sumaron 30 las firmas que
aportaron genética, maquinarias e
infraestructuras para el desarrollo
de esta actividad que aun puede dar
mucho en Paraguay.

Entre las novedades destacadas en
la feria estuvo el invernadero inteli-
gente o huertasmart,atonoalaten-
dencia global de la agricultura 4.0.
El Ing. Edgar Figueredo, director
general de Cetapar, manifestd sa-
tisfaccion por la respuesta de las
empresas con lo cual la feria logré
duplicar la cantidad de expositores
en comparacion alaprimeraedicién.
Destacé las innovaciones como el
invernadero smart y la tecnologia
israeli, que a través de un acuerdo
permitira trabajar con sensores re-
motos para la produccién de tomate
y sistema de riego.

Www.campoagropecuario.com.py
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También resalté la amplia oferta de genética, las maqui-
narias para mecanizacién y la capacitacion constante
con disertantes nacionales e internacionales.

“El saldo fue positivo, pese a ser un afio dificil para el pro-
ductor que no dejo de notarse en la muestra”, dijo.
Laferiasedesarrolléenun prediodetres hectareas, este
afo el drea de conferencias se integré al campo ferial.
También permitié dindmicas de maquinarias con nuevas
incorporaciones para el mercado, que ademas de permi-
tir eficiencia para el agricultor, abre la oportunidad para
otros servicios en el sector, como la de contratistas.

HORTICULTURA OPORTUNIDAD Y DESAFIO

Durante los discursos que se sucedieron en la inauguracién
guedé en claro que la horticultura constituye un gran desa-
fio, pero a la vez una gran oportunidad, considerando que
la demanda local aun esté insatisfecha. La tecnologia, el co-

Edgar
Figueredo,
director
general de
Cetapar.

nocimiento y la voluntad de las autori-
dadesderesguardar las fronteras ante
los productos foraneos seran aportes
importantes parafortalecer el sector.

Mauro Kawano, intendente del distri-
to de Yguazu, destacé la importancia
de la horticultura, ya que es uno de
los mejores rubros alternativos. Sin
embargo menciond que existen pocos
espacios de capacitacion para el sec-
tor, ademas de otras limitaciones que
dificulta al productor horticola contar
con condiciones mas favorables para
el productor. Pese a esto, tienen una
gran autogestion, apuestan por la ac-
tividad, ayudan a sus familias y contri-
buyen al fortalecimiento del pais. =»
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Por su parte, Blas Cristaldo, miembro del consejo directivo
de Cetapar, resalté el gran potencial de la horticultura, ya
que la produccién actual abastece solo entre 3 y 4 meses
al afio de lademanda local. “Tenemos una produccion fruti-
horticola que solo abastece durante cuatro meses al afio y

un mercado interno muy importante
que esta estimado a cerca de 600 mi-
llones de délares afo, sin mencionar
los procesos de valor agregado, por
donde creemos va el crecimiento fu-
turo de este segmento’, enfatizo.
Asimismo, el Ing. Rubén Franco, de la
empresa Plastiagro, en representacion
delasempresasdestacdlaimportancia
de laferia, por dar énfasis en la innova-
cién, porque ese es el camino haciauna
produccion eficiente y sostenible.
También Eugenio Scholler, presi-
dente de la Federaciéon de Coope-
rativas de Produccion (Fecoprod),
destaco la evolucién de la feria y
clamé por la libertad para trabajar.
Cerré la lista de oradores, Mario
Ledn, del ministerio de Agricultu-
ra, quien destacéd la necesidad de
dar valor agregado a la produccién
primaria para evitar las dificultades
que hoy se presentan en épocas de
mayor produccioén.

Momento de la
inauguracion.

U nade las novedades destacadas en Hortipar 2019 fue

el invernadero smart desarrollado por universitarios
y docentes de la Universidad Nacional de Caaguazu.

El mismo esta equipado con sensores que tienen la ca-
pacidad de captar toda la informacién y posteriormen-
te llevar a una nube, una plataforma web, en la cual se
procesay permiten hacer comparaciones de lo ocurrido
en el invernadero inclusive con el ambiente externo, ex-
plicé el profesor Juan Manuel Vazquez, docente de la
facultad quien acompaié el desarrollo.

El mismo permite acumular informacién, crear nuevos
datos, considerar nuevos parametros para la correccion
en el invernadero y para el drea de hortalizas principal-
mente. “Ahora esta implementado, es el inicio, dimos el

/Invernadero Smart, el destaque en Hortipar

-

primer paso, pero esto va a tener varios procesos en la
captacién de la informacién’, resalto.

El invernadero smart inaugurado durante la feria conté
con dos secciones, por un lado hidropénica y otra en ma-
setas. En ambas secciones se realizan las mediciones de
variables, con distintos tipos de pardmetros que se miden
en el area vegetal. “Con esto queremos tecnificar y lograr
mayor precisiéon en el uso del agua y todos los nutrientes
que cada vez son mas escasos. Nuestro objetivo es lograr
un mayor aprovechamiento de estos insumos”, dijo.

El docente destacé que este desarrollo se hizo con lain-
vestigacion de jovenes paraguayos, con lo cual se busca
ofrecer mayor informacién para quienes quieran dedi-

carse a esta actividad. /
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yngenta con
novedad y orientacion

yngenta llevé como lanzamiento en Hortipar 2019
la sandia Karistan, cuyo sabor sedujo a los visitan-
tes. Asimismo enfatizé sobre el
desarrollo de las nuevas tecnologias aprovechando me-
jor las tecnologias existentes actualmente.
Karistan es la sandia hibrida que tiene mas sabor, es mas dul-
cey esde alta productividad. Esto se demostré en la parcela
con la cantidad de frutas que dio en una pequefia area.
También expuso la incorporaciéon mas reciente en hibri-
dos de tomate, el Bacalar, material resistencia a nemato-
dos y algunas virosis importantes para la region.

APROVECHAR LAS TECNOLOGIAS

Joao Flavio Arrebola, representante técnico de Syngen-
ta de Vegetales en el Sur de Brasil y Paraguay, explico
que el propésito es utilizar mejor la tecnologia disponi-
ble, porque hay una oferta muy grande de las informa-
ciones desde Syngenta hacia el pequefio agricultor y se
debe aprovechar.

“Yo confio que solo con mejorar el uso de la tecnologia
podemos aumentar la produccién promedio por planta

y por hectdrea. Ademas podremos
aprovechar al maximo lo que ya esta
desarrollado’, dijo.

Mencioné que segln los datos ofi-
ciales se logra una productividad
promedio de 3,5 kilogramos de
tomates por planta en Paraguay,
la cual es muy baja, considerando
que la productividad promedio en
las principales regiones de cultivos
del mundo supera 25 kilogramos
por planta. Ademas la necesidad de
consumo en Paraguay es de 14 ki-
logramos.

Menciond que desde el drea donde
trabaja, que es el Departamento de
Semillas de Vegetales, fomentan la
informacién sobre nutricién, en el
manejo de la planta, sea una cucur-
bitdceaso una solanacea, ya que lo
mas importante es que el productor
utilice la mejor nutricion, para ello
debe estar abierto a la informacién.
“El mejor nutriente es el equilibrio de
los nutrientes, ideal para cada cultivo
o para cada hibrido”, enfatizé.
Comenté que de los cuatro hibridos
de tomates expuestos por Syngenta
en la feria, cada uno tiene requeri-
mientos diferentes en cantidad de
nitréogeno y potasio. Por ello si el
productor siembra cuatro diferen-
tes variedades, debe realizar cuatro
diferentes formas de nutricién.
Resalté que aqui en Paraguay hay
altisima tecnologia, porque el pro-
ductor estd comprando semilla de
alta calidad, sistema de riego, utiliza
mulching con invernadero y pulveri-
za su cultivo con excelentes produc-
tos. “Esto muestra que la tecnologia
en Paraguay es muy alta, pero el uso
estd bajo. Esta pagando alto y usan-
do bajo”, enfatizo.

Considerando estarealidad, dijo que
Syngenta estd haciendo una gran
inversién con su parcero comercial
para todo el Paraguay, la empresa
Nutrivet, para que a través de los
profesionales puedan llevar la mejor
informacién para los agricultores.
“Nuestro desafio actualmente es
desarrollar mas personas, dentro de
la empresa aliada Nutrivet, para el
mejor aprovechamiento de las tec-
nologias disponibles”. >

Ell
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Lider Map presenté
sembradoras horticolas

a empresa Lider Map, de reconocida trayectoria en

tecnologias para agricultura, presentd nuevas ofer-
tas con sembradoras de papas y hortalizas, de la marca
Lochel y El Pato. Ambas son de procedencia argentina
y fueron presentadas en estatica y dindmica, durante la
segunda edicién de Hortipar.
Mario Gonzélez, asesor de ventas de Lider Map, explico que
la sembradora de hortalizas El Pato es neumética y puede
sembrar varios tipos de hortalizas como: lechuga, pereijil,
cebolla, remolacha, rabanito, etc. “Permite sembrar semillas
pequenas directo en el lugar definitivo y con precisién. La
maquina puede sembrar desde 12 semillas por metro hasta

30 semillas por metro”, dijo. El espaciamiento se puede ade-
cuar acorde alaestrategia de siembra de cada hortalizao de
cada productor. “Tiene cinco funciones. Siembra semilla por
semillas, conforma el tablén o camellén, puede sembrar en
plano, incorpora fertilizante, la cinta de goteo y un insectici-
da granulado que se usa mucho en horticultura’, comenté.
Ofrece una rapidez de 4 kilémetros por horay una auto-
nomia de trabajo de 4 hectéareas por dia.

Por su parte, Eduardo Costa, responsable de ventas de
Lider Map brindé detalles sobre la sembradora de pa-
pas Lochel. Esta maquina permite sembrar el tubérculo
con los fertilizantes sélidos y liquidos. Es muy sencilla
y precisa a la vez. Es mecdnica, tiene dos surcos puede
avanzar hasta 8 kilémetros y ofrece una autonomia de
trabajo de 7 hectareas por dia.

Setac con aportes para la
Mmecahnhizacion horticola

L a empresa Setac llevé innovaciones para la mecani-
zacion horticola en Hortipar, con la incorporacion
de maquinarias de nuevas marcas. Como lanzamiento
presenté la sembradora de papa Watanabe, modelo PAI-
2100, la cosechadora de papa de una linea y un apor-
cador de tres surcos con distribuidor de fertilizantes,
también de la marca Watanabe, informé Aldo Bogado,
gerente de la sucursal que tiene Setac en Santa Rita.
Otra novedad de Setac fue la sembradora de cebollay
zanahoria de la marca Jumil. Esta marca se sumoé a la
cartera de productos de la empresa desde el mes de
agosto de este afo e incorpora interesantes tecnolo-
gias. Parte del portafolio fue demostrado en dindmica
y estatica durante la feria, entre ellas la sembradora
de 4 lineas a precision, de la que también vienen de 5
y 6 lineas, comentdé Bogado.

Fueron ademas expuestos el tractor Yanmar Agritech de
55 HP, que fue acoplado auna tablonera con distribuidor
de fertilizantes también de Agritech durante la demos-
tracion. Otra maquina demostrada fue el motocultor.
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Setac ofrecié planes de financiamientos especiales para
la feria. Dispone de financiacién propia y a través de los
bancos, hasta 5 afios. >

Www.campoagropecuario.com.py



~ T =

' |~ SEM-AGRO/

SEMILLAS DEL AGRO S.A.E.

Tecuslogia ¢ Calidad a su Seruicia

Ruta 7 Km. 216 - Dr. J. E. Estigarribia « Paraguay e Tel.: (0528) 222 740 / Fax: (0528) 222 870



EVENTOS

urante la feria Hortipar se presenté Fujimin. Se
trata de un promotor de crecimiento de plantas
con acido fulvico de alta concentracién. Esto se produce

Ocean Quality con varia
propuestas en el evento

o cean Quality se presenté en un amplio espacio
en Hortipar 2019 con variadas propuestas para
la horticultura. Fomenté ademas las buenas practicas
agricolas promocionando el uso de abonos verdes en la
rotacion de cultivos en las parcelas.

Eraldo Araujo, director de la empresa informé que pre-
sentaron diversos cultivos horticolas como: remolacha,
zanahoria, cebolla, tomate, morrones, rabanito y abono
verde. “Queremos demostrar a los productores de hor-
talizas que también deben realizar la rotacion de culti-
Vos, e incorporar abono verde en sus parcelas para mi-
tigar los problemas que se presentan en el campo, como
las enfermedades diversas”, dijo.

LANZAMIENTOS
En cuanto alanzamientos destaco el tomate perita alargado
Matinella de Sakata, locote Mirella, zanahoria hibrida Mar-
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Kenji Tanaka y
Koshi Niibori,
de la Japan
Conservation
Engineers & Co.,
presentaron
Fujimin.

*

Eraldo Araujo,
director de
Ocean Quality.

en muy baja cantidad en el mundo
natural y normalmente existe en el
humus. Fue de la mano de la Japan
Conservation Engineers & Co. LTD
que presenté en stand y brindd
charlas sobre el producto.

En la oportunidad se dio a conocer
que el &cido fulvico tiene efecto
quelato de alto nivel, el cual cambia
la forma de las sustancias de dificil
absorcion para hacerlas mas absor-
bibles, ademas modifica la forma de
las sustancias perjudiciales para que
salgan facilmente del cuerpo. Tam-
bién se lo llama portador de minera-
les, porque aumenta la absorciéon de
minerales.

Los representantes de la compafiia
japonesa informaron que en princi-
pio trabajardn como proyecto con
Cepatar y en el futuro se comercia-
lizara.

ly y una nueva variedad de cebolla de
Agritu. Ocean Quality tiene 11 afos
de trayectoriaen ofrecer insumos para
horticultura. Ademas de las semillas
dispone de abonos: quimicos, hidroso-
lubles y foliares. También cuenta con
plasticos de procedencia brasilefia e
israeli y mallas termorreflectoras que
esta incorporando en el mercado.
Asimismo ofrece maquinas para pe-
quenos productores, plasticos para
proteccion de tablén y sistema de rie-
go. En cuanto a semillas actualmente
cuenta con las marcas: Sakata, Takii, Bio
Seed, Agritu y la recientemente incor-
porada Agrinova de Estados Unidos.
Ocean Quality ofrece asistencia técnica
a los productores de hortalizas en todo
el pais con el objetivo de brindarles el
soporte para producir mejor.

Www.campoagropecuario.com.py



Tape Ruvicha presente con

New Holland, Ford y Chery

ape Ruvicha llevé a Hortipar 2019 cuatro modelos

de tractores New Holland orientados para el sector
horticola. Las propuestas fueron maquinas desde 75 HP
hasta 130 HP.
El Ing. Fabian Garay, asesor de ventas de New Holland,
manifesté que el tractor mas destacado fue el TT475.
Es100% agricola, cuenta con sistema de inversor me-
canico que le permite recorrer de frente y atras con el
mismo cambio. Ademas dispone de sistema de toma
de fuerza econdémico y normal. “Es un tractor bastante
completo para el sector horticola”, destaco Garay.
Durante la feria se exhibieron tractores de los modelos
TL5.90de 90HP, 1aTL95de 104 HPylaT6é6 130de 134

HP. El asesor de ventas explicd que el principal modelo
que se estd utilizando para la horticulturaes la TT 475,
ya que el mismo cuenta con las dimensiones esenciales
para el uso bajo invernadero, se puede quitar el techo e
ingresar bajo el invernadero sin ningln inconveniente.
También la capacidad del tractor ayuda bastante para
utilizar los implementos para el sector.

Garay destaco que el sector horticola se proyecta muy
potable, porque los productores horticolas estan cre-
ciendo. Comenté que Tapé Ruvicha ofrece financiacion
propia hasta 5 afos. Dispone de planes de tres afos, sin
intereses con una entrega inicial de 20% de acuerdo a
lo que el cliente necesite. También cuenta con planes a
través del Banco Regional, Banco Nacional de Fomento
y otra entidad financiera. La firma también ofrecié los
rodados de la marca Ford y Chery. =>
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soluciones de Agrinplex

MP Agro una vez mas dijo presente a la feria Horti-

pary llevé diversas propuestas para el sector, entre
los que se destacaron las tecnologias de AgrinPlex.
Matias Livio, técnico comercial de AgrinPlex, acompaio
la feria y coment6 que desde hace una década trabajan
con los materiales para la agricultura intensiva, como el
film para invernadero, que es el bastién.
Entre los expuestos durante la feria estuvieron el réflex
para sombra, media sombra, manta para parral, geomem-
brana, mulching en toda su gamay anchos, blanco y negro
desde 80 centimetros hasta 1,60 centimetros de ancho.
Livio destacd entre las ultimas incorporaciones muy
ventajosas a la manta para parral, una estructura sen-
cillay econémica que en la zonaya se ha utilizado bas-
tante y esta funcionando muy bien. “Es simplemente
un paso intermedio de campo e invernadero. Su re-

sistencia estd muy comprobada’,
explicé.

Mencioné que el objetivo de la com-
pafia es brindar al productor in-
novaciones mas econémicas y mas
productivas. “Nosotros venimos
acompanando hace anos al produc-
tor horticola. Siempre estamos tra-
bajando de acuerdo a lo que el pro-
ductor necesita”, dijo.

Destacé la importancia del merca-
do paraguayo para AgrinPlex, ya que
cada vez va creciendo mas. Si bien fal-
taalgunos factores que se debe seguir
ajustando para los diferentes tipos de
produccién y manejo, los productores
vienen adoptando muchatecnologiay
la horticultura en Paraguay tiene muy
buena perspectiva.

Kurosu & Cia. con

L aempresa Kurosu & Cia. acompaid la feria Hortipar
y llevé como propuesta el tractor John Deere 3036E,
de origen Indio, ideal para los pequerios productores.
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Esta maquina ofrece muchas venta-
jas para los productores horticolas.
Posee eje delantero y trasero sella-
dos, al igual que conectores eléc-
tricos sellados, radio de giro corto,
eficiente y potente motor de 3 ci-
lindros, direccién asistida, tracciéon
de cuatro ruedas con eje delantero
para uso rudo, gran capacidad de le-
vante, inversor mecanico, trasmisor
Sync Reserver.

Cuenta ademas con toma de fuerza
de dos velocidades 540/540E rpm y
ofrece bajo costo de mantenimiento.
La maquina desperté mucho interés
y esta concesionaria de John Deere
ofrecié6 importantes promociones
durante la feria, explicé Antonio
Gonzélez, responsable de ventas
durante laferia. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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EXPO AMAMBAY

TSENOTO EL COMR{ICADO ANO AGRICOLA

La Expo Amambay
cumplio R4 ediciones

i :-u:uum.-,,.’. oy 7 = i e
e ! e A

El campo de exposiciones y feria “Marcos
Paredes Ramirez”, en Pedro Juan Caballe-
ro, fue nuevamente el punto de encuentro
de miles de visitantes que dieron el colori-
do acostumbrado a la Expo Amambay. La
edicion 2019 de la muestra se desarrollé del
a feria de ganaderia, agri- 27 de setiembre al 6 de octubre pasado. La
L cultura, industria, comercio ganaderia repitid protagonismo, con la ex-
200 e o amngy  hibicion de o mejor de 1a ganadera nacio-
agropecuario, especialmente en la nal, mediante |la participacion de cabaneros
cantidad de empresas expositoras. de distintos puntos del pais. Sin embargo, el
Por el dificil afio agricola muchas — itr i 436 agropecuario se reflejd en la es-

fueron las firmas que decidieron no o A
participar en esta edicion, explico casa participacion deem presas del sector.
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Eulalio Gémez, presidente de la Comision de Exposicio-
nes de la Asociacion Rural del Paraguay (ARP) - Regional
Amambay.

Por otra parte, la participacion de cabaferos fue uno de
los puntos destacados de la muestra. El acompanamien-
to del sector incluso estuvo por encima de la expectativa
de los organizadores, afirmé Gémez. Valoré y destacé la
presencia de los productores ganaderos y la calidad ge-
nética presentada en el ruedo.

En total fueron inscriptos 112 animales para competir
en el ruedo. Como es caracteristica de esta muestra,
un gran porcentaje de los ejemplares fueron de la raza

Muebles Schaefer.

Eulalio
Gémez, de
la Regional

Nelore. Por el tipo de la produccion
que se desarrolla en la zona, esta es
la mas importante, senalé Gémez.
Destac6 ademds la presencia de
criadores de Senepol, genética que
en los ultimos aflos comenzd a ganar
adeptos en esta zona del pais.

Alrededor de 89 empresas exposi-
toras, entre pequefas, medianas y
grandes fueron parte de la versién
2019 de la muestra. Gémez mencio-
né que las expectativas de ne- =»

Céndor.

J‘\;
nelore




EXPO AMAMBAY

gocios no fueron grandes para esta edicion, motivo por el
cual muchas firmas decidieron no participar. “Estan redu-
ciendo la presencia en exposiciones. No solo aqui, sino en
todas las muestras que se desarrollan a nivel nacional”.
Como todos los afos, miles de personas visitaron la
muestra. Los organizadores ofrecieron un programa con
diversas actividades, con presentacion de artistas nacio-
nales e internacionales. El tradicional Rodeo Americano
fue otro de los atractivos.

GENETICA DE PRIMER NIVEL

La exposicién no se caracteriza por contar con un nimero
muy grande de ejemplares en pista. Sin embargo, la cali-
dad genética exhibida volvio a estar a la altura de edicio-
nes pasadas. Los animales que se presentaron son de muy
buen nivel, sefalé el Dr. Victor Centurién, comisario del
sector ganadero. Es el reflejo del trabajo desarrollado en
las diferentes zonas productivas del pais, afadié. “Esta-
mos por muy buen rumbo, buscando animales precoces,
de rapida terminacion, precoces también en fertilidad.
Eso hemos visto a lalargo de estos dos dias, animales que
van aresponder bien en los diferentes tipos de campos”.
El profesional sefalé que actualmente se busca acortar
los ciclos de produccién. Los animales de la raza Nelore,
gue fue nuevamente predominante en el ruedo, respon-
den a esa caracteristica, menciond. “Son ejemplares de
rapida terminaciéon, de mucha precocidad, y de mucha
calidad de carne”.

Otro de los puntos destacados por Centurién fue la pre-

Victor
Centurién,
comisario
del sector

Enrique
Aguilera,
miembro de
la comision
técnicadela
regional ARP
Amambay.

Cooperativa Colonias Unidas.

sencia de bubalinos, que con la raza
Mediterranea se estrenaron en la
muestra. El técnico afirmé que pue-
den ser de gran aporte a la ganaderia
paraguaya, ya que son animales de
triple propésito. Es decir, se los pue-
de criar para producir carne, leche, o
para trabajo. “Fue una gran novedad,
que es uno de los objetivos que tienen
todas las exposiciones”.

Uno de los aspectos preocupantes
que apunté Centurion es la falta
de jévenes involucrados en la Expo
Amambay. “Les pediria trabajar mas
con los valores jovenes, con la gente
que de aqui a poco van a tener que
tomar la posta”.

El Dr. Enrique Aguilera, miembro de
la comisién técnica de la regional ARP
Amambay, mencioné que no hubo
mayores inconvenientes en la admi-
sién de animales. Destacé la experien-
ciade los cabarieros que participanen
la muestra, quienes recorren durante
todo el aio por las exposiciones que
se desarrollan en el pais. “Son perso-
nas muy experimentadas, ya tienen
esa metodologia de trabajo, de pre-
sentacionde animales”. CA

FrigoNorte.
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X CONGRESO INTERNACIONAL

Debate y apuesta por
sistemas silvopastoriles

Del 24 al 26 de setiembre se desarrollé el X Congre- | encuentro de cardcter in-
so Internacional de Sistemas Silvopastoriles, que ternacional que se estreno
A P » 9 en nuestro pais ofrecié la

tuvo por sede la Asociacion Rural del Paraguay oportunidad a los participantes de
(ARP), en Mariano Roque Alonso. El debate remar-  realizar ademas del evento, recorri-
c6 la tecnologia, la financiacion y el recambio ge- 99 @ &periencias de plantaciones
. . . . forestales tanto en el Chaco como
neracional. El foro albergd a referentes cientificos en Ia Oriental, en la previa y en el
del sector provenientes de tres continentes. Partici-  poscongreso que demandé tres dias
paron representantes del sector publico, privado y Para el debate, el intercambio de
démi d s d i | | | t experiencias y las oportunidades de
aca emlc.o,.a emas e rea 'rm.ar elro y,e gpor € estrechar vinculos. Las ponencias se
que la actividad brinda en lo social y econémico. desarrollaron en cuatro secciones:
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Ganaderia sostenible, biodiversi-
dad, ambiente y cambio climatico;
Produccion simultanea de bienes
pecuarios y forestales; Socioeco-
nomia en sistemas silvopastoriles y
Escenarios productivos en sistemas
silvopastoriles. Ademas se habilitd
un area para exposiciones tanto de
las empresas e instituciones que
apoyaron el foro, como para la se-
sién de posters.

Delia Nunez Perito, vicepresidenta
de la Comision de Medio Ambiente
y Desarrollo Forestal de la ARP, in-
dicé que traer este foro al pais fue
un gran desafio y un orgullo. Recor-
dé cuando en el octavo encuentro,
en Puerto Iguazd (Argentina) una
delegacién de paraguayas estuvo
participando del desarrollo de las
actividades, para luego, en Maniza-
les (Colombia), en el 2017, llevar la
propuesta concreta ya en una comi-
tiva mas frondosa, encabezada por
el Infona. “Luego de realizarse en
Argentina, Colombia y otros paises,
se decidié que Paraguay sea sede
del décimo congreso, lo que nos en-
orgullecié y creé muchas expectati-
vas”, reconocio. Valoré la presencia
de profesionales de diversos paises
guienes contribuyeron con sus co-
nocimientos y experiencias a enri-
quecer el evento.

Indicé que se tomaron como ejes
varios aspectos enfocados en la
produccién sustentable, asociada
a plantaciones forestales, ya sea
agroforesteria o silvopastoril. Den-
tro de los diferentes modelos, la
asociacion de animal con arboles o
silvopastoriles fue lo que se adop-
t6 localmente con mas fuerza para
desarrollar la actividad forestal, al
tiempo de brindar una salida para
no ejercer presién alamasaboscosa
dentro del territorio. “En Paraguay
tenemos identificado que la manera
de crecer en plantaciones forestales
es con sistemas silvopastoriles. En
campos de ganaderos”, dijo.

Resalté la posibilidad de realizar
una sinergia con animales, pasto y
arboles. “Es lo que logramos tener
un negocio sustentable y rentable,
bueno para el medio ambiente vy, a
la vez, descomprimir lo que es pre-

Luis
Villasanti,
titular de
la ARP.

Delia Nufez
Perito,
vicepresidenta
de la Comisién
de Medio
Ambiente y
Desarrollo
Forestal de la

ARP.

sién a bosques nativos, gracias también a la asociaciéon
con plantaciones de eucaliptos. En este caso especifica-
mente, se habla de todo tipo de experiencia no solo con
especies exoticas, también con nativas asociadas a la
agricultura y la ganaderia”, subrayo. Sobre los sistemas
silvopastoriles comenté que se viene dando a nivel local
desde hace varios afios, siendo impulsados “a pulmén
por el sector privado”, manifesto.

No obstante reconocié que existen las instancias para
debatir sobre la actividad, sea en mesas de trabajo o con
iniciativas en conjunto con el Ministerio de Agriculturay
Ganaderia, el Viceministerio de Ganaderia o el Instituto
Forestal Nacional (Infona), por citar algunas entidades,
pero que todavia requiere de mayor apoyo financiero.
En esta linea indic6 que se esta trabajando con la Agen-
cia Financiera de Desarrollo (AFD) para la parte crediti-
cia. Adelanto que el Infona informé sobre esta decision,
de operar con la AFD para la financiacion, “que es donde
sabemos que falta el empujén para que realmente estos
sistemas puedan ser instalados a gran escala”, reafirmé.

“El Paraguay funciona todavia a lefia. Casi el 50% de su
matriz energética es a lefa. Necesitamos unas politicas
publicas y un mensaje claro de todo el sector que real-
mente debe ser impulsado, pero para ello se necesitan
de créditos flexibles por el sistema, porque los arboles
exigen mucho cuidado, tiene su costo”, recalcé. Recordd
que en la actividad, la inversién se recupera a largo pla-
zo. En madera, puede demandar unos 12 o 13 afios, por
lo bajo; y en biomasa, entre 6 y 7 afnos. “Todavia no hay
en el mercado un crédito flexible acorde a las plantacio-
nes forestalesy sistemas silvopastoriles. Esperemos que
después de este anuncio y de estos eventos si haya. La
manera de crecer de plantaciones forestales es en aso-
ciaciones con ganaderos, en el campo, pueden crecer.
Estamos esperanzados por esta nueva alianza que el In-
fona lleva adelante con la AFD”, finalizé.

La apertura formal, con presencia de autoridades na-
cionales y privadas del sector e invitados internaciona-
les, de la comunidad cientifica y académica, conté con
la participacion de expertos de al menos doce paises
de tres continentes, ademas de productores, profe-
sionales y estudiantes de carreras afines. La bienveni-
da la dio el titular del gremio rural, Luis Villasanti, =»
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y recibié a los presentes en la sede “icono de trabajo
honesto, para un pais mejor para todos”, dijo. También
destaco que con este tipo de iniciativas se demuestra
gue no existe divorcio entre produccion y ambiente,
sino que se pueden llevar de la mano, lo que es mas que
importante para un la economia de un pais como Para-
guay que se basa principalmente de las actividades del
campo, de la produccién primaria y de su agroindus-
trializacién.

El mensaje oficial lo llevé el viceministro de Ganaderia,
Marcelo Gonzalez. Resalté que los sistemas silvopas-
toriles “constituyen una forma de uso del suelo donde
coexisten varios factores que interaccionan entre si”,
rememord. De igual forma, por el sector publico, pero
como representante de la organizacion, Cristina Gora-
lewski, presidenta del Infona, también ponderé el alto
nivel del congreso y resalté que como pais, se ofrece
una “abundante vy rica diversidad de especies foresta-
les de alta estimacién econémica en condiciones idea-
les de suelo y clima. Por eso somos referentes en la re-
gién”, apunto. Cabe mencionar que igualmente estuvo
en el acto de apertura oficial, el ministro de Agricultura
y Ganaderia, Rodolfo Friedmann.

Ademas, en la ocasidn, tuvieron intervenciones el direc-
tor del Centro Regional del Instituto Nacional de Tecno-
logia Agropecuaria (INTA), de Misiones (Argentina), Oc-
tavio Ingaramo, y el director ejecutivo del Centro para
la Investigacién en Sistemas Sostenibles de Produccién
Agropecuaria (Cipav), de Colombia, Enrique Murgueitio
Restrepo, quienes compartieron su mensaje de ocasién
y resaltando avances en el sector, asi como agradecer al
pais por acoger el evento. La parte protocolar luego dio
paso al momento artistico, con la presentacién de dan-
zas folkléricas del ballet de Susy Sacco.

Goralewski, consideré de suma importancia este even-
to. “En los demas sectores, el forestal se encuentra en
constante desafio, ‘aggiornandonse’ para evolucionar
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Marcelo
Gonzalez,
viceministro
de Ganaderia.

Cristina
Goralewski,
presidenta
del Infona.

y para ello, es necesaria mucha in-
vestigacion y aplicaciéon de tecno-
logia. Producimos alimentos para
unas 100 millones de personasy la
demanda va a aumentar, por lo que
tenemos que producir mejor y mas,
pero de manera sostenible”, comen-
té. Insté a que este tipo de con-
gresos permita abrir puertas para
invertir en investigacién, en tecno-
logia, “que es lo que el sector agri-
cola, ganadero y forestal necesita
de manera apresurada”, reconocio.
Reconocié que el sector produc-
tivo necesita de créditos blancos,
adecuados a la cantidad de afos
de gracia y acorde al tipo de pro-
duccién que se desarrolla. De igual
forma consideré que foros como
estos permiten no solo aprender
experiencias de paises amigos,
sino también ofrecer la realidad
nacional y, en este punto, comen-
té que las visitas sorprendieron de
manera positiva para los visitan-
tes, pues se observaron sistemas
silvopastoriles con especies nati-
vas y exoéticas. De la implicancia de
la foresteria en términos econé-
micos, recordd que ya en el 2001
se realizé con apoyo japonés, un
inventario de suelos en la regién
Oriental. “Los resultados fueron
impresionantes. Demostré que al
menos unas 5,3 millones de ha de
suelos que estan siendo subutiliza-
das pues se siendo empleadas para
ganaderiatradicional, presentaron
alto potencial forestal. Tenemos
esa superficie para implementar
este tipo de sistema con una tasa
de retorno altisima. Si se suma la
produccién forestal, mas la gana-
dera, puede llegar a tasas internas
de retornos de mas del 20%”, co-
mento.

A su vez, el director ejecutivo del
Centro para la Investigacion en Sis-
temas Sostenibles de Produccién
Agropecuaria (Cipav), de Colombia,
Enrique Murgueitio Restrepo, de
profesion médico veterinario zoo-
técnico, resaltd algunas fortalezas
que presenta Paraguay de cara a
consolidar su sector forestal. Re-
memord que como integrante del

Www.campoagropecuario.com.py



Comité Cientifico del evento, pudo realizar una gira
previa meses atras, con colegas de ocho paises. “Sor-
prendieron los trabajos que hicieron las cooperativas
en el pais. Son experiencias de talla mundial. Las coope-
rativas demostraron que pese a encarar un desafio algo
dificil y duro, estan preparadas para mayores logros.
Conocimos parte de su historia dramatica de cémo se
iniciaron en medio de condiciones adversas y de cdémo
salieron adelante, gracias a lafuerza en decisién de tra-
bajar en equipo. Son pocos ejemplos en América, por-
gue tenemos una cultura muy individualista y aqui se
vio que la unién hizo la fuerza. Algo muy impresionan-
te”, manifesto.

Destaco el nivel alcanzado. “Ahora que estan exportan-
do, resaltamos los estandares de calidad y de bienes-
tar que se dan en una regién dificil. Demuestra que si
se puede. Se estan (cooperativas) encaminando mas
hacia el tema ambiental y pueden ser una fuerza muy
poderosa. Ahora que estan en el mundo globalizado
mandando alimentos en todas partes, van a encontrar
exigencias en calidad, bienestar, ambiente. Los jovenes
no quieren, no aceptan que se destruya la Naturaleza
para solo para tener comida. La oportunidad esta aqui.
El pais puede dar un paso y un ejemplo para el mun-
do’, dijo. “Pudimos conocer trabajos muy buenos, por
ejemplo, de la Universidad Nacional de Asuncién. Para
este evento se analizaron 85 trabajos de Américay de
otros continentes. De ellos, seleccionamos 19 para
presentarlos en el congreso. Y entre estos, estan tra-
bajos paraguayos. Esto nos habla que hay un semillero
interesante y ojald que camine mas fuerte, rapido, en
los préximos anos porque las condiciones exigen mas
velocidades en decisiones, mas crecimiento en estas
actividades”, puntualizé.

Finalmente, identificé nuevos retos. “Los desafios basi-
cos se mantienen. Son cémo producir mejor, manejan-
do las tierras, conservando la biodiversidad, los recur-
sos especialmente agua y suelo. Es un eje que no se va
a acaba nunca. Pero también estd un tema clave que es

Octavio

Ingaramo,
director del
INTA Misiones.

Enrique
Murgueitio
Restrepo,
del Cipav.

Cooperativistas
en el stand

de Volendam
Maderas.

cémo enfrentamos el cambio clima-
tico, cdmo que nos afecta a todos.
En este caso, se puede destacar
igualmente el panel de productores
de Paraguay. Fue importante escu-
char la voz de la gente que trabaja
en el campo. Ahora, como posta
para el préximo congreso queda el
relevo generacional”, acoté y advir-
tié que “los campos en el mundo se
estan envejeciendo”, como produc-
to de migracion de jévenes hacia
otras actividades o incluso a las
ciudades. “Es un esfuerzo grande el
que se debe realizar. Por eso, des-
taco en ese perfil a los jévenes pro-
fesionales quienes acompanan las
actividades, como las cooperativas,
pero de unaforma de calidad asom-
brosa. Es gente comprometidaenel
terreno y es lo que se podria com-
partir para llevar estas experien-
cias a otras partes del mundo. Los
campos se estan envejeciendo”, re-
iteré de manera concluyente.

E ntre las intervenciones en el
segmento sobre integracién
agricultura, ganaderiay forestacion,
Norbert Weichselberger de la Coo-
perativa Volendam Ltda., abordo el
tema de los sistemas silvopastoriles
con enfoque comunitario. En la par-
te introductoria de la presentacion
compartida en el congreso, realizé
primeramente una exposicion so-
bre la cooperativa y de su proceso
de crecimiento y desarrollo produc-
tivo. La agricultura es econémica-
mente la actividad mas importante,
practicandose en unas 16.000 hec-
tareas, ocupando la soja el primer
lugar seguido por el maiz. En cuanto
a la cantidad de productores involu-
crados, la ganaderia es el principal
rubro, manejandose entre 50.000
y 60.000 cabezas de ganado, segln
la época. Dentro de la ganaderia el
fuerte es la venta de terneros o des-
mamantes.

Actualmente la cooperativa cuenta
con 337 socios, asentadas en unas
56.000 hectareas de tierra. La =»
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Empresas
participantes
del congreso.

cooperativa ofrece basicamente todos los servicios que Es una inversién importante que ha
los socios necesitan, e inclusive abarcan e incluyen a las hecho la cooperativa para fomento
comunidades vecinas. La reforestacion se inicié como del rubro, se sefald.

actividad enmarcada en el programa de adecuacién am- Los sistemas silvopastoriles, seglin
biental en el afio 2005. La entidad solidaria cuenta con la experiencia local, sin duda favore-
324 licencia ambiental. La actividad forestal recién des- cen también a la faunasilvestre. “No
de hace unos afos ha sido planteada como una actividad hemos notado efectos negativos con

. X Cooperativistas -
productiva, generadora de ingresos en la finca del pro- junto a las plantaciones de eucalyptus, solo

ductor. Ademas ofrece un servicio de asistencia técnica disertantes.
en el area forestal.

Esto ha sido de suma importancia, ya que el productor
necesita de buena orientacion, no solo porque es un ru-
bro nuevo, sino porque todos los proyectos forestales
son financiados por el mismo productor y porque son a
largo plazo. Se realizan ensayos y se tienen parcelas per-
manentes de muestreo en las fincas de los productores.
El servicio forestal trabaja de cerca con el productor y
constantemente organizan actividades de capacitacién
y de incorporacién de tecnologia en el drea forestal. Es
un servicio gratuito para el socio y los vecinos. Los asis-
tentes técnicos residen en la comunidad a la que asisten
y en lo posible deben tener parcelas forestales propias.
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aspectos positivos. Igualmente se busca la diversificar
las variedades de eucalyptus, asi como la diversificaciéon
de especies y el trabajo con las especies nativas. Esto es
un proceso a mediano y largo plazo. Los sistemas silvo-
pastoriles van cambiando a mejor y estan hermoseando
el paisaje de la zona”, manifestoé. Anticipé que Volendam
estad en una etapa de cambio, en donde se orientala den-
sidad de plantacion hacia el mercado del impregnado y
del laminado, 325 en lo posible no excediendo los 500
arboles como densidad inicial, o en caso que sea mayor,
aplicar el primer raleo lo antes posible.

De la produccién forestal actualmente, indicé que esta
practicamente solo enfocada a los sistemas silvopastori-
les, viendo las ventajas de estos sistemas. “Anteriormen-
te se iniciaban las plantaciones con 600 a 900 arboles
por hectarea. El enfoque, tanto del productor, como de
la asistencia técnica estd cambiando, de forestal puro a
silvopastoril. Y eso requiere de una serie de ajustes. El
objetivo principal es la produccion de madera de alto va-
lor y una produccion ganadera mas intensiva’.

Del componente social recordé que Volendam como co-
munidad tiene unas 170 familias y mas de 500 personas
nucleadas en la cooperativa. Aparte se trabaja con otras
200 familias, unas 800 personas, de comunidades veci-
nas, de productores vinculados a la agricultura familiar,
gue estan siendo asistidos por el programa de Coopera-
cién Vecinal con Pequefios Agricultores (Covepa). Estos
a su vez tienen su organizacion propia, ya sea cooperati-
va, asociacion de comités o comités de productores. “Lo
positivo de los sistemas silvopastoriles es que se com-
plementa una actividad muy tradicional, como lo es la
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Entrega de
obsequios a

las autoridades
presentes en el
acto inaugural.

ganaderia, con la actividad forestal.
El productor no necesita cambiar el
uso de la tierra, sino complementar-
la. En todas las actividades foresta-
les se resalta la cantidad de gente
que participa de toda la cadena de
produccién, desde el productor, la
asistencia técnica, los equipos de
trabajo, los prestadores de servicios,
laindustria, la logistica, etc”, reveld.
Finalmente comenté que Volendam
estd situada en una zona donde se
necesitan generar fuentes de tra-
bajo, para evitar la migracion a las
ciudades o problemas sociales. “Se
estd en un proceso de fomentar la
vuelta al uso de la madera, en todas
sus formas y usos. Cuando los pio-
neros fundaron la colonia, muchas
personas vivian de la madera, sabian
trabajar la madera y utilizaban la
madera realmente. Eso se fue per-
diendo con el tiempo y la madera fue
desvalorizdndose, quedando como
un material sin valor. Eso se quiere
revertir. La madera es un recurso
renovable y estd siendo producida
por el mismo productor, debemos
anadir tecnologia y formar conoci-
miento y habilidades para volver a
adoptarla”, concluyé. CA
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