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Casa Central

Ruta VII - km 219
Campo 8 - Caaguazu
Telefax: 0528 222 699 -
222 799

Cel.: 0971401 750
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VERSATILIDAD EN LA DISTRIBUCION
ECONOMIA DE FERTILIZANTES
AMPLIAS FRANJAS DE APLICACION

MAYOR PROTECCION AMBIENTAL

iDescubra la excelencia

en fertilizacién con

TELLUS

10.000 NPK!

CIABAY

Agricultura en buenas manos

Casa Central

Super Carretera - km 2,5
Hernandarias

Teléfono: 063122335
www.ciabay.com
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Av. Mcal. Lopez y Super
Carretera ltaipu - Hernandarias
Telefax: 063122267 -

23502 - 23503
retamozo@retamozo.com.py

AY UNIIETSA

Casa Central

Ruta VI - km 205

Santa Rita (Alto Parana)
Telefax: 0673 220 414 -
220 997
unijet@unijet.com.py
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Calidad, fuerza
y productividad
para su cultivo

Aqui es donde comienza una produccion con mas rentabilidad.

Cuanto mas bien hecha y calificada sea la base

mas productivo sera el cultivo.

&% Agrofértil

@ Avda. San Blas esq. Pablo Neruda, Km 6,5 - Ruta
Internacional Nro VIl - Ciudad del Este - Paraguay

@ Tel.: (061) 572 871 Fax: (061) 572 182 - Sistema de atencién
al cliente Agrofertil: 0800 115 100 - sac@agrofertil.com.py

www.agrofertil.com.py

SUCURSALES Y SILOS

Liberacién | (0986)146 562

XT Ygatimi | (0983)616 056

Nueva Durango | (0983)631 210

Katueté | (0471) 234 339

Nueva Esperanza (Troncal 4) | (0464)20 040/41
Colonia 8 de Diciembre (Troncal 3) | (0983) 310 870

Lapacho | (0983) 440 237 / (0985) 717 384

San Alberto | (021)328 0945

Silo Fortuna | (0983) 580 226

Pikyry | (0983) 581 602

Juan E. Estigarribia (Campo 9) | (0528) 222 946
Santa Rosa del Monday | (0983) 417 060

San Cristébal | (0981) 168 619
Naranjal | (0986) 755 928
Naranjito | (0981)102 204
Bella Vista | (0767) 240 692
Morena'i | (0983) 580 740
Tolva Ynambu | (0983) 581 671
General Diaz | (0981) 204 101



NOTA DE TAPA

Las maquinas retornaron a la accion demostrativa luego de una larga
pausa por la pandemia todavia vigente.La jornada de maquinarias
desarrollada en el campo demostrativo la Expo Pioneros convoco a unas
18 empresas en dinamica y estatica ante unos 200 espectadores que

sin dudas aprovecharon a pleno el evento para observar, averiguar y.
proyectar negocios. La cita fue el 3 de setiembre en.Loma Plata.
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EDITORIAL

CUANDO LOS FIERROS
HACEN RUIDO

T omando la cita “Cuando el rio suena, agua lleva” o su otra
versién “Cuando el rio suena, piedras trae”, que significan
exactamente lo mismo, es decir que ante un rumor

atentos hay que estar, bien puede aplicarse a lo vivido
recientemente en dos frentes. Por una parte, el retorno a

la Expo Nacional Ganadera, en Mariano Roque Alonso, con
una excepcional participacién de cabafieros y ejemplares,
ademas de algunas empresas afines a la actividad; y por
otro lado, la jornada de maquinas en el predio de Pioneros
del Chaco, como evento catalizador de la oferta de fierros
para las tareas del campo, representaron algo mas que
oasis en medio de un desierto.

Bien podrian constituirse en una antesala que indica el
reencauce de certdmenes suspendidos todo el afio pasado
por la pandemia. Enfocados en lo que dejé el evento en Pio-
neros, la efervescencia de expositores y participantes de-
mostraron la necesidad del sector de tener espacios para
este tipo de actividades. Al ruido de los fierros durante las
demostraciones y dindmicas de sembradoras, pulverizado-
ras, maquinas viales, forrajeras, para preparacién de suelo,
entre otros equipos y todo cuanto implemento se pudo dar
a conocer permitieron un ansiado reencuentro entre los
actores de los agronegocios.

Ala par se sumaron propuestas en las areas estaticas, asi
como varias otras novedades que ya se extrafaban incluso
en los espectaculos caracteristicos del entorno de este tipo
de ferias. Fue un reencuentro también de luces y show, con
la posibilidad de concretar negocios y acceder a tecnolo-
gias disponibles. Este retorno trajo igualmente aparejado
otros puntos como el comportamiento de los diferentes
participantes en cuanto a promociones, en un momento en
gue la coyuntura pareciera favorable por los precios de los
commodities y todo ello de cara a la oportunidad que des-
pierta el agro en el Chaco. Si los fierros hacen ruido, quizas
es porqgue es tiempo de avanzar.
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Desafio para reducir carbono y favorecer suelo sano

| “Radicle carbon and soil challenge por UPL’ (Desafio en

carbono y suelo por UPL) inici6 la busqueda e inver-
tird mas de 1 millon de dolares en start-ups ganadoras en
tecnologia agricola y alimentaria que estan cambiando el
juego para la reduccién de carbono y la salud del suelo, se-
gun un informativo institucional fechado el 1 de septiem-
bre en San Diego, California (EEUU) de Radicle Growth,
una plataforma de creacién de empresas para tecnologias
agricolas y alimentarias en fase inicial, por la cual anuncié
su asociacion con UPL, un proveedor global de productos
y soluciones de agricultura sostenible. Conforme el texto,
esta alianza fue para impulsar el mencionado desafio que
se propone invertir 1.25 millones de dolares en dos “start-
ups” que impacten positivamente en la en la cadena de
valor alimentaria mediante reduccién de la huella de car-
bono y mejora de la salud del suelo. El Desafio ofrece una
plataforma para explorar tecnologias disruptivas e inno-
vadoras en toda la cadena de valor alimentaria, abarcando
la salud del suelo, las herramientas digitales, la tecnologia
de la cadena de suministro, los productos biologicos, la
nutricién de las plantas, la tecnologia financiera, los mer-
cados de carbono, su sistema de medicién, reporte y veri-
ficacion (MRV), nuevos modelos de negocio y la gestion de
agricultura regenerativa, conforme el informativo dado a
conocer. El ganador del desafio obtendra una inversion de
1millénde délaresy el segundo lugar unainversion de 250
mil délares para acelerar su crecimiento. Los interesados
pueden inscribirse de manera anticipada ingresando al
sitio en internet https://radiclevc/carbon-soilearly-appli-
cant-form/. “En UPL creemos firmemente en el poder de la
colaboracién abierta para conectar a las personas y los proble-
mas con tecnologias y soluciones que cambian el juego. Por eso

lanzamos el Radicle carbon and soil challenge en colaboracion
con Radicle Growth, para reunir las mejores ideas, innovado-
res, startups y cientificos que ayuden a proteger y preservar
uno de nuestros activos naturales mds valiosos: el suelo”. Al
respecto Kirk Haney, socio director de Radicle Growth,
dijo que “alimentar a nuestra creciente poblacion es de suma
importancia y nuestros agricultores hacen un trabajo increible
en este sentido; el reto es mitigar el impacto medioambiental
que deja la produccion de alimentos. Estamos encantados de
trabajar en colaboracién con UPL para encontrar y financiar
a los emprendedores que estdn resolviendo este problema”.
A su turno, Fernando Derossi, director global de Tecno-
logia agricola y Soluciones sostenibles, UPL Ltd, subrayo
que ‘América Latina y Espaiia han mostrado un crecimiento
exponencial en el ecosistema de start ups con foco en tecno-
logia para agricultura relacionada con sustentabilidad y digi-
talizacion. En UPL estamos convencidos de que la innovacion
es apertura y diversidad, por eso este aino lanzamos el desafio
en Ibero-América. Si tu start-up aporta innovacion disruptiva
al mundo del carbono o ciudado del suelo, te invitamos a par-
ticipar de este desdfio global”. Finalmente se informé que
las decisiones de inversion se tomaran durante un "Pitch
Day"(dia de presentaciones) en San Francisco, California,
en marzo de 2022. Un panel de jueces compuesto por ex-
pertos de la industria, que se anunciara préoximamente,
escuchard a entre 4 y 6 finalistas que seran elegidos de
entre el grupo de solicitantes globales. Ademas de la fi-
nanciacion, los ganadores también tendran acceso al ase-
soramiento de los altos ejecutivos de UPL y Radicle para
ayudar a acelerar los esfuerzos comerciales y técnicos de
su empresa. Para mas informacion, el interesado puede vi-
sitar el sitio https://radiclevc/the-radicle-challenge/. CA

Envios de soja, pese a ano complicado

as exportaciones de soja siguen aportando a laecono-

mia, pese al afio complicado parala navegacion, indicé
un informativo institucional de la Cdmara Paraguaya de
Exportadores y Comercializadores de Cereales y Oleagi-
nosas (Capeco). En efecto, seguin el material de divulga-
cion, al octavo mes del aio se llevan exportadas 4.9 millo-
nes de toneladas de soja en grano, que, si bien significan
unareduccidonde 62.262 toneladas o 1,2 % con relacion al
mismo periodo del afio anterior, el ingreso de divisas tuvo
un pronunciado incremento debido a la mejor cotizacién
de la soja en el mercado internacional. Al respecto, Sonia
Tomassone, asesora de Comercio exterior del gremio,
comentd que la soja permitioé un ingreso de USD 2338
millones, unos USD 700,7 millones mas que el mismo pe-
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riodo de la temporada anterior, en el que ingresaron USD
1637,5 millones, conforme los datos del Banco Central
del Paraguay (BCP). “Este incremento del ingreso de di-
visas contribuye al fortalecimiento de la economia nacio-
nal en un ano bastante complicado nuevamente para las
exportaciones, debido a los problemas de navegabilidad”,
refirié. Admitié que la merma en el volumen de soja ex-
portada se debid a las condiciones fluviales adversas su-
madas a las demoras en la salida de camiones en Ciudad
del Este a raiz de la congestion de vehiculos como conse-
cuencia de la prolongada huelga de transportistas de car-
ga que saturd las fronteras. Por su parte, los derivados de
la soja (aceite/pellets) también sufrieron retrasos en los
envios por esta situacion logistica. CA

Www.campoagropecuario.com.py



PAQUETES DE PROTECCION
JOHN DEERE
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CONSULTAS AL 0986 123000

SEGURIDAD PARA TU MAQUINA, TRANQUILIDAD PARA VOS.
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KUROSU & CIA.

Sucursal Mariano Roque Alonso
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Carne vacuna: perjuicios a la vista

M as alla de la suspension transitoria para exportar
cortes vacunos implementada por el gobierno na-
cional, el pasado mes de mayo se consolidé como el perio-
do en materia de envios al exterior de carne vacuna de los
ultimos seis meses, sefialé un informe de la Cadmara de la
Industria y Comercio de Carnes y Derivados de la Repu-
blica Argentina (CICCRA). Se exportaron 63,3 mil tone-
ladas peso producto (tn pp) de carne vacuna, es decir el
equivalente a 88,7 mil toneladas res con hueso (tn r/c/h).
De la suspension de exportaciones se paso a los cupos para
los embarques extracuotas (Hilton y otras). En total se ex-
portaron 35 mil tn peso producto (pp) de carne vacuna en
el sexto mes del presente aino, es decir 29,3% menos que en
junio de 2020 (-14,5 mil tn pp). Fue el menor volumen de los
Ultimos dieciséis meses. China explico casi 74% de la caida
del volumen exportado (-10,7 mil tn pp; -28,2% anual).

Las exportaciones del complejo oleaginoso crecieron
52,8% durante el primer semestre.

El Ministerio de Agricultura, Ganaderia y Pesca de la Nacién
informd que el valor de las exportaciones del complejo olea-
ginoso logroé una suba interanual del 52,8% durante el primer
semestre del afo, al totalizar 13.100 millones de ddlares.

De acuerdo con el relevamiento realizado por el INDEC en
su informe sobre los complejos exportadores, las ventas
del sector responden a un crecimiento del 55% en el valor
de los envios de soja y derivados, que sumaron 11.900 mi-
llones de délares; y del 81,8% en el segmento girasol, que
alcanzo6 689 millones de ddlares, sefala el comunicado.

En tanto, las exportaciones del complejo olivicola totali-
zaron 59 millones de ddlares, con un alza interanual de
28,3%. El 54,8% de lo exportado correspondié a aceite
de oliva; 34,6%, a aceitunas preparadas; y 10,5%, a acei-
tunas con agua salada.

Lacteos: mision comercial a Brasil

| embajador argentino en Brasil, Daniel Scioli, inau-

gurd una misién comercial que llevara productos
l[acteos argentinos a distintas ciudades de Brasil. De los
encuentros, que se extendieron hasta el 10 de septiem-
bre participaron 18 empresas, entre otras, llolay y La Se-
renisima. Lainiciativa es fruto del trabajo conjunto entre
la Cancilleria, la Embajada, el Ministerio de Agriculturay
el Consejo Federal de Inversiones.
Las empresas argentinas de Santa Fe, Cérdoba, Entre Rios
y Buenos Aires se reunieron con 28 contrapartes en Porto
Alegre, Curitiba, Floriandpolis, San Pablo y Recife en mas
de 200 encuentros. La Argentina es el primer proveedor de
lacteos en Brasil, con una participacion del 56%.
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a siembra de maiz con destino grano comercial

del ciclo 2021/22 comenzé en el centro del
area agricola nacional con la incorporacién de los
primeros lotes tempranos. Las renovadas reservas
hidricas en parte de los cuadros presupuestados
para el cereal, permitié que las labores se concen-
traran en las provincias de Santa Fe y Entre Rios,
sefalé la Bolsa de Cereales de Buenos Aires.
Alafechayaselogrésembrarel 2,3%delas 7.100.000
hectareas proyectadas para la campafa en curso,
500.000 hectareas mas que las sembradas el ciclo
previo (Superficie 2020/21: 6.600.000 hectareas).

D e los 6,6 millones de hectareas implantadas
con trigo, luego de las lluvias, el 67% del area
mantiene una condicién hidrica Adecuada/Optima,
e incluso se registran algunos focos aislados de ex-
cesos, indica el panorama agricola de la Bolsa de
Cereales de Buenos Aires.

En cuanto a la condicién de cultivo, el 78% del area
se encuentra entre Normal y Excelente, mientras
que el 22% en condicion Regular/Mala se concen-
tra casi exclusivamente sobre el norte del area
agricola, donde el 100% del cereal se encuentra en
etapa de encafnazén en adelante bajo condiciones
restrictivas de humedad.

| drea proyectada parael ciclo 2021/22 de gira-

sol cae 50 mil hectareas, debido a la imposibili-
dad de llevar adelante la siembra en la region NEA
por déficit hidrico, senala la Bolsa de Cereales. Sin
embargo, sobre el centroy sur del area agricola, las
lluvias de la primera quincena de septiembre afian-
zan la intencion de expandir la superficie.
Por lo tanto, a pesar de este nuevo ajuste, en com-
paracion al ciclo previo se mantiene un incremento
del 13,8%, consigna la BCBA. De esta nueva pro-
yecciéon de siembra de 1,65 millones de hectareas,
alafecha se encuentra sembrado el 21,5%.

Www.campoagropecuario.com.py
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Recomendaciones de
Bayer para el manejo
oportuno de las
enfermedades en soja

siembra en algunas regiones del pais, principal-

mente Sur y Centro, estdn mas adelantadas que
el afo anterior. Las perspectivas climaticas indican que
pueden existir condiciones para la aparicion de las en-
fermedades en este cultivo.
El Ing. Agr. Enrique Fretes, responsable de Desarrollo
de Mercado para Paraguay y Bolivia de Bayer, brinda
indicaciones oportunas para el manejo adecuado de las

I a campana de soja 2021/2022 esta en marcha. La
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enfermedades flngicas en el cultivo
de soja.

Menciond que las condiciones pre-
disponentes para la proliferacién de
las enfermedades en soja estan muy
ligadas a las condiciones climaticas
que ocurran de aqui en adelante.
Otro factor que favoreceria a la apa-
ricion de de las enfermedades es la

Www.campoagropecuario.com.py
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BOX EMPRESARIAL

cosecha tardia de la campana anterior, y la extension de
la pausa fitosanitaria. “Por estas circunstancias podemos
tener de vuelta las condiciones optimas para la aparicion
manchas foliares y también de la roya”, dijo.

En cuanto a la roya de la soja, manifesté que,en la cam-
pafa anterior, de acuerdo a monitoreos realizados con
cazaesporas, se registraron baja presencia de esporas
en el ambiente, y con comportamiento muy irregular, lo
cual fue también observado en el desarrollo de los culti-
vos. Sin embargo, en las siembras tardias y en la zafrifia
se tuvo alta incidencia. También advirtié que esta enfer-
medad es de comportamiento impredecible por lo que
no hay que bajar la guardia.

‘Ante la complejidad de situaciones que puede darse duran-
te la presente campana de soja, la mejor alternativa que el
productor puede tomar es optar por un manejo bien planifi-
cado, con productos de alta eficiencia y con espectro amplio
sobre el complejo de enfermedades”, dijo.

Manifesté que, en las primeras aplicaciones,es importan-
te realizar la mayor inversion para proteger todo el estrato
inferior del cultivo y posteriormente tener una base fuerte
para el manejo de la enfermedades para una tercera o cuarta
aplicacion, si la situacién asi lo amerita”, dijo.

PORTAFOLIO BAYER

Bayer cuenta con cuatro fungicidas en su portafolio
para el manejo de enfermedades en soja: Cripton Xpro,
Cripton, Sphere Max y Nativo.

Fretes comentd que la aplicacién cero es una alternati-
va valida dentro del manejo; es el tratamiento fungico
qgue se debe aplicar en las etapas V4 a V5 del cultivo,
con cuatro a cinco trifolios totalmente expandidos en
el cultivo. “Esta prdctica aun no es muy adoptada, pero las
investigaciones indican que agrega unos 180 kilogramos por
hectdrea en incremento de la productividad”, dijo.

Para la aplicacion ‘“cero” Bayer recomienda el uso del
Nativo, producto compuesto a base Tebuconazole y
Trifloxistrobin, eficiente para el manejo de antracnosis,
mancha parda y Cercospora kikuchi, dejando un residual
preventivo para roya, en las hojas tratadas.

La primera aplicaciéon se debe realizar cuando el indice
de area foliar sea mayor, antes del cierre de las hileras.
Dicha aplicacién se debe realizar con un producto de
mayor tecnologia, donde la propuesta de Bayer es el
Cripton Xpro, compuesto de tres ingredientes activos;
Prothioconazol, Trifoxistrobin y Bixafen, de comproba-
da eficiencia sobre el complejo de enfermedades. “Con
esto cubrimos todo el complejo de manchas, ademds posee
alta eficiencia sobre el control de la roya, evitando la instala-
cién temprana de los hongos en las hojas inferiores, que son
las responsables del 30 a 40% de la produccion”.
Posteriormente, considerando un intérvalo de 14 alé
dias, se recomienda la aplicacion del Cripton, compuesto
por Trifloxistrobin y Prothioconazole, para complemen-
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Ing. Agr.
Enrique Fretes,
responsable
de Desarrollo
de Mercado
para Paraguay
y Bolivia de
Bayer.

tar el tratamiento y el manejo de las
principales enfermedades. Esto per-
mitira tener la base sélida para que
las enfermedades que invadan al
cultivo posteriormente no consigan
reproducirse y causar pérdidas de
rendimientos.

Para una tercera aplicacién, Bayer
recomienda el uso del Sphere Max,
compuesto por Cyproconazoley Tri-
floxistrobin, un producto ya conoci-
do por su eficiencia y rapida absor-
cion. Indicado para las aplicaciones
en etapas reproductivas de la soja,
ya que permite un manejo adecuado
para un final de ciclo tranquilo del
cultivo, “Con estas técnicas y produc-
tos recomendados Bayer ofrece el pro-
grama mds eficiente para el control de
todas las enfermedades en el cultivo de
soja”, enfatizo el profesional. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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incipales enfermedades de la soja.
ucion, no tranca picos y filtros.
ranulometria uniforme sin formacion de polvo.

racion y permanencia del producto sobre las hojas.

UPLIFT

Producto original de
UPL distribuido en

Paraguay por Glymax.

Presencia fuerte en el campo
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ENTREVISTA

La'clave del éxito en
el agro es generar
conflanza

Graciano Pereira, empresario, presidente del gru-  ductivo. Hoy por hoy las sorpresas
po GPSA, nos cuenta su experiencia de los 20 en el campo estan muy medidas y

afos junto al agronegocio y los puntos fuertes de MY pulidas. Cada vez nos senti-
mos mas confiados en el trabajo

la compania. “La clave del éxito en el agro es gene-  gue estamos haciendo, tanto para
rar confianza”. Resalto que el agro tiene un futuro laproduccién como paralarecupe-

muy favorable de la mano de la tecnologia. Valorg  racién de los créditos que estamos
dando al sector.

el acompanamiento de la Revista Campo Agrope- g productor es més previsible

cuario en las dos décadas. ante ciertos factores controlables,
ademas el desarrollo de las tec-
nologias, como los germoplasmas

_ CAM. {Nos puede comentar un poco sobre la permiten disponer de materiales
historia del el grupo GPSA? genéticos muy adaptables a la va-
_ Pereira. El grupo GPSA es una empresa familiar que riabilidad del climay a los diferen-
yo presido y estd gerenciado por cinco de mis hijos, tiene tes ambientes.
20 anos de vida y nuestra pasién en el campo es ocupar
mano de obra en todas las actividades que venimos de- _ CAM. (Cémo vio la contribu-
sarrollando. cion del agro al pais?
_ Pereira. El aporte del agro al pais
_CAM. ;:Coimo empezé GPSA? estd a la vista al igual que su valor
_ Pereira. GPSA empezd6 con el servicio de acopio y co- y potencial. La situacién de pande-
mercializacion de granos para los productores. Actual- mia, que trajo el paro de diferentes
mente somos un grupo importante del agronegocio por- sectores del pais, no logré parar al
que estamos abarcando varios rubros de la produccion agro y fue el sector que dio su fuer-
nacional. Somos productores de semillas de soja, trigo y te aporte para que las cosas sean
arroz. Trabajamos en el rubro de la ganaderia y partici- sostenibles y que el impacto de la
pamos en la agroindustria con el desarrollo de algunos pandemia no sea tan nefasto en la
productos con la stevia, té, yerba mate y otros produc- economia.
tos para el consumidor final. El agro, ademas, dio importantes
contribuciones en el desarrollo de
_CAM. ;Cémo vieron el proceso de crecimiento las comunidades del pais donde se
del agronegocio en estas dos décadas? desarrolla la actividad.
_ Pereira. El agronegocio fue evolucionando a pasos
agigantados, porque viene acompanado con el desarro- _CAM. ;Cudles fueron los hitos
llo de las tecnologias, donde el productor se siente cada importantes dentro del grupo
vez mas seguro de lo que esta haciendo. GPSA?
Nosotros vemos con muy buenos ojos esta evolucion, _ Pereira. Un hito importante fue la
porque cada afno se va saneando mas el sector pro- adquisicion de una finca en el Chaco
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donde desarrollamos la produccién de arroz, que ac-
tualmente estamos realizando con mucho entusiasmo y
éxito. Somos pioneros en produccion de arroz en el Cha-
co, estamos en el cuarto afo de produccion, con 6.000
hectareas. Vamos creciendo afo tras afo generando
fuentes de trabajo para toda la zona norte del pais don-
de actualmente contamos con mas de 200 funcionarios.

_ CAM. (En qué negocios participa GPSA?

_ Pereira. GPSA actualmente tiene varios lazos comer-
ciales, uno de los principales es la distribucién de insu-
mos agricolas. Somos distribuidores de Syngenta, BASF
y otros marcas, ademas de nuestra propia marca GPSA.
Asimismo tenemos nuestra planta de Nutricion Vegetal
donde desarrollamos productos en la medida de los re-
guerimientos de los productores.

Participamos en varios proyectos agricolas, tenemos
alianzas estratégicas productores en diferentes regio-

Graciano Pereira,
empresario,
presidente del
grupo GPSA.

nes del pais. GPSA tiene un equipo
de 35 ingenieros agronomos y tiene
consolidado su equipo comercial de
GPSA con colaboradores de alto ni-
vel de formacion.

_ CAM. (Cémo se siente con
todo el proceso que vivié en el
agronegocio?

_ Pereira. Me siento muy satisfe-
cho, muy confortable con lo reali-
zado y las ensefianzas que vamos
generando para las préximas ge-
neraciones. El acompanamiento de
mis hijos como cabezas de los pro-
yectos y el fortalecimiento de un
equipo de personas bastante pro-
fesional nos llena de orgullo y satis-
faccion permitiendo ver un futuro
prometedor.

_CAM. ;Cémo sintio la presen-
cia y el acompanamiento de
CAMPO AGROPECUARIO?

_ Pereira. CAMPO AGROPECUA-
RIO es digno de admirar, CAMPO
AGROPECUARIO acompaié los
procesos agricolas durante los 20
anos. Siempre estuvo presente en
todas las exposiciones, en todos los
dias de campo que hemos realizado.
Nos sentimos muy satisfechos con
el respaldo que la revista CAMPO
AGROPECUARIO nos brindo.

_ CAM. ;Qué mensaje puede
expresar?

_ Pereira. El futuro es impredeci-
ble, pero de la mano de la tecnolo-
gia, la biotecnologia, que vemos no
va a parar, visualizamos un futuro
inmenso en franco crecimiento de la
agricultura en el pais.

_ CAM. ;Qué diria a sus pares
empresarios y agricultores?

_ Pereira. El punto clave para todo
empresario del sector agricola es
generar confilanza a través de los
anos y buscar el beneficio mutuo, no
solo para la empresa, sino también
para el productor. CA
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La industria Sol Blanca
celebra 30 anos

de primera calidad con el sello de mano de obra na-

cional. Hace tres décadas nacio esta industria que
conquisté la mesa de las familias paraguayas, desde el co-
razon de J. Eulogio Estigarribia (Campo 9), departamento
de Caaguazu y de la mano de la Cooperativa Sommerfeld.
Las harinas y fideos Sol Blanca son el resultado de la
permanente innovacion, responsabilidad, compromiso,
dedicacién y constancia. Valores que sonun legado de la
gran familia de la Cooperativa Sommerfeld.
En 1991, un grupo de jévenes productores de trigo, socios
de la Cooperativa Sommerfeld, vieron la necesidad de pro-
ducir su propia harina para aprovechar el trigo que produ-
cian localmente, sin necesidad de importar del exterior.
En ese tiempo, el proyecto era ambicioso y tuvo que supe-
rar diferentes desafios, como la compra del molino adecua-
do, porque contaban con sélo 12 hectareas de superficie y
poco capital de inversion. Gracias al apoyo de una empresa
local, encontraron en Chile el molino para dar vida a Sol
Blanca, procesando hasta 60 toneladas de trigo por dia.
Conlapresenciadel presidente de laRepublica,en 1993,
se realizé lainauguracion oficial del Molino Harinero Sol
Blancay con el mismo entusiasmo, aquellos primeros vi-
sionarios, fueron fortaleciendo sus pasos para construir
una creciente industria, que representa lo mejor de su
gentey es fuente de trabajo para miles de paraguayos.
Contando con el respaldo y la confianza de los socios de

S ol Blanca cumplié 30 afios ofreciendo productos
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la Cooperativa Sommerfeld, invirtiendo en tecnologia,
han ganado aceleradamente espacio en el mercado lo-
cal, logrando ampliar su capacidad de produccién con los
afos, alcanzando actualmente las 320 toneladas por dia.
Estaindustriatiene ademas 9 silos, ubicadosen Campo 9.
Produce harinas y fideos de primera calidad, a través de
procesos de elaboracion altamente profesionales y tec-
nolégicos.

Los 2 molinos de Sol Blanca procesan 320 toneladas de
trigo diariamente, producen harinas de primera calidad,
a través de su proceso de elaboracién altamente tecno-
légico, garantizado por afios de experiencia en la cons-
tante busqueda de la excelencia.

Cuenta con centros de distribucién en diferentes zonas
del pais: Mariano Roque Alonso, Capiata, y la nueva su-
cursal de Minga Guazu.

Este ano, como desafio, Sol Blanca se propone a lanzar al
mercado sus tradicionales panes dulces, en sus presenta-
ciones: Clasica, Panetone y Chocotone. También las ver-
siones gourmet con rellenos: Brigadeiro, Leche condesa-
day con chispas de chocolate y cobertura de chocolate.
“Nuestro compromiso es brindar y acercar productos de cali-
dad a la mesa de todos los paraguayos”, reza un comunicado
de la industria que ademas destaca “Celebrar 30 arios de
historia es posible gracias a nuestros socios, colaboradores y
de todos aquellos que nos eligen todos los dias. Gracias por
permitirnos estar en tu mesa, siempre”. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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BALPAR destaca productos
Italimpia para las empresas

- i i

Cristian Postel,
gerente de
Cuentas Claves
de BALPAR.

ALPAR S.A., ademas de su destacada experien-
B ciaenelrubro de Pesaje Comercial e Industrial,

proveyendo basculas pesa camiones y balanzas
comerciales a supermercados, cuenta con una linea ex-
clusiva dedicada a apoyar a la industria nacional, a tra-
vés de productos de Italimpia, marca de procedencia Ar-
gentina, de la que ofrece una extensa gama de cepillosy
accesorios para higiene industrial, informé Cristian Pos-
tel, Gerente de Cuentas Claves de BALPAR S.A,
Los productos estan fabricados especificamente para
cubrir las areas criticas y estan orientados para diver-
sos tipos de empresa en las que se debe prestar especial
atencién a la higiene, ya sea en la fabricacion de alimen-
tos, tambos, centrales lecheras, establecimientos de
catering y hospitales. Los productos se fabrican no solo
para cumplir con las Buenas Practicas de Manufactura
(BMP), Control de Puntos Criticos, y/o Procedimientos
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Operativos Estandarizados de Saneamiento, sino tam-
bién son disenados para llevar tranquilidad a los respon-
sables de limpieza porque son eficaces, confiables, he-
chos de materiales robustos y de facil uso en la limpieza.
Principalmente estan disponibles en cinco colores y en al-
gunos casos seis para ayudar a la segregacion, por tipo de
trabajo o departamento, favoreciendo a laimplementacion
de Sistemas como HACCP (Control de Puntos Criticos).
“Actualmente proveemos a las industrias frigorificas y de ali-
mentos mds importantes del pais apoyando con los produc-
tos de Italimpia. Cuando desarrollamos la linea de negocio,
tanto de cuchillos como la linea de limpieza industrial, siem-
pre pensamos en productos que podrian también utilizar
nuestros clientes dentro del rubro de pesaje, tanto comercial
como industrial”, resalto.

Por la mencionada razén comenté que ademas de bas-
culas, balanzas y géndolas decidieron contar con otros
productos que puedan apoyar y aportar a la operativa
en general de estas industrias.

Menciond que también la marca ofrece una linea BLACK
(Negra) orientada a empresas de aseo o ambientes que
no necesiten una especificacién técnica por color. A di-
ferencia de los cepillos sanitarios, que son de poliéster
PBT, éstos estan fabricados Unicamente con fibras de
PVC, aptas para el barrido de polvo, por ello no son pro-
picios para las areas donde, se procesan alimentos. Los
materiales de estos productos estan disefiados con el
propésito de ser lo suficientemente robustos como para
soportar un uso sumamente duro y al mismo tiempo, re-
sistir la corrosion, laabsorcién de humedad y la contami-
nacion bacteriana relacionada.

Los bloques o plantillas de los cepillos estan fabricados
con inyeccién de polipropileno sin burbujas, en su inte-
rior, para asegurar y garantizar que los filamentos per-
manezcan firmes con sus grapas al bloque. Tienen super-
ficies suaves y lisas, facilmente lavables, libre de grietas
donde pueden depositarse bacterias. La parte donde
encastran los mangos son engrosadas permitiendo una
mayor durabilidad frente a los cepillos comunes. Los
componentes y materiales utilizados en la fabricacion
de la gama de Cepillos Higiénico Sanitarios de Italimpia
cumplen con las normas establecidas para operar.
“Nuestros productos de limpieza industriales son de alta
durabilidad, dentro del amplio catdlogo se encuentran las
Mopas, Mangos Profesionales, Carros de limpieza, Contene-
dores especiales para basura entre otros productos”, recalco
el Sr. Postel. CA
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Addquiera nuestros productos
pagando comodamente.
Contamos con financiacion propia

Nuestros planes:

Plan clasico.

Plozos de hasto 8 meses

Plan de garantia basica por defectos de
fabrica.

Plan Premium
Full Cobertura todoriesgo

Calibracion de la bascula cada 2 meses
con camion meteoroldgico y pesas

certificadas por el INTM. Otros Prnductas
Posibilidad de pacto de recompra. industriales
Cuotas de hasta 12 meses.
Fr——————

Cobertura en caso de eventualidades. Continuo SPC

Asistencia téecnica ilimitada.

Plan Agro

Puede personalizar su plan y adaptarlo a

su periodo de cosecha. Consulte las opcio-
nes que le proponemos acordes a sus _
necesidades. ) Bascula Platafornma

con Visor de Paso
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Rizobacter a la conquista
del mercado global de
Inoculantes para soja

Rizobacter logré captar el 23% del mercado y ahora se concentra en la mi-
sion de profundizar la fertilizacion biolégica en mas de 40 paises. La em-
presa ya esta entre las cinco companias productoras de insumos bioldgicos

mas importantes del mundo.

23% del market share global. Su planta de produc-

cion se encuentra en Argentina, donde nacié hace
44 anos y desde donde desplegd su estrategia de expan-
sién internacional, basada principalmente en establecer
fuertes vinculos con instituciones técnicas- cientificas,
empresas y productores de otros paises. Desde la com-
pafia aseguran que esto les permitio llegar con tecno-
logias especificas, desarrolladas bajo estrictas normas
internacionales de calidad, que responden a las necesi-
dades productivas de ambientes muy disimiles en toda
América, Asia, Africa y Europa. Este posicionamiento
hoy la ubica entre las cinco empresas productoras de
insumos biolégicos mas importante a nivel global.
La fijacion bioldgica puede aportar naturalmente hasta
el 70 por ciento del nitrégeno que la planta de soja ne-
cesita durante su desarrollo. El aporte de este proceso
bioldgico a la nutricién del cultivo de las leguminosas se
maximiza a través de la practica de inoculacién. Como
consecuencia, se reduce la necesidad de la fertilizacion
guimica que representa un alto costo econémico para el
productor y para el ambiente, con consumo de combus-
tibles fésiles, una alta emisién de didxido de carbono a la
atmosfera e incidencia en el equilibrio de los ecosistemas.
Entre los paises con mayor adopcién de esta practica se
encuentran Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay, Bolivia vy,
yendo a otras latitudes estan, Ucrania, Francia, Turquia, Sud-
africay Canada. Por las ventajas que aportan los inoculantes
a la produccién sustentable del cultivo de soja, Rizobacter
prevé un futuro auspicioso en lo que respecta a la adopcion
de esta practica que alin se mantiene baja en algunos paises.

I os inoculantes para soja de Rizobacter ocupan el

UN CRECIMIENTO CON BUENA BASE

Lademanda de insumos biolégicos viene creciendo, segin
el Ultimo registro alcanzé un incremento del 14% anual.
Este giro pronunciado de la produccion agricola hacia tec-
nologias que aporten sustentabilidad al sistema, encuen-
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tra a Rizobacter bien parada sobre sus cuatro décadas
invertidas en investigacion de tecnologias de formulacién
de bioldgicos (el 30 por ciento de las ganancias se desti-
nan a programas de |+D). Esta trayectoria se ve reflejada
principalmente en las formulaciones que agregan valor
a los tradicionales inoculantes. La compaiiia ha logrado
desarrollos vinculados a la supervivencia bacteriana que
hoy brindan la posibilidad de realizar tratamientos de se-
millas hasta 220 dias antes de la siembra. También, con la
tecnologia de osmoproteccion, logré fortalecer a las bac-
terias y promover su mas alto rendimiento metabdlico.
Entre los ultimos adelantos se registra la inclusién de los
bioinductores capaces de generar senales moleculares
para acelerar la comunicacion entre bacterias y plantas; y
las bacterias que toleran mejor el estrés hidrico.

Matias Gorski, gerente global de Productos Biolégicos
de la compaiiia explica en qué basan las expectativas de
crecimiento. “Estos productos son amigables con el ambien-
te, previenen la degradacion de los suelos, son mds econé-
micos y seguros para el productor, mejoran la calidad y ren-
dimientos de los cultivos e, integralmente, favorecen a una
agricultura regenerativa. A su vez, estas ventajas se combinan
con la mayor demanda de alimentos, las mayores exigencias
regulatorias de los paises que promueven disminuir el uso de
quimicos y las exigencias del propio consumidor”.

SON MUCHOS LOS DESAFIOS Y

LAS OPORTUNIDADES

En 2021, Rizobacter desembarcé en Australia y Méxi-
€O, que se suman a otros paises también recientes como
Serbia, Croacia, Hungria, Malawi, Ghana y Chile. En
Sudafrica por ejemplo ya abarca el 60% del mercado de
inoculantes para soja.

Actualmente, su presencia internacional asciende a mas
de 40 paises donde busca ampliar su paleta de productos
biolégicos integrada por biofungicidas, bioinsecticidas,
bioestimulantes e inoculantes para diversos cultivos. CA
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Especialmente recomendado
para controlar patdogenos de suelo.

A RIZOBACTER
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Durante una visita a productores de Alto Parana de la zona de Yguazu
y Minga Guazu del equipo de CAMPO AGROPECUARIO Multimedia se
pudo conocer parte del trabajo en hortalizas y frutas desarrollado en
la zona. Entre otros puntos, también se resaltd el acompanamiento y la

asesoria recibida para mayor tecnificacion hortifruticola, como la brin-
dada por la firma CMP Agro, que incluye la utilizacion de plasticos de la
marca Agrinplex en las fincas recorridas en la jornada.

LINEA AGRINPLEX EN DESTAQUE
ApOyo para mayor
tecnificacion horticola

parada en Yguazu. Ahi, Ricardo Ruiz Diaz, quien

con poca experiencia, decidié trabajar en unas
6 hectareas para obtener locote y tomate. A 3 anos de
iniciar las tareas en su finca, actualmente cuenta con 10
colaboradores vy, gracias a un crédito, pudo avanzar en la
tecnificacion de su actividad. Para ello contacté con la fir-
ma CMP Agro, que le brindé no solo el equipamiento re-
queridos sino que lo apoyd con un asesoramiento técnico.
Con esta asistencia implementd como estrategia el uso
de “mulching” en su produccion, ademas de instalar in-

I a gira por el campo de los productores incluyé una
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vernaderos con plasticos de la linea Agrinplex. Ruiz Diaz
dispone de 14 invernaderos y 26 estructuras con media
sombra, para producir locote y tomate. A este ultimo, le
agreg6 el sistema denominado micro tunel, que igual-
mente emplea plasticos que la firma le provee y asiste, y
que arrojo excelentes resultados, con un promedio de 4
a 5 kg por planta, con pocos problemas por plagas.

Para el sistema de riego de su produccién opto por invertir
enuna pileta de 800.000 litros. De vuelta empleé un mate-
rial especial para la finalidad deseada. El plastico usado fue
la Geo Rain uno de 250 micrones. Este sistema le permitié

Www.campoagropecuario.com.py



Ricardo Ruiz Diaz, horticultor
‘de la zona de Yguazd.
e

distribuir agua paratodael drea de riego a través de las cin-
tas de goteo, con los cafnos subterraneos. Conrespectoala
preparacion del suelo para la siembra de nuevos plantines,
post cosecha, el horticultor explicd que empled la técnica
de la solarizacion en la unidad productiva.

Segun indico, esta técnica ayuda a combatir los proble-
mas de nematodos que han tenido alguna vez en la finca.
“Con el segundo ario de implementacion de este sistema en
el suelo, la mejoria fue entorno de un 70 %, gracias a los plds-
ticos para la solarizacioén de Agrinplex, bajo la asistencia de
CMP Agro” resalté. Fuera de la asistencia y los equipos
empleados, aprovechd para comentar parte de su expe-
riencia en la comercializacion de su produccién, quizas
el punto flojo de la temporada, reconocio.

Explicé que el precio no les favorecié mucho este ano.
Pero pudo colocar su produccién gracias a un cliente fijo
gue cuenta en Encarnacién, como proveedor de super-
mercado y otros puntos de abastos. Para otros frutihor-
ticolas y quienes desean incursionar en el rubro animé a
no decaer. Lo importante es persistir. La produccién no
es facil, pero ayuda mucho para sustentar a la familia.
Invitd a quienes quieran visitar y conocer su modelo de
trabajo, con un gran aporte a su familia, finalizé.

FRUTILLAS EN MINGA GUAZU

La segunda visita incluyé la finca de Eulalio Rivarola.
Oriundo de Capiata, se afincé en la zona como produc-
tor en los 70 del siglo pasado. Con el acompainamiento
de su familia inicio la actividad con verdeos y frutas de

estacion, destacandose desde un buen tiempo la pro-
duccién de frutilla. Utiliza como variedad la Dover, ob-
tenida por el Instituto Paraguayo de Tecnologia Agraria
(IPTA) y que demostro buena adecuacion al clima.

En nuestro dulce idioma, Don Eulalio conto su sistema
de trabajo y de cémo ha ido cambiando su labor a lo lar-
go de casi medio siglo, adaptandose a las nuevas tecno-
logias que ayudan a su produccién. De la variedad em-
pleada, destaco su buena adecuacion al clima de la zona.
Es un campedn en produccion, reforzé su concepto. En
este punto, resalté que obtuvo rendimientos en torno al
1kg/planta, en donde resalté que en gran medida ayuda-
ron los cuidados y la utilizacion del “mulching”.

Lleva cuatro afnos con este sistema con buenos resulta-
dos. La poblacion de malezas disminuyé significativa-
mente. La tierra no se compactay conserva la estructura
del sueloy la humedad, lo que favorece a las parcelas de
frutillas. Con los invernaderos igualmente logré buenos
resultados. “La diferencia de producir en invernadero con
la de campo abierto es la proteccion que aquel otorga antes
las inclemencias del tiempo. Sin la tecnificacion, las frutas se
danan, no dan para ventas y perdemos”, expresoé.

También con mucho sacrificioy afios de trabajo, la familia de-
cidié invertir en una pequena pileta que les ayuda a brindar
el sistema de regadio para las parcelas que estan bajo inver-
naderoy a algunas que estan a campo abierto. No obstante,
igual sigue teniendo unas hectéareas con regadio a mano v,
en su mayoria con cintas de riego. Nuestra visita permitié
observar gran cantidad de verdeos, como lechuga, apio, =»
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Eulalio Rivarola, propietario
de la finca visitada.

orégano, cebollitas, cilantro, ricula, entre otros.

A esta produccion se suman algunos rubros medicinales
como menta e, igualmente, una pequena parcela de frutilla
con su anterior sistema de cobertura con rastrojos de pino.
“Hemos probado todo, pero hasta el momento no nos quejamos
de los sistemas que adoptamos, la gente dice que ya tenemos
mucho dinero, pero lo que hacemos es invertir para seguir tra-
bajando y tener una produccién de mayor calidad para nues-
tros clientes y mantener una vida digna con la familia”, dijo.

En la actualidad Don Eulalio y su familia comercializa su
produccién en la central de feria en Ciudad del Este, su-
permercados y el mercado de abasto de la ciudad, ade-
mas de clientes que van hasta la propia finca, cosechan
y llevan sus verdeos de acuerdo a sus necesidades. Por
ultimo, antes de concluir con la nota, el hortifruticultor
agradecio por toda la asistencia recibida desde la firma
CMP Agro, tanto por las soluciones como el apoyo téc-
nico y que gracias al empleo de tecnologias y técnicas
“nada muy grave ha ocurrido”, finalizo.

ACOMPANAMIENTO CONSTANTE

Elrecorrido contéigualmente conla presenciade Remigio
Rivarola, asistente técnico de CMP Agro, quien realiza un
acompainamiento constante a la familia, ademas de aten-
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Remigio Rivarola,
asesor de CMP Agro.

der a diversos clientes quienes confian en los productos
de lalinea Agrinplex. Sobre el “mulching”, indicé que es un
sistema muy favorable para la producciony proteccion de
cultivos, entre otros beneficios, impide grandes perjuicios
por matorrales ajenos a las plantaciones.

Comenté que en la finca de la familia Rivarola los resul-
tados fueron altamente positivos y los clientes encon-
traron un alivio con respecto a las problematicas que
tenian con las malezas, ya que anteriormente producian
la frutilla con una cobertura de hojas de pino, pero las
malezas aparecian con mas rapidez y competian con el
cultivo. Afadié que entre otras tareas, orientan a los
productores con las soluciones, como por ejemplo, sefa-
lar el tipo de “mulching” que mejor se adapta seguin cada
necesidad.

Explicé que cada solucion puede variar por las caracteris-
ticas propias de las fincas, pero que para los distintos ca-
sos, la empresa cuenta con diversas alternativas, las mas
adecuadas para el manejo y el sistema que el productor
desee implementar en su campo. De Agrinplex recordd
gue es una marca representada en nuestro pais por CMP
Agroy que ademas de plasticos para invernaderos, ofrece
otras propuestas como mantas de solarizacion vy silo bol-
sas para el almacenamiento de granos o ensilaje. CA
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EVENTOS ONLINE

FERIA ORIGINAL JOHN DEERE

Soluciones integrales para
elevar el rendimiento de la

cana de azucar

Daniel Britos, Carlos Benitez,
Especialista. Asesor de Ventas.

La cafha de azucar es un rubro muy noble con proyecciones bastante ambi-
ciosas en nuestro pais, segun estiman los expertos. Por ello, en el marco de
la Feria Original John Deere de KUROSU & CIA. se realizé una charla virtual el
pasado 10 de setiembre referente a las principales estrategias para elevar el
rendimiento de |la cafia azucar con énfasis en la “eficiencia” a través de la incor-
poracion de nuevas herramientasy la mejor tecnologia que ofrece la industria.

duccién de la cana de azucar -utilizada por va-
rios productores a la fecha- se ha mantenido
vigente con buenos resultados, pero el sector agricola
fiel a su linea evolutiva registré grandes cambios en el

p or mucho tiempo el tradicional sistema de pro-

Enelmarcodelciclodecharlasonline
realizadas en coincidencia con la fe-
ria, profesionales de KUROSU & CIA.
dieron énfasis a las novedades mas
importantes que trae la Firma para

rubro tras la llegada de soluciones integrales y tecno- pa?:l)?rzsg?zzé dicho cultivo. Las palabras de bienve-

Marketing de
KUROSU & CIA.

légicas en forma de implementos, maquinarias y otras nida estuvieron a cargo del Director

herramientas utiles permitiendo dar saltos exponencia-
les en el rendimiento del cultivo. Si hay algo a lo que nos
tiene acostumbrados la Feria Original John Deere con
KUROSU & CIA. es la constante busqueda de alcanzar
mayor ‘eficiencia” en el campo y si hablamos de la caia
de azucar, las estrategias de manejo actuales brindan
nuevas oportunidades para que el productor obtenga
los beneficios econémicos deseados y pueda controlar
los costos operativos en su finca.
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de Marketing, Pablo Benitez, quien
aproveché la ocasion para invitar al
publico a conocer a fondo el mundo
John Deere y sus innovadoras pro-
puestas asi como también todos los
servicios y el paquete de agricultura
de precisién que ofrece la concesio-
naria. Seguidamente, Daniel Britos,
especialista y asesor de ventas de la

Wwww.campoagropecuario.com.py



éCuales son las principales
necesidades del cliente?

Productor Prestador

Ingenio

KUROSU & ClA.

D) JcseiDeene

compaiiia, tomé la palabra resaltando que se sienten muy
orgullosos de hablar de este rubro ya que son los “tnicos
representantes John Deere en Paraguay de la cosecha meca-
nizada de cana de azticar”y la idea es fortalecer alin mas la
produccién en los préximos anos.

Segun datos del Ministerio de Agricultura y Ganaderia
(MAG), durante la zafra 2019/2020 fueron cosechadas
aproximadamente 105.000 hectareas, con un rendi-
miento total de 56.5 tn/ha; mientras que a nivel pais se
registro alrededor de 5.900.000 tn/ha. Es decir, la ten-
dencia indica que hubo un crecimiento en superficie
cultivada, como en producciéon y rendimiento. Si bien
existen diversos factores externos que condicionan la
calidad y productividad del cultivo, cada vez crece el

Etapas del Sistema de produccién
= La PRODUCTIVIDAD v los COSTOS son las vanables

gue se pucde CONTROLAR
» Cada paso o etapa de la agricuitura genera
DATOS
01 02
Planeacié Preparaci Siembra B Cuidado Cosecha
n an de de cultivo

KUROSU & Cla.

suelo

S DEERE

namero de agricultores dispuestos
a tecnificar su produccién, y justa-
mente pensando en esa creciente
demanda John Deere desarrollé una
amplia gama de productos y equipos
entre los que se destacan: tractores
de la serie 3000, 6J, 5E (con Rastras
Green System), 7J (con piloto auto-
matico), todos con un variado rango
de potencias; y soluciones en pulve-
rizacion de la marca PLA, las cuales
al igual que los equipos antes men-
cionados se adaptan a las exigencias
del cliente (produccién conven- =»

Siganos en Facebook e Instagram en @MicroPhos. Py

Visite también www.bungeparaguay.com

MicroPhos, la nueva tecnologia en fertilizantes.
Potencia el rendimiento
de sus cultivos y mejora
su rentabilidad.




EVENTOS ONLINE

ESTABILIDAD

Plantacion: Tractores Linea 71 con Piloto
Automitico

EURGEY & CIA

HURGEU & CIA.

cional u organica) dada su versatilidad para llevar a cabo
las labores del campo.

Carlos Benitez, asesor de Ventas de KUROSU & CIA,,
manifesté que la ventaja de estos equipos radica princi-
palmente en el facil mantenimiento/limpieza y disponi-
bilidad de repuestos, lo que deriva en un ahorro consi-
derable de recursos y costos.

En cuanto a la cosecha mecanizada de cafa de azucar,
las cosechadoras John Deere CH570 y CH670 emergen
como aliados claves para el productor pues poseen el me-
jor sistema de corte y limpieza del mercado, reduciendo
las pérdidas y aumentando el rendimiento. El exclusivo
monitor de cosecha SmartClean™ monitorea en tiem-
po real la materia extraina y el rendimiento, realizando
ajustes automaticamente en la operacion. El Cortador de
Base con Copiador de Suelo (CBCS) garantiza una mayor
precision, productividad y longevidad del cafaveral.

A su turno Eduardo Ayala, Supervisor de Repuestos de
KUROSU & CIA,, se refirio a las soluciones en postventa
que abarca una extensared de servicios desde el Centro
de Operaciones de KUROSU & CIA,, un sistema de ges-
tion agricola online que permite el acceso a la informa-

Soluckomnes en Fosventa
Repusslos pars cosechsders cafs

Solucires on Posvaenta

B =

Cartadee du e

HUROSU & ChA. HURDSU & ChA.

P —
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Aletan du gaseusin

Cuidado de cultivos: Soluciones PLA

Eduardo Ayala,
Supervisor de
Repuestos de

KUROSU & CIA.

R ]
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HURGEY & CIA.

[ = ECENLE

cion desde cualquier punto y lugar;
paquetes de servicios de manteni-
miento a través del Laboratorio de
Anélisis de Aceite; soporte técnico
personalizado a cargo del plantel
de profesionales; garantia exten-
dida de los equipos, disponibilidad
de repuestos y piezas originales
John Deere, entre otros.
Finalmente, Carlos Benitez, hablé
sobre las facilidades que otorga la
firma en términos de financiamien-
to, un detalle no menor teniendo en
cuenta el ciclo de la cafa de azucar.
Para cada caso existe una opcion va-
lida gracias a la alianza estratégica
de KUROSU & CIA. con financieras,
bancos y cooperativas proporcio-
nando al productor mayor comodi-
dad y flexibilidad en el pago con una
tasa diferenciada que se ajusta a sus
necesidades. CA

Soluciores #n Posventa

Responsalile de Menddn en Campo (RAC)H
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EVENTOS

SEGUNDA JORNADA DEL
CONOCIMIENTO BIOLOGICO

A 2.* JORMADA DEL
JNOCIMIENTO BioLOGIco ©

Biologicos, -]

herramientas
que suman
productividad

El uso de biolégicos como herramientas de con-
trol y prevencién de enfermedades en los diver-
sos cultivos agricolas va en aumento. Glymax lo
incorpord en su portafolio de insumos desde hace
unos anos y promueve la capacitacion sobre el
mismo. El pasado 9 de setiembre realizd la Segun-
da Jornada del Conocimiento Biolégicoen el Hotel . ., . . . )

. . ; . biolégico inicio con el fin de divul-
Nobile, donde convoco a expertos internacionales oo temas relevantes con respecto

para transmitir conocimientos. a las soluciones biologicas. Los tres
temas enfocados en la oportunidad
fueron de interés por su actualidad,

| evento que permitié conocer mas sobre los bio- sobre todo porque permitiran al
E légicos reunié a productores quienes aprovecha- productor manejar mejor sus areas,

ron la oportunidad para saber sobre las diversas ademas de tener la capacidad de
soluciones que brindan estos productos. En la oportu- M'A;'li:ﬁ{ tomar decisiones certeras para el
nidad, destacados especialistas, abordaron puntos im- gerente manejo de enfermedades, las cua-
portantes para conocer mas sobre esta herramienta que de lineas les van siendo direccionadas a las
estd ganando adeptos a nivel global. especiales y tecnologias biologicas que suman al

. . . e e responsable .
Glymax viene impulsando las jornadas de capacitaciéon del r?ortafolio control de enfermedades en la agri-

sobre la utilizacién y la importancia de las soluciones de biolégicos. cultura. “Son tecnologias extremada-
bioldgicas, comentd Andrey Mocelin, gerente de lineas mente importantes que con el tiempo
especiales y responsable del portafolio de biolégicos. se tendrd que adoptar por los benefi-
Destaco que la adopcion de esta tecnologia se encuen- cios que aporta, es por eso que se debe
tra en crecimiento, y actualmente Glymax es una de las comunicar sobre bioldgicos” expreso.
mayores empresas de este segmento, cuyo objetivo es
proveer de insumos y tecnologias al productor.

Como parte de esa estrategia viene promoviendo los en-
cuentros de capacitacioén. La jornada del conocimiento

AMBIENTE DE PRODUCCION
En la primera charla, el Dr. Luiz
Jordao, hablé sobre la construccion
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del ambiente de produccién para altas productivida-
des. Destacé al Paraguay como un pais que posee una
agricultura fantastica, incluyendo los ambientes de pro-
duccién agropecuarios ideales para la mayoria de los
cultivos, ademas favorecido por el clima, la topografia,
los tipos de suelos, disponibilidad de agua, entre otros,
logrando asi potencial productivo elevado.

Entre las alternativas disponibles para proteger el suelo
menciond a los abonos verdes, que cuentan con la capa-
cidad de adaptarse a diversos suelos y climas, son de ra-
pido crecimiento y alto poder de produccién de material
vegetativo, los mismos se cultivan con el fin de proteger

Dr. Luiz Jordao.

Y

y recuperar el suelo, aportando el
mejoramiento de la estructura de
este por la accion mecanica de las
raices, dejando al suelo, ligero vy ai-
reado, sefalé.

Jord3o resalté en la charla que los
abonos verdes son ideales para
aquellos suelos pobres y compac-
tados, ya que mejoran la circulaciéon
tanto del agua como del aire, prote-
giéndolo de la desecacién y la ero-
sion. “Si el productor invierte un poco
mds, ya sea en correctivos de suelo,
fertilizantes entre otros insumos agri-
colas, logrard una altisima productivi-
dad a la hora de realizar la cosecha.”
expreso.

La segunda disertacién fue Micro-
biologia del suelo y los biodefensi-
vos en la agricultura, desarrollado
por Kaue Ferreira, representante de
Lallemand, quien mencioné sobre
temas de microbiologia del suelo,
para que los productores puedan
conocer sobre los productos y las
aplicaciones de los mismos en la
agricultura, en el sistema de produc-
cion y para la utilizacion de manera
integrada, de tal manera a conseguir
mejores resultados en cuanto a ren-
dimiento de los cultivos,

Ferreira resaltoé que la utilizaciéon de
productos biolégicos integrados al
manejo de los cultivos aumenta la
productividad, las cualidades del sue-
lo se ven afectadas de forma positiva
y significativa, logrando un equilibrio
de suelo con la aplicacién de estas tec-
nologias. “Lo que siempre se recomienda
cuando el productor busca este tipo de
productos es observar la procedencia,
las cualidades de este para asegurar y
tener la garantia de que dicho producto
funcionard” expreso. Lallemand ofrece
soluciones para el productor, buscan-
do siempre optimizar la produccion,
para alcanzar altos techos producti-
vos, menciono Ferreira.

La tercera disertacion fue de Victor
Hugo Duarte, responsable de desa-
rrollo e investigacion de AgBiTech,
quien hablé sobre Soluciones =»
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Kaue Ferreira, representante
de Lallemand.

Biologicas para el manejo de plagas. El tema propuesto
por el profesional fue sobre el Manejo Sustentable de
Orugas con Baculovirus, una herramienta que se puede
agregar para realizar un manejo integrado dentro de la
propiedad. Durante la presentacion explicé que estas
herramientas pueden ayudar a disminuir el costo de pro-
duccién y aumentar la rentabilidad del productor.

Glymax actualmente es la segunda mayor empresa agricola
en ladistribuciéon de insumos en Paraguay y posee un porta-
folio muy completo, desde semillas y todos los insumos que
el productor necesita para el manejo de sus cultivos.
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Victor Hugo
Duarte,
responsable
de desarrollo e
investigacion

Desde hace unos afos invierte en
soluciones biolégicas y ofrece solu-
ciones al mercado agricola paragua-
yo a través de sus alianzas con las
firmas Lallemand y AgBiTech.
Mocelin destacdé que con la di-
versidad de productos que ofrece
Glymax busca brindar soluciones
a los productores. Ademas de las
herramientas ofrece asesoramien-
to con recomendaciones de profe-
sionales especializados en manejo
y tecnologia desde los diversos
puntos productivos del pais donde
participa. CA
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Corteva presento los

avances de sus objetivos
de sustentabilidad

Corteva Agriscience presentd los
avances de los objetivos globales
de sustentabilidad, en oportuni-
dad de lanzar un plan piloto de
distribucién de plantines de arbo-
les nativos en Paraguay. El evento
fue el 21 de setiembre en Hernan-
darias, Alto Parana. Entre los propo-
sitos de la compania se destacan la
reduccion de los gases de efecto in-
vernadero y acciones sociales.
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Ing. Agr.
Claudio Gaitan,
Country
Manager

de Corteva
Paraguay.

ortevareunié afuncionarios
‘ y alaprensaparacomunicar

sus metas de sustentabili-
dad. Los objetivos de la compaiiia
para el 2030 comprenden 14 pun-
tos, entre los que se destacan: la
formaciéon de los agricultores en
buenas practicas de gestion, herra-
mientas para optimizar los insumos
y mejorar la resilencia climatica.
Durante el evento que tuvo lugar en
el local de Itaipu, la compaiiia lanzo el
Plan Piloto en el cual distribuira 500
plantines de arboles nativos a los agri-
cultores, a través de sus funcionarios.

Www.campoagropecuario.com.py




En la oportunidad, Igor Borges, Gerente de Desarrollo
Sustentable de Corteva Agriscience, a través de un vi-
deo, destacé que los 14 compromisos que comprenden
el Programa de Sustentabilidad son los puntos que brin-
da el norte hacia donde van a apuntar en términos de
sostenibilidad como companiia en los préximos 10 afos.
“En esto focalizamos nuestros proyectos y nuestras iniciati-
vas. Alineados con nuestro conocimiento, nuestro expertiz y
con nuestros negocios lograremos contribuir de manera mds
eficaz”, enfatizé.

ElIng. Agr. Claudio Gaitan, Country Manager de Corteva
Paraguay, resalto que entre las metas sustentables de la
compaiiia se establecieron cuatro objetivos que son: los
productores, las comunidades, la tierra y los procesos
sustentables.

En el foco de agricultores tienen el objetivo de capacitar
a pequenos y grandes agricultores; en cuanto a la tie-
rra como la base de la sostenibilidad. “Vamos a trabajar
fuertemente en el cuidado de la tierra a través de las Buenas
Prdcticas Agricolas”, resalto.

Refiriéndose a comunidades comentd que ademas de
los funcionarios y terceros, también van a trabajar un
area de liderazgo femenino, en toda la cadena de valor.

AVANCES EN PARAGUAY

En cuanto a acciones concretas ya desarrolladas por
Corteva en Paraguay dentro del Plan de Sustentabili-
dad, mencioné que vienen trabajando con pequefios
productores desde el 2019 junto al INBIO en el Progra-
ma de Fortalecimiento de Escuelas Agricolas, que con-
siste en el aporte de un paquete tecnologico y de capaci-
tacion en dias de campo para los alumnos de las escuelas
de Concepcidn, Caazapa, Villarrica y Minga Guazu, asi
como para pequenos productores locales. Desde este
afio también se incluiran a escuelas de San Pedro.
Mencioné que también estan trabajando en el Proyecto
Sembrando, campana realizada desde la Camara de Fi-
tosanitarios y Fertilizantes (CAFYF), que busca mostrar
todas las oportunidades que tiene hoy el agro para las

L "

A\

mujeres. “Buscamos que con el tiempo las mujeres vayan
tomando cierto liderazgo, en determinadas posiciones en
toda la cadena de produccion y paralelamente estamos aus-
piciando eventos con pequenas productoras”, dijo.
Comenté que Corteva ademas va a auspiciar la participa-
cién de unas 200 pequenas productoras de Paraguay de la
Academia de Mujeres del Agronegocio del Brasil, lanzada
en el 2018 en asociacion con la Fundaciéon Cabral y la Aso-
ciacién Brasilefia de Agronegocio (Abag), donde se busca
mayor empoderamiento femenino dentro en el sector.
Menciond que también a través de CAFYF viene traba-
jando en la recoleccion de envases vacios de defensivos
agricolas de la industria. Esto responde al compromiso
con la proteccién del ambiente y la salud de los agricul-
tores, asi como al Cédigo Internacional de Conducta de
la FAO y las normativas vigentes del Senave.

La distribucion de los plantines forestales lanzada en
la ocasion es otra accion y la compaiiia tiene previsto
concretar convenios de cooperacién con otras organiza-
ciones para el fomento del uso de semillas certificadas
ademas de mantener un robusto Programa de Buenas
Practicas Agricolas que en los tres primeros afos permi-
ti6 la capacitacion de mas de 5.000 personas. CA
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Tras un par de intentos fallidos por realizar la muestra internacional
de julio en el campo ferial de Mariano Roque Alonso, finalmente los
portones del predio se reabrieron del 16 al 26 de septiembre para de-
sarrollar la 752 Exposicidon Nacional de Ganaderia. El evento congregd a
una buena cantidad de participantes, con un sector pecuario que prac-

ticamente mantuvo los niveles de ediciones anteriores, pero siempre
con novedades y la posibilidad de concretar excelentes oportunidades
de negocios, con un global en remates de animales por arriba de los 11

mil millones de guaranies.

752 EXPOSICION NACIONAL DE GANADERIA

Portones reabiertos,
dos anos despueés

llevd adelante la prosecucion de su muestra, cla-
vada en la edicidon 74 en el 2019. Luego vino la
pandemia y con ella la suspensién de varios mega even-
tos como lo es sin dudas la Expo Internacional de julio. Sin
embargo, este mes el campo de exposiciones “Don Juan

E | sector pecuario paraguayo asumié el desafio y
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Carlos Pereira” de la Asociacion Rural
del Paraguay (ARP) reabri6 sus por-
tones para la 75 Exposicion Nacio-
nal de Ganaderia, con una respuesta
sorprendente por parte de partici-
pantes y oportunidades de negocios,
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lo que termind por calificar de exitosa la propuesta.

Con unos 700 expositores, principalmente ganaderos,
entre cabareros, empresas proveedoras de genética,
de nutricion, de rodados y otras vinculadas al sector, el
predio se habilité en mas del 50 % de su area ferial. Se
inscribieron mas de 1.300 ejemplares, de los 1.700 ani-
males que se proyectaron al inicio, ubicandose en un ni-
vel promedio de participacion antes de la pandemia, con
la concurrencia de diversas especies. Otras presencias
fueron de entes publicos, asociaciones de productores y
granjeros, delegaciones internacionales, gastronomiay
parque de diversiones.

La actividad pecuaria concentré el mayor interés y se
desarroll6 el tradicional calendario de certamen gana-
dero, con admision, pesaje, medidas biométricas, juzga-
mientos a corrales, calificaciones en el ruedo y remates.
Con lo que, ademas de la reapertura del campo ferial, el
ruedo central volvié a dividirse para ofrecer un amplio
abanico de mejora genética en diversas especies, entre
ellas bovinas, equinas, ovinas, caprinas y bubalinas. En
su galpdn, los conejos completaron sus actividades y las
aves, entre ellas ornamentales, hicieron gala de presen-
ciaen otros sitios.

Por el lado de rodados, se observa-
ron empresas que acompafaron el
evento, tanto con vehiculos utilita-
rios como otras unidades, ademas
de algunas magquinarias, verdaderas
herramientas de trabajo en el cam-
po. El drea de exposiciones igual-
mente permitié conocer novedades
y lanzamientos a lo que se sumaron
tradicionales charlasy noches,como
las organizadas por el Consorcio de
Ganaderos para la Experimentacion
Agropecuaria (CEA) o de la Carne.
Un lugar muy concurrido fue el “Pa-
seo de ganaderos”, ubicado entre el
galpdn de ovinosy la sede de “Damas
ganaderas”.

Los juzgamientos de animales de
bozal devolvieron vida al ruedo. Se
realizaron del lunes al viernes y fue-
ron complementados con otros con-
cursos, como progenie, biotipo, con-
junto y otros. Ademas de vivir =»
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momentos emotivos con reconocimientos a las victimas
de lapandemiay otras ausencias fisicas, tanto durante la
apertura en Admisién, como en dias posteriores. En todo
momento se resalté que pese al encierro sanitario dado
con gran severidad el afo pasado, mas las disposiciones
por las que se limitaron las actividades, fue el campo el
que no paro vy siguio trabajando.

DESFILE DE CAMPEONES

La fiesta mayor de la ganaderia paraguaya tuvo su cul-
minacion el domingo 26, con el acto de inauguraciony el
desfile de campeones. Entre los oradores de la ocasion,
el presidente de la ARP, Pedro Galli, abordé varios te-
mas, tales como la necesidad de contar con un instituto
de la carne, avanzar en las negociaciones para la aper-
tura del mercado de China, la consolidacién del estatus
sanitario, la importancia econémica del sector, pero
dentro de una produccion que puede crecer de forma
amigable con el ambiente y la apuesta por la excelencia
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y la eficiencia.

En tanto, por el gobierno hablé el
ministro de Agricultura y Ganade-
ria, Moisés Santiago Bertoni, quien
resalté igualmente la preponderan-
cia de la actividad en la estructura
econdmica del pais, con un 23 % en
el PIB, como sector agrario amplia-
do, sobre todo como pilar para la
recuperacién durante la pandemia,
con la inyeccién necesaria de recur-
sos producto de las exportaciones,
tanto tradicionales como de otros
rubros que ganan preponderancia.
Reiteré el compromiso oficial de
acompanar al productor en todo
momento, asistiendo a la “gente que
quiere salir adelante”

También menciond la participacion
nacional en espacios tanto locales
como regionales e internacionales. En
ese sentido, resalté laconquistadelle-
gar alaPresidenciadela Organizacién
Mundial de Sanidad Animal (OIE), con
la eleccion de Hugo Idoyaga, al frente
de la entidad multisectorial para este
actual periodo. Finalmente, felicito a
productores por el logro e insto a se-
guir construyendo “una nacion pujante
y creciente”. [doyaga tambiénintervino
en el acto que contd con la presencia
del vicepresidente de la Republica,
Hugo Velazquezy otros componentes
del gabinete.

NEGOCIOS EN ALZA

Los negocios se concentraron sobre
todo en los remates. Datos de la or-
ganizacion indicaron que se genera-
ron ventas por un volumen en torno
a los 13 mil millones de guaranies,
superando las expectativas prima-
rias de 12 mil millones de guaranies,
tras la realizacion de las subastas,
entre las organizadas por las enti-
dades incorporadas, las de inver-
nada y la de la Fundacion ARP, esta
Ultima con fines de beneficencia. Al
buen momento del precio de los re-
productores, se sumé el interés por
adquirir genética ovina de primera
linea, segln las explicaciones.

En efecto, entre los puntos altos,
sorprendié la demanda por ovinos,
que ya tuvo un antecedente en la
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expo de la especie celebrada en Guaira, semanas atras,
con precios interesantes. Esta tendencia se mantuvo, lo
gue arroj6 buenos valores durante la Nacional de Gana-
deria. En bovinos, se siguio con la cotizacion en alza, tal
la tendencia ya observada a lo largo del afo, como sefial
de la recuperacion tras la comercializacién deprimida
desde antes de la pandemia y gran parte del 2020. Tam-
bién la gastronomia movioé algunos nimeros, asi como
concretar potenciales negocios.

A grandes rasgos, la muestra completé su cometido de

volver a abrir los portones del predio ferial de Mariano
Roque Alonso a un megaevento como lo fue la Expo Na-
cional de Ganaderia. La mejora de la genética y la exce-
lencia expuesta en pista, el compromiso de expositores,
productores, proveedores de insumos y de todo el sec-
tor quedaron en evidencia, en estos diez dias, que se co-
ronaron con los buenos precios en los remates. Todavia
falta mucho para intentar volver a la anterior normali-
dad, pero esta gran prueba no solo pasé el examen, sino
gue lo hizo de la mejor manera posible.

Tracto Agro Vial, siempre presente

y en constante crecimiento

ntre las empresas que apostaron por la Expo Gana-

dera 2021 estuvo Tracto Agro Vial, con lo que rea-
firmd su opcién por acompanar siempre al productory a
los clientes en general. Con grandes novedades pero por
sobre todo alentando ala gente a seguir invirtiendoenel
campo, la firmaigualmente ofrecid momentos para com-
partir e intercambiar con los amigos. En representacién
de la compaiiia, Roberto Acosta, vicepresidente, indicé
que Tracto Agro Vial participa como siempre en eventos
vinculados ala produccion, al tiempo de resaltar el servi-
cio de posventay la asistencia con técnicos capacitados.
“Estamos con nuevos productos, mdquinas bastante sofisti-
cadas, bien preparadas para el campo, para el agricultor y
el ganadero, con implementos de todo tipo”, refirié. Indico
gue en cuanto a posventa ‘el fuerte de Tracto es ofrecer el
mejor servicio, por eso seguiremos preparando gente, técni-

cos, los enviaremos al exterior, todo para la buena atencién”,
resalté. Anadié que si bien la pandemia golped muchas
actividades, en el caso particular de la firma, se siguid
activando. “El campo no paré, Tracto tampoco. Cada vez
estamos mds fuertes, con nuevos productos, gente mds ca-
pacitada para brindar lo mejor al cliente”, reafirmé. A su
turno, Marisol Gonzalez, directiva de la firma, expuso
gue ademas de apoyar al evento con la participacion, la
compafiia apunta a nuevos desafios. “Tracto nunca paré.
Es mds, crecimos. Desde el ano pasado mientras otros se fre-
naron, nosotros estamos con todo, con mds representacio-
nes y este ano seguimos asi. Tenemos un proyecto a punto
de culminar para los préximos meses que es nuestra sucursal
en Carmelo Peralta. Ademds estamos reformando la imagen
en todas las sucursales. En San Alberto arrancamos con una
nueva gerencia y nueva gente, con rotundo éxito. Ni qué ha-
blar de Campo 9, es un mercado enorme y ya compramos
una propiedad para construir nuestra oficina local. También
encontramos apoyo en Independencia, que estamos traba-
jando ahi”, concluyé. CA
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Grupos Electréogenos
Cabinados POWERMAQ:

275-175 KVA

cPor qué es vital
contar con uno?

plejidades en las actividades agricolas en su fase

inicial, es muy comun que no se disponga de un
suministro de corriente eléctrica suficiente para poder
empezar atrabajar. Es entonces cuando el uso de un gru-
po electrégeno cabinado se vuelve indispensable.
Observando esta problematica, IMAG S.R.L. presenta
sus generadores monofasicos y trifasicos diésel de la
marca POWERMAQ para satisfacer las necesidades de
la industria agricola, ganadera, y otras.
Cuentan con equipos desde 16KVA hasta 275KVA de
potencia, equipados con cabinas especiales insonoriza-
das y silenciosas evitando la emisién exagerada de rui-
dos molestos a la hora de trabajar.

T eniendo en cuenta las diversas realidades y com-
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Todos los grupos generadores
POWERMAQ cuentan con el res-
paldo de garantia de 12 meses o 500
horas de uso, dependiendo de cual
de las dos variables ocurra primero.
IMAG provisiona cada uno de sus
repuestos para los generadores
cabinados al dia de ser necesario
desde su casa matriz en Asuncion, o
sucursales en Ciudad del Este y En-
carnacion con entrega inmediata.
Para mas informacion, los interesados
puedencomunicarseal021511990/1
o al WhatsApp 0986100199. CA

www.campoagropecuario.com.py
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De 11 a 275 KVA

Con tablero de transferencia
automatica

Asistencia técnica 24/7

De 9 a 12 KVA

Monofasicos y trifasicos portatiles
Incluyen tablero de transferencia

0986 100 199 ASUNCION: Avda. Boggi: ni 7133 o Facundo Machai

I MAG C_ DEL ESTE: Avd ser z 8.5 - Cel.: +595 986 345 546
ENCARNACION: / zabal 1273 ¢/ 14 de Mayo - Tel.: (071) 206 094
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El sector sojero arrancé su siembra con el tradicional acto organizado
por grupos de productores con presencia de autoridades nacionales.
Esta vez fue en una finca de escala menor en la zona de Vaqueria (Caa-
guazu) como un simbolo de |la oleaginosa como integradora de peque-
Aos, medianos y grandes productores. Se proyectan 3,7 millones de hay,
dependiendo del clima, superar las 10 millones de toneladas. Con los pre-
cios en alza, se aguarda una alta inyeccion econémica del campo al pais.

iversos actores vinculados a la agricultura acom- llones de ha. Si el clima acompania,
panaron el viernes 24 de septiembre del lan- se maneja como rendimiento una
. . . . Alfred Fast, . .
zamiento oficial de la siembra de soja para la presidente de media de 3 ton/ha, lo que arroja-
presente temporada. Con el respaldo de la Federacién Fecoprod. ria mas de 10 millones de ton. de la
de Cooperativas de Produccién (Fecoprod) y la Unién de oleaginosa cosechada. El panorama
Gremios de la Producciéon (UGP), al acto igualmente asis- se vuelve mas favorable puesto que
tieron autoridades nacionales encabezadas por el Ejecu- los precios vienen mejorando y las
tivo. La cita fue en una pequena finca en la comunidad de perspectivas del tiempo igualmente
Kurusu'i, en Vaqueria, un guiio para resaltar que el culti- acompanarian el normal desarrollo
vo también tiene su presencia en explotaciones agricolas de los cultivos, primero con lluvias
de menor escala. adecuadas para la siembra y, siendo
Se resalto la expectativa de siembra en torno a 3,7 mi- optimistas, con época seca para la
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Siembra simbdlica, durante el
lanzamiento de la campana.

cosecha. Solo restaria ver el eventual impacto de plagas
y enfermedades.

Del acto se puede resaltar lo expuesto por el presidente
de Fecoprod, Alfred Fast, quien tras recordar al ex titu-
lar, Eugene Schéller, victima de Covid-19 y entusiasta di-
rigente del sector, destaco igualmente la recientemente
celebracién de los 100 afios de introducciéon de la soja al
pais, inicialmente para dar respuestas nutricionales a la
poblaciény que desde un primer momento fue propues-
to para las pequenas fincas. “En este lugar estamos reivin-
dicando que la soja no es para los grandes productores, sino
para quienes quieran seguir adelante”, subrayo.

Expuso que si luego pasé a medianos y grandes agricul-
tores fue porque realmente tuvo resultados. “El produc-
tor no es tonto. Si ve que algo funciona, lo hace. No lo hace
por hacer nomds”, enfatizé. Como profesional agrénomo

Moisés
Santiago
Bertoni,
ministro de
Agricultura.

-
[

igualmente destacé las bondades
gue ofrece este rubro como legumi-
nosa, ademas de las contribuciones
al suelo. “La soja cada ario ingresa el
equivalente a 1 millén G/ha de fertili-
zantes biolégicos, mejorando el suelo.
Como pais, nos ahorramos cada aho
USD 500 millones en fertilizantes que,
en caso contrario, deberiamos impor-
tar”, advirtio.

Otras bondades incluyen la posibi-
lidad de mejorar el suelo y, desde
el punto de vista socioeconémico,
promueve el arraigo. “Hicimos un
estudio para resaltar que aquellas co-
munidades en donde mejor funcionan
los agronegocios con la soja son las que
mds crecen. La gente se queda porque
hay esperanza y se desarrollan las fa-
milias”, indicé. Dijo que unos 43 mil
sojeros tienen menos de 20 ha, pero
que suman unas 865 mil ha sem-
bradas. “Eso significa que el 23 % de
la produccién de soja hoy se hace con
productores en pequena escala”, su-
brayo.

Recordd que el sector representa
por lo menos un 40 % de la pobla-
cion que directa o indirectamente
trabaja en o del campo; genera un
46 % del PIB y participa del 68 % en
las exportaciones. Finalmente, =»
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dirigiéndose al presidente Mario Abdo Benitez, inst6 a
seguir defendiendo la cultura del trabajo y la vision de
desarrollo y agradecié su participacion, tomada como
una sefal de apoyo ala produccion. “El derecho a la vida, a
la familia y el respeto a todas las formas de propiedad no se
pueden negociar porque son las bases para el desarrollo. Sin
seguridad no hay desarrollo”, concluy®.

A su turno, el titular de la UGP, Héctor Cristaldo, reco-
nocié que tras el ano dificil por la pandemia, la nueva
campafa sojera arranca con esperanza y expectativa
por buena zafra. “En Paraguay, buena cosecha significa
buen ano econdémico”, dijo y alenté a seguir trabajando
juntos, mas alla de las diferencias. “Este evento en Vaque-
ria muestra una integracion productiva entre pequeiios, me-
dianos y grandes agricultores. Es una propiedad de menos de
20 ha como un simbolo de los 43 mil pequenos productores
incorporados en los tltimos diez arios a la produccién de gra-
nos”, recordo.

Exhorté a buscar generar oportunidades de desarrollo.
“Buscar la convivencia ciudadana en el marco de la ley y
del respeto mutuo, porque los que lucran con las invasiones,
con el mercado negro de la tierra y la venta de ‘derecheras’,
son los mismos que promueven el ‘rollotrdfico’ y los cultivos
ilegales. Detrds de eso hay todo un submundo que muchas
veces no aparece y se pone la careta de la ‘lucha social’. Gran
mentira. Aqui estd el Paraguay de pequerios, medianos y
grandes productores integrados, trabajando juntos y los re-
sultados se ven”, enfatizo.

Anadio que el cultivo contribuyé a mejorar las condicio-
nes de vida de muchos agricultores. Invité a pensar en
desarrollo rural sostenible y ya no en reforma agraria.
“Este es el Paraguay del trabajo que con su esfuerzo redujo
la pobreza a la mitad en los ultimos 15 anos... Es un proce-
so largo, pero tenemos que trabajar juntos, impulsar el pro-
ceso de desarrollo sostenible y hablando de sostenibilidad,
Paraguay es un pais que estd entre los de mds baja emision
de gases de efecto invernadero, emitimos 0,02 %. No somos
causantes del cambio climdtico”, acoto.

Expuso que se requieren de acciones que se enfoquen
99 % en adaptacion al cambio climatico, antes que “poli-
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tica de mitigacién solamente estimuladas por financiamien-
to externo que viene en paquetes de producto enlatado que
no tienen que ver con la realidad del Paraguay. Paraguay ne-
cesita adaptarse, no mitigar porque no emitimos nada. Ese
enfoque es importante para el desarrollo rural sostenible,
la convivencia social entre pequenos, medianos y grandes,
la capacitacion y el trabajo conjunto. No hay otra forma de
progresar mds que trabajando, trabajando y trabajando”,
concluyé.

En representacion del gobierno hablé el ministro de
Agricultura, Moisés Santiago Bertoni. Reivindico el
aporte de los pequenos sojeros dentro de la estructura
del rubro y que aquellos 43 mil pequenos agricultores,
con los precios actuales y confiados en un clima que
acompaiie la campania, pueda arrojar un rendimiento en
torno a 3 ton/ha, representarian mas de USD 1.500 mi-
llones “que irdn a parar a bolsillos de quienes confian en este
trabajo’, indicé. Recordd que el “sojero” ademas produce
maiz y puede incorporar mejora de suelo, favoreciendo
su eventual ingreso a cadenas de valor.

También recordé a Pedro Nicolas Ciancio, quien introdujo
la soja hace 100 afos y su legado. “Ni el pensamiento mds
positivo de este visionario creeria que podiamos llegar a estar
entre los lideres del cultivo de soja a nivel mundial”, expuso.
Ademas rememord que la oleaginosa fue declarada como
rubro de Interés Nacional por el Gobierno, asi como el he-
cho que el pais también se posiciona como proveedor de
genéticade laoleaginosa a nivel regional, fruto de afios de
investigaciones. Ademas, se mostré expectante en que el
clima acompane hasta la cosecha final.

“Con esto demostramos que el Paraguay es un pais serio
donde se pueden realizar inversiones, se puede crecer, hay
un gobierno que acompana a quienes trabajan y asi vamos a
seguir creando patria, con quienes hacen, trabajan, es nues-
tra cultura con nuestra forma de vida, creyendo en Dios y en
un futuro digno para nosotros y nuestros hijos”, concluy®o.
En tanto, el Ejecutivo inst6 a algunos sectores dejar de
lado el discurso de odio hacia la produccién y cuestioné
modelos fracasados en la region. Tras el acto, se realizé
la siembra simbolica de la soja. CA
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TOLVAS de 8.000 a 32.000 Lts.
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Tolva de 20.000 - 26.500 v 37.500 L.
Didmetro del tubo 380 mm, lona rebatible y
sistema de destape rapido de lona, sinfines
cementados de 1 eje.
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GPS PARALANAVEGACION AGRICOLA!
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CLIMA

Buenas perspectivas climaticas
para la siembra de soja
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as ultimas perspectivas climaticas dadas a conocer

por el profesor Eduardo Sierra, especialista agro-

climatico, indican que habra buena humedad entre
octubre y noviembre, en las principales zonas de produc-
cion de soja de la regién Oriental de Paraguay (ltapua,
Alto Parana, un poco menos en Canindeyt). Si habria es-
cases de lluvias desde diciembre en adelante. Fue durante
una conferencia on line organizada por la Camara Para-
guaya de Exportadores y Comercializadores de Cereales
y Oleaginosas (Capeco) el 14 de setiembre.
Para la region Occidental, las perspectivas indican ma-
yor cantidad de lluvia desde diciembre. En enero se re-
sentirian las lluvias en ambas regiones. Se espera una
recuperacion de la frecuencia de lluvia en febrero.

i
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Eduardo Sierra,
especialista
agroclimatico.
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Sierra recordé que esta temporada
2021/2022 estamos ante la presen-
cia del fendmeno climatico La Nina
(débil), con lo cual vamos a estar por
debajo de los promedios en cuanto a
precipitaciones.

Sobre estas perspectivas, el Ing. Agr.
Luis Enrique Cubilla, asesor agrico-
la de Capeco, consideré oportuno
avanzar con la siembra de soja en
la medida que vaya permitiendo la
humedad en el suelo. “Creo que para
aquellos que empezaron a sembrar en
Itapua y Alto Parand Sur, considerando
esta perspectiva climdtica, estdn en el
momento correcto porque tomardn los
15 dias restantes de buena humedad
de setiembre, ademds esos productores
desarrollan un buen manejo de suelo,
que les permitird mantener por largo
tiempo la humedad en sus cultivos”.
Asimismo, consideré que pueden ser
favorecidos con cosechas secas en
enero vy lluvias oportunas en febrero
para la siembra de maiz zafrifa.

No obstante, manifesté que para los
que siembren un poco mas tarde, en
octubre, pueden tener problemas
por falta de agua en un periodo im-
portante de desarrollo del cultivo.
En el Chaco, la época de siembra
ideal debera empezar la ultima se-
mana de diciembre, de acuerdo a la
mencionada perspectiva. CA
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CELEBRANDO SUS 30 ANOS

Tecnomyl lanza

campahna de
para clientes

La campana Fideliza Tecnomyl premia la con-
fianza de los agricultores en el portafolio dife-
renciado de la empresa, con viajes a destinos
turisticos de Brasil, Colombia y México.

defensivos y fertilizantes, Tecnomyl vuelve a sor-

prender a los productores con una nueva promo-
cion que incluye productos de alta eficacia y avanzada
tecnologia.
Los agricultores que deseen adherirse a la campaiia
Fideliza Tecnomyl deben realizar la carga de sus fac-
turas en la web www.tecnomyl.com. La campana se
extiende desde el 1-5-21 hasta el 31-1-22 e incluye

I ider nacional en la fabricacién y distribucion de
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viajes

pedidos facturados, entregados o
pagados. Es vélida para ventas y/o
canje por granos.

Participan en la promocion los pro-
ductores que adquieran los siguien-
tes productos: el Provitta Seed
Pack TS, los insecticidas Dagger
y Only Plus, los fungicidas Prosoy
Total, Prosoy Trio y Leader, el ferti-
lizante foliar Viggora TM, el induc-
tor de resistencia Litus TM y el fisio
activador Regulator TM.

Los productores concursaran auto-
maticamente adquiriendo mdédulos
de 100 hectareas con los productos
mencionados. Los ganadores se ha-
ran acreedores, con acompanante
y todo pago, de viajes a diferentes
destinos turisticos. Los premios se-
ran los siguientes: fin de semana a
[taipulandia, Brasil (100 ha), fin de
semana a Termas de Jurema, Bra-
sil (200 ha), 4 dias a Praia do Forte,
Brasil (300 ha), 5 dias a Cartagena,
Colombia (400 ha) y 7 dias a Can-
cun, México (500 ha). Las premia-
ciones no seran parciales. El viaje
es intransferible y su fecha sera
definida por Tecnomyl, evitando
promover dichas actividades en los
actuales momentos de la pandemia
de Covid-19.

La campana forma parte de los be-
neficios que otorga la tarjeta Fide-
liza Tecnomyl. Pueden acceder a la
misma todos los clientes de la em-

Wwww.campoagropecuario.com.py



presa que residan en el territorio nacional, pudiendo los
agricultores acceder también a otras campaiias y canje
de premios. Se trata de un instrumento de fidelizacién
para los clientes de Tecnomyl, no estando involucrada
ninguna institucién financiera. Para registrar las factu-
ras en la web de Tecnomyl, serd necesario ingresar con
el nUmero de la tarjeta Fideliza Tecnomyl.

“Pueden participar todos los productores que adquieran un pa-
quete de productos obligatorios, cargando sus facturas en la web
de Tecnomyl para habilitar la premiacion”, destac6 Walmor
Roim, gerente de Marketing de la empresa. “Los premios in-
cluyen los pasajes, el hospedaje y la alimentacion del hotel”.
Roim agregd que se trata de una campafa unica en Pa-
raguay, constituyéndose en una accion directa de bene-
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Visite también www.bungeparaguay.com

ficio al productor rural. Esto, ademas de los beneficios
gue acarreara a los agricultores la utilizacién de produc-
tos del portafolio de Tecnomyl, de avanzada tecnologia
y probada eficacia en la proteccion y potenciacion del
desarrollo de los cultivos de renta.

El Grupo Sarabia es lider del agronegocio en Paraguay
en los segmentos de produccién y comercializacion de
defensivos agricolas y fertilizantes y acopio de granos, a
través de sus empresas Tecnomyl y Agrofértil. Sus direc-
tivos José Marcos Sarabia, Paulo Sergio Sarabia y Anto-
nio Ivar Sarabia participan activamente en las acciones
de Responsabilidad Social Empresarial, fomentando ac-
tividades en favor de los sectores mas vulnerables y del
cuidado del ambiente. CA
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sembrandg

Sembrando retorna para motivar
a mas mujeres por el Agro

a Campana Sembrado 2021 prepara una nueva
L actividad en el marco de su objetivo de incentivar

a las jovenes y adolescentes por las carreras del
sector agropecuario y forestal. La misma es impulsada
por la Camara de Fitosanitarios y Fertilizantes (CAFYF)
presentara proximamente nuevas propuestas para mos-
trar los espacios de realizacion profesional y personal
que permite el sector agropecuario.
Esta iniciativa, que arrancé en el 2020 de la mano de
CAFYF, busca en esta oportunidad mostrar nuevas ex-
periencias inspiradoras de mujeres quienes han logrado
desarrollarse profesionalmente y ser econémicamente
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Ing. Agr. Liz
Rojas, directora
ejecutiva de
CAFYF.

*

activas con éxito en este sector.

La Ing. Agr. Liz Rojas, directora eje-
cutiva de CAFYF, explicé que esta
tercera actividad que prepara Sem-
brando, en el marco de su objetivo
de incentivar a las jovenes y adoles-
centes a tener en cuenta a las carre-
ras agropecuarias, forestal y afines
como alternativa valida, mostrara
el desempeno profesional exitoso
de mujeres quienes lograron la rea-
lizacion profesional y personal des-
de diferentes carreras y actividades
vinculadas al sector.

“Buscamos que el Agro forme parte
del sueno y la realidad profesional de
las jovenes de este pais, que miren las
oportunidades que ofrecen la agricul-
tura, ganaderia, forestal y sus cadenas
de valor para el desempeiio profesional
y busquen optar hacia las carreras afi-
nes, ya que el abanico de oportunida-
des es amplio y las carreras permiten
la versatilidad de desempeniarse en di-
versas actividades del sector”, destacod
Rojas. CA
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NOTADE TAPA

as maquinas y los actores del agronegocio se re-

encontraron en el predio de la Expo Pioneros y

reanudaron el vinculo de forma presencial, a tra-
vés de una dindmica de maquinarias que puso en accion
tractores, pulverizadores, sembradoras, equipamiento
para henificacion, labranza y maquinarias para la cons-
truccion.
Durante una célida jornada, propia de la regién, desde tem-
pranas horas llegaron productores y otros actores de la ca-
dena agropecuaria para observar en estatica y dindmica las
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herramientas disponibles para el mer-
cado chaqueno.

El despliegue en estética no fue me-
nor, los stands estuvieron bien pre-
sentados y muy concurridos desde
tempranas horas hasta que acaparé
la atencion la dindmica que compen-
sO en parte la nostalgia sobre este
tipo de eventos.

Las ofertas fueron variadas con al-

Www.campoagropecuario.com.py



Las maquinas retornaron
a la accién demostrativa
luego de una larga pausa
por la pandemia todavia
vigente. La jornada de ma-
quinarias desarrollada en
el campo demostrativo de
la Expo Pioneros convoco a
unas 18 empresas en dina-
mica y estatica ante unos
200 espectadores que sin
dudas aprovecharon a ple-
Nno el evento para observar,
averiguar y proyectar ne-
gocios. La cita fue el 3 de
setiembre en Loma Plata.

T il
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Ricky Penner,
gerente de
Pioneros del
Chaco S.A.

gunas limitaciones por la escasa
disponibilidad por la pandemia. No
obstante, la mayoria de las maqui-
nas expuestas portaban el cartel de
vendidas, indicador de que la co-
mercializacion de maquinarias esta
en positivo.

Ricky Penner, gerente de Pioneros
del Chaco S.A., manifesté que esta
jornada forma parte de la serie de
actividades que viene realizando la
organizacion de la Expo Pioneros
ante la ausencia de la feria, por se-
gundo afo.

“Este formato surgié a raiz de la sus-
pension de muchas actividades y reci-
bié una respuesta positiva de parte de
las empresas. Deseamos también que
tenga una respuesta positiva de los
productores”, dijo.

Destacé la aceptacion de las 18
empresas, de las cuales la mitad es-
tuvieron en las dinamicas. “Las em-
presas tienen varias tecnologias para
mostrar, ya que prdcticamente durante
dos aros no tuvieron la oportunidad y
nunca paré la innovacién de sus equi-
pos”, enfatizo.

Penner resalté que pese a la rei-
terada sequia que sufre el Chaco
Central, esta regién tuvo un trabajo
constante. “Creo que el sector agricola
va a retomar e impulsar muy fuerte una
vez que el factor climdtico se normalice
mds. Hay muchas inversiones nuevas
que tienen el objetivo de integrar la
agricultura con la ganaderia, intensi-
ficando ganaderia. Otros tienen obje-
tivos especificos de dirigirse al sector
agricola netamente y estdn apostando
al desarrollo de ese sector en el Chaco
paraguayo”.

Resaltdé que hay mucho que apren-
der del Chaco argentino y es una
cuestion de tiempo que llegue al
Chaco central también. “Aqui se sien-
te en general mucha expectativa de dar
este salto importante en ese sector”,
indico.

POTENCIA PARA EL
DESARROLLO

Mucha atencion capté las maquinas
en dindmica. Luis Bonetto, coor- =»
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dinador general de la Expo Pioneros, se encargo de pre-
sentar en escena las tecnologias en la primera jornada
demostrativa de maquinarias agricolas.

Bonetto expreso satisfaccion por desarrollar este even-
to que permitié unir la tecnologia con el productor. “Esto
potencia el desarrollo del sector agropecuario, un sector que
viene trabajando fuertemente”, resalté.

Durante la manana se demostraron las sembradoras,
donde se dio énfasis a la siembra directa. Posteriormente
ingresaron las pulverizadoras donde participaron las au-
topropulsadas y las de arrastre, ain muy utilizadas en el
Chaco. Tampoco falté la accién de los pulverizadores a ca-
Aon, equipos utilizados para ciertos cultivos y control de
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Luis Bonetto,
coordinador
general de
Expo Pioneros.
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Agro Santa Rosa junto a AGROMEC.

algunas plagas especificas que ade-
mas sirve para el combate de fuegos.
Durante la tarde ingresaron los
equipos de labranza, maquinas para
construccién y cerrd la jornada con
las propuestas para la cosecha de
forraje donde entraron en accién
equipo de traccién acompanado de
vagon, rastrillo y enfardadora. To-
dos estos equipos fueron asistidos
con tractores de ultima generacion,
dotados con la ultima tecnologia de
agricultura de precision.

# 200 110
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Industrial Schroeder.
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Agricultural Business
destaca artefactos solares

gricultural Business, del Grupo Tracto Agro Vial,

destaco los artefactos a energia solar. Son produc-
tos de refrigeracion, iluminaciéon y bombeo de agua.
Osvaldo Gonzélez, asesor comercial de la empresa, des-
taco entre los equipos a energia solar a los termocale-
fones, heladeras, freezers, sistema de bombeo de agua
de 2.200 litros hasta 12.000 litros horas. “Tenemos con-
servadoras solares y estamos con la linea de iluminacién con
reflectores y alumbrados para zonas donde no hay energia
eléctrica”, explico.

Osvaldo
Gonzalez,
asesor
comercial de
la empresa.

et
|y

Menciond que la demanda por este
tipo de equipos es constante, ya que
el costo beneficio de los equipos a
energia solar compensa ampliamen-
te la inversion. “Nosotros brindamos
el servicio desde la orientacion sobre la
funcion de los artefactos. Tenemos los
mejores técnicos para realizar la insta-
lacién, hacemos el seguimientos a to-
dos los sistema de energia solar”, dijo.
Ademas de lo mencionado, Agricul-
tural Business ofrece las motocar-
gadoras, cortacésped y desmale-
zadoras de la marca Roland y otros
productos.

Agro Dyck con propuestas
de Jacto y Baldan

gro Dyck, con mas de una década de experiencia

con maquinarias y servicios, presenté propuestas
de Jacto y Baldan. Esta firma es subdistribuidora de ma-
quinarias e implementos distribuidos por Agro Altona
destaca como fortaleza el servicio posventay la repara-
cion de maquinarias agricolas, segun Melvin Dyck, pro-
pietario de la empresa.
El directivo resalté que durante la jornada ofrecieron las
maquinas disponibles, porque no cuentan con mucha ofer-
taen esta pandemia. No obstante, expuso pulverizadores a
canon Jacto, muy utilizado en la regién para las pulveriza-

ciones en pasturas y contra langostas,
una plaga que aparece en el Chaco.
También estuvo expuesto el pulve-
rizador Condor Pez de Jacto, muy
versatil con bajo costo de manteni-
miento, con barra, una mejor opcion
de bajo costo para lograr uniformi-
dad y rendimiento operativo en las
aplicaciones con las opciones de ba-
rras de 12 o 14 metros.

Valoré la oportunidad que permitié
esta jornada presencial para que los
productores puedan reanudar sus
contactos con las diferentes empre-
sasy volver a abrir sus mercados. =
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NOTA DE TAPA

Automaq destacoé los pulverizadores
PLA de John Deere

A utomaq se hizo presente con John Dheere. En la
oportunidad mostré la ampliagama de maquinarias
John Deere. Destacé como lanzamiento el pulverizador
PLA, gue actualmente es una marca de John Deere.

Rubén Ortiz, responsable de marketing de Automagq,
destacé como lanzamiento los pulverizadores PLA que
tuvieron destaque en estatica y dinamica. “Con esta md-
quina Automaq y John Deere amplian las opciones para los

Rubén Ortiz,
responsable
de marketing

de Automagq.

productores”, resalto.

Durante la dindmica fue demostra-
do el pulverizador PLA de arrastre.
“PLA es una marca niimero uno en Ar-
gentina, John Deere la adquirié para
ofrecer como opcidn vdlida y ahora es
lanzada en el el Chaco”. Dijo.

Ortiz comentdé que Automagq cuen-
ta con dos sucursales en el Chaco,
en Filadelfia y Loma Plata, ambas
cuentan con talleres propios, desde
donde abarca todo el Chaco con la
asistencia posventa.

DLS con tractores y pulverizadores

Massey Ferguson

L a empresa De La Sobera Hermanos (DLS) no pudo
estar ausente en la jornada de maquinarias en Pio-
nerosy llevo los tractores y pulverizadores Massey Fer-
guson.

Rodney Giesbrecht , responsable de la Sucursal Loma
Plata de la empresa De La Sobera Hermanos, expreso
satisfaccion por el evento que permitié mostrar los trac-
tores y el nuevo pulverizador 9335.

“Las oportunidades son muy buenas, los precios de los com-
modities estdn altos, ademds aumento el precio de la carne.

Rodney
Giesbrecht,
responsable

de la Sucursal
Loma Plata
de DLS.

Hay buena demanda, estamos con pro-
yecciones de ventas optimistas hasta
el 2022 por los buenos precios de los
granos y la carne”, dijo.

Mencioné que la empresa ofrece
una posventa eficiente con repues-
tos y servicios en constante evo-
lucién. También destacé los planes
de financiacion que ofrece DLS con
financiacién propia, con los bancos
y para la regién Occidental con las
cooperativas con tasas muy favora-
bles para los clientes.
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Tracto Agro vial

con propuestas multiples

racto Agro Vial impuso su presencia en la Jornada

de Maquinas en Pioneros con amplio stand y diver-
sas propuestas para la agricultura, ganaderia y otras ac-
tividades en la regidon Occidental. Durante la dinamica
también demostré maquinarias e implementos para di-
versas actividades.
Entre las marcas destacadas en estatica estuvieron la
forrajeras de JF, tractores Lovol desde 25 Hp a 130 Hp,
equipos de pulverizacion de la marca Metalfor de Ar-
gentina, sistema embolsado de forrajes de la marca Ri-
chiger, plantadoras de precision de Baldan, tecnologia
de precisién y varias otras.
Santiago Pefia, gerente de maquinarias para toda la re-
gion chaquena de Tracto Agro Vial, resalté la fuerte
apuesta de la empresa por esta regién que se consolida
con su ganaderia y avanza con la agricultura. “Ofrecemos
una amplia gama de maquinarias e implementos con tecno-
logia de punta para ambos rubros, ademds Tracto Agro Vial

H. Petersen.

Agrotec.

Santiago Pefia,
gerente de
maguinarias
para toda

la regiéon
chaquefa de
Tracto Agro
Vial.

L 4

ofrece financiamiento propio y a través
de los bancos de plaza”, destacé.

Para la ganaderia destaco la linea de
mixer Montecor y Tatoma, los equipos
de enfardado de Mascar de Espanay
Yomel de Argentina, ademas de cose-
chadora, vagones forrajeros y otros.
Durante la dindmica mostré tracto-
res Lovol, pulverizadores Metalfor,
cosechadora, picadora de forraje
y vagoén forrajero de JF, mixer con
Montecor y para movimiento de
suelo los implementos de la marca
Baldan.

Pefa explicd que la empresa ga-
rantiza un eficiente servicio de
posventa a través de la sucursal en
Loma Plata y Filadelfia, que estan a
disposicién de los clientes durante
los 7 dias de la semana ,durante las
24 horas. “El campo no para y nuestro
equipo de posventa tampoco puede
parar, se coordina la asistencia a través
de una llamada telefénica y ofrecemos
asistencia en el campo”.

Destacé que para seguir acompa-
fando el crecimiento de esta region
del pais, que sigue prometiendo mu-
cho, Tracto Agro vial tiene previsto
la instalacion de otra sucursal en
Carmelo Peralta. >




NOTA DE TAPA

KUROSU & CIA. con la linea de
construccion de John Deere

UROSU & CIA.,, representante exclusivo para la li-

nea de construccién y forestal John Deere, parti-
cipdé en la Demostracion de Maquinarias organizada y
realizada en el predio de la Expo Pioneros el pasado 3
de setiembre.
Mario Benitez - Jefe de Ventas de KUROSU & CIA., des-
tacé la relevancia del mercado chaquero, por su gran
crecimiento e innovacion, por ello KUROSU & CIA. pone
a disposicion los equipos mas modernos.
Durante lajornada presentaron tres tipos de equipos, de
las distintas gamas que dispone de la linea construccion,
entre las que se destacaron: La Retroexcavadora 310L
con cabina cerrada que viene con un cucharon de 1 m3,
balde de 30” y profundidad de excavacion de 4,23 me-
tros y la Pala Cargadora 524K-Il que cuenta con un cu-
charén de 1,2 m3, el innovador sistema de refrigeracion
Quad-Cool, exclusivo de John Deere e ideal pararealizar
trabajos en el Chaco, por tener un ventilador hidraulico
reversible, que permite mayor productividad. Ambos
equipos con el sistema de monitoreo JDLink™ que per-
mite controlar las maquinas, la ubicacién, seguimiento
del consumo de combustible y el tiempo de trabajo en
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Mario Benitez,
Jefe de
Ventas de

KUROS

p!

U & CIA.

vacio entre otros beneficios exclusi-
vos de este sistema.

Otro equipo exhibido y que generé
gran atraccion, ha sido la Minicar-
gadora con accesorios, la demostra-
cion en el stand fue con el modelo
320G con cabina abierta y sus dis-
tintos tipos de implementos como
el cucharén, las perforadoras con
diferentes tipos de brocas, ademas
de zanjadoray levanta fardos.
Benitez destacé que los interesados
pueden obtener financiamiento con
excelentes condiciones, gracias a las
alianzas con las tres Cooperativas
de produccion del Chaco: Chortit-
zer, Neuland y Fernheim. Ademas
de las distintas entidades bancarias
que trabajan en la region, ademas
del financiamiento propio de la fa-
brica John Deere Financial, que se
acomoda a los distintos plazos y ca-
pacidades que tienen los clientes,
que van hasta 60 meses a tasas muy
promocionales.

Benitez resalté que KUROSU & CIA.
apuesta mucho al mercado chaque-
noy hoy dia lareceptividad hacia los
equipos de la marca John Deere es
muy grande. “Hoy las mdquinas John
Deere participan activamente en la
construccion de importantes rutas del
Chaco y también en las actividades
agropecuarias, como la construccién
de silos trincheras”, resalto.

www.campoagropecuario.com.py



Rodrigo Romero, jefe de la
sucursal de Rieder en Loma Plata.

Rieder & Cia. con maquinas

agricolas y viales

R ieder y Cia. se presento en la demostraciéon de Pio-
neros con varias de las marcas que representa, los
robustos Mahindra y Renault entre los vehiculos y sus
maquinas que se destacaron como los tractores agrico-
las Valtra y las maquinas viales SDLG.

Rodrigo Romero, jefe de la sucursal de Rieder en Loma
Plata, destaco los tractores Valtra ya conocidos en la re-
gion Chaquefa. “Son tractores desde 80 HP a 375 HP. La
marca es bastante conocida en la regién y muy bien aceptadas
por ello las maquinas expuestas ya estaban vendidas”, dijo.
Como novedad destacé que las maquinas SDLG perte-
neciente al grupo Volvo tiene un gran portafolio de pala
cargadoras de distintos metros cubicos y capacidades
de cargas que se adaptan a las necesidades y exigencias

del mercado, mencioné también que este mes de sep-
tiembre llegaran mas unidades a Rieder & Cia.

Por otro lado, la motoniveladora SDLG fue puesta a
prueba durante la dindmica de Pioneros destacando
la fuerza de empuje y la fuerza de penetracién de la
hoja en el suelo, esto es posible debido a una excelente
distribucién de peso de la maquina. Esta equipada con
un sistema de giro de dos cilindros que es exclusivo de
SDLG, ya que es un sistema patentado por el grupo Vol-
vo. Este sistema proporciona alto torque de giro, lo que
permite girar la hoja en condiciones de plena carga esto
equivale a una excelente respuesta para el sector de la
construccion.

El desarrollo de las motoniveladoras SDLG se beneficio
de la transferencia de tecnologia y experiencia de mas de
100 anos en el desarrollo de motoniveladoras de Volvo.
Aungue el proyecto trae algunas caracteristicas de Volvo,
todo su desarrollo fue basado en las necesidades de los
clientes SDLG, que desean un producto robustoy produc-
tivo a un excelente costo-beneficio para los clientes.
Rieder cuenta con una sucursal en la region Chaquena
ubicada en Loma Plata y a lo largo del pais con sucursa-
les en Ciudad del Este, Katuete, Santa Rita, Encarnacion
y Asuncién donde ofrece camiones, maquinarias agrico-
las, viales, y por supuesto para el sector automotriz esta
con sus marcas Volvo, Renault y Mahindra, todos con
planes de financiacion excelentes a través del entieda-
des bancarias o financiacién propia.

Comunicate con Rieder & Cia. al 0971214114 para sa-
ber mas sobre sus productos y promociones.

Tape Ruvicha con maquinas

para el agro y la ganaderia

T ape Ruvicha se presenté en la jornada de maquina-
rias de Pioneros con tractores e implementos para
la agriculturay ganaderia de lamarca New Holland. lvan
Acosta, gerente de la sucursal de Tape Ruvicha para
Loma Plata, destacé los tractores de la serie TL, de 90y
100 Hp y la linea roja de New Holland, dichos tractores
son ideales para el manejo de implementos de produc-
cion de forrajes.

El tractor New Holland exhibido durante la feria fue el
modelo de la Serie T7 de 145 Hp, la misma viene predis-
puesto para trabajar con sistema de piloto automatico.
Los tractores de la linea TL son de mediano porte, senci-
llos, con reversor mecanico y también electro hidraulico
para el mejor rendimiento del tractor.

LA LINEA ROJA PARA GANADERIA

La linea roja de New Holland comprende las maquinas
e implementos orientadas a la produccién ganadera.
Estos fueron la novedad en el stand de Tape Ruvicha
y también en la dindmica. Dispone de rastrillos, cega-

doras, enfardadoras e hilos y mallas para el enfardado.
“Ofrecemos una amplia gama para la produccion heno y fo-
rraje” destaco.

Menciond que la empresa cuenta con financiamientos
propios, con los bancos de plaza y las cooperativas del
Chaco.

Tape Ruvicha asegura desde la sucursal de Loma Pla-
ta el servicio posventa para la regién chaquena, donde
cuenta con técnicos especializados, taller y depdsitos de
repuestos. CA
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Ilvan Acosta, gerente de la sucursal
de Tape Ruvicha para Loma Plata.



Ing. Agr. Araceli Maria
Benavente Morinigo

Campo Agropecuario Multimedia.
arabenaventeOl@gmail.com

Forraje verde
hidroponico

proceso de germinacién de granos de cereales o
leguminosas (maiz, sorgo, cebada, trigo, alfalfa,
etc.) sobre bandejas o bien se produce en el suelo o piso
de cemento de tiro del invernadero.
Serealiza durante un periodo de 7 a 14 dias, captando la

E | forraje verde hidropdnico es el resultado del
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energia del sol y asimilando los mi-
nerales de la solucién nutritiva.

Hay que recordar que para la pro-
duccién de Forraje Verde Hidropé-
nico no se utiliza ninglin sustrato,
solamente semilla forrajera, bande-
ja forrajera, una solucién nutritiva
adecuada para la produccion del fo-
rrajey agua.

El grano germinado alcanza una al-
tura promedio de 25 centimetros;
el animal consume desde la parte
aéreaformada por el talloy las hojas
verdes hasta los restos de semilla y
la raiz.

Este procedimiento permite la pro-
duccion intensiva de forraje fresco
para animales de trabajo o engorde
(ya sean vacas, caballos, cerdos, co-
nejos, gallinas, etc.), que maximiza el
aprovechamiento de espacio y de re-
cursos, con muy buenos resultados.

CONDICIONES AMBIENTALES
PARA LA PRODUCCION

DE FORRAIJE VERDE
HIDROPONICO

El éxito de un sistema de produc-
cion de Forraje Verde Hidropdnico
(FVH), esta basado en cuidar cada
uno de los detalles de la técnica.

Es muy comin que se presenten
contaminaciones por hongos, sobre
todo cuando las temperaturas son
muy elevadas y la circulacion del
aire es deficiente o cuando los rie-
g0s son muy exagerados.

Es por eso que el éxito de nuestro
cultivo de Forraje Verde Hidropé-
nico radica en el control de las si-
guientes 4 variables: Luminosidad,
temperatura, humedad (riego y hu-
medad relativa) y aireacion.

VENTAJAS DEL FORRAIJE
VERDE HIDROPONICO:

Las ventajas del FVH son:
Produccion rapida y segura, sumi-
nistro constante durante todos los
dias del afo, alto rendimiento por
unidad de superficie, forraje de alto
valor nutritivo, alta palatabilidad y
limpieza, alimentacion de distintas
especies de animales, utilizacion de
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pequenas areas, entre otras. La técnica del FVH emplea
menos de 2 litros de agua para producir 1 kg de forraje,
lo que equivale a 8 litros de agua para promover 1 kg de
materia seca de FVH (considerando un 25% de materia
seca del FVH), cantidad notablemente menor a los 635,
521,505,372y 271 litros de agua/kg de materia secade
la avena, cebada, trigo, maiz y sorgo, respectivamente,
sembrados a campo abierto, se evitan alteraciones di-
gestivas, menor incidencia de enfermedades, aumento
de fertilidad, aumento de la produccién de leche etc.

La germinacion se inicia desde el momento en que se so-
mete a la semilla a imbibicién o hidratacién a través del
riego. Una vez que han aparecido las raicillas y las pri-
meras hojas, la planta esta capacitada para obtener los
nutrientes del medio externo y demas elementos para
fabricar su propio alimento (fotosintesis), motivo por el
cual se debe exponer a condiciones 6ptimas de lumino-
sidad, oxigenacion y nutricion.

El invernadero o bien el lugar en donde se instalara el
FVH debera construirse de acuerdo con la cantidad de
forraje que se quiera producir diariamente, dejando

siempre un margen de seguridad.

Se sabe que en 1 metro cuadrado
es suficiente para producir 352 Kg
aproximadamente de peso humedo
por dia de forraje. (este valor co-
rresponde a la produccién en con-
diciones de humedad y temperatura
estables), y si se desea maximizar la
produccién y espacio, utilizar racks
o anaqueles de 5 niveles si se va a
producir con bandejas.

En cuanto al riego hay varios siste-
mas de riego recomendados para la
produccion de Forraje Verde Hidro-
ponico: por gravedad, por microas-
persion y por nebulizacion.

Los sistemas de riego por microas-
persion y nebulizado son de los que
han dado mejores resultados; por-
que adiferencia de otros sistemas el
riego es proporcional. CA
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JORNADA TRIGUERA
CARGADA DE NOVEDADES
PARA EL PRODUCTOR

ese a las heladas y otros
P desafios propios del rubro,

los agricultores contindan
imprimiendo esfuerzos en la pro-
duccion del trigo ya que después
de todo se trata de un cultivo ren-
table, cuya performance depen-
de mucho del conocimiento y las
herramientas utilizadas a lo largo
del proceso para sacarle el maxi-
mo provecho a la inversién inicial
y los recursos de la finca. La Coo-
perativa La Paz -consciente de las
necesidades de los asociados- rea-
lizé su jornada de trigo anual en el
distrito de La Paz, departamento
de Itapua, enfocada a mostrar las
nuevas propuestas con miras a la

La Cooperativa La Paz Agricola Limitada or-
ganizoé una jornada de campo el pasado 3 de
setiembre con el objetivo de dar a conocer las
nuevas variedades de trigo de cara a la proxi-
ma campana. Los materiales destacan por su
capacidad de adaptacion y potencial de rendi-
miento, asi como también por la notable cali-
dad industrial, una caracteristica muy solicita-
da actualmente.

préxima campana dando destaque
a las variedades de dos empresas
obtentoras, Biotrigo Genética y
Capeco-IPTA, que en esta ocasién
presentaron opciones interesan-
tes para el productor. Los mate-
riales poseen caracteristicas mas
competitivas respecto a zafras an-

y

mejores perspectivas

para el trigo
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teriores, con un éptimo perfil sanitario y un paquete
tecnolégico que asegura buenos resultados y alta ca-
lidad industrial.

Ing. Rubén
Aquino,
técnico de la
Cooperativa La
Paz.

La fertilizacién de la parcela y los
tratamientos corrieron por cuenta
de la empresa Tecnomyl, cuyos téc-
nicos trabajaron de cerca con los
responsables de la cooperativa or-
ganizadora.

El Ing. Rubén Aquino, técnico de la
Cooperativa La Paz, manifesté que
entre los dos obtentores se presen-
taron unas ocho variedades. Por la
situacion de pandemia se organi-
zaron para recibir por grupos a los
productores las cuatro zonas del
area de influencia de la Cooperativa
La Paz para evitar aglomeraciones.
Comentd que las heladas danaron
mucho las parcelas, no obstante
esta cooperativa apuesta por seguir
fomentando este rubro agricola, ala
cual también agrega valor a través
de sumolino harinero.

Buscando un mejor
tratamiento del cultivo

L a empresa nacional Tecnomyl se encargé de la fertili-
zaciony el tratamiento de las parcelas demostrativas
enelcampo de la Cooperativa La Paz Limitada. El Ingenie-
ro agronomo Walter Scholler, asesor comercial de la em-
presa, hablé sobre las soluciones utilizadas en las parcelas
demostrativas. Los mismos abarcaron fertilizantes de la
linea Macromix, como también aplicaciones de insectici-
das y fungicidas. Se destacaron 2 aplicaciones en mezcla:
Prosoy Trio 500 cc (fungicida) + Litus TM 500 cc (protec-
tor) + Dagger 200 cc. (insecticida), utilizando un caudal de

Ing. Agr. Walter
Scholler, asesor
comercial de la

empresa.

150 litros por hectarea aproximada-
mente.

Las aplicaciones en el campo demos-
trativo se realizaron con el acompa-
fAamiento de técnicos de la coopera-
tiva, cuidando de forma minuciosa
los criterios a observar en el uso de
los productos.

Tecnomyl pone un especial énfasis
en el proceso de elaboracién de los
defensivos agricolas. En dicho seg-
mento es en donde muestra su prin-
cipal diferencial, apuntando hacia
una agricultura mas sustentable y
amigable con el ambientey el ser hu-
mano. Esto beneficia por extension
atoda la sociedad, con énfasis en las
comunidades rurales, asegurando a
la vez los mayores beneficios para el
agricultor de Paraguay.

Desde esta filosofia, la compaiiia rea-
lizaun aporte diferenciado alaindus-
tria nacional, al priorizar la calidad y
la eficiencia en la entrega de cada
producto. “El agricultor puede sentirse
seguro al utilizar las soluciones de Tec-
nomyl ya que las mismas, sumadas al
acompariamiento técnico de nuestro
equipo de profesionales, brindan la me-
jor posibilidad de alcanzar el éxito en la
cosecha”, manifesté Scholler. >
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Capeco presenta variedades
adaptadas a la region

D urante la jornada Capeco- IPTA exhibié el poten-
cial de algunas variedades nacionales que se adap-
tan de excelente manera a la region. Alfonso Guerreros,
técnico Capeco, resalté los atributos de los siguientes
materiales: Itapua 85 (tipo pan superior), rustico y de
buen rendimiento capaz de adaptarse a suelos de baja
fertilidad sin necesariamente sacrificar productividad;

Alfonso
Guerreros,
técnico
Capeco.

Itapua 90, trigo mejorador recomen-
dado paralaregion Sur (Alto Parana,
Itapua, Caaguazu, Misiones), con re-
sistencia al complejo de enfermeda-
des y deja buen aporte de rastrojo
al suelo; Itapua 95, adaptada a las
temperaturas moderadas a altas y
con alto potencial de rendimiento;
y Canindé 31, trigo mejorador resis-
tente a sequias y de excelente cali-
dad panadera.

Biotrigo
Genética

jotrigo apuesta al mejoramiento genético y cons-

tantemente va agregando a su portfolio nuevos
materiales para ofrecer al mercado una oferta robusta
y completa. De acuerdo con el Ing. Agr. Pericles Santa-
cruz, representante técnico de Brava Tecnologia, este
ano la novedad es el lanzamiento del TBIO Ponteiro,
de ciclo medio tardio, con alto nivel de resistencia a las
principales enfermedades del cultivo y elevado techo
productivo. Asimismo, otras variedades igualmente re-

comendadas para la regiéon son: el TBIO Audaz, uno de
los trigos de mayor calidad industrial y gran aceptacion
en nuestro mercado por sus caracteristicas competiti-
vas; y TBIO Sonic, trigo mejorador de ciclo super pre-
coz con un buen perfil sanitario y tolerancia a areas de
baja inversién o con menor fertilidad.

El profesional ademas se refirié al TBIO Energix 201, ex-
clusivo para la produccién de pre-secados y ensilaje. Se
trata de una excelente opcion para bovinos de carne, con-
finados, vacas en prey pospartoy vacas en periodo de lac-
tacion porque enriquece la dieta en energia y proteinas,
algo que se asocia a la alta digestibilidad de nutrientes
elevando la eficiencia productiva de los animales. CA
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El USDA estimé la produccién
mundial de soja en 384,42 mi-
llones de toneladas, por encima
de los 383,63 millones de agos-
to. Las existencias finales fueron
proyectadas en 98,89 millones
de toneladas, frente a los 96,15
millones del informe anterior y
de los 96,89 millones previstos
por los privados.

Para Estados Unidos, el USDA
redujo las cifras de area sembra-
da y superficie que llegara a la
cosecha, de 35,45 a 35,29 y de
35,09 a 34,96 millones de hecta-
reas. Sin embargo, elevé el rinde
promedio nacional de 33,63 a
34,03 quintales por hectarea.
Con todas estas modificaciones,
el organismo proyecto la cose-

Mejor produccion para
USA en menos area

cha en 119,04 millones de tone-
ladas, por encima de los 118,08
millones de agostoy casienlinea
con los 119,12 millones espera-
dos por el mercado.

Asimismo, el USDA proyecto las
existencias finales en 5,04 millo-
nes de toneladas, por encima de
los 4,21 millones del mes pasado
Encuanto ala ofertade Sudamé-
rica, la produccion de Brasil fue
sostenida en 144 millones de
toneladas y sus ventas externas,
en 93 millones.

Para la Argentina prevé una co-
secha de 52 millones de tonela-
das y una exportacién de 6,35
millones de toneladas

Las importaciones chinas también
fueron sostenidas sin variantes,
en 101 millones de toneladas.

Perspectivas de
mayor produccion

CAMPANA 2021/2022

El USDA estimé la produccion mundial de
maiz en 1197,77 millones de toneladas, por
encima de los 1186,12 millones de agosto.
Las existencias finales fueron proyectadas
en 297,63 millones de toneladas, frente a los
284,63 millones del informe anterior y de los
286,01 millones previstos por los privados.
Para Estados Unidos el elevo de 37,512 37,76
millones de hectareas la superficie sembra-
day de 34,20 a 34,44 millones de hectareas
el drea que llegara a la cosecha. En cuanto al
rinde promedio nacional, fue elevado por el
organismo de 109,59 a 110,66 quintales por
hectarea, por encima de los 110,34 quintales
calculados por los operadores. En funcién de
estas modificaciones respecto de los datos
de agosto, el USDA proyecté el volumen de la
cosecha en 380,93 millones de toneladas, por
encimade los 374,68 millones del trabajo pre-

Cotizaciones en Chicago (29-09-21)

US$/Ton

Mes US$/Ton Mes
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cedente y de los 379,54 millones calcula-
dos en promedio por los privados.
Asimismo, elevé el uso forrajero de
142,88 a 144,79 millones de toneladas y
el uso total,de 311,16 a 313,07 millones,
con el volumen destinado a la industria
del etanol sin cambios, en 132,09 millo-
nes de toneladas. Las exportaciones tam-
bién fueron previstas en alza, de 60,96
a 62,87 millones. Las existencias finales
fueron estimadas en 35,77 millones de
toneladas, superiores a los 31,56 millo-
nes calculados el mes pasado

La cosecha de Brasil fue sostenida por el
USDA en 118 millones de toneladas, al
igual que las ventas externas, en 43 millo-
nes de toneladas.

Para la Argentina el USDA elevé su ex-
pectativa de cosecha de 51 a 53 millones
de toneladas y el célculo de las exporta-
ciones, de 36 a 38 millones de toneladas.
En cuanto a las importaciones de China,
fueron sostenidas en 26 millones de to-
neladas.

Se fortalecen las reservas

CAMPANA 2021/2022

El USDA estimo la producciéon mun-
dial de trigo en 780,28 millones de
toneladas, por encima de los 776,91
millones de agosto. Las existen-
cias finales fueron proyectadas en
283,22 millones de toneladas, fren-
te alos 279,06 millones del informe
anterior

Para Estados Unidos, el USDA man-
tuvo en 46,18 millones de toneladas
su estimacion sobre el volumen de la
cosecha total, calculd las existencias
finales en 16,73 millones de tonela-
das, por debajo de los 17,05 millones
de agosto.

Asimismo, el organismo oficial es-
tadounidense mantuvo la produc-
cion y las exportaciones de Rusia en
72,50y en 35 millones de toneladas.
Tampoco hubo cambios para Ucra-

nia, con la cosecha en 33 millones de
toneladas y las ventas externas, en
23,50 millones.

Para Canada la cosecha fue ajustada
de 24 a 23 millones de toneladas y
las exportaciones, de 17,50 a 17 mi-
llones.

Asi para Unién Europea la cosecha
fue elevada de 138,60 a 139 millo-
nes de toneladas, mientras que las
exportaciones y las importaciones
fueron proyectadas sin cambios, en
35y en 5,40 millones.

La produccion de Australia fue ele-
vadade 30 a 31,50 millones de tone-
ladas y sus exportaciones,de 22 a 23
millones.

Para la Argentina la produccién fue
reducida de 20,50 a 20 millones de
toneladas, pero las ventas externas
fueron sostenidas en 13,50 millones.

Tractores adinamica en la comercializacion de maqui-
John Deere

Massey Ferguson
New Holland
Valtra

Case

LS

Lovol

Yto

Total

Cosechadoras
John Deere

New Holland
Case

Massey Ferguson
CLAAS

Total

Pulverizadores
Jacto

John Deere

New Holland
Kuhn

Massey Ferguson
Case

Valtra

Total

narias agricolas es optimista. La demanda
es constante y las proyecciones son alentado-
ras, incluso para el préximo afo.
Al cierre del noveno mes de 2021 se vendieron
1.507 tractores, 265 cosechadoras y 82 pulve-
rizadores segun los datos Camara de Automo-
tores y Maquinarias (Cadam).
En cuanto a la preferencia por las marcas, en
tractores, John Deere lidera el mercado con el
45% de las ventas. El segundo lugar mantiene
Massey Ferguson con el 16% de las preferen-
ciasy en tercer puesto esta New Holland con el
13% de las ventas.
En cosechadoras John Deere encabeza las
preferencias con el 38% del mercado, le sigue

New Holland con el 35% de las ventas y Case IH
mantiene el tercer puesto con el 14% de las
ventas.

En pulverizadoras, Jacto se mantiene al frente
con el 35% del mercado, se queda en segun-
do lugar John Deere con el 26% de las ventas
y queda en tercer puesto New Holland con el
11% del mercado.

La mejora en la cotizacion de los granos en el
mercado internacional seria el principal factor
que dinamiza las ventas de maquinarias agrico-
las. La demanda esta superando a la oferta, se-
gun los dealer locales, ya que la pandemia dejé
consecuencias en las previsiones de ventas y la
produccion de estas herramientas para la pro-
duccion de alimentos.
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Sem Agro invita

a apostar por
cultivo de trigo

Sem Agro S.A. realiz6 su ya tradicional “Dia de campo de Trigo” en
su parcela demostrativa ubicada en la localidad de J. Eulogio Estiga-
rribia, Caaguazu. Fue el 25 de agosto, en forma presencial, atendiendo
todos los protocolos sanitarios. La semillera anfitriona presentd 14 varie-
dades de trigo. La fertilizacion estuvo a cargo de Agrofértil y los trata-

mientos realizé Agrotec.

or mucho tiempo el cultivo de trigo fue consi-
P derado como un rubro que ofrecia al agricultor
margenes algo ajustados en cuanto a la relacién
costo/beneficio. Si bien en parte las estadisticas de los
Ultimos afios hablan de un escenario general desafiante

debido a la constante variaciéon en el area de siembra,
la firma Sem Agro S.A., a través de sus jornadas de tri-

74 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Septiembre 2021

go anuales, se encarga de mostrar
el potencial existente incentivando
la apuesta por este cultivo basado
en resultados favorables obtenidos
en su campo experimental. Por su
lado, las empresas obtentoras y de
insumos agricolas que participan
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Ing. Agr. Ramoén Lépez,
asesor técnico de Sem Agro.

en el evento hacen hincapié en un factor determinante
para el éxito de la produccién, la “correcta eleccién de los
materiales”, aspecto que campaiia tras campana se vuel-
ve en gran medida mas factible gracias al desarrollo de
variedades con caracteristicas mejor adaptadas a las ne-
cesidades del productor en las diferentes zonas del pais.
El Ing. Agr. Ramon Lépez, asesor técnico de Sem Agro,
se mostré bastante satisfecho con la concurrencia de
publico, ya que el objetivo del dia de campo es llegar a
la mayor cantidad de productores, transmitirles conoci-
mientos y ofrecerles una plataforma de negocios confia-
ble donde puedan interactuar con los profesionales y al
mismo tiempo apreciar en primera persona las ventajas
competitivas de ciertos materiales. “Estamos presentan-
do 14 variedades comerciales, de 4 empresas obtentoras y
sembradas en dos épocas: el 8 de marzo y 21 de mayo. Tam-
bién participaron otras empresas importantes que nos estdn
apoyando en lo referente a manejo de plagas y enfermeda-
des vy fertilizacién”, sostuvo. Tanto las nuevas variedades
como las que actualmente se encuentran en produccién
destacan por la tecnologia aplicada en su desarrollo, la
cual otorga un rendimiento superior y en casos especifi-
cos, son de doble propésito, es decir, destinado al consu-
mo animal y produccién industrial de alta calidad. De las

Alfonso
Guerreros.

variedades del Instituto Paraguayo
de Tecnologia Agraria (IPTA), Lopez
resalté a dos que son multiplicadas
por las semilleria, Itapta 90 y Canin-
de 31, ambos trigos mejoradores, de
buena capacidad productiva, exce-
lente calidad industrial y tolerancia
a las enfermedades. Al referirse a
Biotrigo el ingeniero menciond los
atributos de Ponteiro (tipo pan) y
Aton (tipo mejorador), ambas varie-
dades de 6ptimo perfil sanitario y
alto potencial de rendimiento.

De acuerdo con el técnico, el trigo
debe ser sembrado en un suelo co-
rregido dado que el mismo presenta
susceptibilidad al aluminio en sue-
los con fertilidad media a buena. La
principal recomendacién es sem-
brar en la época adecuada utilizan-
do materiales adaptados a la zona,
con un buen paquete tecnolégico;
realizar las aplicaciones de fungi-
cidas en base a las caracteristicas
puntuales de cada variedad y segun
asi lo requiera el cultivo; y por ulti-
mo, sembrar en area de rotacion (un
lugar donde anteriormente no fue
implantado el cultivo de trigo).

En la primera estacién el técnico, Al-
fonso Guerreros, hablé de algunas
variedades expuestas en la jornada
por IPTA - CAPECO -INBIO, entre
ellas: Itaptia 85, unodelos trigos mas
rusticos (tipo pan superior) que deja
buen rastrojo y buen rendimiento,
sin la necesidad de pulverizacién
contra mancha foliar antes que sal-
ga la espiga en caso que el area de
siembra no haya estado ocu- =»
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pado previamente por otro cultivo de trigo; Itapua 90,
resistente a brusone, trigo mejorador de ciclo 110a 115
dias, de muy buena productividad; Itapua 95, resistente
a mancha foliar, no es necesario pulverizar solamente al
momento de la formacién de espigas; y Canindé 31, tri-
go mejorador resistente a sequias y de excelente calidad
panadera. Todas estas variedades responden a las nece-
sidades del productor y muestran una gran capacidad de
adaptacién a diferentes zonas del pais.

En cuanto al manejo, la fertilizacion base se debe reali-
zar de acuerdo a un andlisis de suelo. No sembrar muy
temprano estas variedades -principalmente en la zona
de J. Eulogio Estigarribia y la regién Norte- porque son
de ciclo corto y pueden verse afectadas por heladas. “Es
momento de empezar a producir nuestro propio trigo para
consumo interno y no solo pensando en las exportaciones”,
expreso Guerrero.

BIOTRIGO GENETICA

En su parcela el Ing. Agr. Pericles Santacruz, represen-
tante técnico de Brava Tecnologia, explicé los atributos
mas resaltantes de las variedades que ofrece al mercado

Browvo

tgn p
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la empresa brasilefia Biotrigo Gené-
tica. Como principal novedad figura
el lanzamiento del TBIO Ponteiro
(de ciclo medio tardio), considerada
la mejor opcidn para apertura de
siembra con destaque por su 6ptimo
nivel de adaptacién, tolerancia a la
sequia (aluminio téxico) y alta resis-
tencia a las enfermedades.

De igual manera el profesional hizo
referencia al TBIO Audaz ya posi-
cionado en nuestro mercado, la va-
riedad de ciclo precoz mas completa
del portfolio que presenta tipo de
planta y potencial productivo simi-
lar a su padre TBIO Toruk. Entre sus
caracteristicas podemos mencionar
la excelente sanidad de hoja, con 6p-
timo nivel de resistencia al comple-
jo de manchas foliares, bacteriosis
y mosaico del trigo. También posee
una marcada resistencia a brusone
de espiga y giberela, y es receptivo
al uso de tecnologia, fertilidad y ma-
nejo.

Pericles ademas hablé del TBIO So-
nic, de ciclo super precoz y calidad
industrial de trigo mejorador, con
gran potencial productivo; dado su
elevado vigor de planta, tolera areas
de baja inversion o con menor ferti-
lidad. Y finalmente brindé detalles
del TBIO Energix 201, orientado a
satisfacer la demanda de produc-
cion de pre-secados y ensilajes con
calidad nutricional, permitiendo su
elaboracion y conservacion durante
el invierno para ser ofrecidos en las
épocas del aflo con mayor escasez.
Es una excelente alternativa =»

Www.campoagropecuario.com.py
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para bovinos de carne, confinados, novillos, vacas en pre
y pospartoy vacas en lactacién ya que enriquece ladieta
en proteinas y energia asociada a la alta digestibilidad,
aumentando la eficiencia productiva y generando mas
ingresos para el productor.

AGROTEC CON TRATAMIENTOS

Agrotec nuevamente se encargé del tratamiento de la
parcela. Esta empresa cuenta con una cartera de pro-
ductos muy completa para el manejo fisiolégico del
cultivo de trigo para el control de plagas, enfermeda-
des y plantas daiinas. Durante la jornada de campo la
companiia enfatizé en diversas propuestas que ayudan
alafisiologia de la planta, desde la germinacion, enraiza-
miento, asi como fungicidas con gran espectro contra las
enfermedades e insecticidas de mayor control.

En las parcelas para los tratamientos de semillas fueron
utilizados Protemax (Imidacloprid 45 + Thiodicard 15)
350 cc/100 kg + Vibrance Maxx (Fludixonil 2.5 + Seda-
xane 5) 250 cc/100 kg + Arrank (estimulador de desa-
rrollo inicial) 200 cc/100 kg + Tebuconazole 200 cc/100
kg de semilla.

En cuanto a la segunda aplicacién para el control de
plantas daiinas se empled el herbicida Santara (Flu-
roxypyr 48) 500 cc/ha para el control de hojas largas;
e insecticidas como Acierto (Benzoato de emamectina
10+ Lufenuron 40) y Fisios (Lufenuron 5) para el con-
trol de orugas, utilizando TA35 (50 cc/ha) y Grid (aceite
vegetal 300cc/ha) como adyuvantes para mejorar la efi-
ciencia de la aplicacion.

Para la tercera aplicacién en la floracion del trigo se rea-

lizé una aplicacion con Corona (Tri-
floxystrobin 15 + Prothioconazole
17.5 + Flutriafol 17) 300 cc/ha con-
tralaincidencia de manchas foliares
y roya; insecticidas Patriot (Thiame-
toxan 11.5 + Bifentrin 7.5) y Accidn
Plus (Imidacloprid 60) pensando en
control contra pulgones y orugas.
Se aconseja la aplicacién de Take off
(1 I/ha) para el mejoramiento de la
fisiologia de la planta y mayor apro-
vechamiento de nutrientes.

Para la cuarta y ultima aplicacion
se utilizaron los fungicidas Antares
(Azoxystrobin 12 + Tebuconazo-
le 20) 500 cc/ha para el control de
giberela y brusone y Unicef Gold
(Mancozeb 75) 1.5 kg/ha para au-
mentar el espectro de accién. Pen-
sando en control de plagas Affirm
(Abamectina 1.5 + Acetamiprid 14 +
Bifentrin 4) 300 cc/ha; Patriot (Thia-
metoxan 11.5 + Bifentrin 7.5) 300
cc/ha contra insectos chupadores
como pulgones, realizando previa-
mente aplicaciones preventivas a fin
de evitar alta incidencia de plagas;
y Loader (2kg/ha), un producto nu-
tricional que transloca y transporta
nutrientes por toda la planta, ayu-
dando al llenado de las espigas.
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AGROFERTIL CON LA FERTILIZACION

Agrofértil S.A.dio destaque a los fertilizantes que fueron
empleados en las parcelas demostrativas de Sem Agro.
Las propuestas de la firma abarcaron la linea Yara Basa
para fertilizacién de base, y en cobertura el Yara Vera
(nitrégeno 40-00-00, nitrégeno 40% con 5.6% de azu-
fre). Segtin Oscar Simko, asesor comercial de Agrofértil.
En la actualidad Yara es lider mundial en produccion de
fertilizantes por su amplia gama de soluciones e innova-
dora visidn de negocios enfocada en la incorporacién de
tecnologia en busca de una agricultura sostenible.

Yara Basa contiene una mezcla quimica total de 8 nutrien-
tes "en un solo granulo" (nitrégeno, fosforo potasio, calcio,
azufre, boro, zinc y manganeso), de alta solubilidad y per-
formance, con tecnologia de puntay excelente distribucion
de nutrientes. Ademas, contiene calcio y azufre en forma

YaraBasa

Oscar Simko,
asesor
comercial de
Agrofértil.

*

de sulfato, permitiendo que la formu-
lacion ya esté disponible parala planta
y la misma pueda absorber inmedia-
tamente los nutrientes una vez que el
fertilizante es incorporado al suelo.
Yara Vera, aplicado en cobertura, es
una mezcla quimica entre nitrége-
no 40% y azufre 5.6%. Se trata de
un producto nitrogenado de baja
volatilidad, es decir, en condiciones
extremas la formulacion igualmente
puede ser bien aprovechada. Asi-
mismo, presenta una granulometria
uniforme ayudando a que las fajas
de aplicaciones sean correctas y
mas amplias. CA

|79



IMBATIBLE

» Aprovia Turbo’ es la combinacion de dos activos
altamente eficientes que turbinan tus resultados.
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ARROYADOR

LLEGO MAZEN™ FORTE. LA UNION MAS PODEROSA
PARA PROTEGER TU SOJA DE LA ROYA.

El primer fungicida gue combina todo el poder del Solatenol y del
Protioconazol para bfindarte un control mas potente desde el inicio.

Qg Mazen Forte BELLEE




