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MASSEY FERGUSON

Descubri como seria el playlist de tu vida
si usas lubricates de Massey Ferguson

Otros

Lubricantes
Lubric

Massey Ferguson by Shell

© B L (= RRUITERINH (8

Para que tus maquinas siempre funcionen al maximo y con el mejor rendimiento, te recomendamos
usar los Lubricantes Genuinos de Massey Ferguson.
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GIRA “ZALTUS DAY", EL RECORRIDO
PARA LA SOLUCION DE ENFERMEDADES
EN SOJA DE DVA

DVA AgroParaguay realizé+la primera Gira “Zaltus:Day” y demostré
resultados positivos de la aplicacion del fungicida Zaltus en el control de
roya, manchas foliares y enfermedades de fin de cicloen el cultivo de soja en
treslocalidad El objetivo fue evaluar la respuestaide esta carboxamida en las
diferentes regiones.
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EDITORIAL

EL CHACO, MAS ALLA DE UNA
NUEVA FRONTERA AGRICOLA

a region Occidental tiene tanto para destacar.
Es historia, es presente y el futuro. De
zona inhdspita pasé a constituir en un polo
de desarrollo en varios frentes, dependiendo
de cada subregidn, sean zonas bajas y suelos
marginales, sean ecosistemas con mejor registro
de lluvias o areas aridas y secas. El Chaco a pesar
de ser desafiante, también demostré su lado que
puede ser aprovechado, cuidando siempre las
caracteristicas propias.

En ese sentido, la mirada puesta desde hace

unos aflos como nueva frontera agricola se ve
acrecentada con mas inversiones y generacion

de tecnologia adaptada. Asi, se estan viendo
materiales capaces de desarrollarse en ese medio,
principalmente con trabajos en soja. También

el sector arrocero encontré una veta para
acompanfar un proceso Yy, sobre todo, se apoyan
iniciativas de integracién productiva entre la
agricultura y la ganaderia.

A la par, puede representar una plataforma para
interactuar incluso con una regiéon mas amplia,
integrando puntos vitales de Suramérica. La
respuesta a las demandas viales que se estan dando
con varios proyectos en ejecucién permitiria una
mayor interconexion. Y, solo por citar dos aspectos,
se puede ver el potencial a despertar: nuevos
materiales de soja adaptados e infraestructura de
carreteras pueden acercar destinos.

Esto, pensando, por ejemplo, en una
comercializacién de granos a Bolivia, que debe

ser un aliado a no descuidar para oportunidades
de negocios. Ademas, la mayor conexién con
Argentina y Brasil a través del Chaco también
generara mas espacios para una mejor integracion.
En sintesis, la region Occidental ofrece grandes
posibilidades para el crecimiento nacional, mas alla
de ser la nueva frontera agricola en la actualidad.
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Bioestimule y minimice el estrés
que tus cultivos sufren
por cambios de temperatura.
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Casi tres veces mas en envios de maiz

Como resultado de la produccién ré-
cord de maiz zafra 2022y de la alta
demanda mundial, las exportaciones de
maiz casi triplicaron su volumen el afio
pasado, en comparaciéon con el mismo
periodo del 2021, destaca el informe
de Comercio Exterior de la Camara
Paraguaya de Exportadores y Comer-
cializadores de Cereales y Oleagino-
sas (Capeco). Desde su inicio en julio
pasado hasta diciembre del 2022, los
envios de maiz mostraron un vertigino-
so crecimiento, que llegd a 4.152.142
toneladas, con lo cual casi triplica las ex-
portaciones de la zafra anterior, cuando
fueron embarcadas 1.525.924 tonela-
das, es decir, un aumento de 2.626.218
(172 %). El ritmo extraordinario de las
exportaciones del grano es reflejo de la
produccién récord registrada en la za-
fra 2022, que sobrepasé ampliamente
las estimaciones iniciales, y de la alta
demanda mundial, sefialé Sonia Tomas-
sone, asesora de Comercio Exterior
de Capeco. Asimismo, explicd que el
aumento del volumen exportado hizo
gue los ingresos lleguen a USD 1.088
millones, es decir, USD 680 millones
mas que lo ingresado hasta diciembre
de 2021. Con relacién al afo calenda-
rio, de enero a diciembre de 2022 fue-
ron exportadas 4.598.416 toneladas
de maiz, un incremento de 2.695.531
toneladas, en comparacién con los da-
tos del 2021. A diferencia de las zafras
anteriores, gran parte de la produccién
nacional fue destinada a paises fue-
ra del Mercosur, lo que les permitié a
las navieras contar con mercaderia a

Fuente: Capeco

DESTINOS MAIZ 2022 (s pic)

transportar, paliando en parte la falta de carga por la conclusion temprana de las
exportaciones de soja y sus derivados. Con respecto a los destinos, Brasil se sigue
posicionando como el destino tradicional del maiz nacional, ya que a diciembre del
afno pasado tuvo el 46 % de participacion sobre los envios. Por otra parte, se obser-
varon fuertes incrementos en las exportaciones a Chile (18 %), Corea del Sur (7 %),
Arabia Saudita (4 %) y otros mercados de Medio Oriente, Africa, sudeste asiatico,
incluso Europa. En tanto, a nivel local, el aumento significativo de la produccion
permite abastecer a cabalidad el mercado y destinar un volumen récord a otros
destinos. Recordd que la demanda doméstica del grano se encuentra entre 1,5
a 2 millones de toneladas, que ademas se industrializan en el pais. Finalmente, es
de recordar que 82 empresas fueron responsables de las exportaciones del grano
zafra 2022 al mes de diciembre. El ranking lo encabezo Cargill con el 13 % del total
exportado, seguido por LDC y Agrofértil (10 %), Copagra (7 %), Lar (6 %), entre
otros. En cuanto a las exportaciones terrestres, Agrofértil siguié encabezando la
lista, con una participacion del 15 %. LAR ocupé el segundo puesto con 13 %, en
tanto que Cargill, Ovetril y C. Vale registraron 8 %, 6 % y 5 %, respectivamente,
entre otras empresas.

Trigo. En tanto y a pesar del menor volumen exportado del trigo zafra 2022, el
importante aumento de la cotizacion internacional del grano permitio el ingreso
de USD 18.9 millones mas que la zafra 2021, sefialé Capeco. Lo que arrancé con
un ritmo lento en octubre del afo pasado, las exportaciones de trigo zafra 2022,
en un volumen menor frente a los registros iniciales de la zafra 2021, los precios
favorables mejoraron el desempeiio de la balanza, pues se generaron divisas por
valor de USD 108 millones. Sobre la merma de envios, Tomassone explicd que el
consumo domeéstico se sitdia en unas 650.000 toneladas, por lo que quedd poco
sado exportable debido a la menor produccion. Con respecto al afio calendario,
entre enero y diciembre de 2022 fueron enviadas 317.463 toneladas, una baja de
20.038 toneladas, si se compara con las 337.501 toneladas registradas en el 2021.

Preocupacion por bajante del rio

medida que el nivel del rio Paraguay contintia disminuyendo, se dificulta el paso de las barcazas de carga, ocasionan-
o un sobrecosto logistico que, seglin estiman los actores del campo, por lo que tendria un impacto en la dindmica

econdmica del pais, advirtié en uno de sus informativos del mes la Unién de Gremios de la Produccién (UGP). Segun se in-
dico actualmente hay varias barcazas varadas en zonas criticas del rio Paraguay. “Es preocupante, porque asumiendo que
la situacién de hoy se resolverd, igual la navegacion es lenta y se debe reducir el volumen de carga para regular el calado
de las barcazas”, sefialé Hugo Pastore, director ejecutivo de la Camara Paraguaya de Exportadores y Comercializadores de
Cereales y Oleaginosa (Capeco). Explica que esto podria ralentizar todo el proceso de exportacion y complicar la logistica,
ya que durante el inicio de la cosecha se necesita movilizar rapidamente los primeros lotes para poder disponer de sufi-
ciente espacio en los silos. “Todo este movimiento a lo largo de esta campafia va a ser mas lento”, indica Pastore. El titular
de la UGP, Héctor Cristaldo, a su turno indicé en medios de comunicacién que tanto en las exportaciones como en la pro-
vision de insumos se resentiran los sobrecostos de flete, lo que podria derivar en el aumento de precios de los productos.
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Interés de Paises Bajos para negocios en sector

Gentileza FEPAMA

EI Banco de Desarrollo Holandés
(FMO) sondea oportunidades
de negocios en el sector forestal
paraguayo informdé la Federacién
Paraguaya de Madereros. En efec-
to, conforme los datos dados a co-
nocer por el gremio, Amos Arij de
Jong, especialista ambiental y so-
cial de la entidad bancaria viajé a
nuestro pais para recabar informa-
cién local para proyectar inversio-
nes econdémicamente sustentables
y amigables con el medioambiente
en el sector forestal paraguayo, se
indic6. Acompafado por Martin
Forsén, presidente de Silvipar, el
visitante se reunié con Radl Legal y
Manuel Jiménez Gaona, presidente
y vicepresidente del gremio para
intercambiar visiones sobre el sec-
tor foresto - industrial paraguayo,
proyecciones y desafios que se pre-
sentan, asi como el entorno social y
econdmico. Legal hizo hincapié en
la necesidad de incorporar mayor
tecnologia a las industrias para ga-
nar competitividad y aprovechar al
maximo la materia prima utilizada.
También se abordaron las ventajas
que se tienen, desde el sueloy clima
que favorecen el rapido crecimiento

de las plantaciones forestales, hasta el marco legal con que se cuenta para
promover la actividad como es la “Ley de Vuelo Forestal”. Se menciond la
necesidad de la creacion de un Fondo de Garantia Forestal a través de la
Agencia Financiera de Desarrollo (AFD) que servird como un instrumento fi-
nanciero valido que facilitara el financiamiento a las plantaciones forestales
a largo plazo. A su turno, el representante del FMO, adelanté que Paraguay
es uno de los paises que estan habilitados por la institucién, donde pueden
buscar socios estratégicos para hacer inversiones econémicamente susten-
tables y por sobre todo amigables con el medioambiente y la comunidad.
De concretarse - dijo- seria la primera inversién en este rubro en nuestro
pais, destacando que normalmente- en otras partes del mundo donde ya
estan trabajando- la inversién que hacen ronda los USD 20 a 30 millones.
Afirmé que invierten en el sector forestal para generar un impacto positivo
en el medio ambiente, ademas porque es bueno para el cambio climatico y
también para el mercado, ya que el FMO no solo ofrece créditos (75%) sino
también participan en los proyectos como accionistas (25%).

Procesamiento en aceiteras con 33 % de merma

| cierre del 2022 la molienda total de oleagino-

sas alcanzé 1.900.140 toneladas, una caida del
33 % si se compara con el valor obtenido el afio pasa-
do, informé el ultimo boletin de la CAmara Paraguaya
de Procesadores de Oleaginosas y Cereales (Cappro).
Solo en diciembre, se procesaron apenas 12.737 to-
neladas de oleaginosas, el menor registro para este
mes desde el 2014, con lo cual se termind de cerrar
el ano que claramente ha sido el peor para la indus-
tria aceitera nacional, se indicé. Pero la caida de afo
2022 no es consecuencia solamente de la sequia y no
debe analizarse como un hecho aislado, ya que es el
cuarto afno consecutivo con una caida interanual en el
procesamiento; lo que demuestra una clara tendencia
negativa causada por los constantes cambios de reglas
que afectan a la competitividad del sector, se sefald
en otro momento. Se plantea a futuro que el sector
publico y el privado trabajen juntos en las bases de

10 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Enero 2023

una politica industrial que apunte a aprovechar me-
jor las materias primas agricolas que ya producimos y
que permita a las agroindustrias competir en igualdad
de condiciones con las industrias de otros paises. Con
respecto a la utilizacién, se mencioné que la tempora-
da pasada alcanzé 1.846.427 toneladas, una reduccion
total en comparacion al 2021 del 34 %. La utilizacién
de la capacidad instalada en el afno fue del 44 %. Con
este porcentaje, se cierra el 2022 como el peor regis-
tro de aprovechamiento desde el 38 % que se habia
dado durante la sequia del 2012, ubicAndose ademas
22 puntos porcentuales por debajo de lo que se habia
conseguido durante el afo pasado. La expectativa para
el ano 2023 es que el clima ya no generara un impacto
negativo tan fuerte en la produccién agricola, aunque
tampoco llegaria a niveles récord, pero igualmente la
industria aceitera seguira afrontando una situacion de-
licada, se considerd finalmente.

Www.campoagropecuario.com.py
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Graves pérdidas por la sequia en trigo

a Bolsa de Comercio de Rosario va a contramano de

la confianza del Gobierno nacional y sus funcionarios.
Advierte que el derrumbe de las ventas externas de trigo
argentino debido a la sequia implicard una pérdida de di-
visas préxima a los 3800 millones de délares.

Por su parte, el informe de la Guia Estratégica para el Agro
de la entidad prevé el rinde mas bajo para el cereal desde
el ciclo 2008/09. Con ello, la proyeccién de exportacio-
nes se ajusta a sélo 6 millones de toneladas, en tanto la
molienda caeria a 5,5 millones, la mas pobre en 5 afos. La
produccién proyectada para esta campaia representa la
mitad del volumen generado en el ciclo anteriory es a su
vez la mas baja desde la campana 2014/15.

Con una previsién de disponibilidad para exportar en tor-
no de 6 millones de toneladas y compromisos de expor-
tacion previos (DJVE) por 8,9 millones, se estima que el
sector hara uso de la posibilidad de rolar embarques a
la campana siguiente. Hablamos de unos 3 millones de
toneladas que se completaran oportunamente con grano
de la produccién 2023/24.

Los precios locales del trigo reflejan un escenario poco
tranquilizador. La BCR cree que este escenario obvia-
mente le restard competitividad al sector exportador,
que encontrara dificultades para colocar embarques por
fuera del tradicional mercado regional.

La liquidacion de divisas de los
agroexportadores fue récord en 2022

| campoy la agroindustria liquidaron el afio pasado mas

de USD 40.000 millones, cifra que fue impulsada por
el llamado délar soja y que representa un récord histérico
para la actividad.

De acuerdo con la Camara de la Industria Aceitera de la
Republica Argentinay el Centro de Exportadores de Cerea-
les (CIARA-CECQ), la cifra total en 2022 fue de USD 40.438
millones. De ese total, USD 3.706 millones ingresaron en
diciembre, lo que representa casi el triple del resultado del
mes anterior. La mayor liquidacion de este mes estuvo po-
tenciada por la segunda etapa del délar soja.

Durante diciembre de 2022, los productores comercializa-
ron 5 millones de toneladas y de esta manera se logré su-
perar la meta de USD 3.000 millones que habia anunciado
el Ministerio de Economia para el Programa de Impulso Ex-
portador 2, o segundo ddlar soja, denominado asi porque
durante un mes se otorgd al productor una paridad cam-
biaria algo superior al atrasado délar oficial, incentivando la
venta del poroto. De los USD 3.706 millones liquidados en
el mes, USD 3.150 millones correspondieron al délar soja.

12 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Enero 2023

luvias durante el pasado fin de semana demoraron
| final de las labores de recoleccion de trigo. A la
fecha, el avance de cosecha de trigo cubria el 99,5% de
la superficie apta informando un rendimiento medio
de 2.280 kg/ha, un 33,6 % por debajo al rendimien-
to medio de la campana 2021/22 (rendimiento medio
campafa 2021/22: 3.440 kg/ha) y una produccién
acumulada de 12,3 millones de toneladas, indica el pa-
norama agricola semanal de la Bolsa de Cereales de
Buenos Aires.
Los cuadros remanentes se concentran sobre el Norte
de La Pampa-Oeste de Buenos Aires y el Sudeste de
Buenos Aires.

Lgs precipitaciones registradas sobre el centroy sur
el area agricola permiten destrabar las labores
de implantacién de soja. La siembra cubre el 81,8 %
de las 16,7 millones de hectareas proyectadas para
la presente campana reportando una demora inte-
ranual de 5 puntos porcentuales.

Ya proximo al cierre de la ventana de siembra, par-
te de los cuadros inicialmente proyectados sobre el
Centro-Norte de Santa Fe y ambos Nucleos podrian
quedar fuera de la campaia en curso como conse-
cuencia de la falta de humedad superficial.

Li siembra de cuadros de maiz con destino a grano
omercial mantiene demoras en comparacién con
la campana previa. A la fecha las labores se encuen-
tran 7,4 puntos porcentuales mas retrasadas que a la
misma fecha del ciclo 2021/22.

Luego de relevar un progreso intersemanal de 7 pun-
tos porcentuales, el avance en las labores se ubica en
69,9 % de la proyeccién de siembra para la campaiia
2022/23 de 7.300.000 hectareas. Esta superficie re-
presenta en ndmeros absolutos, 400.000 hectareas
menos que las implantadas en la campaia anterior.

Www.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

ING. AGR. ESTELA OJEDA, GERENTE GENERAL INBIO

Queremos ofrecer hibridos
a quienes se inician en
la produccion de granos

El Instituto de Biotecnologia Agricola sumara préoximamente trabajos con
el maiz. Es para ofrecer hibridos rusticos y de alta calidad a los pequenos y
medianos agricultores, aunque también existe interés de los grandes, indico la
gerente de la entidad, Estela Ojeda, quien ademas comypartid otros mensajes
en durante la entrevista con nuestra hoja.

| & comuNIcACION | [ = INVESTIGACION AGRICOLA |

_P. ;{Cémo va el trabajo de Tratamos de ganar espacio en la region Occidental, por
mejoramiento de soja desde el lo que estamos en la red de evaluacién de la organizacion
Inbio? Ideagro. De cinco materiales, cuatro estamos tratando de
_ R. La soja nos esta dando satisfac- introducir, probandose con mas énfasis las mas nuevas,
ciones dentro de las tareas que ha- R49 y R75. En la Oriental, cada zona tiene su nicho, siendo
cemos. Las variedades SOJAPAR, en la R19 la de mayor tiempo en el mercado y muy apreciada
alianza con el Instituto Paraguayo de en Caaguazu, San Pedro y areas con suelos menos fértiles
Tecnologia Agraria (IPTA), ganan terre- por su rusticidad. Tenemos cinco variedades y estamos pre-
no en el mercado. El comportamiento parando la documentacién para presentar una sexta para
a campo fue bueno, pese a épocas y su proceso de registro, proteccién y habilitacion comercial.
momentos con deficiencias hidricas. Seria SOJAPAR R82.
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_P. ¢(Cudles son los puntos
altos de los materiales?

_ R. Ofrecemos rusticidad y tecno-
logia que propone resistencia a roya.
Todas las variedades presentan plas-
ticidad o elasticidad para su siembra.
Importamos germoplasma de Estados
Unidos para la base genética y traba-
jamos con otras empresas o institucio-
nes, como el IPTA, en sus instalaciones
en Capitan Miranda o con Cetapar, en
Yguaz(; tenemos aliados como Ver-
deca, que con Bioceres es duefo del
evento HB4, con tolerancia al estrés
hidrico; y también con JIRCAS, de Ja-
pén, para apilar genes y trabajar en el
combate a la roya. Son programas que
estan avanzando. Nuevos germoplas-
mas importados apuntan a lineas que
den respuestas a enfermedades como
Cercéspora o nematodos. Estamos en
conversaciones con otras empresas
grandes para introducir plataformas
que siguen llegando. Mientras, con el
HB4 estamos muy avanzados, con cru-
zas desde el 2018. Tenemos materiales
con 2, 3 o incluso 4 genes identificados
y proximos a probar a campo.

_P. ¢(Hay avances en la
divulgacion en el extranjero de
esta genética paraguaya?

_ R. También tiene su proceso. Se
puede destacar el trabajo con Anapo,
de Bolivia. Introducimos cuatro varie-
dades y esta en proceso la quinta, que
seria también la R82. Tenemos una sa-
tisfaccién y una preocupacion, porque
estan pidiendo semillas en cantidad
para la préxima campana. El tema de

Ing. Agr. Estela
Ojeda, gerente
general Inbio

semilla es dificil satisfacery a eso se suma la cuestion logisti-
ca, por las distancias, ya que nuestras zonas semilleras estan
en Itapua y Alto Parand. Quizas con los avances en el Chaco
se pueda facilitar. El desempefio en suelo boliviano fue muy
bueno. Incluso alla se habla de resistencia al estrés hidrico de
la R24, pero es solo el comportamiento que presenta, no es
nada de gen. La variedad R75 también estan utilizando en
suelos pesados. Esa informacion nos ayuda para usar el ma-
terial en nuestras zonas arroceras. Con Brasil estad mas len-
to. El mercado es grande. La pandemia nos hizo quedarnos,
después de iniciar también en el 2018. Estamos buscando
un representante, mientras nos enfocamos en la region de
Mato Grosso do Sul. A campo, la R19 y la R24 tuvieron muy
buen comportamiento. Este afo realizamos nuevas visitas y
recorridos, participando de dias de campo. Trabajamos con
MS Integraciony se esta haciendo evaluacién en 14 localida-
des del estado. Buena recepcion de materiales, pero segui-
mos buscando nuestro representante para entrar y compe-
tir, porque las variedades tienen muchas posibilidades.

_P. ¢Qué novedades hay aparte de los trabajos
con la soja?

_ R. También trabajamos con trigo, en alianza Inbio - IPTA -
Capeco, siendo Capeco la que lidera el proyecto. Tenemos
varios materiales juntos, rusticos, con resistencia y toleran-
cia principales enfermedades. Lo que podemos anunciar
para este 2023 como nuevo desafio es que incursionamos
en el maiz. Para eso estamos en alianza con la empresa pa-
raguaya Cadec. Seriamos licenciatarios de sus materiales.

_P. ¢ Por qué incursionar en el maiz?

_ R. En el pais existe un estrato de agricultores, pequerfios
y medianos, que se estan iniciando en la produccion de
granos y que a veces no puede acceder a alta tecnologia.
Nos enfocamos, asi como con la SOJAPAR, para ofrecer un
grano con la calidad que precisa. Sobre esa base estamos
viendo, seleccionando y hacer contratos de licencia para
ofrecer materiales con nombres nuestros. Pero también
hay grandes productores que nos preguntan para cuando
el maiz. Asi que el objetivo apunta a eso, queremos ofrecer
hibridos a quienes se inician en la produccién de granos.
Materiales que puedan ser tanto para zafra como zafrifa y
capaz que en dos o tres anos tengamos los primeros resul-
tados. Hacer mejoramiento de maiz es mas complicado y
Cadec tiene un trabajo grande. Por eso estamos cooperan-
do para un proyecto en forma conjunta.

_P. ¢Algo que quiera agregar?

_ R. Desde el Inbio nos enfocamos a ofrecer al productor
tecnologia que sepa manejar y que sepa que la produccion
de granos es para todos. Por eso también tenemos progra-
ma de capacitacién en escuelas y en fincas de la agricultura
familiar, para mostrar como incorporar al proceso produc-
tivo. Creemos que, con esto, hacemos nuestro aporte a la
sociedad. También aprovecho para agradecer, resaltar y va-
lorar al equipo de trabajo que tenemos. Desde el 2018 te-
nemos un equipo de jévenes profesionales comprometidos
y con nuestro respaldo salimos adelante.
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EVENTOS

DIA DE CAMPO DE COOP. SANTA TERESA

El vinculo fortalecido y ampliado
cada ano con los agricultores

La Cooperativa Santa Teresa Ltda. realizé su tradicional jornada técnica el
viernes 13 de enero en el distrito de Mariscal Lépez (Caaguazu), con buena
cantidad de participantes. Desde la organizacion se destacd que lo que inicio
timidamente hace unos anos, hoy constituye un espacio enriquecido no solo
con las novedades para el campo, sino también fortalecido con el vinculo con
productores, socios y agentes del campo.

metros del casco urbano del distrito Mariscal Lépez
Ay detras de la estacion Ecop administrada por San-

ta Teresa Ltda. se encuentra el predio experimental
gue albergd la jornada que aio tras afo extiende lazos con
quienes desarrollan sus actividades productivas. Ese fue el
objetivo inicial del dia de campo de la cooperativa y que se
mantiene hasta la fecha, en la opinién de sus responsables.
La cita con lo Ultimo y variado para el agro incluyé genética,
maquinarias e insumos varios.
“El objetivo principal del dia de campo en sus inicios fue
buscar el contacto mas cercano de los proveedores con
quienes la cooperativa trabaja, como son sus socios. Con
los afos, el evento cobré énfasis en la region y, ademas
de traer lo nuevo en tecnologia, mantiene estrechos los
vinculos con la gente y se apuesta por un relacionamiento
mas cercano’, dejo entrever Carlos Galeano, técnico de la
cooperativa y uno de los responsables de la jornada, quien
agradecié la participacion de aliados estratégicos y de los
visitantes.
Manifesté que los proveedores de la cooperativa tienen
preferencia para mostrar sus soluciones a los visitantes al
dia de campo. Con respecto a esta edicion, comentd que
participaron 22 empresas, incluyendo propuestas en ma-
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quinarias, como el caso de De La Sobera con quien siem-
pre se aprovecha este momento para concretar negocios.
Agrego que también hubo productores quienes incorpora-
ron paquetes de maquinaria DEUTZ, sobre todo de unida-
des de tractores para los tambos.

Expuso que, si bien el grueso de la actividad de los socios
es la agricultura, existe un segmento que se dedica a la le-
cheria, unos pequenos tamberos. De la parte de genética,
resaltd las nuevas tecnologias presentadas, algunas con lo
Ultimo de plataforma de biotecnologia. Estimé que solo en
soja sumaron mas de 15 materiales nuevos, a los que se
complementaron los hibridos de maiz, también en buen
namero, superando la treintena de variedades entre ambos
cultivos, para poner a disposicion de los agricultores.
Indicé que la siembra se realizo el 15 de septiembre. Cabe
recordar que la Cooperativa Santa Teresa Ltda. cuenta con
mas de 110 socios, siendo la soja y el maiz los principales
cultivos. También se complementan con trigo y algo de ca-
nola. El acopio de leche se procesa en la fabrica de queso.
Por lo demas, la cooperativa constituye un gran motor para
la comunidad local, mientras, cada afo, estrecha vinculos
con la gente del campo. A continuacién, algunos de los alia-
dos presentes en la jornada agrotécnica. >
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La compaiia acompano la jornada agrotecnoldgica en
el stand del grupo GPSA, distribuidor de sus mate-
riales, orientando sobre sus propuestas en hibridos de
maiz. El Ing. Agr. Luis Annarumma, representante técni-
co de Ventas de Syngenta, destaco algunas novedades,
mencionando la tecnologia VIPTERA 3. Asi, recordé al
SUPREMO, uno de los mas sembrados en la region, posi-
cionado para apertura de siembra. El FEROZ, que requie-
re de una inversion media baja y sirve de doble propé-
sito, tanto para grano comercial como ensilaje. También
es una opcion muy valida para la zona. En tanto, resal-
t6 al NK 520 VIPTERA 3, en su segundo aino comercial,
de gran potencial productivo y con la caracteristica de
muy buena tolerancia a “cigarrita”, igualmente de doble
propésito. De las perspectivas para la siembra del maiz,
recordé algunos factores, tales como los inconvenientes
con la soja, sea seca y luego frio o el atraso en el cultivo,
cuyo final de campafa incide en el maiz para iniciar su
temporada de entre zafra. “Particularmente NK tiene un
portafolio donde podemos entrar con hibridos precoces
en esa época de siembra y también, saliendo un poco
mas, esta el lanzamiento NK 467 VIPTERA 3, para arran-
car entre el 15 y 20 de febrero. Se adapta bien y tiene
potencial productivo, ademas de una muy buena sanidad
y, sobre todo, una muy buena tolerancia a las enferme-

Ing. Agr. Luis
Annarumma,
representante
técnico de
Ventas de
Syngenta

dades causadas por la ‘cigarrita’. La empresa GPSA tiene
actualmente este material”, comentd. Adelanté que por
lo observado a campo, hacia el Sur, se podria arrancar la
siembra y también en la zona de Caazapa se inicié la co-
secha de soja, con resultados variados, entre 2y 3 tonela-
das por ha. Finalmente, confié en una zafrifa buena, con
la expectativa de un clima que acompaiie para obtener

los mejores rendimientos agricolas al final de campana.
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EVENTOS

a compania BASF presentd tres

materiales de genética CREDENZ
durante el evento de la Cooperativa
Santa Teresa. El Ing. Agr. Alexis Mao
Bernal, desarrollista técnico de Semi-
llas, brindd orientaciones en la opor-
tunidad. Anunci6 el lanzamiento para
la siguiente campana de la variedad ST
644 IPRO, tecnologia INTACTA RR2

Ing. Agr. Alexis

PRO, para posicionarla en ambientes Mao Bernal,
de alto potencial productivo. Entre desarrollista

teristicas, resaltd la excelen- técnico de
sus caracteristicas, resalté la excelen cemillas

te sanidad radicular para permitir un
buen desempeno de la variedad y el
peso de 170 a 175 gramos por cada
1.000 semillas. El comportamiento en

Entre los aliados de la Cooperativa Santa Teresa como
proveedora de insumos agricolas estuvo presente la em-
presa Glymax. El Ing. Agr. Andrey Mocelin de Godoy acom-
pané el evento y recordd que la firma lleva 21 aios en la
distribucién y comercializacién de productos en Paraguay,
acompanando los agroeventos del pais, para compartir no-
vedades, brindar asistencia y realizar demostraciones de sus
propuestas, permitiendo ademas tener un contacto directo
con los agricultores. En esta ocasién ofrecieron hibridos de
genética LIMAGRAIN, ya que Glymax estd encarando con
impetu el segmento de maiz, comentd. Asi, resalté el LG
36680, un hibrido con excelente desempeiio en la campania
anterior. Ofrece alta productividad con calidad de granos y
potencial productivo. Ademas, en materia de defensivos para
reforzar tecnologia biolégica, el entrevistado sefalé el CAR-
TUGEN, insecticida bioldgico para orugas. A esto adicioné el

Con lo Ultimo en biotecnologia, Dekalpar asistié al
evento de la Cooperativa Santa Teresa. El Ing. Agr.
Jorge Dominguez, coordinador de desarrollo de mercado
de la firma, brindo orientaciones en la ocasién. Entre las
novedades, resaltd lanzamientos de hibridos con la tec-
nologia VT PRO 4, destacando en especial al DKB 255
VT PRO 4, considerado de un ciclo precoz rapido, en 135
dias a madurez relativa, se destaca por una buena sanidad
foliar, presenta un marlofino, posicionado para apertura
de la zafrifa por el ciclo precoz rapido que tiene que le
permite aprovechar hasta mediados de febrero, inclusive.
En soja, recordé la alianza con Bayer como alianza estra-
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ensayos fue muy bueno, incluso en la campaia anterior,
con un periodo prolongado de estrés hidrico, superando
dificultades. Otra variedad expuesta fue la CZ 26 B 36,
una INTACTA de ciclo 6.3, con la que se lleva trabajando
en forma comercial desde hace dos campanas, con muy
buen comportamiento. Igualmente, posee una excelente
sanidad radicular y una estructura de ramificacién abierta,
permitiendo un alto nimero de vainas, incluso en el tallo
principal. El tercer material expuesto fue la 6505, con tec-
nologia RR1, ya con experiencias a campo en mas de seis
temporadas. De muy buena estabilidad de rendimientos
para ambientes de alto potencial productivo. Como reco-
mendacion, indicé sembrarla desde el 10 de septiembre y,
aprovechar la rotacién de soja con maiz o con alguna co-
bertura de invierno.

]
LAMZAMIERTE

LG 36680

AL FAODAC ) CAN
CALIDAD DE €

Ing. Agr. Andrey
Mocelin de
Godoy

LEGENDER, con una mezcla exclusiva a nivel mundial que
llega a nuestro pais de la mano de Glymax, menciond e invitd
a seguir las principales redes sociales sea en Instagram, Meta
Facebook o Linkedin, con actualizaciéon semanal sea con di-
vulgacién de eventos, productos, recomendaciones o infor-
mativos técnicos, concluyé el profesional agrénomo.

Ing. Agr. Jorge
Dominguez,
coordinador de
Desarrollo
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tégica, por lo que igualmente presentaron lo mas nove-
doso para el cultivo de la oleaginosa, los materiales con
la plataforma INTACTA 2 XTEND (I12X), con resistencia al
Dicamba, un herbicida hormonal posicionado para la pre
emergencia. En esta nueva propuesta para la soja presen-
t6 las variedades M6301 12X y M6101 XTEND ambas
son de alto potencial productivo, de crecimiento ramifi-
cado y de 120 a 125 dias de madurez relativa. En fungici-

da, como novedad, la propuesta seria CRIPTON SUPRA,
posicionado para la segunda aplicacién verdadera. Asi, el
esquema sugerido contemplaria, para la aplicacién cero,
NATIVO, seguir con CRIPTON XPRO, luego CRIPTON
SUPRAy finalizar con SPHERE MAX. De seguir este ma-
nejo, existiria un control muy bueno frente a eventuales
ataques de la roya, manchas foliares o enfermedades de
final de ciclo.

arias soluciones fueron expuestas

durante el evento agrotecnolégico
por parte de laempresa DVA. Al respec-
to, el encargado de Desarrollo Técnicoy
de Mercado para la regién Norte y Sur,
Ing. Agr. Luis Carlos Morel Bracho, re-
salté que la firma llegé con numerosas
innovaciones. “Estamos trabajando con
muchos productos. Haciendo varios
desarrollos, muchas parcelas demostra-
tivas, presentando las innovaciones de
nuevos productos que tenemos. Uno
de ellos, es ZALTUS, propuesta estrella,
que incluye un carboxamida, el Fluin-
dapyr, mas un triazol, el Tetraconazole.
Es lo que presentamos para esta zona”.
Recordd que DVA cuenta con una fa-

Ing. Agr. Luis
Carlos Morel
Bracho

brica en Espaiia, la linea INCENTIA, y que se dispone de bioestimulantes para brin-
dar soluciones nutricionales, tanto en soja como en maiz. En herbicidas, mencioné
como novedad al WEIZEN, disponible para la préxima campana. Ademas, el stand
ofrecié ver un ensayo con PERFECT FULL 4, que propone como agregado de la
Clotianidina. Finalmente, agradecié la presencia de clientes y amigos en la jornada,
gue incluyd no solo a socios de la Cooperativa Santa Teresa, sino que ademas de
otras organizaciones, como la Cooperativa Yguazu, e invitd a la gente a visitar las
plataformas digitales de DVA Paraguay para conocer mas innovaciones. CA
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NOTA TECNICA

Productos bioldgicos: por qué son un
pilar fundamental para producir mas
cuidando el ambiente

Protagonistas esenciales de lo que se conoce como agricultura regenerati-
va, abarcan una amplia gama de practicas y tecnologias para encarar el cam-

bio de modelo agricola.

a comunidad cientifica lo viene
Laﬁrmando cada vez con mas

vehemencia: si no cambiamos
nuestra forma de producir y consumir
para el 2030 el impacto en el cambio
climatico sera irreversible. Una sen-
tencia que interpela directamente a
la forma en que producimos alimen-
tos, actividad responsable del 25% de
las emisiones de carbono. Por eso, el
debate gana terreno: cémo podemos
incrementar la producciéon cuidando
el ambiente.
La soluciéon, para muchos, esta en la
agricultura regenerativa y en el uso de
productos bioldgicos. “Ofrecer mode-
los que nos lleven a la intensificacion
sostenible de la produccién para dar
respuesta a la demanda de alimentos
que trae el crecimiento poblacional es
hoy la principal ocupacién de las em-
presas del sector”, dice Juan Catrac-
chia, jefe de Biologicos de Rizobac-
ter en Argentina. “Para esto es clave
acercar nuevas ofertas al productor.
El uso de tecnologias bioldgicas, por
ejemplo, garantiza el rendimiento de
los cultivos y se presenta como una
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de las soluciones mas concretas para salir de la disyuntiva
entre mayor produccion o cuidado del ambiente”, agrega.
Para avanzar en sistemas que contribuyan a frenar el proceso
de cambio climatico, Rizobacter viene buscando respuestas
en la naturaleza hace mas de 45 anos con el fin de desarrollar
y difundir un nuevo modelo agricola. “Conocer en profun-
didad los servicios de nutricién y proteccién que nos brin-
dan los millones de microorganismos presentes en el suelo,
como las bacterias y los hongos, es otro gran desafio que en
Rizobacter hemos tomado como motor de crecimiento de la
empresa y del campo’, argumenta Catracchia.

EL CAMINO “BIOLOGICO”

Una de las soluciones para producir mas alimentos disminu-
yendo el impacto ambiental esta en los llamados productos
“biolégicos”, lo que significa que derivan de organismos natu-
rales, como hongos, bacterias, caros o extractos de plantas.
Uno de esos productos son los biofertilizantes, entre los
cuales estan los inoculantes, que mejoran la nutricion de
los cultivos, aumentando la eficiencia en el uso de nu-
trientes o aprovechando el nitrégeno del aire. “La inocu-
lacién evita un alto costo econémico para el productor y
un impacto negativo para el ambiente en contraposicion a
los fertilizantes quimicos nitrogenados, que demandan un
consumo de combustibles fésiles, una alta emision de di6-
xido de carbono a la atmésfera e incidencia en el equilibrio
de los ecosistemas”, explica Catracchia.

La aplicaciéon del inoculante tiene un valor de USD 4 por
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hectarea, mientras que la urea, el fer-
tilizante nitrogenado que se produce
industrialmente, cuesta alrededor
de USD 150-200 por hectarea. Esto
demuestra un retorno de la inversién
que supera el 50%, sumado a que es
posible fortalecer la condiciéon nutri-
cional del cultivo con rindes mayores
al 5% en promedio.

Los bioestimulantes y bionutrientes,
por su parte, permiten un uso mas
eficiente del agua y de los nutrientes.
Y los biofungicidas, bioinsecticidas y
bioherbicidas protegen a las plantas
frente a las plagas y malezas. Aun-
que no reemplazan a los productos
de sintesis quimicas, si permiten la
reduccion de su uso mediante modos
nuevos de accién.

VENTAJAS DE LA
AGRICULTURA REGENERATIVA
La agricultura regenerativa puede ser
un camino valido para producir mas
alimentos a menor costo y mitigar el
cambio climéatico, asumiendo un papel
central en el sostenimiento de la pro-
duccién agricola en el corto y mediano
plazo. ;Por qué? Porque si el 95% de
los alimentos que comemos se produ-
ce directa o indirectamente en la capa
superior del suelo, es urgente encon-
trar formas de manejar mejor nuestros
suelos para recomponer sus propieda-
des naturales.

La agricultura regenerativa consiste
en un sistema de practicas que van
desde los cultivos de cobertura, la
rotacion de cultivos, la labranza cero
y el uso reducido de insumos has-
ta sistemas integrados de cultivos y
ganaderia. Uno de sus pilares funda-
mentales es la utilizaciéon progresiva
de productos biolégicos a modo de
intervenciones especificas en la cade-
na de suministro. La reduccién en el
uso de productos quimicos dard como

resultado suelos y plantas mas saludables en un ecosistema
mas equilibrado.

“Elimpacto de la agricultura es muy relevante en la emisién
de gases, pero a diferencia de otros sectores, es el Unico
que puede pasar de ser un emisor neto a ser un secuestra-
dor o a alcanzar la neutralidad de carbono. Por eso, todo lo
gue nos permita ser productivos y rentables bajo practicas
regenerativas debe ser considerado”, destaca el técnico de
Rizobacter. “Es importante considerar el cambio de para-
digma productivo que esto implica. Pasar de solo solucio-
nes curativas, con el producto de sintesis quimica, una vez
visto el dafo del agente patdgeno, a manejos preventivos
en los cuales preparamos a los cultivos para defenderse es
en si un concepto totalmente distinto. Es observary apren-
der de la naturaleza y plantearnos una convivencia en las
formulaciones de quimicos con biolégicos y aprovechar lo
mejor de ambos mundos”, afade.

MERCADO EN CRECIMIENTO

Las proyecciones del mercado de los productos biolégicos
para los préximos anos dan cuenta de tasas de crecimiento
del 15% anual a nivel global, lo cual asegura la aparicion
de nuevos productos y nuevas tecnologias, un gran caudal
de inversién en el negocio, nuevas alianzas comerciales y
mayor investigacion y desarrollo. Segun la Camara Argenti-
na de Bioinsumos, para 2025 se comercializaran productos
por USD 11 billones.

Rizobacter, empresa pionera vy lider en el sector, desarrollé
por ejemplo, junto al INTA, el primer terapico biofungicida
para semilla de Argentina, que crecio significativamente en
la campania 22-23 alcanzando una superficie a 900.000 hec-
tareas de trigo, cebada, arroz y soja en el pais. Como parte
del Grupo Bioceres Crop Solutions, la compaiiia atraviesa
hoy un proceso de reorganizacién que resulta de la adquisi-
cién de Marrone-Profarm, lo que la posiciona como uno de
los proveedores mas importantes de bioldgicos a nivel global
y permitira la llegada a los mercados latinoamericanos de 18
nuevas tecnologias de origen bioldgico, entre ellos bioherbi-
cidas, biofungicidas, bioinsecticidas y bionematicidas.

“La sustentabilidad ya no es motivo de diferenciacion o de
eleccion: es una obligacion que impone una crisis climati-
ca y alimentaria sin precedentes. Por eso, surge la necesi-
dad de fortalecer el desarrollo de tecnologias que mas que
acompanar la adaptacion a los efectos adversos que ya es-
tamos viviendo, contribuyan a la regeneracién de la riqueza
de nuestros suelos y brinden herramientas para un mayor
rendimiento”, concluye Catracchia. CA

|21



MERCADO

Maquinas: Con mejor expectativa de ventas

a venta de maquinarias agrico-

las en el primer mes del ano de-
muestra mejor expectativa para el
presente ejercicio, ya que en com-
paracién al mismo periodo del ano
anterior refleja un leve repunte en
la comercializacién, segln se puede
notar en los datos de la Camara de
Automotores y Maquinarias (Ca-
dam).
Durante enero del 2023 se vendie-
ron 112 tractores, 37 cosechadoras
y 5 pulverizadores, un poco mas que
enero del 2022. La expectativa es
gue esto vaya mejorando conforme
evolucionen los resultados de la co-
secha del principal cultivo agricola
de nuestro pais, la soja.
La preferencia por marcas sigue la

Maquinas vendidas

Hasta Enero-2023

Tractores

John Deere 48

Massey Ferguson 24 —

New Holland 12 ; ‘[‘
Case 13 ; “'ﬂl ALl
Valtra 11 = | LY £
Lovol 3 y o
s , @ 0 | 0
Total 112

Fuente: Cadam.

tendencia del afno anterior. En tractores John Deere tie-
ne el 43% del mercado, Massey Ferguson 24% de las
ventas y Case IH el 12%.

En cosechadoras también John Deere arranco el afno po-
sicionandose en primer lugar con el 43% de las ventas,
en segundo lugar estd New Holland con el 32% de las
preferencias y en tercer lugar Case IH con el 14% del
mercado.

En pulverizadores inicié con el primer lugar Jacto con
el 60 % de las ventas y en segundo lugar compartieron
John Deere y Massey Ferguson con el 20% de participa-
cion en el mercado cada uno.

Cosechadoras L3 A
John Deere 16 s —
New Holland 12 e
Case 5 e e = = ,1’:{&_2
Massey Ferguson 2 ‘/ :
CLAAS 2 -
Total 37 AR
Pulverizadores

Jacto 3

JD 1

Massey Ferguson 1

Total 5

Fuente: Cadam.
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DE CAMPO

Ing. Agr. Enrique Fretes

Lider de Desarrollo de Mercado de
Bayer para Bolivia, Paraguay,
Uruguay y Chile

Comn ' CTAZ XTEND,
URO D G AN TUS MANOS
b |

Wi, Bayer realizé su primer Lab Farm del afio en conjunto con el Grupo Pires,
&l el 25y 26 de enero en Corpus Christi, Canindeyu. En la oportunidad,

-
Fa

los profesionales de la compania presentaron la Plataforma INTACTA2
Xtend a través de un circuito de paradas que incluyo informaciones sobre
la biotecnologia, control de malezas, variedades de soja, tecnologias de
aplicacion y otras innovaciones que forman parte de la plataforma.

a jornada fue propicia para re-
I unir a productores durante dos
ias con los profesionales de Ba-
yer para difundir mas informaciones y
resultados sobre esta plataforma que
representa la tercera generacion bio-
tecnologia en soja que desembarca
en Paraguay.
En la oportunidad conversamos con
el Ing. Agr. Enrique Fretes, lider de
Desarrollo de Mercado de Bayer para
Bolivia, Paraguay, Uruguay y Chile,
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quien aportd datos sobre la plataforma, que ya es una
realidad en el campo paraguayo. Actualmente la platafor-
ma INTACTA2 Xtend se encuentra transitando la primera
campana de soja y mas de 90 productores son los prime-
ros embajadores en adoptar la tecnologia.

La plataforma trae consigo productos innovadores como
el herbicida Xtendimax 2 un herbicida a base de dicamba
con tecnologia vapor grip y el coadyuvante xtend protect.
Los mismo fueron probados por 35 productores pioneros
para la desecacidn pre-siembra de forma exitosa “No tu-
vimos ningun inconveniente con la incorporacion de este
herbicida hormonal en el manejo de malezas por los pro-

www.campoagropecuario.com.py



ductores” refirié.

En cuanto a la jornada comenté que
la misma tuvo 5 estaciones técnicas,
en cada una fueron demostrados
trabajos de campo, donde los pro-
ductores pudieron apreciar de for-
ma directa los beneficios de los di-
ferentes pilares de la plataforma. “El
circuito fue bastante dindmico, en la
primera estacién los ingenieros ex-
plicaron sobre los beneficios del di-
camba dando enfoque al Xtendimax
en el manejo de malezas. Este pro-
ducto aplicado en combinacién con
el coadyuvante Xtend Protect logra
reducir volatilidad”, explicé.

En la segunda estacién el tema princi-
pal fue la biotecnologiay la proteccién
que esta ofrece contra las principales
orugas que atacan al cultivo de la soja

“En esta estacion hablamos del concepto de apilamiento
de genes para la proteccion contra los lepidopteros y toda
la bateria de germoplasma disponible con las obtentoras
gue nos acompanan en esta plataforma” dijo.

En las siguientes estaciones se presentaron las varieda-
des de soja con los diversos obtentores que son: GDM,
Nidera y Monsoy, donde los diferentes profesionales
expusieron sobre el comportamiento de cada una, po-
tencial de rendimientos entre otras caracteristicas. La
Ultima estacién se enfocd sobre la tecnologia de apli-
cacion donde se expuso los 10 pasos para una aplica-
cioén segura. Esto fue construido en base a una iniciativa
sin precedentes en alianza con académicos consultores
y técnicos que facilitan al productor a seguir el paso a
paso para una aplicacién segura.

El Lab Farm 12X de Bayer en conjunto con el Grupo Pires
reunié a un importante grupo de productores y técnicos
quienes aprovecharon durante las dos jornadas el recorri-
do de aprendizaje sobre por la lGltima generacién la biotec-
nologia en soja que desembarca en el pais.CA
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INICIATIVA DE OCEAN QUALITY Y ALIADAS
Un “Crop Day” de novedades para horticultura

El evento se desarroll6 los dias 14 y 15 de diciembre en la compafia Aguaity, de Eu-
sebio Ayala (Cordillera) y permitié conocer mas de 50 materiales de diversos culti-
Vos, principalmente de la linea Sakata, representada en nuestro pais por Ocean Qua-
lity. Buena cantidad de participantes tuvo la convocatoria que recorrid una veintena
de estaciones para observar diferentes soluciones de la compania con sus aliadas.

os organizadores destacaron la
Ldoble jornada Crop Day, con la

que terminaron las actividades
del afo. Algunas de las aliadas que
expusieron sus propuestas sea en ma-
teria de genética como de otros insu-
mos fueron Sakata, Greenhas, Cysy,
Aqua, Horta, Biocross, Nutrisafra y
Carolina Soil. El encuentro tecnolé-
gico se realizé en la finca de Marcial
Benitez, profesional agronomo igual-
mente representante de Ventas de
Sakata Brasil en Paraguay. La plana
mayor dio la bienvenida a los parti-
cipantes, destacandose productores,
técnicos, estudiantes e inversores.
“Fue bastante novedoso porque pre-
sentamos en la oportunidad méas de
52 materiales de la linea Sakata, sea
tomate, locote, pepino, meldn, zapallo
Tetsukabuto, zapallito italiano, repollo,

Andrea
Mendoza,
profesional
agrénoma del
area Comercial
de Ocean Quality
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brocoli, coliflor, sandia y otros”, indicé Benitez. El recorrido
incluyd 23 estaciones. “Fue bastante completo y exitoso
el evento, idea que surgio a principios del afio. Realizamos
dias de campo en diferentes lugares y optamos por tener
una actividad mas grande, mas completa para mostrar los
principales materiales con los que estamos trabajando y ex-
poner a la vista de los productores de todo el pais”.

El recorrido permitié conocer novedades como DA VINCI
o0 MASSERATTI, en tomates; HARUNATSU y KENZAN, en
locote o ADELE, en zapallito (zuchini). “Solo en tomate tuvi-
mos 9 materiales; 4, en locote, cada uno con caracteristicas
particulares adaptadas a cada zona de produccién, porque
en nuestro pais varia mucho, de un Norte con altas tempe-
raturas a un Sur menos calido; con diferentes altitudes, etc.
Mostramos las cualidades de todos los materiales, que de-
sarrollamos y probamos porque queremos que produzcan
bien, con calidad y que el horticultor recupere su inversion
y obtenga beneficios”, indico.

En tanto, Andrea Mendoza, profesional agronoma del area
Comercial de Ocean Quiality para el departamento Central,
igualmente acompand el evento con orientaciones a los

>
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participantes. Resalté DA VINCI, de
vigor alto, buen paquete de resisten-
cia que le confiere garantia al produc-
tor para su empleo tanto en verano
como en invierno. “Es importante para
una zona de altitud baja como Central
contar con variedades que ofrezcan
un paquete de resistencia a ‘Vira Ca-
beza' o con muy buena tolerancia a
nematodos”. Recordd que se presen-
taron tomates del tipo lisa y perita,
determinados e indeterminados.
Entre las recomendaciones cit6 la im-
portancia de conocer la variedad para
obtener el mejor beneficio, depen-
diendo de las caracteristicas, la zona,
la época de siembra, la fertilizacion
requerida. Indicé que ademas de la
genética, la empresa Ocean Quality
cubrié desde la fertilizacién de base
hasta la de cobertura, la sanitacion y
otros aspectos de cada parcela. “Uti-
lizamos productos de la linea verde,
amigables con la Naturaleza, de Aqua.
También la linea de plasticos para
la cobertura con mulching, nuestras
mallas, desde el inicio al final, todo
fue con el paquete de soluciones que
ofrece la empresa”.

Entre algunas consideraciones, co-
mentod que, en su zona de trabajo en
Central, se deben tener en cuenta
factores como la alta temperatura que
impacta bastante en la produccion,
ademas de enfrentar un mercado
“inestable en precios”, por lo que se
insiste en ganar productividad que a
su vez requiere de un correcto manejo

Ehiser Martinez,
encargado

de asistencia
técnica

Marcial Benitez,
representante
de Ventas de
Sakata Brasil en
Paraguay
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y un tratamiento adecuado. Anticipé que para el préximo
afno se esta trabajando en lanzamientos comerciales. “Entre
las futuras novedades, tenemos un material que contiene
levadura para ayudar a aumentar el sistema radicular, tam-
bién el potencial que tiene para controlar nematodos”.

Otra novedad seria un érgano mineral, con 6ptimos resul-
tados en tomate y otras especies, dijo. “Son propuestas que
iremos destacando. Como empresa, apuntamos a ofrecer
servicios y productos de calidad. Es lo que demostramos,
cerrando el afo de esta manera y compartir con todos, estas
experiencias’, concluyd. Finalmente, Ehiser Martinez, en-
cargado a nivel pais de asistencia técnica de Ocean Quali-

‘q T - e gl I

ty, recalcd la importancia de la compania para acompanar la
evolucioén de la horticultura. “Ocean Quality se dedica neta-
mente a este sector. Nos especializamos en esta actividad”.
Agradecid la participacién de las socias comerciales, tanto
las marcas que representan como los distribuidores zonales,
tales como Planter Premium, para Cordillera; Caaguazi Agro
Comercial, para el quinto departamento o Agropecuaria El
Productor, en San Lorenzo (Central). “Son nuestros aliados
estratégicos que cuentan con todas las soluciones para la
horticultura. Estan variedades de semillas, fertilizantes, de-
fensivos foliares. De todo, pues tenemos como mision que
el horticultor produzca con calidad”. Igualmente anticipd un
2023 muy desafiante, con varias actividades. CA
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Soluciones para la industria agricola

Para este 2023, se proyecta un mejor panorama econémico donde el prin-
cipal motor del pais sera el sector agricola. E| manejo de soluciones tecno-
|6gicas de pesaje que faciliten los controles se hace indispensable para el

rubro y se vuelve posible gracias a BALPAR S.A.

entro de la amplia gama de productos, se encuen-
Dtra la embolsadora SIPEL BAG que dispone de un
sistema de simple operatividad y un éptimo ren-
dimiento para el embolsado de variados productos como;

cereales, harinas, yerba mate, pellets, aridos, semillas y
todo producto granulado que se deslice por gravedad.

El material se pesa directamente en la bolsa controlando
su carga con un sistema de compuertas de doble corte,
con accionamiento neumatico para una maxima preci-
sion. El pesaje mediante celdas de carga ofrece un mini-
mo desgaste y bajo mantenimiento. La embolsadora esta
provista con un controlador electrénico que almacena
en memoria no volatil el total de kilos, bolsas procesadas
y permite la auditoria de pesadas con la posibilidad de

30 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Enero 2023

descargar en la PC con un software
incluido. Ademas, posee un soste-
nedor de bolsas manual que opcio-
nalmente se reemplaza por uno neu-
matico accionado a través de una
pedalera. Controla el llenadode 4 a7
bolsas por minuto, dependiendo del
producto y la capacidad de la bolsa

Asi también, las basculas pesa camio-
nes son utilizadas con la finalidad de
tener un estricto control interno en la
salida de sus productos terminados,
asi como también en la entrada de su
materia prima. Con el fin de ofrecer
una solucion completa BALPAR S.A.
cuenta con un software de gestién
de basculas pesacamiones el cual al-
macena cada operacion realizada con
la bascula, asegurando asi mas la fia-
bilidad de los procesos. Este continuo
control en la entrada y salida de mate-
riales otorga seguridad en los proce-
sos a la vez que permite el control cru-
zado con otros puntos de expediciéon/
entrada de materiales y productos.

“Para aquellas industrias que cuen-
ten con sistemas de cintas transpor-
tadoras tenemos a disposicion siste-
mas de pesaje en movimiento. Estos
sistemas aportan una gran cantidad
de tipos de reportes y estadisticas
que sirven para poder medir el ren-
dimiento de la produccion, ademas
de contar con multiples opciones de
conectividad con el equipo”, mencio-
na una facetilla de prensa de Balpar-

Desde BALPAR S.A. se sienten com-
prometidos con impulsar la industria
nacional mediante productos inno-
vadores, buscando soluciones que
se adecuen a la necesidad de sus
clientes y contribuyendo a la optimi-
zacion de sus procesos. CA
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Somax Agro organizo, en Bella Vista, Itapua dos Noches de Campo. Fue en el
mes de diciembre en el Area Polo donde recibid a 135 visitantes a para presentar
las mejores solucionesy servicios orientados a una agricultura de alto rendimiento.

omo parte de un circuito tec-
‘ nolégico que continuard en

2023, Somax Bella Vista pre-
sento a sus visitantes los Ultimos ade-
lantos tecnoldgicos para la agricultura.
En cinco estaciones, los gerentes de
lineas y especialistas técnicos aborda-
ron diferentes tematicas de interés.
“Buscamos mostrar tecnologias para
los cultivos de soja y de maiz, tanto de
zafra como de zafrina", destacd Ewer-
ton de Oliveira, gerente de la Unidad
de Negocios. “Los productores vienen
de una zafra muy castigada por pro-
blemas posteriores a la pandemia y
por la sequia, y queremos mostrarles
que, aparte del clima y de la situaciéon
del mercado, hay cosas que podemos
hacer con costo bajo, o incluso costo
cero. Hay cosas que resultan mas ca-
ras si no las hacemos”.

En la primera estaciéon, se informo
sobre manejo y uso de los productos
biologicos. Emerson Esperanca, ge-
rente de Nutricion Especial de la linea
Koppert, destacando sus caracteristi-
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cas, beneficios y manejos para lograr los mejores resultados
para diferentes cultivos.

“Para el tratamiento de semillas, contamos con un portafo-
lio muy completo de soluciones bioldgicas, con fungicidas,
insecticidas, bioestimulantes y enraizadores. La novedad
son los tratamientos con soluciones bioldgicas, incluidos
bionematicidas y biofungicidas, que garantizan una buena
instalacion del cultivo y mejoran el stand de plantas”, resal-
té Emerson Esperanca. “Hay muchos problemas con hon-
gos del suelo y nematodos. Orientamos a los agricultores
a prestar mucha atencién con los cuidados, posicionando
productos especificos”.

Una novedad presentada fue Veraneio, una solucién a base
de Bacillus amyloliquefaciens, un blogueador de entrada de
nematodos al cultivo. “Es un producto muy completo y nos
vamos a enfocar bastante en su uso”, continudé Esperanca.
Ya actudbamos con Trichodermil (Trichoderma harzianum
1306), un biofungicida y bionematicida que promueve la
degradacion de la pared celular de hongos y neméatodos
del suelo. Las soluciones biolégicas no vienen para susti-
tuir al control quimico, sino a complementarlo, trabajando
con efecto de choque, pero también con efecto residual,
porgue hay enfermedades que se manifiestan después de
un tiempo”. Veraneio es un bionematicida con eficiencia
comprobada en el control desde los estadios iniciales de la
planta, con una pelicula biolégica de proteccién que forma
alrededor de la raiz. Sus objetivos son los nematodos de las
lesiones y de los gajos.

>
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EVENTOS

También se hablé de Interceptor (Isa-
ria fumosorosea 1296), un bioinsecti-
cida utilizado principalmente para el
manejo de cigarritas en maiz. “La ci-
garrita hoy es la plaga de mayor dafio
econdémico en el cultivo del maiz, por
su forma de comportamiento y agre-
sividad. A las restantes plagas y enfer-
medades, el productor estd acostum-
brado a manejarlas, pero la cigarrita,
por ser una plaga nueva, se volvié un
problema serio”, agregd. “Interceptor
es una cepa exclusiva desarrollada
por la multinacional Koppert. Es un
hongo con una agresividad y una ca-
pacidad de reproduccién tal, que va a
tener mayor residualidad y persisten-
cia en el ambiente por mas tiempo,
reduciendo los niveles de reinfesta-
cién de cigarritas, sobre todo en las
nuevas generaciones”.

La cigarrita del maiz (Dalbulus maidis)
es un insecto pequerio, de ciclo corto
y alta multiplicacion: una hembra pue-
de colocar 500 huevos en promedio, y
completa su ciclo entre 20 y 25 dias,
de acuerdo a la temperatura. De gran
capacidad migratoria, puede llegar a
recorrer mas de mil kilémetros y ata-
ca a los cultivos en diferentes olea-
das. “Todos estamos aprendiendo a
manejar esta plaga. Vemos que, com-
plementando el control quimico con
el bioldgico, obtenemos las mejores
respuestas. Estamos con un producto
muy innovador, trabajando con el mis-
mo desde el afio pasado”, concluyo.

Ewerton de
Oliveira, Gerente
de la Unidad de
Negocios

34 ‘ Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Enero 2023

En la segunda estacion, el coordinador de Nutriciéon en Be-
lla Vista, Diego Pereira, present el portafolio que la em-
presa ofrece. Destacé la importancia de la nutricion foliar
desde el concepto de “equilibrio nutricional”; para comple-
mentar la aplicacion de base, proveer nutrientes en épo-
cas de alta demanda, reducir desequilibrios nutricionales
en situaciones de estrés y mejorar el aprovechamiento de
los nutrientes.

“Con Mosaic Fertilizantes tenemos un producto premium,
Aspire que por cada fuente de potasio tiene 2 de boro,
una de liberacién gradual y otra lenta. Su diferencial es la
distribucién uniforme del boro, evitando la fitotoxicidad y
potenciando el crecimiento radicular”, remarcé Kaori Kuro-
su, gerente de Fertilizantes. “Recomendamos aplicar Aspire
con fertilizacion de base y luego que se complemente con
foliar y desecacién si hace falta. Asi completamos el por-
tafolio de Somax, para satisfacer todas las necesidades de
los agricultores. Mosaic es reconocido por su excelencia
tecnoldgica y Somax es una empresa que siempre busca
proveedores confiables que den un buen soporte”.

En la estacion se brindd también una pequena sintesis de
las soluciones de la linea nutricional Promax, incluidos los
bioestimulantes nutricionales.

En la tercera estacion, se mostro el portafolio de defensivos
Evolution, un programa completo de manejo con marcas
propias y de compaiiias lideres como Syngenta, compuesta
por insecticidas, herbicidas y fungicidas.

Miguel Belmonte Junior, gerente de la linea de defensivos,
hablé del enfoque de las soluciones y la forma de manejo
recomendada con énfasis en el fungicida Aprovia Turbo,
desarrollado por la multinacional Syngenta. “Alertamos
sobre los problemas que estamos teniendo con malezas
resistentes a herbicidas y malezas de dificil control, que
en otros paises se vuelven problemas serios y nosotros te-
nemos que anticiparnos’, continué Belmonte. “Hablamos
sobre las distintas mezclas que tenemos para aplicar en la
desecacion, segundo bloque y tercer bloque. Una vez que
el cultivo fue implantado, debemos cuidar de la fitosanidad
gue hace a su desarrollo”.

Belmonte enfatizé la importancia del control desde los
primeros estadios, asi como el posicionamiento de las so-
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luciones de la linea Evolution. “Las
enfermedades aparecen temprano,
con hongos que estan en el rastrojo
y con bacteriosis, organismos oportu-
nistas que buscan entrar a la planta. Y
cuando la temperatura estd mas baja
y hay humedad, empieza temprano la
roya, el hongo mas daiiino para la soja.
El productor se enfrenta a diferentes
situaciones y en Somax contamos con
un portafolio completo de defensivos
para eso”, concluyo.

La linea Evolution cuenta con 11 her-
bicidas, 7 fungicidas y 11 insecticidas.
Los técnicos de Somax se encuentran
en permanente validaciéon de nuevas
soluciones, para mantener actualizado
el portafolio.

En las Ultimas parcelas se presenta-
ron los 2 hibridos de maiz que Somax
comercializa exclusivamente en todo
Paraguay, ambos desarrollados por
Corteva. Ariel Monzon (del departa-
mento técnico de la multinacional) y
Luiz Alberto Conink (gerente de Semi-
llas de Somax) fueron los encargados
de presentarlos, destacando sus ca-
racteristicas y diferenciales.

“Somax opera con semillas de maiz
desde hace 13 anos, acompanando
el avance de las tecnologias”, afirmé
Conink. “El cultivo viene creciendo
en area y la empresa incursiona con
nuevos hibridos, biotecnologia y tra-
tamiento de semillas. Desde 2018 es-
tamos con la marca Nord, creada por
Corteva para operar en Paraguay de
manera exclusiva con Somax. Apunta-
mos a tener un grupo selecto de hibri-
dos”. La empresa busca agregar nue-
vos hibridos a su portafolio, siempre
con alto padrén de calidad. Los B2702
VYHR y 2620 PWU cuentan con las

Walmor Fonseca
Roim, Gerente
de Marketing

tecnologias Leptra y Power core Ultra respectivamente,
para proteccién contra insectos.

Los visitantes también accedieron a la cdmara fria, donde
se garantiza la perfecta conservaciéon de las propiedades
de las semillas hasta su comercializacién. También recibie-
ron consejos para una buena siembra, incluidos la eleccién
correcta de discos y las velocidades recomendadas para
lograr una buena poblacién de plantas. El encuentro ter-
mind con una confraternizacién entre los visitantes y los
colaboradores.

“Organizamos un evento exclusivo con varias areas de la
empresa, mostrando todo el portafolio de soluciones que
Somax trae al mercado’, dijo el gerente de Marketing,
Walmor Roim. “Buscamos que el productor pueda sacar el
maximo provecho de nuestra propuesta: tecnologia, inno-
vacion y soluciones que atiendan todas sus necesidades y
le ayuden a obtener altos niveles de productividad”.

Roim remarcé que 2023 sera bastante desafiante, con cam-
biosy reestructuraciones en la empresa. “Somax cuenta con
5 unidades de negocios en Paraguay, con profesionales al-
tamente capacitados vy listos para atender al productor con
excelencia. Y es la Unica empresa nacional que cuenta con
una camara fria en cada unidad de negocios, con capacidad
para 30.000 bolsas de semillas. También almacenamos a
frio nuestra linea de bioldgicos, manteniendo las solucio-
nes en sus niveles 6ptimos de eficiencia hasta su entrega
al productor”. Roim subrayé que, en 2023, el productor va
a tener acceso a nuevas plataformas de servicios desde la
empresa, incluida una completa de trueque (barter).

En Bella Vista, la empresa tiene llegada a mas de 300
agricultores, directamente o por medio de cooperativas.
Para eso cuenta con 24 colaboradores, incluidos 12 ges-
tores de ventas.

“Siempre buscamos que el productor elija una buena semi-
lla, siembre correctamente y utilice soluciones de calidad,
de manera adecuada y en tiempo. Eso brinda al productor
cierta seguridad de una buena cosecha”, culminé Ewerton
de Oliveira. “En los momentos buenos y en los malos tam-
bién, estamos junto al productor, brindandole la confianza
para que siga invirtiendo, porque es asi como va a crecer su
negocio”. CA
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ENCUENTRO TECNOLOGICO AGROFERTIL 2023

La transformacion del campo con
innovacién y tecnologia de vanguardia

El Encuentro Tecnolégico Agrofértil promovié un amplia variedad de
propuestas innovadoras y soluciones de alto valor enfocados a elevar
la productividad, brindando al agricultor las herramientas y el soporte
técnico adecuado para una zafra exitosa. En esta oportunidad, el evento
se desarrollé en las localidades de Naranjal y Fortuna, regiones estratégicas
donde Agrofértil mantiene una fuerte presencia con el firme compromiso
de seguir impulsando el crecimiento de la produccioén en el pais

b "
-
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ajo el lema “La transformacién del campo con in-
Bnovacién y tecnologia de vanguardia” la empresa

Agrofértil, perteneciente al Grupo Sarabia, realizd
su ya tradicional Encuentro Tecnoldgico cuya edicion 2023
tuvo lugar en el Area Tecnoldgica Silo Agrofértil - Naran-
jal, y en el Area Tecnoldgica Silo Agrofértil - Fortuna con la
participacion total de mas de 1.200 personas. Las unidades
fueron acondicionadas de la mejor manera para recibir a
productores de estas localidades y zonas aledaias, quienes
durante el recorrido por las diferentes estaciones pudieron
conocer los lanzamientos y novedades en torno al progra-
ma de fungicidas, herbicidas e insecticidas, agricultura de
precision, genética de soja y maiz y todo lo que ataiie a la
nutricion vegetal.
El circuito englobé las problematicas mas comunes que
surgen desde la etapa de siembra hasta la cosecha, espe-
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cialmente cuando se habla de control de plagas, malezas y
enfermedades vy la eficiencia en la utilizaciéon de los recur-
sos de la finca. El objetivo consistié en mostrar a los visi-
tantes las buenas practicas agricolas, ademas de las nuevas
herramientas y estrategias de produccion para encarar con
mejores perspectivas los desafios del campo.

LAS MUJERES ADQUIEREN PROTAGONISMO

Por primera vez el Encuentro Tecnolégico conté con un es-
pacio denominado “Mujer con Valor Agrofértil”. Alli se de-
sarrollaron conferencias acerca de las oportunidades que
el sector agricola brinda a las mujeres, considerando el rol
preponderante que desempefian ya sea en labores cotidia-
nas en el campo o ejerciendo el liderazgo en renombradas
empresas del agronegocio.

Dentro de este espacio la reconocida economista Gloria
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Ayala Person, propulsora de la educaciéon financiera en
nuestro pais, hablé sobre cémo canalizar el potencial de las
mujeres en diferentes ambitos segln su amplia experien-
cia. Tras la culminacién de las charlas, partieron recorridos
técnicos por las estaciones a fin de mostrar a las participan-
tes la dindmica de trabajo de Agrofértil y las novedades en
todos los segmentos de produccion.

“Me siento contento al ver la forma en como damos valor a
las mujeres mediante espacios de este tipo. En 2023 Agro-
fértil conmemora 30 arios de vigencia en el agronegocio.
Desde nuestros inicios en 1993 hasta el dia de hoy hemos
mantenido una filosofia de trabajo y una visién empresarial
basada en los valores. Como empresa familiar buscamos
que cada uno de nuestros colaboradores contintie crecien-
do a nivel profesional y personal; fomentamos acciones y
creamos espacios para el desarrollo del talento humano’,
expreso José Marcos Sarabia, CEO del Grupo Sarabiay pre-
sidente de Agrofértil.

Agrofértil reafirma su compromiso con la igualdad de opor-
tunidades para hombres y mujeres tras recibir la Certifica-
cién EDGE de Equidad de Género, la metodologia de eva-
luacion global y estdndar empresarial lider para fomentar
la paridad de género en todos los ambientes de trabajo.
Agrofértil se convirtié en la primera empresa en Paraguay
en obtener la importante certificacion internacional, posi-
cionando a nuestro pais en el escenario mundial como im-
pulsor de una cultura corporativa justa, abriendo nuevas
puertas para las mujeres en el sector agricola.

En lo que refiere a semillas de soja encontramos un robusto
portfolio que continuamente incorpora nuevas variedades
adaptadas a las necesidades del cliente. Esto se vio refleja-
do en las parcelas demostrativas donde el productor pudo
observar el comportamiento y potencial de rendimiento de
diferentes variedades de las empresas obtentoras Monsoy,
Nidera, Brasmax, Don Mario y, como novedad, de la marca
Neogen, perteneciente al Grupo GDM. Sobre este ultimo
destaca el lanzamiento de las variedades Neo 580 IPRO, Neo
610 IPRO y Neo 660 IPRO STS, todas alternativas vélidas

para el agricultor por su perfecta sintesis de genética lider y
gran adaptacion a las distintas regiones productivas del pais.
Otro punto resaltante dentro de la estaciéon de semillas de
soja fue la presentacién de los beneficios de la Plataforma
Intacta 2 Xtend, que otorga ventajas competitivas en tér-
minos de seguridad y productividad, mayor flexibilidad en
manejo de malezas y protecciéon mejorada contra las princi-
pales lepiddpteras, entre ellas dos especies de alto impacto
en el cultivo tales como la Helicoverpa armigera y Spodop-
tera cosmioides.

Al igual que la soja, el cultivo de maiz tuvo destaque den-
tro del Encuentro Tecnoldgico con los hibridos de la marca
Agroeste, una linea segura y confiable distribuida de forma
exclusiva por Agrofértil en Paraguay. Estos materiales se
han posicionado en la preferencia del cliente debido a su
excelente relacion costo/beneficio y alto potencial produc-
tivo, hecho que quedé comprobado en las ultimas campa-
Aas con testimonios de muchos productores que registra-
ron en sus fincas rendimientos por encima del promedio
general, incluso en zafrifa, catalogando este periodo como
“segunda zafra de maiz".

Entre los materiales presentados en la ocasién figuran: el
AS 1800 PROS, el hibrido mas precoz del portafolio, con
excelente sanidad de planta, buena tolerancia al ataque de
cigarrita y elevado potencial productivo; el 3320 RR, super
precoz y de éptima calidad de granos; el AS 1777 PROS, un
material conocido y bien posicionado en el mercado local
con alta estabilidad productiva y excelente sistema radicular
y de tallo; el AS 1844 PROA4, uno de los hibridos mas sem-
brados del 2022 en nuestro pais por su estabilidad, buen
arrangue inicial y excelente combinacién de sanidad foliar
y alta productividad; y el AS 1850 PRO4, de caracteristicas
muy competitivas dada su buena tolerancia a cigarrita, ex-
celente calidad de tallo y raiz, alto potencial de rendimiento
y es de doble propésito (recomendado para produccion de
granos y ensilaje).

Tal como indican sus caracteristicas algunos de los hibridos
incorporan la innovadora plataforma VTPRO4, la biotecno-
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logia lider que brinda maximo control contra las principales
plagas de lepidopteros. Se trata de la mejor herramienta
para el control del gusano cogollero (Spodoptera frugiper-
da), oruga de la espiga (Helicoverpa zea) y barrenador del
tallo (Diatraea saccharalis).

En el segmento de proteccidon de cultivos se hizo énfasis
en la alianza entre Agrofértil y Syngenta, una “parceria”
muy fructifera que ha contribuido a la llegada de nuevos
productos al mercado local como Verdavis con Tecnologia
PLINAZOLIN®, el insecticida que establecerd un nuevo
estandar en control de plagas por su innovadora molécula
Isocycloceram (Plinazolin), que combinada con el ingredien-
te activo Lambdacialotrina, otorga un control sin preceden-
tes sobre chinches, acaros, trips y orugas en estadios ini-
ciales. Asimismo, también resalta el insecticida ELESTAL®
Neo por su moderno ingrediente activo el “Spiropidion”,
orientado fundamentalmente al control de mosca blanca
y acaros actuando sobre todas las etapas del ciclo de vida
de estas plagas.

En cuanto a manejo de enfermedades, la solucién de van-
guardia que Agrofértil y Syngenta proponen es el fungicida
Aplauso cuya tecnologia Solatenol, sumado al Prothioco-
nazole y al Mancozeb, garantizan la seguridad y proteccién
del cultivo gracias al amplio espectro de control que ofre-
ce sobre la roya, mancha anillada y otras enfermedades de
alto impacto en la soja; y el SPYRALE®, la nueva mezcla de
Fenpropidin y Difenoconazol que mejora significativamen-
te el control de roya en condiciones de alta presion y otras
enfermedades de fin de ciclo.

Segun indicé Fabiano de Jesus, gerente de Desarrollo de Pro-
ductos de Agrofértil, en la actualidad la empresa posee un
extenso portafolio de alternativas que permiten la rotacion
de ingredientes activos y grupos quimicos con el proposito
de elevar la performance en el campo, evitando la resistencia
y fortaleciendo las estrategias de produccion del cliente.

En la estacion dedicada a la Linea Fertilize los visitantes
comprobaron la importancia de los micronutrientes en la
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soja en un interesante experimento denominado “Técnica
del Elemento Ausente” que reflejé cdmo la deficiencia de
cobre, magnesio y boro impiden que el cultivo exprese su
maximo potencial de rendimiento.

El experto en Boro, Dr. Eduardo Saldanha, puntualizé que
el boro esta involucrado en la produccién de acidos nuclei-
cos y hormonas vegetales, el movimiento de los aztcares
en las plantas y en el metabolismo de carbohidratos y su
translocacién. La deficiencia del elemento restringe el cre-
cimiento radicular e interrumpe las membranas celulares
teniendo un efecto directo en los mecanismos de absor-
cién de otros nutrientes en la planta como el nitrégeno,
potasio y calcio. “El productor debe realizar un buen diag-
nostico de la fertilidad del suelo para conocer sus poten-
cialidades y limitaciones. El siguiente paso es consultar con
un profesional agrénomo que interprete los resultados del
analisis de suelo de modo a definir la mejor estrategia para
su campo, y otro aspecto clave es la correcta seleccion de
los fertilizantes”, sostuvo.

Cabe mencionar que Agrofértil dispone de una amplia va-
riedad de productos desarrollados para satisfacer las nece-
sidades nutricionales de los cultivos. En el caso especifico
del boro existen diversas opciones: Kbor, fertilizante sélido
de alta concentracion de Potasio (K) y Boro (Bo); Kbor+S,
producto compuesto por la mezcla de KCl, Granubor (15%
B 100% soluble) y azufre elemental “Bentonita”; Solubor,
una fuente soluble de Boro que posee alta eficiencia y facil
absorcién por las plantas via suelo y foliar; y Granubor, el
fertilizante destinado a atender la demanda nutricional de
boro de cultivos agricolas, proporcionando una liberacién
gradual y adecuada a las plantas.

El hub de innovacién del Grupo Sarabia, H20 Innovation,
participé en los Encuentros Tecnolégicos de Naranjal y
Fortuna dando una mirada al futuro del agronegocio por
medio de soluciones e ideas disruptivas que prometen re-
volucionar la agricultura en Paraguay, incentivando para-
lelamente el emprededurismo con especial enfoque en la
responsabilidad social empresarial.

Felipi Sarabia, head de Innovacion del Grupo Sarabia, se
refirié a los proyectos que H2O Innovation impulsa en
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conjunto con Agrofértil como parte de su movimiento de
transformacion. Por citar algunos se encuentran: Terrex
Agricultura Inteligente, que ofrece al productor soluciones
agricolas que van desde el preparo de suelo hasta la cose-
cha, con acompanamiento técnico a cargo de especialistas
de Agrofértil; Firma Digital, una nueva plataforma tecno-
|6gica segura y practica donde los procesos y los flujos de
operaciones que implican la firma y gestion de documen-
tos generados en el departamento de granos de la compa-
fia se automatizan, ofreciendo mayor comodidad, agilidad,
seguridad y cuidado del medio ambiente, todo a un clic de
distancia; y Agrofértil Digital, la plataforma de relaciona-
miento con el cliente que dard acceso a una gran cantidad
de informaciones, noticias recomendaciones y datos rele-
vantes sobre productos y servicios de la empresa.

“Todos estos proyectos tienen el objetivo de aumentar la
produccion agricola en nuestro pais y optimizar recursos,
trayendo practicidad en la vida del agricultor a través de la
tecnologia e innovacion”, sefialo Felipi Sarabia.

Terrex Agricultura Inteligente nace con el propdsito de
acompanar el crecimiento de la agricultura respaldando al
productor en su dia a dia con soluciones de alto valor que
guian la toma de decisiones, protegen la inversién econé-
mica y retribuyen con creces la confianza depositada.

De acuerdo con Rodrigo Gasparino da Silva, coordinador
del Departamento Terrex Agricultura Inteligente, las herra-
mientas y estrategias a disposicion del cliente abarcan todas
las etapas de la produccion. Actualmente existen diez fren-
tes de trabajo: Terrex Mapeo, que permite la optimizacién
de los recursos mediante diagnosticos y mapeos en tasa
variable; Terrex Siembra, el cual ayuda a mejorar la calidad
de plantabilidad en la parcela; Terrex Biofauna, que entrega
productividad gracias al uso de microorganismos benéficos
en el suelo; Terrex Automatizacion, consiste en la instalacion
de dispositivos en maquinarias agricolas para optimizar sus
operaciones; Terrex Plantas de Cobertura, orientado a la
conservaciony uso racional del suelo; Terrex Exact Aplic, tec-
nologia y estrategias utilizadas para mejorar las aplicaciones
fitosanitarias; Terrex Digital, una plataforma que brinda ac-
ceso a gran cantidad de datos generados por todas las solu-
ciones de Terrex; Terrex Financiamiento, destinado a ofrecer

facilidades en el ambito financiero para la implementacién
de todas estas herramientas innovadoras; y los principales
lanzamientos Terrex Certificacion de Sembradora, el servi-
cio dirigido a evaluar la performance de la sembradora, rea-
lizando ajustes finos para asegurar una siembra de calidad; y
Terrex Aeroimagenes, la innovadora soluciéon que propone
el uso de un dron especializado de alta precisién capaz de
captar imagenes de alta calidad y multiples datos en la finca
del productor a fin de trabajar en la curva de nivel, mapeo de
siembra, poblacién de plantas, deteccion de plagas y muchas
otras tareas.

En la estacion de Terrex Exact Aplic se organizé una dindmi-
ca bastante llamativa para ensefiar la importancia de moni-
torear el estado de las boquillas de pulverizacion debido a
gue esto impacta significativamente en la calidad de la apli-
cacion de productos fitosanitarios y, por ende, en la econo-
mia del agricultor. La oportunidad ademas fue propicia para
hablar sobre los beneficios del coadyuvante Action Qil Plus,
el aceite vegetal purificado emulsionable que actia como
protector de moléculas de alta performance. Una simple
comparativa con otros coadyuvantes del mercado demostrd
que el Action Qil Plus posee una mayor concentracién de
emulsificantes y surfactantes que mejoran la mezcla con el
agua Yy los defensivos agricolas, manteniendo el caldo mas
estable, aumentando la eficacia de los productos utilizados.

En representacion del Sistema de Gestion de Envases Va-
cios (SIGEV), el Ing. Amb. Jodo Paulo Da Silva, recordé a los
visitantes los esfuerzos de Agrofértil por contribuir con la
proteccién del medio ambiente. El SIGEV se encarga de dar
el correcto destino final a los envases vacios de defensivos
agricolas en sus 15 locales de recepcién, distribuidos en
puntos estratégicos del territorio nacional.

Con el mensaje de “La contaminacién no nos promete un
buen futuro, por eso te invitamos a ser parte del cambio”,
el productor tiene en sus manos la decisién de sumarse a
la causa minimizando el impacto de los residuos median-
te la correcta disposicién de estos dentro de un sistema
reglamentado por el SENAVE y que cuenta con la licencia
ambiental del MADES.

“El cuidado del medio ambiente a través de la buena y co-
rrecta disposicion de los envases y empaques de defensi-
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vos agricolas debe ser prioridad en el presente y no dejarlo
para el mafana. Hoy debemos fomentar la cultura de la
preservacion ambiental”, sostuvo Joao Paulo.

Desde el SIGEV apuntan a capacitar a los agricultores que
desconocen o no utilizan la técnica del triple lavado y la per-
foracién de los envases vacios de defensivos agricolas. De
igual manera se llevan a cabo acciones tendientes a evitar
el comercio irregular, falsificacion, quemado o entierro de
envases que no pasan por un adecuado proceso de reciclaje.

El Encuentro Tecnoldgico no solo posibilitd apreciar en con-
diciones reales el comportamiento de diversos materiales,
también promovio espacios de transferencia de conocimien-
tos y experiencias a través de la interaccion con los expertos.
Una de las fortalezas de Agrofértil radica en la asistencia téc-
nica, logistica y atencion personalizada que brinda al agricul-
tor a lo largo del ciclo productivo, aspectos que predominan
en eventos de este tipo al proporcionarle informacién actua-
lizada sobre las diferentes lineas de productos al tiempo de
orientar la toma de decisiones para una produccion exitosa.
En el recorrido por las estaciones los expertos plantearon
varios temas de interés relacionados a estrategias para una
produccién de alimentos mas eficiente y cuestiones de tin-
te social vinculadas a la figura de la mujer en el agro. Algu-
nos de los puntos abordados en el Encuentro Tecnolégico
fueron: Nuevas tecnologias para el manejo integrado de
plagas; Boro, el elemento esencial para la alta productivi-
dad; Ajustes finos en maquinarias agricolas; Tratamiento
de semillas y Tratamiento de semillas industriales; Siembra
directa en paja de brachiaria ruziziensis; y Mujer con valor.

En 2023 Agrofértil conmemora 30 afos en el mercado con
el lema “Realizando suefios, creando oportunidades”, un slo-
gan que evoca la satisfaccién de haber contribuido al cre-
cimiento exponencial de la agricultura en Paraguay, con el
paralelismo de haber formado durante este proceso vinculos
gue se sustentan en la confianza. En tres décadas de vigen-
cia el panorama ha cambiado por completo, sin embargo, la
filosofiay la visién corporativa de Agrofértil se mantienen in-
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tactas impulsando en cada proyecto la seguridad alimentaria
y acompanando al productor a alcanzar todos sus objetivos.
“No somos solo es una empresa que comercializa insumos
y defensivos agricolas, somos una empresa que apuesta
por el pais y acompana al agricultor en su noble labor de
producir alimentos para el mundo, somos parte de esto y
participamos en la cadena de valor con soluciones de ca-
lidad y asesoramiento técnico, trayendo constantemente
innovacién y tecnologia para una agricultura sustentable.
Al pensar en los 30 afios de Agrofértil puedo decir que no
tenemos clientes, tenemos grandes amigos porque juntos
hemos trabajado por el desarrollo de la produccion nacio-
nal y lo seguimos haciendo, construyendo paso a paso un
futuro lleno de éxito y prosperidad. Agrofértil es y siempre
sera la casa del productor, de la familia del campo”, mani-
festé Devanir Ribeiro, gerente de Marketing de Agrofértil.

AGROFERTIL S.A. es una empresa proveedora de insumos
agricolas, que trabaja también con la comercializacién de
granos en Paraguay donde la agricultura es la actividad mas
importante en la economia y el mayor aporte a la riqueza
del pais. La supremacia de Agrofértil S.A. en el mercado, es-
tuvo siempre basada en sus variadas y confiables lineas de
productos con marcas propias, junto al alto nivel de aten-
cién a sus clientes.

Para mas informacion al respecto ingrese a la pagina web
https:/www.agrofertil.com.py/

El Grupo Sarabia es lider del agronegocio en Paraguay, ac-
tuando en otros paises de América del Sur como Brasil y
Bolivia, en los segmentos de produccién y comercializacién
de defensivos agricolas, fertilizantes y acopio de granos; a
través de sus empresas Tecnomyl, Agrofértil, Agropecuaria
Campos Nuevos, Agropecuaria Cataratas y el Hub H20
INNOVATION impulsan una agricultura innovadora y sos-
tenible. Sus directivos José Marcos Sarabia, Paulo Sergio
Sarabia y Antonio Ivar Sarabia participan activamente en
las acciones de Responsabilidad Social Empresarial, promo-
viendo actividades en favor de los sectores mas vulnera-
bles y del cuidado del ambiente. CA
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DVA Paraguay inauguroé
oficina en Asuncion

La compania DVA Agro Paraguay habilité su nueva oficina Asuncién. Esta
ubicada en el edificio Sky Park y la inauguracion fue el 16 de enero durante
un evento que reuniod a los ejecutivos principales de la compania que llegaron
desde Alemaniay Brasil para celebrar este nuevo paso con sus colaboradores.

aima Franca, General Mana-
‘ ger Paraguay e DVA, destacé

la relevancia del evento por
las visitas ilustres de DVA Brasil,
Joao Alexio y de Alemania.... Ade-
mas, por los 15 anos de presencia
de DVA en Paraguay y por constituir
esta nueva casa en Asuncién, una
nueva fase para la compaiia.
“Somos eternamente gratos a aque-
llos colaboradores que en un pasado
estaban y al lindo plantel actual que
tenemos aca. DVA camina al lado del
productor paraguayo con el propé-
sito de ayudar a este sector que es
muy importante para la economia
del pais”, dijo.
Mencioné que esta compaiia de
origen aleman, a través de su gente,
que constituye su mayor tesoro, va a
seguir aportando cada vez mas tec-
nologia innovadora para los cultivos
de maiz, soja, arroz y trigo.
Refiriéndose a la nueva estructu-

ra, resalté que la misma se encuentra en el edifico Sky
Park, en el corazédn financiero de Paraguay, DVA cuenta
con un plantel de gente talentosa, quienes cada uno en
su area aporta lo mejor para brindar los productos a los
agricultores.

Reafirmé ademas el compromiso de que DVA va a seguir
creciendo en recursos humanos para lo cual van a nece-
sitar talentos de quienes gusten desafiar el status quo.
Explicé que la compaiiia estd incorporando nuevos pro-
fesionales con el objetivo de aportar cada vez mas a los
agricultores y a la sociedad paraguaya a servir gracias a
la tecnologia alemana. “Renovamos nuestro plantel in-
corporando un perfil innovadory de compromiso con el
personal’, dijo.

En la oportunidad, Ana Baez, gerente de Recursos Hu-
manos , destacoé las proyecciones de DVA Paraguay en el
desarrollo de talento humano, para el efecto la compaiiia
apuesta por las capacitaciones, entrenamientos, visitas a
campo donde todos los colaboradores van a tener la opor-
tunidad de estar presente en la operativa diaria también.
Expreso satisfaccion por la inauguracion de la nueva es-
tructura y el dindmico plantel humano que con mucha
energia y ganas permitird que DVA siga creciendo en
Paraguay. CA
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BIOMAH DESEMBARCO EN PARAGUAY

Mision-ar Virus Shield, la novedosa solucion
gue viene para revolucionar la produccion

Mision-ar Latinoamérica, Europa y Estados Unidos junto a Biomah SRL desem-
barcaron oficialmente en Paraguay de forma exitosa con el lanzamiento del
innovador producto para el campo Mision-ar Virus Shield. La presentacion fue
el 18 de enero en el Sheraton Asuncion Hotel, ocasion que reunid a los principales
directivos de ambas companias con productoresy empresarios locales a quienes
expresaron los objetivos, las bondades y beneficios de esta novedosa solucion
que llega al mercado paraguayo para revolucionar y agregar valor a la produc-
cion de este pais y, desde aqui, proyectarse a otros paises de Latinoameérica.

L e

Mision-<’
.\”!_Vlrus

| acto de lanzamiento conté
Econ la presencia de los directi-

vos de Virus Shield, Sr. Donald
Haller y al Sr. Craig Shaw, quienes
agradecieron y explicaron sobre el
desarrollo y la utilidad del producto,
asi como las principales autoridades
de Mision-ar a nivel internacional, a
quienes se sumo el mensaje de su
presidente en casa central, en EEUU,
el Rvdo. Walter Contreras, enviado
para la ocasion. Mas de 50 empresa-
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rios, profesionales y productores de primera linea de la
ganaderia local participaron del acto, a quienes se adhi-
rieron seguidores en las redes sociales, gracias a la tras-
mision en directo via internet.

El propio CEO de Biomah S. R. L., Martin Holgado, estu-
vo como maestro de ceremonias e invitd a los presentes
a escuchar el mensaje del presidente de Mision-ar, casa
central EEUU. El Rvdo. Contreras destaco la eleccién de
Paraguay como punto estratégico para impulsar la proyec-
cién de las soluciones para el campo a nivel regional. Si bien
ponderé la importancia que tiene nuestro pais por su peso
en la produccion de alimentos, agregé que su privilegiada

www.campoagropecuario.com.py



posicién mas las ventajas que ofrece,
representa una plataforma ideal para
la expansion de la compaiia. Tras esta
intervencion, se dio participacién a los
integrantes de la mesa principal.

En primer término, arrancé la serie
el presidente de Misio-ar para Lati-
noamérica y Europa, Ivan Camario,
quien expreso satisfaccion de invertir
en Paraguay v siguid en linea con lo
anteriormente expuesto por el Rvdo.
Contreras de la importancia estraté-
gica de nuestro pais para desarrollar
los negocios. “Apostamos a que se
empiece a consumir Virus Shield, un
producto extraordinario que trae la
cura y mejora para el sector ganadero
y agricola”, indicé. Destaco que entre
los objetivos esta el desarrollo huma-
nitario y alentd a que América Latina
avance teniendo como foco a la hu-
manidad, siempre inyectando produc-
tividad, trabajo, apostando al sector
empresarial.

“Creemos mucho en Paraguay, confia-

mos en su desarrollo y consideramos que estd encarando
muy bien la politica de puertas abiertas para que lleguen
diferentes empresas y dinamicen las economias, asi como
nosotros que venimos a invertir y generar divisas a través
de las exportaciones. Valoramos a este pais por ofrecernos
muchas oportunidades, comodidades, no tantas burocracias
ni cargas tributarias para hacer dinamica la motorizacion de
la economia”, afadié. De igual forma, tuvieron breves inter-
venciones, Jorge Juarez, asesor de presidencia Mision-ar;
Daniela Ponte, representante de Biomah; y los distribuidores
locales para Paraguay Stella Cartes y Armando Cano.
Martin Holgado, a su vez aproveché para realizar una
breve introduccion de lo que propone Mision-ar Virus
Shield como solucién, tema que luego fue ampliamente
desarrollado por los directivos de Virus Sheild, Donald
Haller y Craig Shaw. Explicando como actia y los benefi-
cios que propone, incluyendo la cuestion de la calidad del
agua, asi como la proteccién que genera al interior de los
organismos vivos, como el ganado, una vez que la ingesta
es continua. Otro de los grandes puntos resaltados fue
la economia y el cuidado al ambiente que genera dado
que permite ahorrar una gran cantidad de productos que
actualmente se emplea.

Desarrollado con alta tecnologia en Europa y EEUU, esta
revolucionaria solucién, tiene como elemento principal el
diéxido de cloro mas otros componentes le permite ser
amigable con el ambiente y beneficiar al ganado, al propo-
ner un escudo protector contra todo tipo de bacteria, virus,
hongos y moho. Durante la explicacion se resaltdé que la
accion es tal que permite eliminar el 99,99 % de los pa-
toégenos. Ya en la Ultima parte, se compartié un video con
las aplicaciones del producto en el campo, en tambos y en
feed lots, logrando un gran poder de desinfeccién incluso
de 90 dias, ratificando su eficacia como biocida.

Biomah S. R. L. es una empresa multinacional dedicada a
invertir para el desarrollo y evolucién del campo ofreciendo
soluciones para la salud e higiene en el drea agroganadera.
Por su parte Mision-ar es una institucién dedicada a cam-
biar al mundo mediante numerosas iniciativas disefiadas
para ayudar a los que mas necesitan. CA
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DE CAMPO

DiA DE CAMPO SOJA

El miércoles 11 de enero se realizé el tradicional evento de Sem-Agro
con novedades en genética, fertilizacion e insumos. Una vez mas, fue
en el campo experimental de la empresa, en el km 230 de la ruta PY
02, en J. E. Estigarribia (Caaguazu). Buena cantidad de participacion
acudio a la cita para conocer las 38 variedades de soja, ademas de otras
propuestas, asi como lanzamientos.

| dia de campo de soja de Sem-
EAgro fue disefado para ofrecer
las novedades de doce empre-
sas en un circuito que incluyé una

ducto de un trabajo con dos fechas de siembra. La primera,
el 13 de septiembre y la segunda, el 4 de octubre. Se en-
frenté un periodo de falta de lluvias y la fertilizacién incluyé
una de base 03-21-21, unos 150 kg por hay otra de cober-

diversidad de soluciones, entre gené- tura de 50 kg/ha.
tica, fertilizacién e insumos. Ademas, La jornada arrancé puntualmente, ni bien se conformaron
fue propicia la ocasion para hablar Ramén Lépez  los primeros grupos. El publico concurrente, principalmen-

sobre la nueva plataforma INTACTA 2 dVilveros, téc’]ci,°° te productores y técnicos, recibieron una primera orien-
XTEND (12X). Lo observado fue pro- € l1a cooperativa  tacion por parte del asesor técnico de Sem-Agro, Ramén
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Lépez Viveros. El profesional agronomo resalté que even-
tos como estos representan una oportunidad para estar en
contacto con la gente, en donde, entre los puntos altos esta
el de ofrecer parte de la amplia propuesta de material gené-
tico disponible, en este caso, del cultivo de soja. Recordé la
doble época de siembra, por lo que a campo se observaron
parcelas de 120y 99 dias.

En ese tiempo, se registrd un total de precipitacion pluvial
de 739 mm, siendo octubre el de mayor volumen acumu-
lado, con 292 mm, en contraste con diciembre, que sélo
verificé 47 mm de lluvias. También se realizaron andlisis de
suelo en el extranjero, resultando en general un promedio
de 5,6 pHy 1,6 % de materia organica, con niveles altos de
Ca, Mg, K, P, Mn, Zn y S. En tanto, Cu y Fe presentaron un
nivel medio, mientras que el B resultd bajo. No se detectd
presencia de Al. Esto fue Util a la hora de desarrollar la ferti-
lizacién del terreno, con el régimen mas arriba mencionado.
“El dia de campo de Sem-Agro se montd con dos objetivos.
Por una parte, para tener informacién local de los materia-
les que llegan al mercado y permitirnos tener una base para
realizar nuestras recomendaciones. Por otro lado, es un
momento para compartir con productores, técnicos, clien-
tes, aliados y publico interesado en el tema para conocer
novedades, pues se ofrecen materiales genéticos con tec-
nologia que va desde RR1 hasta la 12X, la Ultima presente
con algunos materiales en el campo”. Sobre la incidencia de
la falta de lluvias reconocié que variedades de ciclo corto
fueron los mas afectados.

En tanto, Alfred
Penner, gerente de Sem-Agro, recordd que. si bien hubo
momentos preocupantes por la falta de lluvia, el 2023
arrancé con buenas precipitaciones pluviales registradas.
Mas alla de lo observado a campo en la jornada, como pro-
fesional agronomo, también comenté su percepcién del
cultivo de la soja en la zona. “Estuvo algo afectada, entre el

Alfred
Penner,
gerente de
Sem-Agro

20 de noviembre y fin de diciembre,
con poca lluvia, pero con las lluvias de
inicio del afo, creemos que puede ser
una muy buena zafra”, refirid, aunque
reconocié que una parte ya se vio
perjudicada.

En otro momento, agradecid la parti-
cipacioén de los asistentes al evento ya
tradicional que una vez mas se desa-
rrollé en el predio experimental de la
empresa, en el distrito de J. E. Estigarri-
bia, el ex Campo 9. “La gente pudo co-
nocer variedades y distintas épocas de
siembra para conocer mas sobre ellas,
tener una idea del comportamiento y
optar por algiin material”. Igualmen-
te resalté novedades expuestas en la
ocasion. Y a todo esto, recordé que
Sem-Agro cumplié 25 afos en el mer-
cado, valoré la aceptacion por parte de
los clientes, a quienes desed una bue-
na cosecha. La jornada concluyé con
un almuerzo de confraternidad.
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JORNADA DE CAMPO

ntre las obtentoras con tecno-

logia desarrollada 100 % local-
mente estuvieron los materiales
SOJAPAR, expuestos por profesio-
nales técnicos del Instituto de Bio-
tecnologia Agricola (Inbio). En la
ocasion fueron expuestos a campo
el desempeio de los materiales R34
y R 49. Se destacaron su resistencia
al estrés hidrico, una produccién es-
table y un comportamiento favora-
ble frente al fotoperiodo, para posi-

La compania Syngenta ofrecié en esta jornada materia-
es con genética NIDERA, con tecnologias IPRO e 12X,
como NS 6220, de alto techo productivo, para posicionado
para ambientes de media a alta inversion; NS 6601, estable,
rustico para ambientes de menor potencial productivo; o NS
6909, que sobresale por su alto peso de grano, precocidad
y destaque en cierre de siembra; todos estos IPRO, mas la
NS 6433, con la novedad de la plataforma 12X, de altisimo
potencial productivo.

La propuesta de BAUP incluyé variedades con tec-
nologias RR e INTACTA. Asi, la BA 6500 R, fue
destacada por su adaptacién en la zona, para aper-
tura de siembra. En tanto, la BA 6.4 IPRO, fue desta-
cada por la cantidad de grano en vainas, igualmente
puede ser para apertura de siembra y fechas centra-
les. Otros materiales expuestos en la parcela corres-
pondieron a los grupos de maduracion 5.9y 6.2.
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cionarlos como opciones para la proxima zafrina. Cabe
recordar que no se descarta incorporar otras especies
en el trabajo de investigacion del instituto, como bien
podria ser el maiz.

na de las obtentoras que mas reciente-

mente se incorporé como aliada a Sem-
Agro fue Genepar, que llevd sus variedades
GP. Entre estas, se mencionaron en la visita la
6519 RG, de unos 135 dias, con buen peso de
granos; y la 6619 RG, de mayor ramificacién, asi
como posicionada para inversiones de mediana
a alta fertilidad. Ambas para apertura de siem-
bra. Otro material expuesto en la ocasion fue el
5715, con tecnologia IPRO, con habito de cre-
cimiento indeterminado, igualmente para inver-
sién de mediana a alta, con resistencia al acame.
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a compania Bayer llevd en la ocasion materiales

MONSOQY, destacandose dos nuevas variedades con
tecnologia de vanguardia. En ese sentido, se exhibio
a campo el desempeio de la M 6301 12X, la primera
sembrada en Paraguay con la plataforma INTACTA 2
XTEND, segln se explicd. De extremada ramificacion,
presenta un excelente perfil sanitario, tanto en tallo
como en raiz. Ofrece una estabilidad productiva, pese

La compaiiia aport6 en el dia de campo de soja la ge-
nética CREDENZ con las novedades para la tempo-
rada 2023 - 2024 como primer afio comercial bajo la
denominacion SOYTECH. En ese sentido se presentd ST
644 IPRO, de arquitectura moderna, ramificacion semi-

sta aliada expuso en el evento técnico materiales con

tecnologia INTACTA de genética SEEDCORP HO.
Bajo el lema de “Presencia fuerte en el campo”, Glymax
presentd la variedad 66HO116 IPRO, bautizada como
HO TERERE, del grupo de maduracién 6.6, con un habito
de crecimiento indeterminado y un peso de 190 gramos
por 1000 semillas. Este material acompané al 64HO114
IPRO (HO PIRAPQ), del grupo de maduracién 6.4, una
de las de mayor rendimiento en el mercado, muy bien
adaptada para brindar seguridad al productor. Ademas,

a los ambientes adversos. Acompana como refugio es-
tructurado la 6101 XTD, sin la proteina Bt, pero con
el gen de resistencia al herbicida Dicamba. Igualmen-
te, muy productiva, con una estabildiad reconocida en
las ultimas campanas. Ademas, se orientd sobre todo el
portfolio de variedades de soja MONSOY.

cerrada, entrenudos cortos y posicionado para apertura,
fecha central, aunque también puede llegar a la primera
quincena de octubre, dada su plasticidad y flexibilidad,
ademas de presentar tolerancia a Macrophomina y Phy-
fophtora. A nivel de campo, se vino trabajando con par-
celas desafios y agricultores puntuales en la zona, con
un excelente comportamiento frente a la competencia.
La otra variedad expuesta en la ocasion fue la CZ 26B36
IPRO, en su segundo aio, una herramienta prometedo-
ra, rustica, de ramificacion abierta, por lo que se debe
tener cuidado para trabajar densidades, por ejemplo, en
esta regién, con unas 10 planta finales por metro lineal,
aunque en otros suelos puede emplearse con stand de
12 plantas por metro lineal. Entre las novedades, como
prelanzamiento anticipé el POTENT IX2, que incluye la
plataforma INTACTA 2 XTEND, que tendria como refu-
gio ala 2607 XTD.

e exhibi6 el 58HO110MM IPRO (HO AMAMBAY), mas
precoz al ser de un ciclo del grupo 5.8, posicionado para
apertura de siembra y fina de cultivo.
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JORNADA DE CAMPO

n los estrenos igualmente So-

max compartié su parcela con
la genética propia desarrollada para
Paraguay, SOYMAX. La empresa
reconocida mas como referente en
el ambito del maiz, de esta forma,
inicié su primer ano comercial con
soja. En la oportunidad, presentaron
las variedades 61MS01 RR STS y
64MS01 IPRO STS, apuntando a la
intenciéon de contar con materiales
de ciclo precoz y ampliamente adap-

Luiz Alberto
Conink Gerente
de Semillas de
Somax

on muchas propuestas llegd la compania ofreciendo par-

te de su amplio portafolio de genética de soja. Asi, en
BRASMAX estuvo con la BMX 65i65 IPRO STS “COMPAC-
TA” de alto techo productivo, presenta muy buena ramifica-
cién, buen perfil sanitario y buen porte, es recomendada para
ambientes de media a alta productividad. También la BMX
64i61 IPRO “FIBRA", material igualmente de alto techo pro-
ductivo, presenta buen porte y estabilidad para ambientes de
media y alta productividad. Se puede sembrar desde el 1 de
septiembre con 12 plantas finales, la diferencia de la anterior
es que puede ser sembrada hasta octubre, con 10 plantas fi-
nales. De igual forma, la companiia llevé materiales de genéti-
ca DON MARIOQ. En ese sentido, se expuso DM 66i68 IPRO
STS, de ciclo largo, para apertura de siembra, con muy buena
ramificaciéon y buena sanidad, recomendado para ambientes

a compafia presento varias de sus soluciones durante
| evento agrotecnoldgico en Sem-Agro. En materia de
genética, estuvieron materiales NEOGEN, del Grupo Don
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tados a diferentes situaciones y tipos de suelo. El 61 pro-
pone la tecnologia RR1, mientras que el 64 ofrece IPRO,
con lo que el agricultor puede tener opciones para su
calendario productivo. La 64 se posiciona para apertu-
ra por su precocidad, mientras que la 61 se recomienda
mas para la segunda tanda. El desempefio de la parcela
fue bueno, a pesar de los inconvenientes climaticos.

como el de la regiéon de Campo 9. La otra variedad expuesta
fue DM 60i62 IPRO, posicionada para cierre de siembra, des-
de el 21 de septiembre, de ciclo corto y una altura aproxima-
da de 90 cm para otorgar tolerancia al acame. Es un material
que puede ser empleado en el Chaco.

Mario, aliado comercial de Agrofértil. Las variedades ex-
puestas en parcela en la ocasién fueron NEO 660 IPRO,
ciclo lardo, del grupo 6.6. para apertura; NEO 610 IPRO,
intermedio para siembra de hasta fin de septiembre;
y NEO 580 IPRO, del grupo 5.8, ciclo mas corto para
cierre. Con lo que el agricultor dispone de una amplia
propuesta para organizar su fecha de siembra. La reco-
mendacién para el caso exclusivo de la zona ex Campo 9
es el empleo de la 660y 610, quedando la 580 mas para
Centro Sur. Pero también Agrofértil estuvo acompanan-
do en lo que fue la fertilizacion del suelo en el campo
experimental. En ese sentido, se emplearon YARA BASA
y KBOR, para corregir desniveles como un alto porcen-
taje de fésforo o una baja concentracién de boro. Desde
la compania se agradecio la decisién de Sem-Agro de
elegir productos distribuidos por Agrofértil para la jorna-
da. Estos puntos fueron desarrollados en otra estacion,
resaltando la linea FERTILIZE.
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a empresa Alag fue otra de las participantes en el

dia de campo con sus propuestas en cultivares de
soja de genética TMG. En la ocasién fueron presenta-
dos los lanzamientos TMG 1160 RRy TMG 2757 IPRO.
La primera variedad, con tecnologia RR1 pertenece al
grupo de maduraciéon 5.9, con resistencia al vuelco,
al cancro del tallo y requiere de una alta fertilidad del
suelo. Entre sus fortalezas estan el potencial producti-
vo elevado y la precocidad. En tanto, la IPRO propone
un alto potencial productivo mas estabilidad, una bue-
na sanidad, destacandose la resistencia a Phyfophto-
ra, ademas de su precocidad, se recomienda sembrar

ovedosa plataforma biotecnoldégica en el arranque de

las jornadas de campo.
El dia de campo de Sem-Agro fue una de las primeras ac-
tividades del afio para abordar el desempeiio de la nueva
plataforma INTACTA2 XTEND (I12X) a campo, alternativa
propuesta por Bayer CropScience, asi como aprovechar la
participacién de la gente para brindar mas orientaciones a
cargo del equipo de colaboradores técnicos de la compaiiia.
Facundo lIsasi, coordinador de multiplicadores 12X rescaté
la jornada de Sem-Agro como una de las primeras del afio
para ahondar sobre la nueva tecnologia. “La plataforma i2x
es la evolucion de las biotecnologias que ya teniamos en PY.
Ademas de agregar tolerancia al herbicida Dicamba, afadi-
mos una mayor proteccién contra orugas, gracias al apila-
miento de dos proteinas mas de las ya empleadas. La pla-
taforma 12X es un complejo de herramientas que incorpora
un pilar de entrenamientos, como de las buenas practicas
de manejo, que son diez pasos a seguir para una aplicacién

desde octubre, aunque presenta tolerancia desde la
segunda quincena de septiembre. Es del grupo de ma-
durez 5.7, lo que lo hace precoz.

La firma Agrotec igualmente estuvo presente en la
jornada agrotecnolégica de Sem-Agro sobre todo
para resaltar el trabajo desarrollado en el tratamiento
de las parcelas, ademas de brindar orientaciones sobre
el paquete de soluciones que propone la compafia. El
empleo de defensivos quimicos incluyé tratamientos
de semillas, soluciones para malezas pre y pos emer-
gente, insecticidas y otros aportes para la proteccién
a los cultivos de soja con tecnologia de primera linea.

segura’, dijo. Reiteré la importancia
de tener en cuenta condiciones como
humedad relativa del ambiente no
mayor a 55 %; velocidad del viento
por debajo de 10 km/h o una tempe-
ratura menor a 30 °C. También insto
a los agricultores a acercarse para
recibir toda la informacién necesaria
para el complemento justo de 12X con
otras soluciones, como coadyuvantes
adecuados para obtener los mejores
beneficios. De lo que dejé la prime-
ra experiencia de 12X en los campos
paraguayos, Isasi recordé que fueron
seleccionados 95 “embajadores” a lo
largo del pais, en cuyas propiedades
se pudo comprobar los resultados fa-
vorables gracias a la tecnologia. CA

Facundo lIsasi,
coordinador de
multiplicadores

de 12X
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NOTA DE TAPA

Gira “Zaltus Day”, el recorrido para la
solucién de enfermedades en soja de DVA

DVA Agro Paraguay realizé la primera Gira “Zaltus Day” y demostré
resultados positivos de la aplicacion del fungicida Zaltus en el control

de roya, manchas foliares y enfermedades de fin de ciclo en el cultivo de
soja en tres localidad El objetivo fue evaluar la respuesta de esta carboxa-

mida en las diferentes regiones.

ptima efectividad del fun-
gicida Zaltus en el control
de las principales enferme-

dades en soja se pudo observar du-
rante la primera GIRA Zaltus Day.
DVA Agro Paraguay desarrollé tres
jornadas, el 13 de diciembre en Cor-
pus Christi, Canindeyu; el 14 de en
Campo 9, Caaguazl y el 15 en Bella
Vista, Itapla para mostrar el desem-
pefo de su carboxamida.

Durante estas jornadas los produc-
tores pudieron evaluar la efectividad
de Zaltus para el control de las en-
fermedades en soja, conocer sobre
el manejo adecuado y oportuno, con
las orientaciones de los profesiona-

2
Ing. Agr.
Enrique Ferreira,
Supervisor
Comercial de
la regiéon Norte
de DVA Agro
Paraguay
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les de DVAYy el soporte de los consultores.

El Ing. Agr. Enrique Ferreira, Supervisor Comercial de la
region Norte de DVA Agro Paraguay, destaco la impor-
tancia de la Gira Zaltus Day, cuyo objetivo fue destacar la
performance y la eficacia del fungicida Zaltus posiciona-
do para la primera aplicacién en el programa de control
de enfermedades en soja que propone la compaiiia. Este
producto garantiza prolongada residualidad en el cultivo.
Menciondé que DVA tiene instalada una red de ensayos
para el manejo y control de enfermedades en el cultivo
de soja en 9 localidades. Las mismas fueron selecciona-
das estratégicamente teniendo en cuenta la presiéon de
enfermedades en condiciones favorables para los pato-
genos. “Esta vez hicimos la Gira en tres regiones dife-
rentes para poder evaluar la performance del Zaltus en
diferentes situaciones edafoclimaticas y condiciones del
cultivo”, dijo.
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Ferreira agradecié el acompafnamiento en esta primera
gira y tendid la invitacion para seguir acompanando las
préximas evaluaciones, porque habra segunda y tercera
evaluacion antes de la cosecha para tener los resultados
al final de la zafra.

ZALTUS

En la oportunidad, los profesionales de DVA Agro Paraguay
explicaron que Zaltus es una herramienta de alta eficacia
para manejar las enfermedades en soja. Es una nueva car-
boxamida combinada con el Tetraconazol que es un triazol
de excelente eficacia para el control de las enfermedades.

Diego Mioto,
Agricultor de
Corpus Chirsti

El mismo dispone de la cantidad indi-
cada de ingrediente activo para brin-
dar seguridad en el control de roya y
otras enfermedades de final de ciclo.

CALIDAD DE APLICACION

Entre las orientaciones destacadas
en la oportunidad estuvo la impor-
tancia de la calidad de aplicacién
para lo cual es fundamental la inver-
sién en los coadyuvantes adecuados
que garanticen la calidad y efectivi-




NOTA DE TAPA

dad de la aplicacion.

Facility y el Ziel fueron los coadyu-
vantes utilizados en las parcelas. Fa-
cility se aplicé para preparar el agua,
posteriormente los productos con di-
ferentes formulaciones y por ultimo el
Ziel, este contiene aceite dentro de su
composicién y cumple la funcién de
evitar cualquier problema que pueda
producir. Esto hace posible que el cal-
do tenga estabilidad en el tiempo de
la aplicacién, pueda ser aprovechado
al 100% por la planta y que el produc-
tor obtenga el resultado deseado.

El Ing. Agr. Herndan Davalos, Res-
ponsable de Marketing de DVA
para Paraguay, agradecié a todos los
clientes, técnicos y productores que
participaron de la esta primera Gira
“Zaltus Day” que se realizd en las re-
giones Norte, Centro y Sur del pais
y mostro la eficiencia, eficacia y per-
formance del Zaltus, una carboxami-
da de ultima generacién, una tecno-
logia exclusiva de DVA en Paraguay

“IMPORTANTE HERRAMIENTA”
El agricultor Diego Mioto de Corpus
Chirsti, Canindeyd quedé muy impre-
sionado por la calidad de Zaltus y la
organizacion de la jornada. Destacé
la completa solucién que ofrece DVA
que garantiza el tratamiento del cul-
tivo desde el inicio hasta la cosecha.
Confia en la efectividad del fungi-
cida Zaltus. “Este producto va a ser
una herramienta muy importante,
porque va a servir para manejar las
enfermedades en varias etapas del
cultivo y el campo experimental nos
va a permitir evaluar los resultados
hasta el final”, expresé al tiempo de
agradecer a DVA.

NUEVAS EXPERIENCIAS

Ing. Elvis Britez, asesor técnico de la
Cooperativa Sommerfeld, destacé la
jornada de campo ya que sirvié para
recoger informacién sobre nuevas
experiencias en productos, formula-
cion de principio activo que pueden
ayudar a los productores a sobrelle-
var la dindmica actividad agricola.
Comenté que este afio nuevamente
se estd dando una zafra desafiante

Ing. Elvis
Britez, asesor
técnico de la

Cooperativa
Sommerfeld

Ing. Agr.

Hernan Davalos,
Responsable de
Marketing de
DVA
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e
con buenas lluvias al inicio y con falta en algunas zonas,
por ello es muy positivo saber mas sobre nuevas opcio-
nes para el manejo de enfermedades.

Dijo ademas que es muy bueno contar con una herra-
mienta mas para ofrecer a los productores, porque es sa-
bido que la roya de la soja es la principal enfermedad en
este cultivo y en la presente campafna empezd a aparecer
muy temprano. También es muy importante volver a es-
cuchar sobre las recomendaciones para el manejo ade-
cuado de las enfermedades.

El profesional enfatizé que es fundamental estar atento a
las enfermedades porque son oportunistas y no hay que
bajar la guardia. “Debemos hacer bien la tarea para espe-
rar una buena zafra, necesitamos cuidar la parcela y usar
buenos productos”, dijo. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py



995129 £86 565+ @ _ Jeuosdod/ E _ Ad'woo moysoisde mmm @ _ E-q:ﬂﬂunﬂunﬂ

seuoado? _uu:wi_._uw:m_ n.nEw..U_ @

sy 00:€2 €202 018103}
«. BOOEL @ qnamn 22 @

ajqejualsns o.1ninj
un Jeyliasod eled
pepijiqesuodsal
uod Jeiquas



BOX

Corteva entrend a sus aliados
comerciales sobre manejo de
Trips y enfermedades en soja

orteva Agriscience Paraguay

realiz6 un entrenamiento in-

terno a campo para los repre-
sentantes comerciales y técnicos de
las regiones Sur y Centro del pais so-
bre “Manejo integrado de especies de
Trips y Programas de Fungicidas para
el manejo de antracnosis, manchas fo-
liares y roya de la soja”.
El entrenamiento estuvo cargo de la
Ing. Agr. M.Sc. Daysi Bohn Amaro y el
Ing. Agr. M.Sc. José Schlickmann vy se
realizé en la finca del agricultor r Mar-
cio Tarka en Naranjal, Alto Parana.
Durante la capacitaciéon se conside-
raron diversas herramientas quimicas
disponibles en el mercado para el ma-
nejo de especies de trips. Esta plaga
ha aumentado notablemente durante
los dltimos anos y son consideradas
de importancia agricola en los cultivos
de soja 'y maiz.
Daysi Bohn destacé la relevancia de
los trips en el sistema de produccién,
ya que tienen la capacidad de hospe-
dar en varios cultivos de importancia
econdmica, ademas de malezas pre-
sentes en los campos. Las dos es-
pecies que predominan en la region
actualmente son Frankliniella spp y
Caliotrips spp. Las épocas de sequia
favorecen la dispersion de los trips
Frankliniella, teniendo como princi-
pales sub-especies F. occidentalis y F.
Schultzei. Que es la especie predo-
minante en las regiones Sur y Centro

Visualizacién e
identificacion
del adulto

de la especie
Caliotrips spp.

Visualizacion e
identificacion

del adulto
de la especie
Frankliniella spp.
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de Paraguay. Por otra parte, la especie Caliotrips spp, se vio
mas persistente en cuanto a las lluvias se refiere. A pesar de
haber tenido lluvias importantes en algunas micro regiones
es una especie que se destaca por su rapida reinfestacion
en las parcelas.

Durante la jornada de orientacion se destaco la alta eficacia
del Insecticida “Quintal Xtra”. El mismo tiene en su compo-
sicién los activos Spinetoram + Metoxifenocide, donde el
Spinetoram actiia de manera eficiente para el manejo de
ambas especies de Trips. Mientras otros productos comer-
ciales Unicamente ofrecen controles sobre la especie Ca-
liotrips, ademas de no poseer el residual necesario para el
manejo de las parcelas. “El Quintal Xtra es un insecticida
que posee varios beneficios como ser el choque y el resi-
dual para control de Trips y todo tipo de orugas dentro de
los cultivos de soja y maiz. Ademas de poseer translamina-
ridad, lo que hace que la llegada a este tipo de plagas sea la
ideal, ya que se encuentran en el envés de las hojas”, dijo.
Durante la jornada de entrenamiento también se pre-
sentaron franjas con los distintos programas de manejo
de enfermedades como Antracnosis spp, manchas foliares
(Septoria spp, Cercospora spp) y Phakopsora phachyrhizi. Se
mostré la presion de todas estas enfermedades dentro de
los testigos absolutos sin aplicaciones de fungicidas que se
tienen dentro de la parcela.

Las propuestas de Corteva para el manejo integrado de
estas enfermedades estan basadas en la combinacion de
varios fungicidas comerciales como ser; Viovan, Vessar-
ya, Aproach Power y Dithane PM8ONT. Ingresando con
las aplicaciones lo mas temprano posible con el fungicida
Aproach power (25 dias después de emergido el cultivo).
Destacé en la oportunidad la selectividad de todos estos
fungicidas en cuanto a fitotoxicidad se refiere, ya que po-
seen una innovadora formulacién a base de Emulsién Con-
centrada que dispensa el uso de aceites, por el hecho de
que estos productos ya lo poseen en su formulaciéon. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py
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DIA DE CAMPO DE SOJA DE COOPERATIVA BERGTHAL

“Temporal” de nueva tecnologia
y prometedoras variedades

El campo experimental de la Cooperativa Bergthal acogié a mas de 280
participantes para el dia de campo de soja realizado el viernes 13 de ene-
ro. Pese al amenazante temporal que se desaté después del mediodia, pero
recibido con alegria por los agricultores ya preocupados por la falta de lluvias
para los cultivos, la jornada técnica se pudo completar, pues 14 empresas
aliadas expusieron sus soluciones, entre ellas, unas 30 variedades.

| dia de campo de soja se
Epudo concretar una vez mas,

en el predio experimental ubi-
cado en la zona de Buena Vista, en
el distrito de Raul Arsenio Oviedo
(Caaguazu) y arrancé lo mas puntual
ante el anuncio de lluvias que se
presentaron hacia el mediodia pero
que no impidié completar el circuito
por los mas de 280 participantes.
Jonathan Altenhofen, técnico de la
Cooperativa Bergthal fue el respon-
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sable técnico de dar a los visitantes.

Este evento también fue destacado como una de las ac-
tividades por las cuatro décadas de trayectoria de Ber-
gthal. El circuito incluy6 las propuestas de 14 empresas
presentes, de las cuales 12 fueron las responsables de
compartir detalles de 30 variedades plantadas en dos
épocas, informo el entrevistado. También se observo a
directivos de la cooperativa compartir con los visitan-
tes, principalmente socios de la entidad solidaria.
Segun explicéd Altenhofen al equipo de Campo Agrope-
cuario Multimedia, la primera fecha de siembra fue el
16 de septiembre y la segunda, se pasé para la segun-

Www.campoagropecuario.com.py



da quincena de octubre, por cues-
tiones climaticas. “Tuvimos lluvias
copiosas por lo que tuvimos que
retrasar la segunda siembra”. El re-
gistro de precipitaciones pluviales
dado a conocer en la oportunidad
indicé 375 mm de lluvia en octubre,
el mas alto en el Ultimo cuatrimestre
del 2022.

Para el primer caso, la desecacién 1
y la 2 se realizé entre el 12 y 23 de
agosto. El tratamiento de semillas
con el kit PROVITTA SEED PACK
TS fue el 15 de septiembre y tras
la siembra y fertilizacion del 16 de
septiembre, se procedié a la terce-
ra desecacion, el 17 de septiembre.
Los cuidados culturales arrancaron
del 22 de octubre al 7 de enero,
fue en siete ocasiones. La segunda
siembra tuvo 3 desecaciones, hasta
el 22 de octubre.

De igual forma, se realizé un trata-
miento de semillas con el PROVI-

Jonathan
Altenhofen,
técnico de la
Cooperativa
Bergthal

TTA SEED PACK TS vy la siembra y fertilizacion fue el
24 de octubre, para luego continuar con una cuarta de-
secacion, el 26 de octubre y cuatro fases de cuidados
culturales desde el 24 de noviembre al 7 de enero. “Lo
importante fue que pudimos completar el circuito y nos
la participacién de productores, colegas, amigos y publi-
co en general nos puso contentos”, recalco.

Reconocié la labor de los aliados presentes en la oca-
sién, cubriendo todas las necesidades, con propuestas
de ultima generacién y de alto poder en cuanto a los
materiales genéticos, complementado con oferta de
otros insumos, como nutricién o fertilizacién, asi como
defensivos. “Superamos ampliamente las expectativas y
el tiempo también se presté porque las ansiadas lluvias
llegaron al finalizar la jornada”, afadio.

Finalmente, agradecio al Creador por acompanar y ben-
decir el evento agrotecnolégico con el éxito e invitd a
mantener el contacto con la cooperativa Bergthal para
futuras actividades y convocatorias, reforzando el com-
promiso y la seriedad a lo largo de 40 afos. Los par-
ticipantes, por ultimo, compartieron un almuerzo de
confraternidad, celebrando la llegada de la lluvia tan
necesaria para el campo. A continuacién una sintesis de
lo observado en el recorrido: >
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Entre las estaciones que presenta-
ron insumos ademas de genética
estuvo Ecop con sus recomendacio-
nes de fertilizantes de manera equi-
librada y el uso de érgano mineral
como opcién ante el déficit de materia
organica en la region. La empresa, que e
cuenta con una diversidad de lineas
de formulacion de base y cobertura
de mas de 50 soluciones, orienté en la
ocasién sobre dos propuestas, ECOP
GOLD, para una fertilizacion equili-
brada con macronutrientes primarios

Ramén
Gauto, jefe de
Agronegocios
Noreste

Li compania se encargé del manejo quimico de las par-
elas, desde la siembra a la cosecha. Algunas de las so-
luciones empleadas fueron compartidas con los visitantes,
aprovechando los técnicos la ocasion para brindar orienta-
ciones en referencia a su utilizacion para alcanzar resulta-
dos mas eficientes, siguiendo los esquemas de posiciona-
miento recomendados.

Tuvo destaque especial la linea PROVITTA, con un comple-
jo nutricional desarrollado para aportar mas valor; asi como

a genética SEEDCORP HO estuvo presente en

| evento de la mano de Glymax, que presento
materiales con tecnologia INTACTA. En su parce-
la compartio el desempefio de las variedades HO
AMAMBAY, identificada como 58 HO 110 IPRO,
precoz, posicionada para apertura de siembra y
final de cultivo; también se mostré6 64 HO 114
IPRO, conocida como HO PIRAPO, una variedad
destacada por su alto rendimiento y que ofrece
una buena adaptacion. Finalmente, la presentacion

incluyd al material HO TERERE, 66 HO 116 IPRO. s
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y secundarios, mas micronutrientes que totalizan unos 12
minerales que reciben los cultivos, tales como soja y maiz.
La otra sugerencia fue ECOP BIO, un érgano mineral ya
conocido en el mercado, pero que fue recomendado en la
oportunidad ante los problemas de materia organica en la
region, por lo que se busca volver a posicionar esta herra-
mienta en los campos en donde haga falta. Se ponderaron
las lluvias de inicio de mes para favorecer los cultivos

componentes con extracto de algas, que contribuyen a lo-
grar un menor estrés de las plantas, permitiendo asimilar
mejor los fotoasimilados. Incluye el SEED PACK TS, que
confiere mejor emergencia y uniformidad de las plantas.
En lo referente a fertilizacién foliar, se destacé VIGGORA,
una solucién desarrollada con 5 nutrientes (Mn, Zn, Cu, Mo
y Mg) mas extracto de algas y acido fulvico, que promueve
el crecimiento y proteccion de las plantas, auxiliando en la
produccion de fitoalexinas y elicitores.

Otra solucién mostrada fue GRANO K, que ayuda en la
translocacién de los nutrientes de las hojas para el llena-
do de los granos. Y LITUS, un inductor de resistencia de
la planta a las enfermedades fungicas... y bactericida, por
contener la mejor fuente de Cu ademas de Azufre, acido
salicilico, extracto de algas y gluconato.

En fungicidas se citaron las soluciones LEADER, PROSOY
TOTAL, GENESIS GOLD y GUNTER, que contienen un
amplio espectro de ingredientes activos para un éptimo
control de las principales enfermedades de la soja.

Y para el combate de plagas se resaltaron DAGGER,
ONLY MAX, TRIPLOX y APPORT, esenciales para el ma-
nejo de las plagas.

Wwww.campoagropecuario.com.py
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os materiales NS 5933 IPRO y NS 6220 IPRO fueron las
Lpropuestas de genética Nidera, expuesta en la jornada.
Sobre la primera variedad, se destacé su capacidad de ramifi-
cacion, alto peso de grano y un porte de planta moderado que
facilita el manejo fitosanitario, posicionado preferentemente
para ambientes de produccién de medio a alto, en la zona
de Caaguazu se puede sembrar desde el 20 de septiembre,
aproximadamente, aunque mas al Norte, hacia San Pedro, se
recomienda desde octubre. De buen perfil sanitario, ofrece
resistencia al cancro del tallo y a la mancha ojo de rana. Con
respecto al segundo material, se destaca por su alto potencial
productivo en ambientes de media a alta fertilidad.

grofértil acompand la jornada técnica de Bergthal
con algunas propuestas en genética NEOGEN, que
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os fueron las propuestas genéticas del Instituto

de Biotecnologia Agricola (Inbio) y del Instituto
Paraguayo de Tecnologia Agraria (IPTA) de sus varieda-
des SOJAPAR, con tecnologia paraguaya. Se presentd
laR19, del grupo de madurez 6, un semi precoz, con un
buen comportamiento frente a enfermedades y un re-
querimiento de fertilidad de suelo de media baja a alta.
También, se orientd sobre la R49, material mas precoz,
posicionado para la segunda quincena de septiembre y
con resistencia al vuelco. Ambas variedades son RR1.
Se anticipd mas difusion, incluso en el exterior, puesto
que una delegaciéon de profesionales locales viajaria a
Brasil para observar y comentar sobre el desempeiio a
campo de esta genética 100 % paraguaya.

representa de forma exclusiva. Entre estas, la NEO 660
IPRO, del grupo de maduracién 6.6, ciclo largo, asi como
NEO 610 IPRO, material intermedio para siembra de
hasta fin de septiembre. De grupo 6.1, para fechas in-
termedias de siembra, se mencioné al NEO 580 IPRO,
para cierre de siembra, quedando asi al criterio del agri-
cultor establecer su cronograma de trabajo partiendo
de las opciones de ventana de siembra que dispone. El
660 ademas contempla tolerancia a sulfonilureas (STS),
y su perfil sanitario ofrece resistencia a cancro del ta-
llo, mancha ojo de rana y Phytophthora. Al presentar un
ciclo largo, se posiciona como variedad adaptada para
apertura. El material 610, a su vez, se adapta mejor a
ambientes de alta productividad en fechas intermedias
y ofrece un destacado comportamiento frente al vuelco,
también cuenta con un buen perfil sanitario. Finalmente,
el 580 propone un excelente potencial de crecimiento
y un destacado comportamiento frente al vuelco, al ser
precoz, se favorece su opcion en fechas de cierre, como
se menciond. Su perfil sanitario presenta resistencia al
cancro del tallo y a la Phytophthora.

Wwww.campoagropecuario.com.py



MONSOY

a compania Bayer Crop Science

también participé de la jornada
técnica con cinco variedades de soja
y presentd al publico en general la
nueva plataforma INTACTA2 XTEND
(12X), reforzando la propuesta de va-
lory el correcto posicionamiento téc-
nico a los productores presentes con
el objetivo de lograr una experiencia
exitosa en el ano de lanzamiento de
esta nueva biotecnologia. Entre las
nuevas variedades se resalté las bon-
dades de la 6301 12X que posee va-
rios eventos biotecnoldgicos apilados
que otorgan un mejor control de oru-
gas defoliadoras ademas de poseer
una tolerancia al herbicida Dicamba,
el cual ayudard al manejo eficiente
de malezas de dificil control, se re-
saltd en la ocasion la gran capacidad
ramificadora, la estabilidad y la alti-
sima productividad del germoplasma
en cuestion. Ademas se menciono
que se seguira trabajando con todo
el portfolio de variedades MONSQY
con tecnologia INTACTA, cuyos pro-
ductos son de gran aceptacion en el

mercado nacional, se pretende seguir aportando benefi-
cios y de esta manera otorgar mejores ingresos al agricul-
tor. Se recomendd considerar la correcta época de siem-
bra, el ambiente de fertilidad propio de la localidad vy la
densidad final adecuada bajo estas condiciones. La 6301
12X estd recomendada para apertura de siembra y busca
conseguir dar el salto en productividad que todos estamos
buscando, reafirmando el liderazgo de la genética MON-
SQY gracias a las experiencias favorables con variedades
anteriores, con destaques de las variedades bajo condicio-
nes de estrés hidrico y altas temperaturas recurrentes en
las Ultimas campanas agricolas.

GENEPAR

tra aliada de la Cooperativa

Bergthal presente en el dia de
campo de soja fue la obtentora Ge-
nepar con dos variedades. Por una
parte, se orienté sobre la 5715 IPRO,
con tecnologia INTACTA RR2 PRO,
de unos 125 dias de ciclo, presenta

una altura que favorece la resistencia al “acame” y un requerimiento de in-
versién de mediana a alta fertilidad. La otra propuesta fue la GP 6619 RG,
de ciclo largo, posicionada para fechas centrales de siembra, entre el 10 de
septiembre y el 15 de octubre, segln las explicaciones. Genepar es una em-
presa que surgié de la experiencia y tradicion de semilleria Agro Santa Rosa
y la Cooperativa Colonias Unidas, en alianza con la tecnologia genérica del
Criadero Santa Rosa, de Argentina.

|61
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a empresa Diagro estuvo con genética MACRO-

SEED, propiedad de Louis Dreyfus Company (LDC).
En la ocasion se presentaron presento diversas propues-
tas, tales como 60 MS 01 STS, de rendimiento estable,
alta ramificacion y alto potencial productivo y tolerancia
a sulfonilureas (STS) y la variedad con el agregado de la
tecnologia INTACTA RR2 PRO, la 59 MS 01 IPRO STS,
que propone elasticidad para distintas fechas de siem-
bra. Ademas, la 66 MS 01, con tecnologia RR, de muy
buen rendimiento.

SOmax Agro llevé la genética SOYMAX, disefiada para
entrar en el mercado de la soja. En su primer afio co-
mercial, se destacaron los resultados observados a campo.
Las variedades expuestas fueron 61MS01, con tecnologia
RR y tolerancia a sulfonilureas (STS) y, con tecnologia IN-
TACTA RR2 PRO (IPRO), la 64MS01 IPRO STS, posiciona-
das para apertura de siembra y zafrifia. La IPRO presenta
un ciclo corto, lo que favorece organizar el calendario para
entrar de la mejor forma con maiz o soja de entre zafra.
Mientras, la RR ofrece una buena adaptacion a diferentes

La firma Agrotec igualmente estuvo presente en Ber-
gthal pero esta vez con propuestas de genética FT
Sementes, su representada localmente. Los materiales
expuestos en la ocasion fueron FT 4160 IPRO, con tec-
nologia INTACTA, con buen potencial productivo y buen
peso de granos; y FT 2557 RR, precoz, con biotecnologia
de primera generacién, que expresa su mejor potencial en
suelo corregido por lo que seria de una inversion de alta
fertilizacién, aunque presenta buena resistencia a nemato-
dos y una altura apta para evitar vuelco. Ambas variedades
son buenas opciones para apertura de siembra
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G6OMS01 5TS

MACHG
A SEED

Luiz Alberto
Conink Gerente
de Semillas de
Somax

regiones. Los profesionales destacaron que en su primer
afno comercial la aceptacion fue muy positiva y anticiparon
el compromiso de seguir trabajando con las variedades de
soja desde la empresa que mantiene una buena alianza con
Bergthal desde hace afios, se destaco.

Www.campoagropecuario.com.py



Matrisoya

Alcides
Rodriguez DTM
en semillas
regién Centro
y Sur

a compaiia compania BASF aporté genética CRE-
DENZ en el dia de campo de Bergthal, con las noveda-
des para la temporada 2023. De las sugerencias con tec-
nologia INTACTA RR2 PRO, se expusieron dos materiales.

| circuito concluyé con los ma-

teriales de BAUP, que incluyo
variedades con tecnologias RR e IN-
TACTA. La BA 6500 R, apunta mas
para abrir siembra fue destacada
por su adaptacién en la zona, para
apertura de siembra, presenta alto
potencial productivo y con buena
respuesta a sequia estacional, es del
grupo de maduracién 6.3 y requiere
de alta fertilizacién. La otra variedad
destacada en la parcela fue BA 6.4

IPRO, con tecnologia INTACTA, de
buena estabilidad de rendimiento
y plasticidad, con una arquitectura
moderna e ideal para apertura de
siembra, desde los primeros dias de
septiembre. Requiere una inversién
de media a alta fertilizacion y, como
su nombre indica, es del grupo de
maduracién 6.4. se resalta su alto
porcentaje de vainas con cuatro o
incluso cinco granos, lo que eleva su
techo productivo.

tra empresa presente en el evento agrotecnolégico

fue Planagro, representante de genética AVANTI,
con dos materiales con tecnologia RR. Por una parte, AV
BUENA RR, del grupo de maduracién 5.9 y, por otra AV
DIGNA RR, una de las ultimas propuestas de la obtentora,
con buena precocidad, posicionado para agricultores que
quieran aumentar produccién en cultivos. Ambas varieda-
des fueron registradas en el pais en el 2021 por la auto-
ridad competente, tras las gestiones de Planagro, como

La ST 644 IPRO, que propone buena
plasticidad y flexibilidad para diver-
sas fechas de siembra, sea de apertu-
ra, medio o cierre. De unos 130 dias,
requiere una inversion de media a
alta fertilizacién y en su arquitectura
se observa una raiz de alta sanidad
y pivotante. Esto contribuye a su
buen perfil sanitario, con tolerancia
a Macrophomina y a Phytophthora.
Acompaiié como propuesta genética
la CZ 26B36 IPRO, de ramificacion
abierta para trabajar densidades, con
excelente potencial de enganche y
alto nimero de vainas, del grupo de
maduracién 6.3 y presenta resisten-
cia al cancro del tallo.

representante de la obtentora Avanti
Seeds Cabe recordar que materia-
les de esta genética tuvieron desta-
cados desempenos en los ultimos
anos en el Chaco, incluso frente a la
sequia, lo que define una interesante
herramienta para su empleo frente a
algunas condiciones y caracteristicas
agronémicas. También existen expe-
riencias con hibridos de maices. CA
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CON TECNOLOGIA DE REALIDAD VIRTUAL

Tecnomyl y H20 Innovation
capacitan con tecnologia
exponencial de realidad virtual

La capacitacion en realidad virtual con montacargas y apiladores
retractiles es parte de un proyecto para mejorar la eficiencia logistica

en la recepcidn, almacenamiento y despacho en la planta fabril de
Tecnomyl. La formacion de colaboradores ya comenzo, con numerosas
ventajas a nivel de costos para la empresa y de seguridad para las personas.

a capacitacién en realidad vir-
I tual forma parte de un proyec-

o mas amplio de la empresa,
que incluye incorporar robots en el
almacenamiento, a efectos de mo-
ver mercaderias. Dicho proyecto ya
estd implementado por Tecnomyl en
su planta fabril de Villeta, tanto para
productos terminados como para
materia prima. “También suma contar
con un sistema informatico inteligen-
te, que conocemos como WMS, que
administra el manejo de la mercaderia
desde diferentes localidades y desde
la planta. El sistema estructura todo
eso”, destaca el ingeniero Luis Diaz
Reissner, Jefe Senior de Logistica de
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Tecnomyl. “Tenemos las plataformas hidraulicas de carga
Y sus equipos complementarios, que hacen que podamos
cargar camiones de manera mas eficiente, incluso ayudan-
do a nivelarlos. Y también contamos con montacargas y
apiladores retractiles”.

UN PROYECTO POTENCIADOR

Lo que la empresa busca, a nivel de la logistica, es el au-
mento de la capacidad de almacenaje juntamente con
la disminucion de tiempo de manipulacién de carga, asi
como mejoras en la seguridad. Y la capacitacién para el
uso de montacargas y apiladores retractiles es parte de
ese proyecto.

“La capacitacion consta de una parte practica y otra tedri-
ca. Justamente la tedrica, que es el proyecto que estamos
encarando, incluye gafas de realidad virtual con un softwa-
re desarrollado entre Tecnomyl y H20 Innovation”, sigue

www.campoagropecuario.com.py



Diaz. “Podemos simular operaciones para el operador de
montacargas: cémo cargar y descargar un camién, como
moverse entre obstaculos, como cargar y descargar estan-
terias en altura de 7 metros. Podemos simular todas las
operaciones que se hacen diariamente, evaluar y ensefar
a otros operadores”.

Durante la capacitacién, al operador se le dan diferentes
tareas, mientras trabaja con controles que simulan los equi-
pos de la planta. Todo es proyectado en una pantalla en
tiempo real y los otros operadores pueden observar como
el practicante realiza la tarea. “Podemos corregir, podemos
simular accidentes para que la gente entienda o evalle
danos en diferentes situaciones como lluvia, carga y des-
carga de camiones vamos ensefiando diferentes técnicas y
ellos mismos van corrigiendo. Gracias a esta tecnologia, el
operador va mirando lo que pasa y las otras personas van
mirando lo que él mira”, contintia Diaz.

INNUMERABLES VENTAJAS

La planta fabril de Tecnomyl cuenta con 13 equipos, 8 mon-
tacargas y 5 apiladores retractiles los montacargas hacen
los traslados y los apiladores retractiles. Hacen los trabajos
en altura. Se mueven cargas de mil kg hasta a 7 metros de
altura, lo que hace necesaria una capacitacién para reali-
zarlo de manera eficiente; eso se hace con la parte tedrica,
en el entorno de realidad virtual y después se acompaiia el
mismo ejercicio en la parte practica ya en los depdsitos y
con los camiones. “Es mucho mas seguro hacerlo asi, para
después pasar a la parte practica, porque se pueden repetir
y simular diferentes acciones o eventos. El software sefia-
la los errores y hasta podemos puntuar los desempefios”,
agrega Diaz. “Antes tardabamos 3 horas en desestibar lo
que hay adentro de un contenedor de 40 pies, mientras
gue hoy tardamos 45 minutos. Y eso sélo se consigue con
la especializacion del operador, ayudado por equipos de
manipulacién. Los montacargas y apiladores retractiles son
lo que ayuda al operador. Por eso es muy importante que
se capaciten y vayan mejorando”.

I . il

MAS SEGURIDAD, MENOS COSTOS

“Capacitando a los operadores con este sistema, lle-
gamos a descargar 3 contenedores en el mismo tiem-
po en que antes se descargaba sélo uno. Y se pueden
sustituir operaciones antes se cargaban los camiones
en forma manual, hoy el operador puede cargar tres
camiones con ayuda de los montacargas en el mismo
tiempo que antes le tomaba cargar 1 camién. Todo eso
redunda en eficiencia para la empresa y en seguridad
para el operador”, destaca Fernando Daniel Ortiz Ba-
rrios, Encargado de Innovacién en H20O Innovations.
“Este sistema de capacitacion tiene muchisimas ven-
tajas. Entre ellas, es mucho mas seguro ensefar las
operaciones, que se pueden practicar todas las veces
que sea necesario, sin dafar equipamientos, insumos,
instalaciones ni materiales”.

El kit de realidad virtual esta conformado por un equipo
de gafas Oculus Quest 2, un comando Joystick Extreme
30 PRO, un software especializado de VR y una compu-
tadora. “En principio, se brindaria la capacitacion a 20
operadores ya habilitados, mientras que en una etapa
posterior se continuaria con colaboradores internos in-
teresados para futuras necesidades. En total, sumarian
40 personas”, concluyo Ortiz.

SOBRE EL GRUPO SARABIA

El Grupo Sarabia es lider del agronegocio en Paraguay,
actuando en otros paises de América del Sur como Bra-
sil y Bolivia, en los segmentos de produccién y comercia-
lizaciéon de defensivos agricolas, fertilizantes y acopio de
granos; a través de sus empresas Tecnomyl, Agrofértil,
Agropecuaria Campos Nuevos, Agropecuaria Cataratas
y el hub H20O Innovation impulsan una agricultura inno-
vadora y sostenible. Sus directivos José Marcos Sarabia,
Paulo Sergio Sarabia y Antonio Ivar Sarabia participan acti-
vamente en las acciones de Responsabilidad Social Empre-
sarial, promoviendo actividades en favor de los sectores
mas vulnerables y del cuidado del ambiente. CA
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