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En cada mirada al Chaco se encuentran 
nuevas posibilidades de desarrollo. Es que 

el potencial es tan grande que no se vislumbra 
techo alguno a lo que puede ofrecer en materia 
agrícola. Diversas iniciativas van respaldando 
este escenario con proyección al crecimiento 
y consolidación. Para muchos, la agricultura 
extensiva en la región Occidental, no es futuro, 
sino presente, pero con mucho por crecer.
En las últimas semanas acompañamos eventos 
tales como jornadas de campo, recorridos y 
hasta grandes muestras en donde la agricultura 
chaqueña es una realidad. Y esta coyuntura 
es interpretada por numerosos proyectos e 
inversiones, que apuestan al despertar productivo 
de la región. Bastan ver experiencias en soja, maíz 
y arroz, como los impulsores principales. Pero 
detrás, se abren surcos otros rubros.
Se pueden citar el trigo, el maní y hasta el 
algodón que pareciera encontrar en el suelo 
chaqueño la salida de su sopor de años y 
buscar una nueva veta para el resurgir, ahora 
con criterios más empresariales. El trigo, cuyas 
primeras experiencias apuntaron a constituirse 
como cobertura, ve la posibilidad de constituirse 
como un segundo rubro incluso, en la rotación de 
cultivos con los de verano.
Así, van sumando casos y, un dato no menor, es 
un aspecto señalado tiempo atrás, la perspectiva 
que el Chaco puede constituir por lo bajo en 
un área agrícola de 3 millones de ha. A la par, 
se vienen desarrollando investigaciones, con el 
objetivo de identificar materiales cada vez más 
promisorios para responder a las exigencias de la 
región. Existen avanzados estudios en genética 
y cada vez se suman más quienes consideran 
que están frente a una gran ventana para la 
innovación. Es, en definitiva, una región de 
oportunidades.
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ACTUALIDAD

Fecoprod amplía servicios para control de calidad láctea

La Federación de Cooperativas de Producción (Feco-
prod) anunció la ampliación de los servicios del Labo-

ratorio de Control de Calidad de Lácteos. Fue durante una 
conferencia de prensa el 4 de mayo en la institución. En 
la oportunidad, el gerente general de la Fecoprod, Blas 
Cristaldo, informó que, desde junio, la unidad especiali-
zada ofrecerá el servicio de análisis de productos lácteos 
terminados semisólidos como: helados, cremas, yogures, 
leches compuestas y otras. Esto fue posible, se indicó, gra-
cias a un proyecto en conjunto entre la organización con 
el Consejo Nacional de Ciencia y Tecnología (Conacyt) que 
permitió la adquisición de innovadores equipos de alto 
perfil tecnológico que implicó una inversión de alrededor 
G 1.200 millones. Los nuevos servicios contarán con la 
certificación ISO/IEC 17000:2004 que define la evalua-
ción de la conformidad como la demostración de que se 
satisfacen requisitos específicos aplicables a un producto, 
proceso, sistema, persona u organismo antes de su ingre-
so al mercado. La bioquímica, Fátima Franco, gerente del 

Laboratorio de Control de Calidad de Lácteos, compartió 
más detalles sobre los nuevos equipos incorporados, así 
como los diversos servicios que ofrece este laboratorio 
instalado en Asunción. Resaltó que la unidad tiene la capa-
cidad de procesar 5.500 muestras al mes, con proyeccio-
nes de llegar a 7.000 muestras mensuales.

El Instituto de Biotecnología Agrí-
cola (Inbío) y la Unión de Gre-

mios de la Producción (UGP) pre-
sentaron los datos de superficie de 
siembras y rendimientos de cultivos 
de verano. El trabajo abarcó para 
lo que sea área, a soja, maíz (zafra 
normal) y arroz. En tanto, la infor-
mación acopiada de productividad 
correspondió exclusivamente a la 
oleaginosa. Alfred Fast, presidente 
de Inbío, instó a usar estas infor-
maciones como herramientas para 
las políticas públicas. Aseguró que 
mientras se siga desarrollando el 
sector agropecuario seguirá bajan-
do la pobreza en el país, y destacó 
a la soja como el principal motor de 
desarrollo para los pequeños pro-
ductores, ya que hay más de 43 mil 
familias que apuestan al cultivo de 
los granos en superficies de menos 
de 20 hectáreas. También intervi-
no en la ocasión Héctor Cristaldo, 
titular de la UGP. La presentación 
de superficie estuvo a cargo de Fe-
derico Pekholtz, consultor experto 
en teledetección; mientras que la 
parte agrícola la desarrolló Estela 
Ojeda, gerente general de Inbío. Se 

Superficies y rendimientos de cultivos de verano

indicó que, en el caso de la soja, fue segmentado en 
tres épocas de siembra: temprana, media y tardía, con 
un promedio general de 2.565 kg/ha. la superficie fue 
de 3.687.091 ha, unas 194 mil hectáreas más (5,57 %) 
frente a la temporada anterior. El punto destacado fue 
la recuperación de rendimiento, recordando que en la 
zafra pasada no se alcanzaron los 1.000 kg/ha. como 
media. Además, se indicó que para cubrir el costo de 
producción se requiere de al menos 1.500 kg/ha en 
soja. Con respecto al arroz, se destinaron 172.229 hec-
táreas para su cultivo, unas 13 mil ha más. Si bien este 
estudio suele analizar cultivos de la Oriental, para el 
caso del arroz se contemplaron algunas informaciones 
de Villa Hayes, en la Occidental. No se descartó que en 
algún momento se podría también realizar lo propio con 
la soja. Finalmente, el maíz, zafra de verano, registró una 
superficie de 77.800 ha, unas 32 mil ha. más, un incre-
mento de 73%, con relación al año anterior.

Gentileza UGP
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ACTUALIDAD

Caqui, inéditas exportaciones no tradicionales

El Complejo Agroindustrial Angostura S. A. (Caiasa) cele-
bra su décimo aniversario con nuevas instalaciones, que 

incluyó una nueva celda de almacenamiento de soja de 180 
mil toneladas métricas de capacidad. Para ello, se invirtieron 
unos USD 16 millones, conforme datos proporcionados por 
un informativo institucional. La capacidad de procesamiento 
ronda las 4.500 toneladas de la oleaginosa por día. Se resaltó 
que Caiasa produce alimentos para nutrición animal y aceite. 
Este último es utilizado en alimentos balanceados para ani-
males, se refina para consumo humano o se transforma en 
biodiesel. “Es un orgullo celebrar la primera década de Caia-
sa, un complejo industrial que año tras año ha consolidado 
su compromiso con Paraguay y su producción agrícola, con 
un fuerte énfasis en la capacitación de nuestra gente, el cui-
dado del medioambiente y el apoyo a las comunidades ale-
dañas”, dijo Gustavo Martínez, gerente financiero de la com-
pañía, en el marco de las celebraciones en la planta. Explicó 
cómo industrias como Caiasa dinamizan la economía del 

país: “Gracias a la industrialización de la 
materia prima que recibimos, Paraguay 
logra exportar sus productos con ma-
yor valor agregado y a más destinos, lo 
que redunda en mayor ingreso de di-
visas y un mejor posicionamiento para 
el país, como proveedor de productos 
de calidad al mundo”. También detalló 
los beneficios que genera la industria-
lización para los productores agrícolas: 
“El Complejo demanda los cultivos a 
lo largo de todo el año, lo cual otorga 
poder de decisión a los productores 
agrícolas sobre el momento de entre-
gar su producción, para reducir costos 
logísticos, obtener mejores precios y 
lograr una mayor previsibilidad de su 
negocio”. Más de 110 personas tra-
bajan en la planta de manera directa, 
junto con más de 2.000 colaborado-
res indirectos, haciendo posible que 
funcione todos los días del año, reci-
biendo, procesando y exportando pro-
ductos paraguayos a diversos destinos 
de todo el mundo. “Son cada uno de 
nuestros colaboradores, así como los 
cientos de trabajadores de empresas 
contratistas y transportistas, el ver-
dadero motor de esta industria, y el 
motivo principal por el que cada día 
buscamos ser los mejores, cumpliendo 
con las exigencias de nuestros clientes 
y posicionando a Paraguay como pro-
veedor de alimentos y energía al mun-
do”, destacó Norberto Vuyk, gerente 
industrial de Caiasa, complementó el 
material de divulgación.

Paraguay logró por primera vez exportar caqui nacional 
al mercado europeo, informó la agencia oficial de no-

ticias IP, con datos recibidos del Ministerio de Agricultura 
y Ganadería (MAG). Las frutas producidas en la compañía 
Cerro Costa, del distrito de Santa María, departamento de 
Misiones y ya están siendo degustadas en España, se indi-
có. Según la información oficial, existen unas 80 hectáreas 
cultivadas de caqui y ocupa a más cerca de 100 personas, 
principalmente mujeres, quienes realizan las labores de se-
lección y embalaje. Se resaltó que esta primera partida es la 
conclusión de un trabajo desarrollado desde hace tiempo, 
con el concurso de otras instituciones e incluso se realizó 
una visita en marzo para ver el desarrollo de las plantas. Se 

estima un volumen global de envíos de 250 toneladas de 
esa fruta al mercado europeo. El objetivo es alcanzar una 
producción de 2 a 3 mil toneladas en dos años, cubriendo 
una superficie de 100 ha.

Gentileza

Nueva celda de almacenamiento de soja Gentileza
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ACTUALIDAD ARGENTINA Fuente

la siembra avanza con 
demoras en el norte del 
área agrícola

TRIGO

La molienda de soja sigue 
en caída La cosecha en la recta final

resultados menores a los 
esperados podrían recortar 
la producción

SOJA

MAÍZ

La peor sequía en 70 años es el origen de la es-
casez de divisas que la Argentina tendrá durante 

todo este año y afecta también a la molienda de soja, 
principal complejo agroindustrial exportador genera-
dor de divisas para el país, indica el último informe 
de la Cámara de la Industria Aceitera de la República 
Argentina-Centro de Exportadores de Cereales (CIA-
RA-CEC).
La pérdida de algo más de 20 millones de toneladas 
respecto de la temporada anterior (de 42,2 millones 
en 2021/22 a entre 20.5 y 21 millones esta campaña), 
ha impactado de lleno en la oferta de soja disponible. 
El principal sector agroexportador afectado fue la in-
dustria procesadora de soja. En el primer cuatrimestre 
de 2023 la molienda de soja se redujo en 3,596 mi-
llones toneladas con respecto a 2022 y evidenció una 
baja de 5,260 millones de toneladas con respecto a 
2021. "Es el peor registro de molienda de los últimos 
20 años", indica la entidad.
En tanto que, el informe puntualiza que "con impor-
taciones de soja por 10 millones toneladas, se podrá 
eventualmente llegar a una molienda de 30 millones 
de toneladas" durante el año en curso, atenuando la 
caída y reduciendo la capacidad ociosa de la industria. 
 

Efecto sequía: continúa en 
alza la faena de hembras
La faena de ganado vacuno se ubicó en mayo en 

1,281 millones de cabezas, con una suba de 8,7% 
respecto de abril y de 10,4% en relación a igual mes 
de 2022, informó el Consorcio de Exportadores de 
Carnes Argentinas (ABC, por sus siglas en inglés).
"La faena de mayo se ha caracterizado por su incre-
mento moderado en términos absolutos con respecto 
a la registrada el mes anterior; aunque en relación al 
mismo mes del año pasado se manifestaron incre-
mentos significativos", afirmó el presidente del Grupo 
ABC, Mario Ravettino.
En los primeros cinco meses del año se faenaron alre-
dedor de 6 millones de bovinos, 12% más que los 5,36 
millones que igual lapso de 2022, por el incremento 
de la faena de los machos de dos dientes, las hembras 
de ocho y más dientes, y las hembras de dos dientes.
Según explicó el consorcio mencionado, “las condi-
ciones climáticas adversas que han afectado a gran 
parte de las áreas de cría y engorde de ganado bovino 
propiciaron una oferta inusualmente alta de vacas en 
el período, generando una mayor disponibilidad de 
materia prima para ser procesada con destino a ex-
portación".

La Bolsa de Cereales de Buenos Aires (BCBA) infor-
mó que la cosecha de soja ingresó esta semana en 

su etapa final, luego de recolectarse el 93,8% de la su-
perficie apta, con una producción acumulada de 19,5 
millones de toneladas. El rinde promedio se estima en 
1.516 kg/ha.
En tanto se indicó que restan por recolectar unas 855 
mil hectáreas. Un 51 % de dicha superficie se concen-
tra entre las regiones del NEA y el Sudeste Bonaeren-
se, que se espera pueda completarse en los próximos 
días. El sudeste de Buenos Aires presenta demoras en 
el avance de las labores, debido a la continuidad de las 
precipitaciones.
El rinde medio nacional indicado representa una caída 
del 45,7 % respecto de la previa campaña (2021/22: 
2.790 kg/ha). Frente a este panorama la BCBA man-
tiene la proyección de producción en 21 millones de 
toneladas.

La cosecha de maíz con destino a grano comer-
cial se concentró en el centro del área agrícola. 

Los resultados obtenidos a la fecha en gran parte de 
Córdoba se encuentran por debajo de los espera-
dos, por lo que se podría dar un recorte de produc-
ción en las próximas semanas. 
Luego de relevar un avance intersemanal en las la-
bores de 4 puntos porcentuales, se recolectó el 32,6 
% del área apta en todo el país con un rinde medio 
nacional de 4.750 kg/ha.
Frente a este panorama, la BCBA mantiene la pro-
yección de producción para la campaña 2022/23 en 
36 millones de toneladas. 

La siembra de trigo cobra fluidez, tras relevar un 
progreso intersemanal de 20 puntos porcen-

tuales. El 39,5 % de la superficie proyectada ya se 
encuentra implantada, registrando una demora inte-
ranual de 18 p.p. El principal avance se ha registrado 
sobre ambos núcleos y el sudeste bonaerense. Sin 
embargo, la falta de humedad sobre el estrato super-
ficial dificulta la incorporación de los cuadros restan-
tes sobre el norte del área agrícola.
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ENTREVISTA

“ ”Siembra Directa es más amplia 
que producción y productividad

Ing. Agr. Miguel Ken Moriya, coordinador del Departamento de Suelos, 
Agua y Bosque del Ministerio de Agricultura y Ganadería, es uno de los 
profesionales paraguayos recientemente incluido en la lista de “Leyendas 
de la siembra directa” de la revista estadounidense No-Till Farmer, nos habla 
de los logros de Paraguay y los desafíos de este modelo conservacionista. 
“Siembra Directa es más amplia que producción y productividad”

_ P. ¿Qué significa que 
profesionales paraguayos 
sean incluidos en la lista de 
“Leyendas de la siembra 
directa”?
_ R. Para mi es una sorpresa, un re-
conocimiento a nivel mundial, pero al 
mismo tiempo más compromiso, por-
que anteriormente lo hacíamos en for-
ma silenciosa, pero cuando sale a luz 
este reconocimiento parece que la res-
ponsabilidad aumenta. Es el resultado 
de un sistema de trabajo que perso-
nalmente tuve el primer contacto en el 
año 84, con una primera reunión que 
se hizo en Itapúa, donde se presentó 
el “Plantío Directo”, luego me ha toca-
do la especialización en el Brasil, pos-
teriormente tuve mayor contacto con 
el sistema y en 1992 hice mi primera 
charla de siembra directa.
Recién, a partir de 1993, cuando se 
oficializa a través de la Cooperación 
Técnica Alemana, el Ministerio de Agri-
cultura y Ganadería y organizaciones 
privadas como la Capeco, la difusión 
de este sistema tuvo mayor fuerza, so-
bre todo con los productores pioneros.
Formar parte de esa lista de Leyendas 
de la siembra directa es un reconoci-
miento a nivel mundial, por el cambio 
del modelo tradicional de producción 
con alta remoción de suelos para un 
sistema más amigable, que atenuó 
grandemente la erosión en las chacras.
Esto permitió el cambio de un siste-
ma de alto esfuerzo a uno de menor 
esfuerzo, pero sobre todo   donde 
se controló gran parte de la erosión 
y permitió mejoramiento de la pro-
ductividad, que implicó mejor ingreso 
para el productor.

_ P. ¿Cómo evolucionó la agricultura bajo el 
sistema de Siembra Directa en Paraguay?
_ R.  En los primeros levantamientos del 1991 al 1992 se 
calculaba entre unas 15.000 y 20.000 hectáreas de área de 
siembra. Hoy todo el sistema de la producción de granos, 
que supera las 3.800.000 hectáreas en superficie, prácti-
camente el 98% de la producción de granos (soja, maíz, 
trigo, canola) se produce con este sistema que como país 
es un logro muy importante, no solo por las ventajas para 
el productor, sino por el gran beneficio al medio ambiente. 
Primero la reducción de la erosión física, la acumulación de 
la materia orgánica que significa el secuestro de carbono 
en el suelo y el mejor aprovechamiento del agua de lluvia, 
ya que es transformado en el suelo, vía fotosíntesis. la con-
tribución de la siembra directa es mucho más amplia que 
solo la producción y productividad.

Ing. Agr.  
Miguel Ken 
Moriya, 
coordinador del 
Departamento 
de Suelos, 
Agua y Bosque 
del Ministerio 
Agricultura y 
Ganadería
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_ P. ¿Qué significa el 
reconocimiento a dos 
profesionales de generaciones 
distintas?
_ R.  Es una gran satisfacción, porque 
cuando empezó todo este proceso 
nos inspirábamos y aprendimos de 
técnicos y productores pioneros. Es 
la parte secuencial de este proceso, 
donde se va trasmitiendo y así como 
el Ing. Martín Cubilla hay muchos jó-
venes que llevan adelante este proce-
so, porque ya están produciendo bajo 
este sistema.
Ver a los jóvenes llevando adelante 
este sistema es una gran satisfacción, 
porque es una transición generacional 
de un sistema de producción que fue 
perfeccionándose y ajustándose.
La unión público-privada y la coope-
ración internacional fue fundamental 
para el fortalecimiento de la siembra 
directa en Paraguay. El sistema no 
paró. Sigue evolucionando, actual-
mente es parte de la academia en las 
universidades, se fue permeando, se 
adaptaron las maquinas, se ajustaron 
los sistemas de fertilización y se die-
ron lugar a nuevas especies de abo-
nos verdes, Hay una serie de ajustes 
al cambio.

_ P. ¿Cómo nos ve el mundo? 
¿Somos foco de la agricultura 
conservacionista?
_ R. Por mucho tiempo, en los círculos 
de la agricultura de conservación, Pa-
raguay ha mantenido prácticamente 
el récord en cuando a superficie de la 
agricultura mecanizada con el Sistema 
de Siembra Directa. Paraguay siempre 
ha mantenido un alto porcentaje de 

implementación a partir del 2000, donde supera el 90% 
de área mecanizada sembrada con siembra directa. Hemos 
tenido nuestros altibajos, pero se ha podido reaccionar por 
la convicción que se tiene, porque este modelo permite es-
tabilizar más. Sí, falta perfeccionar, pero los pilares básicos 
se mantienen: rotación de cultivos, no remover el suelo y 
cobertura y alrededor de eso se va formando capital hu-
mano y ajustes en los manejos, en insumos, en máquinas, 
porque es económico, es menos costoso para el productor, 
que es el objetivo

_ P. ¿Cómo estamos ahora con la siembra 
directa?
_ R. En la agricultura familiar estamos reiniciando con cri-
terios de mecanización por la coyuntura. Hay mucho por 
hacer aun, falta que trabajemos en el mismo sentido en-
tre todos. Todas las instituciones deben trabajar en mayor 
sintonía con el apoyo presupuestario suficiente para con-
solidar el sistema y lograr el objetivo económico social y 
ambiental.
En la agricultura mecanizada estamos bien, pero necesita-
mos la actualización constante debido a la innovación per-
manente y el ajuste que existe en el sistema. En porcentaje, 
el área cultivada de nuestro país hablamos del 98% de la 
agricultura mecanizada en siembra directa.

_ P. ¿Cuál es el futuro y el desafío de la siembra 
directa?
_ R. El desafío es convertir en un sistema, un habito del 
cambio de modelo de producción en la agricultura familiar, 
ir introduciendo los principios y conceptos de este sistema 
a ese segmento de la producción.
  
_ P. ¿Cómo ve la implementación en la región 
Occidental?
_ R.   El suelo del Chaco tiene su particularidad por lo que 
es fundamental es una agricultura de cobertura 100% para 
que el agua no se evapore directamente en el suelo. La 
siembra directa también es una alternativa válida para el 
Chaco y los productores están aplicando. Allí lo ideal es que 
apenas termine un ciclo agrícola se instale una cobertura 
que consuma esa agua y no se evapore. 
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“Ñañemity, topu'ã Paraguay" - "Sembremos, que 
se levante el Paraguay" es el lema de este 
evento que reunirá a los diferentes eslabones 

de la agricultura para actualizarse en torno a la genética ve-
getal. La Dirección de Semillas (DISE) del Servicio Nacional 
de Calidad y Sanidad Vegetal y de Semillas (Senave) forma 
parte de la organización del V Congreso de Semillas que 
tendrá lugar en Ciudad del Este.
El director de la Dirección de Semillas, Ing. Agr. Fernando 
Ríos, explicó que el objetivo como coorganizador es que las 
personas que participen del evento (productores, obtento-
res de variedades, comerciantes, académicos, investigado-
res, inversionistas, entre otros) tengan la oportunidad de 
acceder a las nuevas informaciones, conocimientos, inves-

tigaciones y tendencias tecnológicas 
en materia de semillas en el país y en 
los países de la Región, explicó Ríos.
Comentó que la Institución se ha 
comprometido con la organización 
del Congreso en facilitar a los partici-
pantes las informaciones actualizadas 
acerca de la evolución y desafíos de 
la industria semillera en el país dentro 
del marco regulatorio; así también ha 
confirmado el aporte para gestionar la 
presencia efectiva de funcionarios es-
pecializados de entidades regulatorias 
de algunos países del Mercosur quie-

EL SENAVE DESTACA QUE LA ARTICULACIÓN PÚBLICA PRIVADO SERÁ CLAVE 
PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS COMUNES DEL SECTOR SEMILLERO

El V Congreso Paraguayo de Semillas 
ofrecerá actualizaciones y tendencias 
en torno a la genética vegetal

El 2 y 3 de agosto es el V Congreso Paraguayo de Semillas. Este evento es or-
ganizado por la Asociación Productores de Semillas del Paraguay (Aprosemp) 
y cuenta con la coorganización del Senave y de Parpov. El Ing. Agr. Fernando 
Ríos, director de la Dirección de Semillas (DISE), explicó que el propósito fun-
damental del Senave al formar parte de la organización es promover la capa-
citación de toda la cadena de producción.

EVENTOS
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nes presentarán al auditorio las experiencias en la aplicación 
de las normas de semillas, así como el avance y los retos de la 
producción de simientes en sus respectivos Estados.
El director de la DISE resaltó que Senave tiene bien cla-
ro que la industria de semillas en el Paraguay debe seguir 
fortaleciéndose. En ese aspecto, es necesario implementar 
acciones concretas que tiendan: a) incorporar nuevas tec-
nologías que garanticen con mayor amplitud la identidad y 
pureza varietal de las semillas: b) establecer cambios en las 
reglas del marco regulatorio que permitan el incentivo e in-
terés de los productores y obtentores de variedades en las 
inversiones en el sector; c) lograr la adhesión del país al Es-
quema de Semillas de la Organización para la Cooperación 
y Desarrollo Económico (OCDE), con lo cual la producción 
paraguaya de semillas tendrá un mercado ampliado en paí-
ses exigentes con la certificación internacional; d) Ampliar 
las tareas de ´Pre y Pos Control´ hoy realizadas con soja y 
trigo, incorporando otras especies tales como maíz, sésa-
mo y arroz, entre otras; e) articular sistemas institucionales 
que permitan enfrentar con rigurosidad y firmeza el comer-
cio ilegal de semillas.
El entrevistado expresó además que la adecuada articula-

ción público privado es fundamental 
para el logro de los objetivos comunes 
del sector. “Desde esta posición ve-
mos muy auspiciosa la actual relación 
interinstitucional, ya que la relación 
Estado-Sociedad en semillas se en-
cuentra en avanzado proceso de for-
talecimiento; se tiene implementado 
mecanismos eficientes en comunica-
ción con enfoques de transparencia, 
así también, los proyectos de normas 
tienen su propio espacio de socializa-
ción y la atención oportuna a los usua-
rios de los servicios es una prioridad en 
la gestión del Senave. Prever y corregir 
todas las situaciones débiles lleva su 
tiempo y requiere de nuestra atención, 
en la DISE siempre estamos abiertos a 
buscar soluciones dentro del marco de 
las reglamentaciones vigentes.
“Entendemos que este Congreso 
se convertirá en un espacio donde 
la concurrencia de los diversos ac-
tores de la cadena semillera pueda 
ser aprovechada para emitir y reci-
bir sugerencias que contribuyan a la 
mejora continua en los servicios que 
brindamos”, enfatizó. 

Ing. Agr. 
Fernando Ríos 
Director de la 
Dirección de 

Semillas
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Conocimientos para un salto 
a la productividad de la soja

El 11 y 12 de mayo se realizó una nueva edición de Lab Farm I2X de Bayer, 
esta vez fue junto a Agrotec. La cita fue en la parcela de Agro Z en Santa 
Rita, Alto Paraná  donde los productores pudieron conocer más sobre la 
Plataforma INTACTA2 XTEND para lograr un salto a la productividad en soja 
con buenas prácticas.

NOTA TÉCNICA

LAB FARM BAYER- AGROTEC

M ucho interés despertó la 
nueva edición del  Lab 
Farm I2X desarrollada por 

Bayer junto a Agrotec. En la opor-
tunidad los participantes  avanzaron 
por un circuito que les permitió in-
teriorizarse más sobre la Plataforma 
INTACTA2  XTEND, las variedades 
de soja, características y resultados; 
la biotecnología, el herbicida reco-
mendado, la tecnología de aplica-
ción y las buenas prácticas.
La Ing. Agr. Evelin Michelon, MDR&A 
PyBo, destacó que durante esta nueva 
jornada se informó sobre la Plataforma 
INTACTA2  XTEND   con todos sus pi-
lares y todos los beneficios que ofrece.
Asimismo, se dio a conocer las varieda-
des comerciales disponibles con esta 
nueva plataforma biotecnológica de 
soja, que son las INTACTA2 XTEND y 
XTEND. Ellas son la Monsoy 6301 IN-
TACTA2 XTEND y la 6101 XTEND; la 
NS 6433 I2X de Nidera  y NEXUS I2X 
y Torque del Grupo Don Mario.

BIOTECNOLOGÍA. Fue otra parada del circuito donde 
se destacaron dos pilares. El Pilar de mayor control de 
orugas, donde se presentó el beneficio adicional que 
está trayendo la nueva plataforma INTACTA 2 XTEND, 
ya que  esta nueva plataforma, a más de controlar las es-
pecies de lepidópteros que controlaba la INTACTA RR2, 
suma el control de dos especies más, la Helicoverpa ar-
mígera y la Spodoptera Cosmioide.
En esta parada también se abordó los problemas de ma-
lezas, cuyo control constituye el principal problema en 
los campos de los productores. Durante la jornada, Ba-
yer presentó una herramienta más para el manejo de 
las malezas de difícil control y lanzó el herbicida que el 
XTENDIMAX 2 a base de Dicamba. Este nuevo herbicida 
estará disponible de forma comercial para la campaña de 
soja 2324 y viene para ser utilizado para la plataforma 
INTACTA 2 XTEND. El mismo está posicionado para ser 
aplicado en desecación, previa a la siembra de soja.
RECOMENDACIONES. Michelón recomendó en la 
oportunidad que los productores monitoreen sus parcelas 
e identifiquen las malezas presentes en sus fincas y sobre 
esa base tomen la decisión de hacer la desecación. “Si va 
a  sembrar una de las variedades INTACTA2 XTEND o 
XTEND una de las opciones es hacer la desecación y uti-
lizar el nuevo herbicida XTENDIMAX 2 cuya aplicación es 

Ing. Agr. Evelin 
Michelon, 

MDR&A PyBo
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recomendada realizar a los 14 días o a 
los 7 días antes de la siembra”, indicó al 
resaltar que dependiendo de la com-
plejidad de la presencia de malezas se 
podrá utilizar algunas combinaciones 
con otro herbicida y también aplicar 
un secuencial para lograr el correcto 
control de las malezas.
El recorrido terminó en la estación Tec-
nología de Aplicación, uno de los pila-
res fundamentales de esta plataforma 
porque además de las herramientas 
para el control de malezas, la platafor-
ma establece una decena de pasos a 
seguir para tener el resultado deseado

NUEVO SALTO A LA 
PRODUCTIVIDAD
Agrotec valoró la nueva era de la soja 
que ofrece la plataforma INTACTA2 

X TEND. Fernando Correa, coordinador de Semillas Au-
togamas de Agrotec, destacó la alianza con Bayer para 
impulsar esta nueva tecnología. “Para nosotros es im-
portante formar parte de esta plataforma INTACTA2 X 
TEND que es un nuevo salto a la productividad de soja, 
una nueva era de la soja en Paraguay y en el mundo”, dijo.
Comentó que la jornada Lab Farm para Agrotec al igual 
que para Bayer fue una oportunidad para convocar a 
los productores, que son el foco. “Nuestro objetivo fue 
traerlos y mostrarles todo lo que la plataforma puede 
ofrecer para cada productor. El evento es importante 
para transmitir información al productor y que nuestro 
productor se actualice cada día”, dijo.
Mencionó  que Agrotec desde su unidad de semillas 
ofrecerá cinco variedades  I2X de las obtentoras Mosoy 
de 6301 I2X y 6101 XTEND, de Brasmax la Torque I2X 
y la NEXUS I2X y de Nidera NS 6433 I2X.
Correa recomendó a los productores que apuesten por 
las variedades I2X y que sigan las recomendaciones es-
tablecidas en la plataforma INTACTA2 XTEND. 

Fernando Correa, 
coordinador 
de Semillas 

Autogamas de 
Agrotec
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Cotización en Chicago (30-05-2023)
Soja TrigoMaíz

Jul-23	 471

Ago-23	​​ 442

Set-23	 420

Mes US$/Ton

Jul-23	​​ 213

Set-23	 218

Dic-23	​ 226

Mes US$/Ton

Jul-23	 231

Set-23	 202

Dic-23	​ 208

Mes US$/Ton

Máquinas: La ventas siguen sumando

Pulverizadores
Jacto			  22
JD			    7
Case			    6
Massey Ferguson	   5
New Holland			    4
Valtra 			    4
Kuhn 			    5

Total			  53

Cosechadoras
John Deere			  60
New Holland			  50
Case			​  26
CLAAS	​		  10
Massey Ferguson	   8

Total			  154

Tractores
John Deere			​  290
Massey Ferguson	​ 124
New Holland			  103
Case			    90
Valtra			    76
Lovol			    14
LS			​    12
Yto			​      9

Total			  718

Máquinas vendidas
Hasta Mayo-2023 Fuente: Cadam.

Fuente: Cadam.

MERCADO

Las ventas de maquinarias agrícolas 
siguen sumando cada mes. Al cierre 

del quinto mes del año 2023 se comer-
cializaron 718 tractores, 154 cosecha-
doras y 53 pulverizadores, según los 
datos de la Cámara de Automotores y 
Maquinarias (Cadam).
Mirando la tabla de este gremio, los di-
ferentes segmentos de maquinarias agrí-
colas, cada mes van incrementando sus 
ventas proyectando optimismo al sector. 
La preferencia por marcas, en tractores, 
John Deere tiene la delantera con el 
40% del mercado, Massey Ferguson se 
posiciona en segundo lugar con el 17 % 
de las ventas y New Holland en tercer 
lugar con el 14% de las ventas.
En cosechadoras también John Deere 
está en primer lugar preferencia con 
el 40% de las ventas, en segundo lugar 

está New Holland con el 33% de las preferencias y en 
tercer lugar Case IH con el 17% del mercado.
En pulverizadores, Jacto se posicionó en frente con el 
41% de las ventas, en segundo quedó John Deere con el 
13% y Case IH en tercer lugar con el 11% del mercado.
Las inversiones en maquinarias agrícolas indudable-
mente no paran, la demanda sigue en alza y las ofertas 
están muy diversificadas, particularmente los tractores 
se ofrecen de diferentes potencias, para todos los gus-
tos y de variados orígenes, de la mano de concesiona-
rias con trayectoria de servicio en nuestro país.

Fuente: CBOT (30-05-2023)

Fuente: Cadam.
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Casa Central Asunción: Tel. 021 671 900 ● Sucursal Encarnación: Tel. 071 214 212/4
Sucursal Ciudad del Este: Tel. 061 578 800 ● Sucursal Katuete: Tel. 0471 234140
Sucursal Loma Plata: Tel. 0492-252-338 - 0492-252 343

VISITANOS EN
www.newhollandpy.com

Sub Distribuidores:

Telf:  (595 - 673) 220108/9

Seguinos en:

Juntos en todo momento
Mayor tecnología, mayor productividad

Cosechadora Línea CR
Tractor Serie T7

*Consulte planes de financiación
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La segunda versión del “Rally de la Soja” se realizó del 3 al 4 de mayo y esta 
vez, se alejó del área de influencia de las cooperativas del Chaco central para 
internarse más hacia Mariscal Estigarribia y conocer las experiencias de em-
presas agroganaderas de la zona. En esta ocasión, a la Cámara Paraguaya de 
Exportadores y Comercializadores de Cereales y Oleaginosas (Capeco) se sumó 
como aliado en la organización, la Asociación de Productores Agropecuarios 
para un Chaco Sustentable (Apacs). Nuevamente, hubo una buena respuesta 
por parte de los participantes en esta iniciativa.

La segunda edición del "Rally de 
la Soja" arrancó en la mañana 
de este miércoles 3 de mayo, 

esta vez más hacia la zona de Maris-
cal Estigarribia (Boquerón), en la es-
tancia Palmeiras. En sus palabras de 
bienvenida, el asesor agrícola de la 
Capeco, Luis Enrique Cubilla, recal-
có la finalidad del evento que “an-
tes de una carrera de velocidad, se 
busca ampliar el conocimiento”. Con 
ese espíritu nació el año pasado 
esta propuesta, que se ratificó este 
año, con la intención de recorrer 
campos chaqueños para observar el 
desempeño de cultivos a partir de 
experiencias locales.
En la jornada inaugural, igualmen-
te habló en representación del es-
tablecimiento, Carlos Passerieu, 
quien también es el actual titular 
de la Apacs. Resaltó la importancia 
de cada edición de la iniciativa que, 
si bien hubo escenarios diferen-
tes entre ambas ediciones, lo pun-
tual es que la agricultura ya es una 
realidad en el Chaco, pero con una 
gran proyección, pues tiene mucho 
por avanzar. Ponderó eventos como 
este para potenciar el intercambio 
de experiencias y conocimientos. 
Reconoció que, en pocos años de 
vida institucional, la Apacs acompa-
ñó numerosas actividades.

Sumando kilómetros  
de conocimientos

RALLY DE LA SOJA 2023

JORNADA DE CAMPO
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Durante el primer recorrido también estuvo Eliezer Ar-
guello, profesional agrónomo responsable agrícola del 
establecimiento. Destacó las diferencias en los campos 
locales con respecto a la anterior edición del “Rally de la 
Soja”, que se concentró más en el área de influencia de 
Filadelfia y Loma Plata. Se observaron parcelas de maíz 
templado vs. tropical, resultado de soja sembrada a fi-
nes de enero y consorcios para disminuir peladares. Se 
destacó la experiencia positiva del algodón como rubro 
de renta, resaltando que la agricultura puede desarro-
llarse bien en la zona.
La segunda visita del primer día fue el establecimiento 
Noroda. Norman Rieder, uno de los propietarios, resaltó 
que el establecimiento inició hace cinco años una transi-
ción de campos ganaderos tradicionales para incorporar 
la agricultura. Ponderó los beneficios de esta integra-
ción productiva en la zona e invitó a otros productores 
a sumar este sistema como una forma de diversificar y 
diluir riesgos eventuales. “Es importante que otros tam-
bién lo hagan, así nos ayudamos a crecer entre todos, 
porque aprendemos unos de otros. La ventaja es que 
quien se inicia, no arranca de cero”.
También en el lugar compartió unas palabras Víctor 
Galeano, socio de Norman Rieder para desarrollar el 
emprendimiento agrícola. Resaltó la experiencia alcan-
zada tras cinco campañas y de cómo se dio la dinámica 
productiva en el Chaco. Resaltó que la campaña cerró 
con buenas expectativas de soja y maíz. Con lotes de 

la oleaginosa que superan los 3.000 
kg/ha, con una media de 2.500 kg/
ha; mientras que el cereal arrojó 
sectores con más de 7.000 kg/ha y 
un promedio estimado de 4.500 kg/
ha. “Es un buen resultado porque 
tenemos un bajo costo, entonces el 
margen es favorable”.
Así concluyó la primera jornada, 
para concentrarse el día dos en un 
solo emprendimiento productivo, 
la estancia Jeroviá, del Grupo Casa-
do. Durante el recorrido el gerente 
de producción, Enrique Valenzuela, 
brindó las orientaciones. Destacó 
la experiencia del cultivo de soja 
en el establecimiento y también 
con la combinación agrícola y ga-
nadera. De la campaña sojera 2022 
-2023 indicó que se cubrieron más 
de 5.000 ha, a lo que se adiciona-
ron 1.200 ha de maíz. Otro aspecto 
compartido fue el trabajo desarro-
llado con unas 260 ha de ruziziensis 
y los resultados logrados.
Capítulo aparte merece la experien-
cia que tiene Jeroviá con la incorpo-
ración del trigo. Inicialmente previs-
to como cobertura, no se descarta 
la posibilidad de apuntar a un doble 
cultivo. Actualmente, se proyecta tri-



Carlos Passerieu 
titular de la 

Apacs

Diego León 
propietario
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plicar el área. En representación de 
los propietarios habló Diego León. 
Ponderó la iniciativa del “Rally de la 
Soja” como una forma de intercam-
biar informaciones valiosas para de-
sarrollar el agro en la zona y sus im-
presiones de un Chaco cada vez más 
productivo, con la integración agrí-
cola y ganadera, además de confiar 
en el apoyo del próximo Gobierno.
Otras reconocidas figuras acompa-
ñaron esta segunda versión del “Ra-
lly de la Soja”. Entre ellas, el ex mi-
nistro de Hacienda, Manuel Ferreira, 
quien igualmente compartió algunas 
estimaciones de lo que se espera de 
la agricultura en la región Occidental. 
Finalmente, en representación de la 

organización, María Luisa Ramírez, agradeció el respaldo 
de la gente e invitó a estar pendientes de futuras edi-
ciones. Anticipó que, así como en esta edición se incor-
poró como opción de alojamiento un área de camping, 
el próximo año podría haber más novedades para hacer 
más memorable el encuentro.
“Queremos ir más hacia La Patria y conocer otras expe-
riencias. En estas dos ediciones nos dimos cuenta de las 
diferencias que se dan en los campos y en los sistemas 
de producción desarrollados. Pero en todos siempre 
vemos que la soja es un rubro que además aporta un 
complejo productivo para incluir otros rubros. De esta 
forma, se fomenta la agricultura diversificada en el Cha-
co”, concluyó. La organización igualmente estableció un 
espacio para resaltar la tarea de la Comisión de Respon-
sabilidad Social de Capeco, y de cómo se puede aprove-
char la soja en propuestas nutricionales. 

JORNADA DE CAMPO

María Luisa 
Ramírez 

organizadora

Luis Enrique 
Cubilla asesor 
agrícola de la 

Capeco
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EL LAB FARM organizado por 
Bayer CropScience Paraguay, 
en conjunto con Agrofértil, 

permitió generar un espacio de ca-
pacitación en donde los especialistas 
abordaron a profundidad las princi-
pales características, diferenciales y 
ventajas que otorga la novedosa pla-
taforma INTACTA2 Xtend (i2x) cuya 
introducción a nuestro país abre las 
puertas a muchas oportunidades 
dando paso a una nueva era de la 
soja marcada por niveles superiores 

AGROFÉRTIL ABRE PASO A LA NUEVA 
ERA DE LA SOJA EN PARAGUAY

BOX EMPRESARIAL

La tercera generación de semillas de soja con biotecnología ha 
desembarcado en nuestro país para impulsar el aumento de 
productividad en el campo. En el marco del evento LAB FARM, desarrollado 
en el Silo Agrofértil Colonia La Fortuna, fue presentada la plataforma 
INTACTA2 Xtend (i2x) que engloba un conjunto de soluciones innovadoras, 
genética avanzada y técnicas de gestión para el éxito de la producción.

TECNOLOGÍA DE VANGUARDIA AL ALCANCE DEL PRODUCTOR

en la calidad y rendimiento del cultivo.
Bajo el lema “El futuro de la soja en tus manos” el en-
cuentro incluyó un circuito dinámico con estaciones en-
focadas a la presentación de datos y resultados sobre la 
biotecnología, control de malezas, variedades de soja, 
técnicas de gestión eficientes, tecnología de aplicación 
y otras innovaciones que forman parte de la plataforma.
A diferencia de la tecnología RR1 y su más reciente an-
tecesor, Intacta RR2 PRO, la tercera generación de semi-
llas de soja INTACTA2 Xtend pone a disposición de los 
productores un conjunto de soluciones que posibilitan 
alcanzar elevados niveles de productividad.
La plataforma cuenta con cuatro pilares fundamentales: 
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Mayor control de malezas, pues pro-
porciona tolerancia a la aplicación de 
herbicidas Dicamba y Glifosato; Pro-
tección mejorada contra las princi-
pales orugas mediante tres proteínas 
que actúan simultáneamente y pro-
tegen al cultivo de estas problemá-
ticas; Innovación de productos, con 
variedades de excelente potencial 
productivo evaluadas y selecciona-
das en una de las redes más amplias 
de ensayos del mercado, además de 
nuevas formulaciones con ventajas 
en términos de seguridad y eficiencia 
de las aplicaciones; y Entrenamien-
tos, a través de jornadas técnicas so-
bre el posicionamiento de las varie-
dades, control de malezas y buenas 
prácticas agrícolas.    
Durante la actividad, profesionales 
técnicos de Agrofértil hablaron en 
detalle sobre uno de los proyectos 
más importantes que se encuen-
tra llevando a cabo la empresa en la 
actualidad. Se trata de la Industria 
de Beneficiamiento de Semillas, la 
mayor y más moderna semillería del 
país que contará con infraestructura 
para una capacidad de producción de 
500.000 bolsas de semillas y una ca-
pacidad estática de 4.100 toneladas.
Asimismo, se dio destaque al trata-
miento industrial de semillas como 
estrategia para preservar la calidad 
genética, mejorar el rendimiento del 
cultivo y aumentar la eficiencia en la 
siembra. Estos beneficios contribu-
yen en general al desarrollo de una 
agricultura más productiva, sosteni-
ble y rentable.

 
SOBRE AGROFÉRTIL
AGROFÉRTIL S.A. es una empresa proveedora de in-
sumos agrícolas, que trabaja también con la comercia-
lización de granos en Paraguay donde la agricultura es 
la actividad más importante en la economía y el mayor 
aporte a la riqueza del país. La supremacía de Agrofértil 
S.A. en el mercado, estuvo siempre basada en sus varia-
das y confiables líneas de productos con marcas propias 
y marcas líderes mundiales, junto al alto nivel de atención 
a sus clientes.
 
SOBRE EL GRUPO SARABIA
El Grupo Sarabia es líder del agronegocio en Paraguay, 
actuando en otros países de América del Sur como Bra-
sil y Bolivia, en los segmentos de producción y comercia-
lización de defensivos agrícolas, fertilizantes y acopio de 
granos; a través de sus empresas Tecnomyl, Agrofértil, 
Agropecuaria Campos Nuevos, Agropecuaria Cataratas y 
el Hub H2O INNOVATION impulsan una agricultura inno-
vadora y sostenible.  Sus directivos José Marcos Sarabia, 
Paulo Sergio Sarabia y Antonio Ivar Sarabia participan acti-
vamente en las acciones de Responsabilidad Social Empre-
sarial, promoviendo actividades en favor de los sectores 
más vulnerables y del cuidado del ambiente. 
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FUNGICIDA

CRIPTON SUPRA, EN DEKALPAR 
La cita fue el 10 de mayo en la Churrasquería O Gaúcho 

de Asunción, donde directivos y miembros de la con-
federación compartieron una amena velada con sus 

entidades socias e invitados especiales. 
La CONCOPAR es una entidad enfocada a buscar opcio-
nes y fortalecimientos para el desarrollo de las cooperati-
vas que intentan sobresalir en el ámbito de la producción. 
Es una institución es sin fines de lucro y entre sus pilares 
de destaca: Representación Gremial, Fortalecimiento Ins-
titucional, Educación Cooperativa y Formación de Lideres.
En la ocasión, Simona Cavazzutti, presidente de la CON-
COPAR, se refirió a la institución y destacó que la misma 
fue creada ante la necesidad de brindar el soporte a aque-
llas cooperativas rurales del interior que buscan ser escu-
chadas con el objetivo de fortalecer la unión productiva, ya 
que necesitaban capacitaciones tecnificadas, financiamien-
tos, entre otros servicios.
La noche de celebración también fue propicia para otor-
gar reconocimientos a los colaboradores que acompañaron 
desde los inicios de la institución.
En el marco del encuentro enfatizaron la relevancia de  
educación cooperativa como un punto crucial para el de-
sarrollo. Este es un objetivo que busca constantemente  la 
CONCOPAR que junto a otras organizaciones vienen ofre-
ciendo.
“Vamos a fortalecer las centrales para que puedan ofrecer 
servicio, esa siempre fue nuestra visión, así como nuestra 
misión es llevar desarrollo en los territorios”, puntualizó Ca-
vazzuti.

EN LA VANGUARDIA
Desde la CONCOPAR saben que deben estar a la vanguar-
dia y optimizar el trabajo que realizan en la institución. Por 
tal motivo contrataron un plantel de informático que de-
sarrolle un software propio y adaptable a los sistemas de 
administración cooperativistas. Esta base informática será 
propiedad de CONCOPAR y FECOPROD.
Por su parte, el Ing. Agr. Alfred Fast, presidente de la Fe-
deración de Cooperativas de Producción Ltda. Destacó 
la importancia de una confederación enfocada a las coo-
perativas rurales del Paraguay que busca impulsar a otras 
entidades. También mencionó sobre el proyecto conjunto 
con CONCOPAR para construir un edificio con espacios 
para la capacitación de sus colaboradores y asociados. 
Agradeció por formar parte del progreso, ya que valora la 
inversión en la educación cooperativista que la joven insti-
tución viene realizando.
Ing. Agr. Alfred Fast, presidente de la Federación de Coope-
rativas de Producción Ltda.
Para finalizar indicó que la Confederación de Cooperati-
vas Rurales del Paraguay posee a más de 500.000 asocia-
dos y la Federación de Cooperativas de Producción Ltda. 
175.000, razón que demuestra la importancia de la solida-
ridad que se busca en el campo, además de que Paraguay 
es el segundo país más cooperativista del mundo. 

EVENTOS

La Confederación de Cooperativas Rurales del Paraguay (CONCOPAR) 
festejó su sexto aniversario durante una emotiva noche que reunió a 
numerosos cooperativistas y autoridades para brindar por los logros de 
esta organización que durante estos años impulsó al fortalecimiento a 
numerosas centrales de cooperativas rurales del interior del país.

La Concopar celebró 6 
años de vida institucional

Ing. Agr. Alfred 
Fast, presidente 

de la Federación 
de Cooperativas 

de Producción 
Ltda

Simona Cavazzutti, presidente de la 
CONCOPAR
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Del 24 al 27 de mayo se realizó la Expo Pioneros 2023. El evento reforzó su rol 
como epicentro de negocios en el Chaco y evidenció su paulatino crecimiento, 
en superficie y expositores. Las oportunidades de estrechar vínculos comercia-
les no solo se fortalecieron a nivel local, sino también apunta a nivel regional. En 
ganadería, se resaltó la Nacional de Brahman, mientras que no se descuidaron 
aspectos referidos a la capacitación y a la dinámica de maquinarias y equipos.

Una vez más el predio de Pio-
neros del Chaco, en Loma 
Plata (Boquerón) abrió porto-

nes para recibir a un público ávido de 
conocer novedades tecnológicas de 
las empresas expositoras que tam-
bién aprovecharon la vidriera para 
potenciales oportunidades de nego-
cios. El programa repitió el esquema 
ya conocido, de enfocar dos días más 
al sector agrícola y los otros dos, al 

ganadero. De esta manera, se trabajó para dar énfasis a 
las actividades productivas en permanente desarrollo y 
crecimiento en la región Occidental.
Algunos números dados a conocer por la organización, 
revelaron que esta cuarta edición contó con un 20 % más 
de superficie destinada a la muestra, así como un 20 % 
de incremento en expositores, con más de 240 stands. 
En ganadería, se inscribieron más de 500 ejemplares, so-
bre todo impulsados por la Nacional de Brahman, raza 
que mantiene su preferencia en la región, aunque en la 
pista se pudo observar la calidad genética de otras ra-

NOTA DE TAPA
EXPO PIONEROS 2023

Sembrar negocios para 
cosecharlos en el futuro
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zas y especies que ganan terreno en 
campos chaqueños y favorecen la 
actividad pecuaria local.
Aunque fuera del área expositora, 
una enorme infraestructura se dio 
paso en el horizonte. Se trata del par-
que industrial de Pioneros del Chaco 
en su primera fase. Con una inver-
sión inicial de 40 millones de dólares, 
para la puesta en operaciones, en 
esta etapa, se apunta al acopio de 
granos. La proyección es construir 
una aceitera para procesar la materia 
prima y elaborar alimentos balancea-
dos, con lo que se cierra el círculo de 
integración agrícola y ganadera. Esto 
sin dudas apunta a una proyección 
internacional del emprendimiento.
Es que con las inversiones en obras 
viales y otras de infraestructura, el 
Chaco central se está posicionando 
para ser protagonista del movimiento 
comercial y económico de esta parte 
del continente. Esto igualmente se 
observó con la presencia de visitan-
tes internacionales. Desde la organi-
zación se citaron delegaciones de Ar-
gentina, Bolivia y Brasil, que integran 
parte de sus territorios al gran Chaco 
suramericano, con un potencial de 

crecimiento. Por ello, esta muestra reforzó igualmente su 
concepto como epicentro de negocios para la región.
Entre los requerimientos a las autoridades electas, algunas 
presentes en el acto de inauguración, se insistió en apoyar 
al sector productivo que también presenta soluciones para 
un desarrollo sustentable, así como la necesidad de más 
seguridad para generar inversiones. Por el lado de algunos 
expositores, lamentaron que no se dieron tantas visitas 
como las esperadas, pero para la organización, esto se de-
bería de ver desde la mirada de una plataforma en donde 
se instalan las bases y se proyectan los resultados.
“Calificamos como un gran éxito la edición 2023. Estamos 
con muchas empresas nuevas y recibimos muchas felici-
taciones por el nivel de organización, la creatividad de los 
programas y otros puntos altos. Existen tres partes para al-
canzar las metas. Se requiere de una buena organización, 
de expositores comprometidos con ofrecer algo atractivo 
y que los visitantes retribuyan todo esto. Vimos que los 
expositores se esmeraron y el público puso también de su 
parte”, dijo Ricky Penner, gerente general de Expo Pioneros.
Agregó que entre todos permitieron concluir juntos una 
linda exposición con expectativa de negocios. “Aquí se 
siembran negocios para cosecharlos en el futuro. Vemos 
las delegaciones internacionales y confiamos en que, 
cada vez más, Expo Pioneros se posicionará como feria 
referencial en el Chaco suramericano. Ser una feria de 
una región con características peculiares y alcanzar el 
éxito. Agradezco a quienes se esmeraron para esto e in-
vitamos a agendarse para la próxima edición, a fines de 
mayo del 2024”, concluyó.


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EXPO PIONEROS

BALPAR S.A. DESTACÓ SU PRESENCIA

en la Expo Pioneros del Chaco 2023

Como muestra de su apuesta por el Chaco Para-
guayo, Balpar estuvo presente otro año más en la 

Expo Pioneros en su edición 2023. Para la empresa es 
fundamental acompañar el desarrollo del Chaco en un 
momento en que las carreteras y el desarrollo agrícola/
ganadero están avanzando positivamente, indicó Cris-
tian Postel Gerente Comercial de Balpar S.A.
BALPAR es una empresa paraguaya con más de 30 años 
de trayectoria brindando soluciones de pesaje. “Nuestra 
experiencia nos permite brindar soluciones de calidad ga-
rantizada, tanto en la venta como en la posventa. El obje-
tivo de BALPAR es apoyar a las empresas que necesitan 
soluciones de pesaje para la industria agrícola-ganadera, 
en comercios, y también brindar un acompañamiento es-
pecial con tecnologías innovadoras”, destacó.
Captaron especial interés de los participantes, los mó-
dulos de básculas pesa camiones que se encontraban 
exhibidos en un espacio exterior, una báscula totalmen-
te metálica y otra de hormigón/agrícola. Destacaron su 

excelente servicio de asistencia téc-
nica, que va desde una verificación 
y ajuste de peso de balanzas, hasta 
una calibración de basculas pesa ca-
miones. La empresa cuenta con tres 
camiones metrológicos, totalmente 
equipados con pesas patrones cer-
tificadas anualmente por el ente 
regulador nacional(INTN) y contro-
ladas mensualmente con la bascula 
permanente del Laboratorio de Ca-
libración de Balpar.
La firma aprovechó su presencia en la 
feria para comunicar su nueva línea de 
productos enfocada a las agroindus-
trias, que son las embolsadoras, dosifi-
cadora y empaquetadoras de la marca 
DOSETEC de Brasil. “Esperamos que 
esta nueva incorporación facilite aún 
más la transformación de las industrias 
a un nivel donde optimicen sus proce-
sos productivos reduciendo pérdidas y 
haciendo más eficiente la gestión co-
mercial” destacó el Gerente.
Además del acompañamiento en la 
parte industrial, también expuso la 
línea comercial con mobiliarios para 
minimarket, check outs, estantes 
livianos y pesados, balanzas comer-
ciales con y sin impresoras de tickets, 
asi como toda la amplia gama de 
chuchillos profesionales de la marca 
MUNDIAL y los artículos de limpieza 
de ITALIMPIA.
Fueron cuatro días exitosos de feria 
donde los participantes pudieron 
responder consultas y acercarse al 
stand de Balpar. Los directivos y fun-
cionarios de Balpar agradecen la ma-
siva participación y visita de las per-
sonas asi como a los organizadores y 
pioneros de esta región.
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EXPO PIONEROS

Dekalpar estuvo presente en la 
Expo Pioneros 2023 con su 

portafolio premium destacando su 
apuesta de muchos años por la re-
gión chaqueña. Como novedades 
llevó la genética de maíz VT PRO4, 
la genética de soja con la plataforma 
i2x y los biológicos de Biotrop.
El Ing. Miguel Florentín, gerente 
comercial de las sucursales de San 
Pedro y Loma Plata, resaltó que la 
compañía viene realizando el acom-
pañamiento del proceso de la agri-
cultura hace unos 15 años en la 
región chaqueña, que hoy promete 
una agricultura sustentable con tec-
nologías y buenas prácticas.
Entre las nuevas incorporaciones 
en su paleta de productos la firma 
destacó los biológicos, a través de la 
alianza con Biotrop. “Son productos 
que ayudarán a avanzar en la pro-
ductividad, ya que pertenece a una 
línea que marca la tendencia y hoy 
Dekalpar lleva al Chaco”, dijo.
Además de los biológicos, destacó 
los híbridos de maíz con la tecno-
logía VTPRO 4, las variedades de 
soja con la plataforma I2X, las inno-
vaciones en protección de cultivos 
de Bayer y los diferenciales de la 
línea de nutrición foliar Wuxal, que 
hacen posible a la empresa ofrecer 
un robusto portafolio de insumos 
agrícolas.

Híbridos adaptados al Chaco
Por su parte, la Ing. Agr. Selva Ava-
los, coordinadora de desarrollo de la 
región Norte, detalló sobre los híbri-
dos adaptados que Dekalpar dispo-
ne para la región chaqueña, con las 
tecnologías VTPRO 3 y VTPRO4.
En los plots de la muestra presentó 
materiales con muy buena perfor-
mance en la región. Son híbridos 
precoces, súper precoces y de doble 
propósito. Los híbridos de lanza-
mientos fueron el DKB 255 PRO4 y 

el DKB 260 PRO4, ambos están expresando muy bue-
nas características y adaptación al Chaco.
El DKB 260 PRO4 es de ciclo precoz, buen desem-
peño, grano dentado que se está destacando en la 
red de ensayos en el Chaco, tiene buena tolerancia 
al complejo de enfermedades causadas por la ciga-
rrita y alto potencial de rinde. Ofrece además mejor 
protección contra las orugas del maíz y protección 
radicular diferenciada contra la diabrotica speciosa y 
la diatraea saccharalis, además de la protección con-
tra el agrotis, elasmopalpus y la protección de espiga 
contra spodoptera y helicoverpa.
Entre los híbridos con la tecnología VT PRO3 fue ex-
puesto durante la muestra el DKB 265 y el DKB 360.

DEKALPAR SUMÓ NOVEDADES Y REAFIRMÓ

su apuesta por el Chaco paraguayo

Ing. Miguel 
Florentín, gerente 

comercial de 
Dekalpar para la 

región Norte

Ing. Agr. 
Selva Ávalos, 

coordinadora de 
desarrollo de la 

región Norte



37



38 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Mayo 2023 www.campoagropecuario.com.py

EXPO PIONEROS

DLS CON DIVERSAS MÁQUINAS E

TAPE RUVICHA CON AMPLIA GAMA DE

 implementos en la muestra

vehículos Ford

DLS Motors dijo sí a la Expo Pio-
neros para acompañar a sus 

clientes. Ofreció una amplia gama de 
productos adecuados para la región, 
entre las que destacó los tractores 
LS, con potencias desde 45 HP hasta 
150 HP.  Estos tractores ofrecen la 
innovación del cambio de motoriza-
ción y vienen equipados con moto-
res Perkins, tecnología bien probada 
y aceptada en esta región, destacó 
Marcos Aguilera, director comercial 
de DLS Motors.
LS es una marca coreana fabricada en 
Brasil. Su industria recibe el financia-
miento del Banco Nacional de Desa-

Tape Ruvicha  y los vehículos Ford estuvieron con todo 
en la Expo Pioneros ofreciendo así diversas opciones a 

los interesados y atractivos planes de financiamiento.
Roberto Ortiz, asesor de ventas de Tape Ruvicha, expresó 
satisfacción por participar en la muestra donde destacó las 
variadas propuestas de la marca y las innovadas tecnolo-
gías que la misma ofrece para el confort y seguridad, ade-

rrollo Económico y Social (BNDES) que otorga ventajas fi-
nancieras para adquirir los productos que se le transfiere al 
cliente final principalmente en plazos de financiamientos 
que son hasta cinco años y tasas preferenciales.
Aguilera comentó que los tractores LS  más vendidos en 
el país son la serie Plus que son de 90 HP hasta 115 HP. 
Son tres versiones diferentes, son 4x4 y vienen con y sin 
cabina. “Esta marca trae incorporada de origen una serie 
de tecnologías”, dijo.
Otra línea de productos ofrecida por DLS Motors fueron 
los tractores compactos de procedencia India FARM-
TRAC que son  de 30 HP y 75 HP y las retroexcavadoras 
DIGMAX
En la línea de implementos ofreció  productos Mainero . 
“Es una de las mejoras marcas argentinas en esta línea de 
las que tenemos varios equipos vendidos y trabajando en 
la zona”, dijo.
Esta empresa también cuenta con los transformadores y 
otros implementos. Para la asistencia  DLS Motors anun-
ció la instalación de una oficina que será punto de servi-
cios en Loma Plata que estará activa desde el 1 de junio y 
contará con mecánicos, servicios y oficina de repuestos.

más de las óptimas promociones.
Entre las propuestas para la región re-
saltó toda la línea de pick up desde la 
Ranger estándar 2.2,  3.2, la F-150 (la 
estrella global de la marca), la Bronco 
Sport y la SUVS.
Entre los puntos fuertes de Ford resal-
tó que todos los modelos están en la 
vanguardia en tecnología y seguridad. 
“Son dos puntos innegociables para la 
marca”, enfatizó.
Financiamiento. En cuanto a facili-
dades de pago, Tape Ruvicha ofreció 
financiaciones hasta 50 meses sin in-
tereses, hasta 60, buenos precios de 
contado que es una propuesta muy 
válida para la gente para financiar por 
otras vías.
Recordó que Tape Ruvicha ofrece 
todo el servicio de posventa en la re-
gión a través de su sucursal con taller 
propio en Loma Plata, con todo los 
repuestos.

Roberto Ortiz, 
asesor de ventas 
de Tape Ruvicha

Marcos Aguilera, 
director 

comercial de DLS 
Motors
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GPSA CON VARIADAS TECNOLOGÍAS

NK SE MOSTRÓ CON SUS

y toda su apuesta  en el Chaco

híbridos  adaptados al Chaco

GPSA en su imponente stand 
ofreció diversas soluciones para 

la región chaqueña. El Ing.Agr. Fa-
bián Pereira, director Comercial del 
Grupo GPSA, expresó la gran satis-
facción de estar en una edición más 
de la Expo Pioneros, ya que la feria 
muestra un verdadero potencial  y 
desarrollo del Chaco paraguayo de la 
mano de la agricultura.
Destacó la gran inversión alrededor 
de la agricultura. Esto  demuestra 
que esta actividad fue traspasando 
todas las fronteras tradicionales para 
instalarse en esta región y mostrar el 
verdadero potencial de esta zona.
La empresa ratificó su apuesta por el 
cultivo del algodón, un rubro que está 
creciendo a pasos agigantadnos, pese 
a los años de sequia fuerte que atra-
vesó recientemente la región. Además 
mencionó la intención de los produc-
tores de seguir creciendo proyectán-

Los maíces NK se presentaron en la Expo Pioneros junto 
a sus principales distribuidores. El Ing. Agr.  Luis Anna-

rumma, representante comercial de Syngenta para la marca 
NK, comentó que la marca tiene híbridos bien adaptados 
en la región del Chaco, con buenos resultados. Destacó 
cinco, de los cuales cuatro demostraron buena adaptación 
y por sobre todo otorgaron excelentes resultados. Los hí-
bridos orientados para la producción de granos son el Sum-
premo VIP3 y el NK 505 VIP3, ambos de alto potencial, que 
tienen muy buena tolerancia a las enfermedades causadas 
por cigarrita y muy bien adaptados a la región del Chaco.
La opciones para realizar ensilaje son:  el NK 520 VIP3  y el 
Feroz VIP3, este último material es un híbrido de distribu-
ción exclusiva del representante GPSA.
Resaltó que el último año el hibrido que se destacó en los 
ensayos de la Fundación Ideagro fue el NK 505 VIP 3, con 
muy buenos resultados.
Lanzamientos. Mencionó que NK tiene desarrollado nue-
vos híbridos en los ensayos que tienen características muy 
similares a las que ya están posicionados en la región, con 

dose a unas 70.000 hectáreas en la próxima campaña.
Paquete tecnológico GPSA. La empresa ofrece una am-
plia gama de insumos para el cultivo de algodón, entre 
ellas variedades de semillas, a través de una marca argen-
tina y genética local, además de toda la línea de fungici-
das, insecticidas y productos diferenciados que cooperan 
en el manejo del cultivo mecanizado del algodón.
Mencionó entre esos productos específicos al Madurex, 
un insumo que permite estabilizar la cosecha, ya que 
hace  posible abrir los capullos del algodón y promover la 
defoliación para que se pueda cosechar de manera más 
pareja y homogénea, además el Pix , un regulador de cre-
cimiento de BASF que evita  que la planta avance hacia 
arriba, produzca muchos gajos y que logre el fortaleci-
miento de la planta y pueda producir más flores y toda la 
línea de nutrición vegetal GAMA.
Pereira reiteró su satisfacción por el progreso de la agri-
cultura en el Chaco y el potencial que promete.  

mejor potencial productivo  y muy buena sanidad. Son  el 
NK 503 VIP3, el NK 467 VIP3, el super precoz.que hasta el 
momento está mostrando óptima adaptabilidad.
Resaltó que los maíces de NK destacan como cualidad re-
saltante la seguridad, buena rusticidad, estabilidad y alto 
techo productivo. “Con nuestro portafolio respondemos a 
los requerimientos de los productores de la región”, resaltó 
al invitar a todos a conocer y a sembrar los híbridos NK con 
un portafolio robusto que pueda satisfacer al productor.

Ing. Agr.  Luis 
Annarumma, 

representante 
comercial de 

Syngenta para la 
marca NK

Ing.Agr. Fabián 
Pereira, director 

Comercial del 
Grupo GPSA


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SYNGENTA

con insumos para la región

Sygenta estuvo presente en la 
Expo Pioneros difundiendo diver-

sos insumos y conocimientos para la 
región, ya que durante los días que 
duró la feria ofreció charlas en su par-
ticular stand instalado junto a su dis-
tribuidor Transagro.
La compañía difundió los insumos para 
los cultivos vigentes en el Chaco y ex-
plicó sobre los posicionamientos a con-
siderar en los cultivos de esta región.
El Ing. Agr. Javier Cubilla, Desarrollista 
Técnico de Mercado de Syngenta, ma-
nifestó que la compañía está siendo 
parte de la evolución agrícola del Cha-
co,  con muchas herramientas ajusta-
das a esta región, cuyas característi-
cas son distintas a la región Oriental.
Entre las tecnologías posicionadas 

para el Chaco destacó el Fortenza Pack, el paquete para 
tratamiento de semillas de soja más amplio y con mayor 
protección ya que tiene tres productos con cinco principios 
activos. El mismo está compuesto por Cruiser, Maxim Ad-
vanced y Forteza. Protege a la planta de los tres principales 
hongos. (Hongos del suelo, de las semillas y el hongo del 
almacenamiento), explicó.
También resaltó el portafolio de insecticidas, entre ellos el 
Endigo, que es la mezcla de dos activos posicionado para 
el control de chinches y la línea de fungicidas para los cul-
tivos de soja y maíz.
Algodón. Con miras al auge de este cultivo en el Chaco, la 
compañía también está desarrollando un portafolio para el 
cultivo de algodón. “Vamos a  tener novedades  de Syngen-
ta en la siguiente campaña”, resaltó Cubilla.

Ing. Agr. 
Javier Cubilla, 

Desarrollista 
Técnico de 

Mercado de 
Syngenta

TRANSAGRO CON NUTRIDO

y diversificado portafolio

Transagro de nuevo estuvo presente en la Expo  Pio-
neros y presentó un nutrido y diversificado portafolio 

para dar la respuesta completa a esta región en expansión.
Billie Hildebrand, gerente  general de Transagro, demostró 
satisfacción por participar por segundo año consecutivo en 
esta muestra chaqueña. “Es una Expo Imponente y noso-
tros siempre acompañamos a nuestros clientes producto-
res ofreciendo todo nuestro portafolio de productos”, dijo.
Mencionó que Transagro ofrece el servicio de acopio 
de granos, logística con amplia flota de camiones en la 
región del Chaco paraguayo, insumos agrícolas con Syn-
genta y Fort Green, los repuestos que  estuvo con stand 
propio y la línea de alimentos Bon Gusto.

“Para nosotros es un gusto mostrar todo lo que ofrece 
Transagro  en  el Chaco y el respaldo del Grupo Hilagro”, 
comentó al destacar que la empresa fortalece los vínculos 
con sus clientes productores en todos los ciclos a quienes 
les garantiza  asistencia constante con gran equipo de pro-
fesionales abiertos a mejorar.
Insumos agrícolas. Wagner Fausto, gerente de insumos 
agrícolas de Transagro, comentó que la empresa viene al 
Chaco con varias novedades personalizadas para el Chaco, 
para la soja y el algodón.” Estamos con Syngenta lanzando 
un producto para el algodón, que fue un éxito en Brasil y 
estamos seguros será un éxito en el Chaco. Es el Bravonil 
Top, un fungicida que viene para la soja y el algodón.
También destacó entre otras propuestas junto a Syngetna  
la plataforma de Agricultura de precisión  y el insecticida 
para la soja y el algodón de marca propia el FoxPyr.
“Venimos llenos de novedades, muy contentos por la pro-
ductividad que nuestros clientes están obteniendo”, con-
cluyó al agradecer la confianza por la empresa.

Billie Hildebrand, 
gerente  general 

de Transagro

Wagner Fausto, 
gerente de 

insumos agrícolas
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BASF CON SU DIVISIÓN SOLUCIONES

para la Agricultura en la Expo Pioneros

BASF estuvo presente en los Stands de Importadora Alemana y GPSA, 
donde ofreció a los visitantes e invitados especiales la posibilidad de 

conocer  las soluciones para cada etapa de cultivo que ofrece para nuestro 
mercado local.
En el marco de la Expo Pioneros aprovechó para hablar sobre las soluciones 
que BASF cuenta para el cultivo de algodón, rubro en auge en el Chaco para-
guayo. “Dentro de las soluciones tenemos a Pix 50, que es cloruro de mepiquat 
al 5% utilizado para regular el crecimiento del algodon con el fin de facilitar la 
cosecha”, señala un gacetilla de prensa.
“Pix es una excelente herramienta que ofrece BASF al productor algodonero 
para poder estructurar una planta de algodón y permitir que la cosecha se reali-
ce con facilidad“, expreso el Ing. Agr. Francisco Centurion, Desarrollista Técnico 
de Mercado de BASF.
Pix 50 se usa en dosis que van desde 400 ml hasta 1000 ml de producto por 
hectarea, esto depende de las condiciones del clima establecidas en la zafra, 
especialmente del regimen de lluvias, que permiten que el algodón tenga o no 
un crecimiento acelerado.
“No existe una dosis prescripta de Pix, se debe evaluar el desarrollo del cultivo 
que tiene que ver con las condiciones de lluvia o seca que se pudo dar en la 
campaña, así en condiciones de seca son suficientes dos o hasta tres aplicacion 
de dosis menores entre 400 y 500 ml por hectarea, mientras que en campañas 
lluviosas se trabajan con dosis mas altas de entre 750 y 1000 ml por hectárea 
en la primera aplicacion”, continúo diciendo el Ing. Agr. Francisco Centurion.

Además, mencionó las soluciones 
para el control de plagas en el culti-
vo de algodón y otro cultivos como 
Pirate, el clorfenapir de BASF que se 
posiciona para el control de orugas 
en algodón y otros cultivos, Fastac SC 
el piretroide de BASF que puede ser 
usado aprovechando las aplicaciones 
de otros productos para potenciar 
el control de plagas, y por ultimo 
Nomolt el insecticida fisiológico de 
BASF utilizado para realizar un mane-
jo preventivo de orugas en el cultivo 
de algodón y otros cultivos.

HÍBRIDOS, BIOLÓGICOS Y

soluciones diferenciadas

Tecnomyl estuvo presente en 
la Expo Pioneros 2023, donde 

reafirmó una vez más el apoyo a la 
producción y a los agricultores cha-
queños con sus soluciones de alta 
tecnología. Desde el stand diferen-
ciado que la empresa montó en la 
gran expoferia, el Ing. Agr. Marcos 
Florentín (asesor técnico comercial 
de Tecnomyl en el Chaco), destacó 
los híbridos de maíz Agroceres. Hizo 
énfasis een el AG 8480 VTPRO4, del 
que destacó el buen desempeño en 
la región, así como del híbrido AG 
8701 en desarrollo.
Hizo mención también al portafo-
lio de soluciones fitosanitarias, que 
engloba los mejores herbicidas, in-
secticidas, fungicidas y la línea de 
productos PROVITTA. “Para el cul-

tivo de algodón mostramos algunos productos que se 
aplicaron en la parcela demostrativa... y para completar, 
dimos información a los visitantes sobre nuestra planta 
fabril para la producción de biológicos en Villeta, cuyos 
productos estarán disponible para su comercialización en 
la próxima campaña”, dijo. También resaltó las soluciones 
de Tecnomyl ya bien posicionadas entre los producto-
res, como TECNUP PREMIUM 2, HURACÁN, GENESIS 
MAX, ONLY 75, HORNERO 70 y STRONG, aparte del 
SEED PACK para soja y maíz, con VIGGORA y LITUS.
Con más de tres décadas de trayectoria en el país, Tec-
nomyl viene trabajando en el Chaco desde el año 2005, 
acompañando los procesos de la agricultura en esta región 
que año a año crece en lo que a agricultura se refiere.

Ing. Agr.  Marcos 
Florentín, asesor 

técnico comercial 
de la empresa 
para el Chaco





42 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Mayo 2023 www.campoagropecuario.com.py

EXPO PIONEROS

Cotripar estuvo presente en la 
Expo Pioneros 2023 donde re-

afirmó su apuesta por sus clientes 
acompañándolos y llevándoles solu-
ciones para la agricultura y ganadería.
El director comercial de Cotripar, 
Bruno Vefago, comentó sobre los 
productos para la agricultura, como: 
plataforma draper de maíz de GTS, 
pulverizadores y plantadoras Kuhn, 
sembradoras Valtra y el prelanzamien-
to Fendt con tractores  de alta gama.
Destacó las cualidades de la próxi-
ma incorporación de la empresa para 
el mercado paraguayo, los tractores  
Fendt, de alta potencia y consumo de 
combustible contenido gracias a la tec-
nología eficiente y sostenible para el 
campo. Resaltó la  517 CV de potencia 
de la máquina que está adaptada para 
trabajar con grandes extensiones de 
agricultura. “Son lo más modernos del 
mundo, tienen funcionalidades adap-
tadas a zonas difíciles que requieren 
alto rendimiento y alta tecnología con 
consumo sostenible. La marca  Fendt 
es de procedencia alemana pero Cotri-
par incorporará al mercado paraguayo 
desde Brasil”, destacó.
Comentó que las primeras máquinas  
Fendt llegarían en agosto, de las cua-
les una partida ya está vendida para 
clientes que ansían el desembarco de 
esta nueva máquina agrícola.
Entre otras propuestas destacadas en 
la muestra estuvo la sembradora Mo-
mentum de Valtra .
El directivo de la empresa resaltó el 
crecimiento de la firma en la región 
del Chaco, ya que a pesar de las ad-

versidades climáticas que atravesó en los últimos años la 
región, Cotripar se posicionó con tecnología y asistencia 
diferenciada a sus clientes.

KRONE PARA LA GANADERÍA
Las soluciones para ganadería no pudieron estar ausen-
tes en el paquete de soluciones integrales de Cotripar 
y reforzó  el posicionamiento de la marca KRONE en la 
región chaqueña donde está presente hace más de 10 
años con sólidos resultados. Esta marca alemana, que 
está presente en más de 70 países, ofrece una completa 
gama de maquinarias para forrajes y henificación en el 
mercado paraguayo de la mano de Cotripar, entre ellas 
cosechadoras de forrajes, segadoras, henificadoras, ras-
trillos, enfardadoras y picadoras.
Dennis Epp, representante comercial de KRONE, para La-
tinoamérica, quien estuvo en la muestra, habló sobre la en-
fardadora Varipack, una máquina de alto rendimiento que 
proporciona entre 15% y 20% más de producción, además 
de su funcionalidad a correa que ya están implementando 
en el Chaco. Destacó además el potencial productivo de la 
zona chaqueña al tiempo de celebrar el trabajo de Cotripar 
como responsable de la distribución de la marca que hizo 
posible a KRONE estar más cerca del productor chaqueño.

COTRIPAR DESTACÓ OPCIONES Y

diversificadas tecnología de punta

Dennis Epp 
representante 

comercial de 
KRONE

Bruno Vefago 
Director 

comercial de 
Cotripar 
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AGROTEC CON SOLUCIONES

enfocadas al territorio chaqueño

Agrotec se presentó en la Expo 
Pioneros 2023 que se desarrolló 

del 24 al 27 de mayo en Loma Plata, 
Boquerón. Fueron cuatro días donde 
la empresa aprovechó para demostrar 
al productor sus soluciones a través de 
su portafolio de productos y servicios 
comerciales para el campo. Además 
de sus diversificados insumos agríco-
las adaptados al territorio chaqueño.  
Agrotec es una empresa con más de 
33 años de experiencia en Paraguay 
ofreciendo tecnología diversas para 
el agro, en híbridos de maíz Pioneer, 
variedades de semillas de soja, agro-
químicos e insumos para nutrición de 
plantas. Durante la muestra destacó 
tecnología de aplicación con solucio-
nes para los cultivos.
El Ing. Agr. Diego Jacomo, Coordina-
dor de Nutrición, mencionó algunos 
de los productos expuestos en la cuar-
ta muestra. En la línea de adyuvantes 
mencionó al Jet Gold, Jet Herb, Rass 
32, Grid Eco y Grid Eco indicado para 
todo tipo de cultivos del Chaco. Son 
tecnologías de aplicación para un me-
jor a aprovechamiento de los defensi-
vos agrícolas aplicados a los cultivos. 
Durante la exposición, la firma realizó 
demostraciones de la efectividad del 
Jet Herb, un regulador del PH para el 
equilibrio del agua en caso de aplica-

ción de Glifosato. Una solución ideal para una de los pro-
blemas más comunes del Chaco.
También demostró el Grid Eco; un emulsionante que ayu-
da a dispersar las partículas una de otras para favorecer la 
purificación del agua. De esta manera el Ing. Agr. Diego 
Jacomo Coordinador de Nutrición, recalcó que con la tec-
nología e innovación desde la empresa buscan ofrecer un 
trato diferenciado para transmitir al productor confianza en 
la calidad de su futura producción. Para finalizar, el ingenie-
ro agradeció a la organización de la Expo Pioneros 2023, 
ya que la muestra constituyó un foco importante para el 
desarrollo del agronegocio y una plataforma para exponer 
la ampliación de sus soluciones, que desde su cartera de 
insumos desean ofrecer.
Agrotec ofrece una serie de soluciones enfocadas a la op-
timización de la producción de los cultivos, ya sea de soja, 
maíz u otras plantaciones. La firma no olvida su compromi-
so cuidando el equilibrio del ecosistema con la agricultura 
teniendo en cuenta la sostenibilidad para el campo.

Ing. Agr. Diego 
Jacomo, 

Coordinador de 
Nutrición
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TAPE RUVICHA CON

Tape Ruvicha acompañó la última 
edición de la Expo Pioneros con 

la marca New Holland con la que lle-
vó variadas propuestas para la agri-
cultura y la ganadería.
Ivan Acosta, gerente de la sucursal de 
Loma Plata de Tape Ruvicha, expresó 
satisfacción por acompañar una vez 
más esta muestra que les permitió 
buenas oportunidades de negocios 
y  satisfacer las necesidades de los 
clientes en cuanto a maquinarias 
para la agricultura y henificación

En el stand y en dinámica presentó tractores para dife-
rentes necesidades,  con cabinas y sin cabinas con dife-
rentes potencias. Estuvieron los de la serie T7, las mas 
grades con 175 HP,  la preferida en la zona, con muy 
buenos resultados. Entre los de menor potencia estuvo 
la TT4 con 75 Ho, el 6630 de 100 HP, la serie TL con 
cabina y sin cabina.
Otra gama de maquinarias destacadas fueron las cose-
chadoras, estuvo la TC 5.90 versión modificada y la línea 
roja con todos los productos para henificación.
La oferta en la muestra fue completada con equipos para 
agricultura de precisión, insumos para la henificación y 
otros muy necesarios para la rutina agropecuaria.
Atractivos planes. Las ventajas en financiamiento tam-
bién fueron atractivas, ya que la empresa ofreció planes 
hasta 50 meses con financiación propia, sin interese y a 
través  de  los bancos y las cooperativas de la zona.

maquinarias New Holland

Ivan Acosta, 
gerente de la 

sucursal de Loma 
Plata de Tape 

Ruvicha

CIAGROPA DESTACA SUS

innovadores coadyuvantes

Una vez más, Ciagropa estuvo presente en la Expo Pio-
neros, exhibiendo su completa línea de agroquímicos. 

Entre ellos, se destacaron como innovación los coadyu-
vantes ideales para la región chaqueña. Presentó su nuevo 
producto, el Rhodium CATIONS, el cual cumple la función 
de secuestrar los cationes presentes en aguas duras para 
dejarlas en óptimas condiciones para las aplicaciones de 
agroquímicos y en especial de herbicidas que requieren un 

pH ácido. Juan Vido, gerente de Marketing de Ciagropa, 
explicó esta importante característica.
Además, se resaltó el Full Fi, un adherente y penetrante 
para diferentes cultivos, el Full H que reduce la deriva y 
las pérdidas de producto por las condiciones ambientales 
(Viento, Temperatura, Humedad, etc) el Full Spuma, que re-
duce la espuma en el tanque, y el Full Clean, un limpiador 
de tanques que evita obstrucciones en los filtros y optimiza 
las aplicaciones. Vido también mencionó que el volumen 
necesario para utilizar ambos productos es muy bajo, por lo 
que el costo/ha es muy bajo y los beneficios muy grandes. 
Durante la muestra, se realizaron demostraciones constan-
tes para exhibir su efectividad.
Ciagropa también expuso su línea completa de herbicidas, 
fungicidas, insecticidas y productos para el tratamiento 
de pasturas. Esta empresa nacional cuenta con un repre-
sentante comercial dedicado exclusivamente al Chaco, así 
como un asesor técnico de ventas que brinda apoyo técni-
co en el campo, tanto a distribuidores como a cooperativas.
Ciagropa es una industria local ubicada en Villeta, presente 
en el mercado desde 2012, especializada en formulaciones 
líquidas. "Estamos creciendo año tras año junto al produc-
tor y expandiéndonos en todas las zonas del país, tanto en 
la región Oriental como en el Chaco. Somos una empresa 
perteneciente al Grupo Dekalpar y contamos con un equi-
po de ventas dedicado a brindar asesoramiento técnico 
para garantizar un óptimo servicio", destacó.


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SUSTENTABILIDAD EN LA

Expo Pioneros 2023 con CGS

La Expo pioneros representa un gran punto de referen-
cia del desarrollo chaqueño, por lo que las Cooperati-

vas Chortitzer, Fernheim y Neuland volvieron a través de 
la firma Pioneros del Chaco S.A. este 2023 a ofrecer un 
espacio propicio donde empresas de los agronegocios y 
afines, puedan exponer sus portafolios de productos. Así lo 
hizo CGS, distribuidor de Aceites y Grasas Lubricantes de la 
marca YPF en nuestro país.
En el departamento de Boquerón, se llevó a cabo la 
cuarta edición de la Expo Pioneros, donde la empresa 
CGS no faltó a la cita para presentar en su stand la am-
plia gama de lubricantes a los visitantes interesados y 
productores en general.
Esta empresa destacó la línea de lubricantes Elaion / Extra-
vida diseñados para todo tipo de motores. También cuenta 
con lubricantes para los segmentos Agrícola, Transporte, 

Automotriz, Industrial, etc.. Todas cumplen los más altos 
estándares de calidad y sustentabilidad a nivel mundial.
Felipe Páez, del Dpto. de Ventas de CGS, , mencionó deta-
lles de los productos YPF, especializada en el desarrollo de 
innovaciones que cumplan las normas EURO 5 y trabajan 
fuertemente para evitar la contaminación, tales como la 
polución de humo y desechos de los aceites. Esto implica 
productos con mayor durabilidad que prolongan el tiempo 
para el cambio de aceites y la emanación de humo al me-
dio ambiente. El Producto AZUL32 ayuda a neutralizar los 
desechos carbónicos que se producen con la combustión 
los Motores Diesel, explicó.
Novedad: Páez mencionó al AZUL32 como un producto 
basado en urea automotriz que trabaja sobre los cataliza-
dores de camiones y maquinarias, neutralizando la ema-
nación de carbono al ambiente. Esto hace que gracias al 
depósito especial que tienen incorporados los nuevos 
vehículos, la urea automotriz produce la decantación del 
carbono y el mismo no se tiré al medio ambiente.
Sostenibilidad. Por otra parte, Paez también destacó el in-
terés de los visitantes sobre los productos YPF, sobre todo 
por la sostenibilidad que ofrecen los productos  fomentan-
do el equilibrio entre los motores y el el medio ambiente. 
“La gente está poniendo mucho foco en el equilibrio con 
el medio ambiente”.
Así también, habló sobre el corredor bioceánico y el bene-
ficio que trae esto a la Región Occidental y poder llevar a 
cabo alianzas socioeconómicas con países vecinos, indicó.

Felipe Páez, del 
Dpto. de Ventas 

de CGS

Christian Zárate, 
gestor comercial 

de Somax Agro

SOMAX FORTALECIÓ SU

presencia en Pioneros

Somax Agro estuvo en la Expo Pioneros con amplia 
gama de tecnologías para los cultivos que están mar-

cando tendencia en el Chaco. Fortaleció su presencia mos-
trándose en un bien presentado stand con parcelas demos-
trativas con los diversos insumos que ofrece para la región, 
en genética de maíz, defensivos agrícolas químicos y los 
productos biológicos.
Christian Zárate, gestor comercial de Somax Agro, celebró 
el fortalecimiento  de la presencia en la muestra para de-
mostrar la efectividad y buen comportamiento de los diver-
sos insumos que ofrece para la región, principalmente para 
los cultivos de maíz y algodón .
Destacó las tecnologías diferenciadas para la región, entre 
ellas los híbridos de maíz Nord, los productos biológicos de 
Koppert  y la línea de insumos químicos con nanotecnología 
de marca propia y en alianza con la empresa argentina Surcos.

Somax apuesta por ofrecer tecnologías para el productor 
del Chaco quienes son ávidos de evolucionar constánte-
mente , por lo que la empresa proyecta seguir ampliando 
su portafolio de ofertas.
Maíz Nord. Habló además de los híbridos Nord mejores 
posicionados para el Chaco. Para la apertura se siembra el 
30 A37 PWU y para el cierre de siembra Nord B2702 Lep-
tra, ambas con optima adaptación al clima del chaco.
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AUTOMAQ JOHN DEERE LANZÓ LA NUEVA COSECHADORA

de algodón CP770 en la Expo Pioneros

Automaq John Deere estuvo presente en otra edición 
de la Expo Pioneros con muchas propuestas innova-

doras. Uno de los principales destaques en su stand, y sin 
dudas fue la gran novedad de esta muestra chaqueña, fue 
el lanzamiento de la cosechadora de algodón Cotton Picker 
CP770, reconocida a nivel mundial por su elevada capaci-
dad de trabajo, su alta tecnología y excelente desempeño 
en campo.
La presentación oficial se realizó, el día jueves 25 de mayo 
y estuvo a cargo de representantes de John Deere USA, 
Roger Zey, Global Marketing Manager Cotton Haversting, 
y Taryn Fischels, Product Marketing Representative Cotton 
Haversting.
Esta máquina corresponde a la nueva serie y mejora am-
pliamente los resultados de su predecesora, la CP690, 
gracias a su nuevo motor que reduce el consumo de com-
bustible hasta un 20%. También, logra hasta un 5% más de 
rendimiento ofreciendo un mayor diámetro en los fardos 
y así, logra ampliar hasta 1,7 hectáreas trabajadas en cada 
jornada de cosecha.
En lo que respecta agricultura de precisión, llega con las 
nuevas antenas SF7000, monitores de generación 4 con 
piloto automático y sistema JDLink para mapeo y gestión 
de datos en el Operations Center de John Deere.
Así también han acompañado el evento y conversado con 
varios productores de la zona: Justin Leach, Manager of 
Product Support - Cotton & Cane Harvesting, Joel Bor-
toli, Territory Business Manager Paraguay y Bolivia, Rois 
Nogueira, Marketing Manager – Hispanoamérica y por su-
puesto todo el plantel gerencial y de especialistas de Au-
tomaq.
“Hoy por hoy, los principales países productores trabajan 
con cosecha mecanizada y con más del 80% con sistema 
de rollo y sabemos que esa mecanización ha traído muchos 
beneficios y mayor rentabilidad a los productores algodo-
neros. Desde Automaq queremos alentar a seguir por ese 
camino, que sabemos es el mejor para los productores. La 

llegada de esta nueva solución John Deere forma parte 
de este plan” menciona Jorge Villate, Gerente de División 
Agrícola de Automaq.
Además, mencionaron que, para estos equipos, John Deere 
Financial ha habilitado un programa especial con tasas di-
ferenciales y con plazos de hasta 10 años de financiación. Y 
han anunciado que, para los clientes que adquieran las dos 
primeras unidades, se vendrán más sorpresas y beneficios 
que serán anunciadas más adelante.
Jorge Pecci, Presidente de Automaq, expresó mucha sa-
tisfacción por el gran lanzamiento realizado junto a John 
Deere y por representar a John Deere en toda la región del 
Chaco. Destacó el respaldo de la fábrica con la presencia 
de los representantes de la industria John Deere, quienes 
vinieron de Estados Unidos y Brasil para la ocasión.
Mencionó que la máquina presentada viene adaptada a la 
producción del Chaco. “A tono con el nombre de la Expo, 
somos Pioneros de la mejor calidad de cosecha con el desa-
rrollo de la CP 770 y la garantía de una posventa con gente 
capacitada y repuestos”. 
Resaltó que además del apoyo de John Deere Financial 
para el financiamiento de esta máquina, existe una alianza 
con Bancoop que otorgará el crédito con 10 años de plazo 
para la financiación.
Refiriéndose al desembarco de esta tecnología de punta 
para la industria del algodón en Paraguay, Pecci dijo: “Para 
nosotros presentar junto a John Deere este gran lanza-
miento significa continuar lo que la marca tiene como obje-
tivo a nivel mundial, ser líder en todo lo que sea producción 
agrícola y ganadera y Automaq tiene en su propósito liderar 
inspirando confianza para quienes nos elijan hoy y mañana. 
Creemos que eso va a ser posible con todo el equipo hu-
mano”, enfatizó.


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A partir de hoy,
tu cultivo
tiene un nuevo 
guardaespaldas.

A partir de hoy,
tu cultivo
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guardaespaldas.

Fungicida
co-formulado
sistémico a base 
de Azoxistrobin 49% + 
Tebuconazole 36%.

Alternativa 
eficaz para aplica-
ciones tempranas en 
soja.

Amplio espectro 
de control
de enfermedades 
en maíz y trigo.

Prolongado efecto 
curativo, gracias
a su elevada relación 
Triazol: Estrobilurina.
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EXPO PIONEROS

CIABAY EN LA

Expo Pioneros

Ciabay estuvo presente en la 
Expo Pioneros  consolidando su 

apuesta por el Chaco con el objetivo 
cooperar con sus tecnologías al desa-
rrollo de esta región del país.
Matehus Romero, director comercial 
que Ciabay, comentó que para la em-
presa la región tiene un valor espe-
cial, por sobre todo por los pioneros 
del chaco, quienes pudieron impulsar 
el desarrollo con tantas limitaciones 
para posicionarla hoy como una gran 
región de expansión económica.
“Para nosotros es un gusto y un ho-
nor poder atender a estos produc-
tores por ello ofrecemos un amplio 
y diversificado portafolio”, resaltó al 
enumerar las propuestas que ofrece 
la firma y que desplegó en un amplio 

stand durante la feria.
Ciabay llevó la línea de maquinarias agrícolas Case IH con 
tractores, cosechadoras y pulverizadores con  tecnología 
de punta, sembradoras Tatu Marchesan , la  marca de lanza-
miento para ganadería Agross,  subsolador de suelo Boveri-
ne , plataforma maiceras de VenceTudo,  cosechadora Peña, 
implementos para preparación de suelo de Inroda y otros.
Además de las maquinarias e implementos Ciabay ofrece 
productos para protección de cultivos de Bayer, genética 
de maíz Nidera, semillas de Agro Santa Rosa y productos 
para nutrición de plantas de Grap.
“Ciabay tiene  27 años de trayectoria de acompañamien-
to al agro, es una firma identificada con el desarrollo de la 
agricultura en Paraguay y estamos orgulloso del camino que 
está trazando, cada vez más grande y cada vez más fuerte”

Matehus 
Romero, director 

comercial que 
Ciabay

DE LA SOBERA CON  MASSEY FERGUSON

destacan innovaciones diversificadas para el Chaco

De la Sobera estuvo presente en la cuarta edición de la 
Expo Pioneros donde en un ampliado stand expuso la 

completa gama de maquinarias agrícolas Massey Ferguson 
para acompañar la tendencia en auge en el Chaco, la agri-
cultura.
Antonio Ojeda, brand manager de maquinarias agrícolas de 
la empresa, habló sobre el portafolio para el agricultor cha-
queño con nuevas tecnologías y diversas opciones, entre 
ellos ofrecieron la sembradora  Momentum de 24, 30 y 40 
líneas, plantadoras equipadas con la tecnología precisión 
planting,y en diversos tamaños desde 15,13 hasta 40 líneas 
que permite una mayor uniformidad a la hora de la siembra 
incluyendo opciones de fertilizante, brindando una aplica-

ción mucho más sencilla en el momento de la operación.
También mencionó el tractor de origen francés de alta po-
tencia desde 260 hasta 375 HP. cosechadora Clase 5 y 8, 
pulverizadores de 2.500, 3,000 y 3,500 litros. Dentro de 
su línea de henificación; dispuso de segadoras, rastrillos, 
enfardadoras y rotoenfardadoras, enfocados a la ganadería.
De la Sobera de la mano de Massey Ferguson, son lideres 
en el mercado chaqueño, por su larga trayectoria de trabajo 
en la región que data más de 20 años. Ojeda agradeció a 
Pioneros del Chaco S.A. por la organización y a sus aliados 
comerciales como las cooperativas Chortitzer y Loma Plata 
que permitieron que la empresa esté más cerca del produc-
tor y así, crecer junto con la región chaqueña.



49

www.rainbowagroconosur.comCONOCENOS MÁS!

A partir de hoy,
tu cultivo
tiene un nuevo 
guardaespaldas.

A partir de hoy,
tu cultivo
tiene un nuevo 
guardaespaldas.

Fungicida
co-formulado
sistémico a base 
de Azoxistrobin 49% + 
Tebuconazole 36%.

Alternativa 
eficaz para aplica-
ciones tempranas en 
soja.

Amplio espectro 
de control
de enfermedades 
en maíz y trigo.

Prolongado efecto 
curativo, gracias
a su elevada relación 
Triazol: Estrobilurina.

01. 02. 03. 04.
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RIEDER & CÍA JUNTO A SUS MARCAS

aliadas demostró su fuerza en la Expo Pioneros

En el encuentro de la cuarta edición 
de la Expo Pioneros 2023 Rieder 

y Cía para sus marcas Valtra, Volvo, 
Renault y SDLG hicieron demostra-
ción de fuerza con sus unidades de 
tractores, maquinarias pesadas y línea 
automotriz.
En esta oportunidad realizaron el lan-
zamiento regional de la serie de trac-
tores Valtra A 114 L y A 134 L; de uso 
operacional simplificado con marcha 
delantera y trasera de serie y reversor 

hidráulico enfocado a la agricultura y ganadería, ideal para 
el suelo chaqueño indicó, Rodrigo Romero, Jefe de sucursal 
de Loma Plata.
La firma también ofreció facilidades en financiamientos 
mediante alianzas con bancos y cooperativas de plaza y 
precios promocionales por pagos al contado para el alcance 
de todos sus clientes productores.
También presentó su línea automotriz de la marca Volvo, 
híbridos, totalmente eléctricas de la serie C40 con una au-
tonomía de 438 km, una gran novedad para la zona cha-
queña. Para finalizar, Romero felicitó y agradeció a la orga-
nización por el espacio brindado en la exposición, ya que 
Expo Pioneros es un punto de desarrollo económico para 
la firma y la zona.

Rodrigo Romero, 
Jefe de sucursal 

de Loma Plata

Sebastián 
Vázquez, 

encargado en 
comercialización 

y desarrollo de 
productos

NUSEED, SIEMPRE PRESENTES

con híbridos de sorgo

L as opciones en genética de sorgo fueron expuestas en 
la Expo Pioneros una vez más de la mano de la em-

presa Nuseed Paraguay. Sebastián Vázquez, encargado en 
comercialización y desarrollo de productos de la firma, re-
saltó la importancia de contar con buenos materiales para 
responder a la demanda local. “Para Nussed, el Chaco es 
importante porque es una zona con mucha área de sor-
go. Estamos trabajando de lleno con la Fundación Ideagro, 
mostrando los potenciales de nuestros híbridos y, a través 
de resultados, los productores toman decisiones en sus 
chacras, para saber qué plantar, cuál híbrido plantar y en 
qué época plantar. Todo esto esperando obtener el mayor 
rendimiento posible”. Resaltó que para esta edición una 
vez más se hizo presente con el NUSIL 484 y el QUALYSI-
LO, entre otros. “El primero es el ‘campeón’ todos los años. 
El segundo, es 20 días más precoz, pero también con bue-
na producción de ensilaje. También tenemos sorgos graní-
feros, como el SPRING T60 y el 440, sorgo doble propósi-
to, tanto granífero como para ensilaje”. Finalmente, resaltó 

la buena aceptación de los materiales 
y el trabajo coordinado y armónico 
con las tres cooperativas, Fernheim, 
Chortitzer y Neuland, además de ini-
ciar vínculos con estancias grandes 
en la región. “Estamos avanzando, a 
paso lento pero seguro, dándole a los 
productores más herramientas para 
que puedan tener mayor rendimiento 
cada vez más”.
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ALBOR, LA PROPUESTA

de un software de gestión

La empresa Albor Paraguay encon-
tró en la Expo Pioneros la posibili-

dad de incursionar con sus soluciones 
tecnológicas en la región chaqueña. 
Rubén Martínez, gerente comercial 
de la firma, resaltó que la propuesta 
es un software de gestión que facili-
te la tarea en el campo y, sobre todo, 
en favorecer la interacción de datos 
administrativos con productivos. “Es 
una plataforma de gestión. Un siste-
ma operativo que utilizan las empre-
sas para llevar sus gestiones admi-
nistrativas, financieras, contables y 
para el fisco. Integramos toda la parte 
productiva a lo que sea administrati-
va y contable. Eso permite evaluar su 
negocio de forma económica con in-
dicadores productivos como también 
la parte financiera”, expuso. Recordó 
que está presente en el mercado des-
de hace doce años. En sus principios, 
fue ofrecido directamente desde Ar-
gentina, bajo la modalidad “puerta a 
puerta, con versión escritorio” y que 
actualmente está con una versión más 

INBIO DESATACÓ SUS VARIEDADES

Sojapar y próximos lanzamientos

El Instituto de Biotecnología Agrí-
cola (INBIO) una vez más formó 

parte de la Expo Pioneros donde 
mostró en parcelas demostrativas las 
variedades de Sojapar.
La Ing. Agr. Estela Ojeda, gerente de 
INBIO, nos comentó que actualmen-
te son cinco las variedades Sojapar 
comercializadas a nivel país. En Pio-
neros presentó también el prelanza-
miento, la Sojapar R 82, en proceso 
de registro en Paraguay, pero ya lan-
zada en Bolivia.
La  gerente resaltó los puntos fuertes 
de cada variedad: La Sojapar R24 es 
la que mejor soporta el estrés hídrico, 
la Sojapar R 75 con buen desempe-

ño en suelos pesados, la Sojapar R 49 también demuestra 
buen comportamiento en suelos pesados e inundables y la 
Sojapar R19 para suelos mas arenosos  y muy rústica.
Destacó entre la fortaleza común de las variedades soja par, 
que son la RR1, variedades rústicas, muy buena sanidad y 
tienen el plus de contar con el gen de resistencia a roya.
Expresó satisfacción por la segunda participación en Pio-
neros y por sobre todo la respuesta positiva que expresa-
ron los visitantes sobre las variedades Sojapar. “Estamos 
acompañando al productor y venimos para quedarnos en 
el Chaco”, enfatizó.

avanzada y completa, gestionada directamente “on line”, 
con usuario y contraseña. “Vinimos a descubrir el mercado 
chaqueño y acercarnos a los potenciales clientes. La recep-
tibilidad nos sorprendió. Fue muy buena, con muchas visi-
tas y, sobre todo, la gente salió con un concepto positivo de 
esta herramienta. Quedaron impresionados y vieron como 
gran solución para llevar una gestión de una forma más sim-
plificada y ordenada”. Invitó a la gente a conocer más sobre 
esta solución. “Ofrecemos una herramienta muy completa 
y útil para los productores agropecuarios de segmentos 
como maquinaria forestal, fletes, transporte, tambos para 
la gestión de su negocio agropecuario”, comentó entre al-
gunas actividades en que se pueda emplear el software. 
Finalmente, subrayó que los interesados pueden tramitar 
gestiones en forma “on line”, pero si el cliente prefiere reali-
zar reuniones presenciales, la ejecutan en establecimientos 
u oficinas e incluso en su local, en Asunción.


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DVA, NUEVA LÍNEA DE

adyuvantes para la región

Otra de las firmas que pisó fuertemente el predio fe-
rial sin dudas fue DVA, que ratificó su apoyo para 

el desarrollo agrícola en el Chaco. En esta oportunidad, 
con presencia internacional, pues acompañó la muestra 
Natália Gonçalves, Global Head of R&D and Adyuvia Bu-
siness de DVA Agro, resaltó la innovación que propone 
la línea ADYUVIA en el segmento de adyuvantes. “Para 
el Chaco tenemos esta nueva línea para tener un control 
de agua dura y garantizar la eficacia en las aplicaciones”, 
indicó la referente de la red global de Investigación y De-
sarrollo. Comentó que el producto ya está en el mercado 
y que fue desarrollado para la región dada la complejidad 
de dureza de agua presente. “Para Paraguay, estamos 
mirando muchas innovaciones en mezclas”. Mencionó 
al WEIZEN (2.4D), con novedades en microemulsión, 
disminuyendo la volatilidad de los herbicidas. “Aho-
ra estmoa centrando nuevos lanzamientos en la línea, 
enfocados en disminuir volatilidad y deriva de los 2.4D 
para responder a las nuevas plataformas biotecnológicas 
y aplicación en drones. Está en proceso de registro y la 
expectativa es contar con el producto en la zafra que 
viene”. Ponderó al Chaco como un territorio de rápido 
desarrollo. “Cada año está diferente y podemos apren-
der mucho de las necesidades del campo para responder 
con productos y soluciones. DVA responde a las nece-
sidades del campo, desarrollamos una línea de acuerdo 
a las necesidades”. En la misma línea, Fernando Fernán-
dez, responsable técnico de ventas DVA Región Chaco, 
resaltó que DVA fue una de las primeras empresas que 
apostó en la zona y que viene siguiendo el desarrollo de 

la agricultura. “Trabajamos de cerca 
con varias empresas, como las coo-
perativas locales, prestamos no solo 
tecnología en productos, también 
asistencia técnica, trabajamos muy 
de cerca con equipos técnicos de los 
servicios profesionales de Fernheim, 
Chortitzer y Neuland… Esperemos 
que el Chaco siga creciendo, que 
cerremos un buen año como el que 
tuvimos y que sigan los éxitos”. Cabe 
resaltar que DVA Paraguay completó 
15 años. También estuvieron otros 
profesionales brindando orientacio-
nes, para cubrir todas las demandas, 
desde el tratamiento de semillas 
hasta el ciclo final del cultivo. Otra 
línea destacada fue INCENTIA. Fi-
nalmente se anticipó que están bas-
tante avanzadas las gestiones para el 
lanzamiento comercial de nuevas so-
luciones, que a nivel nacional com-
pletó tareas en la red de ensayos y 
cumplió con las documentaciones. El 
programa Believe Together se indicó 
como una iniciativa para dar oportu-
nidades de primer empleo a jóvenes 
profesionales, entre otros aspectos 
subrayados durante la participación 
en la muestra de Pioneros.
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INSUMOS PARA GANADERÍA CHAQUEÑA

destacó CMP Agro en Pioneros

La agricultura y la ganaderia nece-
sitan constantemente de insumos 

que sumen a su desarrollo y fortale-
cimiento, por lo que oferta de tecno-
logías innovadoras y de calidad de la 
mano de las empresas es fundamental. 
CMP Agro asistió a la Expo Pioneros 
2023, donde mostró interesantes pro-

puestas de soluciones para la region chaqueña, enfocadas  a 
la ganaderia y la agricultura. En esta ocasión, el gerente de 
desarrollo de productos de la compañía, Alejandro Sueshner, 
aprovechó para mencionar la línea de tanques Rotor para al-
macenamiento y transporte de líquidos, los geocomederos 
y geomembranas para revestimiento de tanques y represas.
Otras ofertas destacadas por esta empresa fueron la línea 
“EXPORPLAS” que consiste en redes e hilos para enfardado 
de procedencia portuguesa, además de la línea de ensilaje 
Agrinplex como los silo bolsas y las mantas para ensilaje.
CMP Agro, es una firma que ofrece una  amplia gama de 
insumos para la ganaderia y la agricultura. Como novedad 
Sueshner comentó la apertura de una sucursal en Loma 
Plata, Boquerón desde donde la firma busca acompañar de 
cerca el crecimiento del Chaco. Las puertas del local estarán 
abiertas  desde el mes de junio.

Alejandro 
Sueshner gerente 

de desarrollo de 
productos

AGROSYSTEM PRESENTE CON

equipos y servicios de precisión

La tecnología es la consigna actual 
para el campo, ya que es un ápi-

ce fundamental para el desarrollo, 
en el cual Agrosystem cumple con 
el soporte necesario para las nue-
vas exigencias que el sector solicita. 
Marcos Ledesma, Gerente Comercial 
de la empresa, habló sobre la gama 
de opciones del portafolio expuesto 
en la Expo Pioneros 2023, destinado 
a las innovaciones para el campo. En 
cuanto a la línea agricultura de preci-
sión, estuvo presentando con la marca 
Agrotax de Argentina: piloto automá-
tico, monitores de siembra, dosifica-
dores variables, corte de fertilización 
de surco por surco y otros.
Esta empresa, con más de 20 años 
en el mercado, sigue creciendo y ex-
pandiéndose, ya que posee un de-
partamento de consultoría de suelo, 
mapeo, nutrición y fertilización, siste-

Marcos Ledesma, 
Gerente 

Comercial


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PROYECTO FOLUR, DE ESTRENO

en la vidriera chaqueña

Otra de las novedades de la Expo Pioneros 2023 fue la 
presencia inaugural del proyecto Folur Paraguay. Se 

trata de un Programa de Impacto de Sistemas Alimentarios, 
Uso de la Tierra y Restauración (de cuya denominación en in-
glés surgen las siglas Folur), iniciativa financiada por el Fondo 
del Medio Ambiente, implementado por Naciones Unidas. 
En nuestro país, está liderado por el Ministerio del Ambiente 
y Desarrollo Sostenible (Mades). El coordinador local es En-
rique Molas, quien explicó que la propuesta en nuestro país 
aplicó a la producción de soja y carne, desde una perspectiva 
sostenible. “Cuenta con tres componentes grandes. En este 
territorio, está enfocado a la producción de carne sostenible, 
porque el Chaco tiene ampliamente desarrollada la ganade-
ría, pero también vamos a trabajar en agricultura, con la rele-
vancia de soja que consideramos importante. La idea es que 
este sistema productivo pueda crecer de manera sostenible”. 
Explicó que el proyecto se enfoca a disminuir la presión so-
bre bosques, produciendo más, pero cuidando el ambiente. 

Adelantó que iniciaron trabajos en algunas comunidades. 
Van a tener presencia en municipios tales como Mariscal 
Estigarribia, Filadelfia, Loma Plata y el recientemente crea-
do Boquerón, en el departamento homónimo. En Alto Pa-
raguay, estarán en Fuerte Olimpo y Bahía Negra. “Acompa-
ñamos esta edición de Pioneros porque consideramos que 
involucra a nuestra área de intervención, con productores, 
empresas y otros componentes del sector de la cadena con 
quienes vamos a estar vinculados. Hicimos presencia como 
proyecto, haciendo conocer a la gente, cuál es el alcance, as-
pectos de una producción enfocada en buenas prácticas, la 
cuestión del ordenamiento territorial y la restauración de los 
ecosistemas, para que estos sean productivos”. Recordó que 
Folur Paraguay cumplió sus primeros seis meses, tiempo que 
pudo conformar el equipo de trabajo y establecer líneas de 
acción. Finalmente invitó a los actores de la cadena acercar-
se para conocer más detalles de la iniciativa. “Folur Paraguay 
viene a trabajar con el sector productivo. La mayoría de los 
proyectos vienen para trabajar con instituciones, en algunos 
aspectos vamos a hacer lo mismo, pero el diferencial está en 
que se incluye al sector productivo para generar más pro-
ducción de forma más sostenible”.

mas georreferenciados, delimitación 
de sitio específico entre los servicios 
enfocados a la zona chaqueña.
Ledesma mencionó la disponibilidad 
equipos de radio navegación aptos 
para la región Occidental, entre otras 
tecnologías que pueden sumar a la 
productividad en el Chaco. Como la 
innovación forma parte de la visión 
de Agrosystem, en el futuro estará 
reforzando alianzas comerciales con 
marcas argentinas para un desarrollo 
conjunto con el fin de posicionarse en 
más sectores de la región con avances 
de última tecnología en el mercado.
Por otra parte, Ledesma, agradeció a 
la organización por la oportunidad de 

estar más cerca de sus clientes y así encontrar un bien co-
mún que es el crecimiento comercial y económico de todas 
las empresas ligadas al sector dentro y fuera del departa-
mento de Boquerón, finalizó.
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ORIENTACIONES PARA MAYORES

beneficios en ganadería

Aprovechando la realización de la Expo Pioneros, aun-
que fuera del evento, se realizó una serie de charlas 

en la oficina del frigorífico Minerva Foods, en Loma Plata y 
que contó con el respaldo de empresas aliadas. La primera 
disertación estuvo a cargo de Alex Lopes, gerente de Busi-
ness /Inteligence de Minerva Foods. El internacional abor-
dó sobre el comercio global de carne vacuna. Las oportu-
nidades y los desafíos que se presentan, así como algunos 
comentarios sobre los requisitos para concretar negocios. 
En tanto, Rafael França, especialista en Confinamiento de 
DSM, expuso sobre tecnologías para un mejor desempeño 
productivo. De igual forma, Felipe Moura, productor y em-
presario ganadero brasileño compartió su experiencia para 
aumentar la producción de heno con alta calidad. Fue invi-
tado por la firma Granusa, justamente para hablar desde la 
mirada del pecuarista, indicó Carlos Osorio, gerente gene-
ral de Granusa. “Invitamos a Felipe Moura, profesional con 
mucha capacidad y conocimiento, para traer su historia de 
vida desde su producción y como consultor en manejo de 
pastura para producción ganadera, también producción de 
fardos, henos y pre-secados. Siempre apostamos por traer 
personas con potencial de trasmitir conocimiento para una 
determinada zona con sus características, como el Chaco, 
que presenta sequías y otros desafíos para manejar mejor 
la pastura, contar con buen volumen de fardos y aprove-
chamos este espacio ofrecido por Minerva para compartir 
esa experiencia y contribuir para producir más animales y, 
por ende, generar más dólares, más guaraníes por ha y fa-
vorecer que los sistemas productivos sean más eficientes”. 
Osorio resaltó la alianza con la empresa de alimentos, que 
cuenta con plantas frigoríficas en nuestro país y de cómo 
se aprovechan plataformas en muestras locales para parti-
cipar de forma conjunta y arrimar al productor tecnologías 
y conocimiento para mejorar su capacidad y eficiencia, ge-

nerar mejores resultados económicos 
y especializarse cada día más en su 
capacidad productiva. Recordó que 
Minerva, como uno de los principales 
frigoríficos en Paraguay, y Granusa, 
como líder en nutrición animal, suma-
ron fuerzas para acompañar las nece-
sidades de los clientes y proveedores 
como son los ganaderos. Unidad en-
tre importantes marcas de producción 
y nutrición que conduzca a producir 
más carne, llevar conocimientos, es-
trategias y producir alimentos de ca-
lidad y en cantidad para un mundo 
que necesita. Finalmente, agradeció a 
todo el equipo de colaboradores por 
contribuir a alcanzar las metas traza-
das. Al concluir las charlas, se compar-
tió un momento ameno con música, 
picadas y brindis.

Carlos Osorio, 
gerente general 

de Granusa
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Marcelo 
Portaluppi, 
gerente de 
Tecnología 

Pecuaria de la 
organización

FECOPROD, DIFUSIÓN Y APOYO

al ámbito lechero

El sector lechero igualmente tuvo 
novedades como la presencia 

de técnicos y referentes de la acti-
vidad vinculados a la Federación de 
Cooperativas de Producción (Feco-
prod). Marcelo Portaluppi, gerente 
de Tecnología Pecuaria de la organi-
zación, resaltó que la Expo Pioneros 
representa una plataforma suma-
mente importante, no solo porque 
está organizada por tres socias de la 
Fecoprod, que siempre apoya fuer-
temente a sus miembros, sino tam-
bién por constituir un espacio para 
acompañar a productores y técnicos 
lecheros en todo lo que sea asis-
tencia y desarrollo de plataformas 
disponibles. “En esta oportunidad, 
mostramos parte del desarrollo tec-
nológico. Llevamos adelante dife-
rentes plataformas para análisis téc-
nico económico en rubros lácteos, 
así también en plataformas integra-
les en lo que es análisis de la empre-
sa agropecuaria, integrando otros 
rubros como agricultura, carne, ma-
quinarias, a lo que es el rubro leche-
ro”. La idea es, prosiguió, socializar lo 
que hace la federación para que pro-

ductores y técnicos puedan empoderarse y conocer los 
servicios a los cuales poder acceder, muchos con varios 
años ya de apoyo y cooperación. “Queremos conocer y 
levantar las expectativas que tienen los productores y 
técnicos a nivel de campo. También recordar que ade-
más del desarrollo de plataforma, de asistencia técnica, 
también contamos con los proyectos de cooperación 
para todo lo que sea desarrollo rural, así como servicios 
de laboratorios a disposición de productores y coopera-
tivas en beneficio de lo que es mejora de competitividad 
del sector y la cadena láctea”. A su turno, Koji Ishikawa, 
coordinador del proyecto Promele, representando a la 
Universidad de Obihiro de Agricultura y Medicina Vete-
rinaria en la oficina en Paraguay, recordó igualmente que 
la iniciativa está en su tercera fase. “Los trabajos con Fe-
coprod comenzaron hace un año y dura cuatro. Estamos 
tratando de mejorar lo que es asistencia técnica. Tener 
asistencia de calidad, que se traduzca en mejoramiento 
de producción láctea, de los productores, para beneficiar 
a productores e industria. Esta alianza con la universidad 
lleva unos diez años de proyectos anteriores, en las fases 
1 y 2. Tenemos un tambo demostrativo para realizar di-
ferentes capacitaciones e investigaciones. Eso llevamos 
a la asistencia técnica y, con Fecoprod, damos mayor al-
cance para tener un desarrollo del sector lácteo más ex-
ponencial”. Reconoció que las tareas se concentran más 
en la región Oriental, por lo que vidrieras como Pioneros 
permiten mayor visibilidad y difusión de proyectos pen-
sados y desarrollados para la lechería en el Chaco.


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EXPO PIONEROS

TRACTO, EL ALIADO DEL CAMPO

presente en la Expo Pioneros

Tracto con más de 35 años en el mercado apostó por 
la cuarta edición de la Expo Pioneros y aprovechó la 

oportunidad para ofrecer soluciones e innovaciones al 
sector agropecuario del departamento de Boquerón y sus 
alrededores. Entre sus propuestas estuvo la rotoenfarda-
dora de la marca Yomel, una marca aliada comercial con la 
que viene trabajando desde hace 15 años en nuestro país.
El representante de Yomel Argentina, Germán Castro, es-
tuvo presente en la exposición chaqueña acompañando 
a su representada Tracto y brindó las explicaciones sobre 
funciones de la rotoenfardadora modelo Mascar Mons-
ter 870 de origen y tecnología europea, versión XL, ideal 
para la ganadería con funciones que ofrecen soporte 
para el trabajo de campo. Dispone de una cámara varia-
ble con la posibilidad de 3 correas sin fin o un sistema de 
5 correas con uniones, mega recolector, con un ancho 
2, 25 metros, posee un sistema DIAMOND, que permite 
arrastrar mejor el material hacia la cámara con mejora-
mientos en el parte de transmisión y drenaje, a diferencia 
de los modelos anteriores.
Esta máquina también tiene 25 cuchillas con la opción de 
corte de fibra de 3 cm y medio y da la alternativa de bajar 
todas las cuchillas, es electrohidráulica por lo que el traba-

jo se puede hacer desde el monitor. 
Asimismo, comentó que la máquina 
cuenta con el sistema de transmisión 
dividida, una parte va a la cámara 
y otra parte al recolector, lo cual es 
muy importante para la firma, indicó. 
“Vemos que el Chaco es un mercado 
interesante y competitivo y eso hace 
que día a día vaya mejorando”, afirmó.
Tracto reafirma su compromiso todo 
el Chaco Paraguayo, mercado a la 
que ofrece maquinarias, repuestos y 
servicios para la ganadería y para la 
agricultura.

SETAC POSICIONANDO

innovación en el Chaco

Setac apostó por la cuarta edición 
de la Expo Pioneros 2023, mar-

cando presencia a través de nuevos 
equipos de la marca, tractores de la 
marca SOLIS disponibles desde 26 HP 
a 125 HP y productos de otras marcas 
aliadas como YOMEL. El gerente de la 
sucursal de Loma Plata, Armando Ma-
ciel, destacó sobre la presencia de la 
marca SOLIS, una de las innovaciones 

trae la firma, ya que actualmente está bien posicionada en 
el Chaco y va en aumento por las bondades que dispone en 
sus funcionamientos y utilidades.
Setac busca estar más cerca del productor, por lo que ofre-
ce métodos de refinanciamientos con tasas preferenciales 
a través de entidades bancarias como: Banco familiar. Ban-
co Regional e instituciones cooperativistas.
Maciel, remarcó sobre el trabajo que realizan en la zona. 
Desde hace tiempo vienen incorporando diversas innova-
ciones con las nuevas máquinas agrícolas que expusieron 
durante la feria. “Son marcas arraigadas al mercado de la 
zona”, enfatizó el gerente de la región, al tiempo de agrade-
cer a la organización por la oportunidad de estar más cerca 
del productor, finalizó.

Germán Castro 
representante de 
Yomel Argentina

Armando Maciel 
gerente de la 

sucursal de 
Loma Plata
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IMPAL DESTACA

híbridos NK

Importadora Alemana reafirmando 
su apuesta por el Chaco se presen-

tó en la muestra de Pioneros edición 
2023 con un didáctico stand, donde 
además de exponer insumos orientó a 
los visitantes sobre la importancia del 
buen manejo del cultivo de maíz, ante 
la amenaza de las enfermedades cau-
sadas por la cigarrita.
Mario Figueredo, asistente técnico 
para Importadora Alemana, manifes-
tó que la empresa llevó diversas pro-
puestas de sus aliados, dando princi-
pal foco a los híbridos de maíz NK. En 
su stand exhibió materiales ya afian-
zados en el mercado entre ellos  el 
Status, el Supremo y el Defender, este 
último es un hibrido exclusivo de NK 

ELECTROGRUPO CON SISTEMA DE RIEGO VALLEY

y almacenamientos CONSILOS

Electrogrupo nuevamente apostó por la Expo Pioneros 
para ofrecer destacadas tecnologías de su portafolio 

como los sistemas de riego  Valley y almacenamientos 
CONSILOS.
Richar González, encargado del departamento de Marke-
ting de la empresa, destacó la irrigación de precisión de 
Valley. “Tenemos un pivot de riego y con esto toda la tec-
nología que viene haciendo el ecosistema de la marca, el 
cual corresponde con  el sistema de software  y los acce-
sorios de la máquina”.
Opciones Valley. Entre las opciones destacó el pivot cen-
tral, pivot central trasladable, el pivot benders, que tiene la 
capacidad de doblarse ante los obstáculos y  los equipos 
lineales para los riegos más eficientes”, dijo.
Servicios. Para los servicios Electrogrupo cuenta con ase-
sores en todo el país, equipo de planificación para diseñar 
los diferentes proyectos y  ofrece financiación propia.

Almacenamientos CONSILOS. Elec-
trogrupo aprovechó la muestra para 
presentar  su alianza con CONSILOS , 
con quien ofrece al mercado distintos 
tipos de soluciones para almacena-
miento, como silos planos, silos eleva-
dos, también la nueva tecnología que 
son los secaderos Ecodry  que tienen 
una gestión más eficiente del grano, 
evita que se filtre el polvo (retiene 
las partículas para que no llegue a las 
personas que están colindando con la 
infraestructura del silo).

Richar González, 
encargado del 

departamento de 
Marketing

con Importadora Alemana.
También destacó los híbridos de lanzamiento: NK 503 
VIP3, el NK 505 VIP3, NK 467 VIP3, son híbridos precoces 
y súper precoz.
De estas nuevas incorporaciones Figueredo enfatizó sobre 
el NK 505 VIP 3 que ya tiene dos años en el mercado y está 
dando óptimos resultados por alto desempeño al ambiente  
y principalmente por los rendimientos que está dando.
Asimismo, dijo que el NK 467 VIP3 está brindando mucha 
satisfacción por el desarrollo que está teniendo .”Estos hí-
bridos destacan como principal cualidad la tolerancia a las 
enfermedades causadas por la cigarrita. Es el principal pun-
to que está teniendo NK al lanzar híbridos, porque es una 
problemática que nos está acechando”, destacó.
Figueredo expresó satisfacción por la respuesta de los pro-
ductores y resaltó la apuesta  de Importadora Alemana por 
la región donde actualmente tiene una sucursal en Filadel-
fia para todos los servicios.


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RIZOBACTER, CON PRODUCTOS

específicos para la región

Acompañando la evolución de 
la agricultura en suelo chaque-

ño, Rizobacter Paraguay igualmente 
viene desarrollando soluciones para 
diferentes desafíos en condiciones 
como las que presenta esta vasta 
región del país. La Ing Agr. Ruth Ca-
ballero, de Marketing y Asistencia 
técnica de la compañía, resaltó el 
crecimiento del agro en la Occiden-
tal, que presenta características pe-
culiares a la Oriental, por lo que se 
requieren de productos específicos 
para obtener mejores resultados al 
final de la campaña. “En Rizobac-
ter tenemos productos específicos 
para el Chaco. Presentamos tecno-
logía en microbiología agrícola, para 
dar mayor resistencia a situaciones 
de estrés hídricos o altas tempe-
raturas, pues los microorganismos 
deben acompañar ese proceso”, ex-
plicó. Resaltó el RIZOLIQ DAKAR, 
un inoculante especial con cepas 
sometidas a condiciones extremas, 
con experiencias positivas en el 
chaco argentino, de característi-

cas similares al paraguayo. “Por eso recomendamos el 
producto y que el agricultor tenga la seguridad que el 
microorganismo funciona en la zona, especialmente en 
la inoculación y la nodulación, difíciles de encontrar en 
cultivos de soja”. Agregó que en estos años se observó 
que con buena cobertura, el agricultor chaqueño puede 
conseguir buenas nodulaciones, a partir de estas cepas. 
“La temperatura del suelo llega a 45 °C o 50 °C. Ne-
cesitamos que acompañen con la cobertura, más tecno-
logía de aplicación”. Otra solución dada a conocer es el 
coadyuvante RIZOSPRAY EXTREMO, igualmente para 
condiciones de alta temperatura, pues las aplicaciones 
agrícolas en la región muchas veces sufren evaporación. 
Por ello, la importancia de ofrecer un buen coadyuvante 
que tenga aceite vegetal metilado, más una silicona, un 
Rizospray Corrector Secuestrante es un acondicionador 
de aguas, secuestrante catiónico (de calcio magnesio 
hierro y aluminio) y estabilizador de PH ( con un efecto 
buffer incorporado) "Recomendamos al productor que 
haga análisis del agua para saber la calidad, especial-
mente en la región del chaco se encuentran aguas du-
ras, con mucha cantidad de calcio, eso debemos corregir 
con el Corrector Secuestrante, para que las aplicaciones 
de nuestros defensivos no pierdan eficiencia y calidad) 
Rizospray Corrector Secuestrante secuestra 800ppm 
CaCo3 cada 100 L de agua. Mejora la calidad del agua 
para las pulverizaciones agrícolas.
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Agrofértil se consolida como 
protagonista en la Expo Pioneros

La empresa Agrofértil, perteneciente al Grupo Sara-
bia por segunda ocasión  formó parte de la mayor 
plataforma de negocios, capacitación y tecnología 

del campo chaqueño - con presencia de productores de 
todo el país - que visibiliza no solo los importantes avan-
ces en el ámbito de la ganadería sino también el gran po-
tencial de la producción agrícola en la región, teniendo 
en cuenta el crecimiento registrado en la superficie de 
siembra en los últimos años.
Durante cuatro jornadas, Agrofértil demostró su compro-
miso con la innovación y el desarrollo sustentable de la 
agricultura, presentando soluciones de vanguardia que 
generaron el interés y entusiasmo entre los asistentes.
“Nosotros observamos que el Chaco brinda muchas 
oportunidades para el desarrollo de la agricultura. Si bien 
es cierto que venimos de una sequía prolongada, la región 
continuó creciendo con el aumento del área de siembra 
de soja, maíz y algodón como principales cultivos. Las 
perspectivas para este año son bastante favorables, algo 
que naturalmente eleva el entusiasmo de los agricultores 
y los anima a seguir invirtiendo para mejorar su produc-
ción, aprovechando que el factor climático acompaña en 
gran medida”, puntualizó Tarciano Dalateze, gerente co-
mercial regional de Agrofértil.

Expo Pioneros como plataforma de negocios
Por su parte Robison Toillier, asesor comercial de Agro-
fértil para la Región del Chaco, sostuvo que la Expo Pio-
neros representó una plataforma clave para actualizar a 
los agricultores sobre las nuevas tendencias del agro, los 
nuevos materiales adaptados a esta zona específica del 
país y los sistemas de producción más efectivos, apun-

tando a lograr una zafra exitosa.
El evento fue propicio para promover diversas propues-
tas de valor del Programa de Control de Malezas de Agro-
fértil tales como:el Roundup Top, Roundup Control Max, 
La TijertetaPlatinum II, junto con los herbicidas contra 
malezas en pasturas Temible y Arrange.
Dentro del stand los visitantes pudieron conocer el con-
cepto de“transformación” que propone Terrex Agricultu-
ra Inteligente a través de sus diferentes soluciones tec-
nológicas para el campo; además de profundizar en los 
beneficios y potencial de rendimiento de los híbridos de 
maíz Agroeste, algunos de los cuales integran la innova-
dora biotecnología VT PRO4®.
Además, se dio énfasis a las soluciones de la Línea Fer-
tilize:Pota- K, LIQBOR, SOLUBOR y GRANUBOR; los 
insecticidas Belona, Coronel,Sentry y Alfa-K;y los fungi-
cidas Erradicur Trio, Averty Avert Gram.

Fortaleciendo la cadena productiva
La exitosa participación de Agrofértil en la Expo Pioneros 
2023 reafirma su visión empresarial orientada al fortaleci-
miento de la cadena productiva, creando más oportunida-
des para aumentar la producción de alimentos en Paraguay.
En cuanto al potencial de la Región Occidental,es bien 
sabido que la ganadería constituye la actividad predo-
minante, sin embargo, la experiencia favorece a la iden-
tificación de nuevos modelos productivos adaptados al 
contexto del Chaco que faciliten el desarrollo sostenible 
de la agricultura con especial enfoque en la preservación 
del medio ambiente. 
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DÍA DE NEGOCIOS COTRIPAR

Cotripar, una empresa familiar que se caracteriza 
por brindar atención de primera y confort a sus 
amigos productores con servicios y productos de 

calidad, busca constantemente ofrecer nuevas oportuni-
dades debido a los cambios y exigencias que la agricultu-
ra demanda. Además de contar con 23 años de experien-
cia, y estar en cada punto del territorio nacional.
Su Día de Negocios ya es tradicional para todos sus 
clientes, esta vez su 12° Edición que se llevó a cabo en la 
Ciudad de Nueva Esperanza tuvo el acompañamiento de 
las empresas Agrofértil y Semillas Criciuma, que permitió 
ofrecer otras tecnologías para la agricultura.

NOVEDADES
El DÍa de Negocios tuvo como principal atractivo el 
pre-Lanzamiento de una nueva máquina, la más moder-
na del mundo, el Tractor FENDT con una potencia 517 
HP, una tecnología diferenciada que Cotripar ofrecerá 
a todos los agricultores de Paraguay con facilidades fi-

nancieras para que llegue a todos los 
trabajadores del campo.
En el Pre-Lanzamiento se desta-
có el espíritu FENDT, tractores con 
alta potencia y consumo contenido 
gracias a su tecnología eficiente y 
sostenible, que permite aumentar la 
producción del campo manteniendo 
un equilibrio con el medio ambiente.
Bruno Vefago, director Comercial de 
Cotripar, se mostró satisfecho con el 
encuentro y destacó el apoyo de sus 
colaboradores, ya que el Día de Ne-
gocios está basado en la familia y el 
compromiso remarcado que Cotripar 
tiene con sus amigos productores, en-
fatizó. El evento contó con exposición 
de máquinas, alternativas de abonos 
verdes, presentación de híbridos de 

TECNOLOGÍAS Y BUENAS PRÁCTICAS CON TODA LA FAMILIA 

Día de negocios Cotripar 
con innovadoras propuestas
Cotripar realizó su vigésimo segundo Día de Negocios  en Nueva Esperanza 
donde expuso su gama de máquinas agrícolas, repuestos, servicios y anunció 
como novedad la próxima incorporación de los tractores FENDT. Este evento 
que se desarrolló  el 18 de mayo convocó a los productores y sus familias, además 
contó con la participación de las empresas Agrofértil y Semillas Criciuma
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maíz y el pre-Lanzamiento del tractor 
más tecnológico del mundo.
La jornada contó con ocho estaciones 
donde proveedores de la firma fueron 
parte, ofreciendo repuestos, imple-
mentos, máquinas de la marca KUNH, 
GTS y VALTRA, y otras marcas quienes 
presentaron soluciones para peque-
ños, medianos y grandes productores. 
Además contó con empresas invita-
das Agrofértil y Semillas Criciuma que 

aportaron otras tecnologías.
No pudo faltar la dinámica que per-
mitió la demostración de cosecha 
de soja con la plataforma draper de 
GTS y la siembra de granos finos 
con máquina de la marca KUNH que 
sembró semillas de abonos verdes 
de Criciuma para cobertura de suelo 
durante el invierno.

EXPANSIÓN Y MEJORES 
SERVICIOS
Vefago reafirmó el compromiso de 
estar más cerca de sus clientes y 
anuncio la apertura de una próxima 
sucursal en Hernandarias (Alto Pa-
raná) con la marca FENDT y poste-
riormente en Katueté (Canindeyú). 
Comentó que con la marca FENDT 
ofrecerán tractores, plantadoras Mo-
mentum y cosechadoras AIDIO de 
clase 7,8 y 9. “Ofreceremos un pa-
quete completo con el espíritu FEN-
DT, una marca de excelencia”, dijo.
En cuanto a tractores FENT Cotripar 
iniciará la incorporación de los tracto-
res de la serie 900 de 415 HP y 1000 
de 517 HP de procedencia alemana.

CULTIVOS DE COBERTURA 
CON CRICIUMA
Semillas Criciuma acompañó el Día 
de Negocios con semillas de abonos 
verdes. El representante de la firma 
el Ing. Agr. Diego Benítez, asesor Co-

mercial, destacó el evento y la presentación de su por-
tafolio de productos de abonos verdes que consiste en 
semillas de plantas de coberturas para la temporada de 
otoño-invierno y plantas para primavera-verano.
Criciuma es un multiplicador de abonos verdes y entre 
sus propuestas estuvo la brachiria ruziziensis que utiliza 
en consorcio con el maíz y ofrece efectividad para el con-
trol de malezas. También posee semillas de trigo, milleto, 
soja y avena
Destacó su alcance a otros departamentos del país como 
Alto Paraná, Itapúa, San Pedro, entre otros. El asesor co-
mercial de Criciuma, también comentó sobre los Mix de 
abonos verdes que se compone de varios tipos de culti-
vos y se utilizan para cobertura, que actualmente están 
comercializando.
El profesional destacó la oportunidad que Cotripar brin-
dó a la Criciuma para ofrecer sus servicios a los produc-
tores de la zona de Nueva Esperanza del departamento 
de Canindeyú, ya que para los agricultores los cultivos de 
cobertura optimizan los nutrientes en el campo y favore-
ce a la buena práctica agrícola que redunda en mejores 
resultados en productividad. 
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Agrofértil presente en el  
Día de Negocios de Cotripar

Agrofértil,  perteneciente al Grupo Sarabia, tuvo una destacada 
participación en el “Día de Negocios” organizado por la empresa Cotripar 
en la localidad de Nueva Esperanza.

Ambas empresas han estable-
cido una sólida alianza que 
continúa desarrollándose de 

manera satisfactoria dada la buena 
sinergia, principalmente a la hora 
de promover actividades conjuntas 
como el día de campo de maní rea-
lizado en Nueva Sommerfeld. Con 
una temática diferente, en esta oca-
sión tuvo lugar un “Día de Negocios” 
en la sucursal de Cotripar en Nueva 
Esperanza donde Agrofértil se hizo 

presente reafirmando su compromiso con los agriculto-
res de la zona a través de nuevas propuestas, tecnología 
e innovación para elevar la productividad en el campo.
“Agrofértil conmemora 30 años de trayectoria, y en todo 
este tiempo siempre hemos priorizado las necesidades 
del productor. Entendemos la importancia de entregar a 
nuestros clientes las mejores soluciones para su cultivo, 
acompañarlos a lo largo de su ciclo con productos de alta 
calidad y asesoramiento técnico a la altura de las exigen-
cias; de ahí que nuestro enfoque se centra en la innova-
ción y establecer alianzas con empresas como Cotripar, 
con quien compartimos la visión de fortalecer la agricul-



65

tura en Paraguay”, manifestó Deva-
nir Ribeiro, gerente de Marketing de 
Agrofértil.  
Sobre la participación de Agrofértil 
en la jornada destacó el despliegue 
de Terrex Agricultura Inteligente, 
cuya amplia gama de soluciones, 
servicios y tecnologías especializa-
das brindan al cliente la posibilidad 
de alcanzar altos techos productivos 
y nuevos niveles de eficiencia en su 
finca, aprovechando el potencial de 
rendimiento de los cultivos.
Asimismo, los visitantes pudieron 
observar el comportamiento a cam-
po de los híbridos de maíz Agroeste, 
algunos de los cuales incorporan la 
plataforma VT PRO4®, considerada 
la biotecnología líder que combina 
las formas más efectivas de proteger 
el maíz.
Bruno Vefago, director comercial de 
Cotripar elogió el excelente trabajo 
realizado en materia de organización 
con Agrofértil y la gran participación 
de productores, quienes acudieron al 
encuentro en familia para compartir 
experiencias, actualizarse sobre las 
tendencias de la industria agrícola y 
hacer buenos negocios.
“Fue una grata experiencia para 
nosotros llevar a cabo el evento de 
forma conjunta. El Día de Nego-
cios Cotripar se ha convertido en 
un encuentro tradicional que reúne 
a productores de todo el país. Con 
esta sumamos 12 ediciones y cada 
año continuamos creciendo. Es una 
jornada especial porque abrimos las 
puertas a toda la familia: desde los 
niños con variadas opciones de di-
versión en el Área Kids; el espacio 
dedicado a las mujeres; exhibición y 
dinámica de maquinarias y recorridos 
por estaciones donde mostramos al 
cliente nuestros lanzamientos, pro-
ductos y servicios; además de las 
propuestas de nuestros aliados co-
merciales”, manifestó Bruno Vefago.
También remarcó que el atractivo del 
evento estuvo en la presentación de 
herramientas y soluciones para cada 
etapa de la producción, desde la 
siembra hasta la cosecha. “Aquí com-
pletamos el ciclo ya que Agrofértil 
provee a los agricultores semillas, 
insumos y tecnología; mientras que 
nosotros contamos con repuestos y 

maquinarias agrícolas de última generación de marcas lí-
deres a nivel mundial, que se adaptan a las necesidades 
del cliente”, sostuvo.
 
“MUJER CON VALOR”, INICIATIVA DE 
AGROFÉRTIL DE ALTO IMPACTO SOCIAL
A diferencia de ediciones anteriores, este año el Día de 
Negocios Cotripar incorporó un nuevo espacio dedicado 
enteramente a las mujeres.“Mujer con Valor”, promovido 
por Agrofértil, busca dar visibilidad a historias reales de 
mujeres exitosas y fomentar la equidad de género en el 
ámbito laboral -en línea con los criterios de la Certifica-
ción Edge-, impulsando el liderazgo de la mujer dentro de 
la cadena de valor.
En la ocasión, la reconocida coach Silvia Gill, especialis-
ta en el campo de la Inteligencia Emocional, realizó una 
amena presentación sobre Energía Femenina: Trabajo y 
Familia con dinámicas entretenidas que ejemplificaron 
a la perfección los desafíos cotidianos que enfrentan las 
mujeres. En este sentido, la especialista indicó que la in-
teligencia emocional es importante porque “influye en la 
manera de relacionarnos con nosotros mismos y con los 
demás”; permite tomar decisiones conscientes basadas 
en una comprensión más profunda de las propias emo-
ciones y la de los demás. También está relacionada con 
la resiliencia, gestión del estrés, la empatía y la capacidad 
de liderazgo efectivo. 
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La Expo Santa Rita recobró su 
esplendor como un importante 
escenario para el agronegocio y 

la confraternización entre diversos in-
tegrantes de la cadena productiva. Di-
versidad de tecnologías para el agro, 
buena genética para la integración 
agropecuaria, ofertas diversas, capaci-
taciones y espectáculos fueron parte 
de 29º edición de esta muestra.
Con el lema “Tecnología y Fiesta en 
el campo”, reunió a unos 400 expo-
sitores unos 116 ejemplares de las 
especies bovinas, equinas y ovinas 
en competencia. La inauguración ofi-
cial reunió las autoridades nacionales 
electas y representantes del sector 
productivo.
El presidente del CTG “Indio José”, Vil-
mar Jacoboski, resaltó el auge de pú-
blico, la tecnología expuesta y la cali-

dad del ganado como puntos altos en esta edición. “Todo lo 
que está presente es de última generación. Consideramos 
una de las mejores exposiciones de los últimos años. La 
gente está participando. El clima puso de su parte, lastimo-
samente hubo muchos cierres de ruta”, reconoció como un 
factor que pudo eventualmente empañar la fiesta. Destacó 
que la muestra sigue siendo el termómetro y la realidad del 
agro, porque además de ser un espacio de confraterniza-
ción constante, también se exponen muchas innovaciones.
En ese sentido, recalcó el lema “Tecnología y Fiesta en el 
campo”, y subrayó que la Expo Santa Rita representa un 
conjunto de “fiesta, negocios, diversión. Es un espacio en 
donde la familia puede llegar. Es un lugar seguro para com-
partir con los amigos”, reiteró. Sobre los resultados en los 
agronegocios, se estimó un nivel intermedio. “Si bien hubo 
resultados muy diversificados, estamos muy conformes 
con esta edición”, comentó al equipo de Campo Agrope-
cuario Multimedia presente en el evento. Con respecto a la 
inauguración, el acto sirvió una vez más como tribuna para 
difundir las inquietudes del sector productivo a las autori-
dades presentes.

EVENTOS

Con gran auge de visitantes y buena oportunidad de negocios, la Expo 
Santa Rita recobró su brillo y su esencia como epicentro de los agronegocios 
en el país en su edición 2023. La muestra se desarrolló del 6 al 14 al mayo en 
su tradicional predio, Centro de Tradiciones Gaúchas (CTG) “Indio José”, en 
Santa Rita, Alto Paraná.

El retorno de los buenos negocios
EXPO SANTA RITA 2023
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Somax Agro ofreció una charla sobre Control Biológico en el marco de la Expo 
Santa Rita. El objetivo  fue difundir más los beneficios de esta tecnología en 
demanda creciente. La cita fue el 10 de mayo  y el encuentro con la capacitación 
tuvo como disertante a Marcelino Borges de Brito, coordinador de Desarrollo 
Agronómico de Koppert y  Glauber Renato Sturmer, investigador entomologista 
de la Universidad Federal de Santa María.

Con el propósito de brindar mayor difusión al control 
biológico, Somax agro reunió a sus clientes en el salón  

de eventos del Centro de Tradiciones Gauchas Indio José 
con dos destacados profesionales, quienes  orientaron so-
bre los beneficios del control biológico y el panorama actual 
de comportamiento de las plagas en los cultivos agrícolas.
Damiano Dendena, gerente de la sucursal Santa Rita de 
Somax Agro, explicó que el objetivo del evento fue divul-
gar más la tecnología que cada vez está demostrando múl-
tiples beneficios, los biológicos.
Comentó que Somax tiene una alianza con la industria de 
biológicos Koppert de la que ofrece actualmente cinco 
productos para control de hongos de suelo e insectos y 
seguirá incorporado más soluciones de esta línea.

CONTROL BIOLÓGICO
Marcelino Borges de Brito, coordinador de Desarrollo 
Agronómico y Mercado de Koppert, brindó información 
sobre los beneficios del control biológico y mostró el pa-
norama del mercado creciente de este tipo de productos.
“El control biológico no es una innovación, de hecho la 
agricultura es biológica. Existen hongos, e insectos presen-
tes en la naturaleza que están en nuestro sistema para dar 
equilibrio”, comentó.
Mencionó que el control biológico no tiene el objetivo de 
sustituir el control químico en los cultivos. El objetivo es 
integrar las herramientas porque los biológicos son impor-
tantes al igual que  químicos, la genética y  el monitoreo, 
Cuando mayor es el número de herramientas que el pro-
ductor trae, mayor es el éxito.
Resaltó que la demanda es creciente por los biológicos de-
bido a la necesidad del productor ya que el sistema de pro-
ducción viene exigiendo cada vez más el control biológico 
para traer un equilibrio.
También el sistema de producción aumentó y eso impulsó 
mayor investigación de las industrias que permitió más se-
guridad para el productor rural.
Aclaro que no es una agricultura orgánica, los productos 
biológicos vienen para complementar, y dar mayor seguri-
dad al productor. “Es una herramienta más que permite un 
manejo sustentable y responde a la presión de la sociedad”.
CAMBIOS EN LAS PLAGAS. El investigador Glauber 
Renato Sturmer, destacó que las plagas presentan cam-
bios. En las últimas campañas, por factores climáticos, 
aquellas plagas que no eran importantes en el cultivo de 
soja pasaron a serlas como el trips. Esto obligó a reducir el 
intervalo de aplicación.

Otros problemas que se están presentando en Brasil y 
próximamente puede aparecer en Paraguay son  los co-
leópteros, específicamente la diabrotica speciosa, una plaga 
que paso no solo a consumir hojas, sino a atacar vainas y 
succionar peciolos, lo cual eleva su potencial de daño.
Comentó que estos cambios se visualizaron en las últimas 
dos campañas. También aumentó la expresión de chinches 
barriga verde, que también vienen atacando con mayor in-
tensidad el cultivo de soja.
Recomendó que estos nuevos escenarios que se presen-
tan imponen cada vez realizar más monitoreo constante 
en las parcelas para ver cuáles son los principales proble-
mas ocurrentes y tomar la decisión más acertada.
Mencionó que la adopción del manejo biológico es una 
opción óptima, porque esas herramientas biológicos traen 
un sinergismo para las herramientas químicas, sea por aso-
ciación o por intercalación.
CIGARRITA. El investigador resaltó a la cigarrita de maíz, 
que no es una plaga nueva, pero ganó importancia porque 
muchos factores favorecieron a un aumento poblacional. 
“Es otra plaga que precisa la integración de tácticas de he-
rramientas biológicas para mejorar los performances  de 
control y ganar residualidad . Es preciso proteger por un 
periodo largo el cultivo” resaltó.
El investigador brasileño recomendó a los productores  a 
que apunten a un Sistema de cultivo, no pensar en manejo 
o control dentro de la cultura de soja y maíz separadamen-
te. “Es necesario entender que está todo interligado, por-
que esas plagas pueden mudar, se alimentan de diferentes 
culturas y cada vez más se necesita pensar en un sistema, 
porque un manejo en soja va a  afectar en la reducción 
poblacional del cultivo consecuente”
Comentó además que dentro de ese escenario se torna 
necesario el tratamiento biológico. El control biológico no 
es una competencia, si una asociación para ambos ganar y 
que el productor consiga mas rentabilidad en su produc-
ción”, enfatizó.

Damiano Dendena, 
gerente de la 

sucursal Santa Rita 
de Somax Agro
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Borges de Brito, 
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Desarrollo

Glauber Renato 
Sturmer 

investigador

Control biológico, herramienta para el equilibrio



68 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Mayo 2023 www.campoagropecuario.com.py

En el marco de la Expo Santa Rita, 
el Ing. Agr. Fabian Pereira, direc-

tor comercial del Grupo GPSA, ofre-
ció una Charla sobre la experiencia 
de GPSA  en el Chaco, durante una 
conferencia promovida por el Banco 
Itau y Everdem sobre “El Chaco que 
se viene”.
En la oportunidad, Pereira resaltó 
que la agricultura ya no tiene fronte-
ras, y ante un mundo con necesida-
des crecientes de alimento se debe 
aprovechar las áreas con mejores 
potenciales de producción.
En ese sentido, destacó el potencial 
del Chaco paraguayo para diversas 
actividades productivas como la pro-
ducción de arroz, soja, maíz, incluso 
vino se está haciendo mencionó. 

De La Sobera dijo si a la Expo Santa Rita y expuso varia-
das novedades además de  su portafolio completo con 

la marca Massey Ferguson. Entre las innovaciones se des-
tacaron la sembradora Momentum de 18, 20 y 22 lineas, 
pulverizadores, cosechadoras y tractores de alta gama.
Milton Meiners, supervisor regional de Alto Paraná Sur, 

De la Sobera con multiples novedades Massey Ferguson

“Hoy el Chaco está mostrando que no solo es apto para 
una ganadería extensiva e intensiva,  sino que es una re-
gión que manejándola bien podemos generar un enorme 
desarrollo”, resaltó.
Destacó que  el Chaco tiene un  área muy similar a la re-
gión Oriental y con muy buen suelo, con niveles de lluvias 
menores, pero adaptando el cultivo al medio que estamos 
trabajando podemos despertar un monstruo productivo, 
como es la región Occidental.
Comentó que para GPSA la ganadería es un pilar funda-
mental dentro de la estructura del grupo. “Siempre esta-
mos apostando, creciendo y desarrollando la unidad gana-
dera, porque es una las bases principales de la compañía. 
No obstante, vimos la necesidad de instalar cultivos, en lu-
gares donde eran perfectamente adaptables, como elbajo 
Chaco, donde la carga animal era muy baja y no generaba 
un nivel  de rentabilidad importante”.
Allí adaptaron y desarrollaron el cultivo de arroz que per-
mitió hacer la inversión de electricidad, camino, sistemati-
zación e intensificación de las parcelas y hacer posible que 
otros campos también se vean reflejados y comiencen a 
soñar en la posibilidad.
Pereira comentó que unas 450.000 hectáreas más de arroz 
pueden ser instaladas en esa región del bajo Chaco y apro-
vechar ese gran nivel de humedad y suelo que puede ser 
regado por río Paraguay.
Asimismo destacó el potencial del Chaco en la región cen-
tro para la producción de soja, algodón, maíz y  los sub-
productos que puedan generar esos cultivos para poder 
transformarlo a proteína animal.

EVENTOSEVENTOS

Ing. Agr. Fabian 
Pereira, director 

comercial del 
Grupo GPSA

Milton Meiners, 
supervisor 

regional de Alto 
Paraná Sur

destacó la gran concurrencia y la ex-
celente convocatoria durante la no-
che especial que ofreció la empresa 
a sus clientes durante la muestra.
Resaltó también las promociones 
especiales ofrecidas durante la feria 
al tiempo de destacar la importancia 
de esta región para la compañía, ya 
que lleva mucho tiempo instalada en 
Santa Rita con una sucursal y diver-
sos servicios para acompañar a esta 
pujante zona productiva.
De La Sobera está asentada en 
esta región desde hace mas de 2 
décadas, recientemente inauguró 
una nueva sucursal, reafirmando su 
compromiso y valoración hacia San-
ta Rita y su área de influencia funda-
mentalmente por su  pujanza en el 
agronegocios.

GPSA expuso su experiencia y proyecciones en el Chaco
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Setac S.R.L. estuvo presente en la edición 2023 de la 
Expo Santa Rita, durante la muestra compartió una 

noche de negocios con clientes, en esta oportunidad se 
presentaron las novedades de lanzamiento en productos 
claves para el sector agropecuario.
Diego Escobar, gerente de la sucursal Setac Santa Rita, 
resaltó entre las novedades de lanzamiento la mixer ver-
tical con fresa modelo VMN 3.5 y la VMN 5.5 ambas 
maquinas equipadas con sistema de pesaje para mayor 
precisión, por otro lado la versión mejorada de la cose-
chadora de forraje FTN 1000 Power ambas de la marca 
Nogueira.
Valoró la visita de los clientes y la oportunidad para 
concretar varios negocios. “Tuvimos buena afluencia de 
clientes que llegaron hasta el stand a buscar los benefi-
cios exclusivos que brindamos durante la Expo e interio-
rizarse de las novedades que expusimos”, afirmó.
Setac es una empresa consolidada en el mercado con 45 
años de trayectoria y representa a 14 marcas renombra-

Tape Ruvicha junto a Agro Ñacun-
day ofreció variada gama de ve-

hículos Ford durante la feria de Santa 
Rita. Derlis Delgado, asesor de ventas 
para Ford de la empresa Tape Ruvi-
cha, sucursal Ciudad del Este explicó 
sobre las diversas opciones expuestas 
en la oportunidad como la SUV, las 
camionetas cerradas, la opción nueva 
de 4x4 para todo tipo de terreno y la 
Ranger Limited que viene con motor 
3.2, 200 HP, caja 6ta, turbo diesel, 
intercooler y todas las versiones stan-
dard, intermedia y full equipo.
Por los 50 años  de Tape Ruvicha ofre-
ce una  promo para beneficiar a sus 
clientes con la financiación de de 50 
meses sin intereses solo con la entre-

Tape Ruvicha con amplia gama de vehículos Ford

das de maquinarias e implementos. 
Cuenta con cuatro puntos de ven-
tas, su casa matriz está en Capitán 
Miranda (Itapúa) y tiene sucursales 
en Santa Rita (Alto Paraná), Fernan-
do de la Mora (Central) y Loma Plata 
(Boquerón-Chaco).

ga inicial del 20%.
Destacó la creciente receptividad que tiene la marca Ford, 
fundamentalmente por las innovaciones que presentan los 
vehículos de esta marca, que vienen con motores mejora-
dos, mayor potencia y sobre todo las variadas opciones. 
“Tenemos planes al contado y financiamiento vía banco. 
También ofrecemos planes especiales”, resaltó Delgado, 
quién invitó a la gente a que experimente Ford para que 
disfruten la diferencia.

Sectac destacó novedades e importantes promociones

Diego Escobar, 
gerente de la 

sucursal Setac 
Santa Rita

Derlis Delgado, 
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Tape Ruvicha y New Holland con variadas soluciones

T ape Ruvicha estuvo presente en la Expo Santa Rita 
2023 con la completa gama de maquinarias New Ho-

lland para la agricultura. En la línea de tractores ofreció una 
variada línea para responder a los requerimientos de pe-
queños, medianos y grandes productores.
José Ojeda, asesor de ventas de Tape Ruvicha, para la su-
cursal Ciudad del Este, comentó en la oportunidad sobre 
los tractores modelos T6 110 para pequeños y medianos , 
el T7 175 y T7 260 para grandes áreas . Estos tractores tie-
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D entro la Semana de Negocios Val-
tra, que se desarrolla del 8 al 13 

de mayo en la sucursal Santa Rita de 
Rieder & Cía., se marcó fuerte presen-
cia en esta zona de Alto Paraná, con 
toda la línea de tractores, sembrado-
ras y pulverizadoras Valtra.
Esta actividad tuvo como finalidad 
ofrecer la amplia gama de maquinarias 
agrícolas, destacando siempre las me-
joras continuas en cuanto a tecnología 
y motorización que presentan. Contó 
además con capacitaciones técnicas 
por parte del especialista agrícola Luis 
Farina, quien estuvo realizando una 
breve presentación teórico/práctica 
de los tractores Valtra Serie S, Valtra 
Serie T y Sembradora Momemtum.

La empresa Tracto retornó en la Expo Santa Rita y des-
de su concurrido stand ofreció diversas soluciones a sus 

clientes, además de promociones y asesoramiento.
José Carlos Silvero, gerente de Marketing, expresó satisfac-
ción por volver a participar en esta feria, ya que Santa Rita es 
muy importante para la empresa.
Además, destacó las soluciones propuestas para la región en 
maquinarias e implementos, entre los que mencionó trac-
tores Lovol de variadas potencias, disponibles desde 25HP 
hasta 130 HP, maquinarias viales, sembradoras Baldan, ma-
quinas forrajeras, equipos para preparación de suelos, Tolvas 
graneleras  y otras, además de lubricantes y repuestos. Todas 
a muy buen precio.
La empresa también aprovechó la muestra para difundir 
las diversas ventajas  en financiación, sea  con fondos 
propios o a través de bancos de plaza. “Buscamos ofre-

Semana de Negocios Valtra con Rieder & Cía. en Santa Rita

Tracto retornó a Santa Rita

nen toda la tecnología de agricultura 
de precisión.
Asimismo, destacó la cosechadora 
New Holland CR intellisense. Esta es 
una máquina con inteligencia de auto-
matización de última generación que 
responde al nuevo concepto en la co-
secha. Es una máquina de alta tecno-
logía que utiliza una variedad de inno-
vaciones para maximizar la eficiencia y 
la productividad de la cosecha.
Duranta la muestra destacó además la 
promoción de  50 cuotas sin intereses, 

Asimismo, se ofreció planes especiales para la adquisición 
de las maquinarias. Se manejaron precios contados dife-
renciados y planes de financiamiento con bancos de plaza 
aliados en la zona.
Para completar el portfolio de productos, estuvieron en 
exhibición las reconocidas marcas representadas, Renault, 
Volvo Cars, Volvo Construction y SDLG.
De esta manera, Rieder & Cía., reforzó su compromiso de 
estar a la vanguardia y en cercanía con el cliente de esta 
pujante zona agrícola del país. 

EVENTOSEVENTOS

cer todas las facilidades para que los productores puedan 
equipar su campo”, dijo.
Valoró la buena aceptación de los productos ofrecidos 
y la óptima concurrencia al stand  que motiva a la em-
presa a  seguir fortaleciendo lazos con esta significativa 
zona productiva.

José Ojeda, 
asesor de ventas 
de Tape Ruvicha, 
Sucursal Ciudad 

del Este

Luis Farina 
especialista 

agrícola

una ventaja que la empresa ofrece a sus clientes en con-
memoración a sus 50 años. Con este plan los interesados 
realizando la entrega del 20% el saldo puede pagar en 4 
años sin intereses y el productor elige su plan de pago de 
acuerdo a sus ingresos previstos.
Ojeda resaltó también el servicio de posventa de la empre-
sa y mencionó que Tape Ruvicha obtuvo por segundo año 
el reconocimiento de la fábrica como mejor posventa.
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Desde hace cuatro años el 
CREA y KOGA trabajan  jun-
tos organizando encuentros, 

charlas y capacitaciones con el fin de 
motivar a aquellas personas que de-
sean emprender en el campo a través 
de las tecnologías, ya que hoy día es 
impensable creer que la digitaliza-
ción no es necesaria en la agricultura, 
mencionó el Ing. Agr. Mauricio Brítez, 
empresario responsable del proyecto 
de tecnología CREA Paraguay, quien 
forma parte del staff del consorcio.
Comentó la finalidad de este evento 
innovador para el campo. El mismo 
busca animar a los futuros empren-
dedores a ser parte del STARCAMP 
donde tendrán la posibilidad de par-
ticipar del concurso que ofrece la 
oportunidad de ganar capital semilla 
y formación para impulsar sus pro-
yectos agrotech.
Cabe destacar que el CREA TECH 

es representado por CREA y el Banco Interamericano de 
Desarrollo (BID) y desarrollado por KOGA, con el apoyo 
de BAYER, Sustentap y Ecosecurities.
El encuentro tuvo como invitados a representantes del 
gobierno, entre ellos el ministro de Agricultura y Gana-
dería, Moisés Bertoni y el presidente de la Asociación 
Rural del Paraguay, Pedro Galli, quienes acompañaron el 
evento para ofrecer su apoyo por la iniciativa.
La agenda del CREA TECH contó con charlistas inter-
nacionales como Gabriel Tinghitella, responsable del 
proyecto a nivel regional de CREA Argentina; quien ex-
puso sobre las tendencias tecnológicas de la región y 
del mundo dentro de la tecnología para el agro. También 
a Francisco Ocampo, quien habló sobre el mercado de 
carbono, el estado de mercado y las oportunidades que 
Paraguay tiene con respecto a la misma. El evento tec-
nológico contó con un panel de innovación y tecnolo-
gías, donde representantes de empresas multinacionales 
fueron invitados para contar sus experiencias y visiones 
empresariales de los agronegocios. Entre ellos, de parte 
de SYNGENTA, Lilia Fiest Milde, directora comercial de 
Syngenta para Paraguay y Bolivia, y Claudio Acosta CEO 
y CFO BAYER Paraguay y Bolivia – Open Innovation.

EVENTOS

El pasado 16 de mayo en el hotel Dazzler Asunción, se llevó a cabo el 
CREA TECH un encuentro organizado por el CREA y KOGA,  enfocado 
a la tecnología e innovación para el agro. El evento convocó a disertantes 
nacionales e internacionales y estuvo dirigido a profesionales y estudiantes 
del sector y a las personas que buscan invertir y emprender en los 
agronegocios a través de plataformas tecnológicas.

CREA TECH un evento orientado  
a la tecnología en el Agro
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También presentaron panel de solu-
ciones tecnológicas para el Agro, don-
de se expusieron diferentes puntos de 
vistas por parte de representantes del 
SIMA, OneSoilIt, Tobiano y Smart Soil.
El CREA (Consorcio General de Ex-
perimentación Agropecuaria), es una 
asociación sin fines de lucro dirigida 
por productores para productores que 
tiene como fin compartir experiencias 
y conocimientos entre los producto-
res miembros y afuera de la organi-
zación que incluye a todo el sector 
productivo nacional. Entre los ejes 
principales sobre los cuales trabaja la 
organización, es la tecnología. Cabe 
destacar que el CREA no solo está en 
Paraguay, sino que, en otros países 
como Argentina,Uruguay y Bolivia, 
todos con financiamiento y apoyo del 
Banco Interamericano de Desarrollo.
Por otra parte, KOGA acompaña al 
CREA como aliado, ya que es una 
empresa que está consolidado en el 
sector emprendedor y buscó unirse 
al staff del CREA para dar soporte al 
sector agro. El consorcio está confor-
mado por 76 empresas agropecuarias 
distribuidas en todo el país, por lo que 
ambas organizaciones entendieron 
que existe una desconexión entre el 
emprendedurismo y los productores, 
por lo que el CREA busca una solución 
a esa desconexión. El Ing. Agr. Mau-
ricio Brítez Empresario Responsable 
del proyecto de tecnología CREA Pa-
raguay, mencionó la importancia de 
las actividades que realizan, ya que 
buscan resaltar al agro e impulsar el 
trabajo de los productores, asítambién 
estar presentes en todas las ferias po-
sibles de modo que puedan seguir 
expandiendo sus programas de soste-

nibilidad a todos aquellos interesados como en proyectos 
de pastoreo inteligente, geocercas, gestión de la madurez 
en frutos, parte diario y relevamiento más automatizado 
de informaciones eficientes para el sector. Invitó a seguir 
apostando por la tecnología que cada día será más indis-
pensable para el campo, finalizó.

KOGA
La coordinadora general de KOGA, Paola de la Huerta, 
mencionó el trabajo que vienen realizando con CREA 
y el soporte que brindan a la organización a través de 
convocatorias anuales donde emprendedores puedan 
implementar sus ideas que tiene como fin buscar tecno-
logías para la agricultura y la ganadería, donde los em-
prendedores accedan a capital semilla y hasta pruebas 
pilotos para la verificación de sus proyectos.
KOGA está hace 10 años ayuda a quienes desean ser 
emprendedores formando y capacitando a emprende-
dores en los procesos de desarrollo de la idea de modelo 
de negocio de validación, etc. Y vieron como un desafío 
introducirse al campo junto con el CREA para unir a los 
emprendedores, empresarios y productores.
Desde KOGA lanzan varias convocatorias durante el año, 
pero específicamente el STARCAMP, el concurso que 
actualmente están lanzando con enfoque a soluciones 
financieras o de producción y distribución de alimentos, 
producción de ganado. Para dicho concurso, los partici-
pantes deben contar con un equipo de trabajo de dos a 
tres personas o más, pero que respondan a los desafíos 
que solicita el concurso.
Los quipos pueden ser integrantes con diversas profe-
siones o vocaciones, como veterinarios, ingenieros agró-
nomos o informáticos, etc.Ya que se busca funcionar la 
tecnología y la agricultura. Los ganadores tendrán como 
premioun monto de 4.000 mil dólares y un periodo de 
incubación para establecer el proyecto.
KOGA también lleva en cuenta el impacto que podrían 
generar los proyectos en la sociedad, por lo que también 
tienen en cuenta el análisis y monitoreo del emprendi-
miento ganador, ya que verifican si será sostenible en el 
tiempo y rentable dentro del sector. 

Redacción: Alexia Diarte.
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BOX EMPRESARIAL

La  tecnología de bioestimulantes, en este caso un fer-
tilizante foliar orgánico-mineral, es una herramienta 
muy interesante para potenciar el crecimiento del 

cultivo, ayudarlo a soportar el calor y la sequía y hasta “re-
cuperarlo” cuando queda golpeado por la aplicación de un 
herbicida post-emergente.
Estos son los principales beneficios que comprobaron un 
grupo de referentes agronómicos de Argentina, Uruguay y 
Paraguay que probaron en ensayos a campo el fertilizante 
foliar Vitagrow,
Este bioestimulante logra que la biomasa aérea se desa-
rrolle con mayor vigor, sostiene la capacidad fotosintética 
de las plantas, logra un mayor desarrollo radicular y deja las 
defensas listas para tolerar condiciones de estrés.
Este bioestimulante es muy útil cuando hay una condición 
de siembra desfavorable -suelos fríos y húmedos o con 
bajo porcentaje de nutrientes-. También que ayuda mucho 
a las plantas cuando se utilizaron altos niveles de herbicidas 
para controlar malezas problemáticas como rama negra o 

yuyo colorado. En la soja se encontró 
incrementos de rinde de entre un 6% 
y un 9%.
André Zabini, doctor en Ciencias 
Agronómicas, contó que probó el pro-
ducto en un campo experimental de 
Hernandarias en Paraguay en el año 
2020. Es un ambiente interesante 
para hacer ensayos con un bioestimu-
lante porque el cultivo atraviesa bue-
na parte de su ciclo en condiciones de 
alto estrés hídrico y térmico.
En la soja, Zabini midió una diferencia 
de rinde muy importante en lotes que 
superaron los 5.000 kilos por hectá-
rea -en condiciones climáticas muy 
buenas- y una diferencia de 400 kilos 
-en los surcos tratados con Vitagrow- 
en una campaña en la que el calor y la 
sequía golpearon duro al cultivo. 

Vitagrow, la propuesta de 
Rizobacter para enfrentar el 
estrés climático en los cultivos ¿Ya conocés nuestra
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