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¡UNA MÁQUINA TOTALMENTE PRODUCIDA PARA QUIEN
VALORA EFICIENCIA EN LA PULVERIZACIÓN!

ADVANCE 3000 AM24

Advance 3000 AM24 es hasta un 12% más rápido en el tiempo de cobertura del área de actuación,
propicia más productividad y menos desperdicio de agroquímicos en su cultivo.

Además de las barras de 24 metros, este
pulverizador también reduce las pérdidas
por aplastamiento hasta en un 13% y está
equipado con increíbles recursos tecnológicos,
orientados a la Agricultura 4.0:
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• Barra de luces

• Piloto eléctrico

• Controlador automático de secciones

jacto.com
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EDITORIAL

VEINTE AÑOS NO ES NADA 
Y ES TODO A LA VEZ

E s recurrente recordar la frase del tango “Volver” cada vez que se 
celebran dos décadas en algún aniversario. Y más allá de la cita 

textual de “Veinte años no es nada” (dejemos a los expertos debatir 
sobre si debe ir en singular o plural), toda la pieza musical pareciera 
que aborda un retorno, en momentos difíciles, a un lugar querido. 
Incluso, con el miedo presente, se vuelve. Y se suma el concepto de 
“vivir”, vivir aferrado a ese “dulce recuerdo”.

Nuestro medio cumple 20 años en medio de grandes transformacio-
nes. A lo largo de dos décadas vivimos y acompañamos al campo, al 
sector y al país de malos y buenos momentos. Estuvimos cuando los 
vientos fueron a favor, como cuando se debieron reorientar las velas. 
Estuvimos y estamos porque apostamos desde un primer momento 
por la actividad productiva, dándole la posición que merece como 
pilar fundamental socioeconómico.

Hoy miramos atrás y vemos los pasos dados y nos estimula a seguir 
avanzando. Se cerraron ciclos y se abrieron nuevas oportunidades. 
Este periodo de dos décadas puede ser toda una vida, pero, a la par, 
tampoco es nada cuando se tiene mucho para seguir, aun en una 
coyuntura completamente adversa. Y si queremos “volver” no es por 
algún temor. Es para reforzar nuestro compromiso y aferrarnos, no a 
un dulce recuerdo, sino a nuestra esencia.

Respetar los cimientos que nos vieron crecer y fortalecer nuestro 
liderazgo será vital para sortear obstáculos. Sabemos que todo tiene 
su ciclo, pero también reafirmamos nuestros principios como medio 
especializado en el sector, en donde la calidad y el rigor se suman a 
la honestidad y el trabajo para mantener nuestras raíces y no temer 
enfrentar los desafíos. Solo resta agradecer a tantas personas y 
empresas que apostaron y apuestan por nosotros. Gracias y a seguir 
sumando años juntos.

Tte. Vera 2856 e/ Cnel. Cabrera y Dr. Caballero
Asunción, Paraguay

Telefax: (021) 612 404 – 660 984 – 621 770/1
Todos los derechos reservados
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ACTUALIDAD

Perspectivas agrícolas en webinario

D entro del ciclo de charlas denominada “Hable-
mos sobre”, iniciativa del Banco Atlas, el martes 

27 de julio se desarrolló el tema sobre perspectivas 
agrícolas. Hernando Lesme, director comercial del 
banco, dio la bienvenida y estuvo en calidad de mo-
derador. Indicó que tras unas buenas perspectivas 
a inicios de año para la agricultura, en los últimos 
meses se empezaron a revisar las cifras para aba-
jo. Posteriormente pasó a presentar al primero de 
los dos disertantes de la ocasión. Se trató de Guido 
Vera, de la empresa Paragrain. Entre los puntos a te-
ner en cuenta, para el caso de agosto invitó a tener 
presente los efectos climáticos para la definición de 
cultivos en Estados Unidos; también el posiciona-
miento de los fondos para la campaña 21/22 como 
buena señal. En tanto, las compras chinas de julio 
y agosto pasadas fueron importantes y motivó los 
precios, por lo que se espera un panorama similar 
para estimular las exportaciones estadounidenses 
al mercado asiático, de lo contrario, habría un gran 
stock sin colocar, presionando las cotizaciones ha-
cia abajo. Otro dato no menor es que atrasos impor-
tantes en la cosecha de maíz zafriña en Paraguay 
afectarían trabajos de inicios para la zafra siguien-
te. Para septiembre y octubre, se deberá atender 
el ritmo de plantío de soja en Brasil, que podría ser 
crítico y no descuidar un posible escenario de efec-
tos de la “Niña” aunque sea leve, Además, el vecino 
país todavía sigue comercializando saldo de soja de 
la campaña 20/21, entre otros aspectos. El siguiente 
orador fue Eloir Antonio, de Agridatos, quien expu-
so sobre precios y tendencias del mercado de maíz 
y trigo. Sobre este cereal resaltó las exportaciones 
superiores comparando con las dos anteriores tem-
poradas, aunque con gran dependencia de Brasil 
como mercado y dentro del gigante vecino, el estado 
Paraná que pese a ser el mayor productor de trigo 
(42% del total brasileño) no abastece totalmente su 
moderno parque industrial (38% del total de la mo-
lienda). Las heladas jugaron una mala pasada y el vo-
lumen podría no llegar al millón de toneladas. El ma-
yor obstáculo para aumentar área es la soja zafriña. 
También por cuestiones de ventanas de siembra se 
ve muy presionado por el maíz zafriña. Los precios 
aumentaron. En el mercado doméstico se incremen-
tó un 34% entre septiembre 20 y julio 21, siguiendo 
esta tendencia el Oeste de Paraná, en Brasil, aunque 
con un aumento del 51%. Las expectativas para el 
21/22 apuntan a aumento de superficie aunque to-
davía sin llegar a niveles históricos. Falta definir el 
impacto de las heladas hasta tanto sigan los trigos 

fuera de silos. De todas formas, se están ajustando 
los valores hacia abajo. Se estimó de una media de 
rendimiento de 2,5 ton/ha a 2,3 ton/ha. O lo que su-
pone de 1 millón 320 mil ton a 1 millón 220 mil ton, 
aunque todavía podría ser mayor la merma. Existe 
mucha cautela del mercado por lo que hasta ahora 
no se formaron precios. Para el caso del triguillo, se 
podría garantizar su comercialización. Del maíz, el 
experto igualmente abordó sobre exportaciones a 
junio similares al 2019, pero muy superiores al 2020. 
Advirtió que se incrementaron las importaciones del 
grano. De oportunidades de negocios, indicó que en-
tre los principales destinos de las ventas al exterior 
están los estados brasileños Paraná y Santa Catari-
na, consideradas las mayores cuencas de producción 
de aves y porcinos del vecino país y con tendencia a 
aumentar su volumen, por ende, expectativa de cre-
cimiento de demanda de granos.
A Uruguay se embarcó maíz en contenedor, algo que 
Brasil no autoriza. Las cifras también están a revisión 
a la baja, principalmente por el clima y la “cigarrita”, 
la “plaga del momento”, dijo. Los precios domésticos 
aumentaron 119% o lo que es igual unos 155 USD/
ton, incluso tocando increíbles techos por arriba de 
300 USD/ton. Habló de un alineamiento coyuntural 
como pocas veces se dio, con retrasos en la siembra 
fuera de la ventana ideal, incremento de la deman-
da y consumo de maíz de Brasil, incluso con movidas 
internas provocando desabastecimientos o por lo 
menos generando nuevos espacios a cubrir. “Si Para-
guay pudiera aumentar su producción, tendría mercado 
asegurado, por una cuestión de logística más favorable 
a cuencas más cercanas. Hay grandes proyectos de in-
versiones, como un frigorífico de cerdos a unos 200 km 
de Ciudad del Este o de Salto del Guairá, o una planta 
de etanol a 130 km de Pedro Juan Caballero, represen-
tarían grandes oportunidades. Pero por ahora depende-
mos de un clima perfecto entre septiembre y junio para 
que la oferta de maíz no sea limitante como ahora”, ad-
virtió. Entre las expectativas, indicó que la próxima 
siembra de soja “no puede fallar en septiembre, porque 
antecede una cosecha tempranera de soja y, consecuen-
temente, la siembra tempranera de maíz. Un retraso 
más y el precio del maíz puede llegar a valores inima-
ginables en el mediano plazo”, apuntó, entre otros as-
pectos. Cabe recordar que el ciclo de charlas tiene 
como objetivo tratar los temas de la agenda econó-
mica nacional con la participación de especialistas 
de diferentes rubros económicos, en este sentido la 
agricultura es uno de los pilares fundamentales del 
desarrollo productivo del país, se informó.



9

1,00 1 PAG. Nº 9 KUROSU  OK -NUEVO



10 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Julio 2021 www.campoagropecuario.com.py

ACTUALIDAD

Recordatorio de gremios sobre fletes terrestres

Perjuicio de heladas en trigales

Menos envíos sojeros por bajante de río

V arios gremios de la producción sentaron postura so-
bre el tema de fletes terrestres, para lo cual dieron a 

conocer un comunicado en fecha 27 de julio. Se recordó a 
camioneros y empresas de transporte que sus asociados 
agroexportadores, agroindustrias, comercializadores y 
cooperativas usan la Tabla de Precios de Fletes de Refe-
rencia para la contratación del servicio terrestre interno. 
Se recordó la firma de un acuerdo entre representantes 
del Gobierno nacional y del sector transportista, por la cual 
se establecieron medidas de carácter fiscal y un ajuste en 
los valores debido al aumento de precio del gasoil, orien-
tados a mejorar las condiciones económicas de la labor 
del fletero. Esta tabla, se recordó, es de referencia para la 
contratación de fletes por lotes disponibles de cada expor-
tador, industrial y comercializadores, dentro de la práctica 
comercial para este servicio y bajo los principios de oferta 
y demanda de mercado. Se indicó además que el país “viene 
enfrentando una de las más severas crisis de estiaje en los prin-

cipales ríos, lo que ha tenido como consecuencia una disminu-
ción significativa en el volumen de transporte interno mensual 
desde los centros de acopio hacia los puertos de exportación e 
industrias, lo que ha afectado el volumen de contratos de flete 
terrestre”. El comunicado lleva el respaldo de la Federación 
de Cooperativas de Producción (Fecoprod), de la Cámara 
Paraguaya de Procesadoras de Oleaginosas y Cereales 
(Cappro) y de la Cámara Paraguaya de Exportadores y Co-
mercializadores de Cereales y Oleaginosas (Capeco), gre-
mios estos que resaltaron su predisposición para analizar 
la situación “si hubiera cambios de parámetros operativos y 
a sentarse en una mesa de análisis, siempre que se garantice 
la libre circulación de personas y cargas por todo el territorio 
nacional, para encontrar de común acuerdo modalidades que 
permitan mejorar la eficiencia y competitividad de la logística 
terrestre, sin pretender que servicios y acuerdos entre actores 
privados sean regulados, ni que los precios sean fijados por nor-
mas que limiten la libre competencia de mercado”.

L as heladas recientes perjudicaron un estimado 
del 40% de los cultivos de trigo a nivel país, según 

productores de la Coordinadora Agrícola del Paraguay, 
informó la Unión de Gremios de la Producción (UGP) 
en un boletín semanal. “Hay zonas en las que se perdió el 
90% de los cultivos luego de las heladas, pero a nivel gene-
ral estamos en un 40% a 50% de pérdidas. Si agosto viene 
frío como está previsto, los perjui¬cios serán mucho mayo-
res”, indicó Aurio Frighetto, de la Coordinadora Agríco-
la filial Alto Paraná. En tanto, Cristi Zorrilla, de la filial 
Caaguazú, manifestó que las recientes heladas cayeron 

en la época más susceptible del trigo. “Durante el mes de 
julio y agosto, el trigo estará en su máximo nivel de desarro-
llo y estas heladas están perjudicando. Esperemos que este 
agosto no empeoren las cosas”, explicó. En tanto, Gregorio 
Ocampos, horticultor de Caaguazú, manifestó que en la 
zona se perdió un 50% de la producción de tomate luego 
de esta helada. “Aquí en la zona de Caaguazú las heladas 
impactaron bastante en las hortalizas. Los miembros de la 
Unión de Productores Frutihortícolas del Paraguay estamos 
preocupados por lo que vaya a pasar más ade¬lante”, difun-
dió la UGP.

A l cierre del primer semestre del año se llevan exporta-
das un poco más de 4 millones de toneladas de soja en 

grano lo que representa una disminución de 10,3%, compa-
rativamente al mismo ciclo de la temporada anterior, según 
el informe de comercio exterior de la Cámara Paraguaya 
de Exportadores y Comercializadores de Cereales y Olea-
ginosas (Capeco). En la presente temporada se enviaron 
4.073.241 toneladas, mientras que en el mismo periodo de 
la temporada pasada se exportaron 4.541.895; es decir, en 
este año el desalijo se redujo en el orden de 468.654 tone-
ladas. Sonia Tomassone, asesora de comercio exterior de la 
Capeco, la merma en la salida de soja se debió a las condi-

ciones fluviales adversas que demoraron las exportaciones 
e importaciones. “El río Paraná se encuentra innavegable, lo 
que ha forzado a enviar cargas a los puertos del río Paraguay, 
generando una importante congestión”, refirió. Añadió que el 
río Paraguay se encuentra igualmente con bajantes, por lo 
que la navegación solo puede realizarse entre 8 a 8,5 pies; 
por lo tanto, se debe reducir las cargas en cada embarcación 
lo que, finalmente, desemboca en el incremento de costos 
logísticos y el retraso de envíos. A esto se sumarían even-
tualmente otras complicaciones por la huelga anunciada por 
los camioneros. La situación igualmente afectó envíos de los 
derivados de la oleaginosa dentro del complejo.
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ACTUALIDAD ARGENTINA Fuente

L a Mesa de Enlace y productores autoconvoca-
dos de varios lugares del país se reunieron en 

San Nicolas, provincia de Buenos Aires, para llevar 
adelante una "protesta federal", en el marco del Día 
de la Independencia, en la que esbozaron fuertes 
críticas a la política agropecuaria llevada adelante 
por el  Gobierno Nacional. En este sentido, elabo-
raron un documento donde exigieron al Ejecutivo 
que termine con las restricciones a la exportación 
de carne y se frene la presión impositiva, entre 
otros reclamos.
Asistieron los titulares de la Sociedad Rural Argen-
tina (SRA), Confederaciones Rurales Argentinas 
(CRA), Coninagro y Federación Agraria (FAA).
El intervencionismo del gobierno en el mercado 
de carnes ha generado pérdidas importantes a 
toda la cadena, en tanto los precios al consumi-
dor continúan en ascenso. El error está en que el 
grueso de las exportaciones, destinadas mayor-
mente a China, no compite con el mercado inter-
no argentino. Por eso limitarlas no ayuda a bajar 
los precios domésticos.

Masiva protesta del campo

E n su último informe mensual, la Cámara de la 
Industria y el Comercio de Carnes y Derivados 

de la República Argentina (CICCRA) destacó que el 
precio de la carne al público aumentó en promedio 
8% para el consumo interno, luego del cierre de la 
exportación anunciada por el Ejecutivo.
“Lo que va a lograrse de prolongarse esta medida en el 
tiempo (cierre de exportaciones), es una liquidación de 
hembras superior a la normal para la época, lo que a 
mediano plazo se traducirá en una menor producción de 
carne y por lo tanto en un aumento del precio relativo 
de la carne en el mercado interno”, señaló el titular de 
CICCRA, Ing. Miguel A. Schiariti. Desde la entidad 
reiteran el deseo de que, a corto plazo, y ante el fra-
caso de las medidas dispuestas, se revise la decisión 
del Ejecutivo.
En los últimos doce meses el precio promedio de los 
cortes vacunos registró un aumento de 88,1%, en un 
contexto en el cual el precio de la hacienda en pie su-
bió 96,0% y el nivel general de precios al consumidor 
subió 48,7%. Las carnes alternativas tuvieron alzas 
del 63,1% (pollo) y del 61,0% (pechito de cerdo).

Sigue aumentando 
el precio de la carne

L uego de incorporar unas 266 mil hectáreas, el 
avance de siembra de cebada cubre el 84,1 % 

de los 1,15 millones de hectáreas proyectados para 
la campaña 2021/22, señaló la Bolsa de Cereales 
de Buenos Aires. Durante los últimos 15 días, las 
regiones Núcleo Norte y el Sur de Córdoba dieron 
por concluidas las labores, mientras que el Cen-
tro-Este de Entre Ríos y el Centro de Buenos Aires 
informan demoras como consecuencia de las llu-
vias registradas durante los últimos siete días.
A su vez, en la última semana el progreso de siembra 
de trigo fue de 4,9 puntos porcentuales, alcanzando a 
cubrir el 96,2% de los 6,5 millones de hectáreas pro-
yectados para la campaña en curso, señaló la entidad.
Se logró recuperar la condición del piso en el Cen-
tro-Norte de Santa Fe y junto al Núcleo Norte y 
San Luis, se suman a las zonas que han finalizado 
las labores. Sobre el sur del área agrícola, específi-
camente en el Centro de Buenos Aires, aún se re-
gistran focos de excesos de humedad, pese a ello la 
siembra nacional mantiene un adelanto interanual 
de 4,9 pp. Respecto de la condición de cultivo, si 
bien los perfiles de humedad comienzan a agotarse, 
los lotes mantienen una condición de buena a exce-
lente en el 58,6% de los casos.

La siembra de cereales 
de invierno se encuentra 
próxima a finalizar

CEBADA 
Y TRIGO

P or otro lado, la cosecha de maíz con destino a 
grano comercial comenzó a tomar ritmo en el 

centro y norte del área agrícola nacional, indicó en 
su panorama agrícola semanal la Bolsa de Cereales 
de Buenos Aires. 
A medida que la humedad de los lotes cede, los 
productores priorizan la recolección del cereal. Ya 
se logró levantar el 62,4 % del área apta, luego de 
relevar un avance intersemanal de 6,4 puntos por-
centuales. Los rindes relevados en planteos tardíos 
se mantienen por sobre las estimaciones de inicios 
de la campaña. Frente a este panorama, la entidad 
mantiene la estimación de producción en 48 millo-
nes de toneladas para la campaña 2020/21.

Se mantiene la estimación 
de producción

MAÍZ
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2,00 DOBLE GLYMAX OK - FERTILIZANTES

Gigante en el control
de las enfermedades.

Producto original de 
UPL distribuido en 

Paraguay por Glymax.

Producto 
original
de UPL

distribuido
en Paraguay 
por Glymax.

Producto 
original de UPL
distribuido en 
Paraguay por 

Glymax.

Formulación innovadora: Triple mezcla con acción multisitio.

Altamente eficaz contra las principales enfermedades de la soja.

Fácil aplicación: Rápida disolución, no tranca picos y filtros.

Más seguro para el aplicador: Granulometría uniforme sin formación de polvo. 

Excelente cobertura, penetración y permanencia del producto sobre las hojas.
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ENTREVISTA

“
”

La evolución del 
agronegocio exigió 
eficiencia a toda la 
cadena
Basilio Ramírez - Director Comercial de KUROSU & CIA. nos comparte la 
experiencia que vivió la empresa durante los últimos 20 años de evolución 
del agronegocio paraguayo, tiempo que cumplimos como Revista Campo 
Agropecuario acompañando al sector. Destaca los cambios tecnológicos de 
las maquinarias agrícolas, el avance en la eficiencia de los servicios para es-
tar en la vanguardia y los hitos más importantes de esta concesionaria Clase 
Mundial John Deere.

_ CAM. ¿Puede historiarnos la experiencia de 
KUROSU & CIA. durante estos últimos 20 años 
en el agronegocio?
_ Ramírez. La Revista Campo Agropecuario inició cuan-
do comenzaba una revolución en el agro, sinceramente 
hay muchas situaciones que pasaron durante de estos 20 
años. Hubo una mejora constante, aunque el sector tuvo 
sus vaivenes con años buenos, regulares y difíciles. Lógi-
camente con eso también evolucionaron los negocios.
Durante estos últimos 20 años la tecnología tuvo una impor-
tante evolución y la adopción en nuestro país fue abismal.
Vivir y formar parte de eso fue muy importante para no-
sotros como empresa, porque cada año se veía un dina-
mismo diferente y mentalmente nos exigía adecuarnos a 
cada situación.
Hubo mucho desarrollo de la Industria John Deere, pero 
también como marca permitió incorporar sugerencias 
de los clientes, para desarrollar máquinas cada vez más 
eficientes, acorde a las necesidades de los productores.
En los últimos años, no solo vimos innovaciones en los mo-
delos de máquinas, sino el principal destaque son los datos 
que aportan las máquinas. Hoy el cliente no solo necesita de 
una máquina eficiente, el quiere conocer la productividad 
que le ofrece, el beneficio que le otorga y a dónde va a llegar 
con sus equipos. Podemos decir que cambió el objetivo de la 
máquina ya que además de mejorar sus funciones constan-

temente, debe cuantificar y ofrecer proyecciones, ha cam-
biado el concepto que debemos tener para esta década.
Las máquinas hoy buscan optimizar los insumos, ofrecer 
más precisión, para brindar mayor rentabilidad. Estos 
cambios fueron impulsados debido a que los costos fueron 
cada vez más estrechos, los productores pasaron años muy 
difíciles con los bajos precios de los commodities y proble-
mas climáticos, que redujeron sus márgenes de ganancia.
Esta situación obligó a que todo sea más eficiente, de tal 
manera a justar los costos y reducir al máximo las pérdidas.

_ CAM. ¿Cómo evolucionaron las tecnologías en 
maquinarias desde hace 20 años a la actualidad?
_ Ramírez. Las máquinas incrementaron las capacidades 
y las potencias, también redujeron al máximo las pérdi-
das, como es el caso de las cosechadoras, y evolucionaron 
en eficiencia, capacidad, precisión, aportando monitoreo 
constante. Hoy las máquinas agrícolas brindan informa-
ción y evaluación en tiempo real de las parcelas.
Los Concesionarios John Deere somos responsables de ofre-
cer toda la tecnología, para acompañar la medición de la pro-
ductividad de las máquinas. Debemos hacer el seguimiento 
de los datos agronómicos de los clientes para identificar las 
deficiencias o potencialidades en los diferentes cultivos.
Hoy es imprescindible que las máquinas generen datos y 
sean mucho más productivas en el campo.
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_ CAM. ¿Cuál fue la evolución en los servicios?
_ Ramírez. Los dealers nos adecuamos a la evolución 
del agro y las tecnologías. Estar en sintonía a las nuevas 
exigencias del mercado es nuestra responsabilidad, y la 
cumplimos. Ofrecemos información a tiempo real, eso 
nos hace más eficientes en nuestra asistencia, lo cual 
busca evitar que los clientes tengan máquinas paradas. 
Hay muchas soluciones realizadas en forma remota y de 
no lograrlo, se traslada la asistencia sobre la base de un 
diagnóstico al que se llega mediante nuestras tecnolo-
gías, agilizando la solución.
La evolución del agronegocio exigió que toda la cadena 
sea más eficiente.

_ CAM. ¿Cuánto creció KUROSU & CIA. en los 
últimos 20 años?
_ Ramírez. Nosotros sumamos entre cuatro y cinco su-
cursales desde el 2000 en adelante, pero sí ampliamos 
mucho las sucursales dotándolas de mayor espacio e in-
fraestructura. También aumentamos el plantel humano. 
Además crecimos en flota de vehículos para asistencia 
y venta. En ese aspecto hemos crecido considerable-
mente. El tamaño del negocio creció mucho al igual que 
nuestras disponibilidades.

_ CAM. ¿Puede destacar algunos puntos altos 
en este tiempo para la empresa?
_ Ramírez. La evolución que tuvimos por trabajar con 
una empresa multinacional como John Deere fue muy 
importante. Las constantes sugerencias de nuestro pro-
veedor nos obligó a incorporar muchos cambios, a los 
que muchas veces no encontrábamos razón, pero que 
con el tiempo fueron muy beneficiosos.
Para KUROSU & CIA. alcanzar ser Concesionaria Clase 
Mundial de John Deere, más que el prestigio, nos permitió 
mejorar nuestra organización. Adecuarnos a los parámetros 

de un líder mundial como John Deere, nos permitió evolu-
cionar y lograr un crecimiento sostenido a lo largo del tiem-
po, eso sólo se logra con una planificación a largo plazo.
Este logro nos mostró el camino correcto, la hoja de ruta 
para ser más eficientes y estar mucho más alineada con 
nuestra empresa proveedora. John Deere se enfocó 
en dar una Solución Integral para el agricultor y desde 
KUROSU & CIA. hemos acompañado ese objetivo.

_ CAM. ¿Cómo avanzaron los financiamientos 
hacia el sector?
_ Ramírez. Eso ha tenido un gran cambio. Durante los 
primeros tiempos del 2000 hubo total ausencia de finan-
ciamiento a mediano y largo plazo para el productor, por 
ello nosotros mismos buscábamos las alternativas para 
financiar a corto plazo a nuestros clientes. Hoy gracias 
al empeño de las fábricas y que las entidades financie-
ras públicas y privadas identificaron a los productores 
como los mejores clientes para financiar, se cuenta con 
una cartera importante de bancos que ofrecen financia-
miento acorde a las necesidades de los agricultores.
Actualmente hay un abanico de financiamiento muy 
amplio, es una gran ventaja para el productor, tienen 
muchas opciones. Desde KUROSU & CIA. también ofre-
cemos financiamiento internacional, para ofrecer mayor 
facilidad del agricultor.

_ CAM. ¿Cómo sintió el acompañamiento de la Re-
vista Campo Agropecuario durante estos 20 años?
_ Ramírez. Sin dudas Campo Agropecuario fue un juga-
dor muy importante para nuestro crecimiento. Hoy hay 
muchas formas de comunicar, sin embargo en los inicios 
de los 2000 y los años siguientes no fue así. La presen-
cia de la Revista Campo Agropecuario fue fundamental, 
llevaban a todos los lugares la información, nos dieron 
el acompañamiento en las exposiciones, ayudaron a 
transmitir nuestros logros y difundir las tecnologías que 
incorporamos. Fueron años de acompañamiento muy 
importantes. Mis felicitaciones por la perseverancia.

_ CAM. ¿Un mensaje con expectativas de pro-
yecciones?
_ Ramírez. Creo que los próximos 10 años seguirán 
siendo mejores. Las tecnologías que están llegando y to-
dos los cambios que hemos vivido en los últimos años nos 
llevarán a una mayor eficiencia. El productor va a recibir 
informaciones más exactas, lo cual va a sumar eficiencia 
en su trabajo y aumentar su productividad con menores 
costos. Creo que estamos comenzando otra etapa de 
agronegocio, el mundo necesita alimentos y eso impulsa 
a que cada día más podamos crecer en el rubro.
El sector agropecuario cada vez será más importante. In-
vito a los productores a que se actualicen con las nuevas 
tecnologías, para aprovechar esta nueva forma de ne-
gocio y sacar provecho a todos los avances disponibles. 
Estamos frente a oportunidades y herramientas que nos 
permitirán seguir creciendo.

Basilio Ramírez, Director 
Comercial de KUROSU & CIA.
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EVENTOS

Diagro celebró su 
aniversario con el 
lanzamiento de 
NUVION DF
La empresa Diagro S.A. cumplió 30 
años de trabajo. La ocasión fue pro-
picia para celebrar junto a los pro-
ductores con el lanzamiento de un 
nuevo fungicida, el NUVION DF. El 
evento se desarrolló de forma pre-
sencial, bajo los protocolos sanitarios 
establecidos, y virtual en simultáneo. 
La cita fue el 7 y 8 de julio en la ciu-
dad de Hernandarias, Alto Paraná.

D iagro inició sus actividades 
con la importación, expor-
tación y comercialización 

de insumos agrícolas. En el 2008 
adquirió la industria de agroquími-
cos CHDS, para cumplir con las ne-
cesidades del mercado interno y ex-
terno. Actualmente, con 30 años de 
trayectoria, la firma sigue con la con-
vicción de acompañar cada vez más 
al productor en el campo, resaltó el 
Ing. Agr. Federico Martínez, director 
general del grupo.
La celebración de los 30 años de la 
firma reunió en dos días a producto-
res en su industria para conocer la 
nueva solución NUVION DF. Ambas 
jornadas incluyeron un breve reco-
rrido por la línea de producción de 
los productos de formulación DF, 
para conocer mejor sobre la formu-
lación de este nuevo producto.
NUVION DF es un fungicida de cuá-
druple mezcla, de alta performance y 
único en el mercado con 4 principios 
activos. El mismo está compuesto 
por Protioconazole, Tebuconazole, Pi-

Ing. Agr. 
Federico 

Martínez, 
director 

general del 
grupo.
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coxystrobin y Mancozeb. Durante el lanzamiento, Martínez 
destacó que el NUVION DF proporciona control superior 
a las manchas foliares y roya, además contribuye al ma-
nejo de resistencia de las mencionadas enfermedades. “El 
nuevo producto ofrece una formulación moderna que facilita 
la dispersión y compatibilidad de mezcla con otros productos”, 
aseguró.
El producto fue desarrollado en base al complejo de 
enfermedades que atacan a los diversos cultivos como: 
soja, maíz y trigo. NUVION DF puede ser utilizado en 
todos los cultivos mencionados por su formulación. “Los 
agricultores pueden utilizar el producto con total seguridad 
y la garantía que Diagro ofrece a través de su línea de pro-
ductos ya posicionada en el mercado”, expresó.
“NUVION al ser un producto tan completo, actúa de manera 
preventiva y curativa tiene una acción sistémica, curativa, 
de multisitios que aporta al control de enfermedades y al 
manejo anti resistencia de la roya. Lo cual lo convierte en 
una herramienta insustituible dentro del manejo del produc-
tor” destacó.

Ambas jornadas incluyeron la char-
la vía streaming del Prof. Marcelo 
Gripa Madalosso, quien durante su 
presentación expuso sobre las “Es-
trategias de manejo de enfermedades 
de soja” abordando las diversas solu-
ciones para afrontar las enfermeda-
des de cara a la nueva campaña que 
se avecina.
A su turno, el Ing. Martínez se expla-
yó sobre NUVION DF, quien descri-
bió el producto, sus componentes y 
beneficios para la producción a los 
presentes en el evento y a quienes 
acompañaron el evento de manera 
virtual a través de las redes sociales 
de Diagro y Campo Agropecuario 
Multimedia.

30 AÑOS DE 
ACOMPAÑAMIENTO
Diagro celebró sus 3 décadas con lo 
que más sabe y aporta al mercado 
agrícola, soluciones y acompaña-
miento para la agricultura. Firme a 
sus objetivos y trayectoria de tra-
bajo celebró con la presentación del 
nuevo producto. Martínez destacó 
que los directivos y todo el equipo 
de la compañía decidió celebrar y 
compartir con los productores, tras 
un año de pandemia y restricciones, 
ofreciendo una amena reunión a sus 
clientes, colaboradores y directivos 
con el cumplimiento de los protoco-
los establecidos por el Ministerio de 
Salud Pública y Bienestar Social.
El director del Grupo aprovechó la 
oportunidad para agradecer a los 
productores por seguir apostan-
do por la firma que busca aportar y 
acompañar la producción agrícola, 
sobre todo busca atender las necesi-
dades que se van presentando a tra-
vés de representaciones de produc-
tos y su línea de formulación propia 
lograda a través la industria CHD’S, 
que apuesta permanentemente pro-
ducir con calidad.
La industria CHD’S ofrece un am-
plio portafolio para el tratamiento 
de semillas, fungicidas, insecticidas 
y herbicidas. Diagro actualmente 
acompaña a sus clientes a través de 
10 oficinas, 7 de ellas con unidades 
de acopio y su propia industria for-
muladora de productos.
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BOX EMPRESARIAL

Spraytec Paraguay 
sigue expandiéndose

D esde sus inicios el impulso innovador de 
Spraytec nunca se detuvo, lanzando constante-
mente nuevos productos aliando nutrición, sa-

nidad y tecnología de aplicación mediante sus exclusivas 
formulaciones de multiacción y de bajas dósis.
Un objetivo fundamental de su filosofía es obtener me-
jores resultados conservando al máximo los recursos 
naturales del planeta.
Este concepto disruptivo fue recibido con gran éxito en 
toda la región. Spraytec desembarcó en Paraguay hace 
15 años y desde entonces no ha parado de crecer. Con 
un historial de éxitos y con la premisa de adaptarse a los 
cambios y necesidades del productor actual, fue llevada 
a cabo su primera convención anual a la que denomina-
ron Smart Paraguay 2021.
Smart Paraguay es un espacio de capacitación, lanza-
mientos y actualización de informaciones para todos 
los colaboradores de esta prestigiosa empresa que 
sigue posicionándose y apostando en el mercado de 
nuestro país.

TRACTUS KIT
Pensando en el manejo nutricional 
de la soja, los micronutrientes son 
uno de los factores más limitantes 
para alcanzar altos rendimientos. 
Entre estos, el boro es un micronu-
triente con importancia macro. Su 
disponibilidad se ve afectada debi-
do a que el boro no está presente 
en el material de origen de nuestros 
suelos (basalto y arenisca). Otra 
razón es la dinámica en el suelo de 
este micronutriente, influenciado 
por la materia orgánica presente en 
el suelo, la forma química del boro 
(H3BO3), la lixiviación y la textura 
del suelo.
El boro tiene la función estructural 
donde forma parte de la pared ce-
lular, haciendo que las células sean 
más resistentes. Las plantas bien 
nutridas con boro tienen una mayor 
tasa de floración y fructificación, 
además este micronutriente esen-
cial favorece el transporte de fotoa-
similados por el floema, evitando la 
formación de calosa.
Para llevar soluciones al productor 
Spraytec cuenta con Tractus Kit®. 
Compuesto por dos fuentes de boro 
quelatado y complejado, aseguran-
do la disponibilidad durante todo 
el ciclo del cultivo, y el adyuvante 
Fulltec Max® para asegurar la esta-
bilidad de la aplicación del caldo y 
reducción de pH. Recomendamos la 
aplicación en la desecación previa a 
la siembra junto con herbicidas. Va-
rios estudios y trabajos de campo 
concluyeron en la mejora de la efi-
ciencia en el control de las plantas 
dañinas y la demanda de boro en el 
cultivo, lo que garantiza así una ma-
yor productividad.

Samuel 
Da Silva, 

Representante 
Técnico 

Comercial, 
Spraytec 

Paraguay.
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BOX EMPRESARIAL

BALPAR S.A. invierte para el peso justo

Básculas pesa camiones 
aporta eficiencia en los costos

L as básculas pesa camiones son elementos esen-
ciales y constituyen uno de los pilares más impor-
tantes de las empresas agroindustriales y produc-

tores locales de porte pequeño y mediano. Las mismas 
otorgan seguridad y control en sus transacciones co-
merciales contribuyendo en la eficiencia para realizar 
controles internos, compra de insumos para su produc-
ción o para realizar entrega a clientes.
La firma BALPAR S.A (Balanzas Paraguayas) cuenta con 
una zona de testeo dentro de su predio con el fin de com-
plementar los trabajos de implementación del laborato-
rio de calibración de masas, conforme a la norma ISO / 
IEC 17025. Mediante esto, BALPAR S.A. estará testean-
do sus básculas para camiones con pesas homologadas y 
calibradas hasta un 50% de su fondo de escala de la ca-
pacidad de la báscula, garantizando una mayor precisión 
en el pesaje de estos equipos.
BALPAR S.A. actualmente cuenta con un camión metro-
lógico exclusivo para realizar pruebas dentro de su zona 
de testeo. Los clientes interesados en el equipo de pesa-
je pueden visitar las instalaciones, ver la báscula pesa ca-
miones y ver insitu las pruebas de las pesadas realizadas. 
La exactitud y la precisión de la báscula es un factor 
determinante a la hora de realizar transacciones co-

merciales, es por ello que todas las 
calibraciones son realizadas con pe-
sas certificadas por el Instituto Na-
cional de Tecnología, Normalización 
(INTN) - y Metrología.
“El objetivo de realizar estas demos-
traciones es que el cliente pueda te-
ner una experiencia cercana con las 
básculas pesa camiones, comprobar 
la calidad de nuestros equipos y todo 
el plantel humano que tenemos a dis-
posición para realizar el asesoramiento 
correspondiente y el seguimiento en 
el área de post venta” Indico Cristian 
Postel – Gerente de Cuentas Claves 
de BALPAR S.A.
“Además a mediano y corto plazo te-
nemos previsto contar con un lugar 
totalmente preparado para realizar 
un recorrido por las instalaciones en 
zonas de producción y un espacio para 
poder visualizar nuestro Laboratorio 
de calibración con equipos totalmente 
modernos”, recalcó Postel.

Cristian Postel, 
gerente de 

Cuentas Clave 
de Balpar.
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BOX EMPRESARIAL

Control de babosas 
y caracoles
L as babosas y los caracoles son plagas que pueden 

provocar graves daños en diferentes cultivos en 
muy poco tiempo. Ellos son moluscos, herbívoros 

que gustan de la humedad y que están más activos prin-
cipalmente en otoño y primavera. Actúan por la noche y 
cuando salen a alimentarse atacan primero las hojas, las 
yemas y brotes tiernos. 
Para combatir esta plaga, Rizobacter el uso del 
CLARTEX + R TDS, molusquicida, fitosanitario en forma 
de cebo para el control de caracoles y babosas.
Clartex mata las babosas por deshidratación; posee una 
gran capacidad de atracción; permite obtener una exce-
lente cobertura del suelo.

COMPORTAMIENTO 
DE LAS BABOSAS
Las babosas son hermafroditas, to-
dos los individuos se comportan 
como hembras y ponen numerosos 
huevos (100 a 500 por individuo)
Son vectores de numerosos virus, 
bacterias y agentes patógenos, son 
longevas pueden vivir entre 8 y 9 
meses. Además son polífagas ya 
que atacan desde el momento de 
la siembra a toda clase de cultivos 
sean: soja, girasol, canola, maíz, tri-
go, pradera, arveja y otros. Pueden 
consumir hasta el 50% de su peso en 
una sola noche.
Su incidencia se incrementa en con-
diciones climáticas de alta humedad 
relativa del aire, buena humedad del 
suelo y temperaturas medias de 15 a 
20 grados centígrados.
Gusta de los suelos con optima es-
tructura y contenidos medios a altos 
de materia orgánica, principalmente 
los suelos manejados bajo el sistema 
de siembra directa, con escasa re-
moción.
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EVENTOS ONLINE

GPSA y Red Surcos 
se unen para ofrecer 
innovadas tecnologías 
al agro paraguayo
Las empresas GPSA y Red Surcos presentaron su alianza para proveer in-
sumos innovadores al mercado agrícola paraguayo. Fue durante una pre-
sentación on line el pasado 24 de junio. En la oportunidad ambas empresas 
destacaron sus objetivos de trabajar en forma conjunta para ofrecer tecnolo-
gía diferenciada al agronegocio paraguayo.

D urante una presentación virtual las empresas 
GPSA y Red Surcos dieron a conocer oficial-
mente su alianza para ofrecer defensivos agrí-

colas con tecnología diferenciada al mercado paragua-
yo. Como anfitriones, desde el piso, estuvieron el Ing. 
Agr. Fabian Pereira, director comercial de GPSA y el Ing. 
Agr. Julio Codas, gerente comercial de Paraguay de Red 
Surcos, quienes dieron la bienvenida y destacaron la sa-
tisfacción de ambas empresas de trabajar juntos para 
ofrecer tecnologías innovadoras al agro paraguayo.
Pereira resaltó que la prioridad de GPSA fue aportar he-

rramientas tecnológicas para poder 
maximizar los rendimientos de cada 
uno de sus clientes y amigos produc-
tores. 
“Vimos que las herramientas desarro-
lladas por Red Surcos podían ser po-
sible poner en la mano de los produc-
tores para poder darles alternativas 
diferenciadas. Por esta razón lo vimos 
como potencial aliado ya que nos po-
dían proporcionar herramientas inno-
vadoras para que los agricultores pue-
dan acercarse a la maximización de sus 
producciones”.
Por su parte, Diego Bozzotti, direc-
tor de mercados internacionales 
de Red Surcos, manifestó que Red 
Surcos es una empresa familiar que 
nació en Argentina hace más de 40 
años. Dedicada a la comercialización 
de insumos para el agro, con foco en 
la innovación y desarrollo de nuevos 
productos busca constantemente 
una revolución en el agro.
Mencionó que desde el año pasado 
han iniciado un plan estratégico de 
fuerte desarrollo y crecimiento, con 
el propósito de seguir fortalecién-
dose como empresa con mejoras 
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en los canales de distribución en la Argentina, el fuerte 
desarrollo en mercados internacionales y seguir siendo 
una empresa innovadora aportando al agro, con mejoras 
al medio ambiente y ofreciendo propuestas acordes a 
las necesidades de los productores. 
Refiriéndose al paraguayo, manifestó su gran importan-
cia para la compañía, ya que existe muchos puntos en 
común con al mercado argentino. “Los agricultores de este 
país buscan nuevas tecnologías, soluciones y están abiertos 
al cambio continuo para lograr una mayor productividad y 
ser cada vez más amigables con el medio ambiente. “Para-
guay tiene una participación muy importante en el agrone-
gocio, porque los productores siempre están en la vanguar-
dia, buscan renovar sus rendimientos y adoptar nuevas y 
mejores tecnologías y eso básicamente es el ADN de Red 
Surcos”, dijo.

Mencionó que hasta ahora el plan 
estratégico los impulsó a ganar una 
cuota importante del mercado de 
Paraguay. “Estamos muy conformes 
con nuestro desarrollo y crecimiento de 
cara al futuro para el mercado de Para-
guay. No solo en soja, trigo y maíz za-
friña, también en cultivo de arroz. Eso 
hace que estemos mas esperanzados 
de participar en el desarrollo del agro 
del Paraguay”, dijo. 
Mencionó que la compañía está enca-
rando una fuerte inversión en Paraguay 
para que de aquí a dos años se dispon-
ga de 25 productos que actualmente 
están en proceso de registro.

Ing. Agr. Fabián Pereira,
Director Comercial GPSA.

Ing. Agr. Julio Codas,
Gerente Comercial Red Surcos.





30 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Julio 2021 www.campoagropecuario.com.py

EVENTOS ONLINE

FORMULACIONES DIFERENCIADAS
Por su parte, Sebastián Parola, gerente de marketing de 
Red Surcos LATAM, agradeció a GPSA, y comentó sobre 
las formulaciones diferenciadas que vienen desarrollan-
do desde hace 10 años, enfocados a productos más ami-
gables, mucho más eficientes para llevar adelante una 
producción mucho más sustentable y haciendo alimen-
tos mucho más seguros.
Explicó que la Nanotecnología es una disciplina que se 
preocupa de comprimir la materia y llevarlo en tamaño 
nanométrico. “Lo que hacemos es llevar las partículas de 
principio activo y la formulación a un tamaño mucho más 
pequeño de lo que estábamos acostumbrados a trabajar con 
las formulaciones convencionales”, dijo.
Mencionó que la Nanotecnología permite la obtención 
de productos más eficientes, con menos impacto en el 
medio ambiente, permiten desarrollar materiales con 
nuevas propiedades, distintos a lo que se está acostum-
brado a trabajar. Mejora la solubilidad y la velocidad de 
ingreso del producto en la planta. 
“Con una menor cantidad de activo se puede lograr una mayor 
eficiencia gracias a esta nueva tecnología aplicada, ya desde 
la preparación del caldo, hasta la aplicación del mismo. La na-
notecnología aplicada al agro mejora solubilidad del producto, 
aumenta la eficacia, mejora la tasa de absorción, no necesitan 

agregados de coadyuvantes, reducen el 
impacto ambiental, merma la volatiliza-
ción, el olor y regula el pH del agua”, dijo.

PRODUCTOS DE 
RED SURCOS
Durante la presentación Red Surcos 
presentó sus productos entre los 
que destacó: El Dedalo elite (2,4D 
30% ME) para desecación, recomen-
dado a una dosis de 1.200 cc/ha y el 
Cowboy elite (Dicamba 20% ME). 
Este producto posee una alta com-
patibilidad en mezcla y reducción de 
la volatibilidad, tiene un sinergismo 
con Dedalo elite en el control de 
malezas de hoja ancha reduciendo 
el rebrote de la coniza.
También forma parte del portafolio 
el graminicida Apofis elite (Cl eto-
dim 24% ME) y Gramini elite (Cle-
todim 12% +Haloxifop 6% ME) ex-
celente para el control de gramíneas 
anuales y perennes y Orcuss elite 
(Haloxifop 25% ME).

Ing. Sebastián Parola,
Gerente de Marketing - Red Surcos.
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BUNGE PARAGUAY E YTL 
DESARROLLAN SIMPOSIO

Escenario actual y 
perspectivas de la fertilidad 
del suelo en Paraguay
La agricultura del siglo XXI enfrenta el desafío del manejo eficiente y efec-
tivo de los recursos e insumos siendo el “suelo” el componente clave, aten-
diendo que la productividad de los diferentes cultivos depende de los ma-
nejos que este recibe. Bunge Paraguay e YTL realizaron un simposio virtual 
sobre Fertilidad de suelo en Paraguay el 12 julio con la disertación del doctor 
Andre Zabini, director del laboratorio Agronómico.

H aciendo un diagnóstico del escenario actual 
del suelo en Paraguay, el doctor Andre Zabini 
del Laboratorio Agronómico expresó que los 

estudios indican que en la región Oriental actualmente 
alrededor del 50% de las áreas cultivadas presentan un 
elevado nivel de acidez, con la carencia de algunos ele-
mentos como el magnesio y calcio.

Durante la charla virtual, el Ing. Agr. 
André Zabini, abordó varios puntos 
como la problemática en torno a la 
acidez del suelo, los preocupantes 
niveles de deficiencia de nutrientes 
que se observa y los desafíos que 
enfrenta la agricultura moderna.
Para entrar en contexto, el profe-
sional primero hizo referencia a la 
particularidad de los suelos en paí-
ses subtropicales como el nuestro, 
cuyo material de origen y proceso 
de formación determinan en gran 
medida su estructura al igual que 
las condiciones climáticas propias 
de la región, dando como resultado 
un marcado desgaste, y, por ende, la 
acidez característica que dificulta el 
correcto desarrollo de la actividad 
agrícola-ganadera. La carencia de 
nutrientes en el suelo (magnesio, 
azufre y boro, por citar algunos) 
repercute negativamente en el ren-
dimiento del cultivo y compromete 
la inversión de los agricultores ha-
ciendo imprescindible la adopción 
de nuevas estrategias, tecnologías o 
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mecanismos que permitan paliar la situación. 
Mencionó que la acidez del suelo es parte del proceso 
natural, pero las practicas agrícolas y el efecto climático, 
principalmente las lluvias contribuyen a la acidez.
“La aplicación de calcáreo es la forma más eficiente y de me-
nor costo para corregir la acides del suelo”, destacó al men-
cionar que un buen manejo de suelo tiene su costo, pero 
también beneficios.
Indicó que, en algunos casos críticos, la corrección de 
suelo más una buena fertilización puede demandar una 

inversión de 300 y 400 dólares por 
hectárea. “Eso retorna rápidamente 
con el aumento de productividad”, re-
saltó.
Entre los efectos negativos que 
produce la acidez del suelo en los 
cultivos mencionó que reduce el 
crecimiento de las raíces por ende le 
impide a que llegue a la profundiza-
ción de raíces. Además, la acidez del 
suelo es responsable por la mayor 
solubilidad del aluminio, un elemen-
to tóxico a las plantas.
El disertante expresó que la planta 
necesita por lo menos seis elemen-
tos minerales llamados macronu-
trientes tales como: el nitrógeno 
(N), fósforo (P), potasio (K), azufre 
(S), magnesio (Mg) y calcio (Ca), y mi-
cronutrientes entre los que se des-
tacan: el hierro (Fe), zinc (Zn), man-
ganeso (Mn), boro (B), cobre (Cu), 
molibdeno (Mo), Niquel (Ni) y cloru-
ro (Cl). Todos estos elementos cita-
dos cumplen con funciones fisiológi-
cas importantes para el crecimiento 
de la planta interviniendo en el pro-
ceso de la fotosíntesis, respiración, 
síntesis de proteínas, etc.

Ing. Agr. André 
Zabini, director 
del laboratorio 

Agronómico.
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Algunos factores que contribuyen a la acidificación del 
suelo son el bajo uso de calcáreo, las prácticas agrícolas 
inadecuadas y el efecto climático, más concretamente a 
consecuencia del lavado de nutrientes por medio de las 
lluvias. En tal sentido, la remoción de nutrientes con las 
cosechas también genera la disminución de nutrientes 
esenciales para las plantas.
Zabini reiteró que la práctica del encalado es el método 
más eficaz y con mejor relación costo/beneficio para la 
corrección de la acidez del suelo y aporte de nutrientes 
como Mg y Ca. identificar las deficiencias específicas y 
luego en función de los resultados elegir los fertilizantes 
(químicos u orgánicos) y materiales más apropiados con 
el objetivo de elevar el pH y devolverle al suelo los nu-
trientes que este necesita. 
Instó a optar por productos correctivos que aporten 
algo más que simplemente calcio y magnesio, es decir, 

BOX EMPRESARIAL

trabajar con correctivos nutriciona-
les, por ejemplo, enmiendas o calcá-
reos enriquecidos con azufre, pota-
sio y otros macro y micronutrientes. 
El profesional sugirió tener en cuen-
ta las composiciones mas modernas 
disponibles en el mercado.
“Actualmente con la evolución de los 
cultivos, aplicar solo tres macronu-
trientes (N-P-K) ya no es suficiente para 
lograr altos rendimientos y responder 
al potencial genético existente. Para la 
mejor respuesta podemos utilizar fer-
tilizantes con nuevas tecnologías, con 
liberación más gradual de nutrientes, 
tecnologías de protección físico quími-
co de nutrientes y fertilizantes que dis-
ponen de macro y micronutrientes en 
el mismo producto. Con estos podemos 
proveer una nutrición más equilibrada 
para los cultivos”, dijo.
Manifestó además que cada vez los 
márgenes entre costo de produc-
ción y ganancia es más estrecha 
y esto impulsa a ser cada vez más 
eficientes. La eficiencia pasa por 
muchos factores y tecnologías de 
precisión ayudan mucho a optimizar 
los costos.

RECOMENDACIONES
“Estamos viviendo un buen año de 
producción agrícola, y los producto-
res están preparando sus suelos para 
elevar el rendimiento de sus cultivos 
buscando el equilibrio ideal de nutrien-
tes a lo largo de las diferentes etapas”, 
puntualizó.
Zabini recomendó a los agricultores 
que busquen el asesoramiento téc-
nico para que hagan un muestreo de 
suelo bien hecho, así poder identifi-
car la deficiencias o excesos y elegir 
el correctivo u fertilizante mas ade-
cuado para su parcela.
Mencionó que las empresas Bunge 
e YTL integraron una iniciativa va-
liosa, donde ellos dan la posibilidad 
para que el agricultor acceda al mo-
nitoreo de suelo, una vez que hacen 
parte del uso de fertilizantes. “No 
sólo la entregan el producto, hacen po-
sible el acceso a un trabajo técnico de 
diagnóstico del suelo”, dijo.
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La importancia de 
una hidrolavadora 
profesional

Son de carácter práctico, eficaz, y 
económico para una limpieza em-
presarial.
Algunas de sus ventajas son el tiem-
po y la rapidez del trabajo, son se-
guras y con mejores terminaciones, 
de fácil utilización y por sobre todo 
cabe destacar el ahorro de agua con 
ayuda de estos equipos.
IMAG provee cada uno de sus re-
puestos para sus hidrolavadoras 
GOODYEAR y POWERMAQ al día 
de ser necesario desde nuestra casa 
central o sucursales en Ciudad del 
Este o Encarnación con entrega in-
mediata.
Para más información, los intere-
sados pueden comunicarse al 021 
511 990/1 o nuestra línea directa de 
WhatsApp el 0986 100 199.
www.imag.com.py
Facebook: IMAG
Instagram: IMAGpy

L a firma IMAG, con el afán de seguir brindando 
soluciones de calidad, en esta oportunidad nos 
presenta sus opciones de hidrolavadoras de uso 

profesional de sus marcas representadas GOODYEAR y 
POWERMAQ y detalla sobre sus aplicaciones y respec-
tivas ventajas.
En muchas ocasiones el limpiar inmensas fábricas y 
plantas industriales no es cosa sencilla, ya que son uti-
lizados grandes contenedores, máquinas, mezcladoras 
y herramientas que se llenan de sustancias químicas, 
residuos y desechos nocivos producidos por los mismos 
contribuyendo a la contaminación industrial.
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Dos décadas con 
tendencia a avances 
y a nuevos desafíos

Dos décadas con 
tendencia a avances 
y a nuevos desafíos



39

En estas dos décadas se notó un sostenido 
avance del sector productivo. Si bien, se re-
gistraron altibajos como es de suponer, fue 
determinante el desempeño del campo para 
conquistar varios logros. La adopción de tec-
nología y los buenos vientos a favor fueron de-
terminantes para consolidar al sector como 
pilar de la economía nacional y llevar al país 
a ser referencia como productor y exportador 
de alimentos. El desafío ahora pasa a saber re-
orientar las velas para conducir el navío de la 
mejor manera posible en una coyuntura muy 
diferente a tiempo atrás.

E n términos económicos, Pa-
raguay registró mayorita-
riamente un periodo de bo-

nanza en las dos últimas décadas, 
alentadas por los vientos de cola 
favorables a la producción, en gran 
medida generada por la demanda 
de alimentos, siendo estos el rubro 
fuerte de la estructura económica 
nacional. Así, de problemas financie-
ros a finales del siglo pasado, suma-
dos a tropiezos en sanidad animal y 
al vaivén de la incidencia climática 
en la agricultura, el país se posicionó 
como referente en la producción y 
exportación de alimentos.
Entre los puntos igualmente des-
tacados se pueden mencionar el 

trabajo de mantener una macroeco-
nomía sana y estable, más allá de 
las demandas sociales. Los núme-
ros indican evoluciones favorables 
incluso en términos de ingreso per 
cápita, lo que contribuyó a dina-
mizar la economía. En materia de 
inversiones, desembarcaron varios 
proyectos e iniciativas. Se avanzó 
en la industrialización de la materia 
prima y se exportaron mercaderías 
no tradicionales y/o a mercados no 
tradicionales de manera inédita.
Crisis económicas se sucedieron, 
como en el 2008, con secuelas en el 
país al año siguiente o sequías 
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fuertes, como la del 2009. Pero todo esto se contrarres-
taba con el colchón que produjeron en aquella época los 
buenos años de los commodities y la recuperación fue 
tal que se lograron crecimientos récords como no se 
habían registrado en varias décadas. Pero sin duda, con 
la merma de esos vientos de cola a favor, el arribo de la 
pandemia en el 2020 se sumó a otra serie de adversida-
des, como menos precios y sequía.
Quizás por eso en el último año se sintió con más fuer-
za los golpes que en otras partes se venían dando y que 
por la estabilidad macroeconómica aquí se atenuaban. 
Volvieron a aparecer otros problemas como la situación 
del Mercosur cada vez más debilitado. Y en toda esa si-
tuación, la producción siempre colaboró para evitar una 
caída mayor. A veces en forma aislada, la agricultura o 
la ganadería, pero siempre una de las patas “salvando el 

año”. Fue el sector agropecuario y 
forestal igualmente promotor de las 
inversiones.
Mientras se logró cierta estabilidad 
con la inflación, la alta dependencia 
de nuestra economía hacia la acti-
vidad del campo hizo que aquella 
permanentemente fluctúe según el 
comportamiento del clima y su inci-
dencia en la producción. Por ello se 
evidenció la importancia de apuntar 
a dar valor agregado a la materia 
prima y a instalar grandes industrias 
en el país. Afloraron aceiteras, frigo-
ríficos, molinos y otros, incluso con 
sectores como biocombustibles y 
almidón. Los granos también fueron 
incorporados en piensos.
Uno de los sectores más relegados, 
el forestal, empezó a tener algunos 
respaldos, como la denominada “Ley 
de Vuelo Forestal” y otros. Las inver-
siones en reforestación aumentaron 
y la producción combinada ganó te-
rreno, con emprendimientos agro-
silvipastoriles. La infraestructura y 
la logística se vieron beneficiadas 
con nuevos puertos, rutas y amplia-
ción de la capacidad estática. La ge-
neración de puestos de trabajo crea-
das por el campo fue fundamental 
para mejorar las condiciones de vida 
de muchas familias.
La adopción de tecnología igual-
mente supuso un impulso a las ac-
tividades del campo. Paraguay fue 
incorporando incluso biotecnología 
a otras especies no solo a la soja. A 
la par, la soja también pasó a ser un 
rubro de las pequeñas fincas. Los nú-
meros demuestran el interés de va-
rios campesinos minifundiarios en 
cultivar la oleaginosa. El maíz tam-
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bién avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como 
el segundo rubro en importancia. Las investigaciones en 
trigo, por privados, hoy son referencia internacional.
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida 
de estatus y cierres de mercados por la aftosa, pero hoy 
mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo 
esto hizo que también el sector financiero mirara de 
otra forma al campo y se habilitaron nuevas y especia-
les líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos 
afloraron y ensancharon la cartera crediticia. El sector 
cooperativo también tuvo un despegue con emprendi-
mientos trascendentes como un banco y una empresa 
de insumos con capital cooperativo.
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y 
las proveedoras de insumos también se vieron favore-
cidas con demandas por productos de calidad cada vez 
mayor. La tecnología también se notó en estos segmen-
tos en donde hoy ofrecen artículos tan avanzados como 
facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicacio-
nes igualmente demostraron que es un aliado importan-
te para que el campo no pare, sobre todo en el último 
año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, 
ahora el panorama está más incierto.

ALGODÓN
Tras su estrepitosa caída, la superfi-
cie y la producción se mantuvieron 
sin mayores sobresaltos en estas 
dos últimas décadas. Sí se notó un 
incremento en los rendimientos, po-
siblemente alentados por una meca-
nización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías.

agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
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ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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ALGODÓN

Superficie Producción Rendimiento

agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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ARROZ CON RIEGO. Aunque la superficie presentó un interesante incremento, la 
producción fue la que dio un salto en estos 20 años. Fue uno de los rubros con mayor 
inversión de las empresas, motivados igualmente por la posibilidad de exportar, con lo 
que pasó a tener participación propia entre los envíos de granos. 
 

 
 
 
CANOLA. De comportamiento irregular, su cultivo fluctuó bastante incluso con años si 
registrar siembra o producción, sobre todo en el arranque del milenio, a pesar de las 
grandes expectativas que generó a finales del siglo pasado. Por lo demás, mantuvo 
cierto nivel de piso en los rendimientos anuales. 
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ARROZ CON RIEGO
Aunque la superficie presentó un 
interesante incremento, la produc-
ción fue la que dio un salto en estos 
20 años. Fue uno de los rubros con 
mayor inversión de las empresas, 
motivados igualmente por la posibi-
lidad de exportar, con lo que pasó a 
tener participación propia entre los 
envíos de granos.

agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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NOTA DE TAPA

CANOLA
De comportamiento irregular, su cultivo fluctuó bastan-
te incluso con años sin registrar siembra o producción, 
sobre todo en el arranque del milenio, a pesar de las 
grandes expectativas que generó a finales del siglo pa-
sado. Por lo demás, mantuvo cierto nivel de piso en los 
rendimientos anuales.

GIRASOL
Otro de los rubros con muchos vai-
venes y que está muy supeditado 
a la variación de cultivos de mayor 
peso, por lo que muchas veces debe 
ceder espacio para dar a aquellos. 
Existieron intentos por fortalecerlo, 
pero hubo años malos que termina-
ron por relegarlo en una tendencia a 
la baja en los últimos años.

CAÑA DE AZÚCAR
El gran desafío sigue siendo mejorar los rendimientos. Si 
bien es cierto, en los últimos años se está logrando incre-
mentos, el techo productivo todavía está muy distante. 
Se notó igualmente una intención de tratar de retomar 
trabajos de investigación. Hubo cierto avance en meca-
nización.

 
 
ARROZ CON RIEGO. Aunque la superficie presentó un interesante incremento, la 
producción fue la que dio un salto en estos 20 años. Fue uno de los rubros con mayor 
inversión de las empresas, motivados igualmente por la posibilidad de exportar, con lo 
que pasó a tener participación propia entre los envíos de granos. 
 

 
 
 
CANOLA. De comportamiento irregular, su cultivo fluctuó bastante incluso con años si 
registrar siembra o producción, sobre todo en el arranque del milenio, a pesar de las 
grandes expectativas que generó a finales del siglo pasado. Por lo demás, mantuvo 
cierto nivel de piso en los rendimientos anuales. 
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CAÑA DE AZÚCAR. El gran desafío sigue siendo mejorar los rendimientos. Si bien 
es cierto, en los últimos años se está logrando incrementos, el techo productivo todavía 
está muy distante. Se notó igualmente una intención de tratar de retomar trabajos de 
investigación. Hubo cierto avance en mecanización. 
 

 
 
 
GIRASOL. Otro de los rubros con muchos vaivenes y que está muy supeditado a la 
variación de cultivos de mayor peso, por lo que muchas veces debe ceder espacio para 
dar a aquellos. Existieron intentos por fortalecerlo, pero hubo años malos que 
terminaron por relegarlo en una tendencia a la baja en los últimos años. 
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CAÑA DE AZÚCAR. El gran desafío sigue siendo mejorar los rendimientos. Si bien 
es cierto, en los últimos años se está logrando incrementos, el techo productivo todavía 
está muy distante. Se notó igualmente una intención de tratar de retomar trabajos de 
investigación. Hubo cierto avance en mecanización. 
 

 
 
 
GIRASOL. Otro de los rubros con muchos vaivenes y que está muy supeditado a la 
variación de cultivos de mayor peso, por lo que muchas veces debe ceder espacio para 
dar a aquellos. Existieron intentos por fortalecerlo, pero hubo años malos que 
terminaron por relegarlo en una tendencia a la baja en los últimos años. 
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KA’A HE’E
Impulsado como opción para los pe-
queños agricultores y con algunas 
inversiones importantes en los prime-
ros años del milenio, el cultivo presen-
ta cierta tendencia alcista en superfi-
cie y producción. Nota pendiente es 
uniformar rendimientos y tratar de 
incrementarlos. Las exportaciones se 
concentran en nichos de mercado.

KA’A HE’E. Impulsado como opción para los pequeños agricultores y con algunas 
inversiones importantes en los primeros años del milenio, el cultivo presenta cierta 
tendencia alcista en superficie y producción. Nota pendiente es uniformar rendimientos 
y tratar de incrementarlos. Las exportaciones se concentran en nichos de mercado. 
 

 
 
 
MAÍZ. Uno de los cultivos con mayores saltos en estos veinte años. Manteniendo 
prácticamente la superficie logró tendencias alcistas en producción y rendimientos y 
todavía tiene para más. Mucha apuesta privada por tecnologías cada vez más elevadas y 
gran difusión con principal rubro de entrezafra en la rotación de cultivos. 
 

 
 
 

 -
 200
 400
 600
 800
 1.000
 1.200
 1.400
 1.600
 1.800

 -
 500

 1.000
 1.500
 2.000
 2.500
 3.000
 3.500
 4.000
 4.500

20
01

/0
2

20
02

/0
3

20
03

/0
4

20
04

/0
5

20
05

/0
6

20
06

/0
7

20
07

/0
8

20
08

/0
9

20
09

/1
0

20
10

/1
1

20
11

/1
2

20
12

/1
3

20
13

/1
4

20
14

/1
5

20
15

/1
6

20
16

/1
7

20
17

/1
8

20
18

/1
9

20
19

/2
0

KA'A HE'E

Superficie Producción Rendimiento

 -

 1.000

 2.000

 3.000

 4.000

 5.000

 6.000

 -

 1.000.000

 2.000.000

 3.000.000

 4.000.000

 5.000.000

 6.000.000

 7.000.000

20
01

/0
2

20
02

/0
3

20
03

/0
4

20
04

/0
5

20
05

/0
6

20
06

/0
7

20
07

/0
8

20
08

/0
9

20
09

/1
0

20
10

/1
1

20
11

/1
2

20
12

/1
3

20
13

/1
4

20
14

/1
5

20
15

/1
6

20
16

/1
7

20
17

/1
8

20
18

/1
9

20
19

/2
0

MAÍZ

Superficie Producción Rendimiento

agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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ALGODÓN

Superficie Producción Rendimiento

agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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MAÍZ
Uno de los cultivos con mayores saltos en estos veinte 
años. Manteniendo prácticamente la superficie logró 
tendencias alcistas en producción y rendimientos y to-
davía tiene para más. Mucha apuesta privada por tecno-
logías cada vez más elevadas y gran difusión con princi-
pal rubro de entrezafra en la rotación de cultivos.

MANÍ
Entre los sectores que siguen impul-
sando su cultivo están las coopera-
tivas de producción del Chaco. La 
variación de cotización hace que los 
agricultores a veces opten por otros 
rubros como sésamo o chía. Más de 
la mitad del volumen obtenido se ex-
porta y también existen trabajos de 
investigación en el sector público.

MANDIOCA
Uno de los rubros más estables, salvo un par de tempo-
radas, pero sin mayores sobresaltos. Se apostó por in-
dustrializar la materia prima a principios del siglo. Luego 
se frenó un tanto debido a problemas en la comercializa-
ción. No obstante, se lograron abrir mercados y a la vez, 
contribuir en la seguridad alimentaria.

POROTO
Importante por su contribución en la 
seguridad alimentaria, es uno de los 
rubros que igualmente recibe algún 
tipo de trabajos de investigación por 
parte del sector público, justamente 
por su incidencia en las fincas de pe-
queños productores. En veinte años, 
salvo la mala campaña de principios 
de la década pasada, por sequía, man-
tuvo sus niveles en superficie, pro-
ducción y rendimiento agrícola.

KA’A HE’E. Impulsado como opción para los pequeños agricultores y con algunas 
inversiones importantes en los primeros años del milenio, el cultivo presenta cierta 
tendencia alcista en superficie y producción. Nota pendiente es uniformar rendimientos 
y tratar de incrementarlos. Las exportaciones se concentran en nichos de mercado. 
 

 
 
 
MAÍZ. Uno de los cultivos con mayores saltos en estos veinte años. Manteniendo 
prácticamente la superficie logró tendencias alcistas en producción y rendimientos y 
todavía tiene para más. Mucha apuesta privada por tecnologías cada vez más elevadas y 
gran difusión con principal rubro de entrezafra en la rotación de cultivos. 
 

 
 
 

 -
 200
 400
 600
 800
 1.000
 1.200
 1.400
 1.600
 1.800

 -
 500

 1.000
 1.500
 2.000
 2.500
 3.000
 3.500
 4.000
 4.500

20
01

/0
2

20
02

/0
3

20
03

/0
4

20
04

/0
5

20
05

/0
6

20
06

/0
7

20
07

/0
8

20
08

/0
9

20
09

/1
0

20
10

/1
1

20
11

/1
2

20
12

/1
3

20
13

/1
4

20
14

/1
5

20
15

/1
6

20
16

/1
7

20
17

/1
8

20
18

/1
9

20
19

/2
0

KA'A HE'E

Superficie Producción Rendimiento

 -

 1.000

 2.000

 3.000

 4.000

 5.000

 6.000

 -

 1.000.000

 2.000.000

 3.000.000

 4.000.000

 5.000.000

 6.000.000

 7.000.000

20
01

/0
2

20
02

/0
3

20
03

/0
4

20
04

/0
5

20
05

/0
6

20
06

/0
7

20
07

/0
8

20
08

/0
9

20
09

/1
0

20
10

/1
1

20
11

/1
2

20
12

/1
3

20
13

/1
4

20
14

/1
5

20
15

/1
6

20
16

/1
7

20
17

/1
8

20
18

/1
9

20
19

/2
0

MAÍZ

Superficie Producción Rendimiento

MANDIOCA. Uno de los rubros más estables, salvo un par de temporadas, pero sin 
mayores sobresaltos. Se apostó por industrializar la materia prima a principios del siglo. 
Luego se frenó un tanto debido a problemas en la comercialización. No obstante, se 
lograron abrir mercados y a la vez, contribuir en la seguridad alimentaria. 
 

 
 
 
MANÍ. Entre los sectores que siguen impulsando su cultivo están las cooperativas de 
producción del Chaco. La variación de cotización hace que los agricultores a veces 
opten por otros rubros como sésamo o chía. Más de la mitad del volumen obtenido se 
exporta y también existen trabajos de investigación en el sector público. 
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MANDIOCA. Uno de los rubros más estables, salvo un par de temporadas, pero sin 
mayores sobresaltos. Se apostó por industrializar la materia prima a principios del siglo. 
Luego se frenó un tanto debido a problemas en la comercialización. No obstante, se 
lograron abrir mercados y a la vez, contribuir en la seguridad alimentaria. 
 

 
 
 
MANÍ. Entre los sectores que siguen impulsando su cultivo están las cooperativas de 
producción del Chaco. La variación de cotización hace que los agricultores a veces 
opten por otros rubros como sésamo o chía. Más de la mitad del volumen obtenido se 
exporta y también existen trabajos de investigación en el sector público. 
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POROTO. Importante por su contribución en la seguridad alimentaria, es uno de los 
rubros que igualmente recibe algún tipo de trabajos de investigación por parte del sector 
público, justamente por su incidencia en las fincas de pequeños productores. En veinte 
años, salvo la mala campaña de principios de la década pasada, por sequía, mantuvo sus 
niveles en superficie, producción y rendimiento agrícola. 
 

 
 
 
SÉSAMO. En el principio surgió como alternativa de renta para la agricultura familiar 
con la caída del algodón. No obstante, demostró en estos años mucha irregularidad en 
superficie, producción y, por sobre todo, precios. Todo ello hicieron que algunos 
busquen otras opciones. No obstante, logró mercados de exportación. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
 

 

 -

 500

 1.000

 1.500

 2.000

 2.500

 3.000

 -

 50.000

 100.000

 150.000

 200.000

 250.000

 300.000

 350.000

200
1/0

2
200

2/0
3

200
3/0

4
200

4/0
5

200
5/0

6
200

6/0
7

200
7/0

8
200

8/0
9

200
9/1

0
201

0/1
1

201
1/1

2
201

2/1
3

201
3/1

4
201

4/1
5

201
5/1

6
201

6/1
7

201
7/1

8
201

8/1
9

201
9/2

0

ALGODÓN

Superficie Producción Rendimiento

agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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NOTA DE TAPA

SÉSAMO
En el principio surgió como alternativa de renta para 
la agricultura familiar con la caída del algodón. No obs-
tante, demostró en estos años mucha irregularidad en 
superficie, producción y, por sobre todo, precios. Todo 
ello hicieron que algunos busquen otras opciones. No 
obstante, logró mercados de exportación.

SOJA
La constante fue aumento de área, incluso llegó al Cha-
co. Altibajos por años buenos y malos o precio fluctuan-
te no impidieron que siga como principal motor del PIB 
agrícola. Grandes inversiones en genética, industrias e 
infraestructura acompañaron su desarrollo. Igualmente, 
la agricultura familiar la introdujo como rubro de renta.

TABACO
Uno de los renglones agrícolas más 
regulares, quizás por la concentración 
que se tiene en la comercialización, al 
ser algunas tabacaleras las que ope-
ran en el mercado. La tendencia al me-
joramiento del rendimiento presenta 
un ligero incremento en dos décadas. 
Si bien presente en varias zonas, el 
cultivo se centra más en el Norte.

TÁRTAGO
Otro de los rubros en los que se dio 
especial interés a principios del mi-
lenio, aunque luego decreció, perdió 
impulso hasta ubicarse en una me-
seta en superficie y producción. El 
rendimiento, igualmente, salvo los 
malos años de sequía u otro motivo, 
se mantuvo relativamente estable.

POROTO. Importante por su contribución en la seguridad alimentaria, es uno de los 
rubros que igualmente recibe algún tipo de trabajos de investigación por parte del sector 
público, justamente por su incidencia en las fincas de pequeños productores. En veinte 
años, salvo la mala campaña de principios de la década pasada, por sequía, mantuvo sus 
niveles en superficie, producción y rendimiento agrícola. 
 

 
 
 
SÉSAMO. En el principio surgió como alternativa de renta para la agricultura familiar 
con la caída del algodón. No obstante, demostró en estos años mucha irregularidad en 
superficie, producción y, por sobre todo, precios. Todo ello hicieron que algunos 
busquen otras opciones. No obstante, logró mercados de exportación. 
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SOJA. La constante fue aumento de área, incluso llegó al Chaco. Altibajos por años 
buenos y malos o precio fluctuante no impidieron que siga como principal motor del 
PIB agrícola. Grandes inversiones en genética, industrias e infraestructura acompañaron 
su desarrollo. Igualmente, la agricultura familiar la introdujo como rubro de renta. 
 

 
 
 
TABACO. Uno de los renglones agrícolas más regulares, quizás por la concentración 
que se tiene en la comercialización, al ser algunas tabacaleras las que operan en el 
mercado. La tendencia al mejoramiento del rendimiento presenta un ligero incremento 
en dos décadas. Si bien presente en varias zonas, el cultivo se centra más en el Norte. 
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SOJA. La constante fue aumento de área, incluso llegó al Chaco. Altibajos por años 
buenos y malos o precio fluctuante no impidieron que siga como principal motor del 
PIB agrícola. Grandes inversiones en genética, industrias e infraestructura acompañaron 
su desarrollo. Igualmente, la agricultura familiar la introdujo como rubro de renta. 
 

 
 
 
TABACO. Uno de los renglones agrícolas más regulares, quizás por la concentración 
que se tiene en la comercialización, al ser algunas tabacaleras las que operan en el 
mercado. La tendencia al mejoramiento del rendimiento presenta un ligero incremento 
en dos décadas. Si bien presente en varias zonas, el cultivo se centra más en el Norte. 
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TÁRTAGO. Otro de los rubros en los que se dio especial interés a principios del 
milenio, aunque luego decreció, perdió impulso hasta ubicarse en una meseta en 
superficie y producción. El rendimiento, igualmente, salvo los malos años de sequía u 
otro motivo, se mantuvo relativamente estable. 
 

 
 
 
TRIGO. El gran énfasis privado en las investigaciones determinó que el cultivo no se 
afecte más con la entrada de otros actores en época de invierno. Se logró posicionar a 
Paraguay como exportador del cereal siendo país subtropical y amplió sus mercados de 
destino. La calidad del grano impulsó inversiones y promovió la industrialización. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
 

 

 -

 500

 1.000

 1.500

 2.000

 2.500

 3.000

 -

 50.000

 100.000

 150.000

 200.000

 250.000

 300.000

 350.000

200
1/0

2
200

2/0
3

200
3/0

4
200

4/0
5

200
5/0

6
200

6/0
7

200
7/0

8
200

8/0
9

200
9/1

0
201

0/1
1

201
1/1

2
201

2/1
3

201
3/1

4
201

4/1
5

201
5/1

6
201

6/1
7

201
7/1

8
201

8/1
9

201
9/2

0

ALGODÓN

Superficie Producción Rendimiento

agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
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par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
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ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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YERBA MATE
Originaria de estas tierras como 
el ka’a he’e, tuvo una recuperación 
tras la a inicios del siglo. Las áreas 
se renovaron al introducir innova-
ciones como la producción orgánica 
o la combinada con otras activida-
des, como reforestación. Su deman-
da externa se mantuvo, lo que per-
mite seguir exportando a nichos 
específicos.

TRIGO
El gran énfasis privado en las investigaciones determinó 
que el cultivo no se afecte más con la entrada de otros 
actores en época de invierno. Se logró posicionar a Para-
guay como exportador del cereal siendo país subtropical 
y amplió sus mercados de destino. La calidad del grano 
impulsó inversiones y promovió la industrialización.

TÁRTAGO. Otro de los rubros en los que se dio especial interés a principios del 
milenio, aunque luego decreció, perdió impulso hasta ubicarse en una meseta en 
superficie y producción. El rendimiento, igualmente, salvo los malos años de sequía u 
otro motivo, se mantuvo relativamente estable. 
 

 
 
 
TRIGO. El gran énfasis privado en las investigaciones determinó que el cultivo no se 
afecte más con la entrada de otros actores en época de invierno. Se logró posicionar a 
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YERBA MATE. Originaria de estas tierras como el ka’a he’e, tuvo una recuperación 
tras la a inicios del siglo. Las áreas se renovaron al introducir innovaciones como la 
producción orgánica o la combinada con otras actividades, como reforestación. Su 
demanda externa se mantuvo, lo que permite seguir exportando a nichos específicos. 
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agrosilvipastoriles. La infraestructura y la logística se vieron beneficiadas con nuevos 
puertos, rutas y ampliación de la capacidad estática. La generación de puestos de trabajo 
creadas por el campo fue fundamental para mejorar las condiciones de vida de muchas 
familias. 
La adopción de tecnología igualmente supuso un impulso a las actividades del campo. 
Paraguay fue incorporando incluso biotecnología a otras especies no solo a la soja. A la 
par, la soja también pasó a ser un rubro de las pequeñas fincas. Los números demuestran 
el interés de varios campesinos minifundiarios en cultivar la oleaginosa. El maíz 
también avanzó gracias a la tecnología y se posicionó como el segundo rubro en 
importancia. Las investigaciones en trigo, por privados, hoy son referencia 
internacional. 
La ganadería pasó momentos difíciles como la pérdida de estatus y cierres de mercados 
por la aftosa, pero hoy mirando atrás el crecimiento fue determinante. Todo esto hizo 
que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
especiales líneas para acompañar las tareas. Nuevos productos afloraron y ensancharon 
la cartera crediticia. El sector cooperativo también tuvo un despegue con 
emprendimientos trascendentes como un banco y una empresa de insumos con capital 
cooperativo. 
La industria de maquinarias e implementos agrícolas y las proveedoras de insumos 
también se vieron favorecidas con demandas por productos de calidad cada vez mayor. 
La tecnología también se notó en estos segmentos en donde hoy ofrecen artículos tan 
avanzados como facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicaciones igualmente 
demostraron que es un aliado importante para que el campo no pare, sobre todo en el 
último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
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que también el sector financiero mirara de otra forma al campo y se habilitaron nuevas y 
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último año. Muchos otros avances se dieron en dos décadas, ahora el panorama está más 
incierto. 
 

+++++ 
 
ALGODÓN. Tras su estrepitosa caída, la superficie y la producción se mantuvieron sin 
mayores sobresaltos en estas dos últimas décadas. Sí se notó un incremento en los 
rendimientos, posiblemente alentados por una mecanización del cultivo y el empleo de 
biotecnologías. 
 

 

 -

 500

 1.000

 1.500

 2.000

 2.500

 3.000

 -

 50.000

 100.000

 150.000

 200.000

 250.000

 300.000

 350.000

200
1/0

2
200

2/0
3

200
3/0

4
200

4/0
5

200
5/0

6
200

6/0
7

200
7/0

8
200

8/0
9

200
9/1

0
201

0/1
1

201
1/1

2
201

2/1
3

201
3/1

4
201

4/1
5

201
5/1

6
201

6/1
7

201
7/1

8
201

8/1
9

201
9/2

0

ALGODÓN

Superficie Producción RendimientoFuente: MAG Fuente: MAG





46 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Julio 2021 www.campoagropecuario.com.py

NOTA DE TAPA

Rol determinante del 
campo para el desarrollo

U no de los referentes nacionales con mejor panora-
ma para realizar una reseña de las transformacio-

nes registradas en el país, impulsadas por el campo, es 
el ex ministro de Hacienda, Manuel Ferreira Brusquetti. 
Gentilmente accedió a realizar un rápido recuento de al-
gunos puntos destacados en estas dos últimas décadas y 
de cómo la actividad productiva fue determinante para 
dinamizar al país. Consideró que la agricultura y la gana-
dería conocieron de grandes cambios y, con ellos, gene-
raron oportunidades a otros sectores de la producción y 
de la economía nacional, además de mantenerse como 
pilar de desarrollo incluso en las comunidades locales.
El ex ministro recordó que en el caso de la soja, se pasó 
de un millón de hectáreas sembradas con un volumen 
que no superaba las 3,5 millones de toneladas, a prác-
ticamente triplicar esos niveles. Esto trajo consigo la 
expansión del negocio en un concepto conocido como 
cadena sojera, al incluir componentes como maíz, trigo 
y otros rubros, más sus derivados y subproductos. Se dio 
un incremento del área de los granos en general, incluso 
ya presente en el Chaco. Un jugador importante, reme-
moró, fue China, quien de prácticamente no compraba 
carne, incrementó su demanda y disparó otras situacio-
nes, como suba en la compra de granos, etc.
El cambio de paradigma del combustible en Estados Uni-

dos, al incorporar maíz y generar biocombustibles tam-
bién contribuyó a transformar el mercado internacional 
de commodities, dijo. Entonces, de un precio en torno a 
200 dólares, se pasó a unos 350 dólares en el caso del gra-
no, lo que motivó también a que Paraguay incremente su 
área con este cultivo, sobre todo en el periodo de entre-
zafra, en rotación con la soja. Antiguas áreas ganaderas, 
como Canindeyú, pasaron a constituirse en zonas agríco-
las. El precio de la tierra también se cotizó y generó movi-
das inmobiliarias y de inversiones rurales. Las agroindus-
trias también se dieron, como aceiteras, harineras, etc.
En parte esto obedeció a la ganadería, pues se dio una 
“expansión significativa”, expuso, sobre todo una vez que 
se controló la parte sanitaria, se trabajó en seguir avan-
zando en calidad genética. No solo se recuperaron mer-
cados sino que también se abrieron nuevos. Así, de unos 
50 millones de dólares de facturación anual por envíos 
de cárnicos, se saltó a 1.400 millones de dólares. La car-
tera de bancos se abrió a nuevos proyectos ganaderos y 
a inversiones productivas en general y se avanzó en la 
integración productiva, pues hubo industrialización de 
la materia prima a nivel local para incorporar a la alimen-
tación del ganado.
Esto también supuso un cambio de modelo productivo, 
por lo menos se pasó de un sistema tradicional de pasto-
reo a introducir más el confinamiento animal y posible-
mente se pasó de 1% o 2% de experiencia a un 30% de su 
adopción. No dejó de lado la cuestión de la logística, en 
donde gracias al complejo sojero y también a las expor-
taciones cárnicas, entre otros componentes, se derivó 
en una flota importante para transporte fluvial con ban-
dera nacional, aprovechando el tránsito por la hidrovía 
Paraguay – Paraná y, con ello, en forma paralela, el de-
sarrollo portuario privado. Es un hecho por demás tras-
cendental, recalcó.
Finalmente abordó el tema del campo como motor de 
desarrollo. “Una de las cosas que estamos viendo es el im-
pacto de la pandemia, que también afectó al campo, pero sin 
que este se paralice. Vimos cómo en el sector agrícola hoy 
hay 30 mil productores de soja, alrededor de 130 mil tene-
dores de ganado y todo lo que ello implica. Muchas ciudades 
hoy florecieron gracias a la producción. Crecieron o tuvieron 
un nuevo impulso. Es un dato no menor. Creo que con esto se 
reseña bastante. Sin olvidar también la reducción de pobre-
za y de desigualdad, aunque todavía hace falta seguir avan-
zando”, concluyó.

Manuel Ferreira Brusquetti, economista.
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EVENTOS

Exitosa convención 
de UPL Cono Sur

La compañía UPL realizó su convención en forma presencial y virtual. 
En la oportunidad los directivos presentaron los logros y desafíos de la 
compañía india. El encuentro de UPL Paraguay tuvo lugar en el Hotel del 
Yacht y Golf Club paraguayo desde el 6 al 9 de julio.

V idali fue el nombre de la convención UPL Cono 
Sur 2021. El mismo se ilustró en un Jaguarete 
que describe: determinación, adaptación, agili-

dad y victoria. Durante las jornadas el personal de ULP 
Paraguay, Bolivia y Uruguay analizaron los resultados 
del año 2021 y expusieron los objetivos de la compañía 
que ofrece soluciones para la agricultura con productos 
químicos, biológicos y digitalización.
El Ing. Agr. Diego Demestri, gerente de UPL Paraguay, 

explicó que durante el año 2021 
UPL logró el crecimiento espera-
do, pese al gran desafío que implicó 
avanzar los trabajos en el escenario 
de la pandemia.
Mencionó que UPL es una empresa 
con más de 50 años en el mercado, 
en los últimos 20 años demostró un 
crecimiento exponencial y en 

Ing. Agr.
Diego 

Demestri.
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Paraguay viene avanzando a pasos agigantados.
“Somos una empresa innovadora, estamos apuntando en 
una agricultura digital y a los productos biológicos. Nuestra 
fortaleza está en la diversidad de productos que ofrecemos, 
somos una empresa con conocimiento de mercado y mucho 
deseo de crecer”, resaltó.
Mencionó que en Paraguay UPL está presente en el 
negocio de agroquímico y fertilizantes foliares. Está 
desarrollando un plan piloto de servicio de agricultura 
4.0, que implica detección temprana de enfermedades, 
plagas y malezas con tecnología digital. “En el futuro que-
remos estar en los primeros lugares en innovación en la agri-
cultura 5.0”, enfatizó.

EN EXPANSIÓN
Por su parte, el Ing. Agr. Carlos Arce Gill, gerente de 
Marketing de Cono Sur de UPL manifestó que UPL tie-
ne un plan de expansión de sus unidades de negocios, 

donde está previsto agregar nuevos 
productos en el programa de solu-
ciones, en los segmentos más impor-
tantes como: fungicidas, herbicidas 
e insecticida. 
“Cada año estamos lanzando una so-
lución para el productor. Somos una 
empresa que trabaja con alta calidad y 
tenemos la aceptación del agricultor”, 
dijo.
Mencionó que con la plataforma 
digital se logra un acceso a la situa-
ción del cultivo, identifica plantas 
no deseadas, enfermedades y otras 
plagas. “El servicio está integrado en 
nuestra propuesta de valor”, dijo.
Finalmente, enfatizó a UPL como 
una compañía muy dinámica y ágil 
con el propósito Open Ag “Red de 
Agricultura que alimenta el crecimien-
to sostenible para todos. Sin límites, sin 
fronteras”.

FORTALECIDOS
Por su parte, Noelia Luthold, Geren-
te de recursos humanos a nivel Cono 
Sur, destacó que están encarando un 
proyecto bastante ambicioso, traba-
jando en el fortalecimiento de comu-
nicación. “El objetivo desde la gestión 
de personas es que los clientes también 
puedan reconocernos como factor hu-
mano, que podamos hacerles llegar 

Ing. Agr. 
Carlos Arce.

Noelia 
Luthold.

EVENTOS
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nuestros valores, que cada colaborador de la empresa pueda 
entender que somos un grupo de personas que no solo traba-
jamos con un fin básico, sino que realmente tenemos objetivos 
a largo plazo, por sobre todo siempre buscamos que el cliente 
pueda recibir lo que necesita de parte de la empresa.

LOS PRECIOS LOS 
COMMODITIES 
SEGUIRÁN ALTOS
En el marco de la Convención ULP Cono Sur, el econo-
mista y ex ministro de Hacienda, Santiago Peña, ofreció 
una conferencia sobre la perspectiva económica mun-
dial y consideró que el mundo se va a recuperar a veloci-
dades diferentes. 
Asimismo, advirtió que habrá que enfrentar precios de 

materias primas relativamente altos con respecto a lo 
que se vino viviendo. 
Mencionó que en ese contexto Paraguay es el que tie-
ne mayores posibilidades de crecer por encima de los 
países de la región. “Yo creo que Paraguay está condenado 
al éxito. Nosotros los paraguayos tenemos que saber que el 
potencial de Paraguay es tremendo, donde podemos hacer 
un aumento del sector productivo, pero principalmente el 
proceso de industrialización”, resaltó,
Indicó que Paraguay, con una estabilidad macroecónomica, 
que le ha permitido mantener tasas impositivas y régimen 
productivos sencillo y atractivo, para el capital nacional y 
extranjero, combinado con el bono demográfico y con el 
potencial energético que tiene ofrece una oportunidad 
tremenda para desarrollarse en los próximos años.

Himanshu Panwar, jefe de 
SubRegion Sub Pacífico y Cono sur.

Santiago Peña, economista y 
ex ministro de Hacienda.
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Ing. Agr. Victor Gómez López
M.Sc. en Entomología 
Investigador Asociado, CEDIC
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NOTA TÉCNICA

El manejo integrado de 
plagas en las ultimas 
décadas en el Paraguay
E l Paraguay un país eminentemente agrícola, con 

un aporte en el Producto Interno Bruto PIB de 
8%. La agricultura constituye uno de los pilares 

de la economía del país. La agricultura en nuestro país, 
se puede dividir en dos tipos; el primero se basa en la de-
manda de exportación, con agricultura extensiva y me-
canizada, y que en gran forma depende de la cotización 
de precios internacionales; el segundo lo constituyen 
productores tradicionales que realizan una agricultura 
intensiva manual o semi mecanizada, que comercializan 
gran parte de sus productos en el mercado interno.
En los últimos veinte años la agricultura evoluciono no-
toriamente en el Paraguay; de la mano del sector pri-
vado; la agricultura extensiva introdujo los materiales 
transgénicos en los rubros de maíz, soja y algodón. Esta 
tecnología generada en países desarrollados se insertó 
en los cultivos para solucionar problemas fitosanitarios 

de importancia. De esta forma, el 
modelo de control de plagas cambio 
para los productores. El Manejo In-
tegrado de Plagas MIP es la aplica-
ción de técnicas de control en forma 
racional; a sapiencia de que el uso 
de algunas impacta en variables que 
podrían generar otros problemas 
fitosanitarios o de plagas. Este ma-
nejo pregona el conocimiento de las 
plagas claves del cultivo, los niveles 
de infestación a nivel de campo, in-
sectos benéficos, plantas hospedan-
tes alternativas que ayudan a la so-
brevivencia de plagas, ciclos de vida, 
fenología del cultivo, conocer el me-
jor insecticida con prácticas de rota-
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ción de mecanismos de acción; así como otros factores 
que puedan afectar la dinámica poblacional de la plaga; 
además de la utilización de otras técnicas que ayudan a 
minimizar el daño al cultivo. 
Con la introducción de los cultivos transgénicos, segui-
mos aplicando el MIP en los mismos; no obstante, esta 
nueva tecnología también requirió de una práctica nue-
va; la siembra de cultivos convencionales denominados 
“refugios”, para minimizar la proliferación de individuos 
resistentes generados por la presión de selección. Si 
analizamos el manejo de las plagas en estos cultivos 
con nuevas tecnologías; se puede considerar positivo el 
saldo; sin embargo, la falta de aplicación de las técnicas 
de manejo hace que aparezcan problemas en el control 
debido al aumento de las poblaciones de insectos resis-
tentes a insecticidas; acortándose la vida útil del mate-
rial genético. Todavía se debe ir ajustando el manejo de 
plagas, para optimizar la relación costo-beneficio, aten-
diendo siempre los factores ambientales.
Por otro lado, si analizamos la innovación de insecticidas 
en el mercado, y la tendencia mundial; muchas molécu-
las se han descartado por problemas de toxicidad tan-
to en el hombre como para el ambiente; en las últimas 
décadas se ha liberado en el mercado pocos insecticidas 
para una gran diversidad de insectos plagas, y atendien-
do los factores ambientales la proyección es el uso de 
insecticidas de origen biológico, que están ingresando 
en el mercado. 
Si realizamos una discusión sobre pequeños agricultores, 
productores intensivos; la tecnología a aplicar dentro 
del MIP; está basada en gran parte en el precio de venta 
del producto. Existen problemas graves de poblaciones 
plagas resistentes que se constituyen en verdaderas li-
mitaciones de producción. La falta de asistencia técnica 
en el uso de insecticidas genera precozmente la apari-
ción poblaciones resistentes. En este sector también se 
verifica el ingreso de nuevos productos biológicos para 
el control de plagas. Existe una extrema necesidad de 
generación y/o validación de técnicas o tecnologías que 
ayuden a manejar las plagas claves de los cultivos inten-
sivos. La solución no sería el uso masivo de insecticidas, 
debido a los límites máximos de residuos permitidos en 
los vegetales destinados al consumo fresco. La ciencia 
e investigación debe focalizar técnicas alternativas via-
bles de control; muchos años se ha investigado la utiliza-
ción de feromonas para el manejo de las plagas, el uso de 
la luz para controlar poblaciones de plagas lepidopteras, 
u otros métodos; se debe conocer el ecosistema agríco-
la, y proyectar un manejo en los sistemas productivos, 
no focalizando solo un cultivo o una plaga. 
El cambio climático es una realidad en el mundo; los es-
tudios verifican aumento de temperatura a nivel global 
de 1 grado celsius. Esto ocasiona un impacto trascen-
dental en el comportamiento de los insectos y plantas; 
zonas que estaban libres de ciertas especies de plagas, 
son invadidas por las mismas; con el aumento de in-
sectos, muchos vectores de enfermedades de plantas, 

las mismas se diseminan en zonas agrícolas nuevas; un 
ejemplo tangible son las cigarritas del maíz Dalbulus 
maidis en la trasmisión de enfermedades en el maíz (el 
complejo achaparramiento). 
Se debe estar preparado para estos cambios en el ma-
nejo de plagas; no se puede utilizar “matafuegos” para 
el control de plagas. En la situación actual de la Pande-
mia, con prioridades en los sistemas de salud; debemos 
aglutinar esfuerzos públicos y privados para ordenar 
nuestras líneas de investigación entre los pocos auto-
res que se dedican al mismo, de tal forma a comprender 
que ocurre y como debemos manejar las plagas agríco-
las en el ecosistema del Paraguay. Teniendo ciertas in-
formaciones, se puede planificar un manejo integrado 
de plagas adecuado a los cultivos; en caso contrario, sin 
una información real de Paraguay, estamos expuestos 
al tanteo de técnicas de control aplicados en los países 
vecinos, incluyendo los posibles errores que conllevan 
la falta de conocimiento e investigación a nivel local. 
Sin dudas en las últimas décadas se avanzó en el control 
de plagas a nivel regional; países vecinos con grandes 
centros de investigación que acompañan a la produc-
ción ajustan estas nuevas tecnologías generadas a sus 
zonas productoras. El Paraguay debe invertir más para 
conocer sobre el ecosistema agrícola, fauna entomoló-
gica, la dinámica poblacional de insectos plagas, insectos 
controladores biológicos, insectos polinizadores de im-
portancia transcendental en la co-evolucion de plantas 
y la agricultura. 
Estimado sector agrícola; generador de riqueza a nivel 
nacional, pilar de la economía paraguaya, debería ser 
hora de que la ciencia, investigación, validación tecnoló-
gica tenga un apoyo fuerte sea público o privado, para op-
timizar la productividad, con tecnologías que involucren 
conocimientos generados en los centros de investigación 
públicos o privados, universidades, u otros; dentro de un 
manejo integrado y sustentable.
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Prosoil S. A. lider 
en biotecnología
P rosoil es una empresa dedicada al tratamiento 

de los cultivos extensivos e intensivos con pro-
ductos biológicos y nutricionales. La empresa es 

líder en el segmento de los biológicos a nivel nacional, 
con la práctica de aplicaciones de productos especifico 
como el BIOTRAP, un biofungicida combinado con la 
co-inoculacion, que se utiliza en semillas para controlar 
patógenos del suelo y vía aérea contra enfermedades fo-

liares como la roya y enfermedades 
de final de ciclo.
También ofrece el ya conocido trata-
miento de co-inoculacion, ahora con la 
nueva presentación AZAN E RIZAN.
Prosoil se dedica además la fabri-
cación, instalación y asesoramiento 
de las máquinas EFICAZ, especifica 
para la aplicación en surco de los 
cultivos. Este sistema proporciona 
al cultivo la máxima expresión de los 
productos biológico allí aplicados, y 
brinda la posibilidad de usar las do-
sis correctas de acuerdo a cada ne-
cesidad del suelo para un excelente 
desarrollo del cultivo.
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MAÍZ

MERCADO

SOJA

Repuntan
los stocks

Siguen en baja
las reservas

Cotizaciones en Chicago (30-07-21)
Soja TrigoMaíz

Set-21 498

Oct-21 495

Ene-22 497

Mes US$/Ton

Set-21 258

Dic-21 261

Mar-22 264

Mes US$/Ton

Set-21 215

Dic-21 214

Mar-22 217

Mes US$/Ton

Fuente: CBOT.

El USDA estimó las existencias 
globales de maíz de la campaña 
2020/2021 en 279,86 millones de 
toneladas, frente a los 280,60 mi-
llones del mes pasado y a los 279,76 
millones previstos por los privados.

CAMPAÑA 2021/2022
El USDA proyectó la producción 
mundial de maíz en 1194,80 mi-
llones de toneladas, por encima de 
los 1189,85 millones estimados en 
junio. Las existencias finales fue-
ron calculadas en 291,18 millones, 
frente a los 289,41 millones del mes 
pasado y a los 288,97 millones pre-
vistos por los privados.
Para los Estados Unidos estimó la 
nueva cosecha de maíz en 835,21 
millones de toneladas, por encima 
de los 380,76 millones de junio. Las 

El USDA estimó, en su informe de julio, 
el stock mundial de soja de la campaña 
2020/2021 en 91,49 millones de tone-
ladas, frente a los 88 millones del mes 
pasado y a los 87,62 millones previstos 
por los privados.

2021/2022
Para la campaña 2021/2022 el USDA 
proyectó la producción mundial de 
soja en 385,22 millones de toneladas, 
por debajo de los 385,52 millones 
calculados en junio. Las existencias 
finales fueron estimadas en 94,49 mi-
llones, frente a los 92,55 millones del 
mes pasado y a los 92,57 millones pre-
vistos por los privados.
Para Estados Unidos, con los datos de 
área sembrada y de superficie cose-
chable proyectados el 30 de junio, en 
35,43 y en 35,09 millones de hectáreas, 

respectivamente, el USDA mantuvo el 
rinde promedio de tendencia en 34,16 
quintales por hectárea, frente a los 
34,08 quintales previstos por los priva-
dos en la previa del trabajo oficial.
Así, la nueva cosecha fue sostenida 
119,89 millones de toneladas, levemen-
te arriba de los 119,59 millones previs-
tos en el mercado. En el resto de las va-
riables comerciales estadounidenses no 
hubo cambios, con la molienda en 60,56 
millones, el uso total en 63,81 millones y 
las exportaciones, en 56,47 millones. De 
esa forma, las existencias finales queda-
ron en 4,22 millones de toneladas, arri-
ba de los 4,03 millones previstos por los 
privados. Para los jugadores sudameri-
canos el USDA mantuvo sin cambios sus 
previsiones, estimado para Brasil una 
producción de 144 millones de tonela-
das y la exportación de 93 millones de 
toneladas. Para la Argentina estimó una 
producción de 52 millones de toneladas 
y la exportación en 6,35 millones. Las 
importaciones de China fueron ajusta-
das de 103 a 102 millones de toneladas.
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estimaciones son basadas en área sembrada y de su-
perficie cosechable para grano comercial estimadas 
el 30 de junio en 37,51 y en 34,20 millones de hectá-
reas, respectivamente. Asimismo el organismo man-
tuvo sin cambios el rinde promedio de tendencia, de 
112,66 quintales por hectárea, frente a los 112,24 
quintales previstos por los privados.
En el resto de las variables comerciales estadouni-
denses, elevó el uso forrajero, de 144,79 a 145,42 
millones de toneladas; el uso total, de 312,82 a 
313,45 millones, y las exportaciones, de 62,23 a 
63,50 millones
Para Sudamérica, el USDA mantuvo sus proyecciones 
de cosecha y de exportaciones de Brasil en 118 y en 
43 millones de toneladas. Mientras que para la Argen-
tina sostuvo sus estimaciones en 51 y en 36 millones, 
respectivamente. La producción de Ucrania fue sos-
tenida en 37,50 millones de toneladas y sus exporta-
ciones, en 30,50 millones. En cuanto a la demanda, el 
USDA mantuvo en 26 millones de toneladas su expec-
tativa sobre las importaciones chinas de maíz. Acerca 
del bloque de los tradicionales importadores de maíz, 
las compras de México fueron sostenidas en 17 millo-
nes de toneladas, las de Japón, en 15,90 millones, y las 
del Sudeste Asiático, en 19,50 millones.

El USDA proyectó la produc-
ción mundial de trigo de la cam-
paña 2021/2022 en 792,40 
millones de toneladas, por 
debajo de los 794,44 millones 
calculados en junio. Las exis-
tencias finales fueron estima-
das en 291,68 millones, abajo 
de los 296,80 millones del mes 
pasado y de los 295,41 millones 
previstos por los privados.
Para Estados Unidos el USDA es-
timó la producción total de trigo 
en 47,52 millones de toneladas, 
por debajo de los 51,66 millones 
calculados el mes pasado. 
Asimismo ajustó la producción 
de Rusia de 86 a 85 millones 
de toneladas, pero sus expor-
taciones fueron sostenidas en 
40 millones.
Para Ucrania elevó la cosecha 
de 29,50 a 30 millones de tone-

Menos producción y bajo stock 

L as ventas de maquinarias agrícolas si-
guen dinámicas. Sin dudas los buenos 

resultados de la campaña sojera 2020/2021, 
con buenos promedios de rendimientos y 
repunte en los precios, repercute favorable-
mente en este sector permitiendo superar 
la barrera de los 1.000 tractores vendidos 
al cierre del mes de julio. Según los datos de 
la Cámara de Automotores y Maquinarias 
(Cadam), al cierre del mes de julio de 2021 
se comercializaron 1.082 tractores, 223 co-
sechadoras y 53 pulverizadores.
En cuanto a tendencias en marcas, en trac-
tores John Deere encabeza las preferen-

cias con el 43% de las ventas. El segundo 
lugar mantiene Massey Ferguson con el 
18% del mercado y el tercer puesto está 
New Holland con el 12% de las ventas.
En cosechadoras se da una situación in-
usual, el empate de las marcas John Deere 
y New Holland con el 36% del mercado 
cada una. La siguiente marca más vendida 
fue Case IH con el 15% de las ventas.
En pulverizadoras John Deere permanece 
en la punta con el 40% de las ventas, Jacto 
segundo lugar ocupa el 36% de las ventas 
y en tercer lugar se posicionó Massey Fer-
guson con el 10% del mercado.

Máquinas: Tractores superan los 1.000 vendidos

Cosechadoras
John Deere 81
New Holland 81
Case 33
Massey Ferguson 16
CLAAS 12

Total 223

Pulverizadores
John Deere 21
Jacto 19
Massey Fegusson 5
New Holland 4
Case 2
Kuhn 2

Total 53

Máquinas vendidas
Hasta Julio-2021
Tractores
John Deere 471
Massey Ferguson 198
New Holland 132
Valtra 121
Case 86
LS 45
Lovol 17
Yto 12

Total 1082

Fuente: Cadam.

Fuente: Cadam.

Fuente: Cadam.

ladas, en tanto que sus ventas 
externas fueron incrementadas 
de 20,50 a 21 millones.
Para la Unión Europea –ya sin el 
Reino Unido– la producción fue 
elevada de 137,50 a 138,20 mi-
llones de toneladas y sus expor-
taciones, de 33 a 34 millones.
La cosecha de Canadá fue re-
cortada de 32 a 31,50 millones 
de toneladas, mientras que sus 
exportaciones fueron ajustadas 
de 23,50 a 23 millones.
También la producción de 
Australia fue elevada de 27 a 
28,50 millones de toneladas 
y sus exportaciones, de 20 a 
20,50 millones.
Para la Argentina no hubo cam-
bios, la cosecha y las exporta-
ciones fueron sostenidas en 
20,50 y en 13,50 millones de 
toneladas



56 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Julio 2021 www.campoagropecuario.com.py

JORNADA DE CAMPO

DÍA DE CAMPO 
RAINBOW PARAGUAY

Estrategias en 
el manejo pre y 
post emergente 
de Bidens spp.

Rainbow Paraguay llevó a cabo una intere-
sante jornada de campo en el distrito de Ma-
yor Otaño, departamento de Itapúa, donde 
se abordaron las principales estrategias de 
manejo pre y post emergente de Bidens spp. 
resistente a glifosato conocida comúnmente 
como o Kapi´uná o Picão Preto. La ocasión 
fue propicia para promover algunas solucio-
nes que la firma ofrece al productor al mo-
mento de lidiar con esta maleza, cuya inciden-
cia se ha incrementado significativamente en 
los últimos años en la región.

R ainbow cuenta con una am-
plia cartera de productos 
enfocada a varias necesida-

des para el control de malezas en 
pre y post emergencia. El Kapi’uná 
es una maleza que requiere aten-
ción especial desde la pre emergen-
cia debido a que en etapas posterio-
res podría resultar muy complicado 
el control de la misma. El agricultor 
debe hacer una planificación antes 
de la siembra del cultivo a implantar, 
y si es necesario realizar el manejo 
desde la pre emergencia llevando un 
monitoreo constante del control de 
la Bidens spp., ya que muchas veces 
no se dan las condiciones climáticas 
necesarias para la aplicación y el 
buen funcionamiento de los herbici-
das. A lo largo de los años la utiliza-
ción de las mismas prácticas en cada 
campaña y el uso inadecuado de los 
herbicidas ocasionaron que las ma-
lezas adquirieran mayor tolerancia 
y varios casos de resistencia, resul-
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tando sumamente difícil el control con un solo producto, 
sin embargo, Rainbow se ha adaptado al escenario agrí-
cola actual poniendo a disposición de los clientes solu-
ciones efectivas. 
Durante una jornada de campo que tuvo lugar en el 
distrito de Mayor Otaño, técnicos especializados de la 
compañía abordaron la problemática en torno al Kapi´u-
ná con el objetivo de disminuir su incidencia en la zona. 
El Ing. Agr. Diego Ozuna, responsable del área de Inves-
tigación de Rainbow Paraguay, describió a la Bidens spp. 
como una de las principales malezas en cultivos por su 
resistencia al glifosato y herbicidas ALS (Inhibidores de 
Síntesis de Aminoácidos).
Los ensayos efectuados en las parcelas demostrativas 
arrojaron resultados auspiciosos tras la aplicación de al-
gunos productos, entre los que figuran:
-Sungain Xtra (Flumioxazin 51%), que posee baja so-

lubilidad en agua favoreciendo al 
poco lavado por lluvias en el suelo y 
además de proporcionar un rápido 
quemado en la maleza presente en 
el momento de su aplicación. 
-Sunzone Xtra (Sulfentrazone 75%), 
que es poco retenido por el rastrojo 
(rápida incorporación al suelo con 
cobertura), versatilidad de uso (bar-
becho largo y en sistema de plante y 
aplique) y alta persistencia (40-60 
días).
-Puzate Xtra (Imazetapir 70%), a 
pesar de que ya existen poblaciones 
de Bidens resistente a los ALS, se ob-
servaron buenos resultados en mez-
clas con Sungain Xtra, Sunzone 

Ing. Agr. 
Diego Ozuna, 

responsable 
del área de 

Investigación 
de Rainbow 

Paraguay
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Xtra o Clomazone, aplicado en pre emergencia de esta 
maleza.
-Por otro lado, el aliado clave de estos preemergentes es 
el Fomeflag (Fomesafen 25%), herbicida post emergen-
te de acción de contacto y de baja toxicidad. Usualmen-
te aconsejan utilizarlo cuando la maleza se encuentra 
en estado vegetativo pequeño, es decir, las malezas que 
presenten de 3 a 4 hojas, siempre y cuando se tenga en 
consideración las condiciones para la aplicación.
No obstante, el control racional y eficaz de malezas tam-
bién pasa por el manejo integrado, principalmente el uso 
de cobertura de suelo dado que esto suprime la germi-
nación de las malezas. 
La Ing. Agr. Larissa Melgarejo, responsable técnica de Ven-
tas de Rainbow Paraguay, hizo hincapié en la importancia 
de la planificación para alcanzar el éxito esperado. A la 
hora de elegir un determinado herbicida hay que tener en 
cuenta diversos factores tales como el cultivo a implantar, 
el manejo específico, la dosis, mecanismos de acción y la 

sucesión de cultivos. En gran medida 
los problemas se presentan a conse-
cuencia de la falta de un plan concre-
to, estrategias o ciertas previsiones 
que luego terminan impactando de 
forma negativa en el rendimiento del 
cultivo. Sobre este punto la ingeniera 
mencionó que paralelamente a la am-
plitud del porfolio de Rainbow, la ex-
periencia del equipo de profesionales 
de la firma otorga un valor agregado 
a la oferta pues existe un seguimien-
to de cada caso e incluso se buscan 
soluciones a medida para asegurar la 
calidad del servicio y la performance 
de la producción. 

CRECER, ES 
SUPERARNOS 
JUNTOS
De acuerdo con el Ing. Agr. Eduardo 
Peralta, gerente general de Rain-
bow Paraguay, el slogan corpora-
tivo “Crecer, es superarnos siempre” 
demuestra el compromiso de seguir 
impulsando el fortalecimiento del 
agro en nuestro país a través de nue-
vos lanzamientos y el desarrollo de 
propuestas innovadoras centradas 
en las necesidades del productor. 
“Nuestra intención es ir lanzando cada 
año un promedio de cinco producto 
nuevos, todos en base a las exigencias 
del mercado y atendiendo las deman-
das puntuales de los clientes. A futuro 
las proyecciones son interesantes y 
como empresa joven queremos poten-
ciar nuestro posicionamiento a nivel 
local”, manifestó.
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JORNADA DE CAMPO 
EN COLONIA MANITOBA

Diversidad de 
opciones para la 
producción de maíz
Agrícola Wieler S.A. organizó una interesante jor-
nada de campo donde se dio destaque a los hí-
bridos de maíz de tres compañías que trabajan 
actualmente con la firma. La oportunidad fue pro-
picia para que los productores conozcan las princi-
pales novedades sobre este cultivo en específico 
de cara a la temporada 2021/2022, cuya tendencia 
apunta a la introducción de nuevas tecnologías en 
busca de obtener un mayor rendimiento y toleran-
cia a los nuevos desafíos.

E n sintonía con el dinamismo 
del agronegocio, cada año 
las opciones disponibles en 

el mercado para la producción de 
maíz se incrementan tras la llegada 
de nuevos híbridos, en su mayoría 
mejor adaptados a las condiciones 
climáticas y con menos suscepti-
bilidad a plagas y enfermedades. 
Las jornadas de campo estimulan 
el acercamiento de las empresas y 
los profesionales con agricultores 
locales, quienes tienen a su alcance 
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la posibilidad de observar el potencial de determinados 
materiales. Por este motivo, la firma Agrícola Wieler 
S.A. –en conjunto con sus aliados comerciales Ciabay, 
Diagro y el Grupo GPSA– organizó una jornada de maíz 
en colonia Manitoba, departamento de San Pedro, con 
el objetivo de dar a conocer las novedades, lanzamien-
tos, soluciones y recomendaciones atendiendo los de-
safíos de la próxima campaña. El evento desarrollado 
en el Campo Ka´aguy Rory reflejó un gran avance en 
tecnología desde la última zafra, pues las parcelas de-
mostrativas evidenciaron que los híbridos introducidos 
responden de forma óptima a las exigencias de la zona 
Norte, lo que sumado al acompañamiento técnico de las 
empresas proveedoras vaticinan un escenario favorable 
para el productor.

BUENA CONCURRENCIA DE PÚBLICO 
Si bien se cree que la situación de pandemia puede ge-
nerar una cierta merma en la participación de los pro-
ductores, la principal ventaja de este tipo de encuentros 
radica en el amplio espacio al aire libre a disposición del 
público facilitando el recorrido ordenado en grupos a 
través de las diferentes parcelas. No obstante, los orga-
nizadores contemplaron todos los protocolos estableci-
dos por el Ministerio de Salud Pública y Bienestar Social 
a fin de resguardar la seguridad de los invitados. Según 
mencionó Gerardo Wieler, propietario de Agrícola Wie-
ler S.A., el evento tuvo buena concurrencia y fue un éxito 
dado que la idea consistió en presentar los nuevos mate-
riales y a la vez profundizar más en los híbridos ya posi-
cionados en nuestro mercado.

ASISTENCIA 
TÉCNICA AL 
SERVICIO DEL 
PRODUCTOR
Otro punto destacado de la jornada 
sin dudas es la asistencia que las em-
presas proporcionan al agricultor no 
sólo en lo que respecta a productos, 
maquinarias e insumos sino también 
en términos de asesoramiento técni-
co. Las buenas prácticas agrícolas y el 
monitoreo constante de parte de los 
profesionales inciden notablemen-
te en el éxito de la producción, por 
ende, la atención personalizada du-
rante el manejo del cultivo –en espe-
cial en etapas clave– ayuda a obtener 
un alto rendimiento y derivado de 
ello, mayores beneficios económicos.

CIABAY S.A. 
El Ing. Agr. Arnaldo Suarez, consul-
tor técnico de Ciabay S.A., encarga-
do de la región de San Pedro, recal-
có la importancia de la utilización de 
semillas certificadas debido a los be-
neficios que otorgan, entre ellas, ca-
lidad del producto final y proceden-
cia de las semillas, es decir, el cliente 
puede sentirse seguro a la hora de 
usarlas en sus fincas. 
En la ocasión, la compañía presentó 
híbridos en lanzamiento de Nidera 
Paraguay: NS 80 Vip 3, un híbrido 
que vino para quedarse en la región, 
adaptable a los tipos de suelos 

Ing. Agr. 
Arnaldo 
Suarez, asesor 
técnico 
comercial de 
Ciabay.

Gerardo 
Wieler, 

propietario 
de Agricola 
Wieler S.A.
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arenosos y rústicos; y el NS 95 Vip 2, material un tan-
to más exigente pero que se adapta muy bien a la zona 
de San Pedro. Asimismo, se dio énfasis al NS 90, un ma-
terial incorporado hace más de 3 años en la región que 
se adapta a las condiciones climáticas y con una buena 
resistencia a la plaga que hoy día afecta manera signifi-
cativa al cultivo de maíz, la cigarrita. De acuerdo con el 
ingeniero, “en la actualidad el productor apuesta fuerte a 
la tecnología en genética para poder lograr en la cosecha un 
rendimiento superior”.

GPSA
Por su parte el Ing. Agr. Sergio Cristaldo, asesor técnico 
del Grupo GPSA, mostró las ventajas competitivas de 
varios híbridos de la línea NK Syngenta: el Feroz Vip 3, 
híbrido bastante rústico, con doble propósito (ensilaje 
y granos); Supremo Vip 3, de alto techo productivo que 
soporta el ataque de la cigarrita; NK 505 Vip 3, material 
de alto potencial y calidad bromatológica para ensilado; 
y el NK 520, de alta productividad, doble propósito y 
buena tolerancia al ataque de plagas. El profesional re-
saltó que estos materiales obtienen un rendimiento que 

va de 7.300 a 9.000 kg/ha aproxima-
damente. 
La empresa cuenta con una amplia 
gama de productos, desde semillas 
de calidad hasta fitosanitarios que 
son utilizados en cada una de las 
etapas del cultivo de maíz.

DIAGRO S.A.
En representación de Diagro S.A. 
el Ing. Agr. Gustavo Macoritto, en-
cargado de la región Norte, habló 
sobre el híbrido Brevant CD3612, 
que cuenta con la tecnología PW 
(Powecore). Es de doble propósito, 
resistente a los herbicidas glifosato 
y glufosinato de amonio y contiene 
la tecnología Bt. Se trata de un ma-
terial bastante adaptada a la región, 
con alto potencial de productividad 
presentando un rendimiento pro-
medio de 6.500 a 10.000 kg/ha.

Ing.Agr. Sergio Cristaldo, asesor 
técnico de ventas de GPSA.

Ing.Agr.Gustavo Macorito, asistente 
técnico comercial de Diagro.
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JORNADA DE CAMPO SETAC

Siembra mecanizada 
de papa y cebolla

Con el objetivo de minimizar costos de producción y permitir mayor 
eficacia a los productores, la empresa SETAC, la Asociación Colmenen-
se y el Comité Horticol organizaron una jornada de campo sobre siem-
bra mecanizada de papa y cebolla. Fue el 17 de junio, en La Colmena Pa-
raguarí, y en la oportunidad se realizó la demostración de la sembradora 
de papa Watanabe y plantadora de cebolla Jumil.

C on optimismo y la apuesta por la tecnificación, 
los productores de papa y cebolla de La Colme-
na participaron de la jornada de campo de siem-

bra directa de papa y cebolla, donde conocieron sobre 
la siembra mecanizada y los beneficios que les puede 
proporcionar.

Por medio de esta técnica se busca 
innovar las prácticas de producción 
para disminuir los costos y optimi-
zar el trabajo de los pequeños pro-
ductores. Los mismos se dedican a la 
siembra de cebolla y papa, así tam-
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bién de otros cultivos hortícolas y frutícolas dependien-
do de la época. 
La empresa SETAC representa las sembradoras de papa 
de la marca Watanabe y de cebolla de la marca Jumil, 
con el objetivo de aportar tecnología a este segmento 
de productores.
Por su parte la Asociación Colmenense y el Comité Hor-
ticol cuentan con 26 integrantes, promueven una par-
cela demostrativa experimental con siembra directa de 
papa y cebolla, con la implementación del nuevo sistema 
de cultivo mecanizado. 
El Ing. Agr. Lucio González, presidente de Horticol y Vi-
cepresidente de la Asociación Colmenense, comentó 
que aguardan resultados optimistas de esta nueva téc-
nica de producción, de tal manera que los principales 
beneficiados sean los productores “Producir lo máximo y 
gastar lo mínimo es lo que buscamos para todos los produc-
tores”, mencionó al referirse que estos rubros tampoco 
escapan a los vaivenes climáticos e inconvenientes que 
ha causado la pandemia.

COMERCIALIZACIÓN 
Lucio González comentó además so-
bre el sistema de comercialización. 
Actualmente lo realizan a través de 
su propio centro de acopio, donde 
se encargan de juntar todos los pro-
ductos de los socios y lo destinan al 
mercado de abasto de Asunción.

SETAC CON INNOVACIÓN 
PARA SIEMBRA DE PAPA Y 
CEBOLLA
La empresa SETAC S.R.L., líder en 
asistencia al productor y asesora-
miento en dinámicas del campo, dis-
pone en el mercado la sembradora 
de papa de la marca Watanabe y la 
sembradora de cebolla de la marca 
Jumil ambas de procedencia brasi-
lera. Las cuales fueron prota-

Ing. Agr. Lucio 
González, 

presidente 
de Horticol y 

vicepresidente 
de la 

Asociación 
Colmenense.
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gonista de la demostración dinámica durante el día de 
campo en La Colmena.
El Ing. Agr. Oscar Lezcano, en representación de la em-
presa SETAC, manifestó que el objetivo de la empresa 
es ofrecer mayores facilidades para los productores y 
agilizar sus trabajos, a través del sistema mecanizado de 
siembra de papa con la maquinaria Watanabe. Esta tec-
nología agiliza la tarea de siembra y permite mejorar la 
productividad.
“Nuestro principal fundamento es trabajar con el productor 
para que crezca con nosotros y que ellos aumenten sus ingre-
sos”, puntualizó Lezcano. 
El funcionamiento de la sembradora de papa Watanabe es sen-

JORNADA DE CAMPO

cillo, prácticamente trabaja en función de 
la rueda del tractor que va accionando 
todo el mecanismo de siembra de la plan-
tadora, tiene un sistema de transmisión a 
través de cadenas, con la cual se regula la 
cantidad de plantas por metro lineal y por 
ende la población de plantas a futuro”.
La máquina simplifica la tarea reali-
zando una triple función; la apertura 
de surco, la siembra propiamente y 
el tapado. Además permite cierta 
precisión en la cantidad de semillas 
por metro lineal. 

PLANTADORA DE CEBOLLA
La plantadora de cebolla presentada 
en la oportunidad fue de la marca Ju-
mil modelo Natura JM 2400. Es neu-
mática y trabaja a aire lo que permite 
una precisión exacta cuando se trata 
de granos finos como el de la cebolla, 
la remolacha y la zanahoria. La mis-
ma puede ser de 8 bajadas o también 
de 10 bajadas. Lezcano comentó que 
la demostración se realizó con la 8 
bajadas, ya que el tablón era de 1,20 
m. No obstante la misma podría rea-
lizar el trabajo en tablones de 1,50 m.
Recalcó que esta plantadora está 
trabajando en diferentes regiones 
del país y se cuenta con experiencia 
de un productor el cual sembró 120 
hectáreas de cebolla duplicando su 
producción.
SETAC S.R.L. garantiza el servicio 
posventa de estas máquinas, ofrece 
cobertura con todos los repuestos 
originales y la asistencia técnica.
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info@tractoagrovial.com.py | www.tractoagrovial.com.py

TOLVAS de 8.000 a 32.000 Lts.

Tolva de 20.000 - 26.500 y 37.500 L.
Diámetro del tubo 380 mm, lona rebatible y 
sistema de destape rápido de lona, sinfines 

cementados de 1 eje.

SHOWROOM
RUTA TRANSCHACO E/ ACAHAY Y POZO AZUL

TALLERES M.R.A.
Tel: (021) 751 365

SUCURSAL 1 | MARIANO R. ALONSO
Telefax: (021) 752 997 / 753 270

SUCURSAL 2 | LOMA PLATA
Telefax: (0492) 252 350

SUCURSAL 7 | KATUETE
Tel.: (0471) 234 273

SUCURSAL 8 | SAN ALBERTO
Tel.: (067) 720 361

SUCURSAL 9 | BELLA VISTA SUR
Tel.: (0767) 240 562

SUCURSAL 10 | STA. ROSA DEL AGUARAY
Tel.: (0433) 240 144

SUCURSAL 11 | COL. INDEPENDENCIA PLANTA URBANA

SUCURSAL 3 | FILADELFIA
Tel.: (0491) 432 450

SUCURSAL 4 | SANTA RITA
Tel.: (0673) 221 675

SUCURSAL 5 | SAN ALBERTO SUC. Nº 2
Tel.: (0981) 267 771

SUCURSAL 6 | CAMPO 9 RUTA 2 KM 11
Tel.: (0985) 759 012
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EL COOPERATIVISMO
CELEBRÓ SU DÍA EN EL CHACO

Las cooperativas 
se fortalecen pese 
a adversidades

En julio se celebra el Día Internacional del Cooperativismo y en 
nuestro país el Día del Cooperativismo Agrario. Este año retornó 
la celebración presencial promovida por la Fecoprod, luego de un 
año de pausa por la pandemia. Fue el 3 de julio en la Cooperativa 
Fernheim, en Boquerón y contó con la presencia de representantes 
del sector cooperativo y el gobierno nacional.

L a celebración presencial retornó con los cuidados 
correspondientes. El día fue propicio para recor-
dar el aporte que las cooperativas brindan al de-

sarrollo y economía del país y a la sociedad.
De la celebración participaron el presidente de la Re-

pública Mario Abdo Benítez; por la 
Federación de Cooperativas de Pro-
ducción (Fecoprod), Gustav Sawat-
zky; el ministro de Agricultura y Ga-
nadería, Santiago Moisés Bertoni; el 
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titular del Instituto Nacional de Cooperativas (Incoop), 
Pedro Loblein; el presidente de la cooperativa anfitrio-
na, Wilfried Dueck y otros representantes del gremio 
cooperativo.
En la oportunidad, Gustav Sawatzky en representación 
de la Fecoprod, mencionó que las cooperativas celebran 
de manera conjunta este día, por la contribución que 
cada una de ellas aporta al crecimiento de las familias, 
las comunidades y el país. Esto se ve reflejado en el cre-
cimiento logrado por cada persona que forma parte de 
una cooperativa y sobre todo porque el modelo coope-
rativo es muy importante para el crecimiento del país.
Mencionó que a través de las cooperativas de produc-
ción trabajan unos 25.000 productores organizados, 
siendo sus fuertes la organización. “A través de ella apoya-
dos en la producción de campo, y con la producción, generan 
la industrialización y su posterior comercialización, brindan-

do un valor agregado y mejores precios 
a los productores”, dijo.
En otro aspecto, manifestó que la 
Fecoprod busca fortalecer y defen-
der este sistema de trabajo, ya que 
en la actualidad los productores vie-
nen siendo atacados por grupos que 
tienen otras ideologías y no compar-
ten el mismo principio de trabajo. 
“Por eso, cada día lo festejamos. El coo-
perativismo es una forma y un estilo 
de vida, una cultura, que tenemos que 
inculcar mucho aun en nuestro país” 
expresó.

APORTE AL PAÍS
El aporte de las cooperativas de pro-
ducción es amplio y abarca diversos 
sectores como la agricultura y gana-
dería. Las cooperativas de produc-
ción representan un 33% de la indus-
tria nacional cárnica, y en los cultivos 
de soja, trigo, maíz entre otros, de 
igual forma. En el sector industrial 
participa en la producción de hari-
nas de trigo con 10 molinos. También 
industrializa soja y produce expeler, 
aceite y balanceados generando ca-
denas de valor. La producción de lác-
teos es otro pilar fundamental, con 
el trabajo y la unión de las cooperati-
vas que brindan a sus cooperados un 
desarrollo económico.

Gustav 
Sawatzky, en 

representación 
de la Fecoprod.





70 Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO Julio 2021 www.campoagropecuario.com.py

COOPERATIVAS

DESAFÍOS
En cuanto a desafíos, Sawatzky, expresó a los directivos 
de las cooperativas que sean capaces de adaptarse a los 
tiempos, las circunstancias y desafíos del mundo globali-
zado. “Sepan reconocer a tiempo y modificar eventualmente 
las legislaciones del movimiento cooperativo, para que estas 
puedan ser útiles para los socios. Es importante que acep-
temos y tomemos la posta de ser dinámicos en ese sentido 
para poder adaptarnos a nuevas normas de juego desafíos y 
circunstancias que debemos asumir” dijo.
Felicitó a todas las cooperativas del país por su aporte y 
destacó que el modelo cooperativo es una herramienta 
útil y una gran familia fortalecida.
En la ocasión estuvieron presentes también Irma Dyck, 
miembro del consejo de administración de la cooperativa 
Neuland, quien aprovechó la oportunidad para recordar a 
Don Eugenio Scholler como gran impulsor y trabajador del 
campo y titular del Fecoprod, quien partió de manera ines-

perada al reino celestial, dejando un 
legado importante en su familia y sin 
dudas en el movimiento cooperativo 
de producción.
En otro momento Dyck comentó 
que aceptó el desafío de formar par-
te del consejo de una cooperativa de 
producción chaqueña, sin duda muy 
importante para ella y en este tran-
sitar, pudo conocer a Scholler, quien 
siempre la alentó, y en honor a su 
memoria realizó el pequeño home-
naje. “En un próximo encuentro del día 
de las cooperativas, tiene que hablar 
de su experiencia de su trabajo como 
parte del consejo de cooperativas, me 
dijo y como la pandemia el año pasado 
no nos permitió reunirnos, en honor a 
él, tras su partida inesperada, le brindo 
un breve homenaje” indico. 
Por su parte el presidente de la coo-
perativa Fernheim, Wilfried Duck, 
resaltó la labor de las cooperativas 
ante la pandemia, la sequía y los pre-
cios del mercado, donde el cooperati-
vismo ha demostrado ser un modelo 
fuerte para afrontar las perdidas de 
los socios productores. En otro pun-
to invitó a reconstruir los valores del 
cooperativismo para lograr cambios 
en la sociedad mediante relaciones 
de producción más equitativas para 
responder a las necesidades de desa-
rrollo de los socios en base a los prin-
cipios de la solidaridad e igualdad. 
“No se debe dejar a nadie atrás, incluyo 
a los productores pequeños, medianos y 
grandes para llevar el uno para todos y 
todos para uno” expresó.

Irma Dyck, de 
la cooperativa 

Neuland.



71

Valdimir 
Bianchessi, 

presidente del 
consejo de 

administración 
de la 

cooperativa

COOPERATIVA COPRONAR

Avanza y apuesta 
por el equilibrio
La Cooperativa Copronar Ltda. avan-
za y fomenta el equilibrio. Instalada en 
el municipio de Naranjal, Alto Paraná, 
próximo a celebrar tres décadas de 
creación nos comparte su rica histo-
ria basada en la unión, fortalecida con 
buenas prácticas y proyectada a seguir 
agregando valor a la producción agrí-
cola, la principal actividad de sus socios.

L a cooperativa Copronar guarda una rica historia 
forjada por colonos brasileros que vieron la opor-

tunidad de crecer como comunidad a través de la unión, 
trabajando en la agricultura y buscando una mejor opor-
tunidad de comercialización para su producción. Fue así 
que unos 64 productores entusiastas decidieron formar 
la cooperativa en 1992, imaginando una oportunidad 
de mejorar la calidad de vida para todas las familias y 
su comunidad, explicó Valdimir Bianchessi, presidente 
del consejo de administración de la cooperativa, quien 

compartió con Campo Agropecua-
rio Multimedia parte de esa historia.
Entre los cultivos agrícolas que de-
sarrollan sus socios se encuentran: 
la soja, maíz, trigo, avena y canola, 
los cuales a través de los años y el 
crecimiento logrado fueron evolu-
cionando. 
Con el correr de los años esta coo-
perativa fue encontrando mejores 
condiciones para sus socios. Fue 
también sumando adeptos atraídos 
por el modelo de trabajar bajo el 
esquema de la organización. Actual-
mente son 214 los socios activos de 
la Cooperativa Copronar.
La organización cuenta con dos su-
cursales en la Colonia Fortuna, y la 
Colonia Pacucuá, desde las cuales 
apoyan a los productores en su 
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producción, acorde a la zafra de temporada.
En su propósito de sumar valor a los granos, hace unos 
años puso en funcionamiento la industria aceitera, 
Copordini, posicionándose así en la cooperativa pionera 
en la industrialización de canola en el país. Actualmente 
impulsa la construcción de una fábrica de balanceados, 
para industrializar la materia prima que producen los 
productores.
Bianchessi destacó que uno de los rubros de mayor re-
levancia es la soja. Los socios siembran una extensión 
de 22.000 hectáreas, con la cual cosechan unos 65.000 
toneladas por año. También producen trigo unos 8.000 
toneladas, 50.000 toneladas de maíz y 10.000 toneladas 
de canola anuales.

TRANSFERENCIA DE 
TECNOLOGÍA Y SERVICIOS
La cooperativa dispone de una chacra experimental 
en la que desarrollaban al principio días de campo con 
la finalidad de dar a conocer sobre nuevas tecnologías 
para mejorar la producción. A partir del 2001, el campo 
experimental realizó su primera exposición denominada 
Agro Show Copronar que año tras año viene realizando 
ferias de tecnologías, servicios y promoción de los tra-

bajos. También esta parcela experi-
mental es la vitrina para la demos-
tración de variedades e híbridos de 
los principales cultivos desarrolla-
dos por sus socios.
La organización ofrece además ser-
vicios de acopio de granos, veteri-
naria, asistencia técnica y venta de 
insumos. Dispone de supermerca-
do, ferretería y estación de servicio. 
“Agradecemos la confianza depositada 
en la cooperativa, estamos asumien-
do un nuevo equipo de trabajo, pero 
las ganas de trabajar y el apoyo a los 
socios seguirá siendo el foco principal 
para seguir creciendo con responsabi-
lidad” enfatizó el titular.

COMERCIALIZACIÓN 
Y ASISTENCIA
La cooperativa se centra en la co-
mercialización de granos de los 
productores y de clientes que so-
licitan el acopio de su producción. 
Carlos Marcarini, tesorero de la 
cooperativa, comentó que los gra-
nos de soja y el maíz en mayor parte 
van a la exportación y parte se que-
da en el mercado local. La canola es 
industrializada y el aceite es expor-
tado. Sin embargo, la harina de ca-
nola es utilizada en su totalidad en 
nuestro país para la fabricación de 
balanceados.
El trabajo técnico es desarrollado 
por un equipo de profesionales, en-
cabezado por la Ing. Agr.Noeli Kem-
pf, cuya asistencia inicia desde el 
momento de la planificación del cul-
tivo con el productor. Esto permite 
que los agricultores desarrollen su 
trabajo en el campo con el plan agrí-
cola. Los técnicos los apoyan para 
cada cultivo desde la preparación de 
suelo, siembra, todo el ciclo produc-
tivo hasta la cosecha.
El departamento asiste a los socios 
y también a los clientes no socios, 
todos de igual forma, sin importar si 
son pequeños o grandes producto-
res de granos. “Ellos son fundamen-
tales, son los principales eslabones de 
todo el ciclo productivo”, expresó.
Como mensaje final Kempf instó a 

Ing. Agr.Noeli 
Kempf.

Carlos 
Marcarini, 

tesorero de la 
cooperativa.
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los productores a no bajar los brazos ante las adversi-
dades, el de arriba los va bendecir, ante las pérdidas por 
cuestiones climatológicas siempre vuelve a retribuir, 
añadió.

EXPERIENCIA PRODUCTIVA 
CON SOCIOS FUNDADORES
Conversamos con el productor Onofre Collet, socio fun-
dador de la cooperativa, quien nos comentó sobre su ex-
periencia de trabajo en conjunto con Copronar y sobre 
la importancia de trabajar unidos con la institución.
“Llegar a tres décadas de vigencia no es cualquier cosa, y es 
algo que nos llena de orgullo, sobre todo poder ver el creci-
miento sostenido que han tenido desde entonces. La coo-
perativa ha sido fundamental también para la comunidad 
porque es una gran generadora de empleos y convirtió a Na-
ranjal a un polo importante de la producción de granos en la 
actualidad”
“En nuestros inicios el trabajo en el campo era muy distin-
to, la agricultura ha crecido y desarrollado con tecnologías 
fomentado por la cooperativa. Actualmentela tecnología de 
precisión y las diferentes tecnologías de la mecanización sea 
en la siembra, pulverización y en la cosecha, el trabajo se tor-
na un poco más accesible con las facilidades de la tecnología 
moderna, aseguró.
Mencionó que trabaja en el cultivos de soja, maíz y tri-
go, siempre con el acompañamiento técnico de la coo-
perativa. “Estos años de trabajo es un ejemplo para las 
generaciones venideras, ya que es la demostración que con 
perseverancia, esfuerzo y unidad se logra construir y lograr 
sueños”, expresó

DARCI BORTOLOSO
Darci Bortoloso, productor, socio y ex presidente de la 
cooperativa, habló sobre la labor de la cooperativa en el 
área social y ambiental. “El cooperativismo involucra tra-
bajar en familia, producir, diversificar, pero también cuidar 

Onofre 
Collet, socio 

fundador de la 
cooperativa.

Darci 
Bortoloso 
Socio y 
productor.

el medio ambiente, y eso se ve reflejado 
en la comunidad de Naranjal que estos 
años ha tenido un crecimiento impor-
tante, destacó.
Además de trabajar con granos la 
cooperativa también desarrolla 
otros rubros, como la producción de 
leche, cerdos, reforestación, siendo 
socios estratégicos en diferentes 
proyectos que son impulsados por 
empresas o cooperativas, que ayu-
dan a ir evolucionando de manera 
conjunta.
“Como productores hemos evolucio-
nado mucho con el apoyo constante 
que ofrece la cooperativa en todos los 
ámbitos. Estos logros quizás solos no lo 
hubiéramos logrado: Mis felicitaciones 
a todos los que conforman la familia 
Copronar y brindo por más años juntos 
de trabajo”, dijo.
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COOPERATIVA NARANJITO

Innovadora y 
diversificada labor
La Cooperativa Naranjito se destaca por su pu-
janza y diversificada labor. Ubicada en el distrito 
de San Rafael, conocida como la colonia Naranjito, 
en el departamento de Itapúa, innova en su ges-
tión para sumar valor a la producción y comerciali-
zación de sus cooperados.

C ampo Agropecuario Multimedia viajó hasta la bella 
localidad productiva de San Rafael, ciudad donde 

se encuentra instalada la Cooperativa Multiactiva de 
Producción Agropecuaria e Industrial Naranjito Ltda., 
institución que se consolida con el trabajo mancomuna-
do desde hace tres décadas.
Inició su labor en el año 1991 gracias a la visión de 73 
productores quienes observaron la oportunidad de 
constituir una cooperativa para el bien común de los 
productores, quienes en aquel momento necesitaban 
comercializar su producción de granos tras su labor en 
el campo, comentó el presidente Nilmar Schorr.

Mencionó que el objetivo principal 
de los fundadores fue lograr mejo-
res precios por la producción. Desde 
entonces la misión de la cooperativa 
fue apoyar a sus asociados, actual-
mente cuentan con 430 socios ac-
tivos, dedicados a la producción de 
granos y lácteos, los cuales son asis-
tidos integralmente por la coopera-
tiva, a través del departamento de 
asistencia técnica desde donde son 
apoyados con el asesoramiento de 
profesionales, insumos, financiacio-
nes para poder desarrollar sus pro-
yectos en las áreas de trabajo que se 
desempeñan, tanto en la producción 
de granos o en el tambo.
Schorr comentó que la cooperativa 
y las áreas donde ella es partícipe 
genera empleo directo e indirecta-
mente a la comunidad donde unas 
2000 personas están vinculadas a la 
tarea de la cooperativa. Esta pobla-
ción depende o desempeña funcio-
nes en las diversas áreas de trabajo 
que impulsa la cooperativa. “El tra-
bajo cooperativizado es muy impor-
tante para la zona y los productores, 
sean pequeños o grandes. La unión es 
fundamental para el apoyo” expresó.
Los socios de la Cooperativa Na-
ranjito en su mayoría cultivan soja, 
maíz, trigo y canola. Actualmente 
unos 65 productores se dedican a 
la actividad tambera, de los cuales 
acopia unos 15.000 litros de leche 
por día, que es comercializada a una 
industria láctea local. Para la recep-
ción de granos la cooperativa dispo-
ne de silos en las que acopian entre 
80.000 y 100.000 toneladas de soja 
por año, unas 58.000 toneladas de 
maíz, 20.000 toneladas de trigo y 
1.500 toneladas de canola, según el 
año y la producción.
Schorr, manifestó que otro de los 
objetivos trazados por la cooperati-
va fue trabajar en la sostenibilidad. 
Actualmente cuenta con silos cer-
tificados, también está en proceso 
otras certificaciones y algunos pro-
ductores ya cuentan con las fincas 
certificadas y por ende sus respecti-
vas producciones.

Nilmar Schorr, 
presidente de 
la Cooperativa 

Naranjito.
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Destacó que este es uno de los caminos a seguir y tam-
bién la industrialización de los granos producidos y de 
leche producida por los cooperados. “Las certificaciones 
son importantes, sobre todo porque existen mercados que 
pagan precios diferenciados por la producción certificada 
y creemos que eso dejaría beneficios para los productores” 
explicó.

ASISTENCIA TÉCNICA
Por su parte el Ing. Agr. Michael Cristam, responsable 
del departamento de asistencia técnica, comentó que 
integran un equipo de trabajo con 7 profesionales, quie-
nes acompañan a los productores día a día en cada zafra 
con el planeamiento y soporte ante los diversos proble-
mas que se presentan durante la producción.
“El equipo trabaja con los productores en la planificación, 
elección del material genético que necesitan, manejo de sue-
lo, fertilización y todo lo que necesiten a campo. En el área 

de tambos también los productores 
tienen asistencia técnica veterinaria, 
son asistidos para la reproducción de 
sus animales y en la parte nutricional”, 
comentó.
Cristam indicó, que desde la división 
trabajan con proyectos a corto y lar-
go plazo, como el mejoramiento de 
pasturas, producción de forrajes y 
las certificaciones internacionales 
especialmente para el cultivo de soja 
y también maíz. Realizan el asesora-
miento a los productores que están 
produciendo actualmente bajo las 
normas de las certificaciones esta-
blecidas con criterio sostenible, ya 
que esta producción está destinada 
al continente europeo. No obstante, 
todos los productores se encuentran 
produciendo bajo los estándares 
de calidad que exigen los mercados 
nacionales e internacionales, cum-
pliendo las buenas prácticas agríco-
las, que constituye el punta pie inicial 
para que más productores ingresen 
a los procesos de certificación.

MERCADO
En cuanto a los mercados de comer-
cialización comentó que la soja va 
destinada a Europa y Asia, el maíz 
se comercializa en mercado local 
y en Brasil. El trigo, por contar con 
una producción de trigo mejorador, 
el principal mercado es Brasil. “Los 
grandes molinos harineros de Brasil 
demandan la producción de la coope-
rativa, ya que el 85% de la producción 
son variedades de trigo mejoradores. 
Esto hace que el nicho para trigo mejo-
rador sea especial y atractivo para los 
productores de la cooperativa”, expli-
có Cristam.
El profesional destacó que la mi-
sión de la cooperativa es fomentar 
y asistir a sus productores, teniendo 
como principal enfoque el soporte 
al agricultor no solo en lo comercial, 
sino también impulsándolos a la ac-
tualización y a las nuevas tecnolo-
gías, nuevos proyectos que suman 
para aumentar la productividad. 
“Todos los productores que trabajan 
con la cooperativa tienen buenos ren-
dimientos y son las personas que quie-
ren seguir trabajando y quieren aplicar 
tecnologías a largo plazo” finalizó.

Ing. Agr. 
Michael 
Cristam.
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ECOP

Expansión sin 
resignar calidad 
y buen servicio
Con once años en el mercado, Em-
prendimientos Comerciales y Pro-
ductivos (Ecop) se posicionó en los 
primeros puestos en el competitivo 
mundo del negocio de combustibles 
y avanzó con pasos firmes hacia otros 
desafíos como el mercado de fertili-
zantes. Y todo esto manteniendo la ca-
lidad de los productos y la excelencia 
del servicio, según resaltaron referen-
tes de la empresa conformada con la 
particularidad de tener a cooperativas 
de producción como accionistas.

P ara el gerente general de Ecop, 
John Temperley, Ecop nació 

como una respuesta a la necesidad 
del país ante problemas de abaste-
cimiento y calidad de combustibles 
para el sector cooperativo de pro-
ducción, a finales de la primera dé-
cada de este siglo. La inquietud no 
fue menor por tratarse de un com-
ponente que representa práctica-
mente la mitad del costo del ámbito 
agrícola y ganadero por la necesidad 
de mover maquinarias para las dife-
rentes tareas como siembras, cose-
chas y otras vinculadas al campo.
Por ello surge Emprendimientos Co-
merciales y Productivos S. A., con la 
peculiaridad que el 100% está com-
puesta por accionistas que tienen 
base sobre la producción del país. El 
capital lo instalaron 29 cooperativas 
del sector productivo que también 
trabajan en créditos y ahorros o 
multiactivas. Así arrancó un primer 
pilar de negocios, el de combustibles 
y que hoy se ubica en quinta posición 
entre los emblemas locales, dijo.
El movimiento anual ronda los 165 
millones de litros, lo que le permite 
estar con una participación en torno 
al 12% del market share. El siguiente 
paso fue ampliar el abanico de pro-
ductos y diversificar rubros con el 
ingreso al negocio de fertilizantes. 
De igual forma, en pocos años tam-
bién se posicionó en torno al 12% 
del mercado local, al comercializar 
unas 125 mil toneladas por año, 
lo que ubica a Ecop como uno de 
los mayores players del segmento, 
agregó.
El rasgo de tener origen en el campo, 
sumado a la característica de accio-
nistas cooperativas de producción, 
permite igualmente tener un espe-
cial concepto de las necesidades y 
soluciones que se pueden brindar, 
pues logra dar respuestas a un sec-
tor importante en la estructura eco-
nómica nacional, como el agro, por 
su peso como generador de riqueza, 
más la posibilidad de lograr sobera-
nía alimenticia, como una de las pa-
tas de la producción.

John 
Temperley, 

gerente general 
de Ecop.
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Los casi 35 mil socios accionistas entendieron la nece-
sidad de dar este paso a través de sus cooperativas. “El 
campo nos presta un servicio grande en la mesa. Leche, pan 
y otros productos de la canasta básica son artículos que 
mueven la economía del país. Como cooperativas también 
se producen harina, aceites, balanceados y otras actividades 
que generan fuentes de trabajo”, reflexionó y todo esto con 
el objetivo de seguir creciendo para posicionar a la em-
presa en lo más alto posible.
“Ecop tiene once años. Alcanzamos varias metas propuestas, 
de manera pausada. No buscamos un crecimiento acelerado, 
sino el que pueda acompañar a movimientos que tenemos. 
La intención es posicionar el emblema con la rentabilidad 
más alta en cuanto a movimiento por estación de servicio”, 
dijo, con respecto al segmento de combustibles, para lo 
cual la inversión está permanente, con el desarrollo de 
un sistema propio para el control de surtidores, con la 
telemedición Oliux, producto 100% paraguayo.
Entre los próximos pasos está el de seguir creciendo, de 
una manera consolidada con los accionistas. Todo esfuer-
zo tiene su premio y no fue casualidad que Ecop recibiera 
recientemente el premio por “The Great Place to Work”, al 
resaltar el nivel de conocimiento y el de aceptación de los 
empleados dentro de la empresa, alcanzando casi un es-
tándar del 92% en cuanto al cumplimiento de objetivos, 
resaltando así también la calidad en cuanto al manejo de 
recursos humanos y la gestión con la convicción de quie-
nes entienden el desafío de ser líderes en lo que hacen.
De la pandemia, indicó que trajo aprendizaje, pues de-
mostró la importancia que tiene el sector productivo 
como generador de alimentos. “Eso nos da una hermosa 
hoja de ruta para un largo crecimiento”, señaló. Resaltó la 
integración con otras empresas con capital cooperativo, 
como Bancop, para dar el soporte financiero y cerrar 
así el círculo: productivo, con las socias; comercial, con 
Ecop y finanzas, con Banco. “Es el reflejo que desde siempre 
el campo apoyó mucho al país”, refirió.
A las autoridades nacionales pide seguridad y la posibi-
lidad de seguir trabajando. “El comercio cambió y esa es 
una realidad”, reflexionó sobre cómo la tecnología entró 
a ser un componente importante en los negocios. Por 
ello, reiteró la importancia que se le da a la innovación, 
a investigaciones y desarrollos de nuevas soluciones. “La 
tecnología es el lazo de conexión para generar comercio y 
cerramos, pese a todo, un buen 2020, en donde tuvimos la 
capacidad de adaptarnos de manera rápida”, añadió.

UN GRAN PASO
Como organización, Ecop maneja una estructura muy li-
viana con cuatro gerencias posicionadas en unidades de 
trabajo como Administración y finanzas, Operaciones, 
Energéticos y la Gerencia General. En ese sentido, el ge-
rente de Operaciones, Marcio Villar, indicó que un gran 
paso sin dudas fue la habilitación de la primera estación 
de servicios propiedad 100% del emblema, inaugurado 
recientemente en la zona de Ypané, a la que se sumaría 
otra en Villa Hayes.

Por el esquema que tiene Ecop, hasta 
hace poco contaba con unas sesenta 
estaciones de servicios en las zonas 
productivas, pero la estructura for-
ma parte como activo de las coope-
rativas socias. Una anterior acción 
fue empezar con la experiencia de 
franquicias. Así, un ex proveedor 
como transportista se animó a pro-
bar y surgió la posibilidad de abrir el 
surtidor en Cordillera. Sin embargo, 
como empresa, Ecop recientemente 
pudo dar el gran paso de contar con 
una estación 100% propia.
“Fue un desafío en la época de pan-
demia. Hoy está habilitada y llena to-
talmente las expectativas con buena 
aceptación en Ypané. Está construida 
en unos 4 mil m2, con una zona para 
vehículos pesados y la meta es mover 
un caudal de 150 a 200 mil litros por 
mes. A la par, inauguramos la unidad de 
transporte para trasladar fertilizantes. 
La idea es que un viaje sea para trans-
portar fertilizantes y el de regreso para 
granos y complementar mas adelante 
con multitransporte (container, sider, 
furgones y refrigerados)”, puntualizó.
Además se dio la palada inicial para 
la segunda estación propia, en la 
zona de Villa Hayes. De esta forma 
se está buscando estar cerca de los 
accesos a la capital, pues se prevén 
además un par de surtidores para 
más adelante en lugares igualmen-
te estratégicos. Con esto se daría 
inicio a otra fase, abrirse más a nue-
vos clientes. Hasta el momento el 
mercado está “cautivo” por las 

Marcio Villar, 
gerente de 

Operaciones.
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cooperativas, por lo que se busca llegar a usuarios cor-
porativos, como en la zona industrial de Ypane.
Sobre la línea de fertilizantes, dijo que se trató de una 
inversión importante en laboratorios y personal capaci-
tado para brindar las garantías de la calidad de los pro-
ductos, así como acompañar todo el proceso desde la 
entrada hasta la salida del artículo ofrecido. Del tema de 
bajante del río, reconoció que se trata de una cuestión 
cíclica, por lo que se debe recurrir a puertos de descar-
gas alternativos, como Pilar, que si bien aumenta el cos-
to del transporte, permite no cortar con el suministro.

FORTALEZA COOPERATIVA
A su turno, Enrique Alonzo, gerente administrativo en 
Ecop, expuso que en estos últimos tiempos como empre-
sa está dando grandes pasos de crecimiento. En materia 
de recursos humanos pasaron de 45 empleados inicial-
mente a 71 colaboradores en la actualidad, debido a la 
habilitación del primer surtidor propio de Ecop y con 
la expansión a través de más estaciones de servicios se 
prevé el aumento la dotación del personal. 
La facturación anual ronda casi 200 millones de dólares ex-
plicó que alrededor del 70% de ingresos están dados por el 
negocio de combustibles y el 30% aproximadamente origi-
nada por la venta de fertilizantes, para el cual este negocio 
el 70% se financia contra cosecha del cliente productor. 
De igual forma se interactúa con Bancop y otros bancos; 
se establece un flujo dinámico con el departamento finan-
ciero de créditos. Este vínculo productor, comercio y finan-
ciación permite un mayor poder de negociación que se ve 
fortalecido con lo que implica el respaldo del movimiento 
cooperativo por el volumen de dinero manejado.
Un dato no menor es que dada esa fortaleza cooperati-
va, Ecop ha obtenido buenos márgenes de rentabilidad 
que le posibilitó realizar varias importantes inversiones. 

Solo por dar algunos ejemplos, la es-
tación en Ypane requirió de unos 2,4 
millones de dólares con el terreno 
incluido o el local propio con la cons-
trucción de un edificio corporativo 
rondó los 900 mil dólares y el valor 
de la propiedad supero el millón y 
medio de dólares. Y todo esto con 
capital propio, puntualizó Alonzo.
“Esto permite ver el poder económico de 
las cooperativas de producción. Para las 
inversiones mencionadas no se recurrie-
ron a ningún tipo de préstamos finan-
cieros. La futura estación de Villa Hayes 
se está proyectado casi 3 millones de 
dólares, debido al doble de instalaciones 
que la de Ypané, porque se prevén otros 
servicios, habilitar una churrasquería, 
brindar otros servicios, etc.”, comentó el 
gerente administrativo.
“La idea de toda empresa es seguir cre-
ciendo. Es lo que pasa con Ecop. Con sus 
operaciones comerciales con las coope-
rativas llegó a su tope de crecimiento y 
utiliza la rentabilidad para distribuir en 
inversiones. Ecop es una empresa que-
fue creada como un proyecto para la 
distribución de insumos para el campo 
a través sus cooperativas accionistas y 
ahora se busca tener también un poco 
más de presencia en Asunción y el área 
central, a través de estudios de proyec-
tos en forma ordenada. La empresa se 
apunta siempre a tener unos buenos 
márgenes de rentabilidad que nos per-
miten transferir beneficios a las coope-
rativas, a través de utilidades, buenos 
precios, bonificaciones y otros”.
Ecop igualmente apuesta en las in-
versiones en investigación y desa-
rrollo. “Sabemos de la importancia de 
I&D, por eso existe un área en donde 
se realizan varios trabajos novedosos, 
como por ejemplo control electrónico 
de stock, habilitación de estaciones con 
autocarga, sin necesidad de playeros, 
es importante destacar el desarrollo el 
ecopsistema que es un software integra-
do de gestión desarrollado internamen-
te al igual que el sistema de estación,”.
Resaltó que el área de I&D cuenta con 
el soporte de profesionales de prime-
ra línea. Como reflexión final, resaltó 
la organización interior que cuenta la 

Enrique Alonzo, 
gerente 

administrativo.
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empresa. “En mi experiencia personal de trabajar muchos años 
en empresa multinacionales, motiva encontrar en firmas nacio-
nales como Ecop ese mismo ambiente y forma de trabajar; de 
hacerlo todo en forma correcta y transparente. El año paso se 
obtuvo por primera vez el galardón (“Great Place to Work”), res-
catando que el mayor capital son las personas (sus colaborado-
res). Hoy es una empresa importante, reconocida y va creciendo 
estrechando lazos de confianza ”, concluyó.

LA CALIDAD NO SE NEGOCIA
El recorrido por Ecop igualmente nos llevó al laborato-
rio que tiene la empresa en Villa Elisa. Ahí el gerente de 
Energéticos, Ing. Luis Servín, explicó aspectos de la par-
te de control de calidad, tanto en combustibles como en 
fertilizantes. Recalcó la característica principal de con-
tar con cooperativas de producción como las accionis-
tas, por lo que como sector vinculado al campo entiende 
de la necesidad de manejar variables sensibles como los 
combustibles para las actividades agropecuarias.
A esto se suma el celo que pone Ecop a la calidad de los 
productos que ofrece. “Ecop apuesta fuertemente a la cali-
dad. Tenemos sistemas diseñados para mantener la trazabili-
dad de productos. Todo lo que sea camiones cisternas, estacio-
nes de servicios deben estar sujeto a una serie de requisitos lo 
que nos llevó a acceder a Certificaciones Internacionales con 
las normas ISO 9001: 2015, en la parte de importación, co-
mercialización y distribución de todos tipos de combustibles 
para toda la red de nuestras estaciones de servicio”, dijo.
De las 63 estaciones de servicios indicó que están ubica-
das estratégicamente en zonas agrícolas de producción 
e incluso hoy día incursionando en áreas urbanas. Sobre 
los tipos de combustibles ofrecidos citó dos de gasoil, 
dependiendo de los índices de cetano y la cantidad de 
azufre. El tipo 1 comercializado como Diesel Power 1 
Aditivado, el de calidad superior, y el gasoil tipo 3, aun-
que aclaró que actualmente se comercializa como Diesel 
Power 2 Aditivado, pero con precio del Gasoil tipo 3. En 
naftas, ofrecen las distribuidas por el numero de octano, 
así están las Naftas ECOPOWER 85, la ECOPOWER 91, 
la ECOPOWER 95 y la ECOPOWER 97.
También ofrecen alcohol carburante, Keresene, Nafta 
de aviación (AVGAS).
Un punto destacado por el Ing. Servín fue que tanto los 
diesel como las naftas se comercializan formulados con 
aditivos especiales desarrollados en Estados Unidos con 
empresas de primer nivel, con la característica que fue-
ron diseñados “sola, única y exclusivamente para Ecop”, sin 
que por ello tenga un costo adicional para el usuario, que 
cada vez exige más por emplear motores de alta exigen-
cia. “Es un requisito. La calidad no se negocia. Tenemos que 
proveer el combustible de mayor calidad a los consumidores. 
Es la responsabilidad que tenemos”.
Para reforzar controles, Ecop destina técnicos capacita-
dos para realizar verificaciones in situ antes de retirar el 
producto para su distribución en el territorio nacional. 
Aprovechando la tecnología, al momento de controlar 
también se toman muestras (de combustibles) que a la par 

van al laboratorio para su análisis, de 
tal manera que cuando el transporte 
(camión cisterna) llegue a destino, 
también se pueda pasar el resultado 
laboratorial al operador para refor-
zar el respaldo de la calidad.
Este protocolo prácticamente se 
mantiene también con los fertilizan-
tes, explicó. El laboratorio cuenta 
con controles para los abonos com-
prados. Se miden niveles de nitró-
geno, fósforo, potasio, (N-P-K) más 
otros macros y micronutrientes. 
“El productor que utilice fertilizantes 
Ecop debe sentirse seguro y confiable 
que su empresa ofrece el mejor pro-
ducto del mercado”, ratificó. Recalcó 
igualmente que este artículo debe 
cumplir con exigencias del mercado 
en formulaciones y otros aspectos 
técnicos de calidad.
“Ecop fue concebido por un grupo de 
cooperativistas para trabajar de mane-
ra honesta, transparente con el mejor 
rinde por superficie sembrada. El tema 
fertilizantes es algo más nuevo que el 
combustible, pero la idea es que Ecop 
les brinde a sus accionistas, a los socios 
de las cooperativas y a todos los que 
utilicen nuestro fertilizante, lo mejor 
para el campo, de manera a obtener el 
mayor rinde y al menor costo. “La ca-
lidad absolutamente no es negociable. 
Tenemos la responsabilidad de dar la 
mejor calidad”, concluyó.

Ing. Luis 
Servín, gerente 
de Energéticos.
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COOPERATIVA FRIESLAND

Promotora del desarrollo de la 
comunidad y trampolín para la 
expansión socioeconómica
El modelo cooperativo tiene varios puntos fuertes que hacen que sea exito-
so en donde se mantiene a sus principios. Su importancia trasciende cuan-
do no solo beneficia a sus socios sino que constituye un pilar fundamental 
sobre el cual descansan las bases del desarrollo de toda una comunidad. Es 
el caso de la Cooperativa Agrícola Friesland Ltda., ubicada en el distrito de 
Itacurubí del Rosario (San Pedro).

F riesland Ltda. nació en 1941 como iniciativa para 
mejorar la situación financiera de los pobladores 

locales. Para fines de 1947, se decidió que tanto la coo-
perativa como la asociación civil de la colonia sean admi-
nistradas en forma conjunta. Con esto se buscó ampliar y 
estabilizar la producción agrícola, ganadera e industrial. 
A lo largo de este tiempo, se consolidó como pilar para el 
desarrollo. Así, se vinieron dando varios logros como la 
instalación de los primeros silos metálicos en Paraguay, 
en los años sesenta, ante el avance del trigo, que originó 
el sobrenombre de la colonia (a la Ciudad Distrital) como 
“Ciudad del trigo”, actividad floreciente de aquellas épocas 

para luego dar paso a otros rubros.
Con la llegada de la siembra directa 
en 1989 y el desarrollo de la gana-
dería, se sumó la decisión de contar 
con una fábrica de balanceados para 
1992. La producción de leche a su 
vez apuntó a la apertura de una fá-
brica de lácteos, para 1994. Hitos 
a los que se sumaron más reciente-
mente adecuación ambiental colec-
tiva, la construcción de un hospital 
moderno y bien equipado, una nue-

Ferdinand 
Regehr, 

presidente de 
Friesland Ltda.



81

va industria de piensos hasta llegar a la inauguración del 
amplio centro comercial, en el 2020, recordó Ferdinand 
Regehr, presidente de Friesland Ltda., quien recibió al 
equipo de Campo Agropecuario Multimedia trasladado 
hasta esa pujante zona productora, aprovechando las 
celebraciones por el Día del Cooperativismo.
“Desde sus inicios la cooperativa asumió desafíos como man-
tener la estabilidad económica de los socios, diversificar me-
diante nuevos rubros de producción para socios jóvenes, crear 
más fuentes de trabajo para los jóvenes de la comunidad y de 
la zona”, recordó y resaltó el modelo cooperativo como 
respuesta a varias necesidades. “La nuestra es agrícola, ad-
ministrada por un presidente, un consejo de seis miembros y 
una junta de vigilancia. Los cargos se eligen en forma demo-
crática por los socios. La instancia máxima es la asamblea ge-
neral. Actualmente cuenta con 400 socios y formamos parte 
de la Fecoprod, Bancop, Ecop y la aseguradora Tajy”, indicó.
Esa idea de sumar esfuerzos también llevó a reorien-
tar sus actividades. Así, la venta de hacienda se realiza 
al frigorífico de la cooperativa Neuland. En lechería, se 
trabaja de con la cooperativa Chortitzer. “Con el asesora-
miento económico y técnico, más la otorgación de créditos 
para la producción en el ámbito agrícola, ganadero, lácteo 
y el emprendedurismo, con la comercialización de granos y 
otras acciones en forma conjunta apoyamos el desarrollo. A 
la par de incentivar la formación profesional y educativa con 
el otorgamiento de becas de estudios para jóvenes, a lo que 
se adiciona la promoción de la salud, mediante los servicios 
que brinda el hospital Tabea”, dijo.
Como mensaje final afirmó que “la solidez con que hoy 
cuenta la cooperativa es fruto de estos 74 años de trayec-
toria de las diferentes personas que a lo largo de este tiempo 
contribuyeron a ello. Es una muestra de que avanzando jun-
tos podemos construir nuestro distrito, nuestro país. Estos 
tiempos difíciles que nos toca enfrentar, nos ha demostrado 
una vez más que la unión hace la fuerza, enfrentar los desa-
fíos unidos con fe y esperanza, siempre apostando a un futu-

ro mejor que heredamos a nuestros hi-
jos”. Concluyó y se mostró optimista 
por seguir en la senda de trabajar y 
mantener el rumbo para el desarro-
llo de la comunidad.

ACTUALES Y 
NUEVOS DESAFÍOS
Florian Weiss, gerente de Produc-
ción de la cooperativa, a su turno 
recordó igualmente el crecimiento 
que se tuvo en materia de logística. 
Resaltó la permanente inversión, 
como la de los primeros silos que se 
dieron entre 1960 y 1970, en varias 
etapas, cuando eso orientado al aco-
pio del trigo. La comercialización se 
realiza en forma coordinada entre un 
encargado del silo con cada produc-
tor para luego fijar el precio tomando 
como base Chicago, para cerrar la 
negociación con las multinacionales. 
La capacidad estática actualmente es 
de 12 mil toneladas, que va resultan-
do pequeña, por lo que se debe rotar 
tres a cinco veces por año.
Entre los desafíos sin dudas está el 
traslado de la producción. En este 
sentido, se avanzó mucho en obras 
viales y almacenamiento. “Hoy los 
caminos mejoraron mucho. Queda me-
jorar la logística que se da entre la bre-
cha de cosecha y la entrega en puerto 
de embarque. En el último año tuvimos 
muchos problemas, por la bajante del 
río Paraguay. se llenaron los puertos y 
todavía queda remanente de soja 
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a embarcar. Esto es algo atípico y existe la proyección que 
la futura zafra podría volver a tener esta dificultad. Por eso 
para más adelante se deberá mejorar la recepción y alma-
cenamiento de granos. Así surgió la idea de contar con un 
puerto propio”, anticipó.
Aunque todavía es temprano hablar de esto, se viene anali-
zando para cuando estén dadas las condiciones, sobre todo 
porque la cooperativa cuenta con un terreno muy bueno 
en la zona de Puerto Rosario, a unos 50 km, con todas las 
facilidades que ello implicaría. “En materia de inversión, po-
dría asustar por el costo de materiales y el tipo de cambio. Son 
montos bien elevados, pero en algún momento se plantearía a 
la asamblea. Por ahora son ideas, pero soñamos con realizarlas 
porque entre otras cosas abarataría el flete”, reconoció el ge-
rente de Producción. La comitiva luego se trasladó hasta la 
fábrica de balanceados de la marca Frisco.
Ahí recibió Dennis Pikulik, gerente de la unidad y en-
cargado técnico. Recordó que la idea inicial de fabricar 
balanceados, a principio de los años noventa, surgió “por 
factores económicos condicionantes”. Explicó que, con los 
primeros pasos de la siembra directa, para que el maíz 
entre en rotación de cultivos, se dificultaba la comercia-
lización del grano por su sobreoferta, que bajó los pre-
cios, sumado al hecho que la actividad lechera estaba ya 
en marcha. “Surgieron estos dos problemas para la coope-
rativa. Así se gestó la idea de la fábrica de balanceados y se 
solucionaron ambas situaciones”, recordó el entrevistado, 
al tiempo de destacar el crecimiento de la planta.
Inicialmente arrancó con un volumen de 30 mil kg por 
mes, para llegar en la actualidad a más de 110 mil kg por 
día. “Empezamos con balanceados de línea de leche y sales 
minerales. Actualmente, tenemos productos para toda la 
línea de ganado de carne, de producción, sales minerales y 
suplemento, leche, ovinos, equinos, porcinos, aves, amplia 
variedad de productos de alto desempeño y la producción 
actualmente si contrastamos con el inicio es diferencia im-
portante hoy”, recalcó. Del total se resaltan unas cinco a 
seis líneas bien consolidadas, observando principalmen-
te buena dinámica en las soluciones nutricionales para 
aves, carne y leche.
Cuentan con distribuidores autorizados en el país, sien-
do el 83% de la producción comercializada fuera del área 
geográfica de la colonia. Entre los logros resaltó dos as-

pectos: “el establecimiento de la mar-
ca Frisco y la posibilidad de tener una 
cartera de cliente que permita la inver-
sión en una fábrica nueva actualmente 
operativa. Finalmente comentó sobre 
los desafíos, tales como fortalecer las 
líneas menos explotadas y el desarrollo 
de un nuevo sistema de trabajo. “Frisco 
no vende un producto como tal, sino un 
paquete de trabajo”, indicó.
Esto supone una amplia oferta de 
soluciones que va más allá de un ar-
tículo comercializado, sino que a la 
par, se acompaña con una asistencia 
técnica. “Queremos que el productor 
tenga resultados en el día a día”, in-
sistió. De las materias primas indicó 
que al hablar de balanceados, en el 
caso de maíz, se consiguen de los 
socios de la cooperativa. También 
se pueden obtener de proveedores 
locales o nacionales subproductos, 
como expeller de soja y otros. Sin 
embargo, todo lo que sean micro 
y macrominerales más específicos 
requieren ser importados. Una de 
las fortalezas citadas fue que la pla-
nificación ayuda a prevenir o paliar 
malos momentos. “Dificultades en el 
mercado no nos impactan tan fuerte-
mente porque ya se planificó antes”, 
concluyó.

ASISTENCIA TÉCNICA 
EN FINCA
Para conocer más sobre el rol del 
paquete de soluciones más allá de 
la venta de productos, la comitiva se 
trasladó al campo. Richard Fast, ase-
sor técnico de la cooperativa, mos-
tró una parcela alquilada a un socio 
en la cual se desarrolla agricultura, 
bajo el sistema de rotación, con soja 
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en verano y con maíz y abonos verdes como coberturas 
en invierno. Actualmente ocupa la jefatura de sección 
en el Departamento Agrícola de Friesland (DAF) y en 
Insumos agrícolas. No obstante, indicó que toda el área 
especializada brinda un apoyo calificado para cubrir las 
necesidades de los productores para mejorar sus ingre-
sos y lograr un desarrollo integral.
Presentó el denominado Sistema Integración Agrícola 
Ganadero (SIAG) por el cual no solo se busca comple-
mentar actividades que contribuyan a mejorar el suelo 
y promuevan la producción sustentable, sino que tam-
bién bajo el DAF se promocionan los planes de trabajo. 
“Esto permite planificar con dos o tres meses antes de cada 
cultivo y tener una idea de lo que se va a necesitar. Se invita 
a los productores y se elabora el plan. Por ejemplo, si quie-
re sembrar soja, comenta sus intenciones y ahí los técnicos 
orientan para mejores resultados”, dijo.
“Les asesoramos según cada situación. Se planifican los pro-
ductos a usar, se eligen variedades y ciclos para no sembrar 
todo al mismo tiempo y optimizar cada esfuerzo para lograr 
los mejores rendimientos posibles cada año. También nos 
permite en la parte de insumos saber la cantidad que se va a 
necesitar solicitar de los proveedores antes del inicio de cada 
zafra. Hacemos un pedido a las empresas con anticipación y 
que nos permita realizar las mejores compras. Una vez que se 
tienen los insumos, además de entregarlos a los agricultores, 
ellos reciben la asistencia profesional. Los técnicos recorren 
campos y ayudan a tomar las mejores decisiones”, concluyó.
El recorrido incluyó conocer la experiencia de la asis-
tencia técnica en el campo. En calidad de productor, 
Andy Warkentin, profesional agrónomo hoy está más 
dedicado a la actividad como agricultor. Casado en el 
2015, “orgulloso padre de dos hijos, de 4 y de 2 años” como 
se definió, el entrevistado comentó que viene aplicando 
el sistema integrado agrícola – ganadero. Mientras en 
una finca está con granos, en otra parte se destina a la 
pecuaria, como una forma de diversificación. “Son rubros 
que se complementan bastante bien. Si uno falla, como suele 
ocurrir, se tiene otra actividad que puede salvar algo y evitar 
una pérdida total”, subrayó.
Entre los puntos negativos del año, indicó que debió en-
frentar problemas climáticos como sequía y heladas, a lo 
que se sumó, para el caso del maíz en el ataque de “ci-

garritas”. En contrapartida, la soja cerró una buena tem-
porada, con rindes “excepcionalmente buenos para lo que 
se da en San Pedro y en la cooperativa. Hablamos de 3.300 
a 3.500 kg por ha, más o menos de rendimiento promedio 
en un área de 10 mil ha de soja”, expuso. Además, destacó 
el apoyo que recibe de la cooperativa en su emprendi-
miento. “Recibimos un plan de trabajo anticipadamente y 
eso nos permite dimensionar y coordinar mejor las tareas”, 
reconoció.
Este plan incluye financiación. También acompaña la 
posibilidad de acceder a insumos y maquinarias. “Es una 
propuesta interesante porque el productor se acerca a la 
cooperativa y tiene todo para proveerse ahí”, dijo. Incluso, 
al momento de la comercialización, el agricultor cuenta 
con el apoyo técnico. Desde el 2015 es un “productor a 
tiempo completo” y en estos años se dieron resultados 
buenos y no tantos. Como mensaje final dejó el hecho 
que se debe persistir en el trabajo. “Pueden aparecer años 
malos al comienzo o incluso luego, pero debemos seguir ha-
ciendo lo que sabemos hacer y persistiendo para salir ade-
lante”, finalizó.
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Ensayos comparativos 
de híbridos en Bergthal

Una jornada agrotecnológica se desarrolló el miércoles 21 de julio en la 
chacra experimental de la Cooperativa Bergthal para compartir infor-
maciones de híbridos de maíces bajo tratamientos uniforme. Partici-
paron 11 obtentoras y 2 proveedoras de insumos y hubo una convocatoria 
interesante cercana a 200 personas, respetando protocolos sanitarios, en 
el desafío de volver al campo de manera presencial.

L a Cooperativa Bergthal Ltda. retomó sus eventos agro-
tecnológicos a cielo abierto para lo cual se habilitaron 

parcelas de la chacra experimental en la zona de Buena 
Vista, en el distrito de Raúl Arsenio Oviedo (Caaguazu). La 
jornada sirvió para exponer ensayos comparativos de hí-
bridos de maíces bajo tratamientos químicos uniformes. La 
participación de los agricultores, estudiantes e interesados 
igualmente fue buena, según informó la organización.
El encargado del departamento técnico de la coopera-
tiva, Robinson Link, brindó detalles al respecto. Indicó 
que la organización aceptó el reto de volver al campo en 

una jornada presencial. “Después de 
mucho, volvemos al campo. Pasaron 
varias cosas en este periodo, pero reto-
mamos este tipo de eventos que suelen 
ser comparativos de variedades de soja 
o de híbridos de maíces, como en este 
caso”, dijo. Hubo 24 híbridos de 11 
obtentoras, más la participación de 
2 proveedoras de insumos.
“Tenemos ensayos comparativos de 24 
híbridos, la mayoría son nuevos y rea-
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lizamos en una siembra uniforme el 17 de febrero. El fertili-
zante que se usó fue de Ecop, una empresa estratégicamente 
aliada a cooperativas de producción agrícola, y los insumos 
usados fueron de la empresa Agrofértil. La diferencia con 
otros campos experimentales es que aquí introducimos ma-
croparcelas. Cada una tiene 20 hileras, unos 9 m de ancho 

X unos 80 m de largo. Esto permite en-
cuadrar bien”, explicó.
Agregó que la siembra se realizó en 
dos repeticiones y las aplicaciones 
y cuidados culturales se efectuaron 
en conjunto entre los técnicos de 
la cooperativa y un productor de 
la zona para lograr la uniformidad, 
que incluya a la siembra, la fertili-
zación, la cobertura nitrogenada 
y aplicaciones posteriores, con in-
secticidas, herbicidas y fungicidas, 
entre otros, para luego evaluar el 
rendimiento, la calidad de granos, 
entre otros factores, comentó el 
profesional agrónomo.
Aclaró que se tuvo en cuenta la in-
cidencia de cigarrita a la hora re se-
leccionar los híbridos, para ver el 
comportamiento y el desempeño en 
cuanto a rusticidad, sanidad foliar, la 
parte reproductiva y otros aspectos. 
A esto se debió enfrentar el clima ad-
verso. “Lastimosamente tuvimos sema-
nas atrás una helada que secó las hojas 
y no pudimos ver el diferencial, pero las 
espigas con granos estuvieron en condi-
ciones óptimas”, dijo el profesional de 
la cooperativa.
En general, reconoció que el cultivo 
de maíz zafriña no tuvo una buena 
campaña, por una siembra tardía, 
consecuencia del retraso por una 
soja tardía. Si bien, en el campo ex-
perimental se realizó el 17 de fe-
brero la siembra, muchos produc-
tores siguieron sembrando incluso 
a mediados de marzo. Eso llevó en 
muchos casos a no cosechar granos, 
sí un corte de ensilaje, que tampoco 
fue de calidad, reconoció, por lo que 
se deberá complementar el conteni-
do de energía y proteína.
Además de las heladas, que ocasio-
naron pérdidas totales en algunos 
casos, se dio el daño de cigarrita, 
que año tras año es más acentuado 
y severo, advirtió. “Ahí empieza la re 
selección de materiales. Tenemos en el 
mercado tolerantes, no resistentes. Es 
la realidad y eso implica alguna apli-
cación. Es la situación y si se generan 
sobrecostos en la producción en mo-
mentos en que los insumos sufrieron 
un elevado incremento, en algunos ca-
sos 70%, 80% y hasta el 100% de los 
productos”, agregó. 
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ECOP
La participación de Emprendimientos Comerciales y 
Productivos (Ecop) en la jornada fue como la responsa-
ble de la fertilización de las parcelas. En el stand, Ramón 
Gauto, jefe de Agronegocios, realizó la orientación a los 
participantes de la ocasión. Recordó que en materia de 
fertilizantes están las mezclas químicas, físicas, produc-
tos puros, órgano minerales y diferenciados, como ma-
cro y micronutrientes, como los esenciales, NPK, o Ca 
más S y en el otro grupo el B, Zn, Cu. También compartió 
datos de parcelas fertilizadas de manera convencional 
y las que recibieron la formulación de Ecop. “Queremos 
que por el mismo costo que se destina a comprar fertili-

zantes, aumente la producción y, por 
consiguiente, el beneficio económico, 
el lucro”. Además, comparó la parti-
cipación de las propuestas en el vo-
lumen de venta en los últimos tres 
años. En otro momento, resumió el 
proceso para lograr asegurar que el 
producto llegue en tiempo y forma 
al cliente. Desde las negociaciones 
previas para garantizar la provisión 
de materia prima, pasando por la 
logística de traslado y recepción, el 
mezclado o embolsado, el almace-
naje hasta la aplicación en el campo. 
“Nos movemos con varios meses de 
anticipación para que no falte y po-
der cumplir con los productores”. En 
las orientaciones también estuvo el 
profesional agrónomo Ariel Rojas. 
Se explicó que el fertilizante Ecop 
empleado en las parcelas fue el 12 – 
12 – 12 + 4 mg. Finalmente se pasó a 
la presentación de resultados.

ECO TRADING
La empresa estuvo presente con 
propuestas de Crop Seed. Las orien-
taciones las brindaron José Fernán-
dez y Reinaldo Vázquez, este re-
presentante en la zona. Expusieron 
el híbrido 520, con tecnología TOP. 
Presente desde hace tres años en el 
mercado local, es el único material 
actualmente de Eco Trading en Pa-
raguay. Entre los puntos altos figu-
ran como tolerancia a algunos tipos 
de oruga y que ofrece doble actitud, 
para ensilaje y para granos. Cada 
bolsa incluye unas 60 mil semillas, 

Parcela de 
ECOP.

Parcela de 
Eco Trading.



87

pero para posicionar en zafriña, se recomendó emplear 
de 53 a 55 mil semillas por ha. Como referencia local, 
existe experiencia en la estancia Entre Ríos, del grupo 
Empasa, que este año obtuvo un rinde 5,2 ton por ha, en 
unas 2.500 ha, a pesar de las adversidades, se resaltó. 
También existen campos probados con buenos resulta-
dos en la zona de Cooperativa Colonias Unidas, resal-
tando la calidad del ensilaje. Además, la empresa cuenta 
con un centro de mejoramiento en la colonia Margarita, 
con un experto genetista de maíz, en la búsqueda de so-
luciones adecuadas para el agricultor.

al agricultor. El 9960 resalta por su 
empleo como ensilaje. Un híbrido 
precoz, con excelente calidad de 
granos, rápida pérdida de humedad 
y de color anaranjado en la madu-
ración. Sí, se limita la densidad de 
siembra, por lo que por una cuestión 
de costos se sugiere un rango de 52 
mil semillas por ha para aprovechar 
mejor su techo productivo. Es de 
media a alta inversión, para apertu-
ra de siembra e igualmente con VIP 
3, aunque se anticipó que no habrá 
semillas disponibles del material 
para este año. Finalmente, K8774, 
con PRO 3, actualmente con los en-
sayos de adaptabilidad con respecto 
a sanidad, es un posible lanzamiento 
para zafriña 2023. El primer desafío 
es desarrollar híbrido tolerante a ci-
garrita y su tecnología permite una 
principal protección en el sistema 
radicular, con tolerancia a Diabró-
tica, el complejo de Spodoptera en 
fase reproductiva, de marlo fino, co-
lor rojo, excelente calidad de granos. 
Rústico y se adapta bien. En proceso 
de evaluación la meta es lanzar para 
el 2023, como se anticipó, para po-
sicionarlo en apertura de siembra, 
hasta 20 de febrero.

MATRISOJA
La compañía estuvo presente igual-
mente en la jornada de Bergthal 
con materiales Brevant Semillas, en 
donde se resaltó el nuevo híbrido 
B2782 PWU, con alta productivi-
dad y excelentes resultados. Orien-
taron en la ocasión, Osmar Zarza, 
desarrollista, y Polo Umberto Boni, 
gerente comercial de la sucursal. 
Se resaltó la parcería con Corteva 
por ofrecer el mayor banco germo-
plasma de semillas de maíz, dijeron, 
del cual se lograron propuestas con 
buena caja productiva y buena to-
lerancia a cigarrita. De esta forma, 
desde hace dos años, se retomó el 
mercado de maíz con híbridos al-
tamente eficientes. El 2782 se des-
tacó por su tecnología Power Core 
Ultra, para un eficiente combate al 
complejo de gusanos, lo que hace 
del material poder combinar bue-
na tecnología con genética. Si bien 
se deberá complementar con 

AGROMAX
Esta firma presentó genética KWS, a cargo de Douglas 
Rafael Urban, coordinador de Desarrollo en la línea maíz 
KWS para la región Centro Sur del Paraguay. Fue asisti-
do por el técnico para la zona Esteban Quintana. En la 
ocasión fueron expuestos híbridos con tecnologías VIP-
TERA 3 y PRO 3, por lo que se resaltó que la empresa 
trabaja de manera única con Monsanto y Syngenta. Las 
propuestas incluyeron al 9606, que contiene VIP 3 y sale 
muy bien en la región, con puntos fuertes como estabi-
lidad productiva, biotecnología superior y tolerancia al 
achaparramiento. Su sistema radicular es bien agresivo 
y sanidad de tallo superior. Se destaca por su tolerancia 
a cigarrita, con un nivel de 9/10. La disponibilidad para 
verano es limitada y para zafriña se apunta a ofrecer con 
tratamiento de FORTENZA DUO, para mayor seguridad 
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algunas prácticas, se ahorra en no gastar más de una 
aplicación preventiva. La genética da eficiencia y alta 
estabilidad, para una buena adaptación que garanti-
ce en cualquier región una buena producción. Entre 
las experiencias positivas, se destacó el trabajo con 
Cooperativa Copronar, en donde “salieron campeones” 
al comparar con más de 20 materiales seleccionados, 
justamente por la alta estabilidad. Es moderadamente 
tolerante a la cigarrita, en un rango que va de 6 a 7 en la 
tabla de susceptibilidad. Es de ciclo super precoz, lo que 
deriva en un desarrollo acelerado que se deberá tener 
en cuenta en la ventana de siembra, que si es apretada, 
se puede reducir la población. Viene con tratamiento 
incorporado con Dermacor y Poncho. Otra propuesta 
fue B2401PWU.

DEKALPAR
Los materiales Dekalb fueron ex-
puestos por Paulo Duarte, asisten-
te comercial de la firma. Resaltó la 
importancia de atacar la proble-
mática fuerte como representa 
la cigarrita, en donde la genética 
representa uno de los pilares del 
manejo, conjuntamente con el 
cultural y el control químico. Los 
materiales expuestos fueron 360, 
255 y 265, todos con tecnología 
VT3PRO. El DKB 360 VT3PRO 
resaltó por su productividad, con 
un stay green que permite man-
tener el verde a pesar de la enfer-
medad. Es un material que vino a 
reemplazar al 290, conocido en la 
zona, aunque es de ciclo más corto. 
En tanto, el 255, es el más vendi-
do del portafolio de Dekalp, con el 
que lleva tres años. Se caracteriza 
por su “resiliencia” para adaptarse 
a varios ambientes, como los de 
baja tecnologías o inversión me-
nor. Buena tolerancia a cigarrita, 
aunque menos que el 360. El rendi-
miento es la característica de De-
kalpar. Todos los materiales tienen 
potencial de rinde, en torno a 9 o 
9,5 ton por ha, de caja productiva 
muy alta, subrayó. Finalmente se 
presentó el 265 que viene a re-
emplazar al 6910, como material 
superprecoz. Pierde su humedad 
de manera rápida y se recomienda 
para cierre de siembra. Presenta li-
mitación como exigencia de suelo. 
Es menor tolerante a cigarrita.
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DIAGRO
Diagro presentó en la ocasión genética de Brevant Se-
millas, en especial se resaltó el CD3612PW. El respon-
sable comercial, Ariel Franco, recordó que cuentan con 
el licenciamiento de la línea Brevant, de Corteva, con la 
distribuidora Diagro. Indicó que el 3612 es un híbrido 
presente desde hace varias campañas en el mercado. 
Cuenta con bondades interesantes por la relación costo 
beneficio, lo que puede ser opción o herramienta para 
la próxima campaña de maíz zafriña. Posee tecnología 
Power Core y dispone de 5 proteínas. Dos para el com-
plejo herbicidas y tres para el complejo lepidóptero. Es 
de ciclo precoz y se recomienda trabajar desde inicios 
de enero hasta mediados de febrero como máximo. Pre-
senta como cualidad interesante su doble propósito. 
Se sugiere trabajar con una densidad entre 55 y 57 mil 
plantas logradas para tener un óptimo rendimiento en 
las parcelas. Como característica principal, se resaltó su 
sanidad, adaptabilidad.

AGROTEC
La compañía estuvo en la ocasión acompañando la jor-
nada con genética Pioneer. Ramón Acosta Méndez, 
consultor técnico de negocios Agrotec para Campo 9 
y Jonas Ambrosini, coordinador de Agroquímicos de 
Agrotec Paraguay, estuvieron con las orientaciones. Se 
destacó la buena participación de productores a nivel de 
la colonia y las propuestas en la ocasión fueron dos híbri-
dos con tecnología LEPTRA. Uno ya conocido, el P4285 
VYHR y el otro más nuevo, el P3310 VYHR, de alto per-
formance. Se resaltó que el 4285 difiere de la anterior 
versión por reducir su ciclo y aumentar la caja producti-
va. Otros puntos altos son la sanidad y estabilidad para 
siembras de Sur a Norte. Del 3310 se resaltó el lanza-

miento para Paraguay y con presen-
cia reciente en Brasil. Sugerido para 
las mejores parcelas como el secre-
to del éxito al no ofrecer la defensa 
del 4285, pero con un paquete tec-
nológico más avanzado, incluso en 
los maíces de Pioneer con Corteva. 
Con buena inversión, puede superar 
la barrera de las 10 ton por ha. Tam-
bién se mencionó el P3707 VYH, el 
que ofrece mayor nota de tolerancia 
de achaparramiento por cigarrita. 
En tanto, el P3282 VYH, trae todo el 
paquete de Pioneer en Paraguay en 
lo que sea precocidad. Se resaltaron 
las características de los materia-
les del portafolio de Pioneer con la 
versión LEPTRA y PWU. También 
anticipó el desembarco de la nueva 
tecnología AQUAMax, lograda por 
selección genética y no por organis-
mo genéticamente modificado. Lle-
va unos diez años en Estados Unidos 
y se apuntó a maíces que soportan 
mejor el estrés hídrico. Finalmente, 
se instó a los agricultores a optar 
por híbridos con alta tolerancia a ci-
garrita, como el 4285. 

Ramón Acosta 
Méndez, 
consultor 
técnico de 
negocios 
Agrotec para 
Campo 9.
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CIABAY
En esta parcela se presentaron propuestas de Nidera 
Semillas. José Trinidad, representante técnico comercial 
de Agroquímicos en Ciabay, y Guillermo Sann, represen-
tante técnico de desarrollo de Nidera Semillas, ofrecie-
ron las orientaciones sobre tres híbridos, uno con VIP-
TERA 3, el NS73 VIP3. Los otros dos presentados fueron 
NS50 PRO y NS90 PRO, con resultados en la colonia, en 
parcelas comerciales instaladas con interesante perfor-
mance, se indicó. Si bien Nidera lleva más tiempo con 
soja que con maíz, se resaltó que hace tres años comen-
zó la alianza con Ciabay y de unas 4 mil bolsas vendidas 
en el inicio, a la siguiente campaña pasó a 12 mil bolsas 
y en la última zafra ya fueron colocadas 25 mil bolsas de 
maíz en todo el país, incluso en el Chaco. Como punto 

distintivo, se destacó que la obten-
tora es dueña de la tecnología VIP, 
por lo que comercialmente pueden 
vender más barato el insumo al agri-
cultor. Del 73 se indicó que al poseer 
VIP3 tolera todo lo que sea oruga, 
glifosato y glufosinato. Su peso es 
muy bueno y presenta alta caja, con 
tolerancia a cigarrita. Se reconoció 
que es un gran problema, incluso se 
debieron dejar de lado materiales 
por no ofrecer tolerancia. Del 50, se 
sostuvo que está con muchas ventas 
en el sur y que aventaja a otros por 
su densidad que puede ir 52 mil se-
millas. Al bajar la población, sale más 
barato y no compiten por nutrientes 
del suelo, lo que favorece mejor de-
sarrollo y eleva el potencial. No es 
para ensilajes, sí para granos. Posee 
igualmente tolerancia a nematodos. 
El 90, si bien no posee VIP, se logró 
vender mucho en el Chaco, por la 
respuesta que tuvo frente a la ciga-
rrita. Sirve para doble propósito y a 
muy interesante precio.

SOMAX
Esta empresa estuvo igualmente 
con dos lanzamientos, el B2702 
VYHR y el B2620 PWU, indicó Luiz 
Alberto Conink, gerente de semillas 
Somax para la marca Nord, quien 
encabezó el equipo durante la jor-
nada. Recordó que en diez años 
muchas cosas cambiaron y entre 
estas, la necesidad de enfrentar a un 
nuevo adversario como la cigarrita. 
Por ello, el 2702 es un maíz diseña-

Luiz Alberto 
Conink, 

gerente de 
semillas 
Somax.
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do para enfrentar a la plaga. Recordó que hace unos 18 
años cuando llegó, se adaptaban maíces de verano de 
Brasil para la zafriña local, cuando la realidad actual es 
de un mayor equilibrio de características, lo que favore-
ce el potencial productivo, con una sanidad mejorada y 
mayor calidad de granos. Es lo que refleja esta propues-
ta, con marlo fino, uno maíz pesado y, por consiguiente, 
exigente, pero dibujado para encarar la situación dada 
por la presión de enfermedades o alto estrés en zafri-
ña. Es superprecoz y requiere alta inversión para mayor 
rendimiento. En tanto, si se apunta a una parcela de me-
nor fertilidad y se requiera de un maíz ciclo corto, con 
buen potencial productivo, se propuso el 2620, de doble 
propósito, con actitudes orientadas a las características 
necesarias para la zona, maíz más rústico, con buena sa-
nidad para trabajar con grano seco, húmedo y ensilaje. 
Resaltó que ambos lanzamientos de Somax apuntan a 
dar soluciones a los productores como la necesidad de 
encarar el desafío de la cigarrita.

SYNGENTA
La compañía ofreció en ocasión de la jornada agrotéc-
nica dos materiales de genética NK, con tecnología 
VIPTERA 3. El equipo estuvo encabezado por Luis An-
narumma, representante comercial de Syngenta para 
la marca NK, quien resaltó que las propuestas corres-
pondieron al grupo de las precoces, posicionadas para 
zafriña en diferentes ambientes productivos del Para-
guay. Con características rústicas, adaptables y alto 
potencial productivo. El NK 505 VIP3 y el SUPREMO 
VIPTERA 3 fueron las propuestas en la oportunidad. 
Annarumma subrayó que el 505 es precoz, para vera-

no y para apertura de siembra de 
zafriña en enero. Actualmente, en 
Brasil, es el número uno en Produc-
cion de leche. También de alto po-
tencial productivo, con un elevado 
peso de Granos. Un material para 
quitar buenos rindes y responde a 
la inversión. Hoy, en el portafolio, 
es el que tiene mayor peso pro-
ductivo, con excelente sanidad de 
tallo y calidad de grano. También 
tolerancia interesante a cigarri-
ta, con excelente estabilidad y un 
arranque inicial agresivo. También 
se presentó el SUPREMO VIP3 , 
donde resaltó su stay green y un 
excelente enraizamiento, con bue-
na calidad de espiga. Reiteró que 
los híbridos son interesantes al 
problema de la cigarrita “que vino 
para quedarse y hay que convivir”. 
Este fue justamente uno de los te-
mas recurrentes por los grupos, la 
tolerancia al complejo de enferme-
dades causadas por cigarrita. Para 
finalizar destacó que SYNGENTA 
hoy es líder en Biotecnológia en 
maíz con Agrisure Viptera, la mejor 
tecnología del mercado que con-
trola todas esas orugas de hojas y 
tallo para dar seguridad y tranquili-
dad al productor, resaltó.

Luis 
Annarumma, 

representante 
comercial de 

Syngenta para 
la marca NK.
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AGROFÉRTIL
Además de colaborar en la parte de insumos, la empresa 
participó en el área de parcelas con genética de Agroeste. 
El equipo estuvo integrado por Rafael Krulikoski, Ricardo 
Trautmann, Luiz Marki y Fernando Otaviano. Fueron ex-
hibidos tres materiales: AS 1850 PRO3, AS 1844 PRO3 y 
AS 1770 PRO3, indicó Rafael Krulikoski, asesor comercial 
de Agrofertil en la región de Bergthal, Toledo y algunas par-
tes de Sommerfeld. El AS 1850 PRO3 es de doble propósito, 
el AS 1844 PRO3 pensado más para grano con alto techo 
productivo y el AS 1770 PRO3 es el lanzamiento, material 
para cierre de siembra. Expuso que los productores partici-
pantes del evento manifestaron dos puntos principales en-
tre sus inquietudes: aumentar rendimientos o volumen de 
cosecha para combatir los gastos y defender cultivos de la 
cigarrita que viene preocupando a agricultores y técnicos. 
Invitó a elegir buenos materiales, resistentes y aptos para 
la región, en cuanto al objetivo de aumentar la producción. 
Además, para la parte sanitaria, instó a emplear productos 
adecuados y a entender la necesidad de invertir lo más 
que se pueda para evitar perjuicios mayores. Del compor-
tamiento del AS 1850 PRO3, subrayó que en la zona se 
registraron excelentes resultados, con cortes en torno a 
49,5 toneladas de ensilaje, volumen bueno y de muy bue-
na calidad. El AS 1850 PRO3 además es para quien busca 
calidad. De óptimo arranque rápido, doble propósito, con 
protección buena de raíces. Muy pesado. En tanto, el AS 

1844 PRO3, proporciona estabilidad 
y seguridad, de cormo duro, linda to-
lerancia a tumbamiento, todo ello su-
mado a calidad de granos y producti-
vidad. El AS 1770 PRO3 es el maíz con 
ciclo más corto. Es superprecoz, alta 
productividad y calidad de granos, es 
muy rentable. Con excelente sistema 
radicular, bien desarrollado. Posee 
alta caja productiva para quien quiera 
maíz superprecoz para grano, marlo 
fino, pierde rápido la humedad y cali-
dad de grano. Se resaltó el empleo de 
productos de Agrofértil para todos 
los maíces expuestos en la jornada, 
incluyendo tratamiento de semillas, 
aplicación de insecticidas, fungicidas 
y otros. Entre las recomendaciones 
para problemáticas como cigarrita, se 
indicó el empleo de PLANIX, además 
del TOP SEED GRAM, para el trata-
miento de semillas, que tiene hormo-
nas y extracto de algas para mejorar el 
desarrollo inicial del cultivo. Además, 
las semillas de Agroeste estuvieron 
tratadas con NOCAUTE TRIO, en tres 
aplicaciones más dos de AGRESOR.

Rafael 
Krulikoski, 
miembro 
del equipo 
integrado.
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TESTIMONIALES
Con una participación en torno a 
200 personas de manera presencial, 
la jornada incluyó a varios grupos. 
Entre los presentes, estuvo Cristian 
Arias, agricultor de la zona de Pa-
nambi, quien resaltó la calidad del 
ensilaje y la oportunidad de conocer 
materiales de doble propósito. Re-
conoció que este año fue muy difícil 
para el maíz zafriña, con el problema 
de la cigarrita y de las heladas, que 
en algunos casos aparecieron muy 
tempranamente, afectando a los pri-
meros cultivos.
Andrea Ledesma, estudiante de 
Agronomía y licenciada en Contabili-
dad de Campo 9, resaltó la organiza-
ción del evento y las orientaciones a 
lo que el productor necesita. Se apro-
vechó para conocer más información 
sobre híbridos y respuestas a situa-
ciones climáticas y de sanidad. Indicó 
que el material define el tipo de in-
versión y que eso no se debe olvidar, 
al tiempo de agradecer la posibilidad 
de participar en jornadas como estas. 
El día de campo cerró con un almuer-
zo de confraternidad.

Andrea 
Ledesma.

Cristian Arias.

Ruta Graneros del Sur Km. 36,5 - La Paz - Itapúa
Casilla de Correo Nº 4  -  Encarnación - Paraguay

Tel./Fax: (+595) 763 20100 (R. A.)

e-mail: coop.lapaz@lapaz.com.py
www.lapaz.com.py
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Presentan Cetalab, renovado 
Laboratorio de Suelos

L a fundación Nikkei - Cetapar inauguró recientemen-
te mejoras en su Laboratorio de Suelos. El mismo 

está ubicado en el distrito de Yguazú, departamento de 
Alto Paraná, en uno de los principales Centro de Inves-
tigación Agropecuario del Paraguay cuya misión es de-
sarrollar y proveer investigación, tecnología y servicios 
sostenibles y confiables que mejoren la competitividad 
del productor agropecuario. 
Este centro y todas sus instalaciones inició con el apoyo 
de la cooperación japonesa y posteriormente en el año 
2010 fue cedido a las cooperativas de producción bajo 

la administración de Fecoprod, Unicoop y la Central Ni-
kkei. 
Entre los principales servicios ofrecidos por Cetapar se 
encuentran: los servicios laboratoriales de análisis de 
suelos, semillas, fertilizantes, agroquímicos y bromato-
logía.
El Laboratorio de Suelos de Cetapar, en el marco del 
Programa MiPYME COMPITE bajo el contrato de sub-
vención con la Fecoprod, pasó por un proceso de rees-
tructuración y mejoras en cuanto a equipamientos y 
metodologías analíticas, con la finalidad de prestar ser-
vicios técnicos de calidad para un buen diagnóstico de 
las condiciones del suelo a fin de garantizar una produc-
ción agrícola óptima. Está conformado por profesiona-
les técnicos capacitados y calificados para llevar a cabo 
todos los análisis químicos del suelo y trabajando bajo 
metodologías Internacionales validadas para emitir re-
sultados seguros y confiables. El Laboratorio cuenta con 
servicios de Análisis Químicos y Físicos de suelo, ade-
más de poner a disposición del productor paquetes de 
análisis acordes a sus necesidades. 
El Programa MiPYME Compite financiado por la Unión 
Europea busca aumentar la competitividad de las pe-
queñas y medianas empresas, para fomentar el creci-
miento inclusivo y sostenible del país., cuyo periodo de 
implementación es del 2019 al 2023.
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Cooperativa Sommerfeld 
ejemplo de innovación
L a Cooperativa Sommerfeld Ltda. Agrícola, Pro-

ducción y Servicios fue constituida en 1968. Con 
trabajo y esfuerzo dio sus primeros pasos con socios 
visionarios que empezaron a trabajar con el fin de apo-
yarse en la producción agrícola y en el área de servicios. 
Iniciaron con un minimercado, estación de servicio y 
posteriormente fueron creciendo, mencionó Willy Ber-
gen, gerente de la cooperativa. Luego con la compra de 
un silo pudieron expandirse y crecer en la producción y 
comercialización de granos. En la actualidad brindan un 
soporte integral a los socios, desde la siembra, soporte 
técnico durante el desarrollo de los cultivos, cosecha y 
acopio de la producción. “Veo que las cooperativas en la 

actualidad son muy importantes y es-
tán apostados en diversos lugares del 
país y el mundo. Somos el motor de los 
productores y es fácil trabajar juntos y 
crecer unidos” destacó.
Bergen mencionó que la coopera-
tiva es el principal canal de comer-
cialización de granos de soja, trigo 
y maíz. La cosecha de soja para el 
mercado local queda entre 5.000 y 
10.000 toneladas, para su procesa-
miento como expeler y aceite. Parte 
del maíz acopiado también queda 

La Cooperativa Sommerfeld Ltd., con más de 53 años de trayectoria, es 
una de las cooperativas más importante en la producción de granos y 
de agregación de valor a los mismos. Instalada en el distrito de J. Eulo-
gio Estigarribia, departamento de Caaguazú, cuenta con molino harine-
ro, planta de balanceado y desarrolla innovadas actividades que suman 
valor en beneficio de sus socios.

Willy Bergen, 
gerente 

general de la 
Cooperativa 

Sommerfeld.
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para el procesamiento y elaboración de raciones balan-
ceadas, ya que la cooperativa cuenta con una fábrica de 
balanceados, donde el foco principal es la producción 
lechera. La producción de trigo es enteramente para el 
procesamiento de la harina de trigo, la cual es comercia-
lizada con la marca Sol Blanca en todo el país, al igual que 
los fideos.
La cooperativa Sommerfeld a través de los años fue con-
solidando diversas áreas. A través de los productores 
impulsan la producción de granos y su industrialización 

con dos industrias, molino harine-
ro y planta de balanceado. También 
fortalece los servicios con 5 esta-
ciones de servicios con el emblema 
Ecop, supermercados y una planta 
gastronómica donde ofrecen gran 
variedad de menús, además de per-
mitir un lugar agradable que forma 
parte de la hoja de ruta de muchos 
transeúntes de la Ruta PY 02.  
Con las diversas unidades la coope-
rativa fortalece y apoya a los pro-
ductores y a las ciudades donde se 
encuentran instaladas, con 9 sucur-
sales en diversos puntos del país.
Bergen adelantó que próximamen-
te seguirán invirtiendo en una nue-
va sucursal en la ciudad de Minga 
Guazú, Alto Paraná, con el objeti-
vo de acompañar la zona y contar 
con un centro más de distribución 
de los productos de Sol Blanca las 
harinas y fideos. “Felicito a todas 
las cooperativas y en especial a nues-
tros asociados, que sigan firmes en el 
campo porque sabemos que el campo 
produce y Paraguay crece, por eso la 
unión es fundamental, hay que estar 
trabajando en equipo para seguir cre-
ciendo, deseo éxitos y que sigan cre-
ciendo” expresó.
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