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NOTA DE TAPA

DOS DECADAS CON TENRENCIA A
“AVANCES Y-A NUEVOS DESAFIOS\

¥ En estas desidécadasise noté un.sostenido‘avance del sector productivo:
Si bienjisé registraron altibajos como-es de suponer, fue determinante ,

.~ el desemperio del campo paré_ conquistar varios logros, La adopcién |
de tecnologia y.los’buenos viegtos aifavor fueron'determinantes para
consolidar‘al sector como pilar de'la economia nacionaly-llevaral pais
a ser referencia-como productor’y exportador de alimentos. El desafio
ahora pasa a saber reorientar las velas para conducir el navio de la mejor
manera posible en una coyuntura.-muy diferente a ti€mpo atras.
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EDITORIAL

VEINTE ANOS NO ES NADA
Y ES TODO A LA VEZ

E s recurrente recordar la frase del tango “Volver” cada vez que se
celebran dos décadas en algln aniversario. Y mas alla de la cita
textual de “Veinte afios no es nada” (dejemos a los expertos debatir
sobre si debe ir en singular o plural), toda la pieza musical pareciera
gue aborda un retorno, en momentos dificiles, a un lugar querido.
Incluso, con el miedo presente, se vuelve. Y se suma el concepto de
“vivir”, vivir aferrado a ese “dulce recuerdo’.

Nuestro medio cumple 20 afios en medio de grandes transformacio-
nes. A lo largo de dos décadas vivimos y acompafiamos al campo, al
sectory al pais de malos y buenos momentos. Estuvimos cuando los
vientos fueron a favor, como cuando se debieron reorientar las velas.
Estuvimos y estamos porque apostamos desde un primer momento
por la actividad productiva, dandole la posicidon que merece como
pilar fundamental socioecondémico.

Hoy miramos atras y vemos los pasos dados y nos estimula a seguir
avanzando. Se cerraron ciclos y se abrieron nuevas oportunidades.
Este periodo de dos décadas puede ser toda una vida, pero, a la par,
tampoco es nada cuando se tiene mucho para seguir, aun en una
coyuntura completamente adversa. Y si queremos “volver” no es por
algiin temor. Es para reforzar nuestro compromiso y aferrarnos, no a
un dulce recuerdo, sino a nuestra esencia.

Respetar los cimientos que nos vieron crecer y fortalecer nuestro
liderazgo sera vital para sortear obstaculos. Sabemos que todo tiene
su ciclo, pero también reafirmamos nuestros principios como medio
especializado en el sector, en donde la calidad y el rigor se suman a
la honestidad y el trabajo para mantener nuestras raices y no temer
enfrentar los desafios. Solo resta agradecer a tantas personasy
empresas que apostaron y apuestan por nosotros. Gracias y a seguir

sumando afnos juntos.
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Perspectivas agricolas en webinario

entro del ciclo de charlas denominada “Hable-

mos sobre”, iniciativa del Banco Atlas, el martes
27 de julio se desarrollo el tema sobre perspectivas
agricolas. Hernando Lesme, director comercial del
banco, dio la bienvenida y estuvo en calidad de mo-
derador. Indicé que tras unas buenas perspectivas
a inicios de afno para la agricultura, en los ultimos
meses se empezaron a revisar las cifras para aba-
jo. Posteriormente pasoé a presentar al primero de
los dos disertantes de la ocasién. Se traté de Guido
Vera, de la empresa Paragrain. Entre los puntos a te-
ner en cuenta, para el caso de agosto invité a tener
presente los efectos climaticos para la definicion de
cultivos en Estados Unidos; también el posiciona-
miento de los fondos para la campafa 21/22 como
buena sefal. En tanto, las compras chinas de julio
y agosto pasadas fueron importantes y motivé los
precios, por lo que se espera un panorama similar
para estimular las exportaciones estadounidenses
al mercado asiatico, de lo contrario, habria un gran
stock sin colocar, presionando las cotizaciones ha-
cia abajo. Otro dato no menor es que atrasos impor-
tantes en la cosecha de maiz zafrina en Paraguay
afectarian trabajos de inicios para la zafra siguien-
te. Para septiembre y octubre, se debera atender
el ritmo de plantio de soja en Brasil, que podria ser
critico y no descuidar un posible escenario de efec-
tos de la “Nina” aunque sea leve, Ademas, el vecino
pais todavia sigue comercializando saldo de soja de
la campana 20/21, entre otros aspectos. El siguiente
orador fue Eloir Antonio, de Agridatos, quien expu-
so sobre precios y tendencias del mercado de maiz
y trigo. Sobre este cereal resaltd las exportaciones
superiores comparando con las dos anteriores tem-
poradas, aunque con gran dependencia de Brasil
como mercado y dentro del gigante vecino, el estado
Parana que pese a ser el mayor productor de trigo
(42% del total brasilefio) no abastece totalmente su
moderno parque industrial (38% del total de la mo-
lienda). Las heladas jugaron una mala pasaday el vo-
lumen podria no llegar al millén de toneladas. El ma-
yor obstaculo para aumentar area es la soja zafrifia.
También por cuestiones de ventanas de siembra se
ve muy presionado por el maiz zafrina. Los precios
aumentaron. En el mercado doméstico se incremen-
t6 un 34% entre septiembre 20 y julio 21, siguiendo
esta tendencia el Oeste de Paran4, en Brasil, aunque
con un aumento del 51%. Las expectativas para el
21/22 apuntan a aumento de superficie aunque to-
davia sin llegar a niveles histéricos. Falta definir el
impacto de las heladas hasta tanto sigan los trigos
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fuera de silos. De todas formas, se estan ajustando
los valores hacia abajo. Se estimé de una media de
rendimiento de 2,5 ton/ha a 2,3 ton/ha. O lo que su-
pone de 1 millén 320 mil ton a 1 millén 220 mil ton,
aunque todavia podria ser mayor la merma. Existe
mucha cautela del mercado por lo que hasta ahora
no se formaron precios. Para el caso del triguillo, se
podria garantizar su comercializacién. Del maiz, el
experto igualmente abordd sobre exportaciones a
junio similares al 2019, pero muy superiores al 2020.
Advirtié que se incrementaron las importaciones del
grano. De oportunidades de negocios, indicé que en-
tre los principales destinos de las ventas al exterior
estan los estados brasilenos Parana y Santa Catari-
na, consideradas las mayores cuencas de produccién
de aves y porcinos del vecino pais y con tendencia a
aumentar su volumen, por ende, expectativa de cre-
cimiento de demanda de granos.

A Uruguay se embarcé maiz en contenedor, algo que
Brasil no autoriza. Las cifras también estan arevision
a la baja, principalmente por el climay la “cigarrita”,
la “plaga del momento”, dijo. Los precios domésticos
aumentaron 119% o lo que es igual unos 155 USD/
ton, incluso tocando increibles techos por arriba de
300 USD/ton. Habloé de un alineamiento coyuntural
como pocas veces se dio, con retrasos en la siembra
fuera de la ventana ideal, incremento de la deman-
day consumo de maiz de Brasil, incluso con movidas
internas provocando desabastecimientos o por lo
menos generando nuevos espacios a cubrir. “Si Para-
guay pudiera aumentar su produccién, tendria mercado
asegurado, por una cuestion de logistica mds favorable
a cuencas mds cercanas. Hay grandes proyectos de in-
versiones, como un frigorifico de cerdos a unos 200 km
de Ciudad del Este o de Salto del Guaird, o una planta
de etanol a 130 km de Pedro Juan Caballero, represen-
tarian grandes oportunidades. Pero por ahora depende-
mos de un clima perfecto entre septiembre y junio para
que la oferta de maiz no sea limitante como ahora”, ad-
virtié. Entre las expectativas, indicé que la préoxima
siembra de soja “no puede fallar en septiembre, porque
antecede una cosecha tempranera de soja y, consecuen-
temente, la siembra tempranera de maiz. Un retraso
mds y el precio del maiz puede llegar a valores inima-
ginables en el mediano plazo”, apuntd, entre otros as-
pectos. Cabe recordar que el ciclo de charlas tiene
como objetivo tratar los temas de la agenda econé-
mica nacional con la participacion de especialistas
de diferentes rubros econdmicos, en este sentido la
agricultura es uno de los pilares fundamentales del
desarrollo productivo del pais, se informé. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Recordatorio de gremios sobre fletes terrestres

arios gremios de la produccion sentaron postura so-

bre el tema de fletes terrestres, para lo cual dieron a
conocer un comunicado en fecha 27 de julio. Se recordé a
camioneros y empresas de transporte que sus asociados
agroexportadores, agroindustrias, comercializadores y
cooperativas usan la Tabla de Precios de Fletes de Refe-
rencia para la contrataciéon del servicio terrestre interno.
Se recordd la firma de un acuerdo entre representantes
del Gobierno nacional y del sector transportista, por la cual
se establecieron medidas de caracter fiscal y un ajuste en
los valores debido al aumento de precio del gasoil, orien-
tados a mejorar las condiciones econdémicas de la labor
del fletero. Esta tabla, se recordo, es de referencia para la
contratacion de fletes por lotes disponibles de cada expor-
tador, industrial y comercializadores, dentro de la practica
comercial para este servicio y bajo los principios de oferta
y demanda de mercado. Se indicé ademas que el pais “viene
enfrentando una de las mds severas crisis de estiaje en los prin-

cipales rios, lo que ha tenido como consecuencia una disminu-
cion significativa en el volumen de transporte interno mensual
desde los centros de acopio hacia los puertos de exportacion e
industrias, lo que ha afectado el volumen de contratos de flete
terrestre”. El comunicado lleva el respaldo de la Federacion
de Cooperativas de Produccion (Fecoprod), de la Camara
Paraguaya de Procesadoras de Oleaginosas y Cereales
(Cappro) y de la Camara Paraguaya de Exportadores y Co-
mercializadores de Cereales y Oleaginosas (Capeco), gre-
mios estos que resaltaron su predisposicion para analizar
la situacién “si hubiera cambios de pardmetros operativos y
a sentarse en una mesa de andlisis, siempre que se garantice
la libre circulacién de personas y cargas por todo el territorio
nacional, para encontrar de comtn acuerdo modalidades que
permitan mejorar la eficiencia y competitividad de la logistica
terrestre, sin pretender que servicios y acuerdos entre actores
privados sean regulados, ni que los precios sean fijados por nor-
mas que limiten la libre competencia de mercado”. CA

Perjuicio de heladas en trigales

as heladas recientes perjudicaron un estimado

del 40% de los cultivos de trigo a nivel pais, segun
productores de la Coordinadora Agricola del Paraguay,
informd la Unidn de Gremios de la Produccion (UGP)
en un boletin semanal. “Hay zonas en las que se perdio el
90% de los cultivos luego de las heladas, pero a nivel gene-
ral estamos en un 40% a 50% de pérdidas. Si agosto viene
frio como estd previsto, los perjui-~cios serdn mucho mayo-
res”, indicé Aurio Frighetto, de la Coordinadora Agrico-
la filial Alto Parand. En tanto, Cristi Zorrilla, de la filial
Caaguazu, manifestd que las recientes heladas cayeron

en la época mas susceptible del trigo. “Durante el mes de
julio y agosto, el trigo estard en su mdximo nivel de desarro-
llo y estas heladas estdn perjudicando. Esperemos que este
agosto no empeoren las cosas”, explicé. En tanto, Gregorio
Ocampos, horticultor de Caaguazu, manifesté que en la
zona se perdié un 50% de la produccién de tomate luego
de esta helada. “Aqui en la zona de Caaguazu las heladas
impactaron bastante en las hortalizas. Los miembros de la
Unidn de Productores Frutihorticolas del Paraguay estamos
preocupados por lo que vaya a pasar mds ade-lante”, difun-
diélaUGP. cA

Menos envios sojeros por bajante de rio

| cierre del primer semestre del afno se llevan exporta-

das un poco mas de 4 millones de toneladas de sojaen
grano lo que representa una disminucion de 10,3%, compa-
rativamente al mismo ciclo de la temporada anterior, segtin
el informe de comercio exterior de la Camara Paraguaya
de Exportadores y Comercializadores de Cereales y Olea-
ginosas (Capeco). En la presente temporada se enviaron
4.073.241 toneladas, mientras que en el mismo periodo de
la temporada pasada se exportaron 4.541.895; es decir, en
este ano el desalijo se redujo en el orden de 468.654 tone-
ladas. Sonia Tomassone, asesora de comercio exterior de la
Capeco, la merma en la salida de soja se debi6 a las condi-
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ciones fluviales adversas que demoraron las exportaciones
e importaciones. “El rio Parand se encuentra innavegable, lo
que ha forzado a enviar cargas a los puertos del rio Paraguay,
generando una importante congestion”, refirié. Anadié que el
rio Paraguay se encuentra igualmente con bajantes, por lo
gue la navegacion solo puede realizarse entre 8 a 8,5 pies;
por lo tanto, se debe reducir las cargas en cada embarcacion
lo que, finalmente, desemboca en el incremento de costos
logisticos y el retraso de envios. A esto se sumarian even-
tualmente otras complicaciones por la huelga anunciada por
los camioneros. La situacion igualmente afectd envios de los
derivados de la oleaginosa dentro del complejo. CA

Www.campoagropecuario.com.py
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Masiva protesta del campo

a Mesa de Enlace y productores autoconvoca-

dos de varios lugares del pais se reunieron en
San Nicolas, provincia de Buenos Aires, para llevar
adelante una "protesta federal", en el marco del Dia
de la Independencia, en la que esbozaron fuertes
criticas a la politica agropecuaria llevada adelante
por el Gobierno Nacional. En este sentido, elabo-
raron un documento donde exigieron al Ejecutivo
gue termine con las restricciones a la exportaciéon
de carne y se frene la presién impositiva, entre
otros reclamos.
Asistieron los titulares de la Sociedad Rural Argen-
tina (SRA), Confederaciones Rurales Argentinas
(CRA), Coninagro y Federacion Agraria (FAA).
El intervencionismo del gobierno en el mercado
de carnes ha generado pérdidas importantes a
toda la cadena, en tanto los precios al consumi-
dor contintan en ascenso. El error estd en que el
grueso de las exportaciones, destinadas mayor-
mente a China, no compite con el mercado inter-
no argentino. Por eso limitarlas no ayuda a bajar
los precios domésticos.

Sigue aumentando
el precio de la carne

n su ultimo informe mensual, la Camara de la

Industria y el Comercio de Carnes y Derivados
de la Republica Argentina (CICCRA) destaco que el
precio de la carne al publico aumenté en promedio
8% para el consumo interno, luego del cierre de la
exportacion anunciada por el Ejecutivo.
“Lo que va a lograrse de prolongarse esta medida en el
tiempo (cierre de exportaciones), es una liquidacion de
hembras superior a la normal para la época, lo que a
mediano plazo se traducird en una menor produccioén de
carne y por lo tanto en un aumento del precio relativo
de la carne en el mercado interno”, senald el titular de
CICCRA, Ing. Miguel A. Schiariti. Desde la entidad
reiteran el deseo de que, a corto plazo, y ante el fra-
caso de las medidas dispuestas, se revise la decision
del Ejecutivo.
En los ultimos doce meses el precio promedio de los
cortes vacunos registré un aumento de 88,1%, en un
contexto en el cual el precio de la hacienda en pie su-
bio 96,0% vy el nivel general de precios al consumidor
subid 48,7%. Las carnes alternativas tuvieron alzas
del 63,1% (pollo) y del 61,0% (pechito de cerdo).
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L uego de incorporar unas 266 mil hectareas, el
avance de siembra de cebada cubre el 84,1 %
delos 1,15 millones de hectareas proyectados para
la campana 2021/22, sefial6 la Bolsa de Cereales
de Buenos Aires. Durante los ultimos 15 dias, las
regiones Nucleo Norte y el Sur de Cérdoba dieron
por concluidas las labores, mientras que el Cen-
tro-Este de Entre Rios y el Centro de Buenos Aires
informan demoras como consecuencia de las llu-
vias registradas durante los Ultimos siete dias.

A su vez, en la tltima semana el progreso de siembra
de trigofue de 4,9 puntos porcentuales, alcanzando a
cubrir el 96,2% de los 6,5 millones de hectareas pro-
yectados parala campaia en curso, senalé la entidad.
Se logré recuperar la condicién del piso en el Cen-
tro-Norte de Santa Fe y junto al Ndcleo Norte y
San Luis, se suman a las zonas que han finalizado
las labores. Sobre el sur del area agricola, especifi-
camente en el Centro de Buenos Aires, aln se re-
gistran focos de excesos de humedad, pese aello la
siembra nacional mantiene un adelanto interanual
de 4,9 pp. Respecto de la condicion de cultivo, si
bien los perfiles de humedad comienzan a agotarse,
los lotes mantienen una condicion de buena a exce-
lente en el 58,6% de los casos.

P or otro lado, la cosecha de maiz con destino a
grano comercial comenzo a tomar ritmo en el
centro y norte del area agricola nacional, indicé en
su panorama agricola semanal la Bolsa de Cereales
de Buenos Aires.

A medida que la humedad de los lotes cede, los
productores priorizan la recoleccién del cereal. Ya
se logré levantar el 62,4 % del area apta, luego de
relevar un avance intersemanal de 6,4 puntos por-
centuales. Los rindes relevados en planteos tardios
se mantienen por sobre las estimaciones de inicios
de la campana. Frente a este panorama, la entidad
mantiene la estimacién de produccién en 48 millo-
nes de toneladas para la campafia 2020/21.

Www.campoagropecuario.com.py
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ENTREVISTA

La evolucion del
agronegocio exigio
eficlenclia a toda la

cadena

Basilio Ramirez - Director Comercial de KUROSU & CIA. nos comparte la
experiencia que vivié la empresa durante los ultimos 20 anos de evolucién
del agronegocio paraguayo, tiempo que cumplimos como Revista Campo
Agropecuario acompanando al sector. Destaca los cambios tecnoldgicos de
las maquinarias agricolas, el avance en la eficiencia de los servicios para es-
tar en la vanguardia y los hitos mas importantes de esta concesionaria Clase

Mundial John Deere.

_ CAM. ;(Puede historiarnos la experiencia de
KUROSU & CIA. durante estos ultimos 20 anos
en el agronegocio?

_ Ramirez. La Revista Campo Agropecuario inicié cuan-
do comenzaba una revolucién en el agro, sinceramente
hay muchas situaciones que pasaron durante de estos 20
anos. Hubo una mejora constante, aunque el sector tuvo
sus vaivenes con afos buenos, regulares y dificiles. Logi-
camente con eso también evolucionaron los negocios.
Durante estos Gltimos 20 afos la tecnologia tuvo unaimpor-
tante evoluciony la adopcion en nuestro pais fue abismal.
Vivir y formar parte de eso fue muy importante para no-
sotros como empresa, porque cada afo se veia un dina-
mismo diferente y mentalmente nos exigia adecuarnos a
cada situacion.

Hubo mucho desarrollo de la Industria John Deere, pero
también como marca permitié incorporar sugerencias
de los clientes, para desarrollar maquinas cada vez mas
eficientes, acorde a las necesidades de los productores.
En los dltimos anos, no solo vimos innovaciones en los mo-
delos de maquinas, sino el principal destaque son los datos
que aportan las maquinas. Hoy el cliente no solo necesita de
una maquina eficiente, el quiere conocer la productividad
que le ofrece, el beneficio que le otorgay adénde va a llegar
con sus equipos. Podemos decir que cambid el objetivo de la
maquina ya que ademas de mejorar sus funciones constan-
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temente, debe cuantificar y ofrecer proyecciones, ha cam-
biado el concepto que debemos tener para esta década.

Las maquinas hoy buscan optimizar los insumos, ofrecer
mas precision, para brindar mayor rentabilidad. Estos
cambios fueron impulsados debido a que los costos fueron
cada vez mas estrechos, los productores pasaron afios muy
dificiles con los bajos precios de los commaodities y proble-
mas climaticos, que redujeron sus margenes de ganancia.
Esta situacion obligd a que todo sea mas eficiente, de tal
manera a justar los costos y reducir al maximo las pérdidas.

_ CAM. ;Como evolucionaron las tecnologias en
maquinarias desde hace 20 afos a la actualidad?
_ Ramirez. Las maquinas incrementaron las capacidades
y las potencias, también redujeron al maximo las pérdi-
das, como es el caso de las cosechadoras, y evolucionaron
en eficiencia, capacidad, precision, aportando monitoreo
constante. Hoy las maquinas agricolas brindan informa-
cién y evaluacion en tiempo real de las parcelas.

Los Concesionarios John Deere somos responsables de ofre-
cer toda la tecnologia, para acompanar la medicién de la pro-
ductividad de las maqguinas. Debemos hacer el seguimiento
de los datos agrondmicos de los clientes para identificar las
deficiencias o potencialidades en los diferentes cultivos.
Hoy es imprescindible que las maquinas generen datos y
sean mucho mas productivas en el campo.

WWWw.campoagropecuario.com.py



Basilio Ramirez, Director
Comercial de KUROSU & CIA.

_ CAM. ¢(Cual fue la evolucidén en los servicios?
_ Ramirez. Los dealers nos adecuamos a la evolucién
del agroy las tecnologias. Estar en sintonia a las nuevas
exigencias del mercado es nuestra responsabilidad, y la
cumplimos. Ofrecemos informacion a tiempo real, eso
nos hace mas eficientes en nuestra asistencia, lo cual
busca evitar que los clientes tengan maquinas paradas.
Hay muchas soluciones realizadas en forma remotay de
no lograrlo, se traslada la asistencia sobre la base de un
diagnéstico al que se llega mediante nuestras tecnolo-
gias, agilizando la solucion.

La evolucion del agronegocio exigié que toda la cadena
sea mas eficiente.

_ CAM. (Cuanto crecié6 KUROSU & CIA. en los
ultimos 20 afios?

_ Ramirez. Nosotros sumamos entre cuatro y cinco su-
cursales desde el 2000 en adelante, pero si ampliamos
mucho las sucursales dotandolas de mayor espacio e in-
fraestructura. También aumentamos el plantel humano.
Ademas crecimos en flota de vehiculos para asistencia
y venta. En ese aspecto hemos crecido considerable-
mente. El tamano del negocio crecié mucho al igual que
nuestras disponibilidades.

_ CAM. (Puede destacar algunos puntos altos
en este tiempo para la empresa?

_ Ramirez. La evolucion que tuvimos por trabajar con
una empresa multinacional como John Deere fue muy
importante. Las constantes sugerencias de nuestro pro-
veedor nos obligd a incorporar muchos cambios, a los
gue muchas veces no encontrabamos razoén, pero que
con el tiempo fueron muy beneficiosos.

Para KUROSU & CIA. alcanzar ser Concesionaria Clase
Mundial de John Deere, mas que el prestigio, nos permitio
mejorar nuestra organizacion. Adecuarnos a los parametros

de un lider mundial como John Deere, nos permitié evolu-
cionar y lograr un crecimiento sostenido a lo largo del tiem-
po, eso solo se logra con una planificacién a largo plazo.

Este logro nos mostro el camino correcto, la hoja de ruta
para ser mas eficientes y estar mucho mas alineada con
nuestra empresa proveedora. John Deere se enfocod
en dar una Solucion Integral para el agricultor y desde
KUROSU & CIA. hemos acompanado ese objetivo.

_ CAM. (Cémo avanzaron los financiamientos
hacia el sector?

_ Ramirez. Eso ha tenido un gran cambio. Durante los
primeros tiempos del 2000 hubo total ausencia de finan-
ciamiento a mediano y largo plazo para el productor, por
ello nosotros mismos buscabamos las alternativas para
financiar a corto plazo a nuestros clientes. Hoy gracias
al empeno de las fabricas y que las entidades financie-
ras publicas y privadas identificaron a los productores
como los mejores clientes para financiar, se cuenta con
una cartera importante de bancos que ofrecen financia-
miento acorde a las necesidades de los agricultores.
Actualmente hay un abanico de financiamiento muy
amplio, es una gran ventaja para el productor, tienen
muchas opciones. Desde KUROSU & CIA. también ofre-
cemos financiamiento internacional, para ofrecer mayor
facilidad del agricultor.

_CAM. ;Cémo sintié el acompafiamiento de la Re-
vista Campo Agropecuario durante estos 20 anos?
_ Ramirez. Sin dudas Campo Agropecuario fue un juga-
dor muy importante para nuestro crecimiento. Hoy hay
muchas formas de comunicar, sin embargo en los inicios
de los 2000 y los anos siguientes no fue asi. La presen-
cia de la Revista Campo Agropecuario fue fundamental,
llevaban a todos los lugares la informacion, nos dieron
el acompanamiento en las exposiciones, ayudaron a
transmitir nuestros logros y difundir las tecnologias que
incorporamos. Fueron anos de acompanamiento muy
importantes. Mis felicitaciones por la perseverancia.

_ CAM. {Un mensaje con expectativas de pro-
yecciones?

_ Ramirez. Creo que los proximos 10 anos seguiran
siendo mejores. Las tecnologias que estan llegando y to-
dos los cambios que hemos vivido en los Gltimos anos nos
llevaran a una mayor eficiencia. El productor va a recibir
informaciones mas exactas, lo cual va a sumar eficiencia
en su trabajo y aumentar su productividad con menores
costos. Creo que estamos comenzando otra etapa de
agronegocio, el mundo necesita alimentos y eso impulsa
a que cada dia mas podamos crecer en el rubro.

El sector agropecuario cada vez sera mas importante. In-
vito a los productores a que se actualicen con las nuevas
tecnologias, para aprovechar esta nueva forma de ne-
gocio y sacar provecho a todos los avances disponibles.
Estamos frente a oportunidades y herramientas que nos
permitiran seguir creciendo.
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La empresa Diagro S.A. cumplié 30
anos de trabajo. La ocasion fue pro-
picia para celebrar junto a los pro-
ductores con el lanzamiento de un
nuevo fungicida, el NUVION DF. E|
evento se desarrolld de forma pre-
sencial, bajo los protocolos sanitarios
establecidos, y virtual en simultaneo.
La cita fue el 7y 8 de julio en la ciu-
dad de Hernandarias, Alto Parana.
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Ing. Agr.
Federico
Martinez,
director
general del
grupo.

iagro inicio sus actividades
con la importacién, expor-
tacion y comercializacion

de insumos agricolas. En el 2008
adquiriod la industria de agroquimi-
cos CHDS, para cumplir con las ne-
cesidades del mercado interno y ex-
terno. Actualmente, con 30 afios de
trayectoria, la firmasigue conla con-
viccion de acompaiar cada vez mas
al productor en el campo, resalté el
Ing. Agr. Federico Martinez, director
general del grupo.

La celebracion de los 30 afos de la
firma reunié en dos dias a producto-
res en su industria para conocer la
nueva solucion NUVION DF. Ambas
jornadas incluyeron un breve reco-
rrido por la linea de produccion de
los productos de formulaciéon DF,
para conocer mejor sobre la formu-
lacion de este nuevo producto.
NUVION DF es un fungicida de cua-
druple mezcla, de alta performance y
Unico en el mercado con 4 principios
activos. El mismo estd compuesto
por Protioconazole, Tebuconazole, Pi-

Www.campoagropecuario.com.py
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coxystrobin y Mancozeb. Durante el lanzamiento, Martinez
destacd que el NUVION DF proporciona control superior
a las manchas foliares y roya, ademas contribuye al ma-
nejo de resistencia de las mencionadas enfermedades. “El
nuevo producto ofrece una formulacién moderna que facilita
la dispersién y compatibilidad de mezcla con otros productos”,
aseguro.

El producto fue desarrollado en base al complejo de
enfermedades que atacan a los diversos cultivos como:
soja, maiz y trigo. NUVION DF puede ser utilizado en
todos los cultivos mencionados por su formulacion. “Los
agricultores pueden utilizar el producto con total seguridad
y la garantia que Diagro ofrece a través de su linea de pro-
ductos ya posicionada en el mercado”, expreso.

“NUVION al ser un producto tan completo, acttia de manera
preventiva y curativa tiene una accion sistémica, curativa,
de multisitios que aporta al control de enfermedades y al
manejo anti resistencia de la roya. Lo cual lo convierte en
una herramienta insustituible dentro del manejo del produc-
tor” destaco.

Ambas jornadas incluyeron la char-
la via streaming del Prof. Marcelo
Gripa Madalosso, quien durante su
presentacion expuso sobre las “Es-
trategias de manejo de enfermedades
de soja” abordando las diversas solu-
ciones para afrontar las enfermeda-
des de cara a la nueva campana que
se avecina.

Asuturno, el Ing. Martinez se expla-
y6 sobre NUVION DF, quien descri-
bié el producto, sus componentes y
beneficios para la produccién a los
presentes en el evento y a quienes
acompaiaron el evento de manera
virtual a través de las redes sociales
de Diagro y Campo Agropecuario
Multimedia.

Diagro celebro sus 3 décadas con lo
que mas sabe y aporta al mercado
agricola, soluciones y acompana-
miento para la agricultura. Firme a
sus objetivos y trayectoria de tra-
bajo celebro con la presentacién del
nuevo producto. Martinez destaco
que los directivos y todo el equipo
de la compaiia decidié celebrar y
compartir con los productores, tras
un ano de pandemia y restricciones,
ofreciendo una amena reunién a sus
clientes, colaboradores y directivos
con el cumplimiento de los protoco-
los establecidos por el Ministerio de
Salud Publicay Bienestar Social.

El director del Grupo aprovechd la
oportunidad para agradecer a los
productores por seguir apostan-
do por la firma que busca aportar y
acompaniar la produccién agricola,
sobre todo busca atender las necesi-
dades que se van presentando a tra-
vés de representaciones de produc-
tos y su linea de formulacién propia
lograda a través la industria CHD’S,
que apuesta permanentemente pro-
ducir con calidad.

La industria CHD'S ofrece un am-
plio portafolio para el tratamiento
de semillas, fungicidas, insecticidas
y herbicidas. Diagro actualmente
acompana a sus clientes a través de
10 oficinas, 7 de ellas con unidades
de acopio y su propia industria for-
muladora de productos. CA
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Spraytec Paraguay
sigue expandiéndose
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spmgtec Paraguay 202

esde sus inicios el impulso innovador de
D Spraytec nunca se detuvo, lanzando constante-

mente nuevos productos aliando nutricion, sa-
nidad y tecnologia de aplicacion mediante sus exclusivas
formulaciones de multiaccion y de bajas désis.
Un objetivo fundamental de su filosofia es obtener me-
jores resultados conservando al maximo los recursos
naturales del planeta.
Este concepto disruptivo fue recibido con gran éxito en
toda la region. Spraytec desembarcé en Paraguay hace
15 afos y desde entonces no ha parado de crecer. Con
un historial de éxitos y con la premisa de adaptarse a los
cambios y necesidades del productor actual, fue llevada
a cabo su primera convencion anual a la que denomina-
ron Smart Paraguay 2021.
Smart Paraguay es un espacio de capacitacién, lanza-
mientos y actualizacién de informaciones para todos
los colaboradores de esta prestigiosa empresa que
sigue posicionandose y apostando en el mercado de
nuestro pais.
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Samuel

Da Silva,
Representante
Técnico
Comercial,
Spraytec
Paraguay.

TRACTUS KIT

Pensando en el manejo nutricional
de la soja, los micronutrientes son
uno de los factores mas limitantes
para alcanzar altos rendimientos.
Entre estos, el boro es un micronu-
triente con importancia macro. Su
disponibilidad se ve afectada debi-
do a que el boro no esta presente
en el material de origen de nuestros
suelos (basalto y arenisca). Otra
razoén es la dindmica en el suelo de
este micronutriente, influenciado
por la materia organica presente en
el suelo, la forma quimica del boro
(H3BO3), la lixiviacion y la textura
del suelo.

El boro tiene la funcion estructural
donde forma parte de la pared ce-
lular, haciendo que las células sean
mas resistentes. Las plantas bien
nutridas con boro tienen una mayor
tasa de floracion y fructificacion,
ademas este micronutriente esen-
cial favorece el transporte de fotoa-
similados por el floema, evitando la
formacion de calosa.

Para llevar soluciones al productor
Spraytec cuenta con Tractus Kit®.
Compuesto por dos fuentes de boro
quelatado y complejado, aseguran-
do la disponibilidad durante todo
el ciclo del cultivo, y el adyuvante
Fulltec Max® para asegurar la esta-
bilidad de la aplicacién del caldo y
reduccion de pH. Recomendamos la
aplicacion en la desecacion previa a
la siembra junto con herbicidas. Va-
rios estudios y trabajos de campo
concluyeron en la mejora de la efi-
ciencia en el control de las plantas
daiinas y la demanda de boro en el
cultivo, lo que garantiza asi una ma-
yor productividad. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py
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BALPAR S.A. invierte para el peso justo

Basculas pesa camiones
aporta eficiencia en los costos

ciales y constituyen uno de los pilares mas impor-

tantes de las empresas agroindustriales y produc-
tores locales de porte pequeno y mediano. Las mismas
otorgan seguridad y control en sus transacciones co-
merciales contribuyendo en la eficiencia para realizar
controles internos, compra de insumos para su produc-
cion o pararealizar entrega a clientes.
La firma BALPAR S.A (Balanzas Paraguayas) cuenta con
unazonade testeo dentro de su predio con el fin de com-
plementar los trabajos de implementacién del laborato-
rio de calibracion de masas, conforme a la norma ISO /
IEC 17025. Mediante esto, BALPAR S.A. estara testean-
do sus basculas para camiones con pesas homologadas 'y
calibradas hasta un 50% de su fondo de escala de la ca-
pacidad de la bascula, garantizando una mayor precisiéon
en el pesaje de estos equipos.
BALPAR S.A. actualmente cuenta con un camioén metro-
l6gico exclusivo para realizar pruebas dentro de su zona
de testeo. Los clientes interesados en el equipo de pesa-
je puedenvisitar las instalaciones, ver la bascula pesa ca-
miones y ver insitu las pruebas de las pesadas realizadas.
La exactitud y la precision de la bascula es un factor
determinante a la hora de realizar transacciones co-

I as basculas pesa camiones son elementos esen-
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Cristian Postel,
gerente de
Cuentas Clave
de Balpar.

merciales, es por ello que todas las
calibraciones son realizadas con pe-
sas certificadas por el Instituto Na-
cional de Tecnologia, Normalizacién
(INTN) - y Metrologia.

“El objetivo de realizar estas demos-
traciones es que el cliente pueda te-
ner una experiencia cercana con las
bdsculas pesa camiones, comprobar
la calidad de nuestros equipos y todo
el plantel humano que tenemos a dis-
posicion para realizar el asesoramiento
correspondiente y el seguimiento en
el drea de post venta” Indico Cristian
Postel - Gerente de Cuentas Claves
de BALPARS.A.

‘Ademds a mediano y corto plazo te-
nemos previsto contar con un lugar
totalmente preparado para realizar
un recorrido por las instalaciones en
zonas de produccién y un espacio para
poder visualizar nuestro Laboratorio
de calibracién con equipos totalmente
modernos”, recalcd Postel. CA

www.campoagropecuario.com.py
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Addquiera nuestros productos
pagando comodamente.
Contamos con financiacion propia

Nuestros planes:

Plan clasico.

Plozos de hasto 8 meses

Plan de garantia basica por defectos de
fabrica.

Plan Premium
Full Cobertura todoriesgo

Calibracion de la bascula cada 2 meses
con camion meteoroldgico y pesas

certificadas por el INTM. Otros Prnductas
Posibilidad de pacto de recompra. industriales
Cuotas de hasta 12 meses.
Fr——————

Cobertura en caso de eventualidades. Continuo SPC

Asistencia téecnica ilimitada.

Plan Agro

Puede personalizar su plan y adaptarlo a

su periodo de cosecha. Consulte las opcio-
nes que le proponemos acordes a sus _
necesidades. ) Bascula Platafornma

con Visor de Paso

iCONTACTANOS PARA SOLICITAR TU PRESUPUESTO!

@'g (o21) s11-475 (0991)166-277 Emd Av. Madame Lynch esg. Soriano Gonzdlez 9 ventas@balpar.com.py



Control de babosas

y caracoles

provocar graves dafios en diferentes cultivos en
muy poco tiempo. Ellos son moluscos, herbivoros
gue gustan de la humedad y que estan mas activos prin-
cipalmente en otofio y primavera. Acttian por la noche y
cuando salen a alimentarse atacan primero las hojas, las
yemas y brotes tiernos.
Para combatir esta plaga, Rizobacter el uso del
CLARTEX + R TDS, molusquicida, fitosanitario en forma
de cebo para el control de caracoles y babosas.
Clartex mata las babosas por deshidratacion; posee una
gran capacidad de atraccién; permite obtener una exce-
lente cobertura del suelo.

I as babosas y los caracoles son plagas que pueden
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COMPORTAMIENTO

DE LAS BABOSAS

Las babosas son hermafroditas, to-
dos los individuos se comportan
como hembras y ponen numerosos
huevos (100 a 500 por individuo)
Son vectores de numerosos virus,
bacterias y agentes patégenos, son
longevas pueden vivir entre 8 y 9
meses. Ademas son polifagas ya
que atacan desde el momento de
la siembra a toda clase de cultivos
sean: soja, girasol, canola, maiz, tri-
go, pradera, arveja y otros. Pueden
consumir hasta el 50% de su peso en
una sola noche.

Su incidencia se incrementa en con-
diciones climaticas de alta humedad
relativa del aire, buena humedad del
sueloytemperaturas mediasde 15a
20 grados centigrados.

Gusta de los suelos con optima es-
tructuray contenidos medios a altos
de materia orgdnica, principalmente
los suelos manejados bajo el sistema
de siembra directa, con escasa re-
mocién. CA

Wwww.campoagropecuario.com.py
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Cuando el peligro
parece pequeno,
deja de ser pegqueno

Cebo molusquicida preventivo y curativo
formulado especialmente para el control
de babosas y caracoles

-
/> RIZOBACTER QFDS)

MOLUSQUICIDA
Larga Duracion

www.rizobacter.com



EVENTOS ONLINE

GPSA y Red Surcos

se unen para ofrecer
Innovadas tecnhologias
al agro paraguayo

Las empresas GPSA y Red Surcos presentaron su alianza para proveer in-
sumos innovadores al mercado agricola paraguayo. Fue durante una pre-
sentacion on line el pasado 24 de junio. En la oportunidad ambas empresas
destacaron sus objetivos de trabajar en forma conjunta para ofrecer tecnolo-

gia diferenciada al agronegocio paraguayo.
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urante una presentacion virtual las empresas
D GPSA y Red Surcos dieron a conocer oficial-

mente su alianza para ofrecer defensivos agri-
colas con tecnologia diferenciada al mercado paragua-
yo. Como anfitriones, desde el piso, estuvieron el Ing.
Agr. Fabian Pereira, director comercial de GPSAYy el Ing.
Agr. Julio Codas, gerente comercial de Paraguay de Red
Surcos, quienes dieron la bienvenida y destacaron la sa-
tisfaccion de ambas empresas de trabajar juntos para
ofrecer tecnologias innovadoras al agro paraguayo.
Pereiraresalto que la prioridad de GPSA fue aportar he-
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rramientas tecnolégicas para poder
maximizar los rendimientos de cada
uno de sus clientes y amigos produc-
tores.

“Vimos que las herramientas desarro-
lladas por Red Surcos podian ser po-
sible poner en la mano de los produc-
tores para poder darles alternativas
diferenciadas. Por esta razoén lo vimos
como potencial aliado ya que nos po-
dian proporcionar herramientas inno-
vadoras para que los agricultores pue-
dan acercarse a la maximizacion de sus
producciones”.

Por su parte, Diego Bozzotti, direc-
tor de mercados internacionales
de Red Surcos, manifesté que Red
Surcos es una empresa familiar que
nacié en Argentina hace mas de 40
anos. Dedicada a lacomercializacién
de insumos para el agro, con foco en
lainnovaciény desarrollo de nuevos
productos busca constantemente
una revolucién en el agro.
Mencioné que desde el afio pasado
han iniciado un plan estratégico de
fuerte desarrollo y crecimiento, con
el proposito de seguir fortalecién-
dose como empresa con mejoras

Wwww.campoagropecuario.com.py



Ing. Agr. Fabian Pereira,
Director Comercial GPSA.

en los canales de distribuciéon en la Argentina, el fuerte
desarrollo en mercados internacionales y seguir siendo
una empresa innovadora aportando al agro, con mejoras
al medio ambiente y ofreciendo propuestas acordes a
las necesidades de los productores.

Refiriéndose al paraguayo, manifesté su gran importan-
cia para la compaiiia, ya que existe muchos puntos en
comun con al mercado argentino. “Los agricultores de este
pais buscan nuevas tecnologias, soluciones y estdn abiertos
al cambio continuo para lograr una mayor productividad y
ser cada vez mds amigables con el medio ambiente. “Para-
guay tiene una participacion muy importante en el agrone-
gocio, porque los productores siempre estdn en la vanguar-
dia, buscan renovar sus rendimientos y adoptar nuevas y
mejores tecnologias y eso bdsicamente es el ADN de Red
Surcos”, dijo.

Ing. Agr. Julio Codas,
Gerente Comercial Red Surcos.

Mencioné que hasta ahora el plan
estratégico los impulsé a ganar una
cuota importante del mercado de
Paraguay. “Estamos muy conformes
con nuestro desarrollo y crecimiento de
cara al futuro para el mercado de Para-
guay. No solo en soja, trigo y maiz za-
frina, también en cultivo de arroz. Eso
hace que estemos mas esperanzados
de participar en el desarrollo del agro
del Paraguay’, dijo.

Menciond que la compaiia esta enca-
rando unafuerteinversiénen Paraguay
para que de aqui a dos afos se dispon-
ga de 25 productos que actualmente
estan en proceso de registro. >

MicroPhos, la nueva tecnologia en fertilizantes.
Potencia el rendimiento
de sus cultivos y mejora
su rentabilidad.

Siganos en Facebook e Instagram en @MicroPhos.Py

Visite también www.bungeparaguay.com



EVENTOS ONLINE

Ing. Sebastian Parola,
Gerente de Marketing - Red Surcos.

FORMULACIONES DIFERENCIADAS

Por su parte, Sebastian Parola, gerente de marketing de
Red Surcos LATAM, agradecio a GPSA, y comenté sobre
las formulaciones diferenciadas que vienen desarrollan-
do desde hace 10 afos, enfocados a productos mas ami-
gables, mucho mas eficientes para llevar adelante una
produccién mucho mas sustentable y haciendo alimen-
tos mucho mas seguros.

Explicé que la Nanotecnologia es una disciplina que se
preocupa de comprimir la materia y llevarlo en tamafio
nanométrico. “Lo que hacemos es llevar las particulas de
principio activo y la formulacién a un tamafio mucho mds
pequeno de lo que estdbamos acostumbrados a trabajar con
las formulaciones convencionales”, dijo.

Mencioné que la Nanotecnologia permite la obtencién
de productos mas eficientes, con menos impacto en el
medio ambiente, permiten desarrollar materiales con
nuevas propiedades, distintos a lo que se est4 acostum-
brado a trabajar. Mejora la solubilidad y la velocidad de
ingreso del producto en la planta.

“Con una menor cantidad de activo se puede lograr una mayor
eficiencia gracias a esta nueva tecnologia aplicada, ya desde
la preparacion del caldo, hasta la aplicacién del mismo. La na-
notecnologia aplicada al agro mejora solubilidad del producto,
aumenta la eficacia, mejora la tasa de absorcion, no necesitan

Al Surcos SIN RIESGO DE TAPADO DE PICOS Das

COMPATIBILIDAD EN MEICLA
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£ Surcos  ALTA COMPATIBILIDAD EN MEZCLAS o

Glifosato+2

4D sal

Glifosatos

agregados de coadyuvantes, reducen el
impacto ambiental, merma la volatiliza-
cion, el olor y regula el pH del agua”, dijo.

PRODUCTOS DE

RED SURCOS

Durante la presentacién Red Surcos
presentd sus productos entre los
que destaco: El Dedalo elite (2,4D
30% ME) para desecacion, recomen-
dado a una dosis de 1.200 cc/hay el
Cowboy elite (Dicamba 20% ME).
Este producto posee una alta com-
patibilidad en mezclay reduccién de
la volatibilidad, tiene un sinergismo
con Dedalo elite en el control de
malezas de hoja ancha reduciendo
el rebrote de la coniza.

También forma parte del portafolio
el graminicida Apofis elite (Cl eto-
dim 24% ME) y Gramini elite (Cle-
todim 12% +Haloxifop 6% ME) ex-
celente para el control de gramineas
anuales y perennes y Orcuss elite
(Haloxifop 25% ME). CA

“eite

7 Surcas
GRAMINI
elite
-GRAMBMNICIDA LISTO PARA USAR
MEZCLA DE ACTIVOS
BANDA VERDE
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BUNGE PARAGUAY E YTL
DESARROLLAN SIMPOSIO

Escenario actual

perspectivas de la fertilidad
del suelo en Paraguay

La agricultura del siglo XXI enfrenta el desafio del manejo eficiente y efec-
tivo de los recursos e insumos siendo el “suelo” el componente clave, aten-
diendo que la productividad de los diferentes cultivos depende de los ma-
nejos que este recibe. Bunge Paraguay e YTL realizaron un simposio virtual
sobre Fertilidad de suelo en Paraguay el 12 julio con la disertacion del doctor

Andre Zabini, director del laboratorio Agronédmico.

aciendo un diagndstico del escenario actual
H del suelo en Paraguay, el doctor Andre Zabini
del Laboratorio Agrondmico expresé que los
estudios indican que en la region Oriental actualmente
alrededor del 50% de las areas cultivadas presentan un

elevado nivel de acidez, con la carencia de algunos ele-
mentos como el magnesio y calcio.
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Durante la charla virtual, el Ing. Agr.
André Zabini, abordé varios puntos
como la problematica en torno a la
acidez del suelo, los preocupantes
niveles de deficiencia de nutrientes
que se observa y los desafios que
enfrenta la agricultura moderna.

Para entrar en contexto, el profe-
sional primero hizo referencia a la
particularidad de los suelos en pai-
ses subtropicales como el nuestro,
cuyo material de origen y proceso
de formacién determinan en gran
medida su estructura al igual que
las condiciones climaticas propias
de la region, dando como resultado
un marcado desgaste, y, por ende, la
acidez caracteristica que dificulta el
correcto desarrollo de la actividad
agricola-ganadera. La carencia de
nutrientes en el suelo (magnesio,
azufre y boro, por citar algunos)
repercute negativamente en el ren-
dimiento del cultivo y compromete
la inversion de los agricultores ha-
ciendo imprescindible la adopcién
de nuevas estrategias, tecnologias o

Wwww.campoagropecuario.com.py



inversion de 300 y 400 ddlares por
hectarea. “Eso retorna rdpidamente
con el aumento de productividad”, re-
salto.
Entre los efectos negativos que
produce la acidez del suelo en los
cultivos mencioné que reduce el
crecimiento de las raices por ende le
impide a que llegue a la profundiza-
cién de raices. Ademas, |la acidez del
suelo es responsable por la mayor
solubilidad del aluminio, un elemen-
to toxico a las plantas.
El disertante expresé que la planta
necesita por lo menos seis elemen-
tos minerales llamados macronu-
trientes tales como: el nitrégeno
(N), fésforo (P), potasio (K), azufre
Ing. Agr. André (S), magnesio (Mg) y calcio (Ca), y mi-
mecanismos que permitan paliar la situacion. Zdaebllg'ég'r;etgtr?; cronutrientes entre los que se des-
Menciond que la acidez del suelo es parte del proceso Agronémico. tacan: el hierro (Fe), zinc (Zn), man-
natural, pero las practicas agricolas y el efecto climatico, ganeso (Mn), boro (B), cobre (Cu),
principalmente las lluvias contribuyen a la acidez. molibdeno (Mo), Niquel (Ni) y cloru-
“La aplicacion de calcdreo es la forma mds eficiente y de me- ro (Cl). Todos estos elementos cita-
nor costo para corregir la acides del suelo”, destacé al men- dos cumplen con funciones fisiol6gi-
cionar que un buen manejo de suelo tiene su costo, pero cas importantes para el crecimiento
también beneficios. de la planta interviniendo en el pro-
Indicé que, en algunos casos criticos, la correccion de ceso de la fotosintesis, respiracion,
suelo mas una buena fertilizacién puede demandar una sintesis de proteinas, etc. >

e e ¥ i e ;'. i
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»ara sus cultivos con la calidad internacional de Bunge.
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n Siganos en Facebook e Instagram en @PremiumMix. Py

Visite también www.bungeparaguay.com



BOX EMPRESARIAL

Algunos factores que contribuyen a la acidificacion del
suelo son el bajo uso de calcareo, las practicas agricolas
inadecuadas y el efecto climatico, mas concretamente a
consecuencia del lavado de nutrientes por medio de las
[luvias. En tal sentido, la remocién de nutrientes con las
cosechas también genera la disminucion de nutrientes
esenciales para las plantas.

Zabini reiterd que la practica del encalado es el método
mas eficaz y con mejor relacion costo/beneficio para la
correccion de la acidez del suelo y aporte de nutrientes
como Mg y Ca. identificar las deficiencias especificas y
luego en funcién de los resultados elegir los fertilizantes
(quimicos u organicos) y materiales mas apropiados con
el objetivo de elevar el pH y devolverle al suelo los nu-
trientes que este necesita.

Insté a optar por productos correctivos que aporten
algo mas que simplemente calcio y magnesio, es decir,
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trabajar con correctivos nutriciona-
les, por ejemplo, enmiendas o calca-
reos enriquecidos con azufre, pota-
sioy otros macro y micronutrientes.
El profesional sugirié tener en cuen-
ta las composiciones mas modernas
disponibles en el mercado.
“Actualmente con la evolucién de los
cultivos, aplicar solo tres macronu-
trientes (N-P-K) ya no es suficiente para
lograr altos rendimientos y responder
al potencial genético existente. Para la
mejor respuesta podemos utilizar fer-
tilizantes con nuevas tecnologias, con
liberacion mds gradual de nutrientes,
tecnologias de proteccion fisico quimi-
co de nutrientes y fertilizantes que dis-
ponen de macro y micronutrientes en
el mismo producto. Con estos podemos
proveer una nutricion mds equilibrada
para los cultivos”, dijo.

Manifesté ademas que cada vez los
margenes entre costo de produc-
cion y ganancia es mas estrecha
y esto impulsa a ser cada vez mas
eficientes. La eficiencia pasa por
muchos factores y tecnologias de
precisién ayudan mucho a optimizar
los costos.

RECOMENDACIONES

“Estamos viviendo un buen afo de
produccién agricola, y los producto-
res estdn preparando sus suelos para
elevar el rendimiento de sus cultivos
buscando el equilibrio ideal de nutrien-
tes a lo largo de las diferentes etapas”,
puntualizo.

Zabini recomendé a los agricultores
que busquen el asesoramiento téc-
nico para que hagan un muestreo de
suelo bien hecho, asi poder identifi-
car la deficiencias o excesos y elegir
el correctivo u fertilizante mas ade-
cuado para su parcela.

Mencioné que las empresas Bunge
e YTL integraron una iniciativa va-
liosa, donde ellos dan la posibilidad
para que el agricultor acceda al mo-
nitoreo de suelo, una vez que hacen
parte del uso de fertilizantes. “No
sélo la entregan el producto, hacen po-
sible el acceso a un trabajo técnico de
diagnéstico del suelo”, dijo. CA

www.campoagropecuario.com.py
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La importancia de
una hidrolavadora

profesional

soluciones de calidad, en esta oportunidad nos

presenta sus opciones de hidrolavadoras de uso
profesional de sus marcas representadas GOODYEAR y
POWERMAQ vy detalla sobre sus aplicaciones y respec-
tivas ventajas.
En muchas ocasiones el limpiar inmensas fabricas y
plantas industriales no es cosa sencilla, ya que son uti-
lizados grandes contenedores, maquinas, mezcladoras
y herramientas que se llenan de sustancias quimicas,
residuos y desechos nocivos producidos por los mismos
contribuyendo a la contaminacién industrial.

I a firma IMAG, con el afan de seguir brindando
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Son de caracter practico, eficaz, y
econdmico para una limpieza em-
presarial.

Algunas de sus ventajas son el tiem-
po y la rapidez del trabajo, son se-
guras y con mejores terminaciones,
de facil utilizacién y por sobre todo
cabe destacar el ahorro de agua con
ayuda de estos equipos.

IMAG provee cada uno de sus re-
puestos para sus hidrolavadoras
GOODYEAR y POWERMAQ al dia
de ser necesario desde nuestra casa
central o sucursales en Ciudad del
Este o Encarnacioén con entrega in-
mediata.

Para mas informacién, los intere-
sados pueden comunicarse al 021
511 990/1 o nuestra linea directade
WhatsApp el 0986 100 199.
www.imag.com.py

Facebook: IMAG

Instagram: IMAGpy CA

www.campoagropecuario.com.py
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Dos decadas con
tendencia a avanc

s
y

Yy a huevos desafios
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n términos econémicos, Pa-
E raguay registré6 mayorita-

riamente un periodo de bo-
nanza en las dos ultimas décadas,
alentadas por los vientos de cola
favorables a la produccion, en gran
medida generada por la demanda
de alimentos, siendo estos el rubro
fuerte de la estructura econémica
nacional. Asi, de problemas financie-
ros a finales del siglo pasado, suma-
dos a tropiezos en sanidad animal y
al vaivén de la incidencia climatica
en la agricultura, el pais se posicioné
como referente en la produccion y
exportacion de alimentos.
Entre los puntos igualmente des-
tacados se pueden mencionar el

En estas dos décadas se noté un sostenido
avance del sector productivo. Si bien, se re-
gistraron altibajos como es de suponer, fue
determinante el desempeno del campo para
conquistar varios logros. La adopcidén de tec-

nologia y los buenos vientos a favor fueron de-
terminantes para consolidar al sector como
pilar de la economia nacional y llevar al pais
a ser referencia como productor y exportador
de alimentos. El desafio ahora pasa a saber re-
orientar las velas para conducir el navio de la
mejor manera posible en una coyuntura muy
diferente a tiempo atras.

trabajo de mantener una macroeco-
nomia sana y estable, mas alla de
las demandas sociales. Los nume-
ros indican evoluciones favorables
incluso en términos de ingreso per
capita, lo que contribuyé a dina-
mizar la economia. En materia de
inversiones, desembarcaron varios
proyectos e iniciativas. Se avanzo
en la industrializacién de la materia
prima y se exportaron mercaderias
no tradicionales y/o a mercados no
tradicionales de manera inédita.

Crisis econdmicas se sucedieron,
como en el 2008, con secuelas en el
pais al afio siguiente o sequias =»
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NOTA DE TAPA

fuertes, como la del 2009. Pero todo esto se contrarres-
taba con el colchén que produjeron en aquella época los
buenos afos de los commodities y la recuperacion fue
tal que se lograron crecimientos récords como no se
habian registrado en varias décadas. Pero sin duda, con
la merma de esos vientos de cola a favor, el arribo de la
pandemia en el 2020 se sumo a otra serie de adversida-
des, como menos precios y sequia.

Quizas por eso en el tltimo ano se sintié con mas fuer-
za los golpes que en otras partes se venian dando y que
por la estabilidad macroeconémica aqui se atenuaban.
Volvieron a aparecer otros problemas como la situacién
del Mercosur cada vez mas debilitado. Y en toda esa si-
tuacioén, la produccién siempre colaboré para evitar una
caida mayor. A veces en forma aislada, la agricultura o
la ganaderia, pero siempre una de las patas “salvando el

ano”. Fue el sector agropecuario y
forestal igualmente promotor de las
inversiones.

Mientras se logré cierta estabilidad
con la inflacién, la alta dependencia
de nuestra economia hacia la acti-
vidad del campo hizo que aquella
permanentemente fluctie segun el
comportamiento del climay su inci-
dencia en la produccién. Por ello se
evidencio la importancia de apuntar
a dar valor agregado a la materia
primay ainstalar grandes industrias
en el pais. Afloraron aceiteras, frigo-
rificos, molinos y otros, incluso con
sectores como biocombustibles y
almidén. Los granos también fueron
incorporados en piensos.

Uno de los sectores mas relegados,
el forestal, empezé a tener algunos
respaldos, como la denominada “Ley
de Vuelo Forestal” y otros. Las inver-
siones en reforestacién aumentaron
y la produccion combinada gané te-
rreno, con emprendimientos agro-
silvipastoriles. La infraestructura y
la logistica se vieron beneficiadas
con nuevos puertos, rutas y amplia-
cion de la capacidad estética. La ge-
neracion de puestos de trabajo crea-
das por el campo fue fundamental
para mejorar las condiciones de vida
de muchas familias.

La adopcion de tecnologia igual-
mente supuso un impulso a las ac-
tividades del campo. Paraguay fue
incorporando incluso biotecnologia
a otras especies no solo a la soja. A
la par, la soja también pasé a ser un
rubro de las pequenas fincas. Los nu-
meros demuestran el interés de va-
rios campesinos minifundiarios en
cultivar la oleaginosa. El maiz tam-
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bién avanzé gracias a la tecnologia y se posicioné como
el segundo rubro en importancia. Las investigaciones en
trigo, por privados, hoy son referencia internacional.

La ganaderia pasé momentos dificiles como la pérdida
de estatus y cierres de mercados por la aftosa, pero hoy
mirando atras el crecimiento fue determinante. Todo
esto hizo que también el sector financiero mirara de
otra forma al campo y se habilitaron nuevas y especia-
les lineas para acompanar las tareas. Nuevos productos
afloraron y ensancharon la cartera crediticia. El sector
cooperativo también tuvo un despegue con emprendi-
mientos trascendentes como un banco y una empresa
de insumos con capital cooperativo.

La industria de maquinarias e implementos agricolas y
las proveedoras de insumos también se vieron favore-
cidas con demandas por productos de calidad cada vez
mayor. La tecnologia también se noté en estos segmen-
tos en donde hoy ofrecen articulos tan avanzados como
facilitadores de la tarea en el campo. Las comunicacio-
nes igualmente demostraron que es un aliado importan-
te para que el campo no pare, sobre todo en el Gltimo
ano. Muchos otros avances se dieron en dos décadas,
ahora el panorama esta mas incierto.

350.000

ALGODON
Tras su estrepitosa caida, la superfi-
cie y la produccién se mantuvieron
sin mayores sobresaltos en estas
dos ultimas décadas. Si se noté un
incremento en los rendimientos, po-
siblemente alentados por una meca-
nizacién del cultivo y el empleo de
biotecnologias.
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ARROZ CON RIEGO
Aunque la superficie presenté un
interesante incremento, la produc-
cion fue la que dio un salto en estos
20 anos. Fue uno de los rubros con
mayor inversion de las empresas,
motivados igualmente por la posibi-
lidad de exportar, con lo que pasé a
tener participacién propia entre los
envios de granos. >
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CANOLA

De comportamiento irregular, su cultivo fluctud bastan-
te incluso con afos sin registrar siembra o produccion,
sobre todo en el arranque del milenio, a pesar de las
grandes expectativas que generd a finales del siglo pa-
sado. Por lo demas, mantuvo cierto nivel de piso en los
rendimientos anuales.

1.800
- 1.600
- 1.400
- 1.200
- 1.000
- 800
600
- 400
- 200

120.000

100.000

80.000

60.000

40.000

S

20.000

:

8338858822823 8852883%8

TS S e S T s e T T

= N N g 1 W NN 0 H O A NmM T N O NN 00

O O O O O © O © © o o o o o3 o o o o

©O O O O O O O O O O O O O o © © O o o

N N NN AN AN N AN NN NN NN N NN NN
e Superficie  e===Produccion <= Rendimiento

Fuente: MAG

CANA DE AZUCAR

El gran desafio sigue siendo mejorar los rendimientos. Si
bien es cierto, en los Gltimos afos se esta logrando incre-
mentos, el techo productivo todavia esta muy distante.
Se notd igualmente una intencién de tratar de retomar
trabajos de investigacion. Hubo cierto avance en meca-
nizacion.
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GIRASOL
Otro de los rubros con muchos vai-
venes y que estd muy supeditado
a la variaciéon de cultivos de mayor
peso, por lo que muchas veces debe
ceder espacio para dar a aquellos.
Existieron intentos por fortalecerlo,
pero hubo afos malos que termina-
ron por relegarlo en una tendencia a
la baja en los ultimos afos.
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KA'’A HE'E
Impulsado como opcién para los pe-
queios agricultores y con algunas
inversiones importantes en los prime-
ros afnos del milenio, el cultivo presen-
ta cierta tendencia alcista en superfi-
cie y produccién. Nota pendiente es
uniformar rendimientos y tratar de
incrementarlos. Las exportaciones se
concentran en nichos de mercado.
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MAiz

Uno de los cultivos con mayores saltos en estos veinte
afos. Manteniendo practicamente la superficie logré
tendencias alcistas en produccién y rendimientos y to-
davia tiene para mas. Mucha apuesta privada por tecno-
logias cada vez mas elevadas y gran difusién con princi-
pal rubro de entrezafra en la rotacion de cultivos.

7.000.000 6.000
6.000.000 //_\7/ - 5.000
5.000.000 ,[ L nam
4.000.000 / \ /\
B V,
N //\/V [ Y

3.000.000 [ N/ /
2.000.000 //\v - 2.000
1.000.000 | s —~— - 1000

_—/

: N N S N W N0 N O 4 N M T 1N O™~ 0 O O )

fRRLLe8RLJg o od S odog

"N M g N O N0 O0 N M S N O N 00

O O O O O 0O 0 O O = o o o o3 o o o o o

© O O O O 0O O O O O O O O O O o O ©o o

N N NN NN N NN NN NN NN NN
Fuente: MAG e SUperficie Produccién == Rendimiento

Uno de los rubros mas estables, salvo un par de tempo-
radas, pero sin mayores sobresaltos. Se aposté por in-
dustrializar la materia prima a principios del siglo. Luego
se frené un tanto debido a problemas en la comercializa-
cion. No obstante, se lograron abrir mercados y a la vez,
contribuir en la seguridad alimentaria.
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Entre los sectores que siguen impul-
sando su cultivo estan las coopera-
tivas de produccion del Chaco. La
variacion de cotizacién hace que los
agricultores a veces opten por otros
rubros como sésamo o chia. Mas de
la mitad del volumen obtenido se ex-
porta y también existen trabajos de
investigacién en el sector publico.
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POROTO
Importante por su contribucién en la
seguridad alimentaria, es uno de los
rubros que igualmente recibe algin
tipo de trabajos de investigacién por
parte del sector publico, justamente
por su incidencia en las fincas de pe-
quenos productores. En veinte afos,
salvo la mala campana de principios
de ladécada pasada, por sequia, man-
tuvo sus niveles en superficie, pro-
ducciény rendimiento agricola. =
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NOTA DE TAPA
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TABACO
Uno de los renglones agricolas mas
regulares, quizas por la concentracion
que se tiene en la comercializacion, al
ser algunas tabacaleras las que ope-
ranen el mercado. La tendencia al me-
joramiento del rendimiento presenta
un ligero incremento en dos décadas.
Si bien presente en varias zonas, el
cultivo se centramas en el Norte.
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TARTAGO
Otro de los rubros en los que se dio
especial interés a principios del mi-
lenio, aunque luego decrecio, perdid
impulso hasta ubicarse en una me-

SOJA
La constante fue aumento de area, incluso llegé al Cha-
co. Altibajos por afios buenos y malos o precio fluctuan-

te no impidieron que siga como principal motor del PIB ~ seta en superficie y produccion. El
agricola. Grandes inversiones en genética, industrias e rendimiento, igualmente, salvo los
infraestructura acompanaron su desarrollo. Igualmente, malos anos de sequia u otro motivo,
la agricultura familiar la introdujo como rubro de renta. se mantuvo relativamente estable.
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YERBA MATE

Originaria de estas tierras como
el ka’'a he'e, tuvo una recuperacion
tras la a inicios del siglo. Las areas
TRIGO se renovaron al introducir innova-
El gran énfasis privado en las investigaciones determiné ciones como la produccién orgdnica
que el cultivo no se afecte mas con la entrada de otros o la combinada con otras activida-
actores en épocade invierno. Se logré posicionar a Para- des, como reforestacion. Sudeman-

guay como exportador del cereal siendo pais subtropical da externa se mantuvo, lo que per-
y amplié sus mercados de destino. La calidad del grano mite seguir exportando a nichos
impulsé inversiones y promovio la industrializacion. especificos. >
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NOTA DE TAPA

Rol determinante del
campo para el desarrollo

Manuel Ferreira Brusquetti, economista.

no de los referentes nacionales con mejor panora-

ma para realizar una resena de las transformacio-
nes registradas en el pais, impulsadas por el campo, es
el ex ministro de Hacienda, Manuel Ferreira Brusquetti.
Gentilmente accedioé arealizar un rapido recuento de al-
gunos puntos destacados en estas dos Ultimas décadas y
de como la actividad productiva fue determinante para
dinamizar al pais. Considero que la agriculturay la gana-
deria conocieron de grandes cambios vy, con ellos, gene-
raron oportunidades a otros sectores de |la producciény
de la economia nacional, ademas de mantenerse como
pilar de desarrollo incluso en las comunidades locales.
El ex ministro recordd que en el caso de la soja, se paso
de un millén de hectareas sembradas con un volumen
gue no superaba las 3,5 millones de toneladas, a prac-
ticamente triplicar esos niveles. Esto trajo consigo la
expansion del negocio en un concepto conocido como
cadena sojera, al incluir componentes como maiz, trigo
y otros rubros, mas sus derivados y subproductos. Se dio
un incremento del area de los granos en general, incluso
ya presente en el Chaco. Un jugador importante, reme-
mord, fue China, quien de practicamente no compraba
carne, incrementé su demanda y disparo otras situacio-
nes, como suba en la compra de granos, etc.
El cambio de paradigma del combustible en Estados Uni-

46 | Actualidad del CAMPO AGROPECUARIO | Julio 2021

dos, al incorporar maiz y generar biocombustibles tam-
bién contribuyé a transformar el mercado internacional
de commodities, dijo. Entonces, de un precio en torno a
200 dolares, se pasé aunos 350 délares en el caso del gra-
no, lo que motivé también a que Paraguay incremente su
area con este cultivo, sobre todo en el periodo de entre-
zafra, en rotacion con la soja. Antiguas areas ganaderas,
como CanindeyU, pasaron a constituirse en zonas agrico-
las. El precio de la tierra también se cotizd y generd movi-
das inmobiliarias y de inversiones rurales. Las agroindus-
trias también se dieron, como aceiteras, harineras, etc.
En parte esto obedecio a la ganaderia, pues se dio una
“expansion significativa”, expuso, sobre todo una vez que
se controlé la parte sanitaria, se trabajé en seguir avan-
zando en calidad genética. No solo se recuperaron mer-
cados sino que también se abrieron nuevos. Asi, de unos
50 millones de ddlares de facturacion anual por envios
de carnicos, se salté a 1.400 millones de ddlares. La car-
tera de bancos se abrié a nuevos proyectos ganaderos y
a inversiones productivas en general y se avanzé en la
integracion productiva, pues hubo industrializacién de
la materia prima a nivel local paraincorporar ala alimen-
tacién del ganado.

Esto también supuso un cambio de modelo productivo,
por lo menos se pasoé de un sistema tradicional de pasto-
reo a introducir mas el confinamiento animal y posible-
mente se pasé de 1% o 2% de experiencia aun 30% de su
adopcion. No dejé de lado la cuestién de la logistica, en
donde gracias al complejo sojero y también a las expor-
taciones carnicas, entre otros componentes, se derivo
en una flota importante para transporte fluvial con ban-
dera nacional, aprovechando el transito por la hidrovia
Paraguay - Paranay, con ello, en forma paralela, el de-
sarrollo portuario privado. Es un hecho por demas tras-
cendental, recalco.

Finalmente abordo el tema del campo como motor de
desarrollo. “Una de las cosas que estamos viendo es el im-
pacto de la pandemia, que también afecté al campo, pero sin
que este se paralice. Vimos como en el sector agricola hoy
hay 30 mil productores de soja, alrededor de 130 mil tene-
dores de ganado y todo lo que ello implica. Muchas ciudades
hoy florecieron gracias a la produccioén. Crecieron o tuvieron
un nuevo impulso. Es un dato no menor. Creo que con esto se
resefia bastante. Sin olvidar también la reduccién de pobre-
za y de desigualdad, aunque todavia hace falta seguir avan-
zando”, concluyé. CA
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La compania UPL realizé su convencion en forma presencial y virtual.
En la oportunidad los directivos presentaron los logros y desafios de la

compania india. El encuentro de UPL Paraguay tuvo lugar en el Hotel del
Yacht y Golf Club paraguayo desde el 6 al 9 de julio.

idali fue el nombre de la convencién UPL Cono
V Sur 2021. El mismo se ilustré en un Jaguarete

que describe: determinacién, adaptacion, agili-
dad y victoria. Durante las jornadas el personal de ULP
Paraguay, Bolivia y Uruguay analizaron los resultados
del afio 2021 y expusieron los objetivos de la compaiiia
gue ofrece soluciones para la agricultura con productos
guimicos, biolégicos y digitalizacion.
El Ing. Agr. Diego Demestri, gerente de UPL Paraguay,

Ing. Agr.
Diego
Demestri.

explicd que durante el ano 2021
UPL logrd el crecimiento espera-
do, pese al gran desafio que implicé
avanzar los trabajos en el escenario
de la pandemia.

Menciond que UPL es una empresa
con mas de 50 anos en el mercado,
en los ultimos 20 aifos demostré un
crecimiento exponencial y en =»
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Paraguay viene avanzando a pasos agigantados.

“Somos una empresa innovadora, estamos apuntando en
una agricultura digital y a los productos bioldgicos. Nuestra
fortaleza estd en la diversidad de productos que ofrecemos,
Somos una empresa con conocimiento de mercado y mucho
deseo de crecer”, resalto.

Mencioné que en Paraguay UPL esta presente en el
negocio de agroquimico y fertilizantes foliares. Esta
desarrollando un plan piloto de servicio de agricultura
4.0, que implica deteccion temprana de enfermedades,
plagas y malezas con tecnologia digital. “En el futuro que-
remos estar en los primeros lugares en innovacién en la agri-
cultura 5.0”, enfatizo.

Por su parte, el Ing. Agr. Carlos Arce Gill, gerente de
Marketing de Cono Sur de UPL manifesté que UPL tie-
ne un plan de expansién de sus unidades de negocios,
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Ing. Agr.
Carlos Arce.

donde esta previsto agregar nuevos
productos en el programa de solu-
ciones, en los segmentos mas impor-
tantes como: fungicidas, herbicidas
e insecticida.

“Cada afio estamos lanzando una so-
lucion para el productor. Somos una
empresa que trabaja con alta calidad y
tenemos la aceptacion del agricultor”,
dijo.

Mencioné que con la plataforma
digital se logra un acceso a la situa-
cion del cultivo, identifica plantas
no deseadas, enfermedades y otras
plagas. “El servicio estd integrado en
nuestra propuesta de valor”, dijo.
Finalmente, enfatiz6 a UPL como
una compaiia muy dindmica y agil
con el propdsito Open Ag “Red de
Agricultura que alimenta el crecimien-
to sostenible para todos. Sin limites, sin
fronteras’.

Por su parte, Noelia Luthold, Geren-
te de recursos humanos a nivel Cono
Sur, destacé que estan encarando un
proyecto bastante ambicioso, traba-
jando en el fortalecimiento de comu-
nicacién. “El objetivo desde la gestion
de personas es que los clientes también
puedan reconocernos como factor hu-
mano, que podamos hacerles llegar
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Himanshu Panwar, jefe de
SubRegion Sub Pacifico y Cono sur.

- Himanshu Panwar
(YT T —

nuestros valores, que cada colaborador de la empresa pueda
entender que somos un grupo de personas que no solo traba-
jamos con un fin bdsico, sino que realmente tenemos objetivos
a largo plazo, por sobre todo siempre buscamos que el cliente
pueda recibir lo que necesita de parte de la empresa.

LOS PRECIOS LOS

COMMODITIES

SEGUIRAN ALTOS

En el marco de la Convenciéon ULP Cono Sur, el econo-
mista y ex ministro de Hacienda, Santiago Pefia, ofrecié
una conferencia sobre la perspectiva econdmica mun-
dial y consideré que el mundo se va arecuperar a veloci-
dades diferentes.

Asimismo, advirtié que habra que enfrentar precios de

Santiago Pefia, economista y
ex ministro de Hacienda.

materias primas relativamente altos con respecto a lo
gue se vino viviendo.

Menciond que en ese contexto Paraguay es el que tie-
ne mayores posibilidades de crecer por encima de los
paises de la regién. “Yo creo que Paraguay estd condenado
al éxito. Nosotros los paraguayos tenemos que saber que el
potencial de Paraguay es tremendo, donde podemos hacer
un aumento del sector productivo, pero principalmente el
proceso de industrializacion”, resalto,

Indicé que Paraguay, con una estabilidad macroecénomica,
gue le ha permitido mantener tasas impositivas y régimen
productivos sencillo y atractivo, para el capital nacional y
extranjero, combinado con el bono demografico y con el
potencial energético que tiene ofrece una oportunidad
tremenda para desarrollarse en los proximos aifos. CA




CNICA

| Paraguay un pais eminentemente agricola, con
un aporte en el Producto Interno Bruto PIB de
8%. La agricultura constituye uno de los pilares
de la economia del pais. La agricultura en nuestro pais,
se puede dividir en dos tipos; el primero se basa en la de-
manda de exportacién, con agricultura extensiva y me-
canizada, y que en gran forma depende de la cotizacién
de precios internacionales; el segundo lo constituyen
productores tradicionales que realizan una agricultura
intensiva manual o semi mecanizada, que comercializan
gran parte de sus productos en el mercado interno.

En los ultimos veinte afos la agricultura evoluciono no-
toriamente en el Paraguay; de la mano del sector pri-
vado; la agricultura extensiva introdujo los materiales
transgénicos en los rubros de maiz, soja y algodon. Esta
tecnologia generada en paises desarrollados se inserto
en los cultivos para solucionar problemas fitosanitarios

m OT m
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Ing. Agr. Victor Gomez Lépez

M.Sc. en Entomologia
Investigador Asociado, CEDIC

| manejo integrado de
lagas en las ultimas
ecadas en el Paraguay

de importancia. De esta forma, el
modelo de control de plagas cambio
para los productores. EI Manejo In-
tegrado de Plagas MIP es la aplica-
cion de técnicas de control en forma
racional; a sapiencia de que el uso
de algunas impacta en variables que
podrian generar otros problemas
fitosanitarios o de plagas. Este ma-
nejo pregona el conocimiento de las
plagas claves del cultivo, los niveles
de infestacién a nivel de campo, in-
sectos benéficos, plantas hospedan-
tes alternativas que ayudan a la so-
brevivencia de plagas, ciclos de vida,
fenologia del cultivo, conocer el me-
jor insecticida con practicas de rota-
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cion de mecanismos de accion; asi como otros factores
gue puedan afectar la dindmica poblacional de la plaga;
ademas de la utilizacién de otras técnicas que ayudan a
minimizar el dano al cultivo.

Con la introduccién de los cultivos transgénicos, segui-
mos aplicando el MIP en los mismos; no obstante, esta
nueva tecnologia también requirié de una practica nue-
va; la siembra de cultivos convencionales denominados
“refugios”, para minimizar la proliferacion de individuos
resistentes generados por la presién de seleccion. Si
analizamos el manejo de las plagas en estos cultivos
con nuevas tecnologias; se puede considerar positivo el
saldo; sin embargo, la falta de aplicacion de las técnicas
de manejo hace que aparezcan problemas en el control
debido al aumento de las poblaciones de insectos resis-
tentes a insecticidas; acortandose la vida util del mate-
rial genético. Todavia se debe ir ajustando el manejo de
plagas, para optimizar la relacién costo-beneficio, aten-
diendo siempre los factores ambientales.

Por otro lado, si analizamos lainnovacion de insecticidas
en el mercado, y la tendencia mundial; muchas molécu-
las se han descartado por problemas de toxicidad tan-
to en el hombre como para el ambiente; en las ultimas
décadas se ha liberado en el mercado pocos insecticidas
para una gran diversidad de insectos plagas, y atendien-
do los factores ambientales la proyeccion es el uso de
insecticidas de origen biolégico, que estan ingresando
en el mercado.

Sirealizamos unadiscusién sobre pequenos agricultores,
productores intensivos; la tecnologia a aplicar dentro
del MIP; esta basada en gran parte en el precio de venta
del producto. Existen problemas graves de poblaciones
plagas resistentes que se constituyen en verdaderas li-
mitaciones de produccioén. La falta de asistencia técnica
en el uso de insecticidas genera precozmente la apari-
cion poblaciones resistentes. En este sector también se
verifica el ingreso de nuevos productos bioldgicos para
el control de plagas. Existe una extrema necesidad de
generacion y/o validacién de técnicas o tecnologias que
ayuden a manejar las plagas claves de los cultivos inten-
sivos. La solucion no seria el uso masivo de insecticidas,
debido a los limites maximos de residuos permitidos en
los vegetales destinados al consumo fresco. La ciencia
e investigacion debe focalizar técnicas alternativas via-
bles de control; muchos afios se ha investigado la utiliza-
cion de feromonas para el manejo de las plagas, el uso de
la luz para controlar poblaciones de plagas lepidopteras,
u otros métodos; se debe conocer el ecosistema agrico-
la, y proyectar un manejo en los sistemas productivos,
no focalizando solo un cultivo o una plaga.

El cambio climatico es una realidad en el mundo; los es-
tudios verifican aumento de temperatura a nivel global
de 1 grado celsius. Esto ocasiona un impacto trascen-
dental en el comportamiento de los insectos y plantas;
zonas que estaban libres de ciertas especies de plagas,
son invadidas por las mismas; con el aumento de in-
sectos, muchos vectores de enfermedades de plantas,

las mismas se diseminan en zonas agricolas nuevas; un
ejemplo tangible son las cigarritas del maiz Dalbulus
maidis en la trasmision de enfermedades en el maiz (el
complejo achaparramiento).

Se debe estar preparado para estos cambios en el ma-
nejo de plagas; no se puede utilizar “matafuegos” para
el control de plagas. En la situacién actual de la Pande-
mia, con prioridades en los sistemas de salud; debemos
aglutinar esfuerzos publicos y privados para ordenar
nuestras lineas de investigacion entre los pocos auto-
res que se dedican al mismo, de tal forma a comprender
gue ocurre y como debemos manejar las plagas agrico-
las en el ecosistema del Paraguay. Teniendo ciertas in-
formaciones, se puede planificar un manejo integrado
de plagas adecuado a los cultivos; en caso contrario, sin
una informacién real de Paraguay, estamos expuestos
al tanteo de técnicas de control aplicados en los paises
vecinos, incluyendo los posibles errores que conllevan
la falta de conocimiento e investigacion a nivel local.
Sin dudas en las Gltimas décadas se avanzé en el control
de plagas a nivel regional; paises vecinos con grandes
centros de investigacion que acompanan a la produc-
cion ajustan estas nuevas tecnologias generadas a sus
zonas productoras. El Paraguay debe invertir mas para
conocer sobre el ecosistema agricola, fauna entomolo-
gica, ladindamica poblacional de insectos plagas, insectos
controladores bioldgicos, insectos polinizadores de im-
portancia transcendental en la co-evolucion de plantas
y la agricultura.

Estimado sector agricola; generador de riqueza a nivel
nacional, pilar de la economia paraguaya, deberia ser
hora de que la ciencia, investigacion, validacion tecnolé-
gica tenga un apoyo fuerte sea publico o privado, para op-
timizar la productividad, con tecnologias que involucren
conocimientos generados en los centros de investigacion
publicos o privados, universidades, u otros; dentro de un
manejo integrado y sustentable. CA
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Prosoil S. A. lider
en biotecnologia

rosoil es una empresa dedicada al tratamiento
de los cultivos extensivos e intensivos con pro-
ductos bioloégicos y nutricionales. La empresa es
lider en el segmento de los biolégicos a nivel nacional,
con la practica de aplicaciones de productos especifico
como el BIOTRAP, un biofungicida combinado con la
co-inoculacion, que se utiliza en semillas para controlar
patogenos del sueloy via aérea contra enfermedades fo-

liares como la roya y enfermedades
de final de ciclo.

También ofrece el ya conocido trata-
miento de co-inoculacion, ahora con la
nueva presentacion AZAN E RIZAN.
Prosoil se dedica ademas la fabri-
cacion, instalacién y asesoramiento
de las maquinas EFICAZ, especifica
para la aplicacion en surco de los
cultivos. Este sistema proporciona
al cultivo la maxima expresion de los
productos biolégico alli aplicados, y
brinda la posibilidad de usar las do-
sis correctas de acuerdo a cada ne-
cesidad del suelo para un excelente
desarrollo del cultivo. CA
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Repuntan
los stocks

El USDA estimd, en su informe de julio,
el stock mundial de soja de la campaiia
2020/2021en 91,49 millones de tone-
ladas, frente a los 88 millones del mes
pasadoy alos 87,62 millones previstos
por los privados.

2021/2022

Para la campana 2021/2022 el USDA
proyecté la produccion mundial de
soja en 385,22 millones de toneladas,
por debajo de los 385,52 millones
calculados en junio. Las existencias
finales fueron estimadas en 94,49 mi-
llones, frente a los 92,55 millones del
mes pasadoy a los 92,57 millones pre-
vistos por los privados.

Para Estados Unidos, con los datos de
area sembrada y de superficie cose-
chable proyectados el 30 de junio, en
35,43y en 35,09 millones de hectareas,

respectivamente, el USDA mantuvo el
rinde promedio de tendencia en 34,16
quintales por hectérea, frente a los
34,08 quintales previstos por los priva-
dos en la previa del trabajo oficial.

Asi, la nueva cosecha fue sostenida
119,89 millones de toneladas, levemen-
te arriba de los 119,59 millones previs-
tos en el mercado. En el resto de las va-
riables comerciales estadounidenses no
hubo cambios, con la molienda en 60,56
millones, el uso total en 63,81 millones y
las exportaciones, en 56,47 millones. De
esa forma, las existencias finales queda-
ron en 4,22 millones de toneladas, arri-
ba de los 4,03 millones previstos por los
privados. Para los jugadores sudameri-
canos el USDA mantuvo sin cambios sus
previsiones, estimado para Brasil una
produccion de 144 millones de tonela-
das y la exportacion de 93 millones de
toneladas. Para la Argentina estimé una
produccion de 52 millones de toneladas
y la exportacion en 6,35 millones. Las
importaciones de China fueron ajusta-
das de 103 a 102 millones de toneladas.

Siguen en baja
las reservas

El USDA estimé las existencias
globales de maiz de la campaia
2020/2021 en 279,86 millones de
toneladas, frente a los 280,60 mi-
llones del mes pasadoy alos 279,76
millones previstos por los privados.

CAMPANA 2021/2022

El USDA proyecté la produccion
mundial de maiz en 1194,80 mi-
llones de toneladas, por encima de
los 1189,85 millones estimados en
junio. Las existencias finales fue-
ron calculadas en 291,18 millones,
frente a los 289,41 millones del mes
pasado y a los 288,97 millones pre-
vistos por los privados.

Para los Estados Unidos estimo la
nueva cosecha de maiz en 835,21
millones de toneladas, por encima
de los 380,76 millones de junio. Las

Cotizaciones en Chicago (30-07-21)

US$/Ton

Mes US$/Ton
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estimaciones son basadas en area sembraday de su-
perficie cosechable para grano comercial estimadas
el 30 de junio en 37,51y en 34,20 millones de hecta-
reas, respectivamente. Asimismo el organismo man-
tuvo sin cambios el rinde promedio de tendencia, de
112,66 quintales por hectarea, frente a los 112,24
quintales previstos por los privados.

En el resto de las variables comerciales estadouni-
denses, elevo el uso forrajero, de 144,79 a 145,42
millones de toneladas; el uso total, de 312,82 a
313,45 millones, y las exportaciones, de 62,23 a
63,50 millones

Para Sudamérica, el USDA mantuvo sus proyecciones
de cosecha y de exportaciones de Brasil en 118 y en
43 millones de toneladas. Mientras que para la Argen-
tina sostuvo sus estimaciones en 51y en 36 millones,
respectivamente. La produccién de Ucrania fue sos-
tenida en 37,50 millones de toneladas y sus exporta-
ciones, en 30,50 millones. En cuanto a la demanda, el
USDA mantuvo en 26 millones de toneladas su expec-
tativa sobre las importaciones chinas de maiz. Acerca
del bloque de los tradicionales importadores de maiz,
las compras de México fueron sostenidas en 17 millo-
nes de toneladas, las de Japon, en 15,90 millones, y las
del Sudeste Asiatico, en 19,50 millones.

Menos produccién y bajo stock

El USDA proyectd la produc-
cion mundial de trigo de la cam-
pafa 2021/2022 en 792,40
millones de toneladas, por
debajo de los 794,44 millones
calculados en junio. Las exis-
tencias finales fueron estima-
das en 291,68 millones, abajo
de los 296,80 millones del mes
pasadoydelos 295,41 millones
previstos por los privados.

Para Estados Unidos el USDA es-
timé la produccion total de trigo
en 47,52 millones de toneladas,
por debajo de los 51,66 millones
calculados el mes pasado.
Asimismo ajusté la produccién
de Rusia de 86 a 85 millones
de toneladas, pero sus expor-
taciones fueron sostenidas en
40 millones.

Para Ucrania elevé la cosecha
de 29,50 a 30 millones de tone-

ladas, en tanto que sus ventas
externas fueron incrementadas
de 20,50 a 21 millones.

Parala Unién Europea -yasin el
Reino Unido- la produccién fue
elevada de 137,50 a 138,20 mi-
llones de toneladas y sus expor-
taciones, de 33 a 34 millones.

La cosecha de Canada fue re-
cortada de 32 a 31,50 millones
de toneladas, mientras que sus
exportaciones fueron ajustadas
de 23,50 a 23 millones.
También la produccién de
Australia fue elevada de 27 a
28,50 millones de toneladas
y sus exportaciones, de 20 a
20,50 millones.

Para la Argentina no hubo cam-
bios, la cosecha y las exporta-
ciones fueron sostenidas en
20,50 y en 13,50 millones de
toneladas

Tractores

John Deere
Massey Ferguson
New Holland
Valtra

Case

IS

Lovol

Yto

Total

Cosechadoras
John Deere

New Holland
Case

Massey Ferguson
CLAAS

Total

Pulverizadores

John Deere
Jacto

Massey Fegusson
New Holland
Case

Kuhn

Total

L as ventas de maquinarias agricolas si-
guen dinamicas. Sin dudas los buenos
resultadosde lacampanasojera2020/2021,
con buenos promedios de rendimientos y
repunte en los precios, repercute favorable-
mente en este sector permitiendo superar
la barrera de los 1.000 tractores vendidos
al cierre del mes de julio. Seguin los datos de
la Cadmara de Automotores y Maquinarias
(Cadam), al cierre del mes de julio de 2021
se comercializaron 1.082 tractores, 223 co-
sechadorasy 53 pulverizadores.

En cuanto a tendencias en marcas, en trac-
tores John Deere encabeza las preferen-

cias con el 43% de las ventas. El segundo
lugar mantiene Massey Ferguson con el
18% del mercado vy el tercer puesto esta
New Holland con el 12% de las ventas.

En cosechadoras se da una situacién in-
usual, el empate de las marcas John Deere
y New Holland con el 36% del mercado
cada una. La siguiente marca mas vendida
fue Case IH con el 15% de las ventas.

En pulverizadoras John Deere permanece
en la punta con el 40% de las ventas, Jacto
segundo lugar ocupa el 36% de las ventas
y en tercer lugar se posicioné Massey Fer-
guson con el 10% del mercado.
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Rainbow Paraguay llevé a cabo una intere-
sante jornada de campo en el distrito de Ma-
yor Otano, departamento de Itapua, donde
se abordaron las principales estrategias de
manejo pre y post emergente de Bidens spp.
resistente a glifosato conocida cominmente
como o Kapi 'una o Picao Preto. La ocasiéon
fue propicia para promover algunas solucio- ainbow cuenta con una am-
nes que la firma ofrece al productor al mo- R plia cartera de productos
mento de lidiar con esta maleza, cuya inciden- enfocada a varias necesida-

. . . - . des para el control de malezas en
Cia se ha incrementado significativamente en pre y post emergencia. El Kapi'uns

los Ultimos anos en la regién. es una maleza que requiere aten-
cion especial desde la pre emergen-

Fe cia debido a que en etapas posterio-
DIA DE CAM PO res podria resultar muy complicado
el control de la misma. El agricultor

RAI N BOW PARAG UAY debe hacer una planificacion antes
de la siembra del cultivo a implantar,

y si es necesario realizar el manejo

e
Est ra te I a S e n desde la pre emergencia llevando un
monitoreo constante del control de
°® la Bidens spp., ya que muchas veces
no se dan las condiciones climéticas
e I I I a I | eJ O p re y necesarias para la aplicacion y el

buen funcionamiento de los herbici-

das. A lo largo de los afios la utiliza-
Ost e m e r e n te cion de las mismas practicas en cada
campafay el uso inadecuado de los
herbicidas ocasionaron que las ma-

)
de Bidens s
o y varios casos de resistencia, resul-
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tando sumamente dificil el control con un solo producto,
sin embargo, Rainbow se ha adaptado al escenario agri-
cola actual poniendo a disposicion de los clientes solu-
ciones efectivas.

Durante una jornada de campo que tuvo lugar en el
distrito de Mayor Otafio, técnicos especializados de la
compafiia abordaron la problematica en torno al Kapi‘u-
na con el objetivo de disminuir su incidencia en la zona.
El Ing. Agr. Diego Ozuna, responsable del area de Inves-
tigacion de Rainbow Paraguay, describio a la Bidens spp.
como una de las principales malezas en cultivos por su
resistencia al glifosato y herbicidas ALS (Inhibidores de
Sintesis de Aminoacidos).

Los ensayos efectuados en las parcelas demostrativas
arrojaron resultados auspiciosos tras la aplicacién de al-
gunos productos, entre los que figuran:

-Sungain Xtra (Flumioxazin 51%), que posee baja so-

Ing. Agr.
Diego Ozuna,
responsable
del area de
Investigacion
de Rainbow
Paraguay *

lubilidad en agua favoreciendo al
poco lavado por lluvias en el suelo y
ademas de proporcionar un rapido
quemado en la maleza presente en
el momento de su aplicacién.
-Sunzone Xtra (Sulfentrazone 75%),
que es poco retenido por el rastrojo
(rapida incorporacion al suelo con
cobertura), versatilidad de uso (bar-
becho largo y en sistema de plante y
aplique) y alta persistencia (40-60
dias).

-Puzate Xtra (Imazetapir 70%), a
pesar de que ya existen poblaciones
de Bidens resistente a los ALS, se ob-
servaron buenos resultados en mez-
clas con Sungain Xtra, Sunzone =»
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Xtra o Clomazone, aplicado en pre emergencia de esta
maleza.

-Por otro lado, el aliado clave de estos preemergentes es
el Fomeflag (Fomesafen 25%), herbicida post emergen-
te de accidén de contacto y de baja toxicidad. Usualmen-
te aconsejan utilizarlo cuando la maleza se encuentra
en estado vegetativo pequeiio, es decir, las malezas que
presenten de 3 a 4 hojas, siempre y cuando se tenga en
consideracion las condiciones para la aplicacion.

No obstante, el control racional y eficaz de malezas tam-
bién pasa por el manejo integrado, principalmente el uso
de cobertura de suelo dado que esto suprime la germi-
nacion de las malezas.

La Ing. Agr. Larissa Melgarejo, responsable técnica de Ven-
tas de Rainbow Paraguay, hizo hincapié en la importancia
de la planificacion para alcanzar el éxito esperado. A la
hora de elegir un determinado herbicida hay que tener en
cuenta diversos factores tales como el cultivo a implantar,
el manejo especifico, la dosis, mecanismos de accion y la

sucesion de cultivos. En gran medida
los problemas se presentan a conse-
cuencia de la falta de un plan concre-
to, estrategias o ciertas previsiones
qgue luego terminan impactando de
forma negativa en el rendimiento del
cultivo. Sobre este punto la ingeniera
menciond que paralelamente a la am-
plitud del porfolio de Rainbow, la ex-
periencia del equipo de profesionales
de la firma otorga un valor agregado
a la oferta pues existe un seguimien-
to de cada caso e incluso se buscan
soluciones a medida para asegurar la
calidad del servicio y la performance
de la produccion.

De acuerdo con el Ing. Agr. Eduardo
Peralta, gerente general de Rain-
bow Paraguay, el slogan corpora-
tivo “Crecer, es superarnos siempre”
demuestra el compromiso de seguir
impulsando el fortalecimiento del
agro en nuestro pais a través de nue-
vos lanzamientos y el desarrollo de
propuestas innovadoras centradas
en las necesidades del productor.
“Nuestra intencion es ir lanzando cada
ano un promedio de cinco producto
nuevos, todos en base a las exigencias
del mercado y atendiendo las deman-
das puntuales de los clientes. A futuro
las proyecciones son interesantes y
como empresa joven queremos poten-
ciar nuestro posicionamiento a nivel
local”, manifesté. CA
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N JORNADA DE CAMPO
% EN COLONIA MANITOBA

Diversidad de
opciones para la
produccion de maiz

Agricola Wieler S.A. organizé una interesante jor- E 3 Sli"ton"a con el di”f‘jmis'fi‘o
. - el agronegocio, cada ano

na.da de campo donde se dio cigstaque a los .h|- las opciones disponibles en
bridos de maiz de tres companias que trabajan el mercado para la produccion de
actualmente con la firma. La oportunidad fue pro-  maiz se incrementan tras la llegada
picia para que los productores conozcan las princi- d€ nuevos hibridos, en su mayoria
. . mejor adaptados a las condiciones

pales novedades sobre este cultivo en especifico  climaticas y con menos suscepti-
de cara a la temporada 2021/2022, cuya tendencia bilidad a plagas y enfermedades.
apunta a la introduccion de nuevas tecnologias en  Las jornadas de campo estimulan
b d bt dimi t tol el acercamiento de las empresas y
usca de obtener un mayor rendimientoy toleran- |55 profesionales con agricultores

cia a los nuevos desafios. locales, quienes tienen a su alcance
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la posibilidad de observar el potencial de determinados
materiales. Por este motivo, la firma Agricola Wieler
S.A. -en conjunto con sus aliados comerciales Ciabay,
Diagro y el Grupo GPSA- organizé una jornada de maiz
en colonia Manitoba, departamento de San Pedro, con
el objetivo de dar a conocer las novedades, lanzamien-
tos, soluciones y recomendaciones atendiendo los de-
safios de la préxima campana. El evento desarrollado
en el Campo Ka’aguy Rory reflejé un gran avance en
tecnologia desde la ultima zafra, pues las parcelas de-
mostrativas evidenciaron que los hibridos introducidos
responden de forma optima a las exigencias de la zona
Norte, lo que sumado al acompafiamiento técnico de las
empresas proveedoras vaticinan un escenario favorable
para el productor.

Si bien se cree que la situacién de pandemia puede ge-
nerar una cierta merma en la participacion de los pro-
ductores, la principal ventaja de este tipo de encuentros
radica en el amplio espacio al aire libre a disposicion del
publico facilitando el recorrido ordenado en grupos a
través de las diferentes parcelas. No obstante, los orga-
nizadores contemplaron todos los protocolos estableci-
dos por el Ministerio de Salud Publica y Bienestar Social
a fin de resguardar la seguridad de los invitados. Segun
menciond Gerardo Wieler, propietario de Agricola Wie-
ler S.A., el evento tuvo buena concurrenciay fue un éxito
dado que laidea consistié en presentar los nuevos mate-
riales y a la vez profundizar mas en los hibridos ya posi-
cionados en nuestro mercado.

Gerardo
Wieler,
propietario
de Agricola
Wieler S.A.

Ing. Agr.
Arnaldo
Suarez, asesor
técnico
comercial de
Ciabay.

Otro punto destacado de la jornada
sin dudas es la asistencia que las em-
presas proporcionan al agricultor no
solo en lo que respecta a productos,
maquinarias e insumos sino también
en términos de asesoramiento técni-
co. Las buenas practicas agricolas y el
monitoreo constante de parte de los
profesionales inciden notablemen-
te en el éxito de la produccion, por
ende, la atencion personalizada du-
rante el manejo del cultivo -en espe-
cial en etapas clave- ayuda a obtener
un alto rendimiento y derivado de
ello, mayores beneficios econdmicos.

El Ing. Agr. Arnaldo Suarez, consul-
tor técnico de Ciabay S.A., encarga-
do de la region de San Pedro, recal-
c6 laimportancia de la utilizacion de
semillas certificadas debido a los be-
neficios que otorgan, entre ellas, ca-
lidad del producto final y proceden-
ciade las semillas, es decir, el cliente
puede sentirse seguro a la hora de
usarlas en sus fincas.

En la ocasion, la compaiia presenté
hibridos en lanzamiento de Nidera
Paraguay: NS 80 Vip 3, un hibrido
que vino para quedarse en la region,
adaptable a los tipos de suelos =»
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Ing.Agr. Sergio Cristaldo, asesor
técnico de ventas de GPSA.

a
¢

arenosos y rusticos; y el NS 95 Vip 2, material un tan-
to mas exigente pero que se adapta muy bien a la zona
de San Pedro. Asimismo, se dio énfasis al NS 90, un ma-
terial incorporado hace mas de 3 afios en la region que
se adapta a las condiciones climaticas y con una buena
resistencia a la plaga que hoy dia afecta manera signifi-
cativa al cultivo de maiz, la cigarrita. De acuerdo con el
ingeniero, “en la actualidad el productor apuesta fuerte a
la tecnologia en genética para poder lograr en la cosecha un
rendimiento superior”.

Por su parte el Ing. Agr. Sergio Cristaldo, asesor técnico
del Grupo GPSA, mostré las ventajas competitivas de
varios hibridos de la linea NK Syngenta: el Feroz Vip 3,
hibrido bastante rustico, con doble propdsito (ensilaje
y granos); Supremo Vip 3, de alto techo productivo que
soporta el ataque de la cigarrita; NK 505 Vip 3, material
de alto potencial y calidad bromatoldégica para ensilado;
y el NK 520, de alta productividad, doble propésito y
buena tolerancia al ataque de plagas. El profesional re-
salté que estos materiales obtienen un rendimiento que

S

Ing.Agr.Gustavo Macorito, asistente
técnico comercial de Diagro.

vade 7.300 a 9.000 kg/ha aproxima-
damente.

La empresa cuenta con una amplia
gama de productos, desde semillas
de calidad hasta fitosanitarios que
son utilizados en cada una de las
etapas del cultivo de maiz.

En representacion de Diagro S.A.
el Ing. Agr. Gustavo Macoritto, en-
cargado de la region Norte, hablé
sobre el hibrido Brevant CD3612,
que cuenta con la tecnologia PW
(Powecore). Es de doble propésito,
resistente a los herbicidas glifosato
y glufosinato de amonio y contiene
la tecnologia Bt. Se trata de un ma-
terial bastante adaptada a la regién,
con alto potencial de productividad
presentando un rendimiento pro-
medio de 6.500 a 10.000 kg/ha. CA
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- Versatilidad, alta productividad en diversas
regiones y doble propésito, granos y silaje;

- Buena tolerancia al complejo de TR, ,-*""’* :

enfezamento con el manejo adecuado;
T
- Mejor retorno a la inversiéon con su cultivo;

- Mejor biotecnologia del mercado, Agrisure Viptera 3.
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Con el objetivo de minimizar costos de produccién y permitir mayor
eficacia a los productores, la empresa SETAC, la Asociacién Colmenen-

se y el Comité Horticol organizaron una jornada de campo sobre siem-
bra mecanizada de papay cebolla. Fue el 17 de junio, en La Colmena Pa-

raguari, y en la oportunidad se realizd la demostracion de la sembradora

de papa Watanabe y plantadora de cebolla Jumil.

JORNADA DE CAMPO SETAC

C on optimismo y la apuesta por la tecnificacion,
los productores de papay cebolla de La Colme-
na participaron de la jornada de campo de siem-
bra directa de papa y cebolla, donde conocieron sobre

la siembra mecanizada y los beneficios que les puede
proporcionar.
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Por medio de esta técnica se busca
innovar las practicas de produccion
para disminuir los costos y optimi-
zar el trabajo de los pequeiios pro-
ductores. Los mismos se dedican ala
siembra de cebolla y papa, asi tam-
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bién de otros cultivos horticolas y fruticolas dependien-
do de la época.

La empresa SETAC representa las sembradoras de papa
de la marca Watanabe y de cebolla de la marca Jumil,
con el objetivo de aportar tecnologia a este segmento
de productores.

Por su parte la Asociacién Colmenense y el Comité Hor-
ticol cuentan con 26 integrantes, promueven una par-
cela demostrativa experimental con siembra directa de
papay cebolla, con laimplementacién del nuevo sistema
de cultivo mecanizado.

El Ing. Agr. Lucio Gonzélez, presidente de Horticol y Vi-
cepresidente de la Asociacion Colmenense, comentd
gue aguardan resultados optimistas de esta nueva téc-
nica de produccion, de tal manera que los principales
beneficiados sean los productores “Producir lo mdximo y
gastar lo minimo es lo que buscamos para todos los produc-
tores”, menciond al referirse que estos rubros tampoco
escapan a los vaivenes climaticos e inconvenientes que
ha causado la pandemia.

Ing. Agr. Lucio
Gonzalez,
presidente

de Horticol y
vicepresidente
dela
Asociacion
Colmenense.

Lucio Gonzalez comentd ademas so-
bre el sistema de comercializacion.
Actualmente lo realizan a través de
su propio centro de acopio, donde
se encargan de juntar todos los pro-
ductos de los socios y lo destinan al
mercado de abasto de Asuncién.

La empresa SETAC S.R.L, lider en
asistencia al productor y asesora-
miento en dindmicas del campo, dis-
pone en el mercado la sembradora
de papa de la marca Watanabe y la
sembradora de cebolla de la marca
Jumil ambas de procedencia brasi-
lera. Las cuales fueron prota- =»
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JORNADA DE CAMPO

gonista de la demostracién dindmica durante el dia de
campo en La Colmena.

El Ing. Agr. Oscar Lezcano, en representacion de la em-
presa SETAC, manifestd que el objetivo de la empresa
es ofrecer mayores facilidades para los productores y
agilizar sus trabajos, a través del sistema mecanizado de
siembra de papa con la maquinaria Watanabe. Esta tec-
nologia agiliza la tarea de siembra y permite mejorar la
productividad.

“Nuestro principal fundamento es trabajar con el productor
para que crezca con nosotros y que ellos aumenten sus ingre-
sos”, puntualizé Lezcano.

El funcionamiento de la sembradora de papa Watanabe es sen-

"3 j"

cillo, prdcticamente trabaja en funcion de
la rueda del tractor que va accionando
todo el mecanismo de siembra de la plan-
tadora, tiene un sistema de transmision a
través de cadenas, con la cual se regula la
cantidad de plantas por metro lineal y por
ende la poblacion de plantas a futuro”.

La maquina simplifica la tarea reali-
zando una triple funcién; la apertura
de surco, la siembra propiamente y
el tapado. Ademas permite cierta
precision en la cantidad de semillas
por metro lineal.

La plantadora de cebolla presentada
en la oportunidad fue de la marca Ju-
mil modelo Natura JM 2400. Es neu-
maticay trabaja a aire lo que permite
una precision exacta cuando se trata
de granos finos como el de la cebolla,
la remolacha y la zanahoria. La mis-
ma puede ser de 8 bajadas o también
de 10 bajadas. Lezcano comenté que
la demostracién se realizé con la 8
bajadas, ya que el tablén era de 1,20
m. No obstante la misma podria rea-
lizar el trabajo en tablones de 1,50 m.
Recalcé que esta plantadora esta
trabajando en diferentes regiones
del pais y se cuenta con experiencia
de un productor el cual sembré 120
hectdreas de cebolla duplicando su
produccién.

SETAC S.R.L. garantiza el servicio
posventa de estas maquinas, ofrece
cobertura con todos los repuestos
originalesy la asistencia técnica. CA
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COOPERATIVAS

Reconstruir
| eer juntos
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En julio se celebra el Dia Internacional del Cooperativismo y en
nuestro pais el Dia del Cooperativismo Agrario. Este ano retorné
la celebracion presencial promovida por la Fecoprod, luego de un
ano de pausa por la pandemia. Fue el 3 de julio en la Cooperativa
Fernheim, en Boquerdn y conto con la presencia de representantes
del sector cooperativo y el gobierno nacional.

EL COOPERATIVISMO
CELEBRO SU DIA EN EL CHACO

Las cooperativas
se fortalecen pese
a adversidades

a celebracién presencial retorné con los cuidados publica Mario Abdo Benitez; por la
L correspondientes. El dia fue propicio para recor- Federacién de Cooperativas de Pro-
dar el aporte que las cooperativas brindan al de- duccion (Fecoprod), Gustav Sawat-
sarrollo y economia del pais y a la sociedad. zky; el ministro de Agriculturay Ga-
De la celebracion participaron el presidente de la Re- naderia, Santiago Moisés Bertoni; el
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titular del Instituto Nacional de Cooperativas (Incoop),
Pedro Loblein; el presidente de la cooperativa anfitrio-
na, Wilfried Dueck y otros representantes del gremio
cooperativo.

En la oportunidad, Gustav Sawatzky en representacién
de la Fecoprod, mencioné que las cooperativas celebran
de manera conjunta este dia, por la contribuciéon que
cada una de ellas aporta al crecimiento de las familias,
las comunidades y el pais. Esto se ve reflejado en el cre-
cimiento logrado por cada persona que forma parte de
una cooperativa y sobre todo porque el modelo coope-
rativo es muy importante para el crecimiento del pais.
Mencioné que a través de las cooperativas de produc-
cion trabajan unos 25.000 productores organizados,
siendo sus fuertes la organizacion. ‘A través de ella apoya-
dos en la produccion de campo, y con la produccion, generan
la industrializacion y su posterior comercializacién, brindan-

Gustav
Sawatzky, en
representacién
de la Fecoprod.

do un valor agregado y mejores precios
a los productores”, dijo.

En otro aspecto, manifestdé que la
Fecoprod busca fortalecer y defen-
der este sistema de trabajo, ya que
en la actualidad los productores vie-
nen siendo atacados por grupos que
tienen otras ideologias y no compar-
ten el mismo principio de trabajo.
“Por eso, cada dia lo festejamos. El coo-
perativismo es una forma y un estilo
de vida, una cultura, que tenemos que
inculcar mucho aun en nuestro pais”
expreso.

APORTE AL PAIS

El aporte de las cooperativas de pro-
duccién es amplio y abarca diversos
sectores como la agricultura y gana-
deria. Las cooperativas de produc-
cionrepresentan un 33%de laindus-
trianacional carnica, y enlos cultivos
de soja, trigo, maiz entre otros, de
igual forma. En el sector industrial
participa en la produccién de hari-
nas de trigo con 10 molinos. También
industrializa soja y produce expeler,
aceite y balanceados generando ca-
denas de valor. La produccién de lac-
teos es otro pilar fundamental, con
el trabajo y la union de las cooperati-
vas que brindan a sus cooperados un
desarrollo econémico. >
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COOPERATIVAS

DESAFIOS

En cuanto a desafios, Sawatzky, expresé a los directivos
de las cooperativas que sean capaces de adaptarse a los
tiempos, las circunstancias y desafios del mundo globali-
zado. “Sepan reconocer a tiempo y modificar eventualmente
las legislaciones del movimiento cooperativo, para que estas
puedan ser Utiles para los socios. Es importante que acep-
temos y tomemos la posta de ser dindmicos en ese sentido
para poder adaptarnos a nuevas normas de juego desafios y
circunstancias que debemos asumir” dijo.

Felicitd a todas las cooperativas del pais por su aporte y
destacé que el modelo cooperativo es una herramienta
atil y una gran familia fortalecida.

En la ocasidon estuvieron presentes también Irma Dyck,
miembro del consejo de administracién de la cooperativa
Neuland, quien aproveché la oportunidad para recordar a
Don Eugenio Scholler como gran impulsor y trabajador del
campo y titular del Fecoprod, quien partié de manera ines-

Reconstruir
mejor juntos
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Irma Dyck, de
la cooperativa
Neuland.

perada al reino celestial, dejando un
legado importante en su familia y sin
dudas en el movimiento cooperativo
de produccion.

En otro momento Dyck comentd
que acepto el desafio de formar par-
te del consejo de una cooperativa de
produccién chaquefia, sin duda muy
importante para ella y en este tran-
sitar, pudo conocer a Scholler, quien
siempre la alentd, y en honor a su
memoria realizé el pequefio home-
naje. “En un proximo encuentro del dia
de las cooperativas, tiene que hablar
de su experiencia de su trabajo como
parte del consejo de cooperativas, me
dijo y como la pandemia el ano pasado
no nos permitio reunirnos, en honor a
él, tras su partida inesperada, le brindo
un breve homenaje” indico.

Por su parte el presidente de la coo-
perativa Fernheim, Wilfried Duck,
resalté la labor de las cooperativas
ante la pandemia, la sequia y los pre-
cios del mercado, donde el cooperati-
vismo ha demostrado ser un modelo
fuerte para afrontar las perdidas de
los socios productores. En otro pun-
to invitd a reconstruir los valores del
cooperativismo para lograr cambios
en la sociedad mediante relaciones
de produccion mas equitativas para
responder alas necesidades de desa-
rrollo de los socios en base a los prin-
cipios de la solidaridad e igualdad.
“No se debe dejar a nadie atrds, incluyo
a los productores pequenos, medianos y
grandes para llevar el uno para todos y
todos para uno” expresé. CA
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COOPERATIVA COPRONAR
Avanza y apuesta

por el equilibrio

La Cooperativa Copronar Ltda. avan-
za y fomenta el equilibrio. Instalada en
el municipio de Naranjal, Alto Paranag,
proximo a celebrar tres décadas de
creacion nos comparte su rica histo-
ria basada en la union, fortalecida con
buenas practicas y proyectada a seguir
agregando valor a la producciéon agri-
cola, la principal actividad de sus socios.

a cooperativa Copronar guarda una rica historia

forjada por colonos brasileros que vieron la opor-
tunidad de crecer como comunidad a través de la union,
trabajando en la agricultura'y buscando una mejor opor-
tunidad de comercializacion para su produccién. Fue asi
gue unos 64 productores entusiastas decidieron formar
la cooperativa en 1992, imaginando una oportunidad
de mejorar la calidad de vida para todas las familias y
su comunidad, explicé Valdimir Bianchessi, presidente
del consejo de administracién de la cooperativa, quien

Valdimir
Bianchessi,
presidente del
consejo de
administracién
dela

cooperativa
v

4

compartiéo con Campo Agropecua-
rio Multimedia parte de esa historia.
Entre los cultivos agricolas que de-
sarrollan sus socios se encuentran:
la soja, maiz, trigo, avena y canola,
los cuales a través de los afos vy el
crecimiento logrado fueron evolu-
cionando.

Con el correr de los afnos esta coo-
perativa fue encontrando mejores
condiciones para sus socios. Fue
también sumando adeptos atraidos
por el modelo de trabajar bajo el
esquema de la organizacién. Actual-
mente son 214 los socios activos de
la Cooperativa Copronar.

La organizacién cuenta con dos su-
cursales en la Colonia Fortuna, y la
Colonia Pacucud, desde las cuales
apoyan a los productores en su =»
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COOPERATIVAS

produccién, acorde a la zafra de temporada.

En su propdsito de sumar valor a los granos, hace unos
anos puso en funcionamiento la industria aceitera,
Copordini, posicionadndose asi en la cooperativa pionera
en la industrializacion de canola en el pais. Actualmente
impulsa la construccion de una fabrica de balanceados,
para industrializar la materia prima que producen los
productores.

Bianchessi destacé que uno de los rubros de mayor re-
levancia es la soja. Los socios siembran una extension
de 22.000 hectareas, con la cual cosechan unos 65.000
toneladas por afno. También producen trigo unos 8.000
toneladas, 50.000 toneladas de maizy 10.000 toneladas
de canola anuales.

TRANSFERENCIA DE

TECNOLOGIA Y SERVICIOS

La cooperativa dispone de una chacra experimental
en la que desarrollaban al principio dias de campo con
la finalidad de dar a conocer sobre nuevas tecnologias
para mejorar la produccién. A partir del 2001, el campo
experimental realizoé su primera exposicion denominada
Agro Show Copronar que afo tras afno viene realizando
ferias de tecnologias, servicios y promocion de los tra-
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Carlos
Marcarini,
tesorero de la
cooperativa.

Ing. Agr.Noeli
_ Kempf.

L 2

bajos. También esta parcela experi-
mental es la vitrina para la demos-
tracién de variedades e hibridos de
los principales cultivos desarrolla-
dos por sus socios.

La organizacion ofrece ademas ser-
vicios de acopio de granos, veteri-
naria, asistencia técnica y venta de
insumos. Dispone de supermerca-
do, ferreteria y estacién de servicio.
“Agradecemos la confianza depositada
en la cooperativa, estamos asumien-
do un nuevo equipo de trabajo, pero
las ganas de trabajar y el apoyo a los
socios seguird siendo el foco principal
para seguir creciendo con responsabi-
lidad” enfatizo el titular.

COMERCIALIZACION

Y ASISTENCIA

La cooperativa se centra en la co-
mercializacion de granos de los
productores y de clientes que so-
licitan el acopio de su produccion.
Carlos Marcarini, tesorero de la
cooperativa, comenté que los gra-
nos de sojay el maiz en mayor parte
van a la exportacién y parte se que-
daen el mercado local. La canola es
industrializada y el aceite es expor-
tado. Sin embargo, la harina de ca-
nola es utilizada en su totalidad en
nuestro pais para la fabricacion de
balanceados.

El trabajo técnico es desarrollado
por un equipo de profesionales, en-
cabezado por la Ing. Agr.Noeli Kem-
pf, cuya asistencia inicia desde el
momento de la planificacion del cul-
tivo con el productor. Esto permite
gue los agricultores desarrollen su
trabajo en el campo con el plan agri-
cola. Los técnicos los apoyan para
cada cultivo desde la preparacion de
suelo, siembra, todo el ciclo produc-
tivo hasta la cosecha.

El departamento asiste a los socios
y también a los clientes no socios,
todos de igual forma, sin importar si
son pequefios o grandes producto-
res de granos. “Ellos son fundamen-
tales, son los principales eslabones de
todo el ciclo productivo”, expreso.
Como mensaje final Kempf instd a
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los productores a no bajar los brazos ante las adversi-
dades, el de arriba los va bendecir, ante las pérdidas por
cuestiones climatolégicas siempre vuelve a retribuir,
afadié.

EXPERIENCIA PRODUCTIVA

CON SOCIOS FUNDADORES

Conversamos con el productor Onofre Collet, socio fun-
dador de la cooperativa, quien nos comenté sobre su ex-
periencia de trabajo en conjunto con Copronar y sobre
laimportancia de trabajar unidos con la institucion.
“Llegar a tres décadas de vigencia no es cualquier cosa, y es
algo que nos llena de orgullo, sobre todo poder ver el creci-
miento sostenido que han tenido desde entonces. La coo-
perativa ha sido fundamental también para la comunidad
porque es una gran generadora de empleos y convirtié a Na-
ranjal a un polo importante de la produccioén de granos en la
actualidad”

“En nuestros inicios el trabajo en el campo era muy distin-
to, la agricultura ha crecido y desarrollado con tecnologias
fomentado por la cooperativa. Actualmentela tecnologia de
precision y las diferentes tecnologias de la mecanizacién sea
en la siembra, pulverizaciony en la cosecha, el trabajo se tor-
na un poco mds accesible con las facilidades de la tecnologia
moderna, aseguro.

Mencioné que trabaja en el cultivos de soja, maiz y tri-
go, siempre con el acompafamiento técnico de la coo-
perativa. “Estos afios de trabajo es un ejemplo para las
generdciones venideras, ya que es la demostracion que con
perseverancia, esfuerzo y unidad se logra construir y lograr
suenos”, expreso

DARCI BORTOLOSO

Darci Bortoloso, productor, socio y ex presidente de la
cooperativa, hablé sobre la labor de la cooperativa en el
area social y ambiental. “El cooperativismo involucra tra-
bajar en familia, producir, diversificar, pero también cuidar

Onofre
Collet, socio

fundador de la

cooperativa.

*

*

Darci
Bortoloso
Socioy
productor.

el medio ambiente, y eso se ve reflejado
en la comunidad de Naranjal que estos
anos ha tenido un crecimiento impor-
tante, destacé.

Ademas de trabajar con granos la
cooperativa también desarrolla
otros rubros, como la produccion de
leche, cerdos, reforestacion, siendo
socios estratégicos en diferentes
proyectos que son impulsados por
empresas o cooperativas, que ayu-
dan a ir evolucionando de manera
conjunta.

“Como productores hemos evolucio-
nado mucho con el apoyo constante
que ofrece la cooperativa en todos los
dmbitos. Estos logros quizds solos no lo
hubiéramos logrado: Mis felicitaciones
a todos los que conforman la familia
Copronar y brindo por mds arios juntos
de trabajo”, dijo. CA




COOPERATIVA NARANJITO
Innovadora
diversificada labor

La Cooperativa Naranjito se destaca por su pu-
janza y diversificada labor. Ubicada en el distrito
de San Rafael, conocida como la colonia Naranjito,
en el departamento de Itapua, innova en su ges-
tion para sumar valor a la produccion y comerciali-
zacion de sus cooperados.

ampo Agropecuario Multimedia viajé hasta la bella
localidad productiva de San Rafael, ciudad donde ~ Nilmar Schorr,
. . .. presidente de
se encuentra instalada la Cooperativa Multiactiva de la Cooperativa
Produccion Agropecuaria e Industrial Naranjito Ltda., Naranijito.
institucion que se consolida con el trabajo mancomuna-
do desde hace tres décadas.
Inicio su labor en el afio 1991 gracias a la vision de 73
productores quienes observaron la oportunidad de
constituir una cooperativa para el bien comin de los
productores, quienes en aquel momento necesitaban
comercializar su produccidn de granos tras su labor en
el campo, comenté el presidente Nilmar Schorr.
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Mencioné que el objetivo principal
de los fundadores fue lograr mejo-
res precios por la produccién. Desde
entonces la misién de la cooperativa
fue apoyar a sus asociados, actual-
mente cuentan con 430 socios ac-
tivos, dedicados a la produccién de
granos y lacteos, los cuales son asis-
tidos integralmente por la coopera-
tiva, a través del departamento de
asistencia técnica desde donde son
apoyados con el asesoramiento de
profesionales, insumos, financiacio-
nes para poder desarrollar sus pro-
yectos en las areas de trabajo que se
desempenan, tanto en la produccién
de granos o en el tambo.

Schorr comenté que la cooperativa
y las areas donde ella es participe
genera empleo directo e indirecta-
mente a la comunidad donde unas
2000 personas estan vinculadas a la
tarea de la cooperativa. Esta pobla-
cion depende o desempeiia funcio-
nes en las diversas areas de trabajo
que impulsa la cooperativa. “El tra-
bajo cooperativizado es muy impor-
tante para la zona y los productores,
sean pequenos o grandes. La union es
fundamental para el apoyo” expreso.
Los socios de la Cooperativa Na-
ranjito en su mayoria cultivan soja,
maiz, trigo y canola. Actualmente
unos 65 productores se dedican a
la actividad tambera, de los cuales
acopia unos 15.000 litros de leche
por dia, que es comercializada a una
industria lactea local. Para la recep-
cion de granos la cooperativa dispo-
ne de silos en las que acopian entre
80.000 y 100.000 toneladas de soja
por ano, unas 58.000 toneladas de
maiz, 20.000 toneladas de trigo y
1.500 toneladas de canola, segun el
anoy la produccion.

Schorr, manifesté que otro de los
objetivos trazados por la cooperati-
va fue trabajar en la sostenibilidad.
Actualmente cuenta con silos cer-
tificados, también estd en proceso
otras certificaciones y algunos pro-
ductores ya cuentan con las fincas
certificadas y por ende sus respecti-
vas producciones.
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Destaco que este es uno de los caminos a seguir y tam-
bién la industrializacién de los granos producidos y de
leche producida por los cooperados. “Las certificaciones
son importantes, sobre todo porque existen mercados que
pagan precios diferenciados por la produccion certificada
y creemos que eso dejaria beneficios para los productores”
explico.

ASISTENCIA TECNICA

Por su parte el Ing. Agr. Michael Cristam, responsable
del departamento de asistencia técnica, comenté que
integran un equipo de trabajo con 7 profesionales, quie-
nes acompanan a los productores dia a dia en cada zafra
con el planeamiento y soporte ante los diversos proble-
mas que se presentan durante la produccion.

“El equipo trabaja con los productores en la planificacion,
eleccion del material genético que necesitan, manejo de sue-
lo, fertilizacion y todo lo que necesiten a campo. En el drea

Ing. Agr.
Michael
Cristam.
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de tambos también los productores
tienen asistencia técnica veterinaria,
son asistidos para la reproduccion de
sus animales y en la parte nutricional”,
comento.

Cristam indico, que desde la divisién
trabajan con proyectos a corto y lar-
go plazo, como el mejoramiento de
pasturas, produccion de forrajes y
las certificaciones internacionales
especialmente para el cultivo de soja
y también maiz. Realizan el asesora-
miento a los productores que estan
produciendo actualmente bajo las
normas de las certificaciones esta-
blecidas con criterio sostenible, ya
que esta produccién esta destinada
al continente europeo. No obstante,
todos los productores se encuentran
produciendo bajo los estdndares
de calidad que exigen los mercados
nacionales e internacionales, cum-
pliendo las buenas practicas agrico-
las, que constituye el punta pie inicial
para que mas productores ingresen
a los procesos de certificacion.

MERCADO

En cuanto a los mercados de comer-
cializacion comenté que la soja va
destinada a Europa y Asia, el maiz
se comercializa en mercado local
y en Brasil. El trigo, por contar con
una produccién de trigo mejorador,
el principal mercado es Brasil. “Los
grandes molinos harineros de Brasil
demandan la produccién de la coope-
rativa, ya que el 85% de la produccion
son variedades de trigo mejoradores.
Esto hace que el nicho para trigo mejo-
rador sea especial y atractivo para los
productores de la cooperativa”, expli-
c6 Cristam.

El profesional destacé que la mi-
sién de la cooperativa es fomentar
y asistir a sus productores, teniendo
como principal enfoque el soporte
al agricultor no solo en lo comercial,
sino también impulsandolos a la ac-
tualizacion y a las nuevas tecnolo-
gias, nuevos proyectos que suman
para aumentar la productividad.
“Todos los productores que trabajan
con la cooperativa tienen buenos ren-
dimientos y son las personas que quie-
ren seguir trabajando y quieren aplicar
tecnologias a largo plazo” finalizé. CA
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Expansion sin
resignar calidad
y buen servicio

Con once anos en el mercado, Em-
prendimientos Comerciales y Pro-
ductivos (Ecop) se posicioné en los
primeros puestos en el competitivo
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mundo del negocio de combustibles John
y avanzoé con pasos firmes hacia otros Temperley,

. .. gerente general
desafios como el mercado de fertili- de Ecop. o

zantes. Y todo esto manteniendo la ca-
lidad de los productos y la excelencia
del servicio, segun resaltaron referen-
tes de la empresa conformada con la
particularidad de tener a cooperativas
de produccion como accionistas.
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ara el gerente general de Ecop,

John Temperley, Ecop nacié
como una respuesta a la necesidad
del pais ante problemas de abaste-
cimiento y calidad de combustibles
para el sector cooperativo de pro-
duccién, a finales de la primera dé-
cada de este siglo. La inquietud no
fue menor por tratarse de un com-
ponente que representa practica-
mente la mitad del costo del ambito
agricolay ganadero por la necesidad
de mover maquinarias para las dife-
rentes tareas como siembras, cose-
chas y otras vinculadas al campo.
Por ello surge Emprendimientos Co-
merciales y Productivos S. A,, con la
peculiaridad que el 100% esta com-
puesta por accionistas que tienen
base sobre la produccion del pais. El
capital loinstalaron 29 cooperativas
del sector productivo que también
trabajan en créditos y ahorros o
multiactivas. Asi arrancé un primer
pilar de negocios, el de combustibles
y que hoy se ubica en quinta posicion
entre los emblemas locales, dijo.
El movimiento anual ronda los 165
millones de litros, lo que le permite
estar con una participacion en torno
al 12% del market share. El siguiente
paso fue ampliar el abanico de pro-
ductos y diversificar rubros con el
ingreso al negocio de fertilizantes.
De igual forma, en pocos afos tam-
bién se posicioné en torno al 12%
del mercado local, al comercializar
unas 125 mil toneladas por afo,
lo que ubica a Ecop como uno de
los mayores players del segmento,
agrego.
El rasgo de tener origen en el campo,
sumado a la caracteristica de accio-
nistas cooperativas de produccion,
permite igualmente tener un espe-
cial concepto de las necesidades y
soluciones que se pueden brindar,
pues logra dar respuestas a un sec-
tor importante en la estructura eco-
némica nacional, como el agro, por
su peso como generador de riqueza,
mas la posibilidad de lograr sobera-
nia alimenticia, como una de las pa-
tas de la produccion.
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Los casi 35 mil socios accionistas entendieron la nece-
sidad de dar este paso a través de sus cooperativas. “El
campo nos presta un servicio grande en la mesa. Leche, pan
y otros productos de la canasta bdsica son articulos que
mueven la economia del pais. Como cooperativas también
se producen harina, aceites, balanceados y otras actividades
que generan fuentes de trabajo”, reflexiond y todo esto con
el objetivo de seguir creciendo para posicionar a la em-
presa en lo mas alto posible.

“Ecop tiene once afos. Alcanzamos varias metas propuestas,
de manera pausada. No buscamos un crecimiento acelerado,
sino el que pueda acompanar a movimientos que tenemos.
La intencidn es posicionar el emblema con la rentabilidad
mds alta en cuanto a movimiento por estacion de servicio”,
dijo, con respecto al segmento de combustibles, para lo
cual la inversiéon esta permanente, con el desarrollo de
un sistema propio para el control de surtidores, con la
telemedicion Oliux, producto 100% paraguayo.

Entre los préximos pasos esta el de seguir creciendo, de
una manera consolidada con los accionistas. Todo esfuer-
zo tiene su premio y no fue casualidad que Ecop recibiera
recientemente el premio por “The Great Place to Work”, al
resaltar el nivel de conocimientoy el de aceptacion de los
empleados dentro de la empresa, alcanzando casi un es-
tandar del 92% en cuanto al cumplimiento de objetivos,
resaltando asi también la calidad en cuanto al manejo de
recursos humanos y la gestién con la conviccion de quie-
nes entienden el desafio de ser lideres en lo que hacen.
De la pandemia, indicoé que trajo aprendizaje, pues de-
mostré la importancia que tiene el sector productivo
como generador de alimentos. “Eso nos da una hermosa
hoja de ruta para un largo crecimiento”, seialé. Resalto la
integracion con otras empresas con capital cooperativo,
como Bancop, para dar el soporte financiero y cerrar
asi el circulo: productivo, con las socias; comercial, con
Ecopy finanzas, con Banco. “Es el reflejo que desde siempre
el campo apoyé mucho al pais”, refirio.

A las autoridades nacionales pide seguridad y la posibi-
lidad de seguir trabajando. “El comercio cambié y esa es
una realidad”, reflexioné sobre cémo la tecnologia entré
a ser un componente importante en los negocios. Por
ello, reiterd la importancia que se le da a la innovacion,
ainvestigaciones y desarrollos de nuevas soluciones. “La
tecnologia es el lazo de conexion para generar comercio y
cerramos, pese a todo, un buen 2020, en donde tuvimos la
capacidad de adaptarnos de manera rdpida”, anadio.

UN GRAN PASO

Como organizacion, Ecop maneja una estructura muy li-
viana con cuatro gerencias posicionadas en unidades de
trabajo como Administracion y finanzas, Operaciones,
Energéticos y la Gerencia General. En ese sentido, el ge-
rente de Operaciones, Marcio Villar, indicé que un gran
paso sin dudas fue la habilitacion de la primera estacion
de servicios propiedad 100% del emblema, inaugurado
recientemente en la zona de Ypané, a la que se sumaria
otra en Villa Hayes.
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Porelesquemaquetiene Ecop, hasta
hace poco contaba con unas sesenta
estaciones de servicios en las zonas
productivas, pero la estructura for-
ma parte como activo de las coope-
rativas socias. Una anterior accion
fue empezar con la experiencia de
franquicias. Asi, un ex proveedor
como transportista se animé a pro-
bar y surgio la posibilidad de abrir el
surtidor en Cordillera. Sin embargo,
como empresa, Ecop recientemente
pudo dar el gran paso de contar con
una estacion 100% propia.

“Fue un desafio en la época de pan-
demia. Hoy estd habilitada y llena to-
talmente las expectativas con buena
aceptacion en Ypané. Estd construida
en unos 4 mil m2, con una zona para
vehiculos pesados y la meta es mover
un caudal de 150 a 200 mil litros por
mes. Ala par, inauguramos la unidad de
transporte para trasladar fertilizantes.
La idea es que un viaje sea para trans-
portar fertilizantes y el de regreso para
granos y complementar mas adelante
con multitransporte (container, sider,
furgones y refrigerados)”, puntualizé.
Ademas se dio la palada inicial para
la segunda estacion propia, en la
zona de Villa Hayes. De esta forma
se estd buscando estar cerca de los
accesos a la capital, pues se prevén
ademas un par de surtidores para
mas adelante en lugares igualmen-
te estratégicos. Con esto se daria
inicio a otra fase, abrirse mas a nue-
vos clientes. Hasta el momento el
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mercado estd ‘cautivo” por las =»

Marcio Villar,
gerente de
Operaciones.
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cooperativas, por lo que se busca llegar a usuarios cor-
porativos, como en la zona industrial de Ypane.

Sobre la linea de fertilizantes, dijo que se traté de una
inversion importante en laboratorios y personal capaci-
tado para brindar las garantias de la calidad de los pro-
ductos, asi como acompanar todo el proceso desde la
entrada hasta la salida del articulo ofrecido. Del tema de
bajante del rio, reconocié que se trata de una cuestién
ciclica, por lo que se debe recurrir a puertos de descar-
gas alternativos, como Pilar, que si bien aumenta el cos-
to del transporte, permite no cortar con el suministro.

FORTALEZA COOPERATIVA

A su turno, Enrique Alonzo, gerente administrativo en
Ecop, expuso que en estos Ultimos tiempos como empre-
sa esta dando grandes pasos de crecimiento. En materia
de recursos humanos pasaron de 45 empleados inicial-
mente a 71 colaboradores en la actualidad, debido a la
habilitacién del primer surtidor propio de Ecop y con
la expansion a través de mas estaciones de servicios se
prevé el aumento la dotacion del personal.

La facturacion anual ronda casi 200 millones de délares ex-
plicé que alrededor del 70% de ingresos estan dados por el
negocio de combustibles y el 30% aproximadamente origi-
nada por la venta de fertilizantes, para el cual este negocio
el 70% se financia contra cosecha del cliente productor.
De igual forma se interactia con Bancop y otros bancos;
se establece un flujo dindmico con el departamento finan-
ciero de créditos. Este vinculo productor, comercioy finan-
ciacion permite un mayor poder de negociacién que se ve
fortalecido con lo que implica el respaldo del movimiento
cooperativo por el volumen de dinero manejado.

Un dato no menor es que dada esa fortaleza cooperati-
va, Ecop ha obtenido buenos margenes de rentabilidad
que le posibilitd realizar varias importantes inversiones.
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Enrique Alonzo,
gerente
administrativo.
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Solo por dar algunos ejemplos, la es-
tacion en Ypane requirié de unos 2,4
millones de délares con el terreno
incluido o el local propio con la cons-
truccion de un edificio corporativo
rondd los 900 mil délares y el valor
de la propiedad supero el millon y
medio de ddlares. Y todo esto con
capital propio, puntualizé Alonzo.
“Esto permite ver el poder econémico de
las cooperativas de produccion. Para las
inversiones mencionadas no se recurrie-
ron a ningun tipo de préstamos finan-
cieros. La futura estacion de Villa Hayes
se estd proyectado casi 3 millones de
ddlares, debido al doble de instalaciones
que la de Ypané, porque se prevén otros
servicios, habilitar una churrasqueria,
brindar otros servicios, etc.”, comento el
gerente administrativo.

“La idea de toda empresa es seguir cre-
ciendo. Es lo que pasa con Ecop. Con sus
operdciones comerciales con las coope-
rativas llegé a su tope de crecimiento y
utiliza la rentabilidad para distribuir en
inversiones. Ecop es una empresa que-
fue creada como un proyecto para la
distribucién de insumos para el campo
a través sus cooperativas accionistas y
ahora se busca tener también un poco
mds de presencia en Asuncion y el drea
central, a través de estudios de proyec-
tos en forma ordenada. La empresa se
apunta siempre a tener unos buenos
mdrgenes de rentabilidad que nos per-
miten transferir beneficios a las coope-
rativas, a través de utilidades, buenos
precios, bonificaciones y otros”.

Ecop igualmente apuesta en las in-
versiones en investigacion y desa-
rrollo. “Sabemos de la importancia de
I&D, por eso existe un drea en donde
se realizan varios trabajos novedosos,
como por ejemplo control electrénico
de stock, habilitacioén de estaciones con
autocarga, sin necesidad de playeros,
es importante destacar el desarrollo el
ecopsistema que es un software integra-
do de gestion desarrollado internamen-
te al igual que el sistema de estacion,”.
Resalté que el area de I&D cuenta con
el soporte de profesionales de prime-
ra linea. Como reflexion final, resalto
la organizacién interior que cuenta la
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empresa. “En mi experiencia personal de trabajar muchos afios
en empresa multinacionales, motiva encontrar en firmas nacio-
nales como Ecop ese mismo ambiente y forma de trabajar; de
hacerlo todo en forma correcta y transparente. El afio paso se
obtuvo por primera vez el galardén (“Great Place to Work”), res-
catando que el mayor capital son las personas (sus colaborado-
res). Hoy es una empresa importante, reconocida y va creciendo
estrechando lazos de confianza ”, concluyo.

LA CALIDAD NO SE NEGOCIA

El recorrido por Ecop igualmente nos llevé al laborato-
rio que tiene la empresa en Villa Elisa. Ahi el gerente de
Energéticos, Ing. Luis Servin, explicé aspectos de la par-
te de control de calidad, tanto en combustibles como en
fertilizantes. Recalco la caracteristica principal de con-
tar con cooperativas de produccién como las accionis-
tas, por lo que como sector vinculado al campo entiende
de la necesidad de manejar variables sensibles como los
combustibles para las actividades agropecuarias.

A esto se suma el celo que pone Ecop a la calidad de los
productos que ofrece. “Ecop apuesta fuertemente a la cali-
dad. Tenemos sistemas disefiados para mantener la trazabili-
dad de productos. Todo lo que sea camiones cisternas, estacio-
nes de servicios deben estar sujeto a una serie de requisitos lo
que nos llevé a acceder a Certificaciones Internacionales con
las normas ISO 92001: 2015, en la parte de importacion, co-
mercializacion y distribucion de todos tipos de combustibles
para toda la red de nuestras estaciones de servicio”, dijo.

De las 63 estaciones de servicios indico que estan ubica-
das estratégicamente en zonas agricolas de produccién
e incluso hoy dia incursionando en areas urbanas. Sobre
los tipos de combustibles ofrecidos cité dos de gasoil,
dependiendo de los indices de cetano y la cantidad de
azufre. El tipo 1 comercializado como Diesel Power 1
Aditivado, el de calidad superior, y el gasoil tipo 3, aun-
que aclaré que actualmente se comercializa como Diesel
Power 2 Aditivado, pero con precio del Gasoil tipo 3. En
naftas, ofrecen las distribuidas por el numero de octano,
asi estan las Naftas ECOPOWER 85, la ECOPOWER 91,
laECOPOWER 95y laECOPOWER 97.

También ofrecen alcohol carburante, Keresene, Nafta
de aviacion (AVGAS).

Un punto destacado por el Ing. Servin fue que tanto los
diesel como las naftas se comercializan formulados con
aditivos especiales desarrollados en Estados Unidos con
empresas de primer nivel, con la caracteristica que fue-
ron diseflados “sola, tinica y exclusivamente para Ecop”, sin
que por ello tenga un costo adicional para el usuario, que
cada vez exige mas por emplear motores de alta exigen-
cia. “Es un requisito. La calidad no se negocia. Tenemos que
proveer el combustible de mayor calidad a los consumidores.
Es la responsabilidad que tenemos”.

Para reforzar controles, Ecop destina técnicos capacita-
dos para realizar verificaciones in situ antes de retirar el
producto para su distribucién en el territorio nacional.
Aprovechando la tecnologia, al momento de controlar
también se toman muestras (de combustibles) que alapar

Ing. Luis
Servin, gerente
de Energéticos.
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van al laboratorio para su andlisis, de
tal manera que cuando el transporte
(camion cisterna) llegue a destino,
también se pueda pasar el resultado
laboratorial al operador para refor-
zar el respaldo de la calidad.

Este protocolo practicamente se
mantiene también con los fertilizan-
tes, explicé. El laboratorio cuenta
con controles para los abonos com-
prados. Se miden niveles de nitré-
geno, fésforo, potasio, (N-P-K) mas
otros macros y micronutrientes.
“El productor que utilice fertilizantes
Ecop debe sentirse seguro y confiable
que su empresa ofrece el mejor pro-
ducto del mercado”, ratificd. Recalcod
igualmente que este articulo debe
cumplir con exigencias del mercado
en formulaciones y otros aspectos
técnicos de calidad.

“Ecop fue concebido por un grupo de
cooperativistas para trabajar de mane-
ra honesta, transparente con el mejor
rinde por superficie sembrada. El tema
fertilizantes es algo mds nuevo que el
combustible, pero la idea es que Ecop
les brinde a sus accionistas, a los socios
de las cooperativas y a todos los que
utilicen nuestro fertilizante, lo mejor
para el campo, de manera a obtener el
mayor rinde y al menor costo. “La ca-
lidad absolutamente no es negociable.
Tenemos la responsabilidad de dar la
mejor calidad”, concluyé. CA
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COOPERATIVA FRIESLAND

Promotora del desarrollo de la
comunidad y trampolin para la
expansion socioeconomica

El modelo cooperativo tiene varios puntos fuertes que hacen que sea exito-
so en donde se mantiene a sus principios. Su importancia trasciende cuan-
do no solo beneficia a sus socios sino que constituye un pilar fundamental
sobre el cual descansan las bases del desarrollo de toda una comunidad. Es
el caso de la Cooperativa Agricola Friesland Ltda., ubicada en el distrito de
Iltacurubi del Rosario (San Pedro).

riesland Ltda. nacié en 1941 como iniciativa para para luego dar paso a otros rubros.

mejorar la situacién financiera de los pobladores Fe;’;r‘zz‘r’ Con la llegada de la siembra directa
locales. Para fines de 1947, se decidié que tanto la coo- presidense de en 1989 y el desarrollo de la gana-
perativa como la asociacion civil de la colonia sean admi- Friesland Ltda. . deria, se sumé la decisién de contar

nistradas en forma conjunta. Con esto se buscé ampliar y
estabilizar la produccion agricola, ganadera e industrial.
A lo largo de este tiempo, se consolidé como pilar para el
desarrollo. Asi, se vinieron dando varios logros como la
instalacién de los primeros silos metalicos en Paraguay,
en los anos sesenta, ante el avance del trigo, que origind
el sobrenombre de la colonia (a la Ciudad Distrital) como
“Ciudad del trigo”, actividad floreciente de aquellas épocas
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con una fabrica de balanceados para
1992. La produccién de leche a su
vez apuntd a la apertura de una fa-
brica de lacteos, para 1994. Hitos
a los que se sumaron mas reciente-
mente adecuacién ambiental colec-
tiva, la construccién de un hospital
moderno y bien equipado, una nue-
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vaindustria de piensos hasta llegar a la inauguracion del
amplio centro comercial, en el 2020, recordé Ferdinand
Regehr, presidente de Friesland Ltda., quien recibié al
equipo de Campo Agropecuario Multimedia trasladado
hasta esa pujante zona productora, aprovechando las
celebraciones por el Dia del Cooperativismo.

“Desde sus inicios la cooperativa asumié desafios como man-
tener la estabilidad econémica de los socios, diversificar me-
diante nuevos rubros de produccién para socios jovenes, crear
mds fuentes de trabajo para los jovenes de la comunidad y de
la zona”, recordd y resalté el modelo cooperativo como
respuesta a varias necesidades. “La nuestra es agricola, ad-
ministrada por un presidente, un consejo de seis miembros y
una junta de vigilancia. Los cargos se eligen en forma demo-
crdtica por los socios. La instancia mdxima es la asamblea ge-
neral. Actualmente cuenta con 400 socios y formamos parte
de la Fecoprod, Bancop, Ecop y la aseguradora Tajy”, indico.
Esa idea de sumar esfuerzos también llevé a reorien-
tar sus actividades. Asi, la venta de hacienda se realiza
al frigorifico de la cooperativa Neuland. En lecheria, se
trabaja de con la cooperativa Chortitzer. “Con el asesora-
miento econdémico y técnico, mds la otorgacion de créditos
para la produccion en el dmbito agricola, ganadero, ldcteo
y el emprendedurismo, con la comercializacién de granos y
otras acciones en forma conjunta apoyamos el desarrollo. A
la par de incentivar la formacion profesional y educativa con
el otorgamiento de becas de estudios para jovenes, a lo que
se adiciona la promocion de la salud, mediante los servicios
que brinda el hospital Tabea”, dijo.

Como mensaje final afirmé que “la solidez con que hoy
cuenta la cooperativa es fruto de estos 74 anos de trayec-
toria de las diferentes personas que a lo largo de este tiempo
contribuyeron a ello. Es una muestra de que avanzando jun-
tos podemos construir nuestro distrito, nuestro pais. Estos
tiempos dificiles que nos toca enfrentar, nos ha demostrado
una vez mds que la union hace la fuerza, enfrentar los desa-
fios unidos con fe y esperanza, siempre apostando a un futu-

Florian Weiss,

gerente de
Produccién de
la cooperativa.

Dennis
Pikulik, Jefe
de la Planta
Industria de

Balanceados

Frisco.
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ro mejor que heredamos a nuestros hi-
jos”. Concluyd y se mostré optimista
por seguir en la senda de trabajar y
mantener el rumbo para el desarro-
llo de la comunidad.

ACTUALES Y

NUEVOS DESAFIOS

Florian Weiss, gerente de Produc-
cion de la cooperativa, a su turno
recordé igualmente el crecimiento
que se tuvo en materia de logistica.
Resalté la permanente inversion,
como la de los primeros silos que se
dieron entre 1960y 1970, en varias
etapas, cuando eso orientado al aco-
pio del trigo. La comercializacién se
realiza en forma coordinada entre un
encargado del silo con cada produc-
tor paraluego fijar el precio tomando
como base Chicago, para cerrar la
negociacién con las multinacionales.
La capacidad estatica actualmente es
de 12 mil toneladas, que va resultan-
do pequena, por lo que se debe rotar
tres a cinco veces por ano.

Entre los desafios sin dudas esta el
traslado de la produccion. En este
sentido, se avanzé mucho en obras
viales y almacenamiento. “Hoy los
caminos mejoraron mucho. Queda me-
jorar la logistica que se da entre la bre-
cha de cosecha y la entrega en puerto
de embarque. En el tltimo afio tuvimos
muchos problemas, por la bajante del
rio Paraguay. se llenaron los puertos y
todavia queda remanente de soja =»
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a embarcar. Esto es algo atipico y existe la proyeccion que
la futura zafra podria volver a tener esta dificultad. Por eso
para mds adelante se deberd mejorar la recepcion y alma-
cenamiento de granos. Asi surgio la idea de contar con un
puerto propio”, anticipo.

Aunque todavia es temprano hablar de esto, se viene anali-
zando para cuando estén dadas las condiciones, sobre todo
porque la cooperativa cuenta con un terreno muy bueno
en la zona de Puerto Rosario, a unos 50 km, con todas las
facilidades que ello implicaria. “En materia de inversion, po-
dria asustar por el costo de materiales y el tipo de cambio. Son
montos bien elevados, pero en algiin momento se plantearia a
la asamblea. Por ahora son ideas, pero sofiamos con realizarlas
porque entre otras cosas abarataria el flete”, reconocio el ge-
rente de Produccién. La comitiva luego se trasladé hasta la
fabrica de balanceados de la marca Frisco.

Ahi recibié Dennis Pikulik, gerente de la unidad y en-
cargado técnico. Recordo que la idea inicial de fabricar
balanceados, a principio de los afios noventa, surgié “por
factores econémicos condicionantes”. Explicé que, con los
primeros pasos de la siembra directa, para que el maiz
entre en rotacién de cultivos, se dificultaba la comercia-
lizacién del grano por su sobreoferta, que bajé los pre-
cios, sumado al hecho que la actividad lechera estaba ya
en marcha. “Surgieron estos dos problemas para la coope-
rativa. Asi se gesto la idea de la fdbrica de balanceados y se
solucionaron ambas situaciones”, recordoé el entrevistado,
al tiempo de destacar el crecimiento de la planta.
Inicialmente arrancé con un volumen de 30 mil kg por
mes, para llegar en la actualidad a mas de 110 mil kg por
dia. “Empezamos con balanceados de linea de leche y sales
minerales. Actualmente, tenemos productos para toda la
linea de ganado de carne, de produccion, sales minerales y
suplemento, leche, ovinos, equinos, porcinos, aves, amplia
variedad de productos de alto desemperio y la produccion
actualmente si contrastamos con el inicio es diferencia im-
portante hoy”, recalcd. Del total se resaltan unas cinco a
seis lineas bien consolidadas, observando principalmen-
te buena dindmica en las soluciones nutricionales para
aves, carney leche.

Cuentan con distribuidores autorizados en el pais, sien-
do el 83%de la produccién comercializadafueradel area
geografica de la colonia. Entre los logros resalto dos as-
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pectos: “el establecimiento de la mar-
ca Frisco y la posibilidad de tener una
cartera de cliente que permita la inver-
sién en una fdbrica nueva actualmente
operativa. Finalmente comentdé sobre
los desdfios, tales como fortalecer las
lineas menos explotadas y el desarrollo
de un nuevo sistema de trabajo. “Frisco
no vende un producto como tal, sino un
paquete de trabajo”, indicé.

Esto supone una amplia oferta de
soluciones que va mas alla de un ar-
ticulo comercializado, sino que a la
par, se acompafa con una asistencia
técnica. “Queremos que el productor
tenga resultados en el dia a dia”, in-
sistié. De las materias primas indico
que al hablar de balanceados, en el
caso de maiz, se consiguen de los
socios de la cooperativa. También
se pueden obtener de proveedores
locales o nacionales subproductos,
como expeller de soja y otros. Sin
embargo, todo lo que sean micro
y macrominerales mas especificos
requieren ser importados. Una de
las fortalezas citadas fue que la pla-
nificacién ayuda a prevenir o paliar
malos momentos. “Dificultades en el
mercado no nos impactan tan fuerte-
mente porque ya se planificé antes”,
concluyé.

ASISTENCIA TECNICA

EN FINCA

Para conocer mas sobre el rol del
paquete de soluciones mas alla de
la venta de productos, la comitiva se
trasladé al campo. Richard Fast, ase-
sor técnico de la cooperativa, mos-
tré una parcela alquilada a un socio
en la cual se desarrolla agricultura,
bajo el sistema de rotacién, con soja
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en verano y con maiz y abonos verdes como coberturas
en invierno. Actualmente ocupa la jefatura de seccién
en el Departamento Agricola de Friesland (DAF) y en
Insumos agricolas. No obstante, indicé que toda el area
especializada brinda un apoyo calificado para cubrir las
necesidades de los productores para mejorar sus ingre-
sos y lograr un desarrollo integral.

Presenté el denominado Sistema Integracion Agricola
Ganadero (SIAG) por el cual no solo se busca comple-
mentar actividades que contribuyan a mejorar el suelo
y promuevan la produccion sustentable, sino que tam-
bién bajo el DAF se promocionan los planes de trabajo.
“Esto permite planificar con dos o tres meses antes de cada
cultivo y tener una idea de lo que se va a necesitar. Se invita
a los productores y se elabora el plan. Por ejemplo, si quie-
re sembrar soja, comenta sus intenciones y ahi los técnicos
orientan para mejores resultados”, dijo.

“Les asesoramos segtin cada situacion. Se planifican los pro-
ductos a usar, se eligen variedades y ciclos para no sembrar
todo al mismo tiempo y optimizar cada esfuerzo para lograr
los mejores rendimientos posibles cada ario. También nos
permite en la parte de insumos saber la cantidad que se va a
necesitar solicitar de los proveedores antes del inicio de cada
zafra. Hacemos un pedido a las empresas con anticipacion y
que nos permita realizar las mejores compras. Una vez que se
tienen los insumos, ademds de entregarlos a los agricultores,
ellos reciben la asistencia profesional. Los técnicos recorren
campos y ayudan a tomar las mejores decisiones”, concluyé.
El recorrido incluyé conocer la experiencia de la asis-
tencia técnica en el campo. En calidad de productor,
Andy Warkentin, profesional agrénomo hoy estd mas
dedicado a la actividad como agricultor. Casado en el
2015, “orgulloso padre de dos hijos, de 4 y de 2 afios” como
se definio, el entrevistado comento que viene aplicando
el sistema integrado agricola - ganadero. Mientras en
una finca esta con granos, en otra parte se destina a la
pecuaria, como una forma de diversificacion. “Son rubros
que se complementan bastante bien. Si uno falla, como suele
ocurrir, se tiene otra actividad que puede salvar algo y evitar
una pérdida total”, subrayo.

Entre los puntos negativos del afo, indicé que debio en-
frentar problemas climaticos como sequiay heladas, alo
que se sumo, para el caso del maiz en el ataque de “ci-
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garritas”. En contrapartida, la soja cerré una buena tem-
porada, con rindes “excepcionalmente buenos para lo que
se da en San Pedro y en la cooperativa. Hablamos de 3.300
a 3.500 kg por ha, mds o menos de rendimiento promedio
en un drea de 10 mil ha de soja”, expuso. Ademas, destaco
el apoyo que recibe de la cooperativa en su emprendi-
miento. “Recibimos un plan de trabajo anticipadamente y
eso nos permite dimensionar y coordinar mejor las tareas”,
reconocio.

Este plan incluye financiacion. También acompana la
posibilidad de acceder a insumos y maquinarias. “Es una
propuesta interesante porque el productor se acerca a la
cooperativa y tiene todo para proveerse ahi”, dijo. Incluso,
al momento de la comercializacion, el agricultor cuenta
con el apoyo técnico. Desde el 2015 es un “productor a
tiempo completo” y en estos afos se dieron resultados
buenos y no tantos. Como mensaje final dejo el hecho
gue se debe persistir en el trabajo. “Pueden aparecer afios
malos al comienzo o incluso luego, pero debemos seguir ha-
ciendo lo que sabemos hacer y persistiendo para salir ade-
lante”, finalizé. CA
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Una jornada agrotecnoldégica se desarrollé el miércoles 21 de julioen la

chacra experimental de la Cooperativa Bergthal para compartir infor-
maciones de hibridos de maices bajo tratamientos uniforme. Partici-

paron 11 obtentorasy 2 proveedoras de insumos y hubo una convocatoria
interesante cercana a 200 personas, respetando protocolos sanitarios, en
el desafio de volver al campo de manera presencial.

DIA DE CAMPO

Ensayos comparativos
de hibridos en Bergthal

aCooperativa Bergthal Ltda. retomé sus eventos agro-

tecnoldgicos a cielo abierto para lo cual se habilitaron
parcelas de la chacra experimental en la zona de Buena
Vista, en el distrito de Raul Arsenio Oviedo (Caaguazu). La
jornada sirvié para exponer ensayos comparativos de hi-
bridos de maices bajo tratamientos quimicos uniformes. La
participacién de los agricultores, estudiantes e interesados
igualmente fue buena, seglin informa la organizacion.
El encargado del departamento técnico de la coopera-
tiva, Robinson Link, brindé detalles al respecto. Indicé
que la organizacion acept6 el reto de volver al campo en
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una jornada presencial. “Después de
mucho, volvemos al campo. Pasaron
varias cosas en este periodo, pero reto-
mamos este tipo de eventos que suelen
ser comparativos de variedades de soja
o de hibridos de maices, como en este
caso”, dijo. Hubo 24 hibridos de 11
obtentoras, mas la participacién de
2 proveedoras de insumos.

“Tenemos ensayos comparativos de 24
hibridos, la mayoria son nuevos y rea-
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X unos 80 m de largo. Esto permite en-
cuadrar bien”, explico.

Agregé que la siembra se realizé en
dos repeticiones y las aplicaciones
y cuidados culturales se efectuaron
en conjunto entre los técnicos de
la cooperativa y un productor de
la zona para lograr la uniformidad,
que incluya a la siembra, la fertili-
zacioén, la cobertura nitrogenada
y aplicaciones posteriores, con in-
secticidas, herbicidas y fungicidas,
entre otros, para luego evaluar el
rendimiento, la calidad de granos,
entre otros factores, comentod el
profesional agrénomo.

Aclaré que se tuvo en cuenta la in-
cidencia de cigarrita a la hora re se-
leccionar los hibridos, para ver el
comportamiento y el desempefio en
cuanto a rusticidad, sanidad foliar, la
parte reproductiva y otros aspectos.
A esto se debid enfrentar el clima ad-
verso. “Lastimosamente tuvimos sema-
nas atrds una helada que secé las hojas
y no pudimos ver el diferencial, pero las
espigas con granos estuvieron en condi-
ciones dptimas”, dijo el profesional de
la cooperativa.

En general, reconocié que el cultivo
de maiz zafrifla no tuvo una buena

lizamos en una siembra uniforme el 17 de febrero. El fertili- o campafa, por una siembra tardia,

zante que se uso fue de Ecop, una empresa estratégicamente ~ Robinson Link, consecuencia del retraso por una

aliada a cooperativas de produccion agricola, y los insumos ~ €ncargado del soja tardia. Si bien, en el campo ex-
L. . . departamento . .

usados fueron de la empresa Agrofértil. La diferencia con técnico de la perimental se realizé el 17 de fe-

otros campos experimentales es que aqui introducimos ma- cooperativa. brero la siembra, muchos produc-

croparcelas. Cada una tiene 20 hileras, unos 9 m de ancho tores siguieron sembrando incluso

a mediados de marzo. Eso llevo en
muchos casos a no cosechar granos,
si un corte de ensilaje, que tampoco
fue de calidad, reconocid, por lo que
se debera complementar el conteni-
do de energiay proteina.

Ademas de las heladas, que ocasio-
naron pérdidas totales en algunos
casos, se dio el dano de cigarrita,
que afo tras afno es mas acentuado
y severo, advirtio. “Ahi empieza la re
seleccion de materiales. Tenemos en el
mercado tolerantes, no resistentes. Es
la realidad y eso implica alguna apli-
cacion. Es la situacién y si se generan
sobrecostos en la produccion en mo-
mentos en que los insumos sufrieron
un elevado incremento, en algunos ca-
sos 70%, 80% y hasta el 100% de los
productos”, agrego. >
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FERTILIZANTE

ECOP Mg

121212 + 5 Hg

o0°

L

ECOP

La participacion de Emprendimientos Comerciales y
Productivos (Ecop) en la jornada fue como la responsa-
ble de la fertilizacién de las parcelas. En el stand, Ramén
Gauto, jefe de Agronegocios, realizo la orientacion a los
participantes de la ocasién. Recordd que en materia de
fertilizantes estan las mezclas quimicas, fisicas, produc-
tos puros, érgano minerales y diferenciados, como ma-
cro y micronutrientes, como los esenciales, NPK, o Ca
mas Sy en el otro grupo el B, Zn, Cu. También compartié
datos de parcelas fertilizadas de manera convencional
y las que recibieron la formulacién de Ecop. “Queremos
que por el mismo costo que se destina a comprar fertili-

24111,

Parcela de
ECOP.

Parcela de
Eco Trading.

zantes, aumente la produccioén y, por
consiguiente, el beneficio econémico,
el lucro”. Ademas, comparé la parti-
cipacion de las propuestas en el vo-
lumen de venta en los ultimos tres
anos. En otro momento, resumié el
proceso para lograr asegurar que el
producto llegue en tiempo y forma
al cliente. Desde las negociaciones
previas para garantizar la provision
de materia prima, pasando por la
logistica de traslado y recepcion, el
mezclado o embolsado, el almace-
naje hasta la aplicacién en el campo.
“Nos movemos con varios meses de
anticipacion para que no falte y po-
der cumplir con los productores”. En
las orientaciones también estuvo el
profesional agrénomo Ariel Rojas.
Se explicd que el fertilizante Ecop
empleado en las parcelas fue el 12 -
12 - 12+ 4 mg. Finalmente se pasé a
la presentacion de resultados.

ECO TRADING

La empresa estuvo presente con
propuestas de Crop Seed. Las orien-
taciones las brindaron José Fernan-
dez y Reinaldo Véazquez, este re-
presentante en la zona. Expusieron
el hibrido 520, con tecnologia TOP.
Presente desde hace tres afos en el
mercado local, es el inico material
actualmente de Eco Trading en Pa-
raguay. Entre los puntos altos figu-
ran como tolerancia a algunos tipos
de orugay que ofrece doble actitud,
para ensilaje y para granos. Cada
bolsa incluye unas 60 mil semillas,
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pero para posicionar en zafriia, se recomendé emplear
de 53 a 55 mil semillas por ha. Como referencia local,
existe experiencia en la estancia Entre Rios, del grupo
Empasa, que este ano obtuvo un rinde 5,2 ton por ha, en
unas 2.500 ha, a pesar de las adversidades, se resalto.
También existen campos probados con buenos resulta-
dos en la zona de Cooperativa Colonias Unidas, resal-
tando la calidad del ensilaje. Ademas, la empresa cuenta
con un centro de mejoramiento en la colonia Margarita,
con un experto genetista de maiz, en la busqueda de so-
luciones adecuadas para el agricultor.

AGROMAX

Esta firma presento genética KWS, a cargo de Douglas
Rafael Urban, coordinador de Desarrollo en la linea maiz
KWS para la regién Centro Sur del Paraguay. Fue asisti-
do por el técnico para la zona Esteban Quintana. En la
ocasion fueron expuestos hibridos con tecnologias VIP-
TERA 3y PRO 3, por lo que se resaltd que la empresa
trabaja de manera Gnica con Monsanto y Syngenta. Las
propuestas incluyeron al 9606, que contiene VIP 3y sale
muy bien en la regidn, con puntos fuertes como estabi-
lidad productiva, biotecnologia superior y tolerancia al
achaparramiento. Su sistema radicular es bien agresivo
y sanidad de tallo superior. Se destaca por su tolerancia
a cigarrita, con un nivel de 9/10. La disponibilidad para
verano es limitaday para zafrina se apunta a ofrecer con
tratamiento de FORTENZA DUO, para mayor seguridad

al agricultor. El 9960 resalta por su
empleo como ensilaje. Un hibrido
precoz, con excelente calidad de
granos, rapida pérdida de humedad
y de color anaranjado en la madu-
racion. Si, se limita la densidad de
siembra, por lo que por una cuestion
de costos se sugiere un rango de 52
mil semillas por ha para aprovechar
mejor su techo productivo. Es de
media a alta inversién, para apertu-
ra de siembra e igualmente con VIP
3, aunque se anticipé que no habra
semillas disponibles del material
para este afo. Finalmente, K8774,
con PRO 3, actualmente con los en-
sayos de adaptabilidad con respecto
asanidad, es un posible lanzamiento
para zafrina 2023. El primer desafio
es desarrollar hibrido tolerante a ci-
garrita y su tecnologia permite una
principal protecciéon en el sistema
radicular, con tolerancia a Diabro-
tica, el complejo de Spodoptera en
fase reproductiva, de marlo fino, co-
lor rojo, excelente calidad de granos.
Rusticoy se adapta bien. En proceso
de evaluacion la meta es lanzar para
el 2023, como se anticipd, para po-
sicionarlo en apertura de siembra,
hasta 20 de febrero.

MATRISOJA

La compaiiia estuvo presente igual-
mente en la jornada de Bergthal
con materiales Brevant Semillas, en
donde se resalté el nuevo hibrido
B2782 PWU, con alta productivi-
dad y excelentes resultados. Orien-
taron en la ocasién, Osmar Zarza,
desarrollista, y Polo Umberto Boni,
gerente comercial de la sucursal.
Se resalté la parceria con Corteva
por ofrecer el mayor banco germo-
plasma de semillas de maiz, dijeron,
del cual se lograron propuestas con
buena caja productiva y buena to-
lerancia a cigarrita. De esta forma,
desde hace dos anos, se retomé el
mercado de maiz con hibridos al-
tamente eficientes. El 2782 se des-
taco por su tecnologia Power Core
Ultra, para un eficiente combate al
complejo de gusanos, lo que hace
del material poder combinar bue-
na tecnologia con genética. Si bien
se deberd complementar con =
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algunas practicas, se ahorra en no gastar mas de una
aplicacion preventiva. La genética da eficiencia y alta
estabilidad, para una buena adaptacién que garanti-
ce en cualquier regiéon una buena produccién. Entre
las experiencias positivas, se destaco el trabajo con
Cooperativa Copronar, en donde “salieron campeones”
al comparar con mas de 20 materiales seleccionados,
justamente por la alta estabilidad. Es moderadamente
tolerante alacigarrita,enunrangoquevade6a7enla
tabla de susceptibilidad. Es de ciclo super precoz, lo que
deriva en un desarrollo acelerado que se debera tener
en cuenta en la ventana de siembra, que si es apretada,
se puede reducir la poblacién. Viene con tratamiento
incorporado con Dermacor y Poncho. Otra propuesta
fue B2401PWU.
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DEKALPAR

Los materiales Dekalb fueron ex-
puestos por Paulo Duarte, asisten-
te comercial de la firma. Resalté la
importancia de atacar la proble-
matica fuerte como representa
la cigarrita, en donde la genética
representa uno de los pilares del
manejo, conjuntamente con el
cultural y el control quimico. Los
materiales expuestos fueron 360,
255 y 265, todos con tecnologia
VT3PRO. EI DKB 360 VT3PRO
resalté por su productividad, con
un stay green que permite man-
tener el verde a pesar de la enfer-
medad. Es un material que vino a
reemplazar al 290, conocido en la
zona, aunque es de ciclo mas corto.
En tanto, el 255, es el mas vendi-
do del portafolio de Dekalp, con el
que lleva tres anos. Se caracteriza
por su “resiliencia” para adaptarse
a varios ambientes, como los de
baja tecnologias o inversién me-
nor. Buena tolerancia a cigarrita,
aunque menos que el 360. El rendi-
miento es la caracteristica de De-
kalpar. Todos los materiales tienen
potencial de rinde, en torno a 9 o
9,5 ton por ha, de caja productiva
muy alta, subrayd. Finalmente se
presentd el 265 que viene a re-
emplazar al 6910, como material
superprecoz. Pierde su humedad
de manera rapida y se recomienda
para cierre de siembra. Presenta li-
mitaciéon como exigencia de suelo.
Es menor tolerante a cigarrita.
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DIAGRO

Diagro present6 en la ocasion genética de Brevant Se-
millas, en especial se resalté el CD3612PW. El respon-
sable comercial, Ariel Franco, recordé que cuentan con
el licenciamiento de la linea Brevant, de Corteva, con la
distribuidora Diagro. Indicé que el 3612 es un hibrido
presente desde hace varias campanas en el mercado.
Cuenta con bondades interesantes por la relacion costo
beneficio, lo que puede ser opcién o herramienta para
la préxima campana de maiz zafrifa. Posee tecnologia
Power Core y dispone de 5 proteinas. Dos para el com-
plejo herbicidas y tres para el complejo lepiddptero. Es
de ciclo precoz y se recomienda trabajar desde inicios
de enero hasta mediados de febrero como maximo. Pre-
senta como cualidad interesante su doble propésito.
Se sugiere trabajar con una densidad entre 55y 57 mil
plantas logradas para tener un éptimo rendimiento en
las parcelas. Como caracteristica principal, se resalté su
sanidad, adaptabilidad.

AGROTEC

La compaiiia estuvo en la ocasiéon acompanando la jor-
nada con genética Pioneer. Ramoén Acosta Méndez,
consultor técnico de negocios Agrotec para Campo 9
y Jonas Ambrosini, coordinador de Agroquimicos de
Agrotec Paraguay, estuvieron con las orientaciones. Se
destacé la buena participacion de productores a nivel de
la coloniay las propuestas en la ocasién fueron dos hibri-
dos con tecnologia LEPTRA. Uno ya conocido, el P4285
VYHR vy el otro méas nuevo, el P3310 VYHR, de alto per-
formance. Se resalté que el 4285 difiere de la anterior
version por reducir su ciclo y aumentar la caja producti-
va. Otros puntos altos son la sanidad y estabilidad para
siembras de Sur a Norte. Del 3310 se resalto el lanza-

Ramoén Acosta
Méndez,
consultor
técnico de
negocios
Agrotec para

Campo 9.
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miento para Paraguay y con presen-
cia reciente en Brasil. Sugerido para
las mejores parcelas como el secre-
to del éxito al no ofrecer la defensa
del 4285, pero con un paquete tec-
nolégico mas avanzado, incluso en
los maices de Pioneer con Corteva.
Con buena inversién, puede superar
la barrera de las 10 ton por ha. Tam-
bién se mencioné el P3707 VYH, el
que ofrece mayor nota de tolerancia
de achaparramiento por cigarrita.
Entanto, el P3282 VYH, trae todo el
paquete de Pioneer en Paraguay en
lo que sea precocidad. Se resaltaron
las caracteristicas de los materia-
les del portafolio de Pioneer con la
version LEPTRA y PWU. También
anticipo el desembarco de la nueva
tecnologia AQUAMax, lograda por
seleccién genética y no por organis-
mo genéticamente modificado. Lle-
vaunos diez afios en Estados Unidos
y se apunté a maices que soportan
mejor el estrés hidrico. Finalmente,
se insté a los agricultores a optar
por hibridos con alta tolerancia a ci-
garrita, como el 4285. >
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CIABAY

En esta parcela se presentaron propuestas de Nidera
Semillas. José Trinidad, representante técnico comercial
de Agroquimicos en Ciabay, y Guillermo Sann, represen-
tante técnico de desarrollo de Nidera Semillas, ofrecie-
ron las orientaciones sobre tres hibridos, uno con VIP-
TERA 3,el NS73 VIP3. Los otros dos presentados fueron
NS50 PRO y NS90 PRO, con resultados en la colonia, en
parcelas comerciales instaladas con interesante perfor-
mance, se indico. Si bien Nidera lleva mas tiempo con
soja que con maiz, se resalto que hace tres aflos comen-
z6 la alianza con Ciabay y de unas 4 mil bolsas vendidas
en el inicio, a la siguiente campana paso6 a 12 mil bolsas
y en la tltima zafra ya fueron colocadas 25 mil bolsas de
maiz en todo el pais, incluso en el Chaco. Como punto
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Luiz Alberto
Conink,
gerente de
semillas

Somax.

*

distintivo, se destacd que la obten-
tora es duefa de la tecnologia VIP,
por lo que comercialmente pueden
vender mas barato el insumo al agri-
cultor. Del 73 seindicé que al poseer
VIP3 tolera todo lo que sea oruga,
glifosato y glufosinato. Su peso es
muy bueno y presenta alta caja, con
tolerancia a cigarrita. Se reconocié
que es un gran problema, incluso se
debieron dejar de lado materiales
por no ofrecer tolerancia. Del 50, se
sostuvo que estad con muchas ventas
en el sur y que aventaja a otros por
su densidad que puede ir 52 mil se-
millas. Al bajar la poblacién, sale mas
barato y no compiten por nutrientes
del suelo, lo que favorece mejor de-
sarrollo y eleva el potencial. No es
para ensilajes, si para granos. Posee
igualmente tolerancia a nematodos.
El 90, si bien no posee VIP, se logré
vender mucho en el Chaco, por la
respuesta que tuvo frente a la ciga-
rrita. Sirve para doble propdsito y a
muy interesante precio.

SOMAX

Esta empresa estuvo igualmente
con dos lanzamientos, el B2702
VYHR y el B2620 PWU, indicé Luiz
Alberto Conink, gerente de semillas
Somax para la marca Nord, quien
encabezé el equipo durante la jor-
nada. Recordé que en diez aifos
muchas cosas cambiaron y entre
estas, la necesidad de enfrentar aun
nuevo adversario como la cigarrita.
Por ello, el 2702 es un maiz disefa-
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do para enfrentar a la plaga. Recordé que hace unos 18
afos cuando llego, se adaptaban maices de verano de
Brasil para la zafrifia local, cuando la realidad actual es
de un mayor equilibrio de caracteristicas, lo que favore-
ce el potencial productivo, con una sanidad mejorada y
mayor calidad de granos. Es lo que refleja esta propues-
ta, con marlo fino, uno maiz pesado y, por consiguiente,
exigente, pero dibujado para encarar la situaciéon dada
por la presion de enfermedades o alto estrés en zafri-
na. Es superprecoz y requiere alta inversion para mayor
rendimiento. En tanto, si se apunta a una parcela de me-
nor fertilidad y se requiera de un maiz ciclo corto, con
buen potencial productivo, se propuso el 2620, de doble
propésito, con actitudes orientadas a las caracteristicas
necesarias para la zona, maiz mas rustico, con buena sa-
nidad para trabajar con grano seco, humedo vy ensilaje.
Resalté que ambos lanzamientos de Somax apuntan a
dar soluciones a los productores como la necesidad de
encarar el desafio de la cigarrita.

SYNGENTA

La companiia ofrecio en ocasion de la jornada agrotéc-
nica dos materiales de genética NK, con tecnologia
VIPTERA 3. El equipo estuvo encabezado por Luis An-
narumma, representante comercial de Syngenta para
la marca NK, quien resalté que las propuestas corres-
pondieron al grupo de las precoces, posicionadas para
zafrifa en diferentes ambientes productivos del Para-
guay. Con caracteristicas rusticas, adaptables y alto
potencial productivo. El NK 505 VIP3 y el SUPREMO
VIPTERA 3 fueron las propuestas en la oportunidad.
Annarumma subrayé que el 505 es precoz, para vera-

Luis
Annarumma,
representante
comercial de
Syngenta para
la marca NK.

*

no y para apertura de siembra de
zafrina en enero. Actualmente, en
Brasil, es el nimero uno en Produc-
cion de leche. También de alto po-
tencial productivo, con un elevado
peso de Granos. Un material para
quitar buenos rindes y responde a
la inversion. Hoy, en el portafolio,
es el que tiene mayor peso pro-
ductivo, con excelente sanidad de
tallo y calidad de grano. También
tolerancia interesante a cigarri-
ta, con excelente estabilidad y un
arranque inicial agresivo. También
se presenté el SUPREMO VIP3 ,
donde resalté su stay green y un
excelente enraizamiento, con bue-
na calidad de espiga. Reiteré que
los hibridos son interesantes al
problema de la cigarrita “que vino
para quedarse y hay que convivir”.
Este fue justamente uno de los te-
mas recurrentes por los grupos, la
tolerancia al complejo de enferme-
dades causadas por cigarrita. Para
finalizar destacé que SYNGENTA
hoy es lider en Biotecnolégia en
maiz con Agrisure Viptera, la mejor
tecnologia del mercado que con-
trola todas esas orugas de hojas y
tallo paradar seguridad y tranquili-
dad al productor, resalto. >




COOPERATIVAS

AGROFERTIL

Ademas de colaborar en la parte de insumos, la empresa
participo en el drea de parcelas con genética de Agroeste.
El equipo estuvo integrado por Rafael Krulikoski, Ricardo
Trautmann, Luiz Marki y Fernando Otaviano. Fueron ex-
hibidos tres materiales: AS 1850 PRO3, AS 1844 PRO3 y
AS 1770 PROS, indicé Rafael Krulikoski, asesor comercial
de Agrofertil enlaregion de Bergthal, Toledo y algunas par-
tesde Sommerfeld.EIAS 1850 PRO3 esdedoble propésito,
el AS 1844 PRO3 pensado mas para grano con alto techo
productivo y el AS 1770 PRO3 es el lanzamiento, material
para cierre de siembra. Expuso que los productores partici-
pantes del evento manifestaron dos puntos principales en-
tre sus inquietudes: aumentar rendimientos o volumen de
cosecha para combatir los gastos y defender cultivos de la
cigarrita que viene preocupando a agricultores y técnicos.
Invitd a elegir buenos materiales, resistentes y aptos para
laregion, en cuanto al objetivo de aumentar la produccion.
Ademas, para la parte sanitaria, insté a emplear productos
adecuados y a entender la necesidad de invertir lo mas
que se pueda para evitar perjuicios mayores. Del compor-
tamiento del AS 1850 PROS, subrayé que en la zona se
registraron excelentes resultados, con cortes en torno a
49,5 toneladas de ensilaje, volumen bueno y de muy bue-
na calidad. EI AS 1850 PRO3 ademas es para quien busca
calidad. De 6ptimo arranque rapido, doble propdsito, con
proteccién buena de raices. Muy pesado. En tanto, el AS
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AGROESTE

Rafael
Krulikoski,
miembro
del equipo
integrado.

1844 PROS, proporciona estabilidad
y seguridad, de cormo duro, linda to-
lerancia a tumbamiento, todo ello su-
mado a calidad de granos y producti-
vidad. EIAS 1770 PRO3 es el maiz con
ciclo mas corto. Es superprecoz, alta
productividad y calidad de granos, es
muy rentable. Con excelente sistema
radicular, bien desarrollado. Posee
alta caja productiva para quien quiera
maiz superprecoz para grano, marlo
fino, pierde rapido la humedad y cali-
dad de grano. Se resalto6 el empleo de
productos de Agrofértil para todos
los maices expuestos en la jornada,
incluyendo tratamiento de semillas,
aplicacién de insecticidas, fungicidas
y otros. Entre las recomendaciones
para problematicas como cigarrita, se
indicé el empleo de PLANIX, ademas
del TOP SEED GRAM, para el trata-
miento de semillas, que tiene hormo-
nasy extracto de algas para mejorar el
desarrollo inicial del cultivo. Ademas,
las semillas de Agroeste estuvieron
tratadas con NOCAUTE TRIO, en tres
aplicaciones mas dos de AGRESOR.
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COOPERATIVA LA PAZ AGRICOLA LIMITADA

Cristian Arias.

Andrea
Ledesma.

TESTIMONIALES

Con una participacion en torno a
200 personas de manera presencial,
la jornada incluyé a varios grupos.
Entre los presentes, estuvo Cristian
Arias, agricultor de la zona de Pa-
nambi, quien resalté la calidad del
ensilaje y la oportunidad de conocer
materiales de doble propésito. Re-
conocié que este ano fue muy dificil
para el maiz zafriina, con el problema
de la cigarrita y de las heladas, que
en algunos casos aparecieron muy
tempranamente, afectando a los pri-
meros cultivos.

Andrea Ledesma, estudiante de
Agronomiay licenciada en Contabili-
dad de Campo 9, resalto la organiza-
cion del evento y las orientaciones a
lo que el productor necesita. Se apro-
vechd para conocer mas informacion
sobre hibridos y respuestas a situa-
ciones climaticas y de sanidad. Indico
que el material define el tipo de in-
version y que eso no se debe olvidar,
al tiempo de agradecer la posibilidad
de participar en jornadas como estas.
El dia de campo cerré con un almuer-
zo de confraternidad. CA

Ruta Graneros del Sur Km. 36,5 - La Paz - Itapua
Casilla de Correo N° 4 - Encarnacién - Paraguay
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Presentan Cetalab, renovado
Laboratorio de Suelos

a fundacion Nikkei - Cetapar inauguré recientemen-

te mejoras en su Laboratorio de Suelos. EI mismo
estd ubicado en el distrito de Yguazu, departamento de
Alto Parana, en uno de los principales Centro de Inves-
tigacion Agropecuario del Paraguay cuya mision es de-
sarrollar y proveer investigacion, tecnologia y servicios
sostenibles y confiables que mejoren la competitividad
del productor agropecuario.
Este centro y todas sus instalaciones inici6 con el apoyo
de la cooperacion japonesa y posteriormente en el aio
2010 fue cedido a las cooperativas de producciéon bajo
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la administracién de Fecoprod, Unicoop y la Central Ni-
kkei.

Entre los principales servicios ofrecidos por Cetapar se
encuentran: los servicios laboratoriales de analisis de
suelos, semillas, fertilizantes, agroquimicos y bromato-
logia.

El Laboratorio de Suelos de Cetapar, en el marco del
Programa MiPYME COMPITE bajo el contrato de sub-
vencién con la Fecoprod, pasé por un proceso de rees-
tructuracién y mejoras en cuanto a equipamientos y
metodologias analiticas, con la finalidad de prestar ser-
vicios técnicos de calidad para un buen diagnostico de
las condiciones del suelo a fin de garantizar una produc-
cion agricola 6ptima. Esta conformado por profesiona-
les técnicos capacitados y calificados para llevar a cabo
todos los andlisis quimicos del suelo y trabajando bajo
metodologias Internacionales validadas para emitir re-
sultados seguros y confiables. El Laboratorio cuenta con
servicios de Andlisis Quimicos y Fisicos de suelo, ade-
mas de poner a disposicion del productor paquetes de
andlisis acordes a sus necesidades.

El Programa MiPYME Compite financiado por la Unién
Europea busca aumentar la competitividad de las pe-
guenas y medianas empresas, para fomentar el creci-
miento inclusivo y sostenible del pais., cuyo periodo de
implementacion es del 2019 al 2023. CA
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La Cooperativa Sommerfeld Ltd., con mas de 53 ainos de trayectoria, es

una de las cooperativas mas importante en la produccion de granos y
de agregacioén de valor a los mismos. Instalada en el distrito de J. Eulo-

gio Estigarribia, departamento de Caaguazu, cuenta con molino harine-
ro, planta de balanceado y desarrolla innovadas actividades que suman

valor en beneficio de sus socios.

Cooperativa Sommerfeld
ejemplo de iInnovacion

a Cooperativa Sommerfeld Ltda. Agricola, Pro-

duccién y Servicios fue constituida en 1968. Con
trabajo y esfuerzo dio sus primeros pasos con socios
visionarios que empezaron a trabajar con el fin de apo-
yarse en la produccién agricolay en el drea de servicios.
Iniciaron con un minimercado, estacién de servicio y
posteriormente fueron creciendo, mencioné Willy Ber-
gen, gerente de la cooperativa. Luego con la compra de
un silo pudieron expandirse y crecer en la produccién y
comercializacion de granos. En la actualidad brindan un
soporte integral a los socios, desde la siembra, soporte
técnico durante el desarrollo de los cultivos, cosecha y
acopio de la produccion. “Veo que las cooperativas en la

Willy Bergen,
gerente
general de la
Cooperativa
Sommerfeld.

*

actualidad son muy importantes y es-
tdn apostados en diversos lugares del
pais y el mundo. Somos el motor de los
productores y es fdcil trabajar juntos y
crecer unidos” destacé.

Bergen mencioné que la coopera-
tiva es el principal canal de comer-
cializacion de granos de soja, trigo
y maiz. La cosecha de soja para el
mercado local queda entre 5.000 y
10.000 toneladas, para su procesa-
miento como expeler y aceite. Parte
del maiz acopiado también queda
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COOPERATIVAS

para el procesamiento y elaboracién de raciones balan-
ceadas, ya que la cooperativa cuenta con una fabrica de
balanceados, donde el foco principal es la produccién
lechera. La produccién de trigo es enteramente para el
procesamiento de la harina de trigo, la cual es comercia-
lizada con lamarca Sol Blanca entodo el pais, al igual que
los fideos.

La cooperativa Sommerfeld a través de los afios fue con-
solidando diversas areas. A través de los productores
impulsan la produccién de granos y su industrializacion
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con dos industrias, molino harine-
ro y planta de balanceado. También
fortalece los servicios con 5 esta-
ciones de servicios con el emblema
Ecop, supermercados y una planta
gastrondmica donde ofrecen gran
variedad de menus, ademas de per-
mitir un lugar agradable que forma
parte de la hoja de ruta de muchos
transeuntes de la Ruta PY 02.

Con las diversas unidades la coope-
rativa fortalece y apoya a los pro-
ductores y a las ciudades donde se
encuentran instaladas, con 9 sucur-
sales en diversos puntos del pais.
Bergen adelanté que proximamen-
te seguiran invirtiendo en una nue-
va sucursal en la ciudad de Minga
Guazu, Alto Parana, con el objeti-
vo de acompafar la zona y contar
con un centro mas de distribucion
de los productos de Sol Blanca las
harinas y fideos. “Felicito a todas
las cooperativas y en especial a nues-
tros asociados, que sigan firmes en el
campo porque sabemos que el campo
produce y Paraguay crece, por eso la
unién es fundamental, hay que estar
trabajando en equipo para seguir cre-
ciendo, deseo éxitos y que sigan cre-
ciendo” expreso. CA
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EVOLUTION

LINEA DE AGROQUIMICOS SOMAX

Compuesta por insecticidas, herbicidas
y fungicidas, EVOLUTION es una linea
desarrollada y producida bajo un
estricto control de calidad para
atender con eficiencia las necesidades E{\ |
de todos los cultivos.
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Evolution: calidad que genera resultado.
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ARROYADOR

LLEGO MAZEN™ FORTE. LA UNION MAS PODEROSA
PARA PROTEGER TU SOJA DE LA ROYA.

El primer fungicida gue combina todo el poder del Solatenol y del
Protioconazol para bfindarte un control mas potente desde el inicio.

Qg Mazen Forte BELLEE




